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КРИЗИС КАК ПРОЦЕСС

Год назад в «ССК» № 1/2016 была опубликована статья под тем же названием. 
Процесс продолжается, и, к сожалению, многие наши прогнозы сегодня ста-

ли реальностью. Как и ожидалось, продолжается кризис в российской стройин-
дустрии, хотя темпы снижения в ряде секторов замедлились, а в некоторых на-
метился даже рост производства. Как и ожидалось, в 2016 г., впервые за шесть 
лет, произошло снижение ввода жилья. По предварительным данным Росста-
та, ввод в 2016 году составил 79,8 млн. кв. м (93,5% к показателю 2015 года). 
Но вероятно, что, с учетом последующей корректировки, окончательная цифра 
будет выше – на уровне 81 млн. кв. м, что и прогнозировалось. В 2016 г. продол-
жил снижение и объем работ, выполненных по виду деятельности «Строитель-
ство», составив в сопоставимых ценах 95,7% к показателю 2015 г.

Вновь снизился ВВП страны, хотя значительно менее сильно, чем годом ра-
нее – на 0,8% (по данным CIA). Причины хорошо известны. Заключаются они 
не в низких ценах на нефть и не в санкциях, а в исчерпании потенциала роста 
монополизированной сырьевой экономики, ориентированной на экспорт при-
родных ресурсов.

Существующая система не только не стимулирует предпринимательскую 
активность, но ведет к сращиванию бизнеса с чиновничеством, к его уходу ли-
бо «в тень», либо «под крышу» местных или региональных властей. Тем самым 
«вымывается» и уничтожается, прежде всего, средний бизнес – движущая сила 
рыночной экономики. Сама же экономика деградирует, превратившись в клас-
сический госкапитализм с неизбежными последствиями в виде расцвета кор-
рупции и застоя. Все это уже проходили…

Необходимость структурной перестройки экономики страны очевидна, 
как и то, что «ручное управление» не может продолжаться бесконечно.

Однако речь не об этом. Российская экономика – часть мировой экономики, 
в которой развивается системный кризис («первый звонок» прозвучал в 2008–
2009 гг.). Эта мировая экономика сформирована по правилам экономики «за-
падной», в целях доминирования и процветания последней. Но оказалось, 
что «западная» экономика больна, а ее кажущееся процветание обеспечивает-
ся, главным образом, за счет эмиссии платежных средств. Под рассуждения но-
белевских лауреатов о «третьем технологическом укладе» и «постиндустриаль-
ном обществе», на фондовых рынках надулся грозящий лопнуть пузырь «вирту-
альной экономики». Доля производящих секторов экономики в ВВП «развитых» 
стран резко сократилась. В США она составляет теперь около 20% (остальное – 
разного рода услуги), тогда как на долю раздутого финансового сектора при-
ходится более 30%. Критически важным становится вопрос долговой нагрузки: 
совокупный мировой долг уже втрое выше, чем мировой ВВП. Зашаталась вся 
основанная на долларе мировая финансовая система.

2016 год продемонстрировал глубочайшие противоречия в так называемой 
«мировой элите» и ее неспособность справиться с новыми вызовами. Знако-
выми событиями стали «Brexit» и победа Дональда Трампа на выборах в США, 
свидетельствующие о глубоком расколе в западных («мировых») элитах. По су-
ществу, они поставили жирный крест на идее «конца истории» (Ф. Фукуяма), 
с либеральной демократией западного образца в качестве вершины социокуль-
турного развития человечества, при которой глобализация и формирование 
«мирового правительства» должны были положить конец веку идеологических 
противостояний, революций и войн.

Символичным событием марта 2017 г., которое как бы подвело черту 
под «эпохой глобализации», стала смерть главы одного из крупнейших фи-
нансовых кланов, идеолога «мирового правительства» Дэвида Рокфеллера. 
А из итогового резюме ежегодной встречи министров финансов G20 тогда же 
исчезли обязательства по борьбе с протекционизмом и продвижением свобод-
ной торговли. Исчезли и обещания бороться с глобальным потеплением.

Но все это – лишь начало событий, которые ждут мир в ближайшие годы.
Как ни парадоксально, но у России здесь преимущество: к кризисам мы привыкли.

Главный редактор

ОКна и ДвеРИ

КРОвЛЯ и ИЗОЛЯЦИЯ

ФаСаДнЫе СИСТеМЫ
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ральным округам и субъектам РФ).

• Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос. Влияние внешних факторов 

на ценообразование.

• Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.

• Сценарии развития в 2017–2018 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития, с учетом ожидаемых изменений макроэкономической си-

туации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, и вероятности их реализации дана оценка перспектив 

развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2017–2018 гг.

Для рекламодателей и подписчиков предусмотрены специальные скидки.

По вопросам приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

Тел. +7 967 0607117, факс +7 499 1771807

e-mail: director@ssk-inform.com 

Skype:ssk.inform
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Концерн Weinig  
на LignA 2017: 
цифровое производство 
на службе Клиента

В 2017 году выставка LIGNA запу-

скает новую концепцию распре-

деления площадей. Поэтому впервые 

концерн Weinig представляет весь ас-

сортимент своей продукции для об-

работки массивной древесины и дре-

весных материалов в павильоне 27. 

На стенде площадью 4000 м2 под де-

визом THINK WEINIG клиентов ожида-

ет уникальное предложение для пред-

приятий любого размера. В области 

обработки массивной древесины бу-

дут представлены сегменты строга-

ния и профилирования, раскроя и оп-

тимизации, обработки торцов, а также 

производства окон и мебели. Основ-

ной упор будет сделан на такие темы, 

как W 4.0 Digital, проектный бизнес 

и альтернативные материалы.

Все  40  экспонатов  концерна 

Weinig  будут  демонстрировать-

ся  в  работе.  Премьерой  Ганнове-

ра  станет  совместная  экспозиция 

с подразделением обработки дре-

весных материалов. Компания Holz-

Her представит на стенде концерна 

Weinig свои решения для обработки 

с ЧПУ, раскроя плитных материа-

лов, облицовки кромок и складских 

систем для плитных материалов.

Главное преимущество – 
польза для клиентов

Главный  тренд  в  деревообра-

батывающем  секторе  называет-

ся «Промышленность 4.0». Однако 

Грегор Баумбуш, директор по сбыту 

и маркетингу, ясно указывает: «Толь-

ко простая цифровизация производ-

ства не приносит никаких конкурент-

ных  преимуществ.  Наши  решения 

всегда нацелены на получение поль-

зы клиентами». Поэтому эффектив-

ное и ресурсосберегающее  проек-

тирование и производство, а также 

интеллектуальное  обслуживание 

и  ремонт  проходят  красной  нитью 

по всей теме сетевого производства, 

которую продвигает концерн Weinig 

под названием W 4.0 Digital. Все ре-

шения нацелены на то, чтобы клиент 

получал нужную информацию в нуж-

ное время и в удобном для работы 

виде. Это равным образом относит-

ся как к крупным, так и малым пред-

приятием, границы между которыми 

все больше стираются.

Перспективное 
производство с концерном 
Weinig

• Упрощение: контроль над 

сложными процессами

Высокие технологии предъявля-

ют большие требования к персона-

лу.  Если  предприятия  хотят  оста-

ваться  работоспособными  даже 

с учетом постоянной нехватки ква-

лифицированного персонала, необ-

ходимо сделать работу со сложны-

ми производственными системами 

как  можно  проще.  Поэтому  упро-

щение становится основной зада-

чей производителя. При этом в цен-

тре  внимания  находятся  эксперт-

ные  системы,  которые  поддержи-

вают человека при работе у экрана 

и исключают возможность ошибки. 

Концерн  Weinig  создает  идеаль-

ные условия для этого, предлагая 

удобные  в  использовании  систе-

мы управления. Программное обе-

спечение OptiCom/Plus имеет еди-

ный  пользовательских  интерфейс 

на всех станках и системах для рас-

кроя. Экспонаты в сегменте стро-

гально-калевочных  станков  осна-

щены опциональной системой по-

мощи при наладке SmartTouch.

Контролирующие  датчики  пре-

дотвращают столкновения в станке 

и другие серьезные повреждения. 

На  станке  Powermat  1500  кожух 

Vario  помогает  при  регулировке 

прижимных  элементов.  На  новин-
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ке LIGNA, прессе ProfiPress T Next 

Generation, автоматическая регу-

лировка толщины древесины по-

зволяет избежать ошибок при изго-

товлении мебельных щитов. В ска-

нерах Weinig новая автоматически 

система регулировка камер сво-

дит к минимуму ошибки оператора 

и их влияние на конечный резуль-

тат. Новая система EasyStop также 

упрощает переход к автоматизации 

станков с ручным обслуживанием. 

Список распилов подготавливается 

в офисе. Выравнивание заготовок 

по продольному упору отличается 

чрезвычайным удобством. Выдаю-

щимся примером удачной концеп-

ции  для  упрощения работы –  это, 

не в последнюю очередь, компакт-

ный  четырехсторонний  строгаль-

ный  станок  Cube Plus,  который 

также будет представлен на стен-

де  LIGNA.  Благодаря  интуитивно 

понятному  управлению  он  делает 

строгание  таким  простым,  каким 

оно  не  было  никогда,  и  при  этом 

он работает в десять раз быстрее, 

чем комбинация из фуганка и рейс-

муса.

• Эффективное использование 

ресурсов: снижение расходов, 

повышение рентабельности про-

изводства

Рост расходов на персонал, сы-

рье и эксплуатационные материа-

лы ведет к тому, что эффективное 

использование ресурсов  игра-

ет все большую роль на производ-

стве. Решающее значение при этом 

получает  тема  оптимизации.  Мы 

уверены,  что  сканерные  системы 

для оценки поверхностей и сорти-

ровки  скоро  станут  стандартным 

оборудованием даже на небольших 

предприятиях.

Ключ к успеху – цифровая под-

готовка  всех  данных  для  зака-

за  на  компьютере.  Программное 

обеспечение Moulder Master  кон-

церна  –  это  превосходно  органи-

зованная  рабочая  среда.  Соче-

тание  с  новым  полностью  авто-

матизированным  заточным  стан-

ком  для  инструментов  Rondamat 

1000 CNC,  измерительным  стен-

дом OptiControl Digital и системой 

управления PowerCom Plus позво-

ляет создать на базе Moulder Master 

целый комплекс, который объеди-

няет  все  технологические  этапы 

от идеи до готового профиля и по-

зволяет выполнять подготовку сле-

дующих инструментов и профилей 

параллельно с выполнением теку-

щих задач.

А  на  торцовочных  станках  ис-

пользуется  программный  пакет 

OptiPal от Weinig. Он обеспечива-

ет  интеллектуальную  подготовку 

списков  распилов  для  изготовле-

ния поддонов и ящиков и также бу-

дет показан в Ганновере. Millvision 

и Envision – так называются другие 

программные компоненты концерна 

Weinig, используемые для перевода 

производственных этапов в цифро-

вой вид. Базируясь на технологиях 

Weinig и Holz-Her, они дают возмож-

ность  соединить  в  одну  сеть  друг 

с  другом  все  процессы,  начиная 

от поступления заказа, через рас-

крой и вплоть до готового изделия.

Оптимизация  древесины  уве-

личивает  прибыль  и  начинается 

с пилы с толкателем OptiCut S 50 

от  Weinig.  Новинка  –  выравнива-

ющее приспособление для па-

кетов,  повышающее  продольную 

точность, а также автоматическая 

маркировка деталей. Более круп-

ный  станок  OptiCut S 90 Speed 

теперь  оснащается  сервоподъ-

емником шпинделя  для  распила 

без  сколов  и  дополнительной  об-

работки. В Ганновере в виде ани-

мации также будет показан новый 

агрегат wFlex, выполняющий рас-

крой  по  длине  и  ширине  за  один 

рабочий проход. В самой верхней 

части  ассортимента  Weinig  нахо-

дится OptiCut 450 Quantum, самый 

быстрый  оптимизирующий  пиль-

ный станок в мире. Актуальная вер-

сия  может  похвастаться  автома-
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тическим регулировочным устрой-

ством  VarioStroke,  увеличиваю-

щим  производительность  до  7%, 

а  также  оснащена  новым  инстру-

ментом OptiStat для анализа про-

изводственных  данных.  Мощная 

пара для скоростной торцовки де-

фектов – OptiCut 260  и 4-сторон-

ний  цветной  сканер  EasyScan+ 

от Weinig. Новинкой этого пильно-

го станка является канал для отхо-

дов с сервоприводом, обеспечи-

вающий надежное разделение де-

талей при сортировке даже в высо-

коскоростном режиме.

Сканер  EasyScan+  C  оснащен 

высокоэффективным оптимизиру-

ющим программным обеспечением 

для максимального выхода готовой 

продукции.  Благодаря  концентра-

ции на важнейших функциях и по-

следовательном уменьшении коли-

чества опций удалось еще больше 

улучшить соотношение цены и про-

изводительности.

В  сегменте  делительных  пил 

концерн Weinig представит станок 

RipAssist в виде системы для оп-

тимизированного раскроя по шири-

не. На выставке LIGNA можно будет 

не  просто  увидеть  многопильный 

станок VarioRip 310 M, но и посмо-

треть его в работе. Сектор раскроя 

в Ганновере будет дополнен надеж-

ной разделочной ленточной пилой 

BKS с автоматическим измерением 

ширины  и  устройством для  косых 

пропилов.

Еще  одна  тема  оптимизации  – 

сращивание,  где  концерн  Weinig 

традиционно  занимает  ведущие 

позиции. Спектр представленного 

оборудования простирается от ре-

шения  для  коротких  заготовок 

до высокопроизводительной линии 

сращения для длинных заготовок. 

В  Ганновере  будет  демонстриро-

ваться запатентованная фрезерная 

комбинация  Turbo-S 1000.  Благо-

даря автоматической регулировки 

размеров резания или использова-

нию системы Trimsaver линия обе-

спечивает максимальное использо-

вание сырья, а 15 циклов прессова-

ния в минуту соответствуют самым 

высоким требованиям к производи-

тельности. Система контроля нане-

сения  клея  гарантирует  снижение 

затрат  на  эксплуатацию.  Возмож-

ности  Turbo-S  1000  будут  проде-

монстрированы на выставке LIGNA 

в рамках комплексной линии, в ко-

торую  также  входит  высокоско-

ростная торцовочная пила OptiCut 

450 Quantum. Кроме  того,  в  каче-

стве  дополнения  к  оборудованию 

для  сращивания  будет  представ-

лен Rondamat 985, заточной станок 

с  полностью  автоматизированной 

заточкой  фрез  для  зубчато-кли-

новых соединений. Помимо этого, 

дочерняя компания Grecon проде-

монстрирует на стенде двухсторон-

ний шипорезный станок ProfiShape 

T4P,  который  специально  рассчи-

тан на форматирование и неглубо-

кого  строгания  деталей  коробок, 

а также профилирования пазогреб-

невого профиля на плитах из МДФ. 

Производительность данного стан-

ка составляет 40 деталей в мину-

ту.  Работу  другого  оборудования 

можно будет посмотреть на заводе 

Grecon, расположенном неподалеку 

в Альфельде.

• Создание гибкости: правиль-

ное решение для любого требо-

вания

Современные  производствен-

ные  системы  должны  одинако-

во  рентабельно  изготавливать 

как штучные изделия, так и крупно-

серийную продукцию. Параллельно 

этому  все  ближе  становятся  про-

цессы и принципы работы, приме-

няемые  на  крупных  предприятиях 

и в небольших мастерских. Вслед-

ствие этого необходимы вариатив-

ные модульные системы на основе 

новейших технологий.

Мир станков Weinig Powermat

Разработав  станок  Powermat, 

концерн  Weinig  создал  модуль-

ную  систему,  которая  точно  соот-

ветствует  поставленным  требо-

ваниям. На выставке LIGNA будет 

впервые показан новый Powermat 

2400. Этот строгально-калевочный 

станок  рассчитан  на  промышлен-

ное  производство  брусков  и  пла-

нок со скоростью подачи до 100 м/

мин. Он будет демонстрироваться 

со средствами механизации для за-

грузки заготовок и выгрузки гото-

вых изделий. На версии 3D можно 

за один проход изготавливать про-

извольно программируемые струк-

турированные поверхности. Также 

будет показана новая функция, по-

зволяющая изготавливать на стан-

ке детали с коническим и/или изо-

гнутым  контуром.  В  качестве  мо-

дели начального уровня для входа 

в мир профилирования Weinig пред-

лагается  Powermat 700 Compact. 

В таком же классе мощности будет 

показана оконная версия для стро-

гания  оконного  бруса  и  профили-

рования различных планок. На сле-

дующем уровне, а именно в классе 

Powermat 1500 доступен широкий 

спектр вариантов, соответствующих 

различным требованиям и сферам 

применения. Идет ли речь о деталях 

разной ширины, изготавливаемых 

с  помощью  мобильного  шпинде-

ля, или о производстве небольших 
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партий  разной  продукции  на  од-

ном  и  том  же  станке,  –  Powermat 

1500 может с успехом применяться 

во всех этих случаях. Мир Powermat 

от Weinig дополняется оснащенным 

тонкопильными дисками модулем 

продольной распиловки Powermat 

2500 SP, предназначенным для по-

лучения  ламелей,  используемых, 

например, для средних слоев ме-

бельных щитов.

Мир станков Weinig Conturex

Второе поколение успешной си-

стемы  Conturex  концерна  Weinig 

может  предложить  большой  диа-

пазон  центров  с  ЧПУ  для  изго-

товления окон и мебели, принцип 

работы  которых  основан  на  за-

патентованном столе с цанговым 

креплением.  Благодаря  модуль-

ному  подходу  мы  можем  предло-

жить множество решений, от ком-

пактного станка до центра с двумя 

линиями, параллельно обрабаты-

вающего две заготовки. Система 

управления  с  центральным  ком-

пьютером объединяет в одну сеть 

любое  количество  осей  и  позво-

ляет  создать  практически  любую 

производственную систему с мак-

симальным  уровнем  гибкости 

вплоть  до  изготовления  единич-

ных деталей. Простая интеграция 

в любое распространенное отрас-

левое  программное  обеспечение 

позволяет  использовать  систему 

Weinig Solid Woodwork Flow (WF) 

для самых разных рабочих ситуа-

ций. Предварительное строгание, 

оптимизация  древесины  и  ком-

плексная  автоматизация  от  кон-

церна Weinig – в настоящее время 

все это, конечно же, интегрирова-

но и образует в сочетании со стан-

ком  Conturex  единый  высокоэф-

фективный  технологический  уча-

сток. До настоящего времени этот 

обрабатывающий центр с ЧПУ ча-

ще всего применялся для изготов-

ления окон.

На  выставке  LIGNA  концерн 

Weinig намерен продемонстриро-

вать, насколько идеально техно-

логия Conturex с ее большой про-

дуктивностью и гибкостью подхо-

дит для современной полной об-

работки  мебельных  элементов. 

В качестве новинки на интегриро-

ванном высокопроизводительном 

станке Conturex C 125 Vario  бу-

дут представлены входная меха-

низация с параллельной подачей 

материала, четыре цанговых сто-

ла Vario с двумя цанговыми кре-

плениями на каждом, а также две 

интерполирующих  5-осевых  го-

ловки.

Чтобы продемонстрировать вы-

сокий  уровень  гибкости  станков 

Conturex, на связанной компьютер-

ной сетью линии будут изготавли-

ваться как мебельные детали, так 

и  конструкции  из  косяков  и  попе-

речин, оконные и дверные элемен-

ты,  а  также откидные ставни. Не-

отъемлемой  частью  этой  демон-

страции будет Weinig Multirex 7225 

Windows, станок с многофункцио-

нальной  головкой для рациональ-

ной пятисторонней обработки эле-

ментов  из  массивной  древесины. 

Новая  технология PRO-Torque 

обеспечивает  высокоточное  син-

хронное перемещение для фрезе-

рования по пяти осям.

Кроме того, в данную установ-

ки интегрирован UniPin 200, новый 

станок для автоматического нане-

сения  клея  на  шипы  и  установки 

дюбелей.  UniPin  200  отличается, 

прежде всего, равномерным нане-

сением клея. Это является основой 

для  прочности  и  плотности  швов 

в угловых соединениях, что вносит 

большой вклад в общий уровень ка-

чества конечного продукта.

• Умные технологии: макси-

мальная прозрачность процессов

Сетевым системам будущего не-

обходимо  сквозное  программное 

решение от идеи до готового про-

дукта. Только таким образом мож-

но достичь максимальной прозрач-
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ности технологических процессов. 

Большую помощь при этом оказы-

вает маркировка деталей с помо-

щью  QR-кодов/штриховых  кодов 

или RFID. Преимущества для поль-

зователя  заключаются  в  умень-

шении времени производственно-

го цикла и устранении источников 

ошибок и дефектов. Линии и мно-

гие станки концерна Weinig,  кото-

рые будут экспонироваться в Ган-

новере,  оснащены  соответствую-

щими системами. При выполнении 

3D-структурирования на Powermat 

система  распознавания  деталей 

обеспечивает высокоточную обра-

ботку.  В  случае  торцовочных  пил 

на выставке LIGNA будет продемон-

стрирована автоматическая марки-

ровка деталей в сочетании с нане-

сением логотипов высокого разре-

шения.

• Мониторинг и упреждающее 

обслуживание: взгляд на соб-

ственное производство

На одном из первых мест в спи-

ске приоритетов для заказчика на-

ходится  максимальная  эксплуа-

тационная  готовность оборудова-

ния. Поэтому решающее значение 

имеют оптимальное планирование 

производства  и  управление  им. 

Кроме того, необходимо регулярно 

получать информацию об интерва-

лах сервисного обслуживания, сро-

ке службы инструментов и расхо-

де материалов. Все это могут обе-

спечить  современные инструмен-

ты для контроля состояния станка 

и системы поддержания в исправ-

ном состоянии. Концерн Weinig по-

кажет на выставке LIGNA интегра-

цию подобных систем мониторинга 

на примере работающих станков. 

В частности, на обрабатывающем 

центре с ЧПУ Conturex демонстри-

руется  контроль  производства 

при изготовлении окон. В качестве 

практического примера можно уви-

деть новую разработку – систему 

мониторинга шпинделей, исполь-

зуемую  клиентом  Weinig  фирмой 

KGM. Она контролирует температу-

ру шпинделей и сообщает о превы-

шении предельных значений. По-

мимо этого, в Ганновере также бу-

дут представлены многочисленные 

возможности мобильного сервис-

ного приложения Weinig. Напри-

мер, интегрированный онлайновый 

интерфейс позволяет идентифици-

ровать проблемы станка на смарт-

фоне независимо от местонахож-

дения, отправить сервисные запро-

сы и уменьшить время простоя.

• Интеграция: единые техноло-

гические участки повышают про-

изводительность

Время  автономных  станков 

практически  прошло.   Поэтому 

ключ  к  современному  производ-

ству  называется  интеграцией . 

При  этом  достаточно  одного  на-

бора  данных,  чтобы  объединить 

в  сеть  самые  разные  компонен-

ты технологического участка. Ис-

пользование  центральных  управ-

ляющих  компьютеров  позволяет 

воплощать  в  реальность  самые 

сложные процессы. Например, уже 

сегодня они могут управлять сот-

нями осей разных станков при про-

изводстве окон.

Концерн Weinig покажет на вы-

ставке  LIGNA  технологические 

участки  самой  разной  сложности 

для  самых  разных  требований, 

и все это – от одного производи-

теля.  В  компактный  раскройный 

центр FlexiRip / FlexiCut интегри-

рован универсальный многопиль-

ный станок с торцовочной пилой. 

В  то  же  время  на  стенде  Weinig 

будет демонстрироваться крупная 

линия  раскроя,  обеспечивающая 

полностью  автоматический  двух-

мерный раскрой по длине. Эта си-

стема  состоит  из  многопильного 

станка ProfiRip 450 M4 Speed с по-

дающим роликовым устройством, 



ССК  «ОКНА и ДВЕРи»  № 2 (188) 2017

оборудование

10

сканера EasyScan RT для распоз-

навания  дефектов,  системы  ви-

зуализации  раскроя  и  принтера 

для  маркировки  планок.  Приме-

ром  бескомпромиссного  высоко-

скоростного производства под ло-

зунгом Making more out of wood яв-

ляется объединенная компьютер-

ной сетью технологическая линия, 

в которой вся компетенция концер-

на Weinig сведена в одно высоко-

эффективное  решение.  В  преде-

лах  линии  через  сеть  соединены 

сканер,  оптимизирующая  торцо-

вочная пила и линия сращивания. 

Обмен  данными  согласно  стан-

дарту,  W  4.0  Digital  гарантирует, 

что данная система максимально 

открыта для перспективного про-

изводства.

Склеивание: две премьеры 

на LIGNA

На выставке LIGNA будут впер-

вые  представлены  две  машины, 

которые  не  являются  частью  ка-

кой-либо  технологической линии, 

но  при  этом  могут  быть  в  любой 

момент интегрированы в нее. Од-

на из них – новый пресс ProfiPress 

T Next Generation. Этот автомати-

ческий пресс для склеивания пред-

ставляет собой полностью новую 

разработку,  производительность 

которой увеличена на 25 процен-

тов.  Главными факторами  такого 

прироста стали более быстрое со-

ставление пакетов и увеличенный 

коэффициент  использования  вы-

сокочастотной энергии. Централь-

ную роль играет при этом так на-

зываемый  селективный  нагрев. 

В  этом  методе  шов  нагревается 

только изнутри, что ведет к умень-

шению  времени  цикла  прессова-

ния.

Девиз  другого  всемирного  де-

бюта,  пресса  ProfiPress L B  зву-

чит как «Быстрое и простое изго-

товление брусков». Новинка этого 

высокочастотного пресса – отклю-

чаемые цилиндры, что  гарантиру-

ет сокращение времени на подсоб-

ные работы. Специальный верхний 

прижим обеспечивает минимально 

возможное  смещение  по  высоте. 

Синхронно выдвигаемые цилиндры 

пресса предотвращают смещение 

по длине.

• Системная компетенция: вся 

инновационная мощь концерна

Одной из основных тем для кон-

церна  Weinig  на  выставке  LIGNA 

является  проектный  бизнес.  Под-

разделение Weinig Concept, в кото-

ром  объединена  вся  компетенция 

Weinig, представит четыре актуаль-

ных области деятельности.

Одна из них – технологическая 

линия  для  опалубочных держа-

телей  для строительной промыш-

ленности. Особенность этой линии 

заключается в возможности изме-

нения ее размера и индивидуаль-

ной  адаптации  к  конкретным  тре-

бованиям. Благодаря этому заказ-

чики могут, используя технологию 

Weinig,  реализовать  различные 

концепции в зависимости от требу-

емой  производительности,  имею-

щихся площадей и бюджета.

Второй  проект  –  это  техноло-

гия  стыкового блочного скле-

ивания ,   отмеченная   премией 

Швайгхофера.  Теперь  эта  линия 

предлагается в трех классах мощ-

ности. Возможно как решение на-

чального уровня для малых пред-

приятий,  так и максимально воз-

можный  уровень  расширения. 

Блочное  склеивание  отличается, 

в  частности,  высокой  гибкостью 

в  применении,  повышением  вы-

хода готовой продукции из имею-

щегося  сырья  и  большим  разно-

образием  продукции.  В  Ганнове-

ре можно будет увидеть эту  кон-

цепцию с односторонним прессом 

периодического  действия  в  ходе 

виртуальной экскурсии.

Кроме  того,  недавно  заверши-

лось создание установки производ-

ства слоев для одного из крупней-

ших линий для производства кле-

еной многослойной древесины 

с перекрестным расположением 

слоев (CLT) в Европе. На LIGNA бу-

дет показан поток материала и рас-

крыта  вся  компетенция  концерна 

Weinig  по  всей  цепочке  создания 

стоимости.

В  качестве  четвертой  области 

деятельности  будет  рассказано 

об исследовательском и конструк-

торском  проекте  для  древесины 

масличной пальмы. В сотрудниче-

стве с партнерами были проведены 

некоторые  фундаментальные  ис-

следования возможности обработ-

ки  данного  материала.  В  послед-

ние месяцы подразделение Weinig 

Concept  перешло  к  производству 

таких изделий, как щитов из мас-

сивной  древесины,  трехслойных 

щитов, плитного материала с раз-

личным  покрытием  (шпон,  МДФ 

и многое другое), а также древес-

но-стружечных плит. На выставке 

LIGNA будет рассказано о текущем 

состоянии этого проекта.

Концерн Weinig: все 
от одного производителя

«Weinig  предлагает  больше»  – 

это не только слоган. Это наше обе-

щание качества, надежности, соз-

дания стоимости и компетентного 

консультирования без всяких «но» 

и  «если».  Все  от  одного  произво-

дителя.  Поэтому  особенно  много 

места на LIGNA будет отдано все-

объемлющему предложению услуг. 

В ходе всех четырех выставочных 

дней  специалисты  Weinig  готовы 

обсудить с клиентами такие темы, 

как  подержанные  станки,  сервис 

и финансирование, ответив на все 

их вопросы.
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ДРЕВЕСНЫЕ 
МАТЕРИАЛЫ

МАССИВНАЯ 
ДРЕВЕСИНА

Строгание, 
профилирование, 
инструменты, заточка

Раскрой, сканирование, 
оптимизация, 
склеивание

Одна, двери, 
технология ЧПУ

Cращивание на шип, 
форматирование, 
профилирование 
кромки

Облицовка кромок

Обработка с ЧПУ

Вертикальные и 
горизонтальные 
решения для раскроя

Автоматическая
транспортировка 

плитных материалов

 

Концерн WEINIG:

станки и установки для обработки 

массивной древесины и древесных 

материалов  

Инновационные высокие технологии, широкий 

спектр услуг и системных решений вплоть до 

производственных линий «под ключ»: концерн 

WEINIG — ваш надежный партнер в области 

прибыльной обработки массивной древесины 

и древесных материалов. Качество концерна 

WEINIG и экономическая эффективность 

его оборудования дают вам решающее 

преимущество в мировой конкуренции для 

предприятия любого размера.

WEINIG ПРЕДЛАГАЕТ БОЛЬШЕwww.weinig.com

LIGNA 2017:
WEINIG и HOLZ-HER
вместе в павильоне 27
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ПРОИЗВОДСТВО ОКОН ИЗ ДРЕВЕСИНЫ.
АНАЛИЗ ДАННЫХ РОССТАТА

Динамику развития и показате-

ли российского оконно-фасад-

ного рынка в секторе древесины ча-

сто определяют на основании дан-

ных Росстата. С 2014 года Росстат 

ежегодно публикует данные о про-

изводстве «блоков оконных в сборе» 

в группировке данных «Производство 

основных видов продукции дерево-

обработки» (в 2013 г. вместо этого 

в отчетности Росстата фигурировал 

показатель «конструкции деревян-

ные строительные и изделия столяр-

ные, не включенные в другие группи-

ровки»; до 2013 г. – блоки оконные 

деревянные»). Следовательно, чи-

тай во всех случаях: «блоки оконные 

из древесины».

В отчетности Росстата так же име-

ются данные о производстве продук-

ции по группе «блоки дверные в сбо-

ре». Можно допустить, что такой вид 

продукции, как блоки балконные двер-

ные из древесины, может учитываться 

как «дверях», так и в «окнах». Учиты-

вая, что Росстат формирует сводные 

данные на основе информации, пред-

ставленной регионами, т. е., в конеч-

ном счете, предприятиями-производи-

телями, и исходя из технологических 

особенностей производства, более ве-

роятен учет этих блоков в объеме про-

изводства блоков оконных деревянных.

Производство основных видов 

продукции деревообработки, по дан-

ным Росстата, и индекс объемов про-

изводства в 2016 г. к показателю 

2010 г. приведены в табл. 1.

Как следует из приведенных дан-

ных, производство всех основных 

видов продукции деревообработки, 

включая производство «блоков двер-

ных в сборе», в 2016 году превыси-

ло показатели 2010 г. Исключением 

является только резко снизившееся 

производство «блоков оконных в сбо-

ре», составившее в 2016 году лишь 

57% к показателю 2010 года. Дина-

мика производства «блоков оконных 

деревянных» в соответствии с дан-

ными Росстата, млн. кв. м, приведена 

на рис. 1.

Анализ цифр, приводимых в офи-

циальной отчетности Росстата, по-

казывает, что они не соответствуют 

действительности. Так, например, 

по данным Росстата в 1995 г. было 

произведено 5,6 млн. кв. м «блоков 

оконных деревянных». Однако только 

для установки во введенные в 1995 г. 

жилые дома общей площадью 41 млн. 

кв. м потребовалось более 6,5 млн. 

кв. м оконных блоков. Кроме того, они 

требовались для остекления постро-

енных зданий нежилого назначения, 

реконструкции и ремонта существу-

ющего жилищного и нежилого фон-

да. Выполненные расчеты показыва-

ют, что для этих целей было необхо-

димо произвести около 9 млн. кв. м 

оконных блоков, без учета фасадных 

конструкций. Из этого объема бло-

ки оконные из древесины составили 

не менее 7,6 млн. кв. м (окон из ПВХ-

профилей еще практически не бы-

ло), тогда как по данным Росстата 

весь объем их производства составил 

только 5,6 млн. кв. м.

По данным Росстата, производ-

ство деревянных окон в 2008 г. со-

кратилось до 2,2 млн. кв. м (на 19,2% 

к показателю 2007 г.). Однако ана-

лиз деятельности предприятий-про-

изводителей показывает, что объемы 

их производства в 2008 г. составили 

около 3,6 млн. кв. м (77% к показа-

телю 2007 г., по данным ИЦ «ССК»). 

Таким образом, данные Росста-

та по производству оконных блоков 

из древесины занижены в 1,5–2 раза 

(подобно производству оконных бло-

ков и других СПК из ПВХ), хотя общая 

тенденция прослеживается верно.

Анализ показывает, что цифры 

Росстата в отношении объемов про-

изводства оконных блоков из древе-

сины на протяжении 20 с лишним лет 

(1994–2016 гг.) систематически ока-

зывались заниженными. В официаль-

Таблица 1.
Производство основных видов продукции деревообработки (данные Росстата)

Производство основных видов продукции 
деревообработки

Годы 2016./
2010, 

%
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

Лесоматериалы, продольно распиленные или раско-
лотые, разделенные на слои или лущеные, толщиной 
более 6 мм; шпалы железнодорожные или трамвайные 
деревянные, непропитанные, млн. куб. м

21,9 22,6 21,2 21,7 21,5 22,0 22,8 104

Плиты древесностружечные и аналогичные плиты 
из древесины и других одревесневших материалов, млн. 
условных куб. м

5,5 6,5 6,8 6,6 6,8 7,2 7,4 135

Плиты древесноволокнистые из древесины или других 
одревесневших материалов, млн. условных кв. м 404 464 469 427 469 502 554 137

Фанера клееная, состоящая только из листов древеси-
ны, тыс. куб. м 2697 3063 3201 3329 3569 3657 3759 139

Блоки оконные в сборе, тыс. кв. м 1246 1085 969 960 949 710 711 57

Блоки дверные в сборе, млн. кв. м 10,8 10,4 13,6 15,5 13,2 12,1 11,0 102

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА,  
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»
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ной статистике учитывались, глав-

ным образом, крупные производители 

(в основном, бывшие ДОКи и ДОЗы); 

не учитывались новые предприятия, 

малые и многие средние производи-

тели.

Тем не менее, хотя данные Росста-

та не отражают фактических объемов 

производства и потребления оконных 

и балконных дверных блоков из дре-

весины, но они пригодны для оценки 

тенденций развития сектора, а также 

могут быть использованы в качестве 

первичной оценки данного сектора 

рынка, но с обязательным последую-

щим уточнением.

Как показывают данные Росстата 

(рис. 1), производство оконных бло-

ков из древесины за 22 года снизи-

лось почти в 10 раз (!). И эта динамика 

в целом соответствует действитель-

ности, хотя фактические цифры про-

изводства выше.

Как видно из рис. 1, за это вре-

мя наблюдались два менее продол-

жительных периода сильного спада 

(1994–1998 гг., 2007–2009 гг.) и два 

более продолжительных периода 

стабилизации (1999–2006 гг., 2010–

2016 гг.). Причем в период 1999–

2006 гг. в отдельные годы имел место 

даже небольшой рост производства. 

Отметим, что, согласно ранее публи-

ковавшимся данным Росстата, про-

изводство в 2012 г. так же несколько 

выросло – до 1,2 млн. кв. м. Но в даль-

нейшем цифры были скорректирова-

ны до 1,0 млн. кв. м.

За каждый из отмеченных пери-

одов сильного спада производство 

оконных блоков из древесины падало 

почти в 2,5 раза по сравнению с пред-

шествующими годами.

В результате, после последнего 

спада доля окон из древесины (вклю-

чая балконные двери и дерево-алю-

миниевые оконные конструкции) 

в структуре российского оконного 

рынка опустилась ниже 4%.

В 2011–2015 гг. ежегодно про-

исходило небольшое снижение. 

Но в 2016 году, по данным Росста-

та, производство оконных блоков 

из древесины сохранилось на уров-

не 2015 г. Данные требуют уточне-

ния, но, похоже, наблюдается ста-

билизация.

Отметим, что спад производства 

окон (оконных блоков) из древесины, 

начиная с 1994 года, происходил в ос-

новном за счет уменьшения произ-

водства оконных блоков устаревших 

типов. В секторе реконструкции и ре-

монта они активно замещались ок-

нами из ПВХ-профилей. С 1998 г. за-

мещение началось и в секторе нового 

строительства, причем оно затронуло 

и производителей окон «скандинав-

ского типа» (с остеклением стекло + 

стеклопакет) и «евро» (с остеклением 

стеклопакетами).

Главным образом, за счет этого 

замещения и произошел тот взрыв-

ной рост производства окон из ПВХ-

профилей, который наблюдался 

в 2000–2008 гг. Но уже к 2012 г. этот 

«резерв замещения» был практиче-

ски исчерпан, чем и объясняется стаг-

нация оконного рынка в секторе ПВХ, 

сменившаяся рецессией с 2013 года.

Производители оконных блоков 

из древесины теперь не будут терять 

долю на рынке в пользу окон из ПВХ 

просто потому, что, по большому сче-

ту, терять уже нечего. Сектор древе-

сины российского оконного рынка 

превратился в нишевый сектор с до-

лей, не превышающей нескольких 

процентов. Потребление поддержива-

ется сохраняющимся спросом со сто-

роны частных заказчиков, преимуще-

ственно – для применения в индиви-

дуальных жилых домах (коттеджах). 

Поэтому перспективы развития сек-

тора напрямую связаны с развитием 

малоэтажного домостроения, которое 

по результатам 2016 года откровенно 

«просело».

Как долго сохранится такое поло-

жение – покажет будущее. Во всяком 

случае, есть несколько производите-

лей оконных блоков из древесины, ко-

торые успешно выдерживают конку-

Рис. 1. Динамика производства «блоков оконных деревянных», млн. кв. м (в соответствии 
с данными Росстата)
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Таблица 2.
Производство «блоков оконных в сборе» в федеральных округах РФ (данные Росстата)

Федеральный округ
Производство, тыс. кв. м 2016 г. 

к 2015 г., %2015 г. 2016 г.
Центральный 207,6 275,7 132,8

Северо-Западный 98,3 98,6 100,3

Южный 32,7 42,7 130,6

Северо-Кавказский 8,8 9,0 102,3

Приволжский 256,2 179,4 70,0

Уральский 15,8 10,5 66,5

Сибирский 74,7 80,6 107,9

Дальневосточный - - -

Российская Федерация, всего 707,3 710,6 100,5
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ренцию на падающем рынке и даже 

увеличили объемы производства.

Интерес представляют так же дан-

ные Росстата о производстве «блоков 

оконных в сборе» («блоков оконных 

деревянных») в федеральных округах 

и регионах РФ (табл. 2, табл. 3), до-

полненные индексом объемов произ-

водства в 2016 г. к показателю 2015 г.

Видно, что по ряду регионов и даже 

федеральных округов данные непол-

ны либо вовсе отсутствуют. Достовер-

ность данных об объемах производ-

ства и их динамике по многим регио-

нам (в т. ч. Москве, Московской, Сверд-

ловской, Новосибирской областям 

и др.) вызывает большие сомнения. 

Обращают на себя огромные разли-

чия в объемах производства, год к го-

ду, по ряду регионов, что может объ-

ясняться исключительно несовершен-

ством учета. Отметим, что по боль-

шинству регионов зафиксировано 

снижение производства в 2016 году.

Тем не менее, данные Росстата 

могут быть использованы в качестве 

первичной (приближенной) оценки 

региональных рынков, естественно, 

с обязательным последующим уточ-

нением.

Более подробная информация 

о состоянии и перспективах развитии 

сектора древесины российского окон-

ного рынка и фактических объемах 

производства оконных блоков будет 

представлена в новом аналитическом 

отчете «Российский оконно-фасад-

ный рынок. Итоги развития в 2000–

2016 годах и перспективы на 2017–

2018 годы».

Таблица 3.
Производство «блоков оконных в сборе» в отдельных регионах РФ

(данные Росстата)

Регион-субъект РФ
Производство, тыс. кв. м 2016 г. 

к 2015 г., %2015 г. 2016 г.
Владимирская обл. 33,5 35,1 104,8

Московская обл. 12,2 153,5 1258,2

Тверская обл. 12,5 16,0 128,0

Ярославская обл. 55,5 2,7 4,9

Калининградская обл. 39,8 48,1 120,9

г. Санкт-Петербург 19,9 18,2 91,5

Краснодарский край 24,7 24,6 99,6

Волгоградская обл. 3,1 15,6 503,3

Республика Башкортостан 37,0 25,4 68,6

Республика Марий Эл 25,4 22,3 87,8

Республика Татарстан 26,9 20,5 76,2

Чувашская Республика 31,2 21,4 68,6

Кировская обл. 18,1 13,6 75,1

Нижегородская обл. 92,4 53,0 57,4

Тюменская обл. 13,3 7,8 58,6

Новосибирская обл. 17,4 4,2 24,1

Омская обл. 39,4 30,7 77,9

Приморский край 2,2 2,1 95,5
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Выходит аналитический отчет

«ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПВХ-ПРОФИЛЕЙ В РОССИИ»

Дата выхода отчета: май 2017 г.

Количество: страниц – 118 (расчетное), разделов – 9, таблиц – 30, графиков и диа‑

грамм – 9.

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF; возможно предоставле‑

ние в печатном виде.

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра‑

бот, выполненных в 2008‑2017 гг. в рамках реализации проекта «Мониторинг российского 

рынка строительных материалов и изделий».

В отчете представлено около 250 компаний‑производителей экструдированных ПВХ‑

профилей, в том числе около 40 производителей системных профилей для окон и дверей.

Отчет предназначен, в первую очередь, для производителей и поставщиков экструзи‑

онного оборудования и инструмента, ПВХ‑смолы, аддитивов и компаундов. Он может быть 

также полезен производителям ПВХ‑профилей, в т. ч. производителям системных оконных профилей (для оценки рын‑

ка).

Отчет содержит:

1. Перечень российских компаний‑производителей экструдированных ПВХ‑профилей (профильно‑погонажных из‑

делий из ПВХ) с указанием местонахождения производства и видов производимой продукции.

2. Подробные данные о компаниях‑производителях, сгруппированных по федеральным округам РФ:

– наименование, юридическая форма, торговая марка (марки);

– контактные данные: местонахождение офиса / производства, адрес, тел., факс, e‑mail, сайт;

– Ф. И. О. руководителей и ответственных (должностных) лиц компании; 

– производственная номенклатура и торговые марки; 

– количество экструзионных линий;

– производственные мощности, данные об объемах производства; 

– дополнительная информация, в т. ч. данные о деятельности в 2008‑2016 гг.

3. Основные показатели рынка профильно‑погонажных изделий из ПВХ: 

– объемы производства ПВХ; 

– объемы и структура потребления ПВХ в секторе производства профильно‑погонажных изделий;

– производство системных ПВХ‑профилей; 

– импорт и экспорт; 

– потребление системных ПВХ‑профилей; 

– структура рынка профильно‑погонажных изделий из ПВХ: внутреннее производство, потребление, импорт и экспорт

4. Сводные данные: 

– перечень производителей системных оконных и дверных профилей; тОП‑20 ведущих компаний;

– перечень производителей подоконных досок, откосов и отливов; тОП‑20 ведущих компаний;

– перечень производителей панелей и вагонки; тОП‑20 ведущих компаний; 

– перечень производителей сайдинга;

– перечень производителей плинтусов (в т. ч. из вспененного ПВХ); тОП‑20 ведущих компаний; 

– производители других ППИ; ведущие производители;

– территориальное распределение производств.

Представлена производственная структура подотрасли (производство экструдированных ПВХ‑профилей строи‑

тельного и иного назначения) по видам изготавливаемой продукции.

Дана оценка перспектив развития рынка экструдированных ПВХ‑профилей (профильно‑погонажных изделий  

из ПВХ) в 2017‑2018 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7  903 798 05 42, факс: +7 499 177 18 07

director@ssk-inform.com
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IVAPER 82: 
СИСТЕМА ПРОФИЛЕЙ ДЛЯ ЭКСКЛЮЗИВНЫХ 
СВЕТОПРОЗРАЧНЫХ КОНСТРУКЦИЙ

Новые вызовы энергоэффектив‑

ных технологий в современном 

строительстве, рост числа авторских 

архитектурных проектов, растущие 

требования по теплоизоляции свето‑

прозрачных конструкций и стремление 

предложить партнерам профильные 

системы с высоким потенциалом вос‑

требованности послужили хорошей 

мотивацией для появления совершен‑

но новой системы в продуктовой ли‑

нейке IVAPER.

Оригинальная 6‑камерная кон‑

струкция профиля глубиной 82 мм 

и концепцией уплотнений, позволяю‑

щей делать гибкий выбор между упор‑

ным или средним уплотнениями, обе‑

спечивают как оптимальную надеж‑

ность, так и лучшую энергоэффектив‑

ность.

Профили системы поставляют‑

ся в стандартном исполнении вместе 

с уплотнениями, наносимыми в еди‑

ном производственном цикле методом 

пост‑коэкструзии. Возможен выбор 

между профилями со светло‑серым 

или черным уплотнением. В нестан‑

дартном исполнении возможна постав‑

ка профилей без посткоэкструдирован‑

ных уплотнений.

Вариант конструкции окна с допол‑

нительным профилем среднего уплот‑

нения существенно улучшает его теп‑

ло‑ и звукоизоляционные характери‑

стики.

Благодаря более глубокой посад‑

ке стеклопакета достигается лучшая 

теплоизоляция и минимизируется так 

называемый «краевой эффект». До‑

полнительные внутренние перегородки 

противостоят термическим нагрузкам 

на раму и створку.

В разработке новинки особое вни‑

мание было уделено внутренней по‑

верхности рамы в области фальца. 

Как паз штапика, так и паз для раз‑

мещения профиля среднего уплотне‑

ния закрыты мягким ПВХ. Открывая 

створку окна в исполнении с упорным 

уплотнением, Вы увидите ровную по‑

верхность рамы с прекрасной оптикой. 

Если же окно исполнено с дополни‑

тельным контуром среднего уплотне‑

ния, то и в этом случае, паз под шта‑

пик в раме будет закрыт, что является 

очень важным преимуществом при ис‑

пользовании окна в быту, особенно 

в малоэтажном коттеджном строитель‑

стве, когда створки могут быть широко 

открыты.

Размер светового проема конструк‑

ции и вычитаемые размеры для сте‑

клопакетов и штапиков в окнах, ис‑

полненных с упорным и/или средним 

уплотнениях одинаковы. Для реализа‑

ции варианта со средним уплотнением 

в глухом остеклении не требуется ис‑

пользование каких‑либо дополнитель‑

ных профилей.

Конструкция профиля рамы 

и створки позволяет использование 

лент с двусторонним клеевым сло‑

ем для применения технологии сухой 

вклейки стеклопакета. Новая систе‑IVAPER 82
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ма позволяет использование стекло‑

пакетов шириной до 52 мм, а в случае 

вклейки стеклопакета – до 54 мм.

Рекомендуемые максимально воз‑

можные размеры створки по фальцу 

составляют:

В х Ш = 2350 х 1400 мм.

Профильная система IVAPER 

82 прошла сертификацию по ГОСТ 

30673–99, выдан сертификат соот‑

ветствия № РОСС RU. СЛ42. Н00600 

от 29.09.2014.

Результаты сертификационных ис‑

пытаний образцов профилей показали:

Приведенное сопротивление тепло‑

передаче профилей без вкладышей 

с уплотняющими прокладками и шта‑

пиками (коробка/створка): 1,1 м2 оС/Вт 

(класс 1). Данный показатель являет‑

ся абсолютно лучшим в продуктовой 

линейке систем IVAPER и соответству‑

ет лучшим системам, представленным 

на рынке.

Прочность сварных угловых соедине‑

ний: коробки – 4283 Н; створки – 4000 Н.

Для системы IVAPER 82 предусмо‑

трены 7 декоров RENOLIT одно‑ и дву‑

сторонней ламинации основной про‑

граммы ламинации и 32 декора до‑

полнительной программы. Возможно 

исполнение профилей двусторонней 

ламинации, как коричневых в массе, 

так и цвета карамели.

Комплекты фрез и цулаг для пере‑

работки профилей изготавливаются 

как ведущими российскими металлоо‑

брабатывающими предприятиями, так 

и немецкими поставщиками в строгом 

соответствии с чертежами конструк‑

торского отдела IVAPER.

В свою очередь технический отдел 

предоставит комплексную техническую 

документацию окажет помощь и под‑

держку на первых шагах производ‑

ства новых окон и дверей из профилей 

IVAPER 82.

ООО ИВАПЕР
196084, г. Санкт-Петербург, 
ул. Парковая, д. 4, литер Б 
тел.  +7 (812) 458-07-44
факс +7 (812) 458-05-46
ivaper@ivaper.ru 
www.ivaper.ru 

Волгоград:
400075, г. Волгоград, 
проезд Дорожников, д.7 
тел.  +7 (8442) 58 68 90 
моб. +7 (909) 377 78 22
volgograd@ivaper.ru 

Москва:
129343, г. Москва 
ул. Уржумская, д. 4, кор. 2
тел.  +7 (495) 510 64 76 
моб. +7 (903) 726 25 60
moscow@ivaper.ru

Нижний Новгород:
603950, г. Нижний Новгород,
пр-т Гагарина, д. 178
тел.  +7 (831) 212 31 35
моб. +7 (950) 353 14 40 
info_nnov@ivaper.ru
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КОМПАНИЯ «ЭКСПРОФ» ЗАРЕГИСТРИРОВАЛА 
ПОЛОЖЕНИЕ О СИСТЕМНОМ ПАСПОРТЕ  
В КАЧЕСТВЕ СТАНДАРТА ОРГАНИЗАЦИИ 

Компания «ЭксПроф» стала ини-

циатором внедрения в России 

паспортов на ПВХ-системы для из-

готовления оконных и дверных бло-

ков, разработав первый в отрасли па-

спорт на одну из своих флагманских 

оконных систем S571 Profecta.

Этот паспорт создавался специ-

алистами «ЭксПроф» строго в соот-

ветствии с Положением о системном 

паспорте, разработанном в соответ-

ствии с действующей нормативной ба-

зой ГОСТ и СТО СППП (Стандартов 

Союза производителей полимерных 

профилей). Одним из важнейших тре-

бований Положения является проведе-

ние независимой экспертизы систем-

ных паспортов признанными экспер-

тами по стандартизации и техническо-

му регулированию оконной отрасли. 

Системный паспорт ООО «ЭксПроф» 

прошел предусмотренную экспертизу. 

Экспертный совет под председатель-

ством д. т. н. Н. А. Соколова, руково-

дителя сектора теплофизических из-

мерений ВНИИМ им. Д. И. Менделеева 

дал высокую оценку документу и реко-

мендовал его к обращению на рынке, 

подтвердив соответствие Положению 

о системном паспорте и действующим 

в России стандартам. Ввиду успеха 

разработки паспорта EXPROF на си-

стему S571 Profecta и планов компа-

нии продолжить процесс паспорти-

зации своей продукции было решено 

придать Положению о системном па-

спорте статус стандарта организации. 

7 февраля 2017 года новый СТО ЭКС-

ПРОФ 1.3–2016 «Положение о поряд-

ке разработки и утверждения систем-

ных паспортов» прошел государствен-

ную регистрацию в ФГУП «СТАНДАР-

ТИНФОРМ» и получил свидетельство 

№ 218-СТО. «В компании уже давно 

внедрена и действует система менед-

жмента качества, – отмечает Влади-

мир Уткин, заместитель генерального 

директора по технической части, – Но-

вый стандарт станет ее важным до-

полнением. Он позволит со временем 

паспортизировать всю линейку нашей 

продукции, что, в свою очередь, по-

может нашим клиентам обеспечивать 

и подтверждать высокое качество сво-

их изделий из профилей EXPROF.»

ПРЕДСТАВИТЕЛЬ «ЭКСПРОФ» ПОСЕТИЛ ОКОННЫЕ 
ПРЕДПРИЯТИЯ В СИБИРСКОМ РЕГИОНЕ

В  начале  февраля  руководи-

тель  отдела  продаж  компа-

нии  «ЭксПроф»  Андрей  Трефи-

лов с рабочим визитом побывал 

в сибирском федеральном округе, 

где посетил оконные предприятия 

Томской,  Новосибирской  обла-

стей, Алтайском крае и республи-

ке Хакасия.

Поездка длилась в течение че-

тырех дней, за это время предста-

витель «ЭксПроф» побывал на круп-

ных оконных предприятиях и про-

вел ряд встреч с руководителями 

более десяти компаний, среди них 

«Комфорт-Т» в Томске, «МПК Сибир-

ский Стандарт» в Барнауле и «Алтай 

Пласт» в Абакане. В переговорах 

были затронуты вопросы техниче-

ской и рекламной поддержки пере-

работчиков, возможности увеличе-

ния поставок тюменского профиля, 

а также выработки планов по даль-

нейшему эффективному сотрудни-

честву. Стороны активно обсуждали 

технические характеристики профи-

лей EXPROF, наибольший интерес 

вызвали оконные системы с внутри-

профильной вентиляцией. Отлич-

ным примером тому служит новый 

25-этажный дом в Барнауле, в кото-

ром компания «Алтай Пласт» уста-

новила «дышащие» окна EXPROF 

Aero. В рамках поездки представи-

тель «ЭксПроф» встретился с руко-

водителем склада «ЭксПроф» в Аба-

кане Евгением Труновым. Вместе 

они посетили Президентское кадет-

ское училище в городе Кызыл (Ре-

спублика Тыва). Качественные, те-

плые, энергосберегающие пласти-

ковые окна EXPROF обеспечат ком-

фортные условия обучения и отдыха 

юных воспитанников. Остекление 

федерального образовательного уч-

реждения производила Группа Ком-

паний «Эксперт». 

«Интерес к тюменскому профилю 

в Сибири особенно высок, – отметил 

Андрей Трефилов, – продукция ком-

пании «ЭксПроф» отвечает самым со-

временным требованиям и обладает 

превосходными энергосберегающи-

ми характеристиками. Пластиковые 

окна EXPROF все чаще устанавлива-

ют в современных жилых комплексах 

и микрорайонах сибирского региона».
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СИСТЕМЫ КОНТРОЛЯ ДОСТУПА 
WINKHAUS: ЗАЩИТА И УДОБСТВО 
ПРЕЖДЕ ВСЕГО 

Следуя самым последним тен-

денциям в области производ-

ства систем защиты и контроля 

доступа, компания Winkhaus ведет 

активную разработку и внедрение 

инновационных ноу-хау, отвечаю-

щих самым высоким требованиям 

по безопасности, комфорту и ши-

роким функциональным возмож-

ностям.

Самые новые из них фирма 

Winkhaus успешно презентует на от-

раслевых конгрессах, форумах и вы-

ставках в Москве, среди них BATI-

MAT, международный форум «День 

инноваций в архитектуре и строи-

тельстве», конгресс «Фасады Рос-

сии», форум индустрии архитектур-

ного стекла «ArchGlass», выставка 

«Загородный Дом», конференция 

«День Ноу-Хау» в Сколково и дру-

гие.

Механические системы 
запирания – один ключ 
от всех дверей

Практичным и удобным решени-

ем Winkhaus для организации и за-

щиты доступа является система Ге-

неральный Ключ (Master Key), ко-

торая одинаково удобна и широко 

применима как в зданиях с боль-

шим количеством пользователей, 

так и в частных домах-кондомини-

умах и коттеджах. Главным преи-

муществом системы является воз-

можность заменить связку ключей 

от разных дверей на один универ-

сальный ключ, обеспечивая макси-

мальный комфорт и высокую сте-

пень защиты согласно EN 1303:2005.

Цилиндры в системе Генерально-

го ключа кодируются в соответствии 

с организационной структурой, по-

зволяя создать так называемую ие-

рархию доступа в помещения в зави-

симости от пожеланий пользователя 

(с возможностью доступа в отдель-

ные помещения только уполномо-

ченным лицам).

Выступление Олега Петрова, руководителя техотдела компании Winkhaus, на форуме «ArchGlass»
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Надежная защита 
от взлома

Среди новинок Winkhaus в об-

ласти механических систем запира-

ния – системный дверной цилиндр 

с симметричным ключом keyTec 

N-tra. Спроектированный для ма-

лых и средних объектов, этот ключ 

имеет дополнительную защиту – 

AZE и является гарантом безопас-

ности для современного дома. Бо-

лее усложненная модель этого ци-

линдра, специально адаптированная 

под требования крупных промыш-

ленных объектов и организаций – 

keyTec N-tra+, будет введена на ры-

нок в текущем году.

В ассортименте механических 

систем Winkhaus нельзя не отметить 

и новое поколение механических ци-

линдров keyTec RPE, специально 

сконструированных для обеспече-

ния индивидуальной защиты неболь-

ших жилых домов и коттеджей.

Цилиндры keyTec RPE отличают-

ся высокой степенью защиты, бла-

годаря наличию в конструктиве до-

полнительных элементов – стальной 

защитной втулки и штифтов из вы-

сокоуглеродистой стали, препят-

ствующих рассверливанию цилин-

дра извне.

Оригинальный ключ системы 

keyTec RPE сложной парацентриче-

ской конфигурации делает практи-

чески невозможным вскрытие ци-

линдра нелегальным дубликатом.

Автоматизированная 
защита blueMatic EAV3

Значительно повысить комфорт 

и удобство в эксплуатации, сохранив 

при этом высокий уровень защиты 

и противовзломности, позволяют ав-

томатизированные замки Winkhaus 

с многоточечным запиранием.

Новаторской разработкой в дан-

ной области является дверной за-

мок с многоточечным запиранием 

blueMatic EAV3. Благодаря мощ-

ным стальным ригелям в форме 

клыков и уплотнительным элемен-

там, замок системы EAV3 обеспе-

чивает автоматическую блокиров-

ку и герметичный, сверхпрочный 

прижим створки к раме, что явля-

ется идеальным решением даже 

для самых требовательных поль-

зователей. Важно и то, что замок 

blueMatic EAV3 отличается высо-

кой устойчивостью к взлому – 3-ий 

класс противовзломности согласно 

DIN 18251–3. Дополнительный ком-

форт для пользователя обеспечива-

ет блокада поворота ручки, которая 

предотвращает непреднамеренное 

выдвижение ригелей и поврежде-

ние рамы.

Дверь с многоточечным зам-

ком blueMatic EAV3 можно легко от-

крыть, используя пульт дистанцион-

ного управления, карточку с чипом, 

транспондер или иные беспровод-

ные системы внутреннего контроля 

доступа, что обеспечивает макси-

мальный комфорт и удобство экс-

плуатации.

Комплексное управление 
в режиме онлайн

Совершенно новые возмож-

ности организации и управления 

доступом предлагает компания 

Winkhaus с разработками в об-

Системы защиты и контроля доступа на стенде Winkhaus, на форуме «ArchGlass»

Презентация системы защиты и контроля доступа на «Дне Ноу-Хау» в Сколково
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ласти электронных систем защи-

ты. Таких, например, как система 

blueSmart с приложением, позволя-

ющим на дистанционное програм-

мирование и присвоение прав до-

ступа через ключ blueSmart Aktiv. 

Разработанная для организации 

и управления доступом сложными 

строительными объектами, эта ин-

теллектуальная система идеаль-

но сочетает в себе преимущества 

автономных решений с возможно-

стями контроля и управления в ре-

жиме онлайн. Благодаря этому, 

blueSmart обеспечивает экономи-

чески эффективную организацию 

и администрирование доступа, яв-

ляясь гарантом высокой безопас-

ности и долговечности. Работая 

в здании через виртуальную, бес-

проводную сеть в автономном ре-

жиме, система обеспечивает вы-

сокоскоростной и удобный обмен 

данными и не требует проведения 

дополнительных работ по энергоо-

беспечению.

Технология blueSmart позволя-

ет регулировать контроль доступа 

и использование систем автомати-

зации зданий, а также подсчитывает 

и регистрирует движения пользова-

телей

Гибкая организация 
доступа с помощью 
смартфона

Следуя самым современным 

технологиям в области систем за-

щиты, компания Winkhaus разра-

ботала интеллектуальную систе-

му blueCompact – идеальный про-

дукт для «умного дома», а также 

для офисных и общественных зда-

ний. Максимальный комфорт, энер-

гоэффективность, гибкое управле-

ние, легкость в пользовании в со-

четании с интеллектуальной про-

граммой – наглядные достоинства, 

отличающие это решение от других 

систем доступа, предлагаемых от-

раслевым рынком.

Эта беспроводная система 

не требует подключения к электро-

сети и может быть легко установле-

на пользователем самостоятельно 

в любую дверь без помощи специ-

алиста. Выгодным преимуществом 

нового решения является функция 

управления, организации и конт-

роля доступа с помощью смартфо-

на, что обеспечивает пользователю 

максимальный комфорт в управ-

лении и широкий спектр возмож-

ностей, среди которых: дистанци-

онное программирование и пере-

программирование ключей и ци-

линдров, присвоение и блокировка 

прав доступа, регистрация време-

ни входа и выхода пользователей. 

Благодаря отсутствию облачного 

хранилища данных blueCompact, 

вся информация, касающаяся си-

стемы, хранится только на ключе, 

что обеспечивает надежную защи-

ту пользовательских данных в слу-

чае потери или кражи смартфона.

Еще одним аргументом в поль-

зу blueCompact является также 

высокотехнологичный конструк-

тив системы. Дверные цилиндры 

blueCompact имеют такую же фор-

му, как традиционные замочные ци-

линдры и не требуют дополнитель-

ной проводки, что позволяет лег-

ко установить систему без помощи 

специалиста.

Презентация новинок компании Winkhaus на выставке «Загородный Дом»

Презентация новых решений Winkhaus



activPilot
Новые возможности 

производства алюминиевых окон

www.winkhaus.ru

Применение фурнитуры activPilot в алюминиевых 

окнах с 16 мм пазом - рациональное производство и 

реальные преимущества для пользователя, а также 

выгодная альтернатива стандартной фурнитуре для 

алюминия.

Экономическая выгода. При установке в алюмини-

евое окно фурнитуры activPilot, можно снизить сто-

имость готового окна на 10-15%.

Быстрота сборки. activPilot Concept для алюминия 

позволяет в 2 раза сократить сборку оконной кон-

струкции и упростить монтаж.

Конструктив. Фурнитура activPilot с уменьшенной 

номенклатурой элементов рационализирует логи-

стику и оптимизирует складские запасы.

Функционал. activPilot можно оснастить дополни-

тельными функциями: ограничителем открывания 

створки, микровентиляцией или ступенчатым на-

клоном.

Эстетика. Современный дизайн фурнитуры 

activPilot Concept придает окнам привлекательный 

вид.

Надежная защита. Высшая степень взломостойко-

сти (RC1 и RC2) при замене только ответных планок.
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«ОД»: Спад на российском 

оконном рынке продолжается. 

Какова Ваша оценка результатов 

2016 года для отрасли? Каковы ре‑

зультаты прошедшего года для Ва‑

шей компании?

Л.М.:  Объемы потребления 

на рынке ПВХ-окон в 2016 году со-

кратились, по оценкам экспертов, 

примерно на 25–30%. Основным 

драйвером негативного тренда вы-

ступил сегмент частного потребите-

ля. Обусловлено это, в первую оче-

редь, высоким насыщением рынка 

светопрозрачных конструкций: в сег-

менте ПВХ он составляет по разным 

оценкам от 70 до 80%.

ПВХ-направление Schüco пред-

ставлено в ценовых сегментах «сред-

ний+» и выше. Здесь ситуация осо-

бенно сложная, т. к. рынок «частника» 

На вопросы редакции отвечает Лев Минуллин, 
руководитель отдела продаж департамента ПВХ-систем  
и фурнитуры компании Schüco 

сильно просел, а многоквартирное до-

мостроение в основном использует 

самые дешёвые продукты. Тем не ме-

нее, среди производителей ПВХ-окон 

наметился устойчивый тренд на поиск 

дополнительных возможностей от-

стройки от конкурентов. В этом смыс-

ле продуктовый портфель Schüco по-

зволяет реализовать такую стратегию 

максимально эффективно, т. к. мы 

не являемся только лишь производи-

телем профильных систем. Мы пред-

лагаем рынку системные решения – 

ПВХ-профили, фурнитуру, системы 

вентиляции и т. п. Все эти решения – 

результат деятельности инженерного 

состава Schüco.

«ОД»: Какие группы (виды) про‑

дукции являются наиболее востре‑

бованными на российском рынке?

Л.М.: Продуктовый портфель 

Schüco состоит из нескольких ключе-

вых групп:

• профильные ПВХ-системы 

Schüco;

• оконная фурнитура Schüco 

VarioTec (как классическая поворот-

но-откидная, так и параллельно-от-

ставная);

• системы вентиляции (от пассив-

ных до принудительных с функцией 

рекуперации тепла);

• системы ограждения;

• дизайнерские решения (систе-

ма алюминиевых накладок TopAlu, 

система пленочных покрытий Schüco 

AutomotiveFinisch – совместная 

с BMW разработка).

«ОД»: Как Вы оцениваете пер‑

спективы наступившего 2017 года, 

прекратится ли спад на оконном 

рынке? Можно ли рассчитывать 

на оживление спроса в каких‑либо 

секторах рынка?

Л.М.: Я бы сказал так – скорость 

«сжимания» рынка уменьшится. 

В лучшем случае – обнулится. Пока 

причин и условий для роста рынка 

ПВХ-окон я не вижу.

«ОД»: Раньше было модно рас‑

суждать о драйверах роста. Сей‑

час, очевидно, можно говорить 

о «драйверах спада». Какие фак‑

торы обусловили спад на оконном 

рынке? Что, на Ваш взгляд, мо‑

жет способствовать стабилизации 

рынка, и его восстановлению?

Л.М.: В первую очередь спад об-

условлен высоким уровнем насыще-

ния рынка в сегменте частного потре-

бителя. Безусловно, повлияло и сни-

жение платёжеспособности покупа-

телей. Стабилизации рынка в целом 

будет способствовать рост объемов 

строительства.

«ОД»: Каковы планы Вашей ком‑

пании на этот год и на 2018–2020 го‑

ды, какие региональные рынки 

для Вас наиболее интересны?

Журнал «ОКНА и ДВЕРИ» продолжает публиковать интервью, в которых руководители и специалисты веду‑

щих компаний отрасли дают оценки ситуации на оконно‑фасадном рынке, итогов прошедшего года и перспек‑

тив на будущее, делятся планами развития компаний. 

Мнения и оценки респондентов могут не совпадать с мнением редакции и имеющимися в ее распоряжении 

данными. 

Благодарим всех участников!

КАКОВА СИТУАЦИЯ НА РОССИЙСКОМ 
ОКОННОМ РЫНКЕ?
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Л.М.: В силу особенностей ценово-

го сегмента Schüco в первую очередь 

для нас интересны крупные города. 

При этом мы ожидаем развития во всех 

федеральных округах России. Планы 

на 2018–2020 годы – увеличение доли 

в сегменте «средний+» и выше благо-

даря постоянному развитию продуктов 

и росту числа партнеров компании.

На вопросы редакции отвечает Кшиштоф Якимович, 
коммерческий директор представительства Winkhaus в России 

«ОД»: Спад на российском 

оконном рынке продолжается. 

Какова Ваша оценка результатов 

2016 года для отрасли в целом? Ка‑

ковы результаты прошедшего года 

для Вашей компании?

К.Я.: 2016 год был периодом на-

пряженного труда. Не только фирмы-

производители оконной фурнитуры, 

но и все остальные участники окон-

ного рынка почувствовали послед-

ствия снижения спроса. Фирма Wink-

haus, как и многие другие компании, 

отметила снижение продаж на уров-

не нескольких процентов в сравнении 

с 2015 годом.

Оценить однозначно размер это-

го сокращения довольно тяжело, 

прежде всего по причине cложности 

ситуации. Здесь я имею в виду со-

кращение доли в продажи фурниту-

ры aktivPilot (ведущей фурнитурной 

системы фирмы Winkhaus) в пользу 

более упрощенной системы proPilot. 

На снижение объема продаж повли-

яли также ценовые изменения, а точ-

нее, разного вида бонусы. Поэто-

му снижение количества проданных 

комплектов было квалифицировано 

как снижение продажи в целом.

Радует, однако, то, что слабые ре-

зультаты были у нас только в России, 

на всех остальных рынках произошел 

заметный рост продаж, в некоторых 

случаях – даже двузначный.

«ОД»: Как Вы оцениваете пер‑

спективы наступившего 2017 го‑

да, прекратится ли спад в от‑

расли? Можно ли рассчитывать 

на оживление спроса в каких‑ли‑

бо секторах рынка? Каковы пла‑

ны Вашей компании на этот год 

и на 2018–2020 годы, какие регио‑

нальные рынки для Вас наиболее 

интересны?

К.Я.: После подведения итогов 

продаж 2 месяцев 2017 года мы пол-

ны оптимизма, хотя опыт подсказы-

вает, что прогнозирование объема 

продаж на основе результатов про-

даж первых месяцев не достовер-

но. Мы в своих планах на 2017 год 

не предполагаем так называемого 

«существенного оживления», но счи-

таем, что сокращения продаж уже 

не будут такими высокими, и ситуа-

ция по товарообороту будет похожа 

на 2016 год.

Полагаем так же, что значитель-

ный позитивный вклад в эти планы 

внесут наши новые торговые партне-

ры – фирмы «TБM» и VBH («ФауБе-

Ха»). Это – что касается логистики 

и торговли. С производственной сто-

роны, кроме классических фурнитур-

ных систем aktiv- и proPilot, мы будем 

активно продвигать такие новатор-

ские решения, как aktivPilot Comfort 

или Select (скрытолежащие петли). 

Прошлый год показал так же высо-

кую заинтересованность темой окон 

из алюминия с применением нашей 

фурнитуры.

Как новинку от фирмы Wink-

haus в этом году хотим предло-

жить российскому рынку электрон-

ные системы контроля доступа blu-

eCompact и blueSmart. Мы увере-

ны, что так, как и в других странах, 

наши передовые разработки заин-

тересуют многих российских кли-

ентов.

«ОД»: Раньше было модно рас‑

суждать о драйверах роста. Сей‑

час, очевидно, можно говорить 

о «драйверах спада». Какие фак‑

торы обусловили длительный 

спад? Что, на Ваш взгляд, может 

способствовать стабилизации 

оконного рынка, и его восстанов‑

лению, хотя бы в отдаленной пер‑

спективе?

К.Я.: Многие эксперты, участ-

ники рынка, а также политики вы-

сказывали свое мнение на тему 

непростой ситуации, сложившей-

ся на российском рынке, хотя это 

и не касалось только оконного рын-

ка. По этому вопросу уже было 

представлено и оговорено большое 

число различных теорий и всевоз-

можных гипотез, поэтому я не бу-

ду очередным участником, ищущим 

объяснения вышеупомянутой ситуа-

ции.

Мы со своей стороны предпри-

нимаем меры и действия, которые 

имеют реальное влияние на изме-

нение ситуации, руководствуясь 

тем, на что мы в состоянии повли-

ять, а также словами владельца 

нашей фирмы, который говорил, 

что если мы ведем бизнес во мно-

гих странах, то всегда бывает так, 

что где-то есть кризис, в большей 

или меньшей степени, и наоборот – 

всегда где-то есть супер-климат 

для бизнеса, чего желаем сегодня 

в России себе и всем нашим клиен-

там и торговым партнерам.
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– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конс трукций Центрального феде-

рального округа. Москва и Московская область».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Центрального феде-

рального округа (кроме Москвы и Московской области».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Северо-Западного фе-

дерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Южного федерального 

округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Северо-Кавказского 

федерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Приволжского феде-

рального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Уральского федераль-

ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Сибирского федераль-

ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Дальневосточного фе-

дерального округа».

Отчеты содержат подробную и постоянно обновляе-

мую информацию о ведущих российских компаниях-про-

изводителях оконных и фасадных конструкций.

В рамках реализации проекта «РОССИЙСКАЯ ТЫ-

СЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФА-

САДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» с 2011 года ежегодно выходят 

9 аналитических отчетов, в которых представлены более 

1000 ведущих компаний-производителей оконных и фа- 

садных конструкций Российской Федерации.

В отчеты включены компании, суммарный годовой 

объем производства которых составлял более 10 тыс. 

кв. м / более 1 тыс. кв. м в мес. (учитывая изделия из всех 

видов применяемых рамных материалов).

Отчеты формируются по итогам предшествующего года:

– отчеты, вышедшие в 2011 году – по итогам 2010 г.;

– отчеты, вышедшие в 2012 году – по итогам 2011 г.;

– отчеты, вышедшие в 2013 году – по итогам 2012 г.;

– отчеты, вышедшие в 2014 году – по итогам 2013 г.;

– отчеты, вышедшие в 2015 году – по итогам 2014 г.;

– отчеты, вышедшие в 2016 году – по итогам 2015 г.;

– отчеты, выходящие в 2017 году – по итогам 2016 г.

В настоящее время обновляются данные о компа-

ниях-производителях, готовятся к выходу новые отчеты 

2017 года.

Информационные карты компаний-производителей, 

представленные в отчетах, актуализированы по состоя-

нию на 2017 г.

СТРУКТУРА ОТЧЕТОВ (РАЗДЕЛЫ): 

1. Краткая характеристика федерального округа 

и входящих в его состав регионов-субъектов РФ.

2. Строительный и оконно-фасадный рынки федераль-

ного округа.

3. Региональные объемы производства и потребления 

оконных и фасадных конструкций.

4. Перечень ведущих компаний-производителей окон-

ных блоков, фасадных и других светопрозрачных строи-

тельных конструкций в федеральном округе по итогам 

2016 г.

5. Информационные карты компаний-производителей 

(см. ниже).

6. Распределение ведущих компаний-производителей 

в регионах-субъектах РФ, входящих в состав федерально-

го округа, по объемам производства. Региональные лидеры.

7. Сводные данные:

– групповое распределение и суммарные объемы про-

изводства ведущих компаний-производителей; их доля 

в региональных объемах производства;

– баланс товарооборота между регионами;

– особенности региональных оконно-фасадных рын-

ков; оценка потенциала регионов.

Выводы.

ИНФОРМАЦИОННЫЕ КАРТЫ

Информационная карта каждой компании содержит 

следующие данные:

• Наименование, юридическая форма, торговая марка.

• Структура компании (подчиненность, предприятия, 

филиалы, представительства).

• Руководство компании, должностные лица (долж-

ность, Ф.И.О.).

• Виды деятельности, основная продукция, типы про- 

изводимых изделий (по назначению; по виду используе-

мых материалов – ПВХ, алюминий, дерево, др.).

• Место расположения (компании, производства); 

адрес, тел./факс, e-mail, сайт;

• Год основания / год начала производства.

ИЦ «СОВРЕМЕННЫЕ СТРОИТЕЛьНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» ИНФОРМИРУЕТ О пОДгОТОВКЕ  
К ВЫхОДУ НОВЫх АНАЛИТИЧЕСКИх ОТЧЕТОВ В РАМКАх РЕАЛИЗАЦИИ пРОЕКТА 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 
ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»
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• Количество сотрудников (общее / основной произ-

водственный персонал).

• Структура производства (количество и виды произ-

водств, производственные площади, цехи, участки).

• Характеристика технологического оборудования (ис-

пользуемое оборудование, марки, годы поставки / ввода 

в эксплуатацию, уровень автоматизации производства, 

число сборочных линий, наличие и число линий производ-

ства стеклопакетов); изменения, произошедшие в 2010-

2017 гг.

• Мощность производства (номинальная, расчетная).

• Используемые профили, фурнитура, стеклопакеты, 

другие комплектующие и материалы; изменения, произо-

шедшие в 2010-2017 гг.

• Реализация продукции (регионы реализации, основ-

ные потребители);

• Система продаж (торговый дом, филиалы и предста-

вительства, число и местонахождение офисов / пунктов 

продаж, дилерская сеть, число и местонахождение диле-

ров, основные дилеры или список дилеров);

• Объемы производства за 2016 г. (экспертная оценка 

/ данные компании).

• Объемы производства за 2006-2016 гг. (динамика): 

экспертная оценка / данные компании.

• Финансовые показатели деятельности компании 

(2006-2016 гг.).

• Дополнительная информация (реализованные 

объекты, партнеры, участие в региональных программах, 

членство в СРО, наличие административного ресурса, за-

казы и др.).

• Оценка перспектив развития на 2017-2018 гг. (про-

гноз: позитивный, нейтральный или негативный).

Поскольку информационная карта каждой компании 

занимает от 2 до 8 стр., размещение всех их в одной кни-

ге (отчете) явилось бы неудобным для пользователя. По-

этому информация сформирована по федеральным окру-

гам РФ, что позволило сократить число информационных 

карт фирм в одной книге (отчете) от 55 до 210.

Аналогичным образом, по федеральным округам РФ, 

сформированы отчеты. С целью удобства пользования, 

информационный блок по Центральному федеральному 

округу разделен на два отчета (2 книги): Москва и Мо-

сковская обл. (первая книга); остальные регионы ЦФО 

(вторая книга).

В совокупности 9 отчетов содержат подробную ха-

рактеристику более 1000 ведущих российских ком-

паний-производителей оконных блоков и фасадных 

конструкций.

Компании, представленные в отчетах, в совокупности 

контролировали в 2010-2016 гг. (непосредственно или че-

рез своих дилеров) около 75% оконно-фасадного рынка 

РФ в целом и до 80% рынка в секторе ПВХ.

По объему и полноте представленной информации 

проект «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗ- 

ВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» 

является уникальным для России.

ОТЧЕТЫ «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.  
ВЕДУЩИЕ пРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫх 

И ФАСАДНЫх КОНСТРУКЦИЙ»:

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Центрально-

го федерального округа. Москва 

и Московская область».

Отчет выходит в мае 2017 г. 

В отчете представлено около 110 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 380 (расчетно), разделов – 9, 

таблиц – 7, информационных карт – 110 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.

Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Централь-

ного федерального округа (кроме 

Москвы и Московской области)».

Отчет выходит в июле 2017 г. 

В отчете представлено около 150 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 400 (расчетно), разделов – 

9, таблиц – 9, рисунков – 9; информационных карт – 150 

(расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Северо-

Западного федерального округа».

Отчет выходит в мае 2017 г. 

В отчете представлено около 100 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 270 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 

100 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.
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«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Южно-

го федерального округа».

Отчет выходит в мае 2017 г. 

В отчете представлено около 90 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 220 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 8, информационных 

карт – 90 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Северо-Кав-

казского федерального округа»

Отчет выходит в июле 2017 г.

В отчете представлено около 60 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 160 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 8, информационных 

карт – 60 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций При-

волжского федерального округа».

Отчет выходит в июле 2017 г.

В отчете представлено около 190 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 410 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 9, информационных карт – 

190 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Ураль-

ского федерального округа».

Отчет выходит в августе 2017 г.

В отчете представлено около 80 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 260 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 7, информационных карт – 

80 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Сибир-

ского федерального округа».

Отчет выходит в августе 2017 г.

В отчете представлено около 160 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 420 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 

160 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Дальне-

восточного федерального округа».

Отчет выходит в августе 2017 г.

В отчете представлено около 50 

компаний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 120 (рас-

четно), разделов – 9, таблиц – 7, информационных карт – 

50 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

Договор на приобретение отчетов оформляется на основании присланной Вами заявки.

При покупке 2 отчетов и более предоставляются скидки.

тел: +7 967 060 7117,  факс: +7 499 177 1807

director@ssk-inform.com
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На вопросы редакции отвечает Владимир Марков, 
генеральный директор Корпорации «ТехноНИКОЛЬ»

ИЦ «Современные Строительные Конструкции» регулярно проводит опросы руководителей и специалистов 
ведущих компаний, работающих на российском строительном рынке, с целью выявления тенденций развития и 
характеристик делового климата в отрасли. Ниже публикуются интервью, в которых респонденты дают оценку 
итогов прошедшего года и перспектив на будущее, делятся планами компаний. Мнения и оценки респондентов 
могут не совпадать с мнением редакции и имеющимися в ее распоряжении данными. 

Благодарим всех участников!

КАКОВ БИЗНЕС-КЛИМАТ В СТРОИТЕЛЬНОЙ 
ОТРАСЛИ

«КИ»: Спад на российском рынке 

строительных материалов продол‑

жается. Какова Ваша оценка резуль‑

татов 2016 года для отрасли в це‑

лом? Каковы результаты прошед‑

шего года для Вашей компании?

В.М.: 2016 год стал для строитель-

ной отрасли непростым. Если в начале 

кризиса рынок поддерживался завер-

шением уже начатых проектов, осо-

бенно жилых комплексов, то сейчас 

постепенно все объекты достраивают-

ся, а новые инвестиции в отрасль идут 

слабо. В среднем по разным сегмен-

там рынка падение в России за 2015–

2016 годы составило около 25%.

Несмотря на сложности внутри 

страны, 2016 год стал для «ТехноНИ-

КОЛЬ» весьма продуктивным. Мы за-

пустили 4 новых завода – от Ростова-

на-Дону до Хабаровска. В мае состоя-

лось торжественное открытие предпри-

ятия по производству инновационного 

теплоизоляционного материала PIR 

в Рязани. До этого на территории на-

шей страны данный продукт практиче-

ски не производился, хотя он занимает 

большую долю рынка по теплоизоля-

ции плоских кровель в США и Европе. 

Летом мы открыли наш флагманский 

завод по производству каменной ва-

ты в Ростове-на-Дону и предприятие 

по производству базальтовой теплои-

золяции на базе ТОСЭР «Хабаровск». 

Дальневосточное предприятие нацеле-

но на экспорт и позволит нам усилить 

наши позиции на рынках стран АТР.

В сентябре мы запустили в Рязани 

еще один стратегически важный за-

вод по производству монтажных пен. 

Это новое направление для «Техно-

НИКОЛЬ», однако мы рассчитываем 

скоро стать на нем значимым игроком. 

Что особенно важно, на рынке монтаж-

ных пен до настоящего времени пре-

обладали импортные продукты. Соот-

ношение с отечественными составля-

ет примерно 60 на 40%. Мы будем раз-

вивать производство монтажных пен 

и дальше. И я думаю, уже совсем ско-

ро российские монтажные пены будут 

на рынке преобладать. Причем по ка-

честву наши пены лучше многих им-

портных аналогов.

Мы активно развивали экспорт, 

за счет чего в том числе удалось по-

казать хорошие цифровые показате-

ли. Выручка Производственного ком-

плекса «ТехноНИКОЛЬ» за 2015 год 

составила 64 млрд. рублей без НДС, 

а за 2016 – уже 70 млрд. рублей 

без НДС.

Мы последовательно продвигаем-

ся на международных рынках, в связи 

с чем совладелец «ТехноНИКОЛЬ» Сер-

гей Колесников заинтересован в приоб-

ретении надежных зарубежных произво-

дителей. Так, в 2016 году была заверше-

на сделка по приобретению публичной 

шотландской компании Superglass – 

крупнейшего в Великобритании неза-

висимого производителя изоляционных 

материалов из стекловаты.

«КИ»: Пожалуйста, расскажите 

вкратце о продукции Вашей компа‑

нии. Какие группы (виды) продукции 

являются наиболее востребованны‑

ми на российском рынке?

В.М.: Мы производим широкий 

спектр строительных материалов. Нам 

важно, чтобы и корпоративные застрой-

щики, и частные потребители могли най-

ти в нашей линейке продукты для реше-

ния совершенно различных строитель-

ных задач. Это и теплоизоляция – экс-

трузионный пенополистирол, каменная 

вата, PIR, и гибкая черепица, битумно-

полимерные, битумные, полимерные 

и профилированные мембраны, масти-

ки, герметики, монтажные пены.

Нам интересно развиваться в раз-

ных направлениях, расширяя сферу 

применения материалов. Это не толь-

ко строительство различных зданий, 

но и устройство бассейнов, транспор-

тно-дорожное строительство, сельское 

хозяйство и другие отрасли. Тот же 

экструзионный пенополистирол мож-

но использовать не только для утепле-

ния кровель, фундаментов и фасадов, 

но и при устройстве современных, дол-

говечных дорог.

Сегодня компания делает акцент 

на продвижении не отдельных про-
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дуктов, как таковых. Мы хотим облег-

чить жизнь наших клиентов, поэтому, 

во-первых, создали широкий спектр 

систем для устройства кровли, фунда-

ментов, фасадов, где все материалы 

уже подобраны друг к другу. Нашим 

потребителям не нужно самим изу-

чать, как формировать пирог из мате-

риалов, какие друг с другом совмести-

мы, а какие нет. Мы уже все это сдела-

ли. Так же за время работы мы поняли, 

что далеко не всегда качество готово-

го объекта зависит от качества стро-

ительных материалов. Важен их пра-

вильный монтаж. На отечественном 

рынке пока часто, к сожалению, квали-

фикация строителей оставляет желать 

лучшего. Для этого у нас создана услу-

га Службы Качества, когда наши ин-

женеры выезжают на объекты и про-

веряют, как монтируются материалы, 

обучают подрядчиков, осуществляют 

шеф-монтаж.

Важным для нас проектом стал 

ДОМ ТЕХНОНИКОЛЬ. Была разрабо-

тана концепция энергоэффективного 

каркасного дома по цене 25 000 рублей 

под ключ. Пилотные дома оказались 

очень удачными и подтвердили все 

расчеты. Сейчас мы развиваем фран-

шизу и надеемся, что ДОМа ТЕХНО-

НИКОЛЬ скоро появятся во всех регио-

нах нашей страны, это поможет решить 

жилищный вопрос для многих наших 

сограждан.

«КИ»: Как Вы оцениваете пер‑

спективы наступившего 2017 го‑

да, прекратится ли спад на рынке 

стройматериалов? Можно ли рас‑

считывать на оживление спроса 

в каких‑либо секторах рынка?

В.М.: В 2017 году мы надеемся 

на стабилизацию рынка. Если отрасль 

покажет рост в 1–2%, то это будет хо-

рошо. Что-либо конкретно сложно 

предсказать из-за нестабильности ма-

кроэкономических и геополитических 

факторов. К сожалению, мы зависим 

от очень многих моментов.

«КИ»: Раньше было модно рас‑

суждать о драйверах роста. Сей‑

час, очевидно, можно говорить 

о «драйверах спада». Какие фак‑

торы обусловили спад на рын‑

ке стройматериалов? Что, на Ваш 

взгляд, может способствовать ста‑

билизации рынка, и его восстанов‑

лению?

В.М.: Строительный рынок всегда 

чутко реагирует на ситуацию в эко-

номике страны в целом. Это такой 

важный индикатор. Если деньги в от-

расль идут, значит, инвесторы уве-

рены, что экономических потрясений 

не будет. Пока серьезных позитивных 

скачков в инвестиционной активно-

сти в строительной отрасли не пред-

видится.

Поддержать рынок могло бы суб-

сидирование ипотеки, но эту програм-

му было решено не продлевать. Из по-

зитивных новостей для рынка строи-

тельных материалов можно назвать 

приказ Министерства строительства 

РФ о классификации энергоэффек-

тивности зданий. Кроме того в этом го-

ду должен появиться еще один приказ, 

который будет регламентировать по-

вышение требований к стенам, окнам, 

кровли и т. д. Эти нормативные акты 

примерно через год должны подстег-

нуть спрос на теплоизоляцию.

Так же на внутрироссийском по-

треблении строительных материалов 

должны положительно сказаться про-

граммы капитального ремонта зданий 

и расселения ветхого фонда. В частно-

сти, в Москве планируется очередное 

расселение «хрущевок».

«КИ»: Каковы планы Вашей ком‑

пании на этот год и на 2018–2020 го‑

ды, какие региональные рынки 

для Вас наиболее интересны?

В.М.: В первую очередь мы плани-

руем усиливать экспортное направле-

ние наших продаж. В ситуации когда 

внутренний рынок нестабилен, это по-

зволит сохранить динамику развития. 

Если в Европе наша продукция пред-

ставлена широко, то на азиатском 

и американском рынках нам предстоит 

еще много работы.

Также мы делаем ставку на разви-

тие новых направлений. Особое вни-

мание будет уделено сегменту мон-

тажных пен, в нем мы планируем стать 

значимым игроком. В тех сегментах, 

куда мы выходили до этого, нам это 

удалось.

Мы рассматриваем планы как 

по покупке уже действующих, так 

и по строительству новых предприятий 

в России и за рубежом, в частности Ка-

захстане и Индии.

На вопросы редакции отвечает Роман Марихбейн, 
руководитель по развитию бизнеса Департамента 
промышленного оборудования ООО «ГРУНДФОС»

«КИ»: Спад на российском рынке 

строительных материалов продол‑

жается. Какова Ваша оценка резуль‑

татов 2016 года для отрасли в целом, 

насколько? Каковы результаты про‑

шедшего года для Вашей компании?

Р.М.: Многие эксперты, в частно-

сти представители аудиторской компа-

нии KPMG, говорят о 10%-м снижении 

объема рынка строительных материа-

лов в России. Мы склонны согласиться 

с подобной общей оценкой и экстрапо-

лировать ее на сегмент насосного обо-

рудования. Однако, чтобы получить 

объективную картину, следует проана-

лизировать годовые отчеты производи-

телей, аналитические отчёты консал-

тинговых компаний, таможенную ста-

тистику и множество других факторов.

Пока мы не обладаем подобной ин-

формацией в полной мере, и можем го-

ворить только о своей компании. Мы 

считаем, что в 2016 году сделали все, 

что было в наших силах. Разумеется, до-

кризинсыне показатели были несколько 

лучше, но для нас 2016 год закончился 
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расли, жилищно-коммунального хозяй-

ства и промышленных предприятий. 

На сегодняшний день на предприятии 

работает 12 линий и выпускается по-

рядка 30 типов оборудования.

Помимо России, производствен-

ные мощности концерна GRUNDFOS 

располагаются ещё в 14 странах мира, 

и особенно приятно отметить, что наш 

подмосковный завод стабильно входит 

в тройку корпоративных лидеров по ка-

честву выпускаемой продукции. На-

ша система управления качеством вы-

строена по принципу «ноль дефектов». 

Мы отслеживаем все стадии производ-

ственного и технологического цикла, 

начиная от компонентов, которые при-

ходят на завод, и заканчивая работой 

с локальными поставщиками. На пред-

приятии существует система обяза-

тельного тестирования выпускаемого 

оборудования: каждый насос, выходя-

щий с производственной линии, про-

ходит испытания на наших установках. 

Вся считываемая информация хранит-

ся на сервере концерна, и при необ-

ходимости мы можем проследить все 

параметры испытания того или иного 

продукта.

«КИ»: Как Вы оцениваете пер‑

спективы наступившего 2017 го‑

да, прекратится ли спад на рынке 

стройматериалов? Можно ли рас‑

считывать на оживление спроса 

в каких‑либо секторах рынка?

Р.М.: Мы надеемся на оживление. 

Как я говорил раньше, сказать, что мы 

видим стабильную позитивную дина-

мику, пока что нельзя. Хочется верить 

аналитикам, прогнозирующим посте-

пенный выход строительной отрасли 

из кризиса и рост на 2–3% в год. Мы 

будем делать все возможное для раз-

вития, ведь даже в не самые лучшие 

годы GRUNDFOS увеличивал свое 

присутствие на рынке и продолжал 

инвестировать в развитие локальных 

компаний. Российский рынок находит-

ся в фокусе внимания концерна, по-

этому даже несмотря на кризис руко-

водство GRUNDFOS приняло решение 

о расширении нашего производствен-

ного комплекса в ушедшем году: мы 

запустили новые линии по выпуску на-

сосов для водоотведения и скважин-

ного оборудования. Мы придержива-

емся точки зрения, что кризис – это 

не только период трудностей, но и вре-

мя поиска и реализации новых воз-

можностей.

«КИ»: Раньше было модно рас‑

суждать о драйверах роста. Сейчас, 

очевидно, можно говорить о «драй‑

верах спада». Какие факторы обу‑

словили спад на рынке строймате‑

риалов? Что, на Ваш взгляд, может 

способствовать стабилизации рын‑

ка, и его восстановлению?

Р.М.: Абсолютно все вышепере-

численное вкупе с введенными санк-

циями и сокращением инвестиций об-

условили спад на рынке материалов. 

Стабилизации и восстановлению по-

способствует только возобновление 

строительства. Например, сейчас Сер-

гей Собянин инициировал программу 

по сносу «хрущевок», в рамках кото-

рой планируется снести 25 млн кв. м 

устаревшего жилья. Все затраты Мо-

сква готова брать на себя. Есть опера-

тор – Управление гражданского стро-

ительства, который будет выполнять 

функции девелопера, заказывать про-

екты и нанимать подрядчиков. На ос-

вободившихся площадях появятся но-

вые жилые или коммерческие здания. 

Разумеется, это явно вопрос не одного 

года, так что к концу 2017 г. мы вряд ли 

увидим значительный эффект. Но по-

явятся инвестиции и начнутся процес-

сы проектирования, подготовки строи-

тельства, будет заметно какое-то дви-

жение. Без строительства стагнация 

на рынке стройматериалов продол-

жится.

«КИ»: Каковы планы Вашей ком‑

пании на этот год и на 2018–2020 го‑

ды, какие региональные рынки 

для Вас наиболее интересны?

Р.М.: Для нас нет неинтересных 

рынков, тем более региональных. 

У «ГРУНДФОС» огромная сеть пред-

ставительств во всех федеральных 

округах РФ, а также в республике Бе-

ларусь. Это позволяет равномерно рас-

пределить усилия и добиваться успе-

хов во всех отраслях. В планах продол-

жить работу и развиваться дальше.

намного лучше, чем могло бы быть: нам 

удалось избежать негативного сцена-

рия. В конце года на рынке насосного 

оборудования наметилось некое ожив-

ление, но пока этот тренд слабый, нель-

зя говорить о стабильной положитель-

ной динамике – нужно понаблюдать, 

как будут развиваться события дальше. 

Важно учитывать, что в нашем бизнесе 

есть сезонность и важно не перепутать 

реальный рост с рядовыми закрытиями 

проектов под конец года.

«КИ»: Пожалуйста, расскажите 

вкратце о продукции Вашей компа‑

нии. Какие группы (виды) продукции 

являются наиболее востребованны‑

ми на российском рынке?

Р.М.: GRUNDFOS является веду-

щим мировым производителем насо-

сного оборудования (по объему продаж 

насосного оборудования для промыш-

ленности, коммерческих и жилых зда-

ний в мире, по данным The Freedonia 

Group, Inc., 2015 г.).

В связи с тенденциями последних 

лет и импортозамещающей политикой 

на рынке РФ особенно востребованы 

насосы российского производства – 

это оборудование для водоснабжения, 

пожаротушения и отопления. У нас 

есть собственное производство в Под-

московье – завод «ГРУНДФОС Истра», 

спектр выпускаемой продукции которо-

го покрывает практически все потреб-

ности отечественной строительной от-
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Ремонт стаРых и «сложных» 
кРовель: быстРо и долговечно

Ваша кровля находится на пороге 

полной замены тепло- и гидрои-

золяции, имеет большое количество 

оборудования и каждую зиму очища-

ется от снега? Можно ли кардиналь-

но увеличить межремонтный период 

и тем самым снизить эксплуатацион-

ные расходы таких крыш? Да, впол-

не. Если выбирать современные ма-

териалы, способные выдерживать 

высокие пешеходные нагрузки и ра-

ботать без нареканий. Среди таких 

материалов LOGICPIR – инноваци-

онный теплоизоляционный материал 

корпорации «ТехноНИКОЛЬ», одного 

из крупнейших международных про-

изводителей надежных и эффектив-

ных строительных материалов.

Особенно ярко преимущества инно-

вационной теплоизоляции проявляют-

ся, когда она становится основой ком-

плексного решения. Поэтому с исполь-

зованием LOGICPIR сегодня выпуска-

ются строительные системы, наиболее 

подходящие для быстрого, надежного 

и долговечного ремонта и эксплуатации 

кровель «проблемных» зданий.

Инновационная 
теплоизоляция

В чем же особенность теплои-

золяционных плит LOGICPIR и по-

чему решения с данным материа-

лом так удачны для ремонта ста-

рых кровель? Прежде всего, потому 

что LOGICPIR – это теплоизоляци-

онный полимерный материал на ос-

нове жесткого полиуретана (пено-

полиизоцианурат), отличающийся 

высокой прочностью и энергоэф-

фективностью. Более 95% объема 

материала – это закрытые жест-

кие ячейки, образованные в резуль-

тате сложной химической реакции 

и заполненные перманентным га-

зом. Такое строение обуславливает 

полимеру высокую механическую 

прочность, рекордно низкий показа-

тель теплопроводности (всего 0,022 

Вт / (м·К), а также высокие противо-

пожарные характеристики.

LOGICPIR обладает рядом до-

стоинств, способствующих повы-

шению эффективности кровель-

ной ограждающей конструкции. 

В частности, он позволяет умень-

шить толщину слоя теплоизоля-

ции, снизив её общий вес в соста-

ве кровли. Прочность кровли с ис-

пользованием теплоизоляционных 

плит LOGICPIR достаточна, что-

бы выдержать даже активную ди-

намическую нагрузку, возника-

ющую при перемещении людей 

по её поверхности с целью обслу-

живанию оборудования на кровле 

и / или чистке снега.

Сделано на десятилетия!

Одним из примеров таких реше-

ний является клеевая система «ТН-

КРОВЛЯ Эксперт PIR» корпорации 

«ТехноНИКОЛЬ». Она предназна-

чена для ремонта кровель, где не-

возможно или затруднено исполь-

зование механического крепления 

в основание кровли – например, 

кровли сложных форм или имею-

щие в качестве покрытия ребри-

стые плиты.

Система состоит из теплоизо-

ляционной плиты LOGICPIR и поли-

мерной мембраны премиум-класса 

LOGICROOF V-GR FB с флисовой 

подложкой, которая гарантированно 

защитит кровлю от протечек. Осо-

бенностью «ТН-КРОВЛЯ Эксперт 

PIR» является клеевой метод крепле-

ния теплоизоляционных плит и гидро-

изоляционного слоя с использова-

нием специальных полиуретановых 

клеев-пен. Благодаря данному ме-

тоду несущее основание сохраняет 

свою целостность, поскольку не нуж-

но механически крепить систему к су-

ществующим элементам крыши.

Еще одним преимуществом кро-

вельной системы «ТН-КРОВЛЯ Экс-

перт PIR» является малый дополни-

тельный вес, который система да-

ет на несущие конструкции здания. 

Вес кровельной системы площа-

дью 1000 м2 в 7 раз легче аналогич-

ных традиционных покрытий. Кроме 

того, система быстро монтируется 

без применения источников открыто-

го огня, что повышает пожарную без-

опасность ремонтных работ, а также 

обладает высоким сопротивлением 

ветровым нагрузкам, что делает её 

практически безальтернативной в ре-

гионах с сильными ветрами.

Корпорация «ТехноНИКОЛЬ» 
8‑800‑200‑05‑65 
www.logicroof.ru

ТН-КРОВЛЯ Эксперт PIR
1. Железобетонное основание
2. Старый гидроизоляционный слой
3. Клеевой состав ТехноНИКОЛЬ

4. Плита Теплоизоляционная LOGICPIR
5. Разуклонка PIR Slope
6. Клеевой состав ТехноНИКОЛЬ
7. Полимерная мембрана LOGICROOF
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ИЗМЕНЕНИЕ ИНДЕКСОВ ЦЕН НА УСЛУГИ ЖКХ  
В 2015-2016 ГОДАХ

По данным Росстата, цены на жи-

лищно-коммунальные услуги по-

высились в 2016 г. на 7,4% к показа-

телю 2015 г. Индексы цен и тарифов 

на  жилищно-коммунальные  услуги 

представлены в табл. 1.

Цены и тарифы на услуги всех ви-

дов, суммарно, в декабре 2016 г. уве-

личились на 0,3% к декабрю 2015 г. 

(в декабре 2015 г. – на 0,7% к дека-

брю 2014 г.).

Индекс  цен  на  бытовые  услуги 

в декабре 2016 г. увеличился на 5,1% 

к декабрю 2015 г. (в декабре 2015 г. – 

на 7,9% к декабрю 2014 г.); за 2016 г. 

в целом – на 5,5% к 2015 г.

Из наблюдаемых видов бытовых 

услуг на 1,8% дороже стали ритуаль-

ные услуги, на 0,6–0,8% – ремонт об-

уви, замена элементов питания в на-

ручных часах, ремонт холодильников, 

услуги ателье.

Среди  остальных  наблюдаемых 

видов услуг на 3,4% выросла плата 

за аренду индивидуального банков-

ского сейфа, на 0,6–1,2% – за наем 

жилых помещений в  государствен-

ном  и  муниципальном  жилищных 

фондах,  удостоверение завещания 

в нотариальной конторе, услуги бес-

проводной  радиосвязи,  лечебный 

массаж и отдельные виды стоматоло-

гических услуг.

Снижение  цен  отмечено  на  все 

наблюдаемые виды услуг зарубежно-

го туризма.

На  0,4–0,9%  снизилась  стои-

мость начального курса обучения во-

ждению легкового автомобиля, пу-

тевок в дома отдыха и пансионаты 

на территории России, а также пла-

та за пользование потребительским 

кредитом.

Индексы  потребительских  цен 

в группировке классификатора инди-

видуального потребления (по между-

народному классификатору COICOP) 

по группе «Жилищные услуги, вода, 

электроэнергия,  газ и другие виды 

топлива» приведены в табл. 2.

Индекс  потребительских  цен 

на  все  товары  и  услуги  в  2016  г. 

(на конец периода) составил 107,1% 

к 2015 году (на конец периода).

Индекс  потребительских  цен 

на  все  товары  и  услуги  в  декабре 

2016  г.  увеличились  на  5,4%  к  де-

кабрю 2015  г.  (в декабре 2015  г. – 

на 12,9%).

Индекс  потребительских  цен 

по  группе  «Предметы  домашнего 

обихода, бытовая техника и повсед-

невный  уход  за  домом»  в  2016  г. 

(на конец периода) составил 107,5% 

к 2015 году (на конец периода); де-

кабрь  2016  г.  к  декабрю  2015  г.  – 

105,3% (декабрь 2015 г. к декабрю 

2014 г. – 114,7%).

Стоимость  фиксированного  на-

бора потребительских товаров и ус-

луг  (для  межрегиональных  сопо-

ставлений покупательной способно-

сти населения) в расчете на месяц 

в среднем по России в конце декабря 

2016 г. составила 14212,1 руб.

Стоимость фиксированного набо-

ра в Москве в конце декабря 2016 г. 

составила  20714,7 руб.  и  за  ме-

сяц выросла на 0,3%  (с начала  го-

да – на 8,2%), в Санкт-Петербурге – 

15577,9 руб.,  увеличившись  за  де-

кабрь  на  0,4%  (с  начала  года  – 

на 7,1%).

По данным Росстата, стоимость 

условного  (минимального)  набора 

продуктов питания в расчете на ме-

сяц в среднем по России в конце де-

кабря 2016 г. составила 3701,9 руб. 

и по сравнению с предыдущим меся-

цем выросла на 0,9% (с начала года – 

на 3,5%).

Стоимость условного (минималь-

ного) набора в Москве в конце де-

Таблица 1.
Индексы цен и тарифов на жилищно-коммунальные услуги

Услуги Декабрь 2016 г. к де-
кабрю 2015 г., %

2016 г.
к 2015 г., %

Справочно: декабрь 
2016 г. к декабрю 

2015 г., %
Жилищные услуги 105,5 107,7 112,1

– оплата жилья в домах государственного и муниципаль-
ного
жилищных фондов

108,6 109,6 112,1

– содержание и ремонт жилья
(включая взнос на капитальный ремонт) для граждан-
собственников жилья в результате приватизации

105,8 108,3 113,4

– услуги по организации и выполнению работ по эксплу-
атации домов ЖК, ЖСК, ТСЖ (включая взнос на капи-
тальный ремонт) 

105,7 109,3 114,2

Коммунальные услуги 105,3 107,2 109,1

– водоснабжение холодное 106,5 108,5 110,4

– водоотведение 108,1 109,5 110,6

– водоснабжение горячее 105,9 107,8 109,6

– отопление 105,2 107,6 109,5

– газоснабжение 101,3 103,7 107,2

– электроснабжение 105,8 107,0 108,4

Жилищно-коммунальные услуги, всего 105,4 107,4 110,1
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кабря 2016 г. составила 4447,8 руб. 

и за месяц выросла на 0,8% (с начала 

года – на 5,0%), в Санкт-Петербурге – 

4465,8 руб. и выросла на 0,9% (с на-

чала года – на 4,8%).

В декабре 2016 г. по сравнению 

с предыдущим месяцем индекс по-

требительских цен составил 100,4%, 

изменение официального курса дол-

лара США и евро к рублю – 93,4% 

и 92,7% соответственно.

Динамика индекса потребитель-

ских цен (ИПЦ) и официального кур-

са доллара США и евро к рублю (де-

кабрь  2014  г.  –  100%)  приведена 

на рис. 1.

Таблица 2.
Индексы потребительских цен по группе «Жилищные услуги, вода, электроэнергия, газ и другие виды топлива»

Услуги Декабрь 2016 г. к де-
кабрю 2015 г., %

2016 г.
к 2015 г., %

Справочно: декабрь 
2016 г. к декабрю 

2015 г., %
Жилищные услуги, вода, электроэнергия, газ и другие 
виды топлива 105,2 107,0 109,9

– фактическая арендная плата за жилье 102,0 102,6 106,7

– текущее содержание и ремонт жилого помещения 105,0 105,5 109,2

– водоснабжение и другие коммунальные услуги 106,3 108,3 112,3

– электроэнергия, газ и другие виды топлива 104,8 106,8 108,7

Рис. 1. Динамика индекса потребительских цен и официального курса доллара США и евро 
к рублю (декабрь 2014 г. – 100%). 
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ТАК МНОГО СЛОЕВ КРОВЕЛЬНОГО ПИРОГА?

A. ЛИНДЛЕЙ,  
ROXUL Inc., Milton, Ontario

Пер. с англ.

Теплоизоляция из каменной ваты 

может хорошо дополнять тради‑

ционную кровельную конструкцию.

С целью снижения отрицатель‑

ного воздействия на окружающую 

среду и в соответствии с концепци‑

ей устойчивого развития, ужесточа‑

ются строительные нормы по всей 

Северной Америке. Основное вни‑

мание уделяется совершенствова‑

нию практической деятельности, ис‑

пользования материалов с высоким 

потенциалом для строительства бо‑

лее энергоэффективных зданий.

По мнению Совета по экологи‑

ческому строительству США, в на‑

стоящее время только 40% строи‑

тельных материалов в мире соот‑

ветствуют требованиям по эмиссии 

углекислого газа, а выбросы от ис‑

пользования добываемого топлива 

для обогрева и охлаждения зданий 

является одним из основных факто‑

ров, влияющих на углеродный след 

в мире. Повышение энергоэффек‑

тивности зданий путем добавле‑

ния эффективной теплоизоляции 

может резко сократить выбросы и, 

как следствие, уменьшить зависи‑

мость человека от добываемых ви‑

дов топлива, способствуя сохране‑

нию окружающей среды.

Теплоизоляция из каменной ва‑

ты является одним из широко ис‑

пользуемых материалов в покрыти‑

ях зданий, которые соответствуют 

требованиям строительных норм 

и помогают повысить энергоэффек‑

тивность кровельных систем с ма‑

лым уклоном.

Теплоизоляция 
из каменной ваты

В Северной Америке теплоизо‑

ляция из пенопласта для крыш с ма‑

лым уклоном обычно использова‑

лась из‑за высокой эффективности 

и доступности. В течение послед‑

них восьми лет в качестве альтерна‑

тивы предлагается теплоизоляция 

из каменной ваты по всей поверх‑

ности или гибридная теплоизоляция 

(каменная вата в сочетании с изо‑

ляцией из вспененных материалов). 

Несмотря на более низкую величи‑

ну показателя R (сопротивления те‑

плопередаче) на дюйм каменной ва‑

ты по сравнению с теплоизоляцией 

из пенопласта, использование ка‑

менной ваты отвечает требованиям, 

сформулированным по результатам 

недавних научных исследований 

фактических тепловых характери‑

стиках строительной теплоизоляции 

в зависимости от температуры.

Использование каменной ваты 

обеспечивает не только высокую 

энергоэффективность, но и превос‑

ходные огнезащитные свойства, 

звукоизоляцию, стабильность раз‑

меров (что приводит к меньшим 

подвижкам теплоизоляции под кро‑

вельной мембраной с незначитель‑

ной усадкой), паропроницаемость 

и эффективное значения R в широ‑

ком диапазоне температур, что по‑

вышает ценность жилья для жите‑

лей и владельцев.

Пассивная огнестойкость, кото‑

рая непрерывно работает (т. к. яв‑

ляется свойством конструкции), 

а не активные системы, такие 

как спринклеры, которые использу‑

ются только в случае пожара, явля‑

ется основным преимуществом стен 

и кровель с использованием камен‑

ной ваты, в тоже время лучше за‑

щищают конструкции от поврежде‑

ния в случае огня. Каменная вата 

выдерживает температуры до 2150 

F (по Фаренгейту).

Использование кровельной че‑

репицы и каменной ваты так же мо‑

жет помочь владельцам зданий по‑

лучить право на более низкие стра‑

ховые взносы на основании при‑

менения пассивной огнестойкой 

изоляции конструкции. Следует об‑

ращать внимание, что использова‑

ние каменной ваты во всех систе‑

мах кровель увеличивает высоту 

и вес конструкции крыши из‑за уве‑

личивающихся изоляционных тре‑

бований. Хотя каменная вата обе‑

спечивает дополнительные преи‑

мущества для кровельных систем, 

ее вес должен учитываться в про‑

цессе проектирования и составле‑

ния сметы.

Переоценка «кровельного 
пирога»

Существует экономически более 

эффективный способ использова‑

ния огнестойких плит из каменной 

ваты в кровле. Его часто называ‑

ют «гибридной» или «двухслойной» 

изоляцией.

В Северной Америке типичная 

кровельная система состоит из кро‑

вельного настила, уложенного 

на двух‑ или трехслойную изоляцию 

из полиизоцианурата (PIR), чтобы 

соответствовать высоким требова‑

ниям строительных норм и правил 

к теплозащитным характеристи‑

кам. В этих системах кровельный 

настил главным образом требуется 

в качестве переходного слоя между 

основными изолирующими слоями 

и водонепроницаемой кровельной 

мембраной.

Существует две хорошо извест‑

ные проблемы для этих традицион‑

ных кровельных систем: значение R 

для полиизоциануратной изоляции 

имеет непостоянное значение в ши‑

роком диапазоне температур и па‑

дает при более низких температу‑

рах. А кровельный настил, исполь‑

зуемый как подложка, к которой 

могут приклеиваться мембраны, 
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имеет толщину 1/4, 1/2 или 1 дюйм 

и обладает малым термическим со‑

противлением в сочетании с потен‑

циально разрушающими систему 

гидрофильными свойствами по сво‑

ей природе. Это может уменьшить 

долговечность «кровельного пиро‑

га», например, в случае протечек. 

Покрытие, утрачивающее свою це‑

лостность, является еще одной ча‑

стой причиной разрушения крыши 

из‑за скопления конденсата.

Производители теплоизоляцион‑

ных материалов указывают в своих 

проспектах значения R при темпе‑

ратуре 75 F, что может не соответ‑

ствовать эффективности матери‑

ала при других температурах, осо‑

бенно когда изоляционные свойства 

продукта с изменением температу‑

ры резко меняются. Использование 

опубликованных значений R в каче‑

стве расчетных значений не всегда 

является точным и может привести 

к проблемам при строительстве, 

а владельцы построенной недвижи‑

мости не достигнут целевых показа‑

телей расходов на отопление и ох‑

лаждение.

Величина R для теплоизоля‑

ции из каменной ваты, хотя и ниже, 

чем значение R для изоляции поли‑

изоцианурата при температуре 75 F, 

не только не зависит существенно 

от изменения температуры, но даже 

увеличивается при ее понижении. 

Напротив, значения R теплоизоля‑

ции из полиизоцианурата могут зна‑

чительно снижаться при более низ‑

ких или высоких температурах.

ASTM C726–12 «Стандарт‑спец‑

ификация для теплоизоляционных 

плит из минеральной ваты» реко‑

мендует испытывать изоляционный 

материал при средней температуре 

75 ± 2 F и минимальном градиенте 

температуры 40 градусов по Фарен‑

гейту (F) по толщине испытываемо‑

го образца или при средней темпе‑

ратуре, согласованной между поку‑

пателем и изготовителем (некото‑

рые типичные средние температуры 

составляют 25 F и 110 F), с исполь‑

зованием одного из стандартных 

методов испытаний для определе‑

ния сопротивления теплопередаче, 

чтобы лучше оценить характеристи‑

ки применяемых теплоизоляцион‑

ных материалов. Изготовители мо‑

гут предоставить результаты испы‑

таний теплоизоляционных материа‑

лов при указанных температурных 

условиях, чтобы дать проектиров‑

щикам и подрядчикам соответству‑

ющую информацию для их климати‑

ческих зон.

Многочисленные результаты ис‑

пытаний и научные статьи были 

опубликованы по этой теме при‑

знанными организациями и лабора‑

ториями, такими как NRCA, Building 

Science Corp. (Вестфорд, Массачу‑

сетс) и RDH Building Science (Ванку‑

вер).

Практика применения

В зависимости от значения R, 

в гибридной теплоизоляции ис‑

пользуются плиты из каменной ва‑

ты в качестве более жесткой защи‑

ты, укладываемые над полиизоциа‑

нуратом (на долю каждого из сло‑

ев пр этом приходится около 50% 

требуемого термического сопро‑

тивления). В результате получается 

эффективная система с повышен‑

ными тепловыми характеристика‑

ми (рис. 1). При увеличении любым 

из теплоизоляционных слоев до‑

ли заметно более 50% от термиче‑

ского сопротивления всей системы, 

негативы каждого из них переве‑

шивают положительные моменты: 

если используется больше камен‑

ной ваты, то «кровельный пирог» 

становится толще, если же исполь‑

зуется больше изоляции из полии‑

зоцианурата, то больше перепады 

температур.

Такая изоляционная система 

обеспечивает экономию энергии 

и затрат во время периодов холодов 

и использования отопления. Осно‑

вываясь на способности каменной 

ваты стабильно обеспечивать изо‑

ляцию в широком диапазоне темпе‑

ратур, покрытие из каменной ваты 

позволяет изоляции из полиизоци‑

анурата, расположенной под ним, 

достигать своего пикового значения 

Рис. 1. Гибридная теплоизоляция кров-
ли с использованием полиизоцианурата 
и плит ROXUL® из каменной ваты, уложен-
ная по стандартному стальному настилу 
на несущих конструкциях

Рис. 2. Значение R для гибридной теплоизоляции в 4,5 дюйма в зависимости от наружной 
температуры (источник: Building Science Corp., Westford, Mass.)
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R, поддерживая его при комнатной 

температуре, в диапазоне, когда 

значение R находится на самом вы‑

соком уровне.

Рис. 2 иллюстрирует эту кон‑

цепцию, демонстрируя значение 

R для трехслойной теплоизоляции 

из полиизоцианурата и двухслойной 

гибридной, которая состоит из 2,5 

дюйма каменной ваты и 2 дюймов 

изоляции из полиизоциануратана. 

Видно, что значения R для сплош‑

ной полиизоциануратной теплоизо‑

ляции уменьшаются с понижением 

температуры, тогда как значения R 

для гибридной теплоизоляции уве‑

личиваются.

Чтобы помочь проектировщи‑

кам оценить эффективность раз‑

личных систем, глобальная сеть 

специалистов по строительству 

в ROCKWOOL Group, предлага‑

ет поддержку для сравнения ги‑

бридных и традиционных кровель‑

ных теплоизоляционных систем 

(среди других бесплатных услуг) 

во всех регионах Северной Амери‑

ки и во всем мире.

При замене традиционной те‑

плоизоляции системой с использо‑

ванием каменной ваты эффектив‑

ность теплоизоляции повышается 

за счет кровельного покрытия, обе‑

спечивающего значительно более 

высокую величину R на дюйм, обе‑

спечивая так же гидроизоляцион‑

ную защиту.

С минимальным увеличени‑

ем общей толщины крыши, слой, 

не способствующий повышению те‑

плотехнических характеристикам 

кровли, заменяется высокоэффек‑

тивным слоем (изоляционная плита 

из каменной ваты).

Эта двухслойная система стано‑

вится конкурентоспособной по за‑

тратам, так как удаление традици‑

онной системы исключает затра‑

ты на снятие основания, адгезию 

и укладку третьего слоя. Однако 

при этом будет увеличен вес систе‑

мы из‑за увеличенной толщины ка‑

менной ваты.

Для удовлетворения растущих 

требований к значению R в строи‑

тельных нормах, плита из каменной 

ваты может использоваться любой 

толщины – от 2 до 6 дюймов. В ре‑

гионах, где требуется R‑20 или бо‑

лее, эта гибридная система предла‑

гает идеальное решение для проек‑

тировщиков.

Применяя гибридную теплоизо‑

ляцию, при эксплуатации здания 

можно сэкономить значительное 

количество энергии для отопления 

и охлаждения, что приведет к бо‑

лее быстрому периоду окупаемо‑

сти кровельной системы премиум‑

класса. Гибридная теплоизоляция, 

используемая в кровлях, не только 

может соответствовать проектным 

требованиям R в проектах по заме‑

не, новом строительстве и рекон‑

струкции, но так же может обеспе‑

чить более эффективную экономию 

энергии, основанную на меньшей 

зависимости от температуры.

Рис. 3. Два примера гибридной теплоизоляции

На рис. 3 показаны два примера 

кровельных систем с гибридной те‑

плоизоляцией.

Использование каменной ва‑

ты поверх полиизоцианурата по‑

зволяет поддерживать температу‑

ру последнего в оптимальном ре‑

жиме, что близко к средней темпе‑

ратуре 75 F. Но следует помнить, 

что при использовании гибридной 

теплоизоляции толщина «кровель‑

ного пирога» может увеличиваться, 

в зависимости от тепловых требо‑

ваний, и может потребоваться до‑

полнительная оценка несущей спо‑

собности крыши.

Альтернативный подход

При использовании гибридно‑

го или двухслойного изоляционно‑

го метода – слоя полиизоцианурата 

и слоя каменной ваты с ее много‑

численными преимуществами, та‑

кими как огнестойкость, паропрони‑

цаемость, звукопоглощение, терми‑

ческая инерция, простота укладки 

и стабильность размеров – акцент 

делается на способности кровель‑

ной системы выполнять основные 

функции должным образом и воз‑

можности использования в широ‑

ком диапазоне температур, остава‑

ясь при этом экономически эффек‑

тивным решением.
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IV МЕЖДУНАРОДНАЯ КОНФЕРЕНЦИЯ 
«ПОЛИМЕРНАЯ ТЕПЛОИЗОЛЯЦИЯ 2016»

IV международная конференция «Полимерная теплоизоляция 2016», организованная компанией «Альянс-Аналити-

ка», состоялась 12 декабря 2016 г. в Москве. Ее целью было обсуждение текущего состояния рынков вспененных поли-

меров России в условиях стагнации строительной отрасли.

Как и год назад, работа конференции была разделена на три сессии:

• Теплоизоляция – как основа энергосбережения.

• Нишевые рынки полимерной теплоизоляции.

• Инновационные аспекты развития теплоизоляции.

На конференции с докладами выступили:

Хазова Т. Н., директор департамента аналитики ЗАО «Альянс-Аналитика», к. э. н.: «Сырьевое обеспечение произ-

водства теплоизоляционных материалов»;

Куприн Р. Г., зам. директора департамента металлургии и материалов Минпромторга РФ: «Обязательное подтверж-

дение соответствия – одна из преград на пути контрафактной и некачественной продукции»;

Гаврилов-Кремичев Н. Л., ген. директор ИЦ «Современные Строительные Конструкции», к. т. н.: «Развитие строи-

тельного комплекса как основа формирования спроса на теплоизоляцию»;

Мешалкин Е. А., вице-президент по науке НПО «Пульс», академик НАН ПБ, ВАН КБ, д. т. н., профессор: «Полимер-

ная теплоизоляция и оценка соответствия требованиям пожарной безопасности»;

Савкин Ю. В., директор Ассоциации производителей и поставщиков пенополистирола, к. э. н.: «Роль пенополистиро-

ла в полимерной теплоизоляции. Вызовы кризисного периода, пути выхода»;

Дмитриев А. А., президент Национальной Ассоциации производителей панелей ППУ (НАППАН): «Прошлое, насто-

ящее и будущее сегмента теплоизоляции на основе пенополиуретана (ППУ) и огнестойкого полиизоцианурата (PIR)»;

Задорожный В. А., директор ООО «ТехноПласт Инжиниринг»: «Возможности защиты теплоизоляционного слоя с по-

мощью Сверхпрочного полимерного покрытия FIBAROLL / Фибаролл (Великобритания). Опыт применения на заводах 

при строительстве СПГ»;

Еремеев В. Е., зам. директора центра защиты от коррозии, Инжиниринговая нефтегазовая компания ВНИИСТ: «Ос-

новные проблемы, сдерживающие расширение рынка полимерной тепловой изоляции в РФ»;

Гальченко А. Г., главный специалист по полимерным материалам, к. х. н., профессор,

ООО «Гельветика-Трейдинг»: «Материалы на основе вспененного поливинилхлорида и сополимеры ПВХ. Области 

применения»;

Лучкина Л. В., зам. генерального директора по развитию, д. х. н., доцент, Завод комплексной трубной изоляции, ГК «Мосфло-

улайн»: «Современные энергосберегающие технологии в производстве предизолированных труб и фасонных изделий»;

Сафонинков С., директор по развитию, эксперт в области международных перевозок, «Компания Боргер»: «Осо-

бенности логистики в Азиатско-тихоокеанский, Европейский регион. Формирование цены. Импортный и экспортный 

паритет цен»;

Щербаков М. И., ген. директор, ООО «ИРТИС» (IRTIS): Измерение теплофизических характеристик и оценка огне-

стойкости конструкций из полимерных материалов методами инфракрасной термографии.

Материалы основных докладов конференции публикуются в сокращении ниже.

СЫРЬЕВОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ПРОИЗВОДСТВА 
ТЕПЛОИЗОЛЯЦИОННЫХ МАТЕРИАЛОВ

Т.Н. ХАЗОВА,  
директор департамента аналитики ЗАО «Альянс-Аналитика» 

Ситуационный анализ 
экономических правил 
игры на российских рынках

Прогноз социально-экономиче-

ского развития МЭР предусматри-

вает, что рост ВВП России в 2017 г. 

составит 0,8% (в 2016 г. – спад 

на 0,2%). К 2020 г. рост ВВП России 

составит 2,2%, что ниже, чем ожида-

емый рост мировой экономики в це-

лом (3,5%).

Динамика ВВП России значитель-

но хуже, чем других стран БРИКС.

Ставилась задача: «Расти бы-

стрее мира, разработать ком-

плекс мер для ускорения эко-

номического роста»  (В. Путин 
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«Послание Федеральному собра-

нию»).

Вместо этого финансовые власти 

занимаются монетарной игрой с ну-

лями:

«Крайне важным будет предупре-

ждение формирования в экономике 

избыточного оптимизма» (ЦБ: «Сце-

нарии макроэкономического разви-

тия»).

«Оптимизм нам ни к чему» (А. Си-

луанов, Минфин).

«Смущает состояние внутреннего 

спроса, это состояние просто не даст 

расти даже заявленными темпами» 

(Т. Голикова, Счетная палата).

На наш взгляд, важно, чтобы все 

играли в одну игру и не обрекали на-

шу экономику на двадцатилетнюю 

стагнацию.

Развитие промышленности 
вопреки, а не благодаря 
макроэкономической 
политике

Развитие  промышленнос ти 

в 2015–2016 гг. происходило вопре-

ки, а не благодаря макроэкономиче-

ской политике, проводимой в стране.

Нефтегазохимия в 2016 г. демон-

стрирует рост по всей технологиче-

ской цепочке, от сырья до конечной 

продукции с высокой добавленной 

стоимостью.

Если годовые темпы развития 

промышленного производства в Рос-

сии в январе-октябре 2016 г. состав-

ляли 0%, то годовые темпы развития 

химического производства составили 

4,4%, годовые темпы развития про-

изводства полимеров – 4,7%, а го-

довые темпы развития переработки 

пластмасс – 7,3%.

Российская нефтехимия имеет 

все возможности стать локомоти-

вом развития экономики за счет ком-

плексного использования углеводо-

родного сырья на базе развития ин-

новационных технологий: от сырья 

до готовых изделий.

Полимерные 
теплоизоляционные 
материалы

Полимерные теплоизоляционные 

материалы могут быть подразделены 

на две группы:

1. Жесткая теплоизоляция:

– полистирол вспенивающийся 

(ПСВ);

– пенополистирол общего назна-

чения, XPS;

– пенополиуретаны жесткие 

(ППУ).

2. Гибкая теплоизоляция:

– вспененный полиэтилен (ПЭ);

– вспененные каучуки;

– вспененный полипропилен (ПП).

Полистирол

Полистирол – основной поли-

мерный материал, использующий-

Динамика ВВП стран БРИКС

Страна 2014 г. 2015 г. 2016 г. 2017 г. 2018 г. 2019 г. 2020 г.
Китай 7,4 6,9 6,5 6,2 6,0 5,9 5,9

Индия 7,2 7,4 7,4 7,3 7,0 7,0 7,0

Бразилия 0,1 –3,8 –4,0 3,0 6,0 6,5 6,5

Мировые и российские мощности по производству полистирола (2015 г.)
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ся для производства теплоизоляции 

в России.

Доля России в совокупном объеме 

мировых мощностей по производству 

полистирола составляет менее 2%.

Производители полистирола 

в России:

– ПАО «Нижнекамскнефтехим» 

(300 тыс. тонн);

– ОАО «Газпромнефтехим Сала-

ват» (32 тыс. тонн);

– ООО «ПиДжиПроф» (40 тыс. 

тонн).

По предварительной оценке, 

в 2016 г. производство ПСОН в РФ 

составило 372 тыс. тонн.

По оценке, в 2016 году предложе-

ние опережало спрос на 8,7%

Темп роста спроса в 2016 г. к по-

казателю 2015 г. – 4,3%.

Темп роста производства в 2016 г. 

к показателю 2015 г. – 0,9%.

Темпы роста потребления ПСОН 

на теплоизоляцию зависят от разви-

тия отраслей потребителей.

По оценке, спрос на вспениваю-

щийся полистирол в 2016 г. опережал 

предложение на 3,8%.

Те м п  р о с т а  п р о и з в о д с т в а 

вспенивающегося полистирола 

в 2016 г. к показателю 2015 г. – 

минус 4,2%.

Темп роста спроса на вспениваю-

щийся полистирол в 2016 г. к показа-

телю 2015 г. – минус 5,5%.

Темпы роста потребления ПСВ 

на теплоизоляционные материалы 

определяются развитием отраслей по-

требителей и конкуренцией с ПСОН.

Предложение и спрос на полистирол общего назначения (ПСОН 
и УПС)

Темпы роста потребления ПСОН на теплоизоляционные материалы

Предложение и спрос на вспенивающийся полистирол

Темпы роста потребления ПСВ на теплоизоляционные материалы

Рост мощностей производства полистирола (ПС), всего, и в т. ч. 
ПСОН и ПСВ, в соответствии с «Планом развития газо- и нефтехимии 
России на период до 2030 года»
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«План развития газо- и нефтехи-

мии России на период до 2030 года» 

предполагает рост мощностей произ-

водства полистирола (ПС) к 2030 г. 

в 1,88 раза.

Рост потребления ПС на теплои-

золяцию увеличится в период 2015–

2020 гг. в 1,5 раза,

в период 2020–2030 гг. – в 2,1 

раза с учетом развития потребляю-

щих отраслей.

Полиуретаны

По оценке, спрос на полиуретаны 

превышает предложение:

2014 г. – на 29,7%;

2015 г. – на 27,8%;

2016 г. (оценка) – на 25%.

По оценке, потребление поли-

уретанов в строительстве соста-

вило:

2014 г. – 98 тыс. тонн;

2015 г. – 93 тыс. тонн;

2016 г. – 92 тыс. тонн.

Сравнительные цены 
на крупнотоннажные 
полимеры

Усредненные цены на крупнотон-

нажные полимеры (поливинилхло-

рид – ПВХ, полистирол – ПС, поли-

этилен – ПЭ, полипропилен – ПП) 

и их динамика в 2014–2016 гг. пред-

ставлена на диаграммах.

Назад в экономику

Ключевая ставка центрального 

банка страны определяет возмож-

ности кредитования бизнеса и на-

селения.

Ключевые ставки в развитых 

странах:

– США – 0,5%;

– Евросоюз – 0%;

– Англия – 0,25%;

– Япония – 0,1%;

– Канада – 0,5%;

– Швеция – 0,5%;

– Дания – 0,65%;

– Швейцария –0,75%.

Предложение и спрос на полиуретаны в России
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Ключевые ставки в странах Вос-

точной Европы:

– Венгрия – 0,9%;

– Польша – 1,5%;

– Румыния – 1,75%;

– Чехия – 0,05%.

«Азиатские тигры»:

– Республика Корея – 1,25%;

– Тайвань – 1,87%;

– Таиланд – 1,5%;

– Сингапур – 0,07%;

– Гонконг– 0,5%;

– Индонезия – 5%;

– Филиппины – 3,5%.

Страны БРИКС:

– Бразилия – 14%

– Индия – 6,25%

– Китай (КНР) – 4,35%

– ЮАР – 7%.

Россия – 10%.

Денежно-кредитная политика поч-

ти всех центральных банков в мире 

имеет преимущественно стимулиру-

ющий характер для поддержки тем-

пов развития экономики, что не ска-

жешь о российском ЦБ.

Налог на добавленную стои-

мость (НДС) – влияние на ценовую 

конкурентоспособность.

Развитые страны:

– США – 0 (2–15%);

– Евросоюз – 20–25%;

– Япония – 8%.

«Азиатские тигры»:

– Республика Корея – 10%;

– Таиланд – 7%;

– Сингапур – 5%.

Страны БРИКС:

– Бразилия – нет НДС

– Индия – 12,5%

– Китай (КНР) – 2–17%

– ЮАР – 14%

Россия – 18%.

Все страны развивают производ-

ство, создают рабочие места, сни-

жают налоги и формируют внутрен-

ний спрос, повышая ценовую кон-

курентоспособность отечественных 

товаров.

Э. Набиулина: «Прирост эконо-

мики на 1% даст бюджету пример-

но столько же дополнительных до-

ходов, сколько увеличение НДС 

на 1% или удорожание нефти на 2 

доллара».

Россия пытается решить пробле-

мы за счет ослабления курса рубля.

Но изменение правил игры 

в 2014–2016 гг. создало проблемы 

с импортом сырья и оборудования, 

погашением кредитов и привело к су-

жению спроса.

Девальвация – риски для осу-

ществления намерений.

«Масштаб ослабления номиналь-

ного обменного курса рубля не ком-

пенсирует отрицательных показа-

телей ухудшения внешней ценовой 

конъюнктуры и сокращения внутрен-

него спроса» (из прогноза МЭР).

Резюме:

Повысить темы роста российской 

экономики возможно при смене ли-

беральной экономической парадиг-

мы развития, что требует:

• Смягчения денежно-кредитной 

политики.

• Снижения налоговой нагрузки 

на бизнес и население.

• Отказа от макроэкономических 

моделей развития в пользу промыш-

ленного развития отдельных отрас-

лей и предприятий, обеспечиваю-

щих экономическую безопасность 

страны.

• Государственного регулирова-

ния, обеспечивающего интересы 

страны на всех уровнях хозяйствен-

ной деятельности – от отдельных 

предприятий до отрасли в целом.

Средний официальный курс национальной валюты, руб. за долл. США

ОБЯЗАТЕЛЬНОЕ ПОДТВЕРЖДЕНИЕ СООТВЕТСТВИЯ – 
ОДНА ИЗ ПРЕГРАД НА ПУТИ КОНТРАФАКТНОЙ  
И НЕКАЧЕСТВЕННОЙ ПРОДУКЦИИ

Р.Г. КУПРИН,  
заместитель директора департамента металлургии и материалов Минпромторга РФ  

Стратегия развития промышлен-

ности строительных материа-

лов на период до 2020 года и даль-

нейшую перспективу до 2030 го-

да (далее – Стратегия) утверждена 

распоряжением Правительства РФ 

от 10.05.2016 г. № 868-р.

Цель Стратегии: формирование 

высокотехнологичной, конкуренто-

способной промышленности строи-

тельных материалов инновационно-

го типа, обеспечивающей внутренний 

и внешний рынки качественной, до-

ступной, энергоэффективной продук-

цией; снижение зависимости отрасли 
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от зарубежных технологий, оборудо-

вания, сырьевых компонентов; обе-

спечение занятости населения и по-

вышение уровня жизни граждан.

План мероприятий по реализации 

Стратегии предусматривает:

1. Создание условий, обеспечива-

ющих развитие отрасли;

2. Стимулирование спроса на вну-

треннем рынке;

3. Управление качеством и ассор-

тиментом строительных материалов;

4. Развитие экспортного потенци-

ала;

5. Мониторинг реализации Стра-

тегии.

Стратегией и планом по ее реа-

лизации предусмотрено установить 

обязательные требования к строи-

тельным материалам, путем допол-

нения Единого перечня отдельными 

группами строительных материалов.

Обязательная сертификация:

«2524 Радиаторы отопления 

и конвекторы отопительные».

Декларирование соответствия:

«2221 Материалы теплоизоляци-

онные»;

«2364 Смеси и растворы строи-

тельные».

15.06.2016 г .  Минпромторг 

России на официальном сайте 

www.regulation.gov.ru опубликовал 

уведомление о начале разработки 

проекта постановления Правитель-

ства Российской Федерации «О вне-

сении изменений в единый перечень 

продукции, подлежащей обязатель-

ной сертификации, и единый пере-

чень продукции, подтверждение со-

ответствия которой осуществляется 

в форме принятия декларации о со-

ответствии».

08.11.2016 г. завершилось пу-

бличное обсуждение Проекта.

В настоящее время Проект поста-

новления Правительства РФ «О вне-

сении изменения в единый пере-

чень продукции, подлежащей обяза-

тельной сертификации» направлен 

на внесение изменений в единый пе-

речень продукции, подлежащей обя-

зательной сертификации, утверж-

денный постановлением Правитель-

ства РФ от 01.12.2009 г. № 982.

При Минпромторге России создан 

Научно-технический совет по стро-

ительным материалам, при котором 

организованы экспертные группы.

В настоящее время разработан 

проект соглашения об образовании 

«Евразийской технологической плат-

формы» промышленность строитель-

ных материалов»

Организация создается для умно-

жения инновационных, технологиче-

ских, творческих, технических и фи-

нансовых возможностей ее участни-

ков – всех сообществ, работающих 

в сфере промышленности строитель-

ных материалов, государств-чле-

нов Евразийской экономической ко-

миссией (ЕЭК) – за счет концентра-

ции интеллектуальных, финансовых 

и административных ресурсов госу-

дарств, предприятий, учебных заве-

дений и общественных организаций, 

направленных на: создание конку-

рентоспособной отрасли, интенсифи-

кацию инновационного развития про-

мышленности строительных матери-

алов стран, входящих в Евразийскую 

экономическую комиссию, создание 

технологического базиса, включаю-

щего совокупность «прорывных» тех-

нологий, радикального обеспечения 

эффективного соответствия объемов 

производства, качества и ассорти-

мента продукции совокупному спро-

су потребителей, повышения нацио-

нальной значимости промышленно-

сти в мировом сообществе.

РАЗВИТИЕ СТРОИТЕЛЬНОГО КОМПЛЕКСА КАК ОСНОВА 
ФОРМИРОВАНИЯ СПРОСА НА ТЕПЛОИЗОЛЯЦИЮ  

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, 
ИЦ «Современные Строительные Конструкции», к.т.н.

Отмечено, что потенциал рын-

ка теплоизоляционных мате-

риалов (ТИМ) определяется по-

тенциалом строительного рынка 

и платежеспособным спросом, ко-

торый в свою очередь, находится 

под влиянием макроэкономических 

факторов.

Оценка перспектив развития на-

циональной экономики, строительно-

го рынка и рынка ТИМ показывает, 

что ситуация на рынке ТИМ в 2017-
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РАЗВИТИЕ СТРОИТЕЛЬНОГО КОМПЛЕКСА КАК ОСНОВА 
ФОРМИРОВАНИЯ СПРОСА НА ТЕПЛОИЗОЛЯЦИЮ  

Е.А. МЕШАЛКИН,  
вице-президент по науке НПО «Пульс», академик НАН ПБ, ВАН КБ, д.т.н., профессор

РОЛЬ ПЕНОПОЛИСТИРОЛА В ПОЛИМЕРНОЙ 
ТЕПЛОИЗОЛЯЦИИ. ВЫЗОВЫ КРИЗИСНОГО ПЕРИОДА, 
ПУТИ ВЫХОДА 

САВКИН Ю.В.,  
директор Ассоциации производителей и поставщиков пенополистирола, к.э.н. 

2020 гг. останется нестабильной и во 

многом будет определяться воздей-

ствием политических и макроэконо-

мических факторов. Темпы роста/

спада в различных секторах рынка 

ТИМ (неорганические ТИМ, полимер-

ные ТИМ, в т. ч. ПСБ, XPS, ППУ и др.) 

будут не одинаковыми. 

В структуре ТИМ, применяемых 

для жилищного строительства, не 

ожидается существенных изме-

нений (доля малоэтажного стро-

ительства в совокупных объемах 

ввода жилья остается неизменной 

или несколько снизится; факторы, 

способствующие росту, отсутству-

ют). 

При слабом экономическом ро-

сте и сохранении невысокой покупа-

тельной способности населения, ос-

новным фактором, определяющим 

спрос, будет цена. 

В условиях стагнации внутрен-

него рынка необходимым условием 

развития бизнеса становится завое-

вание внешних рынков. 

Экспорт – возможность повысить 

доходность и обеспечить устойчи-

вость бизнеса в долгосрочной пер-

спективе.

В докладе представлена оценка 

действующей нормативной пра-

вовой базы, определяющей правила 

подтверждения соответствия объек-

тов требованиям пожарной безопас-

ности, и определение (расчет) пожар-

ных рисков.

По мнению докладчика, целесоо-

бразно в ФЗ № 123 и СП установить 

дифференцированные допустимые 

значения пожарного риска с учетом 

классификации зданий, сооружений 

по функциональной пожарной опас-

ности, возможно по аналогии со ст. 93 

ФЗ № 123 для производственных объ-

ектов, наличия и «качества» систем 

противопожарной защиты, что отраз-

ить в соответствующих методиках.

Пожарный риск должен в пол-

ной мере подтверждать пожар-

ную безопасность объекта защи-

ты (не только безопасность людей, 

но и защиты имущества), в том чис-

ле и при невыполнении требований 

пожарной безопасности, установ-

ленных нормативными документа-

ми по пожарной безопасности, ко-

торые подлежат применению на до-

бровольной и (или) обязательной 

основе.

В России в 2014–2016 гг. прои-

зошло изменение структуры общего 

рынка теплоизоляционных матери-

алов: рынок в 2015 году сократился 

на 14% к уровню 2014 г., составив 

38,5 млн. куб. м; в 2016 г. ожидается 

его сужение еще на 9% – до 35 млн. 

куб. м.

Основная тенденция российско-

го рынка пенополистирольных плит – 

сокращение емкости рынка: с 9 млн. 

куб. м изделий из ППС в 2014 г. 

до 8,2 млн. куб. м в 2015 г.

Несмотря на все усилия по сохра-

нению рынка, идет медленное его 

сползание и в 2016 г. прогнозируется 

падение объемов на 8–10%.

Прогноз на 2016 год: 7,4–7,6 млн. 

куб. м. Это более 20% всего рынка 

ТИМ в куб. м.

Как считает докладчик, рост 

рынка неминуем. Для развития 

рынка полимерной теплоизоляции 

нужно:

– увеличивать объемы строитель-

ства;

– снижать процентные ставки 

по ипотеке,

– увеличивать спрос на жилье;

– реализация программ по энер-

гоэффективности;

– развитие глубокой переработки 

добываемых углеводородов;

– пересмотр ряда документов 

в области пожарной безопасности 

и т.д.
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ПРОШЛОЕ, НАСТОЯЩЕЕ И БУДУЩЕЕ СЕГМЕНТА 
ТЕПЛОИЗОЛЯЦИИ НА ОСНОВЕ ПЕНОПОЛИУРЕТАНА 
(ППУ) И ОГНЕСТОЙКОГО ПОЛИИЗОЦИАНУРАТА (PIR)

А.А. ДМИТРИЕВ,  
президент Национальной Ассоциации производителей панелей ППУ (НАППАН)

ВОЗМОЖНОСТИ ЗАЩИТЫ ТЕПЛОИЗОЛЯЦИОННОГО 
СЛОЯ С ПОМОЩЬЮ СВЕРХПРОЧНОГО ПОЛИМЕРНОГО 
ПОКРЫТИЯ FIBAROLL. ОПЫТ ПРИМЕНЕНИЯ НА ЗАВОДАХ 
ПРИ СТРОИТЕЛЬСТВЕ СПГ

В.А. ЗАДОРОЖНЫЙ,  
директор ООО «ТехноПласт Инжиниринг» 

ОСНОВНЫЕ ПРОБЛЕМЫ, СДЕРЖИВАЮЩИЕ 
РАСШИРЕНИЕ РЫНКА ПОЛИМЕРНОЙ ТЕПЛОВОЙ 
ИЗОЛЯЦИИ В РФ

В.Е. ЕРЕМЕЕВ,  
заместитель директора центра защиты от коррозии, Инжиниринговая нефтегазовая компания ВНИИСТ

Докладчик проанализировал 

прошлое, настоящее и буду-

щее сегмента PIR в Российской Фе-

дерации.

По его данным, общий объем рын-

ка сэндвич-панелей в РФ по итогам 

2015 года составил 30 млн. кв. м.

Общий объем рынка теплоизо-

ляционных материалов составля-

ет 50 млн. куб. м (с учетом сегмен-

та сэндвич панелей) и 45 млн. куб. м 

без учета сегмента сэндвич панелей.

Главные сегменты применения 

PIR плит:

– плоские кровли – 42%;

– скатные кровли – 25%;

– полы – 17,3%;

– агропром – 2,5%;

– другие области применения, 

включая фасады – 9,7%.

Докладчик ыступил с презентаци-

ей: «Системы защиты теплоизо-

ляционного слоя FibaRoll, FibaShield, 

FibaClad».

FibaRoll – не отвержденное по-

крытие,  гибкое,  затвердевает 

под воздействием УФ-лучей. Имеет 

превосходную химическую стойкость 

и высокую механическую прочность. 

FibaShield – система, которая нано-

сится с помощью специальной мо-

бильной установки для крупных про-

ектов с теми же характеристиками, 

что и FibaRoll. Идеально подходит 

для прямых участков труб.

FibaClad – заранее сформиро-

ванные секции FibaRoll, созданные 

под определенный размер трубопро-

вода. Монтаж по принципу, аналогич-

ному металлической обшивке.

Покрытия FibaRoll, FibaShield, 

FibaClad обеспечивают: влагокисло-

родонепроницаемость; электроизоля-

ционные свойства; морозостойкость; 

стойкость к вибрационным и шумовым 

воздействиям; стойкость к химически 

агрессивным средам; улучшенные низ-

кочастотные показатели по сравнению 

с традиционными системами; высо-

чайшие прочностные характеристики.

Докладчик утверждает, что актив-

ная лоббистская деятельность произ-

водителей альтернативных теплоизо-

ляционных материалов оказывает су-

щественное влияние на рынок поли-

мерных ТИМ.

Примером активной работы кон-

курентов он считает деятельность 

Ассоциация производителей совре-

менной минеральной изоляции «РО-

СИЗОЛ», объединяющей ведущих 

производителей качественной мине-
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ИЗМЕРЕНИЕ ТЕПЛОФИЗИЧЕСКИХ ХАРАКТЕРИСТИК  
И ОЦЕНКА ОГНЕСТОЙКОСТИ КОНСТРУКЦИЙ МЕТОДАМИ 
ИНФРАКРАСНОЙ ТЕРМОГРАФИИ

М.И. ЩЕРБАКОВ,  
генеральный директор ООО «ИРТИС» 

раловатной теплоизоляции в России. 

Основанный в 2002 г. «РОСИЗОЛ» 

за время своей деятельности стал 

признанной и заслуживающей дове-

рия организацией, экспертом в об-

ласти стандартизации, нормотвор-

чества и энергосбережения. В 2008–

2015 гг. ассоциацией «РОСИЗОЛ» 

было разработано 26 стандартов, 

принятых в качестве национальных. 

Все 26 стандартов созданы как «пе-

реведенные копии» иностранных.

Презентация инфракрасных при-

боров для измерения и визуа-

лизации тепловых полей, в частно-

сти портативного компьютерного 

термографа «ИРТИС-2000» (диапа-

зон измеряемых температур от –60 

до +2000 оС; точность измерений 

±1%), программно-аппаратного ком-

плекса автоматического термопано-

Тепловой контроль лопаток турбин

рамирования «ПАКАТ-2», трехспек-

тральной ИК-камеры и др.

Области применения приборов, 

разработанных «ИРТИС»: электро-

энергетика, промышленность, не-

разрушающий контроль, аэротермо-

съемка, здравоохранение и т. д.

В строительстве эти приборы ис-

пользуются для анализа тепловых 

потерь у зданий и сооружений. Бла-

годаря им могут быть значительно 

расширены возможности специали-

стов по контролю тепловых потерь 

в зданиях и оценке качества теплои-

золяции строительных конструкций. 

Приборы имеют хорошие перспекти-

вы для расширения сфер использо-

вания.

Обнаружение и обследование очагов пожаров Выявление очагов лесных пожаров
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Аэротермосъемка

Разрешение 6024 x 4536 = 27’324’864 точек
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«ПЕТРОВИЧ» В ТРОЙКЕ ЛИДЕРОВ DIY! 

По итогам 2016 года СТД «Пе-

трович» вошел в тройку лиде-

ров рынка DIY. Выручка ритейле-

ра, открывшего в конце февраля 

очередной  строительный  центр 

в  столичном  регионе,  выросла 

в прошлом году на 20%.

28 февраля в столичном регио-

не открылся третий строительный 

центр СТД «Петрович» на Новориж-

ском шоссе.

«Мы открыли в Красногорском 

районе Московской области насто-

ящий строительный хаб площадью 

5 га, инвестиции в строительство 

которого составили 1,6 млрд. ру-

блей, – говорит генеральный дирек-

тор СТД «Петрович» Евгений Мов-

чан. – Аналогов такого магазина 

нет не только в России, но и в ми-

ре! Строительный центр включает 

Открытие нового торгового комплекса

Экскурсию по новому комплексу проводит Игорь Колынин Выставка ламината
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О компании

Строительный торговый дом «Петрович» (ООО «СТД «Петрович») – 

российская компания, существующая с 1995 года и специализирующаяся 

на торговле строительными материалами и товарами для ремонта. В струк-

туру СТД «Петрович» входит семнадцать строительных центров на терри-

тории Санкт-Петербурга, Северо-Западного и Центрального федеральных 

округов, а также металлобаза и пять производственных площадок.

Широкий ассортимент продукции для профессиональных строителей 

включает более 15 тысяч наименований.

Согласно рейтингу РБК, СТД «Петрович» входит в тридцатку самых бы-

строрастущих компаний России.

«Торжественный распил» у входа ведет Евгений Мовчан

просторный торговый зал площа-

дью 3,5 тыс. кв. м и складские по-

мещения общей площадью 13 тыс. 

кв. м. Из них 10 тыс. кв. м занима-

ет современный склад высотой 12 

метров, а 3 тыс. кв. м – самонесу-

щие склады и навесы. Общий объ-

ем складирования базы составляет 

около 120 тыс. куб. м. При увели-

чении грузооборота предусмотрена 

возможность строительства нека-

питальных сооружений и развитие 

уличной инфраструктуры».

Для рынка DIY это строитель-

ный центр абсолютно нового фор-

мата. Для удобства покупателей 

торговый зал магазина оснащен 

технологией бесконтактных поку-

пок Touch&Beep, включает шоу-рум 

и зону Touch&Feel. По словам ди-

ректора по маркетингу Игоря Колы-

нина, «это позволит нашим покупа-

телям не думать о том, как купить, 

а думать о том, что купить». К дан-

ному формату постепенно будут 

приведены все строительные цен-

тры сети.

В прошлом году мы заявляли 

о намерениях «Петровича» войти 

в тройку лидеров рынка DIY, – го-

ворит Евгений Мовчан. – И сегодня 

мы с уверенностью можем сказать, 

что наш план выполнен! По итогам 

2016 года выручка сети составила 

около 31 млрд. рублей (без НДС), 

что на 20% больше, чем в 2015 году.

В дальнейших планах сети 

на 2017 год открытие еще одно-

го магазина в Москве и двух торго-

вых точек нового формата в Санкт-

Зона строительных материаловЗона обоев

Петербурге. А в среднесрочной пер-

спективе – второе место среди лиде-

ров рынка DIY, ежегодное открытие 

строительных центров в Москве и пе-

реформатирование устаревших стро-

ительных баз в Санкт-Петербурге.
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R+T TuRkey: 
международное 
значение форума растет

Стамбул – идеальное 
место встречи 
для представителей 
отрасли из Восточной 
Европы, Северной Африки 
и с Ближнего Востока

Третью международную специали-

зированную выставку рольставней, две-

рей, ворот и солнцезащитных систем 

R+T Turkey, прошедшую в Стамбуле 1–4 

марта, посетило 5000 человек (в 2015 г. – 

7021 посетитель). Несмотря на теку-

щую ситуацию в Турции и связанное 

с этим уменьшение общего числа по-

сетителей, в этом году R+T Turkey 

смогла довести долю иностранных 

экспонентов до 36% (в 2015 г. – 29%) 

и утвердиться в качестве междуна-

родной платформы отрасли.

«То, что текущая ситуация в Тур-

ции так или иначе отразится и на нас, 

было ожидаемо. Однако привлека-

тельность этого места ведения торго-

во-промышленной деятельности, с на-

шей точки зрения, остается высокой 

и будет такой и в дальнейшем. В сле-

дующие два года мы намерены сде-

лать R+T Turkey еще привлекательнее 

и предложить посетителям еще более 

широкий спектр тем», – прокомменти-

ровал итоги Ульрих Кромер, предста-

витель дирекции Выставки Штутгарта 

(Messe Stuttgart).

A. Джахит Динчер, вице-прези-

дент Турецкой ассоциации произ-

водителей маркиз и промышленных 

тканей (TBÜD), подчеркивает: «Каж-

дый кризис рождает шансы. Рынок 

найдет свой путь для дальнейшего 

развития. Мы уверены, в этом про-

цессе будет расти и значение выста-

вок. Важнейшими темами для чле-

нов нашей ассоциации в ближай-

шие годы будут вопросы обеспече-

ния качества и подготовки новых 

кадров».

Состав участников 
становится более 
интернациональным

Доля иностранных экспонентов сре-

ди 104 участников выставки по срав-

104 экспонента представили новинки и тренды отрасли на выставке R+T Turkey в Стамбуле.
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нению с предыдущим мероприятием 

выросла на 7 процентов. Наряду с 66 

участниками из Турции и общим па-

вильоном немецких производителей, 

свою продукцию здесь представили 

компании из Бельгии, Италии, Китая, 

Кореи и Украины.

Стив Чой, директор по сбыту 

компании Xera Co. Ltd. (Корея), резю-

мирует: «Мы участвуем в R+T Turkey 

с целью выхода на новых клиентов 

с Ближнего Востока и из Восточной 

Европы. В этот раз на нашем стенде 

были посетители даже из Киргизии 

и Грузии, приятная неожиданность 

для нас. В общем и целом, выставка 

R+T Turkey в Стамбуле – оптималь-

ное место для встречи с потенциаль-

ными клиентами».

Карстен Брюнс, директор 

по сбыту компании sundrape GmbH 

(Германия, Павильон немецких 

производителей), объясняет уча-

стие следующим образом: «Что ка-

сается Турции, одной из задач нашей 

фирмы с собственной маркой явля-
Качество аудитории R+T Turkey остается неизменно высоким: 77% посетителей – представители 
руководства своих компаний.

Одной из наиболее популярных тем R+T Turkey 2017 стало «Жизненное пространство вне дома».
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ется присутствие на этом крупном 

рынке, ведь здесь все еще активно 

строят. Кроме того, Турция – это во-

рота в мир, мы работаем во всем ре-

гионе – например, в Дубае, Кувей-

те и других эмиратах. Турция в этом 

смысле является идеальным цен-

тральным пунктом, так что концепция 

R+T Turkey полностью отвечает на-

шим целям».

Большое присутствие зарубеж-

ных посетителей привлекает к уча-

стию в R+T Turkey и турецкие ком-

пании. Угур Челик, управляющий 

компании Şemsiye Evi (Турция): 

«Примерно половина посетителей 

нашего стенда была из-за рубежа – 

главным образом из Ирана, Дубая, 

Ливана, Греции и балканских стран. 

Посетившие нас турецкие клиенты 

в основном представляли гостинич-

ный бизнес из прибрежных регионов 

Турции. С учетом текущей экономи-

ческой ситуации, результаты этой 

выставки даже превзошли наши 

ожидания».

Убедительное качество 
аудитории

Выставка R+T Turkey, несмо-

тря на непростую ситуацию, завое-

вала репутацию мирового события 

не только у экспонентов, но и у по-

сетителей: более половины посе-

тивших R+T Turkey (55%) побывали 

здесь повторно, а 88% уже запла-

нировали посетить следующую вы-

ставку в 2019 году. Посетители оце-

нивают влияние выставки на отрасль 

как очень высокое: 81% уверены, 

что значение мероприятия для отрас-

ли продолжит расти.

Интересно отметить и стабильно 

высокое качество аудитории: 77% по-

сетителей входят в руководство сво-

их компаний, 70% участвуют в приня-

тии решений по закупкам.

Основные регионы, из которых 

прибыли иностранные посетители 

(17%) – Северная Африка (Марок-

ко, Тунис), Ближний восток (Израиль, 

Иордания, Ливан), а также Восточная 

Европа (Румыния, Украина, Болгария) 

и Россия.

Мнения участников 
выставки:

Джеймс Ли, директор по сбы-

ту компании Sambotex (Корея): 

«Цель нашего участия – получить 

информацию о турецких поставщи-

ках и отрасли, а также изучить ры-

нок и цены. Мы провели ряд встреч 

с турецкими представителями, од-

нако мы понимаем, что наши це-

ны выше, чем цены на турецкую 

продукцию. Планируем просто по-

дождать, пока турецкие клиенты 

не оценят и не начнут покупать на-

шу более качественную продукцию.

Мы вновь будем участвовать в вы-

ставке R+T Turkey 2019, местный ры-

нок очень интересен для нас. Поми-

мо контактов с потенциальными кли-

ентами, на каждом таком мероприя-

тии получаешь важную информацию 

о том, в каком направлении следует 

развивать свою продукцию».

Вадим Варваровский, менед-

жер отдела комплектующих ком-

пании masterlux (Украина): «Мы 

впервые принимаем участие в R+T 

Turkey и действительно очень доволь-

ны организацией и взаимодействием 

с организатором. Нам удалось пооб-

щаться с большим количеством потен-

циальных клиентов, чем ожидалось, 

уже приняли твердое решение уча-

ствовать и в 2019 году. Одной из при-

чин нашего участия было стремление 

показать, что и украинская промыш-

ленность работает и проявляет актив-

ность, что у нас есть не только покупа-

тели, но и производители. R+T Turkey 

стала для нас толчком к созданию 

маркетинговой стратегии для между-

народного рынка, после выставки на-

деемся на значительное продвиже-

ние в этом направлении. Поэтому уже 

принято решение участвовать в R+T 

в Штутгарте».

Ён Шин Ли, управляющий ком-

пании Dongwon Tex (Корея): «Мы 

приняли много посетителей. Конеч-

но, не все из них были подходящей 

целевой аудиторией для нашей про-

дукции. Мы каждый раз приезжа-

ем на R+T Turkey, потому что нам 

нравится концепция выставок R+T, 

где бы они ни проходили. В 2018 году 

планируем принять участие в Штут-

гарте, а также на R+T Asia в Шанхае. 

Мы везде, где R+T!»

М у р а т  Кул а з ,  д и р е к т о р 

по экспорту и маркетингу компа-

нии Eymes (Турция): «В целом мы 

довольны выставкой, очень порадо-

вал состав посетителей. Все усилия 

по привлечению клиентов с Ближ-

него Востока и из арабских стран, 

похоже, оправдались. При этом, 

как мне кажется, в будущем нужно 

постараться привлечь на R+T Turkey 

больше посетителей из Европы 

и Африки».

Число зарубежных участников выставки по сравнению с предыдущим мероприятием выросло 
на 7 процентов.
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ТРЕНД НА ЭНЕРГОЭФФЕКТИВНОСТЬ

Е.В.СВИРИДОВА,  
руководитель отдела по коммуникациям «РОСИЗОЛ»

Мировое сообщество ведет актив-

ную политику в области энергос-

бережения и повышения эффектив-

ности потребления природных ресур-

сов. Россия является одним из основ-

ных экспортёров энергоносителей, 

но значительно отстает от большин-

ства развитых стран в области энер-

гоэффективности.

Повышение энергоэффектив-

ности и энергосбережение для Рос-

сии – стратегическая необходимость, 

оказывающая влияние на экономиче-

ское развитие государства, уровень 

жизни населения и инновационное 

развитие общества. Вопросы эффек-

тивного использования энергии за-

трагивают практически все области 

деятельности.

В мире проведено множество ис-

следований на тему энергосбере-

жения и повышения энергоэффек-

тивности. Анализ лучших между-

народных практик в области энер-

госбережения продемонстрировал, 

что наибольший потенциал эффек-

тивного использования энергии на-

ходится в зданиях. В связи с этим, 

ведущие эксперты страны в области 

энергосбережения подготовили ис-

следование энергоэффективности 

в секторе зданий в России, основ-

ная задача которого – выработка ре-

комендаций по внесению изменений 

в систему регулирования строитель-

ства и разработка мер по стимули-

рованию повышения эффективности 

использования энергии.

Результаты исследования по-

казали, что российские здания об-

ладают огромным резервом эконо-

мии энергии. Несмотря на это, не-

рациональное использование энер-

горесурсов может привести к тому, 

что к 2050 г. потребление энергии 

всеми зданиями вырастет более 

чем на 34%. Внедрение мер по повы-

шению энергоэффективности в зда-

ниях позволит сохранить огромное 

количество энергии.

В исследовании разработан ряд 

конкретных сценариев по повыше-

нию энергоэффективности в здани-

ях, которые делятся на пять групп 

мер:

1. Введение классов энергоэф-

фективности зданий с целью повы-

шения качества учета;

2. Повышение требований энерго-

эффективности зданий;

3. Внедрение системы контроля 

за выполнением требований по повы-

шению энергоэффективности;

4. Принятие системы экономиче-

ского стимулирования;

5. Повышение компетентности 

и информированности отрасли и на-

селения.

Введение классов 
энергоэффективности 
зданий и повышение 
требований

В прошлом году, спустя более 

чем пять лет, вступил в силу приказ 

Министерства строительства и ЖКХ 

РФ «Об утверждении Правил опреде-

ления класса энергетической эффек-

тивности многоквартирных домов». 

В документе раскрывается процесс 

присвоения многоквартирным до-

мам классов энергоэффективности, 

устанавливается градация удельных 

расходов энергетических ресурсов 

на отопление, вентиляцию, водоснаб-

жение и электроснабжение.

По материалам исследования 

введение классов энергоэффектив-

ности здания позволит оценивать:

– уровень и динамику удельных 

расходов и класс энергоэффектив-

ности;

– очередность включения зда-

ний в программы энергосбережения 

и планы капитального ремонта (начи-

нать со зданий с низким рейтингом);

– прогресс в динамике удельных 

расходов и повышении класса энер-

гоэффективности.

Здания с 2020 г. постройки, име-

ющие класс энергетической эффек-

тивности «А» (наивысший, при вели-

чине отклонения суммарного удель-

ного годового расхода энергии от ба-

зового уровня до –40% и менее), 

будут соответствовать категории 

«здания с низким энергопотреблени-

ем».

Здания с 2020 г. постройки, име-

ющие класс энергетической эф-

фективности «А+++» (наивысший, 

при величине отклонения суммарно-

го удельного годового расхода энер-

гии от базового уровня до –65% и ме-

нее), будут очень близки к категории 

«пассивные» здания.

По информации, представленной 

в исследовании, для таких зданий 

суммарный удельный годовой расход 

энергии не должен превышать:

• 50 кВт-ч/м2 – для зданий, нахо-

дящихся в климатических услови-

ях южных регионов России при ве-

личине ГСОП до 4000 оС∙сут./год 

(47 кВт-ч/м2 – для «пассивных» 

зданий). Удельный годовой рас-

ход тепловой энергии на отопле-

ние и вентиляцию не должен быть 

больше 22 кВт-ч/м2 (17 кВт-ч/м2 – 

для «пассивных» зданий);

• 63 кВт-ч/м2 − для зданий, рас-

положенных в климатических усло-

виях регионов средней полосы Рос-

сийской Федерации при величине 
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ГСОП от 4000 до 8000 оС∙сут../год 

(58 кВт-ч/м2 – для «пассивных» зда-

ний). Удельный годовой расход те-

пловой энергии на отопление и вен-

тиляцию не должен превышать 32 

кВт-ч/м2 (24 кВт-ч/м2 – для «пассив-

ных» зданий);

80 кВт-ч/м2 – для зданий, находя-

щихся в климатических условиях се-

верных регионов России при величи-

не ГСОП от 8000 до 12000 оС∙сут./год 

(71 кВт-ч/м2 – для «пассивных» зда-

ний). Удельный годовой расход те-

пловой энергии на отопление и вен-

тиляцию не должен быть больше 48 

кВт-ч/м2 (36 кВт-ч/м2 – для «пассив-

ных» зданий).

Рейтинг зданий по уровню энер-

гоэффективности позволит опреде-

лить здания с низким уровнем энер-

гоэффективности (на 20–30% выше 

среднего удельного расхода, на 10% 

выше среднего удельного расхо-

да и просто выше среднего) и имен-

но эти здания по итогам включать 

в программы капитального ремонта 

и в программы повышения энергоэф-

фективности.

Анализ жилого фонда, прове-

денный в исследовании показал, 

что большую его часть составляют 

старые здания. К 2050 г. средний воз-

раст жилых зданий вырастет с 36 лет 

до 61 года. 85% многоквартирных 

зданий будет старше 25 лет и 54% – 

старше 40 лет. Приоритетное внесе-

ние зданий, требующих капитально-

го ремонта, в программы повышения 

энергоэффективности позволит зна-

чительно снизить энергопотребление 

существующих зданий.

Внедрение системы 
контроля за выполнением 
требований по повышению 
энергоэффективности

Контроль за выполнением тре-

бований вводится для стимулирова-

ния повышения энергоэффективно-

сти в зданиях. Необходимо укрепить 

надзор за соблюдением технических 

регламентов, обеспечивать специ-

алистов своевременной подготов-

кой и оборудованием, утвердить ад-

министративную ответственность 

за нарушение или не выполнение 

требований по повышению энерго-

эффективности в зданиях. Напри-

мер, за отсутствие таблички с указа-

нием класса энергоэффективности 

здания в течение 2-х лет после сда-

чи здания в эксплуатацию или по-

сле капитального ремонта налагать 

штраф на ответственных лиц за не-

соблюдение требований по энерге-

тической эффективности и в соот-

ветствии с ФЗ- 261.

Принятие системы 
экономического 
стимулирования

Экономическое стимулирова-

ние подразумевает субсидии, льгот-

ное кредитование, налоговые сти-

мулы и т. д., предоставленные госу-

дарством на меры по повышению 

энергоэффективности в зданиях. 

Например, предоставление льгот 

на приобретение квартир в новых 

зданиях класса энергоэффектив-

ности «А» приведет к повышению 

спроса на жилье в энергоэффектив-

ных домах и будет оправдано тем, 

что в этих зданиях расходы на жи-

лищно- коммунальные услуги будут 

значительно ниже, по сравнению 

с другими зданиями.

Если говорить о существующих 

зданиях, то предоставление льгот-

ных субсидий на проведение капи-

тального ремонта здания будет сти-

мулировать собственников не от-

кладывать его и тем самым, снизить 

материальные издержки на ком-

мунальные услуги. В качестве на-

логовых льгот следует вводить по-

ниженные ставки НДС на простые 

и эффективные технологические 

решения по повышению энерго-

эффективности в зданиях, такие 

как утепление качественной тепло-

изоляцией.

Повышение компетентности 
и информированности 
отрасли и населения

Законодательные инициативы 

в вопросах повышения энергоэффек-

тивности в зданиях должны поддер-

живаться потребительской активно-

стью, только так будет достигнут ку-

мулятивный эффект.

Стоит отметить, что идеологиче-

ская цель повышения энергоэффек-

тивности в зданиях на сегодняшний 

день не достигнута. Необходимо 

грамотно выстроить информаци-

онно – пропагандистскую модель 

для формирования энергоэффек-

тивного общества и эффективного 

обеспечения энергоресурсами на-

селения.
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Сценарии реализации 
мер по повышению 
энергоэффективности 
в зданиях

Для реализации комплекса групп 

мер по повышению энергоэффектив-

ности в зданиях в исследовании бы-

ло предложено 10 сценариев, разра-

ботанных на основе экономического 

моделирования как для новых, так 

и для капитально- ремонтируемых 

зданий:

– «замороженная энергоэффек-

тивность»;

– «вниз на 40%»;

– «вниз на 60%»;

– «пассивные и активные здания»;

– «пустой пакет»;

– «стандартный пакет»;

– «умеренный пакет»;

– «амбициозный пакет»;

– класс «А»;

– «мягкий» путь.

Наиболее эффективным сценари-

ем по повышению энергоэффектив-

ности в зданиях в новом строитель-

стве является пакет «Вниз на 40%». 

Данный пакет мер предполагает ре-

ализацию положения постановления 

Правительства № 18 о снижении нор-

мируемого удельного энергопотре-

бления здания начиная от 15 до 40% 

к 2020 г.

К 2020 г. в этом сценарии все зда-

ния будут иметь показатели энерго-

эффективности, соответствующие 

зданиям с низким потреблением 

энергии. Реализация сценария позво-

лит за 2016–2050 гг. получить эконо-

мию энергии в объеме 379 млн. т. у. т.

Для капитально ремонтируемых 

зданий наиболее эффективным яв-

ляется сценарий «Стандартный». 

Основная цель данного пакета – за-

крепить на законодательном уровне 

требования к применению энергос-

берегающих мероприятий, материа-

лов, оборудования при капитальном 

ремонте зданий как обязательных 

для выполнения. Доля капитально ре-

монтируемых зданий в данном сцена-

рии растет, и по итогам удельное по-

требление энергии должно снизить-

ся не менее чем на 20%. Реализация 

этого сценария позволит получить 

за 2016–2050 гг. экономию энергии 

в объеме 784 млн. т. у. т.

Результаты расчетов в исследо-

вании показали, что при реализации 

всех мер, объединенных в 10 сцена-

риев, экономия энергии может соста-

вить за 2016–2050 гг. 2677 млн. т. у. 

т., что в три раза больше потребле-

ния конечной энергии всеми сектора-

ми экономики.

Таким образом, политика в обла-

сти энергосбережения, в том числе 

стимулирование и реализация мер 

по повышению энергоэффективно-

сти в зданиях, является основопо-

лагающей задачей в формировании 

необходимого потенциала для раз-

вития энергетически безопасного го-

сударства и инновационного обще-

ства. Минимизировав удельные за-

траты энергии с помощью простых 

технологичных решений, государство 

обеспечит себе успешное социально-

экономическое функционирование, 

а также рациональное и экологиче-

ски безопасное использование энер-

гии и энергетических ресурсов.

es@rosizol.org
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VDMA: ОБОРОТ НЕМЕЦКОЙ ИНДУСТРИИ 
СТРОИТЕЛЬНЫХ МАШИН И ОБОРУДОВАНИЯ 
В 2016 ГОДУ ВЫРОС НА 3%

По данным Ассоциации произ-

водителей  строительных  ма-

шин и оборудования Союза немец-

ких  машиностроителей  (VDMA), 

оборот немецких производителей 

строительных машин и оборудова-

ния в 2016 году составил 9,3 млрд. 

евро, что на 3% больше по срав-

нению с 2015 годом. В то же вре-

мя мировые продажи строитель-

ных  машин  и  оборудования  со-

кратились на 1%. Таким образом, 

немецкие компании работали луч-

ше, чем мировой рынок. В 2017 го-

ду они вновь ожидают увеличения 

продаж  на  3%.  Открытые  рынки 

и интегрированная Европа имеют 

решающее значение для экономи-

ческих показателей отрасли.

Немецкий рынок – 
двигатель роста

В 2016 году, как и годом ранее, 

компании-производители строитель-

ных машин и оборудования восполь-

зовались  ростом  спроса  на  евро-

пейском и,  особенно,  на немецком 

рынке.  После достаточно  сильного 

2015 года внутренний рынок Герма-

нии вырос еще на 20% и приблизился 

к показателям рекордного 2007 года, 

а продажи немецкой промышленно-

сти на внутреннем рынке составили 3 

млрд. евро. «Учитывая этот высокий 

уровень, дальнейший рост вряд ли 

возможен, даже если наши клиенты 

будут  продолжать  делать  хороший 

бизнес в Германии», – считает Йо-

ханн Зайлер (Johann Sailer), предсе-

датель Ассоциации производителей 

строительных машин и оборудования 

Союза немецких машиностроителей 

(VDMA)..

Хороший рост продаж 
в Европе

По  сравнению  с  предыдущим 

годом,  европейский  рынок  вырос 

на 8%. Наряду с Германией, вторым 

лидером роста стала Франция. Сни-

жение отмечено в Соединенном Ко-

ролевстве, в Центральной и Восточ-

ной Европе. Предполагается, что Се-

верная  и  Западная  Европа  будут 

оставаться  стабильными  рынками 

и в 2017 году. Ожидается, что Южная 

Европа будет восстанавливаться бо-

лее скромно. Таким образом, пока-

затели продаж строительной техники 

в Европе не претерпят существенных 

изменений в 2017 году.

Североамериканский рынок 
обещает стабильность

К а к   и   п р о г н о з и р о в а л о с ь , 

в  2016  году  в  Северной  Америке 

произошло почти двузначное сниже-

ние продаж по сравнению с преды-

дущим  годом.  Компании  ожидают, 

что в этом году рынок стабилизирует-

ся. Ожидается, что объявленные ад-

министрацией США программы и ин-

вестиции в области инфраструктуры 

будут стимулировать спрос в стро-

ительной отрасли в целом. О ситу-

ации на рынке Латинской Америки 

не сообщается. В среднем, на состоя-

ние рынков в регионе оказал воздей-

ствие спад в бразильской строитель-

ной индустрии.

Сильный плюс в Индии

Азия демонстрирует хорошие им-

пульсы.  После  четырех  лет  спада, 

в 2016 году вновь начался рост про-

даж в Китае. Индийский рынок стро-

ительных  машин  и  оборудования 

вырос на 30% благодаря значитель-

ным инвестициям в дорожное стро-

ительство. В 2017 году этот сектор 

будет продолжать расти. Эксперты 

позитивно  оценивают  Юго-Восточ-

ную Азию, особенно перспективы ро-

ста в Индонезии и Мьянме. Однако Продажи строительных машин и оборудования в 2007-2016 гг.
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на Ближнем Востоке существенного 

поворота не ожидается.

Промышленность 
нуждается 
в свободной торговле 
и интегрированной Европе

За  выборами  в  Нидерландах, 

Франции и Германии могут после-

довать важные политические реше-

ния.  Экспортно-ориентированная 

немецкая индустрия строительных 

машин  и  оборудования  опирается 

на политически и экономически ин-

тегрированную Европу как на костяк 

экономического успеха, хороших ра-

бочих мест и благосостояния людей 

в целом.

«Мы будем только расти в буду-

щем, если мы и дальше будем стре-

миться к международным решениям 

Продажи строительных машин и оборудования на немецком рынке в 1996-2016 гг.

и сотрудничеству. В узкоспециали-

зированном секторе, таком как наш, 

где  специальные  машины  во  всех 

регионах мира не производятся, от-

крытые  рынки  имеют  чрезвычайно 

важное  значение.  Мы  все  зависим 

от свободной торговли и хорошего 

экономического  смысла. Это отно-

сится как к Европе, так и к США», – 

считает Йоханн Зайлер.

V Международная конференция

«ПОЛИВИНИЛХЛОРИД И ЕГО ПЕРЕРАБОТКА 2017»

18 апреля 2017 г., Москва 

Отель «Националь», зал «Петровский»

уважаеМые коллеги!

Приглашаем  Вас  принять  участие  в  пятой  международной  конференции  «Поливинилхлорид  и  его  переработка 
2017», которая состоится  18 апреля 2017 г. 

Место проведения – г. Москва, Отель Националь, зал Петровский.

Цель  мероприятия  –  раскрыть  потенциал  знаний  и  компетенций  в  области  производства  и  потребления 
поливинилхлорида,  обсудить  тенденции  развития  рынка  поливинилхлорида,  который  тесно  связан  с  проблематикой 
глубокой модернизации российской экономики,  развития в ней инновационных составляющих через потребляющие 
сегменты ПВХ (строительство, медицина, машиностроение, электротехника, упаковка, ЖКХ, легкая промышленность).

Более подробную информацию Вы можете получить у организаторов мероприятия

Оргкомитет конференции ЗАО «Альянс-Аналитика»

Тел./факс: +7 (495) 646-39-44 
org@alliance-analytics.ru 
www.alliance-analytics.ru
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ТИПОВАЯ ЗАСТРОЙКА ХIХ ВЕКА

Словосочетание «типовая за-

стройка» часто воспринимает-

ся едва ли не как бранное. Из глу-

бин сознания немедленно всплывает 

слово «хрущевка». За ним – «борьба 

с архитектурными излишествами», 

«с проявлениями формализма в ар-

хитектуре» и т. д., вплоть до гонений 

на инакомыслящих и прочих ужасов.

Вот только не все, даже в просве-

щенной архитектурно-строительной 

среде, знают, что первая массовая 

типовая застройка была осуществле-

на за 100 лет до появления первых 

«хрущевок». Правда, не в России, 

а во Франции – в Париже.

Осуществил ее, по поручению На-

полеона III, префект департамента 

Сена барон Жорж Эжен Осман. По-

лучив неограниченные полномочия 

от императора, Осман осуществил 

комплексную перепланировку и ре-

конструкцию городских кварталов. 

Была практически заново перекро-

ена сеть узких улиц с многочислен-

ными тупиками, созданы новые гра-

достроительные оси, образованные 

новыми широкими авеню и бульвара-

ми. В ходе работ было снесено око-

ло 60% старой застройки, на месте 

которой возводились новые типовые 

многоквартирные дома, выдержан-

ные в едином архитектурном стиле 

и получившие название «османов-

ских».

Развернувшиеся масштабные 

градостроительные работы характе-

ризовались их критически настроен-

ными современниками как «османи-

зация Парижа». Но затем отношение 

к новой застройке изменилось, а до-

ма «османовского» типа продолжа-

ли массово строиться и после краха 

Второй империи – как в последней 

четверти ХIХ века, так и в первой по-

ловине ХХ века.

Можно уверенно сказать, что 

именно эта типовая «стандартизо-

ванная» застройка, начатая во вто-

рой половине ХIХ века, сформирова-

ла современный облик Парижа.

Небольшой экскурс 
в историю

Первые правила строительства 

домов возникли в Париже, видимо, 

еще в римское время, но какие-либо 

письменные свидетельства об этом 

отсутствуют. Некоторые данные име-

ются лишь о градостроительных пра-

вилах позднего средневековья. Из-

вестно, что участки под домами были 

узкими и вытянутыми (5 х 30 м), по-

добно сельскохозяйственным наде-

лам. Водопровод и канализация от-

сутствовали («удобства во дворе»). 

Улицы были узкими и не имели ка-

кой-либо регулярной планировки. Де-

ревянные конструкции верхних эта-

жей нависали над улицей, лишенной 

тротуаров, где в лучшем случае был 

проложен центральный водосток. Мо-

щение и освещение улиц не получи-

ли распространения, как и предпри-

нимаемые меры против пожаров.

Выравнивание линий фасадов 

домов вдоль улиц началось только 

в начале XVII века, к концу правле-

ния Генриха IV, основателя француз-

ской королевской династии Бурбо-

нов. К этому же времени относится 

строительство ансамбля зданий Ко-

ролевской площади (архитектор Кле-

ман Метезо), которая во время Вели-

кой Французской революции (1799 г.) 

была переименована в площадь Во-

гезов. Площадь представляет собой 

замкнутый прямоугольник, образо-

ванный однотипными зданиями (од-

но из них принадлежало знаменито-

му кардиналу Ришелье), облицован-

ными красным кирпичом и белым 

камнем. Галереи первых этажей по-

зволяют обойти всю площадь по пе-

риметру, скрываясь в знойные дни 

от солнца, а в непогоду от дождя. От-

крытие площади состоялось в 1612 г. 

и было приурочено к помолвке Лю-

довика XIII с Анной Австрийской. Се-

годня площадь Вогезов (Place des 
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Барон Осман, разрушитель и созидатель

Жорж Эжен Осман (фр. Georges Eugene Haussmann), более известный как барон Осман (baron Haussmann) – 

французский государственный деятель, префект департамента Сена в 1853–1870 гг., сенатор (с 1857 г.), член Ака-

демии изящных искусств (с 1867 г.), градостроитель, во многом определивший современный облик Парижа.

Родился 27.03.1809 г. в Париже, в протестантской семье немецкого происхождения. Осман – французское произно-

шение фамилии, которая на немецком языке звучит как Хаусманн и к Османской империи отношения не имеет. Анало-

гичным образом произносится фамилия нынешнего французского президента – Олланд (пишется Holland и на немец-

ком/фламандском означает «голландец»).

Осман учился в лицеях Генриха IV и Кондорсе, затем изучал право, параллельно занимаясь музыкой. В 1830 году полу-

чил должность супрефекта Нерака. В 1853 году стал префектом департамента Сена и сохранял этот пост до 1870 года. Об-

устроил для прогулок парижан Булонский лес и парки Монсури и Бют-Шомон в Париже.

Осман, по указанию Наполеона III, осуществил масштабную перепланировку и перестройку Парижа, в ходе кото-

рой был заново отстроен ряд жилых кварталов, проложены новые широкие проспекты и бульвары. При этом было 

снесено около 60% старых зданий, на месте которых возведены новые типовые многоквартирные дома, выдержан-

ные в едином архитектурном стиле и получившие название «османовских».

Градостроительные работы, проводившиеся под руководством Османа во времена Второй империи (третья чет-

верть XIX века), получили название «османизация Парижа» (фр. travaux haussmanniens).

Эти работы потребовали привлечения значительных финансовых ресурсов. Дважды правительство было вынуж-

дено прибегнуть к выпуску облигаций государственного займа на общую сумму в 510 млн. золотых франков (при-

мерно 26 млрд. евро по современному курсу).

Комплексная перепланировка и реконструкция города привели не только к улучшению инфраструктуры и созда-

нию современного облика столицы Франции, но и породили множество подражаний в других городах мира.

Осман скончался в Париже 11.01.1891 г. Похоронен на кладбище Пер-Лашез. Его именем назван один из бульва-

ров в центре Парижа.

Подвергавшийся жестокой критике со стороны многих современников, Осман вошел в историю как человек, су-

мевший добиться невозможного. За сравнительно небольшой срок ему удалось воплотить в жизнь один из самых 

впечатляющих градостроительных проектов и кардинально изменить облик французской столицы. Наследие Жоржа 

Эжена Османа живет в современной архитектуре Парижа, а также последовавших его примеру Барселоны и ряда 

других европейских городов.
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Vosges) считается самой старинной 

площадью Парижа.

Активное развитие строитель-

ства происходило при Людовике XIV, 

правление которого вошло в исто-

рию как «великий век» национальной 

консолидации, роста военной мощи 

и политического веса Франции, рас-

цвета культуры и подъема интеллек-

туального престижа. В это время бы-

ли проведены реформы внутреннего 

управления, судебной и финансовой 

системы, армии и флота. Во главе 

провинций поставлены губернато-

ры, управление городами возложено 

на городские корпорации или советы. 

Осуществлялась жесткая фискаль-

ная политика. Французская армия 

стала одной из сильнейших в Евро-

пе. В результате почти непрерывных 

внешних войн Франция значительно 

расширила свои границы и превра-

тилась, говоря современным языком, 

в «европейскую сверхдержаву».

Реформам подверглась и градо-

строительные правила. Во второй 

половине XVII века были запрещены 

нависающие части домов, предписа-

но использование гипсовой отделки 

фасадов в качестве противопожар-

ной защиты. Для возведения жилых 

домов начали широко использовать 

кирпич и камень. В городах появи-

лись первые тротуары; с улиц стал 

исчезать центральный водосток.

В 1661 г. началось строительство 

нового королевского дворца в го-

роде Версале, а в 1682 г. туда была 

перенесена из Парижа королевская 

резиденция. Ансамбль Версальско-

го дворца (архитекторы Луи Лево 

и Жюль Ардуэн-Мансар, создатель 

парка Андре Ленотр) отличается гар-

монией архитектурных форм и пре-

образованного ландшафта, являет-

ся всемирно известным памятником 

эпохи «короля-солнца», художествен-

но-архитектурным выражением идеи 

абсолютизма.

Ко второй половине XVII века 

относится расцвет архитектурно-

го стиля, называемого «стилем Лю-

довика XIV», «французским барок-

ко» или «большим стилем», своео-

бразного синтеза барокко с класси-

цизмом, быстро вошедшего в моду 

при дворах европейских монархов. 

Кроме Версальского дворца, этот 

помпезный стиль проявляется в ар-

хитектуре собора Дома инвалидов 

(строился в 1671–1706 гг.), Люксем-

бургского дворца и уничтоженно-

го коммунарами в 1871 году дворца 

Тюильри.

При Людовике XV на смену ба-

рокко пришел стиль рококо, сме-

Люксембургский дворец

Версальский дворец
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нившийся классицизмом. Началось 

осуществление масштабной пере-

стройки Парижа. Строятся величе-

ственная церковь Святой Женевь-

евы (будущий Пантеон) и церковь 

Мадлен, архитектура которых сти-

лизована под римские храмы. Соз-

дается площадь Людовика XV (се-

годня площадь Согласия). Возводит-

ся Военная школа, вблизи которой 

был создан плац для парадов и тре-

нировок – Марсово поле (Champ de 

Mars). Засыпав один из малых ру-

кавов Сены и присоединив Лебеди-

ный остров, Марсово поле увели-

чили, чтобы тысячи зрителей могли 

наблюдать за военными парадами, 

скачками и другими публичными ме-

роприятиями.

В XVIII веке Париж активно раз-

вивался, став неформальной сто-

лицей европейского Просвещения. 

Численность жителей достигала 650 

тыс. человек, процветали торговля 

и производство. Возникли аристо-

кратические салоны, быстро став-

шие центрами интеллектуальной 

и культурной жизни. Благодаря им 

всемирную известность получили 

такие имена, как Вольтер, Монте-

скье, Дидро, д»Аламбер. Они же да-

ли начало частным картинным гале-

реям и популярным художественным 

салонам.

При всем этом уровень гигиены 

в городе оставался крайне низким. 

Рядом с роскошью уживались болез-

ни. Только в 60-х гг. XVIII века город-

ские власти приняли решение обла-

городить набережные Сены и снести 

дома, непосредственно подступав-

шие к воде. Тогда же начали мостить 

улицы, убирать грязь, совершенство-

вать водоснабжение. Были изданы 

указы, направленные на прекраще-

ние практики захоронения внутри 

церквей; кладбища вынесены за чер-

ту города.

В 1783–1784 гг. строительные 

нормативы возвели в ранг государ-

ственных законов. С тех пор высо-

та здания стала зависеть от шири-

ны улицы: высота деревянных до-

мов, стоявших на улицах шириной 

от 8 до 10 метров, не должна бы-

ла превышать 15 метров, а высота 

каменных зданий на улицах шири-

ной от 10 до 15 метров не должна 

была быть выше 20 метров. Эти 

строительные нормативы – позд-

нее усложненные и уточненные – 

существенно видоизменили облик 

Парижа.

В 1786 году начат снос домов 

на старых мостах, закончившийся 

лишь в 1809 году и уничтоживший 

одну из характерных черт средне-

вековья.

Первые урбанистические 
проекты

Великая Французская революция 

и события последующих лет корен-

ным образом изменили историю Па-

рижа, Франции и мира в целом. Хотя 

разрушение тогда часто преоблада-

ло над созиданием, именно к этому 

периоду относится появление первых 

урбанистических проектов. Нацио-

нализация многих городских владе-

ний перевела идеи о необходимости 

единой градостроительной политике 

в практическую плоскость.

Первый план по модернизации 

Парижа был разработан в 1794–

1797 гг. Комиссией художников, ор-

ганизованной при Конвенте, на осно-

ве топографического плана Парижа, 

созданного Э. Вернике. Он представ-

лял собой комплекс связанных меж-

ду собой мероприятий, направлен-

ных на улучшение использования го-

родских территорий.

В период Консульства согласно 

этому плану была проложена ули-

ца Кастильоне и часть улицы Риво-

ли. Однако в период Первой империи 

большинство гражданских проектов 

было свернуто, приоритетом стало 

сооружение дворцов и монументов 

в честь одержанных военных побед: 

Триумфальная арка у дворца Тю-

ильри, Триумфальная арка у заставы 

Звезды (площадь Этуаль), Вандом-

ская колонна, храм Славы (церковь 

Мадлен). Возник соответствующий 

архитектурный стиль – ампир (фр. 

style Empire – «имперский стиль»). 

Продолжались работы по благоу-

стройству города, заключавшиеся 

в упорядочении и развитии водоснаб-

жения, а также в реконструкции на-

бережных с целью лучшей защиты 

города от наводнений.

Желая закончить дворец Тюильри 

и связать воедино архитектурные ан-

самбли, лежавшие к западу от него, 

Наполеон I поручил составление но-

вого генерального плана Парижа ар-

хитекторам Персье и Фонтэну, осно-

воположникам стиля ампир. Разра-

ботанный генплан предусматривал, 

что новым центром французской сто-

лицы станет огромный комплекс Мар-

сова поля. По его периметру предпо-

лагалось возвести корпуса казарм 

и госпиталей, здания архива, универ-

ситета, военной школы, школы изящ-

ных искусств. Своими масштабами 

новый комплекс затмевал даже та-

кой огромный дворцовый ансамбль, 

как Тюильри с Лувром и Тюильрий-

ским садом. Весьма скромно на этом 

фоне выглядел и императорский дво-

рец, запроектированный к строитель-

ству на другом берегу Сены. По сво-

ей идеологии генеральный план яв-

лялся наглядным символом культа 

войны, который расцвел во Франции 

эпохи Первой империи.

Но, как насмешка истории – этот 

план был разработан как раз нака-

нуне рокового похода Наполеона I 

в Россию и, по известным причинам, 

не был реализован.

В XIX веке парижский пейзаж про-

должал меняться. К эпохе Реставра-

ции относится строительство первых 

крытых торговых комплексов-пасса-

жей, приходивших на смену париж-

Версаль. «Король-Солнце»
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ским базарам. Особое восхищение 

вызывает построенная в 1823 году 

в стиле неоклассицизма Галерея Ви-

вьен (архитектор Жак-Франсуа Де-

ланно). Она буквально очаровыва-

ет посетителей ажурной прозрачной 

крышей, спиральной лестницей, эле-

гантными витражами, лепниной и эф-

фектными полами с причудливой мо-

заикой. Длинный 42-метровый пас-

саж заканчивается ротондой, накры-

той изящным стеклянным куполом.

В 1833–1848 гг., при префекте Се-

ны Рамбюто, прокладываются пер-

вые широкие проспекты, обустроен-

ные боковыми, водостоками, пред-

восхитившие систему градострои-

тельства барона Османа. Толчком 

к этому решению стала эпидемия хо-

леры 1832 г., которая унесла жизни 

20 тысяч парижан.

В 40-х гг. XIX в. в Париже нача-

лось строительство железных до-

рог, быстро превративших столицу 

Франции в крупнейший транспорт-

ный узел континентальной Европы. 

К появлению железных дорог Париж, 

как и большинство других городов, 

оказался совершенно не подготов-

ленным, и если еще 100 лет назад 

ощущалась необходимость в тран-

зитных магистралях, то теперь это 

приобрело характер градостроитель-

ной проблемы, требующей неотлож-

ного решения.

Интенсивное индустриальное 

развитие Франции привело к исклю-

чительно высоким темпам роста на-

селения Парижа. За одно столетие 

оно возросло в пять раз – с 550 тыс. 

в 1800 году до 2,7 млн. в 1901 году. 

В некоторых кварталах плотность 

населения достигала до 10 000 чел. 

на 1 кв. км. Город утратил способ-

ность нормально функционировать: 

узкие кривые улицы препятствовали 

дорожному движению, антисанита-

рия приводила к частым вспышкам 

эпидемий, процветала преступность. 

Из-за этого состоятельные парижа-

не покидали город и переселялись 

в пригороды, а его центр превратил-

ся в кварталы бедноты («чрево Па-

рижа»), подверженные частым соци-

альным волнениям. Для устранения 

возникших проблем требовалась уже 

не реконструкция отдельных райо-

нов, а комплексная перепланировка 

и перестройка всего города.

«Османизация Парижа»

Наполеон III, избранный прези-

дентом Французской республики 

в 1848 г., провозгласил себя импе-

ратором после совершенного им 

в 1852 году государственного пе-

реворота. Побывав в Лондоне, ко-

торый был перестроен после Вели-

кого лондонского пожара 1666 го-

да, обладал системой канализации 

и большими общественными пар-

ками, тогдашней финансовой сто-

лице мира, где промышленная ре-

волюция произошла еще XVII ве-

ке, император задумал превратить 

Париж в современный город, соот-

ветствующий статусу столицы Вто-

рой империи, отвечающий быстрым 

темпам роста населения и развития 

промышленности.

В планы императора входили 

не только улучшение транспортного 

сообщения, гигиены и жилищных ус-

ловий малообеспеченных слоев на-

селения, но и повышение собствен-

ного авторитета в глазах парижан. 

К тому же прокладываемые широкие 

авеню должны были облегчить пе-

реброску войск и проведение воен-

ных парадов, усложняя возможность 

их перекрытие баррикадами в случае 

очередной революции.

Сам Наполеон III интересовал-

ся архитектурой и лично работал 

над чертежами новых улиц Парижа. 

Именно благодаря ему в 1851 го-

ду в квартале Рошшуар (la cité 

Rochechouart) появилось 86 первых 

построек социального жилья. Руко-

водствуясь идеями утопистов Шар-

ля Фурье и Этьена Кабе, Наполеон III 

собственноручно нарисовал план 41 

павильона для рабочего класса, кото-

рые были представлены на Всемир-

ной выставке 1867 года.

Дом инвалидов
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Ни один город в мире не под-

вергался такой радикальной транс-

формации в мирное время. Осу-

ществление кардинальной пере-

планировки и перестройки Наполе-

он III поручил барону Жоржу Эжену 

Осману, назначенному в 1853 го-

ду префектом департамента Сена 

и известному своей последователь-

ностью и строгостью. Министр вну-

тренних дел, герцог Виктор де Пер-

синьи отвечал за финансирование. 

Над конкретными проектами тру-

дились архитекторы Виктор Баль-

тар, Теодор Баллю, Габриэль Да-

вью, Жан-Пьер Барийе-Дешан, Жак 

Иторф. Обустройство парков и са-

дов было поручено инженеру Жа-

ну-Шарлю Альфану. На строитель-

стве «нового» города было занято 

огромное число рабочих.

План барона Османа предусма-

тривал смещение градостроитель-

ной активности из аристократиче-

ских предместий, находившихся 

за линией старых городских укре-

плений, в центр города. Осман про-

извел «расчистку» центральной ча-

сти Парижа. На месте трущоб, запу-

танных узких улочек и тупиков воз-

никла геометрическая сеть широких, 

прямых и светлых авеню и бульва-

ров, проложенных сквозь ранее су-

ществовавшие кварталы. Ширина 

бульваров, составлявшая 30 м и бо-

лее, поначалу вызывала удивление 

у парижан. В ходе комплексной по-

этапной перестройки города было 

снесено почти 20 тысяч старых зда-

ний, а на их месте выросли 34 тыся-

чи новых.

Основой планировочной струк-

туры стали широкие прямые улицы, 

сходящиеся к площадям. Были про-

ложены перпендикулярные маги-

страли, пересекающие город с севе-

ра на юг и с востока на запад. Гра-

достроительной осью восток-запад 

стала улица Риволи, продолженная 

до Сент-Антуанского предместья 

и приспособленная к оживленному 

уличному движению. Ее строитель-

ство способствовало принятию но-

вого закона servitude d»alignement, 

запрещавшего строительство но-

вых зданий или обновления старых 

за чертой, обозначенной админи-

страцией города. Ось север-юг со-

ставили бульвары Севастопольский, 

Страсбургский и Сен-Мишель, кото-

рые образовали единую магистраль, 

пересекающую Париж вдоль старой 

римской дороги между современны-

ми Северным и Южным вокзалами.

Практически полной перестрой-

ке подверглась старейшая часть Па-

рижа – остров Сите. Были снесены 

все постройки между королевским 

дворцом (ныне комплекс Консьерже-

ри и Дворца правосудия) и собором 

Парижской Богоматери, на их месте 

сооружены здания префектуры по-

лиции и коммерческого трибунала. 

Старые здания госпиталя Отель-Дье, 

ранее располагавшиеся частично 

на острове и частично на левом бе-

регу, также были снесены и замене-

ны новыми. Между новыми здани-

ями проложены три прямые улицы, 

переходящие в мосты, соединяющие 

остров с обоими берегами Сены.

Новый облик получили Большие 

бульвары, строительство которых 

было начато еще во времена правле-

ния Людовика XIV. Соединены буль-

варами площадь Наций и площадь 

Звезды, расположенные на проти-

воположных концах города. Новые 

градостроительные оси образова-

ли бульвар Ришар-Ленуар и бульвар 

Осман, самый длинный из бульваров 

правого берега Сены.

Особое значение придавалось го-

родским площадям: многие из них 

были расширены либо отстроены за-

ново. Приняла свой окончательный 

вид площадь Звезды (фр. place de 

l»Etoile): к пяти сходившимся лучами 

к Триумфальной арке улицам доба-

Триумфальная арка на площади Звезды

Вандомская колонна Улица Риволи
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вились еще семь. Наиболее извест-

ная из них – Елисейские Поля, сое-

диняющие площадь Звезды (переи-

менована в 1970 г. в площадь Шар-

ля де Голля), с площадью Согласия. 

Самая широкая (120 м) – авеню Фош. 

Другие улицы-авеню были названы 

в честь военачальников и политиче-

ских деятелей Франции (Мак-Магон, 

Карно, Марсо), или в честь побед 

французского оружия (Фридланд, 

Ваграм, Йена). Границы площади 

образованы помпезными фасадами 

зданий, построенных в 1868 г. архи-

текторами Хитторфом и Роо де Фле-

ри в стиле, определяемом как ампир 

с примесью барокко.

Кроме бульваров, авеню и площа-

дей, в городе были построены парки 

Бют-Шомон, Монсо, Монсури. На за-

падной и восточной границах Парижа 

благоустроены «легкие» города – Бу-

лонский и Венсенский лес. В жилых 

кварталах появились фонтаны, раз-

биты многочисленные скверы. Но-

вые дома и улицы были оборудова-

ны современной системой канали-

зации и водопровода, газовым осве-

щением. Город стал чище, свободнее 

и светлее. На улицах были построены 

публичные туалеты, высажены де-

ревья, проведены акведуки, сделав-

шие пресную воду повсеместно до-

ступной. В домах появились ванные 

Галерея Вивьен

и вполне современные гигиениче-

ские устройства.

Финансирование

Перестройка Парижа, осущест-

вленная Османом, потребовала при-

влечения значительных финансовых 

ресурсов. Бремя расходов в значитель-

ной мере легло на государство. Дваж-

ды французское правительство было 

вынуждено прибегать к выпуску обли-

гаций государственного займа на об-

щую сумму в 510 млн. золотых франков 

(250 млн. в 1865 г. и 260 млн. в 1869 г.), 

что по сегодняшнему курсу соответ-

ствует примерно 26 млрд. евро. В зна-

чительных объемах привлекались 

так же средства частных инвесторов.

Финансирование не имевшего 

аналогов градостроительного про-

екта было организовано следующим 

образом: вначале государство при-

нудительно выкупало у владельцев 

здания и участки, на которые рас-

пространялся план реконструкции 

города, и осуществляло их снос; за-

тем прокладывало улицы и строило 

новые здания со всей сопутствую-

щей инфраструктурой (вода, газ, ка-

нализация); после этого вновь про-

давало застроенные участки, воз-

вращая таким образом вложенные 

средства. Однако к 1870 году «дыра» 

в государственном бюджете достигла 

устрашающих размеров – 1,5 млрд. 

франков, что во многом дискредити-

ровало градостроительную политику 

Османа.
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Тем не менее, метод финансиро-

вания гигантских по масштабу ра-

бот по реконструкции французской 

столицы был для своего времени 

уникальным. Главной новацией ста-

ло объединение капиталов государ-

ства частных инвесторов, которое 

в значительной мере предопреде-

лило современные формы государ-

ственно-частного партнерства (ГЧП). 

При существенном вкладе из госу-

дарственной казны, без чего проект 

не имел бы шансов на осуществле-

ние, основной акционерный капитал 

был частным – держателями акций 

обществ с государственным участи-

ем, организованных для реконструк-

ции Парижа, стали многие тысячи 

французов, при этом отнюдь не толь-

ко самих парижан.

Стоит отметить, что эти акционе-

ры, и отчасти их потомки, существен-

но умножили свои средства, вложен-

ные в столь долговременный проект, 

за счет скачкообразного роста капи-

тализации объектов, построенных 

во французской столице.

Изменение 
градостроительных правил

Правила 1859 года зафиксирова-

ли точные параметры строившихся 

парижских зданий. Размеры и пла-

нировка домов были строго опре-

деленными, как и используемые 

для строительства материалы. Дли-

на домов могла варьироваться от 15 

до 25 м, высота должна составлять 

20 м до карниза плюс 5 м на ман-

сардные крыши. Таким образом 

у зданий новых бульваров появился 

«квадратный профиль»: их ширина 

равнялась высоте по карнизу.

Закон 1967 года повлек за собой 

изменения в парижском строитель-

стве. Здания теперь могли строить-

ся высотой до 37 м. Но в таком слу-

чае они должны были располагать-

ся глубже ранее установленной ли-

нии домов, чтобы дать больше света 

улице и внутренним помещениям. 

Эти изменения создали прерыви-

стую линию фасадов, способствова-

ли появлению башенок и решеток.

Закон 1902 года облегчил стро-

гие правила, установленные при Ос-

мане. Были разрешены полукру-

глые эркеры, создающие больше 

пространства. Допустимая длина 

зданий увеличена до 35 м, высота 

до карниза повышена до 23 м, плюс 

6 м для мансардных этажей. Скаты 

и фасады зданий стали украшаться 

орнаментом, который исчез в 30-х гг. 

ХХ века.

В 1977 году появилось новое по-

ложение, в котором учитывались 

особенности строительства про-

шлых десятилетий. Вновь произо-

шел возврат к «красным линиям» 

застройки и пропорциональности, 

когда высота строений подчинена 

ширине улиц. Внутренние дворики 

домов должны были подчиняться об-

щим размерам зданий. С другой сто-

роны, важной величиной осталась 

допустимая длина фасадов зданий.

Все эти правила фактически от-

мечали появление и развитие осо-

бого «османовского» эклектичного 

архитектурного стиля, сочетающе-

го в себе стили различных эпох – 

от барокко и ампира до неокласси-

цизма и модернизма. В этом стиле 

были построены целые серии зда-

ний, получивших название домов 

«османовского» типа, по особенно-

стям которых можно судить об архи-

тектурных тенденциях того или ино-

го периода.

«Османовские» дома

«Османовский» дом (фр. Maison 

Haussmanien) стал символом градо-

строительной деятельности Османа. 

С одной стороны, появление этого 

типа многоквартирного дома яви-

лось результатом осуществлявшей-

ся кардинальной перестройки Пари-

жа, с другой – необходимым услови-

ем для такой перестройки.

В конечном счете, вся эта пере-

стройка была предпринята для при-

ведения столицы Франции в соот-

ветствие с новыми экономически-

ми реалиями, которые заключались 

в победе и утверждении буржуазно-

го строя. Интересам новых хозяев 

жизни служили не только развернув-

шаяся градостроительная деятель-

ность, но и вся Вторая империя с ее 

главой. «Османовские» дома – это 

жилье для буржуазии, которое само 

по себе должно было демонстриро-

вать богатство и роскошь, являться 

наглядным символом успеха. И они 

стали таким символом.

Строительство «османовских» 

домов впервые осуществлялось 

не по индивидуальному плану, 

а по единому стандарту, который 

не только предписывал требования 

к размерам и этажности, но и в зна-

чительной мере предопределял все 

Остров Сите
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объемно-планировочные решения. 

Таким образом, впервые был соз-

дан особый тип дома, предназначен-

ный для массовой застройки город-

ских территорий. Следовательно, 

вопреки расхожим мнениям, отсчет 

истории типового домостроения сле-

дует вести не с «панелек» ХХ века, 

а с гораздо более ранних по време-

ни строительства «османовских» до-

мов ХIХ века.

Типичный «османовский» дом 

представляет собой 4–6-этажное 

здание с обязательной мансардной 

надстройкой в 1–2 этажа. Позднее 

этажность была увеличена до 6–8 

этажей, а мансардная надстрой-

ка стала иметь 2–3 этажа. Нижний 

(«нулевой») этаж с высокими по-

толками обычно отводился под ма-

газины, но в нем могут так же нахо-

диться кафе, рестораны, отделения 

банков, косметические салоны и др. 

Над ним, на первом этаже (втором, 

Остров Сите. Дворец Правосудия Остров Сите. Консьержери

Елисейские Поля
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по более привычному российскому 

счету) размещались служебные по-

мещения. Выше, начиная со второ-

го (третьего) этажа шли жилые по-

мещения с выходящими на улицу 

французскими балконами, ограж-

денными ажурными чугунными ре-

шетками. Эти решетки по всей дли-

не фасада – одна из характерных 

особенностей «османовских» домов.

Обычная схема внутренней пла-

нировки предусматривала богато 

украшенный холл, из которого к ка-

ждой квартире вел отдельный вход. 

Самыми престижными считались 

квартиры на втором (третьем по рос-

сийскому счету) этаже – бельэта-

же (фр. Bel étage). Потолки квартир 

украшались лепниной. Окна лучших 

гостиных и спален выходят на улицу, 

а не во двор. Квартиры изначально 

были оборудованы каминами, позд-

нее получило распространение цен-

тральное отопление. Имелись ван-

ные комнаты и туалеты, прогрессив-

ное в то время газовое освещение. 

Подобные удобства и комфорт стали 

насущной необходимостью среднего 

класса.

Планировка служебных и менее 

престижных жилых этажей пред-

усматривала длинный коридор 

с отдельными комнатами по одну 

или обе стороны от него.

В современных домах имеются 

лифт и поземная парковка.

Обязательный элемент «осма-

новского» дома – мансарда. Это 

слово (фр. mansarde) происходит 

от имени архитектора Франсуа Ман-

сара (François Mansart), который, 

однако, вовсе не являлся изобре-

тателем жилья под крышей, а лишь 

активно использовал мансарды 

в своих проектах. Первоначально 

комнаты в мансардах предназнача-

лись для жилья прислуги, но затем 

их стали сдавать внаем студентам 

и представителям парижской боге-

мы, не страдавшим избытком денег. 

Именно последним французские 

мансарды обязаны сложившимся во-

круг них поэтическим флером.

Любопытная особенность фран-

цузских мансард – почти полное от-

сутствие устанавливаемых парал-

лельно скату крыши специальных 
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мансардных окон, так распростра-

ненных в Германии. Вероятно, не по-

следнюю роль в этом вопросе играл 

и продолжает играть экономический 

фактор.

В качестве материала для стро-

ительства зданий в Париже столе-

тиями применялся местный извест-

няк, с добычей которого связано 

возникновение парижских катакомб. 

Этот же желтовато-серый камень 

был использован для строительства 

и облицовки фасадов практически 

всех «османовских» домов, незави-

симо от времени постройки. Штука-

турные фасады не получили распро-

странения. Соответственно, все зда-

ния перестроенного Османом Пари-

жа оказались как бы выполненными 

в едином колористическом решении, 

без каких-либо выпадающих из об-

щего тона ярких цветовых пятен 

(иногда, впрочем, такая цветовая 

монотонность утомляет).

Фасады домов выравнивались 

по уровню карниза и образовывали 

вдоль улицы единую линию. Выпол-

ненные в эклектичном стиле, эти фа-

сады получили наименование façade 

haussmannienne classique («класси-

ческий османовский фасад»).

Кровельные покрытия перво-

начально выполнялась из темного 

сланца, позднее получили распро-

странение металлические фальце-

вые кровли.

Дома «османовского» типа мас-

сово строились в Париже весьма 

долго – начиная с 50-х гг. XIХ века 

и вплоть до 40-х гг. ХХ века, прак-

тически до начала Второй мировой 

войны. Все возникавшие за эти го-

ды архитектурные стили, включая 

неоклассицизм, модерн, конструк-

тивизм и т. д., так или иначе «подго-

нялись» под этот тип, диктовавший 

собственные архитектурно-плани-

ровочные решения, и вписывались 

тем самым в единый «османовский» 

стиль, сформировавший современ-

ный облик Парижа.

Нет пророка в своем 
отечестве

Реализация плана Османа по-

зволила значительно улучшить 

User
Текст



ССК  «фаСадные СиСтемы»  № 1 (37) 2017

СтроительСтво

71

условия жизни парижан, решить 

транспортные проблемы, дала воз-

можность горожанам всех сословий 

наслаждаться благами цивилиза-

ции. Париж был «вылечен» от тер-

завших его десятилетиями эпиде-

мий холеры и тифа. Его перестрой-

ка обеспечила решение транспорт-

ных проблем, скомпенсировала 

резкий рост населения. Город при-

обрел новый целостный архитек-

турный облик, демонстрировавший 

процветание и богатство, в который 

органично вписались исторические 

памятники.

Однако план барона Османа 

подвергся беспощадной критике 

со стороны многих его современ-

ников, а проводимые градострои-

тельные работы получили презри-

тельное название «османизация 

Парижа».

Министр просвещения Жюль 

Ферри писал, что его глаза пол-

ны слез, а душа «плачет по старо-

му Парижу, Парижу Вольтера и двух 

революций, в то время как гран-

диозные и непереносимые новые 

здания и улицы застилают глаза 

пеленой дорогостоящей путани-

цы, вульгарности и ужасного мате-

риализма, который теперь войдет 

в историю, как современная фран-

цузская столица».

Еще более категоричным в оцен-

ках был историк Рене де Вильфос, 

так отзывавшийся о подвергшемся 

полной перестройке острове Сите: 

«Старый парижский корабль разру-

шен кровавым бароном и безвоз-

вратно затонул во время его прав-

ления. Это было, возможно, самым 

великим преступлением, самой 

страшной ошибкой Наполеона III, 

с которой не сравнятся никакие во-

енные разрушения».

Не добавляли популярности Ос-

ману и его «контрреволюционные» 

высказывания, вскрывающие одну 

из истинных целей масштабной пе-

рестройки города: «Для того чтобы 

вспороть брюхо старому Парижу, 

этому центру беспорядков и барри-

кад, надо провести большие улицы, 

прямые линии которых будут непри-

годны для обычной тактики местных 

восстаний».

Османа так же постоянно обвиня-

ли в чрезмерных финансовых тратах 

на перестройку Парижа (привлечен-

ные за счет государственных займов 

кредиты составили в совокупности 

510 млн. золотых франков), что впо-

следствии привело к его отставке. 

А вскоре рухнула и Вторая империя.

Потребовались годы, прежде 

чем отношение парижской «интел-

лектуальной элиты» к Осману и ре-

зультатам его деятельности измени-

лось на противоположное.

Поистине, нет пророка в своем 

отечестве…

Теперь, спустя полтора столе-

тия, очевидно, что именно Осману 

принадлежит заслуга создания то-

го облика Парижа, который дела-

ет этот город таким притягатель-

ным. Не умаляя значение исто-

рических памятников, надо при-

знать, что этот облик определяют 

не Лувр, и не Нотр-Дам, а париж-

ские улицы и бульвары, застроен-

ные знаменитыми «османовски-

ми» домами.

Стоит так же отметить, что про-

веденная Османом комплексная пе-

репланировка и перестройка столи-

цы Франции породила множество 

подражаний в других городах и стра-

нах, привела к возникновению новых 

тенденций в архитектуре и градо-

строительстве на рубеже XIX–XX ве-

ков и даже к появлению обществен-

ных движений, таких как движение 

«За красивый город» (City Beautiful) 

в США.

Статья подготовлена ИЦ «Современные 
Строительные Конструкции».
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МЕЧТЫ НЕ СБЫВАЮТСЯ

Как изменился российский потребитель с момента либерализации цен в стране? На этот вопрос должно бы-

ло ответить исследование, которое представила на ежегодной конференции «Левада-центра» руководитель от-

дела потребления и уровня жизни М. Красильникова. 

Методология социологических опросов, видимо, достаточно отработана, что не мешает временами появ-

ляться результатам, весьма похожим на заказные. Хочется думать, что результаты данного исследования к по-

следним не относятся. Однако некоторые интерпретации результатов, сделанные автором доклада, вызывают 

вопросы.

Результаты исследования и комментарии редакции представлены ниже. 

Социологи определили, как из‑

менился портрет российско‑

го потребителя за 25 лет, используя 

не «субъективные воспоминания со‑

временников», а сравнив данные 

опросов конца 1980‑х – начала 1990‑х 

годов с аналогичными исследования‑

ми 2016 года.

Основными источниками дохода 

у большинства граждан, как и 25 лет 

назад, остаются оплата труда по най‑

му и социальные выплаты. Личные 

сбережения «есть не у многих рос‑

сиян» и их объем редко превышает 

полугодовой доход. «Большинство 

находится в состоянии заложников 

текущей экономической ситуации, 

в состоянии «достойной бедности», – 

отмечает Марина Красильникова.

Большинство находится 
в состоянии «достойной 
бедности»

Сравнивая доходы и потребление 

за последние 25 лет, Красильникова 

отмечает, что, например, среднеду‑

шевые доходы выросли на четверть, 

в два с половиной раза увеличился 

товарооборот: «Рост доходов и по‑

требления по объективным показа‑

телям, безусловно, присутствует, 

однако интересно провести сравне‑

ния структуры бытовых проблем, ос‑

ложняющих жизнь тогда и сейчас, 

определить объемы сбережений, 

проанализировать потребительское 

поведение, сравнить субъективное 

восприятие достатка в прошлом 

и сейчас».

Что больше всего 
осложняет жизнь вашей 
семьи

Так, в 1991 году были две основ‑

ные проблемы – высокие цены и де‑

фицит товаров. Именно это в боль‑

шей степени «осложняло повседнев‑

ную жизнь» россиян. В 1994 и в 2016 

выбранные варианты ответов поч‑

ти не изменились: исчезла только 

проблема дефицита, низкие доходы 

и высокие цены по‑прежнему остают‑

ся на первом месте.

Изменения доходов и потребления населения за 25 лет
Росстат РФ, расчеты автора (темпы роста, 1991 г.=100%)
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Комментарий редакции:

Вообще‑то, исходя из приведенных данных, основным, что «осложня‑

ло повседневную жизнь» россиян в 1991 году, являлось «плохое снабже‑

ние продуктами, очереди». К этому добавлялось «отсутствие необходи‑

мых товаров, продуктов» (см. рис.). В 1994 году либо исчезла проблема, 

либо из опросов исчезли соответствующие вопросы. Упомянутые «высо‑

кие цены» напрямую не указаны в качестве возможных ответов ни в 1991, 

ни в 1994, ни в 2016 годах. Вывод автора доклада, что, наряду с низкими до‑

ходами, «высокие цены по‑прежнему остаются на первом месте», является 

не обоснованным.

Как сохранить сбережения

В начале 1990‑х объемы сбере‑

жений можно было назвать значи‑

тельными, но уже тогда, говорит 

г‑жа Красильникова, люди ставили 

под сомнение ценность этих сбере‑

жений, потому что отвечая на вопрос, 

можно ли считать богатой семью 

с приличным доходом, но не делаю‑

щую сбережений, 40% отвечали «да» 

и только 30% сомневались в этом. 

Иными словами, сбережения не явля‑

лись символом обеспеченности. Где 

люди хранили сбережения?

Сохранить сбережения

Структура сбережений спустя 

25 лет упростилась, повысился ин‑

терес к наличности, а интерес к ино‑

странной валюте снизился. Заметно 

за последние годы выросло доверие 

к банковской системе.

Фактически либерализация цен 

была объявлена в январе 1992 года, 

но попытки дифференцировать це‑

ны на товары начались раньше (коо‑

перативная торговля, павловская ре‑

форма 1991 года). «При этом люди 

не спешили пользоваться сбережени‑

ями, которые у них были: почти 60% 

никогда не покупали кооперативные 

товары, а если речь шла о переплате, 

то максимально допустимая перепла‑

та, по мнению потребителей, могла 

составлять 100%. Большинство пред‑

почитало стоять в очереди, а не пере‑

плачивать».

Опираясь на данные опросов 

25‑летней давности, Красильнико‑

ва показывает, что возросшая попу‑

лярность кредитов не является ис‑

ключительной особенностью совре‑

менности. Покупки «взаймы» были 

распространены и до либерализации 

цен, правда, речь шла в основном 

о займах у частных лиц или ссудах 

на предприятиях.

Доступность автомобилей, появ‑

ление мобильного телефона мало 

что говорят о переменах в потреби‑

тельском поведении семьи, заме‑

чает Красильникова, комментируя 

оценки россиянами своего уровня 

жизни.

Субъективные оценки 
уровня жизни семьи

Треть семей в 1991 году утвержда‑

ла, что «денег хватает только на са‑

мое необходимое», «ни в чем себе 

не отказывали» лишь 3%, средним 

классом можно было назвать 9%.
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В 2017 году группа самых бед‑

ных значительно сократилась, од‑

нако доля тех, кому не хватает де‑

нег на товары длительного потре‑

бления, а хватает только на самое 

необходимое, значительно воз‑

росла.

Ожидание перемен 
в уровне жизни семьи

Ожидают светлого материаль‑

ного будущего чуть большее коли‑

чество россиян, чем 25 лет назад. 

В целом, надежды на изменение ма‑

териального положения до либера‑

лизации цен не сильно отличаются 

от современных.

Способы повышения 
семейных доходов

Важные перемены,  считает 

Красильникова, произошли в во‑

просе выбора способов повыше‑

ния семейного дохода. 25 лет на‑

зад занятие бизнесом и «соб‑

ственную экономическую актив‑

ность» большинство называло 

приемлемым способом для «повы‑

шения своего материального по‑

ложения». Однако сейчас, отве‑

чая на подобный вопрос, россияне 

называют этот вариант – занять‑

ся предпринимательством – «наи‑

менее надежным». «Очевидно, 

что уровень самостоятельности 

россиян за 25 лет рыночных отно‑

шений существенно снизился», – 

считает Красильникова.

Уровень самостоятельности рос‑

сиян за 25 лет рыночных отношений 

существенно снизился.

Какая экономическая 
система правильная?

Отвечая на этот вопрос, боль‑

шинство россиян выбирали и вы‑

бирают государственную систему 

управления и распределения. Струк‑

тура их предпочтений не изменилась 

за двадцать с лишним лет, а толь‑

ко выросло количество сторонни‑

ков и противников за счет сокра‑

щения числа затруднившихся отве‑

тить. Многие выступали и выступа‑

ют за установление фиксированных 

цен на базовые продукты питания. 

Только каждый десятый респондент, 

тогда и сейчас, соглашается с тем, 

что государство не должно искус‑

ственно ограничивать рост цен.

Сравнение данных продемон‑

стрировало, что, действительно, по‑

высился уровень жизни не только 

по данным статистики, но и по субъ‑

ективным оценкам респондентов, 

отмечает социолог. «Уровень удов‑

летворенности населения своей жиз‑

нью немного повысился, уверенности 

в завтрашнем дне стало чуть больше, 

но, при этом, желание искать само‑

Комментарий редакции:

Методологически вряд ли допустимо производить анализ, сопоставляя 

ответы на близкие по сути, но неодинаково поставленные (сформулиро‑

ванные) вопросы. Авторам исследования должно быть хорошо известно, 

что небольшое изменение формулировки может дать очень сильные раз‑

личия в ответах даже в пределах одной фокус‑группы. Целесообразнее бы‑

ло бы сравнивать данные опроса 2017 г. с данными опроса 1994 г. или дру‑

гого, в котором вопросы были бы аналогичными первому. В этом случае 

можно было бы делать более обоснованные выводы.
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Комментарий редакции:

Г‑жа Красильникова утвержда‑

ет, что «… желание искать само‑

стоятельно способы для повыше‑

ния уровня жизни, не ориентиру‑

ясь исключительно на наемный 

труд, стало заметно непопуляр‑

ным». Можно было сказать проще: 

предпринимательство стало «за‑

метно непопулярным». Это, дей‑

ствительно, проблема номер один 

для сегодняшней России. И дело 

не в том, что слово «предпринима‑

тель» становится почти таким же 

бранным, как «демократ». Просто 

в современных условиях гораздо 

выгоднее быть чиновником на го‑

собеспечении, что дает и стабиль‑

ную (причем, часто, весьма непло‑

хую) зарплату, и уверенность в за‑

втрашнем дне, и еще много раз‑

ных возможностей…

Что же касается «готовности 

для отказа от принципов свобод‑

ной торговли и частного предпри‑

нимательства», то все это – лишь 

следствие проводимой экономи‑

ческой политики. К чему много‑

численному чиновничьему классу 

свобода торговли и независимые 

предприниматели? Незачем! Про‑

тиворечит коренным интересам 

подавляющего большинства тех 

самых чиновников! Поэтому и со‑

кращается число предпринимате‑

лей в последние годы. И кризис 

здесь совсем не при чем. Скорее, 

он – следствие этого процесса. 

Но это уже совсем другая стати‑

стика (шутка).

стоятельно способы для повышения 

уровня жизни, не ориентируясь ис‑

ключительно на наемный труд, ста‑

ло заметно непопулярным. Получа‑

ется, что большинство наших сооте‑

чественников сохранило и укрепило 

поведенческие нормы, создающие 

потенциально высокую готовность 

для отказа от принципов свободной 

торговли и частного предпринима‑

тельства», – делает вывод Красиль‑

никова.

По материалам http://economytimes.ru/
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Для физических лиц документы не предоставляются.

Если у вас возникли сложности при оформлении подписки, вы можете позвонить  
по телефону в редакцию (499) 177-1807 или написать письмо com@ssk-inform.com
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