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Алюминиевые ограждающие кон-

струкции зданий отражают со-

временные тенденции в архитектуре, 

сочетая в себе превосходные эксплу-

атационные характеристики, долго-

вечность, надежность и техническое 

совершенство. Сегодня те, кто инве-

стировал в алюминиевые кровель-

ные и фасадные покрытия Kalzip, ин-

вестировал в воплощение совершен-

ных строительных конструкций, соот-

ветствующих концепции устойчивого 

развития, которые будут востребова-

ны и будущими поколениями.

Способность алюминиевых про-

филированных листов принимать не-

обходимую форму в сочетании с ин-

новационными технологиями про-

СИСТЕМЫ KALZIP® 
ДЛЯ СОВРЕМЕННЫХ КРОВЕЛЬ 
И ФАСАДОВ

Kalzip GmbH

Германия

Тел.: +49 261 98 34 241

М.тел.: +49 175 416 63 92

Менеджер по поддержке продаж

Рамих Лидия

Lydia.Ramich@kalzip.com

russia@kalzip.com

www.kalzip.com 

изводства создают пространство 

для воплощения творческих идей. 

Возможны самые разнообразные 

конструкции: от лаконичных геоме-

трических – до сложных органиче-

ских форм. Благодаря этому, каждое 

здание получает индивидуальный ха-

рактер. Девелоперы, инвесторы, ар-

хитекторы и проектировщики во всем 

мире решают в пользу Kalzip.

Кровельные и фасадные 
системы Kalzip – 
проверенное комплексное 
решение

Системы Kalzip – это способные 

принимать необходимую форму, 

устойчивые к атмосферным воздей-

ствиям, удобные в монтаже легкие 

строительные системы. Уникальная 

вариабельность типовых элементов 

кровельного покрытия с различной 

монтажной шириной листов позво-

ляет объединить требования фор-

мообразования и функционально-

сти с совершенством технического 

исполнения.

Выпуклые, вогнутые, эллиптиче-

ские и гиперболические скруглен-

ные формы предлагают интерес-

нейшие варианты для творческой 

архитектуры. Система Kalzip XT 

со свободной формой профилиро-

ванных листов впервые позволяет 

реализовать на практике смелые 

компьютерные проекты и новые 

принципы проектирования.

Э в о л ю ц и о н н а я  а н и м а ц и я , 

3D-визуализация объектов прино-

сят новые органические архитек-

турные формы – синтез биологии 

и архитектуры. Благодаря широко-

му набору системных компонентов, 

Kalzip является комплексным реше-

нием для создания строительных 

ограждающих конструкций, отвеча-

ющих самым высоким требованиям.

Преимущества систем 
Kalzip:

Вариабельность – индивидуаль-

ные варианты конструктивного ис-

полнения, например, с использова-

нием профилированных листов XT 

со свободными формами.

Высокая прочность при ма-

лом собственном весе – идеально 

для больших пролетов.
«Чаша Олимпийского огня», Сочи, «Архитектурное бюро «Ардепо», проект ООО «Кубань Уни-
версал Проект», генеральный подрядчик «Строй Интернейшнл» (Краснодар)
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Долговечность – коррозионно-

стойкий, устойчивый к атмосфер-

ным воздействиям алюминиевый 

сплав в качестве основного мате-

риала.

Экономичность – быстрый мон-

таж, практически не зависящий 

от погодных условий благодаря 

предварительно подготовленным 

системным компонентам.

Инновационные 
и эффективные 
системные решения

С устремленностью в будущее 

и проводя последовательную техни-

ческую политику, Kalzip, в дополне-

ние к традиционным индустриаль-

ным фальцевым кровлям, разра-

ботал и развивает инновационные 

и эффективные строительные си-

стемы повышенного качества, кото-

рые идеально подходят для любых 

архитектурных проектов.

Фасадные системы Kalzip

Легкость, прочность и долго-

вечность в сочетании со свободой 

архитектурного творчества дела-

ют фасадные системы Kalzip наи-

более функциональным решением 

для разнообразных ограждающих 

конструкций зданий и сооружений. 

Благодаря соответствующим си-

стемным компонентам обеспечива-

ется простой монтаж и экономич-

ность систем.

Солнечные системы Kalzip

Солнечные системы Kalzip га-

рантируют наилучшую эффектив-

ность использования воз обновля-

емых источников энергии. Система 

Kalzip AluPlusSolar с интегрирован-

ными в кровлю фотоэлектрически-

ми элементами идеальна для утон-

ченного дизайна солнечной архи-

тектуры. Она особенно хорошо под-

ходит для интеграции солнечных 

модулей в строительный объект, 

как при новом строительстве, так 

и при их установке на существую-

щие кровли.

Энергосберегающие 
кровельные системы 
Kalzip

Энергосберегающие кровель-

ные системы Kalzip с практически 

полным отсутствием теплопрово-

дящих включений («мостиков хо-

лода») гарантируют оптимальную 

тепловую защиту. Применение си-

стем Kalzip позволяет реализовать 

идеи строительства зданий с низ-

ким энергопотреблением и концеп-

ции устойчивого развития.

Защитное покрытие 
EcoClean™

Алюминиевые профилирован-

ные листы Kalzip с новым револю-

ционным покрытием EcoClean™ 

являются ключом к эффектив-

ной очистке воздуха. Покрытие 

EcoClean™ при воздействии УФ-

излучения разлагает органические 

загрязнители, в том числе содер-

жащиеся в промышленных и транс-

портных газах. Тем самым, атмос-

ферный воздух очищается практи-

чески постоянно, что благоприят-

но влияет на окружающую среду. 

EcoClean™ – является торговой 

маркой компании Alcoa Inc.

Алюминиевые листы 
Kalzip для фальцевых 
кровель

Алюминиевые листы с  по-

верхностями FalZinc, Dark FalZinc 

и TitanSilber позволяют произво-

дить традиционную ручную обра-

ботку и создавать впечатляющие 

кровельные конструкции, отличаю-

щиеся высокой долговечностью.

Экологически устойчивое 
строительство

Глобальные изменения климата 

и необходимость сохранения при-

родных ресурсов являются одной 

из наиболее острых проблем наше-

го времени. Поэтому аспекты эко-

номики и экологии должны рассма-

триваться на всех этапах жизненно-

го цикла здания.

Основы для этого закладыва-

ются уже на ранней стадии проек-

тирования при выборе многократно 

используемых материалов, допу-

«Конькобежный центр», Сочи, проект ООО «Ку-
бань Универсал Проект», архитекторы: Алек-
сей Тарасов (ГАП), Дмитрий Тарарин (ГАП)

«Большая Ледовая Арена», Сочи, проект: НПО «Мостовик», архитекторы: ГАП Александр Кня-
зев (ГАП), Никита Цымбал (ГАП)
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скающих переработку (рисайклинг) 

и повторное использование в со-

ставе строительных конструкций. 

Кровельные системы Kalzip раз-

работаны в соответствии с крите-

риями DGNB (Немецкое общество 

по устойчивому строительству) 

и соответствуют европейским нор-

мам ECP EPD (экологическая де-

кларация продукции). Они соот-

ветствуют всем требованиям евро-

пейских систем оценки устойчиво-

го строительства DGNB, BREEAM 

и американской системы сертифи-

кации LEED.

Алюминий, как строительный 

материал, полностью удовлетворя-

ет критериям устойчивого строи-

тельства. Он допускает многократ-

ную вторичную переработку. По-

сле демонтажа алюминиевых кон-

струкций их материал может быть 

переработан и вновь использован 

без потери качества. Три четверти 

алюминия, который был когда-либо 

произведен, сегодня после перера-

ботки вновь находится в употребле-

нии. Подобно коже тела, алюмини-

евые кровельные и фасадные си-

стемы защищают здания от воздей-

ствий окружающей среды.

А л ю м и н и е в ы е  к р о в е л ь н ы е 

и фасадные системы защища-

ют здания от воздействий окру-

жающей среды подобно коже те-

ла. Алюминий отличается высокой 

стойкостью к атмосферным воз-

действиям и может быть исполь-

зован без дополнительной защи-

ты поверхности. Применение алю-

миния обеспечивает многолетний 

срок службы при минимальных 

э кс п л у а т а ц и о н н ы х  р а схо д а х . 

Тем самым, алюминиевые кон-

струкции вносят вклад в экологи-

чески устойчивое строительство.

В любом месте – в нужное 
время. Крупнейшая 
в мире сеть мобильных 
производственных 
установок

Производство профилиро-

ванных листов Kalzip с высокой 

точностью размеров может осу-

ществляться в любом месте с по-

мощью мобильных производ-

ственных установок. Дивизион 

из более 80 мобильных производ-

ственных установок обеспечива-

ет экономически эффективное 

и проверенное решение, с мини-

мальными материально-техниче-

скими затратами и с учетом ар-

хитектурных особенностей кон-

кретного объекта. При этом раз-

нообразие форм крыш не имеет 

границ. Преимущества произ-

водства профилированных ли-

стов непосредственно на строй-

площадке особенно проявля-

ются в тех случаях, когда не-

обходимо покрывать большие 

площади крыш с длиной полос 

листов 100 м и более. Команда 

специалистов по логистике коор-

Океанариум, остров Русский, Приморский край, проект ОАО «Приморгражданпроект», архитекторы: Игорь Москаленко (ГАП), Марина Соколовская 
(ГИП)
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динирует развертывание мобиль-

ных производственных устано-

вок, что гарантирует соблюдение 

сроков выполнения работ.

Опытные специалисты-тех-

нологи осуществляют сопрово-

ждение и контроль производства 

для обеспечения качества изго-

тавливаемых профилированных 

листов и панелей на уровне миро-

вых стандартов.

Новые масштабы 
в архитектуре

Планировать и строить с Каlzip – 

это означает использовать опыт 

и know-how более чем 40-летней 

деятельности компании Каlzip.

Я в л я я с ь  п е р в о п р охо д ц е м , 

Каlzip создает новые возможно-

сти для создания эксклюзивных 

алюминиевых оболочек зданий. 

Многочисленные проекты архитек-

торов из самых разных стран ми-

ра, удостоенные высоких между-

народных премий, демонстрируют 

это во впечатляющих архитектур-

ных объектах.

Более 90 миллионов квадратных 

метров профилированных листов 

Каlzip были произведены и смонти-

рованы во всем мире.

В России системы Каlzip на про-

тяжении уже многих лет применя-

ются для создания объектов, мно-

гие из которых стали новыми архи-

тектурными символами, неотъем-

лемой частью новой строительной 

культуры. Достаточно назвать 

Большую ледовую арену, факел 

Олимпийского огня, конькобежный 

центр и санно-бобслейную трассу 

в Сочи, новый терминал аэропорта 

«Шереметьево», спортивный ком-

плекс в Крылатском (Москва), ле-

довую арену в Красноярске, плане-

тарий в Новосибирске, океанариум 

во Владивостоке.

Широкий выбор системных ре-

шений, цветов и отделки поверх-

ностей обеспечивают практиче-

ски неограниченные возможности 

для архитектурно-дизайнерских 

решений. Сотрудничество с на-

шими инженерами при проектиро-

вании позволяет подготовить тех-

нико-экономическое обоснование 

проекта, составить калькуляции 

и выполнить необходимые расче-

ты. Компетенция, опыт и лучшие 

технологии будут работать на реа-

лизацию Вашего проекта. Резуль-

татом станут впечатляющие кры-

ши и фасады, устанавливающие 

новые высокие стандарты в совре-

менной архитектуре.

Мобильная производственная установка Kalzip

«Многофункциональный выставочный комплекс», Минеральные Воды

Научно-адаптационный корпус океанариума, Владивосток
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PIR НА ВЕСЬ МИР

Корпорация «ТехноНИКОЛЬ» за-

пустила завод «Лоджикруф PIR» 

по производству теплоизоляционных 

материалов из жесткого пенополии-

зоцианурата (PIR) под торговой мар-

кой LOGICPIR. Установленная на за-

воде производственная линия мощ-

ностью 30 млн. кв. м продукции в год 

(скорость конвейера 60 м в мин., 

что в 1,5–2 раза превышает скорость 

подобных европейских предприятий) 

не имеет аналогов в СНГ и является 

одной из крупнейших в мире.

Завод «Лоджикруф PIR», строи-

тельство которого было завершено 

в 2015 г., стал седьмым заводом про-

изводственного кластера корпорация 

«ТехноНИКОЛЬ» в г. Рязани, разме-

щающегося на площадях, ранее при-

надлежавших объединению «ЗИЛ». 

Общий объем инвестиций в соз-

дание нового завода составил 1,7 

млрд. рублей. После выхода на про-

ектную мощность завод станет од-

ним из крупнейших в Европе и мире 

по производству теплоизоляции PIR. 

География поставок нового предпри-

ятия – Россия и страны СНГ.

Реализовав данный проект, кор-

порация «ТехноНИКОЛЬ» осущест-

вляет трансфер передовых техноло-

гий и выводит рынок теплоизоляции 

в Российской Федерации на мировой 

уровень. Теплоизоляционные пли-

ты PIR обладают широким спектром 

преимуществ: уникально низкая те-

плопроводность – 0,022 Вт/ (м·К); 

низкая горючесть (Г1 по ГОСТ 30244–

94, за счет карбонизации наружного 

слоя под воздействием пламени); вы-

сокая долговечность, сопоставимая 

со сроком службы быстровозводи-

мых зданий; высокая водонепрони-

цаемость; стойкость к динамическим 

наргузкам; прочность на сжатие бо-

лее 120 кПа, что обусловливает вы-

сокую стойкость к нагрузкам от ходь-

бы по плоским кровлям; возможность 

наплавления битумных материалов 

непосредственно на утеплитель. Дан-

ный теплоизоляционный материал 

может применяться во всех клима-

тических районах при температуре 

окружающей среды от –65 до +110°С.

Благодаря таким характеристи-

кам, растет популярность материа-

лов PIR на мировом строительном 

рынке. Доля теплоизоляционных ма-

териалов из жесткого пенополиизо-

цианурата для теплоизоляции пло-

ских кровель на рынке США состав-

ляет 76%, в Европе – около 40%. 

Общая доля PIR/PUR на рынке тепло-

изоляционных материалов в Европе 

составляет 25,4%, и ежегодно увели-

чивается в среднем на 3%.

Основная область применения те-

плоизоляционных плит PIR – плоские 

(имеющие малый уклон) кровли торго-

вых центров, промышленных зданий, 

спортивных объектов. Немаловажно, 

что используемая на заводе «Лоджи-

круф PIR» технология позволяет полу-

чать разновысокие теплоизоляционные 

плиты с уклоном, соответствующим за-

данным по проекту уклону кровли.

Торжественный запуск производ-

ства теплоизоляционных материалов 

из жесткого пенополиизоцианурата 

на заводе «Лоджикруф PIR» состоял-

ся 25 мая 2016 г. Церемония откры-

тия завода состоялась раньше – 8 

сентября 2015 года. На протяжении 

нескольких месяцев проходила отра-

ботка технологии.

В торжественном мероприятии 

приняли участие министр строитель-

ства и жилищно-коммунального ком-

плекса РФ М. А. Мень, Первый заме-

ститель министра промышленности 

и торговли РФ Г. С. Никитин, вице-

губернатор – первый заместитель 

председателя правительства Рязан-

ской области С. В. Филимонов, прези-

дент и управляющий партнер «Техно-

НИКОЛЬ» С. А. Колесников.

«Еще недавно российская строи-

тельная отрасль по развитию техно-

логий отставала от мировых лидеров 

примерно на пять лет. Но с каждым 

годом мы видим, что отставание ни-

велируется. В России начинают выпу-

скаться передовые материалы с дли-

тельным сроком службы и повышен-

ной надежностью, – отметил в своем 

выступлении М. А. Мень. – На данный 

момент уровень импортозамещения 

на рынке кровельных, гидроизоляци-

онных и теплоизоляционных матери-

алов превышает 90%. Подавляющее 

большинство зданий строится из ма-

териалов, производимых в нашей 

стране. Но самое главное, что по ка-

честву они не уступают зарубежным 
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аналогам, а в некоторых случаях 

и превосходят их».

«Я уверен, что решение срабо-

тать на импортоопережение, принести 

в Россию инновационный теплоизо-

ляционный материал PIR, обеспечит 

нашему рынку строительных матери-

алов новый прорыв к международным 

стандартам качества», – подчеркнул 

в своем выступлении Г. С. Никитин.

«С гордостью отмечаю, что Ря-

занская область стала одним из ли-

деров экспорта строительных мате-

риалов в страны СНГ и дальнего за-

рубежья. И маркировка «Произведе-

но в Рязанской области» становится 

гарантом конкурентоспособности 

строительных материалов на всех 

континентах. Мы уверены, что новый 

завод станет еще одним примером 

продуктивного сотрудничества обла-

сти и корпорации», – заявил С. В. Фи-

лимонов.

Производственный кластер в Ря-

занской области, 7 предприятий ко-

торого производят в широкий спектр 

строительных материалов, является 

базовым для корпорации «ТехноНИ-

КОЛЬ». В целом же корпорация объе-

диняет сегодня 47 производственных 

предприятий и 4 завода сырьевых 

материалов, которые производят 2,5 

тыс. наименований продукции. Об-

щее число сотрудников – 6500 чел. 

Оборот – более 69 млрд. руб.

Но главным отличием корпорации 

«ТехноНИКОЛЬ» от подавляющего 

большинства (к сожалению) других 

предприятий отечественной строй-
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индустрии является ее активная де-

ятельность в завоевании внешних 

рынков. В настоящее время «Техно-

НИКОЛЬ» экспортирует свою продук-

цию в 79 стран мира – от Финляндии 

и Италии до Китая, Индии, Индоне-

зии и ЮАР. На экспорт идет 20% все-

го объема продукции корпорации.

«Корпорация «ТехноНИКОЛЬ» по-

стоянно движется вперед, модерни-

зирует и создает новые строитель-

ные материалы, разрабатывает ин-

новационные технологии, занима-

ет активную социальную позицию. 

Ключевым принципом деятельно-

сти компании является мастерство 

во всем. При проектировании линии 

учтены передовые достижения в от-

расли, специалисты «ТехноНИКОЛЬ» 

ориентировались на самые высокие 

стандарты качества продукции и про-

изводительности труда», – сказал 

в своем выступлении президент кор-

порации С. А. Колесников.

Новый завод «Лоджикруф PIR» 

корпорации «ТехноНИКОЛЬ» соот-

ветствует европейским стандартам 

безопасности окружающей среды. 

Комплектную поставку технологиче-

ского оборудования для завода осу-

ществляла OMS Group (Италия) – 

ведущий производитель подобного 

оборудования в мире. Ширина произ-

водимых плит 1200 мм. Длина маточ-

ной плиты (под последующую порез-

ку) 4800 мм. Наиболее ходовые раз-

меры после раскроя – 1200х2400 мм.

Гарантией безопасности на про-

изводстве является сотрудничество 

с крупнейшими химическими концер-

нами, специализирующимися на про-

изводстве сырья для полиуретанов: 

Covestro AG, Basf, Dow Chemical, 

Huntsman Polyurethanes. Эти постав-

щики являются членами европейской 

ассоциации ISOPA и работают в со-

ответствии с установленными стро-

гими правилами перевозки, приема, 

хранения и слива сырьевых компо-

нентов. Проблемой не только «Тех-

ноНИКОЛЬ», но и всей строитель-

ной отрасли является отсутствие 

отечественного сырья (компонен-

тов) для производства теплоизоля-

ции PIR/PUR и необходимость заку-

пок по импорту. Потребность только 

для завода «Лоджикруф PIR» после 

его выхода на проектную мощность 

составит около 60 тыс. тонн (из них 

около 10% составят аддитивы).

Штат предприятия небольшой 

и в настоящее время составляет 35 

чел., из которых 7 чел. – линейный 

персонал, остальные – ИТР и работ-

ники вспомогательных подразделе-

ний. Причем 80–90% персонала со-

ставляют жители Рязани.

По оценке специалистов «Техно-

НИКОЛЬ», объем рынка теплоизо-

ляционных материалов в России со-

ставляет около 60 млн. куб. м. По-

сле выхода завода «Лоджикруф PIR» 

на проектную мощность он будет про-

изводить около 2 млн. кв. м. Но план 

на 2016 г. значительно скромнее – 

200 тыс. куб. м (10% проектной мощ-

ности). Изменение структуры россий-

ского рынка теплоизоляционных ма-

териалов потребует определенного 

времени.

При выходе завода на полную 

мощность объемы производства по-

зволят заместить импорт аналогич-

ной продукции, которая поставляет-

ся из-за рубежа. Более того, завод 

будет экспортировать этот строй-

материал. По словам губернатора 

Рязанской области О. И. Ковалева, 

«в рамках плана развития Рязан-

ской области предприятие получит 

целый ряд преференций, что позво-

лит ускорить развитие и завоевание 

рынков сбыта».
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НОВЫЙ ГОСТ НА ПЕНОПОЛИСТИРОЛ

Ю.В. САВКИН, 
Директор Ассоциации производителей и поставщиков пенополистирола

Белый вспененный полистирол 

успешно используют во всем ми-

ре с момента его изобретения вот 

уже более 60 лет. Этот экологичный 

и надежный теплоизоляционный ма-

териал нашел широкое применение 

в жилищном и промышленном стро-

ительстве, упаковочной индустрии, 

других отраслях.

Прогресс человечества не стоит 

на месте – процессы, технологии, сам 

материал непрерывно совершенству-

ются. Регулирование и стандартиза-

ция совместными усилиями отрасле-

вого сообщества и государственных 

органов также развиваются соответ-

ственно.

Рабочая группа специалистов – 

членов Ассоциации производителей 

и поставщиков пенополистирола под-

готовила на смену устаревшему ГО-

СТу два новых: один из которых ори-

ентирован на европейские нормы, 

второй – характерно российский. Оба 

вступили силу в настоящем 2015 г.

Принципиальные различия меж-

ду ГОСТ 15588–86 «Плиты пенополи-

стирольные. Технические условия» 

и новыми ГОСТ Р 56148–2014 (EN 

13163:2009) «Изделия из пенополи-

стирола ППС (ЕРS) теплоизоляцион-

ные, применяемые в строительстве. 

Технические условия», ГОСТ 15588–

2014 «Плиты пенополистирольные 

теплоизоляционные. Технические ус-

ловия» рассмотрены далее.

Предпосылки 
для разработки новых 
стандартов

1. ГОСТ 15588–86 «Плиты пено-

полистирольные. Технические ус-

ловия» был принят в 1986 году. Не-

обходимость его пересмотра связа-

на с возросшими требованиями к ка-

честву строительных материалов 

на российском рынке, которое долж-

но обеспечиваться, прежде всего, 

прочностными, теплоизоляционны-

ми и другими эксплуатационными ха-

рактеристиками. При классификации 

и маркировке плит пенополистироль-

ных по ГОСТ 15588–86 эти характе-

ристики были вторичны, что способ-

ствовало проникновению на строи-

тельный рынок некачественных из-

делий.

За последние тридцать лет в пе-

нополистирольной отрасли произош-

ли кардинальные сдвиги – прежде 

всего, в методе производства из-

делий из пенополистирола: от авто-

клавного метода к блочному мето-

ду «теплового удара». Изменилась 

сырьевая база и основные произво-

дители изделий из пенополистиро-

ла давно работают на оборудовании 

мировых лидеров. Качество и ма-

рочность продукции шагнули много 

дальше ГОСТа 15588–86, и произво-

дители были вынуждены разрабаты-

вать различные собственные Техни-

ческие условия.

2. ГОСТ Р 56148–2014 (EN 

13163:2009) «Изделия из пенопо-

листирола ППС (ЕРS) теплоизо-

ляционные, применяемые в стро-

ительстве. Технические условия» 

разработан для использования в РФ. 

Основной целью его разработки яви-

лась гармонизация национальных 

стандартов с европейскими, прибли-

зить европейские принципы класси-

фикации и методы испытаний тепло-

изоляционных материалов и изде-

лий, к методам, применяемых в рос-

сийском строительстве.

В тоже время, производители экс-

трудированного пенополистирола 

и теплоизоляционных материалов 

на основе минеральных волокон под-

готовили соответствующие стандар-

ты 13164 и 13162, соответствующие 

современным европейским стандар-

там. По мнению членов Ассоциации 

производителей и поставщиков пе-

нополистирола, стандарт 13163 «Из-

делия теплоизоляционные из пено-

полистирола ППС (ЕРS), применяе-

мые в строительстве. Технические 

условия» станет началом разработки 

целого ряда стандартов Российской 

Федерации по различным специаль-

ным изделиям из пенополистиро-

ла, соответствующим европейскому 

уровню.

В Ассоциации производителей 

и поставщиков пенополистирола бы-

ла создана комплексная программа 

разработки национальных стандар-

тов для изделий из пенополистирола. 

Программа утверждена на Общем 

собрании, и направлена в ТК 465 

«Строительство». Это стандарты, ба-

зирующиеся на стандарте 13163 «Из-

делия теплоизоляционные из пенопо-

листирола ППС (ЕРS), применяемые 

в строительстве. Технические усло-

вия», такие как:

• ГОСТ Р (ЕН 1603) «Изделия те-

плоизоляционные, применяемые 

в строительстве. Метод определения 

показателей стабильности размеров 

по результатам лабораторных испы-

таний при температуре 23°С и 50% 

влажности»;

• ГОСТ Р (ЕН 13793) «Изде-

лия теплоизоляционные, применяе-

мые в строительстве. Определение 

свойств под действием циклической 

нагрузки»;
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• ГОСТ Р (ЕН 14933) «Теплоизо-

ляция и легкие наполнители для при-

менения в гражданском строитель-

стве»;

• ГОСТ Р (ЕН 14309) «Теплоизоля-

ция из пенополистирола ППС (ЕРS), 

для строительного оборудования 

и промышленных установок»;

• ГОСТ Р (ЕН 13950) «Композит-

ные панели из вспененного полисти-

рола (EPS) и гипсокартона»;

• ГОСТ Р (ЕН 14509) «Самонесу-

щие композитные металлические па-

нели с сердцевиной из вспененного 

полистирола (EPS).

Все эти стандарты должны были 

лечь в основу создания национально-

го технического регламента: «О без-

опасности зданий и сооружений». 

Но российское техническое регулиро-

вание, экономическое и политическое 

развитие взаимоотношений с Евро-

союзом, а также внутри созданного 

Таможенного союза подсказало нам, 

что параллельно европейскими ко-

дам, методам и стандартам, надо раз-

вивать и сложившие российские под-

ходы к техническому нормированию 

и регулированию, которые с успехом 

применялись в строительстве.

3. ГОСТа 15588–86 «Плиты пе-

нополистирольные теплоизоляци-

онные. Технические условия» оста-

ется межнациональным стандартом, 

по-прежнему действующим в странах 

СНГ. Ассоциация приступила к раз-

работке его актуализированной вер-

сии, в которой плиты предназначены 

для тепловой изоляции в качестве 

среднего слоя строительных ограж-

дающих конструкций.

Представленный межнациональ-

ный стандарт будет способствовать 

развитию нормативно-технической 

базы в строительстве. Его примене-

ние позволит повысить качество из-

делий из пенополистирола и повы-

сить уровень энергоэффективности 

в строительстве.

Цель разработки настоящего 

стандарта состояла не только в при-

ведении в соответствие норматив-

ной базы к существующей действи-

тельности на рынке пенополисти-

рола и других теплоизоляционных 

материалов, но и в максимальной 

гармонизации с европейскими тре-

бованиями по классификации и ме-

тодам испытаний изделий из пено-

полистирола, применяемых в строи-

тельстве.

Принципиальные отличия 
нового ГОСТ 15588–2014 
от 15588–86

1. В наши дни более широкая 

гамма марок и видов выпускаемых 

плит выпускается промышленно-

стью. В старом ГОСТе основой клас-

сификации была плотность продук-

ции. Кроме того, вся продукция де-

лилась всего лишь на два вида каче-

ства.

Диапазон градации по плотно-

сти был 10 кг на кубический метр, 

и в одной марке были изделия с со-

вершенно разными прочностными, 

теплотехническими показателями. 

Всего было 4 марки плит. В обо-

значении марки указывалась мак-

симальная плотность, в то время 

как все производители выпускали 

продукцию по минимальной плот-

ности, что приводило к недопонима-

нию в строительных и снабженче-

ских структурах.

В новом ГОСТе предусмотрена 

совсем иная система классификации 

и маркировки плит пенополистироль-

ных теплоизоляционных. Несмотря 

на то, что она по-прежнему основа-

на на плотности, каждая новая мар-

ка имеет качественно новые (суще-

ственно отличающиеся) прочностные 

и теплоизоляционные свойства, кото-

рые и являются главными для тепло-

изоляционным материалов.

Впервые строителям и проекти-

ровщикам предлагаются плиты двух 

следующих типов – 1) вырезанные 

струной из крупногабаритных бло-

ков 4000Х1000Х1200 мм, и 2) плиты, 

готовые термоформованные, с за-

крытой ячеистой структурой. Такие 

выходят из формовочного автомата 

готовой длины, толщины и ширины, 

а шарики пенополистирола при этом 

остаются целыми, неповрежденны-

ми резкой.

Показатели физико-механиче-

ских свойств плит типа Р (резанных 

из блоков) должны соответствовать 

требованиям, указанным в таблице 1, 

плит типа РГ (граффитосодержащих 

фасадных) – в таблице 2, плит типа 

Т (термоформованных) – в таблице 3.

В зависимости от формы плиты 

предлагаются двух видов:

• плиты с прямоугольной боковой 

кромкой;

• плиты с выбранной или формо-

ванной в «четверть» боковой кромкой.

В ГОСТе появились специаль-

ные марки плит, предназначенных 

для применения в теплоизоляции 

в фасадных теплоизоляционных ком-
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Таблица 1. 
Физико-механические свойства пенополистирольных плит типа Р (резанных из блоков)

Наименование показателя
Значение показателя для плит марки

ППС10 ППС12 ППС13 ППС14 ППС16Ф ППС17 ППС20 ППС23 ППС25 ППС30 ППС35
Плотность, кг/м3, не менее 10 12 13 14 16 17 20 23 25 30 35

Прочность на сжатие при
10%-ной линейной деформации, 
кПа, не менее

40 60 70 80 100 100 120 140 160 200 250

Предел прочности при изгибе, 
кПа, не менее 60 100 120 150 180 160 200 220 250 300 350

Предел прочности при растяже-
нии в направлении, перпен-
дикулярном поверхности, кПа, 
не менее

* * * * 100 * * * * * *

Теплопроводность плит в сухом 
состоянии при тем- пературе (10 
± 1) оС (283 К), Вт/ (мЧ

0,041 0,040 0,039 0,038 0,036 0,037 0,036 0,035 0,034 0,035 0,036

Теплопроводность плит в сухом 
состоянии при тем-пературе (25 
± 5) оС (298 К), Вт/ (мЧ

0,044 0,042 0,041 0,040 0,038 0,039 0,038 0,037 0,036 0,037 0,038

Влажность,% по массе, не более 5,0 5,0 3,0 3,0 2,0 3,0 2,0 2,0 2,0 2,0 2,0

Водопоглощение за 24 ч, % 
по объему, не более 4,0 4,0 3,0 3,0 1,0 2,0 2,0 2,0 2.0 2,0 2,0

Время самостоятельного горе-
ния, с, не более 4 4 4 4 1 4 4 4 4 4 4

* Показатель не нормируется

Таблица 2. 
Физико-механические свойства пенополистирольных плит типа РГ (графитосодержащих фасадных)

Наименование показателя
Значение показателя для плит марки

ППС15Ф ППС20 Ф

Плотность, кг/м3, не менее 15 20

Прочность на сжатие при 10%-ной линейной деформации, кПа, не менее 70 100

Предел прочности при изгибе, кПа, не менее 140 250

Предел прочности при растяжении в направлении, перпендикулярном поверхности, кПа, не менее 100 150

Теплопроводность плит в сухом состоянии при температуре (10 ± 1) оС (283 К), Вт/ (м·К), не более 0,032 0,031

Теплопроводность плит в сухом состоянии при температуре (25 ± 5) оС (298 К), Вт/ (м·К), не более 0,034 0,033

Влажность,% по массе, не более 2 2

Водопоглощение за 24 ч, % по объему, не более 4 3

Время самостоятельного горения, с, не более 1 1

Таблица 3. 
Физико-механические свойства пенополистирольных плит типа Т (термоформованных)

Наименование показателя
Значение показателя для плит марки

ППС 15 ППС 20 ППС 25 ППС 30 ППС 35 ППС 40 ППС 45

Плотность, кг/м3, не менее 15 20 25 30 35 40 45

Прочность на сжатие при 10%-ной линейной 
деформации, кПа, не менее 100 150 180 200 250 300 350

Предел прочности при изгибе, кПа, не менее 180 200 250 400 450 500 550

Теплопроводность плит в сухом состоянии 
при температуре (10 ± 1) оС (283 К), Вт/ (м·К), 
не более

0,037 0,036 0,036 0,035 0,036 0,036 0,036

Теплопроводность плит в сухом состоянии 
при температуре (25 ± 5) оС (298 К), Вт/ (м·К), 
не более

0,039 0,038 0,038 0,037 0,038 0,038 0,038

Влажность,% по массе, не более 1.0 1,0 1,0 1,0 1,0 1,0 1,0

Водопоглощение за 24 ч, % по объему, не бо-
лее 1,5 1,5 1,0 1.0 0,5 0,3 0,2

Время самостоятельного горения, с, не более 4 4 4 4 4 4 4
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позиционных системах с наружными 

штукатурными слоями.

2. Удобство в применении ГО-

СТа. Теперь марка логично обозна-

чается по минимально допустимой 

плотности плит. Методы испытаний 

более четко прописаны в ГОСТе 

и не ссылаются на другие ГОСТы, 

например ГОСТ 17177–94 «Мате-

риалы и изделия строительные те-

плоизоляционные. Методы испыта-

ний».

3. Признание обязательного на-

личия в составе строительных тепло-

изоляционных плит антипиреновых 

добавок, что обеспечивает соблюде-

ние требований пожаробезопасности 

при хранении и монтаже пенополи-

стирольных плит.

Различия между ГОСТ 
15588–2014 и ГОСТ Р 
56148–2014 (EN 13163:2009), 
гармонизированного 
с европейским

В европейском стандарте EN 

13163–2009 даны уровни, классы 

и значения показателей продукции, 

по которой производитель может 

производить и маркировать свою 

продукцию. Вся ответственность 

в определении качества представ-

ленной продукции лежит на произво-

дителе. В российском стандарте чет-

ко даны показатели для каждой мар-

ки и пределы допустимых отклоне-

ний по геометрическим показателям, 

понятным и проектировщику и про-

изводителю.

В европейском стандарте ис-

пользуются методы испытаний про-

дукции, основанные на европейских 

стандартах, директивах, методиках. 

В российском стандарте – все мето-

ды национальные, известные, а ла-

боратории оснащены соответствую-

щим оборудованием для проведения 

подобных исследований.

По европейскому стандарту есть 

возможность производить продукцию 

с невысокими прочностными и тепло-

техническими показателями. В рос-

сийском стандарте исключена такая 

возможность и представлены марки, 

обеспечивающие только «высокое» 

качества. Это сделано для того, чтобы 

на рынке не было продукции ненад-

лежащего качества, изготовленного 

по ГОСТу.

Многообразие – богатство 
выбора

При подготовке новых стандар-

тов был использован весь опыт раз-

работки различных отраслевых нор-

мативно-технических документов 

на различном уровне.

Все представленные стандарты 

по российскому законодательству яв-

ляются добровольными к примене-

нию. Обязательными они становятся 

только, если сторонами согласован 

заказ на производство продукции 

по тому или иному стандарту. По 184 

ФЗ «О техническом регулировании» 

у проектировщика должен быть аль-

тернативный выбор нормативной ба-

зы, действующей в стране.

Таким образом, российские про-

изводители изделий из пенополисти-

рола, желающие выйти на рынок Ев-

росоюза, могут произвести продук-

цию и получить Сертификат соответ-

ствия европейскому стандарту. Если 

на российском рынке проектировщик 

хочет применить отечественную про-

дукцию, соответствующую евростан-

дарту, то теперь у него есть такая 

возможность.

Во остальных случаях, проек-

тировщики, строители и производ-

ственники будут пользоваться про-

веренными методами и четкими по-

казателями российского ГОСТа, 

признанными российской научной, 

строительной и исследовательской 

средой.

Применение новых ГОСТов опре-

деленно позволит улучшить каче-

ственные показатели изделий из пе-

нополистирола, повысить уровень 

энергоэффективности в строитель-

стве.

Ассоциация производителей и по-

ставщиков пенополистирола, явля-

ясь разработчиком нормативов и ре-

комендаций, экспертным центром 

в данной области, в дальнейшем так-

же выступит гарантом качества про-

изводителей продукции, с присвое-

нием их продукции соответствующе-

го знака отличия.

Дополнительная информация:

www.epsrussia.ru

http://epsrussia.ru/node/356

http://epsrussia.ru/node/354
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ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ПЕНОПОЛИСТИРОЛА 
В ПАССИВНЫХ ДОМАХ

Ю.ГОНЧАРОВА,
АППП

Все больше зарубежных строи-

тельных компаний отдают пред-

почтение легкому и экономично-

му теплоизоляционному материалу. 

За последние 40 лет использование 

полистирола в странах Европы, Аме-

рики и Азии увеличилось в десятки 

раз. Интересно, что в разных уголках 

Земли для этого были свои причины.

На сегодняшний день самыми 

крупными потребителями строи-

тельного пенополистирола являются 

США и Западная Европа (Франция, 

Италия, Германия). Так, например, 

по данным аналитической компании 

Sinergy Consulting, на конец 2010 го-

да, в Западной Европе пенополисти-

рол среди других теплоизоляционных 

материалов занимал нишу в 26,5 %. 

Сегодня эта цифра, по некоторым 

данным, перевалила за 55 %.

Идея возведения «пассивных до-

мов» (строительство дома с приме-

нением пенополистирола) появилась 

в Германии около 20 лет назад. За эти 

годы у зарубежных проектировщиков 

накопилось достаточно опыта и ин-

формации о том, насколько благода-

ря теплоизоляции можно снизить по-

требление энергии. Герхард Хаузер, 

австрийский архитектор, который уже 

более 10 лет возводит в разных стра-

нах частные объекты по технологии 

«пассивный дом», говорит по этому 

поводу следующее: «Мы на стадии 

проектирования предлагаем рас-

чет энергетического баланса, так-

же можно заранее сделать подсчет 

амортизации и окупаемости. Сред-

нестатистический дом у нас в Тиро-

ле потребляет 150 кВт·ч на 1 кв. м, 

а «пассивный дом» – 15 кВт·ч. То есть 

экономия составляет 90 %. И если мы 

платим в среднестатистическом до-

ме € 2–3 тыс. за обычное отопление, 

то в «пассивных домах» плата со-

ставляет примерно € 200 за ту же пло-

щадь. В России показатель потребле-

ния для одного дома доходит до 600 

кВт·ч, и в данном случае применение 

«пассивной технологии» будет эко-

номить приличное количество потре-

бляемой энергии».

Лидером среди европейских 

стран-потребителей является Гер-

мания – на нее приходится 48 % 

всего продаваемого в Европе пено-

полистирола. Дело в том, что прак-

тичные немцы уделяют огромное 

внимание энергоэффективности, 

и потому всеми силами стремят-

ся снизить затраты на отопление. 

В этом контексте пенополистирол 

подтвердил свои уникальные те-

плоизоляционные свойства, практи-

чески вытеснив с немецкого рынка 

другие теплоизоляционные мате-

риалы. С 2012 года пенополисти-

рол стабильно является приоритет-

ным материалом для теплоизоля-

ции зданий, покрывая 87 % всех те-

плоизоляционных нужд в Германии, 

при этом минеральная вата исполь-

зуется лишь в 12 % случаев.

Во Франции (по данным Ассоци-

ации PROMO PSE), формованным 

пенополистиролом утеплены 8 из 10 

частных домов. Иногда французы 

Утепленные пенополистиролом домов 
в Австрии

Австрийский архитектор Герхард Хаузер

Сравнение толщины слоя пенополистиро-
ла (пенопласт), минваты, кирпича, дере-
ва, бетона, необходимой для одинакового 
уровня утепления
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комбинируют его с другими изоля-

ционными материалами, если того 

требуют особенности конструкции 

здания.

При этом европейские и амери-

канские научные центры продолжают 

изучать возможное воздействие пе-

нополистирола на экологию и здоро-

вье людей. В целом, за почти 50 лет 

применения пенополистирола и сти-

ролосодержащих материалов в мире 

не было выявлено подтвержденной 

взаимосвязи между его использова-

нием и нарушениями репродуктив-

ных и иных функций у людей, а Меж-

дународный строительный код (IRC) 

классифицирует пенополистирол 

как один из наиболее экологически 

чистых утеплителей.

В США и Канаде пенополисти-

рол является наиболее популярным 

теплоизоляционным материалом – 

в первую очередь, из-за низкой цены 

и простоты использования. В Север-

ной Америке высоко ценится быстро-

та возведения зданий – практически 

любой частный жилой дом строится 

от начала до конца за один сезон – 

поэтому здесь отдают предпочтение 

пенополистиролу, не требующему 

длительного многоэтапного монтажа 

и использования дополнительных ги-

дроизоляционных материалов.

Любопытно, что пенополисти-

рол пользуется большим спросом 

не только в странах с холодными зи-

мами, но и там, где практически кру-

глый год тепло. Например, в Турции 

практически 100 % домов, построен-

ных после 2010 года, утеплены пено-

полистиролом. Даже в жаркой Сау-

довской Аравии этот ТИМ стал попу-

лярен: выяснилось, что при обшивке 

фасадов и крыш пенополистирол, за-

траты на кондиционирование поме-

щения снижаются почти втрое!

Ну, а в странах Юго-Восточной 

Азии высоко оценили водостой-

кие свойства пенополистирола. По-

скольку здесь существует тради-

ция построения домов «на воде» – 

плавучих или на сваях – то вопрос 

гидроизоляции становится одним 

из важнейших. В последние десять 

лет пенополистирол выходит на ли-

дирующие позиции среди всех те-

плоизоляционных материалов в Ки-

тае, Вьетнаме, Тайване, Таиланде, 

Индонезии и Малайзии.

В России «полистирольный бум» 

набирает обороты – с введени-

ем в июле 2015 года нового ГОСТа 

15 588–2014 потребителям будет еще 

проще ориентироваться в сортах это-

го теплоизоляционного материала. 

Новый стандарт указывает, какие 

именно сорта пенополистирола под-

ходят для утепления тех или иных 

конструкций и сооружений.





ССК  «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ»  №2–3 (72–73) 2016 

СТРОИТЕЛЬСТВО

16

ДЕРЕВЯННОЕ ДОМОСТРОЕНИЕ, 
ПОЧЕМУ С CLT?

История существования фир-

мы Weinig насчитывает уже бо-

лее 100 лет. Основанная в 1905 го-

ду господином Михаилом Вайнигом 

фирма прошла долгий путь сквозь 

все сложности прошлого столетия 

и выросла в предприятие – извест-

ное во всем мире своим качеством. 

На сегодняшний день Weinig AG – это 

19 собственных предприятий рас-

положенных в 12 странах по всему 

миру. Более 600 экспертов Weinig 

на всех континентах помогают нашим 

клиентам решать задачи глубокой 

переработки древесины.

Можно без преувеличения ска-

зать, что фирма Weinig на сегодняш-

ний день является не только лиде-

ром в производстве качественного, 

энерго- и материало-сберегающего 

оборудования, но и надежным парт-

нером в области индивидуальных 

системных решений – от раскроя 

до штабелирования, от отдельной 

машины до полностью автоматизи-

рованной производственной линии. 

Подтверждением тому являются уже 

много лет успешно функционирую-

щие предприятия, как во всем ми-

ре, так и на территории Российской 

Федерации (СУ-155 / Москва; Ме-

кран / Красноярск; Вельский ДОК / Ар-

хангельская обл. и т. д.).

Спектр предлагаемых нами тех-

нических решений очень широк: 

от простых технологических шагов 

обеспечиваемых отдельными станка-

ми (раскрой, строжка, оптимизация, 

сращивание и т. д.) до сложных си-

стемных решений.

Все эти технологии находят от-

ражение и в современном деревян-

ном домостроении. Так, получившая 

более десяти лет назад начало в Ав-

стрии технология изготовления стро-

ений из перекрёстно-клееной древе-

сины (CLT / cross laminated timber) – 

набирает обороты, и на сегодняш-

ний день составляет около 500.000 м3 

в год. При этом львиная доля про-

изводства (около 360.000 м3 / год) 

как и прежде, приходится на Ав-

стрию.

Что же представляет из себя CLT?

Это массивная деревянная плита, 

состоящая из отдельных крест-накрест 

объединенных (как правило склеен-

ных) слоев, применяющаяся в дере-

вянном домостроении. Она состоит, 

по меньшей мере, из трех слоев.

Чем же так привлекательна эта тех-

нология, и почему в Европе все боль-

ше застройщиков решают инвестиро-

вать именно в деревянно-крупнопа-

нельное домостроения на основе CLT?

Объяснение тому лежит как 

в свойствах самой древесины, так 

и в многочисленных преимуществах 

готового продукта.

Вот некоторые из них:

1. Экологичность и комфорт-

ность пребывания в здании.

Во всем мире постройки из дере-

ва считаются самыми экологически 

чистыми, поскольку дерево не на-

капливает вредоносных веществ 

из окружающей среды, а содержа-

щиеся в древесине фитонциды спо-

собствуют подавлению роста и раз-

вития бактерий, микроскопических 

грибов и простейших организмов.

2. Использование в строительстве 

возобновляемого природного мате-

риала и простота его утилизации.

3. Активная защита климата 

и долговременная помощь по сохра-

нению и удержанию СО
2
 (до 15 кг / м3).

4. Значительно более высокие 

термоизоляционные свойства дре-

весины по сравнению с кирпичом, 

камнем или бетоном.

5. Высокая способность приня-

тия несущих нагрузок.

6. По сравнению с обычными 

строительными материалами – 

значительно лучшая сейсмическая 

устойчивость.

7. Возможность использова-

ния в стеновых элементах, не яв-

ляющихся несущими, низкосорт-

ной древесины.

8. Незначительное изменение 

геометрии (низкий уровень усадки 

или набухания) за счет поперечно-пе-

рекрестного расположения ламели. 

Фактически полное отсутствие всем 

известного в деревянном домостро-

ении эффекта, когда дом после по-

стройки еще долго «играет».

9. Так называемое «сухое строи-

тельство». Строительство без приме-

нения воды и как следствие – отсут-

ствие необходимости просушки поме-

щений, что ведет к сокращению на не-

сколько недель сроков строительства 

и затрат на просушку помещений.

10. Изначально повышенная 

по сравнению с обычной древеси-

ной степень огнестойкости за счет 

А. ЗАДВОРНЫХ, дипл. инж., «Системные решения Weinig Concept»
andreas.sadwornych@weinig.com
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перекрестного позиционирования сло-

ев древесины. Кроме того, испытания, 

проведенные «Studiengemeinschaft 

Holzleimbau e. V.» в Вуппертале (Гер-

мания), показали, что элементы, име-

ющие дополнительную склейку в сло-

ях по кромке ламели, имеют более 

низкую (на 30 %) скорость прогорания 

в сравнении с элементом со склейкой 

только лишь по пласти.

11. Отсутствие потребности 

в мощном фундаменте. Так как де-

ревянные стены значительно легче 

каменных, при строительстве из них 

нет необходимости в заливке мощно-

го, массивного фундамента.

12. Ветронепроницаемость. При 

планировании производств по вы-

пуску CLT- элементов, нами уделя-

ется особое внимание качеству про-

дукта и в первую очередь – надеж-

ной ветронепроницаемости. Это обе-

спечивается применением прессов 

для склейки ламели в слое по кромке 

(фактически – производство массив-

ного щита), из которого далее соби-

рается многослойная плита.

Могут иметь место также и ком-

бинации, когда, скажем, наружные 

слои состоят из ламели, уложенной 

без склейки по кромке, а внутрен-

ние со склейкой (массивного щита), 

или наоборот.

Можно ли всю ламель, во всех 

слоях укладывать свободно, без 

склейки по кромке? Безуслов-

но, однако необходимо учитывать, 

что при одновременном прессова-

нии многих слоев в пакете, для обе-

спечения плотного прилегания друг 

к другу, производится поджимание 

в слое свободно уложенной ламели 

с боков, но дерево природный мате-

риал и всегда имеет какие-либо от-

клонения от идеального состояния, 

которые в свою очередь ведут к об-

разованию в слое зазоров между 

ламелью. Далее, в случае дополни-

тельного высыхания – зазоры увели-

чиваются. И только применение мас-

сивного, склеенного по соответству-

ющей технологии щита обеспечивает 

абсолютное, надежное качество (ве-

тронепроницаемость) готовой платы.

13. Короткое время сборки до-

ма за счет использования крупно-

форматных деревянных панелей 

с высоким уровнем предваритель-

ной заводской готовности. Так, вре-

мя сборки одноквартирного дома, 

как правило, составляет от 12 часов 

до 3-х дней, в зависимости от объема 

и сложности конструкции объекта.

14. Точность монтажа за счет 

изготовления элементов на точном 

и высокопроизводительном оборудо-

вании.

Несмотря на то, что мы имеем де-

ло с массивными деревянными кон-

струкциями, длиной до 12 м (а в не-

которых случаях и больше), точность 

изготовления этих элементов лежит 

и пределах 1 мм, что в свою очередь 

позволяет говорить о точности изго-

товления сопрягаемых плоскостей 

строительных элементов.

15. Возможность обеспечения 

стандартизированного и проверяе-

мого качества.

Применение программного обе-

спечения, позволяющего перенимать 

трех дименсиональную задумку ар-

хитектора с последующей разбивкой 

на отдельные стеновые элементы, 

и просчет, к примеру, несущих воз-

можностей одного или другого эле-

мента, позволяют говорить в надеж-

ности строений из CLT-плиты, и со-

ответствии всех несущих характери-

стик существующим нормам. 

Высокая степень механизации 

с автоматическим учетом параме-

тров используемых материалов, по-

зволяет, в случае возникновения от-

клонений качества, проанализиро-

вав данные найти и устранить причи-

ну (к примеру: доска с повышенной 

влажностью, клей замороженный 

или с просроченным сроком, и т. д.).

16. Сравнительно, более низкая 

себестоимость строительства. 

Применение в производстве CLT 

новых клеевых технологий позволя-
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ет практически полностью исключить 

вредные химические материалы.

Кроме того, для получения стено-

вых элементов с крайне низкими вну-

тренними напряжениями и повышен-

ным изоляционным потенциалом по-

средством воздушных прослоек

– нами разработана технология, 

получившая название VIVAtec.

Отличительной особенностью 

VIVAtec от CLT – является примене-

ние облегченных ламелей с рядом 

пазов, нанесенных с двух сторон 

вдоль ламели по длине.

Так, в 2012 году в Ортенбурге 

(Германия) фирмой Weinig была уста-

новлена и принята в эксплуатацию 

первая в мире производственная ли-

ния по изготовлению домокомплек-

тов основанная на этой технологии. 

Производственная мощность линии 

составляет около 80 одноквартирных 

жилых домов в год, исходя из рас-

четной средней площади дома – ок. 

200 м2.

На данном производстве в осно-

ву принята технология, когда пер-

вым наружным слоем (на который 

производится крепление всех по-

следующих слоев) выступает мас-

сивный щит со склеенной по кромке 

ламелью. Ламель в этом щите пол-

ная (без пропилов). А свободно уло-

женная в поперечном направлении 

ламель имеет пазы (VIVAtec). Таким 

образом, мы имеет в слоях чередова-

ние между массивным щитом и сво-

бодно уложенной ламелью, соеди-

ненные друг с другом на металличе-

скую скобу.

Испытания, поведенные универ-

ситетом города Лейбциг (Германия) 

показали, что прочностные характе-

ристики полученного таким образом 

стенового элемента в несколько раз 

превышают необходимые нормы.

Технологические решения, при-

мененные в данном производстве, 

позволяют еще в процессе прес-

сования щита и укладки ламели 

для поперечного слоя, экономить 

до 20 % материала за счет заблаго-

временного выкладывания проемов 

для окон и дверей.

Толщина CLT- щитов, произво-

димых в настоящее время в Евро-

пе, варьирует от 60 до 320 мм. Одна-

ко исходя из соображений стоимости 

древесины и необходимости соблю-

дения условий по энергосбережению, 

для изготовления несущей части 

стеновых элементов, используются 

как правило платы толщиной 100–

120 мм с дополнительной внешней, 

а иногда и внутренней термоизоляци-

ей. Вы спросите можно ли обойтись 

одной древесиной? В конце концов су-

ществует достаточно примеров, когда 

люди живут в брусовых домах и до-

вольны? Да, действительно существу-

ет сложившаяся практика деревянно-

го домостроения, и условия прожива-

ния в таких домах (при обеспечении 

минимально-необходимой толщины 

стен) могут обеспечить удовлетворе-

ние условий «по санитарно-гигиени-

ческим и комфортным условиям про-

живания». Но для достижения совре-

менных «норм по энергосбережению» 

(в соответствии с существующими 

нормами СНиП «Тепловая защита 

зданий» 23-02-2003), толщина дере-

вянных стен, к примеру, для Москов-

ского региона, должна быть не менее 

500 мм. Учитывая возможности стан-



дартного оборудования по изготовлению CLT- щита толщи-

ной максимум до 400 мм, соблюдение условий по энергос-

бережению без применения дополнительных изоляцион-

ных материалов представляется сложным.

Во внутреннем исполнении стены могут быть с откры-

той древесной структурой и закрытые гипсо-картоном. 

По этому, различают визуальное, и индустриальные каче-

ства поверхности стеновых элементов.

При отделке внутренних помещений необходимо 

учитывать, что в соответствии с нормами по пожаробе-

зопасности, применяемыми в Германии – обшивка гип-

сокартоном толщиной от 12 до 25 мм обеспечивает воз-

растание класса пожаробезопасности до F60, F90 и да-

же F120. Это означает, что стены могут выдерживать 

воздействие открытого огня в течении 60, 90 и даже 120 

минут. Интересно, что в Германии хорошо защищенные 

от огня деревянные конструкции – дешевле каменных.

Ну и в заключении хотелось бы остановиться на степе-

ни заводской готовности стеновых элементов. Здесь каж-

дый производитель решает для себя сам, что для него бо-

лее приемлемо.

Первая, начальная стадия готовности, заключается в под-

готовке к последующей сборке только лишь фрезерован-

ных стеновых элементов из CLT плит с целью сборки несу-

щей конструкции здания, включая крышу. Остальные работы 

по дополнительной изоляции, прокладыванию всевозможных 

коммуникаций и дополнительную внутреннюю и внешнюю от-

делку производят уже после. При этом, многие работы могут 

выполняться собственными силами застройщика.

Вторая стадия подразумевает сборку стеновых эле-

ментов почти в комплекте еще на заводе. При этом мон-

тируются все утеплительные материалы, и производит-

ся большая часть внутренней и внешней отделки. Срок 

сборки таких стеновые элементов на стройке занимает та-

кое же время, что и в первом случае, но при этом увели-

чивается уровень качества работ за счет контроля процес-

сов еще на заводе, и уменьшается время доводки объек-

та до готовности после сборки. В этом случае коммуника-

ции прокладываются так же как и в первом случае – после 

сборки дома.

Третья стадия подразумевает все мероприятия входя-

щие во вторую стадию с той лишь разницей, что при завод-

ской сборке стеновых элементов в них заранее проклады-

ваются трубопроводы водоснабжения и отопления, а так же 

все электрические кабеля. В эти стеновые элементы встраи-

ваются специальные штекера для электро-соединений и тру-

бопроводов. Данная технология в настоящее время прохо-

дит тестирование в Европе. При последующей сборке зда-

ния штекера являются также и крепёжно-соединительными 

элементами, надежно фиксирующими смежные элементы 

стен. Так, после сборки всех элементов теоретически (если 

уже существует центральное подключение) можно включать 

потребители электроэнергии и пользоваться водой из крана.

Неважно, какой вид производства стеновых элемен-

тов вы сочтете для себя оптимальным, у нас Вы всегда 

найдете информационную поддержку и техническое ре-

шение вашей задумки!

WEINIG
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СТРОИТЕЛЬНЫЙ РЫНОК УЗБЕКИСТАНА

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА, 
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Страны постсоветского простран-

ства после 1991 года развива-

лись неравномерно и сегодня значи-

тельно различаются по уровню эко-

номического развития, доходам на-

селения, объемам строительства, 

величине и потенциалу их строитель-

ных рынков.

Крупнейшим строительным рын-

ком среди стран постсоветского про-

странства является российский ры-

нок. Рынки других стран СНГ значи-

тельно меньше, но многие из них ха-

рактеризуются высокой динамикой 

развития и могут рассматриваться 

как весьма перспективные для инве-

стиций и экспорта. Дополнительным 

импульсом становится ускорение ин-

теграционных процессов в рамках 

ШОС.

Учитывая значительный потенци-

ал российской стройиндустрии, экс-

порт продукции в страны СНГ и ШОС 

(прежде всего – страны Центральной 

Азии), наряду с инвестициями в соз-

дание предприятий, может рассма-

триваться как фактор, способству-

ющий сохранению объемов произ-

водства и повышения финансовой 

устойчивости предприятий в услови-

ях экономической нестабильности.

Актуальной задачей при этом ста-

новится оценка объемов, потенциала 

и перспектив развития строительных 

рынков стран Центральной Азии. На-

стоящая статья содержит материа-

лы из нового аналитического отчета 

«Строительный рынок Узбекистана. 

Оценка состояния и перспектив раз-

вития на 2016–2018 гг.» (ИЦ «ССК», 

2016 г.).

Узбекистан: общие данные

Узбекистан является крупней-

шей по численности населения (око-

ло 31,5 млн. чел. в 2015 г.) страной 

Центральной Азии и третьей в СНГ. 

Демографические показатели свиде-

тельствуют о высокой динамике есте-

ственного прироста населения, опре-

деляемой сохраняющейся высокой 

рождаемостью.

Площадь территории страны – 

447,4 тыс. кв. км. Климат резко кон-

тинентальный, засушливый.

Узбекистан обладает богатейши-

ми запасами полезных ископаемых – 

газа, нефти, золота, серебра, железа, 

меди, свинца, цинка, мышьяка, сурь-

мы, ртути, молибдена, вольфрама, 

угля, серы, редкоземельных метал-

лов, лития, фосфоритов, калийных 

солей, каменной соли и др. По запа-

сам золота страна занимает 4-е ме-

сто в мире (4,3% мировых запасов); 

по его добыче (около 80 тонн золо-

та ежегодно) – 7–9-е место в мире 

и второе место среди стран СНГ (по-

сле России). По запасам меди страна 

занимает 10–11-е место в мире (2,4% 

мировых запасов); по запасам ура-

на – 11–12-е место (3,2%), а по до-

быче урановых руд в 2014–2015 гг. – 

7-е место. По добыче природного га-

за Узбекистан занимает 11-е место 

в мире и 3-е место среди стран пост-

советского пространства.

При этом страна характеризует-

ся сравнительно низким уровнем до-

ходов населения, сильной зависимо-

стью от внешнеэкономической конъ-

юнктуры.

Несмотря на предпринимаемые 

усилия по диверсификации сельско-

хозяйственного производства, ос-

новной его отраслью по-прежнему 

остается выращивание хлопка (Уз-

бекистан занимает третье место 

по экспорту хлопка и шестое по его 

производству в мире). Страна испы-

тывает растущий дефицит водных 

ресурсов; значительный объем воды 

расходуется на орошение.

В 2002–2013 гг. происходил устой-

чивый подъем экономики Узбекиста-

на, в результате которого ВВП стра-

ны возрос в 6,2 раза. В основе эко-

номического роста лежали доходы 

от экспорта минерального сырья. Па-

дение мировых цен на нефть и другие 

сырьевые товары, стагнация на ми-

ровых рынках сырья в 2014–2015 гг. 

оказало на экономику страны нега-

тивное воздействие (как и на эконо-

мики большинства других развива-

ющихся стран). Тем не менее, рост 

в ряде секторов экономики продол-

жился.

Узбекистан является страной 

с ограниченной политической и эко-

номической свободой, ведение биз-

неса в которой сопряжено с необхо-

димостью выполнения ряда не всег-

да приемлемых условий. Кроме того, 

страна имеет непростые отношения 

с соседними государствами. Свобо-

да СМИ ограничена, а официальная 

информация о состоянии экономики 

страны и ее отдельных секторов но-

сит дозированный характер и далеко 

не всегда достоверна, что крайне ос-

ложняет анализ.

Строительный рынок Узбеки-

стана является крупнейшим среди 

стран Центральной Азии, а среди 

стран постсоветского пространства 

уступает только строительным рын-

кам России, Казахстана и Украины. 

Официальные данные государствен-

ных органов Узбекистана о состоя-

нии стройиндустрии и строительного 

рынка страны, как правило, фрагмен-

тарны и не всегда соответствуют дей-

ствительности.

Финансово-экономические 
показатели

Узбекистан считается одной 

из наиболее быстро растущих эко-

номик постсоветского пространства. 

По заявлениям официальных лиц 

страны, по сравнению с началом 90-х 

гг. размер узбекской экономики вы-

рос в три раза, с поправкой на ин-

фляцию. В докладе World in 2050 

(«Мир в 2050 году»), подготовленном 

банком HSBC, Узбекистан был на-

зван «одной из самых быстрорасту-
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щих экономик мира в ближайшие де-

сятилетия».

Экономика Узбекистана пережи-

ла период спада 1990–2001 гг., в ре-

зультате которого ВВП страны со-

кратился на $ 5,4 млрд. (на 36,7%) 

до $ 9,3 млрд. долл. в 2001 г. (93-е 

место в мире в рейтинге World Bank). 

Затем, в 2002–2013 гг. происходил 

устойчивый подъем экономики, в ре-

зультате которого ВВП Узбекистана 

увеличился в 6,2 раза.

По объему ВВП и ВВП, рассчи-

танного по паритету покупательной 

способности национальной валю-

ты (ППС), Узбекистан занимает 1-е 

место в рейтингах World Bank сре-

ди четырех стран Центральной Азии 

(без учета Казахстана).

По данным Госкомстата Респу-

блики Узбекистан, в 2015 г. ВВП 

страны вырос на 8%, но объемы ВВП 

в официальной отчетности с 2014 г. 

приводятся только в единицах наци-

ональной валюты (сум).

По данным же Межгосударствен-

ного статистического комитета СНГ 

(МСК СНГ), в 2014 г. ВВП Узбеки-

стана страны вырос до $ 62,7 млрд., 

однако в 2015 г. произошел спад 

до $ 51,5 млрд., т. е. на 17,9%.

Следует отметить, что данные 

официальной отчетности за предше-

ствующие годы впоследствии неодно-

кратно подвергались корректировке.

В соответствии с данными Го-

скомстата Республики Узбекистан, 

экономика страны на протяжении 

почти 15 лет демонстрирует сильный 

и устойчивый рост. В 2009–2015 гг. 

ВВП Узбекистана ежегодно увели-

чивался на 8,0–8,5% к показателю 

предшествующего года.

Однако такая «стабильность» эко-

номического роста, в т. ч. в кризис-

ные 2009 и 2015 гг. (в 2009 г. рост 

ВВП, по данным официальной от-

четности, составил 8,1%), учитывая 

сырьевой характер экономики стра-

ны, не может не вызывать вопро-

сов. Большие сомнения вызывают 

и цифры ВВП страны, пересчитан-

ные в доллары США по официаль-

ному обменному курсу, учитывая ус-

ловную конвертируемость узбекского 

сома (по данным независимых источ-

ников, официальный курс отличается 

от курса успешно функционирующе-

го в стране черного рынка примерно 

в два раза).

Тем не менее, цифры Госкомста-

та Республики Узбекистан, без ка-

кой-либо оценки их достоверности, 

воспроизводят в своих информа-

ционных материалах, характери-

зующих развитие экономики Узбе-

кистана, World Bank и CIA (Central 

Intelligence Agency, ЦРУ). Причем 

данные World Bank за 2014 г., опу-

бликованные в 2015 г., были затем 

скорректированы в 2016 г., вслед 

за отчетностью Госкомстата Респу-

блики Узбекистан.

По объему ВВП в номинальном 

выражении Узбекистан в 2015 г. за-

нял 70-е место из 195 стран мира, 

учитываемых в статистике World 

Bank.

По объему ВВП (ППС) Узбеки-

стан в 2015 г. занял 61-е место (187,7 

млрд. инт. долларов) в рейтинге World 

Bank и 64-е место, по оценке ЦРУ.

Еще более высокие показате-

ли ВВП и ВВП (ППС) Узбекистана 

за 2014–2015 гг. представляет Меж-

дународный валютный фонд (МВФ).

Динамика ВВП и ВВП (ППС) Узбе-

кистана, по данным различных источ-

ников, показана на рис. 1.

Представленные на рис. 1 графи-

ки, построенные по данным указанных 

источников, не находят прецедентов: 

в отличие от нелинейного изменения 

ВВП других стран, рост ВВП Узбеки-

стана на протяжении 10 лет оказыва-

ется линейным (!). Лишь по данным 

МСК СНГ в 2015 г. линейный рост 

сменился спадом. Такая динамика 

ВВП означает, что на экономику Уз-

бекистана в течение этих лет не ока-

зывали влияния ни мировой кри-

зис 2009 г., ни падение мировых цен 

на сырье и энергоносители в 2014 г., 

ни какие-либо иные факторы. Подоб-

ная «устойчивость» не находит ника-

ких логических объяснений.

Как и в других развивающихся 

странах с экономикой, ориентирован-

ной на экспорт сырья и энергоноси-

телей, интенсивный экономический 

рост Узбекистана в 2000-х гг. был об-

условлен, прежде всего, благоприят-

ной внешнеэкономической конъюн-

ктурой. Основные валютные посту-

пления обеспечивал экспорт природ-

ного газа, золота и хлопка.

Спад ВВП страны в 2015 г., от-

меченный МСК СНГ, соответствует 

общемировой тенденции для разви-

вающихся сырьевых экономик, тог-

да как данные других источников 

вступают с этой тенденцией в явное 

противоречие. Единственным объяс-

нением может являться то, что исход-

ные данные (т. е., данные Госкомста-

та Республики Узбекистан, которые 

затем использовались World Bank, 

CIA и МВФ, заранее подгонялись 

под необходимый результат («запла-

нированный» рост ВВП). Следова-

тельно, эти данные или, по крайней 

мере, часть из них необходимо при-

знать не достоверными.Рис. 1. Узбекистан: динамика ВВП и ВВП (ППС)
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Тот факт, что «узбекское экономи-

ческое чудо» объясняется не столько 

фактическими достижениями, сколь-

ко манипуляциями с отчетностью, 

отмечался многими независимы-

ми аналитическими центрами, в т. ч. 

Московским фондом Карнеги. Под-

тверждением этому является, в част-

ности, высокий миграционный отток 

населения: так называемая трудовая 

миграция (выезд на заработки в дру-

гие страны) оценивается величиной 

около 5 млн. чел.

Из этого следует необходимость 

оценки на предмет соответствия дей-

ствительности как публикуемых дан-

ных Госкомстата Республики Узбе-

кистан, так и данных, содержащихся 

в выступлениях официальных лиц 

Республики Узбекистан, с соответ-

ствующей последующей корректи-

ровкой.

Следует отметить, что использо-

вание в информационных матери-

алах World Bank, МВФ и ЦРУ некор-

ректных исходных данных, без ка-

кой-либо их верификации, может 

быть продиктовано политическими 

или экономическими интересами.

Инвестиции

Согласно данным Госкомста-

та Республики Узбекистан, с сере-

дины 2000-х гг. объем инвестиций 

в основной капитал в стране возрос 

почти в 3 раза, что обеспечило рост 

доли накопления основного капита-

ла в ВВП с 21,5% в 2006 г. до 25,4% 

в 2012 г. По сравнению с 1990 г. объ-

ем инвестиций в экономику в 2012 г. 

увеличился в 14 раз.

Публикуемые официальные дан-

ные об объемах инвестиций, в т. ч. 

прямых иностранных инвестиций 

(ПИИ), как правило, впоследствии 

подвергаются корректировке и часто 

фрагментарны. Данные других ис-

точников информации либо являют-

ся калькой данных Госкомстата, либо 

сильно различаются между собой.

Объемы и динамика инвестиций 

в основной капитал в Узбекистане, 

по данным Госкомстата и министер-

ства экономики Республики Узбеки-

стан, трлн. единиц национальной ва-

люты (сум), приведены на рис. 2.

Объемы и динамика инвестиций 

в основной капитал, по данным Го-

скомстата и министерства экономики 

Республики Узбекистан и МСК СНГ, 

$ млрд., приведены на рис. 3. Разли-

чие в темпах роста на рис. 2 и рис. 3 

объясняется изменением курса наци-

ональной валюты к доллару США.

По официальным данным, объем 

освоенных инвестиций за 2015 год 

составил свыше 40,7 трлн. сум (бо-

лее $ 15,7 млрд.), или 109,6% к по-

казателю 2014 г. Отношение объ-

ема инвестиций в основной капи-

тал к ВВП составило 23,8% (на 0,7% 

больше, чем в 2014 г.).

Из общего объема освоенных ин-

вестиций 3,3 млрд. долл., или свы-

ше 21%, составили иностранные ин-

вестиции и кредиты (рост на 9,1%), 

в том числе 2,4 млрд. долл. – прямые 

иностранные инвестиции. Объем ос-

военных за год средств Фонда рекон-

струкции и развития на реализацию 

крупных инвестиционных проектов 

в стратегических отраслях экономи-

ки составил 728,6 млн. долл. В струк-

туре инвестиций наибольший объ-

ем составили нецентрализованные 

инвестиции (78,2% от общего объе-

ма), из которых 30,9% – собственные 

средства хозяйствующих субъектов 

(рост – на 12,6%).

В 2015 г. 59,1% (в 2014 г. – 59,9%) 

иностранных инвестиций и креди-

тов были освоены в ТЭК; 19,2% 

Рис. 3. Объемы и динамика инвестиций в основной капитал в Узбекистане, $ млрд., по данным 
Госкомстата Республики Узбекистан и МСК СНГ
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ным Госкомстата Республики Узбекистан
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(в 2014 г. – 22,1%) – в сфере транс-

порта и связи»; 3,6% (1,3%) – в лег-

кой промышленности; 1,4% (0,8%) – 

в химической и нефтехимической 

промышленности.

Следует отметить, что соглас-

но инвестиционной программе 

на 2014 год планировалось освоение 

$ 3,883 млрд. иностранных инвести-

ций в ходе реализации 166 инвести-

ционных проектов. Привлечено же 

было на 20% меньше, чем планиро-

валось.

В рамках инвестиционной про-

граммы на 2015 г. планировалось 

освоить в общей сложности $ 3,534 

млрд. иностранных инвестиций 

на реализацию 156 инвестиционных 

проектов. По официальным данным, 

план был выполнен (освоено $ 3,534 

млрд.).

В структуре инвестиций обраща-

ет на себя внимание высокая доля 

собственных средств предприятий 

(30,9% в 2015 г.; 34,8% в 2013 г.) и на-

селения по сравнению с ПИИ, креди-

тами коммерческих банков и другими 

заемными средствами.

В структуре иностранных инве-

стиций за последние годы значитель-

но возросла доля инвестиций из КНР.

Распределение инвестиций по ре-

гионам (областям (вилоятам), Респу-

блике Каракалпакстан и городу цен-

трального подчинения Ташкенту), 

в %, показано на рис. 4.

Реализация 
инвестиционных проектов

В рамках реализации «Програм-

мы мер по обеспечению структур-

ных преобразований, модерниза-

ции и диверсификации производ-

ства на 2015–2019 годы» в 2015 г. 

была завершена реализация 158 

крупных инвестиционных проек-

тов общей стоимостью $ 7,4 млрд., 

в т. ч.:

– «Строительство Устюртского 

ГХК на базе месторождения «Сур-

гиль»;

– «Расширение производства 

кальцинированной соды на Кунград-

ском содовом заводе»;

– «Организация производства 

энергосберегающих светодиодных 

осветительных приборов на террито-

рии СИЗ «Джизак»;

– «Организация производства ав-

томобилей «Лабо» в Хорезмской об-

ласти»;

– «Организация производства 

пластмассовых материалов и фурни-

туры для обувной промышленности 

на территории СИЗ «Джизак»;

– «Организация производства ко-

жаной одежды в г. Намангане» и др.

Для развития высокотехноло-

гичных производств созданы специ-

альные индустриальные зоны СИЗ 

«Ангрен», СИЗ «Джизак» и свобод-

ная индустриально-экономическая 

зона СИЭЗ «Навои» с предоставле-

нием инвесторам пакета налоговых 

льгот и преференций, обеспечением 

их за счет средств государства необ-

ходимой инженерной и транспортной 

инфраструктурой.

Инвестиционной программой 

2016 г. намечено освоение $ 4,042 

млрд. иностранных инвестиций 

по 154 проектам. Объем прямых ино-

странных инвестиций в 2016 г. по 85 

проектам должен составить $ 2,703 

млрд.

Адресная программа инвестици-

онных проектов на 2016 год, реали-

зуемых с привлечением прямых ино-

странных инвестиций и кредитов, 

приведена в аналитическом отчете 

«Строительный рынок Узбекистана. 

Оценка состояния и перспектив раз-

вития на 2016–2018 гг.» (ИЦ «ССК», 

2016 г.).

Объемы и программа 
строительных работ

Исходя из цифр официальной 

отчетности, доля строительства 

в ВВП Узбекистана быстро растет 

и в 2015 г. составила 7,3% (в 2014 г. – 

6,8%; в 2013 г. – 6,3%).

Объемы выполненных в 2011–

2015 гг. строительных работ, по дан-

ным [10, 27], приведены в табл. 1.

Из всего объема выполненных 

в 2015 г. строительных работ 79,2% 

приходится на новое строительство, 

реконструкцию, расширение и тех-

ническое перевооружение предпри-

ятий.

Строительными организациями 

негосударственных форм собствен-

ности выполнено строительных ра-

Рис. 4. Распределение инвестиций по регионам, доля в %
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Таблица 1.
Узбекистан: объемы строительных работ

Показатели
Годы

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Объемы строительных работ, млрд. сум 3575,9 7067,4 8245,8 9504,8 11753,9 15219,3 19779,3 25329,1

В % к предшествующему году 105,5 134,2 105,1 107,8 113,7 117,2 117,6 117,8

User
Текст



ССК  «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ»  №2–3 (72–73) 2016 

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

24

бот на 23812,4 млрд. сум (94,0% 

к общему объему строительных ра-

бот).

В строительстве занято 9,3–9,5% 

от общего числа занятого населения 

страны.

Доля регионов страны в совокуп-

ном объеме строительных работ, вы-

полненных в 2015 г. в Узбекистане, 

приведена на рис. 5.

Годовая программа строительных 

работ ежегодно утверждается соответ-

ствующим постановлением Кабинета 

Министров Республики Узбекистан. 

Основные параметры программы под-

рядных строительных работ 2015 го-

да (Приложение № 1 к постановлению 

Кабинета Министров от 03.02.2015 г. 

№ 18) приведены в табл. 2.

Жилищное строительство

По официальным данным, 

в 2015 г. в Узбекистане введено 

Рис. 5. Доля регионов в совокупном объеме выполненных строительных работ, в %
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Таблица 2.
Узбекистан: основные параметры программы строительных работ 2015 года

№ 
п/п Наименование источников финансирования

Объемы, млн. сум:
капитальные вло-

жения
в т. ч. строительно-
монтажные работы

Всего: 40 605 781 22 902 366
(факт. 25329,1) 

в том числе:

I. Строительство и реконструкция, всего 40 605 781 19 572 000

в том числе:

1. Централизованные инвестиции: 8 991 846 4 861 639

1.1. Бюджетные средства 1 800 000 1 579 443

1.2. Фонд мелиоративного улучшения орошаемых земель 181 400 130 581

1.3. Республиканский дорожный фонд 1 103 329 743 550

1.4.
Внебюджетный Фонд реконструкции, капитального ремонта и оснащения общеобразо-
вательных школ, профессиональных колледжей, академических лицеев и медицинских 
учреждений

944 367 668 909

1.5. Фонд развития материально-технической базы высших учебных заведений 268 740 184 881

1.6. Фонд развития детского спорта 225 530 207 726

1.7. Фонд реконструкции и развития (эквивалент в сумах) * 2 002 273 0,0 *

1.8. Иностранные инвестиции и кредиты под гарантию правительства (эквивалент в сумах) ** 2 466 207 1 346 549

2. Нецентрализованные инвестиции: 31 613 935 14 710 361

2.1. Средства предприятий, включая налоги, оставляемые в распоряжении предприятия 11 818 348 3 803 167

2.2. Кредиты коммерческих банков и другие заемные средства 5 345 600 2 298 608

2.3. Прямые иностранные инвестиции и кредиты (эквивалент в сумах) 6 564 187 1 903 614

2.4. Средства населения 7 885 800 6 704 972

II. Капитальный и текущий ремонт, а также реализация прочих отраслевых и территори-
альных программ - 3 330 366

* За счет средств Фонда реконструкции и развития Республики Узбекистан предусмотрено только приобретение оборудования.

** Освоение средств кредитной линии АБР по финансированию жилищного строительства в сельской местности отражается в ос-

военных капитальных вложениях ИК «Кишлок курилиш инвест».

Таблица 3.
Узбекистан: объемы и динамика ввода жилья

Показатели
Годы

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Ввод в действие жилых домов, 
млн. кв. м общей площади 6,1 6,5 7,0 7,3 7,7 8,9 9,2 10,4 10,6 11,3 11,7

– в % к предшествующему году 97,6 107,6 107,2 104,1 105,3 115,4 103,9 112,7 103,6 106,6 103,2

В том числе:

– в городах, млн. кв. м 0,7 0,7 0,9 1,1 2,6 2,2 2,3 2,7 2,6 2,9 3,1

– в сельской местности, млн. кв. м 5,4 5,8 6,1 6,2 5,1 6,7 6,9 7,7 8,0 8,4 8,6
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в эксплуатацию 82,0 тыс. жилых до-

мов, или 85,7 тыс. квартир, общей 

площадью 11663,9 тыс. кв. м (103,2% 

к показателю 2014 г.), в т. ч. в сель-

ской местности – 8561,8 тыс. кв. м 

(102,2%).

Годовые объемы ввода жилья 

в Узбекистане (по официальным дан-

ным), в т. ч. ввод жилья в городской 

и сельской местности, представлены 

в табл. 3.

По объемам годового ввода жи-

лья Узбекистан в настоящее время 

занимает второе место в СНГ (после 

Российской Федерации), опередив 

еще в 2013 г. Украину, ранее зани-

мавшую второе место в СНГ, и опе-

режая вышедший в 2015 г. на третье 

место и показывающий высокую ди-

намику ввода жилья Казахстан.

Объемы и динамика ввода жилья 

в Узбекистане в 2001–2015 гг., пред-

ставлены на рис. 6.

Спад объемов ввода жилья 

в 2003–2005 гг. трудно объяснить, 

если руководствоваться официаль-

ными данными о росте экономики 

страны (в эти годы происходило улуч-

шение внешнеэкономической конъ-

юнктуры, что должно было позитив-

но отразиться на объемах экспорта 

и валютных доходах страны). Начи-

ная с 2006 г., по данным официаль-

ной отчетности, в Узбекистане проис-

ходил устойчивый рост объемов вво-

да жилья.

Инвестиции в жилищное строи-

тельство в последние годы так же по-

казывали высокую динамику роста, 

однако в 1-м полугодии 2015 г. про-

изошел спад (см. табл. 4).

Ввод жилья на 1 чел. в Узбеки-

стане по итогам 2015 г. составил 

0,37 кв. м, что ниже, чем в соседнем 

Казахстане (0,50 кв. м), но выше, 

чем в Кыргызстане и Таджикистане.

Строительство жилья 
в сельской местности

В объемах ввода жилья в Узбеки-

стане преобладающую роль играет 

строительство в сельской местности 

(в отличие от соседнего Казахстана).

В стране с 2009 г. реализуется 

«Программа по строительству инди-

видуального жилья по типовым про-

ектам в сельской местности». Цель – 

решение демографических и соци-

ально-экономических задач путем 

комплексной застройки сельских по-

селков.

Постановлениями Президента Ре-

спублики Узбекистан от 29.01.2009 г. 

№ПП-1051, от 30.03.2009 г. №ПП-

1083, от 03.08.2009 г. №ПП-1167, 

от 15.11.2013 г. №ПП-2068 участни-

кам «Программы по строительству 

индивидуального жилья по типовым 

проектам в сельской местности» пре-

доставлены налоговые и таможен-

ные льготы.

Всю работу по возведению жи-

лья по типовым проектам на усло-

виях «под ключ» осуществляет спе-

циализированная инжиниринговая 

компания «Кишлок курилиш инвест» 

с филиалами в каждом регионе стра-

ны. Для реализации «Программы…» 

в регионах страны было создано бо-

лее 900 новых специализированных 

подрядных строительных организа-

ций. Основные необходимые стро-

ительные материалы производятся 

местными предприятиями.

Серии типовых проектов сельских 

жилых домов (всего 22 проекта) были 

разработаны институтом ООО «Киш-

локкурилишлойиха», в т. ч.:

– серии типовых проектов 1-этаж-

ных 3; 4; 5 – комнатных жилых до-

мов обычного класса комфортности 

для проживания в семье 4; 5 и 6 чело-

век соответственно, с нормой общей 

площади на одного проживающего 

не более 16,0 кв. м, без учета лет-

них помещений; область применения 

и строительства – II и III строительно-

климатическая зона;

– серии типовых проектов 1-этаж-

ных 3; 4; 5 – комнатных жилых домов 

улучшенного класса комфортности, 

для применения в I, II и III строитель-

но-климатических зонах; в проектах 

предусмотрено число комнат, рав-

ное числу проживающих в квартире 

жителей; общая площадь принята 

из расчета до 30,0 кв. м на человека, 

без учета летних помещений.

– серии 2-этажных 1- и 2-квартир-

ных жилых домов с 3; 4; 5 и 6-ком-

натными квартирами в двух уровнях 

улучшенного класса комфортности, 

для применения в I и II строительно-

климатических зонах; число комнат 

Рис. 6. Объемы и динамика ввода жилья в Узбекистане в 2005–2015 гг.
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Таблица 4.
Узбекистан: объемы и динамика инвестиций в жилищное строительство

Показатели 2013 г. 2014 г. 2013 г. / 
I–II кв.

2014 г. / 
I–II кв.

2015 г. / 
I–II кв.

Инвестиции в жилищное строи-
тельство, млрд. сум 5766,7 7147,3 2884,1 3808,9 3517,9

В % к совокупному объему ин-
вестиций в основной капитал 20,9 21,2 23,9 25,3 19,5
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равно числу проживающих в кварти-

ре жителей; общая площадь – до 30,0 

кв. м на человека, без учета летних 

помещений;

По заказу инжиниринговой ком-

пании «Кишлок курилиш инвест» ин-

ститутом ООО «Кишлоккурилишлой-

иха» была так же разработана серия 

1-этажных 3; 4 и 5-комнатных жи-

лых домов повышенного класса ком-

фортности, утвержденная Госархи-

тектстроем Республики Узбекистан 

для строительства в 2010 г. и на по-

следующие годы в следующих кон-

струкциях:

– фундаменты – ленточные, моно-

литные бетонные;

– стены – кирпичные толщиной 

38 см II категории кладки;

– перегородки – армокирпичные 

толщиной 12 см;

– крыши – чердачные, 2-скатные 

с кровлей из металлочерепицы по де-

ревянной обрешетке и стропилам;

– покрытие – сборка железобе-

тонных многопустотные плиты;

– утеплитель – минераловатные 

плиты;

– окна – пластмассовые со сте-

клопакетами;

– двери – деревянные филенча-

тые;

– полы – дощатые по лагам, из ке-

рамической плитки, линолеумные 

на кухне, цементно-бетонные.

Отопление – водяное от котлов 

местного производства. Горячее во-

доснабжение – нагреватели «Ари-

стон».

В состав хозяйственных дворовых 

построек входят:

– навес для легкового автомо-

биля;

– котельная на природном газе;

– надворная уборная с выгребом;

– ограждение кирпичное террито-

рии приусадебного участка с ворота-

ми и калиткой.

По данным официальных источ-

ников, в 2015 г. в рамках реализации 

«Программы по строительству инди-

видуального жилья по типовым про-

ектам в сельской местности» в стра-

не введено 12 тыс. домов. В 2014 г. 

в рамках реализации указанной 

«Программы…» было освоено ин-

вестиций на сумму 1934,7 млрд. сум 

и осуществлен ввод 11 тысяч домов 

(в 2013 г. – 10 тыс. домов).

Всего в рамках «Программы…» 

за 2009–2015 гг. на 1167 новых сель-

ских массивах было построено 56557 

индивидуальных жилых домов по ти-

повым проектам.

В программе кредитования типо-

вого строительства сельского жилья 

участвуют такие международные фи-

нансовые организации, как Азиат-

ский и Исламский банки развития. 

Азиатский банк развития финансиру-

ет строительство жилья в Узбекиста-

не с 2012 г. и выделяет на эти цели 

$ 500 млн.; из этой суммы выделено 

несколькими траншами $ 492,5 млн.

В 2015 г. было подписано согла-

шение по привлечению кредитной 

линии Исламского банка развития 

в размере $ 100 млн. Из них $ 79,3 

млн. были направлены на финанси-

рование строительства 1,1 тыс. жи-

лых домов в Ташкентской, Самар-

кандской и Ферганской областях 

в 2015 г. Оставшуюся часть средств 

кредитной линии ($ 20,7 млн.) плани-

руется в 2016 году направить на фи-

нансирование строительства 315 жи-

лых домов в Ташкентской области.

26.05.2016 г. Саудовский фонд 

развития и правительство Узбекиста-

на подписали заемное соглашение 

на $ 30 млн., которые пойдут на фи-

нансирование строительства 668 ти-

повых жилых домов в сельской мест-

ности в Республике Каракалпакстан. 

Ранее (2015 г.) Саудовский фонд раз-

вития выделил $ 30 млн. на возведе-

ние 959 типовых жилых домов в сель-

ской местности Хорезмской области.

На 2016 г. в 151 сельском райо-

не Узбекистана на 300 жилых масси-

вах запланировано строительство 13 

тыс. индивидуальных жилых домов 

по типовым проектам общей площа-

дью более 1,82 млн. кв. м. Стоимость 

строительства – 2,45 трлн. сум.

Строительство 
инфраструктурных 
объектов, зданий нежилого 
назначения и сооружений

Строительство инфраструктур-

ных объектов, сооружений, значи-

тельной части зданий нежилого на-

значения в Узбекистане осуществля-

ется в рамках государственных про-

грамм.

Особое внимание придается раз-

витию транспортной инфраструкту-

ры. Принята «Программа развития 

и модернизации инженерно-коммуни-

кационной и дорожно-транспортной 

инфраструктуры на 2015–2019 го-

ды», в рамках которой реализуются 

несколько проектов, в т. ч. финанси-

руемых за счет привлечения внешних 

заимствований.

Проект «Развитие региональных 

автомобильных дорог» предусма-

тривал инвестиции в 2012–2015 гг. 

на общую сумму $ 647 млн., из кото-

рых $ 500 млн. – кредиты Азиатского 

банка развития (заемное соглаше-

ние № 2403-UZB между Республикой 

Узбекистан и АБР от 14.04.2008 г.). 

Остальные средства в объеме $ 147 

млн. – вклад Республики Узбекистан.

В рамках реализации данного 

проекта компанией Posco Engineering 

& Construction Co. Ltd (Корея) осу-

ществлено строительство 91 км ав-

тодороги А-380 в Хорезмской обла-

сти и Республике Каракалпакстан. 

Китайской компанией China Road & 

Bridge Corporation (CRBC) осущест-

влено строительство 40 км 2-х по-

лосной автодороги А-380 «Гузар-Бу-

хара-Нукус-Бейнеу». В 2014 г. за-

вершены работы по строительству 

и реконструкции 4-полосного цемен-

тобетонного покрытия автодороги 

А-380 (141 км и 50 км), транспортной 

развязки на пересечении автодороги 

А-380 и обводной дороги г. Бухары, 

20 км 4-полосного асфальтобетонно-

го покрытия на участках автодороги 

А-373, пролегающих через перевал 

«Камчик», 85 км 4-полосного асфаль-

тобетонного покрытия автодороги 

М-39, 25 км 4-полосного асфальтобе-

тонного покрытия автодороги М-37, 

30,5 км асфальтобетонного покры-

тия по направлению «Международ-

ный аэропорт Термез – мост Хайра-

тон». В 2015 г. осуществлены рабо-

ты по строительству и реконструкции 

382,4 км участков автодорог.

Ведется реконструкция и элек-

трификация существующих, а также 

строительство новых железных до-

рог. В 2015 г. осуществлены работы 
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по развитию 240 км железнодорожных 

путей. Завершены работы по электри-

фикации 155,9 км ж/д участка Маро-

канд-Карши и организации высоко-

скоростного движения пассажирских 

поездов на участке ж/д линии Самар-

канд-Карши. Осуществляется строи-

тельство новой ж/д линии Ангрен-Пап: 

в 2015 году были завершены строи-

тельно-монтажные работы и электри-

фикация на участках от станции Ан-

грен до западного портала тоннеля 

(40 км) и от станции Пап до восточно-

го портала тоннеля (64 км).

В 2015 г. созданы и модернизиро-

ваны 230 предприятий по промыш-

ленной переработке сельскохозяй-

ственной продукции, введены 114 

новых холодильных камер емкостью 

77,8 тыс. тонн. Общая мощность 

хранения плодоовощной продукции 

в стране доведена до 832 тысяч тонн.

В 2015 г. было ведено в эксплу-

атацию 2,6 тыс. км водопроводных 

сетей, в т. ч. 2,1 тыс. км – в сельской 

местности (в 2014 г. – 2822,9 км, в т. ч. 

2282,3 км в сельской местности).

Ввод инженерных сетей, объектов 

социальной инфраструктуры и объек-

тов нежилого назначения в рамках ре-

ализации «Программы по строитель-

ству индивидуального жилья по типо-

вым проектам в сельской местности» 

в 2014–2015 гг. приведен в табл. 5.

В 2010–2015 гг. в Узбекистане 

велось строительство ряда крупных 

объектов энергетики, нефтехимиче-

ской, добывающей и обрабатываю-

щей промышленности, инфраструк-

турных объектов, магистральных 

трубопроводов. Данные о реализу-

емых в 2016 г. крупных промышлен-

ных и инфраструктурных проектах 

содержатся в аналитическом отчете 

«Строительный рынок Узбекистана. 

Оценка состояния и перспектив раз-

вития на 2016–2018 гг.» (ИЦ «ССК», 

2016 г.).

В декабре 2014 г. СП «Asia Trans 

Gas», созданное «Узбекнефтегазом» 

и CNPC (КНР) в 2008 г., заверши-

ло строительство третьей линии уз-

бекского участка газопровода Цен-

тральная Азия – Китай стоимостью 

$ 2,2 млрд., мощностью 25 млрд. куб. 

м и общей протяженностью 529 км. 

Ее ввод позволил увеличить общую 

мощность газопровода до 55 млрд. 

куб. м. В 2015 г. начато строитель-

ство четвертой линии, которая станет 

самой короткой веткой газопровода 

(около 200 км). Ее стоимость оценена 

в $ 800 млн.

Строительные компании

Ведущей строительной подряд-

ной организацией Узбекистана яв-

ляется Акционерная компания «Уз-

махсусмонтажкурилиш» (бывшее 

Министерство монтажных и специ-

альных строительных работ Респу-

блики Узбекистан, преобразованное 

27.10.1992 г указом Президента Ре-

спублики Узбекистан в ассоциацию 

«Узмонтажспецстрой», а с 2014 г. – 

в Акционерную компанию «Узмахсус-

монтажкурилиш»).

АК «Узмахсусмонтажкурилиш» 

объединяет более 110 строительно-

монтажных и промышленных подраз-

делений, дислоцированных во всех 

регионах страны, с общим числом 

занятых более 7500 чел. Компании, 

входящие в состав АК «Узмахсусмон-

тажкурилиш», могут выполнять стро-

ительно-монтажные работы в объеме 

более 100 млрд. сум в год.

Предприятиями АК «Узмахсус-

монтажкурилиш» в 2015–2017 гг. 

планировалось освоить инвестиций 

на общую сумму $ 92,7 млн.

В составе компании действуют:

– 14 организаций по выполнению 

общестроительных работ;

– 22 организации по монтажу ме-

таллоконструкций, оборудования 

и технологических трубопроводов, 

устройству мостов, эстакад, тоннель-

ных сооружений, общестроительных 

и проходческих работ;

– 19 организаций по монтажу ма-

гистральных трубопроводов, систем 

вентиляции и кондиционированию, 

сантехнических работ;

– 19 предприятий по производ-

ству строительных материалов, изде-

лий и конструкций;

– 18 организаций по монтажу 

и пуско-наладке электротехнического 

оборудования, КИП, автоматике, си-

стеме связи и телекоммуникаций;

– 5 организаций по монтажу 

средств химзащиты, огнезащиты 

и теплоизоляции;

– 1 организация по буровзрывным 

работам;

– 1 предприятие по обеспечению 

предприятий строительными механиз-

мами и транспортными средствами;

– 1 предприятие по снабже-

нию предприятий металлопрока-

том и комплектующими изделиями, 

не производимыми в стране.

В состав АК «Узмахсусмонтаж-

курилиш» так же входят: ООО ПСК 

«Бинокор», ООО «Атлантик-трейд», 

ООО «Узмахсусавтоматика», 3 про-

ектные группы по выполнению ПИР 

и ОКР.

Строительные компании (тресты), 

входящие в состав АК «Узмахсусмон-

тажкурилиш», и объемы выполнен-

ных ими строительно-монтажных ра-

бот приведены в табл. 6.

В числе других крупных строи-

тельных компаний – CП ООО Стро-

ительная компания «GABUS», АО 

«Стройтрест № 12», ООО ПСК «Би-

нокор», ООО «Анкур», ООО «Кашка-

дарьинское ПСМУ».

Производство 
строительных материалов. 
Основные показатели

Производство строительных ма-

териалов (включая изделия и кон-

струкции) в Узбекистане выделяется 

Таблица 5.
Ввод инженерных сетей и объектов социальной инфраструктуры в рамках реализации 

«Программы по строительству индивидуального жилья по типовым проектам 
в сельской местности» в 2014–2015 гг.

Наименование объектов 2014 г. 2015 г.
Сети водоснабжения, км 468,5 471

Сети газоснабжения, км 379,6 367

Электрические сети, км 324,3 289

Комплекты трансформаторных подстанций, ед. 301 н/д

Подводящие и внутриквартальные автомобильные дороги, км 211,9 213

Объекты социальной и рыночной инфраструктуры 148 115
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как самостоятельная отрасль эконо-

мики, которая считается одной из ба-

зовых. Это определяется потребно-

стями растущих объемов строитель-

ства в стране, а также экспортным 

потенциалом, которым обладают 

созданные за последние годы новые 

предприятия.

По данным Министерства эко-

номики Республики Узбекистан, 

в 2015 году промышленность строи-

тельных материалов показала один 

из наиболее высоких темпов ро-

ста объемов производства в стране 

(114,1% к показателю 2014 г.) и на-

ходится в группе наиболее быстрора-

стущих отраслей (в нее входят так же 

деревообрабатывающая (115,6%), 

легкая (116,6%), пищевая (114,4%), 

фармацевтическая и медицинская 

(128,9%) промышленность).

Объемы выпуска строительных 

материалов в финансовых показате-

лях, по официальным данным и дан-

ным ряда других источников, пред-

ставлены в табл. 7.

Объемы инвестиций в основной 

капитал в промышленности строи-

тельных материалов представлены 

в табл. 8.

По данным Министерства эконо-

мики Республики Узбекистан, объ-

ем капитальных вложений в про-

мышленности строительных матери-

алов в 2015 г. составил 402,3 млрд. 

сум, что в 1,6 раза превышает пока-

затель 2010 г. Однако по сравнению 

с показателем 2014 г. это означает 

спад на 39% (!). Данные Госкомста-

та так же свидетельствуют о сильном 

спаде по итогам первого полугодия 

(см. табл. 8).

По данным официальной отчетно-

сти, за период 2005–2012 гг. средне-

годовые темпы роста товарной про-

дукции отрасли в промышленности 

строительных материалов в сопоста-

вимых ценах составляли 11,3%, объ-

ем производства товарной продукции 

возрос в 1,8 раза. Среднегодовые 

темпы роста инвестиций развитие от-

расли составили 53,6%, инвестиции 

в 2012 г. по сравнению с 2004 г. в со-

Таблица 6.
Строительные компании, входящие в состав АК «Узмахсусмонтажкурилиш»

№ п/п Наименование компании (тре-
ста) 2013 г. 2014 г.

2014 г. 
к 2013 г., 

%

2015 г. 
оценка

2015 г. 
к 2014 г. 

%

2016 г., 
прогноз

2016 г.
к 2015 г. 

%

1 АО «93-Махсус трест» 20, 25,0 125,0 27,7 111,1 30,9 111,4

2 АО «Узспецгазстрой» 15,51 18,5 119,3 20,54 111,0 22,84 111,2

3 АО «Узэлектромонтаж» 9, 22 11,0 119,4 12,22 111,1 13,58 111,1

4 ООО «Саноатвентиляция» 1,01 1,20 118,5 1,34 111,3 1,49 111,5

5 АО «Портлатишсаноат» 7,22 8,6 119,0 9,56 111,2 10,64 111,3

6 ГУП «Тошметрострой» - 1,0 - 1,25 125,0 1,56 125,2

7 ООО «Саноаталокамонтаж» 0,70 0,83 118,0 0,92 111,0 1,02 111,2

8 ООО «Махсусавтоматика» 1,17 1,39 119,0 1,54 111,0 1,72 111,3

9 ООО «Нефтегазпромстройтранс» 0,14 0,17 117,9 0,18 110,9 0,2 111,5

10 ООО «Тепломонтаж» 0,17 0,2 118,1 0,22 111,0 025 111,3

11 ООО «Шарк нефтигаз бизнес» 0,64 0,76 118,4 0,84 111,3 0,93 111,3

12 ООО «Пулат юксалиш сервис» 0,7 0,83 117,9 0,92 111,2 1,02 111,5

13 ООО»А+В Туркистон» 0,05 0,2 400,0 0,22 111,0 0,25 111,3

14 ООО «Электромонтаж комплект» 0,58 0,69 119,0 0,76 110,9 0,85 111,1

15 ООО «Атлантик – Траде» 0,62 0,83 133,8 0,93 111,1 1,03 111,4

16 ООО «Алмалик махсус монтаж» 1,75 2,05 117,1 2,28 111,0 2,53 111,3

17 ООО «Чирчик стальмонтаж» 0,55 0,65 118,2 0,72 111,0 0,80 111,3

Итого подрядная деятельность 76,93 84, 63 110,0 93,94 111,0 104,55 111,3

Таблица 7.
Узбекистан: объем выпуска строительных материалов (в финансовых показателях)

Показатели 2013 г. 2014 г. 2015 г.
Объем выпуска строительных материалов

– в млрд. сум 3940,7 4553,8 4600

– в $ [10] 1,8 н/д н/д

– в % к предшествующему году (2015 г. – по дан-
ным [49]) 113,6 110,7 114,1
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поставимых ценах возросли более 

чем в 28,1 раза.

Программа модернизации от-

расли включает 1552 проекта, в том 

числе 1380 проектов по созданию 

новых производств общей стоимо-

стью $ 346 млн. Ее финансирование 

планируется осуществлять за счет 

кредитов узбекских и зарубеж-

ных банков, а также собственных 

средств предприятий.

АК «Узстройматериалы»

Производство более 100 основ-

ных видов строительных материа-

лов сосредоточено в Акционерной 

компании «Узстройматериалы» (АК 

«Узстройматериалы»; образована 

в 1997 г. на базе государственно-

го концерна «Узстройматериалы».), 

объединяющей около 120 предприя-

тий крупного, среднего и малого биз-

неса. На ее долю приходится около 

половины всего объема продукции 

стройиндустрии страны в финансо-

вых показателях.

С 2004 г. по 2012 г. количество 

совместных предприятий, входя-

щих в состав АК «Узстройматериа-

лы», выросло с 5 до 24. Кроме того, 

в структуре АК «Узстройматериалы» 

компании действуют 5 иностранных 

предприятий и АО с контрольным па-

кетом иностранных компаний.

Объемы производства основ-

ных видов строительных материалов 

предприятиями АК «Узстройматериа-

лы» (по данным компании) приведе-

ны в табл. 9.

Основные экономические показа-

тели деятельности АК «Узстроймате-

риалы» (по данным компании) приве-

дены в табл. 10.

Несмотря на значительную но-

менклатуру производимых строи-

тельных материалов, основной про-

дукцией в компании «Узстройматери-

алы» остается цемент.

За последние годы предприяти-

ями АК «Узстройматериалы» было 

освоено производство более 30 но-

вых видов строительных материа-

лов, в т. ч.: сухие строительные сме-

си, гипсокартон, плиты ДСП, пласти-

ковые панели для стен и потолков, 

алюминиево-пластиковые композит-

ные панели, полимерные трубы и фи-

тинги для холодного и горячего водо-

снабжения, алюминиевые радиато-

ры, окна и двери из ПВХ-профилей 

и алюминиевых профилей, сайдинг, 

ламинированная половая доска и др.

Это позволило существенно со-

кратить импорт этих материалов, 

в т. ч.: сухих смесей – в 16,9 раза, 

алюминиево-пластиковых компо-

зитных панелей – в 2,7 раза, мягкой 

кровли – в 11,5 раз, керамической 

плитки – в 1,2 раза, линолеума – 

в 1,65 раз [22, 50]. Полностью прекра-

тился импорт гипсокартонных листов. 

Одновременно указанные строймате-

риалы вместе с другими начали экс-

портироваться.

Следует отметить, что доля АК 

«Узстройматериалы» в суммарном 

объеме выпуска строительных ма-

териалов в Узбекистане за послед-

ние годы снизилась, если в 2012 г., 

при совокупном объеме выпуска про-

дукции предприятиями АК «Узстрой-

материалы» 1506 млрд. сум, она со-

ставляла 54,5% от всего объема вы-

пуска в стране, то в 2015 г., при сово-

купном объеме выпуска 220,2 млрд. 

сум, она составила около 50%.

По данным компании, в 2015 г. 

она была вынуждена снизить цены 

на производимую продукцию, что от-

разилось на ее финансовых показа-

телях.

Таблица 8.
Узбекистан: объемы инвестиций в основной капитал в промышленности строительных материалов

Показатели 2012 г. 2013 г. 2014 г. 2013 г. / 
I–II кв.

2014 г. / 
I–II кв.

2015 г. / 
I–II кв.

Инвестиции в основной капитал в промышленности строительных ма-
териалов, млрд. сум 415,8 519,8 658,2 174,9 234,4 139,6

– в % к совокупному объему инвестиций в стране 1,9 1,9 1,9 1,4 1,6 0,8

– в % к совокупному объему инвестиций в промышленность 5,5 5,5 5,4 4,4 4,8 2,3

Доля промышленности строительных материалов в структуре ино-
странных инвестиций по отраслям экономики, в % 1,4 1,0 1,0 1,4 0,3 0,02

Доля промышленности строительных материалов в структуре ино-
странных инвестиций и кредитов по отраслям промышленности, в % 3,2 2,2 1,5 2,8 0,5 0,0

Таблица 9.
Узбекистан: объемы производства основных видов стройматериалов предприятиями АК 

«Узстройматериалы»

Продукция 2013 г. 2014 г. 2015 г.
Цемент, тыс. тонн 7051 7270 7836

Шифер, тыс. тонн н/д 190 180

Стекло, тыс. кв. м н/д 5742 7225

Плитки керамические, тыс. кв. м 209,0 459,9 881,3

Гипсокартон, млн. кв. м 25,7 26,4 22,7

Сухие смеси, тыс. тонн 45,5 52,5 54,7

Известь, тыс. тонн н/д 4,95 23,2

Стеновые материалы, млн. шт. 66,5 68,6 69,2

Таблица 10.
Узбекистан: основные экономические показатели деятельности АК «Узстройматериалы»

Показатели 2013 г. 2014 г. 2015 г.
Объемы выпуска продукции в действую-
щих ценах, всего, млрд. сум н/д 2403,3 2200,2

– в % к предшествующему году (в сопо-
ставимых ценах) 105,8 105,5 106,1

Прибыль, млрд. сум н/д 410,4 288,3

Освоение инвестиций, $ млн. н/д 38,2 73,4

Экспорт продукции, $ млн. 74,1 54,2 54,5

– в % к предшествующему году 115,0 0,73 100,6
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За 2014–2016 гг. на расширение 

производства предприятий АК «Уз-

стройматериалы» планировалось на-

править $ 471 млн. Намечено осво-

ение производства около 400 видов 

новой продукции, включая архитек-

турное стекло, материалы для отде-

лочных работ, профильно-погонаж-

ные изделия из полимеров, подосно-

вы для кровельных материалов.

Импорт, экспорт 
и потребление 
строительных материалов

Данные об объемах и структуре 

импорта строительных материалов 

в 2014–2015 гг. в официальной отчет-

ности отсутствуют. В 2013 г., по дан-

ным Министерство экономики Ре-

спублики Узбекистан, импорт строи-

тельных материалов составил $ 2,25 

млрд. (106,9% к показателю 2012 г.). 

В структуре импорта ввоз металло-

проката и металлоконструкций со-

ставил около 55%, пиломатериалов – 

около 20%.

Данные об объемах и структуре 

экспорта строительных материалов 

в 2014–2015 гг. в официальной от-

четности так же отсутствуют. По дан-

ным Министерство экономики Респу-

блики Узбекистан, экспорт «продук-

ции стройиндустрии» в 2015 г. со-

ставил $ 267,1 млн., а «по сравнению 

с 2002 годом обеспечено увеличение 

его в 21,1 раза».

Сопоставление объемов экспор-

та и объемов производства строи-

тельных материалов, пересчитанных 

по официальному курсу (4,6 трлн. 

сум = $ 1791,7 млн.) показывает, 

что экспорт в 2015 г. составил около 

14,9% от объемов внутреннего произ-

водства, что следует признать доста-

точно высоким показателем.

При всем этом, экспорт строи-

тельных материалов в 2015 г. был 

в 9 раз ниже, чем их импорт в 2013 г. 

Даже с учетом вероятного сильного 

снижения импорта строительных ма-

териалов в 2014–2015 гг. (до 2 раз), 

сальдо торгового баланса в этом сек-

торе ВЭД остается отрицательным.

Совокупный экспорт продукции 

предприятий АК «Узстройматериа-

лы» в 2015 г. составил $ 54,46 млн. 

(в 2014 г. – $ 54,17 млн.). В пересчете 

по официальному курсу – около 140 

млрд. сум, т. е. 6,36% от всего объе-

ма произведенной продукции (2200,2 

млрд. сум, по данным компании).

Таким образом, зависимость 

стройиндустрии Узбекистана от им-

порта сохраняется. Страна не имеет 

достаточных мощностей по произ-

водству металлопроката, металло-

изделий, многих видов химической 

продукции, продукции деревообра-

ботки. Несмотря на интенсивное раз-

витие стройиндустрии и ввод новых 

мощностей, значительная номенкла-

тура строительных материалов и из-

делий в Узбекистане по-прежнему 

или не производится, или произ-

водится в недостаточных объемах, 

или не удовлетворяет по качеству. 

Импорт этих материалов и изделий 

в обозримой перспективе будет со-

храняться.

При этом, судя по имеющейся ин-

формации, мощности предприятий 

в ряде секторов стройиндустрии яв-

ляются избыточными по отношению 

к внутреннему спросу.

Ожидалось, что к 2015 г. потреб-

ности в базовых строительных мате-

риалах составят 6831 млрд. сум и вы-

растут по сравнению с 2010 г. 2 раза, 

а при сохранении прогнозных тен-

денций развития экономики, в 2016–

2020 гг. среднегодовой спрос на них 

будет находиться на уровне 7,5 трлн. 

сум. Но, исходя из данных за 2015 г., 

темп роста объемов потребления 

представляется не столь значитель-

ным.

Часть обращающихся на рынке 

строительных материалов, как высо-

коликвидные товары, реализуются 

через торги на Республиканской то-

варно-сырьевой бирже (УзРТСБ).

Число компаний в отрасли. 
Крупный и малый бизнес

По данным Госкомстата Респу-

блики Узбекистан (2016 г.), в 2015 го-

ду в стране действовало 5065 пред-

приятий по производству строитель-

ных материалов, из которых 720 – 

вновь созданных в 2015 г.

В сфере строительства работа-

ет 11,2% от совокупного числа субъ-

ектов малого бизнеса в Узбекиста-

не. В 2015 г. доля малого бизнеса 

в ВВП составила 56,7%, промыш-

ленности – 38,9%, в розничном това-

рообороте – 87,1%, в платных услу-

гах – 50,8% и в занятости – 77,9%. 

Доля малого бизнеса в производ-

стве строительных работ (услуг) со-

ставляет около 70%.

Однако основной объем строи-

тельных работ в Узбекистане выпол-

няют несколько крупных компаний, 

подконтрольных государству (АК «Уз-

махсусмонтажкурилиш» и др.). Про-

изводство основных видов стройма-

териалов в значительной мере со-

средоточено в контролируемой госу-

дарством АК «Узстройматериалы», 

в составе которой работают более 

120 предприятий.

В рамках реализации «Програм-

мы по строительству индивидуаль-

ного жилья по типовым проектам 

в сельской местности», функции за-

казчика строительства жилья, объек-

тов социального назначения и инже-

нерной инфраструктуры в сельских 

населенных пунктах, включая орга-

низацию финансирования и техниче-

ский надзор за ходом строительства, 

выполняет инжиниринговая компа-

ния «Кишлок курилиш инвест», име-

ющая филиалы в каждом регионе 

страны.

В процессе реализации данной 

«Программы…» в 2009–2015 гг. было 

создано более 900 новых специали-

зированных подрядных строительных 

организаций и более 600 предпри-

ятий-производителей строительных 

материалов, выпускающих на базе 

местного сырья кирпич, инертные 

материалы, пенобетон, металлоче-

репицу, двери и оконные блоки, же-

лезобетонные плиты и перекрытия, 

кабельную и электротехническую 

продукцию. Организовано производ-

ство отдельных видов новых матери-

алов – гипсокартонных плит, сухих 

строительных смесей, керамических 

облицовочных плит, отопительных 

котлов, строительной керамики, на-

польных покрытий и других видов 

востребованной продукции. В раз-

витии предприятий по производству 

строительных материалов важным 

считается их приближение к местным 
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сырьевым ресурсам и строящимся 

жилым массивам, использование со-

временных технологий. Для предпри-

ятий, участвующих в указанной «Про-

грамме…», предусмотрена система 

льгот и преференций.

Совместным постановлением Го-

сударственного налогового комите-

та, Министерства финансов, Госу-

дарственного таможенного комитета, 

Государственного комитета по архи-

тектуре и строительству Республики 

Узбекистан (зарегистрировано Ми-

нистерством юстиции 19.05.2016 г. 

№ 1) внесены изменения и дополне-

ния в Положение о порядке примене-

ния налоговых и таможенных льгот 

для вновь создаваемых специали-

зированных ремонтно-строительных 

организаций (РСО).

Согласно данному постановлению, 

вновь создаваемые РСО до 01.01.2017 г. 

(ранее – до 01.01.2014 г.) освобождены 

от уплаты:

– всех видов налогов и обязатель-

ных отчислений в целевые госфонды, 

кроме внебюджетного Пенсионного 

фонда;

– таможенных платежей (за ис-

ключением сборов за таможенное 

оформление) за строительную тех-

нику и средства малой механизации, 

завозимые на территорию Узбеки-

стана по перечням, утверждаемым 

Кабинетом Министров.

Компании-производители 
строительных материалов, 
работающие на рынке 
Узбекистана

Производство многих видов 

продукции осуществляется на со-

вместных предприятиях (СП) уз-

бекских и иностранных фирм. Так, 

совместно с южнокорейской ком-

панией «Jaal & Вridge International 

LTD» налажено производство вы-

сококачественных архитектурного 

декоративного кирпича. На узбек-

ско-английском совместном пред-

приятии «Stroy Max Invest» нала-

жено производство газобетона. 

В Ташкентской области узбекско-

американским СП «PentUz» орга-

низовано производство мягких кро-

вельных материалов мощностью 5 

млн. кв. м в год.

Информация о действующих в Уз-

бекистане компаниях-производите-

лях сэндвич-панелей представлена 

в табл. 11.

Информация о действующих в Уз-

бекистане компаниях-производите-

лях теплоизоляционных материалов 

представлена в табл. 12.

Информация о действующих 

в Узбекистане компаниях-произ-

водителях кровельных и изоляци-

онных материалов представлена 

в табл. 13.

Потенциал строительного 
рынка Узбекистана 
и перспективы развития 
на 2016–2018 гг.

Потенциал строительного рынка 

Узбекистана оценивается как высо-

кий.

Это определяется следующими 

факторами:

– инвестиционная привлекатель-

ность Узбекистана как страны, обла-

дающей богатейшими запасами по-

лезных ископаемых;

– быстрое развитие экономики 

страны, опережающий, по сравнению 

с большинством других стран, рост 

ВВП в 2000–2014 гг.;

Таблица 11.
Узбекистан: компании-производители сэндвич-панелей

Наименование Виды деятельности, продукция Местонахождение

ТМ Mironkul Group

Виды деятельности и продукция:
– изготовление сэндвич панелей (утеплитель – минеральная вата);
– изготовление металлоконструкций;
– строительство быстровозводимых зданий и сооружений;
– модернизация контейнеров и переделка на вагоны-модули;
– изготовление опор для кабелей;
– изготовление профилей ГКЛ.

Самаркандская обл., м. Мех-
робод

ООО «AZN» Производство сэндвич панелей, холодильного оборудования и др. г. Ташкент,

ООО «Panel Construction» Производство сэндвич-панелей с утеплителем из пенополиуретана (ППУ), 
под торговой маркой FORZA. Мощность – 100 000 кв. м сэндвич-панелей в год.

Ташкентская обл., КФИ Су-
ранкент

ООО «MaxMetalProduction»
Производство и продажа сэндвич-панелей с утеплителем из пенополистирола 
(ППС), производство металлоконструкций, профнастила, сайдинга, а также ком-
плектующих к ним.

г. Ташкент

ООО «Rash-Milk»
(действует с 2008 г.) Производство и продажа сэндвич-панелей (ПСВ). г. Ташкент

ООО «Texnoprogress»
(действует с 2004 г.) 

Производство и продажа сэндвич-панелей (утеплитель ППС и ППУ).
Работает в партнерстве с компаниями ООО Staldom Modul (производство и мон-
таж металлоконструкций) и ООО Prima Plast (производство утеплителя ППС). 

г. Ташкент

СП «Panelplast»

Производство сэндвич-панелей (утеплитель – ППС). Мощность – до 1500 кв. м. 
продукции.
Производство плит «Теплофасад»,
пенополистирола, скорлуп для трубопроводов.

г. Ташкент

ООО «Cold Industry»

Производство холодильного оборудования.
Поставка комплектующих для коммерческих и промышленных холодильных уста-
новок.
Производство сэндвич-панелей (утеплитель – ППУ). 

г. Ташкент

ООО «Wall Roof», ООО «Soft 
Renaissance»

Производство сэндвич-панелей из пенополистирола под торговой маркой Wall 
Roof.
Производство монтажных работ.

г. Ташкент
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– наличие значительной по объ-

емам и разнообразной ресурсно-сы-

рьевой базы для развития промыш-

ленности по производству строитель-

ных материалов;

– устойчивый рост объемов вы-

полненных строительных работ, 

в т. ч., в 2014–2015 гг., вопреки нега-

тивному воздействию внешних фак-

торов на экономику страны;

Таблица 12.
Узбекистан: компании-производители теплоизоляционных материалов

Наименование Виды деятельности, продукция Местонахождение
АО «Узметкомбинат» Производство теплоизоляционных материалов на основе базальта (с 2014 г.) Ташкентская обл., г. Бекабад

ЧП «Javohir grand biznes»

Производство утеплителя из супертонкого базальтового волокна с облицовкой 
фольгой.
Производство (с 2015 г.) матов прошивных с сеточной обкладкой и обкладкой 
стеклотканью.

г. Ташкент

ООО «Prima Plast»
Производство и продажа пенополистирола, декоративных элементов.
Работает в партнерстве с компаниями ООО Staldom Modul (производство и мон-
таж металлоконструкций) и ООО Texnoprogress (производство сэндвич панелей). 

г. Ташкент

Комбинат строительных мате-
риалов АО «Ахангаранцемент»
(с 2006 г. в составе холдинга 
«Евроцемент Групп» (Россия); 
входит в структуру АК «Уз-
стройматериалы») 

Производство минеральной ваты.
Проиводство цемента.
Производство ЖБИ, ЖБК, товарного бетона

Ташкентская обл.,
г. Ахангаран

ООО «North Land Store» (NLS) 
Производство и продажа пенополистирола (Плотность вспененной гранулы, г/л, 
от 10 до 40). Производит и продает фасадные элементы сложной формы, ланд-
шафтные формы под брендом NLS Decor.

г. Ташкент

СП «Panelplast»
Производство плит «Теплофасад».
Производство пенополистирола (EPS), cкорлуп для трубопроводов, гранулиро-
ванного пенополистирола.

г. Ташкент

СП ООО «Isocom» (узбекско-
российское совместное пред-
приятие) 

Производство и продажа листов из высокоплотного экструзионного вспененного 
полиэтилена, листов с ламинацией с одной или двух сторон полированной алю-
миниевой фольгой, изоляционных матов, изоляции для труб, жгутов из вспенен-
ного полиэтилена, самоклеящееся плотно.

г. Ташкент

СП «Электроизолит»

Компания имеет в своем составе 2 завода по производству теплоизоляционных 
изделий, огнеупорного и кислотоупорного кирпича, а также участки по произ-
водству профилированного листа и лакокрасочной продукции.
Производит супертонкое базальтовое волокно в холстах, маты теплоизоляцион-
ные, плиты несгораемые теплоизоляционные, огнеупорный кирпич, кислотоупор-
ный кирпич, эмали ПФ.

г. Ташкент

ООО «Vermiculite Engineering» Производство и реализация вермикулита, как насыпного, так и в виде стяжек 
и штукатурок. Производство огнезащитной пасты StopFire. г. Ташкент

ООО «Wall Roof» Производство сэндвич-панелей и пенополистирола под торговой маркой Wall 
Roof. Производство монтажных работ. г. Ташкент

ООО «Future Plast» Производство и продажа пенополистирола. г. Ташкент

Таблица 13.
Узбекистан: компании-производители кровельных и изоляционных материалов

Наименование Виды деятельности, продукция Местонахождение

ООО «Original Grand Plast» Производство кровельных битумно-полимерных материалов марки Roof Cover, 
битумно-полимерной мастики, полимерной строительной пленки. г. Ташкент

ООО «Ales Polizol Sintez» Производство кровельных битумно-полимерных материалов «Полиизол», «Би-
кром», «Фольгоизол», «Изол». г. Ташкент

ТМ «Royal Steel» Производство металлочерепицы и профнастила г. Ташкент

OOO «Rubifl eks», ООО «Kafolatli 
Tom Ta»mir Servis»

Производство гидроизоляционных, битумно-полимерных наплавляемых кро-
вельных материалов «Рубифлекс» (фольгаизол; по иранской технологии).
Производство работ по укладке мягкой кровли.

г. Ташкент

ООО «Boris International»
Производство геосинтетических материалов: геотекстиль, гидроизоляционные 
материалы ЕСВ и геомебрана HDPE, бентонитовые маты (GCL), композитные ги-
дроизоляционные мембраны.

г. Ташкент

ООО «Sanfa products»
Производство линолеума на теплозвукоизоляционной основе.
Производство рулонных гидроизоляционных кровельных материалов (фольгои-
зол, изол и др.). 

г. Ташкент

ООО «Geotextile»
(дочернее предприятие ООО 
«Sanfa products») 

Производство геотекстиля Sangeotex из штапельного полиэфирного или поли-
пропиленового волокна. г. Ташкент

ООО «Gidro Spets Krovlya»
Производство наплавляемого кровельного и гидроизоляционного материала 
«Изол» на основе из стеклохолста или стеклоткани.
Производство гидроизоляционных и кровельных работ.

г. Ташкент

OOO «Tashgidrospetskrovlya»
(действует с 2005 г.) 

Производство и реализация гидроизоляционного материала «Гидрофол» и «Ги-
дроизол». г. Ташкент

– изношенная и устаревшая 

транспортная инфраструктура, ре-

конструкция и расширение которой 

является одной из приоритетных 

в планах руководства страны;
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– интенсивное развитие дорожно-

го строительства, строительство но-

вых нефте- и газопроводов, инфра-

структурных объектов и сооружений, 

даже несмотря на негативное воз-

действие внешних факторов в 2014–

2015 гг.;

– развитие жилищного строитель-

ства, большой объем ввода жилья 

в сельской местности; устойчивый 

рост объемов ввода жилья, вопреки 

негативному воздействию внешних 

факторов на экономику страны и до-

ходы населения в 2014–2015 гг., бла-

годаря чему Узбекистан занимает те-

перь второе место по объемам ввода 

жилья в СНГ;

– сравнительно малый объем жи-

лищного фонда, низкая обеспечен-

ность населения жильем, что предо-

пределяет необходимость наращива-

ния объемов жилищного строитель-

ства в ближайшие годы;

– создание условий для разви-

тия строительного бизнеса, раз-

вития конкуренции, привлечения 

в страну иностранных технологий 

и инвестиций;

– создание в стране в 2006–

2015 гг. собственной производствен-

ной базы стройиндустрии, позволяю-

щей обеспечить потребности строи-

тельного комплекса страны в основ-

ных видах строительных материалов 

и изделий.

Проводимая руководством Респу-

блики Узбекистан экономическая по-

литика, основанная на сохранении 

административно-командной систе-

мы контроля над основными секто-

рами экономики и внешнеэкономиче-

ской деятельностью, изначально бы-

ла направлена на диверсификацию 

экономики и уход от хлопковой за-

висимости, развитие обрабатываю-

щих отраслей, достижение большей 

экономической самостоятельности 

страны. Это позволило на протяже-

нии определенного периода обеспе-

чивать высокие темпы экономическо-

го роста, развивать строительство 

и производство строительных мате-

риалов и изделий. Однако уровень 

жизни населения, вопреки официаль-

ным заявлениям, остается низким, 

что предопределяет высокую трудо-

вую миграцию.

Данные официальной отчетности 

правительственных органов Респу-

блики Узбекистан вызывают сомне-

ния в их достоверности, в т. ч. и в от-

ношении показателей объемов стро-

ительства и производства строитель-

ных материалов и изделий.

Сдерживающими факторами 

для развития строительства и произ-

водства строительных материалов 

и изделий в Узбекистане являются:

– административно-командная си-

стема контроля над основными сек-

торами экономики и внешнеэконо-

мической деятельностью, которая 

на протяжении определенного пери-

ода времени способствовала быстро-

му развитию, но затем превратилась 

в тормоз;

– исчерпание возможностей ро-

ста экономики страны в рамках реа-

лизованной модели экономического 

развития;

– сохраняющаяся администра-

тивно-командная система контроля 

над основными секторами экономи-

ки и внешнеэкономической деятель-

ностью, позволившая обеспечить бы-

строе развитие на протяжении опре-

деленного времени, но затем превра-

тившаяся в тормоз;

– коррупция, ставшая частью су-

ществующей административно-ко-

мандной системы;

– низкий уровень доходов населе-

ния; низкий уровень жизни в стране;

– сильная зависимость экономи-

ки страны от внешнеэкономической 

конъюнктуры;

– недостаточный объем собствен-

ных средств для инвестиций;

– сильная зависимость от ино-

странных инвестиций;

– низкое качество трудовых ре-

сурсов при их избыточности.

В ряде публикаций авторов дан-

ной статьи 2000–2015 гг. было пока-

зано, что опережающим индикато-

ром развития для строительного рын-

ка является производство цемента. 

В 2015 г. производство цемента в Уз-

бекистане выросло до 8,25 млн. тонн 

(111% к показателю 2014 г.), увели-

чившись в 2,4 раза по сравнению 

с 1990 годом (см. раздел 6). Часть 

производимого цемента Узбекистан 

экспортирует.

Однако в пересчете на 1 жите-

ля (душу населения), производство 

цемента в 2015 г. составило в Узбе-

кистане только 261 кг / чел., что зна-

чительно ниже, чем в Казахстане 

(490 кг / чел.) или России (424 кг / 

чел.). Целевой программой развития 

отрасли намечено к 2020 г. нарастить 

производственные мощности почти 

в два раза – до 16,7 млн. тонн цемен-

та в год.

Особенности оценки потенци-

ала строительного рынка и рынка 

строительных материалов и изде-

лий были рассмотрены в выпол-

ненных ИЦ «ССК» аналитических 

отчетах «Российский строитель-

ный рынок: итоги развития в 2000–

2010 годах и перспективы на 2011–

2015 годы» (2011 г.), «Строитель-

ные рынки Казахстана и стран Цен-

тральной Азии. Оценка состояния 

и перспектив развития на 2015–

2017 гг. (2015 г.).

Оценка перспектив развития 

строительного рынка Узбекистана 

на 2016–2018 гг., исходя из наиболее 

вероятного сценария развития наци-

ональной экономики, с учетом воз-

действия внешних факторов:

– торможение роста, стагнация 

в 2016 г. (снижение объемов выпол-

ненных строительных работ в пе-

ресчете на $); возобновление ро-

ста в 2017 г.; продолжение роста 

в 2018 г.;

– рост объемов ввода жилья 

к 2018 г. до 13,2–13,8 млн. кв. м;

– увеличение объемов строитель-

ства инфраструктурных объектов 

(прежде всего, транспортная инфра-

структура, газопроводы) и промыш-

ленных объектов, в т. ч. в рамках пар-

тнерства с компаниями стран СНГ 

и ШОС.

*****

Более подробная информация со-

держится в аналитическом отчете 

«Строительный рынок Узбекистана. 

Оценка состояния и перспектив раз-

вития на 2016–2018 гг.» (ИЦ «ССК», 

2016 г.).  
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На вопросы редакции журнала «Кровля и Изоляция» отвечает Елена 
Круглякова, директор по маркетингу компании ЗАО «Велюкс»

«КИ»: Практически все секторы 

российского рынка строительных 

материалов и изделий находятся 

в глубокой рецессии. Итоги прошед-

шего 2015 года часто оцениваются 

как «катастрофичные», ожидания 

на 2016 год – негативные. Какова 

Ваша оценка ситуации? Каково по-

ложение дел на рынке мансардных 

окон? Насколько снизились объемы 

производства и продаж?

Е.К.: Ситуация на строительном 

рынке сегодня действительно непро-

стая, и на нашу компанию это не могло 

не повлиять. Рынок мансардных окон 

плотно привязан к объему ввода но-

вых малоэтажных домов и к продажам 

кровли. По нашим данным, падение 

кровельного рынка в 2015 году соста-

вило 20–30% к 2014 году. Рынок ман-

сардных окон также показал снижение, 

но при этом «проседание» было мень-

ше, чем по кровле. Для нас это положи-

тельный фактор.

«КИ»: VELUX – имя, пользую-

щееся заслуженным уважением 

на российском строительном рын-

ке. Какими оказались итоги про-

шедшего года для Вашей компа-

нии? Как удалось выстоять в не-

простых условиях?

Е.К.: Итоги 2015 года соответству-

ют динамике рынка, наши продажи 

снизились. Но мы не воспринимаем 

кризис как катастрофу. Мы анализиру-

ем рынок, оцениваем новые возможно-

сти, опираемся на наши сильные сто-

роны и достижения, максимально ис-

пользуем наработки – как в плане про-

дукции и сотрудничества с партнерами, 

так и в плане современных эффектив-

ных бизнес-процессов.

В течение 2015 года мы при-

стально изучали тенденции и спрос: 

на что люди обращают внимание, 

что становится более важным, а от че-

го можно отказаться. Результатом 

стал запуск в начале 2016 года ново-

го поколения продукции, в котором уч-

тены актуальные потребности рынка. 

Теперь у нас есть бюджетная линей-

ка VELUX OPTIMA для клиентов, ко-

торые ищут только самое необходи-

мое по минимальной цене и VELUX 

PREMIUM для премиального сегмен-

та покупателей, который, кстати, даже 

в самые кризисные моменты практи-

чески не проседает.

«КИ»: Как Вы считаете, какие 

факторы оказали на состояние рын-

ка наиболее сильное воздействие: 

насыщение рынка, замедление тем-

пов нового строительства, сниже-

ние покупательной способности 

населения, падение курса рубля, 

ухудшение внешнеэкономической 

конъюнктуры, санкции, обострение 

военно-политической напряженно-

сти или что-то другое?

Е.К.: На рынок мансардных окон 

прямо влияет замедление темпов но-

вого строительства и снижение покупа-

тельской способности. Домов строится 

меньше, рынок автоматически сужа-

ется. При этом в целях экономии вла-

дельцы построенных домов пересма-

тривают свои приоритеты, жертвуя не-

которыми важными элементами дома 

или оставляя их «на потом». Обустрой-

ство полноценного мансардного этажа 

и мансардные окна зачастую оказы-

ваются в этой категории. Но снижение 

темпов строительства и покупатель-

ской способности – результат влияния 

других перечисленных факторов. Вы-

делить что-то одно нельзя. Эксперты 

признают, что сегодняшняя экономиче-

ская реальность обусловлена комплек-

сом факторов, и нельзя утверждать, 

что превалирует один или два.

«КИ»: Какие Вы видите перспек-

тивы для продукции Вашей ком-

пании? Можно ли рассчитывать 

на оживление спроса в каких-либо 

сегментах рынка, отдельных регио-

нах? Или же впереди только новые 

проблемы?

Е.К.: Мы не можем влиять на эко-

номическую ситуацию в стране, но мы 

можем оценивать потенциал в рамках 

имеющегося рынка. Есть, например, 

КАКОВ БИЗНЕС-КЛИМАТ В СТРОИТЕЛЬНОЙ 
ОТРАСЛИ

ИЦ «Современные Строительные Конструкции» продолжает публиковать серию интервью с руководителя-

ми ведущих компаний российского строительного рынка, в которых дается оценка текущей ситуации, делового 

климата в отрасли, тенденций и перспектив развития рынка. В связи с кризисом, оценки ситуации и перспектив 

развития рынка со стороны ведущих компаний и отраслевых ассоциаций представляют особый интерес.

Мнения и оценки респондентов могут не совпадать с мнением редакции и имеющимися в распоряжении ИЦ 

«ССК» данными.
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такой показатель, как насыщенность 

рынка мансардными окнами (или, вы-

ражаясь нашим специфическим тер-

мином, category penetration, «проник-

новение категории»). В России этот по-

казатель низкий: в среднем около 20% 

теплых кровель (или 5–10% всех кро-

вель) продаются с мансардными окна-

ми. В других европейских странах этот 

показатель гораздо выше.

И дело вовсе не в климате, а в стан-

дартах мышления, в традициях стро-

ительства. С момента начала работы 

компании ЗАО «ВЕЛЮКС» в России 

в 1991 году мы создавали эти новые 

традиции, традиции мансардного стро-

ительства, с абсолютного нуля. И даже 

если количество новых домов не будет 

расти, мы будем работать над тем, что-

бы мансардный тренд набирал обороты, 

чтобы доля кровель с мансардными ок-

нами росла. Почему это имеет перспек-

тивы? Хотя бы потому, что в любой эко-

номической ситуации для людей важно 

здоровье близких, успеваемость детей, 

уют в доме. Без света и свежего возду-

ха в мансарде жить трудно – об этом нам 

говорят люди, которые изначально ре-

шили сэкономить на мансардных окнах, 

а потом осознали, что «потеряли» це-

лый этаж в своем доме и в итоге пришли 

к тому, что окна необходимы.

Даже при условии, что рынок бу-

дет «стоять», у нас горизонты роста. 

Главное – продолжать развитие рын-

ка, для нас вот уже 25 лет это в при-

оритете. Кстати, вывод на рынок но-

вого поколения окон VELUX в начале 

2016 года привлек интерес не только 

к бренду VELUX, но и к товарной кате-

гории мансардных окон. Мы это видим 

по статистике запросов в поискови-

ках – за период январь-июнь запросы 

на мансардные окна выросли на 25% 

по сравнению с аналогичным пери-

одом 2015 года! А запросы на бренд 

VELUX выросли на 37%! (источник – 

статистика Яндекс. Директ).

Второй положительный момент: 

премиум-сегмент «жив» и в нем можно 

работать! Кроме того, остается доволь-

но большой сегмент клиентов в сред-

нем сегменте, для которых важно каче-

ство, надежность. Которые готовы по-

тратить больше, если будут понимать, 

что за эти деньги получат. А это совер-

шенно точно наши клиенты!

Нам есть на что опереться, и это 

вселяет оптимизм.

«КИ»: Какова сейчас конкурен-

ция на рынке мансардных окон? Что 

изменилось за последние годы?

Е.К.: В отношении количества игро-

ков рынок мансардных окон остается 

стабильным уже много лет. Меняет-

ся только уровень активности разных 

компаний, региональная представлен-

ность. Но при этом конкуренция, конеч-

но, растет, так как уменьшается общий 

объем рынка.

«КИ»: Инновационная продук-

ция – это красивый лозунг или жиз-

ненная необходимость, обеспечива-

ющая устойчивость работы компа-

нии, особенно, в условиях кризиса?

Е.К.: У нас нет красивых лозун-

гов, как не бывает и инновации ради 

инновации. За каждым улучшением, 

за каждым новым внедрением сто-

ит как сегодняшняя реальная потреб-

ность рынка, так и задел на будущее 

(то, что станет актуальным чуть позже, 

но что необходимо развивать, приви-

вать уже сейчас).

Инновации очень разные – от усо-

вершенствований деталей продукта 

(обновленный вентиляционный клапан, 

эргономичная ручка, упрощенная си-

стема установки аксессуаров) до вне-

дрения новых стандартов теплосбе-

режения, надежности, качества и ди-

зайна для всей отрасли. Инновации 

на уровне бизнес-процессов позволяют 

нам работать более эффективно, уде-

лять приоритетное значение сервису 

наших покупателей и поддержке пар-

тнеров, при этом сокращая издержки. 

ЗАО «ВЕЛЮКС» старается задавать 

планку качества во всех областях. А тот 

факт, что марка VELUX является са-

мой известной и предпочитаемой мар-

кой мансардных окон в России вот уже 

много-много лет (по данным ежегодно-

го панельного исследования Brand Tra-

cking 2010–2016, выборка 1000 чело-

век), надеемся, это подтверждает.

«КИ»: Что, на Ваш взгляд, может 

способствовать стабилизации рын-

ка строительных материалов и из-

делий? Возможно ли возобновле-

ние роста, хотя бы в отдаленной пер-

спективе? Можно ли что-то сделать 

для этого, в том числе, совместными 

усилиями? Или же остается только 

ждать, пока «невидимая рука рын-

ка» сама установит новые балансы 

производства, потребления и цен, 

сократит  число участников рынка 

до некоторой минимально необхо-

димой величины, и лишь после это-

го можно рассчитывать на некото-

рое восстановление?

Е.К.: Долгосрочное прогнозирова-

ние сегодня – дело неблагодарное. Мы 

здраво оцениваем свои силы: повли-

ять на динамику строительного рынка 

в целом мы не в силах. Но мы точно 

не собираемся сидеть и ждать помощи 

от «невидимой руки рынка». Как я уже 

сказала, мы можем и должны влиять 

на роль и место нашей товарной ка-

тегории. Поэтому продолжим уделять 

внимание таким задачам как: разъяс-

нение пользы естественного освеще-

ния и свежего воздуха в доме, популя-

ризация жилой мансарды, наглядной 

демонстрация преимуществ мансард-

ных окон. И, конечно же, мы будем от-

стаивать наши конкурентные пози-

ции, чтобы наши покупатели и партне-

ры останавливали свой выбор именно 

на проверенной временем продукции 

VELUX. Как говорил Теодор Рузвельт, 

делай, что можешь, с тем, что имеешь, 

там, где ты есть.

«КИ»: Последний вопрос: каковы 

планы на 2016–2017 гг.?

Е.К.: Если бы вы мне задали этот 

вопрос 5 лет назад, я могла бы ча-

сами рассказывать о наших долго-

срочных планах. Но в сегодняшней 

ситуации цикл «анализ-решение-пла-

нирование-внедрение» укоротился. 

Нужно быть гибкими и «слушать» ры-

нок. И при этом нужно быть сильны-

ми, эффективными – и обязательно 

верить в то, что ты делаешь. Важно 

уважать друг друга и работать в ко-

манде. Наша компания по-прежнему 

верит в хорошую долгосрочную пер-

спективу российского рынка и бу-

дет работать над его расширением 

и развитием. Уже сейчас мы оцени-

ваем итоги прошедших лет и гото-

вим обновленную стратегию компа-

нии, которая и определит наши пла-

ны на ближайшие годы.
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ПРОЕКТ «ЦИТАДЕЛЬ»: МЕДНЫЙ АПОФЕОЗ

ЧАСТЬ ПЕРВАЯ. УЧАСТОК «БУТОН БОЛОТНОЙ ЛИЛИИ»

Александр ЕФИМОВ,
арт-директор Артели «PENZATILE-TEAM»,
кровельный эксперт в области изготовления и монтажа металлических типов покрытий 
ручной работы

Цикл серии наших статей посвящен 

новому грациозному проекту Ци-

тадель, который выполнялся масте-

рами Артели в период с августа 2015 

по июнь 2016 года. Представляем пер-

вую (из семи) техническую статью по-

священную одному из самых элитных 

кровельных покрытий в технике двой-

ного стоячего фальца (фальцевые кар-

тины). В данном повествовании мы сде-

лали акцент на проведение кровельных 

работ высшей категории сложности 

русскими мастерами в национальном 

стиле страны (русская школа кровель-

ного мастерства). Данные виды работ 

направлены на прославление и попу-

ляризацию профессии кровельщик-

жестянщик в России. Наш официаль-

ный девиз «Искусство кровли» и мы 

искренне уверены, что искусство мо-

жет изменить жизнь мастера. Поэтому 

на примере данного проекта мы реши-

ли сломать привычные границы в об-

ласти металлических типов покрытий. 

В этом проекте воплощен во всей сво-

ей красе самый сложный стиль в ар-

хитектуре – это ар-нуво (франц. L’Art 

Nouveau). Этот стиль одно из ответвле-

ний модерна, сочетающее в себе вол-

нистые линии природы, естественные 

орнаменты и восточные мотивы. Сим-

вол стиля Ар-нуво – изощренная фор-

ма цветка цикламена, водяные расте-

ния ирисы, лилии и водоросли. Стили-

зованные растительные и животные 

формы с мягко изогнутыми, подвиж-

ными линиями, плоские и не дающие 

тени, благодаря чему далекие от на-

турализма схожие с позднеготически-

ми формами и японской живописью. 

Именно таким образом нам предстоя-

ло произвести работы – изготовление 

и укладка листового металла по ради-

усно-криволинейным поверхностям. 

Совместная работа наших мастеров 

вкупе с архитектором и Заказчиком по-

казала стремление к синтезу различ-

ных методов, стилей, форм и приемов 

Башня «Бутон Болотной Лилии» купольного типа с функциональным декоративным фонарем на фоне с башней «Стражи» и грифонами располо-
женных по четырем сторонам света. Штучная декоративная черепица. Двойной стоячий, лежачий и реечный фальцы. Внутренняя и внешняя рей-
ки. Бантовая цельная сегментная складка. Художественная чеканка. Ручная работа. Красная медь. Патина. Латунь. Техника tilework & falzwork. 
Точность проведения разметочных работ перед началом изготовления деталей была основополагающим фактором. Пологую часть купола выпол-
нили в технике фальца. Картины из красной меди выполнили с прямыми конвертами, а картины из патины – полукруглые конверты. На карниз-
ных свесах применены удлиненные полукруглые мысики. Разделительной полосой выступила переходная планка от фальца к штучной черепице 
с латунным декоративным обрамлением.
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в общей экспозиции экстерьера жило-

го дома. Переосмысление наших ста-

рых методов работы и открытие новых 

художественных форм и типов покры-

тий последовательно привели нас к не-

обходимости слияния различных видов 

покрытий в образе гибридности. Изо-

гнутые линии декора из нашего метал-

ла должны были зрительно сливаться 

с различными элементами строитель-

ной конструкции, где последняя долж-

на плавно переходить в форму, а фор-

ма в декор на плоскости или изогнутых 

поверхностях. Другими словами от на-

чала к концу, и наоборот до бесконеч-

ности по кругу. Стремление к синтезу 

разнохарактерных элементов покры-

тия в технике фальца и штучной чере-

пицы привели нас к новому познанию 

кровельного ремесла. Культ как эсте-

тика изогнутой линии должны стать 

несомненным определяющим в на-

шей работе. Характерное начало работ 

на участке «Бутон Болотной Лилии» 

уже на первом этапе показало превра-

щение деревянных конструкций в при-

чудливые формы растений как заросли 

фантастических цветов. Отвлеченная 

от других строений декоративная ком-

позиция с изображением петлеобраз-

ного изогнутого стебля цветка стала 

программой художественного синте-

за – это основная идея искусства сти-

ля Ар-нуво. При этом экстерьер здания 

выполнен в гармоничном сочетании 

с самыми различными материалами 

и способами декорирования – это и ме-

талл и камень, дерево и стекло. Под-

черкнутый растительный мотив, линей-

ный декор и строгая композиция, име-

ющая сложные орнаменты. Почему мы 

назвали статью «Медный апофеоз»? 

Это высказывание нашего уважаемого 

Заказчика, который этим подчеркнул 

наше качество работы на данном объ-

екте как достижение наивысшего уров-

ня мастерства. Именно обожествление 

проекта Цитадель помогло нам полу-

чить лавровый венок почета и уваже-

ния со стороны Заказчика и дало нам 

стремление и далее повышать свой 

уровень мастерства до немыслимых 

высот. Незаслуженно ар-нуво отошел 

на второй план на фоне модерна, по-

этому мы решили восстановить спра-

Карандашный эскиз «Лапы Виверны» 
с мифологическим уклоном и функцио-
нальным декоративным фонарем (архи-
тектурное решение Олега Аникеева)

Визуализация архитектурной части общего облика жилого дома со стороны внутреннего дво-
рика (частное подворье в Московской губернии, Россия) выполненная известным архитекто-
ром Олегом Аникеевым в программе ArchiCAD по техническому заданию Заказчика

ТЕХНИЧЕСКАЯ ИНФОРМАЦИЯ:

архитектурный стиль – ар-нуво (модерн), конец 19 – начало 20 века.

виды покрытий – объемный ромб на скатах 340х280 мм (амплитуда 

30 мм), на коньке 230х170 мм (амплитуда 15, 25 и 30 мм), на арочных ок-

нах 170х120 мм (амплитуда 30 мм); плоский гонт на скатах 305х105 мм 

и на арочных окнах 220х120 мм; плоская шашка 300х300 мм; Г-образный, 

двойной стоячий и лежачий фальцы, а также элементы на внутренней рей-

ке;

марки металлов – красная медь ГЗОЦМ и VBS, 0,6 мм, 1202 м2 (Россия 

и Сербия); патинированная медь AURUBIS, 0,7 мм, 24 м2 (Финляндия); ла-

тунь 0,5 мм (Россия);

водосточная система – желоба ручной работы из красной меди; ле-

пестки держателей желоба в обрамлении патинированной меди; водосбор-

ные воронки ручной работы;

виды изоляции – синтетические (диффузионные) мембраны Klober Sec 

Metall (380 г/м2) и Klober Extreme SK (200 г/м2);

глубина свесов – подкарнизные 150 мм и фронтонные 300 мм;

предварительная подготовка – август 2015 года;

окончание работ – июнь 2016 года.
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ведливость и отдать лавры самобыт-

ному и интересному стилю, о котором 

и пойдет речь в дальнейшем.

Знакомство с заказчиком

Первое наше знакомство с Заказ-

чиком произошло при проведении меж-

дународной строительной выставки 

Batimat-2015 в Крокус Экспо (Москва), 

где мы располагались со своей экспо-

зицией в одном из нескольких пави-

льонов. Как позже нам рассказал За-

казчик на выставку он шел по другим 

делам и совершенно случайно увидел 

несколько наших стендов со штучной 

черепицей из металла, которые были 

вынесены за пределы нашего стенда 

и размещались по двум сторонам ко-

ридоров. Заметить их было не сложно. 

Общая красота покрытий, их грация ли-

ний и благолепие привлекала и манила 

к себе чарующим видом многих посети-

телей выставки. Получив все исчерпы-

вающие и подробные ответы от наших 

специалистов на свои вопросы на ру-

ки Заказчику были переданы образцы 

алюминия Alunova (Сербия) в разных 

цветах и рекламный буклет с наши-

ми ранее возведенными кровельными 

конструкциями покрытых штучной че-

репицей и фальцем. Спустя несколько 

дней после проведения выставки нам 

позвонил представитель Заказчика 

с предложением встречи на террито-

рии строящего объекта частного подво-

рья в Московской губернии. Какого же 

было наше удивление когда Заказчик 

передал нам образцы металла алюми-

ния и рекламные проспекты. Изучив 

наши ранее выполненные технические 

решения Заказчик принял единствен-

ное правильное решение – разместить 

заказ в нашей Артели! Заказчик по-

желал оформить поверхность кровли 

в гибридном варианте различных ти-

пов и размерности штучной черепи-

цы и фальца. В качестве металла За-

казчиком категорична была выбрана 

именно русская медь потому как объект 

строился в России и должен возводит-

ся только русскими мастерами с мак-

симальным применением материалов 

российского производства. Долговеч-

ность материала также была на первом 

приоритетном месте. Патриотизм играл 

важнейшую роль в строительстве объ-

Возведение каркаса фермы велось строго по техническому заданию архитектора с соблюде-
нием уклонов на всех гранях и установкой контрольных отметок высот

Устройство сплошного основания и укладка синтетической изоляции Klober Extreme по всей по-
верхности каркаса купола с применением специального армированного скотча D-Tack Tacoflex

Угловой фрагмент карнизной части купола на фоне мозайки ручной работы (цветочный ирис) 
и белого бетона после зимней оксидации приобрел благородную матовую поверхность с гра-
натно – изумрудным оттенком. Ручное изготовление мозаичного панно выполнила студия Мо-
заичный мир.
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екта. Для визуального восприятия по-

верхности кровли покрытой в ближай-

шем будущем черепицей для Заказчи-

ка были изготовлены и смонтированы 

на кровле четыре типа объемного ром-

ба разной размерности. В итоге Заказ-

чиком был выбран размер 340х280 мм 

с центральным переломом. Данный 

размер был уже нами применен в пер-

вом нашем проекте «Русская баня» 

в 2012 году в Пензенской губернии. 

Данный размер был выбран для покры-

тия участков кровли о которых будет 

рассказано в следующих статьях.

Проектирование образа 
бутона

В декабре 2014 года при общем воз-

ведении деревянных ферм кровли жи-

лого здания группа низкоквалифициро-

ванных плотников соорудило на участ-

ке будущего строительства нашего 

«Бутона» некое горбато-криволинейное 

подобие церковной апсиды с непра-

вильной геометрией. В ходе визуально-

го обследования данного участка в мае 

2015 года нашими специалистами бы-

ло принято категоричное решение о де-

монтаже данной конструкции, т. к. стиль 

ар-нуво не имеет никакого отношения 

к церковной архитектуре. К тому же от-

сутствовали пропорции, плавность ли-

ний и наличие большого количества 

ошибок при сборке фермы. На этапе 

укладки мауэрлата на трехгранном эр-

кере началась совместная командная 

работа с архитектором. Применение 

компьютерных технологий позволило 

создать поистине грациозную пропор-

циональную конструкцию. При возведе-

нии деревянной фермы мы строго сле-

довали указаниям в чертежах с некос-

нительным выполнением точек высот 

и уклонов скатов. Для определения уг-

ла наклона поверхностей использовали 

цифровой уклонометр Bosch. За основу 

возведения фермы были взяты техни-

ческие решения из альбома посвящен-

ного составным стропильным конструк-

циям, разработанного в Советском Со-

юзе в 1990 году. На данный момент 

это единственное профессиональное 

издание по возведению ферм из со-

ставных стропил. Возводимая куполь-

ная конструкция предполагала образ 

из пяти граней. Первая грань в виде по-

логой юбки (фальцевые картины) име-

ла уклон 18 градусов. Последующие 

видовые три плоскости (штучная чере-

пица) в 68, 53 и 34 градуса имели сту-

пенчатую форму. Завершающая пло-

скость (навершие) имела уклон 10 гра-

дусов. Глубину подкарнизных свесов 

приняли со значением 150 мм по каж-

дой стороне эркера. Высота ветровых 

элементов также составила 150 мм. По-

сле утверждения Заказчиком основной 

конструкции купола перешли к новому 

этапу – декоративное оформление. Ре-

бра граней купола было решено укра-

сить декоративными элементами, по-

сле которых голые ребра плавно пере-

росли в объемные хребты. Завершаю-

щим элементом купола должна была 

стать конструкция венчающего нижне-

го навершия имеющая пять раздели-

тельных вогнутых радиусных поверх-

ностей с двумя переходами от купола 

к плоской платформе. Более сложным 

решением стало создание верхнего де-

коративного навершия напоминающего 

лапу мифической виверны семейства 

Общий вид контрольной предварительно смонтированной штучной черепицы (объемный ромб) 
переменного размера с высотой амплитуды от 15 до 40 мм на всех гранях башни. Примерка 
укладки гонтов по определенным размерам согласно разметки на верхнем навершии купола 
с декоративным венчанием из объемной чеканки. Работа над укладкой покрытия купола про-
изводилась в период с ноября по декабрь 2015 года, что осложнялось сложными атмосфер-
ными явлениями и коротким световым периодом. В вечернее время суток использовались спе-
циальные прожекторы. Сжатые сроки работы привели к вынужденным мерам – увеличение 
рабочего времени до 1 часа ночи ежедневно.

Работы по изготовлению штучной черепицы производились с применением мобильного ги-
бочного станка сегментного типа марки «Эдельвейс» производства России непосредственно 
на кровле и строительных лесах



ССК  «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ»  №2–3 (72–73) 2016 

МОНТАЖ КРОВЕЛЬ

40

змеиных. В качестве основы материа-

ла выбрали гранулированный пенопо-

листирол плотностью 25 кг/м3. Благода-

ря мягкости материала архитектурную 

форму перепончатой лапы отфшли-

фовали вручную. Затем форму покры-

ли эпоксидным компаундом в технике 

холодного литья. Фонарь в стиле ар-

нуво с матовыми стеклами был создан 

по личному эскизу Заказчика также 

из эпоксидного компаунда.

Для обеспечения движения воз-

духа внутри подкровельного про-

странства купола произвели уклад-

ку контрбруса высотой 30 мм поверх 

мембраны. Следующий шаг – монтаж 

сплошного основания в виде обрезной 

антисептированной доски толщиной 

25 мм от юбки до навершия. Укладка 

второго слоя мембраны Extreme SK 

необходима в качестве разделитель-

ного слоя между деревянной конструк-

цией купола и металлическим покры-

тием. Завершением работ стал поиск 

образа навершия купола. Его необ-

ходимо было также симметрично вы-

полнить с разделением на несколько 

плоскостей параллельных основным 

скатам купола. При этом важно было 

создать арочно-дуговую с небольшой 

вогнутой поверхностью. В качестве 

верхнего настила навершия выбрали 

многослойную фанеру ФСФ толщиной 

20 мм.

В качестве материала при возве-

дения каркаса купола применили дре-

весину из сосны обыкновенной (pinus 

sylvestris). В плотницкие работы вошли 

такие этапы как укладка деревянных 

лаг с креплением к кирпичным стенам, 

монтаж мауэрлата и фермы. Антисеп-

тирование каркаса фермы производи-

ли химическим способом поверхност-

ного типа. Тип купола – холодный чер-

дак с утеплением по деревянным лагам. 

Стоит отметить, что в качестве гидрои-

золяционной мембраны на всех участ-

ках данного объекта применяли поло-

жительно зарекомендовавшую на на-

ших подведомственных объектах марку 

Klober (Германия) – профессиональные 

мембраны премиум-класса. Для допол-

нительной надежности гидроизоляции 

купола на момент его возведения про-

извели укладку двухслойной компози-

ционной монолитной пленки с налив-

ным покрытием Klober Extreme SK и ве-

сом 200 г/м2 поверх стропильных ног. 

Несколько слов и рекомендаций по дан-

ной мембране – применение по сплош-

ному настилу с углом наклона от 17 

градусов. Имеет повышенную устойчи-

вость внутреннней поверхности к воз-

действию антисептиков и антипире-

нов (у других производителей при воз-

действии антисептиков пленки теряют 

способность держать воду на поверх-

ности). Также имеет повышенную из-

носоустойчивость внешней поверхно-

сти пленки к внешним воздействиям, 

что особенно важно для кровельщика-

жестянщика при монтаже фальцевых 

картин на кровле. Противостоит высо-

ким нагрузкам благодаря специаль-

ному водоотталкивающему покрытию 

с высокой паропроницамостью. Таким 

образом, пленка обладает одновремен-

но диффузионными и антиконденсат-

ными свойствами. Имеет противосколь-

зящее покрытие. Отличается высокой 

прочностью на разрыв гвоздем. Име-

ет клеящие полосы. Гарантированно 

выдерживает атмосферную коррозию 

(устойчивость к УФ-лучам) сроком бо-

лее четырех месяцев.

Декоративное обрамление 
подкарнизных свесов

Учитывая общую стилистику зда-

ния от вычурного обрамления свесов 

Изготовление деталей для защиты фасадов здания производилось также на сегментном стан-
ке марки Эдельвейс производства города Россошь (Воронежская губерния), патент № 98702, 
Н. А. Савченко от 2010 года

Переходное разделение в виде примыкания купола к основному пологому участку кровли 
в виде сегментной бантовой складки цельного типа и укладкой по объемной диффузионной 
мембране Klober Sec Metal (380 г/м2)
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было решено категорически отказать-

ся. Это было интуитивно понятно всем 

на подсознательном уровне в процес-

се монтажа фермы. Техническое ре-

шение нужно было принимать и оно 

было утверждено незамедлительно. 

Выполнить свесы в строгом плоском 

варианте в технике внутренней рей-

ки. За основу было решено принять 

размерность полотен шириной 200 мм 

и высотой 150 мм. Указанные разме-

ры также относились и к подкарниз-

ным свесам. Видимая ширина рей-

ки составила 50 мм. Определяющим 

фактором в принятии размерности 

элементов также были учтены длины 

сторон от углов. Проектирование рас-

кладки элементов в AutoCAD полно-

стью совпали с нашими принятыми 

предварительными размерами. При-

ступили к их изготовлению из мед-

ной полосы толщиной 0,6 мм, которая 

была доставлена до объекта в малых 

роликах (ширина 600 мм, длина 20 пм 

и общий вес 64 кг). Марку медного по-

лотна Заказчик выбрал Российского 

производства, а именно Гайского за-

вода (ГЗОЦМ) производство которо-

го расположено в Оренбургской обла-

сти. По периметру карнизного свеса 

закрепили вентиляционную медную 

сетку просечного типа заводского из-

готовления толщиной 0,7 мм. После 

этого приступили к монтажу элемен-

тов на внутренней рейке с применени-

ем скрытых кляммеров из меди и кре-

плением на нержавеющие саморе-

зы 3,2х25 мм. Завершающим этапом 

работ в карнизной части конструк-

ции установили фальш- и карнизные 

планки.

Фальцевые картины

Композиция отстраненности Бу-

тона от других конструкций кровли 

и фасадов подразумевала ее сопря-

жение с ними. В этом и заключалась 

небольшая сложность при проекти-

ровании укладки металла. Примыка-

ющая часть основной кровли здания 

к Бутону имела малый угол наклона 

кровли и подразумевала создание 

снегового мешка в зимнее время го-

да. Поэтому необходимо было вы-

полнить герметичное покрытие и вы-

бор был сделан в пользу фальцевых 

картин. Их раскладка предполагала 

выполнить монтаж картин как в тех-

нике двойного стоячего фальца, так 

и лежачего. При этом основное дви-

жение воды должно было идти по кар-

тинам выполненных в технике банто-

вой складки цельного типа. Соедине-

ние картин между собой выполнили 

конвертом в технике двойного лежа-

чего фальца с небольшим подъемом 

в нижней части. Изготовление бан-

товой складки выполнили на гибоч-

ном станке сегментного типа марки 

Эдельвейс (Россия). Видимую шири-

ну складок приняли значением 150 мм 

с внутренним подгибом металла ши-

риной 30 мм. Примыкающие к бан-

товой складке картины выполнили 

в классическим варианте обычными 

картинами в технике фальца. Примы-

кание картин с вертикальным подъ-

емом на стену (брандмауэр) выпол-

Пологий участок кровли между двумя различными конструкциями (снежный мешок) выпол-
нен картинами в технике двойного стоячего и лежачего фальцев. Слева – картины со стан-
дартными прямыми конвертами (круглогубцы), справа – скругленные безконвертные фальцы 
(гофрователь)

Общий вид цветового решения купола – штучная черепица из красной меди, которая за зимний 
период времени получила оксидированный цвет, хребты из патины и карнизные орнаменты 
из латуни. В декабре 2015 года процесс оксидации красной меди только начался и достиг 
своего апогея в феврале 2016 года с равномерным темным оттенком. Технологический про-
цесс изготовления штучной черепицы был таковым – на синтетической мембране маркером 
была нанесена разметка в виде линий по высоте и ширине каждой черепицы. Затем с ис-
пользованием плотной бумаги снимались шаблоны каждого ряда черепицы. Это повысило 
точность монтажа черепицы и было связано с небольшими погрешностями в плоскостях ска-
тов и примыкающих деревянных накладных хребтов. Изготовление черепицы производилось 
на сегментном станке «Эдельвейс» производства России.
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нили высотой 300 мм. Обеспечение 

вывода воздуха из подкровельного 

пространства выполнили в виде при-

стенного аэратора. Монтаж картин со-

провождался с примением круглого, 

прямого и лоткового конвертов. Не-

сколько картин к участку «Корабль» 

(об этом будет рассказано во второй 

части цикла статей) были выполнены 

радиусного типа с применением гоф-

рователя.

Пороговая часть купола

Первым шагом в оформлении ме-

таллом юбочной части Бутона было на-

несение разметочных линий маркером 

по синтетическому покрытию мембра-

ны. Проектное решение требовало ви-

зуально разбить каждую сторону юбки 

на несколько картин в разной проекции 

и с выполнением различных конвертов. 

Например, угловые картины выполнить 

с полукруглыми конвертами, ось юбки 

выделить реечным фальцем, а проме-

жуточные картины с прямыми конвер-

тами. Таким образом, предполагалось 

выполнить три типа конвертов только 

на пологой части купола.

Перед тем как приступить к мон-

тажным работам по укладке фальце-

вых картин нами были изучены каноны 

цветовых решений стиля ар-нуво. Учи-

тывая наличие в архитектурном сти-

ле водяных растений мы предложили 

Заказчику подчеркнуть грани Бутона 

новым цветом – матовой патиной бо-

лотного цвета. В качестве металла бы-

ла предложена единственная лучшая 

в мире патина не имеющая никаких 

аналогов в мире по качеству изготовле-

ния с применением натурального кам-

ня богеншит – медь AURUBIS (в пере-

воде означающая красная медь) фин-

ского производства. Это единственный 

завод в мире поставляющий металл 

в рулонах шириной 670 мм и имеющий 

защитную пленку для транспортиров-

ки. Другие поставщики подобного по-

крытия меди имеют лишь поставку 

в листах небольших размеров, что оз-

начает кустарное производство и по-

краску в небольшой камере. Посеще-

ние нами завода AURUBIS в городе 

Пори (Финляндия) в 2014 году нагляд-

но показало технологические достиже-

ния производства. Нами были осмотре-

ны площадки по производству красной 

меди как для электрической промыш-

ленности (фольга), так и для кровель-

ной и фасадной отрасли (диапазон тол-

щин металла от 0,6 мм до 1,2 мм).

Например, изготавливаемая шири-

на рулона может составлять 1250 мм 

(!), которая как правило применяет-

ся для изготовления штучных эле-

ментов декора (позволяет уменьшить 

коэффициент отходности металла) 

или для устройства лежачего водосто-

ка на малоуклонных кровлях. Другие 

представители медных заводов по-

добной номенклатуры к сожалению 

не представляют. Патина до объекта 

была доставлена в небольших роли-

ках длиной по 20 пм. Малый вес ро-

ликов позволял их легко перемещать 

по территории объекта. Номенклатура 

AURUBIS представляет на выбор не-

сколько цветов как зеленой, так и го-

лубой патины. Заказчиком был выбран 

по нашему мнению лучший оттенок па-

Богатый и стильный вид навершия в японском стиле с применением красной меди, патины 
и объемной чеканки как признак роскоши и тонкого богатого вкуса Заказчика. Именно таким 
изящным решением и задумывалось нами навершие. Важно было применить разную технику 
исполнения. В качестве покрытия выбрали плоский гонт с небольшой приподнятой высотой 
амплитуды. Для придания большего эффекта визуализации для Заказчика на время стро-
ительства купола применили полутвердую гладкую блестящую медь VBS (Сербия). Зимние 
солнечные лучи показали положительную результативность и блеск навершия еще издали 
при подъезде Заказчика к объекту за что и получили признательность и похвалу над создани-
ем величия и божественности данного строения. Качество проведенных работ соответствовало 
уровню высшей школы кровельного ремесла и стало апофеозом нашей деловой деятельности.

Установка начальных элементов первого ряда согласно разметочных линий по высоте и ши-
рине на скрытых кляммерах с применением саморезов; внутренние углы карнизной планки 
выполнены с применением пайки
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тины под названием Turquoise. Таким 

образом, проектное цветовое решение 

Бутона подразумевало применение па-

тины как на угловых картинах юбки, 

так и в оформлении объемных хреб-

тов и в навершии (от расширения внизу 

и сужения вверху).

 Изготовление картин производилось 

на обычном гибочном станке имеющего 

длину прижимной балки немногим более 

двух метров. Монтаж картин производил-

ся с применением неподвижных клямме-

ров PREFA (Германия) и нержавеющих 

саморезов 3,2х35 мм. Последователь-

ность монтажа картин производилась 

в следующем порядке: в первую оче-

редь устанавливались картины из крас-

ной меди по сторонам от центра вставки 

реечного фальца, затем после прокатки 

рельефа канавок на зиг-машине была 

установлена центральная декоративная 

вставка и только после этого в заверше-

ние работ на юбке купола прозводился 

монтаж угловых картин из зеленой пати-

ны. По окончании их монтажа с них сняли 

защитную пленку.

На карнизных свесах в качестве де-

коративного оформления картин были 

вырезаны полукруглые мысики. Мон-

таж картин производился в технике 

двойного стоячего фальца. При обжи-

ме гребней картин применяли малую 

рамку RAU (Германия). Подъем картин 

на вертикальную часть купола произ-

вели высотой 150 мм, что соответству-

ет техническим нормативам. Также 

в классической технике в верхней части 

картин была произведена отбортовка 

25 мм на 90 градусов для предотвра-

щения попадания снега и дождя внутрь 

конструкции. Финальным завершением 

работ на юбке купола стала установка 

декоративной переходной медной план-

ки с декоративным фактурным обрам-

лением из латуни (пайка).

Боковые угловые части всех пере-

ходных планок были выполнены с при-

менением пайки, чтобы вода также 

не попадала внуть конструкции. Это 

важное требование необходимо было 

для обеспечения герметичности сое-

динений.

Штучная черепица

В качестве первого ряда для после-

дующего монтажа штучной черепицы 

Фигурная объемная чеканка (выколотка) с чернением и лаком как граница из тонкой пере-
ходящей нити визуально разделяющая две конструкции – купол и навершие. Изготовление – 
художественная студия Елены Ивановой

Общий вид установленной лебединой лапки в виде фальцевой картины в технике двойного 
стоячего фальца с применением полукруглых конвертов и подрезкой полукруглых мысиков 
на карнизных свесах

Завершающий этап работы по декорированию навершия купола гонтами с малой амплитуды подъ-
ема по вогнутой поверхности с применением специальной развертки – трапециидальная форма
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всегда предполагается изготовление 

и монтаж начального ряда. Размер пер-

вого ряда начальных элементов имел 

размер 185 мм в ширину и 165 мм в вы-

соту. Стоит упоминуть, что перед нача-

лом изготовления черепицы на куполе 

черным маркером была выполнена се-

точная схема укладки черепицы, чтобы 

убедиться в правильности размерно-

сти черепицы. Укладка черепицы на ку-

польных конструкциях всегда предпо-

лагает наличие большого опыта масте-

ра-жестянщика. По результатам сеточ-

ного макета было определено 12 рядов 

по пять черепиц в ряду. Очень важно, 

чтобы во всех рядах была полноценная 

размерность черепицы. Поэтому по ме-

ре приближения к вершине граненного 

купола ширина черепицы каждого ря-

да пропорционально уменьшалась. На-

пример, высота первой черепицы со-

ставила 330 мм и имела ширину 185 мм 

с высотой амплитуды 50 мм. Крепление 

начального ряда производили с приме-

нением кляммеров по двум сторонам 

черепицы для ее жесткой фиксации. 

Крепление последующих рядов штуч-

ной черепицы производили саморе-

зом из нержавеющей стали в верхней 

части лепестка. По мере приближения 

к вершине купола высота амплитуда 

каждой черепицы уменьшалась прямо 

пропорционально. Последние два ряда 

в верхней пологой части купола чере-

пица имела плоский тип из-за ее малой 

размерности.

Объемные хребты

Покрытие объемных хребтов вы-

полненных ранее из деревянных эле-

ментов покрыли благородной патиной 

Aurubis в цвете Turquoise прозводства 

Финляндии. Размерность изготовле-

ния накладных элементов произвели 

также исходя из длины и ширины хреб-

тов. Первоначально планировалось 

выполнить хребты вентилируемыми, 

но учитывая наличие холодного чер-

дака и малую длину хребтов от этой 

прекрасной идеи отказались из-за от-

сутствия необходимости. Крепление 

элементов производили двумя клям-

мерами из аналогичного металла тол-

щиной 0,7 мм с применением нержа-

веющих саморезов. Несколько иным 

по конструкции стал последний эле-

Парящий вид сверху над куполом и фонарем с обзором на многогранную поверхность и раз-
делительными хребтами из благородной патины. В качестве 90% покрытия купола применили 
красную медь производства Гайского завода (Россия) толщиной 0,6 мм. Ролики на объект по-
ставлялись в малых бухтах шириной 600 мм, длиной 20 пм и весом 65 кг. Всего общий объем 
поставки меди во время проведения работ в 2015–2016 гг. составил 1202 м2 (6418 кг).

Полукруглые удлиненные мысики фальцевых картин выполнены в тонком изящном вкусе 
и нраве мастера-исполнителя; для придания декоративной составляющей картины выполнены 
в технике Г-образного стоячего фальца

Подгибка карниза по геометрической фигуре в форме эллипса выполнялась с применением 
гофрователя и специальными фальцевыми зажимами
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мент хребта. Для предотвращения по-

падания снега и дождя под карнизную 

часть выступа верхнего навершия ку-

пола к элементу с применением низко-

температурной пайки были прикрепле-

ны два боковых расширенных элемен-

та. Завершающим этапом кровельных 

работ на основных частях купола стал 

монтаж верхних накладных элементов 

в виде полукруга напоминающий сим-

вол в Древнем Египте бога солнца Ра. 

Это и стало венчающим завершением.

Японское навершие

Обрамление небольших декоратив-

ных карнизных свесов навершия вы-

полнили из полосы высотой 60 мм вы-

полненной в технике объемной чеканки 

(выколотка) с последующим чернением 

и покрытием глянцевым лаком. Форма 

изделия для выколотки немногим напо-

минает щит легионера. Для изготовле-

ния полосы специально задолго до те-

кущих монтажных работ была изго-

товлена форма из легированной стали 

по которой позже вручную изготавли-

вались элементы.

Заполнение пяти усеченных граней 

навершия было предложено Заказчи-

ку и позднее утверждено выполнить 

отдельными элементами в формате 

плоского гонта с высотой амплитуды 

торцевых видимых частей значением 

10 мм. Творческое, талантливое и тех-

ническое исполнение с нашей стороны 

каждый раз при беглом взгляде вызы-

вали у Заказчика дикий восторг и не-

истовое наслаждение. Боковые грани 

гонтов выполнили с подъемом 10 мм 

и отбортовкой на 90 градусов, но с уче-

том радиусно-вогнутой поверхности 

ширину более 15 мм выполнить было 

трудно. Поэтому обрамление боковых 

сопряженных между собой граней гон-

тов выполнили в виде рельсовой встав-

ки из благородной патины как продол-

жение линии объемных хребтов болот-

ного цвета.

Далее установили верхнее осно-

вание навершия в виде многослойной 

фанеры толщиной 20 мм предвари-

тельно обработав ее специальной кра-

ской по дереву. После того как краска 

высохла плиту обмотали синтетиче-

ской мембраной Klober Extreme плот-

ностью 200 г/м2. Затем наступила оче-

Укладка синтетической трехслойной мембраны Klober Extreme SK играет важную роль в каче-
стве разделительного слоя между деревом и металлом – перед укладкой фальцевых картин 
на пологом навершии

Архитектурный ансамбль – башня Страж и декоративный фонарь изготовленный по личному 
эскизу Заказчика нашли отличное сочетание с кровельным покрытием

Богатая многогранная насыщенность покрытия купола украшена различными декоративными 
элементами из благородных типов металлов – красная матовая русская медь, финская патина 
Туркос и фактурная латунь
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редь монтажа москитной медной сетки 

просечного типа под плитой навершия. 

Это стало необходимостью для функ-

ционального решения по выходу воз-

духа из подкровельного пространства 

поступающего из карнизной части ку-

пола. Верхняя венчающая декоратив-

ная полоса навершия имела высоту 

немногим более нижней и составила 

100 мм. Техника изготовления иден-

тична – объемная чеканка (выколотка). 

Стоит упоминуть, что перед установкой 

декоративной полосы всегда необходи-

мо монтировать фальш-планки, кото-

рые придадут общему узлу жесткость 

соединения от ветровых нагрузок.

Последним шагом стало покрытие 

верхнего основания купола – фальце-

выми картинами в декоративной тех-

нике исполнения Г-образного стоячего 

фальца с выполнением на карнизных 

свесах полукруглых мысиков. Для гер-

метизации соединений между картина-

ми места мысиков выполнили с приме-

нением низкотемпературной пайки га-

зовым паяльником Perkeo (Германия). 

Для пайки меди использовался припой 

марки Sn97Cu3 (97% свинца и 3% ме-

ди). Например, для пайки титан-цин-

ка рекомендуется применять припой 

марки Sn40Pb60 (40% свинца и 60% 

олова). Подгибка карнизного свеса 

на передней части плоского основа-

ния навершия имела эллепсный кон-

тур. Для этого использовались два 

типа ручных клещей гофрователей – 

прямые и 90 градусов марки Freund 

(Германия). Для фиксации положения 

металла применялись хромированные 

зажимы марки IRWIN (США).

Предварительно в плоском основа-

нии навершия в ее эллепсной части вы-

полнили вывод электрического кабеля 

для декоративного фонаря выполнен-

ного ранее подрядной организацией 

по личному эскизу Заказчика. Место 

вывода кабеля через плоское основа-

ние выполнили в виде гильзы высотой 

50 мм с применением низкотемпера-

турной пайки.

Плоское основание необходимо 

было выполнить под установку слож-

ной геометрической и одновременно 

мифической скульптуры в виде лапы 

дракона Виверны семейства змеиных. 

Фигура выполнена была из эпоксидно-

го компаунда (холодное литье) силами 

Вид с балкона на купол размещенный на многогранном эркере здания с установленной лапой 
Виверны и декоративным фонарем созданных по личным эскизам Заказчика

Зимний монтаж 2015 года декоративного функционального фонаря на пологий участок 
купола – первоначальная идея до момента установки лапы Виверны весной 2016 года

Художественная игра с мифическим сюжетом в комплексе с кровельными покрытиями и кон-
струкциями как необходимая идеологическая составляющая архитектурного стиля ар-нуво – 
от идеи к реализации
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подрядной организации. После изго-

товления формы скульптор придал из-

делию фактурность. Примерка и до-

водка лапы выполнялась в несколько 

приемов и общая работа над ней дли-

лась несколько месяцев. После ут-

верждения Заказчиком готового из-

делия приступили к ее декоративному 

покрытию. Первоначально планирова-

лось несколько типов покрытий – вы-

колотка и сборка мелких изделий в ви-

де чешуи дракона размером 50х50 мм 

с низкотемпературной пайкой каждого 

элемента и последующим шлифова-

нием и обжигом. В итоге по личному 

желанию Заказчика поверхность ла-

пы была покрыта фасадными оваль-

ными элементами из стекла в цветах 

бензин и морской коралловый камень. 

Крепление лапы к плоскому основа-

нию фальцевых картин производилось 

с применением жидкой смолы. Перед 

установкой лапы в ее основании была 

выполнена штроба под каждый гре-

бень фальца и просверлено отверстие 

под вывод электрического кабеля. За-

вершением работ на верхнем навер-

шии стала установка декоративного 

фонаря. Крепление фонаря произ-

водили нержавеющими саморезами 

5х50 мм в верхнюю часть лапы Вивер-

ны, которая была специально покрыта 

смолой толщиной 20 мм.

Художественная пайка

К разделу художественной пайки 

мы относим работу над арочным при-

мыканием купола к волнисто-изогну-

тым бетонным линиям брандмауэра. 

Предварительно была выполнена дере-

вянная подготовка в виде арочной по-

верхности. Учитывая малую площадь 

поверхности примыкание было реше-

но выполнить без каких-либо конвер-

тов в технике фальца. Для лучшего об-

текания и беспрепятственного обеспе-

чения движения воды во время дождя 

и таянии снежной массы было решено 

выполнить низкотемпературную пайку 

соединений с применением газового 

паяльника Perkeo (Германия). Техни-

ка выполнения пайки достаточно про-

ста и не требует специальных навыков 

кровельщика-жестянщика. Для пайки 

необходимо иметь простой набор ин-

струментов – паяльник, припой, кисло-

Навершие купола выполнили из эпоксидного компаунда (холодное литье) с обрамлением 
из стеклянных элементов бензинового цвета и морского голубого камня. Форма навершия 
выполнена скульптором (студия Павла Оринянского) в технике ручной работы с продолжением 
мифической темы в форме лапы дракона Виверны.

Общий вид рукоятки газового паяльника PERKEO (Германия) изготовленной из керамики и латуни

Регулируемая воздухозаборная часть паяльника PERKEO играет важнейшую роль при работе 
на кровле при учете порывов ветровых потоков
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Насадка для паяльника в виде топорика весом 350 грамм на фоне вытянутого газового сопла 
обеспечивающего бесперебойный поток газа при сильных порывах ветра

Стержни припоя двух типов – для меди (97% свинца и 3% меди) и титан-цинка (40% свинца 
и 60% олова)

Медная насадка PERKEO весом 350 грамм игольчатого типа для низкотемпературной пайки 
в труднодоступных и угловых местах на кровле

та, вода, кисточка и тряпка. В качестве 

кислоты мы применяли ее двух типов – 

немецкую марки Perkeo и русскую па-

яльную (флюс паяльный). Ширина пе-

рехлеста меди с применением припоя 

Sn97Cu3 должна составлять не более 

15 мм. Вначале место перехлеста не-

обходимо было облудить. После того 

как данная процедура была выполне-

на – приступили к основной пайке со-

единений. После окончания пайки каж-

дого шва необходимо было пролить во-

дой и растереть тряпкой, чтобы убрать 

остаточные следы кислоты после пай-

ки. Последним шагом в работе пайки 

является механическая чистка швов 

с применением УШМ и механических 

щеток разной конфигурации (круглые, 

торцевые и т. п).

Аэратор пристенного типа

Выполнение аэратора пристенного 

типа также необходимо было для вен-

тиляции подкровельного пространства 

в местах соединения купола с основ-

ным кровельным покрытием кровли. 

Для обеспечения должной тяги возду-

ха предварительно была выполнена 

каскадная укладка коротких контрбру-

сков высотой 50 мм. Места узлов вы-

полнили с применением полукруглых 

и лотковых конвертов. В качестве мо-

скитной сетки применили медную про-

сечного типа. Величина воздушного за-

зора составила 50 мм.

Инструмент и станки

В работе над куполом применял-

ся специальный гибочный станок сег-

ментного типа марки Эдельвейс про-

зводства России, который мы приме-

няем на своих подведомственных объ-

ектах с 2012 года. В качестве ручного 

инструмента использовались марки 

STUBAI (Австрия), EDMA (Франция), 

MASC (Германия), WUKO (Австрия), 

IRWIN (США) и FREUND (Германия). 

Стоит упоминуть про вытяжные мед-

ные заклепки марки BRALO с брон-

зовыми ножками. На рынке можно 

встретить заклепки с оцинкованны-

ми, алюминиевыми и нержавеющими 

ножками, которые мы не рекоменду-

ем применять в виде их недолговеч-

ности.
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ПРИМЕР МОНТАЖА ВЕНТИЛИРУЕМОГО КОНЬКА В ТЕХНИКЕ ДВОЙНОГО ФАЛЬЦА

(а) Общий вид конькового аэратора установленного на арочной кровле (д) Вид снизу – декоративная планка, медная москитная сетка 
и фальш-планка

(б) Монтаж декоративных подконьковых планок ступенчатого типа (е) Общий вид установленных планок на фоне фальцевых картин

(в) Вид сверху – подконьковые декоративные планки и примыкание 
к стене

(ж) Облицовочные панели – декоративные элементы на внутренней 
рейке

(г) Показательно перевернутая нижняя часть крышки аэратора 
с сеткой

(з) Общий вид конькового аэратора на фальцевой кровле арочного 
типа
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ВВОД НОВОЙ ЛИНИИ НА ЗАВОДЕ «СЕН-ГОБЕН» 

В июле 2016 года на заводе компа-

нии «Сен-Гобен» по производству 

сухих строительных смесей под брен-

дом WEBER в подмосковном Егорьев-

ске начала работу новая технологи-

ческая линия по производству строи-

тельных паст (готовых к применению 

декоративных фасадных штукатурок, 

фасадных красок и грунтовок).

Ввод новой линии позволит нала-

дить в России производство строи-

тельных паст, которые ранее поставля-

лись из Австрии и Сербии, и увеличить 

долю продукции WEBER, производи-

мой в России, до 92%. Финансирова-

ние проекта полностью осуществля-

лось на собственные средства компа-

нии «Сен-Гобен», итоговая стоимость 

проекта составила 105 млн. руб.

Новая технологическая линия 

на заводе в Егорьевске предна-

значена для производства готовых 

к применению декоративных фасад-

ных штукатурок, фасадных красок 

и грунтовок на основе природных 

минеральных продуктов и полимер-

ных дисперсий. Составы компози-

ций всей производимой на новой ли-

нии продукции были адаптированы 

под российскую сырьевую базу спе-

циалистами первого в России R&D-

центра компании «Сен-Гобен», также 

расположенного в Егорьевске.

Плановая производительность 

технологической линии – около 34 

тонн грунтовок, красок, штукатурок 

в день, или 6833 тонн в год (из расче-

та 250 рабочих дней в год). В настоя-

щее время линию обслуживают спе-

циалисты из Егорьевска и прилегаю-

щих районов. В перспективе объем 

производства может быть увеличен 

до 10 000 тонн в год.

Основные работы по проекти-

рованию и строительству техноло-

гической линии выполнены россий-

скими подрядчиками и поставщика-

ми. Для установки было проведено 

техническое переоснащение склада 

площадью 324 кв. м, включая утепле-

ние стен и кровли, установку силосов 

для хранения наполнителей, уста-

новку емкостей для хранения воды 

и связующих компонентов стеллажей 

для дозирования добавок, установку 

современного оборудования, монтаж 

подземного аварийного резервуара 

для сбора проливов.

Забота об экологии, здоровье 

и безопасности является частью кор-

поративной программы социальной 

ответственности компании «Сен-

Гобен». Проект технологической ли-

нии на заводе в Егорьевске получил 

все надлежащие согласования, в том 

числе прошел оценку с точки зрения 

влияния на окружающую среду. Бы-

ло подтверждено, что производство 

не относится к категории вредных: 

выбросов в атмосферу или сброса 

в ливневую или хозяйственно-быто-

вую канализацию не предусмотрено.

Технологическая линия начина-

ет свою работу с выпуска фасадной 

грунтовки weber. prim uni, универ-

сальной грунтовки weber. prim multi, 

грунтовки-концентрата weber. vetonit 

MD16, декоративной акриловой шту-

Завод WEBER в г. Егорьевске

WEBER (до 2016 года WEBER-VETONIT) – ведущий производитель су-

хих строительных смесей для ремонта и нового строительства, занимает 

лидирующие позиции в Европе по объему продаж. WEBER имеет более 

чем 100-летнюю историю на рынке и является мировым лидером по разра-

ботке и производству комплексных инновационных решений для строитель-

ства и реконструкции. WEBER выпускает свою продукцию на 180 заводах 

и ведет операционную деятельность в 52 странах мира.

Завод WEBER (компания «Сен-Гобен») в городе Егорьевске (Московская 

область) был открыт 4 февраля 2015 года. Это третье в России предприя-

тие компании «Сен-Гобен» по выпуску сухих строительных смесей на це-

ментной основе, клеев, наливных полов, фасадных штукатурок. Открытие 

нового завода усилило позиции WEBER в этих сегментах рынка. Инвести-

ции в строительство составили более 500 млн. руб. Проектная мощность 

предприятия составляет 120 000 тонн сухих строительных смесей в год.

На заводе работает 40 человек – преимущественно жители Егорьевска 

и прилегающих районов. Налоговые поступления от предприятия в мест-

ный бюджет составляют около 15 млн. руб. в год.
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катурки weber. pas acrylat. Теперь эти 

востребованные материалы станут 

доступнее для российских потреби-

телей.

18 июля 2016 г. предприятие 

WEBER в г. Егорьевске посетила 

группа журналистов, представляю-

щая ведущие российские издания 

по строительной тематике. Гости оз-

накомились с новой технологической 

линией по производству строитель-

ных паст, посетили новый R&D-центр 

компании «Сен-Гобен», где состоя-

лась пресс-конференция с участи-

ем руководителя «Сен-Гобен» в Рос-

сии г-на Эрвана Дюпюи и ведущих 

специалистов R&D-центра и завода 

WEBER.

Центр исследований и развития 

WEBER компании «Сен-Гобен» 

(R&D-центр), расположенный в под-

московном Егорьевске, объединя-

ет четыре лаборатории: растворных 

и бетонных смесей, физико-механи-

ческих испытаний, лакокрасочных 

материалов (пастообразные и жид-

кие продукты) и полигон, где прохо-

дят испытания смесей в реальных ус-

ловиях. В перспективе планируется 

создание пятой лаборатории, выпол-

няющей микроструктурные исследо-

вания.

Исследования ведутся в обла-

сти развития химической техноло-

гии строительных материалов, раз-

работки сухих строительных смесей 

с учетом специфики разных регио-

нов России, также тестируются свя-

зующие российских производителей, 

так как ранее эти компоненты ввози-

ЦЕНТР ИССЛЕДОВАНИЙ И РАЗВИТИЯ WEBER 
КОМПАНИИ «CЕН-ГОБЕН»

лись из-за рубежа. Целью является 

на максимальное использование рос-

сийской сырьевой базы.

R&D-центр размещается в от-

дельно стоящем новом здании об-

щей площадью 1430,7 кв. м. Адми-

нистративно-исследовательский кор-

пус с лабораторией предназначен 

для исследования и контроля техни-

ческих свойств и эксплуатационных 

характеристик готовой строительной 

продукции, выпускаемой заводом. 

Здание спроектировано и построено 

ООО НПФ «Металлимпресс» и ООО 

ПКФ «Гражданпроект» с использова-

нием новейших технологий мульти-

комфортного дома «Сен-Гобен» и яв-

ляется уникальным по энергоэффек-

тивности, водоэффективности, эко-

логической безопасности.

Высокие показатели энергоэф-

фективности здания обеспечивают-

ся за счет массивной теплоизоли-

рующей оболочки и использования 

энергоэффективных инженерных 

систем. Сочетание этих двух факто-

ров дает возможность снизить потре-

бление энергии на обогрев здания 

до 27 кВт·ч / м2.

Водоэффективность здания обе-

спечивается использованием спе-

циальной сантехники со сниженным 

расходом воды. Расход воды в R&D-

центре уменьшен на 50% по сравне-

нию с обычными зданиями. Помимо 

этого, реализован сбор дождевой 

воды с кровли и территории для по-

лива газонов и возврата ее в систе-

му водоподготовки соседнего завода 

ISOVER.

Комфортные условия в здании 

достигаются за счет увеличенно-

го на 20% по сравнению с россий-

скими нормативами воздухообмена, 

использования экологичных отде-

лочных материалов с низким содер-

жанием летучих органических сое-

динений, применения в офисных по-

мещениях акустических потолочных 

панелей, создающих звуковой ком-

форт.

В феврале 2016 года Центр ис-

следований и развития WEBER был 

награжден золотым сертификатом 

LEED («Лидерство в энергетическом 

и экологическом проектировании»), 

что подтверждает соответствие зда-

ния высоким международным стан-

дартам по ряду качественных харак-

теристик: низкое энергопотребление 

и снижение эмиссии углекислого га-

за; меньшее водопотребление; улуч-

шенный комфорт и качество окружа-

ющей среды; лучший корпоративный 

имидж.
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ФИНСКИЕ КОМПАНИИ ОБЪЕДИНЯЮТ 
УСИЛИЯ 

Компания Ruukki, позициониру-

ющаяся как «ведущий постав-

щик решений из металла для стро-

ительства», и компания Paroc, про-

изводитель каменной ваты, объя-

вили о начале производства новой 

продукции премиум-класса – сэнд-

вич панелей под торговой маркой 

Rannila. Ранее продукты данной 

ценовой категории импортирова-

лись компанией Ruukki из Европы. 

Теперь, в сотрудничестве с компа-

нией Paroc, разработавшей для но-

винки жесткую теплоизоляционную 

плиту, Ruukki расширила ассор-

тимент продукции из стали SSAB 

(Швеция) и выводит на рынок но-

вый высококлассный продукт, про-

изведенный в России. Об этом рас-

сказали представители компаний 

на пресс-брифинге, организован-

ном при поддержке Посольства 

Финляндии в России.

Как было заявлено в докладах, 

сэндвич-панели TM Rannila облада-

ют на 14–17% более низким весом, 

чем аналогичные сэндвич-панели 

других производителей, на 5–9% 

более высокой теплоизолирую-

щей способностью, отличными по-

казателями пожарной безопасно-

сти, шумоизоляцией и высокими 

прочностными характеристиками 

на протяжении всего жизненного 

цикла. В их производстве исполь-

зуются материалы только европей-

ских компаний. Толщина панелей 

составит от 50 до 250 мм. Высокие 

водоотталкивающие свойства ка-

менной ваты Paroc и плотные стыки 

панелей позволяют отнести панели 

TM Rannila к классу «А» по водоне-

проницаемости.

«Ruukki всегда была приверже-

на стратегии локализации бизне-

са в России, подтверждением чего 

являются наши постоянные инве-

стиции в производство в Калуж-

ской области и расширение ассор-

тимента, произведённого в России. 

Сегодня, в период экономических 

трансформаций, мы считаем выход 

в премиальных сегмент, как никог-

да, актуален. Вопрос импортозаме-

щения в данном случае однозначно 

благоприятно отразится на наших 

заказчиках, которые теперь могут 

приобрести наш продукт премиаль-

ного качества по более доступной 

цене», – отметил Роман Сенаторов, 

директор по продажам компонен-

тов Ruukki.

Важной особенностью ново-

го продукта стало использование 

теплоизоляционных материалов, 

производимых финской компани-

ей Paroc на своем российском за-

воде, расположенном в Тверской 

области. Paroc производит ми-

неральную вату по собственно-

му стандарту, обеспечивающему 

наивысший уровень качественных 

и эксплуатационных характери-

стик продукции. Именно поэтому 

Paroc стала эксклюзивным постав-

щиком каменной ваты для про-

изводства сэндвич панелей TM 

Rannila для Ruukki в России.

«Paroc уже на протяжении бо-

лее 75 лет разрабатывает и произ-

водит продукты и решения на ос-
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нове каменной ваты, признанные 

специалистами во всем мире. Наши 

ноу-хау и технологии высоко ценят-

ся в промышленной индустрии. Мы 

рады нашему локальному альянсу 

с Ruukki, которая уже давно заре-

комендовала себя на международ-

ном и российском рынке как мно-

гоотраслевая компания-новатор. 

Наши компании обладают сильной 

экспертизой в области строитель-

ства, что гарантирует продукт вы-

сочайшего качества, произведен-

ный в России для российских за-

казчиков», – подчеркнула Таисия 

Селедкова, директор по маркетингу 

и коммуникациям Paroc.

Панели ТМ Rannila – трехслой-

ные сэндвич панели с внешними ме-

таллическими облицовками и ми-

нераловатным утеплителем – будут 

выпускаться в трех комплектациях:

• Standard – становые и кро-

вельные панели стандартной ком-

плектации;

• Energy – комплексное ре-

шение с дополнительной комплек-

тацией замков и стыков уплот-

нительным материалом для сни-

жения воздухонепроницаемости 

ограждающей конструкции в це-

лом. Повышение энергоэффек-

тивности здания снижает затраты 

на эксплуатацию;

• Agriculture – металлические 

облицовки со специальным поли-

мерным покрытием для объектов 

сельскохозяйственного назначения 

с отличной антикоррозийной стой-

костью.

Особо стоит отметить экологич-

ность используемых материалов. 

Уникальное полимерное покрытие 

панелей из тонколистовой стали 

GreenCoat основано на передовых 

биотехнологиях, обладающих вы-

сокой стойкости к коррозии, УФ-

излучению и царапинам. Каменная 

вата Paroc состоит из биологически 

нерастворимого волокна, не оказы-

вающего вредных канцерогенных 

воздействий на человека и окружа-

ющую среду.

В середине 90-х гг. торговая 

марка Rannila уже была извест-

на в России, когда под этим брен-

дом компанией «Rautaruukki Oy» 

в страны СНГ импортировались 

металлочерепица, профлисты, во-

досточные системы и сэндвич-па-

нели с минераловатным утеплите-

лем. В 2004 г. бренд был упразднен 

в пользу бренда Ruukki, а теперь 

благодаря своему легендарному 

прошлому получает новую жизнь 

в России.
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СВОЙ БИЗНЕС: 
СЕГОДНЯ И 25 ЛЕТ НАЗАД

В деле основания собственного 

бизнеса наши современники про-

являют большую активность и на-

дежду на успех, чем жители позднего 

СССР.

Всероссийский центр изучения 

общественного мнения (ВЦИОМ) 

представляет данные опроса о том, 

как изменилось отношение к пред-

принимательству за последние 

25 лет.

Сегодня, в сравнении со вре-

менами позднего СССР, россияне 

уже более определенно отвеча-

ют на вопрос о том, хотели бы они 

открыть свое дело: не желают ста-

новиться бизнесменами 60% (с 49% 

в 1991 г.), напротив, выражают та-

кое стремление 34% (25 лет назад – 

29%), в молодежной среде готовы 

к этому 60%, среди людей пенсион-

ного возраста – 6%. Доля затруднив-

шихся с ответом заметно сократи-

лась (с 20% до 3%).

При этом среди потенциаль-

ных бизнесменов (желающих от-

крыть свое дело) уже предприни-

мают для этого какие-то действия 

только 17% (что, однако, больше, 

чем в 1991 г. – 8%), еще 33% обе-

щают начать работу над этим в бли-

жайшее время. Наиболее интересны-

ми сферами им кажутся розничная 

торговля (24%, ранее – 14%), обще-

ственное питание, транспорт и бы-

товое обслуживание (17%). Каждый 

второй из заявивших о своем наме-

рении заняться предприниматель-

ством (47%) откладывает фазу ак-

тивных действий на неопределённый 

срок.

За 25 лет вдвое вырос уровень 

оптимизма относительно успеха 

бизнес-карьеры – 71% потенциаль-

ных предпринимателей (планирую-

щих начать свое дело и уже предпри-

нимающих для этого какие-то дей-

ствия) надеется, что задуманное им 

удастся (ранее так говорили только 

35%).

Вы хотели или не хотели бы открыть свое дело, стать владельцем завода, мастерской, кафе, 
магазина или другого предприятия? (закрытый вопрос, один ответ, %) 

1991 г.* 2016 г.

Не хотел бы 49 60

Хотел бы 29 34

У меня уже есть свое предприятие 2 3

Затрудняюсь ответить 20 3

*В 1991 г. массовый опрос проходил по репрезентативной всесоюзной выборке го-

родского и сельского населения от 16 лет, объем выборки – 3453 респондента

Вы предпринимаете или не предпринимаете какие-то практические шаги, чтобы открыть 
свое дело, создать собственное предприятие? (закрытый вопрос, один ответ, % от тех, 

кто хотел бы открыть свое дело)

1991 г.* 2016 г.

Пока не предпринимаю, в ближайшее время создавать свое пред-
приятие не собираюсь 56 47

Пока не предпринимаю, но собираюсь заняться созданием своего 
бизнеса в ближайшее время 36 33

Да, предпринимаю (пытаюсь зарегистрировать свое предприятие, 
получить кредит, ищу помещение, сырье, оборудование и т. п.) 8 17

Затрудняюсь ответить** 0 3

** В 1991 г. данный вариант ответа не предлагался

В какой сфере Вы бы хотели открыть свое предприятие? (закрытый вопрос, один ответ, % 
от тех, кто хотел бы открыть свое дело и предпринимает или собирается предпринять 

в ближайшее время какие-то шаги)

1991 г.* 2016 г.

В розничной торговле посреднической деятельности 14 24

В общественном питании, на транспорте, в бытовом обслужива-
нии 18 17

В строительстве 8 10

В производстве техники, оборудования, различного рода изделий 8 8

В пищевой промышленности, производстве товаров народного 
потребления 14 8

В медицине, культуре, образовании, организации досуга населе-
ния 14 5

В области науки, информатики, проектно-конструкторской дея-
тельности 4 4

В биржевом, банковском, страховом деле 3 2

В иной области 4 16

Затрудняюсь ответить 13 6
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Респонденты, не желающие 

открыть свое дело, и те, кто пока 

для этого ничего не делает, объяс-

няют это неимением необходимых 

материальных средств (37%), пло-

хим здоровьем и старостью (30%), 

отсутствием интереса к бизнесу 

(20%) и др.

Среди всех опрошенных наи-

более распространено мнение, 

что для удачи в бизнесе прежде 

всего нужны деньги (34%). 27% от-

мечают значимость личных качеств, 

23% – связей и знакомств. При этом 

уже действующие бизнесмены гово-

рят, что предпринимателю для успе-

ха нужны в первую очередь не деньги 

(12%), а личные качества (45%) и по-

лезные знакомства (27%).

Данные комментирует дирек-

тор специальных программ ВЦИ-

ОМ Елена Михайлова: «За последние 

четверть века сформировались более 

четкие представления о предпринима-

тельской деятельности: если в 1991 го-

ду, на этапе становления институтов 

рыночной экономики, общественное 

мнение базировалось на абстрактных 

представлениях о бизнес-процессах, 

то сегодня готовность к открытию соб-

ственного дела является одним из по-

казателей качества сформированной 

бизнес-среды. Так, за прошедшие де-

сятилетия значимо увеличилась до-

ля потенциальных предпринимателей, 

убежденных в успешной реализации 

планов по открытию бизнеса, что сви-

детельствует об эффективности соз-

данной обширной инфраструктуры 

поддержки предпринимательства. Мо-

лодежь как социальная группа, харак-

теризующаяся высокой активностью 

и склонностью к риску, выражает вы-

сокую готовность к участию в предпри-

нимательской деятельности. Однако 

препятствием для использования это-

го потенциала может выступать зани-

женная оценка значимости личных ка-

честв, инициативности в успешном по-

строении бизнес-карьере. Стереотип 

восприятия начинающего бизнесмена 

как имеющего существенный старто-

вый капитал является устойчивым».

Инициативный всероссийский 

опрос ВЦИОМ проведен 14–15 мая 

2016 г. в 130 населенных пунктах 

в 46 областях, краях и республи-

Как Вы думаете, Вам удастся или не удастся открыть свое дело, создать собственное пред-
приятие? (закрытый вопрос, один ответ, % от тех, кто хотел бы открыть свое дело 
и предпринимает или собирается предпринять в ближайшее время какие-то шаги)

1991 г.* 2016 г.

Думаю, удастся 35 71

Думаю, не удастся 30 17

Затрудняюсь ответить 35 12

Если Вы не можете или не хотите создать собственное предприятие, то по каким причинам? 
** (закрытый вопрос, до 3-х ответов, % от тех, кто не хотел бы открыть свое дело 

или хотел бы, но пока ничего не предпринимает)

1991 г.* 2016 г.

У меня нет для этого денег и я не знаю, где их взять 36 37

Не тот возраст, нет здоровья 28 30

Меня это не интересует 23 20

Слишком много трудностей с созданием такого предприятия (по-
лучением земли, регистрацией, поиском помещений, техники, сыр 16 18

У меня нет соответствующих способностей, знаний 21 14

У меня нет уверенности, что государство однажды вновь не за-
кроет частные предприятия 12 8

Боюсь, что самому придется нарушать закон, давать взятки, спе-
кулировать 7 5

Опасаюсь рэкета, не хочу привлекать к себе внимание преступ-
ников 4 3

Я в принципе против существования частных предприятий 6 2

Боюсь осуждения окружающих и близких мне людей 1 1

По другим причинам 1 7

Затрудняюсь ответить 9 3

** в 1991 г. вопрос задавался только тем, кто не хотел открыть свое дело

Что, по-Вашему, важнее всего в нынешних условиях, чтобы стать преуспевающим 
предпринимателем? (закрытый вопрос, один ответ, %)

1991 г.* 2016 г.

Деньги 32 34

Личные качества, такие как настойчивость, предприимчивость 29 27

Связи, знакомства 21 23

Готовность идти на риск, не останавливаясь перед нарушениями 7 8

Затрудняюсь ответить 11 8

ках и 9 ФО России. Объем выборки 

1600 человек. Выборка репрезенти-

рует население РФ в возрасте 18 лет 

и старше по полу, возрасту, образо-

ванию, типу населенного пункта. Вы-

борка многоступенчатая стратифи-

цированная, с пошаговым отбором 

домохозяйств, с применением квот 

на последнем этапе отбора. Для дан-

ной выборки максимальный размер 

ошибки (с учетом эффекта дизай-

на) с вероятностью 95% не превы-

шает 3,5%. Метод опроса – личные 

формализованные интервью по ме-

сту жительства респондента. Помимо 

ошибки выборки смещение в данные 

опросов могут вносить формулиров-

ки вопросов и различные обстоятель-

ства, возникающие в ходе полевых 

работ.
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