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23 июня 2009 года, в Ростове Великом 

(Ярославская область) состоялось 

официальное открытие завода мансард-

ных окон VELUX. Общий объем инвести-

ций в проект — около 40 миллионов евро.

Предприятие начало производство са-

мых популярных мансардных окон на рос-

сийском рынке — VELUX GZL («эконом») 

и VELUX GGL («классика»). GZL имеет 

вентиляционное устройство и стеклопакет 

с закаленным внешним стеклом, GGL — 

полноценный клапан-форточку и много-

функциональный стеклопакет с легкоочи-

щающимся покрытием внешнего стекла и 

внутренним стеклом триплекс (не осыпа-

ется при повреждении).

Завод VELUX в Ростове имеет две 

производственные линии: деревообработ-

ка и сборка. Линия по деревообработке 

выпускает деревянные компоненты ман-

сардного окна из обрезной доски, пред-

варительно высушенной до необходимой 

влажности. На линии сборки собирают-

ся готовые мансардные окна из произве-

денных деревянных деталей и импортных 

компонентов. 

Новейшее оборудование и стандарты 

качества предприятия идентичны применя-

емым на европейских заводах Velux. Произ-

водство будет сертифицировано в соответс-

твии с международными стандартами ка-

чества (ISO 9001, OHSAS 18001, ISO 14001), 

VELUX ОТКРЫЛ ЗАВОД В РОССИИ

а продукция в соответствии с российским 

ГОСТом. По некоторым параметрам, напри-

мер, герметичности, VELUX устанавливает 

внутренние, более жесткие стандарты. 

«Мы видим большой потенциал для 

продукции VELUX во всех сегментах стро-

ительства в России, но особенно в сег-

менте частных домов. Вот уже около 20 

лет продукция VELUX с успехом использу-

ется на всей территории России — от Ар-

хангельска до Сочи, от Калининграда до 

Якутска и Владивостока. Наш опыт пока-

зывает, что российские покупатели пред-

почитают качество, надежность и ком-

форт. Чтобы это обеспечить, мы предла-

гаем не просто мансардные окна, а гото-

вые комплекты продукции, включающие 

все, что необходимо для комфортной ман-

сарды. Мы получаем продукцию с разных 

заводов VELUX по всей Европе и очень 

рады, что завод в Ростове станет частью 

производственной сети VELUX,» — Мик 

Скоу Расмуссен, генеральный директор 

ЗАО «ВЕЛЮКС».

Завод в Ростове применяет современ-

ные организационные и технологические 

методы производства, включая концеп-

цию «бережливого производства» (LEAN), 

а также аккумулированный опыт других 

предприятий VELUX. Так называемая Мо-

дель Производства VELUX, создавая осо-

бую культуру и дисциплину, обеспечивает 

эффективность производства и высокое 

качество производимой продукции.

О группе компаний VELUX 

VELUX является одним из сильнейших брендов в производстве строительных 

материалов и индустрии улучшения жилищных условий. VELUX имеет заводы в 11 

странах, торговые представительства — в 40 странах. Группа компаний VELUX при-

надлежит холдингу VKR, который полностью принадлежит семье основателей и фон-

дам. Финансовый результат группы компаний VELUX является частью объединенных 

счетов холдинга VKR. В 2008 году оборот холдинга VKR составил 2,3 миллиарда ев-

ро. В группе компаний VELUX работает около 10.000 человек. Головной офис компа-

нии находится в городе Horsholm (Дания), к северу от Копенгагена.

ЗАО «ВЕЛЮКС» является торговым представительством, действующим в России 

с 1991 года. ЗАО «МД-РУС» является производственной компанией. Обе компании 

являются частью группы компаний VELUX.

14 мая состоялся обучающий семи-

нар Компании «ЭксПроф» в Ниж-

нем Новгороде. Семинары, обучающие 

менеджеров оконных компаний грамотно 

и эффективно продавать окна EXPROF, 

регулярно проводятся с февраля 2007 

года в России, Беларуси и Казахстане. В 

большинстве городов, включая Нижний 

Новгород, они проводились не по одно-

му разу. Соответственно расширялось 

число участников, углублялась тематика 

и рос уровень преподнесения и усвоения 

материала. В первую часть семинара вхо-

дит разъяснение рекламной и маркетин-

говой политики по продвижению бренда 

EXPROF, разбор важнейших технических 

СЕМИНАР «ЭКСПРОФ» В НИЖНЕМ НОВГОРОДЕ

преимуществ оконных систем EXPROF и 

обзор номенклатуры с акцентом на фо-

кус-группы и конкретные эксплуатацион-

ные преимущества каждой оконной систе-

мы и ее комплектации для заказчика. Вто-

рая часть знакомит слушателей с поняти-

ями маркетинга и клиентинга, подробно 

останавливаясь на техниках продаж с ис-

пользованием приемов НЛП. При этом из-

ложение материала и разбор конкретных 

ситуаций естественно и логично опирает-

ся на материал первой части, то есть тес-

но увязан с тематикой окон EXPROF и с 

психологией потенциальных покупателей 

окон. Это дает свой результат.  Последний 

семинар в Нижнем Новгороде продемонс-

трировал живую заинтересованность слу-

шателей. А обсуждение отдельных тем се-

минара показало высокий уровень усво-

ения и глубину понимания материала. Но 

самое главное – семинар пробудил в лю-

дях энтузиазм и желание применять полу-

ченные знания на практике.
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