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Компания «ЭксПроф» открыла в Уфе 

собственный региональный склад 

продаж оконных ПВХ-профилей и комп-

лектующих.  Официальное открытие со-

стоялось 1 июня, но первые продажи на-

чались уже вскоре после выставки «Мос-

Билд 2009». Склад находится по адресу 

ул. Свободы 59/1 (район Черниковка).

Исторически так сложилось, что Уфа 

оказалась в числе самых первых городов 

России, через которые «ЭксПроф» начал 

осваивать широкий российский рынок. 

Первый дилерский склад Компании там 

заработал в самом начале 2003 года.

С тех пор Республика Башкортостан 

остается для «ЭксПроф» одним из наибо-

лее приоритетных рынков сбыта. В тече-

ние последних лет наибольшую динамику 

в росте продаж демонстрирует Приволж-

ский федеральный округ. По итогам 2008 

года его доля в обороте Компании соста-

вила более 40%, и на Башкортостан при-

ходится почти треть этого объема. Собс-

ОТКРЫЛСЯ СОБСТВЕННЫЙ СКЛАД КОМПАНИИ 
«ЭКСПРОФ» В УФЕ

твенный склад призван расширить сбы-

товую сеть, укрепить стратегические по-

зиции Компании в регионе и увеличить 

объемы продаж ее продукции.

www.exprof.ru 

Компания «АК Виста» расширяет сис-

тему региональных складов и совмес-

тно с компанией «ДагВиста» открывает 

склад алюминиевых архитектурных сис-

тем в Республике Дагестан. Этому был 

посвящен семинар «Алюминиевые ар-

хитектурные системы: светопрозрачные 

конструкции и вентилируемые фасады», 

«АК ВИСТА» РАСШИРЯЕТ СИСТЕМУ РЕГИОНАЛЬНЫХ СКЛАДОВ

который прошел 23 апреля в г. Махачкале 

при поддержке Союза архитекторов Рес-

публики Дагестан. 

Во вступительном слове председа-

тель Союза архитекторов Республики 

Дагестан Г. Х. Газаев отметил, что сов-

ременные фасадные технологии и мате-

риалы необходимы строительному рынку 

Дагестана, чтобы  у архитекторов была 

возможность более эффективно реали-

зовать свой творческий потенциал. А со-

трудничество дагестанских и московс-

ких компаний позволяет эти технологии 

и материалы сделать более доступными 

для местных производителей и потре-

бителей. Семинар вызвал большой ин-

терес, его участниками стали более 50 

архитекторов, проектировщиков, стро-

ителей и производителей алюминиевых 

конструкций.

Коммерческий директор «АК Виста» 

А.Н. Ильдаров и менеджер по региональ-

ному развитию И.В. Бендерин провели 

презентацию архитектурных светопро-

зрачных систем и вентилируемых фаса-

дов. Участники семинара проявили живой 

интерес к материалам презентации, уде-

лив особое внимание вопросам коррози-

онной стойкости алюминия, долговечнос-

ти покрытий его поверхности и сейсми-

ческой стойкости конструкций.
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