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Интервью с Хосе Мануэлем Менойо, по-

четным президентом AFEMMA, ассо-

циации испанских изготовителей машин и 

оборудования для деревообрабатывающей 

промышленности.

Сектор, который производит машины 

для деревообработки, переживает тяжелое 

время из-за экономической неустойчивос-

ти и неопределенности перспектив на буду-

щие годы. Это — ситуация, когда произво-

дители оборудования из-за международно-

го финансового кризиса не находят рынки 

для экспорта. Перед лицом такой действи-

тельности выставка FIMMA-MADERALIA, 

которая пройдет с 3-6 ноября в Валенсии, 

позиционирует себя как ведущую площад-

ку, где определяется спрос и предложение 

на рынке, что всегда стимулирует обновле-

ние в последующий двухлетний период.

 

Как экономический кризис повлиял 

на испанских производителей деревооб-

рабатывающего оборудования?

 

Производителям, которые сосредота-

чивают свою деятельность на внутреннем 

рынке, особенно трудно. Те, кто использо-

вал возможности для выхода на рынки дру-

гих стран, находят там «кислород», которо-

го в настоящее время недостает в Испании. 

Мы имеем высокие технологии и предла-

гаем хорошую цену плюс хорошее сервис-

ное обслуживание в период поставки, на-

дежность и авторитет торговых марок. Мы 

признаны за границей и способны уверенно 

конкурировать во всем мире.

Интенсивный рост доли бывшего в 

употреблении оборудования на рынке 

ухудшает ситуацию?

 

Конечно. Но потребитель понимает это 

неправильно. Цены на б/у оборудование, 

без сомнения, привлекательны, потому что 

много фабрик закрылось за последние не-

сколько лет. Посредники в основном прода-

ют это оборудование отдельно, не в составе 
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комплектных технологических линий. Поэ-

тому это оборудование, чтобы работать и 

выполнять необходимые операции, должно 

быть проверено и отрегулировано. Вообще 

говоря, на это оборудование не предостав-

ляется гарантия — или потому что гарантий-

ный срок истек, или потому что изготови-

тель не хочет нести ответственности за то, 

что не было продано им непосредственно.

 

Какую инициативу предлагает в на-

стоящее время AFEMMA при создавшей-

ся ситуации?

Мы предлагаем компаниям во всем ми-

ре испанские машины и оборудование через 

торговые представительства и презентации 

на торговых показах. Предоставляем сво-

бодно общий каталог испанских производи-

телей машин, инструментов, оборудования 

и других изделий для деревообрабатываю-

щей промышленности, который широко ис-

пользуется для рекомендаций. Это мы стре-

мимся делать для понимания факта, что 

наши машины являются высокотехнологич-

ными, обладают высоким качеством и име-

ют высокий стандарт сервисного обслужи-

вания. Поскольку все запатентовано, то мы 

не зависим ни от кого, и у нас хороший им-

мидж. Мы все еще не везде известны, за ис-

ключением нескольких ведущих компаний, 

которые работают во всем мире, так что мы 

должны продолжать действовать, чтобы до-

биваться успеха. Мы часто становимся слу-

чайным выбором заказчика среди немец-

ких, итальянских и других торговых марок, 

и это все еще нерешенная задача.

Кроме текущих проблем, о которых 

мы знаем, есть еще возможности для ис-

панских производителей оборудования?

 

Возможности всегда есть, но Вы долж-

ны искать их. Даже в нынешней ситуации 

появляются ниши на рынке, но их невоз-

можно найти, если Вы не предпринимае-

те для этого необходимые меры. Малым и 

средним предприятиям тяжело конкуриро-

вать, когда в гонку вовлечены крупные иг-

роки, потому что ведущие производствен-

ные группы обычно идут на шаг впереди. 

Варианты, которые мы предлагаем, могут 

дать клиентам решения для специальных 

типов работ, которые имеют очень специ-

фические требования.

Что может показать ярмарка FIMMA?

 

Большинство компаний будут обяза-

тельно представлять свои базовые разра-

ботки на выставке FIMMA, а так же новые 

достижения и разработки, которые они во-

зят на выставку LIGNA. Организаторы вы-

ставки будут прилагать огромные усилия, 

чтобы облегчить экспонентам пребывание 

в Валенсии. Мы будем, вероятно, иметь 

меньшую демонстрационную площадь, но 

это событие (выставку) ведущие произво-

дители рынка наверняка не пропустят. 

Как испанские производители обору-

дования, мы организуем, наш собственный 

стенд с отличительным знаком, организуем 

как можно большее присутствие иностран-

ных покупателей, которые являются потен-

циальными потребителями наших изделий. 

Хорошая выставка FIMMA может служить 

стимулятором торговли, но при условии, что 

финансовая ситуация улучшится для про-

мышленности, чтобы она была способной 

вкладывать капитал в оборудование.
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