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В соответствии с той долей, которую 

занимают здания жилого назначе-

ния в общем строительном объеме и 

общей площади вводимых зданий, а 

также с учетом социальной значимо-

сти жилищного строительства, пока-

затель ввода жилья следует рассма-

тривать в качестве основного пока-

зателя, характеризующего развитие 

строительства в стране [1-3].

Жилые здания в структуре 
ввода в эксплуатацию 
зданий жилого и нежилого 
назначения

Строительной продукцией (про-

дукцией, созданной в результате ра-

бот по виду экономической деятель-

ности «Строительство», раздел F 

ОКВЭД) являются законченные стро-

ительством здания и другие строи-

тельные сооружения, а также их ком-

плексы [4].

Подразделение на основные груп-

пы строительной продукции находит 

свое отражение в официальной ста-

тистике.

Количество, строительные объе-

мы и общие площади по категориям 

введенных в Российской Федерации 

за 2011 год зданий жилого и нежило-

го назначения (по данным Росстата, 

в соответствии с «Общероссийским 

классификатором основных фон-

дов»), приведены в табл. 1.

Доля жилых зданий составила 

94,2% в общем количестве, 75,0% в 

общем строительном объеме и 81,4% 

в общей площади введенных в РФ за 

2011 год зданий.

Структура ввода зданий по их на-

значению (доля площади введенных 

зданий соответствующего назначе-

ния в совокупной площади введен-

ных зданий), несмотря на послед-

ствия кризиса, по данным официаль-

ЖИЛИЩНОЕ СТРОИТЕЛЬСТВО В РОССИИ: 
ДИНАМИКА, ПОТЕНЦИАЛ, ПЕРСПЕКТИВЫ 

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА,
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

ной статотчетности в 2008-2011 гг. 

изменилась незначительно. 

Динамика показателей общего 

ввода зданий в 2007-2011 гг. показа-

на на рис. 1.

На основании графиков, пред-

ставленных на рис. 1, можно сде-

лать вывод, что в динамике основных 

показателей ввода зданий в 2011 

году произошел разворот тренда 

 Таблица 1.
Ввод в эксплуатацию зданий жилого и нежилого назначения в 2011 г. 

Наименование Количество 
зданий, единиц

Общий 
строительный 
объем зданий, 
тыс. куб. м

Общая площадь
зданий, 
тыс. кв. м

Здания – всего 223763 407655,9 94750,3

В том числе:

Жилые здания 210757 305552,3 77105,4

Здания нежилого назна-
чения 1) 13006 102103,6 17644,9

из них зданий:

 промышленных 1869 23408,5 2292,0

 сельскохозяйственных 1503 12302,5 2658,9

 коммерческих 4588 30856,9 5325,7

 административных 776 5713,8 1341,9

 учебных 551 7753,9 1820,8

 здравоохранения 647 5180,3 1190,2

 других 3072 16887,7 3015,4
1) Здания нежилого назначения распределены в статотчетности исходя из целей их использования 
в соответствии с «Общероссийским классификатором основных фондов».

Рис. 1. Динамика показателей общего ввода зданий в РФ в 2007-2011 гг. 
Источник: данные Росстата (ФСГС)
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«в плюс». Об этом, вроде бы, свиде-

тельствует и зафиксированный ста-

тистикой рост объемов ввода жилья 

на 6% к уровню 2010 г.

Однако на деле все обстоит не так 

просто.

Объемы и динамика ввода 
жилья в РФ в 1990-2011 гг.

Рост объемов жилищного строи-

тельства в 2001-2008 гг. многие рас-

ценивали как «строительный бум», 

который будет продолжаться неогра-

ниченно долго. При этом не учитыва-

ли, что этот рост был обусловлен об-

щим ростом российской экономики, 

происходившим, прежде всего, бла-

годаря сверхблагоприятной внешнеэ-

кономической конъюнктуре [1-3, 5-7]. 

Национальным проектом «До-

ступное и комфортное…» предусма-

тривался ввод в 2010 году не менее 

80 млн. кв. м жилья.

Но ситуация развивалась не в со-

ответствии с «проектом». С падени-

ем мировых цен на энергоносители 

рост российской экономики прекра-

тился, сменившись спадом в конце 

2008 г. Аналогичной была ситуация 

и в строительстве. На смену «буму» 

пришел спад.

В результате, вместо запланиро-

ванного роста ввод жилья в РФ сни-

жался два года подряд (даже несмо-

тря на начавшееся в большинстве 

секторов экономики РФ посткри-

зисное восстановление), составив 

по итогам 2010 года 58,1 млн. кв. м 

(90,6% к показателю докризисного 

2008 г.). 

В 2011 году, по данным Росстата, 

ситуация стала выправляться. Ввод 

жилья по итогам года составил 62,3 

млн. кв. м (рост более чем на 6%), 

вплотную приблизившись к докри-

зисному уровню. 

Динамика ввода жилья в РФ в 

1990-2011 гг. (на основании данных 

Росстата) представлена на рис. 2. 

Следует учитывать неоднократ-

ную последующую корректировку ра-

нее опубликованных цифр официаль-

ной статотчетности в отношении как 

показателей 2009-2010 гг., так и дру-

гих годов (2000, 2004, 2006-2008). 

В ноябре 2010 г. правительство 

РФ утвердило федеральную целевую 

программу «Жилище» на 2011-2015 

гг., в которой предусматривается, что 

каждый регион (субъект РФ) будет 

теперь сам разрабатывать собствен-

ную программу жилищного строи-

тельства. На реализацию ФЦП пла-

нируется затратить 424 млрд. руб. из 

федерального бюджета. Планирует-

ся, что доля семей, способных купить 

жилье на собственные средства и 

кредиты, к 2015 году должна вырасти 

более чем в 2,5 раза по сравнению с 

2009 годом – с 12 до 30% (!). 

Согласно программе, ввод жилья 

в России должен составить:

2011 год – 63 млн. кв. м, 

2012 год – 67 млн. кв. м, 

2013 год – 71 млн. кв. м, 

2014 год – 79 млн. кв. м, 

2015 год – 90 млн. кв. м, 

2016 год – 101 млн. кв. м, 

2017 год – 110 млн. кв. м, 

2018 год – 120 млн. кв. м, 

2019 год – 131 млн. кв. м, 

2020 год – 145 млн. кв. м.

Целевая установка программы 

очевидна – выйти, наконец, на завет-

ный уровень ввода 1 кв. м жилья на 1 

чел. в год. 

Цель, безусловно, достойная: по 

обеспеченности жильем на ту самую 

пресловутую «душу населения» Рос-

Рис. 2. Динамика ввода жилья в РФ (годовые объемы ввода жилья, млн. кв. м)
Источник: данные Росстата (ФСГС)
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сия примерно вдвое уступает стра-

нам Евросоюза, в 3,5 раза – США, а с 

2005 г. – и Китаю. 

Напомним только, что ФЦП «Жи-

лище», включавшая в себя несколь-

ко подпрограмм, уже существовала 

в 2002-2010 гг. и, начиная с 2006 г., 

считалась основным механизмом 

реализации нацпроекта «Доступ-

ное и комфортное жилье – гражда-

нам России». Результаты хорошо 

известны.

Отметим, что отчетный ввод жи-

лья по итогам 2011 г. (первого года 

выполнения новой ФЦП), несмотря 

на значительный рост, все же не 

дотянул до контрольного показате-

ля.

«Ввод» и «строительство»: 
имеется разница

Необходимо обратить внимание 

на существенную разницу между по-

нятиями «ввод» и «строительство» 

объектов. Эта разница наглядно про-

является в статданных о годовом 

«вводе жилья» в сопоставлении с 

объемами выполняемых строитель-

ных работ, но касается и других ви-

дов строительной продукции (зданий 

нежилого назначения, сооружений). 

Годовой «ввод жилья» является 

«отчетной» цифрой, которая опреде-

ляется подписанными в течение года 

соответствующими актами и, как пра-

вило, не совпадает с цифрой фактиче-

ски построенного (законченного строи-

тельством) за этот год жилья. Цифры 

«строительства» и «ввода» сходятся 

на более продолжительных временных 

интервалах (годы, десятилетия), и чем 

длиннее рассматриваемый интервал, 

тем выше сходимость [1,5].

Поэтому суммарные площади жи-

лья, построенного и введенного за 

1990-2011 гг., примерно равны. Тогда 

как площади построенного и введен-

ного жилья за конкретный год могут 

существенно отличаться. Еще боль-

ше разница площадей построенного 

и введенного жилья на коротких вре-

менных интервалах (квартал, месяц).

При анализе цифр ввода жилья 

следует принимать во внимание:

1. Изменение от 28.04.2003 г. в 

методике учета «общей площади жи-

лых домов».

2. Корректировку данных за пред-

шествующие годы в официальной 

статотчетности . 

3. Легализацию ранее построен-

ных объектов недвижимости (вклю-

чая так называемую «дачную амни-

стию»).

4. Возможность «двойного счета» 

(Москва – Московская обл., Санкт-

Петербург – Ленинградская обл.).

Динамика поквартального 
и помесячного ввода жилья 
в РФ

Ввод жилья характеризуется высо-

кой неритмичностью: максимальный 

объем ввода жилья в отчетных дан-

ных ежегодно приходится на декабрь 

и, соответственно, на IV квартал (рис. 

3). Это определяется не столько фак-

тором сезонности строительных ра-

бот, сколько «фактором отчетности». 

То есть организацией финансирова-

ния строительных работ, предопре-

деляющей необходимость «освоить» 

выделенные средства и подписать 

«закрывающие» документы до завер-

шения года (квартала). 

Поэтому «всплески» объемов вво-

да жилья ежегодно приходятся на по-

следние месяцы первого-третьего 

кварталов с «пиком» в последнем ме-

сяце четвертого квартала (декабрь).

Отметим, что, несмотря на изме-

нение структуры собственности стро-

Таблица 2.
Доля ввода жилья за квартал в годовом объеме ввода в 1993-2011 гг., %.

Год
Квартал

Всего за год
I II III IV

1993 10,0 17,5 17,5 55,0 100

1994 10,2 16,8 17,6 55,4 100

1995 10,5 18,8 18,0 52,7 100

1996 12,8 22,5 16,3 48,4 100

1997 12,2 19,0 18,6 50,2 100

1998 13,7 17,6 18,5 50,2 100

1999 12,8 17,2 18,4 51,6 100

2000 13,5 18,8 19,5 48,2 100

2001 12,6 18,0 20,8 48,6 100

2002 14,2 18,9 21,6 45,3 100

2003 15,4 19,6 20,9 44,1 100

2004 14,6 17,6 21,0 46,8 100

2005 15,4 17,7 20,4 46,5 100

2006 12,6 18,7 20,5 48,2 100

2007 15,3 19,0 20,9 44,8 100

2008 15,9 17,9 21,1 45,1 100

2009 17,4 18,7 22,2 41,7 100

2010 16,5 20,7 19,6 43,2 100

2011 14,9 18,2 21,1 45,8 100

Таблица 3.
Помесячный ввод жилья в 1999-2011 гг., млн. кв. м 
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Д
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аб
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В
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1999 0,7 0,9 2,5 1,0 1,1 3,4 1,2 1,3 3,4 1,6 2,2 12,7 32,0
2000 0,9 1,1 2,1 1,2 1,4 3,1 1,3 1,4 3,2 1,6 2,0 11,0 30,3
2001 1,0 0,9 2,1 1,2 1,3 3,2 1,4 1,6 3,6 2,1 2,6 10,7 31,7
2002 1,3 1,2 2,3 1,5 1,5 3,4 1,7 1,9 3,7 2,3 2,9 10,1 33,8
2003 1,7 1,5 2,4 1,7 1,7 3,7 2,0 1,9 3,7 2,5 2,6 11,0 36,4
2004 1,8 1,7 2,5 1,8 1,8 3,6 2,2 2,4 3,9 2,8 3,4 13,1 41,0
2005 2,1 1,8 2,7 1,9 1,9 3,9 1,9 2,6 4,4 2,8 3,6 14,0 43,6
2006 1,8 1,5 3,0 2,2 2,2 5,0 2,1 3,0 5,1 3,5 4,6 16,6 50,6
2007 2,9 2,5 4,0 2,9 2,8 6,0 3,1 3,7 6,0 4,1 5,9 17,3 61,2
2008 3,2 2,6 4,4 3,0 2,9 5,6 3,9 3,8 5,8 4,7 5,8 18,4 64,1
2009 3,1 2,0 4,5 3,3 3,0 4,9 4,1 4,0 5,2 4,7 5,8 14,5 59,9
2010 3,1 2,9 3,6 3,8 3,1 5,1 3,1 3,8 4,5 4,7 5,9 14,5 58,1
2011 2,6 2,7 4,0 3,1 2,9 5,4 3,7 3,9 5,5 5,0 6,5 17,0 62,3
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ительных организаций (90% из них 

находятся в частной собственности), 

формальные сроки ввода основных 

объемов жилья в годовом цикле прак-

тически не изменились по сравнению 

с временами «плановой экономики». 

Можно отметить лишь слабую тен-

денцию к уменьшению доли, прихо-

дящейся на четвертый квартал, в го-

довых объемах ввода жилья, а также 

тенденцию к увеличению доли, прихо-

дящейся на первый квартал (рис. 4).

Доля ввода жилья за квартал в го-

довом объеме ввода в 1993-2011 гг. 

(в % к годовому объему ввода) пред-

ставлена в табл. 2.

Помесячный ввод жилья в 1999-

2011 гг., млн. кв. м (по данным Рос-

стата), представлен в табл. 3. Поме-

сячная динамика ввода жилья пред-

ставлена на рис. 5.

Объемы и динамика ввода 
жилья по федеральным 
округам РФ

По объемам ввода жилья в 2011 г. 

на первом месте, как и в предшеству-

ющие годы, был Центральный феде-

ральный округ (ЦФО). За ним следо-

вали Приволжский (ПФО) и Южный 

(ЮФО) федеральные округа. 

Доли федеральных округов в объ-

еме ввода жилья в 2011 г. представ-

лены на рис. 6.

Динамика ввода жилья по феде-

ральным округам РФ (совокупный 

ввод жилья регионами-субъектами РФ 

в границах федеральных округов) в 

1990-2011 гг. представлена на рис. 7.

Как по объемам, так и по темпам 

ввода жилья в 2000-2011 гг. феде-

ральные округа значительно отлича-

лись. Различия обусловлены геогра-

фическим расположением округов, 

численностью населения, уровнем 

экономического развития входящих 

в их состав регионов-субъектов РФ и 

рядом других факторов [1, 3, 5].

Объемы и динамика 
ввода жилья в регионах-
субъектах РФ

Начиная с 2004 года, абсолютным 

лидером по объем ввода жилья сре-

ди субъектов РФ является Москов-

Рис. 3. Поквартальная динамика ввода жилья (1993, 1997, 2001, 2005, 2010, 2011 гг.), 
в % к годовому объему ввода
Источник: расчеты ИЦ «ССК» по данным Росстата (ФСГС)
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Рис. 4. Динамика поквартального ввода жилья (доля поквартального ввода жилья в годовом 
объеме ввода в 1993-2011 гг.), %
Источник: расчеты ИЦ «ССК» по данным Росстата (ФСГС)
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Рис. 5. Помесячная динамика ввода жилья в 2002-2011 гг., млн. кв. м 
Источник: расчеты ИЦ «ССК» по данным Росстата (ФСГС)
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ская область (МО). По данным Рос-

стата, ввод жилья в МО за 2011 год 

составил 8,2 млн. кв. м. 

На втором месте по объемам вво-

да жилья, начиная с 2008 г., находит-

ся Краснодарский край. На третьем 

месте Санкт-Петербург – 2656,5 тыс. 

кв. м (4,6%). Далее – Татарстан, Баш-

кортостан, Ростовская обл., Сверд-

ловская обл. и др. 

Подробнее о вводе жилья в реги-

онах см. данные Росстата. Здесь от-

метим, что в состав лидеров по объ-

емам ввода жилья, как правило, вхо-

дят регионы с наиболее высоким 

уровнем экономического развития. 

Аутсайдерами же в большинстве сво-

ем являются так называемые «де-

прессивные» регионы. Тем самым, в 

очередной раз подтверждается, что 

строительство – не «локомотив», а 

индикатор развития экономики. В 

том числе, экономики (уровня эконо-

мического развития) отдельного ре-

гиона.

Значительно больший интерес 

для анализа ситуации в строитель-

стве представляют не итоги 2011 го-

да (они закономерны), а динамика 

ввода жилья за 20 лет. Причем как 

в ведущих по объемам ввода жилья, 

так и в «отстающих» регионах. 

Динамика ввода жилья за 1990-

2011 гг. в регионах-лидерах по объ-

емам ввода жилья в 2007-2011 гг. 

представлена на рис. 8. 

Как наглядно демонстрирует рис. 

8, за период с 1990 г. по 2006 г. зна-

чительный рост объемов годово-

го ввода жилья произошел только в 

трех регионах – Москве (ввод жилья 

увеличился в два раза относительно 

уровня 1990 г.), Московской области 

(в 2,2 раза), Санкт-Петербурге (в 2,1 

раз). В 2007 году к ним присоединил-

ся Краснодарский край, ввод жилья в 

котором за указанный год резко воз-

рос, составив 191% к уровню пред-

шествующего 2006 г. (тем самым, 

ввод жилья в крае за 2007 г. оказал-

ся почти в 2,5 раза больше, чем за 

1990 г.).

Остальные же 8 регионов за этот 

период показывали достаточно уме-

ренную динамику. Так, Республи-

ка Татарстан, Новосибирская обл. и 

Ростовская обл. по объемам годово-

го ввода жилья превысили уровень 

1990 г. только в 2007 году, а Респу-

блика Башкортостан, Нижегород-

ская обл. и Тюменская обл. – в 2008 

году. Саратовская обл. вышла на 

уровень, а Свердловская обл. при-

близились к уровню 1990 г. только в 

2011 году. 

По объемам ввода жилья Мо-

сква, занимавшая до 2004 г. первое, 

до 2008 г. второе, а по итогам 2009 г. 

третье место, по итогам 2010 года от-

катилась на 8-е, а по итогам 2011 г. – 

на 10 место среди субъектов РФ (см. 

ниже).

Спад объемов ввода жилья в 

Москве произошел еще в 2008 го-

ду – раньше, чем в других регионах-

субъектах РФ. И оказался он наибо-

лее сильным. В итоге, ввод жилья в 

Москве за 2010 год составил лишь 

78,5% к уровню 1990 г. (!).

В других регионах-лидерах спад 

был менее сильным. Тем не менее, 

ввод жилья за 2010 год оказался ни-

же уровня 1990 г. так же в Саратов-

ской, Свердловской и Тюменской об-

ластях.

Отметим, что в Московской обла-

сти спад объемов ввода жилья отме-

чен только в 2010 г., но цифра ввода 

при этом составила 324,9% к уровню 

1990 г. (!).

Не менее интересную картину 

представляет динамика годового 

ввода жилья за 1990-2011 гг. в две-

надцати других регионах РФ (количе-

ство – по аналогии с числом ведущих 

регионов, см. рис. 8; регионы отобра-Рис. 7. Динамика ввода жилья по федеральным округам РФ (ввод жилья регионами-субъек-
тами РФ в границах федеральных округов) в 1990-2011 гг., тыс. кв. м
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Рис. 6. Доли федеральных округов в объеме ввода жилья в 2011 г.
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ны методом случайной выборки), ко-

торая представлена на рис. 9. 

Особых комментариев рис. 9 не 

требует.

Показанная на рис. 9 динамика 

годового ввода жилья в целом ха-

рактерна и для других регионов РФ. 

Подавляющее большинство из них, 

несмотря на так называемый «стро-

ительный бум» 2000-2008 гг., так и 

не преодолело спад 90-х гг. и по объ-

емам годового ввода жилья так и не 

вышло на уровень 1990 года. 

Естественно, имеют место регио-

нальные различия. В частности, весь-

ма удручающе выглядит ситуация в 

Мурманской области, где ввод жилья 

за 2010 год составил лишь 27,8 тыс. 

кв. м, или 4,8% к уровню 1990 г. 

В целом, по показателю ввода жи-

лья в 2011 г. превзошли уровень 1990 

г. 22 региона-субъекта РФ из 83-х. 

Анализ динамики годового вво-

да жилья по регионам РФ приводит к 

следующим выводам: 

Рост объемов ввода жилья в РФ 

в 2001-2008 гг. был достигнут за счет 

сравнительно небольшого числа ре-

гионов-лидеров с высоким уровнем 

экономического развития, обладаю-

щих соответствующими финансовы-

ми ресурсами, характеризующихся 

наиболее высоким уровнем покупа-

тельной способности населения.

В 21 регионе-субъекте РФ ввод 

жилья в 2011 г. превысил 1 млн. кв. м.

22 региона-субъекта РФ по вво-

ду жилья в 2011 году превзошли уро-

вень 1990 года. Но их перечень не 

полностью включает регионы, ввод 

жилья в которых превысил в 2011 гг. 

1 млн. кв. м. 

Доля регионов с объемом ввода 

жилья в 2011 году, превышающим 

уровень 1990 г., составляет 29% в об-

щем числе регионов-субъектов РФ. 

Доля регионов с объемом ввода жи-

лья за 2010 год более 1 млн. кв. м со-

ставляет 25%.

В большинстве остальных регио-

нов РФ объемы годового ввода жи-

лья, несмотря на обозначившийся в 

докризисные годы подъем, остались 

значительно ниже уровня 1990 г.

За прошедшие 20 лет региональ-

ные различия по показателю объ-

емов годового ввода жилья только 

усилились, что свидетельствует об 

увеличении разрыва в экономиче-

ском развитии регионов и несбалан-

сированности экономики страны в 

региональном аспекте.

Объемы и динамика ввода 
жилья в Москве

По итогам 2007 г. ввод жилья в 

Москве увеличился на 3,8% к уровню 

2006 г., но затем произошел обвал 

(рис. 10).

И этот обвал начался не после, 

а до начала финансово-экономи-

ческого кризиса и общего кризиса 

в российском строительстве: ввод 

жилья за первое полугодие 2008 г. 

в Москве составил лишь 1161,8 тыс. 

кв. м, или 49,3% к соответствующе-

му периоду 2007 г. (спад более чем 

на 50%!). Спад же за год оказался 

существенно меньше – около 33% 

(см. рис. 20), а ввод жилья за вто-

рое полугодие составил 2101,7 тыс. 

кв. м. 

То есть, показатели московской 

стройки за второе полугодие 2008 го-

да оказались лучше, чем за первое. 

Вопреки кризису! 

Но затем объемы ввода жилья 

в столице продолжили падение: за 

кризисный 2009 год – на 17,2%; а за, 

казалось бы, уже «посткризисный» 

2010 год – на 34,5% (!). 

В итоге, ввод жилья в Москве за 

три года сократился на 63,3%, или 

более чем в 2,7 раза! 

Так «виноваты» ли в этом миро-

вой кризис, отсутствие свободных 

площадей под застройку или же есть 

резон поискать другие причины?

Рис. 8. Динамика ввода жилья за 1990-2011 гг. в регионах-лидерах по объемам ввода жилья 
в 2011 году
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Более вероятно, что они кроются 

в сложившейся (и не только в столи-

це) системе управления строитель-

ством. А точнее – в сформирован-

ной в масштабах страны строитель-

ной пирамиде, с встроенной в нее 

системой допусков, разрешений и 

соответствующих «откатов», разме-

ры которых давно превысили нор-

мальный уровень доходности биз-

неса. 

Отдельная тема – финансовые 

потоки и структура собственников 

крупнейших строительных компаний.

Строительный рынок

На протяжении 2000-2008 гг. рос-

сийский строительный рынок, пре-

одолев спад 90-х гг., являлся одним 

из наиболее активно развивающихся 

секторов национального рынка. 

Быстрыми темпами шел рост 

объемов жилищного строительства. 

Ввод жилья в 2008 г. увеличился в 2,1 

раза к уровню 2000 г., составив 64,1 

млн. кв. м. Интенсивно развивалось 

строительство коммерческой недви-

жимости, промышленное строитель-

ство, строительство инфраструктур-

ных сооружений. Рост объемов ново-

го строительства и строительно-мон-

тажных работ, сопровождающийся 

впечатляющим ростом цен на жилую 

и коммерческую недвижимость, рас-

ценивался как «строительный бум», 

который будет продолжаться неогра-

ниченно долго.

Однако уже к середине 2000-х гг. 

стали проявляться проблемы, тор-

мозящие рост реальных объемов 

строительства и развитие отрасли. 

Первым сигналом стали дела много-

численных «обманутых дольщиков», 

начавшиеся в 2005 г. По существу, 

они означали, что строительным ор-

ганизациям стало не хватать средств 

на достройку начатых объектов. А 

учитывая, что практически все эти 

объекты строились с использовани-

ем привлеченных средств не только 

«дольщиков», но и банков – о нако-

плении финансовых проблем в от-

расли. 

Растущий дефицит денежных 

средств на достройку объектов не-

движимости был обусловлен не ро-

стом цен на стройматериалы (как об 

этом неоднократно заявляли чинов-

ники от строительства), а ростом не-

производственных издержек в строи-

тельстве, в составе которых ускорен-

ными темпами происходил рост за-

трат на «согласования» и «откаты».

В условиях растущего рынка де-

велоперы и строители перекрыва-

ли дефицит денежных средств на 

достройку объектов недвижимости 

с помощью заемных средств, при-

влекаемых для строительства новых 

объектов. 

Такая схема финансирования 

строительства неизбежно вела к ро-

сту цен на недвижимость. Более то-

го – рост цен на недвижимость яв-

лялся условием ее существования, 

поскольку темпы роста объемов за-

емных средств и выплат по кредитам 

превосходили темпы роста объемов 

реального строительства. 

В результате на рынке недвижи-

мости опережающими темпами, по 

сравнению с ростом платежеспособ-

ного спроса, надувался «ценовой пу-

зырь». 

К 2008 г. (т.е., еще до начала фи-

нансово-экономического кризиса) 

предложение превысило платеже-

способный спрос. Но, по понятным 

причинам, руководители строитель-

ных, девелоперских и риэлтерских 

фирм, чиновники от строительства, 

отраслевые «аналитики» и другие за-

интересованные лица предпочитали 

об этом умалчивать. 

Отчетные цифры Росстата пока-

зывают, что ввод жилья за 10 лет 

вырос только в 2 раза, тогда как 

объемы работ по виду деятельно-

сти «Строительство» – в 10 (!) раз.

Даже с учетом инфляции, опе-

режающего роста объемов строи-

тельства коммерческой нежилой не-

движимости и инфраструктурных 

объектов в 2000-2008 гг. (далее эти 

факторы перестали действовать), по-

добный разрыв между «реальными» 

(ввод жилья) и «финансовыми» (объ-

емы работ) показателями свидетель-

ствовал о том, что ситуация в отрас-

ли неблагополучна. Что развитие от-

расли, особенно в 2005-2008 гг., про-

исходило, преимущественно, за счет 

ее «накачки» деньгами. А образовав-

шийся «ценовой пузырь» неизбежно 

должен был привести к сокращению 

спроса со всеми вытекающими по-

следствиями.

Что, собственно, и произошло.

Под воздействием финансово-

экономического кризиса упал не 

только спрос, но и доступность заем-

ных средств. Следствием стал обвал 

строительного рынка в 2009-2010 гг. 

Отмеченный статистикой подъ-

ем ввода жилья в 2011 году не дает 

повода для излишнего оптимизма. 

Лишь 2012-2013 годы покажут, про-

изошел ли в действительности пере-

лом тренда или же имел место триви-

альный «отскок» от локального дна, 

обусловленный реализацией отло-

женного спроса. 

Рис. 10. Динамика ввода жилья в Москве за 1990-2011 гг., тыс. кв. м
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* Введено на территории города Москвы, включая территорию Люберецких полей в 2011г. –2107,3 тыс.кв.метров 
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введено индивидуальными застройщиками 23,4 
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Динамика объемов работ по виду 

экономической деятельности «Стро-

ительство» в 2000-2011 гг. (в факти-

ческих ценах, млрд. руб.) представ-

лена на рис. 11.

Необходимо отметить, что за-

фиксированный статистикой спад 

объемов работ по виду деятельно-

сти «Строительство» в 2009 году к 

уровню 2008 г., как в фактически 

действовавших, так и в сопостави-

мых ценах, был существенно ниже, 

чем спад производства большин-

ства видов строительных материа-

лов. В фактически действовавших 

ценах он составил 11,7%, тогда как 

в сопоставимых ценах – 13,2% (ра-

нее в статотчетности фигурировала 

цифра 16%). 

Максимальная доля в учитывае-

мых статистикой годовых объемах 

работ по виду деятельности «Строи-

тельство», как и максимальная доля 

ввода жилья, традиционно приходит-

ся на декабрь, хотя разница между 

декабрьскими показателями и пока-

зателями июля-ноября здесь менее 

значительна.

По объемам работ по виду дея-

тельности «Строительство» в 2011 

году докризисный уровень был за-

метно превзойден. Отметим, что объ-

емы «освоенных» средств (в факти-

чески действовавших ценах) еще в 

декабре 2010 г., несмотря на сниже-

ние фактических объемов строитель-

ства и снижение ввода жилья, оказа-

лись выше, чем в декабре 2008 г. (!)

Факторы, воздействующие 
на развитие строительного 
рынка

Можно ли было прогнозировать 

спад 2009-2010 гг. заранее?

Безусловно, но для этого необхо-

димо иметь соответствующие опе-

режающие индикаторы. Самым про-

стым из них является индекс приро-

ста/спада годового ввода жилья к 

уровню предшествующего года. Этот 

показатель позволял еще в 2007 г. 

предупреждать о надвигающемся 

кризисе в строительной отрасли [8].

Отметим, что, несмотря на оче-

видный спад строительства, ввод жи-

лья в кризисном 2009 году оказался 

значительно выше, чем предрекали 

«катастрофичные» прогнозы Мин-

региона, АСР и других организаций 

и ведомств. Напомним, что в пер-

вой половине 2009 г. все они дружно 

«прогнозировали», что из-за падения 

объемов строительства ввод жилья 

по итогам года составит не более 52-

53 млн. кв. м. 

Напомним также, что еще в нача-

ле 2009 года авторами настоящей ра-

боты были выполнены расчеты и опу-

бликована цифра ожидаемого ввода 

жилья за 2009 год, равная 60,8 млн. 

кв. м [9]. Погрешность нашей рас-

четной оценки по сравнению с ито-

говыми данными, опубликованными 

ФСГС (59,9 млн. кв. м.), составила 

0,9 млн. кв. м, или 1,5%.

В [3, 5, 6] показано, что развитие 

строительного рынка определяется 

его местом в структуре мировой и на-

циональной экономик (иерархия си-

стем).

Как еще раз подтвердили собы-

тия 2008-2010 гг., включая провал 

нацпроекта «Доступное и комфорт-

ное…», реальную ситуацию на стро-

ительном рынке определяют не пла-

ны его участников, не «контрольные» 

цифры или заявления ответственных 

лиц, включая руководство страны, и 

даже не финансовые «вливания» со 

стороны государства. В полном соот-

ветствии с иерархией систем, ее про-

диктовали макроэкономические фак-

торы.

Эта зависимость от воздействия 

макроэкономических факторов, как 

правило, не учитывается. Планы на 

будущее строились и продолжают 

строиться «от достигнутого», исходя 

из «контрольных цифр» нацпроектов 

и программ. Кризис продемонстриро-

вал, к чему приводит подобная прак-

тика. 

Воздействие макроэкономиче-

ских факторов и системных связей 

хорошо проявляется в корреляцион-

ной зависимости между вводом жи-

лья и добычей нефти в России (рис. 

12). Эта зависимость была опублико-

вана нами в 2007 году [8]. Наложение 

графиков двух, казалось бы, не свя-

занных между собой процессов на-

глядно свидетельствует: десять тонн 

добытой нефти позволяет с лагом в 

1,5-2 года построить (ввести) 1,1-1,2 

кв. м нового жилья. Это демонстри-

рует статистика за 20 лет, вне зави-

симости от интерпретации данных. 

В 2006 году темпы роста ввода 

жилья оказались значительно более 

высокими, чем темп роста нефтедо-

бычи, а в 2007-2008 гг. ввод жилья 

оказался более высоким, чем могло 

ожидаться, исходя из отмеченной за-

висимости. На 10 тонн добытой неф-

ти пришлось уже 1,3 кв. м жилья. Но 

объективных предпосылок для по-

добного роста не было. Строитель-

ный сектор продолжал развиваться 

экстенсивно, системные проблемы в 

нем продолжали накапливаться. При 

этом, интенсивный рост добычи неф-

ти в стране, происходивший с 1999 по 

2004 гг., с 2005 года резко замедлил-

ся (по времени это совпадает с лик-

Рис. 11. Динамика объемов работ по виду экономической деятельности «Строительство» 
в 2000-2011 гг. (в фактических ценах), млрд. руб.
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видацией ЮКОСа и огосударствле-

нием нефтяной отрасли). 

Это еще пять лет назад (более 

чем за год до начала кризиса в стро-

ительной отрасли) позволило про-

гнозировать, что контрольные цифры 

нацпроекта «Доступное и комфорт-

ное…» в 2009 и в 2010 гг. не будут до-

стигнуты [8]. Даже без воздействия 

мирового кризиса годовые объемы 

ввода жилья не должны были превы-

сить 65 млн. кв. м.

Так и произошло. Уже в 2008 г. 

темпы роста ввода жилья резко за-

медлились, а в 2009 г. произошел 

спад. В результате, по итогам 2009 

года на 10 тонн добытой нефти при-

шлось 1,2 кв. м введенного жилья, 

а по итогам 2009 года – 1,16 кв. м 

введенного жилья. Графики на рис. 

12 в 2009 г. вновь стали сходиться, 

а по итогам 2010 г. сошлись полно-

стью. 

В перспективе до 2015 года годо-

вая добыча нефти в стране ожидает-

ся на уровне порядка 510-530 млн. 

тонн. Исходя из этого, наиболее ве-

роятно, что цифры годового ввода 

жилья в 2012-2015 гг. будут находить-

ся в пределах 61-64 млн. кв. м. 

Отметим, что зависимость цен 

на недвижимость (и, прежде всего, 

цен на жилье) от цены на нефть от-

мечалась за прошедшие годы неод-

нократно, в т.ч. даже руководством 

страны. Но статистические данные 

свидетельствуют, что от цен на нефть 

зависят именно цены на жилье, а не 

объем вводимого жилья.

Состояние российской экономи-

ки определяется ситуацией на ми-

ровом нефтегазовом рынке. То есть 

спросом и ценой на экспортируемые 

нефть и газ, от которых непосред-

ственно зависит приток валютных ре-

сурсов. Состояние экономики стра-

ны, в свою очередь, определяет ситу-

ацию на строительном рынке. Таков 

факт.

Реальный потенциал 
строительного рынка

Фиксируемый в статотчетности 

годовой ввод жилья в действитель-

ности складывается из следующих 

четырех компонентов: 

– завершение строительства (до-

стройка) и ввод многоквартирных 

жилых домов (в т.ч. дома, строитель-

ство которых было начато в предше-

ствующем году или ранее); 

– завершение строительства и 

ввод жилья индивидуальными за-

стройщиками (в т.ч. дома, строи-

тельство которых было начато в 

предшествующем году или ранее);

– ввод (легализация) объектов, 

построенных в предшествующие го-

ды (включая и так называемую «дач-

ную амнистию»);

– «ввод», обеспечиваемый ины-

ми средствами, включая приписки.

В 2009-2011 гг. ввод многоквар-

тирных жилых домов во многом осу-

ществлялся за счет достройки объ-

ектов незавершенного строитель-

ства. Этот резерв был достаточно 

велик. На 01.01.09 г. в стадии неза-

вершенного строительства находи-

лось около 40 млн. кв. м квартир в 

многоквартирных жилых домах.

В объеме ввода индивидуальных 

жилых домов и цифре совокупного 

ввода жилья немалую долю состави-

ла легализация ранее построенных 

объектов, включая перевод части 

«дачного фонда» в жилищный фонд 

(теме индивидуального жилищного 

строительства будет посвящена сле-

дующая публикация).

Определенную роль, как показы-

вает анализ региональных рынков, 

сыграл и последний компонент.

Для оценки потенциала строи-

тельного рынка и перспектив его 

развития на 2012-2015 гг. придется 

констатировать:

1. Пути выхода из кризиса се-

годня продолжают обсуждаться без 

комплексного анализа действующих 

факторов и причинно-следствен-

ных связей, которые к этому кризису 

привели, и без понимания того фак-

та, что этот кризис носит системный 

характер. 

2. Анализ хода выполнения го-

сударственных программ, деятель-

ности министерств, ведомств и вне-

бюджетных фондов показывает, что 

за счет государства (выкуп жилья, 

прямые инвестиции и иные вложе-

ния) можно ежегодно строить 10-12 

млн. кв. м нового жилья. С учетом 

средств внебюджетных фондов и 

средств местных бюджетов – до 25 

млн. кв. м, что составляет менее по-

ловины от годовых объемов ввода 

жилья в 2007-2008 гг. Это означает, 

что государство, без участия населе-

ния и бизнеса, не сможет восстано-

вить строительство жилья до докри-

зисного уровня. 

3. Резерв увеличения отчетных 

показателей годового ввода жилья 

в России за счет легализации ранее 

построенных объектов недвижимо-

сти к настоящему времени в значи-

тельной мере исчерпан. В итоге, для 

значительного увеличения данного 

показателя в ближайшие годы оста-

ется, по существу, лишь одно сред-

ство – приписки.

4. Реальный потенциал строи-

тельного рынка определяется не Рис. 12. Динамика годового ввода жилья и добычи нефти в России в 1990-2011 гг. 
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правительственными программа-

ми и не потребностями населения в 

новом жилье, а реальным платеже-

способным спросом. Число граждан, 

которые способны выступить в ка-

честве потенциальных покупателей 

жилья, оценивается на уровне 22-

25 млн. человек. И очевидно, что в 

2012-2015 гг. эта цифра вряд ли за-

метно возрастет. Стоимость жилья 

на первичном и вторичном рынках в 

2011 г. (по данным Минрегиона РФ) 

приведена в табл. 4.

5. О региональных диспропор-

циях речь уже шла выше. Их сохра-

нение в существующих масштабах 

будет «успешно» сводить на нет ре-

ализацию любых общероссийских 

программ. 

Перспективы развития 

1. Ввод жилья в 2012 год при со-

хранении благоприятной ситуации 

в экономике страны составит 63-64 

млн. кв. м, то есть будет на 2-3 млн. 

кв. м ниже, чем предусматривает 

пролонгированная ФЦП «Жилище». 

При наличии соответствующих 

указаний «сверху» итоговая цифра 

ввода может быть подтянута до 65 

млн. кв. м. 

При негативном развитии ситу-

ации на мировом рынке (в первую 

очередь, снижении спроса на энер-

горесурсы и падение цен на них) 

ввод жилья по итогам года будет ни-

же – на уровне 61-62 млн. кв. м.

2. Ввод жилья в объеме 90 млн. 

кв. м в 2015 году достигнут не будет. 

При крайне благоприятной внеш-

неэкономической конъюнктуре 

(устойчивый подъем цен на нефть 

на протяжении 5 лет, который может 

поддержать экстенсивное развитие 

сырьевой российской экономики) 

возможно достижение уровня ввода 

жилья в 77-80 млн. кв. м. 

Однако этот сценарий маловеро-

ятен. В иных же случаях лимит роста 

составит 68-72 млн. кв. м. 

3. Ввод в 2020 году 140 млн. кв. м 

жилья теоретически возможен. 

Но на практике для этого необ-

ходима кардинальная перестройка 

экономики страны, включая систем-

ное реформирование земельных от-

Таблица 4.
Регионы-лидеры по вводу жилья в 2011 году и стоимость 1 кв. м

Субъект

Объем ввода 
жилья в 2011 

г.,
млн. кв. м

Средняя цена
1 кв. м

жилья, на пер-
вичном рынке, 

руб.

Средняя цена
1 кв. м

жилья, на вто-
ричном рынке, 

руб.
Московская обл. 8,2 69119 65895

Краснодарский край 3,7 39215 51784

Санкт-Петербург 2,7 78851 87384

Республика Татарстан 2,4 35750 38387

Республика Башкортостан 2,1 38238 43011

Ростовская обл. 1,9 45664 46490

Свердловская обл. 1,8 42011 47745

Москва 1,8 129524 163203

Нижегородская обл. 1,5 45972 46497

Новосибирская обл. 1,5 34129 46661

Тюменская область (без авто-
номных округов) 1,2 45111 47168

Самарская обл. 1,3 36405 41940

Челябинская обл. 1,3 32332 29880

Белгородская область 1,1 40383 32899

ношений, развитие частной инициа-

тивы, реальное ограничение дикта-

та госмонополий, реальное разви-

тие конкуренции, реальную борьбу с 

коррупцией, ограничение возможно-

стей для властей любого уровня вли-

ять на бизнес и т.д. Включая также 

безусловный демонтаж существую-

щей в отечественном строительстве 

системы разрешений, допусков и 

«откатов». 

И это только краткий перечень 

необходимых условий.

Без этого любые разговоры о 

возможности ввода в 2020 г. 140 

млн. кв. м жилья могут рассматри-

ваться либо как непонимание суще-

ства вопроса, либо как заведомый 

блеф. 
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EXPROF ROBUSTA – 
ФАСАДЫ ИЗ ПЛАСТИКА

Компания «ЭксПроф»

625061, г. Тюмень, 

ул. Производственная, 25

Тел.: (3452) 77-16-11

г. Москва, ул. Уржумская, д. 4

Тел.:  / факс: (495) 646-91-14

www.exprof.ru

Специальные ПВХ-профили сис-

темы EXPROF Robusta позво-

ляют изготавливать и монтировать 

уникальные навесные фасадные кон-

струкции и производить сплошное 

ленточное остекление фасадов, бал-

конов и лоджий на всю высоту зда-

ния, при этом полностью удовлетво-

ряя требованиям по статике и ветро-

вым нагрузкам.

Когда речь заходит о фасадных 

системах, подразумеваются преж-

де всего фасады из алюминия. Бес-

спорно, для высотных зданий алюми-

ний является наиболее подходящим 

материалом для этих целей. Легкий, 

прочный и изящный – этот материал 

выдерживает высокие статические 

нагрузки, характерные для фасадных 

конструкций большой площади, и по-

зволяет реализовать самые смелые 

замыслы архитекторов.

Но что, если нужно застеклить, на-

пример, зимний сад в коттедже, фойе 

в театре, лестничный марш в офис-

ном особняке, фасад в торговом цен-

тре или лоджии в элитной пятиэтаж-

ке? У пластиковой фасадной системы 

EXPROF Robusta здесь бесспорные 

преимущества. При прочих равных 

условиях она значительно теплее, чем 

теплый алюминий, и существенно вы-

игрывает в себестоимости.

Компания «ЭксПроф» выпускает 

эту систему уже около 8 лет. За это 

время конструкции на ее основе смон-

тированы на многих десятках объек-

тов в разных городах России. При этом 

ПВХ-фасады EXPROF Robusta удовле-

творяют всем требованиям, предъ яв-

ляемым к подобным конструкциям по 

прочности, жесткости, сопротивлению 

статическим и ветровым нагрузкам.

Основными несущими элемента-

ми конструкции являются вертикаль-

ные стойки из профиля статического 

элемента, армированного металлом 

прямоугольного сечения 20х80 мм. 

При помощи специальных кронштей-

нов они крепятся к конструктивным 

элементам здания, например, к пли-

там перекрытий. А на них уже со-

бираются секции фасада, которые 

представляют собой отдельные окон-

ные блоки, со створкой или глухие, 

с импостом или без импоста, в за-

висимости от дизайна и размеров. 

Суммарный момент инерции соеди-

нения такой стойки с двумя армиро-

ванными профилями рамы позволя-

ет крепить к перекрытиям высотой 

до 4 м при ширине проема между 

стойками 1 м. Таким образом, при 

высоте перекрытий, не превышаю-

щей для большинства типов зданий 

3 м, эти стойки можно тянуть непре-

рывно на всю высоту многоэтажного 

здания. Рекомендуемое ограничение 

по высоте составляет 30 м от нуле-

вого уровня. Ограничений по шири-

не практически нет. Таким способом 

можно также стеклить балконы и лод-

жии в жилых зданиях.

Основными несущими элементами конст-
рукции являются вертикальные стойки из 
профиля статического элемента, армиро-
ванного металлом прямоугольного сече-
ния 20х80 мм. При помощи специальных 
кронштейнов они крепятся к конструктив-
ным элементам здания.

Сплошное ленточное остекление фасадов, балконов и лоджий можно тянуть на всю высоту здания.
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В зонах напротив перекрытий мон-

таж стеклопакетов изнутри помеще-

ния может оказаться затруднительным. 

Для таких случаев предусмотрена воз-

можность установки заполнения с на-

ружной стороны фасада. Благодаря осо-

бой камере внутри рамного профиля во-

доотводные каналы могут выводиться 

на любую сторону. т. е. такой блок мож-

но устанавливать штапиком наружу, а 

дренаж выводить на сторону штапика.

Узел соединения вертикальной несущей 
стойки фасада с взаимным угловым пере-
гибом смежных соединяемых секций до 8 
градусов.

Секции фасада крепятся к стати-

ческому элементу при помощи бол-

тов. В горизонтальной плоскости они 

соединяются между собой простым 

рамным соединителем.

По такой схеме можно выполнять 

не только плоские фасады, но и фа-

сады с некоторым закруглением го-

ризонтального профиля. Такое за-

кругление достигается за счет пе-

регибов плоскости фасада в местах 

Монтаж с взаимным угловым перегибом секций до 8° позволяет выполнять фасады c закруг-
лением горизонтального профиля

сопряжения со статическим соедини-

телем и установкой в зазор предва-

рительно отрезанной передней части 

соединительного профиля с нащель-

ником. Максимально возможное от-

клонение плоскости секции фасада 

от стыковочной плоскости стойки со-

ставляет 4 градуса. Таким образом, 

взаимный угловой перегиб плоско-

стей двух соседних секций составля-

ет 8 градусов.
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В 2012 году Домостроительный ком-

бинат № 2 (ОАО «ДСК-2»), входя-

щий в состав группы компаний «ПИК», 

отмечает 50-летний юбилей. Этому со-

бытию был посвящен пресс-тур, орга-

низованный группой «ПИК», в ходе ко-

торого журналисты ведущих изданий 

могли ознакомиться с производством 

ДСК-2 и предприятия «ПИК-Профиль».

Отмечать юбилей новыми достиже-

ниями – это достойно лидера.

В мае 2012 года ОАО «ДСК-2» по-

лучил сертификаты соответствия тре-

бованиям ГОСТ Р ИСО 9001 – 2008 

(Система менеджмента качества), 

ГОСТ Р ИСО 14001 – 2007 (Система 

экологического менеджмента) и ГОСТ 

12.0.230-2007 (Система управления ох-

раной труда).

Получение этих сертификатов под-

тверждает, что производство ДСК-2, 

полностью соответствует современным 

требованиям и стандартам безопас-

ности, эффективности и экологично-

сти строительства на всех его этапах: 

от производства стеновых панелей до 

возведения здания и сдачи объекта.

Группа компаний «ПИК» – одна из 

крупнейших девелоперских и строи-

тельных компаний России, специализи-

рующаяся на строительстве жилой не-

движимости, преимущественно в сек-

торе панельного домостроения.

Компания всегда чутко реагирует 

на изменения рынка и постоянно мо-

ОТ СТРАТЕГИЧЕСКОГО ПАРТНЕРСТВА 
ЛИДЕРОВ ВЫИГРЫВАЮТ ПОТРЕБИТЕЛИ

дернизирует технологии производ-

ства, внимательно прислушиваясь к 

мнениям и запросам покупателей.

ООО «ПИК-Профиль», входящее 

в группу «ПИК», работает на окон-

ном рынке более 14 лет. За это время 

компанией было изготовлено около 

2 млн. кв. м оконных блоков из ПВХ-

профилей, которые установлены в жи-

лых домах Москвы, Дмитрова, Химок, 

Долгопрудного, Ярославля. Компания 

входит в число крупнейших российских 

производителей.

Общая площадь производствен-

ных и складских помещений предпри-

ятия составляет около 5 тыс. кв. м (в 

т. ч. площадь производственных по-

мещений 3900 кв. м). Предприятие 

оснащено немецким оборудованием 

Elumatec и Stuertz, имеет четыре ав-

томатизированные линии по произ-

водству оконных и дверных блоков 

из ПВХ (в составе линий три верти-

кальные 4-головочные сварочные ма-

шины) и две линии по производству 

конструкций из алюминия. Мощность 

предприятия составляет около 300 

тыс. кв. м изделий из ПВХ и алюминия 

в год.

Основными потребителями продук-

ции ООО «ПИК-Профиль» являются 

строительные компании, входящие в 

состав группы «ПИК»: ОАО «ДСК-2», 

ОАО «ДСК-3», ООО «МФС ПИК», ООО 

«ПИК Девелопмент». Персонал фирмы 

«Группа Компаний ПИК»

ОАО «Группа Компаний ПИК» 

(ранее «Первая Ипотечная Компа-

ния»), основанная в 1994 году, – од-

на из крупнейших девелоперских и 

строительных компаний в России.

За период работы компаниями 

группы построено около 11 млн. 

кв. м жилой недвижимости (более 

180 тыс. квартир), в том числе 870 

тыс. кв. м (более 14 тыс. квартир) в 

2011 году. Компания осуществля-

ла строительство жилья в 11 реги-

онах РФ.

IPO компании в 2006 году стало 

крупнейшим в истории европейского 

сектора недвижимости ($ 1,85 млрд).

В 2008 году «Группа Компаний 

ПИК» была включена в перечень си-

стемообразующих предприятий рос-

сийской экономики, в 2009 году полу-

чила государственные гарантии Пра-

вительства Российской Федерации.

Падение спроса на рынке недви-

жимости на фоне кризиса и после-

довавшие за этим проблемы с об-

служиванием долга привели к сни-

жению капитализации группы. Вес-

ной 2009 г. в капитал группы «ПИК» 

вошла «Нафта Москва» Сулеймана 

Керимова, получившая 25 % акций 

у основателей компании Юрия Жу-

кова и Кирилла Писарева в обмен 

на помощь в реструктуризации дол-

га. По состоянию на 2011 год у «На-

фты» было 38,3 % акций группы.

Компания «профайн РУС»

ЗАО «профайн РУС» – рос-

сийское подразделение компании 

profine GmbH International Profile 

Group, которая является ведущим 

производителем профильных си-

стем из ПВХ и владельцем торговых 

марок KBE, Trocal, Koemmerling.

В России «профайн РУС» явля-

ется лидером среди производителей 

ПВХ-профилей для производства 

окон и дверей.
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прошел обучение в «Центре профес-

сионального образования строителей 

«НИИ Мосстроя». Фирма и ее сотруд-

ники включены в «Реестр организаций 

и работников, подтвердивших свою 

компетентность при монтаже оконных 

блоков».

В своей работе группа компаний 

«ПИК» использует технологию завод-

ской установки пластиковых оконных 

блоков в стеновые панели. Каждый 

этап монтажа проходит тщательную 

проверку, что позволяет гарантировать 

соответствие конечной детали самым 

высоким стандартам качества. Монтаж 

оконных блоков на заводе осущест-

вляется только сертифицированными 

специалистами, прошедшими специ-

альную подготовку. Готовое изделие 

проходит многоуровневый контроль 

качества: отдел технического контро-

ля «ПИК-Профиль» ведет сквозной 

контроль качества оконных блоков, а 

специалисты ДСК-2 контролируют ка-

чество монтажа ПВХ-конструкции в 

железобетонную внешнюю панель, и 

лишь после этого готовая деталь от-

правляется на стройку.

Генеральным партнером ООО 

«ПИК-Профиль» является компания 

«профайн РУС», производитель и по-

ставщик ПВХ-профилей КВЕ для изго-

товления пластиковых окон.

Для остекления жилых домов груп-

пы компаний «ПИК» используется про-

фильная система «КБЕ Эксперт+», ко-

торая, в сочетании с широкой короб-

кой (127 мм), идеально подходит для 

панельного домостроения. Особенно – 

при использовании технологии завод-

ской установки пластиковых оконных 

блоков в стеновые панели. К тому же, 

широкая коробка дополнительно уве-

личивает приведенное сопротивление 

теплопередаче.

Известно, что наиболее интенсив-

ные потери тепла происходят именно 

через окна. Система «КБЕ Эксперт+», 

которая применяется в производстве 

ООО «ПИК-Профиль», позволяет зна-

чительно сократить эти потери, сде-

лать дом более теплым и комфортным.

Константин Кузнецов, вице-пре-

зидент по промышленности и стро-

ительству Группы компаний «ПИК»: 

«Мы строим современное доступное 

жилье. Одна из приоритетных задач, 

стоящих перед нами, – строить быстро 

и качественно. В 2011 году мы построи-

ли и сдали в общей сложности 870 тыс. 

кв. м жилья в 14 городах России. Это 

значительный результат, которого мы 

сумели добиться благодаря оптимиза-

ции процесса производства, строгому 

контролю качества на всех этапах стро-

ительства, постоянной модернизации 

наших производственных мощностей. 

Наши покупатели могут быть увере-

ны, что делая выбор в пользу заводско-

го качества наших домостроительных 

комбинатов, они приобретают квартиру 

в современном надежном и комфорт-

ном доме».

Александр Грибов, генеральный 

директор ОАО «ДСК-2»: «Мы стре-

мимся предложить рынку индустриаль-

ного домостроения самые лучшие до-

ма по качеству, соответствующие тре-

бованиям как строительных норм, так 

и потребительских предпочтений. Мы 

постоянно развиваем наши технологии 

производства, стремясь быть в аван-

гарде современного массового домо-

строения».

Александр Артюшин, руководи-

тель отдела проектной подготовки и 

объектного менеджмента ЗАО «про-

файн РУС»: «Бескомпромиссность 

группы компаний «ПИК» в соблюдении 

требований безопасности зданий и со-

оружений, постоянное повышение ка-

чества продукции, а также следование 

требованиям времени по повышению 

энергоэффективности проектируемых 

и возводимых зданий, заслуженно вы-

водят ее в число лидеров строительно-

го рынка».

Сергей Комаров, генеральный 

директор ООО «ПИК-Профиль»: 

«Мы тщательно выбираем своих пар-

тнеров, ведь от каждого этапа про-

изводства зависит качество всего 

дома, поэтому мы выбрали систему 

КВЕ, которая в течение многих лет 

зарекомендовала себя на рынке с 

лучшей стороны».
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WH OKNA ОТ WINKHAUS 
УПРАВЛЯЕТ СТАНКАМИ

Как исключить влияние человече-

ского фактора на качество про-

дукции, перейти к безбумажному 

производству, а при этом сэкономить 

время и деньги? Ответ на эти вопро-

сы вы получите в компании ООО ПО 

«ПластиК» (Набережные Челны). 

Вопросы усовершенствования про-

изводства для оконной отрасли сегод-

ня актуальны, как никогда. Во-первых, 

потому что объемы заказов год от года 

увеличиваются, и производители окон 

вынуждены идти в «ногу» с рынком. 

Во-вторых, растущая конкуренция вы-

нуждает производителя к постоянному 

поиску возможностей для сокращения 

производственных затрат. 

В настоящее время очень актуаль-

ная тема – автоматизация производст-

ва. Общеизвестный способ автомати-

зации производства – это чаще всего 

обновление парка оборудования. Важ-

ным моментом при автоматизации яв-

ляется правильная и точная настройка 

оборудования и обмена информацией 

между автоматическим и программным 

комплексом, который управляет произ-

водством.

Возможности программы 
WH OKNA 

Именно такой способ программно-

го оснащения предлагает своим кли-

ентам компания Winkhaus. Производи-

тели могут воспользоваться програм-

мой фирмы Winkhaus – WH OKNA – 

по расчету ПВХ-окон и управлению 

процессом их производства, которая 

клиентам Winkhaus предоставляет-

ся бесплатно. В результате внедрения 

функций данной программы на произ-

водстве, повышается производитель-

ность и качество, улучшается точность 

раскроя и снижается количество отхо-

дов. Кроме стандартных функций, WH 

OKNA имеет дополнительные модули, 

которые расширяют возможности про-

граммы на разных этапах производ-

ства и продажи окон и дверей. Моду-

ли модифицируют такие процессы как: 

контроль производства, планирование, 

сбор и анализ данных, проектирование 

оборота документов, управление стан-

ками, безбумажное производство.

Автоматизация в фирме 
ООО ПО «ПластиК»

Одна из функций программы WH 

OKNA – модуль управления станка-

ми – была установлена на фирме 

ООО ПО «ПластиК» в городе Набе-

режные Челны (Республика Татар-

стан, Россия) в мае этого года. С про-

граммой WH OKNA компания из Та-

тарстана работает уже около четырех 

лет, используя функции расчета сто-

имости окон, оформления производ-

ственных поручений, модули по оп-

тимизации. После внедрения модуля 

управления станками, на производ-

стве компании ООО ПО «ПластиК» 

произошел запуск четырехголовочно-

го сварочного станка Murat KD 658/20, 

двухголовочной автоматической пи-

лы Murat TT 405/10 и стола для авто-

матической порезки стекла (для из-

готовления стеклопакетов) – экспорт 

из программы WH OKNA в программу 

OPTY-WAY. Процесс адаптации всего 

оборудования прошел успешно. Вне-

дрение было произведено сотрудни-

ками компании Winkhaus, специали-

стами с многолетним опытом в об-

ласти автоматизации и оптимизации 

производства у клиентов, Анджеем 

Санютой и Антоном Лобачевым. 

В ходе внедрения производствен-

ных модулей программы WH OKNA в 

компании ООО ПО «ПластиК», было 

принято решение поместить штрих-

код для оператора сварочного станка 

на этикетку пилы – комментирует спе-

циалист IT отдела Представительства 

Winkhaus в России Антон Лобачев. По-

сле того, как информация в виде фай-

ла поступает на пилу и она отпиливает 

элемент заготовки, печатается соот-

ветствующая этикетка с технологиче-

ской информацией, в состав которой 

входит: изображение изделия с габа-

ритными размерами, длина элемента, 

Фирма ООО ПО «ПластиК», 

г. Набережные Челны, Республика 

Татарстан, Россия. 

На оконном рынке с 2000 г. Направ-

ление деятельности: производство 

ПВХ-конструкций (лидер по переработ-

ке профиля SALAMANDER в России), 

алюминиевых раздвижных и фасадных 

систем, стеклопакетов, дверей и витра-

жей. Общее количество выпускаемых 

изделий около 300 единиц в смену, т.е. 

4-5 тыс.м2 готовой продукции в месяц. 

Клиентом компании Winkhaus является 

более 10 лет.

Управление процессом сварки при помощи штрихкодов, генерированных программой WH OKNA
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Представительство Winkhaus

141701, Московская обл., 

г. Долгопрудный,

проспект Пацаева, д. 7, корп. 1

Тел.: +7 (495) 722-0470

E_mail: krzysztof.jakimowicz@

ru.winkhaus.pl

номера заказа и позиции, данные кли-

ента, информация о дополнительных 

элементах фурнитуры и т.п. 

Преимущества штрихкода

Важную функцию выполняет здесь 

так же штрихкод, именно в нем содер-

жится информация для сварочной ма-

шины. Когда рабочий сканирует эле-

мент рамы или створки, оператор сва-

рочного станка автоматически выходит 

на нужный размер. Рабочие больше 

не вносят размеры изделий вручную, 

практически исключается влияние че-

ловеческого фактора на качество про-

дукции и на точность раскроя, отсут-

ствуют ошибки, путаница и неточности. 

Все это позволяет отказаться от бумаж-

ных технологических карт, что означает 

дополнительную экономию времени и 

денег. Вышеупомянутые преимущества 

внедрения так же позитивно влияют на 

обеспечение заменяемости рабочих, – 

автоматический режим работы позво-

ляет не думать о том, какой профиль 

взять и какой размер выставить, вся 

информация присутствует на мониторе 

станка. Следует упомянуть, что впечат-

ление у клиентов от процесса внедре-

ния новых решений на производстве 

только положительные.

По мнению специалистов компа-

нии Winkhaus, программа WH OKNA 

для процесса изготовления оконных 

и дверных конструкций, а также под-

держки процесса продажи имеет хо-

рошие перспективы в России, она 

востребована отечественным рын-

ком. На сегодня около 250 россий-

ских фирм использует программу WH 

OKNA, около 20 компаний серьезно 

заинтересованы таким программным 

обеспечением, и возможно уже в этом 

году установят ее на своих производ-

ствах. 

Своими впечатлениями о про-

грамме WH OKNA поделился дирек-

тор производства компании ООО 

ПО «ПластиК», Косарев Яков Нико-

лаевич. 

Интервью провел сотрудник компа-

нии Winkhaus Анджей Санюта.

Яков Николаевич, с какого вре-

мени вы применяете программу WH 

OKNA? 

С программой мы работаем около 

четырех лет.

Какие функции программы WH 

OKNA используете на вашем пред-

приятии? 

В программе мы рассчитываем 

стоимость окон и дверей, получаем 

поручения в режиме online от удален-

ных дилеров, оформляем поручения 

для цеха, заказываем материалы и 

комплектующие, выгружаем инфор-

мацию в электронном виде на авто-

матические станки. В данный момент 

внедряем программу оптимизации 

производства. 

Как проходил процесс последне-

го внедрения и какими станками вы 

управляете при помощи программы 

WH OKNA?

Сейчас мы запустили автоматиче-

ский 4-х головочный сварочный станок 

Murat KD 658/20 и 2-х головочную авто-

матическую пилу Murat TT 405/10. При 

автоматическом режиме исключаются 

ошибки, и появилась возможность вза-

имозаменяемости рабочих. Процесс 

внедрения прошел успешно. Надеемся 

на положительный результат. 

Каких результатов вы ожидаете 

после внедрения программы управ-

ления станками?

Рассчитываем, что после запуска 

нашего оборудования при помощи ва-

шей программы мы сократим ошибки, 

относящиеся к человеческому факто-

ру, ускорим темп работы, повысим ка-

чество, а со временем перейдем к без-

бумажному производству. Организа-

цией процесса труда, по сути, будет за-

ниматься компьютер, а рабочий будет 

выполнять функцию оператора.

Какие у вас впечатления отно-

сительно применения новых ре-

шений? 

После внедрения новых решений 

на производстве впечатления толь-

ко положительного характера: у ра-

бочих снизился уровень физических 

нагрузок, постепенно выстраивается 

внутренняя логистика, начальник це-

ха получил возможность контролиро-

вать процесс производства на любой 

его стадии, количество произведенных 

конструкций, а также расход материа-

лов и комплектующих. 

Спасибо вам, Яков Николаевич, 

за разговор.

Раскрой профиля из ПВХ на основе оптимизации, созданной в программе WH OKNA
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КАТАЛОГ�СПРАВОЧНИК

«КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ОКОН, ДВЕРЕЙ 
И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»

Каталог-справочник предназначен для специалистов оконно-фасадной ин-
дустрии, работающих в области проектирования, комплектации, изготов-

ления, монтажа, эксплуатации и ремонта окон, дверей и фасадных конструк-
ций. Он может быть также полезен строителям, проектировщикам, архитек-
торам, специалистам проектных организаций, служб заказчика, предприятий 
ЖКХ.  

В каталоге-справочнике содержится систематизированная информация о 
комплектующих изделиях и материалах, применяемых для изготовления окон, 
дверей и фасадных конструкций. Представлены системы оконной и дверной 
фурнитуры, поворотно-откидные и раздвижные механизмы, комплектующие 
для раздвижных конструкций, ручки, петли, подоконники, монтажные матери-
алы, системы безопасности и контроля. Приведены данные о производителях 
и поставщиках, включая номенклатуру поставок, контактную информацию, 
адреса представительств и дистрибьюторов. Представлена инновационная 
продукция ведущих компаний-производителей.

Дополнением к настоящему каталогу являются информационные базы 
данных «Комплектующие и материалы для производства оконных, двер-
ных и фасадных конструкций», предоставляемые на электронных носите-
лях и содержащие подробную информацию о компаниях-производителях и по-
ставщиках. Перечень производимой (поставляемой) продукции в базах дан-
ных расширен по сравнению с тем, который представлен в основных разделах 
каталога-справочника, и включает более 60 товарных групп. 

Базы данных предоставляются в вариантах: «К-1» (1000 компаний) и «К-2» 
(более 2500 компаний).

Каталог-справочник. — 3-е изд., перераб. и доп. / Под. ред. Н.Л. Гаврилова-Кремичева и И.Л. Николаевой. — 
М.: Информационно-издательский центр «Современные Строительные Конструкции», 2011. — 104 с.,ил.

ОТКРЫТА ПОДПИСКА 

Стоимость каталога-справочника (брошюры) – 450 руб. 
База данных «К-1» – 1000 руб. 
База данных «К-2» – 2500 руб.

ПРЕДОСТАВЛЯЮТСЯ СКИДКИ НА КОМПЛЕКТ: 

При покупке комплекта «каталог + база данных «К-1» – общая стоимость 1200 руб. 
При покупке комплекта «каталог + база данных «К-2» – общая стоимость 2600 руб. 
Расценки представлены с учетом пересылки (НДС не облагается).

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить по телефону 
в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо и отправить его по адресу pay@ssk-inform.ru  
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Прошел год с момента первой постав-

ки фурнитура INTERNIKA, время под-

водить итоги. За это время фурнитура 

INTERNIKA успела зарекомендовать себя 

как качественный продукт и получить при-

знание компаний – производителей окон 

на территории всей России и стран СНГ.

Подведение итогов и празднование 

дня рождения фурнитуры INTERNIKA 

проходило 12 апреля 2012 года в рамках 

конференции «Практика реализации бе-

режливых технологий в оконном произ-

водстве. Опыт использования оконной 

фурнитуры INTERNIKA». На конференции 

присутствовали компании – производи-

тели окон, а также представители завода 

Kovinoplastika.

День рождения не мог обойтись без 

подарков. На конференции прошел ро-

зыгрыш ценных призов среди участников 

акции «INTERNIKA. Технологии ваших по-

бед». Главный приз, микроавтобус Renault 

® – ВТОРОЙ ГОД НА РЫНКЕ

Trafic Passenger Privilege, выиграла ком-

пания ООО «Светопрозрачные конструк-

ции», г. Хабаровск. По словам генераль-

ного директора компании-победителя 

Лубяного Юрия Владимировича, во время 

тестирования фурнитуры INTERNIKA Ком-

пания ТБМ оперативно решала все воз-

никающие вопросы, в кратчайшие сроки 

разработала новые детали. За прошед-

ший год фурнитура INTERNIKA подтвер-

дила все свои преимущества.

Как известно, главную проверку фур-

нитура проходит зимой. Сегодня с уве-

ренностью можно сказать, что фурнитура 

INTERNIKA достойно выдержала это ис-

пытание – производители не получили ни 

одной рекламации по продуванию ство-

рок окон, которые были сделаны с исполь-

зованием фурнитуры INTERNIKA.

Потребности рынка меняются, меня-

ется и фурнитура INTERNIKA. Появляются 

новые возможности, дополнительные эле-

менты, дорабатываются существующие 

детали. Компания ТБМ всегда открыта 

для отзывов и предложений по развитию 

фурнитуры INTERNIKA. За прошедший 

год все предложения были детально изу-

чены и многие из них реализованы.

В 2012 году планируются поставки 

следующих новинок фурнитуры:

• для окон и балконных дверей из 

дерева;

• для нестандартных конструкций 

(арки, трапеции, косые окна);

• базовой безопасности;

• противовзломной класса WK 1;

• Tilt First;

• для полуавтоматических линий.

Специалисты компании ТБМ уверены, 

что данные новинки существенно расши-

рят возможности фурнитуры INTERNIKA и 

позволят производителям светопрозрач-

ных конструкций максимально удовлетво-

рять запросы конечных потребителей.
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ИНЖИНИРИНГ: ПОВЫШЕНИЕ 
ЭФФЕКТИВНОСТИ ОКОННОГО 
ПРОИЗВОДСТВА

ООО «РОТО ФРАНК»

142407, Московская обл., 

Ногинский р-н, территория «Ногинск-

Технопарк», д. 20

Тел.: +7 495 287-35-20

Факс: +7 495 287-35-21

www.roto.ru

Жесткая конкуренция на оконном 

рынке вынуждает производите-

лей к поиску путей по снижению за-

трат и увеличению производительно-

сти. Чтобы в будущем опережать сво-

их конкурентов, уже сегодня требует-

ся целенаправленное принятие мер 

по оптимизации производства.

Специалисты компании Roto 

Frank, предлагают помощь не толь-

ко при консультировании своих кли-

ентов по определенным категори-

ям продуктов, но и при организации 

всего производственного и техноло-

гического процесса. Концепция Roto 

Инжиниринга предусматривает для 

производителей окон и дверей пред-

ложение уникального сервиса, кото-

рый в состоянии значительно увели-

чить отдачу и повысить эффектив-

ность оконного производства. Опи-

раясь на конструкторские идеи и 

инженерный опыт всей Группы Roto, 

компании-партнеры получают бес-

ценные ноу-хау и технологии совре-

менного производства, что обеспечи-

вает наивысшее качество продукции. 

Высокой эффективности решения 

задач способствует то, что специали-

сты Roto Инжиниринга действуют на 

стыках в области производства, мар-

кетинга, контроля качества. При этом 

для производителя полностью сохра-

няется свобода принятия решений. 

Как известно, оконная фурнитура 

Roto может перерабатываться и на 

ручном, и на автоматическом обору-

довании, что позволяет оптимизиро-

вать производственные процессы как 

небольших, так и крупных производи-

телей оконных конструкций.

Технологические процессы боль-

шинства производственных предпри-

ятий оконной отрасли имеют между 

собой много общего. Несмотря на 

это, при разработке инжиниринговых 

проектов практикуется строго инди-

видуальный подход. Совершенно не 

важно, идет ли речь об увеличении 

объема производимой продукции, со-

кращении количество персонала, со-

кращении срока поставок – в любом 

случае опытные специалисты отдела 

Roto Инжиниринга, долгие годы рабо-

тающие в оконной отрасли и на прак-

тике хорошо знающие ее специфиче-

ские моменты, обеспечивают опти-

мальное решение для каждого кон-

кретного предприятия.

Как правило, инжиниринг – это 

платная услуга, стоимость которой 

может составлять многие сотни ты-

сяч рублей. Но для своих постоянных, 

а также новых партнеров, при усло-

вии подписания рамочного договора, 

который предусматривает переход на 

использование фурнитуры Roto, этот 

сервис осуществляется на полностью 

безвозмездной основе. Инженеры 

Roto по оптимизации производства в 

несколько этапов оказывают полное 

содействие в наладке оборудования 

и перенастройке программного обес-

печения, помощь в эффективной ор-

ганизации производства.

Анализ процессов 
производства

Многие крупные оконные компа-

нии вышли из подвалов и гаражей, 

где имеющиеся рабочие станции 

представляли собой простейшие сто-

лы и верстаки, где производственные 

линии пролегали через темные и из-

вилистые коридоры, а помещения бы-

ли обособлены или полностью отделе-

ны друг от друга. Со временем произ-

водство расширялось, а размещение 

и структура оставались неизменными 

с сохранением всех неудобств и нера-

ционального использования.

Инжиниринговый сервис Roto на-

чинается с детального анализа имею-

щихся производственных процессов 

на предприятии. Он необходим для 

определения потенциала оптимиза-

ции и служит основой для разработки Склад готовой продукции с ячейками, с возможностью быстрого поиска  и доступа к любому изделию
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индивидуальной концепции, которая 

вырабатывается с учетом специфи-

ки и имеющихся особенностей. Здесь 

учитываются временные трудозатра-

ты при изготовлении различных типов 

окон: одно-, двух-, трехстворчатых; 

глухих, поворотных, поворотно-откид-

ных, штульповых и т. д. Процесс изго-

товления окна разбивается на отдель-

ные операции, которые также тща-

тельно исследуются, производится 

замер времени. Для создания более 

полной картины описываются рабочие 

места и их оснастка (тележки, полоч-

ки, стеллажи), применяемое основ-

ное и вспомогательное оборудование. 

Для лучшей наглядности производст-

венных результатов производится ви-

зуализация (например, составляется 

график использования оборудования, 

статистика простоев, учет непродук-

тивного времени, которое вызвано ра-

ботой смежных отделов и т. д.).

Оптимизация производства

На основе полученных данных, в 

зависимости от требований к произ-

водительности и производственным 

площадям, совместно с изготовите-

лями машин специалисты Roto Ин-

жиниринга дают рекомендации при 

выборе необходимого оборудования, 

приобретению недостающего или во-

обще замене на более продуктивное, 

а также советы по размещению и ра-

циональному использованию имею-

щихся, приобретаемых станков и ор-

ганизации рабочих мест.

Специалисты Roto могут подоб-

рать оптимальный комплект фурни-

туры, просчитать варианты по вне-

дрению новых артикулов на произ-

водстве, новых методов установки 

фурнитуры, а также предложат соб-

ственные решения. Для расчета тех-

нологических данных, расхода ма-

териалов и управления имеющимся 

оборудованием совместно с произ-

водителями программного обеспече-

ния оказывается помощь при выборе 

программного обеспечения.

Для рационализации производ-

ства не обязательно инвестировать 

большие финансовые средства. За-

метную отдачу можно получить и 

«малой кровью», изменив лишь ме-

тоды и подходы к организации произ-

водства. Например, для сокращения 

времени доставки прямо в монтаж-

ном цехе создается промежуточный 

склад фурнитуры с вертикальным 

или горизонтальным расположением 

стеллажей. Прямо отсюда работники 

склада доставляют фурнитуру к каж-

дому монтажному столу для перера-

ботки. Такое рациональное распреде-

ление задач и сокращение непродук-

тивного рабочего времени позволяют 

эффективно использовать имеющие-

ся площади и рабочую загрузку.

Применяя хорошо зарекомендо-

вавшие себя на многих оконных про-

изводствах предписания Roto Инжи-

ниринга по сборке фурнитуры и рам-

ных частей можно значительно уве-

личить производительность.

«Фурнитура створок» 

(сборка створок по системе 

«фурнитура из ячеек»)

• Оптимизация транспортировки 

створочных элементов на производ-

стве в тележках, согласно дневному 

заданию или партий оптимизации.

• Учет выдачи необходимых 

комплектующих без потери времени 

при приемке и пересчете комплектов 

и деталей.

• Сокращение площади, зани-

маемой фурнитурой возле фурни-

турного стола. Необходимо избегать 

складирования «длинномерных» эле-

ментов фурнитуры возле стен, на 

стеллажах или ставить их рядом со 

столом. Обрезка фурнитуры осуще-

ствляется еще на складе согласно 

списку оптимизации.

Сергей Бузинов, инженер по авто-

матизации оконного производства в 

Roto Frank.

«Иногда, на встречах с партнерами, 

бывает очень трудно преодолеть психоло-

гический барьер. Как правило, это грамот-

ные специалисты-практики, много лет про-

работавшие в оконной отрасли. Они знают 

себе цену, выстроили успешный бизнес. 

И многие из них не понимают, мол, зачем 

что-то менять, если и так все неплохо ра-

ботает. Хотя при этом, загрузка производ-

ственных мощностей может едва дотяги-

вать до 50 – 60 %. И очень удивляются, ко-

гда узнают, что на этих же заводах при оптимизации производственных 

процессов можно в два раза увеличить производительность».

Удлиненный стенд остекления, позволяющий организовать пооперационный конвеер при остеклении
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• Сокращение времени обвязки 

до 60 – 70 сек., если задействованы 

два работника и 120 – 130 сек., если 

работает один работник. Использова-

ние шуруповерта с автоматической 

подачей шурупов.

• В створке, независимо от ти-

поразмера, монтируются необходи-

мые элементы без необходимости их 

подбора на рабочем месте и наличия 

опыта в сборке створок.

• Простой метод сборки створки 

из ячеек, в которых находятся обруб-

ленные и подобранные элементы.

• Увеличение производитель-

ности сборки створок в среднем на 

20 – 30 %.

«Фурнитура рам» 

(сборка рам по принципу 

«установка рамных частей 

перед сваркой»)

• Удобный доступ к собираемой 

раме (работа с отдельным элементом 

удобнее, чем со сваренной рамой по 

причине меньших габаритов).

• Сокращение времени установ-

ки до 20 % в сравнении с установкой 

рамных частей при помощи телеско-

пического шаблона.

• Установка рамных частей пе-

ред сваркой позволяет разгрузить 

сборочный участок.

• Мобильность системы дает 

возможность сборки этих рам после 

обрабатывающего центра либо пе-

ред сварочным аппаратом.

Работа в команде

Следующим, и наиболее слож-

ным этапом по достижению заплани-

рованного результата является вне-

дрение принципов коллективной ор-

ганизации труда. Здесь успех будет 

напрямую зависеть от понимания и 

активной поддержки руководителей 

коллектива – начиная с генерального 

Cергей Романенко, инженер по опти-

мизации и автоматизации производства 

в Roto Frank.

«При принятии решения на разных 

управленческих уровнях очень часто воз-

никают конфликты интересов. Если выс-

шее руководство или собственник одобря-

ют проведение инжиниринговых мероприя-

тий, то у производственников и технологов 

нововведения и рацпредложения от «чужо-

го аудитора» вызывают лишнюю головную 

боль и даже полное неприятие. Здесь важ-

на поддержка на всех руководящих уров-

нях, я бы даже сказал, личная заинтересо-

ванность каждого участника процесса. Результат будет зависеть напрямую 

от усилий каждого члена коллектива, и в итоге – от работы всей команды».

директора, начальников цехов, и за-

канчивая мастерами и бригадирами. 

Первоначально необходимо убедить 

«вертикаль управления» в эффектив-

ности такой работы. Например, раз-

мещая в цехах графики, таблицы и 

модели производственных задач для 

работника, руководитель может на-

глядно получать сведения о текущих 

производственных показателях и при 

этом информировать каждого работ-

ника. Например, в листе простоя / не-

поладок учитываются причины, кото-

рыми они вызваны – нехватка мате-

риала, исправление чужих ошибок, 

брак, поломка оборудования и так да-

лее. Все это дает ясную картину, по-

зволяющую выявить и устранить про-

изводственные факторы, снижающие 

общие результаты. Но организацион-

ные усилия не должны ограничивать-

ся только этим. Такой эффективный 

инструмент как квалификационная 

матрица, дает возможность оценить 

квалификацию сотрудников, их взаи-

мозаменяемость на каждом участке 

и, как следствие, возможность про-

считать вклад каждого работника в 

бригаде. А внедрение системы пре-

мирования и бонусов позволяет ма-

териально заинтересовать и прости-

мулировать весь производственный 

коллектив.

Инжиниринг (англ. engineering) – 

это услуги инженерно-консультаци-

онного плана или соответствующие 

работы, которые имеют исследо-

вательский, проектно-конструктор-

ский или расчетно-аналитический 

характер. Кроме того, под инжини-

ринговыми услугами понимается 

подготовка технико-экономических 

обоснований проектов, предостав-

ление рекомендаций в области ор-

ганизации производства и управле-

ния. Главная задача – оптимизация 

технологического процесса с целью 

наиболее эффективно использовать 

производственные мощности с рав-

номерной загрузкой вне зависимо-

сти от сезонности, «человеческого 

фактора» и, как следствие, выпус-

ка качественной продукции с более 

низкой себестоимостью.
Тележки для стеклопакетов с ячейками
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На выставке «Лесдревмаш» в Москве («Экспоцентр», 

зал 2, павильон 2) Weinig представит ряд новинок и 

модернизаций в сфере деревообработки и мебельного 

производства на площадке около 360 кв. м. Бесспорный 

лидер в разработке станков и систем для деревообработ-

ки продемонстрирует свою компетентность в любой опе-

рацией всего технологического процесса под слоганом 

WEINIG WORKS WOOD. Спектр операций весьма широк, 

начиная от основных – строгания и профилирования, а 

также раскроя, торцевания, сканирования, оптимизации, 

сращивания на мини-шип заканчивая склеиванием. От-

дельной областью производства является изготовление 

окон. Комплексное предложение включает в себя систе-

мы автоматизации и все дополнительные услуги вплоть 

до инжиниринга. Сегмент обработки древесных плит бу-

дет представлен дочерним предприятием Holz-Her.

Впервые на выставке Лесдревмаш будут представ-

лены новые калевочные станки Powermat 1200 и 2400. 

Среди прочих будет продемонстрировано оригинальное, 

легко и быстро программируемое 3D-Профилирование. 

Компактный четырехсторонний станок Cube снова дол-

жен быть в центре внимания как обычно это происходит 

с самого момента его появления на протяжении уже поч-

ти года.

Полностью автоматизированный станок существенно 

сокращает подготовительное время, отличается простым 

обслуживанием, и быстрее в десятки раз, чем рейсмус и 

фуганок. Выставочная программа строгальных станков 

WEINIG НА ВЫСТАВКЕ 
«ЛЕСДРЕВМАШ»: 
НОВЫЕ РЕШЕНИЯ ДЛЯ ОБРАБОТКИ МАССИВНОЙ ДРЕВЕСИНЫ

будет дополнена станком Unimat 218 – с шестью шпин-

делями, особенно актуальным для предприятий с огра-

ниченным бюджетом, но высокими требованиями к каче-

ству.

В области раскроя материала Weinig покажет как при 

различной производительности и в разных областях при-

менения можно добиться высоких показателей выхода 

готового продукта превосходного качества. Паллета по-

дается от многопильного станка VarioRip с оптимизаци-

ей раскроя по ширине к универсальному круглопильно-

Множество опций: Новый калевочный станок: Powermat 1200

Текстурирование: Безграничные возможности с Powermat 2400 3D

Weinig Cube: Заранее известно, что получится на выходе
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му станку FlexiRip 3200 и далее к торцовочному станку для пол-

ной оптимизации и удаления дефектов. На примере OptiCut S 90 

Speed Weinig демонстрирует рентабельное производство хозяй-

ственной продукции – ящиков и поддонов. На высшей ступени 

производительности находится OptiCut S 450 Quantum II. Самый 

быстрый торцовочный станок в мире и новый 4-сторонный ска-

нер EasyScan из линейки LuxScan от Weinig можно будет увидеть 

на стенде.

За последние годы в оконном производстве Weinig способ-

ствовал мощному импульсу развития технологии благодаря мо-

дульной концепции Conturex. Запатентованный зажимной стол 

PowerGrip придает технологии отличительный признак, который 

в вопросах отделки заготовок и точности обработки позволя-

ет наращивать объёмы. В Москве Weinig представляет станок 

Conturex 124 для изготовления окон, дверей, мебели и зимних 

садов. Новинкой является пакет производительности Speed 

Plus и профилирование штапика с двусторонней зарезкой под 

углом 45°.

Приглашием на наш стенд: «Экспоцентр», зал 2, павильон 2.

WWW.WEINIG.COM -  

· · ·

·  

·

. 

Weinig Conturex 124: Максимальная гибкость для оконного производства

Участие в выставках: Weinig – центр притяжения посетителей в любой точке мира

okna_4.indb   25okna_4.indb   25 02.08.2012   15:25:3602.08.2012   15:25:36



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 4 (160) 2012

ОБОРУДОВАНИЕ

26

ФИРМА TONSMEIER KUNSTSTOFFE ДЕЛАЕТ СТАВКУ 
НА ТЕХНОЛОГИЮ BATTENFELD"CINCINNATI

«Нас убедил общий пакет, вклю-

чающий надежность, удобство 

управления и сервис», – обосно-

вывает д-р Марк Шмидт, дирек-

тор фирмы «Tonsmeier Kunststoffe 

GmbH & Co. KG» из г. Хёкстер, при-

обретение дополнительной уста-

новки получения гранулята у ком-

пании «battenfeld-cincinnati», г. Ве-

на / Бад Эйнхаузен. В частности, 

очень важным параметром для из-

готовителя высококачественного 

ПВХ-рециклата является высокая 

производительность установки, 

оснащенной двухшнековым экс-

трудером.

Экологичное хозяйствование яв-

ляется для переработчика Tonsmeier 

больше, чет только лозунгом: Свы-

ше 35 лет предприятие занимается 

производством молотых материалов 

и рециклата, собирая и перерабаты-

вая термопластические пластмассы 

из различных отраслей промышлен-

ности. Являясь признанным специ-

ализированным предприятием в об-

ласти утилизации, фирма сертифи-

цирована по DIN ISO 9001 и REACH. 

Фирма Tonsmeier поддерживает ко-

операторское партнерство с Ассоци-

аций производителей пластиковых 

труб (Kunststoffrohrverband = KRV), 

собирая, перерабатывая и утилизи-

руя трубный материал в рамках этого 

партнерства. 

Кроме того, фирма Tonsmeier яв-

ляется партнером рисайклинговой 

инициативы Rewindo – объединения 

ведущих германских производителей 

пластмассовых профилей с целью 

соблюдения европейского самообя-

зательства в отрасли переработки 

ПВХ. Переработчик в основном за-

нимается производством регрануля-

тов и, кроме того, специализируется 

в изготовлении из этих регранулятов 

высококачественных оконных вспо-

могательных профилей, а также тех-

нических профилей. В обеих обла-

стях фирма Tonsmeier делает ставку 

также и на экструзионные установ-

ки машиностроительной компании 

«battenfeld-cincinnati».

Последней фирма Tonsmeier при-

обрела установку получения грану-

лята с двухшнековым экструдером 

BEX 2-135-28V и децентрализован-

ным гранулятором горячей резки 

GWH 130 для производства регра-

нулята h-PVC. Исходным материа-

лом для этой установки служит чи-

стосортный, изготовленный фирмой 

Tonsmeier помол h-PVC с размером 

зерен от 6 до 13 мм и высокой сте-

пенью чистоты 99,7 %. Несмотря на 

это, Tonsmeier эксплуатирует устрой-

ство смены сит непрерывного дей-

ствия, чтобы надежно отфильтровы-

вать последние загрязнения и воз-

можные остатки металла, а также 

гарантировать высокое качество 

конечной продукции. Это работаю-

щее на фирме Tonsmeier устройство 

смены сит интегрировано компани-

ей «battenfeld-cincinnati» в общую 

линию. Общая линия управляется с 

помощью системы BMC touch. «Си-

стема управления наглядна и удоб-

на, что для нас очень важно в произ-

водственных буднях», – разъясняет 

Шмидт.Экструдер компании «battenfeld-cincinnati» для получения гранулята

На своих заводах фирма Tonsmeier вносит 
важный вклад по сбережению ресурсов 
(фотография: Tonsmeier)
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В пользу индивидуального ре-

шения говорит не только включение 

устройства смены сит в эту экструзи-

онную установку. Экструдер наилуч-

шим образом оснащен для обеспече-

Tonsmeier – семейное предприятие ев-
ропейского масштаба (фотография: 
Tonsmeier)

ния высоких нагрузок, образующихся 

при переработке молотого материа-

ла h-PVC, и имеет оптимально согла-

сованную геометрию шнеков. Шнеки 

бронированы специальной износо-

стойкой защитой. Трехкомпонентное 

дозирование с гибким соотношением 

смешивания и интегрированными се-

параторами металла позволяет полу-

чать индивидуальные составы мате-

риалов.

Фирма «Tonsmeier Kunststoffe» 

имеет семь производственных за-

водов в Германии, Австрии и Поль-

ше, на которых работает 300 че-

ловек, ежегодно выпуская свыше 

70 000 тонн вторичного сырья, кото-

рое затем снова используется в про-

мышленности, перерабатывающей 

пластмассы. Предприятие принадле-

жит к группе Tonsmeier, находящей-

ся в семейном владении и активной 

во всей Европе в качестве предпри-

ятия по утилизации, предоставляю-

щего широкий спектр услуг. Около 

3 300 человек на 1 100 транспортных 

средствах обслуживают коммуналь-

ных заказчиков, носителей дуальной 

системы сбора и утилизации упако-

вок, клиентов из промышленности и 

малых предприятий. Имея свыше 30 

перерабатывающих, сортирующих и 

рисайклинговых установок, фирма 

Tonsmeier вносит важный вклад в де-

ло сбережения природных ресурсов.

www.battenfeld-cincinnati.com

www.toensmeier-kunststoffe.de

НОВЫЕ «ДИЗАЙНЕРСКИЕ ОКНА» ПРЕДЛАГАЕТ 
«ОКОННЫЙ КОНТИНЕНТ»

Компания «Оконный континент» 

запускает новую линейку продук-

ции «дизайнерские окна».

Окно не обязано быть простым и 

традиционным. Оно может стать со-

ставной частью интерьера квартиры, 

гармонировать по цвету и стилю с об-

щим дизайном помещения (мебелью, 

техникой и т. п.). Компания «Оконный 

континент» разработала множество 

ярких дизайнерских решений для 

окон, способных удовлетворить са-

мые взыскательные вкусы. Вот лишь 

несколько примеров.

Различная конфигурация окна 

помогает «играть» со стилем, при-

думывая все новые и новые вари-

анты дизайна окна. Поэтому дизай-

неры предлагают выстроить новую 

геометрию окна, меняя высоту про-

филей, отделяя фрамугу с помощью 

дополнительных элементов. В итоге 

создается интересное стилистиче-

ское решение для обычной оконной 

конструкции. По желанию клиента 

она будет нести в себе строгие хо-

лодные черты хайтека и минима-

лизма или теплые этнические «нот-

ки» классического английского или 

японского стиля. Такое окно карди-

нально преображает «лицо» кварти-

ры или офиса.

Есть другой способ сделать окно 

значимым элементом интерьера. Его 

можно превратить в сказочный витраж! 

Точнее, в его современную высокотех-

нологичную версию. Рисунок и его цвет 

зависят исключительно от фантазии 

заказчика. Это может быть оригиналь-

ный геометрический или растительный 

орнамент, готические арки, различные 

фигуры. Последнее особенно понра-

вится детям – им на радость можно пу-

стить по стеклу стайку радужных рыбок 

или устроить настоящий звездопад. Че-

рез такие сказочные цветные витражи 

солнце будет рассыпаться яркими за-

йчиками по комнате и поменяет атмос-

феру в самом доме!

Технология нанесения рисунка по-

зволяет не только воплотить любое 

дизайнерское решение в жизнь, но 

и сохранить практичность окна. Ведь 

рисунок полностью находится внутри 

стеклопакета, не мешает мыть окна 

и не подвергается механическим по-

вреждениям. Клиент может выбрать 

готовый вариант дизайна окна из 

каталога компании «Оконный кон-

тинент», а может предоставить свой 

дизайн-проект, по которому будет 

создано окно. В конечном итоге, у 

клиента появляется уникальная воз-

можность получить окно, которое мо-

жет стать центральной частью поме-

щения и задавать общий стиль. Та-

кое окно уже не надо прятать за жа-

люзи или шторами.

Еще один несомненный плюс «ди-

зайнерских» окон – относительно не-

высокая цена. По сравнению с клас-

сическими витражами, стоимость 

новых стилистических решений не-

обычайно мала. Превратить обычное 

окно в произведение искусства те-

перь стало значительно проще и де-

шевле.
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Корректное определение объе-

мов импорта и экспорта систем-

ных ПВХ-профилей, предназначен-

ных для изготовления окон, дверей 

и других строительных конструкций, 

является необходимым условием 

для оценки совокупных объемов их 

потребления в РФ (так называемо-

го, внутреннего потребления). Соот-

ветственно – необходимым услови-

ем для определения основных пока-

зателей оконно-фасадного рынка в 

целом.

Наиболее часто встречающаяся 

при этом ошибка – принятие сово-

купных объемов импорта профилей 

и других профильно-погонажных из-

делий из полимеров винилхлорида 

(далее – «ПВХ-профили») по коду 

ТН ВЭД 3916201000 за объем им-

порта системных ПВХ-профилей.

ИМПОРТ И ЭКСПОРТ СИСТЕМНЫХ 
ПВХ"ПРОФИЛЕЙ В 2008 – 2011 ГОДАХ

И. Л. НИКОЛАЕВА, Н. Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ

ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Импорт

Анализ данных ФТС показывает, 

что в 2011 году в Россию было вве-

зено 42815,8 тонн ПВХ-профилей 

(код ТН ВЭД 3916201000) – на 

20,1 % меньше, чем в 2009 г. (53605 

тонн).

Произошла смена тренда: если 

в 2010 г. импорт вырос на 9,2 % к 

уровню предшествующего года, то 

в 2011 г. он сократился, причем до-

статочно резко.

Однако в объем импорта по дан-

ному коду статистика ФТС включа-

ет не только системные профили, 

но и профили подоконных досок, 

панелей, профили общестроитель-

ного назначения, уплотнительные 

и иные профили (в том числе про-

фили для автомобилестроения, ба-

геты, технические и мебельные про-

фили, профили для применения в 

оборудовании этикетирования и 

др.). А также стержни, мононить, 

шнуры для горячей сварки линоле-

ума и проч.

Поэтому при подготовке анали-

тических отчетов [1 – 3] в ИЦ «Со-

временные Строительные Конструк-

ции» был проведен подробный ана-

лиз данных ФТС, по каждой из пар-

тий поставленной в 2008 – 2011 гг. 

продукции.

Анализ  данных ФТС пока-

зал, что объем импорта систем-

ных ПВХ-профилей составил в 

2011 г. 30624,4 тонн, или 74,1 % к 

уровню 2010 г. (41358 тонн). Причем 

в состав указанной цифры входит 

«импорт» профилей «Кениг-Пласт», 

производимых в Калининградской 

области, ввоз которых в «матери-

ковую» Россию в 2011 г. составил 

2581,4 тонн.

Сокращение объемов импор-

та системных ПВХ-профилей в 

2011 г. было, таким образом, еще 

более значительным, чем сокра-

щение совокупного импорта ПВХ-

профилей, составив 26 %. А исклю-

чая «импорт» профилей «Кениг-

Пласт» – 32 % (в приведенных здесь 

цифрах импорта за 2010 г., а также 

за 2009 г. и 2008 г. «импорт» профи-

лей «Кениг-Пласт» исключен).

Следует отметить, что как об-

щий объем импорта ПВХ-профилей, 

так и объем импорта системных 

ПВХ-профилей, до 2011 г. росли три 

года подряд. Причем в кризисном 
Рис. 1. Динамика суммарных объемов импорта ПВХ-профилей и импорта системных профилей 
в 2008 – 2011 гг.
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2009 году при росте импорта сис-

темных ПВХ-профилей на 3,9 % их 

доля на рынке за счет спада внут-

реннего производства увеличилась 

до 14,8 % против 11,3 % в 2008 г.

В значительной мере этот рост 

объяснялся несбалансированно-

стью таможенных пошлин на ПВХ-

профили и ПВХ-смолу, которая де-

лала выгодным импорт не сырья, 

а готовых изделий. В 2011 г. ситу-

ация изменилась коренным обра-

зом.

Динамика суммарных объемов 

импорта ПВХ-профилей и импор-

та системных профилей (без уче-

та «импорта» профилей «Кениг-

Пласт») в 2008 – 2011 гг. представ-

лена на рис. 1.

Объемы импорта системных 

ПВХ-профилей, основные марки 

и динамика импорта приведены в 

табл. 1 и табл. 2.

Импорт системных ПВХ-профилей 

ведущих торговых марок в 2011 го-

ду снизился по сравнению с 2010 го-

дом практически у всех ведущих им-

портеров, за исключением Rehau и 

Winhouse (Firat). Причем импорт про-

филей Rehau вырос на 32 % (!).

На первое место по объемам им-

порта вновь (как и в 2009 г.) вышел 

LG, по итогам предшествующего го-

да бывший на 3 месте.

Второе место, несмотря на сни-

жение импорта в 2011 г. почти на 

37 %, сохранил за собой Schueco. 

Необходимо отметить ,  что  в 

2009 г. произошел резкий рост им-

порта профильных систем Schueco 

(в 3,5 раза к уровню 2008 г.), а в 

2010 г. импорт вырос еще более чем 

вдвое.

На третье место по итогам 

2011 г. вышел Rehau. Отметим, что 

в 2010 г. импорт профилей Rehau 

сократился по сравнению с 2008 го-

дом более чем на 50 %.

Profine, лидер 2010 года по объе-

му импорта, опустился на 4-ю стро-

ку таблицы. Причем сокращение 

импорта к уровню 2010 г. составило 

63 % (!).

Еще более значительно со-

кратились объемы импорта ПВХ-

профилей Deceuninck (на 65 %) и 

Pimapen (на 86 %). Более чем вдвое 

Таблица 1.
Объемы импорта в 2011 г. и основные марки импортированных в РФ

системных ПВХ-профилей

Марка профиля Масса (вес), 
тонн

Доля в 
общем 
объеме 
импорта,

 %

Доля в 
импорте 
системных 
профи-
лей, %

Общая 
фактурная 
стоимость,
млн. руб.

Суммарный объем им-
порта в РФ 42815,8 100 -

В т. ч. системные:

LG 4011,0 9,4 13,1 2107,1

Schueco 3750,8 8,8 12,2 3093,4

Rehau 3394,9 (4000,0 
включая мебель-

ные и др)

7,9
11,1

KBE, Trocal,
Koemmerling (Profi ne) 3207,0 7,5 10,5 1819,5

Salamander 2612,0 6,1 8,5 1464,4

«Кениг-Пласт»* 2581,4 6,0 8,4 150,4**

Firat (Winhouse) 1497,4 3,5 4,9 559,5***

Funke 1322,5 3,1 4,3 301,4***

Gealan 937,3 2,2 3,1 935,4

Veka 783,1 1.8 2,6 820,7

Aluplast 713,6 1,7 2,3 438,4

СП «Гевис» 713,1 1,7 2,3 40,5***

Deceuninck 667,0 (667,6 
включая древес-
нополимерные)

1,6
2,2

511,9

Akfa 627,2 1,5 2,2 446,9

Hanwha L&S Corporation 514,6 1,2 2,0 174,1***

Wellwin 425,8 1,0 1,4 553,4

Conch 414,6 0,9 1,3 270,3

Bauplast 315,3 0,7 1,0 173,0

«Далян Шиде» 233,3 0,5 0,8 47,4***

Roplasto 218,7 0,5 0,7 13,2

Wintech 187,8 0,4 0,6 85,7

Pimapen 187,1 0,4 0,6 188,3

Winbau («Евротехпласт») 186,6 0,4 0,6 14,4***

Arctic 149,7 0,3 0,5 22,3***

Winsa 146,5 0,3 0,5 9,3***

LB Profi le 144,8 0,3 0,5 269,2

«Миропласт» 129,7 0,3 0,4 36,3***

Decco 123,7 0,3 0,4 168,1

Zhongda, «Харбинская 
компания»

120,4 0,3 0,4 16,1***

Zhongda 112,1 0,3 0,4 15,7

Internova 42,4 0,1 0,1 40,1

Zhongyuan 41,5 0,1 0,1 13,4

Zhongyuan 35,5 0,1 0,1 12,4

Huaan profi le 24,8 0,06 0,1 19,6

Viva plast 23,5 0,05 0,1 63,9

Avantgarde (Dobroplast) 20,2 0,05 0,1 34,5

Ultraframe 7,5 - - 3,2

Всего системные: 30624,4 71,4 100

Всего системные, без 
учета «Кениг-Пласт»

28043,0 69,7 91,6

* «Импорт» профилей, производимых в Калининградской области

** Указана общая таможенная стоимость

*** Стоимость представляется заниженной
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снизились объемы импорта профи-

лей Veka и Akfa.

Суммарный импорт системных 

ПВХ-профилей китайских произ-

водителей (Conch, Wellwin, Dalian 

Shide и др.) остался, как и ранее, в 

пределах 2000 тонн.

Следует отметить, что более 

половины импортировавшихся в 

2008 – 2011 гг. «германских» про-

филей в действительности было 

поставлено из стран Восточной Ев-

ропы и государств Балтии (Поль-

ша, Литва и др.). При этом импор-

терами-декларантами выступали не 

только владельцы торговых марок 

(зарубежные компании, их россий-

ские представительства или дочер-

ние предприятия в РФ), но и другие 

фирмы.

Необходимо также учитывать, 

что импорт ряда системных ПВХ-

профилей осуществлялся не только 

дочерними компаниями на террито-

рии РФ, но и другими фирмами, что 

не исключает ввоза контрафактной 

продукции.

Анализ данных ФТС показывает, 

что многие поставляемые партии 

ПВХ-профилей имели в своем со-

ставе не только системные профи-

ли, но и другую продукцию, включая 

компаунды для производства про-

филей.

Долевое распределение сис-

темных профилей ведущих марок 

в общем объеме импорта ПВХ-про-

филей представлено на рис. 2. До-

левое распределение системных 

профилей ведущих марок в общем 

объеме импорта системных ПВХ-

профилей представлено на рис. 3.

Экспорт

Объемы экспорта ПВХ профилей 

из РФ, по результатам обработки 

данных ФТС, составили 3042,9 тонн, 

в том числе экспорт системных про-

филей – 2498 тонн.

Объемы экспорта в 2011 г. и до-

ли системных профилей ведущих 

марок в совокупном объеме декла-

рированного экспорта ПВХ-профи-

лей и декларированного экспорта 

системных профилей представлены 

в табл. 3.

Таблица 2.
Сравнительная динамика импорта системных ПВХ-профилей ведущих торговых марок в 

2008 – 2011 гг.

Марка про-
филя

Масса (вес), тонн
Доля в 
импор-
те, %

Объем импор-
та в 2011 г. к 
показателям 

2009 – 2010 гг., %

2011 2010 2009 2008 2011 2011 / 
2010

2011 / 
2009

Суммарный 
объем импорта 
в РФ

42 816 53 605 49 085 47 331 100 79,9 87,2

В т. ч.:
LG 4011 5267 7453 7954 9,4 76,2 53,8
Schueco 3751 5903 2558 738 8,8 63,5 146,6
Rehau 3395 2566 2749 5179 7,9 132,3 123,5
KBE, Trocal,
Koemmerling 
(Profi ne)

3207 8660 6997 8262 7,5 37,0 45,8

Salamander, 
Bruegmann 
(Salamander)

2612 3286 3122 3246 6,1 79,5 83,7

Winhouse (Firat) 1497 1276 680 988 3,5 117,3 220,1
Funke 1323 1356 74* ** 3,1 97,6 178,8
Gealan 937 1128 925 439 2,2 83,1 101,3
Veka 783 1827 911 1676 1,8 42,8 85,9
Aluplast 714 1032 1106 747 1,7 69,2 64,6
Deceuninck 667 1936 1163 3069 1,6 34,5 57,3
Akfa 627 1278 *** **** 1,5 49,1 ****
Pimapen 187 1325 163 986 0,4 14,1 114,7
Импорт систем-
ных ПВХ-профи-
лей, всего

30 624 41358 36400 35302 71,4 74,0 84,1

Без уче-
та «Кениг-
Пласт»*****

28043 41358 36400 35302 69,7 67,8 77,0

* Данные требуют дополнительной проверки

** Корректные данные отсутствуют

*** Объемы незначительны, учитывались в общем объеме импорта системных про-

филей и отдельно не выделялись

**** Импорт не осуществлялся

***** «Импорт» из Калининградской области

Таблица 3.
Объемы экспорта в 2011 г. и основные марки экспортированных в РФ системных ПВХ-профилей

Марка профиля Масса 
(вес), тонн

Доля в 
общем 

объеме им-
порта, %

Доля в 
импорте 
системных 
профи-
лей, %

Общая 
фактурная 
стоимость,
млн руб.

Суммарный объем экспорта 
в РФ 3042,9 100 100

В т. ч. системные:
ARtec 1295,6 42,6 52,0 246,8*
Veka 827,3 27,2 33,1 435,0
«СТЛ Экструзия» 154,3 5,1 6,2 14,6
KBE, Trocal,
Koemmerling (Profi ne)

49,3 1,6 2,0 4,7

«Брусбокс» 43,4 1,4 1,7 3,8
Asas 40,6 1,3 1,6 2,5
LG 30,2 1,0 1,2 2,9
«Лид-Пром» 24,3 0,8 1,0 3,9
Rehau 15,1 0,5 0,6 2,4
Novotex («Профиль-сервис») 10,5 0,3 0,4 -
«Мзумруд-Экструзия» 2,5 0,1 0,1 0,4
Alutec 1,3 0,04 0,05 -
Wellwin 0,9 0,03 0,03 -
Gealan 0,7 0,02 0,02 -
Другие 0,2 0,01 0,01 -
Всего системные: 2498,0

* Стоимость представляется заниженной
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Долевое распределение си-

стемных профилей ведущих марок 

в совокупном объеме деклариро-

ванного экспорта системных ПВХ-

профилей в 2011 г. представлено на 

рис. 4.

Однако, с учетом имеющейся 

информации о поставках систем-

ных ПВХ-профилей в сопредель-

ные государства компаниями-про-

изводителями 2011 г., данные ФТС 

представляются весьма занижен-

ными. Совокупный объем экспорта 

(с учетом реэкспорта части ввози-

мых профилей в страны СНГ, а так-

же недекларированного экспорта в 

Республику Беларусь, Казахстан, 

Абхазию, Южную Осетию и др.), по 

оценке, составил в 2011 г. около 4 

тыс. тонн, сократившись более чем 

на 30 % к показателю 2010 г.

Более подробная информация 

об объемах импорта, экспорта, про-

изводства и потребления систем-

ных ПВХ-профилей представлена в 

[1 – 3].
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Зависимый от спроса на пласти-

ковые окна российский рынок 

ПВХ переживает не лучшие време-

на. До нынешнего состояния его 

довели монопольно завышенные 

цены на сырье внутри страны, но 

пока не все игроки понимают это.

26 июня 2012 г. в Москве состоя-

лась 9-я Международная конферен-

ция Creon «ПВХ 2012». Партнерами 

мероприятия стали Quest International 

Trading и «Центрополимер». Конфе-

ренция прошла при поддержке ин-

формационного центра «Кортес». 

В приветственном слове генеральный 

директор компании Inventra, дочерней 

компании Creon, Анна Даутова на-

звала причины стагнации рынка ПВХ: 

негативные ожидания потребителей 

и завышенные цены на сырье. «Эти 

факторы действуют в России тради-

ционно, мы говорили о них на протя-

жении восьми лет, а в тревожное по-

ложение этого года рынок привели не-

высокая потребительская активность 

и большие складские запасы как 

следствие неоправданных ожиданий 

переработчиков. Игрокам необходимо 

понять, в чем заключаются истинные 

причины снижения спроса на ПВХ, ка-

кими перспективами обладает рынок 

и за счет чего возможно успешное 

ИТОГИ 9"Й МЕЖДУНАРОДНОЙ 
КОНФЕРЕНЦИИ CREON «ПВХ 2012»

функционирование участников техно-

логической цепочки в будущем».

С обзорным докладом о текущем 

состоянии и перспективах развития 

российского рынка ПВХ выступила 

Валерия Самарина, ведущий специа-

лист отдела нефтехимии информаци-

онно-аналитического центра «Кортес». 

В докладе отмечено, что зависимость 

российского рынка ПВХ от импорта 

увеличивается. Так, потребление ПВХ 

в 2011 г. достигло объемов в 1,1 млн. 

тонн, однако прирост потребления на 

28 % по сравнению с 2007 г. был обес-

печен не ростом производства смо-

лы отечественными предприятиями, а 

ростом импорта (536 тыс. т в 2011 г.). 

По сравнению с 2007 г., мощности по 

производству ПВХ за счет точечных 

модернизаций были увеличены на 8 % 

(до 642 тыс. тонн), в то время как про-

изводство сократилось на 2 % и соста-

вило в 2011 г. 576 тыс. тонн. При этом 

производство суспензионного ПВХ за 

последние пять лет увеличилось на 

10 тыс. тонн, а производство эмуль-

сионного ПВХ сократилось с 43 до 

22 тыс. т в результате закрытия двух 

из трех производств. Таким образом, 

объем ввозимого из-за рубежа ПВХ с 

2007 г. вырос в 1,8 раза, причем 81 % 

импортируемой смолы в 2011 году 

приходилось на суспензионный ПВХ и 

19 % – на эмульсионный.

Структура импорта ПВХ по иг-

рокам сильно изменилась с вводом 

в строй калушского завода компа-

нии «ЛУКойл». Как отмечают игроки 

рынка, этот завод располагает срав-

нительно коротким логистическим 

плечом относительно Центральной 

России и имеет большой запас мощ-

ностей. Завод «Карпатнефтехима» 

мощностью 300 тыс. тонн ПВХ в год 

уже составляет конкуренцию амери-

канским производителям и добился 

доли в 7 % импорта в 2011 году.

Американские поставщики в 

2011 г. ввезли в страну 50 % импорти-

рованной смолы, а китайские – 26 %. 

Выход на российский рынок «Карпат-

нефтехима» привел к дополнительно-

му снижению цен на ПВХ в стране. Ос-

новными импортерами суспензионно-

го ПВХ, помимо «Карпатнефтехима», 

были такие компании как Oxy Vinyl, 

Shin-Tech, Xinjiang Tianye, Xinjiang 

Zhongtai. На европейские компании 

Vinnolit и Vestolit приходится 65 % по-

ставок эмульсионного ПВХ. Доклад-

чик отметила, что изменения в струк-

туре импорта ПВХ-С зависят от коле-

баний цен на продукцию конкретных 

поставщиков: так доля американских 
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производителей снижается при повы-

шении цен, хотя часть потребителей 

остаются лояльными к высоким це-

нам, учитывая качество их продукции.

В рамках сложившейся системы 

сбыта «Саянскхимпласт» реализует 

свою продукцию через ТПК «Винил»; 

«Каустик» в Стерлитамаке и волго-

градский «Каустик» (большую часть 

объемов) – через ЕТК; «Сибур-Неф-

техим» – посредством возможностей 

холдинга «Сибур»; компания «Хим-

пром» – через «ХимТрейд».

48 % продукции на рынке в 2011 го-

ду составил импортный ПВХ.

Основным двигателем отрасли ос-

тается строительная индустрия: 59 % 

потребления смолы приходится на 

производителей профиля и 15 % – на 

производителей пластикатов.

По данным ИАЦ «Кортес», несмот-

ря на предполагаемое расширение 

мощностей ПВХ до 1690 тыс. тонн к 

2020 году, отечественный рынок оста-

нется дефицитным. Ежегодные темпы 

роста спроса на ПВХ-С ожидаются на 

уровне 6 – 7 %, его удовлетворение в 

2012 году будет обеспечено как нара-

щиванием производства (главным об-

разом на «Каустике» в Стерлитамаке), 

так и увеличением импорта. Темпы 

роста спроса на ПВХ-Э оцениваются 

на уровне 4 – 5 % и будут в основном 

обеспечены увеличением импорта.

Вступление России в ВТО, в це-

лом, ухудшит позиции отечественных 

производителей на рынке: пошлина на 

ПВХ-С будет снижена с 10 до 6,5 %.

Участники конференции отметили, 

что данные Росстата о роста произ-

водства окон в 2011 году на 33 %, оз-

вученные в выступлении представите-

ля ИАЦ «Кортес», нельзя рассматри-

вать как достоверные, и на них нельзя 

опираться при прогнозировании тем-

пов роста спроса на ПВХ.

Руководитель отдела продаж «Де-

кенинк Рус» Павел Яковлев назвал 

более реальным темпом роста рынка 

окон за 2011 год значение в 1 %.

О перспективах нового завода 

«Карпатнефтехим» рассказал началь-

ник Управления развития и анализа 

коммерческой деятельности компа-

нии «ЛУКойл» Кирилл Попов. Темпы 

роста российского рынка ПВХ-профи-

лей в 2011 году он оценил в 0 – 5 % и 

ожидает в ближайшие годы рост рын-

ка на уровне 3 – 5 %, в соответствии с 

темпами роста ВВП. При этом укра-

инский рынок ПВХ г-н Попов считает 

в настоящий момент менее привлека-

тельным, чем российский: в прошлом 

году загрузка мощностей переработ-

чиков составила значительно менее 

50 %. Причинами этого докладчик на-

звал слабый спрос и сложности с кре-

дитованием бизнеса. Тем не менее, 

«ЛУКойл» планирует активно разви-

вать переработку ПВХ в Калуше, что-

бы быстрее вывести завод на проект-

ную мощность, поскольку это значи-

тельно сократит сроки окупаемости 

проекта.

В 2011 году завод в Калуше дос-

тиг загрузки в 50 % и за первый год 

работы поставил 92 тыс. тонн ПВХ в 

Россию и Белоруссию, 44 тыс. тонн – 

в Украину, а также небольшое количе-

ство – в Турцию и европейские стра-

ны. По словам г-на Попова, проблемы 

логистики решены, и это позволит в 

полной мере использовать выгодное 

транспортное положение предпри-

ятия. Другим значимым преимущест-

вом украинской продукции является 

низкое содержание остаточного ви-

нилхлорида при более низком уровне 

цен по сравнению с ценами на продук-

цию американских и китайских произ-

водителей. Докладчик назвал произ-

водителей из США основными конку-

рентами нового завода, но напомнил, 

что по срокам доставки, которые важ-

ны для потребителей, «Карпатнефте-

хим» значительно выигрывает.

Как отметил в своем докладе за-

меститель начальника Управления по 

борьбе с картелями Федеральной ан-

тимонопольной службы России Ан-

дрей Тенишев, ранее ФАС уже вы-

явила нарушения антимонопольного 

законодательства на рынке каусти-

ческой соды и сейчас активно изуча-

ет рынок ПВХ за период с 2004 года. 

Докладчик напомнил, что в настоя-

щее время комиссия ФАС России рас-

сматривает дело о нарушении пункта 

3 части 1 статьи 11 закона «О защите 

конкуренции»: о картеле с целью раз-

дела товарного рынка ПВХ по объе-

мам продажи продукции и составу по-

купателей. В качестве ответчиков по 

делу привлечены компании «Саянск-

химпласт», «ЕТК», «Каустик» (Стер-

литамак), «Пласткард» и «Сибменед-

жмент Групп». Комиссией решается 

вопрос о расширении круга ответчи-

ков по делу. С этой целью ФАС прово-

дит опрос потребителей ПВХ.

О ситуации на рынке ПВХ США и 

его влиянии на отечественный рынок 

рассказал Тони Мохан, старший ди-

ректор отдела мировой торговли по-

лимерами Oxyde Chemicals. Компа-

ния Oxyde Chemicals является сред-
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ней по размеру оборота компанией, 

ежегодно выпуская 1 млн. тонн хими-

катов и пластмасс. В объеме произ-

водства полимерного подразделения 

более 60 % приходится на ПВХ. Доля 

компании в экспорте ПВХ из США (1,5 

млн. тонн) составляет 12 %. В Россию 

экспортируется 250 тыс. тонн ПВХ, из 

которых 55 тыс. тонн приходится на 

Oxyde Chemicals.

В настоящее время мощности по 

производству ПВХ в США составля-

ют 8,2 млн. тонн. Основными игрока-

ми на рынке являются Shin-Tech (32 % 

мощностей), Oxy Vinyl (22 %), Formosa 

(17 %), Georgia Gulf (17 %), Westlake 

Chemicals (9 %) и Certain Teed (3 %). 

При загруженности предприятий 

81-87 % в 2011 г. производство ПВХ 

составило чуть менее 7 млн. тонн, 

из которых только 4 млн. тонн посту-

пило на внутренний рынок. Это бы-

ло связано с падением рынка недви-

жимости (падением спроса на строи-

тельном рынке). По данным аналити-

ческих агентств, темпы роста рынка 

ПВХ в США могут составить 2 – 4 % в 

год. С начала года спрос на ПВХ вы-

рос на 5 %, однако это было вызвано 

искусственным фактором недостатка 

этилена на рынке и опасения игроков 

по поводу дефицита данного полупро-

дукта. Недостаток этилена стал след-

ствием синхронного ремонта пиролиз-

ных печей производителями.

Г-н Мохан отметил особенность 

предложения этилена на рынке США: 

за последние 10 лет мощности по 

производству базового полупродук-

та сократились по причине высокой 

себестоимости производства. Ряд 

потребителей переориентировал-

ся на сырье, поставляемое из стран 

Ближнего Востока. Несмотря на то, 

что в настоящее время мощности по 

этилену в США составляют 27 млн. 

тонн, любая остановка оборудования 

на ремонт может вывести весь ры-

нок из равновесного положения и вы-

звать рост цен. Ввод новых пиролиз-

ных мощностей ожидается не ранее, 

чем через 3 – 5 лет. Расширение и 

ввод, как минимум, 10-ти новых про-

изводств общей мощностью 10 млн. 

тонн будет происходить поэтапно: раз-

работка сланцевого газа уже начата, 

а сеть трубопроводов и создание пи-

ролизных мощностей только предсто-

ит сконструировать.

О своих намерениях расширить 

производственные мощности сооб-

щили компании Oxy Vinyl, Formosa, 

Georgia Gulf, West lake Chemicals. 

По словам г-на Мохана, ввод новых 

мощностей попадет в стадию роста 

экономики всей страны и удовлетво-

рит возрастающие потребности поли-

мерной индустрии. Докладчик выска-

зался по поводу изменения соотно-

шения сил импортеров на российском 

рынке: с вводом выгодно расположен-

ного «Карпатнефтехима» конкурен-

ция увеличилась, более того, при цене 

на ПВХ 1000 долларов за тонну аме-

риканские производители находятся в 

невыгодном положении относительно 

китайских поставщиков, но при цене в 

900 долларов ситуация меняется в об-

ратную сторону.

С обзором турецкого рынка ПВХ 

выступил Ясар Зоркан, директор 

полимерного департамента Quest 

International Trading. Турция являет-

ся нетто-импортером полимеров: при 

собственном производстве 6,9 млн. 

тонн, в 2011 году в страну было вве-

зено 5,2 млн. тонн полимерной про-

дукции, что на 18 % больше показа-

теля 2010 года. Поставщиками поли-

меров выступают Германия, Бельгия, 

США, Саудовская Аравия, а с недав-

него времени еще и Иран. Главными 

поставщиками полимеров в страну 

являются компании Occidental, Shin-

Tech, Formosa, Georgia Gulf, Westlake 

и Mexichem, 5 лет назад вышедшая на 

рынок Турции.

Турецкий рынок ПВХ крайне де-

фицитен: единственным местным 

производителем является компа-

ния Petkim (объем производства 155 

тыс. тонн ПВХ в год), ежегодное по-

требление ПВХ в Турции составляет 

780 – 800 тыс. тонн, импорт составля-

ет 650 – 670 тыс. тонн. Как и в России, 

основными сегментами потребления 

ПВХ в Турции являются рынки окон-

ных профилей, дверей, труб, изоля-

ции для электропроводов.

Турецкая строительная индуст-

рия замедляет свое развитие: за по-

следние два года рост составил всего 

8,7 %.

В 2011 году спрос на ПВХ вырос 

только на 5 %. В 2012 году ожидает-

ся падение спроса на 12,5 %, тогда 

как до 2007 года среднегодовой рост 

был на уровне 15 %. Вероятнее всего, 

строительная индустрия не замедлит 

рост до критического уровня, так как 

она пользуется государственной под-

держкой, на равных с индустрией по-

лимеров.

Главными поставщиками ПВХ 

в страну являются компании Ineos, 

Arkema, Solvay, Polanwill, BorsodChem 
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Oltchim, Formosa, Shin-Tech, Mexichem, 

также в небольших количествах по-

ступает продукция из Украины. Пока-

зательно, что в 2011 году на поставки 

ПВХ из США пришлось 22 % всего им-

порта, на поставки из Франции – 10 %, 

из Англии – 8 %, Мексики, Португалии, 

Норвегии и Швеции – по 6 %. Европей-

ские поставщики вытеснили Таиланд 

и Тайвань, занимавшие сильные пози-

ции на рынке в 2007 – 2008 гг.

С обзором современного состоя-

ния и перспектив развития российско-

го рынка окон из ПВХ выступил гене-

ральный директор ИЦ «Современные 

Строительные Конструкции» Нико-

лай Гаврилов-Кремичев. В настоя-

щее время на рынке работает около 

70 экструзионных предприятий-произ-

водителей системных оконных и двер-

ных ПВХ-профилей (реально осуще-

ствляют их производство до 55 пред-

приятий). При этом число производи-

телей системных оконных и дверных 

профилей меньше, чем число произ-

водителей подоконных досок и вспо-

могательных профилей (около 100, 

реально работают до 90 компаний), 

что свидетельствует об определенном 

перекосе рынка. Еще более 250 экс-

трузионных предприятий производят 

стеновые панели, вагонку, сайдинг, 

плинтус, электрокороба и другую про-

дукцию, не имеющую непосредствен-

ного отношения к окнам. Число пред-

приятий-производителей оконных и 

дверных блоков из ПВХ-профилей 

на порядок выше и составляет око-

ло 4500 компаний, при общем числе 

производителей оконных и балкон-

ных дверных блоков, блоков остек-

ления лоджий и балконов, фасадных 

элементов и др. (включая все виды 

рамных материалов) до 6000. Из них 

более 75 % приходится на небольшие 

предприятия с годовым объемом про-

изводства менее 10 тыс. кв. м.

Докладчик подчеркнул, что путани-

ца в терминологии, в т. ч. отсутствие 

понимания разницы между изделием 

(оконный блок) и конструкцией (окно), 

при проведении маркетинговых ис-

следований часто приводит к «двой-

ному счету» и неадекватным оценкам 

емкости и потенциала рынка.

Анализируя динамику развития 

рынка, докладчик отметил, что после 

сверхудачного для отрасли 2006 года, 

по итогам которого рост объемов про-

изводства и потребления окон из ПВХ 

составил около 40 %, в 2007 году тем-

пы роста снизились более чем вдвое: 

из фазы интенсивного роста рынок 

вступил в фазу насыщения. После па-

дения рынка в кризисном 2009 году, 

в 2010 г. произошел ожидаемый «от-

скок» вверх, но в 2011 г. темпы роста 

вновь резко снизились, составив око-

ло 5 %. В результате, по совокупным 

объемам производства отрасль пока 

не вышла на докризисный уровень. 

По оценке докладчика, при благопри-

ятном развитии ситуации, включая 

воздействии макроэкономических 

факторов, рост рынка в этом году мо-

жет составить 7-8 %. В среднесрочной 

перспективе рост рынка будет состав-

лять несколько процентов в год.

Последствия кризиса проявились 

и в изменении структуры рынка: в ре-

зультате закрытия части малых и сред-

них оконных фирм возросла доля наи-

более крупных компаний-производите-

лей с объемами производства более 

100 тыс. квадратных метров в год. Ос-

новные причины закрытия ряда произ-

водств – финансовые проблемы, не-

эффективность управления, низкая 

квалификация персонала. Многие ком-

пании набрали кредитов на приобрете-

ние нового оборудования и не смогли 

рассчитаться по долгам.

По словам докладчика, в настоя-

щее время «дорога к расширению 

сбыта продукции – это дорога в ре-

гионы». Рынки Москвы и Санкт-Пе-

тербурга уже насыщены и их восста-

новление до докризисного уровня 

проблематично. Тогда как рынки ряда 

южных, дальневосточных и приволж-

ских регионов по итогам 2011 года 

превзошли докризисный уровень.

Докладчик отметил, что при про-

гнозировании потребления окон из 

ПВХ необходимо учитывать реаль-

ные цифры строительства жилья (а не 

данные Росстата о вводе жилья), ре-

альное состояние жилищного фонда 

и реальную платежеспособность на-

селения. Так, 51 % населения страны, 

которые проживают в городах и на-

селенных пунктах с числом жителей 

менее 100 тыс. человек, по большей 

части не могут рассматриваться в ка-

честве потенциальных потребителей. 

По оценке докладчика, ввод жилья к 

2020 году не достигнет заявленных 

государством 140 млн. кв. м и может 

составить только 70-75 млн. кв. м. Это 

следует принимать во внимание как 

при оценке перспектив развития рын-

ка окон из ПВХ, так и при прогнози-

рования объемов потребления ПВХ к 

2020 году.

Докладчик отметил, что разброс 

цен на продукцию отрасли в пере-
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счете на 1 кв. метр не позволяет го-

ворить о какой-то «средней» цене 

окна. Даже в пределах одного регио-

на (Краснодар, Сочи) средние за год 

тендерные цены на оконные блоки из 

ПВХ-профилей в 2009-2011 годах раз-

личались более чем в 3 раза. Между 

регионами РФ это различие еще бо-

лее значительно.

Руководитель отдела продаж «Де-

кенинк Рус» Павел Яковлев назвал 

2011 год самым тяжелым за послед-

ние 10 лет. Рост рынка ПВХ не превы-

сил 5 %, в то время как в 2010 г. тем-

пы роста составили 20 %. Несмот-

ря на стагнирующее состояние рын-

ка, компании удалось за 5 месяцев 

2012 г. увеличить объемы работ на 

треть за счет активного привлечения 

клиентов.

По прогнозам выступавшего, рост 

рынка ПВХ в 2012 году будет подхо-

дящим для развития компаний: при 

темпах роста 5 – 10 % производители, 

конечно, не получат сверхприбыли, но 

смогут стабильно функционировать.

Он также отметил, что использо-

вание кальций-цинковых стабилиза-

торов в производстве можно назвать 

перспективным направлением дея-

тельности. По мнению переработчи-

ков, свинец и цинк обладают одина-

ковым воздействием на человека, 

т. к. оба металла в изделии являют-

ся связанными. Переход на кальций-

цинковые стабилизаторы может быть 

осуществлен не ранее, чем через пять 

лет, а пока добровольного перехода 

на новую добавку со стороны отечест-

венных производителей нет.

Свои прогнозы развития россий-

ского рынка ПВХ дала ведущий ана-

литик рынка полимеров ИА «Хим-

Курьер» Марина Островская. По рас-

четам агентства, в 2011 году потреб-

ление ПВХ-С выросло на 13 %, а 

доля импорта в потреблении увели-

чилась до 45 %. Основной тенденци-

ей 2011 года стало сокращение коли-

чества игроков на российском рын-

ке. Основными импортерами ПВХ в 

Россию в 2011 г. были американские 

(48 %) и китайские (23 %) поставщики.

Первая половина 2012 г. характе-

ризуется резким возрастанием доли 

«Карпатнефтехима» с 7 % в 2011 го-

ду до 28 %. Предприятие стало лиде-

ром среди зарубежных компаний-по-

ставщиков ПВХ на российский рынок. 

По расчетам агентства, в 2012 году 

доля украинского ПВХ в российском 

потреблении составит 9 %.

Производственные мощности рос-

сийских производителей в 2012 го-

ду составляют порядка 645 тыс. тонн, 

в т. ч.: 300 тыс. тонн – «Саянскхим-

пласт», 210 тыс. тонн – «Каустик» 

(Стерлитамак), 93 тыс. тонн – «Кау-

стик» (Волгоград), 42 тыс. тонн – «Си-

бур-Нефтехим». Запуск производ-

ства «РусВинил» запланирован на 

2013 год, но к значительному изме-

нению структуры российского рынка 

ПВХ в следующем году это не при-

ведет. Специалисты «Хим-Курьера» 

прогнозируют, что рост рынка суспен-

зионного ПВХ в 2012 г. составит 6 %, а 

в 2013 г. – порядка 7 %.

О тенденциях рынка недвижимо-

сти Московского региона рассказала 

Ольга Муратова, директор по марке-

тингу и PR компании Accent. Объем 

ввода жилья в Московской области 

за прошлый год составил 8,2 млн. кв. 

м, включая 2,7 млн. кв. м. малоэтаж-

ного жилья и частных домовладений. 

В Москве в 2011 году было построе-

но более 2,2 млн. кв. м., из которых 

600 тыс. кв. м. выделено на социаль-

ные нужды. Средняя цена жилья в но-

востройках столицы по итогам мая 

2012 года составила 214,2 тыс. руб. за 

1 кв. м, а средняя цена на вторичном 

рынке Москвы достигла уровня в 198 

тыс. руб. за 1 квадратный метр.

Одной из особенностей рынка пер-

вичного жилья в Москве является его 

ориентация на бизнес-класс. Так, к 

концу первого квартала 2012 года до-

ля новостроек бизнес-класса на рын-

ке Москвы составляла 47,3 %, средне-

го класса – 35,2 %, а эконом-класса – 

7,6 % из общей площади предложе-

ния. Доля элитных новостроек 9,7 %; 

коттеджи занимают наименьший объ-

ем рынка новостроек Москвы – всего 

0,2 % площади.

В то время как средняя цена жи-

лья в новостройках Подмосковья в 

мае составила 70,6 тыс. руб. за 1 кв. 

м, цена на жилье на вторичном рынке 

оказалась выше – 86,6 тыс. руб. за 1 

кв. м. На стоимость жилья в Москов-

ском регионе влияет близость распо-

ложения его к Москве. Так, вследст-

вие присоединения новых территорий 

юго-западного сектора к столице, в 

данном районе наблюдается рост цен. 

Докладчик отметила, что новое пра-

вительство Московской области зая-

вило о возможном приостановлении 

инвестиционных контрактов по за-

стройке территорий с целью их дора-

ботки и увеличения доли социальных 

и инфраструктурных объектов.

К стагнации российский рынок 

ПВХ привела его нынешняя патоло-

гическая архитектура, считает гене-

ральный директор Inventra Анна Дау-

това. Десять лет назад в России на-

чался взрывной рост спроса на ПВХ, 

который создавал и продолжает соз-

давать фактически один монопро-

дукт – пластиковый профиль. Увели-

чение продаж при их крайне высокой 

рентабельности привело к картель-

ному сговору производителей сырья 

и стабильно завышенным ценам на 

ПВХ в России. Однако «оконный пу-

зырь» начинает сдуваться и, чтобы 

сохранить рентабельность при доро-

гом сырье, переработчики бегают по 

мировому рынку в поисках дешевого 

ПВХ и все активнее переходят на по-

требление суррогатов. Другого выхо-

да, при отсутствии рыночного ценооб-

разования на ПВХ внутри страны, за-

висимости от спроса на один продукт 

и слабой консолидации и финансовой 

неустойчивости отрасли, у них просто 

нет. Пока только немногие крупные 

компании-переработчики имеют воз-

можность закупать ПВХ по долгосроч-

ным контрактам за рубежом и смяг-

чать конъюнктурные шоки.

Для оздоровления отрасли нужны 

консолидация, вывод на рынок новых 

продуктов, введение системы обяза-

тельной сертификации и контроля ка-

чества. Однако первым шагом к этому 

должна быть ликвидация картеля сре-

ди производителей ПВХ, чем активно 

занимается ФАС. Эти изменения в ин-

тересах всех переработчиков и могут 

происходить только при их активном 

участии, однако многие из них слиш-

ком запуганы за годы «картельной 

диктатуры», которой постепенно при-

ходит конец.

Некоторые доклады конференции 
публикуются ниже
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Основную долю на российском рынке ПВХ занимает 

суспензионный ПВХ (ПВХ-С). Структура рынка (по видам 

ПВХ) приведена на рис. 1.

Основные показатели российского рынка суспензионно-

го ПВХ (ПВХ-С) в 2011 г. представлены в табл. 1.

Оптимистический прогноз на 2011 год основывался на 

следующем:

– обнадеживающий рост показателей в 2010 году;

– доступное кредитование;

– количество игроков на российском рынке ПВХ стреми-

тельно росло.

Однако 2011 год оказался сложным периодом для игро-

ков российского рынка ПВХ:

– стремительный рост цен на зарубежных и российских 

заводах-производителях

– низкая активность потребителей ПВХ

Результат:

• Дисбаланс российского рынка ПВХ

• Отечественные производители неожиданно снизили 

цены…

• Количество игроков на рынке сократилось

Рыночные цены на российский и импортный ПВХ пока-

заны на рис. 2.

Отмечено, что потребление ПВХ-С в РФ растет быстрее, 

чем производство (рис. 3). В 2011 г. импорт ПВХ-С увели-

чился на четверть (рис. 4). Соответственно растет доля им-

порта в потреблении (рис. 5).

Однако по итогам первых четырех месяцев 2012 года 

импортные поставки сократились на 10% по сравнению с 

тем же периодом 2001 г.

Лидерами по объему поставок ПВХ-С в РФ были в 

2011 году США и Китай (рис. 6).

В 2012 году лидером по объему поставок стал «Карпат-

нефтехим» (Калуш, Украина). Соответственно, на второе ме-

сто по объему поставок в РФ вышла Украина (рис. 6, рис. 7).

Импорт в РФкалушских марок ПВХ («Карпатнефтехим») 

в 2012 г. показан на рис. 8.

Назначение основных марок ПВХ производства «Карпат-

нефтехим» и их зарубежные аналоги приведены в табл. 2.

Мощности российских производителей ПВХ представле-

ны на рис. 9.

РОССИЙСКИЙ РЫНОК ПВХ:
ПРОГНОЗ РАЗВИТИЯ В 2012 – 2013 ГОДАХ
М. Е. ОСТРОВСКАЯ
обозреватель-аналитик полимерных рынков СНГ ИА «Хим-Курьер»

Структура российского рынка ПВХ в 2012 году приведе-

на на рис. 10.

Отмечено, что при запуске предприятия «РусВинил» 

(Кстово) в предусмотренные проектом сроки особых из-

менений в структуре российского рынка ПВХ по итогам 

2013 года не произойдет.

Прогноз потребления ПВХ-С на 2012 – 2013 гг.:

• В 2012 году рынок расширится до 1071 тыс. тонн 

(+6 % к показателю 2011 г.).

• В 2013 году – рост относительно 2012-го до 1142 тыс. 

тонн (+7 %)

Рис. 1. Структура российского рынка ПВХ (по данным ИА «Хим-Курьер»)

Таблица 1.
Основные показатели российского рынка суспензионного ПВХ 

(ПВХ-С) в 2010 – 2011 гг.

Показатель, тыс. тонн 2011 г. 2010 г. Измене-
ние, %

Производство 554,1 526 +5

Экспорт 2,4 1,27 в 2 раза

Импорт 455 365 +25 %

Емкость рынка 1007 889 +13

Доля импорта в потребле-
нии, % 45 % 41 %

Рис. 2. Рыночные цены на российский и импортный ПВХ

Рис. 3. Потребление ПВХ-С в РФ растет быстрее, чем производство
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Рис. 4. В 2011 году импорт ПВХ-С увеличился на четверть

Рис. 5. Доля импорта в потреблении растет

Рис. 6. Лидеры по объему поставок ПВХ-С в РФ в 2011 – 2012 гг.

Рис. 7. «Карпатнефтехим» – крупнейший поставщик ПВХ в Россию 
в 2012 г.

Рис. 8. Импорт в Россию калушских марок ПВХ («Карпатнефтехим») 
в 2012 г.

Таблица 2.
Назначение основных марок ПВХ производства «Карпатнефтехим» и 

их зарубежные аналоги

Марки ПВХ 
производства 
«Карпатнеф-
техим»

Назначение

Зарубежные аналоги

X
in

ji
an

g
Ti

an
ye

Fo
re

ig
n

O
xy

V
in

ils

G
eo

rg
ia

G
u

lf

KSR-67 Оконные и двер-
ные профили SG-5 225P 1091

KSR-60 Кабели, стеновые 
панели SG-7 — —

KSF-70 Трубы SG-3 — 1100

Рис. 9. Мощности российских производителей

Рис. 10. Структура российского рынка ПВХ в 2012 году
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Итоги первого года работы ООО 

«Карпатнефтехим»:

• Завод «Карпатнефтехим» к се-

годняшнему моменту выпустил уже 

более 150 тыс. тонн ПВХ и освоил 

промышленный выпуск всех основных 

марок ПВХ с константами Фикентчера 

в диапазоне 56 – 76.

• Для проведения испытаний об-

разцов ПВХ, «Карпатнефтехим» по 

согласованию с лицензиаром разра-

ботал ряд методик проверки качества, 

касающиеся содержания цветных ча-

стиц и термостабильности пленки (с 

целью возможности проверки каче-

ства как по ТУ Украины, так и по тех-

ническим требованиям лицензиара)

• Лаборатория предприятия в 

течение года проводила работу по 

сравнительному анализу образцов 

ПВХ КНХ и импортных производите-

лей; результаты анализа показали, 

что продукт «Карпатнефтехим» либо 

сопоставим по качеству, либо лучше 

импортных аналогов, при этом пока-

затель содержания остаточного ВХМ 

у «Карпатнефтехим» системно ниже 

конкурентов.

• За первый год работы компа-

ния освоила рынок ПВХ РФ и Укра-

ины, заместив на нем значительную 

часть импортного продукта.

• С начала 2012 г. начата целе-

направленная работа по поставкам 

пробных партий ПВХ на премиальный 

по цене и качеству рынок ЕС.

Качественные показатели продук-

ции «Карпатнефтехим» представле-

ны в табл. 1. Направления реализа-

ции продукции за первый год работы 

предприятия «Карпатнефтехим» по-

казаны на рис. 1.

Мероприятия по повышению каче-

ства продукции, повышению качества 

упаковки, оптимизации логистики:

– проведена работа по изменению 

конструкции паллет и подбору опти-

мального размера биг-бэгов;

– заключены договоры на предо-

ставление крытых вагонов с объемом 

кузова 138 и 158 м3;

РАБОТА ООО «КАРПАТНЕФТЕХИМ» НА РЫНКЕ ПВХ

К. А. ПОПОВ,
начальник Управления развития и анализа коммерческой деятельности ОАО «ЛУКойл»

– проведена работа по оптимиза-

ции технологического режима произ-

водства ВХМ;

– проведен переход на стандарт-

ный и стабильный ряд химикатов для 

производства всех марок ПВХ;

– завершается работа по оптими-

зации технологического режима про-

изводства ПВХ;

– проведена работа по изменению 

конструкции мешков: вместо много-

слойных бумажных, начато исполь-

Таблица 1.
Качественные показатели продукции «Карпатнефтехим»

Показатели качества ПВХ «Карпатнефтехим» Импортный ПВХ

Содержание остаточного винилхлори-
да в ПВХ ~0,7 ррм 3 – 10 ррм

Количество цветных частиц, шт. на 
250 грамм, не более 5 – 10 13 – 25

Остаток ПВХ на сите 63 мкм, % > 98 65 – 90

Термостабильность ПВХ, мин 40 – 45 10 – 30

Количество влаги и летучих ве-
ществ, % 0,1 – 0,25 0,3 – 0,5

Рис. 1. Направления реализации продукции ООО «Карпатнефтехим» за 1-й год работы пред-
приятия

Рис. 2. Средний дифференциал цен по отношению к котировкам к FD Russia: в 2011 г. минус 
30 – 40 $ / т; цель в 2012 г. 0 $ / т
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зование многослойных с ПЭ вклады-

шем;

– реализуется проект по созданию 

дополнительных мощностей по фа-

совке в биг-бэги (в 2012 г. будет соз-

дана дополнительная мощность).

После решения основных задач 

по стабилизации качества продукта, с 

четвертого квартала 2011 г. была по-

ставлена задача: значительный объем 

продаж – не менее 50 % – продавать 

конечным переработчикам. Эта зада-

ча выполнена.

В 2011 г. выйти на средние цены 

продаж ПВХ на российском рынке не 

удалось (рис. 2). Такая задача постав-

лена на 2012 г.

Перспективы рынка ПВХ в СНГ. 

Баланс рынка в среднесрочной 

перспективе:

• По оценкам многих перера-

ботчиков, 2011 год сильно отличался 

от всех последних лет по нестабиль-

ности спроса, однако даже по итогам 

2011 г. рост потребления по СНГ по 

разным оценкам составил 3-5 %.

• 2012 год так же характерен не-

стабильным спросом и ожиданием но-

вой волны замедления в Еврозоне.

• С 4 кв. 2011 г. импорт ПВХ в РФ 

существенно снизился.

• Баланс спроса и предложения 

на рынке ПВХ будет в первую очередь 

зависеть от изменения потребления 

ПВХ, но, учитывая все факторы, ожи-

даемый рост потребления ПВХ в сред-

нем будет не ниже роста ВВП, состав-

ляя 3-5 % в год.

• В случае реализации ожидае-

мого сценария роста рынка, выход на 

рынок ПВХ производства «РусВинил» 

в целом не поменяет баланс рынка.

• Рост потребления ПВХ в СНГ 

по 3 – 5 % также обеспечит размеще-

ние всего объема производства «Рус-

Винила».

• Учитывая отсутствие реально 

подтвержденных сырьем проектов по 

созданию новых крупных мощностей 

на рынке РФ, баланс рынка в СНГ в це-

лом до 2020 г. останется дефицитным.

РОССИЙСКИЙ РЫНОК ПВХ: 
ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ

В. С. САМАРИНА,
ведущий специалист отдела нефтехимии ИАЦ «Кортес»

Потребление ПВХ в РФ в 2011 г. 

оценивается ИАЦ «Кортес» ве-

личиной 1 110 тыс. тонн.

Мощности по производству ПВХ 

в России за пять лет были увеличе-

ны до 642 тыс. тонн в год (на 8 %). 

Однако производство ПВХ в России 

при этом сократилось на 2 % и со-

ставило в 2011 году 576 тыс. тонн. 

Коэффициент загрузки мощностей 

в России в 2011 г. составил 90 %.

По оценке ИАЦ «Кортес», произ-

водственные мощности российских 

предприятий по итогам 2011 года 

составили:

«Саянскхимпласт» – 280 тыс. 

тонн в год;

«Каустик» (Стерлитамак) – 200 

тыс. тонн в год;

«Каустик» (Волгоград) – 90 тыс. 

тонн в год;

«Сибур-Нефтехим» – 42 тыс. 

тонн в год;

«Химпром» – 30 тыс. тонн в год.

Коэффициент загрузки мощ-

ностей в России в 2011 г. составил 

90 %.

Прирост потребления на 28 % по 

сравнению с 2007 годом был обе-

спечен не ростом производства 

ПВХ отечественными предприятия-

ми, а ростом импорта, составивше-

го в 2011 году 536 тыс. тонн.

При этом производство суспен-

зионного ПВХ за последние пять 

лет увеличилось на 10 тыс. тонн, а 

производство эмульсионного ПВХ 

сократилось с 43 до 22 тыс. тонн в 

результате закрытия двух из трех 

производств («Азот», «Усольехим-

пром»).

Таким образом, объем ввозимо-

го из-за рубежа ПВХ с 2007 г. вырос 

в 1,8 раза – с 294 до 536 тыс. тонн, 

причем импорт ПВХ-С вырос в 2 

раза. Импортный ПВХ составил 48 % 

продукции на рынке в 2011 году.

В структуре импорта 2011 г. 81 % 

пришелся на суспензионный ПВХ и 

19 % – на эмульсионный.

Основными производителями 

импортированного суспензионного 

ПВХ в 2011 г. были: Oxy Vinyl (23 % 

в общем объеме импорта ПВХ-С), 

Shin-Tech (15 %), Xinjiang Tianye 

(12 %), Xinjiang Zhongtai (12 %), 

«Карпатнефтехим» (7 %), Georgia 

Gulf (6 %), Formosa Plastics (6 %), 

Ineos (5 %), LG Chem (4 %), Solvin 

(3 %).

В рамках сложившейся системы 

сбыта «Саянскхимпласт» реализу-

ет свою продукцию через ТПК «Ви-

нил»; «Каустик» в Стерлитамаке и 

волгоградский «Каустик» (большую 

часть объемов) – через ЕТК; «Си-

бур-Нефтехим» – посредством воз-

можностей холдинга «Сибур»; ком-

пания «Химпром» – через «Хим-

Трейд».

В качестве крупнейших получа-

телей российского ПВХ с достав-

кой железнодорожным транспор-

том названы «Рехау» (более 10 %), 

«Экспроф», «Профайн Рус», «Брус-

бокс», «Века», «Народный пла-

стик», «Бета Пласт», «Деке Экс-

тружн», Владимирский химический 

завод, «Таркетт».

В 2011 году компаниями-пере-

работчиками было ввезено 59 % от 

совокупного объема импортных по-

ставок. Наибольшая доля пришлась 

на компании «Таркетт», «Народный 

пластик», «СитиПласт», «Винтек 

Пластик», «Алькон», «РусВинил», 

«Профайн Рус», «Проплекс».
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Крупнейшими торговыми ком-

паниями-импортерами были: «Хим-

трейдинг Групп», «Центрополимер», 

«Трансхим», «Вавилон», «Кеми-

линк», «Юнитрэйд».

Импорт ПВХ-С по странам-про-

изводителям в 2011 г. составил:

– из США – 218,8 тыс. тонн 

(50 %),

– из КНР – 114,1 тыс. тонн 

(26 %),

– из Украины – 32,4 тыс. тонн,

– из Южной Кореи – 20,3 тыс. 

тонн.

Импорт ПВХ-Э по странам-про-

изводителям в 2011 г. составил:

– из Германии – 63,9 тыс. тонн,

– из Швеции – 12,0 тыс. тонн,

– из Франции – 9,8 тыс. тонн.

Цены на ПВХ снижались, на-

чиная со второй половины 2011 г., 

вплоть до февраля 2012 г. Спото-

вые цены в июне 2011 г. (Москва) 

составляли 48 – 51 тыс. руб. за тон-

ну, а в январе 2012 г. – 40 – 42 тыс. 

руб. за тонну. В феврале-марте 

2012 г. начался подъем цен, продол-

жившийся в апреле-мае.

Снижение цен аналитики ИАЦ 

«Кортес» связывают с появлением 

на рынке продукции завода «Кар-

патнефтехим», под влиянием низ-

ких цен которого российские произ-

водители, якобы, скорректировали 

свои цены. *

Более половины потребляемого 

в России ПВХ приходится на про-

изводство профильно-погонажных 

изделий (ППИ). Долю ППИ в струк-

туре потребления ПВХ аналитики 

ИАЦ «Кортес» оценивают величи-

ной 59 %.

15 % в структуре потребления 

(по оценке ИАЦ «Кортес») прихо-

дится на пластикаты; 10 % – на на-

польные покрытия; 8 % – на трубы; 

5 % – на пленки; 4 % – на прочее. **

По оценке ИАЦ «Кортес», рост 

потребления ПВХ в 2012 году соста-

вит 6 – 7 %.

При реализации всех анонсируе-

мых проектов суммарные мощности 

российских предприятий по произ-

водству ПВХ-С к 2015 г. увеличатся 

до 1232 тыс. тонн, а к 2020 г. превы-

сят 1690 тыс. тонн в год.

По оценке ИАЦ «Кортес», по-

требление  ПВХ будет  рас ти . 

К  2020 г .  потребление суспен-

зионного ПВХ может составить 

1,8 – 2,0 млн. тонн, эмульсионного – 

180 – 200 тыс. тонн. Рост спроса бу-

дет по-прежнему опережать при-

рост мощностей. Дефицит будет по-

крываться импортными поставками.

Основным потребителем ПВХ 

будет стройиндустрия, прежде все-

го – производство профильно-пого-

нажных изделий. Рост потребления 

профильно-погонажных изделий 

(59 % в структуре потребления ПВХ 

в 2011 г., по оценке ИАЦ «Кортес») 

обосновывается ссылкой на данные 

Росстата об увеличении производ-

ства «окон и подоконников поли-

мерных» в 2011 году на 30 % и «две-

рей полимерных» на 10 % к показа-

телю 2010 г.***

Вступление России в ВТО, по 

мнению аналитиков ИАЦ «Кортес», 

ухудшит позиции отечественных 

производителей на рынке: пошлина 

на ввоз ПВХ-С будет снижена с 10 

до 6,5 %.

Примечания редакции:

* Учитывая долю завода «Карпатнефтехим» в совокупном объеме 
импорта, составляющую лишь 7 % (доля в совокупных объемах внут-
реннего потребления составила, соответственно, менее 3,4 %), такое 
предположение выглядит малоправдоподобным.

** В структуре потребления ПВХ, представленной ИАЦ «Кортес», 
отсутствуют листы, пенопласты мягкие и жесткие, искусственные ко-
жи, пленки, обои и др. группы продукции. Подробнее см. аналитиче-
ский отчет «Российский оконно-фасадный рынок: итоги развития в 
2000 – 2010 годах и перспективы на 2011 – 2015 годы».

*** Данные Росстата об увеличении производства «окон и подокон-
ников полимерных» в 2011 году на 30 % не соответствуют действитель-
ности (цифра завышена на порядок). Так же, как не соответствуют дей-
ствительности данные Росстата об объемах производства «окон и по-
доконников полимерных»: 8,46 млн. кв. м в 2010 г. и 11,25 млн. кв. м в 
2011 гг. (в этом случае цифры занижены в разы, что отражает специфи-
ку учета). Подробнее см. аналитический отчет «Российский рынок окон 
из ПВХ в 2000 – 2011 годах и перспективы на 2012 – 2015 годы».

Организаторы R+T Russia 2012 – 

крупнейшей в мире выставки 

рольставен, дверей, ворот и солнце-

защитных конструкций объявляют о 

начале онлайн регистрации для посе-

тителей выставки!

R+T Russia пройдет с 26 по 28 

сентября 2012 года в МВЦ «Крокус 

Экспо» параллельно с двумя другими 

ОТКРЫТА ONLINE РЕГИСТРАЦИЯ НА ВЫСТАВКУ R+T RUSSIA 2012!

специализированными выставками 

Domotex Russia 2012 (напольные по-

крытия) и Heimtextil Russia 2012 ( до-

машний текстиль).

Для свободного посещения вы-

ставки необходимо зарегистриро-

ваться на официальном сайте www.

rt-russia.com, нажав на баннер «Бес-

платный пригласительный билет».

Электронный билет обеспечит 

свободный доступ как на выстав-

ку, так и в зону ExpeR+T Area, где 

эксперты отрасли проведут лекции, 

семинары и мастер-классы, посвя-

щенные актуальным вопросам инду-

стрии.

www.rt-russia.com
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Индекс промышленного произ-

водства1) в I полугодии 2012 г. по 

сравнению с I полугодием 2011 г. со-

ставил – 103,1 %, в июне 2012 г. по 

сравнению с июнем 2011 г. – 101,9 %, 

по сравнению с маем 2012 г. – 99,4 %.

РОССТАТ: ИНДЕКС ПРОМЫШЛЕННОГО 
ПРОИЗВОДСТВА 

И ВЫПУСК ВАЖНЕЙШИХ ВИДОВ СТРОИТЕЛЬНЫХ МАТЕРИАЛОВ И ПРОДУКЦИИ, 
ПОТРЕБЛЯЕМОЙ В СТРОИТЕЛЬСТВЕ В  I ПОЛУГОДИИ 2012 ГОДА

Наименование I полугодие 
2012 г.

Июнь 2012 г. в % к I полуго-
дие 2012 г. 
в % к

I полуго-
дию 2011 г.

июню 
2011 г.

маю
2012 г.

Лесоматериалы, продольно распиленные или расколотые, разделенные на слои 
или лущеные, толщиной более 6 мм; шпалы железнодорожные или трамвайные 
деревянные, непропитанные, млн. м3

10,3 97,1 99,3 99,2

Фанера клееная, состоящая только из листов древесины, млн. м3 1,6 103,6 97,0 107,1

Плиты древесноволокнистые из древесины или других одревесневших материа-
лов, млн. усл. м2 225 101,4 101,7 105,6

Конструкции деревянные строительные и изделия столярные, не включенные в 
другие группировки, тыс. м3 338 82,7 106,0 85,0

Материалы лакокрасочные на основе полимеров, тыс. тонн 443 99,3 103,2 102,7

Окна и их коробки, подоконники полимерные, млн. м2 9,2 100,4 113,6 100,8

Стекло листовое литое, прокатное, тянутое или выдувное, но не обработанное 
другим способом, млн. м2 33,7 104,5 102,7 97,7

Стекло листовое термически полированное и стекло листовое с матовой или по-
лированной поверхностью, но не обработанное другим способом, млн. м2 76,1 120,8 94,3 115,5

Кирпичи, блоки, плитки и прочие изделия огнеупорные, кроме изделий из крем-
неземистой каменной муки или диатомитовых земель, тыс. тонн 647 95,0 96,5 99,6

Плитки керамические для полов, млн. м2 42,7 107,8 96,9 109,2

Кирпич керамический неогнеупорный строительный, млрд. усл. кирпичей 3,2 106,6 100,5 116,0

Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый и аналогичные це-
менты гидравлические, млн. тонн 27,8 109,2 109,9 114,4

Блоки стеновые крупные (включая блоки стен подвалов) из бетона, млн. усл. 
кирпичей 357 97,4 104,8 103,3

Конструкции и детали сборные железобетонные, млн. м3 11,6 108,9 100,2 113,4

Бетон, готовый для заливки (товарный бетон), млн. м3 13,4 85,4 118,3 90,5

Листы асбестоцементные волнистые (гофрированные) (шифер), млн. штук усл. 
плиток 413 63,7 96,5 80,5

Материалы кровельные и гидроизоляционные рулонные из асфальта или анало-
гичных материалов (нефтяного битума, каменноугольного пека и т. д.), млн. м2 206 105,7 124,0 113,6

1) Индекс промышленного производст-

ва исчисляется по видам деятельности «До-

быча полезных ископаемых», «Обрабатываю-

щие производства», «Производство и рас-

пределение электроэнергии, газа и воды» 

на основе данных о динамике производства 

важнейших товаров-представителей (в нату-

ральном или стоимостном выражении). В ка-

честве весов используется структура вало-

вой добавленной стоимости по видам эконо-

мической деятельности 2008 базисного года. 

С учетом поправки на неформальную деятель-

ность.

Индексы промышленного производства в % к среднемесячному значению 2009 г.
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Впервые в 2012! 

www.rt-russia.com

26 – 28 сентября 2012, Москва
МВЦ ”Крокус Экспо“

R +T Russia – ключевая специализированная выставка рольставен, дверей, ворот, 
окон, стекла и солнцезащитных конструкций. R+T Russia предлагает широкий спектр 
продукции, инноваций и тенденций развития индустрии, а также открывает доступ к 
международной сети R+T.  Это уникальная площадка для российских и иностранных 
экспонентов и посетителей.

Более подробную информацию вы можете найти на сайтах выставок R+T:  
www.rt-russia.com, www.rt-expo.com, www.rt-asia.org.
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Проект технического регламента 

Таможенного союза «О требова-

ниях пожарной безопасности к про-

дукции» был разработан в 2011 г.

Регламент разработан «с целью 

установления на единой таможенной 

территории Таможенного союза еди-

ных обязательных для применения и 

исполнения требований в области по-

жарной безопасности к продукции, 

обеспечения свободного перемеще-

ния продукции, представляющей по-

жарную опасность или предназначен-

ную для обеспечения пожарной без-

опасности…».

Проектом устанавливается, что 

«в отношении зданий, сооружений 

и строений, промышленных объек-

тов… должны соблюдаться требова-

ния пожарной безопасности, установ-

ленные национальными законода-

тельствами государств – участников 

Таможенного союза».

Основные положения проекта, ка-

сающиеся строительных конструк-

ций, кровельных и изоляционных ма-

териалов, приведены ниже.

Классификация материалов 
по пожарной опасности

Классификация материалов по по-

жарной опасности основывается на их 

свойствах и способности к образова-

нию опасных факторов пожара.

Пожарная опасность материалов 

характеризуется следующими свой-

ствами:

1. Горючесть.

2. Воспламеняемость.

3. Способность распространения 

пламени по поверхности.

4. Дымообразующая способность.

5. Токсичность продуктов горе-

ния.

По горючести строительные ма-

териалы подразделяются на горючие 

(Г) и негорючие (НГ).

О ПРОЕКТЕ ТЕХНИЧЕСКОГО РЕГЛАМЕНТА 
ТАМОЖЕННОГО СОЮЗА «О ТРЕБОВАНИЯХ 
ПОЖАРНОЙ БЕЗОПАСНОСТИ К ПРОДУКЦИИ»

Материалы относятся к негорю-

чим при следующих значениях па-

раметров горючести, определяемых 

экспериментальным путем в стан-

дартных условиях:

– прирост температуры – не бо-

лее 50 градусов Цельсия;

– потеря массы образца – не бо-

лее 50 %;

– продолжительность устойчиво-

го пламенного горения – не более 10 

секунд.

Материалы, не удовлетворяющие 

хотя бы одному из вышеуказанных 

значений параметров, относятся к го-

рючим.

Горючие материалы подразде-

ляются на следующие группы:

1. Слабогорючие (Г1), имеющие 

температуру дымовых газов не бо-

лее 135 градусов Цельсия, степень 

повреждения по длине испытывае-

мого образца не более 65 %, степень 

повреждения по массе испытываемо-

го образца не более20 %, продолжи-

тельность самостоятельного горения 

0 секунд.

2. Умеренногорючие (Г2), имею-

щие температуру дымовых газов не 

более 235 градусов Цельсия, степень 

повреждения по длине испытывае-

мого образца не более 85 %, степень 

повреждения по массе испытываемо-

го образца не более 50 %, продолжи-

тельность самостоятельного горения 

не более 30 секунд.

3. Нормальногорючие (Г3), имею-

щие температуру дымовых газов не 

более 450 градусов Цельсия, степень 

повреждения по длине испытываемо-

го образца более 85 %, степень по-

вреждения по массе испытываемого 

образца не более 50 %, продолжи-

тельность самостоятельного горения 

не более 300 секунд.

4. Сильногорючие (Г4), имеющие 

температуру дымовых газов более 

450 градусов Цельсия, степень по-

вреждения по длине испытываемо-

го образца более 85 %, степень по-

вреждения по массе испытываемого 

образца более 50 %, продолжитель-

ность самостоятельного горения бо-

лее 300 секунд.

Для материалов, относящихся к 

группам горючести Г1 – Г3, не допус-

кается образование горящих капель 

расплава при испытании (для мате-

риалов, относящихся к группам горю-

чести Г1 и Г2, не допускается образо-

вание капель расплава). Для негорю-

чих строительных материалов другие 

показатели пожарной опасности не 

определяются и не нормируются.

По воспламеняемости горючие 

материалы (в том числе напольные 

ковровые покрытия) в зависимости 

от величины критической поверхно-

стной плотности теплового потока 

подразделяются на следующие груп-

пы:

1. Трудновоспламеняемые (В1), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока 35 киловатт на квадратный метр 

и более.

2. Умеренновоспламеняемые (В2), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока не менее 20, но не более 35 ки-

ловатт на квадратный метр.

3. Легковоспламеняемые (В3), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока менее 20 киловатт на квадрат-

ный метр.

Способность распространения 

пламени по поверхности материалов 

характеризуется скоростью распро-

странения пламени в стандартных 

условиях. По скорости распростране-

ния пламени по поверхности горючие 

строительные материалы (в том чис-

ле напольные ковровые покрытия) в 

зависимости от величины критиче-

ской поверхностной плотности тепло-
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вого потока подразделяются на сле-

дующие группы:

1. Нераспространяющие (РП1), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока более 11 киловатт на квадрат-

ный метр.

2.  Слабораспространяющие 

(РП2), имеющие величину критиче-

ской поверхностной плотности тепло-

вого потока не менее 8, но не более 

11 киловатт на квадратный метр.

3. Умереннораспространяющие 

(РП3), имеющие величину критиче-

ской поверхностной плотности тепло-

вого потока не менее 5, но не более 8 

киловатт наквадратный метр.

4. Сильнораспространяющие 

(РП4), имеющие величину критиче-

ской поверхностной плотности теп-

лового потока менее 5 киловатт на 

квадратный метр.

По дымообразующей способно-

сти горючие материалы в зависимо-

сти от значения коэффициента дымо-

образования подразделяются на сле-

дующие группы:

1. С малой дымообразующей спо-

собностью (Д1), имеющие коэффици-

ент дымообразования менее 50 квад-

ратных метров на килограмм.

2. С умеренной дымообразующей 

способностью (Д2), имеющие коэф-

фициент дымообразования не менее 

50, но не более 500 квадратных мет-

ровна килограмм.

3. С высокой дымообразующей 

способностью (Д3), имеющие коэф-

фициент дымообразования более 500 

квадратных метров на килограмм.

По токсичности продуктов го-

рения горючие материалы подраз-

деляются на следующие группы в со-

ответствии с таблицей 1 приложения 

2 к настоящему техническому регла-

менту:

1. Малоопасные (Т1).

2. Умеренноопасные (Т2).

3. Высокоопасные (Т3).

4. Чрезвычайно опасные (Т4).

Для классификации материалов 

следует применять значение ин-

декса распространения пламени 

(I) – условного безразмерного по-

казателя, характеризующего спо-

собность материалов или веществ 

воспламеняться, распространять 

пламя по поверхности и выделять 

тепло.

Классификация материалов по 

распространению пламени и методы 

испытаний по определению класси-

фикационных показателей пожарной 

опасности материалов устанавлива-

ются нормативными документами по 

пожарной безопасности.

Требования к материалам

Значения показателей пожар-

ной опасности строительных, тек-

стильных и кожевенных материа-

лов, установленные изготовителем 

(поставщиком) в соответствии с их 

классификационной принадлежно-

стью и областью применения, опре-

деленные в соответствии с требо-

ваниями нормативными докумен-

тами по пожарной безопасности, 

должны соответствовать условиям 

п. 4.1.1.1 технического регламента 

(согласно классификации материа-

лов по пожарной опасности, см. вы-

ше).

Изготовитель (поставщик) должен 

разработать техническую докумен-

тацию на вещества и материалы, со-

держащую информацию о безопас-

ном применении этой продукции.

Техническая документация на ве-

щества и материалы (в том числе 

паспорта, технические условия, спе-

цификации, технические описания, 

технологические регламенты) долж-

на содержать информацию о показа-

телях пожарной опасностивеществ и 

материалов.

Применимость показателей по-

жарной опасности материалов для 

включения в техническую документа-

цию, в зависимости от их классифи-

кационной принадлежности, приве-

дена в таблицах 2 приложения 2.

Классификация средств 
огнезащиты

Средства огнезащиты в целях 

применения настоящего техническо-

го регламента, по виду защищаемого 

объекта подразделяются на:

– вещества и материалы для за-

щиты древесины и материалов на её 

основе;

– средства огнезащиты для ка-

бельной продукции (огнезащитные 

кабельные покрытия);

– средства огнезащиты для сталь-

ных конструкций (огнезащитные по-

крытия стальных конструкций).

Вещества и материалы для защи-

ты древесины и материалов на её ос-

нове по огнезащитной эффективно-

сти подразделяются на группы:

I – для которых потеря массы при 

испытании в стандартных условиях 

составляет не более 9 %;

II-для которых потеря массы при 

испытании в стандартных условиях 

составляет не более 25 %.

Средства огнезащиты для сталь-

ных конструкций в зависимости от 

наступления предельного состояния 

при испытании в стандартных усло-

виях подразделяются по огнезащит-

ной эффективности на 7 групп:

1-я группа – не менее 150 мин;

2-я группа – не менее 120 мин;

3-я группа – не менее 90 мин;

4-я группа – не менее 60 мин;

5-я группа – не менее 45 мин;

6-я группа – не менее 30 мин;

7-я группа – не менее 15 мин.

Классификация элементов 
систем противодымной 
защиты зданий 
и сооружений

Элементы систем противодымной 

защиты зданий и сооружений под-

разделяются на следующие виды:

– клапаны противопожарные ин-

женерных систем зданий и сооруже-

ний (в том числе вентиляциионных 

систем различного назначения, сис-

тем пневмотранспорта, вакуумной 

пылеуборки, мусороудаления, конди-

ционирования) и для защиты техно-

логических проемов (далее – клапа-

ны противопожарные);

– вентиляторы дымоудаления.

Элементы систем противодымной 

защиты зданий и сооружений под-

разделяются по огнестойкости, ха-

рактеризуемой пределом огнестой-

кости – наступлением предельного 

состояния в условиях стандартных 

испытаний.

Наступление предельного состоя-

ния клапанов противопожарных уста-

okna_4.indb   47okna_4.indb   47 02.08.2012   15:25:4002.08.2012   15:25:40

User
Текст



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 4 (160) 2012

ТЕХНИЧЕСКОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ

48

навливается по времени достижения 

любого из следующих признаков:

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Потеря плотности (Е).

По значению предельного состоя-

ния клапаны противопожарные

подразделяются на следующие 

группы: 15, 30, 45, 60, 75, 90, 120, 

150, 180, отражающие минимальное 

время наступления предельного со-

стояния. Наступление предельного 

состояния вентиляторов дымоудале-

ния устанавливается по времени дос-

тижения любого из следующих при-

знаков:

• Потеря функциональной спо-

собности.

• Разрушение.

Требования к элементам 
систем противодымной 
защиты зданий, 
сооружений и строений

Условные обозначения пределов 

огнестойкости клапанов противопо-

жарных инженерных систем зданий 

и сооружений и для защиты техноло-

гических проемов должны содержать 

обозначения предельного состояния 

и группы (согласно классификации 

выше).

Значения предельных состояний 

элементов систем противодымной 

защиты зданий и сооружений в зави-

симости от их типа и классификаци-

онной принадлежности, определен-

ные в соответствии с нормативными 

документами по пожарной безопас-

ности, должны соответствовать зна-

чениям, установленным изготовите-

лем (поставщиком).

Потеря теплоизолирующей спо-

собности дымовых клапанов сис-

тем вытяжной противодымной 

вентиляции с механическим побу-

ждением тяги и дымовых люков 

(клапанов) систем вытяжной про-

тиводымной вентиляции с естест-

венным побуждением тяги не рег-

ламентируется.

Потеря плотности дымовых люков 

(клапанов) систем вытяжной проти-

водымной вентиляции с естествен-

ным побуждением тяги не регламен-

тируется.

Клапаны противопожарные инже-

нерных систем зданий и сооружений и 

для защиты технологических проемов 

должны иметь автоматический и дис-

танционный ручной привод исполни-

тельных механизмов и устройств про-

тиводымной вентиляции. При вклю-

чении систем приточно-вытяжной 

противодымной вентиляции зданий, 

сооружений и строений при пожаре 

должно осуществляться обязательное 

отключение систем общеобменной и 

технологической вентиляции и конди-

ционирования воздуха (за исключени-

ем систем, обеспечивающих техноло-

гическую безопасность объектов).

Классификация 
узлов пересечения 
строительных конструкций 
зданий и сооружений 
из неметаллических 
материалов

Узлы пересечения строительных 

конструкций зданий и сооружений 

подразделяются на следующие виды:

– узлы пересечения строитель-

ных конструкций электрическими ли-

ниями (кабельные проходки и герме-

тичные кабельные вводы, шинопро-

воды низковольтные);

– узлы пересечения строитель-

ных конструкций трубопроводами ин-

женерных систем зданий и сооруже-

ний различного назначения.

Узлы пересечения подразделяют-

ся по огнестойкости, характеризуе-

мой пределом огнестойкости – насту-

плением предельного состояния в ус-

ловиях стандартных испытаний.

Наступление предельного состоя-

ния узлов пересечения строительных 

конструкций электрическими линия-

ми устанавливается по времени дос-

тижения любого из следующих при-

знаков:

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Потеря целостности материа-

ла заделки (Е).

• Достижение критической тем-

пературы нагрева материала элемен-

тов изделия в необогреваемой зоне 

проходки (Т).

Наступление предельного состоя-

ния узлов пересечения строительных 

конструкций трубопроводами инже-

нерных систем зданий и сооружений 

устанавливается по времени достиже-

ния любого из следующих признаков:

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Потеря плотности (Е).

По значению предельного состоя-

ния узлы пересечения строительных 

конструкций электрическими линия-

ми подразделяются на следующие 

группы: 15, 30, 45, 60, 90, 120, 150, 

180, 240, 360, а узлы пересечения 

строительных конструкций трубопро-

водами инженерных систем зданий и 

сооружений подразделяются на сле-

дующие группы: 15, 30, 45, 60, 75, 90, 

105, 120, 150, 180, отражающие ми-

нимальное время наступления пре-

дельного состояния.

Требования к узлам 
пересечения строительных 
конструкций зданий 
и сооружений из 
неметаллических 
материалов

Условные обозначения пределов 

огнестойкости узлов пересечения 

должны содержать обозначения пре-

дельного состояния и группы (в соот-

ветствии с классификацией).

Значения предельных состояний 

узлов пересечения в зависимости от 

их типа и классификационной при-

надлежности, определенные в со-

ответствии с нормативными доку-

ментами по пожарной безопасности, 

должны соответствовать значениям, 

установленным изготовителем (по-

ставщиком).

Классификация заполнений 
проемов противопожарных 
преград зданий 
и сооружений

Заполнения проемов противопо-

жарных преград зданий и сооруже-

ний подразделяются на следующие 

виды:

противопожарные окна, двери, 

двери шахт лифтов, ворота, люки;

противопожарные занавесы.

Противопожарные окна, двери, 

двери шахт лифтов, ворота, люки 
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подразделяются по огнестойкости и 

дымо-газонепроницаемости (харак-

теризуемой пределом огнестойкости 

(дымо-газонепроницаемости) – на-

ступлением предельного состояния в 

условиях стандартных испытаний).

Наступление пределов огнестой-

кости и дымо-газонепроницаемости 

противопожарных окон, дверей, две-

рей шахт лифтов, ворот, люков уста-

навливается по времени достижения 

любого из следующих признаков пре-

дельных состояний:

• Потеря целостности (Е).

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Достижение предельной вели-

чины плотности теплового потока на 

нормируемом расстоянии от необог-

реваемой поверхности конструкции 

(W).

• Потеря дымо-газонепроницае-

мости (S).

По значению предельного состоя-

ния противопожарные окна, двери, 

двери шахт лифтов, ворота, люки 

подразделяются на следующие груп-

пы: 15, 30, 45, 60, 75, 90, 105, 120, 

150, 180, отражающие минимальное 

время наступления предельного со-

стояния.

Противопожарные занавесы под-

разделяются по пожарной опасности 

на четыре класса – К0, К1, К2, К3 – 

по совокупности показателей пожар-

ной опасности.

Применимость показателей по-

жарной опасности противопожарных 

занавесов в зависимости от клас-

са пожарной опасности приведена в 

таблице 4 приложения 2.

По сочетанию различных видов и 

групп предельных состояний запол-

нения проемов подразделяются на 

три группы. Классификация запол-

нений проемов по сочетанию различ-

ных видов и групп предельных со-

стояний приведена в таблице 5 при-

ложения 2.

Требования к заполнениям 
проемов противопожарных 
преград зданий 
и сооружений

Условные обозначения преде-

лов огнестойкости узлов пересече-

ния должны содержать обозначения 

предельного состояния и группы по 

п. 4.1.3.

Значения предельных состояний 

заполнений проемов противопожар-

ных преград в зависимости от их ти-

па и классификационной принадлеж-

ности, определенные в соответствии 

с нормативными документами по по-

жарной безопасности, должны соот-

ветствовать значениям, установлен-

ным изготовителем (поставщиком).

Окна в противопожарных прегра-

дах должны быть неоткрывающими-

ся, а противопожарные двери и во-

рота должны иметь устройства для 

самозакрывания. Противопожарные 

двери, ворота, шторы, люки и клапа-

ны, которые могут эксплуатироваться 

в открытом положении, должны быть 

оборудованы устройствами, обеспе-

чивающими их автоматическое за-

крывание при пожаре.

Обеспечение соответствия 
требованиям пожарной 
безопасности

«Соответствие продукции насто-

ящему техническому регламенту Та-

моженного союза обеспечивается 

выполнением его требований безо-

пасности непосредственно, либо вы-

полнением требований взаимосвя-

занных с настоящим техническим ре-

гламентом Таможенного союза стан-

дартов.

Выполнение на добровольной ос-

нове требований названных стандар-

тов свидетельствует о презумпции 

соответствия требованиям безопас-

ности настоящего технического рег-

ламента Таможенного союза».

Методы исследований (испыта-

ний) устанавливаются в стандартах, 

включенных в Перечень стандартов, 

содержащих правила и методы ис-

следований (испытаний) и измерений, 

в том числе правила отбора образ-

цов, необходимых для применения и 

исполнения требований техническо-

го регламента Таможенного союза и 

осуществления оценки (подтвержде-

ния) соответствия продукции.

Перечень взаимосвязанных с на-

стоящим техническим регламентом 

Таможенного союза стандартов ут-

верждается Комиссией Таможенного 

союза.

Оценка и подтверждение 
соответствия продукции 
требованиям пожарной 
безопасности

Подтверждение соответствия 

продукции требованиям пожарной 

безопасности на территории госу-

дарств-участников Таможенного со-

юза осуществляется в форме декла-

рирования соответствия или в форме 

обязательной сертификации.

Обязательному подтверждению 

соответствия подлежит продукция, 

внесенная в «Единый перечень про-

дукции, подлежащей обязательной 

оценке (подтверждению) соответст-

вия в рамках таможенного союза с 

выдачей единых документов», утвер-

ждаемый решением Комиссии тамо-

женного союза, требования пожар-

ной безопасности к которой устанав-

ливаются настоящим техническим 

регламентом.

Подтверждение соответствия про-

дукции требованиям пожарной безо-

пасности в форме декларирования с 

привлечением третьей стороны про-

водится только в организациях, упол-

номоченных на право проведения та-

ких работ в порядке, установленном 

Таможенным союзом.

Форма декларации о соответст-

вии утверждается решением Комис-

сии таможенного союза.

Оформленная заявителем декла-

рация о соответствии подлежит реги-

страции в электронном виде в едином 

реестре в соответствии с установлен-

ным Таможенным союзом порядком.

При декларировании соответствия 

заявитель, не применяющий вклю-

ченные в перечень документы в об-

ласти стандартизации, в результате 

применения которых на доброволь-

ной основе обеспечивается соблю-

дение требований технических регла-

ментов, может обратиться в орган по 

сертификации за проведением работ 

по подтверждению соответствия сво-

ей продукции требованиям техниче-

ских регламентов и на основании по-

лученных результатов принять декла-

рацию о соответствии.

okna_4.indb   49okna_4.indb   49 02.08.2012   15:25:4002.08.2012   15:25:40

User
Текст



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 4 (160) 2012

ТЕХНИЧЕСКОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ

50

Приложение 1
ПЕРЕЧЕНЬ ПРОДУКЦИИ,

подлежащей обязательному подтверждению соответствия требованиям технического регламента Таможенного союза «О требованиях пожарной 
безопасности к продукции»

№ 
п / п Наименование продукции Код согласно ТН ВЭД ТС

1. Материалы строительные, текстильные икожевенные

1.1. Материалы отделочные и облицовочные:

Плиты и блоки из поливинилхлорида из 3918, из 3919, 3920 43, 3920 49, 3921 12 000 0, 3921 90 600 0

Материалы листовые (листы, плиты, пластины, блоки) из термопла-
стов

3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, 
(кроме 3921 14 000 0)

Материалы пленочные отделочные 3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921 
(кроме 3921 14 000 0)

Материалы отделочные для стен и потолков, обои из текстильных 
материалов и стекловолокна (включая ткани декоративные из стек-
ловолокна) и материалы пленочные на основе полимеризационных 

смол

3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, 
(кроме 3921 14 000 0), из 3925 90, из 4814, из 5603, из 5903, из 5905 00, 
из 6809, из 7016 90, из 7019 32 000, из 7019 52 000 0, из 7019 59 000 0, из 

7019 90, из 7606 1 100 0, из 7606 12 500 0, из 7610

Панели декоративные (из древесностружечных и древесноволокни-
стых плит, фанеры) отделочные и огнестойкие

из 4410, из 4411, из 4412, из 4421 90

Материалы листовые и слоистые (кроме стеклопластикови электро-
изоляционных материалов)

3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, 
(кроме 3921 14 000 0)

Изделия профильно-погонажные из полимерных материалов из 3916, из 3925

1.2. Материалы тепло- и звукоизоляционные:

Изделия минераловатные на синтетическом связующем, плиты мине-
раловатные

6806

Маты минераловатные прошивные 6806

Утеплитель минераловатный 6808 00 000 0

Конструкции теплоизоляционные минераловатные 6808 00 000 0

Изделия минераловатные тепло-и звукоизоляционные прочие 6808 00 000 0

Материалы и изделия теплоизоляционные неминеральные и из пено-
полиуретанов

3921 13, 6808 00 000 0

Плиты битум-вермикулитовые гипсокартонные звукопоглощающие и 
полистирольные

6809

Плиты из стекловолокна, стекловаты и базальтового волокна тепло-и 
звукоизоляционные, ячеистое и пеностекло

из 6806 90 000 0, из 6815 99 100 0, из 7016 90, из 7019, из 7019 39 000

Маты из стекловолокна, стекловаты и теплоизоляционные из базаль-
тового волокна

из 6806 90 000 0, из 6815 99, из 7019, 7019 31 000

1.3. Покрытия пола:

Пластмассовые, резиновые наливные (композиции из эпоксидных, 
полиуретановых и иныхсмол, применяемые для изготовления полов 

методом окрашивания наливом), ламинат

из 3208, из 3214, из 3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 
3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, (кроме 3921 14 000 0), из 4008, 

(кроме 4008 29 000 0), 4016 91 000 0, из 4411, из 4412

Плитки для полов полимерные из 3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 
3921 (кроме 3921 14 000 0), из 3925 90

Линолеум из 3918, 5904

1.4. Кровельные и гидроизоляционные материалы:

Материалы рулонные кровельные и гидроизоляционные (материалы 
мягкие кровельные и изоляционные)

из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, (кро-
ме 3921 14 000 0), из 6807

Материалы листовые, включая листы битумные, резинобитумные и 
резинотекстильные

4008 11 000 0, 4008 19 000 0, 4008 21

… … …

1.6. Материалы отделочные и теплоизоляционные для подвижного соста-
ва железнодорожного транспорта и метрополитена, включая элемен-

ты мягкой мебели

из 3916, из 3919, из 3921, из 4412, из 5515, из 5603, (кроме 
5603 14 100 1, 5603 94 100 1), из 5903, из 6806, из 6815, из 7019, из 

9401, из 9404 90

… … …

3. Узлы пересечения ограждающих строительных конструкций зданий и сооружений, выполненные из неметаллическихматериалов

3.1. Узлы пересечения строительных конструкций электрическими ли-
ниями

Кабельные проходки из 3214 (кроме 3214 10 900 0), из 3506, из 6806, из 6809, из 6810 11, из 
6810 91, 6815

Проходы шинопроводов из 8537 00, из 8544
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№ 
п / п Наименование продукции Код согласно ТН ВЭД ТС

Герметичные кабельные вводы из 8401

3.2. Узлы пересечения строительных конструкций трубопроводами инже-
нерных систем зданий и сооружений различногоназначения (муфты)

из 6806 90 000 0, из 6815 10, из 6815 99 100 0, из 8484 10

4. Заполнения проемов противопожарных преград зданий и сооружений

4.1. Окна, двери, двери шахт лифтов, ворота, люки из 4418 10, из 4418 20, из 7308 30 000 0, из 7308 90 990 0, из 
7610 10 000 0, из 7610 90 900 0, из 8431 31 000 0

4.2. Противопожарные занавесы 7019 59 000 0

5. Элементы систем противодымной защиты зданий и сооружений

5.1. Клапаны противопожарные инженерных систем зданийи сооруже-
ний (в том числе вентиляциионных систем различного назначения, 
систем пневмотранспорта, вакуумной пылеуборки, мусороудаления, 

кондиционирования) и для защиты технологических проемов

из 8481 80,

5.2. Вентиляторы дымоудаления из 8414 59

13. Огнетушащие веществаисредства огнезащиты:

… … …

13.4. Огнезащитные вещества и материалы для древесины и материалов 
на её основе из 3209, из 3809, 3824 90 700 0, из 6806, из 6808 00 000 0, из 6815

13.5. Огнезащитные вещества и материалы для кабелей из 3209, из 3809, 3824 90 700 0, из 6806, из 6808 00 000 0, из 6815

13.6. Огнезащитные вещества и материалы для стальных конструкций из 3209, из 3809, 3824 90 700 0, из 6806, из 6808 00 000 0, из 6815

Приложение 2
КЛАССИФИКАЦИОННЫЕ ТРЕБОВАНИЯ

к материалам, пожарным занавесам и заполнениям проемов в противопожарных преградах
Таблица 1

Классификация горючих строительных материалов по значению показателя токсичности продуктов горения

Класс опасности Показатель токсичности продуктов горения в зависимости от времени экспозиции

5 минут 15 минут 30 минут 60 минут

Малоопасные более 210 более 150 более 120 более 90

Умеренноопасные более 70,
но не более 210

более 50,
но не более 150

более 40,
но не более 120

более 30,
но не более 90

Высокоопасные более 25,
но не более 70

более 17,
но не более 50

более 13,
но не более 40

более 10,
но не более 30

Чрезвычайно опасные не более 25 не более 17 не более 13 не более 10

Таблица 2
Перечень показателей, необходимых для оценки пожарной опасности строительных материалов

Назначение строительных 
материалов

Перечень необходимых показателей 
в зависимости от назначения строительных материалов

группа 
горючес ти

группа 
рас простране-
ния пламени

группа 
вос пламеняе-

мости

группа 
по дымооб ра-
зующей способ-

ности

группа 
по токсично-
сти продуктов 
горения

Отделочные и облицовочные ма-
териалы для стен и потолков, в 
том числе по крытия из красок, 
эмалей, лаков

+ - + + +

Материалы для покрытия полов, в 
том числе ков ровые - + + + +

Кровельные материалы + + + - -

Гидроизоляции онные и паро изо-
ляционные материалы тол щиной 
более 0,2 миллиметра

+ - + - -

Теплоизоляции онные материалы + - + + +

Примечания:
1. Знак «+» обозначает, что показатель необходимо применять.
2. Знак »-» обозначает, что показатель не применяется.
3. При применении гидроизоляционных материалов для поверхностного слоя кровли показатели их пожарной опасности следует определять по по-

зиции «Кровельные материалы».
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КОММЕНТАРИЙ РЕДАКЦИИ:

Данный проект технического ре-

гламента Таможенного союза не 

устанавливает дополнительных тре-

бований в сфере обеспечения по-

жарной безопасности, повторяя тре-

бования действующих нормативных 

документов, в т. ч. технического ре-

гламента о требованиях пожарной 

безопасности РФ.

Приведена терминология и клас-

сификация объектов технического 

регулирования, находящихся в сфере 

действия данного технического рег-

ламента.

Подробно расписана классифи-

кация и требования к пожарно-тех-

нической продукции (вплоть до по-

жарных лестниц, пожарного инст-

румента, индивидуальных средств 

Таблица 5
Пределы огнестойкости заполнения проемов в противопожарных преградах

Наименование элементов заполнения 
проемов в противопожарных прегра-

дах

Тип заполнения 
проемов в про-
тиво пожарных 
преградах

Предел огнестой-
кости, не менее

Двери (за исключением дверей
с остеклением более 25 % и
дымогазонепроницаемых дверей), ворота, люки, 
клапаны, шторы

1 ЕI 60

2 ЕI 30

3 ЕI 15

Двери с остеклением более
25 %

1 EIW 60

2 EIW 30

3 EIW 15

Дымогазонепроницаемые
двери (за исключением дверей
с остеклением более 25 %)

1 EIS 60

2 EIS 30

3 EIS 15

Дымо-газонепроницаемые
двери с остеклением более
25 %, шторы

1 EIWS 60

2 EIWS 30

3 EIWS 15

Двери шахт лифтов 2

ЕI 30 (в зданиях 
высотой не более 

28 метров предел ог-
нестойкости дверей 
шахт лифтов прини-

мается Е 30)

Окна 1 2 3 Е 60 Е 30 Е 15

Занавесы 1 EI 60

защиты пожарных и т. д.). Но необ-

ходимость включения данных во-

просов в общий технический регла-

мент, сфера действия которого рас-

пространяется на все организации 

и предприятия и на всех граждан 

РФ, а не только на ведомственные 

организации МЧС, весьма пробле-

матична. Насколько целесообразно 

возведение внутриведомственных 

вопросов (а вопросы технического 

оснащения пожарных служб – это 

именно такие вопросы) в ранг во-

просов даже не российского, а меж-

дународного уровня?

С другой стороны, крайне подроб-

но расписаны вопросы подтвержде-

ния соответствия. Причем – с явным 

упором на приоритет обязательной 

сертификации, осуществлять кото-

рую будут исключительно организа-

ции, уполномоченные ведомством-

разработчиком.

Особо надо отметить следующие 

положения:

• Регистрацию деклараций о со-

ответствии осуществляют органы по 

сертификации, аккредитованные в 

соответствии с порядком, установ-

ленным законодательством государ-

ств-участников Таможенного союза 

и уполномоченные решением Комис-

сии Таможенного союза.

• По желанию заявителя под-

тверждение соответствия продукции 

требованиям пожарной безопасности 

путем декларирования может быть 

заменено обязательной сертифика-

цией.

• Объем, периодичность, содер-

жание и порядок проведения перио-

дического инспекционного контроля 

устанавливаются органом по серти-

фикации в решении о выдаче серти-

фиката.

Интересно также, что обязатель-

ное подтверждение соответствия 

предусматривается для полимерных 

строительных и отделочных материа-

лов, теплоизоляционных материалов 

на основе минеральных и стеклянных 

волокон, но не предусматривается 

для строительных конструкций и из-

делий из древесины. Либо пожарная 

опасность древесины ниже, чем у ба-

зальтового волокна, либо…

Вряд ли это недоработка авторов 

проекта. Скорее – повышенное вни-

мание к материалам, играющим все 

большую роль в современном строи-

тельстве. А точнее – повышенное 

«внимание» к компаниям-производи-

телям и продавцам этих материалов, 

как к источнику извлечения доходов 

путем сертификации, проведения 

«контрольно-надзорных» мероприя-

тий и т. д.

Таким образом, проект регламен-

та фиксирует сложившееся положе-

ние в сфере регулирования обеспе-

чения пожарной безопасности, при 

этом дополнительно усиливая пол-

номочия контрольно-надзорных ор-

ганов.

Будет ли он способствовать по-

вышению пожарной безопасности на 

деле – совершенно другой вопрос.
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Предстоящий сезон glasstec 2012 запла-

нирован на период с 23 по 26 октября 

2012. Уже традиционно, раз в два года, спе-

циалисты мировой индустрии стекла соби-

раются в Дюссельдорфе на крупнейшей от-

раслевой выставке glasstec, отличительной 

особенностью которой является освещение 

всех этапов производственной цепочки соз-

дания стекла. Неоспоримым доказатель-

ством лидирующих позиций выставки явля-

ется широта представленного ассортимента 

отраслевых товаров и услуг, привлекших в 

прошлом сезоне glasstec внимание более 

44000 посетителей. Стенды 1274 экспонен-

тов посетили специалисты сфер машино-

строения, производства, обработки и отдел-

ки стекла, архитектуры и строительства, а 

так же остекления/фасадов и гелиоэнер-

гетики. Уникально и международное пред-

ставительство выставки, ведь 57% посети-

телей приехали на glasstec из других стран, 

что является непревзойденным рекордом 

среди отраслевых выставок. Более того, по-

рядка 80% приехавших указали, что играют 

ключевую роль в принятии инвестиционных 

решений в своих компаниях.

Параллельно с glasstec 2012 в Пави-

льоне 11 будет проводиться второй по сче-

ту сезон выставки solarpeq – International 

TradeFairforSolarProductionEquipment – пре-

мьера которой прошла в 2010 году. Дан-

ная выставка освещает весь спектр тех-

нологий производства кристаллических 

и тонкопленочных солнечных модулей. 

Участие в экспозиции примут,прежде 

всего,производители станков, оборудова-

GLASSTEC 2012
ЛИДИРУЮЩАЯ ОТРАСЛЕВАЯ ВЫСТАВКА С ШИРОКИМ АССОРТИМЕНТОМ ТОВАРОВ И УСЛУГ 

ния и компонентов, а так же поставщики 

материалов для производства продукции 

гелиоэнергетики. На стендах glasstec будут 

представлены конкретные сферы примене-

ния гелиотехнологий, как, например, при-

кладная фотогальваника в архитектуре. Со-

гласно данным официальных опросов среди 

посетителей сезона 2010, они без сомнений 

поддержали новый выставочный тандем 

glasstec и solarpeq. 

В 2012 году вниманию посетителей 

вновьбудет представлена обширная про-

грамма мероприятий. В рамках glasstec 

снова состоится «glasstechnologylive», 

Центр технологий обработки стекла 

«ZentrumHandwerk», Архитектурный кон-

гресс, выставка произведений из стек-

ла «glassart», а так же будет организован 

специальный раздел «AutoglassArena» 

для производителей автостекла. По-

сле успеха премьеры 2010 г. снова бу-

дет работать «Центр проектирования 

фасадов» и конференция для специали-

стов по конструктивному остеклению 

«engineeredtransparency». В выставочный 

ассортимент логично вписывается третья 

по счетуконференция «SolarmeetsGlass» в 

рамках solarpeq, в центре внимания кото-

рой будут темы на стыке стекольной инду-

стрии и гелиоэнергетики.

Обзор перспектив отрасли: 
glasstechnologylive

На протяжении многих лет повы-

шенное внимание посетителей неизмен-

но привлекает специальная экспозиция 

«glasstechnologylive» в Павильоне 11, орга-

низованная профессором Штефаном Бе-

лингом и его командой из Института стро-

ительных конструкций при Университете 

Штутгарта. За последние годы здесь были 

представлены самые яркие разработки ин-

дустрии, например, в сезоне glasstec 2010 

можно было увидеть изоляционное стек-

ло размерами 18,00 x 3,30 метров, а так же 

композитное защитное стекло более 20 ме-

тров длиной. В 2012 году основной темой 

станут «Инновационные функции стекла». 

Здесь будет представлена широкая палитра 

экспонатов: фасадные конструкции, гелио-

энергетика и интегрированные в здания фо-

тогальванические системы, инновационные 

виды продукции из стекла, гнутое стекло, 

предметы интерьера и внутреннего оформ-

ления помещений, а так же дизайнерские 

разработки.

На территории самой экспозиции 

«glasstechnologylive» будет проходить сим-

позиум для специалистов. Каждый день 

программа симпозиума gtl будет посвяще-

на новой теме, за содержательное наполне-

ние будут отвечать участники Коллоквиума 

при Профессиональном объединении HVG 

(Объединение производственных предприя-

тий немецкой стекольной индустрии), специ-

алисты Немецкого Общества производите-

лейтехнического стекла (DGG), а так же Не-

мецкого Союза машиностроителей VDMA и 

Университета Штутгарта.

Современные оболочки зданий: 
исчерпывающий спектр 
информации 

Непосредственно примыкая к экспози-

ции «glasstechnologylive», в рамках glasstec 

2012 снова будет работать Центр проектиро-

вания фасадов (Fassadencenter), премьера 

которого состоялась в 2010 году.Основноев-

нимание будет сконцентрировано на энер-

гоэффективных или функциональных обо-

лочках зданий, в расчете, прежде всего на 

проектировщиков фасадов, инженеров, ар-

хитекторов и специалистов по переработке 

и отделке стекла. Общая программа вклю-

чает презентации экспонентов Павильона 

11, демонстрацию инновационных элемен-

тов фасадов (Mock-Ups) на территории со-
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седней экспозиции «glasstechnologylive», а 

так же компетенц-центр «Стекло, окна, фа-

сады». 

Архитектурный конгресс – 
планы и перспективы

Множество архитекторов и проектиров-

щиков зданий на выставку привлекает ши-

рота представленного в рамках glasstec ас-

сортимента стекольной продукции, приме-

няемой в архитектурных целях.  

24 октября архитекторы, инженеры 

и проектировщики фасадов примут уча-

стие в работе четвертого Архитектурно-

го Конгресса под лейтмотивом «Планы и 

перспективы». Среди докладчиков будут 

выступать такие именитые архитекторы, 

как Томас Ауэр (Transsolar), Кай-Уве Бер-

гманн (BIG), Брендан Макфарлэйн (Jakob 

+ Macfarlane).

Конференция «engineered 
transparency»

25-26.10 в конференц-зале CCD Ost 

будет проходить научная конференция 

«engineered transparency». Она рассчитана 

на специалистов научно-исследовательской 

сферы, строительных инженеров, проекти-

ровщиков, архитекторов, а так же чиновни-

ков госучреждений. Конференция организо-

вана «Мессе Дюссельдорф» совместно со 

специалистами Технического Университета 

Дрездена, а так же ТУ г. Дармштадт. Основ-

ными тематиками «engineeredtransparency» 

станут современные разработки и резуль-

таты исследований в сфере строительства 

с применением стекла, физические харак-

теристики фасадов и солнечных модулей в 

оболочках зданий.

Разнообразный ассортимент 
технологий обработки

«Центр технологий обработки и отделки 

стекла» объединяет многочисленные пред-

ложения от экспонентов Павильона 9, а так 

же интересную программу мероприятий, 

организованных по инициативе Професси-

онального союза стеклообрабатывающих 

предприятий Германии BIV. Внешне это бу-

дет выглядеть как стеклянный дом, постро-

енный прямо на стенде BIV. В нем посетите-

ли смогут ознакомиться с инновационными 

технологиями обработки стекла для вну-

треннего и наружного оформления зданий 

и сооружений. Выставочный четверг (25.10) 

станет «Днем стекольщика». Программа 

мероприятий от Ассоциации BIV предусма-

тривает вручение приза «Glasveredlerpreis» 

за лучшую обработку/отделку стекла, а 

так же премии для лучших стекольщиков 

«GlaserAward», отпраздновать которые 

можно будет на торжественном вечере того 

же дня. На территории Павильона 9 можно 

будет посетить специальную экспозицию на-

стоящих шедевров из стекла под названием 

«glasart». 

На пересечении двух 
отраслей: «solarmeetsglass»

Основной отличительной особенностью 

выставочного тандема glasstec и solarpeq 

является тесная взаимосвязь двух отраслей 

– стекольной и гелиоиндустрии, которую на-

глядно продемонстрирует экспозиция дюс-

сельдорфской выставки. Ключевой целью 

данного отраслевого взаимодействия яв-

ляется демонстрация новых возможностей 

сбыта стекла и импульсы развития гелио-

энергетики в стремлении повысить эффек-

тивность установок и сократитьпроизвод-

ственные расходы.

Те же цели преследует конференция для 

специалистов «solarmeetsglass», посвящён-

ная продукции гелиоэнергетики, логично до-

полняющая ассортимент solarpeq и glasstec.

Она проводится совместно с Solarpraxis 

AG, одним из ведущих организаторов кон-

ференций в сфере возобновляемых источ-

ников энергии. Третья по счету конферен-

ция «Solarmeets Glass» начнется 22 октября, 

за день до начала самой выставки, и про-

должится 23 октября в конгресс-центре CC 

Ost на территории выставки. 

Полный спектр информации 
online

Наряду с разделом «Trendcompass» 

и базой данных об экспонентах, по адре-

су www.glasstec.de или www.solarpeq.de за-

интересованные специалисты могут найти 

полный спектр информации для подготов-

ки и организации собственной поездки. Так, 

здесь размещена информация о гостиницах 

и билетах на разные виды транспорта, мож-

но составить индивидуальный план осмотра 

экспозиции, найти советы и рекомендации 

о достопримечательностях города. Кроме 

того, на выставочном портале можно офор-

мить входные билеты со скидкой. Электрон-

ные билеты (eTickets) можно использовать 

уже на пути в Дюссельдорф, ведь они дей-

ствительны в качестве проездного во всех 

видах общественного транспорта в рамках 

Рейнско-Рурского транспортного региона 

(VRR).

E-Mail: PflueggeS@messe-duesseldorf.de
KueppersB@messe-duesseldorf.de
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информационно-издательский центр

По вопросам подписки и распространения просим обращаться:
109129, Москва, 8-я улица Текстильщиков, дом 13, корпус 2

   Тел./факс: (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: (495) 798-0542, 920-9514
E-mail: pay@ssk-inform.ru, info@ssk-inform.ru   Сайт: www.ssk-inform.ru

ЗНАНИЕ РЫНКА – ЗАЛОГ УСПЕХА ВАШЕГО БИЗНЕСА!

     Аналитические отчеты:
• Российский строительный рынок: 

итоги развития в 2000-2011 годах 
и перспективы на 2012-2015 годы

• Российский рынок окон из ПВХ 
в 2000-2011 годах и перспективы 
на 2012-2015 годы

• Российский оконно-фасадный рынок: 
итоги развития и перспективы на 
2012-2015 гг.

• Российская тысяча. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций ЦФО. Москва и МО

• Российская тысяча. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций ЦФО (кроме Москвы и МО

• Производители профильно-погонажных 
изделий из ПВХ в России.

Способ 
предоставления: 

Электронная версия 
в формате PDF. 

Базы данных 
предоставляются 

отдельно

Демоверсии 
представлены на сайте 

www.ssk-inform.ru

УВАЖАЕМЫЕ ГОСПОДА!

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ НА СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ИЗДАНИЯ

«ОКНА И ДВЕРИ», «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ», «СТЕНЫ И ФАСАДЫ», 
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

С любого числа любого месяца Вы можете оформить годовую подписку на журналы в редакции, в наших 

представительствах или агентствах (см. список на 1 или 2 стр.).

Также Вы можете воспользоваться удобной формой для подписки в on-line режиме на нашем сайте 

www.ssk-inform.ru. В этом случае система, после регистрации, создаст для Вас собственный офис, через который можно 

получить счет и доступ к электронным изданиям.

СТОИМОСТЬ ГОДОВОЙ ПОДПИСКИ НА 2012 ГОД

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом рассылки 
и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем 
за 2 комплекта, %

Количество комплектов

Для подписчиков РФ,
руб.

Для зарубежных
подписчиков,

евро
2-8 9-20 21-50 51-100 свыше 

100 

«Окна и Двери»
(6 номеров) 3480 150

15 20 24 27 30

«Стены и Фасады»
(2 номера) 1160 55

«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2320 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2320 75

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. 

Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сбербанк (способ оплаты для физических лиц).

При оформлении подписки на все четыре издания (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.

Итого сумма годовой подписки на все четыре издания (для подписчиков РФ): 

для физических лиц – 6496 руб.; для юридических лиц – 7424 руб.

Подписка оформляется на год.

Юридическим лицам, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, 

накладная) на каждый вышедший из печати журнал.

Физическим лицам счета-фактуры и накладные не высылаются.

ТЕПЕРЬ ВЫ МОЖЕТЕ ПОЛУЧАТЬ СВЕЖИЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ ВЕРСИИ ЖУРНАЛОВ В PDF ФОРМАТЕ. 

Журналы «Окна и Двери», «Стены и Фасады», «Кровля и Изоляция», «Фасадные Системы» – в день их выхода из 

печати. Для этого Вам необходимо зарегистрироваться на сайте и оформить подписку на электронную версию. 

Вы получите доступ в собственный кабинет, откуда можно скачать журнал в электронном виде.

ВОСПОЛЬЗУЙТЕСЬ ЭТОЙ ВОЗМОЖНОСТЬЮ! 

Оперативное получение журналов, дает возможность следить за маркетинговой средой, оценивать эффективность 

деятельности, вовремя координировать стратегию действий и в результате получить конкурентное преимущество.

С любого числа любого месяца вы можете подписаться на текущие номера или журналы из архива.

ТАКЖЕ ВЫ МОЖЕТЕ ВЫПИСАТЬ:

1. КАТАЛОГИ-СПРАВОЧНИКИ: 

• «Комплектующие для окон, дверей и фасадных 

конструкций» – 450 руб.;

• «Теплоизоляционные материалы и изделия» – 300 руб.; 

• «Системные профили для окон, дверей и 

фасадных конструкций» – 450 руб. 

2. ПРОГРАММНЫЕ ПАКЕТЫ: 

• База данных «Окна и Двери» (производители и 

продавцы окон, дверей и фасадов включает более 7000 

фирм) – 

6000 руб.; 

• База данных «Комплектующие для производства окон и 

дверей» – 2500 руб. 

• База данных «Производители ПВХ-

профилей» – 2700 руб.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить 

по телефону в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо pay@ssk-inform.ru
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