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ВЫШЕЛ НОВЫЙ АНАЛИТИЧЕСКИЙ ОТЧЕТ

«РОССИЙСКИЙ ОКОННО
ФАСАДНЫЙ РЫНОК. 
ИТОГИ РАЗВИТИЯ В 2000
2015 ГОДАХ 
И ПЕРСПЕКТИВЫ НА 2016
2018 ГОДЫ»

Дата выхода отчета: июнь 2016 г.

Язык отчета: русский

Количество страниц: 206

Отчет содержит: разделов – 13, таблиц – 78, графиков и диаграмм – 64

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF

Подробнее на сайте: www.ssk-inform.ru

Отчет подготовлен компаниями ИЦ «Современные Строительные Конструкции» 

и «Агентство ССК-Информ» по результатам работ, выполненных в 2008–2016 гг. в рамках 

реализации совместного проекта «Мониторинг российского строительного рынка».

В отчете представлены результаты аналитических исследований по следующим ос-

новным вопросам:

• Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного 

рынка.

• Динамика развития рынка в 2000–2015 годах. Основные итоги 2015 года.

• Развитие рынка в секторе ПВХ.

• Развитие рынка в секторе алюминия.

• Развитие рынка в секторе древесины.

• Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.

• Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность 

предприятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка про-

изводственных мощностей.

• ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2015 года.

• Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и ма-

териалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие 

в 2009–2015 гг., и проявившиеся тенденции.

• Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-

тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

• Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах и субъ-

ектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

• Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-

ральным округам и субъектам РФ).

• Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос. Влияние внешних факторов 

на ценообразование.

• Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.

• Сценарии развития в 2016–2018 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития, с учетом ожидаемых изменений макроэкономической си-

туации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, и вероятности их реализации дана оценка перспектив 

развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2016–2018 гг.

Для рекламодателей и подписчиков предусмотрены специальные скидки.

По вопросам приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

Тел. +7 967 0607117, факс +7 499 1771807

e-mail: dire ctor@ssk-inform.ru 

Skype:ssk.inform
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КОМПАНИЯ «ЭКСПРОФ» 
ПОЗДРАВЛЯЕТ ОКОННУЮ 
ОТРАСЛЬ С ДНЕМ СТРОИТЕЛЯ!

Дорогие партнеры, друзья, руково-

дители и специалисты предпри-

ятий оконной отрасли!

Свой профессиональный празд-

ник мы с вами встречаем в непро-

стое время. Отрасль продолжает со-

кращаться. Однако компания «Экс-

Проф» и наши партнеры сумели 

адаптироваться к затяжной рецес-

сии, к усилению конкуренции, сла-

бому рублю, научились стабильно 

работать и даже добиваться успеха, 

например, в наращивании экспор-

та. Мы не сомневаемся, что подъ-

ем отрасли начнется неизбежно. 

Ведь дома продолжают строиться, 

а люди – обустраиваться. ПВХ-окна 

по-прежнему нужны заказчикам, и, 

значит, по-прежнему востребованы 

усилия всех, кто вносит трудовой, 

интеллектуальный, материальный 

и финансовый вклад в их комплек-

тацию, производство, монтаж и экс-

плуатацию. Это наши с вами усилия, 

наш с вами труд, создающий основу 

для будущего роста на благо страны 

и ее граждан. Он заслуживает уваже-

ния, признания и гордости.

Сердечно поздравляем вас с про-

фессиональным праздником – Днем 

Строителя!

Мечтайте, ставьте перед собой 

смелые цели и достигайте их. Жела-

ем вашим предприятиям стабильной 

работы и процветания, а вам – благо-

получия, оптимизма, профессиональ-

ных успехов и, конечно, удачи!

В.В.Бочкарев, 
Председатель Совета директоров 

компании «ЭксПроф»
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ВЫШЕЛ АНАЛИТИЧЕСКИЙ ОТЧЕТ

«ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПВХ
ПРОФИЛЕЙ В РОССИИ»

Дата выхода отчета: май 2016 г.

Количество: страниц – 114, разделов – 9, таблиц – 29, графиков и диаграмм – 7.

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF; возможно предоставле-

ние в печатном виде.

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра-

бот, выполненных в 2008-2016 гг. в рамках реализации проекта «Мониторинг российского 

рынка строительных материалов и изделий».

В отчете представлено около 280 компаний-производителей экструдированных ПВХ-

профилей, в том числе около 50 производителей системных профилей для окон и дверей.

Отчет предназначен, в первую очередь, для производителей и поставщиков экструзи-

онного оборудования и инструмента, ПВХ-смолы, аддитивов и компаундов. Он может быть 

также полезен производителям ПВХ-профилей, в т. ч. производителям системных оконных 

профилей (для оценки рынка).

Отчет содержит:

1. Перечень российских компаний-производителей экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных из-

делий из ПВХ) с указанием местонахождения производства и видов производимой продукции.

2. Подробные данные о компаниях-производителях, сгруппированных по федеральным округам РФ:

– наименование, юридическая форма, торговая марка (марки);

– контактные данные: местонахождение офиса / производства, адрес, тел., факс, e-mail, сайт;

– Ф. И. О. руководителей и ответственных (должностных) лиц компании; 

– производственная номенклатура и торговые марки; 

– количество экструзионных линий;

– производственные мощности, данные об объемах производства; 

– дополнительная информация, в т. ч. данные о деятельности в 2008-2014 гг.

3. Основные показатели рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: 

– объемы производства ПВХ; 

– объемы и структура потребления ПВХ в секторе производства профильно-погонажных изделий;

– производство системных ПВХ-профилей; 

– импорт и экспорт; 

– потребление системных ПВХ-профилей; 

– структура рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: внутреннее производство, потребление, импорт и экспорт

4. Сводные данные: 

– перечень производителей системных оконных и дверных профилей; ТОП-20 ведущих компаний;

– перечень производителей подоконных досок, откосов и отливов; ТОП-20 ведущих компаний;

– перечень производителей панелей и вагонки; ТОП-20 ведущих компаний; 

– перечень производителей сайдинга;

– перечень производителей плинтусов (в т. ч. из вспененного ПВХ); ТОП-20 ведущих компаний; 

– производители других ППИ; ведущие производители;

– территориальное распределение производств.

Представлена производственная структура подотрасли (производство экструдированных ПВХ-профилей строи-

тельного и иного назначения) по видам изготавливаемой продукции.

Дана оценка перспектив развития рынка экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных изделий 

из ПВХ) в 2016-2018 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7  903 798 05 42, факс: +7 499 177 18 07

director@ssk-inform.ru
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ЭФФЕКТИВНОСТЬ ПРОИЗВОДСТВА: 

с activPilot это реально!

Как сохранить рентабельность 

бизнеса в условиях стагнации 

рынка и сократившегося спроса? 

И при этом не просто выстоять, 

а укрепить свои позиции?

Традиционно рекомендуемым 

рецептом считается снижение из-

держек и повышение эффектив-

ности производства. Безусловно, 

это необходимое условие для вы-

живания в условиях кризиса. Дру-

гой вопрос, является ли оно доста-

точным для сохранения позиций 

на рынке. И, прежде всего, за счет 

чего обеспечивается это самое сни-

жение издержек? За счет качества, 

как это часто имеет место? Но ведь 

это путь в никуда…

Восточная мудрость, как извест-

но, гласит, что кризис – это всегда 

еще и новая возможность. В выи-

грыше будет тот, кто этой возмож-

ностью сумеет воспользоваться. 

Часто «книжные» решения здесь 

не помогают. Необходим творче-

ский, нестандартный подход, ко-

торый позволяет найти решения, 

казалось бы, невыполнимых за-

дач. Именно на базе такого подхо-

да рождаются инновации, позво-

ляющие выйти на принципиально 

иной уровень организации бизнеса 

и производства. Примером такой 

инновационной разработки стала 

оконная фурнитура activPilot компа-

нии Winkhaus.

Семейство activPilot 
от Winkhaus

Д о с т о и н с т в а  ф у р н и т у р ы 

activPilot компании Winkhaus смог-

ли оценить многие российские ком-

пании-производители. При тради-

ционном немецком качестве, эта 

фурнитура соответствует самым по-

следним тенденциям оконного рын-

ка и гарантирует новый уровень 

комфорта и безопасности. Объеди-

няя в себе инновационные решения 

с практичностью в монтаже и экс-

плуатации, она адаптирована к тре-

бованиям как производителей окон, 

так и потребителей.

По существу, activPilot пред-

ставляет собой целое семейство 

фурнит урных систем,  постро-

енное по модульному принципу. 

При уменьшении номенклатуры ис-

пользуемых элементов, это обеспе-

чивает значительное расширение 

функциональных возможностей, 

позволяет производителю окон ра-

ционализировать логистику, оп-

тимизировать складские запа-

сы. Плюс к этому – легкий монтаж 

на производстве. Плюс – современ-

ный дизайн, вариабельность тех-

нических решений, возможность 

оснащения окна дополнительными 

функциями. И, конечно, соответ-

ствие самым высоким требовани-

ям по надежности, безопасности 

и долговечности.

Сегодня базовая фурнитура 

activPilot предлагается в трех основ-

ных вариантах:

• activPilot Concept с видимыми 

петлями;

• activPilot Select со скрытыми 

петлями;

• activPilot Giant для створок 

больших размеров.

Применяя фурнитуру activPilot 

Concept, можно изготавливать как 

обычные прямоугольные окна, так 

и арочные или трапециевидные ок-

на, в том числе при реконструкции 

старых зданий.

Поворотно-откидная фурни-

тура activPilot Select с полностью 

скрытыми петлями отвечает тре-

бованиям современного дизайна. 

Она отличается простотой и бы-

стротой монтажа: благодаря тому, 

что петли на раму крепятся на за-

жим, нет необходимости в исполь-

зовании специальных шаблонов 

для сверления под петлевую груп-

пу, что значительно повышает ско-

рость и качество сборки готовых 

изделий. Отсутствие выступающих 

деталей делает уход за окнами 

с фурнитурой activPilot Select осо-

бенно легким.

Тенденцией современной архи-

тектуры является применение боль-

ших площадей панорамного осте-

Окно из алюминия со скрытолежащей фурнитурой activPilot Select от Winkhaus
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кления. Фурнитура activPilot Giant 

предназначена именно для этих це-

лей. С ее помощью можно выпол-

нять крупногабаритные створки вы-

сотой до 3 м и весом до 200 кг.

Теперь – и для 
алюминиевых окон

Окна из «теплых» алюминие-

вых профилей стоят гораздо до-

роже, чем ставшие уже привычны-

ми для российского потребителя 

окна из ПВХ-профилей. Отметим, 

что примерно 1/3 в себестоимости 

окна занимает фурнитура. При-

чем фурнитура для окон из алюми-

ниевых профилей стоит в 2–3 раза 

дороже (в зависимости от мар-

ки и конфигурации фурнитуры), 

чем фурнитура для окон из ПВХ-

профилей. Именно здесь скрыт ре-

зерв для снижения себестоимости!

Ун и к а л ь н о с т ь  ф у р н и т у р ы 

activPilot состоит в том, что ее, 

с минимальным изменением набо-

ра необходимых элементов, мож-

но использовать при изготовлении 

окон из алюминиевых профилей. 

При этом, за счет установки в алю-

миниевое окно фурнитуры activPilot 

Concept с 16 мм пазом, удается сни-

зить себестоимость готового окна 

на 10–15%. Еще одним аргумен-

том для применения фурнитуры 

activPilot в окнах из алюминиевых 

профилей является впечатляющий 

набор дополнительных функций, ко-

торыми может дополнительно осна-

щаться окно: ограничитель откры-

вания створки, балконная защелка, 

микровентиляция или ступенчатый 

наклон.

«Стандартная система activPilot 

Concept – превосходная альтерна-

тива по отношению к специальным 

фурнитурным системам для алю-

миния, – отмечает эксперт в об-

ласти производства окон и дверей 

из алюминия фирмы Winkhaus Па-

вел Недельски. – Использование 

периметральной фурнитуры эконо-

мически намного выгоднее в срав-

нении с фурнитурой, изготавлива-

емой специально для алюминиевых 

окон. Ее достоинства – это упро-

щенный и более быстрый монтаж, 

отсутствие необходимости дополни-

тельной рубки направляющих; выс-

ший класс взломостойкости (RC1 

и RC2), достигаемый путем замены 

только зацепов (в случае стандарт-

ной фурнитуры для алюминия при-

ходится использовать другой тип 

фурнитурной системы). Клиенты, 

которые производят как пластико-

вые окна, так и алюминиевые, оце-

нят по достоинству возможности 

применения одной и той же фурни-

туры. Такие предприятия могут те-

перь работать на одной фурнитур-

ной системе. Решение такого типа – 

это значимая экономическая выго-

да, преимущества которой не надо, 

наверное, объяснять дополнитель-

но. Одна система – это наполовину 

меньше фурнитурных элементов, 

чем раньше. Это касается как за-

каза, так и процесса складирова-

ния и монтажа. Единственным ус-

ловием является использование 

для алюминиевых окон профилей 

с фурнитурным пазом, аналогич-

ным оконным ПВХ-профилям («ев-

ропаз»), но об этом уже заботятся 

фирмы-производители профильных 

систем».

Особенности 
комплектации и монтажа

Различие  меж ду  фурнит у -

рой activPilot Concept, применяе-

мой для окон из ПВХ-профилей 

и для окон из алюминиевых профи-

лей, незначительное. «Главная раз-

ница заключается в установке пе-

тель в фурнитурном пазу створки, 

а не в наплаве, как это происходит 

в окнах из ПВХ, – указывает Па-

вел Недельски. – Производится за-

Зацепы, применяемые для всех видов фурнитуры activPilot, обеспечивающие надежное запирание окна

Павел Недельски, специалист-консультант 
Winkhaus в области алюминиевых кон-
струкций
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мена нижней петли на фальцевую 

петлю (петля FWV) и осуществля-

ется подбор зацепов, соответству-

ющих именно этой системе, обычно 

с креплением на зажим в пазу рамы 

и комплект фурнитуры для алюми-

ниевого окна уже готов».

Система ac t i vP i lo t  Concept 

для алюминиевых окон с пазом 

16 мм позволяет минимум в два 

раза сократить время сборки окон-

ной конструкции и упростить про-

цесс монтажа фурнитуры.

Отдельное решение – приме-

нение фурнитуры activPilot Select 

со скрытыми петлями. В составе 

этой системы имеется меньшее ко-

личество элементов по сравнению 

со стандартной фурнитурой. Мон-

таж быстрый и простой, заключаю-

щийся в креплении на зажим в па-

зу рамы соответствующих рам-

ных элементов, так как это проис-

ходит с традиционной фурнитурой 

для алюминия.

«У фирм, занимающихся алю-

минием, бывают иногда проблемы 

с регулировкой стандартной фур-

нитуры для алюминия, – говорит 

Павел Недельски. – Во время регу-

лировки окна бывает так, что уже 

не хватает длины ролика и нет за-

цепления с ответной планкой. Фур-

нитура Winkhaus обеспечивает на-

дежное запирание благодаря вось-

мигранной запирающей цапфе 

и большому диапазону фальцевого 

зазора от 9,8 мм до 14 мм. Для не-

которых фирм-производителей 

окон из алюминия проблематич-

но производство окон нестан-

дартных форм (арки и трапеции). 

Этот вопрос можно легко решить 

при помощи фурнитуры activPilot 

Concept».

Новые тенденции на рынке 
и предложения Winkhaus

Тенденция рынка алюминиевых 

окон – увеличение спроса на круп-

ногабаритные и тяжелые окон-

ные и дверные створки, что свя-

зано с увеличением доли пано-

рамного остекления. Компания 

Winkhaus, предвидя интенсивное 

развитие именно такого направ-

ления в оконной отрасли, вывела 

на рынок фурнитуру activPilot Giant 

для таких конструкций, в том числе 

и выполненных из алюминиевых 

профилей. Эта система сочетает 

высокую несущую способность, 

облегченный монтаж и дизайн. Од-

нако, без сомнения, самой яркой 

новинкой на рынке алюминиевых 

окон является уникальная система 

activPilot Comfort. Эта фурнитура 

оснащена не только стандартны-

ми функциями, но позволяет также 

на щелевое проветривание. При-

ток свежего воздуха обеспечива-

ется за счет отвода створки от ра-

мы по всему оконному периметру, 

благодаря чему образуется 6-мил-

лиметровый зазор (щелевое про-

ветривание) между створкой и ра-

мой. В этом положении окно сохра-

няет защиту от взлома до класса 

RC2, то есть во время отсутствия 

хозяев система сама заботится 

о естественном проветривании по-

мещения.

Актуальным вопросом явля-

ется так же защита окна, вклю-

чая как способность противосто-

ять взлому, так и контроль досту-

па и системы сигнализации. Здесь 

Winkhaus может предложить допол-

нительные элементы к фурниту-

ре в версии activPilot Control. Речь 

идет о применении контактронов, 

информирующих, в каком положе-

нии находится оконная створка – 

закрытом, открытом или откидном. 

С этой целью используются специ-

альные уголки или другие элемен-

ты фурнитуры с магнитным роли-

ком и соответствующим зацепом, 

интегрированным с системой сиг-

нализации. Это решение можно 

также совместить с все больше по-

пулярными системами управления 

так называемым «умным» домом.

Фурнитура activPilot Concept 

компании Winkhaus имеет сертифи-

кат ift Rosenheim, подтверждающий, 

что эту систему можно применять 

в окнах из алюминия.

www.winkhaus.ru

Окно с установленным контактроном фурнитуры activPilot Control

Фальцевая петля FWV
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WINKHAUS И МИО: СОВМЕСТНОЕ ПРОДВИЖЕНИЕ 
УМНЫХ ОКОННЫХ ТЕХНОЛОГИЙ

Важной составляющей развития про-

дукции и бренда компании Wink-

haus является совместная работа с пар-

тнерами, среди них – Научно-инфор-

мационный учебно-производственный 

центр «Межрегиональный институт ок-

на» (НИУПЦ «МИО»), с которым Wink-

haus успешно сотрудничает уже более 

3-х лет.

«Межрегиональный институт окна» 

ведет активную научно-исследователь-

скую, экспертную, образовательную де-

ятельность, занимается проектирова-

нием, издает учебные и справочные по-

собия и журналы для работников отрас-

ли СПК, а также участвует в разработке 

национальных стандартов и ГОСТов, 

регулирующих изготовление и монтаж 

светопрозрачных конструкций (СПК). 

Важным направлением работы «МИО» 

является организация и проведение 

конференций, выставок семинаров 

и других публичных мероприятий, по-

зволяющих компаниям-производите-

лям расширять свои знания в области 

оконно-фасадной индустрии, а также 

совершенствовать практику производ-

ства и монтажа светопрозрачных кон-

струкций.

НИУПЦ «МИО» сегодня имеет 

статус профессионального эксперта 

в оконно-фасадной отрасли на всей 

территории Российской Федерации 

и является законодателем соблюдения 

условий, направленных на качествен-

ное изготовление СПК.

В рамках совместной работы ком-

пании Winkhaus и «МИО», на базе на-

учно-исследовательского центра бы-

ли проведены испытания фурнитуры 

Winkhaus серии activPilot Comfort по ка-

честву проветривания помещения, ко-

торые показали, что данная система 

обеспечивает эффективную и безопас-

ную вентиляцию помещения и является 

полноценной альтернативой традици-

онным вентиляционным клапанам.

Еще одним направлением сотруд-

ничества компании Winkhaus и «МИО» 

является организация и проведение 

совместных выездных семинаров 

для представителей индустрии СПК, ко-

торые посвящены продвижению совре-

менных оконных технологий для обе-

спечения детской безопасности, ком-

фортного микроклимата в помещении 

и надежной защиты от взлома.

В этом году в рамках совместной 

работы фирма Winkhaus и «МИО» на-

чали проведение онлайн вебинаров – 

так называемых интернет-семинаров – 

для клиентов, партнеров и предста-

вителей отрасли СПК. Данная форма 

совместных мероприятий является эф-

фективным методом дистанционно-

го обучения, презентации продукции, 

освещения нормативных изменений 

и нововведений в области СПК, а так-

же возможностью прямого онлайн-диа-

лога с широкой аудиторией. Благодаря 

интерактивному формату, в вебинаре 

могут принять участие все желающие 

из ближних и дальних регионов РФ – 

все, что необходимо для участия в ме-

роприятии – это доступ к интернету.

Спикерами вебинаров выступили 

директор НИУПЦ «МИО» А. Ю. Курен-

кова и региональный представитель 

компании Winkhaus по северо-запад-

ному федеральному округу Игорь Зи-

нуков.

Темой первого совместного веби-

нара стала нормативная документация 

по изготовлению и монтажу СПК. Были 

подробно рассмотрены вопросы по ак-

туализации нормативных документов 

и изменения в ГОСТах, а также феде-

ральные законы и требования по безо-

пасности СПК и методы защиты детей 

от выпадения из окон.

Главным предметом обсужде-

ния на втором совместном вебинаре 

Winkhaus и МИО стали ошибки про-

ектирования, изготовления и монта-

жа светопрозрачных конструкций. Бы-

ли освещены базовые правила и стан-

дарты, которые должны соблюдаться 

при строительстве и установке окон-

ных конструкций. Подробно обсужда-

лась зона ответственности компаний 

при установке окон, включая правила 

производства, монтажа, сдачи объек-

тов и их эксплуатации. Отдельная те-

ма вебинара была посвящена текущей 

экономической ситуации и светопроз-

рачным конструкциям, востребованным 

в условиях роста цен и изменившейся 

конъюнктуры рынка.

Совместное проведение вебинаров 

компании Winkhaus и МИО будет актив-

но продолжаться.

Приглашаем всех желающих при-

нять участие в очередном онлайн-семи-

наре Winkhaus и Межрегионального ин-

ститута окна, который состоится в сен-

тябре текущего года.

Подробности на сайте Winkhaus www.winkhaus.ru 
в разделе Вебинары.
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ООО «ЭксПроф»

625061, г. Тюмень, 

ул. Производственная, 25

тел. +7 (3452) 77-16-11 

www.exprof.ru

КАЧЕСТВО ОКОН – ПРОФИЛЬ 
ИМЕЕТ ЗНАЧЕНИЕ

Среди оконных компаний нема-

лая часть искренне считает, 

что качество окон целиком зависит 

от их «умелых рук» (ну, или «умело-

го оборудования»). То есть, что они 

могут сделать «конфетку» из лю-

бых профилей и комплектующих. 

Есть и те, кто намеренно лукавит, 

заявляя, что между окнами из до-

рогих и дешевых профилей нет ни-

какой разницы. Оба подхода, хотя 

и разные, сознательно принижают 

влияние профильных систем на ка-

чество изделий, преследуя две це-

ли – с одной стороны, получать 

от поставщиков все более дешевые 

комплектующие, а с другой, пред-

лагать рынку все более дешевые 

окна, в расчете их успешнее и боль-

ше продавать.

К сожалению, немало произво-

дителей системных ПВХ-профилей 

вступают в эту игру с чрезмерным 

усердием. В итоге на рынке по-

мимо просто бюджетных, то есть 

недорогих, но вполне добротных 

систем, появляются супероблег-

ченные профили. Для них даже 

термин специальный придумали – 

«объектовый», или «объектный», 

или еще «тендерный» профиль. 

Он характеризуется запредельно 

тонкими стенками и максималь-

Продажи самой элитной и дорогой системы AeroSuprema выросли 
в 4 раза к прошлому году

Морозостойкая и долговечная система ProWIN для бюджетного 
сегмента с фурнитурным пазом 9 или 13 мм
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но удешевленной рецептурой. На-

звание говорит само за себя. Ос-

новная задача окон из такого про-

филя – дотянуть до сдачи «объ-

екта» в эксплуатацию. Как будто 

«объекты» – это некая абстракция, 

а не новостройки, в которых будут 

жить такие же люди, какие их стро-

ят и стеклят. Поскольку ни государ-

ство, ни отрасль не препятствуют 

существованию подобных «изде-

лий», преградой для них может слу-

жить только совесть производите-

ля, и прежде всего производителя 

ПВХ-профилей.

Компания «ЭксПроф» осозна-

ет свою ответственность в этом во-

просе с первого дня существова-

ния. Несмотря на тенденции и про-

блемы рынка она производит широ-

кую линейку профилей для разных 

сегментов заказчиков, заботясь 

о качестве всей своей продукции, 

в том числе и бюджетной системы 

ProWIN. Легендарная климатиче-

ская стойкость профилей EXPROF 

и ProWIN к морозам и солнечному 

ультрафиолету по-прежнему на не-

досягаемой для конкурентов вы-

соте, как и долговечность в 60 лет 

эксплуатации. Разрабатывая систе-

мы профилей, инженеры компании 

всегда ставили во главу угла ком-

форт потребителя. И многие уни-

кальные свойства окон EXPROF, 

например, способность «дышать», 

заложены в конструкции самих про-

филей.

Поэтому компания «ЭксПроф» 

исходит из того, что почти все ха-

рактеристики окна определя-

ет именно профильная система. 

То есть геометрия сечения, структу-

ра камер, ширина и глубина фаль-

ца стеклопакета, удаление оси фур-

нитурного паза, толщина стенок, 

свойства пластика и даже его це-

на – каждый из этих параметров 

прямо или опосредованно влияет 

на остальную комплектацию. Ведь 

в окно из эконом-профиля обычно 

не ставят дорогую фурнитуру, а де-

лая окна из профиля премиум-клас-

са не экономят на армировании 

и стеклопакете.

Производители и потребители 

окон EXPROF это знают. Объемы 

Система Profecta Plus – наиболее популяр-
ный представитель систем EXPROF 70 мм, 
продажи которых активно растут

продаж энергосберегающих систем 

EXPROF 70 мм на протяжении не-

скольких лет неуклонно растут бо-

дрыми темпами по 20 и более про-

центов в год. Их «вес» в оконном 

портфеле компании увеличился 

в текущем году более чем на 4%, 

настолько же, соответственно, по-

теснив 3-камерные системы 58 мм. 

Увеличились и продажи систем 

Aero с широкими коробками и вну-

трипрофильной приточной венти-

ляцией. В частности потребление 

самой элитной системы в линей-

ке EXPROF – AeroSuprema – с ко-

робкой 118 мм и увеличенным за-

глублением стеклопакета, выросло 

к прошлому году более чем в четы-

ре раза.

Э т и  ц и ф р ы  г о в о р я т ,  п р е -

жде всего, о том, что потребите-

лю из любого сегмента совсем 

не безразличны конкретные пара-

метры теплосбережения, надеж-

ности, долговечности, климати-

ческой стойкости и даже прести-

жа. Но чтобы сделать осознанный 

и правильный выбор, заказчику, 

как корпоративному, так и частно-

му, как воздух нужна возможность 

сравнить параметры различных 

профильных систем.

Компания «ЭксПроф» в этом 

году предприняла ряд серьезных 

шагов для реализации такой воз-

можности.  Совместно с Инже-

нерно-строительным Институтом 

ФГБОУ ВПО «СибАДИ» и ООО ИЦ 

«Стройтест-СибАДИ» (г. Омск) она 

разработала и выпустила Альбом 

«Проектные решения узлов при-

мыканий оконных и дверных бал-

конных блоков из ПВХ-профилей 

EXPROF к наружным стенам раз-

личного конструктивного реше-

ния». Документ содержит как при-

кладные материалы для проекти-

ровщиков – рабочие чертежи уз-

лов примыканий оконных блоков 

EXPROF ко всем существующим 

типам стен – так и солидный на-

бор справочных таблиц различ-

ных характеристик оконных бло-

ков EXPROF по комбинациям про-

филей с различными вариантами 

стеклопакетов. Хотя Альбом пред-

назначен, прежде всего, для ар-

хитекторов, справочная часть бу-

дет крайне интересна и заказчи-

кам. Она рассчитана по методикам 

ГОСТ и более продвинутых стан-

дартов СППП.

Параллельно с выпуском Аль-

бома проектных решений компания 

ЭксПроф приступила к паспортиза-

ции своих оконных систем. Первый 

системный паспорт на серию S571 

EXPROF Profecta (группа пятика-

мерных систем шириной 70 мм) уже 

разработан и проходит процедуру 

утверждения.

Системный паспорт – новый 

для России документ. Он консо-

лидирует основные параметры 

оконных блоков конкретной систе-

мы конкретного разработчика (си-

стемодателя) на основании про-

токолов лабораторных испытаний 

и отражает, таким образом, экс-

периментально доказанный по-

тенциал данной оконной системы. 

В рамках работы над этим паспор-

том компания «ЭксПроф» провела 

комплексные испытания оконных 

блоков в лаборатории «Стройтест-

СибАДИ» (г. Омск) и испытания 

по методу «хотбокс» в лаборато-

рии СПбГАСУ (г. Санкт-Петербург). 

В дальнейшем компания плани-

рует осуществить паспортизацию 

всей линейки своих оконных си-

стем.
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Настоящая статья подготовле-

на по материалам нового ана-

литического отчета «Производите-

ли ПВХ-профилей в России» (ИЦ 

«ССК», 2016)

Импорт

По данным ФТС России, в 2015 

году совокупный объем импор-

та ПВХ-профилей (коды ТН ВЭД 

3916200000 / 3916201000 – «моно-

нить, прутки, стержни, профили фа-

сонные с обработанной или необ-

работанной поверхностью») резко 

снизился, составив лишь 13336,3 

тонн (28559,7 тонн в 2014 г.). В ука-

занный объем импорта статисти-

ка ФТС включает обширную но-

менклатуру продукции (системные 

оконные и дверные профили, про-

фили подоконных досок (объем 

импорта крайне мал), панели, ли-

сты, отделочные, уплотнительные 

и иные профили, мононить, прутки 

и др.).

Анализ данных ФТС показал, 

что из общего объема по коду ТН 

ВЭД 3916200000 объем импорта си-

стемных оконных и дверных ПВХ-

ИМПОРТ И ЭКСПОРТ СИСТЕМНЫХ ОКОННЫХ 
И ДВЕРНЫХ ПВХ
ПРОФИЛЕЙ

Таблица 1.
Объемы импорта в 2015 г. и основные марки импортированных в РФ системных ПВХ-профилей

Марка профиля Масса (вес), тонн Доля в общем объ-
еме импорта, %

Доля в импорте 
системных про-
филей, %

Общая таможен-
ная стоимость,
млн. руб.

1 2 3 4 5
Суммарный объем импорта ПВХ-профилей 
в РФ (всего по коду 3916200000) 13336,3 100 - 12427,5

В т. ч. системные: 7886,1 59,1 - 3542,4

Rehau (всего),
в том числе оконные

2417,9 18,1 30,7 754,7

2298,6 17,2 29,1 665,4

Schueco 1753,3 13,1 22,2 1105,4

Profi ne, всего
в том числе:
КВЕ
Trocal

1008,8 7,6 12,8 305,2

996,6 7,5 12,6 303,8

12,2 0,1 0,2 2,7

Veka 377,8 2,8 4,8 123,7

«Шан Xи Жонжд» (Shan Xi Zhongde plastic-
steel profi le) 330,4 2,5 4,2 35,2

Aluplast 325,1 2,4 4,1 80,6

СП «Гевис» 309,5 2,3 3,9 29,8

Wintech (Adopen) 271,4 2,0 3,4 39,1

Gealan 258,8 1,9 3,3 96,9

Deceuninck
В том числе оконные

428,0 3,2 5,4 249,2

217,5 1,6 2,8 178,3

Salamander 140,0 1,0 1,8 51,7

«Миропласт» (WDS) 124,8 0,9 1,6 370,9

Winhouse (Firat) 117,4 0,9 1,5 15,5

«Кениг-Пласт» («Рупласт) * 93,0 0,7 1,2 7,5

LG 69,3 0,5 0,9 52,1

Shinuo (Harbin Shinuo Suye) 38,5 0,3 0,5 11,7

Hanwha L&S Corporation 21,2 0,2 0,3 2,4

Bauplast (Kompen) 19,5 0,1 0,2 3,0

Decco (Польша) 8,3 0,1 0,1 25,0

PW Wital 7,3 0,1 0,1 1,2

Arctic 6,2 0,05 0,1 0,7

Ultraframe 2,7 0,02 0,03 12,1

Qingdaowindoor (Китай) 1,3 0,01 0,02 24,6

Dobroplast 1,2 0,01 0,02 14,0

«Вельт-Ком» (Украина) 1,2 0,01 0,02 1,1

Alu-Style 0,8 0,01 0,01 52,9

Happich 0,5 0,004 0,01 6,8

Другие 81,7 0,7 1,0 229,5

Всего системные: 7886,1 59,1 - 3542,4

Всего системные, без учета «Кениг-Пласт» 7793,1 58,4 - 3534,9

* «Импорт» профилей, производимых в Калининградской области
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профилей в 2015 г. составил 7886,1 

тонн, или менее 41% к показателю 

2014 г. Причем в состав этой циф-

ры входит «импорт» профилей «Ке-

ниг» из Калининградской области, 

ввоз которых в «материковую» Рос-

сию составил 93,0 тонн (в 2014 г. – 

361 тонна).

Совокупный учитываемый объ-

ем импорта системных оконных 

и дверных ПВХ-профилей в 2015 г., 

таким образом, сократился более 

чем на 58%, сохраняя четырехлет-

нюю тенденцию. Фактический им-

порт системных ПВХ-профилей 

в 2014 г. (исключая «импорт» про-

филей «Кениг») составил 7799 тонн 

(2014 г. – 19088,7 тонн). Доля си-

стемных оконных и дверных ПВХ-

профилей в совокупном объеме им-

порта в 2015 году составила 59,1% 

(в 2014 г. – 68,1%; в 2013 г. – 57,6%; 

в 2012 г. – 65,9%; в 2011 г. – 71,4%). 

Таким образом, тренд вновь сменил 

знак.

Следует отметить, что как об-

щий объем импорта ПВХ-профилей, 

так и объем импорта системных 

оконных и дверных ПВХ-профилей, 

до 2011 г. росли три года под-

ряд. Причем в кризисном 2009 го-

ду при сравнительно небольшом 

росте импорта системных ПВХ-

профилей (на 3,1%) доля импорта 

на рынке за счет спада внутреннего 

производства резко возросла, пре-

высив 10%. В значительной мере 

этот рост объяснялся несбаланси-

рованностью таможенных пошлин 

на ПВХ-профили и ПВХ-смолу, ко-

торая делала выгодным импорт 

не сырья, а готовых изделий.

В 2011 г. произошло значи-

тельное снижение совокупных 

объемов импорта и объем импор-

та системных оконных и дверных 

ПВХ-профилей. В 2012 г. вновь 

произошла смена тренда, сохранив-

шаяся для совокупного объема им-

порта по коду ТН ВЭД 3916200000 

в 2013 г.

По итогам 2014–2015 гг. произо-

шло резкое снижение совокупных 

объемов импорта и объем импорта 

системных оконных и дверных ПВХ-

профилей, обусловленное сокра-

щением внутреннего спроса.

Динамика суммарных объемов 

импорта ПВХ-профилей и импор-

та системных профилей в 2008–

2014 гг. представлена на рис. 1.

Объемы импорта системных 

оконных и дверных ПВХ-профилей 

и основные марки импортировав-

шихся системных ПВХ-профилей 

приведены в табл. 1.

Сравнительная динамика им-

порта основных марок системных 

оконных и дверных ПВХ-профилей 

в 2008–2014 гг .  представлена 

в табл. 2.

Сравнительная динамика им-

порта системных оконных и двер-

ных ПВХ-профилей ведущих ма-

рок в 2008–2015 гг. представлена 

на рис. 2.

В данных ФТС не учтен ввоз 

из государств Таможенного сою-

за (Беларусь, Казахстан). Поэто-

му численные показатели сово-

купных объемов импорта и импор-

та системных профилей, в т. ч. им-

порта основных марок, являются 

заниженными. С другой стороны, 

анализ данных ФТС показывает, 

что многие поставляемые партии 

ПВХ-профилей имели в своем со-

ставе не только системные оконные 

и дверные профили, но также вспо-

могательные (доборные), отделоч-

ные и иные профили, уплотнители, 

подоконные доски (объем послед-

них незначителен) и другую продук-

цию, включая компаунды для про-

изводства профилей.

Оценка фактических показа-

телей импорта производится и ис-

пользуется далее в расчетах с по-

правками на действие обоих ука-

занных факторов (соответственно, 

«+» и «-»).

По итогам 2015 г. первое ме-

сто по объемам импорта систем-

ных оконных и дверных ПВХ-

профилей сохраняет только у Rehau 

(как и в 2013–2014 гг.), однако объ-

емы снизились более чем в 2 раза.

Второе место сохранили профи-

ли Schueco.

Третье вернул Profine (хотя объ-

емы импорта снизились более 

чем на 40%) LG).

В 35 раз сократился импорт про-

филей LG, занимавших в 2014 г. 

третье место (компания в 2015 г. 

ушла с рынка ПВХ-профилей в РФ).

Более чем вдвое снизился ввоз 

профилей Deceuninck.

В  2 0 1 5  г . ,  п о  с р а в н е н и ю 

с 2014 г., возрос импорт профилей 

Veka, Wintech

Ведущей тенденцией, как и пре-

жде, остается снижение доли им-

порта в совокупном объеме вну-

треннего потребления. В 2015 г. 

резко снизился как импорт ПВХ-

профилей (ППИ из ПВХ) в целом, 

так и импорт системных оконных 

и дверных ПВХ-профилей.

Другой тенденцией последних 

лет являлось снижение доли импор-

та традиционно ведущих герман-

ских марок в совокупном объеме 

Рис. 1. Динамика суммарных объемов импорта ПВХ-профилей и импорта системных профилей 
в 2008–2015 гг., тонн
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Таблица 2.
Сравнительная динамика импорта основных марок системных ПВХ-профилей в 2008–2015 гг.

Марка профиля
Импорт, тонн

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015

1 2 3 4 5 6 7 8 9

Rehau, всего
в т. ч. оконные 5179 2749 2566 3395

4534 5985 5187 2417,9

4386 5536 5052 2298,6

Schueco 738 2558 5903 3751 4768 3826 3307 1753,3

LG 7954 7453 5267 4011 2800 2987 2474 69,3

Profi ne, суммарно (KBE, Trocal и др.) 8262 6997 8660 3207 3330 2420 1695 1000,8

Gevis (СП «Гевис») - - 293 713 1463 863 1005 309,5

Winhouse (Firat) 988 680 1276 1497 1735 1580 925 117,4

Deceuninck, всего
в т. ч. оконных 3069 1163 1936 667 830

790 634 334
862,9 428,0

446,2 217,5

«Шан Си Жонг» (Shan Xi Zhongde plastic-steel 
profi le) - - - - 164 338 489 330,4

Salamander (вкл. Bruegmann) 3246 3122 3286 2612 1545 1120 480 140,0

Aluplast 747 1 106 1032 713 864 501 372 325,1

Koenig («Кениг-Пласт») * ** 373 962 2581 1324 1199 361 93,0

Gealan 439 925 1128 937 1322 2339 322 258,8

Arctic - - ** 150 164 132 293 6,2

Decco - - 210 124 215 -** 210 25,0

Wintech (вкл. Adopen в 2009 г.) 275 230 262 188 187 180 202 271,4

Bauplast (Kompen) ** 86 145 315 370 328 185 19,5

Veka 1676 911 1827 783 1119 700 165 377,8

«Миропласт» (WDS) - - 28 130*** 164*** 187*** 136 124,8

Zhongyuan - - - 42 78 30 95 -

Roplasto ** - 36 219 323 284 90 -

Pimapen 986 163 1325 187 375 104 88 -

Dobroplast (Avantgarde) - - - 20 76 221 51 1,2

Hanwha L&S Corporation ** ** 702 515 233 61 50 21,2

«Далян Шиде» ** 132 280 233 210 118 45 -

Huaan profi le - 3 ** 25 11 4 39 -

PW Wital - - - - 15 30 35 7,3

Shinuo (Harbin Shinuo Suye) - - - - - - - 38,5

Conch (Wuhu Conch Profi les and Science Ltd) ** ** 799 415 177 - 19 -

Zhongda («Харбинская компания») - ** 101 232 92 16 18 -

Winbau («Евротехпласт») - ** 277 187 70 149 9 -

Ultraframe ** ** 6 8 10 4 4 2,7

Funke - ** 74** 1356 1322 1549 367 1 -

LB Profi le ** 284 418 145 81 42 1 -

Sun-Prof - - - - 58 49 - -

Internova ** - ** 42 11 28 - -

Wellwin ** 493 602 426 22 - - -

Winsa ** 55 164 146 0,7 - - -

Akfa - - 1278 627 - - - -

Erpen ** ** 41 - - - - -

Laoumann 233 101 31 - - - - -

«Чжуанда» ** 455 - - - - - -

Extruindustrie ** 184 - - - - - -

JL - 55 - - - - - -

Tumray - 53 - - - - - -

Skandy Window Systems - 23 - - - - - -

Scheffer 1510 17 - - - - - -

Isin Plastik - 16 - - - - - -

Viva plast - - ** 24 9 1 - -

«Юнипроф» - - - - 4 3 - -

* Производится в Калининградской обл.

** Данные ФТС требуют уточнения.

*** Данные ФТС оцениваются как неполные.
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импорта и сравнительное увеличе-

ние доли китайских, турецких, укра-

инских, польских марок.

Следует отметить,  что око-

ло половины, импортированных 

в 2008–2015 гг. «германских» ПВХ-

профилей в действительности бы-

ло поставлено из стран Восточ-

ной Европы и государств Балтии 

(Польша, Литва и др.). При этом 

импортерами-декларантами вы-

ступали не только владельцы тор-

говых марок (зарубежные компа-

нии или их дочерние предприя-

тия в РФ), но и другие фирмы. Это 

не исключает ввоза контрафактной 

продукции.

Долевое распределение систем-

ных и других профилей ведущих 

марок в общем объеме импорта 

ПВХ-профилей (с учетом профи-

лей «Кениг»), в %, представлено 

на рис. 3.

Долевое распределение си-

стемных профилей ведущих марок 

в общем объеме импорта систем-

ных ПВХ-профилей (с учетом про-

филей «Кениг»), в %, представлено 

на рис. 4.

В статистике ФТС не учитывает-

ся ввоз из стран Таможенного со-

юза.

По оценке, ввоз системных 

оконных и дверных ПВХ-профилей 

из Республики Беларусь в 2015 г. 

сос тавил  около  9  тыс .  тонн 

(Montblanc и др.; Salamander, вклю-

чая Bruegmann; ввоз с таможенным 

оформлением в Республике Бе-

ларусь других системных оконных 

и дверных ПВХ-профилей). Величи-

ной около 2 тыс. тонн в 2015 г. мо-

жет оцениваться неучтенный ФТС 

ввоз через Казахстан (преимуще-

ственно, из Китая). Импорт в соста-

Рис. 2. Сравнительная динамика импорта (тонн) системных ПВХ-профилей ведущих марок в 2008–2015 гг.
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Рис. 3. Долевое распределение системных и других профилей ведущих марок в общем объеме 
импорта ПВХ-профилей в 2015 г., % (на основании данных ФТС)

17,2%

13,1%

7,6%

2,8%2,5%2,4%2,3%2,0%
1,9%

1,6%1,0%
0,7%

44,9%

Rehau
Schueco
Profine
Veka
Shan Xi Zhongde
Aluplast
СП «Гевис»
Wintech
Gealan
Deceuninck
Salamander
«Кениг -Пласт»

Рис. 4. Долевое распределение системных оконных и дверных профилей ведущих марок в об-
щем объеме импорта системных оконных и дверных ПВХ-профилей в 2015 г., %

29,1%

22,2%12,8%

4,8%
4,2%

4,1%
3,9%

3,4%
3,3%

2,8%1,8%1,2%
6,4%

Rehau
Schueco
Profine
Veka
Shan Xi Zhongde
Aluplast
СП «Гевис»
Wintech
Gealan
Deceuninck
Salamander
«Кениг- Пласт»
Другие

User
Текст



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 4 (184) 2016

ОКОННЫЙ РЫНОК

16

ве сборных партий, учтенных стати-

стикой ФТС, других товарных пози-

ций, не относящихся к системным 

оконным и дверным ПВХ-профилям 

(см. выше), в расчетах учитывался 

понижающим поправочным коэф-

фициентом.

Совокупный объем импорта си-

стемных оконных и дверных ПВХ-

профилей в 2015 г. составил, таким 

образом, около 19 тыс. тонн.

Экспорт

Совокупный объем экспорта 

ПВХ-профилей из РФ в 2015 го-

ду,  по данным ФТС, составил 

5028,8 тонн, или 163% к показате-

лю 2014 г. (3092,0 тонн). В условиях 

снижающегося внутреннего спроса 

такое увеличение экспорта выгля-

дит вполне закономерно, как реак-

ция производителей на рыночную 

ситуацию. При этом в таможенной 

статистике не учтен вывоз в стра-

ны Таможенного союза (в т. ч. с по-

следующим экспортом в соседние 

страны).

При этом, как показал ана-

лиз данных ФТС, совокупный объ-

ем учтенного экспорта системных 

оконных и дверных ПВХ-профилей 

из РФ в 2015 году составил 4010,2 

тонн,  или 202% к показателю 

2014 года (1986,6 тонн).

Объемы экспорта основных ма-

рок экспортировавшихся из РФ 

в 2015 году системных оконных 

и дверных ПВХ-профилей пред-

ставлены в табл. 3.

Таким образом, учтенный в ста-

тистике ФТС экспорт системных 

оконных и дверных ПВХ-профилей 

вырос вдвое по сравнению с пред-

шествующим годом.

Долевое распределение ве-

дущих марок системных оконных 

и дверных ПВХ-профилей в сово-

купном объеме экспортирован-

ных в 2015 г. из РФ ПВХ-профилей 

Таблица 3.
Объемы экспорта основных марок, экспортировавшихся из РФ в 2015 г. системных оконных и дверных ПВХ-профилей

Марка профиля Масса (вес), тонн Доля в общем объ-
еме экспорта, %

Доля в экспорте 
системных профи-

лей, %

Статистическая сто-
имость,
млн. USD

Суммарный объем экспорта в РФ 5028,8 100 - 8668,8

В т. ч. системные:

Veka 1926,0 38,3 48,0 3232,1

ARtec 277,6 5,5 6,9 348,4

Brusbox 258,0 5,1 6,4 413,0

Deceuninck 219,5 4,4 5,5 321,0

Proplex 205,1 4,1 5,1 299,5

WDS 176,9 3,5 4,4 275,1

Profi ne (КВЕ, Trocal и др.) 169,2 3,4 4,3 243,6

Wintech 130,0 2,6 3,2 182,0

Montblanc 106,2 2,1 2,7 199,4

Aluplast 99,0 2,0 2,5 199,4

«Орас» 97,4 1,9 2,4 141,2

Gealan 59,8 1,2 1,5 123,0

KLVplast 51,0 1,0 1,3 70,3

Novotex 46,3 1,0 1,2 71,1

Plafen 27,5 0,5 0,7 40,4

Grain 18,0 0,4 0,4 21,6

Rehau 10,0 0,2 0,2 16,5

Pimas 3,2 0,06 0,1 8,2

другие 129,5 2,6 3,2 181,6

Всего системные: 4010,2 79,8 100 6387,4

Другие 1018,6 20,2 - 2281,4

Рис. 5. Долевое распределение ведущих марок системных оконных и дверных ПВХ-профилей 
в совокупном объеме экспорта из РФ в 2015 г. ПВХ-профилей (на основании данных ФТС)
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(на основании данных ФТС) пред-

ставлено на рис. 5.

Странами назначения являлись 

Абхазия, Азербайджан, Армения, 

Республика Молдова, Северная 

Осетия, Эстония, Польша, Украина, 

Германия и другие страны.

Однако в статистике ФТС от-

сутствуют данные о вывозе ПВХ-

профилей, включая системные 

оконные и дверные ПВХ-профили, 

в страны Таможенного союза (Ре-

спублику Беларусь и Казахстан). 

Отсутствуют так же страны Сред-

ней Азии (Кыргызстан, Таджики-

стан и др.), хотя поставки ПВХ-

профилей в этот регион осущест-

влялись.  Видимо,  таможенное 

оформление в этом случае произ-

водилось в Казахстане.

С учетом имеющейся информа-

ции о поставках системных ПВХ-

профилей в Республику Беларусь, 

Казахстан и сопредельные госу-

дарства компаниями-производите-

лями в 2015 г., данные ФТС пред-

ставляются сильно заниженными 

(как и в 2008–2014 гг.).

Так, системные ПВХ-профили 

КВЕ в 2013–2015 гг. поставлялись 

фирмам-производителям окон-

ных и дверных блоков (переработ-

чикам), находящимся в 16 городах 

и населенных пунктах Республики 

Беларусь и 12 городах и населен-

ных пунктах Казахстана. Систем-

ные ПВХ-профили Veka – фирмам-

производителям, находящимся в 16 

городах и населенных пунктах Ре-

спублики Беларусь и 10 городах 

и населенных пунктах Казахстана, 

а также в Узбекистан, Туркмению, 

Кыргызстан, Таджикистан, Мон-

голию. Rehau – в Республику Бе-

ларусь, Казахстан, Кыргызстан, 

Азербайджан, Армению, Грузию. 

Montblanc – в Республику Беларусь; 

Exprof – в Республику Беларусь, 

Казахстан; Wintech – в Республи-

ку Беларусь; Brusbox – в Абхазию; 

Aluplast – в Республику Беларусь 

и т. д.

Совокупный объем экспорта си-

стемных оконных и дверных ПВХ-

профилей с учетом не входящего 

в таможенную статистику (экспорт) 

вывоза в Республику Беларусь 

и Казахстан, в том числе для по-

следующего экспорта в сопредель-

ные государства, а также с учетом 

реэкспорта части импортируемых 

профилей, по оценке, составил 

в 2015 году около 12 тыс. тонн.

ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

499 177 1897

redaktor@ssk-inform/ru
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– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конс трукций Центрального феде-

рального округа. Москва и Московская область».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Центрального феде-

рального округа (кроме Москвы и Московской области».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Северо-Западного фе-

дерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Южного федерального 

округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Северо-Кавказского 

федерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Приволжского феде-

рального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Уральского федераль-

ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Сибирского федераль-

ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 

оконных и фасадных конструкций Дальневосточного фе-

дерального округа».

Отчеты содержат подробную и постоянно обновляе-

мую информацию о ведущих российских компаниях-про-

изводителях оконных и фасадных конструкций.

В рамках реализации проекта «РОССИЙСКАЯ ТЫ-

СЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФА-

САДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» с 2011 года ежегодно выходят 

9 аналитических отчетов, в которых представлены более 

1000 ведущих компаний-производителей оконных и фа- 

садных конструкций Российской Федерации.

В отчеты включены компании, суммарный годовой 

объем производства которых составлял более 10 тыс. 

кв. м / более 1 тыс. кв. м в мес. (учитывая изделия из всех 

видов применяемых рамных материалов).

Отчеты формируются по итогам предшествующего года:

– отчеты, вышедшие в 2011 году – по итогам 2010 г.;

– отчеты, вышедшие в 2012 году – по итогам 2011 г.;

– отчеты, вышедшие в 2013 году – по итогам 2012 г.;

– отчеты, вышедшие в 2014 году – по итогам 2013 г.;

– отчеты, вышедшие в 2015 году – по итогам 2014 г.

– отчеты, выходящие в 2016 году – по итогам 2015 г.

В настоящее время полностью обновлены данные 

о компаниях-производителях, выходят новые отчеты 

2016 года.

Информационные карты компаний-производителей, 

представленные в отчетах, актуализированы по состоя-

нию на 2016 г.

СТРУКТУРА ОТЧЕТОВ (РАЗДЕЛЫ): 

1. Краткая характеристика федерального округа 

и входящих в его состав регионов-субъектов РФ.

2. Строительный и оконно-фасадный рынки федераль-

ного округа.

3. Региональные объемы производства и потребления 

оконных и фасадных конструкций.

4. Перечень ведущих компаний-производителей окон-

ных блоков, фасадных и других светопрозрачных строитель-

ных конструкций в федеральном округе по итогам 2015 г.

5. Информационные карты компаний-производителей 

(см. ниже).

6. Распределение ведущих компаний-производителей 

в регионах-субъектах РФ, входящих в состав федерально-

го округа, по объемам производства. Региональные лидеры.

7. Сводные данные:

– групповое распределение и суммарные объемы про-

изводства ведущих компаний-производителей; их доля 

в региональных объемах производства;

– баланс товарооборота между регионами;

– особенности региональных оконно-фасадных рын-

ков; оценка потенциала регионов.

Выводы.

ИНФОРМАЦИОННЫЕ КАРТЫ

Информационная карта каждой компании содержит 

следующие данные:

• Наименование, юридическая форма, торговая марка.

• Структура компании (подчиненность, предприятия, 

филиалы, представительства).

• Руководство компании, должностные лица (долж-

ность, Ф.И.О.).

• Виды деятельности, основная продукция, типы про- 

изводимых изделий (по назначению; по виду используе-

мых материалов – ПВХ, алюминий, дерево, др.).

• Место расположения (компании, производства); 

адрес, тел./факс, e-mail, сайт;

• Год основания / год начала производства.

• Количество сотрудников (общее / основной произ-

водственный персонал).

ИЦ «СОВРЕМЕННЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» ИНФОРМИРУЕТ О ВЫХОДЕ НОВЫХ 
АНАЛИТИЧЕСКИХ ОТЧЕТОВ, ПОДГОТОВЛЕННЫХ В РАМКАХ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 
ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»
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• Структура производства (количество и виды произ-

водств, производственные площади, цехи, участки).

• Характеристика технологического оборудования (ис-

пользуемое оборудование, марки, годы поставки / ввода 

в эксплуатацию, уровень автоматизации производства, 

число сборочных линий, наличие и число линий производ-

ства стеклопакетов); изменения, произошедшие в 2010-

2016 гг.

• Мощность производства (номинальная, расчетная).

• Используемые профили, фурнитура, стеклопакеты, 

другие комплектующие и материалы; изменения, произо-

шедшие в 2010-2016 гг.

• Реализация продукции (регионы реализации, основ-

ные потребители);

• Система продаж (торговый дом, филиалы и предста-

вительства, число и местонахождение офисов / пунктов 

продаж, дилерская сеть, число и местонахождение диле-

ров, основные дилеры или список дилеров);

• Объемы производства за 2015 г. (экспертная оценка 

/ данные компании).

• Объемы производства за 2006-2015 гг. (динамика): 

экспертная оценка / данные компании.

• Финансовые показатели деятельности компании 

(2006-2015 гг.).

• Дополнительная информация (реализованные 

объекты, партнеры, участие в региональных программах, 

членство в СРО, наличие административного ресурса, за-

казы и др.).

• Оценка перспектив развития на 2016-2018 гг. (про-

гноз: позитивный, нейтральный или негативный).

Поскольку информационная карта каждой компании 

занимает от 2 до 8 стр., размещение всех их в одной кни-

ге (отчете) явилось бы неудобным для пользователя. По-

этому информация сформирована по федеральным окру-

гам РФ, что позволило сократить число информационных 

карт фирм в одной книге (отчете) от 55 до 210.

Аналогичным образом, по федеральным округам РФ, 

сформированы отчеты. С целью удобства пользования, 

информационный блок по Центральному федеральному 

округу разделен на два отчета (2 книги): Москва и Мо-

сковская обл. (первая книга); остальные регионы ЦФО 

(вторая книга).

В совокупности 9 отчетов содержат подробную ха-

рактеристику более 1000 ведущих российских ком-

паний-производителей оконных блоков и фасадных 

конструкций.

Компании, представленные в отчетах, в совокупности 

контролировали в 2010-2015 гг. (непосредственно или че-

рез своих дилеров) около 75% оконно-фасадного рынка 

РФ в целом и до 80% рынка в секторе ПВХ.

По объему и полноте представленной информации 

проект «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗ- 

ВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» 

является уникальным для России.

ОТЧЕТЫ «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. 
ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ 

И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»:

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Центрально-

го федерального округа. Москва 

и Московская область».

Отчет вышел в мае 2016 г. 

В отчете представлено 115 компа-

ний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 115, разделов – 9, таблиц – 7, 

информационных карт – 115.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.

Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Цен-

трального федерального округа 

(кроме Москвы и Московской об-

ласти)».

Отчет вышел в июле 2016 г. 

В отчете представлено 165 компа-

ний (168 заводов).

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 426, разделов – 9, таблиц – 9, 

рисунков – 9; информационных карт – 165.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Северо-

Западного федерального округа».

Отчет вышел в мае 2016 г. 

В отчете представлено 105 компа-

ний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 290, раз-

делов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 105.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.
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«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Южно-

го федерального округа».

Отчет вышел в мае 2016 г. 

В отчете представлено 92 ком-

паний (96 заводов).

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 226,

разделов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 

92.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Северо-Кав-

казского федерального округа»

Отчет вышел в июле 2016 г.

В отчете представлено 57 компа-

ний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 172.

разделов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 

57.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций При-

волжского федерального округа».

Отчет вышел в июле 2016 г.

В отчете представлено 205 компа-

ний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 480,

разделов – 9, таблиц – 9, информационных карт – 205.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Ураль-

ского федерального округа».

Отчет выходит в августе 2016 г.

В отчете представлено 89 ком-

паний (90 заводов).

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 286,

разделов – 9, таблиц – 7, информационных карт – 90.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Сибир-

ского федерального округа».

Отчет выходит в августе 2016 г.

В отчете представлено 170 компа-

ний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 450,

разделов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 170.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных 

и фасадных конструкций Дальне-

восточного федерального округа».

Отчет выходит в августе 2016 г.

В отчете представлено 60 ком-

паний.

Общие данные:

Язык отчета: русский.

Количество: страниц – 140,

разделов – 9, таблиц – 7, информационных карт – 60.

Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

Договор на приобретение отчетов оформляется на основании присланной Вами заявки.

При покупке 2 отчетов и более предоставляются скидки.

тел: +7 967 060 7117,  факс: +7 499 177 1807

director@ssk-inform.ru
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СТРОИТЕЛЬНЫЙ И ОКОННО
ФАСАДНЫЙ 
РЫНКИ МОСКВЫ И МОСКОВСКОЙ ОБЛАСТИ

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА,
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Москва и Московская область – ре-

гионы-субъекты РФ, входящие 

в состав Центрального федерального 

округа РФ (ЦФО) – совместно образу-

ют крупнейший в России строитель-

ный рынок и крупнейший в России 

оконно-фасадный рынок.

Настоящая статья, характеризую-

щая состояние строительного и окон-

ного рынков Москвы и Московской об-

ласти, подготовлена по материалам 

нового аналитического отчета «РОС-

СИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие произ-

водители оконных и фасадных кон-

струкций ЦФО. Москва и Московская 

область» (ИЦ «ССК», 2016 г.).

Общая информация

Общая характеристика и адми-

нистративно-территориальное деле-

Таблица 1.
Характеристика Москвы и Московской области – регионов-субъектов РФ, входящих в состав Центрального федерального округа 

Регио-
ны-субъ-
екты
Россий-
ской Фе-
дерации 
Субъек-
ты РФ

Пло-
щадь 
терри-
тории,
тыс. 
кв. км

Чис-
лен- 
ность 
насе-
ления,
тыс. 
чело-
век
*

Число 
жите-
лей 
на 1 
кв. км

Административно-территориальное 
деление

Столицы, центры и наиболее крупные 
города субъектов Российской Федерации

(число жителей, тыс. чел.**) 

Го
ро
д
а 

– 
вс
ег
о

в 
т.

 ч
. с

 ч
и
сл
ом

 ж
и
те

-
л
ей

 б
ол
ее

 1
 м
л
н

. ч
ел

.

в 
т.

 ч
. с

 ч
и
сл
ом

 ж
и
те

-
л
ей

 3
00

–9
99

 т
ы
с.

 ч
ел

.

в 
т.

 ч
. с

 ч
и
сл
ом

 ж
и
те

-
л
ей

 3
0–

10
0 
ты
с.

 ч
ел

П
ос
ел
ки

 г
ор
од
ск
ог
о 

ти
п
а

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
ЦФО,
всего 650,2 39104 

(38428) 60 309 1 13 9 318 Москва

Москов-
ская об-
ласть

44,3 
***

(45,8) 

7319
(7095) 165 76 - 20 29 72

Балашиха (580,4), Подольск (360,8), Королев 
(253,8), Химки (239,9), Мытищи (211,3), Любер-
цы (190,5), Электросталь (158,5), Коломна (143,6), 
Красногорск (144,6), Одинцово (141,3), Серпухов 
(126,6), Щелково (123,5), Орехово-Зуево (120,2), 
Домодедово (116, 9), Жуковский (108,4), Раменское 

(109,7), Сергиев-Посад (105,0), Пушкино (107,1), 
Ногинск (101,8), Долгопрудный (100,6), Егорьевск 

(73,3), Ступино (66,4), Дмитров (66,6), Дубна 
(75,2), Ивантеевка (72,0), Видное (62,3), Павлов-
ский Посад (65,6), Фрязино (60,0), Лыткарино 

(57,1), Дзержинский (53,9), Солнечногорск (52,4), 
Кашира (49,6), Котельники (43,1), Краснозна-

менск (40,4), Протвино (36,9), Истра (34,7), Шатура 
(33,4), Луховицы (30,1), Ликино-Дулево (30,1), Мо-
жайск (30,4), Дедовск (29,4), Красноармейск (26,7), 
Озеры (25,7), Зарайск (23,7), Электрогорск (23,1), 
Волоколамск (21,0), Лосино-Петровский (25,3), 
Апрелевка (25,2), Бронницы (22,5), Черноголовка 
(21,8), Хотьково (21,5), Куровское (21,2), Рошаль 
(20,8), Пущино (21,3), Звенигород (20,8), Кубинка 
(20,7), Электроугли (20,6),, Голицыно (17,5), Яхро-
ма (14,0), Пересвет (13,9), Краснозаводск (13,4), 

Руза (13,4), Талдом (13,1), Дрезна (11,8) 

г. Москва 2,5 ***
(1,1) 

12330
(11504) 4932 - 1 - - 19

Москва, Зеленоград, территории, вошедшие 
в состав г. Москвы после изменения его границ 

в 2012 г., 12 административных округов (125 райо-
нов, 2 городских округа, 19 поселений) 

* По данным Росстата (оценке) на 01.01.2016 г. В скобках – по данным переписи 2010 г.

** По данным переписи 2010 г.

*** Площадь после изменение городских границ г. Москвы в 2012 г. В скобках – площадь до изменения.
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ние Москвы и Московской области – 

регионов-субъектов РФ, входящих 

в состав Центрального федераль-

ного округа (ЦФО) – представлены 

в табл. 1.

Существенным изменением в ад-

министративно-территориальном де-

лении стало официальное увеличение 

площади территории Москвы в 2012 г. 

за счет включения в нее юго-западных 

территорий Московской области.

По данным Росстата, доля Мо-

сквы и Московской области (далее 

рассматриваются как Московский 

мега-регион) в совокупной числен-

ности населения Центрального феде-

рального округа РФ на 01.01.2016 г. 

впервые превысила половину, соста-

вив 50,2% (на 01.01.2015 г. она со-

ставляла 49,6%). При этом площадь 

территории Москвы и Московской об-

ласти составляет лишь 7,2% площа-

ди ЦФО.

Данные об экономическом потен-

циале, ВРП, природно-климатических, 

хозяйственных, демографических, со-

циальных и этнокультурных особенно-

стях регионов ЦФО были приведены 

в аналитическом отчете «Российский 

строительный рынок. Итоги разви-

тия в 2000–2010 годах и перспективы 

на 2011–2015 годы» (ИЦ «ССК», 2011) 

и библиографии к нему).

Общая характеристика и админи-

стративно-территориальное деление 

других регионов-субъектов РФ, вхо-

дящих в состав ЦФО, представлены 

в аналитическом отчете «РОССИЙ-

СКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций 

Центрального федерального округа 

(ИЦ «ССК», 2016).

Строительный рынок 
Москвы и Московской 
области

Характеристика развития строи-

тельства в регионах-субъектах РФ, 

входящих в состав округа, оценива-

ется по абсолютным и относительным 

показателям ввода жилья в регионах 

(по данным Росстата РФ – ФСГС), 

в т. ч. по отношению к показателям 

предшествующих лет, с учетом пло-

щади территории и численности насе-

ления (табл. 1).

Ввод жилья в Москве и Москов-

ской области за 2005–2015 гг. и соот-

ношение показателей ввода за 2015 г. 

и 2014 г., в соответствии с отчетны-

ми данными Росстата РФ, приведены 

в табл. 2.

В связи с неоднократной корректи-

ровкой официальной статотчетности, 

опубликованные в разные годы цифры, 

характеризующие ввод жилья за один 

и тот же период (год), не всегда точ-

но совпадают. Приведенные в табл. 

2 цифры ввода жилья соответствуют 

цифрам, представленным Росстатом 

в год, последующий за отчетным.

Динамика годового ввода жилья 

по регионам-субъектам РФ городу Мо-

скве и Московской области в 2001–

2015 гг., тыс. кв. м в год, представлена 

на рис. 1.

Московская область в течение 

11 лет, начиная с 2004 года, является 

лидером среди регионов-субъектов 

РФ по годовым объемам ввода жилья. 

Причем значительный рост был отме-

чен и в 2009 году (в период предыду-

щего финансово-экономического кри-

зиса), когда в большинстве других ре-

гионов имел место спад.

В 2014 году был достигнут макси-

мальный за всю историю показатель – 

9944,8 млн. кв. м.

Таблица 2.
Ввод жилья по субъектам РФ – городу Москве и Московской области Центрального федерального округа

Регионы-
субъекты 

РФ

Ввод общей жилой площади, тыс. кв. м

В
во
д

 в
 2

01
5 
г.

 
к 
вв
од
у 

в 
20

14
 г

., 
%

 *

2006 г. 2007 г. 2008 г. 2009 г. 2010 г. 2011 г. 2012 г. 2013 г. 2014 г. 2015 г.

Московская 
область** 6484 7805,2 7881,2 8452,0 7733,2 8219,4 6619,9 7406,5 9944,8 8496,3 85,4

г. Москва** 4780 4824,6 3263,5 2703,5 1771,0 1805,2 3049,7 3145,7 3341,8 3871,3 115,8

ЦФО,
всего 17345,0 19894,0 19134,2 18898,3 17142,8 18003,3 18064,0 20254,8 24547,2 24266,5 98,9

* По данным Росстата (2015 г.)

** С учетом изменения городских границ г. Москвы в 2012 г.

Рис. 1. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ город Москва и Москов-
ская область, тыс. кв. м за год
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Но в 2015 году произошло силь-

ное снижение, в результате ввод жи-

лья составил лишь 85,4% к показате-

лю 2014 г.

В 2004–2009 гг. Московская об-

ласть являлась лидером и по темпам 

роста годовых объемов ввода жилья. 

Однако в 2010 г. произошел спад, сме-

нившийся затем новым этапом роста, 

который продолжался 4 года. Причем 

в 2014 году прирост объемов ввода 

жилья к предшествующему 2013 году 

составил 44,2%.

Необходимо иметь в виду, что зна-

чительное снижение отчетных объ-

емов ввода жилья в Московской об-

ласти в 2012 г. во многом было обу-

словлено изменением границ города 

Москвы с 01.07.2012 г. в соответствии 

с постановлением Совета Федера-

ции Федерального Собрания РФ 

от 27.12.2011 г. № 560-СФ.

Так же следует отметить, что по-

казатели ввода жилья в Москве и Мо-

сковской области за отчетный пери-

од (год), публиковавшиеся Росста-

том в 2000–2015 гг., впоследствии 

часто подвергались корректировке 

(как и данные по многим другим реги-

онам РФ).

Спад объемов ввода жилья в го-

роде Москве начался еще в 2008 году 

(то есть, до кризиса 2009 г.). И продол-

жался вплоть до 2010 года, в котором 

ввод жилья год составил лишь 78,5% 

к уровню 1990 г. (!).

С 2011 года начался рост отчет-

ных объемов ввода жилья в Москве. 

В 2012 году этот рост в значительной 

мере был связан с изменением границ 

региона-субъекта РФ. Соответствен-

но, в 2012 году снизились показатели 

по Московской области.

Ввод жилья в Москве за 2015 год, 

по данным Росстата, составил 3871,3 

млн. кв. м; рост к показателю 2014 г. 

составил 15,8%.

Тем не менее, по данным Росста-

та, в 2015 году произошло снижение 

объемов ввода жилья в Московском 

мега-регионе в целом (Москва и Мо-

сковская область) – почти на 7% к по-

казателю 2014 года. Суммарный ввод 

жилья в 2015 г. составил 12367,6 млн. 

кв. м, тогда как в 2014 г. – 13286,6 млн. 

кв. м.

Доля Московского мега-регио-

на в совокупном вводе жилья в ЦФО 

в 2015 году составила 50,97% (в соот-

ветствии с опубликованными в 2016 г. 

данными Росстата). В 2014 г. этот по-

казатель составлял 54,17%.

Сокращение доли Московского ме-

га-региона объясняется тем, что сни-

жение объемов ввода жилья в нем 

было более сильным, чем в ЦФО в це-

лом: соответственно, 6,9% и 1,1%.

Без учета Московского мега-реги-

она, остальные регионы ЦФО в сово-

купности показали в 2015 году рост 

объемов ввода жилья на 5,7% к пока-

зателю 2014 г. Ввод жилья в них со-

ставил 11260,6 млн. кв. м в 2014 г. 

и 11898,9 млн. кв. м в 2015 г.

Отмеченное снижение темпов ро-

ста ввода жилья в Московском мега-

регионе и сильное снижение в 2015 го-

ду обусловлены насыщением строи-

тельного рынка региона в целом, ко-

торое вначале проявилось в Москве, 

а затем и в Московской области.

Характеристикой развития строи-

тельства и стройиндустрии является 

так же показатель ввода жилья на 1 

жителя. По данному показателю среди 

всех регионов-субъектов РФ лидирует 

Московская область, в которой ввод 

жилья на 1 жителя в 2015 г. составил 

1,16 кв. м на 1 чел.

По городу Москве этот показатель 

ниже и составил по итогам 2015 года 

0,31 кв. м на 1 чел. (в 2014 г. – 0,22 кв. 

м на 1 чел.).

За 2015 год населением Москов-

ской области за счет собственных 

и заемных средств введено в дей-

ствие 2252 тыс. кв. м жилья. Доля ин-

дивидуального строительства в об-

щем объеме введенного жилья соста-

вила 26,5%. Ввод по месяцам характе-

ризовался неритмичностью (рис. 2).

За 2015 год в Московской области 

введено 54 жилых дома по стандарту 

экономического класса общей пло-

щадью 364,7 тыс. кв. м, что составило 

4,3% в общем вводе жилья, включая 

построенное населением, и 5,8% в об-

щем вводе жилья, без учета домов, 

построенных населением. Средняя 

фактическая стоимость строитель-

ства 1 кв. м общей площади составила 

43642 руб.

Сопоставление относительных по-

казателей, характеризующих разви-

тие жилищного строительства в Мо-

скве и Московской области, с анало-

гичными показателями других регио-

нов-субъектов РФ, входящих в состав 

ЦФО, представлено на рис. 3 – рис. 5.

Ввод в действие объектов нежилой 

недвижимости Московском мега-реги-

оне в 2015 г. был ниже, чем в 2014 г. 

Это снижение можно оценить величи-

ной 6–10% (официальные данные пока 

отсутствуют). Ввод объектов нежилой 

недвижимости в Московской области 

в 2014 г. составил 3215,5 тыс. кв. м.

По итогам 2016 года в Московском 

мега-регионе и РФ в целом ожидает-

ся снижение объемов ввода жилья 

и объектов нежилой недвижимости 

к показателям 2015 г., соответственно 

на 3–5% и 1–3%.

Более подробная информация 

о развитии строительного рынка Мо-Рис. 2. Доля индивидуального жилья в общем объеме жилищного строительства МО

13,3

73,7

48,1

28,9

13,8
16,3

49

55,9

29,3

41,6

28,6

11,3

0

20

40

60

80

декабрь 
2014 г.

январь февраль март апрель май июнь июль август сентябрь октябрь ноябрь декабрь 
2015 г.

процентов

59,6

User
Текст



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 4 (184) 2016

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

24

сквы и Московской области содержит-

ся в аналитических отчетах «Россий-

ский оконно-фасадный рынок. Итоги 

развития в 2000–2013 годах и перспек-

тивы на 2014–2016 годы» (ИЦ «ССК», 

2014 г.), «Российский строительный 

рынок. Итоги развития в 2000–2010 го-

дах и перспективы на 2011–2015 го-

ды» (ИЦ «ССК», 2010 г.).

Информация, характеризующая 

развитие жилищного строительства 

в других регионах-субъектах РФ, вхо-

дящих в состав ЦФО, представлена 

в аналитическом отчете «РОССИЙ-

СКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций 

Центрального федерального округа».

Оконно-фасадный рынок 
Москвы и Московской 
области

Москву и Московскую область 

при анализе оконно-фасадного рынка 

следует рассматривать как один Мо-

сковский мега-регион. Это обусловле-

но следующим:

• Объемы производства оконных 

и балконных дверных блоков, сборных 

элементов фасадных и витражных 

конструкций, конструкций остекле-

ния лоджий, балконов и веранд, кон-

струкций строений, конструкций, мон-

тируемых внутри зданий и сооруже-

ний (далее по тексту – «ОСПИ») в Мо-

сковском мега-регионе сопоставимы 

не с другими регионами-субъектами 

РФ, а с федеральными округами РФ.

• Объемы потребления оконных, 

фасадных и других светопрозрачных 

строительных конструкций (оконные, 

фасадные и витражные конструкции, 

конструкции остекления лоджий, бал-

конов и веранд, конструкции строений, 

конструкции, смонтированные внутри 

зданий и сооружений; далее по тексту – 

«ОСПК») в Московском мега-регио-

не сопоставимы не с другими региона-

ми-субъектами РФ, а с федеральными 

округами РФ. Московский мега-регион 

является крупнейшим региональным 

оконно-фасадным рынком РФ.

• Концентрация оконных произ-

водств на территории Московского 

мега-региона значительно превышает 

их концентрацию в других регионах-

субъектах РФ.

Рис. 3. Динамика жилищного строительства в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ЦФО: показатели ввода жилья 2015 г. к показателям 1990 г., в %
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Рис. 4. Динамика жилищного строительства в регионах-субъектах РФ, входящих в состав 
ЦФО: показатели ввода жилья 2015 г. к показателям 2008 г., в %
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Рис. 5. Ввод жилья на 1 жителя в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЦФО
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• Вне зависимости от территориаль-

ного размещения оконных производств 

(в Москве или Московской области) 

реализация их продукции, как прави-

ло, осуществляется в обоих регионах-

субъектах РФ. Многие компании имеют 

центральные офисы в Москве, а про-

изводственные предприятия – в Под-

московье. Офисы продаж крупнейших 

компаний, как правило, покрывают 
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и большую часть административных 

округов Москвы, и значительную часть 

районов Московской области.

• Дать корректную оценку распре-

деления объемов производства ОСПИ 

из всех видов рамных материалов 

и потребления ОСПК всех видов меж-

ду Москвой и Московской областью 

не представляется возможным.

• С увеличением площади террито-

рии Москвы за счет включения в нее 

юго-западных территорий Московской 

области рассмотрение обоих регио-

нов в качестве единого мега-региона 

при анализе оконно-фасадного рынка 

еще более оправдано.

Методика:

Расчет объемов потребления 

ОСПК в Московском мега-регио-

не (Москве и Московской области) 

за 2015 год, как и за предшествующие 

годы, осуществлялся на основании 

следующих параметров:

– численность населения мега-ре-

гиона;

– среднедушевой доход населения 

мега-региона;

– доля расходов на приобретение 

стройматериалов в структуре расхо-

дов домохозяйств;

– объемы жилищного строитель-

ства в мега-регионе (расчетное потре-

бление ОСПК для нового жилищного 

строительства и реконструкции);

– объемы строительства зданий 

и сооружений нежилого назначения 

в регионе (расчетное потребление 

ОСПК для этих целей);

– динамика объемов жилищно-

го строительства в регионе за 2000–

2014 гг.;

– динамика объемов строитель-

ства зданий и сооружений нежило-

го назначения в регионе за 2005–

2015 гг.;

– площадь существующего жи-

лищного и нежилого регионального 

фонда;

– усредненная оценка объема ре-

гионального оконно-фасадного рынка 

в 2008–2015 гг., полученная на осно-

вании экспертных оценок;

– темпы роста / спада на реги-

ональном оконно-фасадном рын-

ке в 2000–2015 гг. (в сопоставлении 

со средними темпами по РФ).

Учитывались также поправки 

на действие ряда других факторов, 

включая региональные строительные 

программы.

Расчет объемов производства 

ОСПИ в Московском мега-регионе 

за 2015 год, как и за предшествующие 

годы, осуществлялся на основании:

– суммы расчетных объемов произ-

водства компаний региона (как пред-

ставленных в отчете, так и не вошед-

ших в него);

– данных компаний-производите-

лей, полученных в результате анкети-

рования и опросов;

– экспертных оценок объемов про-

изводства компаний в 2005–2015 гг.;

– оценки объемов и динамики раз-

вития оконно-фасадного рынка регио-

на в 2000–2015 гг.

Исключение «двойного 

счета»

При оценке региональных объемов 

производства и потребления крайне 

важно исключить «двойной счет», т. е. 

повторный учет изготовленных ОСПИ.

Анализ информации о деятельно-

сти компаний, позиционирующихся 

в качестве производителей оконных 

блоков и/или фасадного остекления, 

показывает, что:

1. Часть компаний, которые пози-

ционируются в качестве производите-

лей ОСПИ, в действительности тако-

выми не являются. Эти компании осу-

ществляют монтаж ОСПК, выполняют 

дилерские функции или являются спе-

циализированными монтажными под-

разделениями компаний-производите-

лей.

2. Наряду с продажей и монтажом 

ОСПИ собственного изготовления, 

многие компании осуществляют также 

продажу и монтаж ОСПИ других про-

изводителей. То есть одновременно 

выступают как в качестве производи-

телей, так и в качестве дилеров.

3. Компания-производитель мо-

жет действовать на рынке под раз-

личными наименованиями (наиме-

нование юридического лица, тор-

говой марки и др.). Чаще это от-

носится к производителям ОСПИ 

из ПВХ-профилей, работающим од-

новременно с несколькими конкури-

рующими профильными системами 

и не желающим обострять отношения 

с отдельными поставщиками.

4. За последние годы сформиро-

вались торгово-промышленные груп-

пы, состоящие из нескольких юриди-

ческих лиц. Обычно они объединя-

ют в своем составе производителей 

ОСПИ, сбытовые и монтажные фир-

мы, а также компании, занятые дру-

гими видами деятельности. При этом 

все компании группы позиционируют-

ся в качестве производителей (с иден-

тичными показателями объемов 

и мощности производства).

Все это заметно искажает общую 

картину, затрудняет учет реальных 

объемов производства и определе-

ние реальной численности произво-

дителей.

Во всех указанных случаях имеет 

место «двойной счет» или даже бо-

лее чем двойной. Как правило, в мно-

гочисленных публикациях, «оценках» 

рынка и «маркетинговых исследова-

ниях» 2006–2015 гг. данный фактор 

не учитывался, что постоянно приво-

дило (и продолжает приводить) к зна-

чительному завышению получаемых 

сводных результатов.

Сводные показатели рынка:

1. Совокупный объем производ-

ства ОСПИ из всех видов рамных ма-

териалов составил в 2015 году в ЦФО 

около 13,9 млн. кв. м. Снижение к по-

казателю предшествующего 2014 го-

да составило около 14,2%.

Из указанного объема производ-

ства в ЦФО за 2015 г., суммарный 

объем производства ОСПИ в Москов-

ском мега-регионе составил около 7,0 

млн. кв. м (50,4%). Снижение объемов 

производства к показателю предше-

ствующего 2014 года составило около 

13,6%.

2. Совокупный объем потребления 

ОСПК всех видов, из всех видов рам-

ных материалов составил в 2015 го-

ду в ЦФО около 13,8 млн. кв. м (минус 

13,8% к показателю 2014 года)..

Из них суммарный объем потре-

бления ОСПК в Московском мега-ре-

гионе составил около 6,9 млн. кв. м 

(50,4% в совокупном объеме потре-

бления ЦФО). Снижение к показателю 

предшествующего 2014 года состави-

ло около 13,8%.
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3. Совокупный объем произ-

водства в Московском мега-регио-

не за 2015 г. оконных блоков, сбор-

ных элементов фасадных конструк-

ций, сборных элементов остекления 

лоджий, балконов и веранд (без уче-

та элементов конструкций строений 

и конструкций, монтируемых внутри 

зданий и сооружений) составил около 

6,3 млн. кв. м.

4. Совокупный объем потребления 

в Московском мега-регионе за 2015 г. 

оконных и фасадных конструкций 

и конструкций остекления лоджий, 

балконов и веранд (без учета кон-

струкций строений и конструкций, 

смонтированных внутри зданий и со-

оружений) составил около 6,3 млн. 

тыс. кв. м.

5. Доля Московского мега-региона 

в общероссийском объеме производ-

ства ОСПИ всех видов за 2015 год со-

ставила около 15,2%. Доля ЦФО в це-

лом – около 30,2%.

6. Доля Московского мега-региона 

в общероссийском объеме потребле-

ния ОСПК всех видов за 2015 год со-

ставила около 15,0%. Доля ЦФО в це-

лом – около 29,8%.

7. Совокупный объем производ-

ства ОСПИ в Московском мега-реги-

оне по-прежнему превышает потре-

бление. Профицит баланса «произ-

водство-потребление» (превышение 

объемов вывоза ОСПИ над объемами 

их ввоза) в Московском мега-регионе 

в 2015 г. составило около 100 тыс. кв. 

м (1,45% к объему потребления), не-

смотря на то, что в мега-регион идет 

наиболее значительный, по сравне-

нию с другими регионами РФ, встреч-

ный товарный поток.

Тенденцией является снижение 

профицита баланса «производство-

потребление» в Московском мега-ре-

гионе в последние годы (в 2011 г. про-

фицит составил более 200 тыс. кв. м).

Профицит баланса «производство-

потребление» в ЦФО в целом по ито-

гам 2015 г. составил до 200 тыс. кв. м.

8. Вывоз ОСПИ из Московско-

го мега-региона осуществляется 

во все федеральные округа РФ (бо-

лее чем в 60 регионов-субъектов РФ). 

Встречные поставки ОСПИ так же 

осуществляются из всех федераль-

ных округов РФ.

9. По объемам производства 

ОСПИ / потребления ОСПК Москов-

ский мега-регион является крупней-

шим региональным оконно-фасадным 

рынком в России.

Результаты расчета региональных 

объемов производства ОСПИ и потре-

бления ОСПК в других регионах-субъ-

ектах РФ, входящих в состав ЦФО, 

представлены в аналитическом отчете 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие 

производители оконных и фасадных 

конструкций Центрального федераль-

ного округа» (ИЦ «ССК», 2016).

Региональные объемы 

производства и потребления

Расчетные суммарные объемы 

производства ОСПИ и потребления 

ОСПК всех видов в 2015 году в Мо-

сковском мега-регионе и ЦФО в це-

лом представлены в табл. 3.

Московский мега-регион с объе-

мом потребления ОСПК в 2015 г. око-

ло 7000 тыс. кв. м остается крупней-

шим региональным оконно-фасадным 

рынком в России.

До 2015 года тенденцией являлось 

снижение доли Московского мега-ре-

гиона в совокупном объеме произ-

водства ОСПИ в ЦФО в целом (49,5% 

в 2014 г.; около 50% в 2013 г.; 51% 

в 2012 г.), а также снижение доли Мо-

сковского мега-региона в совокупных 

объемах производства ОСПИ в РФ. 

В 2015 году тренд сменился – несмо-

тря на снижение объемов производ-

ства ОСПИ, доля Московского мега-

региона в совокупных объемах произ-

водства ОСПИ в ЦФО и РФ несколько 

возросла, что обусловлено меньшим 

снижением объемов производства / 

продаж у крупных и крупнейших ком-

паний-производителей по сравнению 

с другими производителями.

В остальных регионах ЦФО ем-

кость региональных рынков на поря-

док ниже. Подробнее см. аналитиче-

ский отчет «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯ-

ЧА. Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Центрально-

го федерального округа».

По итогам 2015 года в Московском 

мега-регионе произошло снижение 

объемов производства во всех сек-

торах оконно-фасадного рынка. Наи-

менее сильным оно было в секторе 

алюминия. Наиболее значительным – 

в секторе ПВХ.

Подробнее о ситуации на россий-

ском оконно-фасадном рынке см. ана-

литический отчет «Российский окон-

но-фасадный рынок. Итоги разви-

тия в 2000–2014 годах и перспективы 

на 2015–2018 годы».

Компании-производители

Анализ информации о деятельно-

сти в 2008–2016 гг. компаний-произ-

водителей Московского мега-региона 

показывает, что:

1. Тенденцией является постепен-

ное снижение общего числа произ-

водств, прежде всего, за счет неболь-

ших и средних производителей, кото-

рым все труднее выдерживать конку-

ренцию на стагнирующем рынке.

2. Фактическое число производи-

телей ОСПИ на территории Москов-

ского мега-региона в 2015 году сокра-

тилось примерно на 10% и оценивает-

ся величиной 420–440. Большинство 

из них (около 75%) составляют не-

Таблица 3.
Расчетные суммарные объемы производства ОСПИ и потребления ОСПК в 2015 г. в Москве и Московской области (Московском мега-регионе) 

и ЦФО в целом

Регион-субъект 
РФ

Производство
за 2015 г.,
тыс. кв. м

К совокуп-ному 
объему произ-

водства
в ЦФО 

за 2015 г., в %

Потребление
за 2015 г.,
тыс. кв. м

К совокуп-ному 
объему потре-

бления
в ЦФО 

за 2014 г., в %

Баланс 
(производ-
ство – потре-
бление), тыс. 

кв. м

Баланс, в %, 
к объему по-
требления 
региона

Москва и Москов-
ская обл. 7000 50,4 6900 50,4 + 100 + 1,45%

ЦФО, всего 13900 100,0 13700 100,0 + 200 + 1,46%
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большие (малые) предприятия с годо-

вым объемом производства менее 10 

тыс. кв. м (средний объем производ-

ства – 3–6 тыс. кв. м в год). Однако 

часть этих предприятий, главным об-

разом, малых, простаивала на протя-

жении всего 2015 года. Число произ-

водителей, осуществлявших деятель-

ность, составляло 370–390.

3. Воздействие отраслевого кри-

зиса на деятельность компаний-про-

изводителей ОСПИ в Московском 

мега-регионе было неравномерным. 

В наибольшей степени кризис ударил 

по средним и малым производите-

лям, часть из которых была вынужде-

на остановить производство или поки-

нуть рынок.

4. Совокупное снижение объемов 

производства у ведущих компаний-

производителей (с объемом произ-

водства от 10 тыс. кв. м в год и бо-

лее) составило в 2015 году около 

8%. Но снижение объемов производ-

ства по Московскому мега-региону 

в целом было более значительным 

и оценивается величиной около 14% 

к показателю 2014 года. Снижение 

произошло, прежде всего, за счет 

малых и средних компаний-произво-

дителей.

5. В 2015 году продолжала дей-

ствовать наметившаяся еще в докри-

зисный период тенденция к увеличе-

нию объемов производства на пред-

приятиях крупных и крупнейших 

компаний при стабилизации или со-

кращении объемов производства 

у малых и средних компаний. Раз-

рыв между крупнейшими компания-

ми-производителями и остальными 

производителями ОСПИ продолжает 

возрастать.

6. Доля крупнейших (с объема-

ми производства более 100 тыс. кв. 

м в год) предприятий в совокупных 

объемах производства ОСПИ в Мо-

сковском мега-регионе продолжает 

возрастать, причем их совокупный 

объем производства в 2015 году поч-

ти не снизился. По итогам 2015 го-

да доля крупнейших компаний в со-

вокупных объемах производства 

ОСПИ в Московском мега-регионе 

составила около 48,7% (годом ра-

нее – около 47%).

7. Тенденцией последних лет яв-

лялось увеличение доли крупней-

ших предприятий с объемами про-

изводства более 200 тыс. кв. м в год 

(«клуб 200»). Их число по итогам 

2015 года не возросло (8), но доля 

в совокупных объемах производства 

ОСПИ в Московском мега-регионе 

увеличилась до 31,7% (в 2014 г. она 

составляла около 28%; в 2013 г. – 

около 26%).

8. В 2014 г. часть компаний, нахо-

дящихся на территории ЦФО, по раз-

личным причинам изменила наиме-

нование или юридический статус. 

Наблюдались случаи банкротства, 

но весьма немногочисленные. Наи-

большее значение в этом плане име-

ет банкротство группы компаний 

«СУ-155».

9. Часть компаний-производите-

лей ОСПИ (преимущественно, мел-

ких), многие из которых ранее со-

вмещали производственные и ди-

лерские функции, в 2015 году оста-

новили производство и перешли 

в категорию дилеров более крупных 

компаний или сменили профиль де-

ятельности.

10. В целом с рынка Московского 

мега-региона в 2015 году ушло не ме-

нее 10% компаний, существовавших 

в 2014 году. Выход на рынок новых 

производителей в 2015 году, в отли-

чие от предшествующих лет, практи-

чески не зафиксирован.

11. По итогам 2015 года лидиру-

ющие позиции по объемам произ-

водства ОСПИ в Московском мега-

регионе (ТОП-10) занимали «Пла-

стика окон», «Экоокна», «Оконный 

континент», Калева», «Домком», ГК 

«ДСК-1», ГК «БиМакс-ЕвроОкна», 

«Хамелеон», ГК «ПИК», «Москов-

ские окна».

Групповое распределение ве-

дущих компаний Московского ме-

га-региона (ТОП-100), в зависимо-

сти от объемов производства ОСПИ 

за 2015 г., приведено в табл. 4. Рас-

четные суммарные объемы производ-

ства ведущих компаний Московского 

мега-региона за 2015 год представле-

ны в табл. 5.

Долевое распределение компаний 

Московского мега-региона по объе-

мам производства ОСПИ за 2015 год, 

в %, приведено на рис. 5.

Подробная информация о ведущик 

компаниях Московского мега-региона 

представлена в новом аналитическом 

отчете «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных и фа-

садных конструкций ЦФО. Москва 

и Московская область» (ИЦ «ССК», 

2016 г.).

Таблица 4.
Групповое распределение ведущих компаний Московского мега-региона, в зависимости от объемов производства за 2015 год

ЦФО
Кол-во компаний с производством за 2015 г., тыс. кв. м Итого, 

ведущиеБолее 200 150–200 100–150 75–100 50–75 25–50 10–25
Московский регион (Москва 
и Московская область) 

8
(8) 

4
(4) 

4
(6) 

5
(5) 

9
(12) 

19
(22) 

63
(63) 112

Таблица 5.
Суммарные объемы производства ОСПИ за 2015 г. ведущими компаниями Московского мега-региона, представленными в отчете

ЦФО
Суммарные объемы производства компаний

с производством за 2015 г., тыс. кв. м
Итого, 
ведущие

Более 200 150–200 100–150 75–100 50–75 25–50 10–25
Московский регион (Москва 
и Московская область) 2220 690 500 425 560 710 910 6015

Рис. 6. Долевое распределение компаний 
Московского региона по объемам произ-
водства за 2015 г. (тыс. кв. м), в %

31,7%

9,9%
7,1%6,1%8,0%

10,1%

13,0%

14,1%
более 200

150-200

100-150
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ПРЕЗЕНТАЦИЯ BAU
2017

4 августа 2016 г. в Московском го-

сударственном строительном 

университете (МИСИ-МГСУ) со-

стоялась презентация крупнейшей 

международной строительной вы-

ставки BAU, которая пройдет в ян-

варе 2017 г. в Мюнхене (Германия). 

С докладом выступил д-р Райнхард 

Пфайффер, заместитель председа-

теля совета директоров компании 

«Мессе Мюнхен ГмбХ». Материалы 

доклада публикуются ниже.

Профиль выставки BAU

На выставке BAU на площа-

ди 185000 кв. м традиционно будут 

представлены архитектура, мате-

риалы и системы для строитель-

ства коммерческих и жилых зда-

ний, для внутренней отделки в ново-

стройках и в ранее построенных зда-

ниях.

Выставочные площади BAU вот 

уже много лет всегда заняты полно-

стью. Выставка BAU-2017, также за-

ймет всю территорию выставочного 

комплекса «Мессе Мюнхен» (17 вы-

ставочных павильонов).

Выставочные павильоны раз-

делены по видам представленной 

продукции и тематическим разде-

лам. Особенность BAU заключается 

в том, что она объединяет на одной 

отраслевой выставке все техноло-

гии, изделия и материалы, исполь-

зуемые при проектировании и строи-

тельстве – в такой форме это проис-

ходит только на выставке BAU.

Этот «междисциплинарный» 

подход делает выставку BAU необ-

ходимым источником информации 

для всех, кто участвует в проектиро-

вании и строительстве – от инвесто-

ра, проектировщика и архитектора 

до мастера и специалиста по эксплу-

атации здания.

На выставке BAU-2017 вновь бу-

дет представлено более 2000 экспо-

нентов из более чем 40 стран. Доля 

зарубежных экспонентов составит 

около 30 процентов.

«Наша цель в отношении коли-

чества посетителей – снова при-

влечь на выставку около 250.000 

профессионалов и еще больше уве-

личить долю посетителей из других 

стран», – подчеркнул д-р Райнхард 

Пфайффер.

Выставка BAU пройдет с 16 по 21 

января 2017 года на территории вы-

ставочного комплекса «Мессе Мюн-

хен». Организатор – компания «Мес-

се Мюнхен ГмбХ».

Динамика роста 
количества экспонентов 
и посетителей

За прошедшие годы выстав-

ка BAU в первую очередь расширя-

ла свою географию. Вырос спрос 

на выставочные площади со сторо-

ны зарубежных компаний. В 2015 го-

ду был достигнут рекордный показа-

тель по участию иностранных экспо-

нентов – 637 компаний из 41 страны, 

то есть почти каждый третий участ-

ник выставки.

На выставке BAU с 2005 года 

всегда заняты все площади, и спрос 

значительно превышает имеющиеся 

площади в павильонах. В так назы-

ваемый «лист ожидания» на данный 

момент внесено около 400 компаний.

Целью организаторов является 

дальнейшее увеличение количества 

иностранных участников выставки.

Посетителей – профессионалов 

строительной отрасли – как и экс-

понентов, становится все больше. 

В 2015 году выставка впервые пре-

одолела рубеж в четверь миллио-

на посетителей. Из них – и это тоже 

стало новым рекордом – более 72 

тысяч посетителей прибыли из дру-

гих стран (примерно 29% общего 

числа посетителей).

Это подтверждает широкую из-

вестность выставки BAU на между-

народном уровне.

Как и по количеству экспонен-

тов, рейтинг стран-лидеров по коли-

честву посетителей возглавляют Ав-

стрия, Италия и Швейцария.

Особенно сильный прирост 

в 2015 году продемонстрировали та-

кие страны, как Китай (+94%), Изра-

иль (+73%), Словения (+66%), Тур-

ция (+53%) и Испания (+45%).

Выставка BAU заслуженно носит 

титул ведущей мировой строитель-

ной выставки – это подтверждает 

рост количества посетителей из не-

европейских стран. Более 12000 

посетителей выставки BAU 2015 – 

и это тоже рекордная цифра – при-

были не из Европы.
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Из Азии приехали почти 2500 по-

сетителей-специалистов – больше, 

чем в 2013 году. Возглавляет список 

этих стран Китай – 2167 посетите-

лей. Количество посетивших выстав-

ку специалистов из стран Ближнего 

и Среднего Востока также увеличи-

лось более чем на 1000 человек.

Большую часть посетителей вы-

ставки BAU (37%) составляют спе-

циалисты по строительству и от-

делке зданий. Традиционно широко 

представлена сфера торговли стро-

ительными материалами и другими 

товарами (30%). Группа проектиров-

щиков, архитекторов и инженеров-

строителей за прошедшие годы рез-

ко увеличилась и составляет 26%. 

Менее значительна доля представи-

телей сферы жилищного хозяйства 

и рынка недвижимости (3%), сотруд-

ников научно-исследовательских ор-

ганизаций и ВУЗов (4%).

Для проектировщиков, архитекто-

ров и инженеров-строителей со все-

го мира выставка BAU – информаци-

онная и коммуникационная площад-

ка № 1. Выставку BAU в 2015 году 

посетили более 65000 представи-

телей архитектурных и проектных 

бюро – это рекордное количество 

за всю историю выставки.

Ключевые темы

Для выставки BAU-2017 опреде-

лены четыре ключевые темы. Мно-

гие экспоненты представят свои ре-

шения в этих областях, также эти 

ключевые темы будут затронуты 

на форумах и тематических экспо-

зициях:

«Умные фасады» – многофунк-

циональные системы, отвечающие 

все более сложным требованиям. 

Они должны быть оптимизированы 

с точки зрения энергопотребления, 

экологичны и поддаваться вторич-

ной переработке. Новые технологии 

столь же разнообразны, сколь и ув-

лекательны – и являют собой непро-

стую задачу для архитекторов, про-

фессиональных проектировщиков 

и производителей строительной про-

дукции.

Информационные техноло-

гии в проектировании, строитель-

стве и эксплуатации – в архитекту-

ре будущего тон задают информа-

ционные строительные технологии. 

Кроме того, использование компью-

терных технологий производства 

открывает огромный экономиче-

ский потенциал: от эскиза, логисти-

ки на стройплощадке и эксплуата-

ции здания до утилизации. При этом 

нужно взвешивать все шансы и ри-

ски, связанные с переходом на элек-

тронную систему проектирования, 

строительства и эксплуатации.

Здания, объединенные в сеть. 

Переход на цифровые технологии 

и объединение инженерных систем 

здания в сеть позволяет добиться 

оптимизации, например, экономить 

энергию, а также большей безопас-

ности и комфорта. При этом объе-

динение в сеть происходит не толь-

ко в самом здании, все в большей 

степени на базе цифровых техноло-

гий удается продуманно объединять 

в сеть различные здания, вплоть 

до целых кварталов города.

Строительство и жилье – 2020. 

Как мы будем жить и работать через 

пять, десять или 20 лет? То, что стро-

ится сегодня, создает жилое и рабо-

чее пространство на ближайшие де-

сятилетия. Дополнительная потреб-
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ность в жилых помещениях требует 

продуманных и быстро реализуемых 

концепций.

Форум «Будущее 
строительства»

На форуме «Будущее строитель-

ства» известные проектировщики, 

архитекторы и инженеры-строители 

на примерах конкретных проектов 

расскажут о том, как будет выгля-

деть проектирование и оформление 

в будущем. Каждый день будут об-

суждаться новые актуальные темы:

Материалы для «умных до-

мов». Здесь речь идет об интегра-

ции различных материалов, напри-

мер, в фасадах, которые способ-

ны адаптироваться и реагировать 

на различные внешние воздействия. 

Кроме того, важное значение приоб-

ретают фасады, вырабатывающие 

энергию.

Информационное моделиро-

вание строительства. Преимуще-

ства активного электронного объ-

единения в сеть всех участников 

процесса строительства очевидны. 

К чему мы пришли на сегодняшний 

день? Что уже реализуется в Гер-

мании при помощи такого инстру-

мента проектирования, как BIM, 

а в чем до сих пор кроются препят-

ствия и сложности? Об этих вопро-

сах и пойдет речь.

Жилье. Потребность в прием-

лемой по цене жилплощади рас-

тет. В Германии в 2016 году должно 

быть построено до 400 тыс. квартир, 

и в следующем году строительство 

должно продолжиться теми же тем-

пами. Поэтому есть спрос на идеи 

для серийного и модульного строи-

тельства, а также на инновационные 

концепции жилищного строитель-

ства, которые обеспечивали бы сво-

бодную планировку и соответство-

вали требованиям по энергопотре-

блению.

На форуме в павильоне С2 с до-

кладами выступят:

Дэвид Чипперфилд (Лондон);

Кристоф Тимм (SOM, Нью-Йорк);

Каспер Йенсен (3XN, Копенга-

ген);

Ж а н  Ф и л и п п  В а с с а л 

(Lacaton&Vassal, Париж);

Анна Попелка (PPAG architects, 

Вена).

Форум «Диалог 
архитектора 
и промышленности»

В 2017 году будет продолже-

на понравившаяся слушателям се-

рию докладов «Диалог архитектора 

и промышленности».

На форуме в павильоне A4 все 

шесть дней выставки будет прохо-

дить увлекательный обмен мнения-

ми на актуальные темы между архи-

текторами и представителями про-

изводственных предприятий строи-

тельной отрасли.

Архитекторы, исследователи 

и представители промышленности 

будут представлять слушателям неко-

торые наиболее актуальные темы ис-

следований в области архитектуры.

Некоторые из тем форума в па-

вильоне A4: «умное здание», фасад-

ные системы, существующий фонд 

построек как ресурс.

Тематические экспозиции

Строительство 2020: От энерго-

эффективности к эффективности 

продукции. Все новостройки в Ев-

ропе в будущем должны строиться 

так, чтобы потреблять почти нуле-

вое количество энергии. Тем самым 

энергоэффективность становится 

важным аргументом при продаже 

продукции производителей мате-

риалов и строительных элементов, 

равно как и, например, пригодность 

к вторичной переработке или амор-

тизационные расходы. Тематиче-

ская экспозиция Немецкого обще-

ства по экологичному строительству 

(DGNB) на примере пользующейся 

спросом на рынке продукции демон-

стрирует, как можно оптимизиро-

вать важные параметры и в прозрач-

ной форме довести их до сведения 

людей, принимающих решения.

Институт Фраунгофера: буду-

щее наших городов. Здания, сами 

заботящиеся об эффективном рас-

ходовании энергии. Фасады, улуч-

шающие климат в помещении. Го-

рода, не производящие ни мусора, 

ни сточных вод. Звучит фантастиче-

ски, но в этом направлении уже ве-

дутся исследования и разработки.

Жилищное хозяйство меня-

ется – строить для всех поколе-

ний. Больше комфорта на всех эта-

пах жизни – вот что должна обе-

спечивать спроектированная с уче-

том потребностей всех поколений 

недвижимость. На примере объ-

екта недвижимости Немецкого об-

щества геронтотехники (GGT) по-

казаны инновационные решения 

и продукция для жилищного хо-
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зяйства – как для новостроек, так 

и для ранее построенных зданий.

Качество следует за функци-

ей! Жилье, школа, административ-

ное здание: в зависимости от пред-

назначения здания элементы его 

конструкции и строительные мате-

риалы должны удовлетворять раз-

ным требованиям. Институт оконных 

технологий Розенхайма основное 

внимание уделит «качеству строи-

тельства, ориентированному на ис-

пользование», даст ценные рекомен-

дации по использованию, а также 

подскажет идеи для повседневной 

практической деятельности.

Долгая ночь архитектуры

Несомненный хит программы – 

«Долгая ночь архитектуры», кото-

рую впервые организовали во время 

проведения выставки BAU-2011. Она 

снова состоится в 2017 году в рам-

ках выставки BAU, в пятницу, 20 ян-

варя.

Долгая ночь архитектуры пока-

жет самые красивые и значимые со-

оружения в Мюнхене. Насладиться 

ими в неповторимой атмосфере ноч-

ного города – особенно изысканное 

удовольствие.

С 19:00 и до полуночи автобусы-

шаттлы будут курсировать между 

включенными в программу здания-

ми. Поездка бесплатна, войти и вы-

йти можно в любое время. Кроме 

того, предлагается пешая прогул-

ка по историческому центру города 

с экскурсоводом.

Только для экспонентов и посе-

тителей выставки BAU предлагают-

ся эксклюзивные тематические туры. 

Каждый тур посвящен одной из тем, 

представленных на выставке BAU. Те-

матические туры отправляются с тер-

ритории выставочного комплекса.

Б ол е е  п о д р о б н у ю  и н ф о р -

мацию можно найти по адресу 

www.lange-nacht-der-architektur.de

Академия Archi-World

Во время проведения BAU –2011 

выставка BAU и группа «Archi-Euro-

pe» дала старт крупнейшему в мире 

конкурсу среди студентов архитек-

турных специальностей: академии 

Archi-World.

Этот конкурс, длящийся вот уже 

два года, состоится теперь и в тре-

тий раз. Тема звучит на этот раз так: 

«Ответственная архитектура буду-

щего». Студентов архитектурных 

специальностей и молодых архитек-

торов со всего мира приглашают по-

дать на конкурс соответствующие 

проекты.

Победителям достанутся места 

практикантов в крупнейших архитек-

турных бюро мира.

К выставке BAU 2017 места прак-

тикантов снова предоставили две-

надцать авторитетных архитектур-

ных бюро со всего мира, среди ко-

торых «Coop Himmelblau» (Австрия), 

«SBA Architects» (Германия), «Ru-

dy Ricciotti» (Франция), «Grafton Ar-

chitects» (Ирландия). Руководители 

этих двенадцати архитектурных бю-

ро составляют жюри конкурса.

Вручение премий состоится 18 

января 2017 года на выставке BAU.

Срок подачи заявок на кон-

курс заканчивается 30 сентября 

2016 года. Актуальную информа-

цию всегда можно найти на сайте 

www.awacademy.org.

Экспозиции российских 
компаний

В 2017 году в выставке BAU при-

мут уже пять экспонентов из России 

(в выставках 2011, 2013 и 2015 гг. 

Россия была представлена только 

одним экспонентом).

В отличие от роста числа экспо-

нентов, число посетителей из Рос-

сии в 2015 году несколько снизи-

лось. Что покажет BAU-2017 – скоро 

узнаем.

Участники из России (на 28.07.2016 г.)

Наименование компании Город Категория продукции

Компания «Билдекс» Москва Алюминий

CF Systems Балабаново Керамика / Кафель

«Грейс», ООО Санкт-Петербург Напольные покрытия

«Современные технологии об-
работки древесины», ООО Санкт-Петербург Дерево, Пластик

Корпорация «ТехноНИКОЛЬ» Москва Кирпич / Кровля

Посетители из России, 2011–2015 гг.

Год Количество посетителей
2011 2.067

2013 3.049

2015 2.572

КОМПАНИЯ «MESSE MÜNCHEN INTERNATIONAL» (MMI) ПРИГЛАШАЕТ ПОСЕТИТЬ 
КРУПНЕЙШУЮ МЕЖДУНАРОДНУЮ СТРОИТЕЛЬНУЮ ВЫСТАВКУ BAU�2017.
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«БЕЛОСНЕЖНЫЙ ГОЛУБЬ, 
ВЫПУЩЕННЫЙ НА ВОЛЮ»

В начале марта 2016 года на Ман-

хэттене открылся Транспортный 

терминал Всемирного торгового цен-

тра по проекту Сантьяго Калатравы, 

архитектора с мировым именем. Стро-

ительство терминала заняло более 

10 лет и потребовало 4 миллиардов 

долларов.

Самый дорогой терминал в мире 

(по данным журнала Fortune) открылся 

без особой помпы. Более того, офици-

альной церемонии с разрезанием лен-

точки в принципе не было, т. к. клю-

чевые фигуры – губернаторы штатов 

Нью-Йорк и Нью-Джерси и директор 

Управления порта Нью-Йорка и Нью-

Джерси – постарались дистанцировать-

ся от проекта, связанного в восприя-

тии американского общества, в первую 

очередь, не с оригинальной архитек-

турой, а с бесконечными задержками 

и невероятным превышением бюджета.

Транспортный терминал представ-

ляет собой сложный многоуровневый 

подземный комплекс, который объе-

диняет между собой несколько линий 

метро и подземной железной доро-

ги. На уровне хаба будут соединяться 

строящиеся башни на площадке Все-

мирного торгового центра, а также 

разместятся многочисленные магази-

ны. Транспортный узел соединяет 11 

линий метрополитена, станцию при-

городного железнодорожного сообще-

ния и паромную переправу. В сутки че-

рез хаб будет проходить около 250 ты-

сяч пассажиров.

Центром такого переплетения 

маршрутов стала овальная площадь 

Oculus, накрытая выходящим на по-

верхность световым фонарем – глав-

ным элементом проекта. Автор проек-

та – испанский архитектор-футурист 

Сантьяго Калатрава.

Растянувшийся между небо-

скребов 100-метровый павильон 

из стальных криволинейных ребер 

задумывался Калатравой (он един-

ственный из заметных персон при-

шел в терминал в день его открытия) 

как «белоснежный голубь, выпущен-

ный на волю».

Однако последующие правки, вне-

сенные в проек, превратили «голубя» 

в костно-реберный скелет доистори-

ческого ящера, хотя все же сохранили 
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эпатаж и красоту конструкции. Основ-

ным «проколом» стал отказ от осте-

кления крыльев. Повредило первона-

чальному замыслу и то, что ради по-

вышенной устойчивости на случай 

взрыва количество опор в каркасе 

увеличили вдвое, из-за чего построй-

ка напоминает ньюйоркцам не взле-

тающего голубя, как планировал из-

начально архитектор, а скелет. Чей 

именно – мнения расходятся. Горожа-

не, которых с удовольствием цитируют 

СМИ, называют обглоданную в День 

благодарения индейку, кита или ди-

нозавра. И такая «смертельная» ас-

социация рядом с местом теракта 11 

сентября 2001 года многим кажется 

не слишком уместной.

Сейчас для публики открылся 

лишь «Окулюс», как называет его Ка-

латрава (с окном-окулюсом античной 

архитектуры он имеет мало обще-

го): это огромный зал-переход с ма-

газинами и кафе. Однако арендато-

ры там появятся не раньше августа, 

да и переходить особо некуда: поезда 

еще только начинают останавливаться 

в терминале, а полностью заработает 

он лишь к осени.

Вписанный в упомянутый скелет-

каркас «Окулюс», судя по многочис-

ленным репортажам, гражданам по-

нравился больше, чем экстерьер тер-

минала, хотя они все же удивляются 

невероятным размерам зала (длина 

120 м, ширина 44 м, высота 49 м), 

не понимая, насколько они оправданы, 

и такой же невероятной белизне, инте-

ресуясь счетом за его уборку. Волне-

ние ньюйоркцев также вызывает глад-

кий мраморный пол – насколько это 

может быть опасно для спешащих пас-

сажиров, особенно в дождливые дни? 

Это резонный вопрос, учитывая дру-

гие проекты Сантьяго Калатравы: его 

мосты в Венеции и Бильбао оказались 

весьма травмоопасными.

Но, конечно, больше всего пережи-

ваний вызывает стоимость построй-

ки, полностью возведенной на сред-

ства налогоплательщиков. Когда про-

ект был представлен публике в январе 

2004 года, идея белоснежного зда-

ния – «голубя» с крыльями, раскры-

вающимися в хорошую погоду, чтобы 

впустить внутрь солнце и свежий воз-

дух, стала прекрасным символом на-

дежды ньюйоркцев на лучшее после 

катастрофы 11 сентября 2001 г.

Изначальный бюджет в 2 млрд. 

долларов, как утверждают сейчас 

власти, был нереалистично низким. 

Однако даже с учетом самых разных 

мер сокращения расходов – от отка-

за от движущихся «крыльев» до про-

тивопожарного покрытия на «ребрах» 

каркаса, которое осталось не полиро-

ванным – увеличение бюджета строи-

тельства в два раза трудно оправдать. 

Конечно, здесь были и форс-мажоры 

вроде катастрофического урагана 

«Сэнди», и проблемы с управлением 

процессом (за время реализации сме-

нилось несколько губернаторов шта-

тов-участников и директоров Управ-

ления порта), и довольно затейливые 

политические игры (планировавший 

баллотироваться в президенты губер-

натор Нью-Йорка Джордж Патаки при-

казал не перекрывать ради строитель-

ства 1-ю линию метро, чтобы не оттол-

кнуть пользующихся ею избирателей 

со Стэн-Айленда, а это привело к удо-

рожанию процесса строительства).

Можно предположить, что транс-

портный объект с огромной нагрузкой 

не может стоить дешево, но терминал 

Калатравы не один обслуживает ВТЦ, 

его дополняет открывшийся в 2014 го-
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ду «ТПУ» Фултон-центр по проекту 

Николаса Гримшо. Сейчас временной 

станцией ВТЦ в будний день пользу-

ется 46 000 человек, всего на 10 тыс. 

больше, чем очень скромным и со-

всем не новым терминалом на 33-й 

улице, то есть громкая критика разме-

ров нового сооружения имеет под со-

бой основания. Если слегка погру-

зиться в историю, знаменитый Боль-

шой центральный вокзал Нью-Йорка 

на момент постройки в начале XX века 

стоил в пересчете на современные це-

ны 2 млрд долларов, причем частных, 

а не государственных, как в случае 

с терминалом ВТЦ, а пользуются им 

в наши дни 208 тыс. человек в день.

Однако все истории неизменно воз-

вращаются к личности автора проек-

та – что было бы сомнительной улов-

кой в духе «во всем виноват архитек-

тор», если бы не послужной список 

Сантьяго Калатравы. На момент полу-

чения заказа в 2003 году 52-летний ис-

панский архитектор был международ-

ной «звездой» нового поколения, спо-

собной конкурировать на равных с Фо-

стером и Гери. Но число финансовых 

скандалов и судебных исков, да и про-

сто объем недовольства не то что за-

казчиков, а рядовых пользователей 

его мостов, музеев и других сооруже-

ний сейчас, более 10 лет спустя, по-

ражает воображение. Пожалуй, никто 

из заметных архитекторов прошло-

го и этого столетий не удостаивался 

столь масштабной славы ненадежно-

го партнера – параллельно с активной 

нелюбовью коллег, от Майкла Грейвса 

до партнера Snøhetta Крейга Дайкер-

са, заявившего на одной из междуна-

родных конференций, что Калатрава 

«не любит быть в миссионерской по-

зиции» (намек на то, что его терминал 

ВТЦ пролегает частично под павильо-

ном музея 11 сентября, спроектирован-

ным Snøhetta, и сотрудничество между 

двумя бюро было очень нелегким).

Конечно, итоги подводить еще ра-

но: терминал в полную силу зарабо-

тает лишь к концу этого года, и стоит 

понаблюдать за ним еще год-полтора 

активного использования, прежде 

чем делать выводы о его полезности 

и функциональности.

По материалам http://archi.ru/
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СТРОИТЕЛЬНЫЙ И ОКОННЫЙ РЫНКИ 
УЗБЕКИСТАНА

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА, 
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Страны постсоветского простран-

ства после 1991 года развива-

лись неравномерно и сегодня зна-

чительно различаются по уровню 

экономического развития, доходам 

населения, объемам строительства, 

величине и потенциалу их строи-

тельных рынков.

Крупнейшим строительным рын-

ком среди стран постсоветского про-

странства является российский ры-

нок. Рынки других стран СНГ значи-

тельно меньше, но многие из них ха-

рактеризуются высокой динамикой 

развития и могут рассматриваться 

как весьма перспективные для инве-

стиций и экспорта. Дополнительным 

импульсом становится ускорение ин-

теграционных процессов в рамках 

ШОС.

Учитывая значительный потен-

циал российской стройиндустрии, 

экспорт продукции в страны СНГ 

и ШОС (прежде всего – страны Цен-

тральной Азии), наряду с инвестици-

ями в создание предприятий, может 

рассматриваться как фактор, спо-

собствующий сохранению объемов 

производства и повышения финан-

совой устойчивости предприятий 

в условиях экономической неста-

бильности.

Актуальной задачей при этом 

становится оценка объемов, потен-

циала и перспектив развития строи-

тельных рынков стран Центральной 

Азии. Настоящая статья содержит 

материалы из нового аналитическо-

го отчета «Строительный рынок Уз-

бекистана. Оценка состояния и пер-

спектив развития на 2016–2018 гг.» 

(ИЦ «ССК», 2016 г.).

Узбекистан: общие данные

Узбекистан является крупней-

шей по численности населения (око-

ло 31,5 млн. чел. в 2015 г.) страной 

Центральной Азии и третьей в СНГ. 

Демографические показатели сви-

детельствуют о высокой динамике 

естественного прироста населения, 

определяемой сохраняющейся высо-

кой рождаемостью.

Площадь территории страны – 

447,4 тыс. кв. км. Климат резко кон-

тинентальный, засушливый.

Узбекистан обладает богатей-

шими запасами полезных ископа-

емых – газа, нефти, золота, сере-

бра, железа, меди, свинца, цинка, 

мышьяка, сурьмы, ртути, молибде-

на, вольфрама, угля, серы, редкозе-

мельных металлов, лития, фосфори-

тов, калийных солей, каменной соли 

и др. По запасам золота страна за-

нимает 4-е место в мире (4,3% ми-

ровых запасов); по его добыче (око-

ло 80 тонн золота ежегодно) – 7–9-е 

место в мире и второе место среди 

стран СНГ (после России). По запа-

сам меди страна занимает 10–11-е 

место в мире (2,4% мировых запа-

сов); по запасам урана – 11–12-е 

место (3,2%), а по добыче урано-

вых руд в 2014–2015 гг. – 7-е место. 

По добыче природного газа Узбе-

кистан занимает 11-е место в мире 

и 3-е место среди стран постсовет-

ского пространства.

При этом страна характеризуется 

сравнительно низким уровнем дохо-

дов населения, сильной зависимо-

стью от внешнеэкономической конъ-

юнктуры.

Несмотря на предпринимаемые 

усилия по диверсификации сельско-

хозяйственного производства, ос-

новной его отраслью по-прежнему 

остается выращивание хлопка (Уз-

бекистан занимает третье место 

по экспорту хлопка и шестое по его 

производству в мире). Страна испы-

тывает растущий дефицит водных 

ресурсов; значительный объем воды 

расходуется на орошение.

В 2002–2013 гг. происходил 

устойчивый подъем экономики Уз-

бекистана, в результате которого 

ВВП страны возрос в 6,2 раза. В ос-

нове экономического роста лежа-

ли доходы от экспорта минераль-

ного сырья. Падение мировых цен 

на нефть и другие сырьевые товары, 

стагнация на мировых рынках сы-

рья в 2014–2015 гг. оказало на эко-

номику страны негативное воздей-

ствие (как и на экономики большин-

ства других развивающихся стран). 

Тем не менее, рост в ряде секторов 

экономики продолжился.

Узбекистан является страной 

с ограниченной политической и эко-

номической свободой, ведение биз-

неса в которой сопряжено с необхо-

димостью выполнения ряда не всег-

да приемлемых условий. Кроме того, 

страна имеет непростые отношения 

с соседними государствами. Свобо-

да СМИ ограничена, а официальная 

информация о состоянии экономики 

страны и ее отдельных секторов но-

сит дозированный характер и дале-

ко не всегда достоверна, что крайне 

осложняет анализ.

Строительный рынок Узбеки-

стана является крупнейшим среди 

стран Центральной Азии, а среди 

стран постсоветского пространства 

уступает только строительным рын-

кам России, Казахстана и Украины. 

Официальные данные государствен-

ных органов Узбекистана о состоя-

нии стройиндустрии и строительно-

го рынка страны, как правило, фраг-

ментарны и не всегда соответствуют 

действительности.

Финансово-экономические 
показатели

Узбекистан считается одной 

из наиболее быстро растущих эко-

номик постсоветского пространства. 

User
Текст
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По заявлениям официальных лиц 

страны, по сравнению с началом 90-х 

гг. размер узбекской экономики вы-

рос в три раза, с поправкой на инфля-

цию. В докладе World in 2050 («Мир 

в 2050 году»), подготовленном банком 

HSBC, Узбекистан был назван «одной 

из самых быстрорастущих экономик 

мира в ближайшие десятилетия».

Экономика Узбекистана пережи-

ла период спада 1990–2001 гг., в ре-

зультате которого ВВП страны со-

кратился на $ 5,4 млрд. (на 36,7%) 

до $ 9,3 млрд. долл. в 2001 г. (93-е 

место в мире в рейтинге World Bank). 

Затем, в 2002–2013 гг. происходил 

устойчивый подъем экономики, в ре-

зультате которого ВВП Узбекистана 

увеличился в 6,2 раза.

По объему ВВП и ВВП, рассчи-

танного по паритету покупательной 

способности национальной валю-

ты (ППС), Узбекистан занимает 1-е 

место в рейтингах World Bank сре-

ди четырех стран Центральной Азии 

(без учета Казахстана).

По данным Госкомстата Респу-

блики Узбекистан, в 2015 г. ВВП 

страны вырос на 8%, но объемы ВВП 

в официальной отчетности с 2014 г. 

приводятся только в единицах наци-

ональной валюты (сум).

По данным же Межгосударствен-

ного статистического комитета СНГ 

(МСК СНГ), в 2014 г. ВВП Узбеки-

стана страны вырос до $ 62,7 млрд., 

однако в 2015 г. произошел спад 

до $ 51,5 млрд., т. е. на 17,9%.

Следует отметить, что данные 

официальной отчетности за пред-

шествующие годы впоследствии не-

однократно подвергались корректи-

ровке.

В соответствии с данными Го-

скомстата Республики Узбекистан, 

экономика страны на протяжении 

почти 15 лет демонстрирует сильный 

и устойчивый рост. В 2009–2015 гг. 

ВВП Узбекистана ежегодно увели-

чивался на 8,0–8,5% к показателю 

предшествующего года.

Однако такая «стабильность» 

экономического роста, в т. ч. в кри-

зисные 2009 и 2015 гг. (в 2009 г. 

рост ВВП, по данным официальной 

отчетности, составил 8,1%), учиты-

вая сырьевой характер экономики 

страны, не может не вызывать во-

просов. Большие сомнения вызыва-

ют и цифры ВВП страны, пересчи-

танные в доллары США по офици-

альному обменному курсу, учитывая 

условную конвертируемость узбек-

ского сома (по данным независимых 

источников, официальный курс от-

личается от курса успешно функци-

онирующего в стране черного рынка 

примерно в два раза).

Тем не менее, цифры Госкомста-

та Республики Узбекистан, без ка-

кой-либо оценки их достоверности, 

воспроизводят в своих информа-

ционных материалах, характери-

зующих развитие экономики Узбе-

кистана, World Bank и CIA (Central 

Intelligence Agency, ЦРУ). Причем 

данные World Bank за 2014 г., опу-

бликованные в 2015 г., были затем 

скорректированы в 2016 г., вслед 

за отчетностью Госкомстата Респу-

блики Узбекистан.

По объему ВВП в номинальном 

выражении Узбекистан в 2015 г. за-

нял 70-е место из 195 стран мира, 

учитываемых в статистике World 

Bank.

По объему ВВП (ППС) Узбекистан 

в 2015 г. занял 61-е место (187,7 

млрд. инт. долларов) в рейтинге 

World Bank и 64-е место, по оценке 

ЦРУ.

Еще более высокие показате-

ли ВВП и ВВП (ППС) Узбекистана 

за 2014–2015 гг. представляет Меж-

дународный валютный фонд (МВФ).

Динамика ВВП и ВВП (ППС) Уз-

бекистана, по данным различных ис-

точников, показана на рис. 1.

Представленные на рис. 1 графи-

ки, построенные по данным указан-

ных источников, не находят преце-

дентов: в отличие от нелинейного из-

менения ВВП других стран, рост ВВП 

Узбекистана на протяжении 10 лет 

оказывается линейным (!). Лишь 

по данным МСК СНГ в 2015 г. линей-

ный рост сменился спадом. Такая 

динамика ВВП означает, что на эко-

номику Узбекистана в течение этих 

лет не оказывали влияния ни миро-

вой кризис 2009 г., ни падение ми-

ровых цен на сырье и энергоноси-

тели в 2014 г., ни какие-либо иные 

факторы. Подобная «устойчивость» 

не находит никаких логических объ-

яснений.

Как и в других развивающихся 

странах с экономикой, ориентиро-

ванной на экспорт сырья и энерго-

носителей, интенсивный экономиче-

ский рост Узбекистана в 2000-х гг. 

был обусловлен, прежде всего, бла-

гоприятной внешнеэкономической 

конъюнктурой. Основные валютные 

поступления обеспечивал экспорт 

природного газа, золота и хлопка.

Спад ВВП страны в 2015 г., от-

меченный МСК СНГ, соответствует 

общемировой тенденции для разви-

вающихся сырьевых экономик, тогда 

как данные других источников всту-

пают с этой тенденцией в явное про-

тиворечие. Единственным объясне-Рис. 1. Узбекистан: динамика ВВП и ВВП (ППС)
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нием может являться то, что исход-

ные данные (т. е., данные Госкомста-

та Республики Узбекистан, которые 

затем использовались World Bank, 

CIA и МВФ, заранее подгонялись 

под необходимый результат («запла-

нированный» рост ВВП). Следова-

тельно, эти данные или, по крайней 

мере, часть из них необходимо при-

знать не достоверными.

Тот факт, что «узбекское эко-

номическое чудо» объясняется 

не столько фактическими дости-

жениями, сколько манипуляциями 

с отчетностью, отмечался многи-

ми независимыми аналитически-

ми центрами, в т. ч. Московским 

фондом Карнеги. Подтверждением 

этому является, в частности, высо-

кий миграционный отток населе-

ния: так называемая трудовая ми-

грация (выезд на заработки в дру-

гие страны) оценивается величи-

ной около 5 млн. чел.

Из этого следует необходимость 

оценки на предмет соответствия 

действительности как публикуемых 

данных Госкомстата Республики Уз-

бекистан, так и данных, содержа-

щихся в выступлениях официальных 

лиц Республики Узбекистан, с соот-

ветствующей последующей коррек-

тировкой.

Следует отметить, что использо-

вание в информационных материа-

лах World Bank, МВФ и ЦРУ некор-

ректных исходных данных, без ка-

кой-либо их верификации, может 

быть продиктовано политическими 

или экономическими интересами.

Инвестиции

Согласно данным Госкомста-

та Республики Узбекистан, с сере-

дины 2000-х гг. объем инвестиций 

в основной капитал в стране возрос 

почти в 3 раза, что обеспечило рост 

доли накопления основного капита-

ла в ВВП с 21,5% в 2006 г. до 25,4% 

в 2012 г. По сравнению с 1990 г. объ-

ем инвестиций в экономику в 2012 г. 

увеличился в 14 раз.

Публикуемые официальные дан-

ные об объемах инвестиций, в т. ч. 

прямых иностранных инвестиций 

(ПИИ), как правило, впоследствии 

подвергаются корректировке и ча-

сто фрагментарны. Данные других 

источников информации либо явля-

ются калькой данных Госкомстата, 

либо сильно различаются между со-

бой.

Объемы и динамика инвестиций 

в основной капитал в Узбекистане, 

по данным Госкомстата и министер-

ства экономики Республики Узбеки-

стан, трлн. единиц национальной ва-

люты (сум), приведены на рис. 2.

Объемы и динамика инвестиций 

в основной капитал, по данным Го-

скомстата и министерства экономи-

ки Республики Узбекистан и МСК 

СНГ, $ млрд., приведены на рис. 3. 

Различие в темпах роста на рис. 2 

и рис. 3 объясняется изменением 

курса национальной валюты к дол-

лару США.

По официальным данным, объем 

освоенных инвестиций за 2015 год 

составил свыше 40,7 трлн. сум (бо-

лее $ 15,7 млрд.), или 109,6% к по-

казателю 2014 г. Отношение объ-

ема инвестиций в основной капи-

тал к ВВП составило 23,8% (на 0,7% 

больше, чем в 2014 г.).

Из общего объема освоенных ин-

вестиций 3,3 млрд. долл., или свы-

ше 21%, составили иностранные ин-

вестиции и кредиты (рост на 9,1%), 

в том числе 2,4 млрд. долл. – пря-

мые иностранные инвестиции. Объ-

ем освоенных за год средств Фон-

Рис. 3. Объемы и динамика инвестиций в основной капитал в Узбекистане, $ млрд., по данным 
Госкомстата Республики Узбекистан и МСК СНГ
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да реконструкции и развития на ре-

ализацию крупных инвестиционных 

проектов в стратегических отрас-

лях экономики составил 728,6 млн. 

долл. В структуре инвестиций наи-

больший объем составили нецен-

трализованные инвестиции (78,2% 

от общего объема), из которых 

30,9% – собственные средства хо-

зяйствующих субъектов (рост – 

на 12,6%).

В 2015 г. 59,1% (в 2014 г. – 59,9%) 

иностранных инвестиций и креди-

тов были освоены в ТЭК; 19,2% 

(в 2014 г. – 22,1%) – в сфере транс-

порта и связи»; 3,6% (1,3%) – в лег-

кой промышленности; 1,4% (0,8%) – 

в химической и нефтехимической 

промышленности.

Следует отметить, что соглас-

но инвестиционной программе 

на 2014 год планировалось освоение 

$ 3,883 млрд. иностранных инвести-

ций в ходе реализации 166 инвести-

ционных проектов. Привлечено же 

было на 20% меньше, чем планиро-

валось.

В рамках инвестиционной про-

граммы на 2015 г. планировалось 

освоить в общей сложности $ 3,534 

млрд. иностранных инвестиций 

на реализацию 156 инвестиционных 

проектов. По официальным данным, 

план был выполнен (освоено $ 3,534 

млрд.).

В структуре инвестиций обраща-

ет на себя внимание высокая доля 

собственных средств предприятий 

(30,9% в 2015 г.; 34,8% в 2013 г.) 

и населения по сравнению с ПИИ, 

кредитами коммерческих банков 

и другими заемными средствами.

В структуре иностранных инве-

стиций за последние годы значи-

тельно возросла доля инвестиций 

из КНР.

Распределение инвестиций 

по регионам (областям (вилоятам), 

Республике Каракалпакстан и горо-

ду центрального подчинения Таш-

кенту), в %, показано на рис. 4.

Реализация 
инвестиционных проектов

В рамках реализации «Програм-

мы мер по обеспечению структур-

ных преобразований, модернизации 

и диверсификации производства 

на 2015–2019 годы» в 2015 г. была 

завершена реализация 158 крупных 

инвестиционных проектов общей 

стоимостью $ 7,4 млрд., в т. ч.:

– «Строительство Устюртского 

ГХК на базе месторождения «Сур-

гиль»;

– «Расширение производства 

кальцинированной соды на Кунград-

ском содовом заводе»;

– «Организация производства 

энергосберегающих светодиодных 

осветительных приборов на террито-

рии СИЗ «Джизак»;

– «Организация производства 

автомобилей «Лабо» в Хорезмской 

области»;

– «Организация производства 

пластмассовых материалов и фур-

нитуры для обувной промышленно-

сти на территории СИЗ «Джизак»;

– «Организация производства 

кожаной одежды в г. Намангане» 

и др.

Для развития высокотехнологич-

ных производств созданы специ-

альные индустриальные зоны СИЗ 

«Ангрен», СИЗ «Джизак» и свобод-

ная индустриально-экономическая 

зона СИЭЗ «Навои» с предоставле-

нием инвесторам пакета налоговых 

льгот и преференций, обеспечением 

их за счет средств государства не-

обходимой инженерной и транспорт-

ной инфраструктурой.

Инвестиционной программой 

2016 г. намечено освоение $ 4,042 

млрд. иностранных инвестиций 

по 154 проектам. Объем прямых 

иностранных инвестиций в 2016 г. 

по 85 проектам должен составить 

$ 2,703 млрд.

Адресная программа инвестици-

онных проектов на 2016 год, реали-

зуемых с привлечением прямых ино-

странных инвестиций и кредитов, 

приведена в аналитическом отчете 

«Строительный рынок Узбекистана. 

Оценка состояния и перспектив раз-

вития на 2016–2018 гг.» (ИЦ «ССК», 

2016 г.).

Объемы и программа 
строительных работ

Исходя из цифр официаль-

ной отчетности, доля строитель-

Рис. 4. Распределение инвестиций по регионам, доля в %
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Таблица 1.
Узбекистан: объемы строительных работ

Показатели
Годы

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Объемы строительных работ,  млрд. сум 3575,9 7067,4 8245,8 9504,8 11753,9 15219,3 19779,3 25329,1

В % к предшествующему году 105,5 134,2 105,1 107,8 113,7 117,2 117,6   117,8
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ства в ВВП Узбекистана быстро 

растет и в 2015 г. составила 7,3% 

(в 2014 г. – 6,8%; в 2013 г. – 6,3%).

Объемы выполненных в 2011–

2015 гг. строительных работ, по дан-

ным [10, 27], приведены в табл. 1.

Из всего объема выполнен-

ных в 2015 г. строительных работ 

79,2% приходится на новое строи-

тельство, реконструкцию, расшире-

ние и техническое перевооружение 

предприятий.

Строительными организациями 

негосударственных форм собствен-

ности выполнено строительных ра-

бот на 23812,4 млрд. сум (94,0% к об-

щему объему строительных работ).

В строительстве занято 9,3–9,5% 

от общего числа занятого населения 

страны.

Доля регионов страны в совокуп-

ном объеме строительных работ, вы-

полненных в 2015 г. в Узбекистане, 

приведена на рис. 5.

Рис. 5. Доля регионов в совокупном объеме выполненных строительных работ, в %
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Таблица 2.
Узбекистан: основные параметры программы строительных работ 2015 года

№ п/п Наименование источников финансирования

Объемы, млн. сум:

капитальные 
вложения

в т. ч. строитель-
но-монтажные 

работы

Всего: 40 605 781 22 902 366
(факт. 25329,1)

в том числе:
I. Строительство и реконструкция, всего 40 605 781 19 572 000

в том числе:
1. Централизованные инвестиции: 8 991 846 4 861 639

1.1. Бюджетные средства 1 800 000 1 579 443

1.2. Фонд мелиоративного улучшения орошаемых земель 181 400 130 581

1.3. Республиканский дорожный фонд 1 103 329 743 550

1.4. Внебюджетный Фонд реконструкции, капитального ремонта и оснащения общеобразователь-
ных школ, профессиональных колледжей, академических лицеев и медицинских учреждений 944 367 668 909

1.5. Фонд развития материально-технической базы высших учебных заведений 268 740 184 881

1.6. Фонд развития детского спорта 225 530 207 726

1.7. Фонд реконструкции и развития (эквивалент в сумах) * 2 002 273 0,0 *

1.8. Иностранные инвестиции и кредиты под гарантию правительства (эквивалент в сумах) ** 2 466 207 1 346 549

2. Нецентрализованные инвестиции: 31 613 935 14 710 361

2.1. Средства предприятий, включая налоги, оставляемые в распоряжении предприятия 11 818 348 3 803 167

2.2. Кредиты коммерческих банков и другие заемные средства 5 345 600 2 298 608

2.3. Прямые иностранные инвестиции и кредиты (эквивалент в сумах) 6 564 187 1 903 614

2.4. Средства населения 7 885 800 6 704 972

II. Капитальный и текущий ремонт, а также реализация прочих отраслевых и территориальных 
программ - 3 330 366

* За счет средств Фонда реконструкции и развития Республики Узбекистан предусмотрено только приобретение оборудования.

** Освоение средств кредитной линии АБР по финансированию жилищного строительства в сельской местности отражается в освоенных капиталь-

ных вложениях ИК «Кишлок курилиш инвест».

Таблица 3.
Узбекистан: объемы и динамика ввода жилья

Показатели
Годы 

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Ввод в действие жилых домов, 
млн. кв. м общей площади 6,1 6,5 7,0 7,3 7,7 8,9 9,2 10,4 10,6 11,3 11,7

– в % к предшествующему году 97,6 107,6 107,2 104,1 105,3 115,4 103,9 112,7 103,6 106,6 103,2

В том числе:

– в городах, млн. кв. м 0,7 0,7 0,9 1,1 2,6 2,2 2,3 2,7 2,6 2,9 3,1

– в сельской местности, млн. кв. м 5,4 5,8 6,1 6,2 5,1 6,7 6,9 7,7 8,0 8,4 8,6

User
Текст



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 4 (184) 2016

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

40

Годовая программа строитель-

ных работ ежегодно утверждается 

соответствующим постановлением 

Кабинета Министров Республики Уз-

бекистан. Основные параметры про-

граммы подрядных строительных 

работ 2015 года (Приложение № 1 

к постановлению Кабинета Мини-

стров от 03.02.2015 г. № 18) приве-

дены в табл. 2.

Жилищное строительство

По официальным данным, 

в 2015 г. в Узбекистане введено 

в эксплуатацию 82,0 тыс. жилых 

домов, или 85,7 тыс. квартир, об-

щей площадью 11663,9 тыс. кв. м 

(103,2% к показателю 2014 г.), в т. ч. 

в сельской местности – 8561,8 тыс. 

кв. м (102,2%).

Годовые объемы ввода жилья 

в Узбекистане (по официальным 

данным), в т. ч. ввод жилья в город-

ской и сельской местности, пред-

ставлены в табл. 3.

По объемам годового ввода жи-

лья Узбекистан в настоящее время 

занимает второе место в СНГ (после 

Российской Федерации), опередив 

еще в 2013 г. Украину, ранее зани-

мавшую второе место в СНГ, и опе-

режая вышедший в 2015 г. на третье 

место и показывающий высокую ди-

намику ввода жилья Казахстан.

Объемы и динамика ввода жилья 

в Узбекистане в 2001–2015 гг., пред-

ставлены на рис. 6.

Спад объемов ввода жилья 

в 2003–2005 гг. трудно объяснить, 

если руководствоваться официаль-

ными данными о росте экономи-

ки страны (в эти годы происходило 

улучшение внешнеэкономической 

конъюнктуры, что должно было по-

зитивно отразиться на объемах экс-

порта и валютных доходах страны). 

Начиная с 2006 г., по данным офи-

циальной отчетности, в Узбекистане 

происходил устойчивый рост объе-

мов ввода жилья.

Инвестиции в жилищное строи-

тельство в последние годы так же 

показывали высокую динамику ро-

ста, однако в 1-м полугодии 2015 г. 

произошел спад (см. табл. 4).

Ввод жилья на 1 чел. в Узбеки-

стане по итогам 2015 г. составил 

0,37 кв. м, что ниже, чем в сосед-

нем Казахстане (0,50 кв. м), но вы-

ше, чем в Кыргызстане и Таджики-

стане.

Строительство жилья 
в сельской местности

В объемах ввода жилья в Узбеки-

стане преобладающую роль играет 

строительство в сельской местности 

(в отличие от соседнего Казахстана).

В стране с 2009 г. реализуется 

«Программа по строительству ин-

дивидуального жилья по типовым 

проектам в сельской местности». 

Цель – решение демографических 

и социально-экономических задач 

путем комплексной застройки сель-

ских поселков.

Постановлениями Президента Ре-

спублики Узбекистан от 29.01.2009 г. 

№ПП-1051, от 30.03.2009 г. №ПП-

1083, от 03.08.2009 г. №ПП-1167, 

от 15.11.2013 г. №ПП-2068 участни-

кам «Программы по строительству 

индивидуального жилья по типовым 

проектам в сельской местности» 

предоставлены налоговые и тамо-

женные льготы.

Всю работу по возведению жилья 

по типовым проектам на условиях 

«под ключ» осуществляет специали-

зированная инжиниринговая компа-

ния «Кишлок курилиш инвест» с фи-

лиалами в каждом регионе страны. 

Для реализации «Программы…» 

в регионах страны было создано бо-

лее 900 новых специализированных 

подрядных строительных организа-

ций. Основные необходимые стро-

ительные материалы производятся 

местными предприятиями.

Серии типовых проектов сель-

ских жилых домов (всего 22 проекта) 

были разработаны институтом ООО 

«Кишлоккурилишлойиха», в т. ч.:

–  серии типовых проектов 

1-этажных 3; 4; 5 – комнатных жилых 

домов обычного класса комфортно-

сти для проживания в семье 4; 5 и 6 

человек соответственно, с нормой 

общей площади на одного прожива-

ющего не более 16,0 кв. м, без учета 

летних помещений; область приме-

нения и строительства – II и III строи-

тельно-климатическая зона;

– серии типовых проектов 1-этаж-

ных 3; 4; 5 – комнатных жилых домов 

Рис. 6. Объемы и динамика ввода жилья в Узбекистане в 2005–2015 гг.

0,0

2,0

4,0

6,0

8,0

10,0

12,0

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015

8,0

7,1
7,6

6,7
6,2 6,1

6,5
7,0 7,3

7,7

8,9 9,2

10,4 10,6
11,3 11,7

Таблица 4.
Узбекистан: объемы и динамика инвестиций в жилищное строительство

Показатели 2013 г. 2014 г. 2013 г. / 
I-II кв.

2014 г. / 
I-II кв.

2015 г. / 
I-II кв.

Инвестиции в жилищное строи-
тельство,  млрд. сум 5766,7 7147,3 2884,1 3808,9 3517,9

В % к совокупному объему ин-
вестиций в основной капитал 20,9 21,2 23,9 25,3 19,5
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улучшенного класса комфортности, 

для применения в I, II и III строитель-

но-климатических зонах; в проектах 

предусмотрено число комнат, рав-

ное числу проживающих в квартире 

жителей; общая площадь принята 

из расчета до 30,0 кв. м на человека, 

без учета летних помещений.

– серии 2-этажных 1- и 2-квартир-

ных жилых домов с 3; 4; 5 и 6-ком-

натными квартирами в двух уровнях 

улучшенного класса комфортности, 

для применения в I и II строительно-

климатических зонах; число комнат 

равно числу проживающих в квар-

тире жителей; общая площадь – 

до 30,0 кв. м на человека, без учета 

летних помещений;

По заказу инжиниринговой ком-

пании «Кишлок курилиш инвест» 

институтом ООО «Кишлоккурилиш-

лойиха» была так же разработана 

серия 1-этажных 3; 4 и 5-комнатных 

жилых домов повышенного клас-

са комфортности, утвержденная Го-

сархитектстроем Республики Узбе-

кистан для строительства в 2010 г. 

и на последующие годы в следую-

щих конструкциях:

– фундаменты – ленточные, мо-

нолитные бетонные;

– стены – кирпичные толщиной 

38 см II категории кладки;

– перегородки – армокирпичные 

толщиной 12 см;

– крыши – чердачные, 2-скат-

ные с кровлей из металлочерепицы 

по деревянной обрешетке и стропи-

лам;

– покрытие – сборка железобе-

тонных многопустотные плиты;

– утеплитель – минераловатные 

плиты;

– окна – пластмассовые со сте-

клопакетами;

– двери – деревянные филенча-

тые;

– полы – дощатые по лагам, 

из керамической плитки, линолеум-

ные на кухне, цементно-бетонные.

Отопление – водяное от котлов 

местного производства. Горячее водо-

снабжение – нагреватели «Аристон».

В состав хозяйственных дворо-

вых построек входят:

– навес для легкового автомо-

биля;

– котельная на природном газе;

– надворная уборная с выгребом;

– ограждение кирпичное террито-

рии приусадебного участка с ворота-

ми и калиткой.

По данным официальных источ-

ников, в 2015 г. в рамках реализации 

«Программы по строительству инди-

видуального жилья по типовым про-

ектам в сельской местности» в стра-

не введено 12 тыс. домов. В 2014 г. 

в рамках реализации указанной 

«Программы…» было освоено ин-

вестиций на сумму 1934,7 млрд. сум 

и осуществлен ввод 11 тысяч домов 

(в 2013 г. – 10 тыс. домов).

Всего в рамках «Программы…» 

за 2009–2015 гг. на 1167 новых 

сельских массивах было построено 

56557 индивидуальных жилых домов 

по типовым проектам.

В программе кредитования ти-

пового строительства сельского 

жилья участвуют такие междуна-

родные финансовые организации, 

как Азиатский и Исламский банки 

развития. Азиатский банк развития 

финансирует строительство жилья 

в Узбекистане с 2012 г. и выделяет 

на эти цели $ 500 млн.; из этой сум-

мы выделено несколькими транша-

ми $ 492,5 млн.

В 2015 г. было подписано согла-

шение по привлечению кредитной 

линии Исламского банка развития 

в размере $ 100 млн. Из них $ 79,3 

млн. были направлены на финанси-

рование строительства 1,1 тыс. жи-

лых домов в Ташкентской, Самар-

кандской и Ферганской областях 

в 2015 г. Оставшуюся часть средств 

кредитной линии ($ 20,7 млн.) плани-

руется в 2016 году направить на фи-

нансирование строительства 315 жи-

лых домов в Ташкентской области.

26.05.2016 г. Саудовский фонд 

развития и правительство Узбеки-

стана подписали заемное соглаше-

ние на $ 30 млн., которые пойдут 

на финансирование строительства 

668 типовых жилых домов в сель-

ской местности в Республике Кара-

калпакстан. Ранее (2015 г.) Саудов-

ский фонд развития выделил $ 30 

млн. на возведение 959 типовых жи-

лых домов в сельской местности Хо-

резмской области.

На 2016 г. в 151 сельском районе 

Узбекистана на 300 жилых массивах 

запланировано строительство 13 

тыс. индивидуальных жилых домов 

по типовым проектам общей площа-

дью более 1,82 млн. кв. м. Стоимость 

строительства – 2,45 трлн. сум.

Строительство 
инфраструктурных 
объектов, зданий нежилого 
назначения и сооружений

Строительство инфраструктур-

ных объектов, сооружений, значи-

тельной части зданий нежилого на-

значения в Узбекистане осуществля-

ется в рамках государственных про-

грамм.

Особое внимание придается раз-

витию транспортной инфраструкту-

ры. Принята «Программа развития 

и модернизации инженерно-ком-

муникационной и дорожно-транс-

портной инфраструктуры на 2015–

2019 годы», в рамках которой реа-

лизуются несколько проектов, в т. ч. 

финансируемых за счет привлече-

ния внешних заимствований.

Проект «Развитие региональных 

автомобильных дорог» предусма-

тривал инвестиции в 2012–2015 гг. 

на общую сумму $ 647 млн., из кото-

рых $ 500 млн. – кредиты Азиатского 

банка развития (заемное соглаше-

ние № 2403-UZB между Республикой 

Узбекистан и АБР от 14.04.2008 г.). 

Остальные средства в объеме $ 147 

млн. – вклад Республики Узбеки-

стан.

В рамках реализации дан-

ного проекта компанией Posco 

Engineering & Construction Co. Ltd 

(Корея) осуществлено строитель-

ство 91 км автодороги А-380 в Хо-

резмской области и Республике Ка-

ракалпакстан. Китайской компани-

ей China Road & Bridge Corporation 

(CRBC) осуществлено строитель-

ство 40 км 2-х полосной автодороги 

А-380 «Гузар-Бухара-Нукус-Бейнеу». 

В 2014 г. завершены работы по стро-

ительству и реконструкции 4-полос-

ного цементобетонного покрытия 

автодороги А-380 (141 км и 50 км), 

транспортной развязки на пересече-

нии автодороги А-380 и обводной до-
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роги г. Бухары, 20 км 4-полосного ас-

фальтобетонного покрытия на участ-

ках автодороги А-373, пролегающих 

через перевал «Камчик», 85 км 4-по-

лосного асфальтобетонного покры-

тия автодороги М-39, 25 км 4-полос-

ного асфальтобетонного покрытия 

автодороги М-37, 30,5 км асфальто-

бетонного покрытия по направле-

нию «Международный аэропорт Тер-

мез – мост Хайратон». В 2015 г. осу-

ществлены работы по строительству 

и реконструкции 382,4 км участков 

автодорог.

Ведется реконструкция и элек-

трификация существующих, а так-

же строительство новых железных 

дорог. В 2015 г. осуществлены ра-

боты по развитию 240 км железно-

дорожных путей. Завершены рабо-

ты по электрификации 155,9 км ж/д 

участка Мароканд-Карши и органи-

зации высокоскоростного движения 

пассажирских поездов на участке 

ж/д линии Самарканд-Карши. Осу-

ществляется строительство новой 

ж/д линии Ангрен-Пап: в 2015 году 

были завершены строительно-мон-

тажные работы и электрификация 

на участках от станции Ангрен до за-

падного портала тоннеля (40 км) 

и от станции Пап до восточного пор-

тала тоннеля (64 км).

В 2015 г. созданы и модерни-

зированы 230 предприятий по про-

мышленной переработке сельско-

хозяйственной продукции, введены 

114 новых холодильных камер ем-

костью 77,8 тыс. тонн. Общая мощ-

ность хранения плодоовощной про-

дукции в стране доведена до 832 ты-

сяч тонн.

В 2015 г. было ведено в экс-

плуатацию 2,6 тыс. км водопро-

водных сетей, в т. ч. 2,1 тыс. км – 

в сельской местности (в 2014 г. – 

2822,9 км, в т. ч. 2282,3 км в сель-

ской местности).

Ввод инженерных сетей, объ-

ектов социальной инфраструктуры 

и объектов нежилого назначения 

в рамках реализации «Программы 

по строительству индивидуального 

жилья по типовым проектам в сель-

ской местности» в 2014–2015 гг. 

приведен в табл. 5.

В 2010–2015 гг. в Узбекистане 

велось строительство ряда крупных 

объектов энергетики, нефтехимиче-

ской, добывающей и обрабатываю-

щей промышленности, инфраструк-

турных объектов, магистральных 

трубопроводов. Данные о реализуе-

мых в 2016 г. крупных промышлен-

ных и инфраструктурных проектах 

содержатся в аналитическом отчете 

«Строительный рынок Узбекистана. 

Оценка состояния и перспектив раз-

вития на 2016–2018 гг.» (ИЦ «ССК», 

2016 г.).

В декабре 2014 г. СП «Asia Trans 

Gas», созданное «Узбекнефтега-

зом» и CNPC (КНР) в 2008 г., за-

вершило строительство третьей ли-

нии узбекского участка газопрово-

да Центральная Азия – Китай стои-

мостью $ 2,2 млрд., мощностью 25 

млрд. куб. м и общей протяженно-

стью 529 км. Ее ввод позволил уве-

личить общую мощность газопрово-

да до 55 млрд. куб. м. В 2015 г. нача-

то строительство четвертой линии, 

которая станет самой короткой вет-

кой газопровода (около 200 км). Ее 

стоимость оценена в $ 800 млн.

Строительные компании

Ведущей строительной подряд-

ной организацией Узбекистана яв-

ляется Акционерная компания «Уз-

махсусмонтажкурилиш» (бывшее 

Министерство монтажных и специ-

альных строительных работ Респу-

блики Узбекистан, преобразованное 

27.10.1992 г указом Президента Ре-

спублики Узбекистан в ассоциацию 

«Узмонтажспецстрой», а с 2014 г. – 

в Акционерную компанию «Узмах-

сусмонтажкурилиш»).

АК «Узмахсусмонтажкурилиш» 

объединяет более 110 строительно-

монтажных и промышленных подраз-

делений, дислоцированных во всех 

регионах страны, с общим числом 

занятых более 7500 чел. Компании, 

входящие в состав АК «Узмахсус-

монтажкурилиш», могут выполнять 

строительно-монтажные работы 

в объеме более 100 млрд. сум в год.

Предприятиями АК «Узмахсус-

монтажкурилиш» в 2015–2017 гг. 

планировалось освоить инвестиций 

на общую сумму $ 92,7 млн.

В составе компании действуют:

– 14 организаций по выполнению 

общестроительных работ;

– 22 организации по монтажу ме-

таллоконструкций, оборудования 

и технологических трубопроводов, 

устройству мостов, эстакад, тон-

нельных сооружений, общестрои-

тельных и проходческих работ;

– 19 организаций по монтажу ма-

гистральных трубопроводов, систем 

вентиляции и кондиционированию, 

сантехнических работ;

– 19 предприятий по производ-

ству строительных материалов, из-

делий и конструкций;

– 18 организаций по монтажу 

и пуско-наладке электротехническо-

го оборудования, КИП, автоматике, 

системе связи и телекоммуникаций;

– 5 организаций по монтажу 

средств химзащиты, огнезащиты 

и теплоизоляции;

– 1 организация по буровзрыв-

ным работам;

– 1 предприятие по обеспечению 

предприятий строительными ме-

ханизмами и транспортными сред-

ствами;

– 1 предприятие по снабже-

нию предприятий металлопрока-

том и комплектующими изделиями, 

не производимыми в стране.

В состав АК «Узмахсусмонтаж-

курилиш» так же входят: ООО ПСК 

Таблица 5.
Ввод инженерных сетей и объектов социальной инфраструктуры в рамках реализации 

«Программы по строительству индивидуального жилья по типовым проектам 
в сельской местности» в 2014–2015 гг.

Наименование объектов 2014 г. 2015 г.
Сети водоснабжения, км 468,5 471

Сети газоснабжения, км 379,6 367

Электрические сети, км 324,3 289

Комплекты трансформаторных подстанций, ед. 301 н/д

Подводящие и внутриквартальные автомобильные дороги, км 211,9 213

Объекты социальной и рыночной инфраструктуры 148 115
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«Бинокор», ООО «Атлантик-трейд», 

ООО «Узмахсусавтоматика», 3 про-

ектные группы по выполнению ПИР 

и ОКР.

Строительные компании (тре-

сты), входящие в состав АК «Узмах-

сусмонтажкурилиш», и объемы вы-

полненных ими строительно-мон-

тажных работ приведены в табл. 6.

В числе других крупных строи-

тельных компаний – CП ООО Стро-

ительная компания «GABUS», АО 

«Стройтрест № 12», ООО ПСК «Би-

нокор», ООО «Анкур», ООО «Каш-

кадарьинское ПСМУ».

Производство 
строительных материалов. 
Основные показатели

Производство строительных ма-

териалов (включая изделия и кон-

струкции) в Узбекистане выделя-

ется как самостоятельная отрасль 

экономики, которая считается од-

ной из базовых. Это определяется 

потребностями растущих объемов 

строительства в стране, а также экс-

портным потенциалом, которым об-

ладают созданные за последние го-

ды новые предприятия.

По данным Министерства эко-

номики Республики Узбекистан, 

в 2015 году промышленность строи-

тельных материалов показала один 

из наиболее высоких темпов ро-

ста объемов производства в стра-

не (114,1% к показателю 2014 г.) 

и находится в группе наиболее бы-

строрастущих отраслей (в нее вхо-

дят так же деревообрабатывающая 

(115,6%), легкая (116,6%), пищевая 

(114,4%), фармацевтическая и ме-

дицинская (128,9%) промышлен-

ность).

Объемы выпуска строительных 

материалов в финансовых показате-

лях, по официальным данным и дан-

ным ряда других источников, пред-

ставлены в табл. 7.

Таблица 6.
Строительные компании, входящие в состав АК «Узмахсусмонтажкурилиш»

№ п/п Наименование компании 
(треста) 2013г. 2014г. 2014 г. к 

2013г., %
2015г. 
оценка

2015 г. к 
2014г. %

2016 г., 
прогноз 2016 г.  

к 
2015г. 

%
АО «93-Махсус трест» 20, 25,0 125,0 27,7 111,1 30,9 111,4

1 АО "93-Махсус трест" 20 , 25,0 125,0 27,7 111,1 30,9 111,4

2 АО "Узспецгазстрой" 15,51 18,5 119,3 20,54 111,0 22,84 111,2

3 АО "Узэлектромонтаж" 9, 22 11,0 119,4 12,22 111,1 13,58 111,1

4 ООО "Саноатвентиляция" 1,01 1,20 118,5 1,34 111,3 1,49 111,5

5 АО "Портлатишсаноат" 7,22 8,6 119,0 9,56 111,2 10,64 111,3

6 ГУП "Тошметрострой" - 1,0  - 1,25 125,0 1,56 125,2

7 ООО "Саноаталокамонтаж" 0,70 0,83 118,0 0,92 111,0 1,02 111,2

8 ООО "Махсусавтоматика" 1,17 1,39 119,0 1,54 111,0 1,72 111,3

9 ООО "Нефтегазпромстройтранс" 0,14 0,17 117,9 0,18 110,9 0,2 111,5

10 ООО "Тепломонтаж" 0,17 0,2 118,1 0,22 111,0 025 111,3

11 ООО "Шарк нефтигаз бизнес" 0,64 0,76 118,4 0,84 111,3 0,93 111,3

12 ООО "Пулат юксалиш сервис" 0,7 0,83 117,9 0,92 111,2 1,02 111,5

13 ООО"А+В Туркистон" 0,05 0,2 400,0 0,22 111,0 0,25 111,3

14 ООО "Электромонтаж комплект" 0,58 0,69 119,0 0,76 110,9 0,85 111,1

15 ООО "Атлантик - Траде" 0,62 0,83 133,8 0,93 111,1 1,03 111,4

16 ООО "Алмалик махсус монтаж" 1,75 2,05 117,1 2,28 111,0 2,53 111,3

17 ООО "Чирчик стальмонтаж" 0,55 0,65 118,2 0,72 111,0 0,80 111,3

 Итого подрядная деятельность 76,93 84, 63 110,0 93,94 111,0 104,55 111,3

Таблица 7.
Узбекистан: объем выпуска строительных материалов (в финансовых показателях)

Показатели 2013 г. 2014 г. 2015 г.
Объем выпуска строительных материалов

– в млрд. сум 3940,7 4553,8 4600

– в $ [10] 1,8 н/д н/д

– в % к предшествующему году (2015 г. – по дан-
ным [49])  113,6 110,7 114,1
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Объемы инвестиций в основной 

капитал в промышленности строи-

тельных материалов представлены 

в табл. 8.

По данным Министерства эконо-

мики Республики Узбекистан, объем 

капитальных вложений в промыш-

ленности строительных материалов 

в 2015 г. составил 402,3 млрд. сум, 

что в 1,6 раза превышает показа-

тель 2010 г. Однако по сравнению 

с показателем 2014 г. это означает 

спад на 39% (!). Данные Госкомстата 

так же свидетельствуют о сильном 

спаде по итогам первого полугодия 

(см. табл. 8).

По данным официальной от-

четности, за период 2005–2012 гг. 

среднегодовые темпы роста товар-

ной продукции отрасли в промыш-

ленности строительных материалов 

в сопоставимых ценах составляли 

11,3%, объем производства товар-

ной продукции возрос в 1,8 раза. 

Среднегодовые темпы роста инве-

стиций развитие отрасли составили 

53,6%, инвестиции в 2012 г. по срав-

нению с 2004 г. в сопоставимых це-

нах возросли более чем в 28,1 раза.

Программа модернизации от-

расли включает 1552 проекта, в том 

числе 1380 проектов по созданию 

новых производств общей стоимо-

стью $ 346 млн. Ее финансирование 

планируется осуществлять за счет 

кредитов узбекских и зарубеж-

ных банков, а также собственных 

средств предприятий.

АК «Узстройматериалы»

Производство более 100 основ-

ных видов строительных материа-

лов сосредоточено в Акционерной 

компании «Узстройматериалы» (АК 

«Узстройматериалы»; образована 

в 1997 г. на базе государственно-

го концерна «Узстройматериалы».), 

объединяющей около 120 предпри-

ятий крупного, среднего и малого 

бизнеса. На ее долю приходится око-

ло половины всего объема продук-

ции стройиндустрии страны в фи-

нансовых показателях.

С 2004 г. по 2012 г. количество 

совместных предприятий, входя-

щих в состав АК «Узстройматериа-

лы», выросло с 5 до 24. Кроме того, 

в структуре АК «Узстройматериалы» 

компании действуют 5 иностранных 

предприятий и АО с контрольным па-

кетом иностранных компаний.

Объемы производства основных 

видов строительных материалов 

предприятиями АК «Узстройматери-

алы» (по данным компании) приве-

дены в табл. 9.

Основные экономические пока-

затели деятельности АК «Узстрой-

материалы» (по данным компании) 

приведены в табл. 10.

Несмотря на значительную но-

менклатуру производимых строи-

тельных материалов, основной про-

дукцией в компании «Узстроймате-

риалы» остается цемент.

За последние годы предприяти-

ями АК «Узстройматериалы» бы-

ло освоено производство более 30 

новых видов строительных мате-

риалов, в т. ч.: сухие строительные 

смеси, гипсокартон, плиты ДСП, 

пластиковые панели для стен и по-

толков, алюминиево-пластиковые 

композитные панели, полимер-

ные трубы и фитинги для холодно-

го и горячего водоснабжения, алю-

миниевые радиаторы, окна и двери 

из ПВХ-профилей и алюминиевых 

Таблица 8.
Узбекистан: объемы инвестиций в основной капитал в промышленности строительных материалов

Показатели 2012 г. 2013 г. 2014 г. 2013 г. / 
I-II кв.

2014 г. / 
I-II кв.

2015 г. / 
I-II кв.

Инвестиции в основной капитал в промышленности строительных ма-
териалов,  млрд. сум 415,8 519,8 658,2 174,9 234,4 139,6

– в % к совокупному объему инвестиций в стране 1,9 1,9 1,9 1,4 1,6 0,8

– в % к совокупному объему инвестиций в промышленность 5,5 5,5 5,4 4,4 4,8 2,3

Доля промышленности строительных материалов в структуре ино-
странных инвестиций по отраслям экономики, в % 1,4 1,0 1,0 1,4 0,3 0,02

Доля промышленности строительных материалов в  структуре ино-
странных инвестиций и кредитов 3,2 2,2 1,5 2,8 0,5 0,0

по отраслям промышленности, в % 3,2 2,2 1,5 2,8 0,5 0,0

Таблица 9.
Узбекистан: объемы производства основных видов стройматериалов предприятиями АК 

«Узстройматериалы»

Продукция 2013 г. 2014 г. 2015 г.
Цемент, тыс. тонн 7051 7270 7836

Шифер, тыс. тонн н/д 190 180

Стекло, тыс. кв. м н/д 5742 7225

Плитки керамические, тыс. кв. м 209,0 459,9 881,3

Гипсокартон, млн. кв. м 25,7 26,4 22,7

Сухие смеси, тыс. тонн 45,5 52,5 54,7

Известь, тыс. тонн н/д 4,95 23,2

Стеновые материалы, млн. шт. 66,5 68,6 69,2

Таблица 10.
Узбекистан: основные экономические показатели деятельности АК «Узстройматериалы»

Показатели 2013 г. 2014 г. 2015 г.
Объемы выпуска продукции в действую-
щих ценах, всего, млрд. сум н/д 2403,3 2200,2

- в % к предшествующему году (в сопо-
ставимых ценах) 105,8 105,5 106,1

Прибыль, млрд. сум н/д 410,4 288,3

Освоение инвестиций, $ млн. н/д 38,2 73,4

Экспорт продукции, $ млн. 74,1 54,2 54,5

– в % к предшествующему году 115,0 0,73 100,6
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профилей, сайдинг, ламинирован-

ная половая доска и др.

Это позволило существенно со-

кратить импорт этих материалов, 

в т. ч.: сухих смесей – в 16,9 раза, 

алюминиево-пластиковых компо-

зитных панелей – в 2,7 раза, мяг-

кой кровли – в 11,5 раз, керамиче-

ской плитки – в 1,2 раза, линолеу-

ма – в 1,65 раз [22, 50]. Полностью 

прекратился импорт гипсокартонных 

листов. Одновременно указанные 

стройматериалы вместе с другими 

начали экспортироваться.

Следует отметить, что доля АК 

«Узстройматериалы» в суммарном 

объеме выпуска строительных ма-

териалов в Узбекистане за послед-

ние годы снизилась, Если в 2012 г., 

при совокупном объеме выпуска 

продукции предприятиями АК «Уз-

стройматериалы» 1506 млрд. сум, 

она составляла 54,5% от всего объ-

ема выпуска в стране, то в 2015 г., 

при совокупном объеме выпуска 

220,2 млрд. сум, она составила око-

ло 50%.

По данным компании, в 2015 г. 

она была вынуждена снизить цены 

на производимую продукцию, что от-

разилось на ее финансовых показа-

телях.

За 2014–2016 гг. на расширение 

производства предприятий АК «Уз-

стройматериалы» планировалось 

направить $ 471 млн. Намечено ос-

воение производства около 400 ви-

дов новой продукции, включая ар-

хитектурное стекло, материалы 

для отделочных работ, профильно-

погонажные изделия из полимеров, 

подосновы для кровельных матери-

алов.

Импорт, экспорт 
и потребление 
строительных материалов

Данные об объемах и структу-

ре импорта строительных материа-

лов в 2014–2015 гг. в официальной 

отчетности отсутствуют. В 2013 г., 

по данным Министерство экономи-

ки Республики Узбекистан, импорт 

строительных материалов составил 

$ 2,25 млрд. (106,9% к показателю 

2012 г.). В структуре импорта ввоз 

металлопроката и металлоконструк-

ций составил около 55%, пиломате-

риалов – около 20%.

Данные об объемах и структуре 

экспорта строительных материалов 

в 2014–2015 гг. в официальной от-

четности так же отсутствуют. По дан-

ным Министерство экономики Ре-

спублики Узбекистан, экспорт «про-

дукции стройиндустрии» в 2015 г. 

составил $ 267,1 млн., а «по сравне-

нию с 2002 годом обеспечено увели-

чение его в 21,1 раза».

Сопоставление объемов экспор-

та и объемов производства строи-

тельных материалов, пересчитанных 

по официальному курсу (4,6 трлн. 

сум = $ 1791,7 млн.) показывает, 

что экспорт в 2015 г. составил около 

14,9% от объемов внутреннего про-

изводства, что следует признать до-

статочно высоким показателем.

При всем этом, экспорт строи-

тельных материалов в 2015 г. был 

в 9 раз ниже, чем их импорт в 2013 г. 

Даже с учетом вероятного сильного 

снижения импорта строительных ма-

териалов в 2014–2015 гг. (до 2 раз), 

сальдо торгового баланса в этом сек-

торе ВЭД остается отрицательным.

Совокупный экспорт продукции 

предприятий АК «Узстройматериа-

лы» в 2015 г. составил $ 54,46 млн. 

(в 2014 г. – $ 54,17 млн.). В пересче-

те по официальному курсу – около 

140 млрд. сум, т. е. 6,36% от всего 

объема произведенной продукции 

(2200,2 млрд. сум, по данным ком-

пании).

Таким образом, зависимость 

стройиндустрии Узбекистана от им-

порта сохраняется. Страна не имеет 

достаточных мощностей по произ-

водству металлопроката, металло-

изделий, многих видов химической 

продукции, продукции деревообра-

ботки. Несмотря на интенсивное раз-

витие стройиндустрии и ввод новых 

мощностей, значительная номенкла-

тура строительных материалов и из-

делий в Узбекистане по-прежнему 

или не производится, или произ-

водится в недостаточных объемах, 

или не удовлетворяет по качеству. 

Импорт этих материалов и изделий 

в обозримой перспективе будет со-

храняться.

При этом, судя по имеющейся ин-

формации, мощности предприятий 

в ряде секторов стройиндустрии яв-

ляются избыточными по отношению 

к внутреннему спросу.

Ожидалось, что к 2015 г. потреб-

ности в базовых строительных ма-

териалах составят 6831 млрд. сум 

и вырастут по сравнению с 2010 г. 

2 раза, а при сохранении прогноз-

ных тенденций развития экономики, 

в 2016–2020 гг. среднегодовой спрос 

на них будет находиться на уровне 

7,5 трлн. сум. Но, исходя из данных 

за 2015 г., темп роста объемов по-

требления представляется не столь 

значительным.

Часть обращающихся на рынке 

строительных материалов, как вы-

соколиквидные товары, реализуются 

через торги на Республиканской то-

варно-сырьевой бирже (УзРТСБ).

Число компаний в отрасли. 
Крупный и малый бизнес

По данным Госкомстата Ре-

спублики Узбекистан (2016 г.), 

в 2015 году в стране действовало 

5065 предприятий по производству 

строительных материалов, из кото-

рых 720 – вновь созданных в 2015 г.

В сфере строительства работа-

ет 11,2% от совокупного числа субъ-

ектов малого бизнеса в Узбекиста-

не. В 2015 г. доля малого бизнеса 

в ВВП составила 56,7%, промыш-

ленности – 38,9%, в розничном това-

рообороте – 87,1%, в платных услу-

гах – 50,8% и в занятости – 77,9%. 

Доля малого бизнеса в производ-

стве строительных работ (услуг) со-

ставляет около 70%.

Однако основной объем строи-

тельных работ в Узбекистане выпол-

няют несколько крупных компаний, 

подконтрольных государству (АК 

«Узмахсусмонтажкурилиш» и др.). 

Производство основных видов 

стройматериалов в значительной 

мере сосредоточено в контролируе-

мой государством АК «Узстроймате-

риалы», в составе которой работают 

более 120 предприятий.

В рамках реализации «Програм-

мы по строительству индивидуаль-

ного жилья по типовым проектам 
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в сельской местности», функции за-

казчика строительства жилья, объек-

тов социального назначения и инже-

нерной инфраструктуры в сельских 

населенных пунктах, включая орга-

низацию финансирования и техниче-

ский надзор за ходом строительства, 

выполняет инжиниринговая компа-

ния «Кишлок курилиш инвест», име-

ющая филиалы в каждом регионе 

страны.

В процессе реализации данной 

«Программы…» в 2009–2015 гг. бы-

ло создано более 900 новых специ-

ализированных подрядных строи-

тельных организаций и более 600 

предприятий-производителей стро-

ительных материалов, выпускаю-

щих на базе местного сырья кирпич, 

инертные материалы, пенобетон, 

металлочерепицу, двери и оконные 

блоки, железобетонные плиты и пе-

рекрытия, кабельную и электротех-

ническую продукцию. Организовано 

производство отдельных видов но-

вых материалов – гипсокартонных 

плит, сухих строительных смесей, 

керамических облицовочных плит, 

отопительных котлов, строитель-

ной керамики, напольных покры-

тий и других видов востребованной 

продукции. В развитии предприятий 

по производству строительных ма-

териалов важным считается их при-

ближение к местным сырьевым ре-

сурсам и строящимся жилым мас-

сивам, использование современных 

технологий. Для предприятий, уча-

ствующих в указанной «Програм-

ме…», предусмотрена система льгот 

и преференций.

Совместным постановлением Го-

сударственного налогового коми-

тета, Министерства финансов, Го-

сударственного таможенного коми-

тета, Государственного комитета 

по архитектуре и строительству Ре-

спублики Узбекистан (зарегистри-

ровано Министерством юстиции 

19.05.2016 г. № 1) внесены измене-

ния и дополнения в Положение о по-

рядке применения налоговых и та-

моженных льгот для вновь создавае-

мых специализированных ремонтно-

строительных организаций (РСО).

Согласно данному постанов-

лению, вновь создаваемые РСО 

до 01.01.2017 г. (ранее – до 01.01.2014 г.) 

освобождены от уплаты:

– всех видов налогов и обяза-

тельных отчислений в целевые гос-

фонды, кроме внебюджетного Пен-

сионного фонда;

– таможенных платежей (за ис-

ключением сборов за таможенное 

оформление) за строительную тех-

нику и средства малой механизации, 

завозимые на территорию Узбеки-

стана по перечням, утверждаемым 

Кабинетом Министров.

Оконный рынок 
Узбекистана

Данные об объемах производства 

окон, дверей, фасадных конструкций 

в данных национальной статисти-

ки Узбекистана отсутствуют. Произ-

водство оконных и дверных блоков 

не входит в состав направлений де-

ятельности АК «Узстройматериалы» 

(хотя планируется освоение произ-

водства полимерных профилей) и, 

видимо, пока не считается приори-

тетным в развитии стройиндустрии.

Оценка объемов оконного рын-

ка произведена в аналитическом от-

чете «Оконный рынок Узбекистана. 

Оценка состояния и перспектив раз-

вития на 2015–2017 гг.» (ИЦ «ССК», 

2015 г.).

Компании-производители окон 

(оконных блоков и других СПК) 

из ПВХ-профилей в Узбекистане 

представлены в таблице 11.

По оценке, общее число произ-

водителей оконных блоков и дру-

гих СПК из всех видов рамных ма-

териалов (ПВХ, алюминий, древе-

сина и др.) составляет в Узбекиста-

не около 600, включая юридических 

лиц и частных предпринимате-

лей. Из них, производителей окон-

ных блоков и других СПК из ПВХ-

профилей – 450–500 (по оценке мест-

ных источников, в 2011 г. оно состав-

ляло более 200). Значительная часть 

предприятий сосредоточена в г. Таш-

кенте и прилегающих районах.

Компании-производители окон 

из ПВХ-профилей в Узбекиста-

не – как правило, малые неавто-

матизированные предприятия, ос-

нащенные 1- или 2-головочными 

пилами и 1- головочными (редко – 

2-головочными) сварочными ма-

шинами, с объемом производства 

существенно менее 1 тыс. кв. м 

в мес. Обычно имеется так же соб-

ственное производство стеклопаке-

тов. Средних (по российским мас-

штабам, с объемами производства 

10000–50000 кв. м в год) компаний 

немного; в Узбекистане они счи-

таются крупными. В производстве 

используются, главным образом, 

ПВХ-профили AKFA и / или Ekopen 

(узбекского производства). Зна-

чительно меньшее число сбороч-

ных предприятий использует ту-

рецкие профили (Kompen, Bauplast, 

Veratec) .  Несколько предприя-

тий используют профили Aluplast, 

Schueco, Salamander, Trocal и др.

Крупнейшим и уникальным для 

Узбекистана оконным предприяти-

ем стала введенная в апреле 2016 г. 

автоматизированная фабрика окон 

Imzo Akfa производительностью 

до 4500 готовых изделий в сутки. 

На предприятии установлены 15 ав-

томатизированных линий по произ-

водству оконных и дверных блоков 

и 4 линии по производству стекло-

пакетов. По мощности и технической 

оснащенности предприятие не име-

ет аналогов в Узбекистане и других 

странах Центральной Азии.

На оконном рынке Узбекистана 

значительную долю занимают ком-

плектующие и фурнитура собствен-

ного производства, производимые 

группой компаний AKFA. Фурнитуру 

и комплектующие для алюминиевых 

конструкций производит так же ком-

пания Alutex. Используется также 

фурнитура турецких производителей 

(Kale, Vorne, Winhouse и др.); присут-

ствуют марки Roto, GU, Winkhaus, 

но их доля невелика. В сравнитель-

но небольшом количестве завозятся 

фурнитура и комплектующие из дру-

гих стран, в том числе из России.

Для изготовления стеклопакетов 

и остекления рам используется стек-

ло российского, турецкого, китай-

ского и собственного производства.

Алюминиевые конструкции из-

готавливают и монтируют: «Zaram-

Qogoz», «Koral-Profit-Servis» (про-

фили AKFA), «EvroOkna» (про-
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Компания Местонахождение Используемые ПВХ-
профили

«33-sonli XMKK», OOO Ташкентская обл. г. Чиназ, п. Алмазар Ekopen

«Actaris-Plus», ЧП г. Ташкент, Мир-абадский р-н , ул. Фаргона йули, 48 AKFA

«Agro Prom Stroy Perlit», ООО г. Ташкент, ул. Нукус, 20 Ekopen и др.

«AKFA», ИП г. Наманган, ул. Бобур Шох, 149 AKFA

«Akfa Alyumin Stroy Servis», ООО г. Бухара, ул. Т. Фароги, 74 AKFA

«Akfa plus» (СК «Navday Building», ЧП Ахмеджанов) г. Ташкент, ул. Госпитальная, 7-15 AKFA

«Akfa Samarkand» г. Самарканд, ул. Гагарина, 256 А AKFA

«Akfa эшик ва ойна ромлари» г. Карши. ул. М. Журабоева AKFA

Akramov, ЧП г. Ташкент, Юнус Абад, 17 квартал AKFA, Engelberg

«Al ram qurilish», ООО г. Ташкент, ул. Чиланзарская, 15 Ekopen

«Al-rami», OOO г. Ташкент, Бектемирский р-н, Ю-Чирчик, 1 А Ekopen

«Aman Sitar Plast», ООО г. Ташкент, Чиланзар, 23-й массив, 38, офис 45 AKFA

«Andijon ziyo nur», ООО г. Андижан, ул. Бобуршох, 3 А Ekopen

«Anvar AKFA», ООО Ташкент, Алмазарский р-н, ул. Лянгар, 76 AKFA

«АРТ-Влад», ЧП г. Ташкент, ул. Мараимова Ekopen

«Art Plast» г. Ташкент, ул. Шамахмудовых, 128 Art Plast

Arzikulov Baxtiyor, ЧП Самаркандская обл., г. Окташ, ул.Ибн Сино, 5 Ekopen

«Аудит Трейд Бизнес», ООО г. Коканд, ул. А. Навои, 104, к. 44 Ekopen

«Avangard Master», ООО г. Ташкент, ул. Машхади, 210 AKFA, Engelberg

«Bauplast», СП, ООО / «Фабрика окон» г. Ташкент,  ул. Шокир-арик, 46;  пр-т Бунёдкор,  6 А Kompen, Bauplast

«Baxtiyor Universal Qurilish» г. Ташкент, ул. Темура Малика AKFA и др.

«Bezak» , СП ООО г. Ташкент, ул. Бунедкор, 42; ул. Сайрам, 26 Ekopen

Бекмурадов, ЧП г. Карши, 3 мкр., д. 17б, кв.14 Ekopen

«Color Building», ООО г. Ташкент, Учтепинский р-н, Истирохат Ekopen

«Decorimex», СП, ООО г. Ташкент, ул. Навои, 16 А Zebra

«Diet mir», ООО г. Ташкент, Алмазарский р-н, ул. Шифокор, 1 Ekopen

«Дом Окон» / «AntiKor Rem Servis» г. Ташкент, ул. Маверонахр, 45/11 Ekopen

«Eko Plast Impex», ООО г. Ташкент, пр-т Амира Темура, 110 AKFA, Ekopen 

«EcoTransQuruvchi» г. Ташкент, Чирчик буи, 3 Ekopen

«Edelveys Star», ООО г. Чирчик, 9 мкр., д. 31 Ekopen

«Elbekjon Qobiljon Kelajagi», ИП Навоийская обл., р-н Хатирчи,  Янгиробод Ekopen

«Ellas Aki», ООО г. Ташкент, ул. Сайрам, 130 Ekopen

«EvroOkna» / «Аниз» («Aniz»), ООО г. Ташкент, ул. Лутфий, 49; Юнусабад, 17 квартал, 
ул. Мирзаева, 28 Б AKFA, Ekopen, Engelberg

«Flagman Profi », OOO г. Ташкент, Хамзинский р-н, Панельный Ekopen

«Freyzer Plastik», ООО г. Ташкент, ул. Ширманбулок, 1 Ekopen

«Gipperplast», OOO г. Ташкент, Бектемирский р-н, Олтин Топкан, 1 Ekopen

«Golden Hammer Business», ООО г. Ташкент, Ц-5, д. 79, кв. 20 Ekopen

«Golden Plast Trio», ООО г. Бухара, ул. И. Муминова, 20 А Ekopen

«Grand Aluminium Servis», ООО г. Ташкент, Мирзо-Улугбекский р-н , ул. Исмаилата, 1А AKFA

«Grand Project Service», ООО г. Ташкент, Алмазарский р-н, Кара Камиш 1/2 AKFA, Ekopen, Engelberg

Зияев, ЧП г. Ташкент, ул. Фархадская Ekopen

«Hojiakbar Kafolat Servis» г. Ташкент, ул. Чорбог, 8 AKFA и др.

Istiqlol & Yilligi, ЧП г. Навои, с. Айни, 91 Б, к. 30 Ekopen

«Jasur mukammal qurilish», ЧП г. Ташкент, Чиланзар, 7, 50-51 Ekopen

«Kafolat bunyodkor tam'ir», ООО г. Андижан, Шимолий кичик даха, 5 Ekopen

«Kokand alfa plast», ООО / «Коканд Альфа Пластик», 
ООО г. Коканд, ул. А. Навои, 88; ул. Эрдонавий, 20 Ekopen

«Koral-Profi t-Servis», ЧП г. Ташкент, Буюк Ипак йули, 260 AKFA

«Libinvest» г. Ташкент, ул. Усмана Насыра, 12 Aluplast

«Light Glass Bizness», ЧП г. Ташкент, ул. Н. Хасанова, 19 Ekopen

Максудов, ЧП г. Наманган AKFA

«Мастер Пласт» («MasterPlast») г. Ташкент, ул. Юзработ, 57; г. Самарканд AKFA, Ekopen, Engelberg, 
Veratec (Asas), Fenster Profi Line

«Mebel bat», ООО г. Ташкент, ул. Согдиана, 3 Ekopen

«Metall Plast Prof», ООО г. Ташкент, Яккасарайский р-н, ул. Бабура, 4 AKFA

«Микрос» («Micros»), ООО г. Ташкент, ул. Кичик Бешагач , 86 Aluplast, Wintech, Ekopen

«Motif» г. Ташкент, Яккасарайский р-н, ул. Братислава, 9 А AKFA

Таблица 11.
Узбекистан: компании-производители оконных блоков и других СПК из ПВХ-профилей
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фили AKFA), ООО «Anvar AKFA» 

(профили AKFA), ООО «Yulduz 

Saydazova» (профили AKFA), OOO 

«Grand Aluminium Servis» (профи-

ли AKFA), «Actaris-Plus» (профи-

ли AKFA), «Smart-Okna» (профили 

AKPA, Alutex), «Libinvest» (профили 

Saray), ООО «Fariq Baraka», «Real 

Okna», ООО «Grand Project Service», 

ООО «Samdar NX» (профили AKFA), 

ЧП Таджиходжаев (все – Ташкент), 

«Akfa Samarkand» (профили AKFA), 

ООО «Advance Infinity» (г. Ургенч; 

профили Alutex), ООО «Poliaris Gold 

Lux» (г. Андижан; профили Alutex), 

ООО «Gold Profil Window» (г. Фер-

гана; профили Alutex), «Kokand Akfa 

Rom Servis» (г. Коканд; профили 

AKFA) и ряд других фирм.

Оконные блоки из древесины 

производят СП ОАО «Mebel», ООО 

«Progress Impress», OOO «Akbar 

Rich» (все – Ташкент) и ряд других 

фирм.

В Узбекистане имеется несколько 

заводов-производителей алюминие-

вых профилей для оконных, фасад-

ных и других СПК: «AKFA», «Alutex», 

«ALSYS» («AluminiumSystems). Про-

изводители системных оконных 

и дверных ПВХ-профилей представ-

лены в табл. 12.

Группа компаний «AKFA» яв-

ляется первым и крупнейшим про-

изводителем и экспортером окон-

ных и дверных ПВХ-профилей в Уз-

бекистане. Торговая марка «AKFA» 

существует более 10 лет. В произ-

водственную базу AKFA входят за-

воды по производству алюмини-

евых профилей, ПВХ-профилей, 

фурнитуры и комплектующих. Ком-

пания имеет 5 заводов в Ташкенте 

и подразделения (филиалы) в Ан-

дижане, Карши, Намангане, Самар-

канде, Хорезме, Бухаре, Янгиюле, 

Чимкенте. В 2011 г. было открыто 

производственное подразделение 

в Краснодарском крае Российской 

Федерации.

Производство ПВХ-профилей 

находится в г. Ташкенте. Произ-

водственные площади завода со-

ставляют более 10 000 кв. м. За-

вод имеет 30 экструзионных ли-

ний, оснащенных оборудованием 

Cincinnati Extrusion, Krauss Maffei, 

Greiner, Gruber и др. Декларируе-

мая производительность – около 

30 000 тонн ПВХ-профилей в год. 

Под торговой маркой AKFA произ-

водятся 3-, 4- и 5-камерные профи-

ли монтажной шириной 52, 58, 60 

и 70 мм. Профильные системы: AKFA 

Plast Trio (3-камерная; серии 5200, 

6000), AKFA Plast Quattro (4-камер-

ная), AKFA Plast Royal (5-камерная). 

Около 40% изготавливаемых ПВХ-

профилей идет на экспорт.

Производятся так же подокон-

ные доски, панели, откосы, карнизы 

и другая продукция. Осуществля-

Компания Местонахождение Используемые ПВХ-
профили

«Navoiy art stroy», ООО г. Навои, ул. Навои, 13 А Ekopen

«Neotemp», OOO г. Ташкент, ул. Янги Куйлюк, 8/30 Ekopen

«Нефтегаз бино курилиш таъмир», ООО г. Карши, ул. Сохибкор, 10 Ekopen

«Nihol Qurilish Savdo», OOO г. Бекабад, ул. Аббасова, тупик 9 А Ekopen

«Novel Plast», ООО г. Ташкент AKFA, турецкие профили

«Owner Ship», ООО г. Ташкент, Юнусабад-19, ул. Т. Захидова, 15 Ekopen

«PaPrika Busnies» г. Ташкент, Beshagach AKFA

«Permanent Praising», ЧП г. Ангрен, ул. Улугбек, 25 Ekopen

«Platinum Star» ООО г. Ташкент, Мирзо-Улугбекский-р-н,
ул. Бурханова, 22 А Trocal, Schueco

«Prof Stroy Plast», ООО г. Ташкент, ул. Нукус, 89 Ekopen

«Progress Viktory», ООО г. Ташкент, Дустлик-2, д. 4, кв. 14 Ekopen

«SamPlast Servis» г. Самарканд, ул. Р. Узоковой, 16 Ekopen

«Сагбан Сервис» г. Ташкент, ул. Сагбан,  пересеч. с МКАД Ekopen

Салиева, ЧП г. Ташкент, Сергели, ул. Согдиана, 3 Ekopen

«Samdar NX», ООО г. Ташкент,  Чиланзар, 10-й массив, 38А AKFA 

«Smart-Okna» / «Light Window Systems», ЧП г. Ташкент, Яккасарайский р-н , ул. Мукими, 41 AKFA, Ekopen, Alsys, Engelberg

«Строй Макс», ООО («Stroymax») г. Ташкент, ул. Алмазар, 169 А; ул. Буюк ипак йули, 77 Ekopen 

«Supper Ideal Plast», ООО г. Ташкент, Чиланзар, 23 AKFA, Ekopen

«Такиятас Курилиш Баскармаси» Респ. Каракалпакстан, г. Тахиаташ, ул. Ш. Рашидова, 3 Ekopen

Ташмухамедов, ЧП г. Ташкент, ул. Мараимова, 4 Ekopen

«Trans Alp Jamol Servis», ЧП г. Наманган, ул. Косонсой, 20 Ekopen

«Turon-Zamin», ООО г. Ургенч, ул. А. Бахадирхонова, 19 Ekopen

УПТК и СДП «Ургенч Транс Газ» Хорезмская обл., Ургенчский р-н, с. Гайбу Ekopen

«Ustozoda Profi  Plyus», OOO г. Ташкент, ул. Жарарык, 7, кв. 37 Ekopen

«Vitroes», ООО г. Ташкент, 1 пр-т Усмура,15 Ekopen

Фром, ЧП г. Ташкент, ул. Саади, 230 Ekopen

Ходжаев, ИП г. Ташкент,  м-в Чиланзар-7, 50-51 Veratec (Asas)

«Экопласт Элит Дизайн», ООО г. Бухара, Алпомиш 6/2, кв. 5 Ekopen

«Yulduz Saydazova», ООО г. Ташкент, Юнусабадский р-н, ул. Уч Кахрамон AKFA

«Yurt Qurulish Servis», ООО г. Ташкент, ул. Тол-арик, 2 Ekopen

«Zaram-Qogoz», OOO г. Ташкент, Яккасарайский р-н, ул. Бобура, 73 Schueco и др.

«Янпласт», ООО г. Ташкент, ул. Гавхар, 122 AKFA и др.

User
Текст

User
Текст



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 4 (184) 2016

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

49

ется ламинирование оконных ПВХ-

профилей (пленки SKAI).

Заводы по производству алю-

миниевых профилей общей площа-

дью около 32 000 кв. м имеют 10 

прессовых линий с усилием прес-

сов от 700 до 2000 тонн. Деклари-

руемая мощность – около 36 тыс. 

тонн алюминиевых профилей в год. 

Серии профилей: Aldoks («холод-

ная»), Termo (теплая»), Tender, 

«Зимний сад», фасадная, раздвиж-

ная и др. По мощности и оснащен-

ности алюминиевое производство 

AKFA сопоставимо с крупнейшим 

российским предприятием – компа-

нией «Татпроф» («Корпорация Рас-

стал»).

ГК «AKFA» производит так же 

комплектующие для своей продук-

ции под торговыми марками AKFA 

и JAKO. Завод по производству 

комплектующих включает 6 цехов – 

комплекс литья под высоким давле-

нием (парк машин – 23 единицы), 

гальванический цех, участок сбор-

ки, вспомогательные цеха. Общая 

производственная площадь – более 

10000 кв. м. Производится более 

1000 видов фурнитуры и комплек-

тующих для оконных и дверных си-

стем.

Осуществляется экспорт продук-

ции в Казахстан, Кыргызстан, Тад-

жикистан, Россию, Туркменистан 

и другие страны.

ООО СП «Ekopen» (ранее ООО 

«Alfa Plastik») работает с 2007 г. Яв-

ляется вторым по величине произ-

водителем ПВХ-профилей в стране. 

Имеет филиалы в 8 регионах Узбе-

кистана и около 60 переработчи-

ков. Экструзионное оборудование 

Bausano, Greiner и др. Производят-

ся системные оконные ПВХ-профили 

Ekopen-Optima (52 мм, 3 камеры), 

Ekopen Life (60 мм, 3 камеры), Eko-

pen-Forward (60 мм, 4 камеры), Eko-

pen-Elite (60 мм, 4 камеры).

Декларируемая производствен-

ная мощность завода составляет 

10 000 тонн профилей в год и, по ин-

формации с сайта компании, «мо-

жет обеспечить потребность более 

чем в 250 000 кв. м окон и дверей» 

(из этого следует, что вес профилей, 

расходуемых на 1 кв. м окна / двери, 

составляет 40 кг – абсурд!).

ООО «Karmana EKOPLAST» ра-

ботает с 2007 г. Является дочерним 

предприятием турецкой компании. 

Производятся системные оконные 

ПВХ-профили Ekoplast.

ООО СП «Alutex» с 2003 г. про-

изводит алюминиевые профили. 

Имеется литейное производство 

(плавильно-литейный агрегат в со-

ставе 2-х плавильных печей шахт-

ного типа емкостью 22 тонны). 

В составе прессового участка име-

ются 7 прессовых линий с произ-

водственной мощностью свыше 

1400 тонн в месяц. Номенклатура 

изготавливаемых прессованных 

профилей насчитывает более 500 

наименований. Имеются 3 авто-

матизированные линии окрашива-

ния порошковыми эмалями. Про-

изводство ПВХ-профилей открыто 

в 2010 г., но не является приори-

тетом.

Объемы производства систем-

ных оконных ПВХ-профилей в ком-

паниях «Art Plast» и «Decorimex» 

невелики. Изготавливаемые профи-

ли используются, в основном, в соб-

ственных сборочных оконных произ-

водствах.

Потенциал строительного 
рынка Узбекистана 
и перспективы развития 
на 2016–2018 гг.

Потенциал строительного рынка 

Узбекистана оценивается как вы-

сокий.

Это определяется следующими 

факторами:

– инвестиционная привлекатель-

ность Узбекистана как страны, обла-

дающей богатейшими запасами по-

лезных ископаемых;

– быстрое развитие экономики 

страны, опережающий, по сравне-

нию с большинством других стран, 

рост ВВП в 2000–2014 гг.;

– наличие значительной по объ-

емам и разнообразной ресурсно-сы-

рьевой базы для развития промыш-

ленности по производству строи-

тельных материалов;

– устойчивый рост объемов вы-

полненных строительных работ, 

в т. ч., в 2014–2015 гг., вопреки нега-

тивному воздействию внешних фак-

торов на экономику страны;

– изношенная и устаревшая 

транспортная инфраструктура, ре-

конструкция и расширение которой 

является одной из приоритетных 

в планах руководства страны;

– интенсивное развитие дорож-

ного строительства, строительство 

новых нефте- и газопроводов, ин-

фраструктурных объектов и соору-

жений, даже несмотря на негатив-

ное воздействие внешних факторов 

в 2014–2015 гг.;

– развитие жилищного строи-

тельства, большой объем ввода 

жилья в сельской местности; устой-

чивый рост объемов ввода жи-

лья, вопреки негативному воздей-

Таблица 12.
  Узбекистан: предприятия-производители системных оконных и дверных ПВХ-профилей 

Компания (предприятие-
производитель) Местонахождение Профильные систе-

мы
Число экстру-зион-

ных линий Примечание 

«AKFA», группа компаний г. Ташкент AKFA 30 

«Alutex», СП ООО г. Ташкент Alutex * Производство с 2010 г.

«Art Plast» г. Ташкент Art Plast *

«Decorimex», СП ООО г. Ташкент Zebra *

«Ekopen», СП ООО 
(ранее ООО «Alfa Plastik») г. Ташкент Ekopen * Производство с 2007 г. 

«Karmana EKOPLAST», ООО г. Ташкент Ekoplast * Производство с 2012 г.

*  См. аналитический отчет «Оконный рынок Узбекистана. Оценка состояния и перспектив развития на 2015-2017 гг.» (ИЦ «ССК», 2015 г.).
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ствию внешних факторов на эко-

номику страны и доходы населения 

в 2014–2015 гг., благодаря чему 

Узбекистан занимает теперь вто-

рое место по объемам ввода жилья 

в СНГ;

– сравнительно малый объ-

ем жилищного фонда, низкая обе-

спеченность населения жильем, 

что предопределяет необходи-

мость наращивания объемов жи-

лищного строительства в ближай-

шие годы;

– создание условий для разви-

тия строительного бизнеса, раз-

вития конкуренции, привлечения 

в страну иностранных технологий 

и инвестиций;

– создание в стране в 2006–

2015 гг. собственной производствен-

ной базы стройиндустрии, позволяю-

щей обеспечить потребности строи-

тельного комплекса страны в основ-

ных видах строительных материалов 

и изделий.

Проводимая руководством Ре-

спублики Узбекистан экономиче-

ская политика, основанная на со-

хранении административно-ко-

мандной системы контроля над ос-

новными секторами экономики 

и внешнеэкономической деятель-

ностью, изначально была направле-

на на диверсификацию экономики 

и уход от хлопковой зависимости, 

развитие обрабатывающих отрас-

лей, достижение большей эконо-

мической самостоятельности стра-

ны. Это позволило на протяжении 

определенного периода обеспечи-

вать высокие темпы экономическо-

го роста, развивать строительство 

и производство строительных мате-

риалов и изделий. Однако уровень 

жизни населения, вопреки офици-

альным заявлениям, остается низ-

ким, что предопределяет высокую 

трудовую миграцию.

Данные официальной отчетно-

сти правительственных органов Ре-

спублики Узбекистан вызывают со-

мнения в их достоверности, в т. ч. 

и в отношении показателей объемов 

строительства и производства стро-

ительных материалов и изделий.

Сдерживающими факторами 

для развития строительства и про-

изводства строительных материа-

лов и изделий в Узбекистане явля-

ются:

– административно-командная 

система контроля над основными 

секторами экономики и внешнеэко-

номической деятельностью, которая 

на протяжении определенного пе-

риода времени способствовала бы-

строму развитию, но затем превра-

тилась в тормоз;

– исчерпание возможностей ро-

ста экономики страны в рамках реа-

лизованной модели экономического 

развития;

– сохраняющаяся администра-

тивно-командная система контроля 

над основными секторами экономи-

ки и внешнеэкономической деятель-

ностью, позволившая обеспечить 

быстрое развитие на протяжении 

определенного времени, но затем 

превратившаяся в тормоз;

– коррупция, ставшая частью су-

ществующей административно-ко-

мандной системы;

– низкий уровень доходов на-

селения; низкий уровень жизни 

в стране;

– сильная зависимость экономи-

ки страны от внешнеэкономической 

конъюнктуры;

– недостаточный объем соб-

ственных средств для инвестиций;

– сильная зависимость от ино-

странных инвестиций;

– низкое качество трудовых ре-

сурсов при их избыточности.

В ряде публикаций авторов дан-

ной статьи 2000–2015 гг. было по-

казано, что опережающим инди-

катором развития для строитель-

ного рынка является производство 

цемента. В 2015 г. производство 

цемента в Узбекистане выросло 

до 8,25 млн. тонн (111% к показате-

лю 2014 г.), увеличившись в 2,4 раза 

по сравнению с 1990 годом (см. раз-

дел 6). Часть производимого цемен-

та Узбекистан экспортирует.

Однако в пересчете на 1 жителя 

(душу населения), производство це-

мента в 2015 г. составило в Узбеки-

стане только 261 кг / чел., что зна-

чительно ниже, чем в Казахстане 

(490 кг / чел.) или России (424 кг / 

чел.). Целевой программой развития 

отрасли намечено к 2020 г. нарас-

тить производственные мощности 

почти в два раза – до 16,7 млн. тонн 

цемента в год.

Особенности оценки потенциала 

строительного рынка и рынка стро-

ительных материалов и изделий 

были рассмотрены в выполненных 

ИЦ «ССК» аналитических отчетах 

«Российский строительный рынок: 

итоги развития в 2000–2010 годах 

и перспективы на 2011–2015 го-

ды» (2011 г.), «Строительные рын-

ки Казахстана и стран Централь-

ной Азии. Оценка состояния и пер-

спектив развития на 2015–2017 гг. 

(2015 г.).

Оценка перспектив развития 

строительного рынка Узбекистана 

на 2016–2018 гг., исходя из наибо-

лее вероятного сценария развития 

национальной экономики, с учетом 

воздействия внешних факторов:

– торможение роста, стагнация 

в 2016 г. (снижение объемов выпол-

ненных строительных работ в пе-

ресчете на $); возобновление ро-

ста в 2017 г.; продолжение роста 

в 2018 г.;

– рост объемов ввода жилья 

к 2018 г. до 13,2–13,8 млн. кв. м;

– увеличение объемов строи-

тельства инфраструктурных объек-

тов (прежде всего, транспортная ин-

фраструктура, газопроводы) и про-

мышленных объектов, в т. ч. в рам-

ках партнерства с компаниями стран 

СНГ и ШОС.

*****

Более подробная информация 

содержится в аналитическом отчете 

«Строительный рынок Узбекиста-

на. Оценка состояния и перспек-

тив развития на 2016–2018 гг.» (ИЦ 

«ССК», 2016 г.).  
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МОДЕРНИЗАЦИЯ ЦЕНТРАЛЬНОГО 
ЖЕЛЕЗНОДОРОЖНОГО ВОКЗАЛА В ГААГЕ

В Гааге, неофициальной столице 

Нидерландов, заново построи-

ли центральный железнодорожный 

вокзал с многофункциональной 

стеклянной крышей. Новое здание 

было построено на месте старого 

здания вокзала 1970-х годов гол-

ландскими архитектурами из бюро 

Benthem Crouwel.

Плоская кровля размером 120 

на 96 метров состоит из ромбовид-

ных панелей, способных выполнять 

сразу несколько полезных функций.

В жару они защищают от паля-

щих солнечных лучей и автомати-

чески открываются для проветри-

вания помещения, а в случае пожа-

ра могут выпускать дым. При этом 

крыша обеспечивает идеальную 

акустику и освещение. Рельефы 

на стекле образуют узор в фор-

ме бриллиантов и создают причуд-

ливую игру света и тени, особенно 

в солнечную погоду. «Бриллианто-

вую» крышу поддерживают восемь 

стройных колонн, форма которых 

напоминает дерево с четырьмя раз-

ветвленными ветками. Их можно 

увидеть, как внутри, так и снаружи 

сквозь стеклянные стены вокзала.

Железнодорожные перроны на-

ходятся на уровне земли. Трамвай-

ные линии приподняты над землей 

и входят на территорию вокзала че-

рез большие проемы в его юго-за-

падном и северо-восточном фаса-

дах.

Архитекторы расширили торго-

вую площадь и сделали четыре до-

полнительных входа, чтобы улуч-

шить связь между центром города 

и финансовым районом.

В Benthem Crouwel пытались 

сделать вокзал максимально про-

стым и удобным в использовании. 

«Проект под «бриллиантовой» 

крышей призван обеспечить есте-

ственную и гибкую организацию 

транспортных потоков», – объяс-

няют специалисты компании. – Об-

новленный вокзал готов не только 

принимать все виды транспорта, 

но и стать комфортной территори-

ей для розничной торговли и обще-

ственного питания».

Центральный вокзал Гааги стал 

одним из шести нидерландских 

вокзалов, где проводятся капиталь-

ные ремонты по инициативе прави-

тельства во главе с Министерством 

жилищного строительства, терри-
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ториального планирования и окру-

жающей среды.

Архитектурное бюро Benthem 

Crouwel разработало проект модер-

низации еще в 2003 году. Реконструк-

ция началась с трамвайной останов-

ки в 2006 году, а в 2011 году началось 

строительство нового здания вокзала.

Архитекторы надеются,  что 

к 2020 году количество пассажиров 

на новом центральном вокзале нео-

фициальной столицы Нидерландов 

увеличится с нынешних 190 тыс. 

до 240 тыс.
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РОССТАТ: ИНДЕКС ПРОМЫШЛЕННОГО 
ПРОИЗВОДСТВА И ВЫПУСК ВАЖНЕЙШИХ 
ВИДОВ СТРОИТЕЛЬНЫХ МАТЕРИАЛОВ 
И ПРОДУКЦИИ, ПОТРЕБЛЯЕМОЙ 
В СТРОИТЕЛЬСТВЕ В I ПОЛУГОДИИ 2016 ГОДА

Индекс промышленного про-

изводства 1) в I  полугодии 

2016 г. по сравнению с I полугоди-

ем 2015 г. составил 100,4%, в ию-

не 2016 г. по сравнению с июнем 

2015 г. – 101,7%, по сравнению с ма-

ем 2016 г. – 101,6%.

1) Индекс промышленного производ-

ства исчисляется по видам деятельности 

«Добыча полезных ископаемых», «Обра-

батывающие производства», «Производ-

ство и распределение электроэнергии, га-

за и воды» на основе данных о динамике 

производства важнейших товаров-пред-

ставителей (в натуральном или стоимост-

ном выражении). В качестве весов ис-

пользуется структура валовой добавлен-

ной стоимости по видам экономической 

деятельности 2010 базисного года.

Наименование
I полуго-
дие

2016 г.

Июнь 2016 г.
в % к

I полугодие
2016 г. в % 
к I полугодию

2015 г.
июню 
2015 г.

маю
2016 г.

Материалы строительные нерудные, млн. м3 181 99,4 112,7 103,5

Лесоматериалы, продольно распиленные или расколотые, разделенные на слои 
или лущеные, толщиной более 6 мм; шпалы железнодорожные или трамвайные 
деревянные, непропитанные, млн. м3

11,0 104,4 106,8 104,3

Фанера клееная, состоящая только из листов древесины, млн. м3 1,9 106,5 102,8 102,1

Плиты древесностружечные и аналогичные плиты из древесины и других одре-
весневших материалов, млн. усл. м3 3,3 124,7 133,0 100,5

Шпон строганый прочих пород, тыс. м2 152 115,0 118,4 93,3

Блоки дверные в сборе (комплектно), млн. м2 5,2 87,0 103,7 87,7

Материалы для покрытий пола, стен и потолка полимерные, в рулонах или в фор-
ме плиток, млн. м2 223 124,7 113,1 112,5

Стекло листовое литое, прокатное, тянутое или выдувное, но не обработанное 
другим способом, млн. м2 54,3 116,4 108,9 107,8

Стекло листовое термически полированное и стекло листовое с матовой или по-
лированной поверхностью, но не обработанное другим способом, млн. м2 70,0 96,5 125,1 105,6

Стекло безопасное закаленное (сталинит), млн. м2 2,1 103,3 110,1 94,1

Кирпич керамический неогнеупорный строительный, млрд. усл. кирпичей 2,7 86,3 109,1 80,6

Блоки керамические строительные для обычной кладки-пустотелые или цельные
готовые изделия, млн. усл. кирпичей 156 77,3 98,1 81,3

Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый и аналогичные
цементы гидравлические, млн. тонн 25,4 91,5 112,7 87,5

Конструкции и детали сборные железобетонные, млн. м3 9,0 84,8 108,4 80,7

Плитки керамические глазурованные для внутренней облицовки стен, млн. м2 34,2 98,6 91,8 93,4

Конструкции строительные сборные из стали, млн. тонн 1,7 140,3 133,8 101,3

Индексы промышленного производства в % к среднемесячному значению 2013 г.
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Настоящая статья подготовлена 

по материалам нового аналити-

ческого отчета «Производители ПВХ-

профилей в России» (ИЦ «ССК», 2016).

«Бум» в развитии экструзии про-

филей подоконных досок начался 

в 2003 году и продолжался до 2008 г. 

Начиная с 2007 г., интенсивно разви-

вается экструзия профилей для от-

делки откосов.

Российские производители про-

филей подоконных досок, откосов, 

а также вспомогательных (добор-

ных) профилей и профилей для от-

делки окон и дверей представлены 

в таблице.

Всего перечень, приведенный 

в таблице, содержит около 90 компа-

ний. По некоторым из них отсутству-

ют достоверные данные о результа-

тах производственной деятельности 

в 2015 г. Несколько компаний обан-

крочены или прекратили производ-

ство.

Крупнейшими компаниями-произ-

водителями профилей подоконных 

досок и откосов из ПВХ за 2015 г. 

являются: ГК «Витраж», «Народный 

пластик», «Брусбокс», «Декопласт» 

(«Евродизайн»), ГК «СТЛ» («СТЛ 

Производство», «СТЛ-Сибирь»), 

«БФК-Экструзия», ГК «ОРТО», «Реас 

Групп», ГК «РБК», «Терна Полимер».

ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

499 177 1897

redaktor@ssk-inform.ru

ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПОДОКОННЫХ ДОСОК 
И ОТКОСОВ ИЗ ПВХ

Производители профилей подоконных досок, откосов и вспомогательных профилей

Компания
Федера-
льный 
округ

Местонахождение предприятия-из-
готовителя

Торговая 
марка Примечания

1 2 3 4 5
«АдеГрупп», ГК УФО Свердловская обл., г. Арамиль Adeplast
«АнВ-пласт» ЮФО Краснодар
«Аргумент-пласт» ЦФО Кострома
«АРтек-Тверь» ЦФО Тверь
«Байкал-Пласт» СФО Иркутск
«Биохимпласт» ПФО Нижегородская обл., г. Дзержинск
«Брусбокс» ЦФО Брянская обл., пгт. Б. Полпино Brusbox
«БФК-Экструзия» СФО Новосибирск «БФК»

«ВГ-пласт» («ГПС ЛД») СЗФО Санкт-Петербург «Вегапласт», 
Windeck

Пр-во прекраще-
но в 2015 г.

«Века Рус» ЦФО МО, д. Губцево Veka, Vekaplan
«Вента» ЦФО МО, г. Егорьевск Venta
«Визави-2000» ЮФО Волгоград Ratex

«Винпласт-проф» СФО Иркутск Новая фирма 
с 2014 г.

«Витапласт» СФО Иркутская обл,, г. Ангарск

«Витраж» ЦФО МО, д. Дурыкино «Витраж», VPL, 
Crystallit

«В-Пласт» ДФО Владивосток
«Голденпласт» («Ваши окна») ЮФО Ростов-на-Дону
«Грайн» ПФО РБ, Уфимский р-н, с. Нижегородка Grain
«Декопласт» («ЕвроДизайн») ЦФО Смоленская обл., г. Ярцево DecoWin
«Евро Профиль» ЦФО Москва
«Завод Авангард» УФО Тюменская область, п. Утяшево Avangard
Зайцев, ИП ЦФО Курск
«Запсибполимер» СФО Кемеровская обл., г. Новокузнецк
«ИваПер» СЗФО Санкт-Петербург IvaPer
«Интехпласт» ЮФО Ростов-на-Дону
«Каустик» («Башкирская содовая компания») ПФО РБ, г. Стерлитамак *
«Кениг-Пласт» (ГК «АС-ДОМ») СЗФО Калининград Konigplast
«Компания Таргет» ЦФО МО, г. Красногорск «Таргет»
«Кронапласт» ЦФО МО, Владимирская обл. «Кронапласт»
«Крунор», ГК СКФО Дагестан, р. п. Тарки Krunor *
«ЛИД-пром» ЦФО Белгородская обл., г. Старый Оскол
«Липецк-Книппинг», ГК / «ОК «Штерн» ЦФО Липецк Schtern Пр-во с 2013 г.
«МастерПласт» ЮФО Краснодар
«Меллер» ЦФО МО, г. Мытищи Moeller
«Мега Пласт» ЦФО МО, г. Раменское, д. Юрасово
«МСК Пластик», ГК ЦФО Москва

«Народный пластик» ЦФО МО, г. Климовск «Народный пла-
стик»

«Нико-Пласт» СКФО Ставропольский край, г. Невинномысск NP, НикоPlast
«Нико-пласт» ЮФО Ростов-на-Дону
«Новомосковские Полиэфиры, НПО» ЦФО Тульская обл., г. Новомосковск
«Новые технологии» ЦФО Брянск «НТ-пласт»
«Нордпроф» УФО Тюменская обл., г. Заводоуковск «Нордпроф»
«Нордсайд», ГК («Балтэкопласт») СЗФО Санкт-Петербург
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Компания
Федера-
льный 
округ

Местонахождение предприятия-из-
готовителя

Торговая 
марка Примечания

1 2 3 4 5
«ОРАС» ЮФО Краснодар «ОРАС»
«ОРТО», ГК ПФО Самара «ОРТО»
«Ортопласт» (ГК «ОРТО») УФО Екатеринбург «ОРТО»
«ОсПласт» ЦФО Белгородская обл., г. Старый Оскол
«ОТК «Авангард-ХХ1» ПФО Казань *
«Планета-Пластик» ЦФО МО, г. Бронницы
«Пластика Окон» ЦФО МО, г. Фрязино
«Пластик-М» ПФО РТ, г. Набережные Челны
«Пласт Сервис» ЦФО Липецк
«Пластэк» ПФО Самарская обл., г. Тольятти
«Плафен» ЦФО МО, Рязанская обл. Plafen
«Плюс-4 Стройсвязь» СФО Кемеровская обл., г. Новокузнецк
«ПромПласт» ПФО РБ, г. Стерлитамак
«Промстройпласт» ЮФО Волгоградская обл., р. п. Гумрак
«Проплекс» ЦФО МО, г. Подольск Proplex
«Профиль» (ТД «Ревик») СФО Новосибирск
«Профиль-Пласт» ЦФО МО, г. Старая Купавна
«РБК», ГК ЦФО МО, г. Мытищи «РБК»
«РЕАС Групп» ЦФО Москва «РЕАС»
«РЕАС-Сибирь» («РЕАС Групп») СФО Новосибирская обл., г. Бердск «РЕАС»
«Ремстройпласт» ЦФО Кострома
«Рехау» ЦФО МО, Раменский р-н Rehau
«Рич» СФО Кемеровская обл., г. Новокузнецк
«РоссПласт» ЮФО Краснодар Rigap
«РТД пласт» ДФО Хабаровск

«Самарские Оконные Конструкции», ГК ПФО Самарская обл., г. Сызрань SOK Банкротство ГК 
в 2015 г.

«Саянскхимпласт» СФО Иркутская обл., г. Саянск
«СМ Холдинг» ЦФО МО
«Современные Технологии Винипласта» УФО Челябинск «СТВ»
«СоюзПрофиль», ПГ («ЗСПК») УФО Екатеринбург «СПК»
СПАР «Строитель» ЮФО Астраханская обл., п. Аксарайский
«Стайл Декор» ЦФО МО, совхоз им. Ленина
«Станд» ЦФО Калужская обл., г. Обнинск
«СтеноПласт» ЮФО Краснодар «СП»
«СТЛ Экструзия», «СТЛ Производство», 
«Монблан», ГК ЦФО, ДФО МО, г. Электросталь;

Хабаровск Montblanc

«СТЛ-Сибирь» (ранее ПО «ЭХЗ») СФО Красноярский край, г. Зеленогорск В составе ГК 
«СТЛ» с 2013 г.

«СтройДекор» ЦФО Москва

«Стромремонтналадка», ГК «СУ-155» ЦФО МО, г. Одинцово «СРН»

Производство 
прекращено. 
Банкротство ГК 

в 2015 г.

«ТБФПласт» ЦФО Москва Пр-
во с 2013/2014 гг.

Темирлиев, ИП СКФО КЧР, Усть-Джегутинский р-н, а. Сары-тюз
«Терна-Полимер» ЦФО МО, г. Мытищи FineDeck
«Технопластик, НПО» («РЕАС Центр») ЦФО Воронеж
«ТПЗ «Полимер» ЮФО Волгоград
«Хольцэкстропласт» (ТК Хольцпласт») ЦФО Тверь
«ЦентргазПластик» ЦФО Смоленск «ЦгП»

«ЭксПроф» УФО Тюмень Exprof Пр-во подок. 
с 2015 г.

«Юг-Профиль-Системс» ЮФО Краснодар Elex
«ЮжУралТехКомплект» УФО Челябинск
«Ялукс-групп» (ранее «Росполимер») СЗФО Ленинградская обл., д. Разбегаево

* Производство прекращено или носит нерегулярный характер
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УВАЖАЕМЫЕ ДАМЫ И ГОСПОДА!

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ НА СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ИЗДАНИЯ

«ОКНА И ДВЕРИ», «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ»,  
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

СТОИМОСТЬ ГОДОВОЙ ПОДПИСКИ НА 2016 ГОД

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом 
рассылки 

и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем 
за 2 комплекта, %

Количество комплектов

Для подписчиков РФ,
руб.

Для зарубежных
подписчиков, евро 2-8 9-20 21-50 51-100 свыше 

100 

«Окна и Двери»
(6 номеров) 4140 150

15 20 24 27 30«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2760 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2760 75

Все подписчики на печатные версии имеют доступ к электронным журналам.

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сберкассу. 

При оформлении подписки на все четыре издания (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.
Итого сумма годовой подписки (для подписчиков РФ):
для физических лиц – 7728 руб.;
для юридических лиц – 8832 руб.

Подписка оформляется на год.
Для юридических лиц, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, 
накладная) на каждый вышедший из печати журнал.
Для физических лиц документы не предоставляются.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить 
по телефону в редакцию (499) 177-1807 или написать письмо pay@ssk-inform.ru
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