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Время летит быстро.
Кажется, совсем недавно, весной 

2017 года, журнал «ОКНА и ДВЕРИ» 
отмечал свое 20‑летие. А сегодня ему 
уже 22. Следующий номер – 200‑й, 
считая с  начала выпуска. Возраст 
уже далеко не юношеский. По суще‑
ству, журнал – ровесник сформиро‑
вавшейся практически «с нуля» рос‑
сийской оконной индустрии, ставший 
первым российским специализиро‑
ванным изданием на тему, которая 
звучит в его названии.

Однако в  последние годы было 
как‑то не до празднования юбилеев: 
отрасль в кризисе, продолжающемся 
уже более 5 лет. Как аналитическое 
издание, журнал еще задолго до кри‑
зиса 2009 года предупреждал о не‑
благоприятных тенденциях, «дутых» 
прогнозах, неоправданных ожида‑
ниях, скором и неизбежном насыще‑
нии оконного рынка и последствиях, 
к которым все это приведет. К сожа‑
лению, все, о чем предупреждалось, 
произошло. «Болезнь» перешла 
в хроническую фазу, а «выздоровле‑
ние» явно затянулось.

После замедления темпов спада 
в 2016–2017 гг., появились надежды, 
что в 2018 г. снижение рыночных объ‑
емов прекратится, и произойдет раз‑
ворот тренда. К этому имелись опре‑
деленные основания: стабилизация 
экономики, начавшийся рост про‑
мышленного производства и  ВВП. 
Но этим надеждам не суждено было 
сбыться.

Вопреки ожиданиям, по  итогам 
2018 года вновь произошло сниже‑
ние рыночных объемов в  физиче‑
ских показателях (тонн, кв. м), хотя 
по  итогам первого полугодия был 
отмечен рост. Причем ситуация 
на оконном рынке на протяжении го‑
да в точности повторяла ситуацию, 
складывающуюся на строительном 
рынке, точнее – на рынке жилищно‑
го строительства. Там тоже по ито‑
гам 2018 года ожидался рост, в пер‑

2018 ГОД: НЕОДНОЗНАЧНЫЕ ИТОГИ, НЕОПРЕДЕЛЕННЫЕ 
ПЕРСПЕКТИВЫ

вом квартале наблюдался подъем, 
но  затем темпы роста стали зату‑
хать, а с началом второго полугодия 
начался спад. Результат – снижение 
объемов ввода жилья на 5% к пока‑
зателю 2017 года. При этом сниже‑
ние шло нарастающим темпом: ввод 
в декабре (месяц, в котором тради‑
ционно вводится около четверти го‑
дового объема) упал на 9% к показа‑
телю декабря 2017 г.

Следует отметить, что, в отличие 
от прошедших лет, наибольший спад 
объемов ввода жилья произошел 
у компаний-застройщиков, составил 
в среднем более 10%. Неизбежным 
следствием стало банкротство ряда 
ведущих компаний. Общую картину 
несколько улучшили индивидуаль‑
ные застройщики, доля ввода жилья 
которыми в совокупных объемах вво‑
да жилья по итогам 2018 г. превыси‑
ла 43%.

К этому можно добавить провал 
федеральной адресной инвестицион‑
ной программы, утвержденной Минэ‑
кономразвития России на 2018 год. 
Из 406 объектов, намеченных к вводу 
в 2018 году, введено в эксплуатацию 
173 объекта, из них 152 – на полную 
мощность, 21 объект – частично.

Вновь возникают тривиальные во‑
просы: кто виноват и что делать?

Представляется, что за сложив‑
шуюся в 2018 году ситуацию в стро‑
ительстве, а также и на зависимом 
от последнего оконном рынке надо, 
прежде всего, «благодарить» родное 
правительство, так «вовремя» начав‑
шее очередную реформу финанси‑
рования строительства и практиче‑
ски одновременно с этим озвучившее 
грядущее повышение НДС, введение 
налога на «самозанятых» и ряд дру‑
гих инициатив.

Неизбежным результатом всех 
этих действий правительства будет 
рост цен на жилье и другую недвижи‑
мость. И это уже произошло: по дан‑
ным риэлторов, в декабре 2018 года 

цены на жилье в «Новой Москве» вы‑
росли на 10%.

Негативным фактором стало 
так  же завершение «дачной амни‑
стии» в марте 2019 г. Соответствен‑
но, многие владельцы недвижимости 
во второй половине года были вы‑
нуждены заниматься оформлением 
необходимых «бумаг», а все другие 
вопросы (включая замену/установку 
окон) отложить на неопределенное 
время.

Еще  один фактор  – закредито‑
ванность населения. В  последние 
годы экономисты и  чиновники так 
привыкли петь дифирамбы ипотеке, 
что как‑то упустили тот факт, что вы‑
плата ипотечных кредитов попросту 
«съедает» финансовые средства на‑
селения. К тому же ипотечные кре‑
диты в значительной мере легли на, 
скажем так, не  слишком богатые 
слои населения. Но, зато – наиболее 
массовые. Какая тут замена окон! 
Дожить бы до следующей зарплаты!

При  всем этом, рост ВВП стра‑
ны в 2018 году составил 2,3%; про‑
мышленное производства выросло 
на 2,9%. Производство смолы ПВХ 
в РФ возросло на 6%, составив 958,6 
тыс. тонн (это новый рекордный по‑
казатель). Причем все российские 
предприятия-изготовители ПВХ уве‑
личили в 2018 г. объемы производ‑
ства. Экспорт ПВХ из РФ впервые 
превысил его импорт.

По данным Росстата, на 4,1% вы‑
росли инвестиции в  основной ка‑
питал, увеличились объемы выпол‑
ненных строительных работ. Но пе‑
ресмотр Росстатом многих цифр 
за  предшествующие годы ставит 
вопрос: насколько можно доверять 
всем этим данным?

Таковы неоднозначные итоги 
2018 года, весьма затруднившие ка‑
кие‑либо обоснованные прогнозы да‑
же на  краткосрочную перспективу. 
Более подробно – в этом номере жур‑
нала «ОКНА и ДВЕРИ».
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22 октября 2018 года в Россий-
ском союзе промышленников и пред-
принимателей состоялась Междуна-
родная конференция под председа-
тельством Басина Е. В., Председате-
ля Комитета Торгово-промышленной 
палаты РФ по предпринимательству 
в сфере строительства, Новосело-
ва В, А., Президента Союза проек-
тировщиков России и Лощенко А. Л., 
Президента Национального объеди-
нения участников строительной ин-
дустрии.

Прошедшее мероприятие стало 
четвертым и заключительным из се-
рии конференций по теме малоэтаж-
ного строительства в России, прове-
денных в 2017–2018 гг.

Организаторами конференции 
выступили Комитет Торгово-про-
мышленной палаты РФ по предпри-
нимательству в  сфере строитель-
ства, Российский Союз промышлен-
ников и  предпринимателей, Союз 
проектировщиков России, Россий-
ский Союз строителей, Националь-
ное объединение участников стро-
ительной индустрии, Международ-
ная ассоциация фондов жилищного 
строительства и  ипотечного кре-
дитования (МАИФ), Союз сельских 
строителей России, при официаль-
ной поддержке Минстроя РФ, Мин-
промторга РФ, профильного комите-
та Госдумы РФ.

В работе конференции приняли 
участие представители профессио-
нального сообщества инвестицион-
но-строительной отрасли, занима-
ющиеся вопросами малоэтажного 
строительства: девелоперы, архи-
текторы, проектировщики, строите-
ли, поставщики строительных мате-
риалов, научные работники, сотруд-
ники ЖКХ, научных и  учебных за-
ведений, представители органов 
власти, бизнеса, а также СМИ.

Резолюция Международной конференции

«МАЛОЭТАЖНАЯ РОССИЯ – 2018»
г. Москва, РСПП, 22 октября 2018 г.

Участники обменялись мнения-
ми по заявленным темам дискуссий. 
В  рамках конференции выступили 
руководители ТПП РФ, Союза про-
ектировщиков России, Российского 
Союза строителей, Национального 
объединения участников строитель-
ной индустрии, МАИФ, Союза сель-
ских строителей России, предста-
вители ведущих проектных, строи-
тельных, научно-исследовательских 
организаций, передовых предприя-
тий строительной индустрии. О сво-
ем опыте организации и  развития 
малоэтажного социального жилья 
рассказали представители власт-
ных структур и  строительной от-
расли Белгородской, Вологодской 
и Свердловской областей, республи-
ки Башкортостан.

В ходе выступлений было отме-
чено, что по данным Федеральной 
службы государственной статисти-
ки из 79,2 млн. кв. м жилья, введен-
ного в России в2017 г., доля площа-
дей в индивидуальных домах соста-
вила 41,6% (33 млн. кв. м). Осталь-
ные площади формально считаются 
индустриальным жильем, возве-
денным застройщиками. За 9 меся-
цев 2018  г. в России введено 39,2 
млн. кв. м жилья. Что  меньше по-
казателей прошлого года на 1,1%. 
При  этом ввод многоквартирных 
домов упал на  рекордные 17,6% 
до  19,2 млн. кв. м. Соответствен-
но, на 22,1% выросла доля индиви-
дуального домостроения, которого 
за 9 месяцев 2018 года введено 20 
млн. кв. м.

Для успешного выполнения На-
ционального проекта «Жилье и го-
родская среда», выделенные сред-
ства (в  размере до  1,5 триллио-
нов рублей) необходимо направить 
не только на стимулирование мно-
гоэтажного строительства жилья 

в городах, но и на поддержку мало-
этажного строительства в проектах 
комплексного освоения территорий 
вблизи городов, а  также государ-
ственную поддержку в части строи-
тельства инженерной, социальной 
инфраструктуры и благоустройства 
территорий.

По  результатам обсуждения 
представленных докладов и сообще-
ний участниками конференции при-
нято решение обратиться к Прези-
денту РФ, в Правительство РФ, Мин-
строй РФ, Минпромторг РФ, Минтруд 
РФ, Минобрнауки РФ, Общероссий-
ский народный фронт, в профессио-
нальные объединения со следующи-
ми предложениями и рекомендация-
ми:

l. Определить малоэтажное стро-
ительство и индивидуальное домо-
строение в числе приоритетных на-
правлений градостроительного раз-
вития, обеспечивающих устойчивое 
развитие территорий. Разработать 
«Дорожную карту» развития мало-
этажного строительства, учитываю-
щую формирование правового, нор-
мативно-технического регулирова-
ния, включения разделов малоэтаж-
ного строительства в федеральные, 
региональные и муниципальные го-
сударственные целевые прогрaммы, 
с учетом мер поддержки малоэтаж-
ного строительства, в том числе фи-
нансового стимулирования исполь-
зования продукции малоэтажного, 
деревянного домостроения. Для под-
готовки и реализации сформировать 
рабочую группу из  представите-
лей заинтересованных министерств 
и ведомств, а также представителей 
профессионального сообщества.

2.  Включить в  разрабатывае-
мый Министерством строитель-
ства и ЖКХ РФ, в рамках выполне-
ния Указа Президента РФ от 7 мая 
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2018  года № 204, Национальный 
проект «Жилье и городская среда» 
положения по стимулированию ма-
лоэтажного жилищного строитель-
ства.

3. В рамках Национального про-
екта «Жилье и  городская среда» 
рассмотреть вопрос изменения ба-
ланса жилой застройки в  средних 
и малых городах России в сторону 
малоэтажного и  индивидуального 
строительства и подготовить соот-
ветствующие предложения для вне-
сения изменений в нормативные до-
кументы.

4.  Включить разделы по  мало-
этажному строительству в  феде-
ральные и  региональные государ-
ственные целевые программы, раз-
работка которых предусмотрена 
Национальным проектом «Жилье 
и городская среда» в соответствии 
с п 1.1 Федерального проекта «Жи-
лье» с учетом положений по стиму-
лированию малоэтажного жилищ-
ного строительства, в том числе фи-
нансового стимулирования приоб-
ретения продукции малоэтажного, 
деревянного домостроения.

5. Поручить акционерному обще-
ству (ДОМ. РФ) а также банкам ПАО 
«Сбербанк», ПАО «Банк ВТБ» и дру-
гим крупным банкам создать банков-
ские продукты по кредитованию фи-
зических лиц для приобретения объ-
ектов индивидуального жилищного 
строительства на условиях ипотеч-
ного кредитования при приобрете-
нии жилого помещения в многоквар-
тирном доме.

6. Рекомендовать субъектам Рос-
сийской Федерации применять эф-
фективно работающие в регионах, 
таких как Белгородская область, ре-
спублика Башкортостан, республика 
Татарстан, инструменты финанси-
рования строительства жилья: нако-
пительно-ипотечная система (НИС) 
и жилищно-накопительные коопера-
тивы (ЖНК).

7. Рекомендовать субъектам РФ 
и  муниципальным образованиям 
при подготовке стратегий социаль-
но-экономического развития, доку-
ментов территориального планиро-
вания и правил землепользования 
и  застройки выделять в  качестве 

приоритетного направления ком-
плексное развитие территорий ма-
лоэтажного строительства и инди-
видуального домостроения в соот-
ветствии с потребностями всех групп 
населения.

8. Одобрить отраслевой проект 
«Мой дом. Доступное и комфортное 
жилье в сельских поселениях и ма-
лых городах России», разработан-
ный в  инициативном порядке Со-
юзом сельских строителей России 
и поддержанный Общественным со-
ветом при Минстрое России (пункт 
6 протокола заседания Президиу-
ма Общественного совета при Мин-
строе России от 30.10.2017 г. № ОС-
2017/3. П. 5); далее  – Отраслевой 
проект.

9. Внести изменения в правовую 
и  нормативно-техническую базу, 
обеспечивающую внедрение стан-
дартов «зеленого строительства», 
в первую очередь для жилых мало-
этажных зданий и объектов социаль-
ной инфраструктуры, а также стиму-
лирующих внедрение ресурсосбе-
регающих технологий и автономных 
систем инженерного обеспечения. 
Завершить разработку отечествен-
ной методологии экологической сер-
тификации зданий с  учетом миро-
вого опыта. Решить вопрос финан-
сирования разработки комплекса 
недостающих норм, правил и стан-
дартов, необходимых для развития 
малоэтажного, в том числе деревян-
ного домостроения, в первую оче-
редь пожарной безопасности и стро-
ительства в сейсмических районах, 
в  соответствии с  предложениями, 
подготовленными профессиональ-
ным и  экспертным сообществом, 
и переданными в Минстрой России, 
Минпромторг России.

10. Поддержать инициативу Мин-
промторга России по  разработке 
приоритетной программы «Развитие 
деревянного домостроения на тер-
ритории Российской Федерации», 
установить квоты на использование 
продукции этой отрасли в рамках го-
сударственных программ по строи-
тельству.

11. С целью реализации государ-
ственной программы по  переходу 
строительной отрасли РФ на техно-

логии информационного моделиро-
вания рекомендовать использовать 
в малоэтажном строительстве техно-
логии информационного моделиро-
вания (ВIМ) и оценки стоимости жиз-
ненного цикла (СЖЩ), которые обе-
спечивают сокращение сроков про-
ектирования при высоком качестве 
проектной документации, ускоряют 
процесс строительства с минимиза-
цией рисков и оптимизацией стоимо-
сти объекта.

12. Считать целесообразным 
дальнейшее расширение примене-
ния в малоэтажном строительстве 
новых и инновационных материалов, 
конструкций и оборудования, таких 
как легкие бетоны, гипсокартонные 
(ГКЛ), гипсостружечные (ГСП) и це-
ментно-стружечные плиты (ЦСП), 
кровельные полимерные материа-
лы, легкие стальные тонкостенные 
конструкции (ЛСТК), крупноформат-
ные пустотно-поризованные кера-
мические блоки, современные дере-
вянные окна, конструкционные 3‑D 
панели, молекулярные электрокотлы 
ТермаРОН и т. п.

Во исполнение «Стратегии раз-
вития промышленности строитель-
ных материалов до  2020 и  в  пер-
спективе до  2030  года», утверж-
денной распоряжением Правитель-
ства РФ № 668‑р от 10.05.2016 года, 
и  основополагающих требований 
«Научно-технологической програм-
мы развития РФ», утвержденной 
Указом Президента РФ В. В. Пути-
на от 01.12.2016 года, просить Мин-
промторг РФ предусмотреть финан-
сирование организации пилотного 
производства инновационного стро-
ительного материала «керапен», за-
патентованного в РФ и за рубежом.

Председатель Комитета ТПП РФ  
по предпринимательству в сфере строительства 

п/п   Е. В. Басин

Президент Российского Союза строителей  
п/п   В. А. Яковлев

Президент Союза проектировщиков России  
п/п   В. А. Новоселов

Президент Союза сельских строителей России 
п/п   С. А. Мытарев
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эффективная замена 
механической вентиляции  
на практике

Свежий воздух по  нажатию 
кнопки с  помощью фурни-

турной системы activPilot Comfort 
PADM – это новое эффективное 
решения от  немецкой фирмы 
Winkhaus для замены механиче-
ского проветривания и вентиля-
ционных клапанов.

Для  комфорта и  хорошего са‑
мочувствия в доме необходим све‑
жий воздух и  систематическое 
проветривание помещения. Это 
особенно актуально для  совре‑
менных окон, которые отличаются 
высокой герметичностью, обеспе‑

чивают хорошую защиту от  про‑
дувания и отлично сохраняют теп‑
ло, но  вместе с  тем  сокращают 
циркуляцию и проникновение све‑
жего воздуха внутрь помещения, 
что приводит к избыточной влаж‑
ности и  духоте. Традиционные 
способы проветривания не  всег‑
да удобны и не могут обеспечить 
полноценной вентиляции. Новым 
эффективным решением этой про‑
блемы является система автома‑
тического проветривания activPilot 
Comfort PADM от Winkhaus с элек‑
троприводом BDT.

activPilot Comfort 
PADM – проветривание 
в автоматическом режиме

Благодаря новой системе про‑
ветривания, разработанной компа‑
нией Winkhaus, не нужно помнить 
о необходимости проветривать по‑
мещение и испытывать сложности 
при  вентиляции труднодоступных 
окон в случае ограниченных физи‑
ческих возможностей.

Автоматическая вентиляция 
activPilot Comfort PADM самостоя‑
тельно обеспечит цикличное микро‑

Новая штаб-квартира D+H во Вроцлаве
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проветривание, достаточно лишь 
запрограммировать ее на нужный 
временной режим.

Механизм микропроветривания 
осуществляется через шестимилли‑
метровый зазор при параллельном 
смещении створки по всему окон‑
ному периметру. Благодаря этому 
обеспечивается постоянный и есте‑
ственный воздухообмен без  рез‑
ких перепадов температуры и лиш‑
них потерь тепла в  комфортном 
для здоровья человека режиме.

По  сравнению со  стандартным 
ручным проветриванием, в  новой 
технологии автопроветривания 
от Winkhaus, вентиляция может осу‑
ществляться как в микрощелевом, 
так и в обычном режиме.

Автопроветривание 
в запрограммированном 
режиме

В конструктив системы activPilot 
серии Comfort PADM входит элек‑

трический привод BDT. Он монтиру‑
ется вместо оконной ручки на ство‑
рочную поверхность и, взаимо‑
действуя с  фурнитурой Winkhaus, 
обеспечивает автоматическое сме‑
щение створки параллельно раме 
на  6  мм для  микрощелевой вен‑
тиляции, а  также закрытие створ‑
ки, согласно запрограммирован‑
ной пользователем программе. 
При  этом следует подчеркнуть, 
что работа мотора электропривода 
BDT очень тихая, почти бесшумная, 
что важно в ночное время.

С  помощью сенсорной панели 
управления электропривода BDT 
окно можно переключить в режим 
постоянного проветривания или же 
запрограммировать 10‑минутные 
циклы проветривания, которые бу‑
дут включаться автоматически каж‑
дый час. Существует также возмож‑
ность запрограммировать однора‑
зовое проветривание в течение за‑
данного промежутка времени: 10, 
20 или 30 минут. При переключении 
привода на ручное управление, ок‑
но можно открыть полностью (на‑
стежь).

Для  удобства пользования си‑
стемой возможно использовать 
пульт с дистанционным управлени‑
ем, что особенно удобно, когда окно 
труднодоступно или в случаях физи‑
ческих ограничений пользователя.

Совместимость 
с системами  
Smart Home

Дополнительное преимущество 
технологии activPilot Comfort PADM – 
возможность ее совмещения с дат‑
чиками влажности или содержания 
CO

2
 в  помещении. Приборы будут 

«требовать» открыть окно, когда эти 
важные для нашего здоровья пока‑
затели будут превышены.

Автоматическое 
проветривание  
с высокой защитой 
от взлома

Окна c фурнитурной системой 
activPilot Comfort PADM защищены 
от взлома как в закрытом положе‑
нии, так и  в  режиме проветрива‑
ния  – до  класса взломостойкости 
RC2 согласно европейским требо‑
ваниям. Благодаря этому можно 
проветривать помещения в автома‑
тическом режиме также во  время 
отсутствия хозяев. Постоянная цир‑
куляция свежего воздуха успешно 
справляется с  избыточной влаж‑
ностью, провоцирующей появле‑
ние на стенах грибка. Дополнитель‑
ной взломостойкой защитой окна 
во время микрощелевого автопро‑
ветривания является положение 
оконной ручки, которое не указыва‑
ет на вентиляцию. Оконная створка 
в смещенном положении с уличной 
стороны выглядит как  закрытая, 
что снижает риск взлома окна злоу‑
мышленником.

Новая система проветривания 
широко применятся как в частных 
домах и квартирах, так и в больших 
общественных зданиях и офисных 
центрах.

Один из  реализованных про‑
ектов с этой системой – действу‑
ющая с  апреля 2018  года новая 
штаб-квартира компании D+H 
во  Вроцлаве. Это первый объект 
в  Польше, в  котором в  алюмини‑
евых окнах установлена фурниту‑
ра activPilot Comfort PADM с элек‑
троприводом BDT. Представите‑
ли компании D+H – пользователи 
окон – рассказали о том, как они 
используют функцию автомати‑
ческого проветривания activPilot 
Comfort PADM и как оценивают её 
пользу на практике.

Окно оснащенное фурнитурой activPilot 
PADM с автоматическим проветриванием
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Интервью с руководителем отдела маркетинга компании 
D+H Шимоном Чяхом (пол.: Szymon Ciach):

Ваша новая штаб-квартира – это 
образцовое энергетически эффек-
тивное здание, в котором вы приме-
нили свою самую новую продукцию 
из области противодымной и проти-
вопожарной защиты и вентиляции. 
В объекте совмещено естественное 
проветривание и механическая вен-
тиляция. Могут ли взаимодейство-
вать между собой эти 2-е системы?

Ш.Ч.: Здание D+H спроектирова‑
но таким образом, чтобы совместить 
естественную вентиляцию с механиче‑
ской. В нашей компании эти две систе‑
мы превосходно дополняют друг друга. 
В каждом помещении функционирова‑
ние кондиционера обусловлено поло‑
жением оконной створки – кондицио‑
нирование воздуха включается тогда, 
когда створки закрыты, и отключается 
в момент их открытия. Благодаря это‑
му пользователи отдельных офисных 
помещений имеют возможность произ‑
вольного управления автоматикой без 
лишних теплопотерь или энергетиче‑
ских затрат. 

Как вы пользуетесь естествен-
ным способом проветривания? Окна 
в вашем офисе находятся постоян-
но в режиме параллельного смеще-
ния, или только ночью, а может быть 
только днем? 

Ш.Ч.: Окна могут находиться в по‑
ложении параллельного смещения как 
в течении дня, так и в ночное время су‑
ток. Окна, оснащённые фурнитурой ac‑
tivPilot Comfort PADM, сохраняют класс 

противовзломности RC2, что позволяет 
обеспечить проветривание здания так‑
же и в нерабочее время. Это, в свою 
очередь, обеспечивает низкие эксплу‑
атационные затраты – в офисах, ох‑
лажденных ночью, нет необходимости 
включать кондиционер так быстро, как 
это требуется в плотно закрытых поме‑
щениях без вентиляции.

Как функционирует проветри-
вание в разных помещениях здания 
вашей компании? Способ проветри-
вания такой же или существуют от-
личия?

Ш.Ч.: Электроприводы в отдельных 
помещениях запрограммированы по-
разному. Например, в конференц-залах 
окна открываются автоматически после 
получения сигнала от датчика CO

2
, ин‑

формирующего о снижении содержа‑
ния кислорода в воздухе ниже требуе‑
мого уровня. Это позволяет обеспечить 
комфортные условия в помещениях 
для проведения различных деловых ме‑
роприятий (обучений или встреч), при 
этом нет необходимости открывать ок‑
на для проветривания вручную. В офис‑
ных кабинетах ситуация выглядит не‑
много иначе – сотрудники используют 
функцию естественного проветривания 
путем параллельного смещения створ‑
ки или полное открытие окна согласно 
своим индивидуальным потребностям. 

Какой способ проветривания яв-
ляется оптимальным в разные вре-
мена года? 

Ш.Ч.: Пока у нас есть опыт эксплуа‑
тации автоматической системы прове‑
тривания только в летние месяцы. По‑
скольку в этом году уже в мае темпе‑
ратура превышала двадцать градусов, 
мы активно использовали щелевое 
проветривание, чередуя его с механи‑
ческой вентиляцией, и остались очень 
довольны.

Необходимо ли, хотя бы время от 
времени, открывать окна настежь? 

Ш.Ч.: Способ пользования окнами 
с автоматикой довольно индивидуален. 
С одной стороны, есть щелевое прове‑
тривание и постоянный, естественный 
воздухообмен, но с другой стороны су‑
ществует также возможность открыть 

окна настежь для кратковременной 
вентиляции помещения. Сотрудники 
нашей компании пользуется окнами с 
автоматической системой проветрива‑
ния по-разному. В некоторых помеще‑
ниях окна все время находятся в режи‑
ме щелевого проветривания, в других 
открываются только в зависимости от 
потребностей или ситуации.

Как вы оцениваете собственное 
решение? Его плюсы и минусы? 
Есть ли что-то, что, по вашему мне-
нию, следовало бы изменить/ улуч-
шить?

Ш.Ч.: Мы продолжаем учиться поль‑
зоваться этими современными систе‑
мами и узнаем все больше о их преиму‑
ществах. Кроме того, использование их 
широкого функционала становится все 
более эффективным. Так, например, в 
последнее время была проведена моди‑
фикация в системе BMS, цель которой 
– оптимально совместить возможности 
для естественной вентиляции со специ‑
фикой отдельных помещений и индиви‑
дуальными пожеланиям пользователей. 

Что, с нашей точки зрения, является 
самым значимым достоинством приме‑
нения естественного щелевого микро‑
проветривания? Я лично считаю, что 
наряду с сугубо экономическими пре‑
имуществами, важно и то, что мы еже‑
дневно можем наслаждаться действи‑
тельно свежим воздухом, что отнюдь не 
всегда и не везде является возможным. 

Еще одним преимуществом си‑
стемы activPilot Comfort PADM для нас 
является обеспечение комфортного 
микроклимата и оптимального уров‑
ня влажности в офисных помещени‑
ях. Как правило, одним из главных не‑
достатков вентиляционных механиче‑
ских систем является слишком сухой 
воздух, который не только вредит здо‑
ровью и самочувствию, но и наносит 
ущерб деревянной и кожаной мебели, 
паркету, книгам и домашним растени‑
ям. Следует помнить об этом при выбо‑
ре системы вентиляции в ваш дом или 
офис. Применение в нашем офисном 
здании совмещенных систем проветри‑
вания (механической и естественной) 
мы считаем очень удачным решением.

activPilot Comfort PADM
Автопроветривание от Winkhaus

Что такое автопроветривание?
Система activPilot Comfort PADM – это автоматиче-
ское открывание и параллельное смещение створки 
при помощи кнопки, отличная альтернатива стан-
дартным возможностям вентиляции. В сочетании 
с электроприводом обеспечивает автопроветрива-
ние и защиту от взлома.

Здоровый микроклимат. Приток свежего воздуха 
через 6-миллиметровый зазор по всему оконному 
периметру обеспечивает постоянный, естествен-
ный воздухообмен, защищая  помещение  от  избы-
точной влажности и плесени.

Безопасность. Окно  в режиме  проветривания  яв-
ляется взломостойким и соответствует классу RC2 
по нормам ENV 1627-1630.

Энергоэффективность. В зимнее время года про-
ветривание помещений приводит к значительным 
теплопотерям. Щелевая вентиляция обеспечивает 
эффективную циркуляцию воздуха без ненужной 
потери тепла. 

При любой погоде. Окно во время проветривания 
надежно защищает  помещение  от дождя и снега, 
а также снижает уровень шума.

Дистанционное управление. При использовании 
пульта дистанционного управления можно эксплуа-
тировать окна в труднодоступных местах.

winkhaus.ru

Узнайте больше из приложения 

activPilot Comfort:
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Готовится новый аналитический отчет

«РОССИЙСКИЙ ОКОННО-ФАСАДНЫЙ РЫНОК.  
ИТОГИ РАЗВИТИЯ В 2000-2018 ГГ. И ПЕРСПЕКТИВЫ  

НА 2019-2021 ГОДЫ»

Дата выхода отчета: июнь 2019 г.

Язык отчета: русский 
Количество страниц: 240 (расчетно) 
Отчет содержит: разделов – 13, таблиц – 95 (расчетно), графиков и диаграмм – 100 

(расчетно). 

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF. 

Стоимость: 97 800 руб.

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра-
бот, выполненных в 2008–2019 гг. в рамках реализации совместного проекта «Мониторинг 
российского строительного рынка».

В отчете представлены результаты аналитических исследований по следующим основным вопросам:
•	 Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного рынка.
•	 Динамика развития рынка в 2000–2018 годах. Основные итоги 2018 года.
•	 Развитие рынка в секторе ПВХ.
•	 Развитие рынка в секторе алюминия.
•	 Развитие рынка в секторе древесины.
•	 Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.
•	 Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность 

предприятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка производ-
ственных мощностей.

•	 ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2018 года.
•	 Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и ма-

териалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие в 2009–
2018 гг., и проявившиеся тенденции.

•	 Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-
тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

•	 Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах 
и субъектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

•	 Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-
ральным округам и субъектам РФ).

•	 Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос. Влияние внешних факторов 
на ценообразование.

•	 Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.
•	 Сценарии развития в 2019–2021 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития, с учетом ожидаемых изменений макроэкономической си-
туации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, и вероятности их реализации дана оценка перспектив 
развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2019–2021 гг.

По вопросам подписки на аналитический отчет обращайтесь, пожалуйста: 
 

Тел. +7 903 798 0542, факс +7 499 177 1807
e-mail: com@ssk-inform.com
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В ситуации, когда оконный рынок 
уже перенасыщен, и  компани-

ям становится все сложнее бороть-
ся за клиентов, для успешного раз-
вития бизнеса как  воздух необхо-
димы инновационные разработки, 
обеспечивающие конкурентные пре-
имущества. Именно таковой являет-
ся уникальная разработка чешской 
компании Respilon Group – оконная 
мембрана ЧИСТЫЙ ВОЗДУХ из на-
новолокна RespilonAir®.

Это первая в  мире прозрачная 
мембрана для  окон, способная за-
щитить дом от смога и других микро-
частиц, проникающих в помещения 
через окна при проветривании. Это 
надежный барьер, который способ-
ствует повышению уровня чистоты, 
комфорта и безопасности среды про-
живания людей.

ЧИСТЫЙ ВОЗДУХ ОТ RESPILON GROUP

ВОЗ классифицировала мелкую 
пыль в качестве канцерогена первой 
категории. Каждый человек знаком 
с проблемой быстрого накопления пы-
ли в доме (около 90% которой проника-
ет через окна). Постоянный рост зага-
зованности в крупных городах крайне 
негативно влияет на наше здоровье, 
а периодическое проветривание – не-
обходимо. Одним из опасных видов 
загрязнений воздуха являются мель-
чайшие твердые частицы смога диа-
метром около 2,5 мкм. Они способны 
преодолевать аэрогематический ба-
рьер легких и попадать в кровеносную 
систему, приводя к развитию сердеч-
но-сосудистых, респираторных и он-
кологических заболеваний. С каждым 
годом растет количество людей, стра-
дающих аллергическими и легочными 
заболеваниями.

Одним из основных факторов воз-
никновения подобных недугов и плохо-
го самочувствия, является загрязнение 
воздуха различными аллергенами и па-
тогенами (особенно в период цветения 
растений). Минимизировать негатив-
ные последствия загрязнения может 
оконная мембрана ЧИСТЫЙ ВОЗДУХ. 
Она создана на основе не имеющего 
аналогов на рынке фильтрующего ма-
териала нового поколения из наново-
локна, которое в 1000 раз тоньше чело-
веческого волоса. Обладая защитными 
свойствами, мембрана имеет отличную 
воздухопроницаемость. Она устанавли-
вается на место москитной сетки, лег-
ко очищается водой, ее срок службы – 
3  года. Качество мембран Respilon® 
подтверждено лабораториями EMPA 
(Швейцария), Nelson Laboratories 
(США), VUT (Чехия).

Respilon Group заинтересована в продвижении своей продукции  
на российском рынке и приглашает к взаимовыгодному сотрудничеству.
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Готовится новый аналитический отчет

«ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПВХ-ПРОФИЛЕЙ В РОССИИ»
Дата выхода отчета: май 2019 г.
Язык отчета: русский 
Количество: страниц – 116, разделов – 9, таблиц – 34, графиков и диаграмм – 13.  
Способ предоставления: электронная версия в формате PDF. В печатном виде не предо-

ставляется.
 
Стоимость: 65 тыс. руб. (НДС не облагается) 

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра-
бот, выполненных в 2008–2019 гг. в рамках реализации проекта «Мониторинг российского 
рынка строительных материалов и изделий».

В отчете представлено около 250 компаний-производителей экструдированных ПВХ-
профилей, в т. ч. более 40 производителей системных профилей для окон и дверей.

Отчет предназначен, в первую очередь, для производителей и поставщиков экструзи-
онного оборудования и инструмента, ПВХ-смолы, аддитивов и компаундов. Он может быть также полезен производите-
лям ПВХ-профилей, в т. ч. производителям системных оконных профилей (для более адекватной оценки рынка).

Отчет содержит:
1. Перечень российских компаний-производителей экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных из-

делий из ПВХ) с указанием местонахождения производства и видов производимой продукции.
2. Подробные данные о компаниях-производителях, сгруппированных по федеральным округам РФ:
– наименование, юридическая форма, торговая марка (марки);
– контактные данные: местонахождение офиса / производства, адрес, тел., факс, e-mail, сайт;
– Ф. И. О. руководителей и ответственных (должностных) лиц компании;
– производственная номенклатура и торговые марки;
– количество экструзионных линий;
– производственные мощности, данные об объемах производства;
– дополнительная информация, в т. ч. данные о деятельности в 2008–2018 гг.
3. Основные показатели рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ:
– объемы производства ПВХ;
– объемы и структура потребления ПВХ в секторе производства профильно-погонажных изделий;
– производство системных ПВХ-профилей;
– импорт и экспорт;
– потребление системных ПВХ-профилей;
– структура рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: внутреннее производство, потребление, импорт и экс-

порт.
4. Сводные данные:
– перечень производителей системных оконных и дверных профилей; топ-20 ведущих компаний;
– перечень производителей подоконных досок, откосов и отливов; топ-20 ведущих компаний;
– перечень производителей панелей и вагонки; топ-20 ведущих компаний;
– перечень производителей сайдинга;
– перечень производителей плинтусов (в т. ч. из вспененного ПВХ); топ-20 ведущих компаний;
– производители других ППИ; ведущие производители;
– территориальное распределение производств.
Представлена производственная структура подотрасли (производство экструдированных ПВХ-профилей строи-

тельного и иного назначения) по видам изготавливаемой продукции.
Дана оценка перспектив развития рынка экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных изделий 

из ПВХ) в 2019–2021 гг.

По вопросам подписки на аналитический отчет обращайтесь, пожалуйста:
Тел. +7 903 798-0542, факс +7 499 177-1807      

 E-mail: com@ssk-inform.com 
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Powermat 700 Black Line  – это 
строгально-калевочный автомат 

с чрезвычайно хорошим соотноше-
нием цены и  производительности. 
В данном случае речь идет о специ-
альной серии с ограниченным коли-
чеством станков. Соответственно, 
всем заинтересовавшимся стоит по-
торопиться.

Мир станков Powermat от Weinig 
начинается с модели 700. В настоя-
щий момент существует особый сти-
мул для того, чтобы выйти на этот 
уровень: станок Powermat 700 Black 
Line. Этот компактный строгаль-
но-калевочный автомат появился 
на свет благодаря международной 
фирменной выставке Weinig InTech 
2018 и предлагается по  привлека-

Powermat 700 Black Line: 
недорогой вход в мир 
строгально-калевочных 
автоматов Weinig 

тельной акционной цене. Он осна-
щается пятью или шестью шпинде-
лями по выбору заказчика и без про-
блем справляется с большей частью 
распространенных задач в области 
обработки массивной древесины. 
Уже в базовой версии Powermat 700, 
которая прочно заняла свои пози-
ции на рынке, этот четырехсторон-
ний строгальный станок выделяется 
высоким техническим уровнем, кото-
рый отличает все современные стро-
гально-калевочные станки Weinig. 
Прежде всего сюда относится кон-
цепция управления Comfort Set, по-
зволяющая экономить время при на-
ладке. Кроме того, для специальной 
серии Black Line был подготовлен 
специальный пакет особых опций, 

Weinig Powermat 700 Black Line: специальная лимитированная серия с привлека-тельными це-
новыми преимуществами

доступный по  оптимальным усло-
виям. Например, станок можно не-
дорого оснастить высокоэффектив-
ной системой управления PowerCom 
или инструментальными патронами 
HSK для системы PowerLock с бы-
строй заменой инструментов. Стоит 
упомянуть, что предложение Black 
Line включает в  себя и пакет ори-
гинальных инструментов Weinig 
по специальной цене. А максималь-
ный уровень безопасности в работе 
обеспечивается системой контроля 
станка. Размеры обрабатываемых 
деталей можно изменять, не оста-
навливая станок, если в нем в этот 
момент не находится обрабатывае-
мая деталь.

Целевая аудитория Powermat 
700 Black Line – мастерские и не-
большие предприятия, которые ори-
ентируются на  будущие требова-
ния и поэтому хотят использовать 
инновационные технологии. На се-
годняшнем рынке, где все больше 
востребована индивидуальность 
и широкое разнообразие профилей, 
станок серии Black Line гарантиру-
ет быструю переналадку и простую 
смену инструментов. К этому добав-
ляется простое управление данны-
ми профилей и инструментов, а так-
же концепция, открытая для  си-
стемной интеграции оборудования. 
С учетом всего сказанного данный 
станок предлагает наилучшие усло-
вия для интеграции с измеритель-
ным стендом или имеющейся систе-
мой для работы с клиентами. В за-
ключение стоит сказать, что благо-
даря возможностям анализа данных 
оборудования и  его эксплуатации 
с помощью системы PowerCom, ста-
нок серии Black Line полностью под-
готовлен к требованиям цифрового 
производства.
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На вопросы редакции «ОД» отвечает С. А. Иванова, 
руководитель Группы компаний «ИВАПЕР»

Как и в прошедшие годы, журнал «ОКНА и ДВЕРИ» в начале нового строительного сезона вновь публикует 
серию интервью с руководителями ведущих компаний, в которых дается оценка итогов прошедшего года, теку-
щей ситуации, тенденций и перспектив развития оконного рынка. В 2019 году респондентам предложены семь 
вопросов. Интервью будут публиковаться так же и в следующем номере журнала. 

Как показывают предшествующие публикации, мнения и оценки респондентов по многим вопросам не со-
впадают. В представленных ниже интервью так же представлены различные точки зрения и различные оценки 
рыночной ситуации. И, учитывая секторальные и региональные различия, это надо признать вполне законо-
мерным.

Мнение редакции и имеющиеся в ее распоряжении данные могут не совпадать с мнениями и оценками ре-
спондентов.

Благодарим всех участников!

КАКОВА СИТУАЦИЯ НА РОССИЙСКОМ
ОКОННОМ РЫНКЕ?

«ОД»: Светлана Анатольевна, 
оценки прошедшего 2018 года не-
однозначны. В экономике – не-
большой рост; в строительстве – 
рост объемов работ в финансо-
вых показателях, но снижение 
объемов ввода жилья. На оконном 
рынке было неплохое начало го-
да, но его завершение для многих 
оказалось разочаровывающим. 
Оправдал ли прошедший год Ва-
ши ожидания?  Какова Ваша оцен-
ка результатов 2018 года для от-
расли в целом? 

С.И.: В Санкт-Петербурге мы на-
блюдаем противоположную картину 
по воду жилья. Он вырос на 11 про-
центов по сравнению с 2017 годом. 
Причем львиная доля пришлась на 
декабрь. В отношении оконного 
рынка в прошлом году эксперты ут-
верждали, что падение закончилось. 
На конференциях и в прессе  появ-
лялись оптимистические прогнозы, 
ожидали роста. Мы  были более кри-
тично настроены  и  надеялись на 
сохранение объемов в отрасли. По 
факту 2018 года мы пока не видим, 
чтобы отрасль в целом выросла.  
Может быть, более поздние данные 
опровергнут наши выводы.  Но по-
ка отмечаем, что сегмент частного 
рынка просел. Эту информацию мы 
получаем из разных регионов.  Ре-
альные доходы населения продол-
жают падать.  Вопросы второй вол-
ны замены окон на вторичном рынке 
также  отодвигаются.  Конечно,  от-
ложенный спрос  обязательно вы-
стрелит. Но в 2018 году этого не про-
изошло.  

Ценовая борьба привела к то-
тальному снижению маржинально-
сти,  как у оконных заводов, так и 
у производителей профиля.  В 2018 
году мы наблюдаем фазу активного 
перераспределения, продолжение 
очищения и консолидации  оконно-
го рынка. Небольшие производители 

либо переходят в дилеры, либо вооб-
ще уходят в другие отрасли. 

«ОД»: А какими были резуль-
таты прошедшего года для Вашей 
компании? Удалось ли сохранить 
объемы производства и клиент-
скую базу, удержать завоеванные 
позиции на региональных рынках? 

С.И.: Клиентская база ожидаемо  
претерпевает изменения в сторону 
уменьшения.  Однако за счет актив-
ной работы в других регионах поте-
ри удается компенсировать.  

В регионах нашего присутствия 
позиции IVAPER укрепились. В 2018 
году к нам присоединились партне-
ры из Брянска, Орла, Тамбова и дру-
гих городов ЦФО.  В этом году уда-
лось не только сохранить объемы 
производство, но и ощутимо прира-
сти. Частично положительной дина-
мике способствовала благоприятная 
для нас ситуация в строительном 
сегменте, где наши партнеры тра-
диционно сильны.  Именно этот сег-
мент «вытащил»  2018 год, несмотря 
на сокращение спроса в сегменте 
розницы. 

«ОД»: Как, на Ваш взгляд, ситу-
ация на строительном рынке воз-
действовала в последние годы на 
оконную индустрию? Какие фак-
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торы, по Вашему мнению, оказало 
наибольшее влияние на итоги 2018 
года:

- законодательно закреплен-
ные изменения в  финансировании 
жилищного строительства (пере-
ход к проектному финансирова-
нию и кредитованию застройщи-
ков);

- снижение объемов государ-
ственного финансирования строи-
тельства;

- очередное снижение объемов 
ввода жилья;

- рост стоимости жилья на пер-
вичном и вторичном рынках, уско-
рившийся к концу года;

- завершающий этап «дач-
ной амнистии» (заканчивается 
31.03.2019 г.);

- другое (пожалуйста, назовите 
и прокомментируйте).

С.И.: Тяжело выбрать, что повли-
яло больше или меньше.  При общей 
не слишком благоприятной ситуации, 
каждый  сыграл свою роль. 

«ОД»: Как Вы оцениваете пер-
спективы наступившего 2019 года, 
чего Вы от него ждете? Начнется 
ли восстановительный рост в от-
расли? В каких секторах (сегмен-
тах) рынка можно рассчитывать на 
оживление спроса?

 
С.И.: Я всегда верю в лучшее, но 

пока не вижу предпосылок для вос-
становительного роста. Восстано-
вится  ли наша экономика?  Пока мы 
видим продолжение санкционной по-
литики, рост инфляции,  в целом не-
гативную динамику  курса  рубля, 
падение реальных доходов населе-
ния.   В строительной отрасли ситуа-
ция еще более неопределенная. Сей-
час многие застройщики сделали се-
бе задел по проектам на ближайшие 
два-три года.  Но по новым правилам  
объекты активно не закладывают-
ся. Поэтому, через некоторое время  
можно ожидать сокращения спроса и 
в этом сегменте. Более того, мы про-
гнозируем  разнонаправленную си-
туацию, когда с одной стороны, ра-
стут требования к качеству изделий 
и монтажа, а с другой,  продолжает-

ся дальнейшее ценовое давление на 
производителей окон.  Новая система 
финансирования может также приве-
сти к массовому банкротству мелких 
и средних застройщиков, и как след-
ствие, к банкротству оконных ком-
паний. Поэтому риски неплатежей в 
2019 году буду очень высокими.

Думаю, что сохранится тренд 
на  консолидацию на рынке окон-
ных компаний.  Очень надеюсь, что 
в 2019 мы увидим сокращение игро-
ков на рынке профилистов.  Сейчас 
происходи агонизирующая ценовая 
борьба. И даже роль бренда, которая 
всегда давала преимущество немец-
ким производителям, позволяя про-
давать с более высокой маржиналь-
ностью, сейчас практически свелась 
к нулю.  Бренд  дает преимущество 
только при  прочих равных условиях.

«ОД»: В отличие от «жирных» 
2000-х, когда оконный рынок стре-
мительно рос, на протяжении уже 
более 5 лет приходится говорить 
не о драйверах роста, а о «драй-
верах спада» (насыщение рынка, 
снижение платежеспособности 
населения, сокращение объемов 
строительства и т. д.). Что, на Ваш 
взгляд, может способствовать ста-
билизации рынка, и его восстанов-
лению, хотя бы частичному?

С.И.: Думаю, что льготные про-
граммы по ипотеке могут поддер-
жать строительную отрасль.  В конеч-
ном итоге, квартиры покупают люди. 
У них должна быть возможность ку-
пить жилье. А в новостройке или во 
вторичке, особой разницы не имеет. 
Так как окна нужны и там, и там. Воз-
можно,  повышение требований по 
теплоэффективности станет одним 
из факторов оживления отрасли.

«ОД»: По Вашему мнению, ка-
кое воздействие на оконный рынок 
окажет вступление в силу измене-
ний в СП 50.13330.2012 «СНиП 23-02-
2003 «Тепловая защита зданий»? 
Сможет ли новая редакция (актуа-
лизация) данного СП стать инстру-
ментом, стимулирующим внедре-
ние энергоэффективных техноло-
гий и развитие рынка?  

С.И.: Вы имеете в виду, будут ли 
владельцы недвижимости активно 
менять свои СПК на окна с более вы-
соким коэффициентом сопротивле-
ния  теплопередаче? 

Возможно, в бюджетных объектах 
соблюдение СП станет обязатель-
ным. Но будут ли выделены  средства 
на замену. В новом строительстве ок-
на будут установлены в любом слу-
чае. Только из более широких систем 
и с более теплыми стеклопакетами. 
Но это не рост. Это плановое разви-
тие. Я уже говорила, что требования 
растут, а ценовое давление усили-
вается. Если установленные сейчас 
СПК удовлетворяют хотя бы мини-
мальным требованиям владельца, 
то ничто не заставит его просто так 
поменять окна. Всегда есть другие 
первоочередные задачи. Даже рост 
тарифов не сильно поможет. Должен 
начаться   рост экономики. Либо го-
сударство начнет частично компен-
сировать замену. Напрямую, как, на-
пример, в  Германии. Или будет пре-
доставлять более низкие тарифы на 
отопление для энергоэффективных 
домов.

«ОД»: Поделитесь планами на 
2019 год и на 2020-2021 годы? Бу-
дет ли Ваша компания осваивать 
новые рынки, в том числе рынки 
стран ЕАЭС? Планируется ли вы-
вод на рынок новых видов продук-
ции, и если «да», то каких?

С.И.: Мы ведем переговоры с ря-
дом компаний ЕАЭС. Успех продаж 
наших профилей на этих рынках воз-
можен при благоприятной экономи-
ческой ситуации. А пока произво-
дители ПВХ продают там сырье де-
шевле, чем в России.  Поэтому на-
ши профили не всегда выдерживают 
конкуренцию. 

В этом году мы планируем ввод в 
эксплуатацию нового логистического 
комплекса. Это снимет для нас огра-
ничение по площадям. Мы сможем  
более оперативно вводить новые про-
дукты.  Мы регулярно и стабильно ра-
ботаем над расширением предложе-
ния. Впрочем, нам еще есть над чем 
работать и в рамках существующего 
ассортимента.
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На вопросы редакции «ОД» отвечает С. В. Сойнов, 
генеральный директор компании PROPLEX

«ОД»: Станислав Валерьевич, 
оценки прошедшего 2018 года не-
однозначны. В экономике – не-
большой рост; в строительстве – 
рост объемов работ в финансо-
вых показателях, но снижение 
объемов ввода жилья. На окон-
ном рынке было неплохое нача-
ло года, но его завершение для 
многих оказалось разочаровыва-
ющим. Оправдал ли прошедший 
год Ваши ожидания?  Какова Ва-
ша оценка результатов 2018 года 
для отрасли в целом?  

С.С.: Начало 2018 года сопрово-
ждалось ожиданием роста по отно-
шению к 2017 году. Планировалось 
обеспечение отложенного спроса, 
который накапливался в отрасли с 
2012 года, однако этого не произо-
шло. Причинами этого стали: паде-
ние спроса в частном сегменте и 
снижение общей потребительской 
способности, т. к. окна не относят-
ся к товару первой необходимости. 
Летом 2018 года стало очевидным 
падение объемов продаж в окон-
ной отрасли во второй половине 
2018 года – этому поспособствова-
ло снижение ввода в эксплуатацию 
многоквартирных домов, за исклю-

чением Москвы и Московской об-
ласти, где данный рост напомнил 
мыльный пузырь и обеспечил про-
фицит жилья на 5 лет вперед. Яр-
ким примером последствий этого 
профицита послужило банкротство 
компании «Урбан Групп». По нашей 
оценке, в 2018 году отрасль претер-
пела падение на 9% по сравнению с 
2017 годом.

«ОД»: А какими были резуль-
таты прошедшего года для Ва-
шей компании? Удалось ли со-
хранить объемы производства и 
клиентскую базу, удержать заво-
еванные позиции на региональ-
ных рынках? 

С.С.: Несмотря на очевидные 
трудности, нам удалось немно-
го прирасти. Ключевыми задача-
ми 2018 года являлись: удержание 
клиентской базы и привлечение 
новых партнёров. Мы продолжили 
расширение сети филиалов, пред-
ставительств и дилерских складов, 
для обеспечения логистической до-
ступности и удобства партнёрам. 
Сейчас наша сеть насчитывает 20 
филиалов, 50 представительств и 
дистрибьюторов. Удерживать по-

зиции и прирастать нам позволило 
введение и активное развитие но-
вых продуктов, а именно: собствен-
ных продуктов, оконных систем 
ALUPLAST и фурнитуры T&T – но-
вого фурнитурного продукта, кото-
рый мы активно выводили на рынок 
в 2018 году.

«ОД»:  Как, на Ваш взгляд, си-
туация на строительном рынке 
воздействовала в последние го-
ды на оконную индустрию? Ка-
кие факторы, по Вашему мне-
нию, оказало наибольшее влия-
ние на итоги 2018 года:

- законодательно закреплен-
ные изменения в  финансирова-
нии жилищного строительства 
(переход к проектному финан-
сированию и кредитованию за-
стройщиков);

- снижение объемов государ-
ственного финансирования стро-
ительства;

- очередное снижение объе-
мов ввода жилья;

- рост стоимости жилья на 
первичном и вторичном рынках, 
ускорившийся к концу года;

- завершающий этап «дач-
ной амнистии» (заканчивается 
31.03.2019 г.);

- другое (пожалуйста, назови-
те и прокомментируйте).  

С.С.: Наибольшее влияние ока-
зали обсуждения предстоящих за-
конодательных изменений в финан-
сировании жилищного строитель-
ства и, как следствие, снижение 
темпов ввода жилья и заморозка 
объектов. Отрицательно на разви-
тие оконной индустрии сказались 
и другие факторы: переизбыток 
предложения на рынке недвижимо-
сти, закредитованность населения, 
общее падение строительного и 
розничного сегментов. 

В данной связи критически воз-
растает доля «эконом» и «квази-
эконом» решений на рынке СПК. 
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С 2012 рынок упал в 2 раза, стре-
мительно растет количество бан-
кротств компаний – производите-
лей СПК, по некоторым оценкам их 
количество в РФ сократилось в 2,5-
3 раза. Рынок СПК, фурнитуры и 
профильных систем стал в полном 
смысле слова рынком чистой кон-
куренции. По всем экономическим 
законам падение рентабельности 
бизнеса происходит по всей цепоч-
ке создания стоимости. Выживать 
и развиваться на данном рынке 
смогут только наиболее быстрые и 
гибкие компании, которые готовы 
адаптироваться к происходящим 
изменениям.

«ОД»:  Как Вы оцениваете пер-
спективы наступившего 2019 го-
да, чего Вы от него ждете? Нач-
нется ли восстановительный рост 
в отрасли? В каких секторах (сег-
ментах) рынка можно рассчиты-
вать на оживление спроса? 

С.С.: Мы не ждем роста отрасли 
в 2019 году. Способствующих росту 
драйверов нет. Прогнозируемые 
значения – от 6-8 % падения по от-
расли, а в частном секторе потре-
бление может снизиться еще значи-
тельнее.

«ОД»:  В отличие от «жирных» 
2000-х, когда оконный рынок 
стремительно рос, на протяже-
нии уже более 5 лет приходится 
говорить не о драйверах роста, а 
о «драйверах спада» (насыщение 
рынка, снижение платежеспо-
собности населения, сокращение 
объемов строительства и т. д.). 
Что, на Ваш взгляд, может спо-
собствовать стабилизации рын-

ка, и его восстановлению, хотя 
бы частичному? 

С.С.: Восстановлению и даже 
росту отрасли поспособствовали 
бы законодательные реформы в 
области ЖКХ и строительных нор-
мативов, в части изменения требо-
ваний к энергоэффективности зда-
ний и сооружений. Причем касаться 
изменения должны не только ново-
строек, но и существующего жило-
го фонда. Когда россияне поймут 
выгоду от установки тепловых счет-
чиков и вступят в силу новые тари-
фы, поддерживающие более эф-
фективное потребление тепловой 
энергии, потребители начнут голо-
совать деньгами за новые решения. 
Это будет прогрессивной точкой ро-
ста не только нашей отрасли, но и 
смежных отраслей.  

Никаких других существенных 
драйверов реновации отрасли мы 
не видим. 

Убеждение потребителя в при-
обретении более качественных ре-
шений или замене старых деревян-
ных и пластиковых окон на новые 
возможно только с точки зрения 
экономической выгоды потребите-
ля. 

Когда мы начнем измерять не 
только ВВП, но и коэффициент 
энергоотдачи ВВП, то есть сколько 
энергии мы потратили на производ-
ство единицы ВВП – это покажет 
качественный вектор развития мно-
гих отраслей, в том числе и нашей. 

«ОД»:  По Вашему мнению, 
какое воздействие на оконный 
рынок окажет вступление в си-
лу изменений в СП 50.13330.2012 
«СНиП 23-02-2003 «Тепловая за-

щита зданий»? Сможет ли новая 
редакция (актуализация) данно-
го СП стать инструментом, стиму-
лирующим внедрение энергоэф-
фективных технологий и разви-
тие рынка?

С.С.: Это только первый шаг, су-
щественных изменений он пока не 
повлечет. В большей степени это 
повлияет на рынок производителей 
стеклопакетов. Для системного и 
востребованного внедрения энер-
гоэффективных технологий потре-
буются иные, более кардинальные 
решения. Повторюсь, это – измене-
ние тарифов на потребление тепло-
вой энергии.     

«ОД»:  Поделитесь планами на 
2019 год и на 2020-2021 годы? Бу-
дет ли Ваша компания осваивать 
новые рынки, в том числе рынки 
стран ЕАЭС? Планируется ли вы-
вод на рынок новых видов про-
дукции, и если «да», то каких?

С.С.: Мы уже представлены во 
всех странах ЕАЭС через наших 
дистрибьюторов, это наша много-
летняя стратегия регионального 
развития. В сотрудничестве с не-
мецкими партнерами, компанией 
ALUPLAST, мы готовим новые про-
дукты, которые будут соответство-
вать самым прогрессивным буду-
щим требованиям. В настоящее 
время рынок энергоэффективных 
решений в России не превышает 
5%, но перспективные изменения 
неизбежны. Мы готовы к росту в об-
ласти энергоэффективных реше-
ний и имеем необходимые продук-
ты в нашем совместном с партнера-
ми продуктовом портфеле.
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О НОРМИРОВАНИИ КЛИМАТИЧЕСКИХ 
ХАРАКТЕРИСТИК В СТРОИТЕЛЬСТВЕ

Н.Г. ВОЛКОВА, 
к. т. н., НИИСФ РААСН

Спецификой климатологии, как на‑
уки, является постоянно возоб‑

новляемый цифровой объем инфор‑
мации, на  базе систематического 
накопления данных. Разработка кли‑
матических нормативов осуществля‑
ется посредством научных иссле‑
дований, осуществляемых на  базе 
наблюдений разнообразных метео‑
рологических воздействий. При об‑
работке больших объемов величин 
(накопление данных идет за  часы, 
сутки, месяцы, года, десятилетия 
и т. д.), используются многообразные 
математические методы, включая 
статистическую обработку данных. 
В  связи с  климатическими, градо‑
строительными и территориальными 
изменениями, строительная отрасль 
нуждается в  регулярном пересмо‑
тре расчетных значений метеороло‑
гических параметров. Однако в ря‑
де строительных нормативных доку‑
ментов климатической информации 
не уделяется должного внимания. Ис‑
пользование устаревших данных яв‑
ляется недопустимым. Разработка 
современных климатических харак‑
теристик, применительно к задачам 
различных направлений строитель‑
ной отрасли позволит обеспечить 
экономию энергии и повысить каче‑
ство работ в строительстве.

Стандартизированная система 
климатических наблюдений необхо‑
дима для выявления и регистрации 
климатических условий. В  строи‑
тельной практике используются кли‑
матические нормативы, получаемые 
расчетным путем из данных наблю‑
дений, измерений, регистрации и ос‑
реднения различных метеорологи‑
ческих величин, характеризующих 
процессы и явления, происходящие 
на территории РФ.

Вероятность и  количественные 
значения предлагаемых климатиче‑
ских изменений приводятся в срав‑
нении с нормой, за которую принима‑

ются средние многолетние и экстре‑
мальные характеристики климати‑
ческих параметров за определенный 
период. При выборе обеспеченности 
наружных климатических условий 
учитывают длительность эксплуата‑
ции объекта. Повышение надежно‑
сти эксплуатации зданий и сооруже‑
ний связано с удорожанием строи‑
тельства [1]. Требования к теплово‑
му режиму помещений учитываются 
при  выполнении теплотехнических 
расчетов ограждающих конструкций.

Строительная климатология обе‑
спечивает все своды правил, ГО‑
СТы и др. нормативные документы 
России климатическими параметра‑
ми и климатическими картами горо‑
дов и  населенных пунктов России 
[2]. Результатом научных исследо‑
ваний являются показатели клима‑
тических воздействий на различные 
строительные объекты и материалы. 
Метеорологические характеристики 
определяют эксплуатационный эко‑
номический эффект, учитываемый 
при  проектировании строительных 
объектов.

При строительстве городов и на‑
селенных пунктов для каждого кли‑
мата используются свои расчетные 
параметры, зонирование и климати‑
ческие паспорта. Разработанные нор‑
мативы применяются во многих Доку‑
ментах, среди них: СП 42.13330.2011 
«СНиП 2.07.01–89*. Градостроитель‑
ство. Планировка и  застройка го‑
родских и сельских поселений», СП 
50.13330.2012 «СНиП 23‑02‑2003 
Тепловая защита зданий», СП 
60.13330.2012 «СНиП 41‑01‑2003 
Отопление, вентиляция и  конди‑
ционирование», СП 54.13330.2011 
«СНиП 31‑01‑2003. Здания жилые 
многоквартирные» и др.

Развитие строительной климато‑
логии началось с 50‑х годов прошло‑
го столетия на базе института стро‑
ительной физики в  содружестве 

с другими организациями, включая 
Росгидромет. Последующие годы 
охарактеризованы разработкой ря‑
да фундаментальных нормативных 
документов: СНиП II-А. 6–62 «Стро‑
ительная климатология и  геофизи‑
ка», СНиП II-A. 6–72 «Строительная 
климатология и геофизика», к кото‑
рому было разработано Руководство 
по строительной климатологии (посо‑
бие по проектированию), 1977; СНиП 
2.01.01–82. «Строительная климато‑
логия и геофизика», и несколькими 
годами позже справочное пособие 
к  нему. Значение и  популярность 
этих документов невозможно пере‑
оценить. Строительная климатоло‑
гия лидировала в мире, на междуна‑
родные симпозиумы приезжали пе‑
редовые ученые всего мира.

В  последующие годы перед на‑
укой стояла задача выжить и сохра‑
ниться. Метеорологическая инфор‑
мации за  последующие годы бы‑
ла представлена в СНиП 23‑01‑99. 
В  редакции Документа, 2003  г., 
СНиП 23‑01‑99*, произошли изме‑
нения по количеству пунктов, были 
включены дополнительные параме‑
тры такие как: максимальная ам‑
плитуда температуры воздуха в ию‑
ле, среднемесячное и годовое пар‑
циальное давление водяного пара 
и  др. Справочное пособие к СНИП 
23‑01‑99*. Строительная климатоло‑
гия было издано в 2006 г.

С  2008  г. начался новый этап, 
повышения требований к энергоэф‑
фективности технических решений. 
В конце 2009 года был принят за‑
кон Федеральный закон № 261‑ФЗ 
«Об энергосбережении и о повыше‑
нии энергетической эффективности 
и о внесении изменений в отдель‑
ные законодательные акты Россий‑
ской Федерации», в  основу кото‑
рых положен указ Президента РФ 
№ 889 от 4 июня 2008 г. Пересмотру 
подверглись нормативные докумен‑
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ты, включая СНиП «Строительная 
климатология».

По данным оценочного доклада 
Росгидромет об изменениях клима‑
та и их последствиях на территории 
Российской Федерации текущее из‑
менение климата России в целом 
характеризуется как  продолжаю‑
щееся потепление со  скоростью, 
более чем в два с половиной раза 
превышающей скорость глобаль‑
ного потепления [3]. Мировая карта 
аномалий среднемесячной темпе‑
ратуры приземного воздуха в июне 
2016‑го представлена на рис. 1.

Также существует и оппозицион‑
ное мнение, мировых ученых, объя‑
вивших 2017 год – годом начала оче‑
редного цикла похолодания на Земле 
[4]. Резкие климатические перемены, 
приводящие к строительным пробле‑
мам, нуждаются в разработке новой 
стратегии адаптации зданий и соору‑
жений к изменению климата [5]. Коли‑
чество опасных природных явлений 
(ОЯ) на территории России в 2015 го‑
ду выросло почти на десять процен‑
тов и  превысило 400, подсчитали 
в МЧС России. Экстремальная пого‑
да была зарегистрирована в 69 субъ‑
ектах страны. Больше всего опас‑
ных явлений произошло в Алтайском 
крае, Новосибирской области, Татар‑
стане, Краснодарском крае, Север‑
ной Осетии и Ставропольском крае. 
По данным МЧС, наиболее уязвимы‑
ми к ОЯ в 2015 году оказались Баш‑
кирия, Чечня, Чувашия и Пермский 
край. Количество погибших в резуль‑
тате природных чрезвычайных ситу‑
аций (43 человека) превысило пока‑
затель 2014 года в 3,9 раза (11 чело‑
век). На рис. 2 представлена динами‑
ка роста опасных погодных явлений 
в России с 1998 по 2015 годы.

Климатические изменения на‑
ходят свое отражение в норматив‑
ном документе своде правил СП 
131.13330.2012, СНиП II  – 23–01 
«Строительная климатология», раз‑
работанным НИИ строительной фи‑
зики совместно с ГГО им. А. И. Во‑
ейкова [6]. В  документ вошли до‑
полнительные параметры, были до‑
работаны таблицы, касающиеся 
определения суммарной солнечной 
радиации на  различно ориентиро‑

ванные поверхности зданий и  др. 
Для  большинства пунктов, были 
определены нормативы за  период 
наблюдений с 1966 по 2010 г., были 
учтены изменения и дополнения, свя‑
занные с обсуждением Проекта доку‑
мента, в интернете и на конференци‑
ях [7].

Постановлением Правительства 
РФ от 26.12.2014 N 1521, за исклю‑
чением раздела 2 СП 131.13330.2012 
«Строительная климатология» вклю‑

чен в перечень национальных стан‑
дартов и сводов правил (частей таких 
стандартов и сводов правил), в ре‑
зультате применения которых на обя‑
зательной основе обеспечивается 
соблюдение требований Федераль‑
ного закона «Технический регламент 
о  безопасности зданий и  сооруже‑
ний».

НИИСФ РААСН совместно с ГГО 
им. Воейкова разработали клима‑
тические нормативы для г. Москвы. 

Рис. 1. Мировая карта аномалий среднемесячной температуры приземного воздуха в июне 
2016‑го (°C, относительно нормы 1961–1990 гг.). Желтые кружки – теплые максимумы, бе‑
лые – холодные.
Источник: Росгидромет

Рис. 2. Динамика роста опасных погодных явлений в России с 1998 по 2015 годы. График 
Росгидромет
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Нормативный документ на  завер‑
шающей стадии представлен в двух 
частях. Первая часть имеет два раз‑
дела. В  первом разделе изложены 
ежемесячные и ежесуточные клима‑
тические параметры, разработан‑
ные, согласно СП 131 13330 2012 
«Строительная климатология». СНиП 
23‑01‑99*, для Москвы (север) и Но‑
вой Москвы (юг): климатические па‑
раметры холодного и теплого пери‑
одов года. Во втором разделе даны 
ежечасные климатические параме‑
тры стандартного года. Часть II по‑
священа разработке климатических 
параметров «типового» года.

На основании проведенных иссле‑
дований было рекомендовано приме‑
нение универсального типового года, 
с почасовыми значениями метеоро‑
логических параметров, применение 
которого позволяет осуществлять 
проектирование зданий и сооруже‑
ний, при повышении качества техни‑
ко-экономических расчетов энергос‑
берегающих технологий [8].

При дальнейшей работе над Сво‑
дом правил СП 131.13330 СНиП 

23‑01‑99*«Строительная климатоло‑
гия» были разработаны климатиче‑
ские параметры, учитывающие тер‑
риториальные изменения, происходя‑
щие в стране.

При разработке Документа «Из‑
менение № 1» были учтены клима‑
тические характеристики террито‑
рии новой Москвы, за период с 1980–
2011  годы. Для  территории Респу‑
блики Крым, «Изменение № 2», были 
также разработаны климатические 
параметры и карты для проектирова‑
ния и строительства зданий и соору‑
жений.

Сравнительный анализ клима‑
тических показателей в различных 
редакциях СНиП позволяет отме‑
тить, что в большей степени изме‑
нениям подверглись значения тем‑
пературы воздуха наиболее холод‑
ных пятидневок и  суток. В  табли‑
це 1 дано сравнение климатических 
параметров зимнего периода. Даны 
значения температуры воздуха наи‑
более холодных суток и наиболее хо‑
лодной пятидневки, °С, обеспеченно‑
стью 0,92 и 0,98, представленные по‑

следовательно в документах «Стро‑
ительная климатология» 2003  г., 
2012 г., а также в последней редак‑
ции, подготовленной в 2017 г.

Анализ нормативной литерату‑
ры в строительной отрасли показал, 
что используемая в них климатиче‑
ская информация является значи‑
тельно устаревшей, что  в  принци‑
пе недопустимо, особенно на фоне 
климатических перемен [9]. Совер‑
шенствование климатических нор‑
мативов в строительной отрасли обе‑
спечит значительный технико-эко‑
номический эффект, приведет к по‑
вышению безопасности и качества 
строительных работ, а  также пре‑
дотвратит использование устарев‑
шей климатической информации. 
С этой целью необходима разработ‑
ка федерального закона об исполь‑
зовании климатических нормативов 
в  строительной отрасли [10]. В по‑
слании Президента Федеральному 
собранию РФ, в 2014 г., было отме‑
чено, что развитие Дальнего Восто‑
ка является приоритетной задачей 
России на весь 21 век [11]. Инсти‑

Таблица 1. 
Температура воздуха наиболее холодных суток и наиболее холодной пятидневки, °С, обеспеченностью 0,92 и 0,98, представленная в документах 

«Строительная климатология» 2003 г., 2012 г., а также в последней редакции 2017 г.

Республика, 
край, область, 

пункт

СНиП 2003 г. (без *) СП 131. 13330 СНиП 23‑01‑99*, 
2012г Редакция СП, 2017 г.

Температура 
воздуха наибо‑
лее холодных 
суток, °С, обе‑
спеченностью

Температура 
воздуха наи‑

более холодной 
пятидневки, °С, 
обеспеченно‑

стью

Температура 
воздуха наибо‑
лее холодных 
суток, °С, обе‑
спеченностью

Температура 
воздуха наи‑

более холодной 
пятидневки, °С, 
обеспеченно‑

стью

Температура 
воздуха наибо‑
лее холодных 
суток, °С, обе‑
спеченностью

Температура 
воздуха наи‑

более холодной 
пятидневки, °С, 
обеспеченно‑

стью

0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13
Москва* –36 –32 –30 –28 –35 –28 –29 –25 –35 –28 –29 –25

Санкт-
Петербург* –33 –30 –30 –26 –32 –27 –28 –24 –32 –27 –28 –24

Новосибирск* –44 –42 –42 –39 –43 –41 –41 –37 –44 –41 –40 –37

Екатеринбург* –42 –40 –38 –35 –41 –36 –37 –32 –41 –37 –35 –32

Нижний Нов-
город –38 –34 –34 –31 –38 –34 –34 –31 –38 –34 –34 –31

Казань* –41 –36 –36 –32 –41 –33 –33 –31 –41 –33 –33 –31

Челябинск* –39 –38 –35 –34 –39 –38 –35 –34 –40 –37 –36 –32

Омск* –42 –41 –39 –37 –42 –40 –38 –37 –42 –40 –39 –36

Самара –39 –36 –36 –30 –39 –36 –36 –30 –39 –36 –36 –30

Ростов-на-Дону* –29 –27 –25 –22 –25 –23 –22 –19 –23 –23 –22 –19

Уфа* –41 –39 –38 –35 –41 –38 –38 –33 –41 –39 –37 –33

Красноярск* –48 –44 –43 –40 –42 –39 –40 –37 –41 –39 –39 –37

Пермь* –42 –39 –38 –35 –42 –38 –36 –35 –43 –39 –38 –35

Воронеж* –32 –31 –28 –26 –31 –29 –25 –24 –31 –29 –25 –24

Красноярск* –48 –44 –43 –40 –42 –39 –40 –37 –41 –39 –39 –37
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тут НИИ строительной физики РА‑
АСН совместно с ГГО им. Воейкова 
при пересмотре последней редакции 
СНиП 23–01 «Строительная климато‑
логия» разработал для этой террито‑
рии и далее до Урала новые клима‑
тические нормативы. Создание кли‑
матологической базы для обеспече‑
ния строительства и  эксплуатации 
зданий в Приморском крае, с учетом 
климатических перемен за  период 
с 1965 по 2015 годы позволит зна‑
чительно сократить энергозатраты 
на 15–20% за счет повышения точно‑
сти и достоверности расчетных кли‑
матических параметров.
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Китайские ученые разработали 
интеллектуальную оконную сет‑

ку для фильтрации смога, позволяю‑
щую снизить концентрацию вредных 
мелких частиц PM2,5 в  закрытом 
помещении до безопасного уровня 
за минуту.

Новый материал разработа‑
ла группа исследователей во главе 
с профессором Китайского научно-
технологического университета Юй 
Шухуном. Достижения ученых не‑
давно были опубликованы в научном 
журнале iScience.

Изобретение представляет со‑
бой нанопроволочно-нейлоновый 

Китайские ученые разработали  
окно-фильтр от смога

материал, который способен эффек‑
тивно задерживать до 99,65 процен‑
та частиц PM2,5, снижая их концен‑
трацию в воздухе с 248 до 32,9 мкг 
на кубометр всего за 50 секунд.

Наряду с  этим, Аg-нейлоновая 
сетка, покрытая термохромным кра‑
сителем, позволяет регулировать 
интенсивность освещения в  поме‑
щении.

По  сравнению с  существовав‑
шими ранее фильтрующими смог 
оконными материалами, новинка де‑
шевле, подлежит многократному ис‑
пользованию и может производиться 
в крупных объемах.

Для изготовления Аg-нейлоновой 
сетки размером 7,5 кв. м потребует‑
ся 100 юаней (около 15 долл. США) 
и 20 минут. Очистить сетку можно, 
замочив ее в этиловом спирте на 20 
минут.

«Синьхуа», 14.02.2019
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Вы чувствуете радиацию? Нет? 
Странно! Я тоже…

А запах метана, который подается 
в газовые плиты? Вонючий? Так это – 
благодаря добавке одоранта этил-
меркаптана (спасибо газовщикам), 
а то взрывались и задыхались мы бы 
в несколько раз чаще.

А  как  насчет запаха угарного 
газа? Никак? Даже боевой газ за-
рин – и тот не пахнет. Что уж тог-
да говорить об относительно безо-
бидном углекислом газе СО

2
, кото-

рый мы добросовестно выдыхаем 
всю жизнь. И даже вдыхаем. Если 
СО

2
 в окружающем воздухе меньше 

0,04% (4/10000 или 400 ppm – мил-
лионных долей), может начаться ги-
поапния. Но, когда мы надышали 
больше 1000 ppm (0,1%), он пере-
стает быть безобидным. Проверить 
это достаточно легко – достаточно 
надеть на  голову полиэтиленовый 
пакет.

Зачем я рассказываю о пытках? 
Вы никогда не задумывались о том, 
сколько углекислого газа в воздухе 
современной квартиры, и как он вли-
яет на наше здоровье?

Выражаю глубочайшую признательность за помощь 

в подготовке материала В.В. Бородулину, 

депутату муниципального округа Хорошево-Мневники.

МОСКОВСКАЯ РЕНОВАЦИЯ:
ДОБРО ПОЖАЛОВАТЬ В ГАЗОВУЮ КАМЕРУ
В.Е. ПРИГОЖИН ,  
эксперт Московского общества защиты потребителей.

Вот, что происходит с человеком 
при повышении концентрации «про-
дукта дыхания и горения».

Обыватель, не отягощенный спе-
циальными знаниями, увидев эту та-
блицу, спокойно заявляет: «Ерунда! 
Проветриваться надо». На  вопрос, 
как проветриваться зимней ночью, он 
ответить не может: оставить форточ-
ку или поворотно-откидную створку 
приоткрытой на ночь – утром может 
быть холодно, а закрыть форточку – 
наутро будет нестерпимо душно. По-
этому, как правило, подобный раз-
говор заканчивается просьбой пойти 
куда подальше, не всегда в вежливой 
форме.

Откуда ему знать, что  совре-
менные герметичные окна, прода-
ющиеся под лозунгом «тепло-тихо-
не дует» разрабатывались для по-
мещений с принудительной приточ-
но-вытяжной вентиляцией? Кто ему 
сообщил о том, что советские щеля-
стые окна были планово-дырявыми, 
что полушерстяной шнур на притво-
ре должен быть обеспечивать приток 
вентиляционного воздуха по 25 кубо-
метров в час на окно? И при норме 

30 кубометров в час на человека это-
го было недостаточно для нормаль-
ного дыхания!

Если заглянуть в  проблему по-
глубже, окажется, что больше поло-
вины отопления многоквартирного 
дома (МКД) изначально предназна-
чена для обогрева вентиляционно-
го воздуха, а традиционная осенняя 
заклейка старых окон на зиму – это, 
всего лишь, размен повышения тем-
пературы на духоту. Частично отри-
цательный эффект заклейки умень-
шался за счет воздухопроницаемо-
сти притворов форточек и балконных 
дверей, пока не появились на рынке 
резиновые уплотнители и  модные 
герметичные окна.

Потратив несколько десятков ты-
сяч рублей на замену окон, их вла-
делец в первую же зиму обнаружи-
вает, что у него есть всего 2 вари-
анта: либо душно, либо дует. Ему же 
реклама внушила, что дуть не долж-
но, и никто не рассказал, что ставить 
кровать ближе полуметра от  бата-
реи или спать на полу не положено 
по ГОСТу.

Влияние концентрации углекислого газа на организм человека

Уровень CO
2 
(ppm) в воздухе Качество воздуха и его влияние на человека

400–600 ppm рекомендованное качество воздуха для спален, детских и образовательных учреждений;

600–1000 ppm появляются жалобы на качество воздуха; у больных астмой учащается количество приступов;

1000–2000 ppm ощутимый дискомфорт испытывает 1 из 3‑х человек; у всех наблюдается потеря концентрации внимания на 30%, 
падение пульса и кровяного давления;

2000 ppm 4 из 5 человек быстро утомляются, 2 из 3‑х человек теряют способность сосредоточиться; мигрень в течение дня 
у 97%;

5000–10000 ppm одышка, учащенное сердцебиение, чувство жара во всем теле, мигрень, ощутимое снижение умственной и нервной 
активности;

35000–40000 ppm потеря сознания, удушье, остановка дыхания
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И вот, наконец, жилец радостно 
узнает, что по программе ренова-
ции ему дадут квартиру в новом до-
ме, где учёные, инженеры и строи-
тели озаботились его комфортом. 
Уж они‑то точно знают, как нужно 
жить в  современном жилье 21‑го 
века!

Давайте и мы заглянем на кухню, 
где выпекают новые дома.

Когда в 2017 году была опубли-
кована статья «О  проекте «Мо-
сковский стандарт предоставле-
ния новых квартир в рамках про-
граммы реновации пятиэтажно-
го жилищного фонда» на портале 
mos.ru Раздел: «Какие квартиры 
придут на  смену пятиэтажкам» 
(http://ssk-inform.ru/SSKJornal7242_v-
e-prigogin-o-proekte-moskovskii-standa. 
htm), вопрос о несоответствии жилья 
нормам я пытался донести до москов-
ских властей.

На обращение к депутату Мосгор-
думы С. И. Звереву ответили город-
ские структуры. Вот их ответы:

Департамент градостроитель-
ной политики города Москвы 
(27.07.2017):

«Проектирование жилых зданий 
регламентируется сводами правил, 
в том числе, СП 60.13330.2012 Ото-
пление, вентиляция и кондициониро-
вание».

Мосгосэкспертиза (11.09.2017):
«Проектная документация и ре-

зультаты инженерных изысканий 
на  строительство жилых домов 
по программе Реновации жилищно-
го фонда в городе Москве на рассмо-
трение в Мосгосэкспертизу не посту-
пала».

Стало быть, все в порядке? Оста-
лось только дождаться, когда бу-
дет разработана проектная доку-
ментация с  учетом требований СП 
60.13330.2012, входящего в перечень 
обязательных к исполнению, соглас-
но Постановлению Правительства 
РФ от 26 декабря 2014 г. № 1521:

«7.1.3 Вентиляцию с  механиче-
ским побуждением (далее – механи-
ческую вентиляцию) следует предус-
матривать: а) если параметры микро-
климата и качество воздуха не могут 
быть обеспечены вентиляцией с есте-

ственным побуждением (далее – есте-
ственную вентиляцию) в течение года; 
7.1.10 Естественную вытяжную вен-
тиляцию для жилых, общественных, 
административных и бытовых поме-
щений следует рассчитывать на раз-
ность плотностей наружного воздуха 
при температуре 5°С и внутреннего 
воздуха при температуре в холодный 
период года. Поступление наружного 
воздуха в помещения следует пред-
усматривать через специальные при-
точные устройства в наружных сте-
нах или окнах. Для квартир и поме-
щений, в которых при температуре 
наружного воздуха 5 °С не обеспечи-
вается удаление нормируемого рас-
хода воздуха, следует предусма-
тривать механическую вытяжную 
вентиляцию».

Для простоты понимания: на каж-
дой вентиляционной шахте – вытяж-
ной вентилятор, на  каждом окне  – 
приточный клапан.

Однако, прошел год, и  при-
шлось писать письмо мэру Москвы 
Собянину С. С. (12.07.2018.):

«В  силу несовершенства нор-
мативной базы и несоблюдения за-
стройщиками, управляющими орга-
низациями и, что  главное, жильца-
ми существующих правил (ГОСТов, 
СНиПов и СанПиНов) подавляющая 
часть квартир в многоквартирных до-
мах не соответствует экологическим 
нормативам по вентиляции, а часто – 
по уровню шума.

Например,
– принудительная вытяжная вен-

тиляция застройщиками в новострой-
ках не устанавливается, в нарушение 
ПП РФ от 26.12.2014 № 1521п. 42;

– «евроремонт» перекрывает вен-
тиляцию квартиры в 3‑х местах;

– «утепление» лоджии происходит 
за счет перекрытия притока вентиля-
ционного воздуха, причем жилым по-
мещением лоджия не становится;

– замена окон на «шумозащитные 
стеклопакеты» московским прави-
тельством не решает вопрос летней 
вентиляции помещений.

Инструкция по пользованию квар-
тирой в  новостройке, положенная 
по закону «О защите прав потребите-
лей» и содержащая предупреждения 

об опасности для здоровья наруше-
ния вентиляции, выдается в редких 
случаях и содержит ошибки.

Переселенцам по программе мо-
сковской реновации такая инструк-
ция и  вовсе не  положена (только 
участникам долевого строительства). 
Кстати, документы на окна и все со-
держимое квартиры, как  правило, 
жильцу не передаются.

Ежеквартальные проверки обще-
долевой собственности в квартирах, 
фактически, противоречат 25‑й ста-
тье Конституции.

В  результате вышеизложен-
ного концентрация вредных га-
зов в  квартире зимой в  2–3 раза 
превышает норму, не  говоря уже 
об уличном шуме. Рекомендован-
ное различными «справочниками 
по  ЖКХ» «проветривание 2 раза 
в день по 15 минут» принципиально 
не решает проблему очистки вну-
треннего воздуха.

Последствия для здоровья дыха-
ния грязным воздухом давно иссле-
дованы учеными и отражены в нор-
мативных документах. Они аналогич-
ны последствиям курения: убивают 
не сразу, но провоцируют заболева-
ния – аллергию, астму, ацидоз крови 
у детей, туберкулез, «синдром боль-
ных зданий».

Никакие госструктуры вопро-
сом экологии жилища не  занима-
ются, а люди продолжают травить-
ся грязным воздухом и простужать-
ся при «залповых проветриваниях» 
(12.07.2018.)

И вот приходит ответ из Депар-
тамента градостроительной поли-
тики города Москвы (07.09.2018). 
Цитирую только ответы, относящиеся 
к существу вопроса:

«На  разных стадиях жизненно-
го цикла строительного объекта осу-
ществляется контроль за соблюде-
нием нормативных строительных 
и  санитарно-эпидемиологических 
требований: на стадии проектирова-
ния – контроль осуществляет Моско-
мэкспертиза, на стадии строитель-
ства – Мосгосстройнадзор, на стадии 
эксплуатации – Мосжилинспекция.

Необходимость подготовки ин-
струкции по  эксплуатации квар-
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тир, требования к их составу и со-
держанию учтена в  пункте 4.4 
СП 54.13330.2016 «Здания жилые 
многоквартирные», при этом обя-
зательств по  передаче инструкции 
собственнику не  имеется. При  ре-
ализации Программы реновации 
предусматривается разработка ин-
струкции по эксплуатации квартир 
и общественных помещений дома».

Так что, можно не  волноваться. 
Семь нянек, простите, 3 надзорных 
организации внимательно следят 
за  соблюдением всех правил. Да-
же инструкция должна быть, только 
собственнику не выдается. Ну пря-
мо, как у почтальона Печкина из Про-
стоквашино: «Я вам посылку принес. 
Только я вам ее не отдам».

И главный ответ на главный во-
прос: «Вытяжная вентиляция жи-
лых комнат предусматривается 
с естественным побуждением че-
рез вентиляционные блоки кухонь 
и сан. узлов».

И никакой принудительной, по-
ложенной по Своду Правил о вен-
тиляции, не будет. И инструкции, 
где будет записано, что  не  нуж-
но затыкать носками и  заклеи-
вать скотчем приточные вентиля-
ционные клапаны, тоже не будет, 
как и самих клапанов.

В  конце письма, как  положе-
но, резюме: «Предоставляя удобное 
и комфортное жилье с улучшенной 
отделкой по Программе реновации, 
предполагается исключение прове-
дения жильцами ремонтных работ 
с несанкционированными перепла-
нировками, которые могут привести 
к нежелательным нарушениям в жи-
лых помещениях многоквартирного 
дома».

Это с какой такой радости «пред-
полагается исключение»? Ведь в об-
ращении черным по  белому напи-
сано: «Ежеквартальные проверки 
общедолевой собственности в квар-
тирах, фактически, противоречат 
25‑й статье Конституции». Чтобы за-
йти в квартиру, нужно решение су-
да, а доказательств‑то никаких нет. 
Не будет их и после обрушения до-
ма, которое уже не удастся списать 
на взрыв газа, так как дома оснаще-
ны электроплитами.

Полюбуйтесь, что  открыто про-
сят жильцы на портале ПРОФИ. РУ, 
предоставляющем различные услуги, 
в том числе, строительные: «Устано-
вить в квартире с хорошим евроре-
монтом балконный блок и  смасте-
рить пристенок под окном (это все 
декорация для  узаконивания пере-
планировки). Сделать быстро и акку-
ратно, с возможностью обратного де-
монтажа».

Ответ Департамента градостро-
ительной политики, подписанный 
заместителем руководителя Дегтя-
ревым  С. Г., подготовила опытный 
специалист по подобным «ответам» 
Калинина  Р. В. (т. 495‑356‑69‑35). 
Когда я сумел дозвониться по ука-
занному телефону (на это ушла не-
деля), Раиса Васильевна мне объяс-
нила, что из канцелярии Мэра пись-
мо направили не туда! Нужно было 
в Департамент строительства, а при-
слали в  Департамент градострои-
тельной политики. И, в завершение 
разговора, она выдала последний 
аргумент чиновников, оправдываю-
щий любую управленческую нераз-
бериху: «Кого не устраивает, пускай 
подают в суд». А в суде один ответ: 
«Все по проекту».

Может быть, в проекте дома мож-
но найти недостающую документа-
цию – инструкцию по пользованию 
квартирой и проект принудительной 
вентиляции? Делаем официальный 
запрос депутату Госдумы П. О. Тол-
стому, курирующему направление 
реновации.

«Интересуют следующие доку-
менты:

1.  Инструкция по  эксплуатации 
дома, в частности, раздел, включа-
ющий эксплуатацию принудительной 
вытяжной вентиляции, установлен-
ной в соответствии с Постановлени-
ем Правительства РФ от 26 декабря 
2014 г. № 1521, п. 42.

2.  Инструкция по  эксплуатации 
квартиры в соответствии с п. 4.4. СП 
54.13330.2011: разделы «Вентиля-
ция», «Отопление» и «Остекление».

3. Паспорта и инструкции на пе-
редаваемое жильцу в собственность 
оборудование: оконные и  дверные 
блоки, радиаторы батарей, электро-
приборы, сантехнику, регламентиро-

ванные ст. 10 п. 2 закона «О защите 
прав потребителей»».

Получаем достойный ответ 
(13.04.2018):

«Согласно п. 6 Приказа Минрегио-
на РФ от 01.06.2007 № 45, инструкция 
по эксплуатации многоквартирного 
дома разрабатывается в том числе 
на основании проектной документа-
ции на строительство, к которой, со-
гласно п. 4.4. СП 54.13330.2011, от-
носится инструкция по эксплуатации 
квартир.

Согласно п. 11 Приказа Минре-
гиона РФ от 01.06.2007 № 45, экзем-
пляр инструкции по  эксплуатации 
многоквартирного дома передается 
в муниципальный архив, созданный 
органом местного самоуправления 
муниципального района или  город-
ского округа, на территории которого 
расположен многоквартирный дом.

С  учетом вышеизложенного, 
Вы имеете возможность запросить 
доступ к указанной документации 
для ознакомления в соответствую-
щем муниципальном архиве.

Согласно п. 2 ст. 10 Закона РФ 
от 07.02.1992 № 2300–1 «О защите 
прав потребителей», изготовитель 
(исполнитель, продавец) обязан сво-
евременно предоставлять потребите-
лю необходимую и достоверную ин-
формацию о товарах (работах, услу-
гах), обеспечивающую возможность 
их правильного выбора. Таким обра-
зом, информация по обозначенным 
домам может быть представлена ли-
цам, переселяемым в них в рамках 
Программы реновации жилищного 
фонда в городе Москве».

Вообще‑то, должно быть 3 эк-
земпляра проекта: в  архиве упра-
вы, в  управляющей организации 
и в ТСЖ. ТСЖ еще не создано, по-
этому запрашиваем доступ в архив 
управы района Хорошево-Мневники.

Получаем ответ (24.10.2018):
«Для получения запрашиваемой 

документации Вам необходимо обра-
титься в управляющие компании».

Стало быть, действующий приказ 
уже забытого Минрегиона для управы 
района не обязателен к исполнению.

Обращаемся по  указанным 
адресам.
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Из двух управляющих организа-
ций отвечает одна – ГБУ «Жилищ-
ник района Хорошево-Мневники» 
(25.09.2018):

«В ответ на запрос от 10 сентября 
2018  года № 10‑9‑18‑2, направляю 
Вам запрашиваемую документацию 
по  эксплуатации принудительной 
вытяжной вентиляции.

Дополнительно сообщаю, па-
спорта и инструкции на передавае-
мые жильцу оборудование (орфогра-
фия документа сохранена): оконные 
блоки, радиаторы батарей, электро-
приборы и  сантехнику в  ГБУ «Жи-
лищник района Хорошево-Мневни-
ки» отсутствуют. Приложение: акт, 
документация».

Приложение: акт обследования 
технического состояния вентиляци-
онных каналов в жилых многоквар-
тирных домах от 12.09.2018.

«Мы, нижеподписавшиеся, … про-
извели обследование технического 
состояния вентиляционных каналов 
с  целью определения пригодности 
работы естественной вентиляции 
в помещениях кухонь и с/у в соответ-
ствии со СНиП и ЖНМ – 2004/02. Де-
фектов не обнаружено».

Документация: ссылки на  СП 
54.13330.2011 «Здания жилые мно-
гоквартирные» и СП 60.13330.2012 
«Отопление, вентиляция и кондицио-
нирование воздуха».

Возможно, эти своды правил 
должны заменить инструкцию по экс-

плуатации квартиры, но  как  тог-
да быть с  п. п. 7.1.3 и  7.1.10 СП 
60.13330.2012, регламентирующи-
ми принудительную вентиляцию? 
И где, все‑таки, написано, что нель-
зя втыкать трубу воздухоочистителя 
в вытяжное отверстие на кухне и гер-
метично «утеплять» балкон?

Ответ, конечно, достоин отсылки 
г-ну П. О. Толстому, но вряд ли кан-
целярия депутата Госдумы обратит 
на него свое высокое внимание.

Пройдя по  всем бюрократиче-
ским ступеням, можем предполо-
жить, что проекта дома, попросту, 
нигде нет. Как нет заключения го-
сэкспертизы проекта, акта приемки 
Росстройнадзора, акта передачи до-
ма управляющей организации и ин-
струкции по эксплуатации дома. На-
сколько безопасно в нем жить – тоже 
неизвестно. Вы скажете, что не мо-
жет этого быть! Ошибаетесь. Очень 
даже может. В доме № 28 корпус 1 
по улице Коминтерна так и не уда-
лось найти техническую документа-
цию на дом. Вентиляцию придется 
каждому жильцу делать автоном-
ную, если он сообразит. Это – в до-
ме бизнес класса. Что уж тогда го-
ворить о реновационных домах эко-
ном-класса…

В результате мудрой политики от-
писок, неразберихи и эксплуатации 
невежества, переселенцы в  «ком-
фортное энергоэффективное жилье» 

будут зарабатывать хронические за-
болевания от духоты, которую соз-
дали своими руками при пассивном 
содействии городских структур. На-
помню. Синдром больных зданий – 
апатия и усталость, головные боли, 
сухость и  заложенность носа, вос-
паленные сухие глаза, воспаленное 
горло, сухая кожа и/или сыпь на ко-
же; водянистые глаза, песок в глазах 
и насморк, симптомы, сходные с сен-
ной лихорадкой. Воздействие токсич-
ных газов на  протяжении длитель-
ного периода времени может приво-
дить к более серьезным проблемам, 
таким, как  астма, рак, нарушения 
репродуктивной системы и развития 
ребенка.

Интересно, мэр Собянин знает, 
что россияне, почувствовав в квар-
тире холод, вместо того, чтобы изме-
рить температуру воздуха и позво-
нить в  управляющую организацию 
насчет подачи тепла, бросаются за-
клеивать скотчем пластиковые ок-
на? А когда оснащенный герметич-
ными окнами, в нарушение ГОСТ Р 
56926–2016, балкон весь обледенел, 
требуют заменить уплотнитель, что-
бы не дуло. На предложение приот-
крыть створку остекления, чтобы 
просушить балкон, прозвучал есте-
ственный ответ: «Мужик, ты  – де-
бил?».

Счастливого новоселья!

Ушел из жизни Владимир Евгеньевич Пригожин.
Он был настоящим специалистом своего дела, профессионалом, беско-

рыстно делившимся с самыми разными людьми своими знаниями.
Он был принципиальным человеком, отстаивавшим свои убеждения вне 

зависимости от сиюминутной конъюнктуры и должностей тех, с кем ему при-
ходилось спорить. А для этого подчас требуется настоящее мужество.

Он был искренним и по‑настоящему неравнодушным человеком, «болею-
щим» за оконную отрасль, за людей, за страну…

Он был…
Теперь это приходится говорить в прошедшем времени.
Добрый день, друзья мои! – написал он 2 февраля, прислав в редакцию 

статью, которую Вы только что прочитали.
Прощай, товарищ. Мы будем тебя помнить. И в память о тебе вновь пу-

бликуем твои статьи, которые шли не от компьютера, а от сердца…

Памяти В.Е. Пригожина
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ХОРОШО ЛИ ВАМ В САДИКЕ, ДЕТИШКИ?

В.Е. ПРИГОЖИН ,  
эксперт Московского общества защиты потребителей

Беседуют две нянечки зимой:

– Ох, устала я прибираться, детей так много…

– А ты открой окошко на 15 минут, назавтра половины не будет.

Бродячий сюжет советских времен

Началась эта мрачноватая история 
со странного письма в моем элек-

тронном «почтовом ящике».
«Добрый день!
ГБОУ Лицей № ХХХХ просит вы-

слать коммерческое предложение 
на оказание услуг по оценке состояния 
деревянных окон и деревянных окон-
ных блоков в зданиях дошкольных от-
делений по адресам:

– г. Москва, ул. ___, дом № ___ – 
103 окно; дом № ___ – 91 окно, 1 ок-
но с балконной дверью, 11 балконных 
дверей; дом № ___ – 49 окон.

С  уважением, …. Ф. И.  О., тел.,  
e-mail»

В чем разница между деревянными 
окнами и деревянными оконными бло-
ками, я решил не выяснять. И так по-
нятно, что для секретаря в «ГБОУ Ли-
цее» все технические термины – «тем-
ный лес».

Звоню, представляюсь, мол, серти-
фицированный эксперт по окнам.

– Если вы хотите оказать эту услу-
гу, вы должны подать заявку на элек-
тронные торги: мы – бюджетное пред-
приятие и можем подбирать исполни-
телей только таким образом.

– А что вам на самом деле нужно?
– У нас старые деревянные окна, 

из них дует, нужно официальное за-
ключение о том, что их надо поме-
нять на пластиковые.

– И вы ищете самого дешевого экс-
перта?

– Решение принимается в соответ-
ствии с положением об электронных 
торгах.

– А если окажется, что старые окна 
можно не менять?

– Не знаю, это – вопрос руковод-
ства.

– Понял. Можно ли осмотреть ваши 
окна и двери для составления коммер-
ческого предложения?

– Пожалуйста. Я закажу для вас 
пропуск и сообщу, когда можно при-
ехать.

В детских садах

3 двухэтажных здания, относитель-
но недалеко друг от друга. Вежливая 
охрана. Предельно доброжелательные 
завхозы охотно показывают самые 
проблемные окна и двери.

Окна огромные, почти до  пола. 
Часть из них уже заменена на пласти-
ковые. Деревянные окна и двери срав-
нительно недавно покрашены. И, хо-
тя им около 40 лет, древесина сухая, 
прочная, гнилья нигде не обнаружил. 
Почти все стекла целы. Рачительный 
хозяин заказал бы недорогой механи-
ческий ремонт и использовал их даль-
ше еще лет 20–30. Но… не в нашей 
государственной системе, где все сде-
лано не для достижения результата, 
а для увеличения стоимости процесса 
и ухода от ответственности.

Во  все старые деревянные окна 
вклеен 8‑миллиметровый уплотнитель. 
Дуть не перестало, потому что накле-
или его не на внутренний проем ра-
мы, а на внешний. Через водоотлив-
ные желобки воздух свободно заходил 
внутрь.

На нижних откидных фрамугах вы-
ломаны нижние наплавы из‑за паде-
ния створок на подоконник – видны 
следы неоднократных ремонтов и за-
мены стекол. За 40 лет никто не до-
гадался прикрутить кусок веревки 
в качестве ограничителя открывания. 
Кто должен был догадываться? Один 

на 3 здания рабочий с окладом 25 ты-
сяч рублей в месяц?

Не буду перечислять все послед-
ствия отсутствия нормальной системы 
эксплуатации конструкций и самодея-
тельных безграмотных переделок. На-
пример, дешевые маляры закрасили 
масляной краской оконные блоки и за-
крыли их. При вскрытии основательно 
приклеившихся к раме створок были 
переломаны наплавы. Самое неприят-
ное: засохшая краска вывела из строя 
шнуровые фрамужные открыватели. 
Верхние откидные фрамуги перестали 
открываться и закрываться: еще один 
источник повышенной инфильтрации, 
то есть, дутья.

Ненамного лучше дело обстояло 
с  пластиковыми окнами. Ответные 
планки установлены как попало, при-
жимов поворотных створок не хвата-
ет, створки просели и с трудом закры-
ваются, неотрегулированные верхние 
откидные фрамуги приклеены к раме 
скотчем или «заглушены» самореза-
ми. Если на старых оконных блоках 
когда‑то можно было управлять фра-
мугами с пола при помощи шнуров, 
то теперь – только со стремянки. Ма-
ло ли, что в государственном своде 
правил СП 60.13330.2012, п. 13.2, на-
писано: «Для створок, фрамуг или жа-
люзи в световых проемах производ-
ственных и  общественных зданий, 
размещаемых на высоте 2,2 м и более 
от уровня пола или рабочей площад-
ки, следует предусматривать дистан-
ционные и ручные устройства для от-
крывания, размещаемые в пределах 
рабочей или  обслуживаемой зоны 
помещения». Кто будет контролиро-
вать соответствие нормативам, когда 
можно сэкономить на импортных фра-
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мужных открывателях? Стройнадзор? 
Жилинспекция? «Независимая» экс-
пертиза?

Для интереса отрегулировал створ-
ку и фрамугу. «Сломанные» створки 
заработали. А я заработал устную бла-
годарность завхоза.

Пока мы с ней (все завхозы – жен-
щины) обсуждали, что нужно и мож-
но сделать с окнами, появилась бух-
галтер, которая безапелляционно за-
явила, что  деревянные окна скоро 
выпадут, поэтому их нужно заменить 
на пластиковые, как она сделала у се-
бя дома, и очень довольна. Мне сра-
зу стало ясно, кто сидит на откатах 
при непроектной замене окон в этом 
здании.

Наверно, имеет смысл пояснить, 
как  работает система замены окон 
в  госпредприятиях. Так как никаких 
нормативов на эксплуатацию свето-
прозрачных конструкций не существу-
ет, действует «антикоррупционная» 
схема: самая дешевая экспертиза, под-
тверждающая необходимость замены 
окон; затем замена на самые деше-
вые пластиковые окна и… откат. Про-
ектировщики в  данном процессе 
не предусмотрены. То, что при этом 
устанавливаются герметичные окна, 
специально разработанные для по-
мещений с принудительной венти-
ляцией, ни чиновников, ни коммер-
сантов не заботит. Сколько обанкро-
тилось демпингующих на госзаказах 

фирм с последующими судами – не со-
считать. Зато родители детишек счаст-
ливы: в садике стоят красивые пласти-
ковые окна, из которых не дует… Акт 
приемки с уже упомянутыми и не об-
наруженными вовремя дефектами 
подписала директор лицея – педагог, 
а не строитель. И о каком гарантийном 
обслуживании может идти речь, когда 
«тендерные» фирмы ликвидируются 
сразу же после получения денег?

А ведь, как интересно было заду-
мано 40 лет назад! Через полушерстя-
ной шнур на притворах оконных бло-
ков беспрерывно поступает зимой вен-
тиляционный воздух, а во время пере-
рыва, когда детей в помещении нет, 
дополнительно открываются фрамуги. 
Дешевые маляры легко убили заду-
манную систему. Объяснять госчинов-
никам, что любая экономия оборачива-
ется убытками – пустое занятие.

Пока я разглядывал проблемные 
окна и двери, чуть не упустил глав-
ного: под огромными окнами нет 
батарей! Тех самых, что  должны 
по  строительным нормам и  прави-
лам перекрывать 3/4 ширины прое-
ма. К причинам дутья, кроме инфиль-
трации, добавилась конвекция. Око-
ло проемов, в конвекционной зоне, 
оказались стульчики и… кроватки. 
Радиаторы нашлись в большом ко-
личестве на соседней стене. Как мне 
впоследствии объяснили специали-
сты, проект садика взяли зарубеж-

ный, из теплой Западной Европы. Ну 
а окна и вентиляцию приделали на-
ши, дешевые.

По нормам в помещении должно 
находиться 8 детей, фактически – 22. 
Ну, так получилось… Вот кроват-
ки и оказались у окна. И уже не надо 
нерадивым нянечкам простужать де-
тей открыванием фрамуг – за них это 
сделает конвекция. Если к общей кар-
тинке состояния микроклимата доба-
вить духоту и повышенную влажность 
от герметично закрытых окон, отчего 
конвекционное движение воздуха ощу-
щается как сырой ветер, получится ре-
зультат, измеряемый сотнями тысяч 
потерянных матерями рабочих дней 
по уходу за больными детьми и хрони-
ческими простудными заболеваниями 
детей (отит, гайморит, фронтит и т. д.).

После осмотра я пришел к секре-
тарю и потребовал встречи с дирек-
тором. Директор, как всегда, занята. 
Пришлось пригрозить, что я могу и по-
жаловаться, куда следует… Благодаря 
этому демаршу, мне удалось пробить-
ся на прием.

Директор, женщина средних лет, 
заслуженный педагог, 40 минут запи-
сывала под мою диктовку строитель-
ные нормы и правила и госстандарты, 
относящиеся к причине вызова экс-
перта. От участия в торгах я сразу же 
отказался, потому что  нужно было 
как‑то выправлять нездоровую ситу-
ацию. И после небольшой, почти дру-
жеской, беседы, получив в награду ис-
креннюю благодарность, я откланялся.

По дороге домой, как‑то всплыли 
вопросы:

– почему заслуженный педагог 
должна решать общестроительные 
вопросы, которым в  пединституте 
не учат?

– и что она реально сможет сде-
лать, когда деньги на реконструкцию 
нужны большие, а вопрос микроклима-
та обществом игнорируется – от обы-
вателя до министерства?

Выяснилось, что  лицей куриру-
ет депутат Мосгордумы. У нас сейчас 
демократия, обращения принимаются 
через интернет. Помощник депутата 
поблагодарил за сигнал и, возможно, 
отправил его, как обычно, в структуры 
исполнительной власти, где он тихо за-
терялся…

Сломанная створка заглушена саморе-
зами

Кровать в конвекционной зоне
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Проблемы с окнами и микрокли-
матом в госучреждениях запрограм-
мированы самой системой, когда в ро-
ли строительного заказчика вынуж-
ден выступать главврач или директор 
школы. Если бы они заказывали за-
мену окон у себя дома, на них распро-
странялся бы закон «О защите прав 
потребителей». Но должностных лиц 
этот закон не защищает. И страдают 
от этой системы не столько они сами, 
сколько дети и пациенты больниц и по-
ликлиник.

Доказательства, буквально, 
на каждом шагу.

В школах

Объект: школа постройки 30 годов 
прошлого века. Окна заменены на пла-
стиковые, естественно, установленные 
в зону «холодных» изотерм. Дети про-
стужаются и жалуются на сквозняки 
и духоту. Так как администрация шко-
лы к этому отношения не имеет, во-
прос решает родительский комитет.

Диагноз: батареи перекрыты по-
доконниками, школьники сидят в кон-
векционной зоне, в классе 30 человек 
вместо 15‑и, приточная вентиляция пе-
рекрыта герметичными окнами.

После заключения договора 
с председателем родительского коми-
тета (а не с директором школы, как по-
ложено по закону) выполнены работы:

– в  окна врезаны 3 приточных 
клапана;

– в подоконники вставлены решет-
ки для направления тепловой завесы 
на стекла;

– прочищены 2 вытяжных отвер-
стия, находящихся в классе;

– парты отодвинуты от  батарей 
на полметра.

Радость родителей пришлось ом-
рачить небольшим расчетом: 3 клапа-
на подают до 150 кубометров возду-
ха в час, 2 вытяжных отверстия могут 
принять около 180 кубометров в час, 
а на 30 детей нужно подавать… мини-
мум 900 кубометров в час.

Как  вы думаете, уважаемые чи-
татели, как  отреагируют педагоги 
на предложение бесплатно промони-
торить концентрацию углекислого газа 
в классе? А в детском садике? Просто 
так послать меня подальше им, вро-
де бы, неудобно, поэтому вежливо по-
требуют разрешение вышестоящей 
организации. Понятно, что я для них – 
контрольно-экологический террорист, 
чей визит ненароком может закон-
читься закрытием учебного заведения 
в престижном районе, то есть, ката-
строфой и для учеников, и для учите-
лей, и для родителей. Ну и что из того, 
что будут детишки больные, зато – об-
разованные! И потом, дома‑то у них 
те же окна и те же проблемы: и духота, 
и конвекция, а кое‑где и плесень…

Подозреваю, что директору школы 
не до микроклимата: к образователь-
ным проблемам добавилась необходи-
мость защиты учеников от вооружен-
ных юных психопатов.

В больницах

Про  больницы и  вовсе писать 
страшно.

В одной из них тем же «тендер-
ным» способом 10–15 лет назад по-
меняли не самые лучшие раздельные 
деревянные окна на  «бюджетный» 
вариант ПВХ. Вентиляция в  пала-
тах – принудительная (если работа-
ет); правда, от притока до вытяжки – 
меньше полуметра, а в дальней ча-
сти палаты воздухообмен из области 
«ладно – сойдет». Главное, что ника-
кой службы ремонта окон, как у всех, 
не существует, и деньги на эту ра-
боту не  выделяются (напоминаю, 
что по российским правилам ремонт 
окон – это замена). Пациенты летом 
подкладывают под открытые створ-
ки бутылки с водой, чтобы проветри-
ваться, а зимой жалуются на дутье 
из‑под погнутых в результате варвар-
ской эксплуатации петель. Сестра-
хозяйка заклеивает щели скотчем, 
а на стекло прилепляет листок с над-
писью: «Не открывать!».

И все равно пациенты зимой жа-
луются на дутье из окон и навалива-
ют на подоконник подушки и одеяла… 
Оказывается, кровати стоят вплот-
ную к стене под окном в конвекцион-
ной зоне. Ну, не изучал медперсонал 
в мединституте строительную физи-
ку. И в школе физику – тоже. Интерес-
но, проектировщики СНиПы изучали? 
А госэкспертиза проекта? Или, может 
быть, по проекту между кроватью и на-
ружной стеной должна была быть тум-
бочка, только об этом никто не сказал?Батарея закрыта подоконником и декоративным экраном

Решетки в подоконнике и приточный кла-
пан в школе



ССК  «ОКНА и ДВЕРИ»  № 1 (199) 2019

ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЙ РЫНОК 

29

Самое интересное, как врачи ре-
шают вопрос ремонта окон. Когда про-
водится тендер на ремонтные рабо-
ты (электрика, сантехника, отопление, 
плитка и т. д.), на подрядчиков «наве-
шивают» еще энное количество ква-
дратных метров ремонта пластиковых 
окон. Так как ремонтников окон нигде 
не обучают и разрядов, как слесарям 
или столярам, не выдают, приходится 
подрядчикам искать умельцев, кото-
рые не побоятся взяться за ремонт со-
временных окон с перекосами от нека-
чественного монтажа и искалеченной 
фурнитурой за  минимальную плату 
в сжатые сроки. Расчет – «в черную», 
вместо договора – честное слово рабо-
тодателя, деньги – за счет завышения 
объемов и снижения качества основ-
ных работ подрядчика. И по‑другому 
не бывает: федеральные единичные 
расценки (ФЕР), по которым рассчиты-
вается сметная стоимость ремонтно-
строительных работ, существуют толь-
ко на замену окон. И всех устраивает: 
в мутной воде рыбка лучше ловится…

Чтобы не согрешить против исти-
ны, расскажу об официальном способе 
заказа ремонта окон. 100 тысяч рублей 
в квартал госучреждение имеет право 
потратить на нерегламентированные 
ремонты. Но для больницы это – ка-
пля в море сломанных окон и дверей, 
а при ежегодной проверке все равно 
придется объяснять, почему именно 
такие цены, а не другие.

В поликлиниках

В  моей районной поликлинике 
тем же порядком установили пласти-
ковые окна – уже с автоматическими 
импортными приточными вентиляци-
онным клапанами. Для экспорта в Рос-
сию, с  учетом нашего менталитета, 
на них устанавливают специальный 
рычажок для блокировки открывания. 
После принудительного закрывания 
клапана воздухопроницаемость умень-
шается на порядок.

Все клапаны были заблокиро-
ваны, а  кое‑где, рычажки сломаны 
от усердия: медсестры не могли спо-
койно наблюдать, как из  закрытых 
клапанов подсасывает вентиляци-
онный воздух. Чтобы не задохнуть-
ся, они регулярно открывали створки 
окон, ежась от сквозняка. Очередной 
раз повторилась история мартышки 
с очками.

Во всей стране

Упорно не  укладывается в  го-
ловах наших сограждан неразрыв-
ность понятий «ПРОВЕТРИВАНИЕ» 
и «ДУЕТ». Им кажется, что можно от-
крыть окно, выйти, зайти и закрыть. 
Это относилось к планово-дырявым 
советским окошкам. Теперь придет-
ся описанную процедуру проделывать 
ежечасно, в том числе, ночью.

Современные герметичные окон-
ные блоки при нашей системе вытяж-
ной вентиляции должны быть осна-
щены приточными клапанами любой 
конструкции, обеспечивающей нор-
мативный воздухообмен, если их нет 
в  стенах. Иначе придется постоян-
но дышать грязным воздухом. Поме-
щение с герметичными окнами – это 
полиэтиленовый мешок на  голове, 
только побольше объемом. Убивает 
не мгновенно, но вред здоровью посто-
янно наносит. Наберите в поисковике 
«Синдром больных зданий», узнаете, 
какой вред.

А теперь попробуйте объяснить 
всю эту физику обывателю, зазом-
бированному рекламой «тепло – ти-
хо – не дует», к числу которых отно-
сятся и врачи, и учителя, и директо-
ра лицеев. Попробуйте объяснить 
нянечкам в детском садике про при-

Следы заклейки скотчем дыры на  при-
творе

точные клапаны и нормативный воз-
духообмен.

Когда убедитесь, что ничего не по-
лучается, возможно, броситесь за по-
мощью. Сначала  – к  чиновникам. 
А у тех один ответ: «ЭТО – НЕ К НАМ. 
В суд не подают, значит их устраива-
ет. Что? Вас не устраивает? А Вы – 
кто? Эксперт? И кто Вас уполномочил 
создавать людям проблемы? Идите 
и не мешайте людям жить так, как ИМ 
ХОЧЕТСЯ! Можете прислать обра-
щение в письменном виде. Через ме-
сяц получите отписку. И настоятельно 
не советуем информировать о Ваших 
действиях учителей, врачей и родите-
лей: уже у Вас могут возникнуть про-
блемы. Все! Аудиенция закончена».

Примерно, с тем же результатом 
можете обращаться: к экологам, к ме-
дикам, к депутатам всех уровней, жур-
налистам и общественным деятелям. 
Никто не хочет ссориться с электора-
том, считающим непроектную замену 
окон на герметичные огромным дости-
жением российской демократии.

Пройдет время. Дети из  садика 
станут взрослыми. Некоторые из них 
будут страдать хроническими заболе-
ваниями, а большинство просто поте-
ряет часть здоровья, как курильщики. 
Может быть, они даже будут столь об-
разованны, что объяснят старым ро-
дителям, какую медвежью услугу те 
оказали своим детям, закрывая гер-
метично окна. А может быть так ни-
чего и не поймут: грязный воздух за-
метно снижает способность учеников 
воспринимать знания. Воспитательни-
цам и учителям они уже точно ничего 
не объяснят.

Ну а чиновники тоже состарятся, 
выйдут на пенсию и уедут в свой кот-
тедж с  климат-контролем, принуди-
тельной вентиляцией и строго рассчи-
танным отоплением, возможно даже, 
за рубежом. Они‑то знают, что микро-
климат в помещении должен быть здо-
ровым…

Уважаемые читатели! Вы уж про-
стите меня великодушно, если не все 
понятно в статье. Я – специалист, и го-
ворю на своем языке.

Когда возникнут вопросы, пишите 
на e-mail veprigozhin@mail.ru. Консуль-
тации у меня бесплатные.
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ПЛАСТИКОВЫЕ ОКНА БЕЗ ГЛАМУРА

В чем же секрет пластиковых окон? 
Почему люди сначала мечта‑

ют их установить, а потом сожалеют 
об этом? Сразу оговорюсь: я не бу‑
ду доказывать, что старые деревян‑
ные окна лучше новых пластиковых. 
Моя задача – разобраться в причинах 
и следствиях массовой неконтроли‑
руемой установки герметичных окон 
без обследования и проекта. А ведь 
это – 2/3 рынка! Я хочу не столько пре‑
достеречь жильцов от бессмысленной 
траты денег, сколько предупредить 
о возможных последствиях для здо‑
ровья.

Сколько стоит вера 
сказкам?

Дети любят сказки. Они им верят.
Взрослые – это те же дети, толь‑

ко большие. Они тоже любят сказки. 
Но когда взрослые начинают верить 
сказкам, их, чаще всего, ждет глубо‑
кое разочарование и различные поте‑

ри: денег, здоровья, веры… И сколь‑
ко бы ни было у человечества жесто‑
ких уроков опасности веры сказкам – 
мировое господство, построение 
коммунизма, финансовые пирами‑
ды и т. п. – все равно человеку очень 
трудно отказаться от розовой мечты. 
Никакие аргументы на него не дей‑
ствуют до тех пор, пока он не упрет‑
ся лбом в результат, а иногда и после 
этого тоже.

Как  говорил древний философ 
Тертуллиан: «Верую, ибо абсурдно». 
На этом феномене базируется вовле‑
чение людей в секты. Но, когда вос‑
торженное состояние заканчивается, 
наступает ощущение, похожее на по‑
хмелье.

Ключевую роль в процессе сбора 
денег за веру сказкам (а для чего же 
еще  их  рассказывать взрослым?) 
играет величина лага – периода меж‑
ду началом массового увлечения 
и моментом, когда кому‑то (или всем) 
становится ясно, что их банально на‑

дули. Или, на  более современном 
сленге, – кинули. Наиболее известный 
для всех пример – сказка Ганса Хри‑
стиана Андерсена «Новое платье ко‑
роля».

Большое значение в  процессе 
осказочения населения имеет пози‑
ция государства. Оно может бороть‑
ся со «сказочниками», поддерживать 
их, или просто пассивно пользоваться 
плодами массовой веры в сказки, со‑
бирая налоги в казну, и, время от вре‑
мени, реализуя свои чиновничьи инте‑
ресы, пока не истекло время лага.

Наша свобода личности, к сожа‑
лению, ограничена различными за‑
конами: с одной стороны – законами 
природы, с другой – законами госу‑
дарства. Государство дает нам обра‑
зование, чтобы нарушение нами тех 
или других законов не нанесло нам 
вреда. И, как только государство са‑
моустраняется от  своих обязанно‑
стей, начинается победное шествие 
«сказочников». Последствия при‑
дется расхлебывать как гражданам, 
так и государству, а если не повезет, 
то и «сказочникам», что мы не столь 
давно наблюдали на примере скан‑
дала с «МММ» и другими «пирамида‑
ми».

По  мере медленного выхода 
из четвертьвекового многоступенча‑
того кризиса, в нашей стране остает‑
ся все меньше мест, где можно спря‑
таться от законов государства. От за‑
конов же физики спрятаться нельзя 
нигде. За их нарушение природа ка‑
рает без суда и следствия. Иногда – 
не  сразу. На  компенсацию ущерба 
после этого можно надеяться только 
в суде, и то, если ответчик не сбежал, 
а судья не изучал в школе природове‑
дение.

Когда 25 лет назад пластиковые 
окна появились в свободной продаже, 
до  меня, советского инженера-про‑

 «Идея, брошенная в массы – 
это девка, брошенная в полк».

И.М. Губерман

«Какая-то в державе датской гниль…»
У. Шекспир «Гамлет, принц датский»
Акт I, сцена 4. Пер. Б. Л. Пастернака.
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ектировщика, не доходило: как мож‑
но без обследования и проекта ре‑
конструировать жилище. Не доходит 
и сейчас, когда индустрия навешива‑
ния лапши на уши достигла полного 
совершенства. Толпа профессиональ‑
ных психологов и маркетологов оза‑
бочена тем, чтобы у обывателя появи‑
лись хотелки, и никто не мешал их осу‑
ществлять. Продажу алкоголя ночью, 
сигарет – детям, установку «однору‑
ких бандитов» в магазинах и много 
еще полезного для жадных коммер‑
сантов государство, все‑таки, запре‑
тило. Даже перепланировка квартиры 
требует разрешения. А вот окна – это 
святое. Их можно ставить куда угод‑
но и как угодно. И никто не проверит, 
хоть и положено. Вы думаете, я не‑
навижу пластиковые окна? Ошиба‑
етесь. Замечательная вещь, если… 
она правильно изготовлена и установ‑
лена на свое проектное место, с уче‑
том всех возможных последствий. 
Как сковородка, если на ней жарить 
картошку, а не бить ей по голове.

Проза о пластиковых окнах

И тут возникла мысль: а что, если 
показать пластиковые окна без сияю‑
щего ореола мечты обывателя об иде‑
альном комфорте? Как техническое 
устройство со своими преимущества‑
ми и  недостатками. Это будет по‑
страшнее, чем жениху показать рент‑
генограмму невесты со всеми костя‑
ми скелета.

Начнем с истории их возникнове‑
ния.

Когда немцы после войны бросили 
свои интеллектуальные силы, освобо‑
дившиеся от разработки новых видов 
оружия, на поиск способов уменьше‑
ния теплопотерь зданий, они для на‑
чала проанализировали, куда уходит 
это тепло. Оказалось, что тепло ухо‑
дит тремя путями: через окна и сте‑
ны, а также на обогрев вентиляцион‑
ного воздуха. Так возникла концепция 
энергоэффективного дома: герметич‑
ные окна, плотные внутренние двери 
и 2 диффузора в потолке каждой ком‑
наты (приток и вытяжка), дозированно 
подающие вентиляционный воздух, 
либо по объему, либо по степени за‑
грязненности.

Потери тепла через светопрозрач‑
ную часть заметно уменьшились по‑
сле вставки в стеклопакет третьего 
стекла, отсекающего конвекционную 
составляющую (если кто‑то  помнит 
из школьного курса: излучение, те‑
плопередача и конвекция, которую мы 
еще не раз упомянем в этой статье), 
пожертвовав 10% естественной осве‑
щенности. Для удержания тяжелого 
стеклопакета – 30 кг/м2 – потребовал‑
ся переплет. С традиционным деревом 
в Германии туго, а импортное – дорого. 
Вот тут и пригодился стабилизирован‑
ный поливинилхлорид (ПВХ), армиро‑
ванный стальным профилем для ком‑
пенсации температурного расшире‑
ния. На притворах – 2 или 3 контура 
уплотнителей для уменьшения тепло‑
потерь через фальцевую часть и мно‑
гозапорная периметральная фурниту‑
ра для надежной защиты от инфиль‑
трации (по‑нашему – дутья). Проблема 
провисания открытых летом створок 
была решена разработкой поворот‑
но-откидного механизма: откинутая 
створка стоит на 2‑х опорах и не де‑
формируется. Более обеспеченным 
владельцам жилья предлагаются пе‑
реплеты из стеклопластика, дерева 
разных сортов, алюминия и их раз‑
личных сочетаний (дерево+алюминий, 
дерево+ПВХ и т. п.). В условиях евро‑
пейского, достаточно мягкого, клима‑
та, при огромной, по сравнению с на‑
шей, стоимости отопления комплекс 
инженерных решений, направленных 
на  энергосбережение, дает жильцу 
заметную экономию расходов на ком‑
фортный микроклимат.

После длинного и  скучного, 
как любая правда, объяснения долж‑
но стать понятно, что пластиковые 
окна – это, всего лишь, строитель-
ная конструкция, часть энергоэф-
фективного дома, самый дешевый 
переплет для стеклопакета, даю-
щая экономию расходов на обогрев 
жилья при правильно подобранных 
параметрах отопления и вентиля-
ции. Они разработаны для  поме-
щений с принудительной приточ-
но-вытяжной вентиляцией, которой 
в большинстве российских жилых 
домов нет.

Сколько раз, особенно при выпа‑
дении конденсата, я слышал фразу: 

«Эти окна не  подходят для  нашего 
климата». Так вот, не для климата они 
не подходят, а для нашей сверхдеше‑
вой системы «вытяжной естественной 
вентиляции из мест общего пользова‑
ния» с «притоком через неплотности 
оконных рам». С запроектированным 
неуправляемым притоком наружно‑
го воздуха, который создает ощу-
щение дискомфорта около окна, 
за пределами «обслуживаемой зо-
ны помещения (зоны обитания)», 
если верить ГОСТу на микроклимат. 
Это явление называется жильцами 
«дует из окон» и устраняется заклей‑
кой окон на зиму. От удушья спаса‑
ли незаклеенные притворы форточек 
и балконных дверей.

И тут на рынке появились «окна, 
из которых не дует», и произошла от‑
мена запрета на замену окон. Кажет‑
ся, что наступило всеобщее счастье! 
К сожалению, только кажется…

Что требуется от окна?

Защита от  внешних воздей-
ствий, удобство в эксплуатации, на-
дежность и долговечность, внеш-
ний вид в  интерьере и  создание 
комфортного микроклимата. Все 
эти вопросы как‑то были решены ин‑
женерами-строителями при проекти‑
ровании жилого дома, исходя из дей‑
ствовавших тогда ГОСТов, СНиПов 
и  СанПиНов. Однако, сейчас они 
как‑то  решаются жильцом, исходя 
из картинок в глянцевых журналах, 
навязчивой недостоверной рекламы 
и отсутствия знаний школьного курса 
физики.

В  роли строительного заказчи‑
ка выступает потребитель, не обла‑
дающий специальными знаниями 
в объеме 8‑го класса средней школы. 
Пластиковые окна стали неотъемле‑
мым предметом модного интерьера, 
как в старину герань на окнах, сло‑
ники на комоде, хрусталь в серван‑
тах и ковры на стенах. Сбылась меч‑
та обывателя: у него, как в журнале, 
модные окна, из которых не дует.

Результат  – «убитая» вентиля-
ция – сначала незаметен. Всего лишь, 
легкое отравление углекислым газом, 
обычная головная боль, пока не нач‑
нутся осложнения, которые можно 
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списать на  общую нехорошую эко‑
логию и  нездоровый образ жизни. 
У взрослых. Детей бьет сильнее: раз‑
вивается ацидоз крови. Но, если де‑
ло дойдет до плесени, тут могут быть 
проблемы у всех членов семьи.

Однажды мне удалось задать во‑
прос известному политологу Е. Я. Са‑
тановскому: «Что  можно сделать 
с вредной модой на пластиковые ок‑
на?» Ответ был мгновенный: «Ниче‑
го. В Китае 1000 лет бинтовали но‑
ги девочкам ради моды, превращая 
их в калек». Но, все‑таки, 100 лет на‑
зад эта мода, благодаря историче‑
ским переменам, ушла в  прошлое. 
Интересно, сколько времени продер‑
жится мода на  пластиковые окна, 
вставленные в проемы безо всякого 
разумения?

Что имеем – не храним, 
потерявши – плачем

С чем будем сравнивать невооб‑
разимые прелести пластиковых окон? 
Наверно, с  ненавистными старыми 
деревянными. Как правило, это ОС – 
«окна спаренные», в  забытом про‑
сторечии – «финские окна», которые 
устанавливались в многоквартирных 
домах в советские времена. Пласти‑
ковые окна отличаются от них, как ла‑
сковый хомячок от мерзкой крысы – 
исключительно пиаром.

Итак – по пунктам.

Защита от внешних 
воздействий

Все сразу закричат: «Из старых 
дует! И шум пропускают! Их заклеи‑
вать надо!»

Дуло из них, как мы уже знаем, 
по проекту, в качестве необходимо‑
го притока вентиляционного воздуха, 
чтобы неразумные советские граж‑
дане не задохнулись в государствен‑
ных и служебных советских квартирах 
и комнатах в «коммуналках». Только 
им об этом никто не сказал. За нена‑
добностью. Времена были такие. Ни‑
кому и в голову не приходило менять 
окна. Зато сейчас – все виды резино‑
вых уплотнителей и герметичных окон 
на выбор. Хочешь подешевле – сам 
устанавливай самоклейку D-профиль 

со  строительного рынка в  притвор 
окон; хочешь понадежнее (в 20 раз 
дороже)  – заказывай утепление 
по шведской технологии врезным (па‑
зовым) уплотнителем типа еврострип; 
хочешь помоднее (в 100 раз дороже) – 
заказывай пластиковые окна. Эффект 
одинаковый: 1 день – и душегубка го‑
това. Открыл – дует, закрыл – душно. 
Воздухопроницаемость – 2 кубометра 
в час на окно при норме – 30 на чело‑
века. Вред для здоровья одинаковый.

Кстати, о шуме. Шумозащита ОС 
(по  испытаниям НИИ строительной 
физики) – 32 дБА, а у подавляющего 
большинства пластиковых окон – 30 
дБА. Высокочастотный шум гасится 
резинками на приворах. Низкочастот‑
ный – расстоянием между крайними 
стеклами. У стеклопакетов оно – 32–
40 мм, у ОС в «хрущевках» – 57 мм, 
у 2‑рамных окон в «сталинках» – 120–
270 мм. Не верите? Почитайте статьи 
акустической лаборатории вышеупо‑
мянутого НИИ ещё 2000 года.

Зачем пластиковые окна устанав‑
ливает в квартиры на шумных маги‑
стралях московское правительство? 
Извините, я пишу об окнах, а не о кор‑
рупции.

Удобство в эксплуатации

Что  лучше? Форточка, до  кото‑
рой надо дотягиваться, но дует из нее 
сверху, и свежий воздух опускается 
вниз подогретым, или удобная пово‑
ротно-откидная створка, но из кото‑
рой дует по всему периметру – в пояс‑
ницу сидящему человеку?

Как обычно: полезное невкусно, 
вкусное вредно.

Что  лучше? «Неубиваемые» де‑
шевые оконные завертки или пери‑
метральная фурнитура, которую поло‑
жено смазывать 1 раз в год, и детали 
к которой далеко не всегда и не везде 
есть в продаже. При поломке одной 
детали мастера предлагают заменить 
весь комплект на створке на самый 
дорогой вариант.

Что  лучше? Замена разбитого 
стекла в окне ОС или стеклопакета 
в окне ПВХ, которая в 4 раза дороже? 
Стеклопакета, который нам, в отличие 
от обитателей немецкого коттеджа, 
не экономит ни рубля на отоплении.

Важное преимущество новых окон: 
не нужно развинчивать для мытья. Од‑
нако, стоит вклеить между наружной 
и  внутренней полустворками само‑
клеящийся Р-профиль, оставив вни‑
зу 2 щели по 15 см для сброса водяно‑
го пара из межстекольного простран‑
ства, как проблема мытья внутренних 
поверхностей исчезает сама собой. 
Сколько нужно иметь высших техни‑
ческих образований для того, чтобы 
до этого догадаться? И ведь многие так 
делают, но… продолжают развинчи‑
вать створки для мытья, считая, что этот 
уплотнитель нужен, чтобы не дуло!

И наконец, добрались до самого 
главного: покраски. Самим расчищать 
деревянные рамы вручную «лениво», 
платить за услугу мастеру с электро‑
шлифовалкой вдвое дешевле заме‑
ны – неохота. Современные водноди‑
сперсионные эмали держатся снару‑
жи около 8 лет, внутри – около 12‑ти. 
Через 12 лет нерадивые владельцы 
доводят свои пластиковые окна до та‑
кого состояния, что уже встает вопрос 
об их замене. Есть технология покра‑
ски ПВХ, но она достаточно недеше‑
ва. Ну вот и «сэкономили».

И еще есть один аргумент: вста‑
вить пломбу в деревянный переплет 
и задекорировать след удара замет‑
но проще, чем то же самое проделать 
с экструдированным ПВХ-профилем.

Чуть не забыл про глухое остекле‑
ние, запрещенное ГОСТом из‑за опас‑
ности мытья снаружи, которое росси‑
яне любят ставить для экономии. Так 
и сидят с грязными стеклами на мод‑
ных окнах. Глухие окна в балконных 
блоках разрешены, да вот только про‑
ветриваться балконной дверью шиб‑
ко неудобно: и по ногам дует, и двер‑
ное полотно провисает. На последние 
деньги покупали самый дешевый ва‑
риант, чтобы не хуже, чем у соседей…

Надежность 
и долговечность

Стабилизированный ПВХ серти‑
фицируется на 50 лет, стеклопакет 
и уплотнитель – на 20, фурнитура – 
на 20 тысяч открываний (лет 30–35). 
Увидеть пластиковое окно такого воз‑
раста – такое же событие, как авто‑
мобиль 1937 года выпуска на улице. 
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Причина проста: утвержденной тех‑
нологии ремонта пластиковых окон 
не существует, а те приемы, которые 
применяют «умельцы» (типа замены 
наружного уплотнителя на  присте‑
кольный) за несколько лет доводят ок‑
на до нерабочего состояния.

Огромную роль в «убивании» но-
вых окон играет массовый перевод 
фурнитуры из «зимнего режима» 
в «летний» регулировкой прижимов 
на притворе. Безграмотные потреби‑
тели, у которых в голове не уживают‑
ся понятия «дует» и «проветривание», 
начитавшись в интернете «мудрых» 
рекомендаций о том, «как правиль‑
но регулировать фурнитуру», весьма 
качественно доводят оконные блоки 
до списания на свалку под громкие 
крики благодарности продавцов но‑
вых пластиковых окон.

Остается добавить, что реальный 
срок службы немодных деревянных 
окон ОС – не меньше 60 лет. В редчай‑
ших случаях приходится заменять под‑
гнившие детали переплета, которые 
на  современных деревянных окнах 
гниют еще быстрее из‑за частых на‑
рушений технологии осушения фаль‑
цевой части стеклопакета. Многие 
владельцы пластиковых окон мечта‑
ют заменить их на более престижные 
деревянные. На вопрос, зачем же они 
выбросили деревянные, ответ стан‑
дартный: «Из них дуло, и вообще, они 
были плохие». На следующий вопрос, 
зачем  же тогда нужны деревянные, 
ответ более чем странный: «Они же 
дышат». И в ответ на третий вопрос: 
«Разве «дышат» и «дует» – не одно 
и то же?» … просто посылают куда по‑
дальше. Но вернемся к оценке пласти‑
ковых окон.

Чем сложнее механизм, тем ча‑
ще он ломается, и тем сложнее ре‑
монт. Особенно, когда массовый 
брак идет при сборке. Неправильная 
расстановка ответных планок на ра‑
ме, из‑за чего не срабатывают зам‑
ки; неправильное расклинивание сте‑
клопакетов, приводящее к перекосу 
створок, не устранимое регулиров‑
кой… Практически, те же, подлежа‑
щие несложному ремонту, дефекты, 
из‑за которых люди охотно меняют 
старые окна, и упорно не желают ме‑
нять новые.

Нельзя забывать, что дальней‑
шая работа окна в огромной мере 
зависит от качества монтажа. Имен‑
но пластиковых окон, так как окна 
из  других материалов менее под‑
вержены деформациям при  уста‑
новке и  эксплуатации. Маловеро‑
ятно, что  жилец при  монтаже бу‑
дет стоять рядом в пыли и прове‑
рять соблюдение требований ГОСТ 
30971–2012, хотя бы по количеству 
и местам расположения крепежных 
элементов. По истечении 3‑летнего 
гарантийного срока раму перека‑
шивает, и начинается поиск умель‑
цев… Настоящий перемонтаж с не‑
избежной заменой откосов – доро‑
го, а  нестандартный ремонт  – из‑
вините, без гарантии соответствия 
ГОСТу. Кому интересно – почитайте 
на досуге ГОСТ 30674–99: много но‑
вого для себя откроете.

Внешний вид в интерьере

Вопрос об эстетическом воспри‑
ятии натурального дерева и  искус‑
ственного материала принципиаль‑
но неразрешим. Но, когда в высотке 
на Котельнической набережной дубо‑
вые окна заменили на турецкий деше‑
вый пластик, даже у меня, человека, 
далекого от эстетизма, появилось не‑
хорошее ощущение какого‑то варвар‑
ства.

Любители «ретро» платят нема‑
лые деньги за  реставрацию окон, 
которым уже перевалило за 70 лет. 
Реставраторы ухитряются восста‑
навливать окна столетнего возрас‑
та. Если рамы, откосы и подоконники 
пристойно выглядят, какой конструк‑
ции окна – роли не играет. Но когда 
нужно обязательно угнаться за мо‑
дой по принципу «что модно – то кра‑
сиво»…

Известен исторический курьез: 
после войны в  русских деревнях 
на танцы вместо платьев женщи‑
ны надевали трофейные немец‑
кие комбинации, считая, что это – 
последняя немецкая мода. То  же 
самое произошло с  пластиковы‑
ми окнами: дешевое техническое 
устройство для экономии расходов 
на  отопление немецкого коттед‑
жа стало предметом вожделения 

российских модников и  модниц. 
А жаль…

Создание комфортного 
микроклимата

Достаточно перечислить реальные 
последствия непроектной замены ОС 
на ПВХ:

– естественная освещенность по‑
мещения уменьшается на 30%, выхо‑
дя за пределы, заданные СанПиНом;

– температура подскакивает 
на 2-3о и становится выше допустимой 
нормы 24оС;

– концентрация углекислого га‑
за увеличивается до 2000–2500 ppm 
при норме ≤ 1000;

– влажность без воздухообмена 
повышается до  выпадения конден‑
сата и  появления плесени; конвек‑
ция (сток холодного воздуха со стек‑
ла) воспринимается при повышенной 
влажности как сырой ветер;

– высокочастотный транспортный 
шум (более 500 Гц) почти исчезает, 
низкочастотный увеличивается на 1–2 
дБА; при беспрерывном щелевом про‑
ветривании никакие окна от  шума 
не защищают, а дует из них не мень‑
ше, чем  из  старых «планово дыря‑
вых».

Ситуацию могут заметно улуч‑
шить приточные клапаны на окнах, 
но их настоятельно не рекомендуют 
врезать в рамы продавцы окон: кон‑
цепция «не дует» нарушается, да и об‑
мерзают они из‑за перекрытой на кух‑
не вытяжной вентиляции. В глянце‑
вом журнале об этом же не написано, 
но другого проекта‑то нет…

Где в российском многоквартир‑
ном доме основной потребитель теп‑
ла? Не угадаете. Не окна и не сте‑
ны, а  обогрев вентиляционного 
воздуха (50–60% отопления). Стоит 
только вставить резиновый уплотни‑
тель в притвор любого окна, как сра‑
зу же жизнь превращается в решение 
проблемы зимней ночи: приоткрыл 
на щелевое проветривание на ночь – 
наутро достаточно холодно, закрыл 
на ночь – наутро очень душно и болит 
голова. И так каждый день.

Вот и получается, что использу-
ем мы от новых окон не 2‑камерный 
стеклопакет с  теплоотражающим 
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напылением и не 5‑камерный про-
филь, а одну-единственную деталь: 
внутренний резиновый уплотнитель 
в контуре притвора, перекрываю-
щий приток вентиляционного возду-
ха! Открывание створки окна для про‑
ветривания, фактически, выбрасы‑
вает в помойку весь теплозащитный 
эффект и профиля, и стеклопакета. 
При плохо работающей вытяжной вен‑
тиляции воздух в комнате быстрее ох‑
лаждается, чем очищается.

Продавцы окон приводят, как по‑
следний аргумент в  споре, краси‑
вое сравнение: старый «Москвич» 
заменяется на «Мерседес». В край‑
нем случае – «Фольксваген». У меня 
другая аналогия подобной замены: 
БРДМ (бронированная разведыва‑
тельно-дозорная машина)  – плава‑
ющий вездеход с  защитой от  пуль, 
низкой скоростью, слабой маневрен‑
ностью и бешеным потреблением то‑
плива. При покупке пластиковых окон 
для старой квартиры владелец приоб‑
ретает ненужные свойства, расплачи‑
ваясь множеством недостатков.

Впихнуть невпихуемое

Не убедительно? Хорошо, посмо‑
трим, куда эти пластиковые окна рос‑
сияне вставляют:

– взамен деревянных окон во «вто‑
ричном жилом фонде»,

– в собственные строящиеся мало‑
этажные дома,

– в неотапливаемые дачи и, нако‑
нец,

– используют для остекления уте‑
пленных балконов, часто, с  целью 
присоединения к квартире.

Проектировщик, юрист и  кон‑
тролер принципиально отсутствуют. 
Вместо обследователя – замерщик. 
Теперь представьте, что  вы попа‑
ли за рубежом на базар, где прода‑
ют еду, которую вы не умеете гото‑
вить и правильно есть. Продавцы на‑
перебой кричат, что это вкусно, но, 
что  с  вами будет после употребле‑
ния заморских яств, их не волнует. 
Главная задача продавца – внушить, 
что вам это ужасно хочется, и промол‑
чать, что это небезопасно. Хорошая 
русская пословица «товар лицом про‑
дай, но покупщика не надувай» к про‑

даже пластиковых окон не относится. 
Расчет исключительно на то, что ГО‑
СТов, СНиПов и СанПиНов потреби‑
тель не знает, и ему можно «впари‑
вать» товар под чужим брендом – про‑
изводителя профилей («окна Века», 
«окна КБЕ», «окна Трокаль» и т. п.). 
Качество сборки, фурнитуры, стекло‑
пакета, монтажа – даже в договоре 
часто не прописано. Что поделаешь: 
какой спрос, такое и предложение.

Есть, правда, одна тонкость в этой 
безнадёжной ситуации. Статья 10 
пункт 1 закона «О защите прав по‑
требителей», под которой, как под да‑
мокловым мечом, ходят все продав‑
цы пластиковых окон: «Изготовитель 
(исполнитель, продавец) обязан сво‑
евременно предоставлять потреби‑
телю необходимую и достоверную 
информацию о товарах (работах, ус‑
лугах), обеспечивающую возмож‑
ность их правильного выбора». Но, 
как правило, заказчики подписыва‑
ют непонятный договор, не вдаваясь 
в подробности, а в суд за обман не по‑
дают. Если еще есть на кого подавать: 
слишком легко сейчас фирме сменить 
название. Да и последствия наступа‑
ют не сразу…

Чем заканчивается непроектная 
замена в старых квартирах, мы уже 
рассмотрели.

В  малоэтажных коттеджах, где 
толком не спроектированы ни окна, 
ни вентиляция, и где не посчитан те‑
пловой баланс, быстро начинаются 
проблемы с конденсатом и плесенью, 
а при использовании камина или печ‑
ного отопления возникает реальная 
опасность отравления угарным газом. 
Расходы на отопление «энергоэффек‑
тивные окна» (это их официальное 
название) экономят далеко не всег‑
да, а вопрос об их окупаемости ре‑
шен рынком, на котором другие окна 
(без стеклопакетов) уже не продают‑
ся.

Установка герметичных пластико‑
вых окон в летних неотапливаемых 
помещениях, рассчитанных на венти‑
ляцию сквозняками, приводит сразу 
к двум неприятностям: к плесени вес‑
ной и лопнувшим из‑за сильного мо‑
роза стеклопакетам. Опять физика. 
Холодный воздух внутри герметично‑
го стеклопакета сильно уменьшается 

в объеме… По ГОСТу на стеклопаке‑
ты температура в помещении должна 
быть не ниже +5о.

Но самый лучший пример эксплу‑
атации безграмотности – теплый бал‑
кон. Кажется, что все просто: «пла‑
стиковые стеклопакеты» – в проем, 
пенопласт – в парапет, электрообо‑
греваемый пол и задекорированный 
потолок. Немного не учли теплопо‑
тери через окна (в 5–7 раз больше, 
чем у стен), обогрев вентиляционно‑
го воздуха, мощность «теплого» по‑
ла, в 6 раз меньшую, чем необходимо, 
и конвекционную зону у окон без ба‑
тарей. Надежда на  излучение теп‑
ла из перетопленной квартиры дале‑
ко не всегда оправдывается. Не все 
квартиры у нас перетоплены. Как зи‑
ма, так на «теплом» балконе холодно, 
в морозы – наледи, в комнате душно, 
да еще обогрев пола почем зря день‑
ги отбирает. Сказать, что  не  полу‑
чилось, стыдно, остается хвастаться 
«теплыми» лоджиями с температурой 
15о, духотой и грязными наружными 
стеклами глухих створок. Иногда  – 
с наледью и плесенью на внутренних 
поверхностях окон.

Вызванный человек с тепловизо‑
ром покажет мостики холода и «раз‑
ведет» на перемонтаж, а после по‑
вторного появления наледи переста‑
нет брать трубку.

К перечисленным неприятностям 
недавно добавилась административ‑
ная: ГОСТ Р 56926–2016 «Конструк‑
ции оконные и  балконные различ‑
ного функционального назначения 
для  жилых зданий». Пункт 5.3.2.1: 
«Помещения балконов (лоджий) 
могут включаться в  планировоч‑
ное пространство квартиры в ка‑
честве летних помещений. Свето‑
прозрачное заполнение ленточ‑
ного и  панорамного остекления 
может быть выполнено одинарным 
листовым стеклом, а  также все‑
ми видами специальных стекол 
без каких‑либо требований по те‑
пловой защите». Применение окон 
со стеклопакетами ГОСТом не регла‑
ментировано. Владельцы холодных 
«утепленных» лоджий могут спо-
койно подавать в суд на «утеплите-
лей» по упомянутой статье 10 зако-
на о ЗПП.
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Еще  большая беда с  присоеди‑
нением, выстуживающим всю квар‑
тиру и, фактически, запрещенным. 
Но об этом – чуть позже.

Миф о неприкосновенности 
жилища

Следующий вопрос: кто разрешил 
давать рекламу об утеплении и присо‑
единении лоджий в интернете? Офи‑
циальный ответ ФАС гласит: «на ин‑
формацию о лице или реализуемых 
им товарах (услугах), размещенную 
на сайте продавца товаров, положе‑
ния Федерального закона «О рекла‑
ме» не распространяются». То есть, 
реклама в  интернете рекламой 
не является!

Однако, в Москве на основании по‑
становления правительства Москвы 
№ 840‑ПП от 26.12.2012 прекратили 
выдавать разрешения на присоедине‑
ние балконов. В других регионах этот 
вопрос решают местные власти.

Можно, конечно, пользуясь 25‑й 
статьей Конституции («мой дом – моя 
крепость»), все это проигнорировать. 
Но тут, как назло, появляется пред‑
ставитель управляющей организа‑
ции, вытаскивает Постановление Пра‑
вительства РФ от 06.05.2011 № 354 
«О предоставлении коммунальных ус‑
луг» и, размахивая ст. 32 б), требует 
допуска 1 раз в 3 месяца для осмотра 
технического и санитарного состоя‑
ния внутриквартирного оборудова‑
ния. Что самое обидное, ст. 34 е) за‑
прещает ему в этом отказать. Проник‑
нув в квартиру с нарушениями, о ко‑
торых никто вовремя не предупредил, 
он извлечет из папочки КОАП со ст. 
7.21, Постановление Правительства 
РФ от 21.01.2006 № 25 с пунктом 6, 
Постановление Правительства РФ 
от 26.12.2016 № 1498 с пунктом 35 в) 
о батареях и пунктом 158 б) о вреде 
окружающим. И не приведи господь 
ему перечить, а то он достанет детек‑
тор углекислого газа, и на основании 
Федерального закона от 30.12.2009 
№ 384‑ФЗ «Технический регламент 
о безопасности зданий и сооружений» 
со статьями 10 (п. 1, 4, 6, 7), 20 и 29, 
обоснует, что помещение непригодно 
для проживания и опасно для сосе‑
дей. Со всеми вытекающими: возврат 

в  исходное состояние за  свой счет 
или выставление квартиры на аукци‑
он.

Вот теперь я, пожалуй, я сделал 
все, что  мог. Для  людей, которые 
умеют читать и  думать, я  показал 
все «прелести» предмета вожделе‑
ния. На остальных это не подейство‑
вало, я знаю. Иногда попадаются со‑
беседники, как будто вчера из лихих 
90‑х: «Чё? А я ХАЧУ!!! И видал я вас 
всех!…».

Вот, жду, когда ими наконец заинте‑
ресуются полицейские или психиатры.

Кому‑то повезло опоздать…

И, в  завершение темы,  – одна 
из  моих бесплатных консультаций 
по телефону.

– Не подскажете, где заказать не‑
дорогие и качественные пластиковые 
окна?

– Вам недорогие или качествен‑
ные?

– У меня окна совсем старые, им 
30  лет, из  них поддувает, все зна‑
комые говорят, что их надо менять 
на «пластик».

– На зиму заклеиваете?
– Нет, у нас тепло.
– Во-первых, 30 лет – это не ста‑

рые окна, еще столько же прослужат. 
Во-вторых, если температура в поме‑
щении зимой 20-22оС, то окна менять 
попросту незачем. В крайнем случае, 
если совсем неуютно, уплотнить при‑
творы и врезать приточные клапаны. 
И в‑третьих, из окон должно задувать 
30 кубометров воздуха в час на каж‑
дого человека, иначе их придется от‑
крывать из‑за духоты и простужаться.

– Так, значит, их можно не менять? 
Вот хорошо‑то! И так с деньгами туго‑
вато, а тут еще… Правильно я им ска‑
зала, что деревянные окна лучше пла‑
стиковых!

Ну и пусть, что ничего не поняла. 
Зато сколько денег и нервов сохрани‑
ла!

Постскриптум

Остался неосвещенным вопрос 
о пластиковых окнах в новостройках. 
За их работоспособность обязан от‑
вечать продавец квартиры на протя‑

жении 5 лет. Каждому жильцу должна 
быть выдана инструкция по эксплуата‑
ции квартиры, в том числе, окон, вклю‑
чая приточные клапаны. Вентиляцион‑
ные клапаны вместе с принудительной 
вытяжной вентиляцией должны быть 
установлены в соответствии с ПП РФ 
№ 1521 от 26.12.2014. Инструкция раз‑
рабатывается проектировщиками до‑
ма в соответствии с пунктом 4.4 сво‑
да правил СП 54.13330.2011 и долж‑
на выдаваться дольщикам на  осно‑
вании пункта 1.1 статьи 7 ФЗ № 214 
от  30.12.2004 с  дополнениями ФЗ 
№ 304 от 03.07.2016. Переселенцам 
по московской программе реновации, 
почему‑то, не выдается.

Новоселу, впервые зашедше‑
му в новую квартиру, я настоятельно 
не рекомендую сразу же вызывать за‑
мерщика для замены окон: окна га‑
рантийные, и ремонт их должен осу‑
ществляться бесплатно. Если ремонт 
невозможен – заявление в 2‑х экзем‑
плярах в управляющую организацию, 
и замена их застройщиком (точнее, 
генподрядчиком).

И  еще  я  не  советую заменять 
«ГОСТовское» остекление балкона 
на стеклопакеты всех видов и сортов. 
На остекление должны быть паспорт 
и инструкция. То, что их не выдали, 
не означает, что можно менять его 
на «теплое». Теплым балкон без мощ‑
ного электрообогрева не станет ни‑
когда, а вот неприятности ненароком 
заработать можно. Отсутствие вы‑
шеозначенных документов означа‑
ет, что застройщик нарушает феде‑
ральный закон и провоцирует жиль‑
цов на самовольное вмешательство 
в  проект квартиры, чтобы сэконо‑
мить на гарантийном обслуживании 
и не нести ответственности за послед‑
ствия этих действий. И только сами 
жильцы должны отстаивать свои пра‑
ва, если… они не продолжают верить 
абсурдным сказкам о пластиковых ок‑
нах и теплых балконах.

Вот и весь сказ о пластиковых ок‑
нах. Не как о панацее «тепло-тихо-
не дует» в «хрущевке», а как обычном 
техническом устройстве со  своими 
преимуществами и недостатками.

В. Е. ПРИГОЖИН , 
эксперт Московского общества защиты 

потребителей
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ИЦ «Современные Строительные Конструкции» информирует о подготовке  
к выходу новых аналитических отчетов в рамках реализации проекта 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ 
ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ 

КОНСТРУКЦИЙ»

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конс трукций Центрального феде-
рального округа. Москва и Московская область».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Центрального феде-
рального округа (кроме Москвы и Московской области».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Западного фе-
дерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Южного федерального 
округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Кавказского 
федерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Приволжского феде-
рального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Уральского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Сибирского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Дальневосточного фе-
дерального округа».

Отчеты содержат подробную и постоянно обновляе-
мую информацию о ведущих российских компаниях-про-
изводителях оконных и фасадных конструкций.

В рамках реализации проекта «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯ-
ЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАД-
НЫХ КОНСТРУКЦИЙ» с 2011 года ежегодно выходят 9 
аналитических отчетов, в которых представлены более 
1000 ведущих компаний-производителей оконных и фа- 
садных конструкций Российской Федерации.

В отчеты включены компании, суммарный годовой 
объем производства которых составлял более 10 тыс. кв. 
м / более 1 тыс. кв. м в мес. (учитывая изделия из всех ви-
дов применяемых рамных материалов).

Отчеты формируются по итогам предшествующего года:
– отчеты, вышедшие в 2011 году – по итогам 2010 г.;
– отчеты, вышедшие в 2012 году – по итогам 2011 г.;
– отчеты, вышедшие в 2013 году – по итогам 2012 г.;

– отчеты, вышедшие в 2014 году – по итогам 2013 г.;
– отчеты, вышедшие в 2015 году – по итогам 2014 г.;
– отчеты, вышедшие в 2016 году – по итогам 2015 г.;
– отчеты, вышедшие в 2017 году – по итогам 2016 г.
– отчеты, вышедшие в 2018 году – по итогам 2017 г.
– отчеты, выходящие в 2019 году – по итогам 2018 г.
В настоящее время обновляются данные о компаниях-

производителях, готовятся новые отчеты 2019 года.
Информационные карты компаний-производителей, 

представленные в отчетах, актуализированы по состоя-
нию на 2019 г.

СТРУКТУРА ОТЧЕТОВ (РАЗДЕЛЫ):

1.  Краткая характеристика федерального округа 
и входящих в его состав регионов-субъектов РФ.

2. Строительный и оконно-фасадный рынки федераль-
ного округа.

3. Региональные объемы производства и потребления 
оконных и фасадных конструкций.

4. Перечень ведущих компаний-производителей окон-
ных блоков, фасадных и других светопрозрачных строи-
тельных конструкций в федеральном округе по итогам 
2017 г.

5. Информационные карты компаний-производителей 
(см. ниже).

6. Распределение ведущих компаний-производителей 
в регионах-субъектах РФ, входящих в состав федераль-
ного округа, по объемам производства. Региональные ли-
деры.

7. Сводные данные:
– групповое распределение и суммарные объемы про-

изводства ведущих компаний-производителей; их доля 
в региональных объемах производства;

– баланс товарооборота между регионами;
– особенности региональных оконно-фасадных рын-

ков; оценка потенциала регионов.
Выводы.

ИНФОРМАЦИОННЫЕ КАРТЫ

Информационная карта каждой компании содержит 
следующие данные:

• Наименование, юридическая форма, торговая марка.
• Структура компании (подчиненность, предприятия, 

филиалы, представительства).
• Руководство компании, должностные лица (долж-

ность, Ф. И. О.).
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• Виды деятельности, основная продукция, типы про- 
изводимых изделий (по назначению; по виду используе-
мых материалов – ПВХ, алюминий, дерево, др.).

• Место расположения (компании, производства); 
адрес, тел./факс, e-mail, сайт;

• Год основания / год начала производства.
• Количество сотрудников (общее / основной произ-

водственный персонал).
• Структура производства (количество и виды произ-

водств, производственные площади, цехи, участки).
• Характеристика технологического оборудования (ис-

пользуемое оборудование, марки, годы поставки / ввода 
в эксплуатацию, уровень автоматизации производства, 
число сборочных линий, наличие и число линий производ-
ства стеклопакетов); изменения, произошедшие в 2010–
2019 гг.

• Мощность производства (номинальная, расчетная).
• Используемые профили, фурнитура, стеклопакеты, 

другие комплектующие и материалы; изменения, произо-
шедшие в 2010–2019 гг.

• Реализация продукции (регионы реализации, основ-
ные потребители);

• Система продаж (торговый дом, филиалы и предста-
вительства, число и местонахождение офисов / пунктов 
продаж, дилерская сеть, число и местонахождение диле-
ров, основные дилеры или список дилеров);

• Объемы производства за 2018 г. (экспертная оценка 
/ данные компании).

• Объемы производства за 2008–2018 гг. (динамика): 
экспертная оценка / данные компании.

• Финансовые показатели деятельности компании 
(2008–2018 гг.).

•	 Дополнительная информация (реализованные 
объекты, партнеры, участие в региональных программах, 
членство в СРО, наличие административного ресурса, за-
казы и др.).

• Оценка перспектив развития на 2019–2021 гг. (про-
гноз: позитивный, нейтральный или негативный).

Поскольку информационная карта каждой компании 
занимает от 2 до 8 стр., размещение всех их в одной 
книге (отчете) явилось бы неудобным для пользовате-
ля. Поэтому информация сформирована по федераль-
ным округам РФ, что позволило сократить число ин-
формационных карт фирм в одной книге (отчете) от 55 
до 210.

Аналогичным образом, по федеральным округам РФ, 
сформированы отчеты. С целью удобства пользования, 
информационный блок по Центральному федеральному 
округу разделен на два отчета (2 книги): Москва и Мо-
сковская обл. (первая книга); остальные регионы ЦФО 
(вторая книга).

В совокупности 9 отчетов содержат подробную ха-
рактеристику около 1000 ведущих российских ком-
паний-производителей оконных блоков и фасадных 
конструкций.

Компании, представленные в отчетах, в совокупности 
контролировали в 2015–2018 гг. (непосредственно или че-

рез своих дилеров) около 75% оконно-фасадного рынка 
РФ в целом и до 79% рынка в секторе ПВХ.

По объему и полноте представленной информации 
проект «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗ- 
ВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» 
является уникальным для России.

ОТЧЕТЫ «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. 
ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ 

И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»:

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-
щие производители оконных и фа-
садных конструкций Центрально-
го федерального округа. Москва 
и Московская область».

Отчет выходит в мае 2019 г. В отче-
те представлено более 100 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 380, раз-

делов – 9, таблиц – 7, информационных карт – 105 (рас-
четно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Централь-
ного федерального округа (кроме 
Москвы и Московской области)».

Отчет выходит в июне 2019 г. В от-
чете представлено более 150 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 448, раз-

делов – 9, таблиц – 9, рисунков – 9; информационных 
карт – 155 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Северо-
Западного федерального округа».

Отчет выходит в мае 2019 г. В отче-
те представлено более 100 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 288, раз-

делов – 9, таблиц – 9, информацион-
ных карт – 104 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.



ССК  «ОКНА и ДВЕРИ»  № 1 (199) 2019

оконный рынок

38

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Южно-
го федерального округа».

Отчет выходит в  июне 2019  г. 
В  отчете представлено около 100 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 256, раз-

делов  – 9, таблиц  – 9, информационных карт – 100 
(расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и  фасадных конструкций Севе-
ро-Кавказского федерального 
округа»

Отчет выходит в мае 2019 г. В от-
чете представлено около 60 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 152, раз-

делов  – 9, таблиц  – 9, информационных карт – 60 
(расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и  фасадных конструкций При-
волжского федерального округа».

Отчет выходит в  июне 2019  г. 
В  отчете представлено около 190 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 410, раз-

делов – 9, таблиц – 9, информационных карт – 190 (рас-
четно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Ураль-
ского федерального округа».

Отчет выходит в  июле 2019  г. 
В отчете представлено более 80 ком-
паний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 240, разде-

лов – 9, таблиц – 9, информационных карт – 85 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и фасадных конструкций Сибир-
ского федерального округа».

Отчет выхлдит в июле 2019 г. В от-
чете представлено около 150 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц  – 392, раз-

делов – 9, таблиц – 9, информацион-
ных карт – 150 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-
дущие производители оконных 
и  фасадных конструкций Дальне-
восточного федерального округа».

Отчет выходит в июле 2019 г. В от-
чете представлено более 40 компа-
ний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 136, разде-

лов – 9, таблиц – 9, информационных карт – 43 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

Договор на приобретение отчетов оформляется на основании присланной Вами заявки.
При покупке 2 отчетов и более предоставляются скидки.

тел: +7 967 060 7117,  факс: +7 499 177 1807
director@ssk-inform.com
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«АЛЮМИНИЙ-XXI / СОЕДИНЕНИЕ» 
4-я Международная конференция и выставка

Некоммерческое партнерство «Альянс прессовщиков алюминия» (НП «АПРАЛ») информирует, что с 4 по 6 июня 2019 г. 
в Москве, в гостинице Palmira Business Club пройдет 4‑я Международная конференция и выставка «Алюминий-XXI / 

СОЕДИНЕНИЕ».
В программе трехдневного форума:
– Сессии информативных докладов длительностью 20 минут
– Дискуссии
– Содействие установлению полезных связей
– Организованная поездка на современное предприятие
В фокусе форума – достижения последних лет и проблемы получения соединений в конструкциях из алюминиевых 

сплавов, прогрессивные технологии и оборудование, аддитивные технологии производства, роботизированные систе‑
мы сварки и др.

Воспользуйтесь возможностью заказать у нас выставочный стенд и продемонстрировать Вашу продукцию заинте‑
ресованным профессионалам. Поделитесь новейшими техническими разработками, зарегистрировав доклад и презен‑
тацию до 25 марта 2019 г.

Менеджер конференции Мурадян Карина
Тел.: 8 495 785 2005

Email: conference1@apral.org
www.apral.org
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ОСНОВНЫЕ ИТОГИ 2018 ГОДА: 
ДАННЫЕ РОССТАТА И КОММЕНТАРИИ

По данным Росстата («Социально-
экономическое положение Рос-

сии. 2018 год». Опубл. 07.02.2019 
г.), валовой внутренний продукт 
(ВВП) страны в 2018 году составил 
103626,6 млрд. руб., или 102,3% к по-
казателю 2017 года.

Это выше, чем предусматривал 
сентябрьский прогноз Минэкономраз-
вития (101,8%) и оценка Минэконом-
развития от 25.01.2019 г. (102,0%). 
Какая оценка более соответствует 
действительности  – сказать слож-
но. В любом случае, все указанные 
цифры выше, чем в 2017 г. (101,6% 
к показателю 2016 г.), однако ниже, 
чем среднемировой темп роста ВВП, 
оцениваемый для 2018 года в диа-
пазоне 3,0–3,6%. Остается лишь по-
дождать оценок World Bank, которые 
обычно появляются не ранее августа-
сентября.

По данным Росстата, индекс про-
мышленного производства в 2018 го-
ду по  сравнению с  2017  годом со-
ставил 102,9% (в 2017  г.  – 102,1% 
по сравнению с 2016 г.), а индекс про-
мышленного производства в декабре 
2018 г. – 102,0% к декабрю 2017 г.

Здесь стоит напомнить, что 
по итогам первого квартала 2018 г. 
индекс промышленного производ-
ства составлял 105,0% к показателю 
первого квартала 2017 г., т. е. во вто-
ром-четвертом кварталах 2018 г. про-
изошло замедление темпов роста 
промышленного производства. Не-
смотря на это, рост промышленного 
производства в 2018 г. (2,9%) все же 
оказался выше, чем в 2017 г. (2,1%). 
При этом можно отметить полное со-
впадение цифр Росстата с цифрами 
Минэкономразвития.

Вклад промышленного произ-
водства в  ВВП остается наиболь-
шим – 29,6% по итогам 2018 г. (27,7% 
по итогам 2017 г.). В т. ч.:

•• добыча полезных ископаемых –
12,8%;

•• обрабатывающие производ-
ства – 13,6%;

•• обеспечение электрической
энергией, газом и паром; кондицио-
нирование воздуха – 2,7%;

•• водоснабжение; водоотведе-
ние, организация сбора и утилизации 
отходов, деятельность по ликвида-
ции загрязнений – 0,5%.

На втором месте по вкладу в ВВП, 
согласно данным Росстата, находит-
ся «торговля оптовая и розничная; 
ремонт автотранспортных средств 
и  мотоциклов»: 14,3% в  2018  г. 
(14,5% в 2017 г.).

На  третьем месте  – «деятель-
ность по операциям с недвижимым 
имуществом»: 9,2% в 2018 г. (9,9% 
в 2017 г.).

Вклад строительства в  ВВП 
в  2018  г. составил 6% (в  2017  г.  – 
6,1%).

Кроме указанных выше, вклад 
строительства в  ВВП меньше, 
чем у  таких составляющих (макро-
отраслей), как  «государственное 
управление и обеспечение военной 
безопасности; социальное обеспе-
чение» и «транспортировка и хране-
ние».

Обращают на  себя внимание 
сравнительно близкие цифры ин-
дексов (роста к показателям 2017 г.) 
промышленного производства 
(102,9%), грузооборота транспорта 
(102,9%), оборота розничной торгов-
ли (102,6%). Но при этом внешнетор-
говый оборот (в долларах США) со-
ставил 118,7% к показателю 2017 г., 
в  т. ч. экспорт  – 127,4%; импорт  – 
105,9%. Это значительное превыше-
ние темпов роста экспорта над им-
портом, безусловно, является пози-
тивной тенденцией.

Инвестиции в  основной капи-
тал составили 10222,6 млрд. руб., 
или  104,1% к  показателю 2017  г., 
причем на  протяжении года темпы 
роста возрастали.

Индекс потребительских цен со-
ставил 102,9%, но индекс цен произ-
водителей промышленных товаров – 
111,9%.

Среднемесячная начисленная за-
работная плата работников органи-
заций в 2018 г., по данным Росста-
та, составила 109,9% к показателю 
2017 г. Реальная заработная плата – 
106,8%. Но при этом реальные распо-
лагаемые денежные доходы – только 
100,3%.

Расходы на конечное потребле-
ние составили 101,9% к  показате-
лю 2017 г., в т. ч. расходы домашних 
хозяйств  – 102,2%; расходы госу-
дарственного управления – 100,9% 
(в  2017  г., соответственно, 103,2% 
и 102,5%).

При этом индекс-дефлятор ВВП 
за  2018  г. по  отношению к  ценам 
2017 г. составил 110,0% (Росстат).

Как  представляется, некоторые 
из цифр, приведенных в последних 
четырех абзацах, не вполне корре-
спондируются между собой, в  т. ч. 
с  учетом других показателей (под-
робнее см. http://www.gks.ru/).

Использование ВВП в  2018  г.: 
расходы на конечное потребление – 
67,0%; валовое накопление – 23,0%; 
чистый экспорт – 10,0% (в 2017 г., со-
ответственно, 70,6%, 24,0% и 5,4%).

Чистые налоги на  продукты 
в  2018  г. составили 10641,7 млрд. 
руб. (в 2017 г. – 8945,8 млрд. руб.).

Совокупный оборот организаций 
по  всем видам экономической де-
ятельности составил 191840 млрд. 
руб. (113,3% к показателю 2017 г.). 
В т. ч.:

•• в  добыче полезных ископае-
мых – 17999,6 млрд. руб. (129,2%);

•• в  обрабатывающих производ-
ствах – 48641,7 млрд. руб. (117,6%);

•• в строительстве – 7433,0 млрд.
руб. (100,1%).

Отставание строительства по со-
вокупному обороту занятых в нем ор-
ганизаций от других макроотраслей 
характеризует ситуацию, сложившу-
юся в строительном секторе эконо-
мики в 2018 году.

ИЦ «Современные Строительные Конструкции»
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РОССТАТ: индекс промышленного 
производства 
и выпуск важнейших видов строительных материалов и продукции, 
потребляемой в строительстве, в 2018 году

Индекс промышленного произ-
водства* в 2018г. по сравнению 

с 2017г. составил 102,9%, в дека-
бре 2018г. по сравнению с декабрем 
2017г. – 102,0%, по сравнению с ноя-
брем 2018г. – 107,0%. 
*Индекс промышленного производства исчис-
ляется по видам деятельности в соответствии 
с ОКВЭД2: «Добыча полезных ископаемых», 
«Обрабатывающие производства», «Обеспе-
чение электрической энергией, газом и паром; 
кондиционирование воздуха», «Водоснабжение; 
водоотведение, организация сбора и утилиза-
ции отходов, деятельность по ликвидации за-
грязнений» на основе данных о динамике про-
изводства важнейших товаров-представителей 
(в натуральном или стоимостном выражении). 
В качестве весов используется структура вало-
вой добавленной стоимости по видам экономи-
ческой деятельности 2010 базисного года

Индексы промышленного производства в % к среднемесячному значению 2015 г.

Наименование 2018г.

Декабрь 2018г.  
в % к

2018г. в % 
к 2017г.декабрю 

2018г.
ноябрю

2018г.

Лесоматериалы, продольно распиленные или расколотые, разделенные на слои 
или лущеные, толщиной более 6 мм; деревянные железнодорожные или трамвайные 
шпалы, непропитанные, млн.куб.м

26,0 99,0 100,1 103,6

Фанера, млн.куб.м 4,0 114,3 100,0 106,9

Плиты древесноволокнистые из древесины или других одревесневших материалов, 
млн.усл.кв.м 649 126,8 104,5 108,6

Окна и их коробки деревянные, тыс. кв. м 605 95,7 101,8 100,1

Плиты, листы, пленка и полосы (ленты) полимерные, неармированные или не комби-
нированные с другими материалами, млн.тонн 1,1 112,0 98,1 107,9

Плиты, листы, пленка и полосы (ленты) прочие пластмассовые непористые, тыс. тонн 356 113,9 103,2 106,1

Материалы для покрытий пола, стен или потолка пластмассовые в рулонах или 
в форме плиток, млн.кв.м 230 97,4 89,9 76,7

Стекло листовое литое, прокатное, тянутое или выдувное, но не обработанное дру-
гим способом, млн.кв.м 110 95,7 101,6 99,9

Стекло листовое термически полированное и стекло листовое с матовой или полиро-
ванной поверхностью, но не обработанное другим способом, млн.кв.м 132 109,1 97,5 99,8

Сетки, холсты, маты, матрасы, плиты и прочие изделия из стекловолокна, кроме сте-
клотканей, млн. куб. м 82,1 128,7 93,5 111,1

Плитки керамические глазурованные для внутренней облицовки стен, млн.кв.м 77,1 90,4 92,3 101,1

Плитки керамические для полов, млн.кв.м 101 105,3 104,0 103,7

Кирпич керамический неогнеупорный строительный, млрд.усл.кирпичей 5,5 96,4 97,9 95,2

Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый и аналогичные гидравли-
ческие цементы, млн.тонн 53,7 103,6 77,1 98,1

Плиты керамические фасадные и ковры из них, млн. кв. м 8,7 107,5 104,5 114,1

Блоки стеновые силикатные, млрд.усл.кирпичей 5,2 114,1 94,2 93,1

Блоки и прочие изделия сборные строительные для зданий и сооружений из цемента, 
бетона или искусственного камня, млн.куб.м 21,0 105,2 97,6 95,6

Бетон готовый к заливке (товарный бетон), млн.куб.м 30,6 105,6 92,3 98,4

Листы асбестоцементные (шифер), млн.усл.плиток 498 95,6 100,7 94,4

Конструкции и детали конструкций из черных металлов, млн.тонн 4,8 109,1 112,4 98,5

Конструкции и детали конструкций из алюминия прочие, тыс.тонн 64,0 118,3 100,0 101,4
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ПРОИЗВОДСТВО ОСНОВНЫХ ВИДОВ 
КРУПНОТОННАЖНЫХ ПОЛИМЕРОВ В 2018 Г.
ПРОИЗВОДСТВО ПВХ – РОСТ ПРОДОЛЖАЕТСЯ

По данным Росстата, индекс про-
мышленного  производства 

в 2018 году по сравнению с 2017 го-
дом составил 102,9%, а индекс про-
мышленного производства в декабре 
2018 г. – 102,0% к декабрю 2017 г.

Индекс производства по виду де-
ятельности «Обрабатывающие про-
изводства» в 2018 г. по сравнению 
с 2017 г. составил 102,6%; в декабре 
2018 г. по сравнению с соответствую-
щим периодом предыдущего года – 
100,0%.

Индекс производства химических 
веществ и  химических продуктов 
в 2018 году по сравнению с 2017 го-
дом составил 102,7%, а  в  декабре 
2018 г. – 105,5% к декабрю 2017 г.

Производство пластмасс в пер-
вичных формах в 2018 году состави-
ло 8213 тыс. тонн (105,3% к показа-
телю 2017 г.), а производство за де-
кабрь 2016 г. – 679 тыс. тонн (108,1% 
к показателю 2015 г.).

Таким образом, рост химическо-
го производства в 2018 году практи-
чески соответствовал темпам роста 
промышленного производства в це-
лом, тогда как в 2015–2016 гг. рост 
химического производства шел опе-
режающими темпами. Но при этом 
производство пластмасс в первич-

ных формах растет быстрее, чем уве-
личивается промышленное произ-
водство в целом.

Динамика производства основ-
ных видов крупнотоннажных поли-
меров (в отчетности Росстата: произ-
водство основных видов продукции 
химического производства; произ-
водство отдельных видов химических 
веществ и  химических продуктов) 
представлена в табл. 1.

Производство крупнотоннажных 
полимеров в  РФ за  8  лет возрос-
ло более чем в 1,6 раза, но, исходя 
из среднегодовых мировых темпов 
роста, этот рост следует признать не-
достаточным.

Производство ПВХ

В 2014–2017 гг. было сделано не-
мало прогнозов относительно пер-
спектив развития российского рынка 
и объемов производства ПВХ в Рос-
сии. Первоначально они в большей 
мере носили негативный характер, 
даже несмотря на ввод «РусВинила». 
Обоснования приводились различ-
ные, отмечалось снижение объемов 
потребления по большинству секто-
ров переработки ПВХ, но в результа-
те практически все прогнозы относи-

тельно итогов 2015–2017 гг. оказы-
вались ниже, чем фактические итоги 
этих лет.

Чтобы «исправить» это логиче-
ское противоречие, некоторым «ана-
литикам» пришлось прибегнуть к за-
бавным распределениям. Напри-
мер, в одном из них, годовой прирост 
складских запасов ПВХ за 2016 год 
оценивался величиной 40 тыс. тонн. 
А это – несколько более 50% от вели-
чины среднемесячного потребления 
ПВХ в 2016 г., т. е. примерно двухне-
дельный запас, который в среднем 
держат переработчики ПВХ на своих 
складах. Из подобной «логики» сле-
дует, что эти самые переработчики 
в условиях стагнации рынка по непо-
нятной причине в 2016 г. вдвое уве-
личили складские запасы (подроб-
нее см. «ОКНА и ДВЕРИ», 2017, № 1 
(187), стр. 47–48).

Абсурдность такого вывода очевид-
на, но абсурдно не следствие (вывод), 
а причина, заключающаяся в подмене 
(осознанной или неосознанной) одного 
показателя другим. Как следствие, не-
верным является и приведенное выше 
распределение: изменение складских 
запасов, которое необходимо учиты-
вать в расчете, будет в разы меньше, 
чем сами эти запасы.

Таблица 1.
Производство основных видов крупнотоннажных полимеров (по данным Росстата)

Наименование
 продукции

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017* 2018
2018/
2010,

%

Пластмассы в первичных 
формах, тыс. тонн 4963 5436 5517 6435 6643 7266 7730 7780 8213 165

В т. ч.:

- полимеры этилена в первич-
ных формах 1531 1659 1552 1865 1601 1887 2093 2033 2198 144

- полимеры стирола в первич-
ных формах 309 348 383 469 540 536 538 538 550 178

- полимеры винил-хлорида 
или прочих галогенирован-
ных олефинов в первичных 
формах

599 639 650 652 722 848 824 964 1020 170

* Данные за 2017 г. – перерасчет по показателю прироста (г./г.), указанным в данных Росстата 2019 г.
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Здесь стоит еще  раз обратить 
внимание так называемых «аналити-
ков» на то, что в аналитических ста-
тьях ИЦ «ССК» и докладах на конфе-
ренциях неоднократно указывалось 
на  необходимость учета в  уравне-
нии баланса «потребление = произ-
водство + импорт – экспорт» допол-
нительных членов, учитывающих из-
менение складских запасов и потери 
при обращении. Но именно измене-
ния складских запасов (год к году), 
а  не  величины складских запасов. 
Или, на языке математики, прираще-
ния величины, а не самой этой вели-
чины. Если же изменения складских 
запасов не  учитывать, то накапли-
вается систематическая ошибка, ко-
торая ставит в тупик «аналитиков». 
С  сожалением можно констатиро-
вать, что подобное «вольное» обра-
щение с математикой (а уравнения 
баланса – это математика) становит-
ся все более распространенной прак-
тикой.

Итоги 2018 года вновь оказались 
лучше большинства «прогнозов».

Производство ПВХ в РФ в 2018 г. 
составило 958,6 тыс. тонн, или 106% 
к  показателю 2017  г. (906,2 тыс. 
тонн). Между прочим, это новый ре-
кордный показатель. Из указанного 
объема производство ПВХ-С соста-
вило около 930 тыс. тонн.

При  этом все четыре предпри-
ятия-производителя нарастили объ-

емы производства по  сравнению 
с 2017 годом. В т. ч.:

1.  «РусВинил» – 334,3 тыс. тонн 
(в т. ч. более 305 тыс. тонн ПВХ-С и око-
ло 29 тыс. тонн ПВХ-Э, точнее – микро-
суспензионного ПВХ); 107% к пока-
зателю 2017 г. (загрузка мощностей 
предприятия приблизилась к 100%).

2.  «Саянскхимпласт»»  – 278,8 
тыс. тонн; 106% к показателю 2017 г.

3. «БСК» – 253,4 тыс. тонн; 104% 
к показателю 2017 г.

4.  «Каустик»  – 92,2 тыс. тонн; 
106% к показателю 2017 г.

Необходимо отметить, что, в отли-
чие от предприятий, занятых произ-
водством полуфабрикатов и изделий 
из ПВХ, число которых в РФ состав-
ляет несколько сотен, количество 
российских предприятий-произво-
дителей ПВХ меньше числа пальцев 
на одной руке – их всего лишь четы-
ре. Это, безусловно, позволяет до-
статочно точно учитывать объемы 
их производства и рассчитывать па-
раметры российского рынка ПВХ.

Динамика производства ПВХ 
в России представлена на рис. 1.

В 2018 году на российском рынке 
ПВХ произошло знаковое событие: со-
вокупный экспорт ПВХ впервые пре-
высил совокупный импорт. Причем 
речь идет о номинальных показателях, 
отражаемых в статотчетности ФТС.

Учтенный ФТС (номинальный) 
экспорт ПВХ-С  в  2018  году вырос 

в 1,5 раза, составив 155 тыс. тонн; 
экспорт ПВХ-Э – около 1 тыс. тонн.

Учтенный ФТС (номинальный) им-
порт ПВХ-С сократился в 5 раз: с 65 
тыс. тонн до  13 тыс. тонн. Импорт 
ПВХ-Е и ПВХ-М (эмульсионный и ми-
кросуспензионный, суммарно) сни-
зился на 13%: с 103 тыс. тонн до 90 
тыс. тонн.

Совокупный номинальный экс-
порт ПВХ составил 156 тыс. тонн; со-
вокупный номинальный импорт – 103 
тыс. тонн.

Фактический объем экспорта, 
с учетом вывоза в страны Таможен-
ного союза, на протяжении послед-
них лет выше, чем в данных офици-
альной отчетности ФТС (это, как пра-
вило, не  учитывают «аналитики» 
и маркетинговые агентства, что при-
водит к ошибкам в оценке рыночных 
объемов).

Для определения фактических объ-
емов внутреннего потребления необ-
ходимо, прежде всего, уточнить объ-
емы совокупного импорта и экспорта, 
с  учетом ввоза/вывоза из/в  страны 
Таможенного союза. Фактическое по-
требление ПВХ в РФ на протяжении 
последних лет ниже номинального, 
так как не учтенный статистикой ФТС 
вывоз ПВХ в страны Таможенного со-
юза (и через них – в другие страны) 
превышает встречный ввоз. Основные 
показатели российского рынка ПВХ 
в 2010–2018 гг., с учетом корректиров-

Рис. 1. Динамика производства ПВХ в РФ 
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Таблица 2.
Основные показатели российского рынка ПВХ в 2010–2018 гг.

Показатели
Год 2018 / 

2017,
%2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

Производство 548 578 616 627 652 784 785 906 959 106

Импорт номинальный, тыс. тонн 451 563 499 465 403 221 260 168 103 61

Экспорт номинальный, тыс. тонн 4 3 2 2 8 32 71 105 156 148

Экспорт фактический (с учетом по-
ставок в страны ТС, реэкспорта), 
тыс. тонн

10 10 8 8 20 50 90 135 175 150

Номинальное внутреннее по-
требление (без учета изменения 
складских запасов, потерь при об-
ращении, вывоза / ввоза через 
страны ТС), всего, тыс. тонн

995 1138 1113 1090 1047 973 974 969 906 93

Фактическое внутреннее по-
требление (с учетом изменения 
складских запасов, потерь при об-
ращении, вывоза / ввоза через 
страны ТС), всего, тыс. тонн *

996 1065 1122 1080 1059 960 945 930 880 95

ки данных по производству, экспорту, 
импорту и внутреннему потреблению, 
представлены в табл. 2

Динамика развития российского 
рынка ПВХ, с номинальными показа-
телями экспорта и импорта, приведе-
на на рис. 2.

Потребление ПВХ в  отдельных 
секторах (сегментах) представлены 
в аналитических отчетах «Производ-
ство ПВХ-профилей в России», еже-
годно выпускаемых ИЦ «ССК».

В  объеме потребления ПВХ по-
рядка 86–88% приходится на ПВХ-С, 
12–14% – на ПВХ-Е и ПВХ-М.

Резкое снижение объемов им-
порта в  2015–2018  гг. произошло 
за счет ПВХ-С, доля которого в им-

Рис. 2. Динамика развития российского рынка ПВХ (номинальные показатели) 

порте вплоть до 2014 г. составляла 
более 75% (из стран происхождения 
лидерами были КНР и  США, а  по-
сле 2014 г. – КНР). Однако в 2015 г., 
из‑за увеличения объемов собствен-
ного производства, доля ПВХ-С в им-
порте значительно сократилась, со-
ставив менее 60%, в 2016–2017 гг. ее 
снижение продолжалось, а в 2018 г. 
она составила лишь 13%. Совокуп-
ная доля ПВХ-Е, ПВХ-М и  сополи-
меров ВХ в импорте, напротив, рез-
ко возросла. Мощности «РусВинил» 
по производству ПВХ-М недостаточ-
ны для покрытия потребностей по-
требления в РФ. Поэтому основная 
доля ПВХ-Е и ПВХ-М продолжает по-
ставляться по импорту.

Номинальная совокупная про-
изводственная мощность четырех 
российских предприятий составля-
ет 980 тыс. тонн (по оценке компа-
нии «Альянс Аналитика», 2017  г.). 
Загрузка производственных мощно-
стей в 2018 г. составила, таким об-
разом, 98%. Это не позволяет рас-
считывать на  дальнейшее увели-
чение объемов производства ПВХ 
в РФ в 2019–2020 гг.

Доля РФ в  мировых производ-
ственных мощностях и мировом про-
изводстве ПВХ остается низкой – ме-
нее 2%.

ИЦ «Современные Строительные Конструкции»
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СТРОИТЕЛЬСТВО. ИТОГИ 2018 ГОДА
Росстатом в феврале 2019 г. опубликованы предварительные данные по итогам 
работы строительной отрасли в 2018 году.

Данные Росстата и комментарии 
ИЦ «Современные Строитель-

ные Конструкции» к ним публикуют-
ся ниже.

Строительная деятельность

Объем работ, выполненных по ви-
ду деятельности «Строительство» 
в 2018 году, составил 8385,7 млрд. руб., 
или  105,3% (в  сопоставимых ценах) 
к уровню 2017 года. В том числе, объем 
работ, выполненных в декабре 2018 г. – 
1061,2 млрд. руб., или 102,6% к соответ-
ствующему периоду предыдущего года.

Напомним, что  в  2018–2019  гг. 
Росстатом были пересмотрены циф-
ры, характеризующие объем работ, 
выполненных по виду деятельности 
«Строительство» в 2017 году (ранее 
в отчетности фигурировала цифра 
7545,9 млрд. руб., или 98,6% к пока-
зателю 2016 г.).

Динамика объемов работ, выпол-
ненных по виду деятельности «Стро-
ительство» за соответствующий пе-
риод, в  абсолютных показателях 
(млрд. руб.) приведена в табл. 1.

В скобках в табл. 1 даны перво-
начальные данные Росстата, подвер-
гнутые впоследствии корректировке.

Динамика объемов работ, выпол-
ненных по виду деятельности «Стро-
ительство», в % к среднемесячному 
значению 2015 г., приведена на рис. 1.

Для  справки: согласно данным 
Росстата, опубликованным в февра-
ле 2017  г., объем работ, выполнен-
ных по виду деятельности «Строитель-
ство», в 2016 г. составил 6184,4 млрд. 
руб., или 95,7% (в сопоставимых ценах) 
к уровню 2015 года; в декабре 2016 г. – 
890,3 млрд. руб., или 94,6% к соответ-
ствующему периоду предыдущего года.

Скорректированные цифры объ-
емов работ: в 2016 г. – 7204,2 млрд. 
руб. (97,8%); в  декабре 2016  г.  – 
1019,6 млрд. руб. (98,9%). Первона-
чальные данные за 2016 г. были опу-
бликованы в журнале «ОКНА и ДВЕ-
РИ», 2017, № 1, стр. 43.

Таблица 1.
Динамика объемов работ, выполненных по виду деятельности «Строительство»

Период

Объем работ 
по виду деятель-

ности «Строитель-
ство», млрд. руб.

В %* к

соответствующе-
му периоду пре-
дыдущего года

предыдущему 
периоду

2016 г.

Январь 300,3 94,9 31,1

Февраль 357,4 96,3 115,5

Март 464,7 99,6 135,9

I квартал 1122,4 97,3 46,8

Апрель 460,0 96,8 98,0

Май 479,6 95,9 102,3

Июнь 627,1 94,8 129,6

II квартал 1566,7 95,7 138,4

I полугодие 2689,1 96,4

Июль 635,7 99,3 100,1

Август 641,9 99,6 99,3

Сентябрь 696,4 94,9 107,3

III квартал 1974,0 97,8 121,2

Январь-сентябрь 4663,1 96,9

Октябрь 741,4 98,6 105,6

Ноябрь 780,1 100,7 105,5

Декабрь 1019,6 (890,3) 98,9 (94,6) 131,0

IV квартал 2541,1 99,4 126,5

Год 7204,2 (6184,4) 97,8 (95,7)

2017 г.**

Январь 344,9 (311,9) 107,8 (97,5) 33,9 (30,7)

Февраль 365,6 (363,6) 95,5 (95,0) 102,3 (112,6)

Март 505,7 (468,7) 102,2 (94,6) 145,3 (135,4)

I квартал 1206,2 (1144,2) 101,6 (95,5) 47,9 (45,0)

Апрель 496,6 (466,2) 100,8 (94,6) 96,7 (98,0)

Май 534,3 (505,7) 103,7 (98,1) 105,3 (106,1)

Июнь 685,3 (665,2) 102,1 (99,0) 127,6 (130,9)

II квартал 1716,2 (1637,1) 102,2 (97,4) 139,2 (141,2)

I полугодие 2932,4 (2781,3) 102,0 (96,6)

Июль 669,4 (676,1) 98,5 (99,4) 96,5 (100,4)

Август 718,5 (690,6) 104,0 (100,6) 105,6 (100,5)

Сентябрь 784,1 (741,2) 105,2 (100,1) 108,6 (106,8)

III квартал 2172,0 (2107,9) 102,6 (100,0) 122,3 (124,5)

Январь-сентябрь 5104,4 (4889,2) 102,2 (98,0)

Октябрь 750,7 (760,7) 95,6 (96,9) 95,3 (102,2)

Ноябрь 746,9 (808,1) 91,4 (98,9) 100,9 (107,7)

Декабрь 971,0 (1087,9) 90,4 (101,3) 129,5 (134,1)

IV квартал 2468,6 (2656,7) 92,2 (99,4) 113,5 (125,5)

Год 7573,0 (7545,9) 98,8 (98,6)
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Ввод в эксплуатацию 
зданий

По данным Росстата, в 2018 году 
в РФ введено в эксплуатацию 259505 
зданий. Из общего числа введенных 
зданий 93,3% составляют здания жи-
лого назначения. Распределение вве-
денных в 2018 г. зданий по назначе-
нию (видам), общий строительный 
объем и общая площадь введенных 
зданий соответствующего назначения 
приведены в табл. 2.

Выполнение федеральной 
адресной инвестиционной 
программы

В  соответствии с  федеральной 
адресной инвестиционной программой, 
утвержденной Минэкономразвития 
России на 2018 год (с уточнениями на 1 
января 2019 г.), выделены ассигнова-
ния в размере 642,9 млрд. руб., из них 
из  федерального бюджета  – 599,5 
млрд. рублей, на строительство 1313 
объектов капитального строительства, 
приобретение объектов недвижимости 
и реализацию укрупненных инвестици-
онных проектов (объектов). Из обще-
го количества объектов по 239 объек-
там было намечено провести только 
проектные и изыскательские работы. 
Из 406 объектов, намеченных к вводу 
в 2018 году, введено в эксплуатацию 
173 объекта, из них 152 – на полную 
мощность, 21 объект – частично.

Из бюджетов субъектов Россий-
ской Федерации и прочих источников 
профинансировано 23,0 млрд. руб.

На 01.01.2019 г. полностью про-
финансировано 708 объектов. На 389 
объектах (без объектов, по которым 
проводятся проектные и изыскатель-
ские работы для строительства буду-
щих лет) техническая готовность со-
ставляла от 51,0% до 99,9%.

Жилищное строительство

По опубликованным данным Рос-
стата, в 2018 году было «построено 
1070,6 тыс. новых квартир», в  том 
числе в декабре 2017  года – 282,1 
тыс. квартир (в 2017 г. было введено 
1131,4 тыс. квартир, в том числе в де-
кабре 2017 г. – 271,4 тыс. квартир; 

Таблица 1. Продолжение
Динамика объемов работ, выполненных по виду деятельности «Строительство»

Период

Объем работ 
по виду деятель-

ности «Строитель-
ство», млрд. руб.

В %* к

соответствующе-
му периоду пре-
дыдущего года

предыдущему 
периоду

2018 г.**

Январь 409,7 112,2 42,1

Февраль 409,9 109,4 99,8

Март 533,4 97,5 129,5

I квартал 1353,0 105,2 54,6
Апрель 589,8 111,0 110,1

Май 605,8 107,9 102,3

Июнь 743,3 103,2 122,1

II квартал 1938,9 106,9 141,5
I полугодие 3291,9 106,2
Июль 753,4 107,6 100,7

Август 767,5 103,3 101,4

Сентябрь 859,7 105,9 111,3

III квартал 2380,6 105,6 120,7
Январь-сентябрь 5672,5 105,9

Октябрь 824,9 105,7 95,2

Ноябрь 827,1 104,3 99,5

Декабрь 1062,2 102,6 127,3

IV квартал 2713,2 104,1 111,6
Год 8385,7 105,3

* Относительные показатели пересчитаны на основе среднегодовых индексов-дефляторов. 
**  Данные за 2017 г. и 2018 г. уточнены в соответствии с Регламентом оценки, корректировки и 

публикации данных статистического наблюдения за строительством и инвестициями в основной ка-
питал, утвержденным приказом Росстата от 26.09.2016 г. № 544.

Рис. 1. Динамика объемов работ, выполненных по виду деятельности «Строительство»,  
в % к среднемесячному значению 2015 г.* 
* Оценка данных с исключением сезонного фактора осуществлена с использованием программы «DEMETRA 2.2».

Таблица 2.
Ввод в эксплуатацию зданий по их назначению в 2018 г.

Введенные здания  
по их назначению

Количество зданий, 
ед.

Общий строитель-
ный объем, тыс. 

куб. м

Общая пло-
щадь, тыс. кв. м

Всего зданий 259505 570011,4 129238,0
В т. ч.:

- жилого назначения 242053 379010,1 100585,8

- нежилого назначения 17452 191001,3 28652,2

из них зданий:

  - промышленных 2361 40236,1 4172,5

  - сельскохозяйственных 2330 39830,2 5686,0

  - коммерческих 6079 49664,3 7590,3

  - административных 1201 8455,9 1805,8

  - учебных 583 13848,0 3003,3

  - здравоохранения 644 4754,1 1157,7

  - других 4254 34212,7 5236,6
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в 2016 г., соответственно, 1156,5 тыс. 
и 262,8 тыс. квартир).

Общая площадь жилья, введенного 
в 2018 году, составила 75,3 млн. кв. м, 
или 95,1% к показателю предыдущего 
года. Напомним, что, по первоначаль-
ным данным, в 2017 г. было введено 
78,6 млн. кв. м, или 97,9% к показате-
лю предыдущего года, но затем цифра 
возросла до 79,2 млн. кв. м (в 2016 году 
было введено 80,2 млн. кв. м, или что со-
ставило 94,0% к показателю 2015 года).

Исходя из практики регулярной по-
следующей корректировки Росстатом 
данных о вводе жилья, для коррект-
ной оценки изменения объемов ввода 
жилья в 2018 году следует сравнивать 
опубликованные первоначальные 
данные за 2018 год не со скорректи-
рованными, а с первоначальными дан-
ными за 2017 год. В этом случае, ввод 
жилья в 2018 г. составит не 95,1%, 
а 95,8%, а снижение объемов ввода 
(округляя до целых) – не 5%, а 4%. 
Вероятна последующая корректиров-
ка данных Росстата о вводе жилья 
в 2018 году до уровня 76 млн. кв. м.

Общая площадь жилых помещений 
в построенных индивидуальными за-
стройщиками жилых домах составила 
32,5 млн. кв. м, или 43,1% от общего 
объема жилья, введенного в 2018 году 
(в 2017 г. индивидуальными застрой-
щиками было введено 241,1 тыс. жи-
лых домов общей площадью 32,7 млн. 
кв. м (102,8% к показателю 2016 г.); 
при этом доля индивидуального домо-
строения в общей площади введенно-
го жилья в РФ составила 41,6%).

Динамика ввода в действие жи-
лых домов в абсолютных показате-
лях (млн. кв. м) приведена в табл. 3. 
В скобках в табл. 3 даны первоначаль-
ные данные Росстата, подвергнутые 
впоследствии корректировке.

Динамика ввода в действие жилых 
домов, в % к среднемесячному значе-
нию 2015 года, приведена на рис. 2.

Динамика ввода жилья в РФ в 1990–
2018 гг., млн. кв. м (в соответствии с дан-
ными Росстата) приведена на рис. 3.

Ввод жилья в регионах-
субъектах РФ

Среди регионов-субъектов Рос-
сийской Федерации наибольшие объ-

Таблица 3.
Динамика ввода в действие жилых домов

Период
Ввод жилых до-
мов, млн. кв. м 

общей площади

В % к

соответствующе-
му периоду пре-
дыдущего года

предыдущему 
периоду

2016 г.

Январь 5,5 88,5

Февраль 4,7 76,6 85,4

Март 5,4 85,7 116,2

I квартал 15,6 83,6 47,3
Апрель 4,7 93,6 86,2

Май 4,4 94,9 94,3

Июнь 6,8 106,9 155,3

II квартал 15,9 99,3 102,3
I полугодие 31,5 90,9
Июль 5,7 104,0 83,3

Август 5,6 106,3 97,8

Сентябрь 6,7 96,6 120,9

III квартал 18,0 101,8 112,9
Январь-сентябрь 49,5 94,5
Октябрь 6,1 87,2 90,1

Ноябрь 7,3 92,8 119,7

Декабрь 17,3 95,6 в 2,4р.

IV квартал 30,7 93,2 170,4
Год 80,2 94,0

2017 г.
Январь 4,3 78,6 (78,4)

Февраль 3,9 83,2 (83,0) 90.3 (90,1)

Март 4,9 91,1 (91,0) 127,3 (127,5)

I квартал 13,1 84,3 (84,2) 42,8
Апрель 4,2 89,1 (88,6) 84,4 (84,0)

Май 4,3 97,0 (97,5) 102,6 (103,8)

Июнь 6,4 93,3 (93,4) 149,0 (148,2)

II квартал 14,9 93,3 (93,1) 113,3 (113,1)
I полугодие 28,0 88,8 (88,7)
Июль 5,4 94,5 (94,6) 84,4

Август 6,3 112,8 (113,1) 116,7 (116,6)

Сентябрь 6,7 99,9 (99,4) 107,1 (106,5)

III квартал 18,4 102,2 (102,1) 123,6 (123,7)
Январь-сентябрь 46,4 93,6

Октябрь 6,9 113,6 (113,4) 102,5 (102,9)

Ноябрь 7,1 98,1 (97,7) 103,4 (103,0)

Декабрь 18,8 (18,2) 108,3 (105,1) в 2,6 раза

IV квартал 32,8 (32,2) 107,0 (105,0) 178,4 (175,3)

Год 79,2 (78,6) 98,7 (97,9)

Рис. 2. Динамика ввода в действие жилых домов, в % к среднемесячному значению 2015 г.*
* Оценка данных с исключением сезонного фактора осуществлена с использованием программы «DEMETRA 2.2» 
При поступлении новых данных статистических наблюдений динамика может быть уточнена.
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емы ввода жилья вновь отмечены 
в Московской области, доля которой 
составила 11,7% в совокупном объ-
еме ввода жилья в РФ. Далее сле-

Таблица 3. Продолжение
Динамика ввода в действие жилых домов

Период
Ввод жилых до-
мов, млн. кв. м 

общей площади

В % к

соответствующе-
му периоду пре-
дыдущего года

предыдущему 
периоду

   2018 г.
Январь 5,0 116,3

Февраль 5,2 133,8 103,9

Март 5,5 111,3 105,9

I квартал 15,7 119,6 47,9

Апрель 4,5 107,5 86,2

Май 3,5 81,6 94,3

Июнь 5,3 83,1 155,3

II квартал 13,3 89,7 102,3

I полугодие 29,0 103,8

Июль 5,0 91,9 93,4

Август 5,2 83,0 105,4

Сентябрь 6,3 93,3 120,4

III квартал 18,0 89,4 123,4

Январь-сентябрь 45,5 98,1

Октябрь 5,9 85,3 93,7

Ноябрь 6,8 95,5  115,7

Декабрь 17,1 91,1 в 2,5 раза

IV квартал 29,8 90,9 181,3

Год 75,3 95,1

дуют: Краснодарский край  – 5,8%; 
Санкт-Петербург  – 5,2%; Москва  – 
4,7%; Ленинградская область – 3,5%; 
Республика Татарстан  – 3,2%; Ро-

стовская область – 3,1%; Республи-
ке Башкортостан – 3,0%; Тюменская 
область с автономными округами – 
2,8%; Свердловская область – 2,8%. 
На долю этих 10 регионов приходит-
ся более 45% общей площади жилья, 
введенного в 2018 году в РФ.

Вместе с  тем, при  значительных 
объемах жилищного строительства, 
в 2018 году произошло снижение объ-
емов ввода жилья: в Краснодарском 
крае – на 7,1%; в Республике Башкор-
тостан – на 7,0%; в Белгородской обла-
сти – на 6,5%, в Московской области – 
на 1,3%.

Резкое снижение объемов ввода 
жилья произошло в Северо-Кавказ-
ском федеральном округе (–32,7% 
к показателю 2017 г.), в т. ч. в Респу-
блике Дагестан (–55,4%) и  Чечен-
ской Республике (–46,1%). Причем 
в округе резко снизился объем вво-
да жилья индивидуальными застрой-
щиками.

Значительное снижение объемов 
ввода жилья отмечено так же в Даль-
невосточном федеральном округе 
(–11,0%), Южном федеральном окру-
ге (–6,7%), Уральском федеральном 
округе (–6,1%).

Ввод жилья (общей площади жи-
лых помещений) в регионах-субъек-
тах РФ в 2017 году, тыс. кв. м, в соот-

Рис. 3. Динамика ввода жилья в РФ в 1990–2018 гг., млн. кв. м (в соответствии с данными Росстата)
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ветствии с данными Росстата, пред-
ставлен в табл. 3.

Состав федеральных округов при-
веден с учетом их изменения в соот-
ветствии с Указом Президента Россий-
ской Федерации от 03.11.2018 № 632 
«О внесении изменений в перечень 
федеральных округов, утвержденный 
Указом Президента Российской Феде-
рации от 13 мая 2000 г. № 849».

Комментарий:

Пересмотренные Росстатом 
в 2018–2019 гг. цифры теперь сви-
детельствуют об увеличении в 2017–
2018 гг. объемов работ, выполненных 
по  виду деятельности «Строитель-
ство» (ранее для 2015–2017 гг. отме-
чалось их снижение в сопоставимых 
ценах).

По  оценке Минэкономразвития, 
это согласуются с  позитивной ди-
намикой инвестиций в основной ка-
питал (4,1% г/г в январе – сентябре 
2018 г.), темп роста которых в тре-
тьем квартале 2018 г. был выше про-
гнозировавшихся.

Необходимость корректировки 
ранее опубликованных предвари-
тельных (первичных) данных сама 
по себе не вызывает сомнений, по-
скольку любая первичная информа-
ция практически всегда требует уточ-
нения. Лишь бы такая корректировке 
не проводилась в угоду конъюнктур-
ным соображениям.

Что  же касается показателей 
ввода жилья и  ввода в  эксплуата-
цию зданий, необходимо учитывать, 
что  первоначальная информация, 
как правило, формируется на осно-
вании данных, направленных в Рос-
стат примерно за неделю до оконча-
ния календарного года. Последую-
щее включение в годовую отчетность 
данных за последнюю неделю кален-
дарного года предопределяет отме-
чаемый рост годовых показателей 
в скорректированной отчетности.

Напомним, что  первоначальная 
цифра ввода жилья за 2015 год бы-
ла впоследствии скорректирована 
на 1,5 млн. кв. м, или на 1,8% к пер-
воначальной величине.

Подобная погрешность первич-
ных данных, безусловно, вполне до-

Таблица 4.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ в 2018 году, тыс. кв. м (в соответствии с данными 

Росстата 2019 г.)

Регионы-субъекты РФ

Введено в 2018 году 
общей площади жилых 
помещений, тыс. кв. м

В т. ч. введено 
индивидуальными 

застройщиками

тыс. кв. м в % к 
2017 г. тыс. кв. м в % к 

2017 г.
1 2 3 4 5

Центральный федеральный 
округ 23333,6 96,1 9967,0 102,0

Белгородская область 1215,5 93,5 1033,6 97,9

Брянская область 403,1 72,2 70,2 96,6

Владимирская область 651,6 93,7 365,4 88,4

Воронежская область 1691,1 100,2 794,2 121,3

Ивановская область 362,2 100,6 147,2 114,1

Калужская область 787,1 89,2 378,4 86,0

Костромская область 196,7 63,4 120,0 101,1

Курская область 587,1 99,4 326,5 126,7

Липецкая область 910,3 84,0 657,1 80,9

Московская область 8783,3 96,8 3714,7 105,3

Орловская область 288,4 107,8 119,5 119,4

Рязанская область 777,4 109,1 289,5 90,0

Смоленская область 363,0 74,9 229,8 104,5

Тамбовская область 859,1 102,4 592,4 92,0

Тверская область 422,6 72,2 150,4 99,5

Тульская область 726,5 104,3 354,2 117,1

Ярославская область 767,5 101,8 401,8 122,5

г. Москва 3541,2 103,6 222,2 100,4

Северо-Западный федераль-
ный округ 9454,2 105,4 2331,9 127,3

Республика Карелия 264,7 119,1 101,5 145,1

Республика Коми 290,4 130,3 120.1 140,7

Архангельская область 313,6 74,2 138,9 96,7

– в том числе Ненецкий авт. округ        14,1        50,4        8,2        64,8

– Архангельская область без Не-
нецкого авт. округа        299,5        75,8        130,7        99,8

Вологодская область 531,5 98,0 244,1 132,2

Калининградская область 916,0 101,5 259,9 93,5

Ленинградская область 2643,3 100,7 862,6 124,6

Мурманская область 46,4 78,8 30,2 193,3

Новгородская область 264,4 114,2 151,7 123,2

Псковская область 233,6 115,5 108,8 106,2

г. Санкт-Петербург 3950,3 111,7 314,1 228,3

Южный федеральный округ 8975,5 93,3 4099,5 88,6
Республика Адыгея 187,0 76,5 90,1 81,8

Республика Калмыкия 84,7 88,0 56,9 104,1

Республика Крым 764,0 91,6 416,0 67,4

Краснодарский край 4391,3 92,9 1585,9 87,6

Астраханская область 328,3 67,9 228,1 85,0

Волгоградская область 578,6 79,5  284,0 86,4

Ростовская область 2347,4 100,6 1241,0 90,2

г. Севастополь 294,3 168,8 197,4 326,3

Северо-Кавказский федераль-
ный округ 3420,6 67,3 2169,6 64,4

Республика Дагестан 891,2 44,6 613,3 42,4

Республика Ингушетия 235,7 76,2 142,6 86,3

Кабардино-Балкарская Республика 433,0 101,4 341,3 124,5

Карачаево-Черкесская Республика 174,8 86,6 81,7 113,0

Республика Северная Осетия – 
Алания 209,9 109,2 42,7 96,4

Чеченская Республика 576,8 53,9 507,7 52,0
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Регионы-субъекты РФ

Введено в 2018 году 
общей площади жилых 
помещений, тыс. кв. м

В т. ч. введено 
индивидуальными 

застройщиками

тыс. кв. м в % к 
2017 г. тыс. кв. м в % к 

2017 г.
1 2 3 4 5

Ставропольский край 899,2 101,9 440,6 112,5

Приволжский федеральный 
округ 15151,8 96,9 7717,4 103,2

Республика Башкортостан 2288,3 93,0 1400,3 84,1

Республика Марий Эл 336,8 71,6 136,1 91,9

Республика Мордовия 333,6 101,1 165,7 111,9

Республика Татарстан 2409,9 100,1 1108,8 102,7

Удмуртская Республика 721,5 109,5 316,4 110,0

Чувашская Республика 597,5 98,7 138,3 83,7

Пермский край 1010,6 91,8 455,1 97,2

Кировская область 551,3 101,0 240,6 123,5

Нижегородская область 1351,5 103,3 759,7 126,3

Оренбургская область 911,0 102,1 469,4 117,0

Пензенская область 663,0 74,8 414,0 77,8

Самарская область 1782,2 99,7 769,5 116,4

Саратовская область 1213,5 100,3 637,5 147,8

Ульяновская область 981,1 100,5 706,0 101,6

Уральский федеральный округ 5917,4 93,9 2279,8 99.8
Курганская область 230,2 84,7 150,2 122,9

Свердловская область 2076,3 96,8 798,7 95,1

Тюменская область 2095,1 84,9 670,6 83,4

в том числе: 
– Ханты-Мансийский авт. округ – 
Югра

       567,5        69,8        120,0        103,5

– Ямало-Ненецкий авт. округ        183,6        77,8        45,2        139,4

– Тюменская область без авт. 
округов        1344,0        94,7        505,4        77,1

Челябинская область 1515,8 106,9 660,2 127,2

Сибирский федеральный округ 6616.4 97.4 2807.9 110.6
Республика Алтай 108.3 82.7 98.0 88.9

Республика Бурятия 87.1 86.2 69.4 89.6

Республика Тыва 189.8 80.5 112.5 131.0

Республика Хакасия 786.1 124.8 308.0 121.5

Алтайский край 1141.0 108.0 317.9 110.6

Забайкальский край 982.3 100.9 589.2 182.3

Красноярский край 639.8 64.0 385.5 70.8

Иркутская область 1739.0 100.6 604.1 116.7

Кемеровская область 506.3 110.5 163.7 96.1

Новосибирская область 436.9 91.5 159.7 94.1

Омская область 2236.0 89.0 964.9 90.0

Томская область 247.8 92.0 130.6 93.1

Дальневосточный федераль-
ный округ 530.8 83.7 205.5 100.8

Республика Саха (Якутия) 165.9 61.3 102.9 66.4

Камчатский край 35.5 53.2 28.1 95.3

Приморский край 533.8 129.5 213.1 104.7

Хабаровский край 272.8 101.1 120.9 93.8

Амурская область 156.2 86.0 34.2 107.4

Магаданская область 4.3 67.5 4.3 90.2

Сахалинская область 264.3 76.0 104.0 66.9

Еврейская авт. область 23.1 45.8 21.2 110.8

Чукотский авт. округ 1.6 38.3 - -

Российская Федерация, всего 75330,5 95,1 32450,1 98,4

Таблица 4.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ в 2018 году, тыс. кв. м (в соответствии с данными 

Росстата 2019 г.)

пустима. Но в результате этой кор-
ректировки ввод жилья в  2015  го-
ду составил уже не 99,5%, а 101,3% 
к показателю 2014 года.

Корректировка данных за 2016 г. 
была менее существенной  – всего 
лишь 0,4 млн. кв. м, или 0,5% к пер-
воначальной величине.

Ввод жилья за  2017  г. был 
скорректирован на  0,6 млн. кв. м, 
или 0,8% к первоначальной величи-
не.

Исходя из  практики регулярной 
последующей корректировки Рос-
статом данных о вводе жилья, мож-
но ожидать, что цифра ввода жилья 
в РФ за 2018 год будет скорректи-
рована «вверх», по аналогии с пред-
шествующими годами, до уровня 76 
млн. кв. м.

Соответственно, более справед-
ливым будет сравнивать между собой 
первичные данные за 2018 г. (ввод 
75,3 млн. кв. м жилья) не со скоррек-
тированными данными за 2017 год 
(79,2 млн. кв. м), а с первичными дан-
ными (78,6 млн. кв. м).

В  этом случае, ввод жилья 
в  2018  году составит не  95,1%, 
а 95,8% к показателю 2017 г., а сни-
жение объемов ввода (округляя 
до целых) – не 5%, а 4%.

Скорректированные данные 
по  объемам строительства жилья 
в  регионах обычно становятся из-
вестными лишь при  публикации 
предварительных данных за последу-
ющий год.

Поэтому скорректированные дан-
ные о вводе жилья по регионам РФ 
за 2018 год будут известны только 
в 2020 году.

ИЦ «Современные Строительные Конструкции»
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СПИРАЛЬНАЯ БАШНЯ MODE GAKUEN SPIRAL 
TOWERS

Целью строительных компаний, 
когда они готовят очередной про-

ект необычного дома, всегда явля-
ется внести новизну в окружающий 
мир, заставить прохожих увидеть не-
что необычное посреди урбанизиро-
ванной территории. Так случилось 
и с жителями города Нагоя, который 
является четвертым по количеству 
населения в Японии. Известная ар-
хитектурная студия Nikken Sekkei Ltd 
возвела в самом его центре высокое 
здание, известное как Mode Gakuen 
Spiral Towers. Оно представляет со-
бой небоскреб в 36 этажей, внешний 
вид которого напоминает три отдель-

ные стены, плавно скручивающиеся 
друг с другом. Зрелище поистине за-
хватывающее.

Общая высота здания состав-
ляет 170 метров, а площадь его по-
мещений – 2365,75 кв. м. Визуаль-
но здание разделено на 3 спирале-
видных крыла, соединенных между 
собой центральным стержнем. Вну-
три здания расположились три аб-
солютно не взаимосвязанных про-
фессионально-технических учили-
ща по  направлениям: медицина, 
дизайн и компьютерное программи-
рование. Каждое из них расположе-
но в своем «крыле».

Если смотреть на башню с раз-
ных ракурсов, она визуально ме-
няет свою форму и внешние очер-
тания. Спиральная башня с улицы 
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выглядит довольно неустойчиво, 
но ее основная конструкция про-
ста.

Чтобы получить такой невероят-
ный эффект, строителям пришлось 
сначала возвести центральную диа-
фрагму жесткости здания, а затем 
«окружить» ее стальными трубча-
тыми колоннами, прочно соединен-
ными между собой, внутри которых 
залит бетон. Роль центрального 
стержня, поддерживающего три ко-
нусообразных крыла, играет проч-
ная внутренняя труба. Помимо того, 
при строительстве здания исполь-
зованы специальные сейсмические 
технологии, которые повышают его 
устойчивость во время внезапного 
землетрясения.

Массивная внутренняя ось, хо-
рошо обозримая сквозь промежут-
ки между крыльями, является ос-
новой всей конструкции и придает 
зданию особую привлекательность.

Развитие инновационных техно-
логий в архитектуре часто удивля-
ет. Хотя можно признать, что небо-
скреб спиралевидной формы – это 
далеко не редкость в нашем мире.

Строительство экологически чи-
стых сооружений является доволь-
но сложной задачей в крупных сто-
личных районах ввиду повышенных 
требований со стороны правитель-
ства, общества, а также практиче-
ских проблем. При  строительстве 
Спиральной башни использованы, 
в частности, такие экотехнологии, 

как новейшая система вентиляции 
с  двойным остеклением. Система 
вентиляции с двойным остеклени-
ем в Spiral Towers – это определен-
но шаг в верном направлении. Хо-
тя, конечно, это не ново: типичная 
система воздушных потоков, иду-
щих внутрь и  изнутри помещения 
(впускаемый воздух / выпускаемый 
воздух) через двойное остекление, 
значительно снижает нагревание 
и охлаждение. В полость между сте-
клами, как обычно, встроены жалю-
зи, которые могут закрываться и от-
крываться в зависимости от нагре-
вания / охлаждения. Эта система 
имеет огромный успех по всему ми-
ру, существенно уменьшая нагрева-
ние и охлаждение больших зданий.

Как  уже говорилось, здание 
имеет 36 этажей, кроме них по-
строено еще  3 подземных уровня 
и стоянка на 75 машин. Первые эта-
жи обустроены магазинами и кафе 
с учетом того, что тут учится боль-
шое количество молодых людей.

Концепция проекта Spiral Towers 
удивительна и придает зданию осо-
бую выразительность. Закручива-
ющееся стекло и стальная спираль 
не могут оставить равнодушными, 
символизируя энтузиазм студен-
тов трех разных школ (Nagoya Mode 
Gakuen, HAL Nagoya и Nagoya Isen), 
переплетающийся и  устремляю-
щийся ввысь и вовлекающий в это 
стремление реальный мир.
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Потребительские ожидания в России 
в IV квартале 2018 года

Центр конъюнктурных исследова-
ний Института статистических ис-

следований и экономики знаний НИУ 
ВШЭ представляет информацион-
но-аналитический материал о потре-
бительских настроениях населения 
России в IV квартале 2018 г. В обзоре 
использованы итоги опросов потре-
бителей, в которых принимают уча-
стие более 5 тыс. человек в возрас-
те от 16 лет и старше, проживающих 
в частных домохозяйствах. Опросы 
проводятся Федеральной службой го-
сударственной статистики (Росстат) 
в  ежеквартальном режиме во всех 
субъектах Российской Федерации.

Индекс потребительской уверен-
ности Росстата является важнейшей 
компонентой сводного индекса эко-
номического настроения (ИЭН ВШЭ), 
который ежеквартально рассчитыва-
ется Центром конъюнктурных иссле-
дований и интегрально характеризу-
ет состояние делового климата в эко-
номике страны.

Основные итоги IV квартала 
2018 года

•• Индекс потребительской уверен-
ности (ИПУ) снизился на 3 процент-
ных пункта (п. п.) до значения (-17) %.

•• Улучшение личного материаль-
ного положения за последние 12 ме-
сяцев констатировали 9% респонден-

тов, а его ухудшение – 33% (кварта-
лом ранее – 9% и 31%).

•• Улучшения личного материаль-
ного положения в  течение следую-
щих 12 месяцев

•• ожидают 10% респондентов, 
а его ухудшения – 26% (кварталом 
ранее – 12% и 21%).

•• Позитивно оценили произошед-
шие за год изменения в экономике Рос-
сии 12% участников опроса, негативно – 
46% (кварталом ранее – 14% и 40%).

•• Положительных изменений в эко-
номике России через год ожидают 16% 
опрошенных, отрицательных  – 35% 
(кварталом ранее – 16% и 32%).

Такое соотношение мнений ре-
спондентов свидетельствует о том, 
что IV квартале 2018 г. по сравнению 
с  предыдущим кварталом ухудши-
лась динамика оценок практически 
всех компонентов, входящих в состав 
сводного индекса потребительской 
уверенности населения (за исключе-
нием оценок благоприятности усло-
вий для совершения крупных поку-
пок). Выявленная тенденция соответ-
ствует направлению тренда, образо-
вавшегося еще в III квартале 2018 г.

Индекс потребительской 
уверенности

В IV квартале 2018 г. продолжи-
лось ухудшение совокупных потре-

бительских настроений российского 
населения: индекс потребительской 
уверенности (ИПУ) снизился относи-
тельно значения предыдущего квар-
тала на 3 п. п. до отметки (–17%).

Тенденция постепенного восста-
новления ИПУ после локального ми-
нимума в начале 2016 г. (–30%) про-
должалась непрерывно на протяже-
нии девяти кварталов, в результате 
чего в первой половине 2018 г. ин-
дикатор достиг значения (-8) %. Та-
кой результат, учитывая ретроспек-
тивную динамику потребительской 
уверенности, можно было трактовать 
как  близкий к  «нормальному», по-
скольку он превышал среднее зна-
чение ИПУ за весь почти двадцати-
летний период его расчета. К сожа-
лению, в III квартале прошлого года 
произошел перелом позитивной тен-
денции, а в IV квартале ИПУ опустил-
ся ниже своего среднего долговре-
менного уровня.

Негативную динамику продемон-
стрировали четыре из  пяти компо-
нентов ИПУ. Прежде

всего, заметно более пессимисти-
ческим стало отношение населения 
к изменениям, произошедшим в эко-
номике России за последние три ме-
сяца. Соответствующий частный ин-
декс снизился в  течение квартала 
на 5 п. п. до отметки (-21) % – самого 
низкого значения за последние два 
года. Частный индекс изменений ма-
кроэкономической ситуации, ожидае-
мых в течение следующих двенадца-
ти месяцев, потерял всего 2 п. п., од-
нако этого было достаточно для того, 
чтобы его значение (-13) % опусти-
лось до уровня результатов кризис-
ного 2016 г.

Частный индекс фактических 
изменений личного материально-
го положения респондентов так-
же снизился на  2 п. п. относи-
тельно предыдущего квартала, 
но  при  этом не  вышел за  преде-
лы диапазона колебаний послед-
них двух лет. Аналогичный индекс 

Рис. 1. Индекс потребительской уверенности, 
Балансы, % 
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ожидаемых изменений по абсолют-
ной величине (-10) % превышал все 
остальные компоненты ИПУ, хотя 
и ухудшился относительно преды-
дущего квартала на 4 п. п.

Индекс благоприятности ус-
ловий для  крупных покупок стал 
единственным компонентом ИПУ, 
показавшим небольшое улучше-
ние (на 1 п. п.) относительно пре-
дыдущего квартала, оставшись 
при  этом в  глубине зоны отрица-
тельных значений (–25%). Индекс 
благоприятности условий для сбе-
режений, который согласно при-
нятой методологии в  состав ИПУ 
не включается, напротив, снизился 
на 1 п. п. до (–36%).

Индекс потребительской 
уверенности по различным 
возрастным категориям

Усиление пессимизма наблюда-
лось в двух из трех возрастных кате-
горий респондентов: значение ИПУ 
для групп населения от 30 до 49 лет 
и  старше 50  лет снизился относи-
тельно

предыдущего квартала на 4 и 3п. 
п. до (-17) и (-19) %, соответственно.

В то же время относительно по-
зитивные сигналы были получены 
от молодежи (в возрасте до 30 лет): 
в этой группе индекс прибавил 1 п. п., 
хотя и сохранил отрицательное значе-
ние (–9%). Традиционное распреде-

ление степени оптимизма (чем стар-
ше участники опроса, тем чаще они 
дают негативные оценки) сохрани-
лось, однако очевидно вырос разрыв 
между молодежью и более старшим 
поколением.

Распределение ответов 
на отдельные вопросы

Анализ распределения мнений ре-
спондентов относительно их личного 
материального положения, условий 
для крупных покупок и сбережений, 
а также ожидаемой в следующем го-
ду инфляции позволяет более деталь-
но изучить эти аспекты формирования 
потребительской уверенности, в зна-
чительной степени определяющие со-
стояние платежеспособного спроса 
на товары и услуги со стороны населе-
ния.

Весьма редко участники опроса 
определенно позитивно оценивали 
свое личное материальное положение, 
сложившиеся условия для совершения 
крупных покупок и формирования сбе-
режений: доля «очень благоприятных» 
оценок этих показателей не превыша-
ла 0,5%. Доля умеренно позитивных 
мнений («хорошее» положение, «ско-
рее благоприятная» ситуация) тоже 
была невелика – от 7,1 до 10,6%. Пре-
валировали нейтральные и умеренно 
негативные настроения. Так, две тре-
ти респондентов оценили свое мате-
риальное положение как «среднее» 
и 24% – как «плохое»; 41 и 33% пола-
гали, что в условиях для крупных по-
купок и сбережений «плюсов» и «ми-
нусов» одинаково, а 30 и 35% считали 
условия «скорее неблагоприятными». 
Около 2% респондентов сообщили 
об «очень плохом» личном финансо-
вом положении, а определенно нега-
тивного мнения относительно условий 
для  крупных покупок и  сбережений 
придерживались 16 и 22% потребите-
лей, соответственно.

Надо отметить, что  распределе-
ние мнений респондентов сместилось 
в  негативную сторону относитель-
но начала 2018 г. В частности, доля 
«неблагоприятных» оценок условий 
для  крупных покупок и  сбережений 
выросла в течение года с 44 до 46% 
и с 54 до 57%, в то время как доля 

Распределение мнений респондентов в IV квартале 2018 г.
           Доля от общего числа респондентов, % 

Индекс потребительской уверенности по возрастным группам населения
Балансы, %
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«благоприятных» оценок снизилась 
с 12,2 до 11,1% и с 8,9 до 8,0%, со-
ответственно. Особенно заметно ухуд-
шилось отношение участников опроса 
к перспективам потребительской ин-
фляции в течение следующих 12 меся-
цев: если в начале года подорожания 
товаров и услуг опасались 82,5% ре-
спондентов, то к концу года доля таких 
мнений возросла до 90%.

Позиция России в рейтинге 
стран ЕС

Несмотря на снижение ИПУ, пози-
ция России в рейтинге потребитель-
ской уверенности

населения, который включает 
ряд европейских стран, проводящих 
аналогичные обследования, не из-
менилась. По сравнению с предыду-
щим кварталом ухудшились эконо-
мические настроения потребителей 
практических во  всех странах ЕС, 
особенно заметно во Франции, где 
ИПУ снизился на 7 п. п. и сравнялся 
с российским результатом. При этом 
сохранилось традиционное распре-
деление позиций рейтинга, который 
по‑прежнему возглавляют страны 
Северной Европы, а замыкают Румы-
ния, Болгария и Греция.

Выводы

Если кратко резюмировать ре-
зультаты опроса потребителей, про-
веденного Росстатом

в IV квартале 2018 г., то картина 
вырисовывается достаточно песси-
мистичная. Около четверти россиян 
в конце прошлого года были не удов-
летворены своим материальным по-
ложением, при этом более трети кон-
статировали его дальнейшее ухудше-
ние. Доходы большинства семей обе-
спечивали им лишь базовый уровень 
потребления, не позволяя совершать 
крупные покупки или  откладывать 
деньги. Почти половина респонден-
тов отметила ухудшение макроэко-
номической ситуации в стране (хотя 
по данным Росстата это неочевидно), 
и более трети считали, что в следую-
щем году спад национальной эконо-
мики продолжится. Наконец, более 
90% россиян готовятся к росту цен 

на  товары и  услуги. Результирую-
щий индекс потребительской уверен-
ности потерял за второе полугодие 
прошлого года 9 п. п., снизившись 
с (-8) % в I–II кварталах до (-17) % в IV 
квартале – и это после непрерывного 
улучшения на протяжении более двух 
лет.

При этом следует заметить, что 
наблюдаемое последние два кварта-
ла ухудшение потребительских на-
строений россиян выявляется на фо-
не относительно нейтральной и да-
же улучшающейся макроэкономи-
ческой ситуации в стране, включая 
социальные индикаторы. В частно-
сти, в 2018 г. после почти четырех-
летнего падения, скорее всего, пре-
кратят снижаться реальные распола-
гаемые денежные доходы населения, 
показав годовой результат в районе 
0% роста по сравнению с 2017 г. Од-
нако в целом отрицательный кумуля-
тивный эффект от спада реальных 
доходов населения составляет око-
ло 10% относительно 2014 г. В про-
шлом году регулярно наблюдался 
заметный помесячный рост начис-
ленной заработной платы населения 
(хотя реальная начисленная средне-
месячная заработная плата работни-
ков организаций – это по ряду причин 
весьма «лукавый» статистический 
показатель, поэтому при анализе со-
циальной ситуации в обществе луч-
ше использовать показатель реаль-
ных доходов населения). По данным 
Росстата, за девять месяцев 2018 г. 

по сравнению с соответствующим пе-
риодом 2017 г. на 0,7 млн. человек, 
или на 3,5% снизился уровень бедно-
сти населения страны (находящегося 
ниже черты прожиточного миниму-
ма). Уровень безработицы в ноябре 
прошлого года, оцененный в  соот-
ветствии с методологией МОТ, соста-
вил 4,8%, являясь, пожалуй, лучшим 
макроэкономическим индикатором. 
Инфляция, хотя и очевидно имеет се-
годня тенденцию к росту, в прошлом 
году показывала лучшие значения 
за весь постсоветский период. Де-
сять кварталов подряд Росстат вы-
являет, хотя и  небольшой, но  рост 
ВВП страны. Скорее всего, все во-
семь базовых видов экономической 
деятельности (под вопросом остает-
ся строительство) покажут по итогам 
2018 г. позитивную динамику темпов 
роста производства товаров и  ус-
луг по сравнению с предыдущим го-
дом. Россия имеет относительно низ-
кий внешний долг, который в 2018 г. 
еще и сократился на 12,4%. Бюджет 
страны в  прошлом году выполнен 
почти с  трехпроцентным профици-
том, это 2,5 трлн. руб. дополнитель-
ных финансовых средств. На доста-
точно позитивном уровне находятся 
международные резервы РФ и сред-
ства ФНБ.

Почему же тогда второй квартал 
подряд ухудшаются потребительские 
настроения населения России, в том 
числе и оценки текущей и ожидае-
мой экономической ситуации в стра-

Индекс потребительской уверенности в России и ряде стран ЕС в IV квартале 2018 г.
Балансы, %
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не? Среди возможных объяснений 
этой, на первый взгляд, странной си-
туации следует остановиться на трех. 
Во-первых, многие относительно по-
зитивные макроэкономические со-
бытия, действительно наблюдаемые 
в экономике страны, имеют крайне 
слабый мультипликативный эффект 
на рост уровня и качества жизни са-
мого населения. Например, при де-
сятиквартальном росте ВВП страны 
реальные денежные доходы населе-
ния вот уже более четырех лет следу-
ют по рецессионно-стагнационному 
сценарию. Подобная парадигма раз-
вития является экономическим нон-
сенсом, ведь главным бенефициаром 
экономического роста в любой стра-
не должно быть население этой стра-
ны. Рост экономики при отсутствии 
роста реальных доходов населения – 
это весьма сомнительная конструк-
ция экономического развития.

Во-вторых, снижение потреби-
тельской уверенности российского 
населения началось с объявления 
повышения пенсионного возраста, 
и этот «след» будет еще некоторое 
время психологически негативно 
присутствовать в настроениях на-
селения. Данный маневр ударил 
не только по людям предпенсионно-
го возраста, но и по всем возраст-
ным стратам, вплоть до младенцев. 
Ведь каждое разумное домашнее 
хозяйство при планировании своей 
семьи в качестве весомой состав-
ляющей учитывает сроки выхода 
на пенсию старшего поколения: это 
и  перспективный расчет бюджета 
семьи, и возможность качественно-
го контроля за детьми дошкольного 
возраста, а  также некоторые дру-
гие льготные бонусы для пенсионе-
ров.

В-третьих, к отрицательным фак-
торам второго ряда, повлиявшим 
на ухудшение потребительских на-
строений населения, можно с уверен-
ностью отнести ожидаемый рост про-
довольственной инфляции и инфля-
ции услуг. Безусловный дискомфорт 
для населения вызывают и их ожида-
ния неминуемого роста ставок по по-
требительским кредитам и ипотеке, 
повышение тарифов на ЖКХ и рост 
цен на бензин.

На два аспекта результатов по-
следнего опроса потребителей хо-
телось бы обратить отдельное вни-
мание. Во-первых, на резкое ухуд-
шение оценок макроэкономического 
развития страны, ожидаемого в те-
чение 2019 г. Это, наверное, самая 
субъективная и эмоциональная со-
ставляющая индекса потребитель-
ской уверенности, колебаниям кото-
рой присущ больший размах, нежели 
взвешенным оценкам собственного 
материального положения респон-
дентов. Но именно этот компонент 
наиболее ярко откликается на ухуд-
шение общих экономических на-
строений населения, являясь своего 
рода индикатором раннего реагиро-
вания. В первой половине прошлого 
года – впервые за последние семь 
лет – частный индекс ожидаемых из-
менений в экономике России достиг 
положительных значений, говорящих 
о том, что большинство респонден-
тов надеялось на подъем националь-
ной экономики в конце 2018 – нача-
ле 2019 гг. Этот позитивный настрой 
резко ухудшился во второй половине 
года, а значение индекса в IV кварта-
ле 2018 г. (–13%) стало одним из худ-
ших параметров за 20 лет проведе-
ния обследований, ниже он опускал-
ся только на пике кризисов в 1999, 
2009 и 2015 гг.

Во-вторых, распределение по-
требительской уверенности по воз-
растным группам населения. Здесь 
можно отметить определенный пози-
тивный сигнал, поступивший от мо-
лодежи, однако увеличение ИПУ 
в  этой группе на  1 п. п. после его 
снижения на 8 п. п. в течение двух 
предыдущих кварталов не выглядит 
достаточно убедительно. Рост пес-
симизма людей в возрасте от 50 лет 
и старше легко объясним с учетом 
повышения пенсионного возраста. 
Выгоды пенсионной реформы, воз-
можно, ясны специалистам, но со-
всем не  очевидны для  населения 
предпенсионного возраста, поэто-
му негативная реакция на такие но-
вовведения была вполне ожидаема. 
Однако самое резкое падение ИПУ 
наблюдалось в  группе населения 
в возрасте от 30 до 49 лет, которая 
оценочно составляет ядро среднего 

класса, вносит наибольший вклад 
в  развитие экономики страны, ак-
тивно влияет на формирование эко-
номических трендов, а также на со-
циальную и  электоральную ситуа-
цию в  стране. Усиление пессими-
стических настроений респондентов 
этой категории не может не вызы-
вать обеспокоенности; оно потенци-
ально способно привести не только 
к торможению экономического раз-
вития, но и к возникновению очагов 
повышенной социальной турбулент-
ности в обществе.

Одним из факторов, способных 
в некоторой мере смягчить негатив-
ные тенденции в динамике потреби-
тельских настроений, можно считать 
сформировавшуюся в  последние 
годы «кредитную модель потребле-
ния». Объем потребительских кре-
дитов, выданных российскому насе-
лению, как и объем задолженности 
по ним, постоянно растет. Так, за 11 
месяцев 2018 г. оба эти параметра 
увеличились более чем на 20%, и, 
к сожалению, это намного опережа-
ет рост денежных доходов населе-
ния даже в  номинальном выраже-
нии, не говоря уже о реальных до-
ходах. Надо понимать, что потреби-
тельское кредитование в основном 
является прерогативой относитель-
но низкодоходного населения, кото-
рое таким путем пытается поддер-
жать определенный уровень потре-
бления. Однако в подобной модели 
есть серьезные скрытые риски: всег-
да наступает час расплаты по дол-
гам, а «мнимый» рост уровня жизни 
населения за счет потребительского 
кредитования ведет к  формирова-
нию потребительской задолженно-
сти. ЦБ РФ своими регуляторными 
действиями и кредитные учрежде-
ния своей ответственностью при вы-
даче кредитов должны контролиро-
вать данный процесс, не допуская 
«галопирующего» роста потреби-
тельского кредитования с непредска-
зуемыми последствиями для людей 
и экономики, когда главными акто-
рами, регулирующими социальные 
процессы, станут коллекторы, юри-
сты по банкротству, а также юристы 
в банковской деятельности и в обла-
сти недвижимости.
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