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Прошедший 2019 год оставил после 
себя странное ощущение. Мас-

са событий, как в мире, так и в Рос-
сии, как в политике, так и в экономи-
ке, включая строительство и оконный 
рынок, такой маленький на фоне гло-
бальных проблем. Встречи, догово-
ренности, суды, конфликты, «судьбо-
носные» решения на разных уровнях 
и т. д. Но – никаких фактических ре-
зультатов в итоге. Активность на всех 
уровнях в 2019 году явно оживилась, 
но ни один из начатых или продолжав-
шихся процессов так и не был завер-
шен. Проблем не уменьшилось, ско-
рее, наоборот, прибавилось. Отсюда 
– неудовлетворенность итогами года 
(опять же, на всех уровнях). По суще-
ству, 2019-й стал годом незавершен-
ных процессов. Некоторых из них все 
же привели к определенным резуль-
татам, завершившись как соответ-
ствующие события – но это произо-
шло уже в наступившем, 2020 году.

К двум таким процессам на про-
тяжении всего 2019 года было прико-
вано внимание всех мировых СМИ: 
«брекзит» в Великобритании и им-
пичмент в США. Но точки в обоих про-
цессах были поставлены в 2020 году. 
«Брексит» начался еше четыре года 
назад, но только 22.01.2020 г. британ-
ский парламент, наконец, принял не-
обходимый закон, который на следую-
щий день был подписан королевой. А 
сколько было обсуждений и осужде-
ний! Но не может Британия управлять-
ся из Брюсселя. Не может британ-
ская королева – глава не только Со-
единенного Королевства, но и таких 
стран-доминионов, как Канада и Ав-
стралия (фактически, продолжающая 
возглавлять империю) – быть ровней 
каким-нибудь президентам Румынии 
или Латвии с Эстонией.

В США импичмент, на которые «де-
мократы» потратили столько сил и 
средств, завершился вполне прогнози-
руемым решением сената от 05.02.2020 
г. Президент Трамп вновь победил, 
укрепив позиции перед новыми выбо-
рами. Но «демократы» не дремлют, и 
уже подобран перспективный канди-
дат-конкурент по французскому образ-
цу: молодой, голубой, амбициозный. 
Впрочем, США – не Франция…

В России рост экономики и процесс 
выполнения нацпроектов, инициирован-
ных президентским указом от 07.05.2018 
г., шли в 2019 г. так «удачно», что приве-
ли к смене правительства. Аналогично 

ГОД НЕЗАВЕРШЕННЫХ ПРОЦЕССОВ

«мировой практике» – не в 2019, а в 2020 
году. Основные итоги 2019 года в России 
и в мире представлены в этом номере 
журнала.

Понятия «событие» и «процесс» 
часто путают. Оба понятия непосред-
ственно связаны с такой философской 
категорией, как «время». Обычно под-
разумевается, что событие происходит 
быстро, а процесс – более медленно. 
На самом деле, все зависит от масшта-
ба временной шкалы. В одном масшта-
бе явление может рассматриваться как 
процесс, а с изменением масштаба – 
перейти в разряд событий, из которых 
складываются процессы. Причем это 
в равной мере касается самых различ-
ных областей. Например, для бригады 
монтажников установка «пластикового» 
окна вначале является процессом, ко-
торый не всегда удается завершить за 
день, а спустя определенное время вос-
принимается лишь как рядовое событие 
в числе многих подобных.

События и процессы связаны меж-
ду собой причинно-следственными 
связями. Одно и то же событие может 
стать причиной одного процесса, яв-
ляясь при этом основным или побоч-
ным результатом (следствием) дру-
гого. Часто следствия несоразмерны 
причинам.

Пожалуй, важнейшим событием 
прошедшего года следует признать 
вспышку пневмонии в китайском го-
роде Ухань, вызванной новым коро-
навирусом 2019-nCoV. Процесс рас-
пространения эпидемии, получившей 
«персональное» имя COVID-19, шел 
быстро. 30.01.2020 г. ВОЗ объявила о 
«чрезвычайной ситуацией в области 
здравоохранения международного 
значения». В КНР опасность осозна-
ли и отреагировали на нее оператив-
но, введя ряд жестких мер, включая 
карантин целых городов, ограничение 
контактов между людьми, отмену всех 
массовых мероприятий (в т. ч. между-
народных), тотальную дезинфекцию 
зараженных территорий. Видимо, при-
годился и опыт борьбы с атипичной 
пневмонией (SARS) в 2002 году. Тем 
не менее, к 20.02.2020 г. число забо-
левших 2019-nCoV составило около 75 
тысяч человек, причем число леталь-
ных исходов превысило 2000 (смерт-
ность – 2,7%). Число стран, в которых 
выявлены заболевшие, приблизилось 
к трем десяткам.

Ситуация в мире вокруг COVID-19 
четко обозначила реальное отноше-

ние к Китаю его «партнеров». Кое-
кто плохо скрывает радость: появи-
лась возможность остановить мощ-
ного конкурента. «Страшилки» в СМИ 
спровоцировали всплеск ксенофобии. 
За мерами по ограничению въезда ки-
тайцев (их в связи с эпидемией при-
няли более 120 стран) последовали 
ограничения на движение китайских 
товаров. Началось обсуждение то-
го, кто заместит Китай в той или иной 
сфере, и какие перспективы открыва-
ются для той или иной страны.

Но кроме этического аспекта – 
«пляска на костях» никогда не счита-
лась достойным занятием – здесь есть 
еще другие. Китай не так-то просто за-
местить. Сегодня он – мировой лидер 
по объемам ВВП (ППС), абсолютный 
лидер по производству стали, алюми-
ния (более 55% мирового производ-
ства), автомобилей (в 2,5 раз больше, 
чем в США), цемента и многого друго-
го, включая 90% мирового производ-
ства РЗМ, без которых невозможно 
изготовить ни смартфон, ни суперком-
пьютер. Дело не в том, что только ки-
тайцы в состоянии построить больни-
цу на 1000 человек за 6 (шесть!) дней, 
и даже не в уровне организации, ко-
торый был продемонстрирован ими в 
борьбе с эпидемией. Дело в том, что 
результатом этой борьбы стали высо-
чайшая консолидация китайского об-
щества, проявленная китайцами воля 
и героизм – как на войне, вплоть до са-
мопожертвования во имя победы. Все 
эпидемии рано или поздно заканчива-
ются, и Китай, похоже, выйдет из борь-
бы с ней не ослабленным (как многие 
ожидают), а напротив, более сильным 
и отмобилизованным.

Можно констатировать, что про-
изошедшее в 2019 году событие – 
вспышка инфекции, вызванной ко-
ронавирусом 2019-nCoV – запустило 
процесс, о последствиях которого 
остается лишь гадать. Многое будет 
зависеть от того, когда будет достиг-
нут пик эпидемии, насколько силь-
ным будет ее распространение, как 
все это отразится на мировой эко-
номике и политике. В последние го-
ды часто и много говорилось о новом 
мировом кризисе – в разных странах, 
разными людьми, с разной аргумен-
тацией. Похоже, что кризис начался 
– как всегда, неожиданно, и так, как 
никто не ожидал.
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Лучшие специалисты отрасли обсудят перспективы 
применения алюминия в строительстве и архитектуре на

«ALUMFORUM 2020»
•	 Второй международный фо-

рум «Алюминий в архитектуре и 
строительстве» (AlumForum 2020) 
пройдет с 19 по 21 мая в Технопарке 
инновационного центра «Сколково».

•	 Организаторами Форума вы-
ступают Союз архитекторов России 
и Союз московских архитекторов, 
учредителем – Алюминиевая Ассо-
циация.

•	 «AlumForum 2020» пройдет при 
поддержке Минпромторга России, 
Минстроя России, Правительства 
Москвы, НИЦ «Строительство», Рос-
сийской академии архитектуры и 
строительных наук.

•	 Впервые в рамках Форума бу-
дет организован конкурс «Aluminium 
Design».

•	 Международный институт 
алюминия (International Aluminium 
Institute) рекомендовал «AlumForum 
2020» в Москве для участия предста-
вителей алюминиевой отрасли.

5 февраля 2020 года в Централь-
ном Доме архитектора состоялась 
пресс-конференция, посвященная 
проведению Второго международного 
форума «Алюминий в архитектуре и 
строительстве» – «AlumForum 2020», 
который в этом году пройдет с 19 по 
21 мая в Технопарке инновационного 
центра «Сколково».

В пресс-конференции приняли 
участие представители оргкомитета 
Форума: президент Союза архитекто-
ров России и Союза московских архи-
текторов Николай Шумаков и сопред-
седатель Алюминиевой Ассоциации 
Ирина Казовская. На мероприятии 
выступил заместитель директора де-
партамента металлургии и матери-
алов Минпромторга России Роман 

Куприн. В числе участников пресс-
конференции также были эксперт Алю-
миниевой Ассоциации Ольга Огород-
никова, генеральный директор ООО 
«Алюком» Юрий Мамлясов и испол-
нительный директор ООО «Главстрой-
СПб» Владимир Евстигнеев.

Участники мероприятия рассказали 
о формате «AlumForum 2020»: деловой 
программе по самым актуальным вопро-
сам отрасли, мастер-классах ведущих 
российских и зарубежных архитекторов, 
конкурсе архитектурных проектов с при-
менением алюминия и вручении Наци-
ональной премии за лучший проект, вы-
ставочной экспозиции компаний-  произ-
водителей алюминиевых конструкций.

Особо был отмечен уникальный 
характер Форума – это единственная 
площадка, объединяющая все про-
фессиональное сообщество: признан-
ных профессионалов в архитектуре, 
проектировании и экспертизе, сту-
дентов архитектурных и строитель-
ных вузов, девелоперов и инвесто-
ров, представителей государственных 
структур федерального и региональ-
ного уровня. Выступившие на пресс-
конференции представили конкретные 
решения по улучшению инфраструкту-
ры городской среды, рассказали о ми-
ровых тенденциях использования алю-
миния в архитектурно-строительной 
практике.

Справочная информация:

Мировой рынок алюминиевых продуктов продолжает свой рост. В 2019 году объ-
ем рынка превысил 92 млн. тонн, из которых 23 млн тонн пришлось на строительную 
отрасль. Строительный сектор остается крупнейшим потребителем алюминиевых про-
дуктов наряду с транспортным машиностроением. Ожидается, что к 2022 году годовое 
потребление алюминиевых продуктов превысит 100 млн. тонн, а к 2025 – 110 млн. тонн. 

Ведущим мировым производителем и потребителем алюминия в строительстве яв-
ляется Китай, на который приходится 60% всего производства алюминиевых продуктов 
для строительной отрасли. По прогнозам экспертов, к 2025 году ежегодное использова-
ние алюминия для строительства в мире вырастет на 3,6 млн. тонн, из которых 2 млн. 
тонн придется на Китай. 

Россия в целом следует общемировым тенденциям потребления алюминия. Строи-
тельный сектор является крупнейшим потребителем на российском рынке, на него при-
ходится 21% от общего объема алюминиевых продуктов. Но масштабы применения 
алюминия в строительстве и других отраслях в России значительно уступают показате-
лям других стран мира. Среднедушевое потребление первичного алюминия в РФ оце-
нивается в 6,6 кг на человека в год при среднемировом уровне около 8,5 кг. 

У российской строительной отрасли большой потенциал, в том числе и в части 
применения алюминиевых конструкций. Их применение может внести существенный 
вклад в реализацию национальных проектов, прежде всего – в развитие современно-
го жилищного строительства, создание комфортной городской среды, объектов здра-
воохранения, системы образования, спорта, дорожного строительства и транспортной 
инфраструктуры.
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готовится к ВЫходу новый аналитический отчет

«РОССИЙСКИЙ ОКОННО-ФАСАДНЫЙ РЫНОК.  
ИТОГИ РАЗВИТИЯ В 2000-2019 ГГ. И ПЕРСПЕКТИВЫ  

НА 2020-2022 ГОДЫ»

Дата выхода отчета: июнь 2020 г.

Язык отчета: русский 
Количество страниц: 280 (расчетно).
Отчет содержит: разделов – 14, таблиц – 107, графиков и диаграмм – 105.

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF. 

Стоимость: 98 800 руб.

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра-
бот, выполненных в 2008–2020 гг. в рамках реализации совместного проекта «Мониторинг 
российского строительного рынка».

В отчете представлены результаты аналитических исследований по следующим основным вопросам:
•	 Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного рынка.
•	 Динамика развития рынка в 2000–2019 годах. Основные итоги 2019 года.
•	 Развитие рынка в секторе ПВХ.
•	 Развитие рынка в секторе алюминия.
•	 Развитие рынка в секторе древесины.
•	 Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.
•	 Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность 

предприятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка производ-
ственных мощностей.

•	 ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2019 года.
•	 Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и ма-

териалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие в 2010–
2020 гг., и проявившиеся тенденции.

•	 Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-
тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

•	 Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах 
и субъектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

•	 Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-
ральным округам и субъектам РФ).

•	 Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос. Влияние внешних факторов 
на ценообразование.

•	 Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.
•	 Сценарии развития в 2020–2022 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития, с учетом ожидаемых изменений макроэкономической си-
туации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, и вероятности их реализации дана оценка перспектив 
развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2020–2022 гг.

По вопросам подписки на аналитический отчет обращайтесь, пожалуйста: 
 

Тел. +7 903 798 0542, факс +7 499 177 1807
e-mail: com@ssk-inform.com
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СТРОИТЕЛЬСТВО. ИТОГИ 2019 ГОДА
Росстатом в феврале 2020 г. опубликованы предварительные данные по итогам 
работы строительной отрасли в 2019 году.

Данные Росстата и коммента-
рии ИЦ «Современные Стро-

ительные Конструкции» к  ним 
публикуются ниже.

Строительная деятельность

Объем  работ ,  выполненных 
по  виду  дея тельнос ти  «Стро -
и т е л ь с т в о »  в  2 0 1 9  г о д у ,  с о -
ставил  9132 ,1  млрд .  руб .,  или 
100,6% (в сопоставимых ценах) 
к показателю 2018 года (в 2018 
году  –  8385 ,7  млрд .  руб .,  или 
105 ,3% к  показателю 2017  го -
да) .  В  том числе,  объем работ, 
выполненных  в  д е кабре  2019 
г .,  составил 1224,3  млрд.  руб., 
или 100,4% к показателю дека -
бря 2018 г .  (в декабре 2018 г .  – 
1061,2  млрд.  руб .,  или 102,6% 
к показателю декабря 2017 г .) . 

Напомним,  что  в  2018 -2019 
гг .  Росстатом были пересмотре -
н ы  ц и ф р ы ,  х а р а к т е р и з у ю щ и е 
объем работ ,  выполненных  по 
виду деятельности «Строитель -
ство»  в  2017  году  ( см .  «ОКНА 
и ДВЕРИ», 2019,  №1 (199),  стр. 
45-50).

Д и н а м и к а  о б ъ е м о в  р а б о т , 
выполненных по виду деятель -
ности  «Строительство»  за  со -
ответ с твующий  период ,  в  аб -
солютных  показателях  (млрд . 
р уб .)  п риведена  в  т абл .  1 .  В 
скобках  в  табл .  1  даны перво -
н а ч а л ь н ы е  д а н н ы е  Р о с с т а т а , 
опубликованные в 2019 г .,  под -
вер гну тые  впо след с твии  кор -
ректировке. 

Д и н а м и к а  о б ъ е м о в  р а б о т , 
выполненных по виду деятель -
н о с т и  « С т р о и т е л ь с т в о » ,  в  % 
к  с реднемесячному  з начению 
2016 г .,  приведена на рис.  1.

Первоначальные и  скоррек -
т и р о в а н н ы е  д а н н ы е  Р о с с т а -
т а  об  объемах  рабо т ,  выпол -
ненных  по  виду  деятельности 
«Строитель с тво»  в  2016 -2018 

гг .,  а  также динамика объемов 
р а б о т ,  в ы п о л н е н н ы х  п о  в и д у 
деятельности «Строительство», 
в  % к  среднемесячному значе -

нию 2015 г .  и предшествующих 
лет ,  представлены в  журналах 
«ОКНА  и  ДВЕРИ» ,  №1/2017  – 
№1/2019.

Таблица 1.
Динамика объемов работ, выполненных по виду деятельности «Строительство»

Период

Объем работ по виду 
деятельности 

«Строительство», 
млрд. руб.

В %* к

соответствующему 
периоду 

предыдущего года

предыдущему 
периоду

2018 г.**
Январь 420,4 (409,7) 115,2 (112,2) 42,9 (42,1)

Февраль 415,1 (409,9) 110,8 (109,4) 98,5 (99,8)

Март 533,8 (533,4) 97,5 (97,5) 127,9 (129,5)

I квартал 1369,3 (1353,0) 106,4 (105,2) 55,1 (54,6)
Апрель 585,4 (589,8) 110,2 (111,0) 109,3 (110,1)

Май 609,3 (605,8) 108,5 (107,9) 103,7 (102,3)

Июнь 748,8 (743,3) 103,9 (103,2) 122,2 (122,1)

II квартал 1943,5 (1938,9) 107,2 (106,9) 140,1 (141,5)
I полугодие 3312,8 (3291,9) 106,9 (106,2)
Июль 765,5 (753,4) 109,3 (107,6) 101,5 (100,7)

Август 768,9 (767,5) 103,5 (103,3) 100,0 (101,4)

Сентябрь 843,9 (859,7) 103,9 (105,9) 109,0 (111,3)

III квартал 2378,3 (2380,6) 105,5 (105,6) 120,3 (120,7)
Январь-сентябрь 5691,1 (5672,5) 106,3 (105,9)
Октябрь 822,8 (824,9) 105,5 (105,7) 96,8 (95,2)

Ноябрь 818,6 (827,1) 103,2 (104,3) 98,7 (99,5)

Декабрь 1138,1 (1062,2) 109,2 (102,6) 138,0 (127,3)

IV квартал 2779,5 (2713,2) 106,3 (104,1) 114,4 (111,6)
Год 8470,6 (8385,7) 106,3 (105,3)

2019 г.
Январь 445,7 100,0 39,1

Февраль 446,5 100,1 99,5

Март 575,6 100,3 128,2

I квартал 1467,8 100,1 52,0
Апрель 630,3 100,0 108,8

Май 659,0 100,3 104,0

Июнь 808,3 100,1 121,9

II квартал 2097,6 100,2 140,4
I полугодие 3565,4 100,1
Июль 825,9 100,2 101,6

Август 830,2 100,2 100,0

Сентябрь 916,9 101,0 109,9

III квартал 2573,0 100,5 120,6
Январь-сентябрь 6138,4 100,3

Октябрь 891,8 101,1 96,8

Ноябрь 877,6 100,3 97,9

Декабрь 1224,3 100,4 139,0

IV квартал 2993,7 100,9 114,6
Год 9132,1 100,6
* Относительные показатели пересчитаны на основе среднегодовых индексов-дефляторов. 
**  Цифры за 2018 г., приведенные в скобках – данные, «уточненные в соответствии с Регламентом оценки, кор-
ректировки и публикации данных статистического наблюдения за строительством и инвестициями в основной ка-
питал, утвержденным приказом Росстата от 26.09.2016 г. № 544», которые были опубликованы в 2019 г.

User
Текст

User
Текст

User
Текст
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Ввод в эксплуатацию 
зданий

По данным Росстата, в 2019 
году в РФ введено в эксплуата-
цию 290154 здания (в 2018 году – 
259505 зданий). Из общего числа 
введенных зданий 93,6% составля-
ют здания жилого назначения. Рас-
пределение введенных в 2019 г. 
зданий по назначению (видам), об-
щий строительный объем и общая 
площадь введенных зданий соответ-
ствующего назначения приведены в 
табл. 2.

Жилищное строительство 

Согласно опубликованным в 
феврале 2020 г. данным Росстата, в 
2019 году было «возведено 9,1 тыс. 
многоквартирных домов. Населени-
ем построено 262,5 тыс. жилых до-
мов, из них 8,7 тыс. – на земельных 

Рис. 1. Динамика объемов работ, выполненных по виду деятельности «Строительство», в % к 
среднемесячному значению 2016 г.1) 

1) Оценка данных с исключением сезонного фактора осуществлена с использованием программы «JDemetra +».
При поступлении новых данных статистических наблюдений динамика может быть уточнена (прим. Росстата).

Таблица 2.
Ввод в эксплуатацию зданий по их назначению в 2019 г.

Введенные здания по их 
назначению

Количество зданий, 
ед.

Общий 
строительный 

объем, тыс. куб. м

Общая 
площадь, тыс. 

кв. м
Всего зданий 290154 616274,2 139854,6
В т. ч.:

- жилого назначения 271671 397947,2 107239,7

- нежилого назначения 18483 218327,0 32614,9

из них зданий:

  - промышленных 2932 48109,9 4935,1

  - сельскохозяйственных 2512 35522,5 6035,2

  - коммерческих 5940 66397,9 9088,0

  - административных 1050 8166,7 1653,3

  - учебных 1020 21447,8 4822,1

  - здравоохранения 721 4088,3 942,5

  - других 4308 34593,9 5138,7

участках, предназначенных для ве-
дения садоводства. Ранее, до авгу-
ста 2019 г., такие дома не учитыва-
лись. Изменения связаны с тем, что 
в полном объеме начали действо-
вать нормы Федерального закона 
от 29.07.2017 № 217-ФЗ «О ведении 
гражданами садоводства и огород-
ничества для собственных нужд и 
о внесении изменений в отдельные 
законодательные акты Российской 
Федерации...».

Всего в 2019 году было постро-
ено 1103,1 тыс. новых квартир, а 
без учета квартир в жилых домах на 
участках для ведения садоводства 
– 1094,4 тыс. квартир (по опубли-
кованным в 2018-2019 гг. данным 
Росстата, в 2018 г. было построено 
1070,6 тыс. новых квартир; в 2017 
г. – 1131,4 тыс. квартир; в 2016 г. – 
1156,5 тыс. квартир).

По данным Росстата, общая пло-
щадь жилья, введенного в 2019 го-

ду, с учетом квартир в жилых до-
мах на участках для ведения садо-
водства, составила 80,3 млн. кв. м, а 
без учета квартир в жилых домах на 
участках для ведения садоводства 
(согласно методике, действовавшей 
до августа 2019 г.) – 79,4 млн. кв. 
м, или 104,9% к уточненному пока-
зателю 2018 года.

Согласно данным Росстата, опу-
бликованным в 2020 г., общая пло-
щадь жилья, введенного в 2018 году 
(уточненный показатель), составила 
75,7 млн. кв. м, а не 75,3 млн. кв. 
м, как указывалось в 2019 г. Напом-
ним, что, по первоначальным дан-
ным, в 2017 г. было введено 78,6 
млн. кв. м, или 97,9% к показателю 
предыдущего года, но затем цифра 
так же была увеличена и составила 
79,2 млн. кв. м (подробнее см. «ОК-
НА и ДВЕРИ», 2019, №1 (199), стр. 
45-50).

Исходя из практики регулярной 
последующей корректировки Рос-
статом данных о вводе жилья, для 
корректной оценки изменения объ-
емов ввода жилья в 2019 году сле-
дует сравнивать опубликованные 
первоначальные данные за 2019 год 
не со скорректированными (уточ-
ненными), а с первоначальными 
данными за 2018 год (естественно, 
без учета жилых домов на земель-
ных участках, предназначенных для 
ведения садоводства, которые ра-
нее не учитывались). В этом случае, 
ввод жилья в 2019 г. составит не 
104,9%, а 105,4%. Вероятна после-
дующая корректировка данных Рос-
стата о вводе жилья в 2019 году с 
увеличением показателей на 0,3-0,5 
млн. кв. м.

Общая площадь жилых помеще-
ний в построенных индивидуаль-
ными застройщиками жилых до-
мах, введенных в 2019 г., с учетом 
квартир в жилых домах на участ-
ках для ведения садоводства, со-
ставила 36,8 млн. кв. м, а без учета 
квартир в жилых домах на участках 
для ведения садоводства (согласно 
методике, действовавшей до авгу-
ста 2019 г.) – 35,9 млн. кв. м, или 
110,7% к уточненному показателю 
2018 года (по ранее опубликован-
ным данным Росстата, ввод жилья 
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область с автономными округами 
– 3,0% (2,8%) и 3,0%; Свердлов-
ская область – 3,0% (2,8%) и 3,0%; 
Республика Башкортостан – 3,0% 
(3,0%) и 3,0%.

На долю этих 10 регионов при-
ходится более 45% общей площа-
ди жилья, введенного в 2019 году 
в РФ.

Вместе с тем, при значитель-
ных объемах жилищного строитель-
ства, в 2019 году произошло сниже-
ние объемов ввода жилья: в Санкт-

Рис. 2. Динамика ввода в действие жилых домов, в % к среднемесячному значению 2016 г.*
*  Оценка данных с исключением сезонного фактора осуществлена с использованием программы «JDemetra +».
При поступлении новых данных статистических наблюдений динамика может быть уточнена.
В целях обеспечения сопоставимости данных показатель рассчитан без учета жилых домов, построенных населением на 
земельных участках, предназначенных для ведения садоводства (прим. Росстата).

Таблица 3.
Динамика ввода в действие жилых домов

Период
Ввод жилых 

домов, млн. кв. м 
общей площади

В % к

соответствующе-
му периоду пре-
дыдущего года

предыдущему 
периоду

2018 г.

Январь 5,0 115,2 (116,3)

Февраль 5,2 132,5 (133,8) 103,8 (103,9)

Март 5,5 112,0 (111,3) 107,6 (105,9)

I квартал 15,7 119,1 (119,6) 47,7 (47,9)
Апрель 4,5 107,6 (107,5) 81,1 (86,2)

Май 3,5 82,4 (81,6) 78,6 (94,3)

Июнь 5,3 83,4 (83,1) 150,7 (155,3)

II квартал 13,3 89,9 (89,7) 85,3 (102,3)
I полугодие 29,0 103,6 (103,8)
Июль 5,0 91,9 93,0 (93,4)

Август 5,2 83,0 105,4

Сентябрь 6,3 93,3 120,4

III квартал 16,5 89,4 123,2 (123,4)
Январь-сентябрь 45,5 98,0 (98,1)
Октябрь 5,9 85,4 (85,3) 93,7

Ноябрь 6,8 95,9 (95,5) 116,1 (115,7)

Декабрь 17,5 (17,1) 93,0 (91,1)
в 2,6 раза 

(в 2,5 раза)

IV квартал 30,2 (29,8) 92,0 (90,9) 183,6 (181,3)

Год 75,7 (75,3) 95,5 (95,1)

*  Цифры за 2018 г., приведенные в скобках, – данные за 2018 г., которые были опубликованы в 2019 г., 
если они отличаются от данных, опубликованных в 2020 г.

индивидуальными застройщиками 
составлял: 2018 г. – 32,5 млн. кв. м; 
2017 г. – 32,7 млн. кв. м). Доля инди-
видуального домостроения в общей 
площади введенного жилья в РФ со-
ставила в 2019 г. 45,2%, а с учетом 
квартир в жилых домах на участках 
для ведения садоводства – 45,9%.

Динамика ввода в действие жи-
лых домов в абсолютных показате-
лях (млн. кв. м), а также в % к соот-
ветствующему периоду предыдущего 
года и к предыдущему периоду при-
ведена в табл. 3. В скобках в табл. 
3 даны первоначальные данные Рос-
стата за 2018 г., подвергнутые впо-
следствии корректировке. 

Динамика ввода в действие жи-
лых домов, в % к среднемесячному 
значению 2016 года, приведена на 
рис. 2. 

 Динамика ввода жилья в РФ в 
1990-2019 гг., млн. кв. м (в соответ-
ствии с данными Росстата; без учета 
домов на земельных участках, пред-
назначенных для ведения садовод-
ства, начатого с августа 2019 г.) при-
ведена на рис. 3.

Ввод жилья в регионах-
субъектах РФ

Среди регионов-субъектов Рос-
сийской Федерации наибольшие объ-
емы ввода жилья вновь отмечены в 
Московской области, доля которой, 
без учета жилых домов на участках 
для ведения садоводства состави-
ла 10,6% в совокупном объеме вво-
да жилья в РФ (по итогам 2018 г. 
– 11,7%), а с учетом таких домов – 
10,7%. 

На второе место по объемам вво-
да жилья по итогам 2019 г. вышла 
Москва – 6,3%, без учета жилых до-
мов на участках для ведения садо-
водства (по итогам 2018 г. – 4,7%), и 
6,3%, с учетом таких домов. 

Далее следуют: Краснодарский 
край – соответственно, 5,6% (5,8%) 
и почти 6%; Санкт-Петербург – соот-
ветственно, 4,4% (5,2%) и 4,3%; Ре-
спублика Татарстан – соответствен-
но, 3,4% (3,2%) и 3,3%; Ленинград-
ская область – соответственно, 3,1% 
(3,5%) и 3,0%; Ростовская область 
– 3,2% (3,1%) и 3,2% ; Тюменская 

Петербурге – на 12,1%; в Москов-
ской области – на 4,8%. 

По данным Росстата, в 2019 го-
ду в семи федеральных округах из 
восьми произошел рост объемов 
ввода жилья. Наибольший рост от-
мечен в Уральском федеральном 
округе (+8,8% к показателю 2018 
г.) и Центральном федеральном 
округе (8,2%). Снижение отмечено 
только в Северо-Западном феде-
ральном округе (-6,6% к показате-
лю 2018 г.). 
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Таблица 3. Продолжение
Динамика ввода в действие жилых домов

Период
Ввод жилых до-
мов, млн. кв. м 

общей площади

В % к

соответствующе-
му периоду пре-
дыдущего года

предыдуще-
му периоду

   2019 г.

Январь 4,2 78,6 (78,4)

Февраль 5,0 83,2 (83,0) 90.3 (90,1)

Март 5,6 91,1 (91,0) 127,3 (127,5)

I квартал 14,8 84,3 (84,2) 42,8

Апрель 4,8 89,1 (88,6) 84,4 (84,0)

Май 4,6 97,0 (97,5) 102,6 (103,8)

Июнь 5,9 93,3 (93,4) 149,0 (148,2)

II квартал 15,3 93,3 (93,1) 113,3 (113,1)

I полугодие 30,1 88,8 (88,7)

Июль 6,2 94,5 (94,6) 84,4

Август
- с учетом жилых домов на участках 
для ведения садоводства;
- без учета жилых домов на участках 
для ведения садоводства.

6,0

5,8 111,0 92,7

Сентябрь
- с учетом жилых домов на участках 
для ведения садоводства;
- без учета жилых домов на участках 
для ведения садоводства.

6,6 111,3

6,5 102,8 111,4

III квартал
- с учетом жилых домов на участ-
ках для ведения садоводства;
- без учета жилых домов 
на участках для ведения 
садоводства.

18,8

18,5 112,5 120,9

Январь-сентябрь
- с учетом жилых домов на участ-
ках для ведения садоводства;
- без учета жилых домов на участ-
ках для ведения садоводства.

48,9

48,6 106,9

Октябрь
- с учетом жилых домов на участках 
для ведения садоводства;
- без учета жилых домов на участках 
для ведения садоводства

6,7 100,8

6,5 111,1 101,3

Ноябрь
- с учетом жилых домов на участках 
для ведения садоводства;
- без учета жилых домов на участках 
для ведения садоводства.

7,9 119,0

7,8 114,2 119,4

Декабрь
- с учетом жилых домов на участках для 
ведения садоводства
- без учета жилых домов на участках 
для ведения садоводства

16,8 в 2,1 раза

16,5 94,0 в 2,1 раза

IV квартал
- с учетом жилых домов на участ-
ках для ведения садоводства
- без учета жилых домов на участ-
ках для ведения садоводства

31,4 166,6

30,8 101,9 166,4

Год
- с учетом жилых домов на участ-
ках для ведения садоводства
- без учета жилых домов на участ-
ках для ведения садоводства

80,3

79,4 104,9

*  Цифры за 2018 г., приведенные в скобках, – данные за 2018 г., которые были опубликованы в 2019 г., если они 
отличаются от данных, опубликованных в 2020 г.

Наибольший прирост объемов 
ввода жилья в 2019 г. к показате-
лям 2018 г. отмечен в Магаданской 
(70,3%), Тверской (48,8%) и Ли-
пецкой (39,1%) областях, г. Мо-
скве (41,8%), Республике Адыгея 
(37,4%). Наибольшее снижение 
объемов ввода жилья отмечено в 
Чукотском (31,8%) и Ямало-Ненец-
ком (23,7%) автономных округах. 

Наибольший объем ввода жилья 
индивидуальными застройщика-
ми отмечен в Московской области 
– 3912,7 тыс. кв. м, без учета жи-
лых домов на участках для ведения 
садоводства, и 4079,9 тыс. кв. м, с 
учетом таких домов, что составляет 
47,4% совокупных объемов ввода 
жилья в регионе. 

На втором месте – Краснодар-
ский край: 1927,6 тыс. кв. м, без 
учета жилых домов на участках для 
ведения садоводства, и 1944,9 тыс. 
кв. м, с учетом таких домов, что со-
ставляет 43,4% совокупных объе-
мов ввода жилья в регионе.

На третьем месте – Республи-
ка Башкортостан: соответственно, 
1379,6 тыс. кв. м и 1388,2 тыс. кв. 
м, что составляет 58,5% совокуп-
ных объемов ввода жилья в реги-
оне.

Наибольший прирост объемов 
ввода жилья индивидуальными за-
стройщиками в 2019 г. к показате-
лям 2018 г. отмечен в Тверской (в 
2,5 раз) и Брянской (в 2,1 раза) об-
ластях. Наиболее сильный спад – в 
Ямало-Ненецком автономном окру-
ге (-23,0%) и  Республике Ингуше-
тия (-21,9%)

Ввод жилья (общей площади 
жилых помещений) в регионах-
субъектах РФ в 2019 году, тыс. кв. 
м, в соответствии с данными Рос-
стата, представлен в табл. 4.

Состав федеральных окру -
гов приведен с учетом их измене-
ния в соответствии с Указом Пре-
зидента Российской Федерации 
от 03.11.2018 № 632 «О внесении 
изменений в перечень федераль-
ных округов, утвержденный Указом 
Президента Российской Федерации 
от 13 мая 2000 г. № 849».
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Федеральные округа, Регионы-
субъекты РФ

Введено в 2019 году общей площади жилых помещений, 
тыс. кв. м

В т. ч. введено индивидуальными за-
стройщиками

С учетом жилых домов 
на участках для ведения 

садоводства

Без учета 
жилых домов 
на участках 
для ведения 
садоводства

В % к 
соответст-
вующему 
периоду 
2018 г.

С учетом 
жилых домов 
на участках 
для ведения 
садоводства

Без учета 
жилых домов 
на участках 
для ведения 
садоводства

В % к со-
ответст-

вующему 
периоду 
2018 г.

за январь-
декабрь

в т. ч. за 
декабрь

1 2 3 4 5 6 7 8

Центральный федеральный 
округ 25598,6 4317,3 25364,7 108,2 11758,3 11524,4 115,6

Белгородская область 1260,4 128,1 1234,3 101,5 1072,1 1046,0 101,2

Брянская область 407,1 152,3 407,1 101,0 145,8 145,8 в 2,1р.

Владимирская область 745,4 135,0 740,5 113,4 514,3 509,3 139,4

Воронежская область 1878,2 477,9 1863,9 110,2 776,9 762,6 96,0

Ивановская область 322,3 71,4 321,8 87,2 174,1 173,5 112,6

Калужская область 792,1 199,5 791,2 100,5 468,0 467,0 123,4

Костромская область 211,4 19,7 211,2 107,3 129,5 129,3 107,8

Курская область 551,2 101,3 549,8 92,4 341,8 340,5 104,7

Липецкая область 1255,6 148,3 1255,6 139,1 940,3 940,3 143,8

Московская область 8610,9 1400,1 8443,6 95,2 4079,9 3912,7 105,3

Орловская область 297,6 87,4 296,9 102,3 185,0 184,2 153,0

Рязанская область 796,6 56,9 794,2 102,1 338,4 335,9 116,0

Смоленская область 448,1 33,3 447,6 124,4 277,5 277,0 122,3

Тамбовская область 932,1 276,2 932,1 108,5 731,9 731,9 124,2

Тверская область 636,9 101,0 632,3 148,8 392,8 388,2 в 2,5р.

Тульская область 650,0 98,4 645,6 87,9 402,1 397,6 112,0

Ярославская область 777,7 77,4 776,4 101,2 395,9 394,7 98,2

г. Москва 5024,8 753,1 5020,7 141,8 392,0 387,9 174,6

Северо-Западный федеральный 
округ 8886,5 2632,6 8847,4 93,4 2472,2 2433,2 104,1

Республика Карелия 275,5 47,5 275,0 101,5 136,1 135,6 125,0

Республика Коми 234,5 37,9 234,5 80,8 116,3 116,3 97,5

Архангельская область 331,6 96,4 331,6 102,8 122,5 122,5 86,3

– в том числе Ненецкий авт. округ 11,5 3,2 11,5 62,0 4,6 4,6 55,7

– Архангельская область без Ненец-
кого авт. округа 320,1 93,2 320,1 105,3 117,9 117,9 88,2

Вологодская область 583,3 112,0 582,6 108,8 289,7 289,0 118,4

Калининградская область 973,0 222,6 939,8 102,6 290,3 257,1 98,9

Ленинградская область 2436,1 331,6 2433,6 92,2 896,2 893,6 103,9

Мурманская область 42,6 6,3 42,6 92,1 38,0 38,0 126,4

Новгородская область 277,8 56,4 277,4 104,9 176,7 176,3 116,2

Псковская область 260,9 52,1 259,2 109,9 161,8 160,0 147,0

г. Санкт-Петербург 3471,2 1669,7 3471,2 87,9 244,6 244,6 77,9

Южный федеральный округ 9806,0 1714,8 9445,0 104,2 5013,2 4652,2 113,1
Республика Адыгея 257,0 22,8 256,9 137,4 136,9 136,8 151,8

Республика Калмыкия 97,3 9,4 97,2 107,5 62,7 62,6 99,9

Республика Крым 782,1 226,2 650,6 84,0 569,7 438,2 104,9

Краснодарский край 4477,2 810,6 4459,9 101,0 1944,9 1927,6 121,2

Астраханская область 317,8 35,0 317,8 96,8 201,5 201,5 88,3

Волгоградская область 693,2 188,7 686,0 112,4 321,9 314,6 110,4

Ростовская область 2611,3 371,0 2569,7 109,5 1368,0 1326,4 106,9

г. Севастополь 570,1 51,1 407,1 129,5 407,6 244,6 123,9

Северо-Кавказский федераль-
ный округ 3850,7 732,1 3837,8 107,9 2303,8 2290,9 107,4

Республика Дагестан 991,7 151,3 991,7 101,6 539,5 539,5 95,0

Республика Ингушетия 202,4 10,7 202,4 85,9 111,4 111,4 78,1

Кабардино-Балкарская Республика 474,1 112,6 474,1 108,8 324,0 324,0 94,2

Карачаево-Черкесская Республика 214,1 63,8 213,8 122,3 130,5 130,2 159,3

Республика Северная Осетия – Ала-
ния 229,0 18,0 225,2 107,3 63,2 59,4 131,1

Чеченская Республика 593,0 149,0 593,0 98,8 489,6 489,6 96,5

Таблица 4.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ в 2019 году, тыс. кв. м (в соответствии с данными Росстата 2020 г.)
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Федеральные округа, Регионы-
субъекты РФ

Введено в 2019 году общей площади жилых помещений, 
тыс. кв. м

В т. ч. введено индивидуальными за-
стройщиками

С учетом жилых домов 
на участках для ведения 

садоводства

Без учета 
жилых домов 
на участках 
для ведения 
садоводства

В % к 
соответст-
вующему 
периоду 
2018 г.

С учетом 
жилых домов 
на участках 
для ведения 
садоводства

Без учета 
жилых домов 
на участках 
для ведения 
садоводства

В % к со-
ответст-

вующему 
периоду 
2018 г.

за январь-
декабрь

в т. ч. за 
декабрь

1 2 3 4 5 6 7 8

Ставропольский край 1146,3 226,6 1137,6 123,0 645,6 636,9 143,2

Приволжский федеральный 
округ 16133,5 3080,8 15968,7 104,9 8515,3 8350,6 108,0

Республика Башкортостан 2372,1 429,1 2363,5 103,2 1388,2 1379,6 98,4

Республика Марий Эл 397,7 104,3 397,7 118,1 162,3 162,3 119,3

Республика Мордовия 348,6 18,2 348,2 104,4 179,1 178,7 107,8

Республика Татарстан 2675,5 608,3 2675,4 111,0 1105,7 1105,6 99,7

Удмуртская Республика 762,2 57,1 749,3 104,5 428,9 416,0 130,7

Чувашская Республика 656,4 147,3 656,3 109,8 166,1 166,0 120,1

Пермский край 1112,9 235,6 1111,0 102,8 620,2 618,4 127,6

Кировская область 505,4 113,4 505,3 91,5 228,2 228,2 95,3

Нижегородская область 1409,9 123,0 1409,0 104,3 818,4 817,5 110,0

Оренбургская область 993,5 102,1 992,4 108,9 450,8 449,8 95,7

Пензенская область 837,1 84,2 836,8 126,3 533,2 533,0 128,8

Самарская область 1841,0 635,8 1702,9 95,6 910,0 771,9 100,3

Саратовская область 1202,1 260,4 1201,8 98,9 704,1 703,7 110,0

Ульяновская область 1019,0 162,0 1019,0 103,9 819,9 819,9 116,1

Уральский федеральный округ 6538,2 1920,7 6488,2 108,8 2510,3 2460,3 107,2
Курганская область 236,6 27,3 234,7 101,4 174,7 172,7 114,0

Свердловская область 2391,1 717,8 2385,5 114,2 944,1 938,5 116,0

Тюменская область 2446,3 871,3 2421,8 114,2 727,4 702,9 104,5

в том числе: 
– Ханты-Мансийский авт. округ – 
Югра

733,4 241,9 715,4 122,1 169,1 151,2 123,0

– Ямало-Ненецкий авт. округ 137,7 44,1 135,2 72,7 36,5 34,0 77,0

– Тюменская область без авт. окру-
гов 1575,2 585,4 1571,1 116,5 521,8 517,7 102,4

Челябинская область 1464,2 304,4 1446,3 94,9 664,0 646,1 97,6

Сибирский федеральный округ 6873,5 1761,5 6846,4 103,0 3028,3 3001,3 105,9

Республика Алтай 99,2 15,0 99,1 91,5 79,0 78,9 80,5

Республика Тыва 112,3 20,3 108,8 116,9 81,1 77,6 102,7

Республика Хакасия 241,4 35,5 241,0 128,1 136,2 135,8 120,4

Алтайский край 749,3 148,6 749,2 95,3 324,6 324,6 105,4

Красноярский край 1192,0 344,6 1188,0 103,4 343,9 340,0 105,2

Иркутская область 977,3 330,1 975,1 98,7 586,1 583,9 99,2

Кемеровская область 765,4 151,8 762,9 119,2 442,8 440,3 114,2

Новосибирская область 1756,5 532,8 1744,8 100,4 539,3 527,6 87,4

Омская область 540,9 52,8 540,9 103,6 312,8 312,8 174,0

Томская область 439,2 130,1 436,7 100,0 182,5 180,0 112,7

Дальневосточный федеральный 
округ 2426,7 536,1 2382,3 103,0 1190,8 1146,4 115,3

Республика Бурятия 230,6 45,4 217,9 75,0 175,0 162,3 124,2

Республика Саха (Якутия) 579,8 190,5 578,4 109,1 242,3 241,0 117,1

Забайкальский край 198,2 34,0 197,6 106,0 150,7 150,1 121,6

Камчатский край 44,7 22,9 44,7 126,0 23,4 23,4 83,0

Приморский край 549,7 64,7 544,7 101,2 276,1 271,1 124,0

Хабаровский край 282,0 49,2 281,7 102,9 105,3 105,0 86,8

Амурская область 176,2 56,4 176,2 111,0 32,0 32,0 87,3

Магаданская область 7,4 2,7 7,4 170,3 3,4 3,4 79,3

Сахалинская область 333,2 68,1 309,4 116,8 158,9 135,0 129,5

Еврейская авт. область 23,6 1,2 23,0 82,5 23,6 23,0 108,3

Чукотский авт. округ 1,3 1,2 1,3 68,2 0,05 0,05 -

Российская Федерация, всего 80294,5 16751,0 79361,6 104,9 36845,2 35912,3 110,7

Таблица 4. Продолжение
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ в 2019 году, тыс. кв. м (в соответствии с данными Росстата 2020 г.)
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Комментарий редакции:

Опубликованные данные Росста-
та за 2019 год вызывают много во-
просов. Даже больше, чем годом ра-
нее за 2018 год.

В первую очередь, это касается 
объемов строительных работ. При-
веденные Росстатом цифры свиде-
тельствуют о минимальном росте 
объемов в 2019 г. Но анализ помесяч-
ной динамики этих цифр показывает, 
что с большой долей вероятности эти 
данные были искусственно «подтяну-
ты» вверх, чтобы в итоговой отчетно-
сти показать хотя бы 0,6% роста. Сле-
довательно, фактически либо имело 
место стагнация (в лучшем случае), 
либо – спад (в худшем), величина ко-
торого, тем не менее, была не слиш-
ком большой (до 2%).

Напомним, что пересмотренные 
Росстатом в 2018-2019 гг. цифры по-
казывали увеличение в 2017-2018 гг. 
объемов работ, выполненных по виду 
деятельности «Строительство», хотя 
ранее для 2015-2017 гг. отмечалось 
их снижение в сопоставимых ценах 
(подробнее см. «ОКНА и ДВЕРИ», 
2019, №1 (199), стр. 45-50). 

Не меньше вопросов к цифрам 
объемов ввода жилья. Как указыва-
ется Росстатом, после августа 2019 
г. произошли очередные изменения 
в методике учета ввода жилья. Те-
перь в совокупных объемах ввода жи-
лья стали учитывать жилые дома на 
земельных участках, предназначен-
ных для ведения садоводства (точ-
нее – возведенные в отчетном пери-

оде или ранее постройки, признан-
ные жилыми зданиями). Сообщает-
ся, что эти изменения связаны с тем, 
что в полном объеме начали действо-
вать нормы Федерального закона 
от 29.07.2017 № 217-ФЗ «О ведении 
гражданами садоводства и огородни-
чества...». Естественно, совокупные 
цифры объемов ввода жилья возрос-
ли, превысив 80 млн. кв. м.

В отчетности Росстата за 2019 год 
представлены цифры ввода как с уче-
том домов на земельных участках, 
предназначенных для ведения садо-
водства, так и без них. Последние Рос-
стат использует для сопоставления с 
данными за предшествующие годы. 
Однако возникает вопрос, действи-
тельно ли такие дома не учитывались 
в предшествующие годы, или же они 
включались (полностью или частично) 
в статистику по ряду регионов и, соот-
ветственно, – в статистику Росстата. 
Однозначного ответа нет.

Кроме этого, Росстат вновь про-
извел корректировку показателей за 
2018 год 

Необходимость корректировки ра-
нее опубликованных предваритель-
ных (первичных) данных сама по себе 
не вызывает сомнений, поскольку лю-
бая первичная информация практиче-
ски всегда требует уточнения. Лишь бы 
такая корректировке не проводилась в 
угоду конъюнктурным соображениям. 
Что же касается показателей ввода жи-
лья и ввода в эксплуатацию зданий, не-
обходимо учитывать, что первоначаль-
ная информация, как правило, форми-
руется на основании данных, направ-

ленных в Росстат примерно за неделю 
до окончания календарного года. По-
следующее включение в годовую от-
четность данных за последнюю неде-
лю календарного года предопределяет 
отмечаемый рост годовых показате-
лей в скорректированной отчетности.

Согласно данным Росстата, опу-
бликованным в 2020 г., общая пло-
щадь жилья, введенного в 2018 году 
(уточненный показатель), составила 
75,7 млн. кв. м, а не 75,3 млн. кв. м, как 
указывалось в 2019 г. Напомним, что, 
по первоначальным данным, в 2017 
г. было введено 78,6 млн. кв. м, или 
97,9% к показателю предыдущего го-
да, но затем цифра так же была увели-
чена и составила 79,2 млн. кв. м (под-
робнее см. «ОКНА и ДВЕРИ», 2019, 
№1 (199), стр. 45-50). 

Последующая корректировка 
«вверх» первоначальных цифр объе-
мов ввода жилья составила по отчет-
ным годам: 

- 2015 г. – 1,5 млн. кв. м (1,8% к пер-
воначальной величине);

- 2016 г. – 0,4 млн. кв. м (0,5%);
- 2017 г. – 0,6 млн. кв. м (0,8%);
- 2018 г. – 0,4 млн. кв. м (0,5%).
Исходя из практики регулярной по-

следующей корректировки Росстатом 
данных о вводе жилья, для коррект-
ной оценки изменения объемов вво-
да жилья в 2019 году следует сравни-
вать опубликованные первоначальные 
данные за 2019 год не со скорректиро-
ванными (уточненными), а с первона-
чальными данными за 2018 год (есте-
ственно, без учета жилых домов на зе-
мельных участках, предназначенных 
для ведения садоводства, которые 
ранее не учитывались). В этом слу-
чае, ввод жилья в 2019 г. составит 
не 104,9%, а 105,4%. Вероятна по-
следующая корректировка данных 
Росстата о вводе жилья в 2019 году 
с увеличением показателей на 0,4-
0,5 млн. кв. м.

Скорректированные данные по 
объемам строительства жилья в ре-
гионах обычно становятся извест-
ными лишь при публикации предва-
рительных данных за последующий 
год. Поэтому скорректированные 
данные о вводе жилья по регио-
нам РФ за 2019 год будут известны 
только в 2021 году.

Рис. 3. Динамика ввода жилья в РФ в 1990–2019 гг., млн. кв. м 
(в соответствии с данными Росстата)
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готовится к ВЫходу новый аналитический отчет

«ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПВХ-ПРОФИЛЕЙ В РОССИИ»
Дата выхода отчета: май 2020 г.

Язык отчета: русский 

Количество: страниц – 120 (расчетно), разделов – 9, таблиц – 34, графиков и диаграмм – 13.  

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF. В печатном виде не предоставляется.

 

Стоимость: 65 тыс. руб. (НДС не облагается) 

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам работ, выполнен-

ных в 2008–2020 гг. в рамках реализации проекта «Мониторинг российского рынка строительных материа-

лов и изделий».

В отчете представлено около 280 компаний-производителей экструдированных ПВХ-профилей, в т. ч. 

более 40 производителей системных профилей для окон и дверей, около 100 производителей панелей, ва-

гонки и сайдинга, производители плинтуса, профилей электротехнического назначения, мебельных профи-

лей, профилей для натяжных потолков и др.

Отчет предназначен, в первую очередь, для производителей и поставщиков экструзионного оборудования и инструмента, ПВХ-смолы, 

аддитивов и компаундов. Он может быть также полезен производителям ПВХ-профилей, в т. ч. производителям системных оконных профи-

лей (для более адекватной оценки рынка).

Отчет содержит:

1. Перечень российских компаний-производителей экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных изделий из ПВХ) 

с указанием местонахождения производства и видов производимой продукции.

2. Подробные данные о компаниях-производителях, сгруппированных по федеральным округам РФ:

– наименование, юридическая форма, торговая марка (марки);

– контактные данные: местонахождение офиса / производства, адрес, тел., факс, e-mail, сайт;

– Ф. И. О. руководителей и ответственных (должностных) лиц компании;

– производственная номенклатура и торговые марки;

– количество экструзионных линий;

– производственные мощности, данные об объемах производства;

– дополнительная информация, в т. ч. данные о деятельности в 2009–2020 гг.

3. Основные показатели рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ:

– объемы производства ПВХ;

– объемы и структура потребления ПВХ в секторе производства профильно-погонажных изделий;

– производство системных ПВХ-профилей;

– импорт и экспорт;

– потребление системных ПВХ-профилей;

– структура рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: внутреннее производство, потребление, импорт и экспорт.

4. Сводные данные:

– перечень производителей системных оконных и дверных профилей; топ-10 ведущих компаний;

– перечень производителей подоконных досок, откосов и отливов; топ-10 ведущих компаний;

– перечень производителей панелей и вагонки; топ-10 ведущих компаний;

– перечень производителей сайдинга; топ-10 ведущих компаний;

– перечень производителей плинтуса (в т. ч. из вспененного ПВХ); топ-10 ведущих компаний;

- производители комплектующих для натяжных потолков; ведущие производители;

– производители других ППИ; ведущие производители;

– территориальное распределение производств.

Представлена производственная структура подотрасли (производство экструдированных ПВХ-профилей строительного и иного назна-

чения) по видам изготавливаемой продукции.

Дана оценка перспектив развития рынка экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных изделий из ПВХ) в 2020–2022 гг.

По вопросам подписки на аналитический отчет обращайтесь, пожалуйста:
Тел. +7 903 798-0542, факс +7 499 177-1807

 E-mail: com@ssk-inform.com 
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НОВЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ ДЛЯ ОПТИМИЗАЦИИ 
ПРОИЗВОДСТВА - WH OKNA ВЕРСИЯ V6

WH Okna – это программный 
продукт для производства и про-
дажи окон, который сегодня ис-
пользуют несколько сотен про-
изводителей окон в Польше и Ев-
ропе. Программа была создана 
в 1998 году для проектирования 
окон и обслуживания их произ-
водства. В течении следующих 
лет она постоянно развивалась и 
дополнялась новыми функциями 
и возможностями.

Что умеет программа WH 
Okna?

WH Okna – это бесплатный ин-
струмент, созданный для поддерж-
ки продажи и производства окон с 
фурнитурой Winkhaus. С помощью 
программы пользователь может 
подготовить предложение для кли-
ента - на основе оценки стоимости 
конструкций заказываемых окон 
(с учетом дополнительных элемен-
тов: подоконники, рольставни и 
т.п.) и расширенной базы по кон-
струкциям и оконным технологи-
ям (также нестандартным). Среди 
возможностей программы: удобное 
переоформление предложений в 
производственное поручение, оп-
тимизация резки профиля и ве-
дение склада полезных обрезков, 
создание товарных заказов для 
отдельных поставщиков, управле-
ние обрабатывающими центрами 
и пилами, а также совместимость 
с другими бухгалтерскими и склад-
скими системами.

WH Okna позволяет  усовершен-
ствовать производственный про-
цесс, продажи и адаптирована для 
специфики работы заграничных 
рынков (включая работу с нестан-
дартными конструкциями, юриди-
чески нормативными документами, 
способами калькуляции и ценами 
конкретного торгового региона).

Очередным этапом развития 
программы WH Okna стала еe 6-ая 
версия с многочисленными новин-
ками и улучшениями.

Новые возможности 
программы WH Okna 
версии v6

•	 Модуль WH Info Center, обе-
спечивающий более быстрый и 
удобный доступ к информации о 
торговых предложениях и произ-
водственных поручениях, матери-
альных расходах, данных продаж и 
многое другое. Этот модуль может 
заменить другие отчеты и удобен 
для пользователей без специаль-
ных знаний в области ИТ.

•	 Эффективное управление до-
ступом к персональным данным 
клиентов благодаря присвоению 
прав доступа сотруднику компании 
к документам только своих клиен-
тов. Права доступа можно устанав-
ливать на определенное время и пе-
редавать (что особенно удобно в пе-
риод отпусков).

•	 Удобство работы с дилерами 
– благодаря возможности опера-

тивно обмениваться информацией 
(например, почле получения сооб-
щения об изменении срока реали-
зации поручения). Доступная также 
опция определения срока действия 
предложения для клиента. После 
его истечения поручение не подле-
жит дальнейшей обработке и пере-
направляется к оценке стоимости. 
Благодаря этому как клиент, так и 
производитель всегда уверены, что 
полученные ими цены актуальны.

•	 Двухуровневая модель обслу-
живания дилеров - WH Okna Cloud, 
с помощью которой дилер, сотруд-
ничающий с производителем окон, 
может управлять своей сетью тор-
говых точек (субдилерами), а зака-
зы окон оформлять из одного цен-
трального офиса, контролируя, та-
ким образом, своих партнеров или 
филиалы.

•	 Модуль WH Okna API, позволя-
ющий оформлять стоимость заказа 
через браузер.

•	 Расширение возможности по 
автоматическому подбору фурниту-
ры:
    - при выборе петлевой группы в 
зависимости от веса створки; 

Терминал WH Net на столе по установке фурнитуры на раму на производстве 
Динал
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WH Okna v6 - новые 
возможности 
Авторскую программу компании Winkhaus WH Okna для производства и продажи окон исполь-
зуют сегодня несколько сотен фирм в Европе. Самая новая 6 версия программного обеспечения 
предлагает много новых полезных функций, предназначенных для поддержки управления про-
изводством и продажей окон в предприятиях, изготовляющих окна. 

18-21.03.2020 - Нюрнберг 
павильон 4, стенд 4-243 

winkhaus.ru

 + Модуль WH Info Center с доступом к инфор-
мации о торговых предложениях и произ-
водственных поручениях.

 + Двухуровневая облачная модель обслужи-
вания – дилерская версия WH Okna Cloud 
– для управления субдилерами и оформле-
ния заказов окон из центрального офиса.

 + Приложение WH Okna API с оформлением 
стоимости заказа через браузер.

 + Динамика цветовых вариантов профиля – 
быстрое офертирование с нестандартными 
цветовыми оттенками.

 + Более эффективная оптимизация резки 
профиля и более удобное ведение склада 
пригодных обрезков.

Самые новые модули и дополнительные функции - это:    - при смещении оконной ручки, в 
том числе одновременного пониже-
ния ручки в штульповых окнах, с 2-мя 
ручками; 
    - при выборе цвета ручки, измене-
нии цветовых вариантов конструк-
ций, открываемых - наружу или до-
полнении новыми элементами фур-
нитуры для этих же конструкций.

•	 Более эффективная оптимиза-
ция резки профиля и ведения склада 
полезных обрезков благодаря ново-
му способу разделения на упаковки 
(по количеству стеклопакетов), луч-
ший учет более коротких аналогов 
профиля (очень полезен при оптими-
зации профильных систем HS), а так-
же модифицированный и более рас-
ширенный интерфейс модуля опти-
мизации.
	 Новая усовершенствованная 
версия 6-ой версии программы ВХ 

Окна успешно используется во мно-
гих производственных компаниях, 
среди них – «Динал» – крупнейший 
производитель окон в Новосибирске 
и партнер фирмы Winkhaus. 
	 О том, как работает  программа 
WH Okna в 6-ой версии на производ-
стве «Динал», рассказал, отвечая на 
поставленные вопросы, Андрей Ого-
родников, руководитель техническо-
го департамента компании:

	 Почему Вы решили внедрить 
6 версию программы WH Okna?

	 Целью обновления программы 
WH Okna на 6-ую версию было полу-
чение новых функций, которых нам 
не хватало в версии 5, таких как: 
    - новый тип позиции «штучный ар-
тикул К», а точнее более гибкий спо-
соб калькуляции  для этой позиции; 
  - три цвета базового профиля 
(внешний, внутренний, цвет фальца);
     - усовершенствование инструмента 
аппроксимация полезных обрезков.

	 Как происходил процесс вне-
дрения?

	 Как показывает практика, пере-
ход на новую версию программы - 
это непростая задача, так как необ-
ходимо тщательно протестировать 
все новые функции и их совмести-
мость с существующими рабочими 
местами, скриптами и выгрузками. 
При выявлении ошибок (а это прак-
тически неизбежно при внедрении 
новинок в таком масштабе), момен-
тально реагировать на них и исправ-
лять. Благодаря слаженной работе 
в интернациональной команде на-
ших IT специалистов и специалистов 
компании Winkhaus, нам удалось 
безболезненно перейти на новый 
программный продукт.

	 Что нового, интересного, по-
лезного, есть, по Вашему мнению, 
в этой версии?

	 На наш взгляд очень перспек-
тивной функцией является функция 
динамических стеклопакетов, она 
позволяет уменьшить базу данных 
стеклопакетов и дает возможность 

гибкой настройки формулы пакета и 
калькуляции. Также появилась воз-
можность разделения поручения по 
типам профилей, цвету, геометрии и 
т.д. непосредственно перед оптими-
зацией и без использования допол-
нительных модулей. 

	 Что удалось улучшить, усовер-
шенствовать с помощью версии 6?

	 Последние годы спросом поль-
зуются окна с покраской фальца. 
Благодаря новой функции 3-х цвет-
ного профиля у нас появилась воз-
можность переосмыслить способ за-
ведения цветных профилей в базу 
данных и предоставить менеджерам 
по продажам очень современный и 
удобный инструмент для работы. С 
помощью технологии подключаемых 
плагинов удалось автоматизировать 
работу по расчету доставки негаба-
ритных конструкций. Добавлена воз-
можность разграничения прав досту-
па при работе с аппроксимацией по-
лезных обрезков.

	 Рекомендуете ли Вы внедре-
ние версии № 6 и почему?

	 Инновации - это всегда очень 
хорошо, они позволяют идти в ногу 
со временем и оставаться на вол-
не изменений и требований рын-
ка, поэтому для развития бизнеса 
и производства, конечно же, сове-
туем использовать в работе новую 
версию программы управления 
оконным производством WH Okna, 
версия 6.

Андрей Огородников, руководитель 
технического департамента компании 
«Динал»

Терминал WH Net на рабочем 
месте по установке импоста на 
производстве Динал

Головной офис компании Динал в 
Новосибирске
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 + Модуль WH Info Center с доступом к инфор-
мации о торговых предложениях и произ-
водственных поручениях.

 + Двухуровневая облачная модель обслужи-
вания – дилерская версия WH Okna Cloud 
– для управления субдилерами и оформле-
ния заказов окон из центрального офиса.

 + Приложение WH Okna API с оформлением 
стоимости заказа через браузер.

 + Динамика цветовых вариантов профиля – 
быстрое офертирование с нестандартными 
цветовыми оттенками.

 + Более эффективная оптимизация резки 
профиля и более удобное ведение склада 
пригодных обрезков.

Самые новые модули и дополнительные функции - это:
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Группа Weinig на выставке Holz-
Handwerk/Fensterbau frontale 2020:
множество мировых премьер ждут своих посетителей

Выставочная программа груп-
пы Weinig на Holz-Handwerk/ 

Fensterbau frontale 2020 в Нюрнбер-
ге будет состоять из 25 экспонатов. 
Концепция экспозиции — перспек-
тивные технологии на службе кли-
ентов для их максимальной выгоды. 
Под марками Weinig и Holz-Her будут 
впервые демонстрироваться в рабо-
те многочисленные мировые премье-
ры как для обработки массивной дре-
весины, так и плитных материалов. 
Ремесло и решения группы Weinig 
— партнерство с расчетом на долго-
срочный успех и устойчивое разви-
тие. Посетители нашего совместного 
стенда площадью более 1600 кв. м 
могут сами убедиться в этом.

Вертикальная обработка с 
ЧПУ на наших передовых 
станках EVOLUTION 7402 и 
7405 Connect

Эти модели серии Evolution пред-
лагают многостороннюю и универ-

сальную комплексную обработку для 
всех 4 кромок. И на Holz-Handwerk 
2020 они впервые появятся в новом 
дизайне. Являясь одним из лучших 
достижений Holz-Her, теперь станки 
этой серии соответствуют современ-
ным требованиям к станочному ди-
зайну и тем самым идеально вписы-
ваются в мир оборудования Holz-Her. 

Используя Evolution 7402 4mat, в 
будущем можно будет не только фор-
матировать заготовки с четырех сто-
рон, но и получить совершенно новые 
возможности для обработки благода-
ря новому опциональному 4-местно-
му устройству смены инструментов. 
Вырезы, гравировка, профилирова-
ние и обработка для мебельных со-
единителей — вот лишь некоторые 
примеры. Такой подход делает этот 
станок с ЧПУ настоящим универса-
лом, размещаемом на минималь-
ной площади. В максимальной ком-
плектации для смены инструментов 
Evolution 7402 оснащен высокоэф-
фективным шпинделем мощностью 

7,5 кВт и сверлильной головкой, а 
также пазовальной пилой. 

Впервые на выставке Holz-
Handwerk будет продемонстрирова-
на работа пакета xcut для моделей 
Evolution. При наличии этого пакет 
вертикальный станок с ЧПУ автома-
тически изготавливает требуемые 
детали из предварительно продольно 
раскроенных полос плитного матери-
ала. Работая в режиме xcut, вообще 
не потребуется выполнять попереч-
ные разрезы, которые были бы необ-
ходимы в ином случае. В интуитивно 
понятном программном обеспечении 
для режима xcut перечислены все 
предстоящие рабочие задания. Бла-
годаря этому оператор станка полу-
чает идеальный обзор всех заказов 
и необходимых полос плитного мате-
риала. В комбинации с кромкообли-
цовочным станком оба этих станка 
образуют эффективный производ-
ственный модуль, который позволя-
ет оптимизировать технологические 
процессы.

Рис. 1. Новый дизайн серии Evolution
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Представляя Evolution 7405 4mat 
в исполнениях connect и doors, 
Holz-Her делает еще один шаг в бу-
дущее. Опциональный дверной па-
кет doors, состоящий из специально 
разработанного углового редуктора 
для выборки паза под замок и со-
ответствующей фрезы, позволяет 
полностью обрабатывать дверные 
полотна толщиной до 70 мм. Нали-
чие опционального пакета connect 
на Evolution 7405 4mat открывает 
возможность обработки деталей 
с учетом соединений самых раз-
ных видов. Например, зажав де-
таль один раз, можно фрезеровать 
карманы для соединителей Lamello 
Clamex или OVVO. Фрезерование 
для этих и других соединителей 
можно выполнить на всех четырех 
кромках, а также на поверхности по 
оси X и Y. Для этого компания Holz-
Her добавила в станок Evolution до-
полнительное седьмое место для 
сменного инструмента, а также но-
вый агрегат с соответствующим 
программным макросом. 

Идеальный выбор для 
нестинга — NEXTEC 7735 и 
склад плитных материалов 
Store-Master

NEXTEC 7735 — это уникаль-
ная комбинация из максимально-
го уровня гибкости и максималь-
ной простоты в эксплуатации! Ос-
нащенный 5-осевым фрезерным 
шпинделем и матричным столом 
глубиной 2200 мм, станок NEXTEC 

7735 убирает практически все гра-
ницы для обработки. Кроме то-
го, на NEXTEC 7735 доступны все 
функциональные возможности се-
рии NEXTEC, например, программ-
ное обеспечение CabinetSelect для 
изготовления индивидуальной ме-
бели без программирования. Само 
собой разумеется, что программ-
ный пакет, поставляемый со стан-
ком, поддерживает установку всех 
распространенных соединителей 
нестинг, для которых требуется 
вертикальная обработка. Уникаль-
ность, надежность и непревзой-
денность — такими словами мож-
но описать быстроту работы для 
соединителей типа P-System от 
Lamello. С помощью опционально-
го пакета NEXTEC Clamex на по-
верхности плиты можно фрезеро-
вать карманы по осям X и Y для 
размещения соединителей. Кро-
ме того, интеллектуальное про-
граммное обеспечение BetterNest 
и специально разработанный ин-
струмент  позволяют получать 
идеально размещенные вырезы 
для соединителей Clamex в кром-
ках мебельных деталей еще до их 
форматирования в нужный раз-
мер. А благодаря наличию 5 осей 
это возможно и под углом! Поэто-
му на NEXTEC можно без проблем 
работать со всеми видами соеди-
нителей.

В сочетании со складской си-
стемой для плитных материалов 
Store-Master эта установка гаран-
тирует гигантский рост произво-

Рис. 2. NEXTEC 7735 — универсальный обрабатывающий центр с ЧПУ

дительности. Одновременно сво-
дятся к минимуму работы по пе-
ремещению плитных материалов, 
которые бережно и точно в срок 
подаются на станок с ЧПУ для не-
стинга или на раскроечный центр 
Holz-Her.

Мощное дополнительное 
оснащение для семейства 
раскроечных центров 

Из семейства раскроечных цен-
тров с прижимной балкой будут пока-
заны Tectra 6120 и Zentrex 6215, кото-
рые, как обычно, свидетельствуют о 
высочайшем уровне инженерного ис-
кусства HOLZ-HER. Их непревзойден-
ная особенность — двухступенчатое 
управление аспирационной систе-
мой. Вытяжные заслонки в прижим-
ной балке, управляемые согласно 
схеме раскроя, открываются или за-
крываются с учетом длины пропила. 
Это позволяет увеличить мощность 
аспирации у пильного диска и гаран-
тирует чистоту на станочном столе. 
При неполном распиле управляемый 
вытяжной кожух, синхронно переме-
щающийся за пильным диском, отса-
сывает опилки и пыль, возникающие 
при распиловке. Для таких плит, у ко-
торых сложно отличить длину и ши-
рину, несмотря на 3D-моделирование 
на экране, Holz-Her предлагает ла-
зерную систему позиционирования, 
обеспечивающую точность до мил-
лиметра. Дополнительное измерение 
плит или их неправильная укладка 
в станок остались в прошлом.
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Рис. 3. Раскроечные центры Holz-Her — комплексный подход к раскрою.

Высокотехнологичная 
облицовка кромок — 
многофункциональное 
фрезерование с высокой 
эффективностью и 
возвратом инвестиций

При работе на универсальных 
моделях HOLZ-HER Sprint 1327 multi, 
1329 multi и Lumina 1380 multi доста-
точно одного нажатия кнопки, что-
бы получить различные радиусы или 
снять фаску под углом 45°. Это оз-
начает резкое сокращение времени 
на наладку и возможность обработ-
ки минимальных партий продукции.

Опция fa.s.t. позволяет избежать 
длительной настройки кромкообли-
цовочного станка. Благодаря этому 
на кромкооблицовочном станке мож-
но одновременно выполнять разные 
рабочие операции. Например, мож-
но включить угловой копировальный 
агрегат, не убирая детали из станка 
для выполнения наладки. Благода-
ря высокоэффективным сервоосям 
с ЧПУ этот процесс достигает мак-
симальной эффективности, что по-
зволяет полностью использовать все 
возможности оборудования.

Концепция Automation Pro

На крупных предприятиях, про-
изводящих элементы интерьера и 
мебель, концепция Automation Pro 
позволяет объединить в одну сеть 
весь производственный цикл от 
складской системы для плитных ма-
териалов STORE-MASTER и до го-
товой мебели, изготовленной на 
станочном парке HOLZ-HER. Соб-
ственное предварительно установ-
ленное решение задает маршрут 
всего производства. Ключевую роль 
при этом играет система HOLZ-HER 
Warehouse. В нее передаются зака-
зы, она используется для управле-
ния ими, из нее отдаются команды 
на обработку всему необходимо-
му оборудованию HOLZ-HER, на-
пример, форматно-раскроечным и 
кромкооблицовочным станкам или 
же обрабатывающим центрам, ра-
ботающим по технологии Nesting. 
Само самой разумеется, что в эту 
систему можно интегрировать и но-
вые станки HOLZ-HER.

Рис. 5. Концепция Automation Pro — новое измерение сетевых технологий в промышленности.

Рис. 4. Высокотехнологичное решение по принципу «все включено» для профессиональной обли-
цовки кромок.



THINK WEINIG

Сегодня сто изделий, завтра одно, послезавтра 

все должно быть готово. В эпоху больших 

перемен новые задачи встают перед нами 

каждый день. Мне нужен партнер, который 

не просто продаст станок, а поддержит 

меня на пути в будущее индивидуальными 

консультациями и масштабируемыми, гибкими 

решениями. WEINIG предлагает больше.

Первый шаг вперед: think.weinig.com

ВРЕМЕНА 
МЕНЯЮТСЯ.
А КАК МЕНЯ-
ЕМСЯ МЫ?
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MiC 4.0 ПРОКЛАДЫВАЕТ ПУТЬ К СИСТЕМЕ 
ОБЕСПЕЧЕНИЯ КАЧЕСТВА СТРОИТЕЛЬСТВА

24 января в Берлине на общем 
собрании Рабочей группы «Маши-
ны в строительстве» (Machines in 
Construction MiC 4.0) была под-
нята тема стандартизации строи-
тельных машин в соответствии с 
требованиями международного 
стандарта ISO 15143-3. После то-
го, как компании-члены догово-
рились о единообразном пони-
мании данных на первом этапе, 
основное внимание теперь уде-
ляется данным процесса строи-
тельства. Общая цель сотрудни-
чества между производителями 
и пользователями – система обе-
спечения качества, гарантирую-
щая единые стандарты для стро-
ительной отрасли.

Основная задача нынешних 80 
членов – установить стандарты, 
разработанные «MiC 4.0» на рынке, 
и проверить их независимым орга-
ном. Для этого требуется центр те-
стирования интерфейсов, аудит со-
ответствия и сертификаты в каче-
стве доказательства. В ближайшие 
месяцы рабочая группа разработа-
ет концепции, изучит экономиче-
скую эффективность и найдет под-
ходящих партнеров для сотрудниче-
ства.

Землеройные машины, краны, 
специальное гражданское строи-
тельство, дорожное строительство, 
бетонные технологии, заводы по 
производству строительных мате-
риалов и навесное оборудование – 
это семь кластеров рабочей группы 
«Machine Data». В разных составах 
участвующие компании уже согла-
совали отдельные параметры для 
единообразного понимания данных 

о состоянии машин. Показатели для 
процессов должны быть определе-
ны в течение этого года.

За этим последует работа Рабо-
чей группы по правам на данные. 
Это горячая тема, поскольку никто 
не может подать в суд на суверени-
тет данных. Этого нет, например, в 
немецком законе GTC, который ре-
гулирует владение общими машин-
ными данными. Существует толь-
ко возможность заключать дого-
ворные соглашения, которые могут 
классифицировать данные, присва-
ивать их договаривающимся сто-
ронам путем лицензирования или 
создавать «фактическое владение» 
посредством шифрования и других 
технических мер.

Рабочая группа по системам пе-
редачи данных (системной архитек-
туре) занимается требованиями к 
системам с одно- и двунаправлен-
ным связям. Один кластер имеет 
дело с системой «машина – модуль 
телеметрии подключения», другой 
кластер – с единой системой обме-
на данными – типа сервер-сервер.

Стандарты для конструкций, про-
цессов и символов для работающих 
мобильных устройств определя-
ются рабочей группой HMI (Human 
Machine Interface). Производители, 
пользователи машин и системные 
интеграторы постоянно работают 
над согласованием промышленных 
стандартов. За этим последует про-
цесс стандартизации.

Исследовательский  проек т 
Building 4.0, финансируемый Феде-
ральным министерством образова-
ния и научных исследований, явля-
ется совместным проектом 20 про-

мышленных партнеров и двух уни-
верситетов. Головной организацией 
проекта является Институт меха-
тронного машиностроения Техниче-
ского университета Дрездена. Уни-
верситеты представляют современ-
ное состояние разработок. Они ра-
ботают над темами автоматизации 
и создания сетей рабочих машин, 
сетей 5G для машин и строитель-
ных площадок, решений для циф-
ровых процессов на строительной 
площадке. 

Цель состоит в том, чтобы раз-
работать полностью цифровую, ав-
томатизированную и гибко адапти-
руемую строительную площадку с 
возможностями для моделирова-
ния и оптимизации строительной 
техники и строительных процес-
сов, с привлечением операторов в 
качестве координаторов для повы-
шения эффективности и произво-
дительности и, таким образом, соз-
дания новых бизнес-моделей и це-
почек создания стоимости. Проект 
будет действовать до 31 июля 2022 
года. Его общая стоимость – 9 млн. 
евро, из которых финансируется 
4,8 млн. евро.

MiC 4.0 – международный консор-
циум в сотрудничестве с VDMA и 
HDB. Он объединяет компании, 
университеты и исследователь-
ские институты. 
Контакты: 
Д-р Дариус Соссдорф, управляю-
щий директор MiC 4.0
Тел. +49 69 6603 1255 
darius.sossdorf@vdma.org.



ССК  «окна и двери»  №1 (205) 2020

оборудование

21

ПРОИЗВОДИТЕЛИ СТРОИТЕЛЬНОЙ ТЕХНИКИ СМОТРЯТ В 
БУДУЩЕЕ С ОСТОРОЖНЫМ ОПТИМИЗМОМ

Члены VDMA Construction 
Equipment достаточно уверенно 
смотрят в будущее. Представители 
отрасли ожидают незначительного 
снижения продаж на 3-5% в этом го-
ду при общем стабильном уровне.

Один раз в год группа специалистов 
VDMA Construction Equipment собирается 
в январе для обсуждения операционных 
вопросов и проектов на текущий год. Как 
было заявлено по результатам январской 
встречи, в экономическом плане отрасль 
по-прежнему находится на рекордном 
уровне 2018 года, и объем продаж отрас-
ли в 2019 году примерно соответствует 
показателю предыдущего года. 

Итоги 2019 года

Прогноз роста от 3 до 5% не оправ-
дался, и циклический спад начался рань-
ше, чем ожидалось, – с дорожно-строи-
тельной техники. Снижение продаж на 
минус 12% и числа новых заказов на ми-
нус 21% не могло быть компенсировано 
незначительным увеличением объемов 
продаж строительной техники и земле-
ройных машин.

Продажи производителей на вну-
треннем рынке в Германии состави-
ли 4,3 млрд. евро, что превзошло все 
ожидания. Экспорт не смог удержать-
ся, снизившись на 1% – до 8,0 млрд. 
евро. За исключением Германии, из-
менение тенденции началось в се-
редине года после выставки «Бау-
ма 2019». За исключением Турции и 
России, рост в Европе составил 7%. 
Ближний и Средний Восток показа-
ли очень плохие результаты – минус 
25%, в основном из-за Турции, и от-
расль не ожидает восстановления 
там в 2020 году. В России так же не 

ожидается подъем, несмотря на 5%-е 
увеличение продаж. 

В 2019 г. хорошего результата достиг-
ли продажи в Северной Америке – плюс 
3% с плохим четвертым кварталом, а ры-
нок Южной Америки вырос на 6%, хотя 
он нестабилен по сравнению с другими 
рынками. Китай по-прежнему является 
крупнейшим в мире рынком строитель-
ной техники и вырос в прошлом году на 
8%. Но и здесь рост уже замедлился. 
Одной из причин этого является не в по-
следнюю очередь повышение таможен-
ных пошлин, когда в конечном итоге мо-
гут остаться только проигравшие.

Прогноз на 2020 год

Представители производителей стро-
ительной техники ожидают, что продажи 
в Германии в этом году снизятся на 3-5%. 
«Мы все еще на рекордно высоком уров-
не, несмотря на поворот. Мы наблюдаем 
здоровое развитие, потому что нет се-
рьезных колебаний, а наблюдается лишь 
умеренное снижение. Однако отдельные 
подразделения развиваются неравно-
мерно», – сказал, подводя итоги, Франц-
Йозеф Паус, председатель правления 
немецкой Ассоциации строительных ма-
шин и строительных материалов. В це-
лом, строительная отрасль в Германии и 
Европе остается стабильной.

Эта уверенность также отра-
жена в индексе делового климата 
CECE, который является ранним 
индикатором экономических на-
строений. Хотя кривая следовала 
за непрерывной тенденцией к сни-
жению с середины 2019 года до но-
ября 2019 года, она изменила на-
правление с декабря и с тех пор на-
правлена вверх.

Готовы принять вызов

Еще одной причиной для оптимизма яв-
ляется тот факт, что производители могут 
решать задачи, связанные с изменением 
климата и европейскими целями в обла-
сти климата и окружающей среды, и пред-
лагать решения. В течение десятилетий на 
уровне ЕС велась работа по сокращению 
выбросов, частицы сажи больше не выде-
ляются двигателями внутреннего сгорания, 
а оксиды азота выделяются в очень ограни-
ченной степени. Уже существует ряд стро-
ительных машин с гибридными или элек-
трическими двигателями, а цифровизация 
и автоматизация все больше оптимизируют 
строительные процессы. Это положитель-
но влияет на выбросы CO2. На данный мо-
мент, производители и пользователи рабо-
тают вместе по всем направлениям, чтобы 
сделать возможным новое будущее строи-
тельной площадки. Самым последним при-
мером является совместное предприятие 
«Машины в строительстве MiC 4.0», в кото-
ром создаются технические предпосылки 
для этого. Эти усилия призваны компенси-
ровать часть нехватки квалифицированных 
рабочих, обеспечить эффективное исполь-
зование ресурсов и энергии на строитель-
ной площадке и обеспечить возможность 
включения данных процесса в BIM.

«Пока есть люди, строительство бу-
дет продолжаться. Промышленность 
сильна и предлагает решения для устой-
чивого управления. Производители стро-
ительной техники принимают вызовы и 
рассматривают их как возможность вне-
сти свой вклад в достижение климатиче-
ских и экологических целей, обеспечивая 
в то же время рабочие места с помощью 
новых технологий», – подчеркнул Йоахим 
Штробель, председатель секции строи-
тельной техники VDMA.
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– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конс трукций Центрального феде-
рального округа. Москва и Московская область».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Центрального феде-
рального округа (кроме Москвы и Московской области».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Западного фе-
дерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Южного федерального 
округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Кавказского 
федерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Приволжского феде-
рального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Уральского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Сибирского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Дальневосточного фе-
дерального округа».

Отчеты содержат подробную и постоянно обновляе-
мую информацию о ведущих российских компаниях-про-
изводителях оконных и фасадных конструкций.

В рамках реализации проекта «РОССИЙСКАЯ ТЫ-
СЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФА-
САДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» с 2011 года ежегодно выходят 
9 аналитических отчетов, в которых представлены более 
1000 ведущих компаний-производителей оконных и фа- 
садных конструкций Российской Федерации.

В отчеты включены компании, суммарный годовой 
объем производства которых составлял более 10 тыс. 
кв. м / более 1 тыс. кв. м в мес. (учитывая изделия из всех 
видов применяемых рамных материалов).

Отчеты формируются по итогам предшествующего года:
– отчеты, вышедшие в 2011 году – по итогам 2010 г.;
– отчеты, вышедшие в 2012 году – по итогам 2011 г.;
– отчеты, вышедшие в 2013 году – по итогам 2012 г.;
– отчеты, вышедшие в 2014 году – по итогам 2013 г.;
– отчеты, вышедшие в 2015 году – по итогам 2014 г.;

– отчеты, вышедшие в 2016 году – по итогам 2015 г.;
– отчеты, вышедшие в 2017 году – по итогам 2016 г.
– отчеты, вышедшие в 2018 году – по итогам 2017 г.
– отчеты, вышедшие в 2019 году – по итогам 2018 г.
В настоящее время обновляются данные о компаниях-

производителях, готовятся новые отчеты 2020 года.
Информационные карты компаний-производителей, 

представленные в отчетах, актуализированы с учетом  
показателей 2019 г.

СТРУКТУРА ОТЧЕТОВ (РАЗДЕЛЫ): 

1. Краткая характеристика федерального округа 
и входящих в его состав регионов-субъектов РФ.

2. Строительный и оконно-фасадный рынки федераль-
ного округа.

3. Региональные объемы производства и потребления 
оконных и фасадных конструкций.

4. Перечень ведущих компаний-производителей окон-
ных блоков, фасадных и других светопрозрачных строи-
тельных конструкций в федеральном округе по итогам 
2019 г.

5. Информационные карты компаний-производителей 
(см. ниже).

6. Распределение ведущих компаний-производителей 
в регионах-субъектах РФ, входящих в состав федераль-
ного округа, по объемам производства. Региональные ли-
деры.

7. Сводные данные:
– групповое распределение и суммарные объемы про-

изводства ведущих компаний-производителей; их доля 
в региональных объемах производства;

– баланс товарооборота между регионами;
– особенности региональных оконно-фасадных рын-

ков; оценка потенциала регионов.
Выводы.

ИНФОРМАЦИОННЫЕ КАРТЫ

Информационная карта каждой компании содержит 
следующие данные:

• Наименование, юридическая форма, торговая мар-
ка.

• Структура компании (подчиненность, предприятия, 
филиалы, представительства).

• Руководство компании, должностные лица (долж-
ность, Ф.И.О.).

• Виды деятельности, основная продукция, типы про- 
изводимых изделий (по назначению; по виду используе-
мых материалов – ПВХ, алюминий, дерево, др.).

ИЦ «Современные Строительные Конструкции» информирует о подготовке к 
выходу новых аналитических отчетов в рамках реализации проекта 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 
ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»
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• Место расположения (компании, производства); 
адрес, тел./факс, e-mail, сайт;

• Год основания / год начала производства.
• Количество сотрудников (общее / основной произ-

водственный персонал).
• Структура производства (количество и виды произ-

водств, производственные площади, цехи, участки).
• Характеристика технологического оборудования (ис-

пользуемое оборудование, марки, годы поставки / ввода 
в эксплуатацию, уровень автоматизации производства, 
число сборочных линий, наличие и число линий производ-
ства стеклопакетов); изменения, произошедшие в 2010-
2020 гг.

• Мощность производства (номинальная, расчетная).
• Используемые профили, фурнитура, стеклопакеты, 

другие комплектующие и материалы; изменения, произо-
шедшие в 2010-2020 гг.

• Реализация продукции (регионы реализации, основ-
ные потребители);

• Система продаж (торговый дом, филиалы и предста-
вительства, число и местонахождение офисов / пунктов 
продаж, дилерская сеть, число и местонахождение диле-
ров, основные дилеры или список дилеров);

• Объемы производства за 2019 г. (экспертная оценка 
/ данные компании).

• Объемы производства за 2008-2019 гг. (динамика): 
экспертная оценка / данные компании.

• Финансовые показатели деятельности компании 
(2008-2019 гг.).

• Дополнительная информация (реализованные объек-
ты, партнеры, участие в региональных программах, член-
ство в СРО, наличие административного ресурса, заказы 
и др.).

• Оценка перспектив развития на 2020-2022 гг. (про-
гноз: позитивный, нейтральный или негативный).

Поскольку информационная карта каждой компании 
занимает от 2 до 8 стр., размещение всех их в одной кни-
ге (отчете) явилось бы неудобным для пользователя. По-
этому информация сформирована по федеральным окру-
гам РФ, что позволило сократить число информационных 
карт фирм в одной книге (отчете) от 55 до 210.

Аналогичным образом, по федеральным округам РФ, 
сформированы отчеты. С целью удобства пользования, 
информационный блок по Центральному федеральному 
округу разделен на два отчета (2 книги): Москва и Мо-
сковская обл. (первая книга); остальные регионы ЦФО 
(вторая книга).

В совокупности 9 отчетов содержат подробную ха-
рактеристику около 1000 ведущих российских ком-
паний-производителей оконных блоков и фасадных 
конструкций.

Компании, представленные в отчетах, в совокупности 
контролировали в 2015-2019 гг. (непосредственно или че-
рез своих дилеров) около 75% оконно-фасадного рынка 
РФ в целом и до 79% рынка в секторе ПВХ.

По объему и полноте представленной информации 
проект «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗ- 
ВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» 
является уникальным для России.

ОТЧЕТЫ «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.  
ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ 

И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»:

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Цен-
трального федерального округа. 
Москва и Московская область».

Отчет выходит в июне 2020 г. 
В  отчете представлено более 100 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 380, разделов – 9, таблиц – 7, 

информационных карт – 102 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Централь-
ного федерального округа (кроме 
Москвы и Московской области)».

Отчет выходит в июне 2020 г. В от-
чете представлено  более 150 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 448, раз-

делов – 9, таблиц – 9, рисунков – 9; информационных 
карт – 152 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. 
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Северо-За-
падного федерального округа».

Отчет выходит в июле 2020 г. В отче-
те представлено более 100 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 288, разде-

лов – 9, таблиц – 9, информационных 
карт – 105 (расчетно).

Способ предоставления: Электронная версия в формате 
PDF. В печатном виде не предоставляется.
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«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и  фасадных конструкций 
Южного федерального округа».

Отчет выходит в июле 2020 г. 
В  отчете представлено около 100 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 256, разделов  – 9, таблиц  – 

9, информационных карт – 100 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Се-
веро-Кавказского федерального 
округа»

Отчет выходит в июле 2020 г. В от-
чете представлено более 60 компа-
ний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц  – 166, разделов  – 9, та-

блиц  – 9, информационных карт – 63 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и  фасадных конструкций 
Приволжского федерального 
округа».

Отчет выходит в июле 2020 г. 
В  отчете представлено около 180 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 410, разделов – 9, таблиц – 9, 

информационных карт – 180 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Уральского 
федерального округа».

Отчет выходит в августе 2020 г. 
В отчете представлено около 80 ком-
паний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 240, разделов – 9, таблиц – 9, ин-

формационных карт – 80 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Си-
бирского федерального округа».

Отчет выходит в августе 2020 г. В от-
чете представлено около 150 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц  – 392, раз-

делов – 9, таблиц – 9, информационных карт – 150 (рас-
четно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и  фасадных конструкций 
Дальневосточного федерального 
округа».

Отчет выходит в августе 2020 г. 
В отчете представлено более 40 ком-
паний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 136, разделов – 9, таблиц – 9, 

информационных карт – 42 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия 

в формате PDF. В печатном виде не предоставляется.

Доступны отчеты 2019 года

Договор на приобретение отчетов оформляется на основании присланной Вами заявки.
При покупке 2 отчетов и более предоставляются скидки.

тел: +7 967 060 7117,  факс: +7 499 177 1807
director@ssk-inform.com
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По данным Росстата, индекс про-
мышленного производства в 2019 

году по сравнению с 2018 годом со-
ставил 102,4%, а индекс промышлен-
ного производства в декабре 2018 г. 
– 102,1% к декабрю 2018 г. (соответ-
ственно, в 2018 г. по сравнению с 2017 
г. – 102,9%; в декабре 2018 г. – 102,0% 
к декабрю 2017 г.).

Индекс производства по виду дея-
тельности «Обрабатывающие произ-
водства» в 2019 г. по сравнению с 2018 
г. составил 102,3%; в декабре 2019г. по 
сравнению с соответствующим перио-
дом предыдущего года – 111,4%.

Индекс производства химических 
веществ и химических продуктов в 
2019 году по сравнению с 2018 годом 
составил 103,4%, а в декабре 2019 г. – 
101,2% к декабрю 2018 г. (в 2018 г. по 
сравнению с 2017 г. – 102,7%, а в дека-
бре 2018 г. – 105,5% к декабрю 2017 г.).

Производство пластмасс в пер-
вичных формах в 2019 году состави-
ло 8759 тыс. тонн (106,5% к показате-
лю 2018 г.), а производство за декабрь 
2019 г. – 124,3% к показателю декабря 
2018 г.

Таким образом, темп роста хими-
ческого производства вновь оказался 
выше, чем темп роста промышленного 
производства в целом (в 2018 году он 
практически соответствовал темпам 
роста промышленного производства 
в целом, тогда как в 2015-2016 гг. рост 

ПРОИЗВОДСТВО ОСНОВНЫХ ВИДОВ 
КРУПНОТОННАЖНЫХ ПОЛИМЕРОВ В 2019 ГОДУ.
ПРОИЗВОДСТВО ПВХ – РОСТ ПРОДОЛЖАЕТСЯ.

химического производства шел опере-
жающими темпами). При этом темп ро-
ста производства пластмасс в первич-
ных формах выше, чем темп роста хи-
мического производства.

Динамика производства основ-
ных видов крупнотоннажных поли-
меров (в отчетности Росстата: произ-
водство основных видов продукции 
химического производства; произ-
водство отдельных видов химических 
веществ и химических продуктов) 
представлена в табл. 1.

Производство крупнотоннажных 
полимеров в РФ за 9 лет возросло поч-
ти в 1,8 раза, но, исходя из среднегодо-
вых мировых темпов роста, этот рост 
следует признать недостаточным.

Производство ПВХ

В 2014-2018 гг. было сделано не-
мало прогнозов относительно пер-
спектив развития российского рынка 
и объемов производства ПВХ в Рос-
сии. Первоначально они в большей ме-
ре носили негативный характер, даже 
несмотря на ввод «РусВинила». Обо-
снования приводились различные, от-
мечалось снижение объемов потре-
бления по большинству секторов пе-
реработки ПВХ, но в результате прак-
тически все прогнозы относительно 
итогов 2015-2018 гг. оказывались ни-
же, чем фактические итоги этих лет. 

Чтобы «исправить» это логическое 
противоречие, некоторым «аналити-
кам» пришлось прибегнуть к забавным 
распределениям. Например, в одном 
из них, годовой прирост складских за-
пасов ПВХ за 2016 год оценивался ве-
личиной 40 тыс. тонн. А это – несколько 
более 50% от величины среднемесяч-
ного потребления ПВХ в 2016 г., т. е. при-
мерно двухнедельный запас, который в 
среднем держат переработчики ПВХ на 
своих складах. Из подобной «логики» 
следует, что эти самые переработчики 
в условиях стагнации рынка по непонят-
ной причине в 2016 г. вдвое увеличили 
складские запасы (подробнее см. «ОК-
НА и ДВЕРИ», 2017, №1 (187), стр. 47-48).

Абсурдность такого вывода очевид-
на, но абсурдно не следствие (вывод), 
а причина, заключающаяся в подмене 
(осознанной или неосознанной) одного 
показателя другим. Как следствие, не-
верным является и приведенное выше 
распределение: изменение складских 
запасов, которое необходимо учитывать 
в расчете, будет в разы меньше, чем са-
ми эти запасы.

Здесь стоит еще раз обратить вни-
мание так называемых «аналитиков» 
на то, что в аналитических статьях ИЦ 
«ССК» и докладах на конференциях не-
однократно указывалось на необхо-
димость учета в уравнении баланса 
«потребление = производство + им-
порт – экспорт» дополнительных чле-

Таблица 1.
Производство основных видов крупнотоннажных полимеров (по данным Росстата)

Наименование
 продукции

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
2019/
2018,

%
Пластмассы в первичных 
формах, тыс. тонн 4963 5436 5517 6435 6643 7266 7730 7780 8213 8759 106,5

В т. ч.:

- полимеры этилена в первич-
ных формах 1531 1659 1552 1865 1601 1887 2093 2033 2198 2357 107,2

- полимеры стирола в первич-
ных формах 309 348 383 469 540 536 538 538 550 550 100,1

- полимеры винил-хлорида 
или прочих галогенирован-
ных олефинов в первичных 
формах

599 639 650 652 722 848 824 964 1020 1046 102,6
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тыс. тонн. Экспорт за 10 месяцев 2019 г. со-
ставил 199 тыс. тонн – это лучший результат 
с 2004 г. Окончательные данные за 2019 год 
ФТС подведет к концу февраля.

В то же время агентство «Маркет Ре-
порт» уже успело подвести итоги года и от-
рапортовать об увеличении в 2019 году экс-
порта суспензионного ПВХ до 193,7 тыс. тонн 
(без учета поставок в страны Таможенного 
союза), или на 11% к показателю 2018 года 
(первоначально называвшаяся агентством 
цифра объемов экспорта в 2018 г. была впо-
следствии увеличена). Ключевыми импорте-
рами российского ПВХ в 2019 году называ-
ются Индия (105 тыс. тонн), Белоруссия (26,7 
тыс. тонн) и Польша (15,5 тыс. тонн).

Учтенный ФТС (номинальный) им-
порт ПВХ-С в 2018 году сократился в 
5 раз: с 65 тыс. тонн до 13 тыс. тонн. 
Импорт ПВХ-Е и ПВХ-М (эмульсион-
ный и микросуспензионный, суммар-
но) снизился на 13%: с 103 тыс. тонн 
до 90 тыс. тонн. Окончательные дан-
ные за 2019 год ФТС в отношении им-
порта еще не подведены, как и в отно-
шении экспорта.

По данным «Маркет Репорт», им-
порт ПВХ-С в 2019 г. вырос в 3 раза, 
составив 50,9 тыс. тонн.

Фактический объем экспорта, с уче-
том вывоза в страны Таможенного со-
юза, на протяжении последних лет вы-
ше, чем в данных официальной отчет-
ности ФТС (это, как правило, не учи-
тывают «аналитики» и маркетинговые 
агентства, что приводит к ошибкам в 
оценке рыночных объемов).

Рис. 1. Динамика производства ПВХ в РФ 

нов, учитывающих изменение складских 
запасов и потери при обращении. Но имен-
но изменения складских запасов (год к го-
ду), а не величины складских запасов. Или, 
на языке математики, приращения величи-
ны, а не самой этой величины. Если же из-
менения складских запасов не учитывать, 
то накапливается систематическая ошиб-
ка, которая ставит в тупик «аналитиков». С 
сожалением можно констатировать, что по-
добное «вольное» обращение с математи-
кой (а уравнения баланса – это математика) 
стала весьма распространенной практикой.

Итоги 2019 года вновь оказались лучше 
большинства «прогнозов».

Производство ПВХ в РФ в 2019 г. соста-
вило около 975 тыс. тонн, или 102% к пока-
зателю 2018 г. (958 тыс. тонн). Это – новый 
рекордный показатель. Однако темпы ро-
ста замедляются (в 2018 г. прирост к показа-
телю 2017 г. составлял 106%).

Из указанного объема производство 
ПВХ-С составило около 944 тыс. тонн.

Необходимо отметить, что, в отличие 
от предприятий, занятых производством 
полуфабрикатов и изделий из ПВХ, число 
которых в РФ составляет несколько сотен, 
количество российских предприятий-про-
изводителей ПВХ меньше числа пальцев на 
одной руке – их всего лишь четыре. Это, без-
условно, позволяет достаточно точно учиты-
вать объемы их производства и рассчиты-
вать параметры российского рынка ПВХ.

Производство по предприятиям-произ-
водителям в 2019 г. составило:

1. «РусВинил» – 339 тыс. тонн (в т. ч. бо-
лее 308 тыс. тонн ПВХ-С и около 31 тыс. тонн 

ПВХ-Е, а точнее ПВХ-М – микросуспензион-
ного ПВХ); 101% к показателю 2018 г. (334 
тыс. тонн). Загрузка мощностей предприя-
тия превысила номинальную мощность. 

2. «Саянскхимпласт» – 294 тыс. тонн; 
105% к показателю 2018 г. (279 тыс. тонн). 
Загрузка мощностей предприятия близка к 
номинальной мощности.

3. «БСК» – 264 тыс. тонн; 104% к показа-
телю 2018 г. (253 тыс. тонн). Загрузка мощно-
стей предприятия превысила номинальную 
мощность.

4. «Каустик» – 78 тыс. тонн; 85% к пока-
зателю 2018 г. (92 тыс. тонн). Загрузка мощ-
ностей предприятия ниже номинальной 
мощности.

Три крупнейших предприятия-произво-
дителя нарастили объемы производства по 
сравнению с 2018 годом и работают практи-
чески на пределе производственных воз-
можностей.

Динамика производства ПВХ в России 
представлена на рис. 1.

В 2018 году на российском рынке ПВХ 
произошло знаковое событие: совокупный 
экспорт ПВХ впервые превысил совокуп-
ный импорт. Совокупный номинальный экс-
порт ПВХ в 2018 г. составил 156 тыс. тонн; со-
вокупный номинальный импорт – 103 тыс. 
тонн. Причем речь идет о номинальных по-
казателях, отражаемых в статотчетности 
ФТС. По итогам 2019 г. экспорт вновь превы-
сил импорт, что позволяет говорить о фор-
мировании новой тенденции.

Учтенный ФТС (номинальный) экспорт 
ПВХ-С в 2018 году вырос в 1,5 раза, соста-
вив 155 тыс. тонн; экспорт ПВХ-Э – около 1 
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Рис. 2. Динамика развития российского рынка ПВХ (номинальные показатели) 

Для определения фактических объ-
емов внутреннего потребления необхо-
димо, прежде всего, уточнить объемы со-
вокупного импорта и экспорта, с учетом 
ввоза/вывоза из/в страны Таможенного 
союза. Фактическое потребление ПВХ в 
РФ на протяжении последних лет ниже 
номинального, так как не учтенный ста-
тистикой ФТС вывоз ПВХ в страны Та-
моженного союза (и через них – в другие 
страны) превышает встречный ввоз. Ос-
новные показатели российского рынка 
ПВХ в 2010-2019 гг., с учетом корректи-
ровки данных по производству, экспор-
ту, импорту и внутреннему потреблению, 
представлены в табл. 2.

Динамика развития российского 
рынка ПВХ, с номинальными и факти-
ческими (расчетными) показателями 
экспорта, импорта и потребления при-
ведена на рис. 2.

Фактическое потребление ПВХ 
в 2018 г. и 2019 г., рассчитанное 
ИЦ «ССК» (соответственно, 880 и 
885 тыс. тонн), отличается от дан-
ных, приводимых «Маркет Репорт» 
(соответственно, 828,5 и 832,3 тыс. 
тонн). 

Потребление ПВХ в отдельных 
секторах (сегментах) и динамика 
показателей представлены в ана-
литических отчетах «Производство 

ПВХ-профилей в России», ежегодно 
выпускаемых ИЦ «ССК».

В объеме потребления ПВХ порядка 
85-88% приходится на ПВХ-С, 12-15% – 
на ПВХ-Е и ПВХ-М.

Резкое снижение объемов импор-
та в 2015-2018 гг. произошло за счет 
ПВХ-С, доля которого в импорте вплоть 
до 2014 г. составляла более 75% (из 
стран происхождения лидерами бы-
ли КНР и США, а после 2014 г. – КНР). 
Однако в 2015 г., из-за увеличения объ-
емов собственного производства, доля 
ПВХ-С в импорте значительно сократи-
лась, составив менее 60%, в 2016-2017 
гг. ее снижение продолжалось, а в 2018 
г. она составила лишь 13%. Совокупная 
доля ПВХ-Е, ПВХ-М и сополимеров ВХ 
в импорте, напротив, резко возросла. 
Мощности «РусВинил» по производству 
ПВХ-М недостаточны для покрытия по-
требностей потребления в РФ. Поэтому 
основная доля ПВХ-Е и ПВХ-М продол-
жает поставляться по импорту.

Номинальная совокупная производ-
ственная мощность четырех российских 
предприятий составляет 980 тыс. тонн (по 
оценке компании «Альянс Аналитика», 2017 
г.). Загрузка производственных мощностей 
в 2018-2019 гг. составляла, таким образом, 
около 99%. Это не позволяет рассчитывать 
на дальнейшее увеличение объемов произ-
водства ПВХ в РФ в 2020-2021 гг.

Доля РФ в мировых производствен-
ных мощностях и мировом производстве 
ПВХ остается низкой – менее 2%.

Таблица 2.
Основные показатели российского рынка ПВХ в 2010-2019 гг.

Показатели
Год 2019 / 

2018, 
%2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Производство 548 578 616 627 652 784 785 906 959 975 102

Импорт номинальный, тыс. тонн  451 563 499 465 403 221 260 168 103 140* 136

Экспорт номинальный, тыс. тонн 4 3 2 2 8 32 71 105 156 205* 128

Экспорт фактический (с учетом по-
ставок в страны ТС, реэкспорта), 
тыс. тонн 

10 10 8 8 20 50 90 135 175 230* 131

Номинальное внутреннее по-
требление (без учета изменения 
складских запасов, потерь при 
обращении, вывоза / ввоза через 
страны ТС), всего, тыс. тонн 

995 1138 1113 1090 1047 973 974 969 906 910* 100

Фактическое внутреннее по-
требление (с учетом изменения 
складских запасов, потерь при 
обращении, вывоза / ввоза через 
страны ТС), всего, тыс. тонн *

996 1065 1122 1080 1059 960 945 930 880 885* 101

* Оценка и расчеты ИЦ «ССК»
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РОССТАТ: индекс промышленного 
производства 
и выпуск важнейших видов строительных материалов и продукции, 
потребляемой в строительстве, в 2019 году

Индекс промышленного произ-
водства1) составил: - в 2019 году  

по сравнению с  2018 годом – 102,4%; 
- в декабре 2019 года по сравнению с 
декабрем  2018 года – 102,1%; - в де-
кабре 2019 года по сравнению с ноя-
брем 2019 года – 108,9%.

1) Индекс промышленного производства исчисля-

ется по видам деятельности: «Добыча полезных ископа-

емых», «Обрабатывающие производства», «Обеспече-

ние электрической энергией, газом и паром; кондицио-

нирование воздуха», «Водоснабжение; водоотведение, 

организация сбора и утилизации отходов, деятельность 

по ликвидации загрязнений» на основе данных о дина-

мике производства важнейших товаров-представителей 

(в натуральном или стоимостном выражении). В каче-

стве весов используется структура валовой добавлен-

ной стоимости по видам экономической деятельности 

2010 базисного года.

Индексы промышленного производства в % к среднемесячному значению 2016 г.

Наименование 2019 г.

Декабрь 2019 г.  
в % к 2019 г. в 

% к 2018 
г.декабрю 

2019 г.
ноябрю 
2019 г.

Лесоматериалы, продольно распиленные или расколотые, разделенные на слои или лущеные, толщиной 
более 6 мм; деревянные железнодорожные или трамвайные шпалы, непропитанные, млн.куб.м 29,9 111,6 108,6 113,6

Фанера, млн.куб.м 4,1 88,9 101,0 101,5

Плиты древесноволокнистые из древесины или других одревесневших материалов, млн.усл.кв.м 682 99,7 105,5 105,0

Плиты древесностружечные и аналогичные плиты из древесины или других одревесневших материалов, 
млн усл. куб. м 10,0 88,0 97,2 102,0

Окна и их коробки деревянные, тыс. кв. м 480 82,4 99,7 79,2

Двери, их коробки и пороги деревянные, млн кв. м 13,1 118,4 105,7 108,3

Плиты, листы, пленка и полосы (ленты) полимерные, неармированные или не комбинированные с други-
ми материалами, млн.тонн 1,2 104,6 98,1 108,8

Плиты, листы, пленка и полосы (ленты) прочие пластмассовые непористые, тыс. тонн 387 114,1 101,7 111,8

Материалы для покрытий пола, стен или потолка пластмассовые в рулонах или в форме плиток, млн.кв.м 207 94,6 94,5 90,5

Стекло листовое литое, прокатное, тянутое или выдувное, но не обработанное другим способом, млн.кв.м 114 111,7 119,9 102,3

Стекло листовое термически полированное и стекло листовое с матовой или полированной поверхностью, 
но не обработанное другим способом, млн.кв.м 130 97,9 100,5 98,3

Сетки, холсты, маты, матрасы, плиты и прочие изделия из стекловолокна, кроме стеклотканей, млн. куб. м 82,0 72,9 69,9 99,8

Плитки керамические глазурованные для внутренней облицовки стен, млн.кв.м 68,1 79,7 84,3 88,3

Плитки керамические для полов, млн.кв.м 105 81,4 82,8 103,9

Плиты керамические фасадные и ковры из них, млн кв. м 9,6 94,5 89,4 110,3

Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый и аналогичные гидравлические цементы, млн.
тонн 57,7 108,2 85,2 107,4

Кирпич керамический неогнеупорный строительный, млрд усл. кирпичей 5,5 107,3 100,7 100,3

Кирпич строительный (включая камни) из цемента, бетона или искусственного камня, млрд усл. кирпичей 2,4 101,3 103,8 99,4

Блоки стеновые силикатные, млрд.усл.кирпичей 5,0 101,0 90,4 97,2

Блоки и прочие изделия сборные строительные для зданий и сооружений из цемента, бетона или искус-
ственного камня, млн.куб.м 22,2 98,4 94,7 105,5

Бетон готовый к заливке (товарный бетон), млн.куб.м 34,5 96,7 92,5 112,0

Листы асбестоцементные (шифер), млн.усл.плиток 443 74,4 75,6 89,0

Конструкции и детали конструкций из черных металлов, млн.тонн 5,1 95,3 109,5 105,8

Конструкции и детали конструкций из алюминия прочие, тыс.тонн 94,0 168,9 88,3 150,4
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«ЗЕЛЕНЫЕ СЕРТИФИКАТЫ»: МИРОВОЙ ОПЫТ 
И ПЛАНЫ В РОССИИ

В ноябре 2019 г. Минэкономразви-
тия России опубликовало зако-

нопроект о введении так называе-
мых «зеленых сертификатов», доста-
точно широко применяемых в мире. 
Введение «зеленых сертификатов» 
станет первой рыночной мерой сти-
мулирования развития генерации 
на основе возобновляемых источни-
ков энергии (ВИЭ) на оптовом рынке 
электроэнергии и мощности (ОРЭМ), 
которая может также способствовать 
снижению финансовой нагрузки на 
потребителей электроэнергии. Од-
нако мировой опыт показывает, что 
эффективность введения системы 
оборота «зеленых сертификатов» в 
России будет во многом зависеть от 
спроса на них со стороны потенци-
альных покупателей.

«Зеленые сертификаты» в 
мире 

«Зеленые сертификаты» – до-
статочно распространенный в ми-
ре инструмент учета (подтвержде-
ния происхождения) и поддержки 
ВИЭ в электроэнергетике (применя-
ются ко всем типам ВИЭ, включая 
солнечную энергию, энергию ветра, 
геотермальную энергию, энергию 
вод, энергию биомассы и другие).

Существуют рынки доброволь-
ных «зеленых сертификатов» и 
рынки с обязательствами. В первом 
случае речь идет о покупке серти-
фикатов компаниями с корпоратив-
ными целями по доле ВИЭ в произ-
водстве или потреблении энергии 
для формирования положительно-
го климатического имиджа. Во вто-
ром случае – об обязательствах 
компаний производить или потре-
блять энергию на основе ВИЭ для 
подтверждения достижения уста-
новленных целей, что может осу-
ществляться в рамках стандартов 
применения ВИЭ или квот (стан-
дарты применения ВИЭ (Renewable 

Port fol io Standards, сокращенно 
RPS) в общем виде представляют 
собой требование для поставщи-
ков электроэнергии реализовывать 
установленное (минимальное) ко-
личество электроэнергии на основе 
ВИЭ). 

Если цена на «зеленые серти-
фикаты» на добровольных рынках 
– результат баланса спроса и пред-
ложения, то на рынках с обязатель-
ствами на их цену оказывают вли-
яние альтернативные издержки до-
стижения целей, определяемые ве-
личиной штрафов. Оба вида рынков 
могут действовать одновременно.

«Зеленые сертификаты» ЕС из-
вестны как «гарантии происхож-
дения» (Guarantees of Origin, GO). 
Они получили развитие начиная с 
2001 года, благодаря европейским 
директивам поддержки ВИЭ – для 
учета «зеленой» электроэнергии 
конечными потребителями электро-
энергии. В то время как учет явля-
ется обязательным, страны могут 
сами определять его организацию 
(в частности, орган сертификации 
может быть государственным или 

частным; «зеленые сертификаты» 
могут не выдаваться в случае на-
личия государственной поддержки 
проектов ВИЭ и т.д.). 

Для гармонизации «гарантий 
происхождения» Ассоциация ор-
ганов сертификации (Association 
of Issuing Bodies, AIB) создала Ев-
ропейскую систему сертификации 
электроэнергии (European Electricity 
Certificate System, EECS), которая 
позволяет осуществлять трансгра-
ничную торговлю на оптовом рын-
ке (ЕС стремится к интеграции рын-
ка «гарантий происхождения», но 
страны могут вводить ограничения 
на трансграничную торговлю – на-
пример, не принимать сертификаты 
других стран, если проект получил 
государственную поддержку). AIB 
объединяет 24 органа сертифика-
ции из 21 страны, включая, помимо 
стран ЕС, Норвегию, Швейцарию и 
Исландию. Ряд стран имеют в ней 
статус наблюдателей (рис. 1).

Европейский рынок «гарантий 
происхождения» – добровольный. 
Перед странами ЕС стоят нацио-
нальные цели по доле ВИЭ в энер-

Рис. 1. Распространение «зеленых сертификатов» в мире
Источник: ECOHZ, AIB
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гобалансе на 2020 год, на 2030 год 
утверждена общеевропейская цель 
в 32%. Конечные потребители элек-
троэнергии в ЕС целями по ВИЭ не 
связаны, но «гарантии происхож-
дения» позволяют им делать более 
осознанный потребительский выбор. 

Предложение на рынке «гаран-
тий происхождения» в 2018 году, по 
данным AIB, выросло на 14 млрд. 
кВт•ч – до 596 млрд. кВт•ч, а спрос 
вырос на 60 млрд. кВт•ч – до 520 
млрд. кВт•ч. Основной вклад (56%) 
в развитие рынка продолжила вно-
сить гидроэнергетика (в первую 
очередь, норвежские ГЭС, в том 
числе крупные), а также энергия ве-
тра, биомассы, солнечная и геотер-
мальная энергия. При этом в стра-
нах Европы действуют и рынки «зе-
леных сертификатов» с обязатель-
ствами. В качестве примера можно 
привести объединенную систему 
электронных сертификатов ВИЭ 
Норвегии и Швеции, которая содер-
жит квоту на ВИЭ для производите-
лей и некоторых конечных потреби-
телей.

В Северной Америке функцио-
нирует система сертификатов ВИЭ 
(Renewable Energy Certificate, REC): 
в юрисдикциях без установленных 
целей по ВИЭ – на добровольной 
основе; в юрисдикциях с установ-
ленными целями или стандартами 
применения ВИЭ – на обязатель-
ной. Наиболее известной американ-
ской системой добровольной сер-
тификации ВИЭ является Green-e 
Energy. В отличие от Европы ор-
ганами сертификации в Северной 
Америке выступает только частный 
сектор 

В США стандарты применения 
ВИЭ ввели 29 штатов, федераль-
ный округ Колумбия и три террито-
рии, а цели по ВИЭ установили 8 
штатов и 1 территория. Сертифика-
ты ВИЭ в США иногда классифици-
рованы в зависимости от типа ВИЭ: 
в первую группу попадают наибо-
лее чистые технологии и новые про-
екты, во вторую и третью группы – 
биомасса и гидроэнергетика. Это 
характерно для штатов, в которых 
введены стандарты применения 
ВИЭ. Кроме того, выделяют «буду-

щие» сертификаты ВИЭ, которые 
поддерживают новые проекты ВИЭ, 
в том числе еще не реализован-
ные. Рынок сертификатов ВИЭ в 
США по итогам 2017 года впервые 
превысил 400 млрд. кВт•ч, причем 
спрос на добровольном рынке рос 
быстрее, чем на рынке с обязатель-
ствами (хотя последний уверенно 
сохранил лидерство по объему).

За пределами Европы и Север-
ной Америки большинство стран 
(национальные системы действуют, 
например, в Японии и Австралии), 
заинтересованных в использовании 
«зеленых сертификатов», ориенти-
руются на международные стандар-
ты. Наиболее востребованными из 
них стали международные сертифи-
каты ВИЭ (International Renewable 
Energy Certificate, I-REC), запущен-
ные в 2014 году. По данным RECS 
International, уже 25 стран адапти-
ровали международные сертифи-
каты ВИЭ, так что их количество в 
2017 г. и в 2018 г. удваивалось, до-
стигнув около 14 млрд. кВт•ч.

Планы по введению 
зеленых сертификатов в 
России

Инициатором введения в Рос-
сии зеленых сертификатов являет-
ся Ассоциация «НП Совет рынка» 
(далее – «Совет рынка»), которая 
в 2018 году подготовила концеп-
цию системы обращения сертифи-
катов, подтверждающих производ-
ство электроэнергии с использова-
нием ВИЭ (зеленых сертификатов). 
Доработанная Минэкономразвития 
России концепция легла в основу 
проекта соответствующего феде-
рального закона, подготовленного 
во исполнение поручения Предсе-
дателя Правительства Российской 
Федерации от 26 октября 2019 г. № 
ДМ-П13-9288.

В соответствии с законопроек-
том, «зеленый сертификат» явля-
ется электронным документом, вы-
даваемым по факту производства 
электроэнергии с использованием 
ВИЭ на квалифицированном гене-
рирующем объекте в количестве и 
в течение периода времени, ука-

занных в нем. Выдачу «зеленых 
сертификатов» будет осуществлять 
«Совет рынка» в добровольном по-
рядке по заявлению владельца ква-
лифицированного генерирующего 
объекта на основе ВИЭ, введенном 
в эксплуатацию после 2024 года в 
рамках механизма стимулирова-
ния использования ВИЭ на оптовом 
рынке. «Совет рынка» будет так-
же вести соответствующий реестр. 
«Зеленые сертификаты» могут сво-
бодно отчуждаться и переходить от 
одного лица к другому до погаше-
ния или истечения срока действия. 
Погашение зеленых сертифика-
тов осуществляется только посред-
ством обращения к «Совету рынка» 
для внесения соответствующих за-
писей в реестр.

Для отработки возможностей 
использования платформенных и 
цифровых решений «Совет рынка» 
в рамках «Энерджинет» НТИ пла-
нирует запустить пилотный проект 
в московском регионе по цифровой 
идентификации электроэнергии, 
выработанной на основе ВИЭ, с ис-
пользованием технологии блокчейн. 
По оценкам «Совета рынка» (вы-
ступление заместителя председате-
ля правления Ассоциации «НП Со-
вет рынка» О. Баркина на круглом 
столе «Актуализация Энерджинет с 
учетом направлений реализации на-
циональной программы «Цифровая 
экономика Российской Федерации» 
в Аналитическом центре при Пра-
вительстве Российской Федерации 
29 октября 2019 г.), цифровизация 
«зеленых сертификатов» повысит 
уровень достоверности, публично-
сти и защиты получаемых данных, а 
также уровень безопасности и удоб-
ства для пользователей реестра. 
Это повысит доверие к системе об-
ращения «зеленых сертификатов», 
а также снизит транзакционные из-
держки участников и стоимость ее 
инфраструктуры.

В настоящее время инвести-
ции в генерацию на основе ВИЭ на 
ОРЭМ возвращаются, главным об-
разом, в рамках реализации про-
граммы по договорам поставки 
мощности (ДПМ) ВИЭ за счет по-
вышенных платежей потребителей, 
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действие которой заканчивается в 
2024 году (меры на период после 
2024 года пока не определены). Раз-
работчики законопроекта ожидают, 
что в результате введения «зеленых 
сертификатов» производители элек-
троэнергии получат новый источник 
возврата инвестиций в строитель-
ство генерации на основе ВИЭ. Кро-
ме того, потребители получат стимул 
для заключения с ними двусторонних 
договоров на покупку электроэнер-
гии (продажа так называемых «свя-
занных» «зеленых сертификатов», 
которые могут передаваться только 
в рамках договора купли-продажи 
электроэнергии с производителем 
ВИЭ и только в объеме фактически 
проданной электроэнергии. Однако 
международный опыт показывает, 
что успешность использования «зе-
леных сертификатов» в качестве ин-
струмента стимулирования развития 
генерации на основе ВИЭ во многом 
зависит от спроса на них со стороны 
покупателей. В случае низкого спро-
са цены на «зеленые сертификаты» 
будут непривлекательными для инве-
сторов.

Добровольный спрос на «зеле-
ную» электроэнергию в России оце-
нивается «Советом рынка» в 1,5-2,5 
млрд. кВт•ч в год, или около 0,2% по-
требления электроэнергии в России 
(«Совет рынка» определяет добро-
вольный спрос на «зеленую» элек-
троэнергию» как покупку электро-
энергии на основе ВИЭ для дости-

жения экономических, природоох-
ранных, социальных и других целей 
исключительно по собственной ини-
циативе). Для сравнения, выработка 
электроэнергии на основе ВИЭ (ве-
тровые и солнечные энергосистемы) 
в ЕЭС России в 2018 году, по данным 
СО ЕЭС, составила около 1 млрд. 
кВт•ч. 

Среди основных потребите-
лей рассматриваются зарубежные 
компании, присутствующие на рос-
сийском рынке и взявшие на себя 
добровольные обязательства по 
увеличению потребления «зеле-
ной» электроэнергии (например, 
участники инициативы RE100). К 
потенциальным потребителям так 
же причисляют российские компа-
нии-экспортеры, для которых «зе-
леные сертификаты» могут стать 
средством конкурентной борьбы 
на зарубежных рынках (углерод-
ный протекционизм). В будущем 
добровольный спрос на «зеленую» 
электроэнергию в России вероят-
но будет формироваться и за счет 
других потребителей, в т.ч. и роз-
ничных, однако этот процесс вряд 
ли будет стремительным.

Для потребителей электроэнер-
гии введение зеленых сертифи-
катов открывает возможности ис-
пользования атрибутов генерации 
на основе ВИЭ (например, сокра-
щение выбросов CO2 и «зеленая» 
маркировка) отдельно от того объ-
ема электроэнергии, выработку 

которого он подтверждает. Более 
значимым эффектом для потреби-
телей (ОРЭМ) является возможное 
сокращение финансовой нагрузки, 
связанной с реализацией програм-
мы ДПМ ВИЭ. В настоящее время 
потребители ОРЭМ платят за мощ-
ность генерации на основе ВИЭ и 
развитие соответствующей отрас-
ли. По оценкам «Совета рынка», 
на платежи по ДПМ ВИЭ в 2017 го-
ду приходилось около 2% итоговой 
цены на мощность, а в 2023 году 
их доля вырастет до 17% (при уве-
личении размера платежей).

Введение зеленых сертифи-
катов позволит хотя бы частично 
перераспределить эту нагрузку 
со всех потребителей на тех, кому 
это нужно (согласно идее «Совета 
рынка», выручка, получаемая ге-
нераторами от реализации «зеле-
ных сертификатов», должна будет 
вычитаться из платежей за мощ-
ность по ДПМ ВИЭ). Тем не менее 
снижение платежей ДПМ ВИЭ при 
установлении цены «зеленого сер-
тификата» в России, например, на 
уровне 30-35 руб./МВт∙ч (средняя 
цена на «зеленый сертификат» 
для ветровых энергосистем в ЕС 
в 2019 году, данные ECOHZ) для 
действующих объектов генерации 
ВИЭ не превысит 4%.

«Энергетический бюллетень», 
январь 2020 г.

КОММЕНТАРИЙ РЕДАКЦИИ

И так, под «зеленым» знаме-
н е м  г о т о в и т с я  о ч е р е д н а я 

з а ко н о д а т е л ь н а я  « н о в а ц и я » , 
необходимос ть  ввода  которой 
о п р а в д ы в а е т с я  е е  а в т о р а м и , 
в  том числе,  заботой о  сниже-
н и и  ф и н а н с о в о й  н а г р у з к и  н а 
потребителей электроэнергии. 
То  ес ть ,  по  сущес тву ,  на  всех 
г р а ж д а н  Р о с с и й с ко й  Ф е д е р а -
ции.

Произойдет ли это на деле? 
Как показывает опыт – вряд ли.

Да и слегка завуалированная 
цель авторов данной «новации» про-
сматривается достаточно ясно: соз-
дать специальную систему «эко-сер-
тификации» на благодатном поле 
производства (генерации) электро-
энергии. Для чиновников появляется 
еще одна неплохая «кормушка», тем 
более, что можно использовать «луч-
шие практики» зарубежных «кол-
лег». А для бизнеса – как бы «ви-
шенка на торте». Выгодно? И ес-
ли «да», то кому?

Во всяком случае ,  к  увели-
чению производс тва  элек тро -
э н е р г и и  э т а  « н о в а ц и я »  я в н о 
не  приведет .  Как ,  меж ду  про-
чим, не привела в Европе, хотя 
об этом предпочитают умалчи-
вать.

О  п р о и з в о д с т в е  э л е к т р о -
э н е р г и и  с т р а н а м и  м и р а ,  т е н -
денциях и прогнозах см. специ-
альные тематические статьи в 
этом номере журнала.
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КОЛЬЦО НА ОЗЕРЕ САЙСАРЫ

Проект здания, объединяющего го-
сударственную филармонию Яку-

тии и Арктический центр эпоса и ис-
кусств, администрация Республики 
Саха (Якутия) заказала архитекто-
рам ТПО «Резерв» в конце февраля 
2019 года. Один из инициаторов про-
екта, его идеолог и «душа» – Андрей 
Борисов, руководитель театра Саха 
и названного в честь якутского эпо-
са театра Олонхо, министр культуры 
и духовного развития республики в 
1990-2014 гг., а сейчас государствен-
ный советник.

К маю были готовы первые вари-
анты концепции, летом обсуждалась 
вторая версия, и наконец в середи-
не декабря проект получил АГО, что 
сделало возможной его сравнитель-
но развернутую публикацию. Проект 
продолжают развивать и дорабаты-
вать, архитекторы обещают впослед-
ствии показать его более детализи-
рованную версию.

Комплекс расположен в южной 
части Якутска, недалеко от центра 
города, на берегу легендарного озе-
ра Сайсары. На мысу, где сейчас за-

планировано здание филармонии 
и Арктического центра, вплоть до 
1990-х проходил главный праздник 
якутского народа Ысыах; в 2014 го-
ду здесь планировался комплекс 
«Земля Олонхо» (тогда рассматри-
вали много большую территорию – 
47 га). Сейчас здание занимает 2,2 
га в треугольнике между улицей Ой-
кунского, направляющейся в центр 
города, улицей Дежнева и ответвле-
нием озера.

Здание филармонии и театра 
якутского эпоса на священном озе-
ре Сайсары вписано в эпический 
круг и включает три объема, уподо-
бленных традиционному жилищу. 
Кровля уподоблена аласу – якутской 
деревне вокруг озера. При столь ин-
тенсивной смысловой насыщенно-
сти проект сохраняет стереометри-
ческую абстрактность и легкость 
формы, оперируя прозрачностью, 
многослойностью и отражениями.

В основу плана положена форма 
круга – идеальная фигура, наделен-
ная исключительно важным значени-
ем в якутской мифологии: круг это и 

ОБ ОБЪЕКТЕ:

Объект: Государственная филар-

мония Якутии. Арктический центр 

эпоса и искусства (проект)

Место строительства: Россия, Якутск, уча-

сток, ограниченный с севера ул. Ойунского, 

с юга ул. Дежнева.

Архитектор: Владимир Плоткин.

Мастерская: ТПО «Резерв». 

Авторский коллектив: В.И. Плоткин, С.А. 

Успенский, Е.В. Быкова, М.С. Панкратьев, 

А.А. Платонов, Н.А. Толмачева, Е.Г. Филип-

чева, И.И. Шишигин. 

Главный инженер проекта – Е.Е. Захарова

2019 г.

Заказчик: ООО «Производственная фирма 

«ВИС».

солнце, и план жилища вокруг костра, 
и символ цикличности годового кален-
даря – недаром, когда «Резерв» про-
шедшим летом участвовал и победил 
в конкурсе на благоустройство площа-
ди Ленина в Якутске, там основой про-
екта тоже стала форма кольца – тра-
диционного оберега, со множеством 
соподчиненных отверстий-колец.

Международный центр эпоса евразийских народов.

Юлия Тарабарина
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В круг плана вписаны две основ-
ные части – филармонический зал и 
театр якутского эпоса, с общей вход-
ной зоной, но раздельными фойе, 
что позволяет им функционировать 
автономно. Поскольку из-за вечной 
мерзлоты подземное строительство 
не ведется, технические зоны под 
сценами было невозможно углубить, 
и все зрительные залы расположены 
достаточно высоко, на высоте 6,6 м 
над уровнем земли. От входа и зала 
с кассами к ним вверх ведут две ши-
рокие лестницы, обрамленные эска-
латорами.

Арктический центр эпоса состоит 
из трех шатров, чья форма продикто-
вана воспоминанием о традиционном 
летнем жилище якутов – урасе. Ша-
тры соединены между собой, в двух 
расположены сценические простран-
ства со зрительскими местами по 
кругу, в третьем репетиционный зал. 
Центральный и самый большой ша-
тер театра Олонхо объединен с дра-
матическим театром Саха, который 

занимает восточный сектор круга: 
здесь зрительские ряды продолжа-
ются выше и дальше. Пространства 
можно разделять и соединять, опери-
руя подвижными перегородками.

Кровля задумана эксплуатируе-
мой, на ней будут устраивать празд-
ники. Круглый зенитный фонарь, ос-
вещающий дневным светом входную 
зону, символизирует озеро, а вся 
крыша уподоблена алаасу, или ала-
су – гигантской поляне в тайге, ре-
зультату таяния вечной мерзлоты с 
торфяным озером посередине и пло-
дородной землей по краям; истори-
чески аласы были базовой единицей 
якутского земледелия и расселения. 
К слову, ледниковое озеро, как пра-
вило круглое, кольцевидная поля-
на со вкусной травой для лошадей 
вокруг – во многом объясняют зна-
чимость формы круга для якутской 
культуры и мифологии.

Здесь, на кровле театра-филар-
монии, озеро маленькое, а жилища-
урасы большие, но схема оказывает-

Международный центр эпоса евразийских народов.
Разрез 1-1 по залам театра.

ся в целом узнаваемой: «озеро», по-
ляна, остроконечное конусообразное 
жилье – и становится частью сцено-
графии знакового здания. Может по-
казаться, что из вечной мерзлоты вы-
резали ровный цилиндр – каким-ни-
будь лазером – и выдвинули вверх 
из земли, так что «деревня» оказа-
лась на крыше, а поддерживающие 
ее «хтонические силы», – преобразо-
вались в силу искусства театра и му-
зыки; куда без них – боги, а уж тем 
более шаманы, во многих культурах 
путешествуют к подземному огню, 
здесь же получается, что он неким 
творческим решением вынут из зем-
ли и положен, скажем так, в основу 
перформативной креативности.

Цилиндрический объем центра 
приподнимается к востоку, где рас-
положен вход, ориентированный, со-
гласно культурным паттернам якут-
ского эпоса, на восход Солнца. Фа-
сады двухслойные: стены внутри 
стеклянные, что должно обеспечить 
естественным светом фойе и вести-

Международный центр эпоса евразийских народов.
План 3-го этажа на отм. +6.600.

Международный центр эпоса евразийских народов. 
Одна из схем расположения залов театра Олонхо и Саха.
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бюль, снаружи они прикрыты навес-
ной оболочкой. Внизу ее контур при-
поднимается крупными волнами, по-
хожими на арки. Все вместе работает 
на эффект парения, откликается на 
тему воды и одновременно усилива-
ет эффект «айсберга» – сходство с 
вынутым из почвы фрагментом мерз-
лоты. Здание «льдистое», искрящее-
ся, стекло в основании похоже на чи-
стый лед, в котором застыли хорошо 
различимые снаружи контуры опор и 
этажей.

Вход углублён пологой параболой 
– объемной волной, отступающей пе-

ред пространством небольшой пло-
щади-преддверия. Контур пластич-
ного углубления за ширмой внешней 
оболочки кажется еще одной линей-
ной волной, включаясь в игру, осно-
ванную на кисейной полупрозрачно-
сти, визуальной проницаемости зда-
ния. Заметим, что внешняя оболочка 
при этом не прогибается, «держит» 
диаметр, волны геометрически пра-
вильны, форма крупная, но при этом 
– легкая, ажурная, чистая; все ана-
логии и сопоставления не переходят 
границы отвлеченных абстракций и 
не впадают в буквализм.

Международный центр эпоса евразийских народов.Вид сверху.

Вдоль берега озера запланиро-
ван широкий деревянный помост на-
бережной и небольшая площадка для 
open air представлений. В какой-то 
момент рассматривалось строитель-
ство сцены у набережной на воде, но 
пока от этой идеи отказались.

В первом, майском варианте 
структурность и легкость решения – 
стеклянный цилиндр с наброшенной 
на него, «повисшей в воздухе», вол-
нистой лентой, – читалась еще луч-
ше: оболочка была составлена из бе-
лых вертикальных ламелей, которые 
образовывали чистую и прозрачную 
штриховку, отражаемую в изгибах 
стеклянной поверхности, входившую 
в резонанс с линиями каркаса сте-
клянных стен и с ритмом опор внутри. 
Всё это работало на «миражность», 
прозрачность и, до какой-то степе-
ни, нематериальность, задавая, в то 
же время, подходящий к масштабу 
градус графической дисциплины, за-
конченность и четкость контуров. По-
лоски достаточно крупны, чтобы раз-
личать их издалека, и достаточно 
тонки, чтобы «собирать» объем. Ва-
риант предполагал и тонкую, подчер-
кивающую край кровли, ленту фриза 
вверху.

В этом же, первом, варианте вза-
имное расположение зрительных за-
лов было другим: группа театров вы-
страивалась в ряд справа от входа, 

Международный центр эпоса евразийских народов.
Фасадное решение, скомпонованное на пространственно-стержневой си-
стеме с треугольным модулем.

Игра света и теней размывает контур сооружения, придает ему плав-
ность и текучесть.
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о Ленских столбах, самом величе-
ственном памятнике природы на тер-
ритории республики Саха. Так появи-
лось два варианта: один с размытым 
золотистым рисунком, напоминаю-
щим знаменитые скалы, но очень от-
даленно, в виде «пикселизованной» 
картинки, другой – с медиа-экраном, 
куда можно было бы транслировать 
изображение памятника природы, 
равно как афиши и трансляции.

Осенью на смену «оранжевому» 
варианту с «Ленскими столбами» 
вновь пришел более легкий – теперь 
внешний экран фасада состоит из 
алюминиевых овалов, диагонально 
закрепленных на решетчатой кон-
струкции из октаэдров, позволяющей 
вывесить внешнюю поверхность на 
достаточно большом расстоянии от 
стекла основного объема.

Структура должна получиться по-
блескивающей, но не как в первом 
варианте, где она напоминала лед с 
упорядоченными прожилками, а ско-
рее, как снег или облако. И прозрач-
ной: со стороны озера на просвет хо-
рошо просматриваются внушитель-
ные, с легким изгибом конусы теа-
тра, опоясанные стеклянным этажом 
и взлетающим к востоку то ли шар-
фом, то ли ожерельем. Картина полу-
чается отчасти традиционной, отча-
сти космической.

Источник: https://archi.ru/ 

филармония располагалась слева, 
их разделял атриум-ущелье, про-
тяженный и смотрящий на просвет 
от входа на священное озеро. В ре-
зультате вестибюль получал больше 
дневного света сверху и претендо-
вал на более весомую роль внутрен-
ней площади, крытого общественно-
го пространства между театрально-
концертными залами.

Но одним из пожеланий Андрея 
Борисова стала панорама всех трех 
шатров-урасов со стороны озера, 
поэтому театр перенесли с севера 
на запад, композиция элементов 
внутри круга изменилась, и план 

приобрел конфигурацию, напоми-
нающую песочные часы: одна тра-
пеция от входа сужается, другая, к 
озеру, расширяется.

Фасад с вертикальными ламеля-
ми заказчиков также не устроил – из-
за того, что неподалеку, в восьми-
стах метрах от участка филармонии, 
недавно построено здание комплекса 
«Россия – моя история», на фасадах 
которого иным способом, но исполь-
зованы светлые вертикали. Затем 
возникло пожелание каким-то обра-
зом запечатлеть в проекте, помимо 
уже намеченной, достаточно разви-
той, символики, еще и напоминание 

Международный центр эпоса евразийских народов.
Вид с подсветкой. 

Международный центр эпоса евразийских 
народов. Фрагмент фасада (пространствен-
но-стержневая система с прямоугольным 
модулем). Перспективный вид.

Международный центр эпоса евразийских народов.
Вид с подсветкой.
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ЕВРОПА: НАДЕЖДА НА РОСТ ПРОДАЖ

Аг е н т с т в о  I n t e r c o n n e c t i o n 
Consulting (Австрия) ожидает, что 

показатели оконного рынка Запад-
ной Европы в целом по итогам 2019 
года повторят динамику 2018 года: 
рост продаж примерно на 2,0% в сто-
имостном выражении и на 1,5% в ко-
личественном выражении.

Западноевропейский рынок

Объемы продаж окон в странах 
Западной Европы (в состав запад-
ноевропейского рынка агентство 
включает Великобританию, Ирлан-
дию, Испанию, Португалию, Фран-
цию, страны Бенилюкс, Германию, 
Австрию, Италию, Швейцарию, Да-
нию, Норвегию, Швецию и Финлян-
дию):

- 2017 г. – 18,025 млрд. евро;
- 2018 г. – 18,371 млрд. евро;
- 2019 г. – 18,737 млрд. евро 

(оценка).
Рыночные доли по видам рам-

ных материалов в совокупных объ-
емах продаж в 2019 году:

- металл – 36,8%;
- ПВХ – 29,4%;
- древесина-металл – 15,3%;
- древесина – 14,0%;
- ПВХ-металл – 4,6%.
Среднегодовые темпы роста/

снижения объемов продаж в 2018-
2022 гг. (прогноз)%:

- металл – плюс 3,1%;
- ПВХ – плюс 1,7%;
- древесина-металл – плюс 2,6%;
- древесина – минус 1,2%;
- ПВХ-металл – плюс 3,7%.

Восточноевропейский 
рынок

Объемы продаж окон в странах 
Восточной Европы (в состав вос-
точноевропейского рынка агент-

ство включает Польшу, Чехию, Сло-
вакию, Венгрию, Румынию, Сербию, 
Болгарию, Боснию и Герцеговину, 
Хорватию. Словению, Латвию, Лит-
ву, Эстонию, Россию и Украину; в 
составе данного рынка не учтены 
Беларусь, Молдова, Греция, Алба-
ния, Македония):

- 2017 г. – 4,200 млрд. евро;
- 2018 г. – 4,149 млрд. евро;
- 2019 г. – 4,278 млрд. евро 

(оценка).
Рыночные доли по видам рам-

ных материалов в совокупных объ-
емах продаж в 2019 году:

- ПВХ – 57,9%;
- металл – 24,0%;
- древесина – 13,5%:
- древесина-металл – 3,3%;
- ПВХ-металл – 1,3%.
Среднегодовые темпы роста/

снижения объемов продаж в 2018-
2022 гг. (прогноз)%:

- ПВХ – плюс 3,0%;
- металл – плюс 5,2%;
- древесина – минус 1,8%;
- древесина-металл – плюс 7,6%;
- ПВХ-металл – плюс 6,6%.
Рост восточноевропейского 

оконного рынка в 2019 году прогно-
зировался на уровне 3,1%.

Основные надежды на рост 
связаны со странами 
Южной Европы

Как отмечается, большая нео-
пределенность, связанная с Brexit, 
вызвала снижение продаж на 2,1% 
в оконной промышленности в Вели-
кобритании и Ирландии. В отличие 
от этого, оконный рынок в Южной 
Европе (Италия, Испания, Португа-
лия) будет продолжать восстанав-
ливаться и станет движущей силой 
роста Европы при увеличении про-
даж на 6,8% в 2019 году. 

Рост рынка во Франция и стра-
ны Бенилюкс в 2019 году оценива-
ется ниже – на уровне 1,6%. Рост 
в немецкоговорящем регионе (Гер-
мания, Австрия, Швейцария) – на 
уровне 1,9% к показателям 2018 
года. В этих странах главным фак-
тором сдерживания роста являют-
ся низкие темпы жилищного строи-
тельства.

Скандинавские страны также 
страдают от слабых показателей 
жилищного строительства: сниже-
ние на оконном рынке в Северной 
Европе по итогам 2019 г. составля-
ет около 1,5%. Худшие показатели 
оконного рынка среди скандинав-
ских стран ожидаются в Швеции. 

В перспективе объем продаж в 
Западной Европе должен увели-
читься с 18,4 млрд евро в 2018 го-
ду до 19,9 млрд евро к 2022 году 
(CAGR 2,1%), причем наибольший 
вклад в этот рост внесут Италия, 
Испания и Португалия – как в сек-
торе нового строительства, так и в 
секторе реконструкции.

Наибольшая доля в 
продажах приходится на 
металлические окна

На металлические окна при-
ходится наибольшая доля в объе-
ме продаж. В 2019 году продажи в 
этом секторе оцениваются величи-
ной до 6,8 млрд. евро. Среднего-
довой рост этого сектора в период 
до 2022 года составит около 3,2%. 
«Причиной стабильно высоких тем-
пов роста является низкая стои-
мость технического обслуживания 
и визуальная привлекательность 
алюминия», – считает Ласло Барла, 
автор исследования. 

ПВХ имеет самую большую до-
лю продаж в количественном вы-
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ражении – на уровне 43,0%, с еже-
годным ростом на 1,7%. Рост в этом 
сегменте продолжится, в частности, 
благодаря росту спроса в странах 
Южной Европы.

Наиболее высокие темпы роста 
показывают комбинированные кон-
струкции. Так, среднегодовой рост 
потребления дерево-алюминиевых 
окон до 2022 года оценивается на 
уровне 2,6%, а ПВХ-алюминиевых 
– 3,5%. Обе указанные группы со-
вмещают преимущества и эстетику 
алюминия с комфортом древесины 
или экономичностью ПВХ.

Продвижение 
восточноевропейских 
производителей окон

Западноевропейский  окон-
ный рынок переживает серьезные 
структурные изменения, вызванные 
продвижением восточноевропей-
ских производителей окон.

Сектор жилищного строитель-
ства является наиболее важным 
сектором для оконной индустрии. 
На его долю в 2018 году приходи-
лось на 66,3% объемов потребле-
ния окон. Interconnection ожидает 
умеренный рост в этой области до 
2022 года (CAGR: 1,4%). Увеличе-
ние будет происходить, главным об-
разом, за счет сектора реновации, 
который продолжает хорошо разви-
ваться из-за повышения экологиче-
ских требований.

Отрасль переживает серьезные 
структурные изменения в связи с 
усилением интернационализации. 
Компании из стран  Восточной Ев-
ропые (Польша, Словакия, Румы-
ния) постепенно завоевывают за-
падноевропейские рынки. Доля им-
порта на оконном рынке Германии в 
настоящее время составляет 28,8% 
по совокупным объемам продаж.

С другой стороны, на экспорт 
уже идет 56% продукции окон-
ной индустрии Польши, а объе-
мы производства таких польских 
фирм,  как Drutex ,  Eko-Okna и 
Oknoplast, превосходят показате-
ли фирм из ТОП-10 производите-
лей окон многих западноевропей-
ских стран.

Но не только польские брен-
ды находятся на подъеме: HSF и 
Slovaktual из Словакии ориентиро-
ваны на немецкоязычные страны, 
Casa Noastra (бренд Q-Fort) из Ру-
мынии экспортирует свою продук-
цию в Италию и Францию. Некото-
рые крупные западноевропейские 
производители имеют доли в этих 
компаниях и, таким образом, мо-
гут извлечь выгоду из этого бума, 
другие должны разработать четкие 
стратегии, чтобы защитить свои по-
зиции на рынке.

Европейские оконные 
рынки далеки от единого

Окно, как продукт, становится 
все более и более технологически 
похожим по всей Европе, но между-
народные различия в поведении по-
купателей являются гигантскими. 
Это показывает недавнее иссле-
дование Interconnection Consulting, 
основанное на опросе 500 домов-
ладельцев из Германии, Польши, 
Франции, Австрии и Великобрита-
нии.

В Австрии и Польше повышен-
ное значение имеет бренд. Узнава-
емость брендов таких производите-
лей окон, как «Окнопласт», Drutex & 
Co. (Польша), Internorm, Josko (Ав-
стрия) составляет от 16% до 32%.

В Германии главным фактором 
является безопасность. Значение 
оконных брендов в качестве при-
чины выбора при покупке и их уз-
наваемость значительно снизи-
лись. Германия имеет самую боль-
шую долю «охотников за выгодой» 
– 35%. Здесь покупатели окон ча-
сто ориентированы на скидки, они 
сравнивают цены и не готовы пла-
тить больше за бренды. Франция 
же, наоборот, может похвастаться 
35% покупателей дорогих окон. Эти 
клиенты с энтузиазмом относятся к 
инновациям и любят платить боль-
ше, если продукт соответствует их 
высоким требованиям. Распределе-
ние по типам покупателей сильно 
варьируется в каждой из изученных 
стран.

Как показало данное исследо-
вание, наиболее популярным ма-

териалом оконных рам во всех пя-
ти странах является ПВХ. В целом, 
домовладельцы довольны пласти-
ковыми окнами и с трудом готовы 
переключиться на другой матери-
ал: готовность к изменению на 15% 
ниже по сравнению с владельцами 
окон с другими рамными материа-
лами. Совсем другая картина с де-
ревянными окнами. Во всех обсле-
дованных странах владельцы до-
мов с деревянными окнами были 
бы рады переключиться на другой 
материал: от 53% до 67% при сле-
дующей покупке выбрали бы ок-
на с рамами из другого материала, 
предпочтительно ПВХ. Основной 
причиной является сложное обслу-
живание деревянных окон. Кроме 
того, представляется, что деревян-
ные окна пока еще не выиграли от 
более высокой экологической и 
климатической осведомленности.

Наиболее высоким уровнем ис-
пользования онлайн-каналов для 
оконных исследований и покупок 
отличается Польша, где 75% поку-
пателей используют интернет-ре-
сурсы (сайты производителей или 
розничных продавцов), чтобы по-
лучить информацию о брендах и 
продуктах перед покупкой окон. 
Польша также является страной с 
наибольшим количеством онлайн-
покупок окон в Европе. Напротив, 
покупатели из Франции проявляют 
наименьшую готовность приобре-
тать окна в интернете.

Из этого следует вывод, что нет 
такого понятия, как «европейский 
покупатель окон». Международные 
различия в покупательском поведе-
нии сохранятся в течение следую-
щих нескольких лет. Для успеха на 
европейском оконном рынке пред-
приниматели должны быть осве-
домлены о различных покупатель-
ских привычках и соответствующим 
образом согласовывать свою стра-
тегию продаж и маркетинга.

interconnectionconsulting.com
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Объемы и динамика рынка

Согласно прогнозу VFF («Союз 
производителей окон и фасадов», 
ФРГ), возможный рост германского 
оконного рынка в 2019 г. оценивался 
на уровне 1,7% к показателю 2018 г. 
В этом случае объем рынка (потре-
бление в физических показателях) 
должно было составить 14,7 млн. 
оконных единиц (1 оконная единица 
составляет 1,69 кв. м). В состав дан-
ного показателя традиционно вклю-
чены не только окна, но и другие све-
топрозрачные конструкции (СПК). 
Динамика германского рынка (объем 
потребления, в млн. оконных единиц) 
в 2000-2019 гг., по оценке VFF 2019 
г., представлена на рис. 1.

Оценка показателя 2018 г. – 14,5 
млн. оконных единиц (увеличение к по-
казателю 2017 г. составило 2,1%). Ра-
нее прогнозировалось, что объем рын-
ка в 2018 г. составит 14,7 млн. кв. м, но, 
начиная с апреля 2019 года, эта циф-
ра стала фигурировать уже в качестве 

ОКОННЫЙ РЫНОК ГЕРМАНИИ

Данная статья подготовлена ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по материалам, представлен-
ным немецкими бизнес-ассоциациями и опубликованными немецкими специализированными изданиями. 

В определенной мере она представляет ответ на многочисленные спекуляции относительно германского 
оконного рынка, которые продолжают циркулировать в среде так называемых «специалистов» и «маркетоло-
гов», особенно – в российском секторе Интернет.  

Возможно, наши читатели увидят в динамике германского рынка нечто знакомое. 

прогноза на 2019 год (очевидно, что по 
итогам 2018 года объем германского 
рынка не достиг указанной цифры).

Как отмечает VFF, увеличение объ-
емов потребления окон связано, глав-
ным образом, с увеличением их по-
требления в новом строительстве; по-
требление в секторе санации зданий 
и замены окон практически не растет 
(прирост не превышает 0,5-0,6%).

Объемы строительства зданий 
нежилого назначения в ФРГ выросли 
на 4% в 2018 году. Наибольший рост 
показало строительство офисных и 
административных зданий, а также 
отелей и ресторанов: соответствен-
но, 26% и 19% к показателю 2017 г. 
Такой прирост, безусловно, позитив-
но сказался на росте объемов окон-
ного рынка в 2018 г. 

Количество многоквартирных жи-
лых домов в 2018 году возросло на 
4,7% к показателю 2017 года, но в 
секторе строительства одноквартир-
ных домов результаты были скром-
нее, и общее число квартир (сум-

марно во введенных (построенных) 
многоквартирных и одноквартирных 
домах) составило 347 тыс. – без уве-
личения к показателю 2017 г. Данных 
за 2019 год еще нет.

Однако последние консенсус-дан-
ные по ФРГ относятся лишь к 2016 
году. Вероятно, что итоги 2017-2019 
гг. оказались более скромными, 
чем прогнозировалось, и объем гер-
манского оконного рынка в 2019 го-
ду фактически оказался менее 14,5 
млн. оконных единиц (24,5 млн. кв. 
м). Данные за 2018 год так же могут 
оказаться завышенными.

Как отмечается, собственное про-
изводство окон и других СПК в по-
следние годы практически не растет. 
По оценке VFF, в 2018 г. объем соб-
ственного производства в Германии 
составил несколько менее 12 млн. 
оконных единиц – на 0,4% больше, 
чем в 2017 году (в 2017 г. собствен-
ное производство снизилось на 0,5% 
к показателю 2016 г.).

По данным, озвученным Мар-
тином Лангеном (B + L Marktdaten 
GmbH), в 2018 году было импорти-
ровано более 3,7 млн. оконных еди-
ниц. Импорт в 2018 г. увеличился на 
10,3% процента к показателю 2017 г. 
(в 2017 г. рост составил 14,8% к пока-
зателю 2016 г.).

«В 2018 году немецкие постав-
щики держались намного лучше, чем 
в предыдущие годы. По всей види-
мости, соответствующие стратегии 
борьбы с иностранной конкуренци-
ей уже разработаны. Однако уро-
вень импорта остается пугающе вы-
соким – 25,8%»», – отметил Ланген 
(Bauelemente Bau, 2019, №3). Оз-
вученные им данные подтвердили 
«мрачные представления» участни-
ков рынка. Даже с учетом того, что 
темпы роста импорта значительно 

Рис. 1. Динамика германского рынка в 2000-2019 гг., млн. оконных единиц. 
Источник: VFF (2019 г.)
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шийся объем рынка в 2019 г. – 14,7 
млн. оконных единиц – составляет 
лишь 57,6% от показателя, достигну-
того в 1995 году. При этом не факт, 
что реальный объем рынка соответ-
ствовал прогнозу.

Не менее любопытно, что объ-
ем рынка 2019 года, несмотря на 
предшествовавший 10-летний рост, 
остался ниже показателя 1980 года 
(!), составив только 81% от послед-
него. При том, что показатель 1980 г. 
относится к ФРГ в границах до объ-
единения Германии, а показатель 
2019 г. – к ФРГ после объединения.

Рыночные доли по виду 
рамных материалов

Динамика объемов потребления в 
ФРГ окон и других СПК из основных 
видов рамных материалов (древеси-
на, ПВХ, алюминий, «комби»), на ос-
нове опубликованных данных VFF, в 
млн. оконных единиц, приведена на 
рис. 3. Конструкции с алюминиевыми 
рамами в ряде отчетов и публикаций 
именуются конструкциями с металли-
ческими рамами, но анализ приводи-
мых цифр показывает, что фактиче-
ская разница между объемами потре-
бления первых и вторых не слишком 
велика и, видимо, сопоставима с по-
грешностью оценки. Комбинирован-
ные конструкции («комби») по боль-

Рис. 2. Динамика германского рынка в 1980-2019 гг., млн. оконных единиц. 
Источники: VFF, GFF, BF, BBI

снизились, а экспорт увеличился на 
9,1%.

Сводные данные по германскому 
рынку окон и других СПК в 2019 году, 
включая экспорт и импорт, пока от-
сутствуют. Они будут опубликованы 
позднее.

Здесь на рис. 2 мы приводим ди-
намику германского оконного рынка 
(потребление окон и других СПК) за 
40 лет, 1980-2019 гг., по германским 
источникам. В ФРГ в последние годы 
полную статистику за 30-40 лет пред-
почитают не публиковать. Как пред-
ставляется – чтобы не показывать 
спад, произошедший после 1995 го-
да с последующей стагнацией рын-
ка. Ресурс, возникший в «Восточных 
землях» после объединения Герма-
нии в 1989 г., к началу 2000-х гг. ока-
зался исчерпанным.

Действительно, даже если по ито-
гам 2019 года германский рынок дей-
ствительно вырос до 14,7 млн. окон-
ных единиц, это будет означать лишь 
достижение уровня 2002 года. К тому 
же четверть из указанного объема 
составил импорт (главным образом, 
из Польши). Комментарии, видимо, 
излишни.

Максимальных объемов герман-
ский рынок достиг в 1995 году – 25,5 
млн. оконных единиц. Это было обу-
словлено реализацией федеральных 
программ по интеграции так называ-

емых «Восточных земель» (бывшая 
ГДР), сопровождавшейся значитель-
ными финансовыми вливаниями и 
бурным ростом объемов строитель-
ства и реконструкции. После этого в 
течение 10 лет на германском окон-
ном рынке наблюдался спад, в ре-
зультате чего рынок сжался до 11,6 
млн. оконных единиц (45,5% к пока-
зателю 1995 года). Затем последова-
ло несколько лет стагнации. Неболь-
шой рост начался после 2010 года, но 
за семь лет (2010-2017 гг.) рынок вы-
рос только на 13,6%.

Следует так же отметить, что пер-
вое снижение объемов германский 
рынок испытал в 1981-1985 гг. Харак-
терно, что последовавший затем рост 
германского рынка начался практиче-
ски одновременно с так называемой 
перестройкой в СССР, закончившейся 
распадом страны. При этом надо учи-
тывать, что показатели до 1989 г. отно-
сится к ФРГ в границах до объединения 
Германии, а показатели последующих 
лет – к ФРГ после объединения, т. е. с 
учетом населения бывшей ГДР, ее жи-
лищного и нежилого фонда, строитель-
ства и реконструкции на ее бывшей 
территории.

Можно констатировать, что ре-
сурс, возникший в «Восточных зем-
лях» в связи с объединением Герма-
нии в 1989 г., к началу 2000-х гг. ока-
зался исчерпанным. Прогнозировав-
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Рис. 3. Динамика объемов потребления в ФРГ окон и других СПК из основных видов рамных 
материалов, млн. оконных единиц.
Источники: VFF, GFF, BBI

шей части представляют собой дере-
во-алюминиевые окна.

Структура потребления в ФРГ 
окон и других СПК из основных видов 
рамных материалов (рыночные доли: 
древесина, ПВХ, алюминий, «комби»), 
в % к суммарному годовому потре-
блению, приведена на рис. 4.

Некоторые данные VFF вызыва-
ют вопросы. Это особенно бросается 
в глаза при переходе к долевому рас-
пределению, в % к суммарному годово-
му потреблению. Так, например, исхо-
дя из текущей динамики, необъяснима 
цифра потребления комбинированных 
(дерево-алюминиевых) конструкций в 
1989 году, которое внезапно возросло 
до 1 млн. оконных единиц (в 5 раз к по-
казателю предшествующего года!), со-
ставив 5,8% в объеме годового потре-
бления, а затем упало в 2,5 раза в сле-
дующем году.

Не находят рационального объясне-
ния «прыгающие» доли окон и других 
СПК с рамами из древесины, увеличе-
ние, а затем снижение доли окон и дру-
гих СПК с рамами из ПВХ-профилей, 
снижение, а затем рост доли окон и 
других СПК с рамами из алюминиевых 
профилей в 80-х гг.

Динамика объемов потребления 
(рис. 3) показывает, что в ФРГ после 
1988 г. происходил рост потребления 
окон и других СПК из всех видов основ-
ных видов рамных материалов. Как от-

мечалось выше, это было связано с ре-
ализацией федеральных программ по 
интеграции так называемых «Восточ-
ных земель» (бывшая ГДР) после объ-
единения Германии в 1989 г.

Наиболее длительный рост про-
демонстрировал сектор ПВХ – вплоть 
до 1997 г. Максимальные значения 
потребления окон и других СПК из 
ПВХ-профилей, по данным VFF, на-
блюдались в 1995 г. (12,3 млн. окон-
ных единиц) и в 1997 г. (12,6 млн. 
оконных единиц). Возможно, что не-
большое снижение в 1996 г. (12,1 
млн. оконных единиц, минус 1,6% к 
показателю предшествующего года) 
обусловлено погрешностью оценки 
и в действительности его не было. В 
любом случае, после 1999 года в сек-
торе ПВХ начался сильный спад, сме-
нившийся ростом только в 2009 году. 
Однако среднегодовые темпы этого 
роста значительно уступали темпам 
первой половины 90-х гг., поэтому 
объемы потребления в ФРГ окон и 
других СПК из ПВХ-профилей в 2018 
году составили лишь 66,8% от пока-
зателя, достигнутого в 1997 году. Тем 
не менее, сектор ПВХ сохраняет до-
минирующее положение на герман-
ском оконном рынке с долей около 
58% (рис. 4).

Динамика объемов потребления в 
секторе древесины свидетельствует, 
что подъем начала 90-х гг. закончил-

ся достаточно быстро – максималь-
ный рыночный объем был зафикси-
рован в 1993 году – 8 млн. оконных 
единиц. Затем последовал продол-
жительный спад вплоть до 2008 года, 
когда был зафиксирован минимум – 
2 млн. оконных единиц (25% от пока-
зателя 1993 г.). После этого, по дан-
ным VFF, в течение 10 лет потребле-
ние окон и других СПК из древесины 
находилось на уровне 2,0-2,1 млн. кв. 
м (стабилизация), но их доля на рын-
ке продолжала понемногу снижаться, 
опустившись в 2018-2019 гг. до ме-
нее чем 15% (рис. 4).

Динамика объемов потребления 
в секторе алюминия («металла») в 
определенной мере схожа с динами-
кой двух других основных секторов. 
После 1980 года, по данным VFF, в 
секторе алюминия произошел силь-
ный спад: рыночные объемы в 1985 
году составили менее 45% от показа-
теля 1980 года (соответственно, 2,1 и 
4,7 млн. оконных единиц). Затем на-
чался рост, продолжавшийся до 1994 
года, когда был достигнут максимум 
– 5,2 млн. оконных единиц. Этот же 
показатель сохранился в 1995 году. 
После этого последовал 10-летний 
спад вплоть до 2005 года, показатель 
которого (2,2 млн. оконных единиц) 
лишь немного выше показателя 1985 
года. За 2006-2008 гг. объемы воз-
росли до 2,5 млн. оконных единиц, 
в 2009-2015 гг. составляли 2,4 млн. 
оконных единиц, а затем вновь слега 
подросли, составив 2,6 млн. оконных 
единиц в 2017 г. и 2018 г.

В соответствии с цифрами VFF об 
объемах потребления окон и других 
СПК из основных видов рамных ма-
териалов, доли секторов по итогам 
2018 г. составили:

- ПВХ – 57,9%; 
- алюминий – 17,9%;
- древесина – 14,5%;
- «комби» – 9,7%.
По оценкам, в 2019 году доли сек-

торов изменились незначительно.
Окна в существующих зданиях
С момента образования ФРГ, 

оконная индустрия страны и оконный 
рынок прошли 4 этапа, обусловлен-
ные экономическим развитием и из-
менениями в концепциях теплоизо-
ляции. С 1950 по 1978 год на рынке 
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преобладали окна и другие СПК с осте-
клением в одно или два стекла. Послед-
ние, в основном, с отдельными стекла-
ми; стеклопакеты еще не преобладали. 
Принятие в 1978 году закона о тепло-
сбережении (Wae rmeschutzverordnung, 
WSchVO) привело к увеличению на 
рынке доли окон и других СПК со сте-
клопакетами. С 1995 года, с повыше-
нием требований к теплосбережению, 
на рынке получают распространение 
стекла с низкоэмиссионными покрыти-
ями (low•E). Последующее повышение 
требований в 2005 году привело к по-
явлению окон с двухкамерным стекло-
пакетом, в котором два стекла из трех 
являются имеют низкоэмиссионное по-
крытие. Доля таких стеклопакетов зна-
чительно возросла, начиная с 2009 г.

По данным VFF (2017 г.), общее 
количество окон и других СПК из 
всех видов рамных материалов, ко-

торые были установлены в разное 
время и эксплуатировались в здани-
ях и сооружениях на территории ФРГ 
по состоянию на конец 2016 года со-
ставляло 610 млн. оконных единиц.

Из них:
- с остеклением в одно стекло – 17 

млн. оконных единиц;
- с остеклением в два стекла – 44 

млн. оконных единиц;
- с остеклением стеклопакетами, 

имеющими стекла без покрытий – 205 
млн. оконных единиц;

- с остеклением однокамерными 
стеклопакетами, имеющими стекла с 
низкоэмиссионным покрытием (low-E) 
– 289 млн. оконных единиц;; 

- с остеклением двухкамерными 
стеклопакетами, имеющими два стек-
ла с низкоэмиссионным покрытием 
(low•E) – 55 млн. оконных единиц.

Рис. 3. Динамика объемов потребления в ФРГ окон и других СПК из основных видов рамных материалов, млн. оконных единиц.
Источники: VFF, GFF, BBI

Цены на 
энергосберегающие окна

Средние рыночные цены ново-
го окна были рассчитаны VFF на ос-
нове средневзвешенных, исходя из 
доли рынка в 2016 году цен на окна 
из основных видов рамных матери-
алов (ПВХ, дерево, дерево-алюми-
ний и алюминий). Приведена средняя 
(средневзвешенная) цена в расчете 
на 1 оконную единицу (1,69 кв. м) с 
двухкамерным стеклопакетом, име-
ющим два стекла с низкоэмиссион-
ным покрытием (low-E), со средними 
(типовыми) характеристиками и без 
дополнительных опций (замки, спе-
циальные защитные элементы, элек-
тронные элементы управления и т. 
д.), с показателями: UW = 0.95 Вт/(м2 
K); коэффициент пропускания сол-
нечной энергии = 62%.

Расчет цены включал затраты на 
установку (без вывоза и утилизации) 
и НДС (19%).

Средние цены на энергосберега-
ющие окна с двухкамерным стекло-
пакетом, имеющим два стекла с низ-
коэмиссионным покрытием (low-E) и 
указанными выше характеристика-
ми, по данным VFF, представлены в 
табл. 1. Для удобства российских чи-
тателей в табл. 1 даны так же цены 
за 1 кв. м.

Продолжение следует.

Таблица 1.
О Средние цены на энергосберегающие окна с двухкамерным сте-
клопакетом, имеющим два стекла с низкоэмиссионным покрытием 

(low•E)

Вид материала рам Доля на рынке, 
%

Цена, eвро за 1 
оконную еди-

ницу

Цена, eвро за 1 
оконную еди-

ницу

Древесина 15,0 638 377,5

Дерево-алюм. 9,2 789 466,9

ПВХ 57,8 479 283,4

Алюминий 18,0 926 548,0

Средневзвешенное 100 612 362,1

Источник: VFF
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КАЗАХСТАН: ПРОИЗВОДСТВО ДЕРЕВЯННЫХ 
ДВЕРЕЙ И ОКОН ВЫРОСЛО НА 79%, 
ПЛАСТИКОВЫХ – НА 7%

По данным мониторингово -
го агентства Energyprom.kz, 

производство деревянных окон и 
дверей в Казахстане за январь–
октябрь 2019 года составило 4,3 
млн кв.  м – на 79,4% больше, 
чем за аналогичный период 2018 
года.  Рост объемов производ-
ства наблюдается два года под-
ряд. При этом в 2018 году был 
отмечен рост сразу в 4,4 раза по 
сравнению с 2017 годом – до 2,4 
млн кв. м.

Более 90% всего производ-
ства деревянных окон и дверей 
приходится на Алматинскую об-
ласть: 3,9 млн кв. м. Вторую, тре-
тью и четвертую строчки занима-
ют мегаполисы: Шымкент (211,1 
тыс. кв. м),  Алматы (110,6 тыс. 
кв.  м)  и Нур-Султан (24,3 тыс. 
кв. м). Наименьший объем про-
изводства приходится на Манги-
стаускую (200 кв. м) и Костанай-
скую (300 кв. м) области.

В сек торе пластиковых две-
рей и окон за январь– ок тябрь 
2019 года производство соста-
вило 27,1  тыс.  тонн –  на 7,1% 
б ол ьш е,  ч е м з а  а н а л о г ич н ы й 
период 2018 года. В 2018 году 
производство за 10 месяцев со-
ставило 25,3 тыс. тонн, увели-
чившись на 11,1% к показателю 
2017 года.

Рост объемов производства в 
секторе продолжается четвертый 
год подряд.

Динамика объемов производ-
ства деревянных и пластиковых 
дверей и окон в Казахстане за 10 
месяцев 2012-2019 гг. представ-
лена на диаграммах.

Отмечается, что по итогам 11 ме-
сяцев 2019 года казахстанские ком-
пании смогли почти полностью (на 
94,1%) обеспечить спрос (экспорт плюс 
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О компании: 

Мониторинговое агентство Energyprom.kz 

специализируется на исследованиях ак-

туального состояния и тенденций разви-

тия казахстанского рынка энергетики и 

промышленности. Мониторинг и анализ 

объемов и мощности производственных 

компаний. Анализ цен выпускаемой про-

дукции. Исследования по актуальным 

событиям рынка.

реализация на внутренним рынке) на 
пластмассовые двери, окна и жалюзи.

Итоговые показатели за ян-
варь-декабрь 2019 г. в сопостав-

лении с показателями 2018 г. по 
виду деятельности «Производ-
ство пластмассовых и резино-
вых изделий» за январь-декабрь 
2019 г. в сопоставлении с пока-
зателями 2018 г. приведены в та-
блице.

КОММЕНТАРИЙ РЕДАКЦИИ

Особенности учета объемов про-
изводства окон и дверей в Ка-

захстане весьма специфичны и не 
позволяют проводить их непосред-
ственное сопоставление с россий-
скими показателями.

Так, совместный учет объемов 
производства деревянных дверей 
и окон фактически предопределяет 
суммирование площадей остеклен-
ных окон и балконных дверей с не-
остекленными и/или частично осте-
кленными межкомнатными дверя-
ми, причем на практике последние 
значительно преобладают. К при-
меру, в России на протяжении по-
следнего десятилетия совокупная 
площадь произведенных межком-
натных дверей ежегодно превышает 
совокупную площадь произведен-
ных деревянных окон и балконных 
дверей более, чем на порядок вели-
чины. Если в Казахстане соотноше-
ние примерно аналогично, то произ-
водство деревянных окон и балкон-
ных дверей (светопрозрачных кон-
струкций с коробками и створками 
из древесины) за 10 месяцев 2019 г. 

составило менее 400 тыс. кв. м, что, 
с поправкой на численность населе-
ния двух стран, выглядит сопоста-
вимо с российскими показателями.

Учет объемов производства 
пластиковых окон и дверей (т. е. 
с коробками и створками из ПВХ-
профилей) в тоннах лишь на пер-
вый взгляд может показаться ори-
гинальным решением. Однако са-
мо по себе объединение в одну 
группу таких разных изделий, как 
окна, двери, пороги, ставни, жа-
люзи и «аналогичные изделия и 
их части из пластмасс» (в россий-
ской статотчетности – код ОКПД 
22.23.14 «Блоки дверные и окон-
ные, пороги для дверей, ставни, 
жалюзи и аналогичные изделия и 
их части пластмассовые», вклю-
чая коды 22.23.14.120 «Блоки окон-
ные пластмассовые» и 22.23.14.110 
«Блоки дверные пластмассовые и 
пороги для них») труднообъяснимо 
с позиций здравого смысла. 

Каким образом производить 
суммирование? По площади, как в 
российской статистике? Или по ве-

су (массе), как в казахстанской ста-
тистике? 

И еще один интересный вопрос: 
как следует учитывать – со стеклом 
(стеклопакетом) или без него? Что-
то подсказывает, что ни казахстан-
ские, ни российские «специалисты 
от статучета» внятного ответа на 
этот вопрос не дадут. 

Можно, конечно, предположить, 
что указанные для 10 месяцев 2019 
года 27,1 тыс. тонн (или 35,4 тыс. 
тонн за 12 месяцев) – это вес ПВХ-
профилей, использованных для 
производства окон и дверей (входят 
ли в это количество подоконные до-
ски – вопрос открытый). И далее – 
разделить этот вес на усредненный 
вес профиля, потребляемого для 
производства 1 кв. м окон и дверей. 
Получим некую цифру, приближен-
но характеризующую суммарную 
площадь окон и дверей с коробка-
ми и створками из ПВХ-профилей, 
изготовленных за соответствующий 
период. Насколько эта цифра будет 
соответствовать действительности 
– это уже следующий вопрос.
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ОКОННАЯ ИНДУСТРИЯ США В 2019 ГОДУ.
НЕКОТОРЫЕ СОБЫТИЯ И ФАКТЫ

Знакомим наших читателей с 
некоторыми фактами и события-
ми, произошедшими в оконной ин-
дустрии США в 2019 году.

Промышленность реагирует 
на кадровый голод

Альянс по продаже окон и дверей 
(Window & Door Dealers Alliance) при-
соединился к 11 другим американ-
ским организациям, включая Ассо-
циацию производителей окон и две-
рей (Window and Door Manufacturers 
Association) и Национальную ассо-
циацию домостроителей (National 
Association of Home Builders), чтобы 
направить письмо министру торговли 
Уилбуру Россу, специальному помощ-
нику президента Иванке Трамп и чле-
нам Американского совета консуль-
тантов по политике в области кадро-
вых ресурсов с просьбой о встрече, 
чтобы обсудить конкретные потреб-
ности отрасли в рабочей силе и то, 
как решаются проблемы с обучением.

Кроме того, Home Depot Foundation (од-
на из 10 крупнейших в мире торговых сетей, 
специализирующаяся на товарах для дома) 
и Институт домостроения (Home Builders 
Institute) заключили партнерское отноше-
ния для запуска программы обучения моло-
дежи. Первоначально учебная программа, 
входящая в состав общей программы, бу-
дет доступна для учащихся 11 и 12 классов 
примерно в 25 средних школах с акцентом 
на недостаточно обслуживаемые общины 
(communities) в штатах Колорадо, Флорида, 
Вирджиния, Аляска, Техас, Алабама, Тен-
несси, Нью-Джерси и Массачусетс.

После завершения, участники 
получат свидетельство для про-
хождения дальнейшего обучения, 
одобренное Национальной ассо-
циацией домостроителей и при-
знанное министерством труда 
США.

Ожидается, что программа бу-
дет расширена на большее число 
средних школ уже в 2020 году.

Агентство по охране 
окружающей среды не в 
состоянии контролировать 
применение красок на 
основе свинца

Результаты аудиторской проверки, 
проведенной Управлением Генерально-
го инспектора Агентства США по охране 
окружающей среды (U.S. Environmental 
Protection Agency, сокращенно EPA), сви-
детельствуют, что не существует эффек-
тивной стратегии для реализации и обе-
спечения соблюдения правил примене-
ния красок на основе свинца при рекон-
струкции, ремонте и окраске.

В частности, аудит установил, что 
EPA не имеет достаточного контроля для 
оценки эффективности программы и 
прогресса в достижении целей, включая 
то, что EPA не следит за региональными 
стратегиями таргетирования, плохо от-
слеживает соответствие розничных цен 
рекомендованным ценам (RRP), недо-
статочно использует ресурсы пропаган-
дистских мероприятий. Данные инспек-
ционных проверок так же показали отсут-
ствие прогресса в снижении уровня свин-
ца в крови у детей.

Было также установлено, что 
между Управлением по химиче-
ской безопасности и предотвра-
щению загрязнения окружающей 
среды EPA и Управлением по обе-
спечению соблюдения норматив-
ных требований недостаточно ко-
ординации и связи.

В отчете говорится, что управ-
ления EPA могут выиграть от об-
мена разработанными инстру-
ментами, идеями и подходами.

Рекомендации от  аудита: 
EPA определить универсальные 
требования для программы ре-
комендованных цен (RRP), обно-
вить текущее руководство про-
граммы, установить надзор за 
управлением и организовать фо-
рум для обмена передовым опы-
том и инновациями.

Новый нормативный акт об 
оплате труда

Министерство труда США издало но-
вый нормативный акт, вступивший в си-
лу 1 января 2020 года, согласно которо-
му 1,3 миллиона американских рабочих 
имеют право на выплату гонорара в со-
ответствии с Законом о справедливых 
стандартах труда.

Принятый норматив обновляет по-
роговые уровни дохода, необходимые 
для освобождения действующих адми-
нистративных или профессиональных 
работников от требований минимальной 
заработной платы и оплаты сверхуроч-
ных FLSA, и позволяет работодателям 
рассчитывать долю надбавок и комисси-
онных за вознаграждение в зависимости 
от уровня заработной платы. Новые по-
роговые значения учитывают рост зара-
ботной платы работников, поскольку дей-
ствующие в настоящее время пороговые 
значения были установлены в 2004 году.

 Выставка GlassBuild 
America 2019 

В состоявшейся в городе Атланта 
выставке GlassBuild America приняли 
участие более 420 экспонентов. Общая 
площадь экспозиций составила 187 
000 квадратных футов (17375 кв. м). 
Выставку посетило 8200 специалистов 
стекольной и оконной индустрии. 

Организатором выставки являлась 
Национальная стекольная ассоциация 
(National Glass Association, сокращенно 
NGA).

Мероприятие было крупнейшим 
GlassBuild в Атланте за последние го-
ды.

«Индустрия заявила о том, что мы 
здесь, мы сильны и стремимся к ро-
сту; этот ответ на GlassBuild отража-
ет обновленную приверженность NGA 
повышению качества стекла как без-
опасного, здорового, устойчивого и 
вдохновляющего строительного про-
дукта», – отметил Эндрю Харинг, вице-
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президент NGA. организатора и орга-
низатора мероприятия.

Во время церемонии на выставке 
журнал «Window + Door» объявил побе-
дителей премии «Window + Door Awards 
2019» (ранее – премия «Хрустальные до-
стижения»). 

Другие основные мероприятия Glass 
Build включали демонстрации в режиме ре-
ального времени и сеансы экспресс-обуче-

ния, которые охватывали множество тем, 
включая обучение, биофильный дизайн, ав-
томатизацию, планирование преемственно-
сти и награды Best in Show для различных ка-
тегорий. Компания Deceuninck North America 
получила награду Best of 2019 за свой стенд. 
Компания Soft Tech выиграла Best in Show в 
категории программного обеспечения.

За день до начала выставки 
GlassBuild America Альянс по продаже 

окон и дверей (Window & Door Dealers 
Alliance) провел ежегодный «День ди-
лера». В нем приняли участие около 90 
владельцев и топ-менеджеров фирм 
розничной торговли окнами и дверями. 
Мероприятие начались с награждения 
лауреатов премии «Дилер года-2019» 
(Dealer of the Year Awards). Дальнейшая 
программа была посвящена цифровому 
маркетингу.

СИЛА ВНУТРЕННЕГО КРУГА
КАК КОЛЛЕКТИВНЫЙ РАЗУМ МОЖЕТ ПОМОЧЬ БИЗНЕСУ РАСТИ

Мадлен МакРей, 
MM MacRae Coaching & Consulting, США

Джим Рон, один из основополож-
ников современной мотивационной ре-
чи, сделал противоречивое заявление о 
том, что мы являемся средними из пяти 
человек, с которыми мы проводим боль-
ше всего времени. Это наш внутренний 
круг – одна из самых влиятельных сил в 
нашей жизни. Это важная составляющая 
нашего успеха и может быть трамплином 
или мокрым одеялом.

Наш внутренний круг состоит из лю-
дей, которым мы чаще всего и свободно 
предоставляем доступ к нашему наибо-
лее ценному и невозобновляемому ре-
сурсу – нашему времени. У них есть на-
ше ухо, и они глубоко влияют на нас, не-
зависимо от того, осознаем мы это или 
нет. Большинство владельцев бизнеса, 
однако, не считают свой внутренний круг 
ключевым индикатором своего потен-
циала и поэтому оставляют его на волю 
случая.

На самом деле, многие внутренние 
круги образуются по умолчанию. Они 
представляют собой смешанную группу из 
членов семьи, друзей и коллег, вошедших 
в Вашу жизнь благодаря обстоятельствам 
и событиям. Но внутренний круг также 
может быть тем, который мы намеренно 
взращиваем и тщательно отбираем.

Как владельцы бизнеса и лидеры, 
мы обязаны оставаться на вершине на-
шей игры. Из кристально ясного пони-
мания того, что именно мы хотим, куда 
мы хотим идти, и для того, чтобы сделать 
правильный выбор, как лучше всего ту-

да добраться. Что может быть лучше для 
этого, чем с помощью группы единомыш-
ленников или вдохновителей?

Расширить круг

В своей знаменитой книге «Думай 
и богатей» Наполеон Хилл писал: «Ни 
один ум не самодостаточен. Для роста и 
расширения нужны контакты и ассоци-
ации с другими умами». В переводе это 
означает, что те, кто постоянно общает-
ся только с одними и теми же людьми, не 
будут стремиться расти или меняться. В 
нашем быстро меняющемся мире, где 
технологии ежедневно меняют бизнес-
среду, выполнение того, что всегда де-
лалось, является залогом неудачи.

Для того, чтобы двигаться вперед, 
владельцы бизнеса должны «оттачивать 
свою сталь против другой стали». Груп-
пы истинных единомышленников пони-
мают, кто все их члены, как владельцы 
бизнеса. Участники обеспечивают по-
нимание и перспективу, исходя из соб-
ственных успехов и неудач на этом пу-
ти. Группы единомышленников помога-
ют проверять предположения, прояснять 
идеи и открывать умы участников перед 
новыми перспективами. При этом, груп-
пы единомышленников являются одним 
из наиболее игнорируемых сил при дви-
жении к успеху в бизнесе.

Альянс по продаже окон и дверей 
(Window & Door Dealers Alliance) хочет 
развить этот тип взаимодействия для 

дилеров окон и дверей в рамках своей 
новой программы WDDA Mastermind. 
Программа предлагает присоединиться 
к эксклюзивной группе единомышлен-
ников, обеспечивая 12 месяцев постоян-
ного контакта с успешными владельца-
ми бизнеса. Она включает:

• Обсуждение технологий продаж с 
единомышленниками.

• Мозговой штурм идей перед инве-
стированием ресурсов.

• Проверка стратегических ходов.
• Открытие вдохновляющих перспек-

тив для бизнеса.
В дополнение к ежемесячным сете-

вым занятиям с группой Mastermind участ-
ники также имеют доступ к ежемесячным 
интерактивным обучающим семинарам, 
которые затрагивают актуальные бизнес-
темы и предлагают инновационные, со-
временные методы и подходы от ведущих 
экспертов в данной области. Бонус: члены 
Window & Door Dealers Alliance получают 
скидку на эту возможность. 

Window & Door, 

October/November 2019

Мадлен МакРей (Madeleine 

MacRae) – основатель и владелец 

компании MM MacRae Coaching & 

Consulting, обладающей более чем де-

сятилетним опытом работы с подряд-

чиками, дилерами и производителями 

стройматериалов для домостроения.
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ПРОДАЖИ ДОМОВ В США В 2019 ГОДУ 
ВЫРОСЛИ НА 10,3%.
КАК ЭТО СКАЖЕТСЯ НА ПРОДАЖАХ ОКОН И ДВЕРЕЙ?

Согласно недавно опубликован-
ным данным Министерства жи-

лищного строительства и городского 
развития США и Бюро переписи на-
селения США, предложение недавно 
построенных односемейных домов 
сократились на 0,4% – до 694 000 
единиц в годовом исчислении с уче-
том сезонных колебаний в декабре, 
после пересмотра в сторону пониже-
ния в ноябре. Месячная цифра на 23 
процента превышает показатель де-
кабря 2018 года. По оценкам, в 2019 
году было продано 681 000 новых до-
мов, что на 10,3% больше, чем в 2018 
году.

«Высокий уровень доверия за-
стройщиков жилья, в сочетании с не-
достаточным существующим пред-
ложением жилья для удовлетворе-
ния текущего спроса, предполагают 
рост продаж новых домов в этом го-
ду», – считает Дон Мон, председа-
тель Национальной ассоциации до-
мостроителей (National Association of 
Home Builders; сокращенно NAHB).

«Несмотря на медленный старт 
продаж жилья в 2019 году, более 
низкие процентные ставки по ипо-
течным кредитам ускорили продажи 
новых домов во второй половине го-
да, отметив его как лучший год для 
продажи новых домов после рецес-
сии», – отмечает Роберт Дитц, глав-
ный экономист и старший вице-пре-
зидент NAHB.

Отмечена тенденция к снижению 
в течение 2019 года срока поставки 
новых домов заказчикам, которые в 
настоящее время составляет 5,7 ме-
сяцев. Предложение для продажи 
составляет с 327 000 новых односе-
мейных домов.

Для тех, кто работает в оконной 
и дверной промышленности, ста-
бильный рынок жилья может иметь 
первостепенное значение для ста-
бильного бизнеса. Экономисты ви-
дят положительные признаки того, 
что для тех, кто работает на окон-
ном рынке, возможности будут 
оставаться даже если общая эко-

номическая ситуация станет неста-
бильной.

Роберт Дитц отмечает, что пораз-
ительная статистика для сферы про-
изводства окон и дверей заключается 
в том, что производительность труда 
в ней, как и в строительной отрасли 
США в целом, была по существу пло-
ской за последние 25 лет, в то время 
как общая производительность труда 
выросла на 30%. В свете нехватки ра-
бочей силы он говорит: «Нам придется 
найти более продуктивные способы ис-
пользования рабочих рук». 

Для тех, кто работает в оконной и 
дверной промышленности, Дитц видит 
хорошую потенциальную возможность. 
«Если вы можете пойти к строителю и 
сказать: «У меня здесь есть более до-
рогой продукт, но я могу точно опре-
делить, сколько времени на установку 
труда это сэкономит вам», то этот про-
дукт точно будет продаваться», – ут-
верждает он.

www.windowanddoor.com

ДИНАМИКА ОТРАСЛИ ДАЕТ ОСНОВАНИЯ ДЛЯ 
ПОЗИТИВНЫХ ПРОГНОЗОВ

Альянс по продаже окон и дверей 
(Window & Door Dealers Alliance, 

США) презентовал второй ежегод-
ный бенчмаркинговый отчет. Это 
ежегодное исследование оценивает 
продажи, интересы торговой ассо-
циации, цены предложения, деловую 
уверенность дилеров окон и дверей, 
оптовых дилеров, дилеров пиломате-
риалов и строительных материалов, 
а также ритейлеров окон/дилеров за-
мены. В отчете содержится анализ 
тенденций развития оконной и двер-
ной индустрии, статистика, сравне-
ние итогов года с предшествующим 
годом. Он поможет дилерам продви-
гать свой бизнес вперед. 

Пять ключевых выводов из отчета:
1. Динамика развития отрасли да-

ет основания для позитивных кратко-
срочных прогнозов. Это проявляется 
в усилении конкуренции и необходи-
мости ограничивать территориаль-
ный охват для получения новых зака-
зов. Оконные и дверные сделки – это 
высококонкурентное пространство: 
27% дилеров имеют 10 или более 
прямых конкурентов, а 32% имеют от 
пяти до девяти прямых конкурентов. 
Кроме того, 54% дилеров имеют ра-
диус продаж, охватывающий 50 миль 
или менее.

2. Среднесрочный прогноз так же 
кажется позитивным на основе настро-

ений дилеров и подрядчиков, хотя рост 
может быть не таким высоким, как в 
предыдущие несколько лет.

Это  основано  на  индексе 
HomeAdvisor/Farnsworth Group, ко-
торый ежеквартально фиксирует на-
строения среди пяти торговых групп, 
занимающихся установкой, заме-
ной и ремонтом окон и дверей. Циф-
ры индекса 2019 года указывают на 
сильную уверенность в получении 
новых заказов в ближайшие шесть 
месяцев, и прогнозы на будущее 
остаются позитивными, поскольку 
высокая рабочая нагрузка во многих 
торговых ассоциациях продолжает 
повышать уверенность.
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Рис. 1. Распределение дилеров по суммарным объемам продаж окон и дверей 
Источник: Window & Door Dealers Alliance, США

3. Есть небольшие сдвиги в доле 
рамных материалов, которые могут 
повлечь за собой более крупные объ-
емы продаж, учитывая более высо-
кую стоимость соответствующих изде-
лий. Окна из ПВХ-профилей занимали 
львиную долю рынка в 2018 году – на 
уровне 88% (прим. ред.: это не соот-
ветствует данным других источников), 
а продажи виниловых и деревянных 
окон оставались относительно ста-
бильными в 2017-2018 гг. Продажи ме-
таллических окон значительно вырос-
ли, увеличившись с 7 до 16% (прим. 
ред.: по сравнению с данными других 
источников эта цифра сильно заниже-
на; указанные в отчете цифры не кор-

респондируются между собой, сумма 
долей значительно превышает 100%). 
Хотя стеклопластиковые двери оста-
ются наиболее распространенным ти-
пом продаваемых, их популярность в 
2018 году снизилась на 10% по срав-
нению с 2017 годом. При этом в 2018 
году доля деревянных дверей на рынке 
увеличилась на 11%, а объем продаж 
возрос на 14% по сравнению с 2017 го-
дом.

4. Наблюдается умеренный сдвиг 
в сторону крупных тендерных заказов 
при снижении доли заказов от домов-
ладельцев. Это может быть отражени-
ем изменений в типах осуществляе-
мых проектов. В 2017 году дилеры оце-

нили, что 52% их продаж пришлось на 
домовладельцев (прим. ред.: «частных 
заказчиков», по терминологии, приня-
той среди российских менеджеров) и 
33% – на строительные компании. Но 
в 2018 году цифры оказались практи-
чески одинаковыми: продажи домов-
ладельцам составили 38%, а продажи 
строительным компаниям – 39%.

5. Дилеры все еще могут лучше 
определить, что такое «качество» и 
«обслуживание».

Утверждается, что дилеры по-
прежнему имеют возможность быть 
более конкретными при передаче сво-
их дифференциаторов продаж или 
ценностных предложений. Улучшая 
определение сервиса, с точки зрения 
целесообразности, знаний, опыта и 
отношений с клиентами, и качества, 
с точки зрения продуктов, выбора и 
разнообразия, дилеры имеют возмож-
ность отделить свои представление о 
качестве и сервисе от общих отрасле-
вых банальностей.

Распределение дилеров по сум-
марным объемам продаж окон и 
дверей, по данным Альянса по про-
даже окон и дверей (WDDA), приве-
дено на рис. 1.

Window & Door Dealers Alliance

WINDOW + DOOR: ПРОГНОЗЫ НА 2020 ГОД И НОВОЕ 
ДЕСЯТИЛЕТИЕ

Ежегодный отраслевой доклад 
Window + Door, основанный на 

опросах специалистов, отражает 
итоги 2019 год и содержит прогнозы 
на 2020 год, включая информацию 
о продуктах, продажах и тенденци-
ях занятости. В докладе также опи-
сывается, как экономическая ситуа-
ция в стране влияет на оконную ин-
дустрию, и как технологии все боль-
ше изменяют отрасль. Помимо цифр, 
даны различные оценки перспектив 
внедрения инноваций не только в 
оконной индустрии, но и в строитель-
ной отрасли в целом. Консенсус за-
ключается в том, что бизнес разви-
вается успешно и имеет хорошие 

перспективы. Некоторые указывают 
на хорошие возможности для роста 
и расширения присутствия на рынке. 
Другие фокусируются на рационали-
заторстве, качестве продукции и ее 
эстетических показателях. Доклад 
дает картину того, где находится 
оконный рынок США и куда он идет.

Продажи + тенденции 
развития продукта

Согласно опросу этого года, по-
требительский спрос является самым 
большим драйвером развития про-
дукта. Отмечено так же повышение 
внимания к энергоэффективности. 

Брайан Миллер, президент и главный 
исполнительный директор компании 
ProVia, говорит, что толчок к добавле-
нию нового уровня производительно-
сти и удовлетворению потребностей 
рынка является стимулом для разви-
тия продукта. «Существует стремле-
ние к дифференциации среди произ-
водителей, что часто приводит к по-
явлению идей для разработки новых 
продуктов», – утверждает он.

«Непрерывный спрос на высоко-
качественные отделочные матери-
алы и акцент на погодостойкости, 
устойчивости к низким температу-
рам, эстетике и внешнему виду бу-
дут стимулировать все больше игро-
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ков рынка к переходу от использова-
ния краски к использованию ламина-
та, особенно когда дело доходит до 
основных цветов», – считает Марко 
Патерманн, представитель произ-
водителя skai Exterior of Continental 
Surface Solutions.

Отраслевые стандарты постоян-
но пересматриваются, производства 
приводятся в соответствие с этими 
стандартами, продолжают прогрес-
сировать производители. «Отрасль 
и ее требования быстро меняются, 
– констатирует Бенджамин Форман, 
координатор по маркетингу компании 
Solar Innovations. – Требования норм 
и государственных законов начинают 
смещаться в сторону превращения 
инноваций в движущую силу. Разви-
тие технологий позволяет производ-
ственным и архитектурным отраслям 
интегрироваться и формировать но-
вые отраслевые тенденции. Однако 
всегда важно учитывать то, что уже 
делается хорошо другими, и так не-
прерывно улучшаться во всех аспек-
тах деятельности».

Спрос на долговечные и устой-
чивые продукты растет под воздей-
ствием повышения нормативных тре-
бований и вследствие необходимо-
сти восстановительных работ после 
участившихся стихийных бедствий. 
«Независимо от того, требуется ли 
вам повысить устойчивость зданий 
из-за их географического положе-
ния, или вы просто хотите построить 
дом с помощью самых долговечных 
доступных материалов, потребность 
в устойчивых продуктах сейчас бо-
лее высока, чем когда-либо», – счи-
тает Форман. – Борьба с изменением 
климата усилило стремление к этим 
продуктам и будет продолжать де-
лать это до тех пор, пока прибрежные 
и другие районы, подверженные сти-
хийным бедствиям, будут затронуты 
этими явлениями».

Джим Seaser, директор по управ-
лению продуктами, и Аарон Мунд-
та, коммерческий директор фирмы 
AmesburyTruth, отмечают несколь-
ко ключевых требований, которые 
должна обеспечить компания-разра-
ботчик: ударопрочность, защиту от 
падения, решения для нестандарт-
ных конструкций, в т. ч. особо боль-

ших окон и дверей, легкость управ-
ления ими, применение специальной 
фурнитуры и оборудования.

По мере того как полотна склады-
вающихся дверей становятся боль-
ше, их направляющие и рельсы – все 
более узкими. «Производители две-
рей спешат увидеть, кто может сде-
лать самые узкие направляющие и 
рельсы, оставляя минимум места для 
размещения функционального обо-
рудования, – отмечает Мэтт Тейлор, 
директор по разработке продуктов 
HOPPE North America Inc. – В некото-
рых случаях мы сталкиваемся с про-
блемой разработки многоточечного 
дверного замка, который вписывает-
ся в половину пространства, с кото-
рым мы привыкли работать».

Эта тенденция к большим, более 
тяжелым остекленным конструкци-
ям так же требует более надежных 
аппаратных систем, предоставляе-
мых в увеличивающемся количестве 
коммерческих приложений. Так, Roto 
North America презентовала новую 
систему для решения этих проблем в 
GlassBuild America прошлой осенью.

Эстетика аппаратного обеспече-
ния также продолжает развиваться. 
«Есть две отчетливые тенденции, – 
говорит Тейлор. – С одной стороны, 
предпочтение отдается минимализ-
му. Узкие направляющие и рельсы 
означают, что фурнитура и обору-
дование также должно соответство-
вать или, по крайней мере, быть про-
порциональным конструкции двери. 
На противоположном конце спектра 
и тоже в тренде – специально выде-
ляющиеся видимые детали оборудо-
вания, используемые для создания 
«грандиозных» парадных входов с 
большими дверями».

Продажи + проблемы со 
снабжением

Несмотря на то, что отрасль ожи-
дает увеличения продаж и позитивно 
смотрит на 2020 год, этот год будет 
не без проблем. Общее мнение за-
ключается в том, что цены на сырье 
и материалы также увеличатся, и все 
компании отрасли будут стремиться 
диверсифицировать свою цепочку 
поставок.

Ожидания, 
ориентированные на 
клиента

Требования клиентов разнообраз-
ны: качество, цена, условия и сроки 
поставки и т. д. Огромные различия 
в требованиях к эстетике, хотя преоб-
ладающей тенденцией остается ми-
нимализм и прямые линии. Популяр-
ным остается «сельский» стиль. 

«Кроме того, клиенты предпо-
читают полностью интегрирован-
ные, комплексные решения. Раз-
розненные системы остались в про-
шлом. Более мелкие компании зна-
ют, что им нужно инвестировать в 
программное обеспечение, чтобы 
расти и соответствовать ожиданиям 
дилеров/дистрибьюторов», – считает 
Мэтт Батча, специалист по развитию 
бизнеса фирмы FeneTech.

«Клиенты больше осознают необ-
ходимость автоматизации из-за труд-
ностей в поиске квалифицированной 
рабочей силы, чем пять лет назад. 
Ожидания эволюционировали от тра-
диционных, сфокусированных на оку-
паемости труда, к фокусировании 
на окупаемости на более высоких 
уровнях качества и эффективности, 
как прямого результата автоматиза-
ции», – считает Тим Макглинчи, ис-
полнительный вице-президент GED 
Integrated Solutions.

Как меняются ожидания 
конечных пользователей

«Клиенты знают, чего хотят, и хо-
тят этого быстро. В своем большинстве 
они хотят конкурентного ценообразо-
вания и тяготеют к поставщикам, кото-
рые могут обеспечить изготовленный 
на заказ продукт с полным комплек-
сом решений. Они хотят иметь возмож-
ность интегрировать свои продукты с 
новейшими технологиями без ущерба 
для производительности. Сегодняшние 
клиенты ищут более масштабные, дол-
говечные продукты с внешним видом и 
работоспособностью, которые выдер-
жат испытание временем. Самое глав-
ное, клиенты хотят, чтобы их приобре-
тения соответствовали их ожиданиям. 
В эпоху, когда обслуживание клиентов 
было автоматизировано до точки разо-
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чарования, из общей массы выделя-
ются те предприятия, которые посвя-
щают время и заботу для того, чтобы 
относиться к каждому клиенту, как к 
своему единственному клиенту. Балан-
сировать эту потребность с автомати-
зацией может быть сложно, но те, кто 
определил для себя этот баланс, всег-
да более успешны в долгосрочной пер-
спективе», – говорит Бенджамин Фор-
ман, координатор по маркетингу Solar 
Innovations.

Производство, 
автоматизация + 
технологии

«Автоматизация была и будет оста-
ваться самой большой возможностью 
для производителей в 2020 году, – го-
ворит Ларри Джонсон, вице-президент 
по продажам компании North American 
fenestration, Quanex. – Автоматизация, 
бесспорно, помогает с проблемами 
производительности, качества и труда, 
и, хотя многие компании еще не полно-
стью приняли автоматизацию, она бы-
стро развивается в к отрасли».

«Трудовые проблемы не уйдут, а 
автоматизация позволит работать бо-
лее эффективно, – продолжает Джон-
сон. – Клиенты также отходят от неав-
томатизированного или полуавтомати-
ческого оборудования. Многое из него 
устарело, а программное обеспечение 
становится более сложным, поэтому 
производителям нужно делать выбор».

Джессика Метц, менеджер по мар-
кетингу компании Erdman Automation, 
оценивает, что около 80% ее бизнеса 
относится к индустрии 4.0 и связанно-
му оборудованию, при этом цифра бу-
дет расти. Она разделяет мнение о не-
обходимости сосредоточиться на обо-
рудовании IG, но продолжает «искать 
пути для инноваций, улучшая суще-
ствующие процессы или создавая со-
вершенно новое оборудование».

«Сегодня производители окон и 
дверей инвестируют больше капитала 
в системы автоматизации по сравне-
нию с прошлым десятилетием, – сооб-
щает Тим Макглинчи, исполнительный 
вице-президент GED. – Последние пять 
лет отмечены рекордным внедрением 
систем автоматизации, интегрирую-
щих робототехнику».

Митч Левандовски, вице-президент 
по продажам фирмы Soft Tech, согла-
шается с тем, что отрасль находится в 
«переломном моменте». Он считает, 
что интернет вещей, индустрия 4.0 и, 
в конечном итоге, индустрия 5.0 станут 
общеупотребительными в течение сле-
дующих 10 лет. «Все будет взаимосвя-
зано. У вас будет беспроводная связь 
от того, что машины делают на произ-
водственном этаже, до того, как эта ма-
шина работает и какую эффективность 
она имеет», – говорит он.

Макглинчи также видит эту тенден-
цию, заявляя, что оцифровка будет до-
минировать на предприятиях в 2020 году. 
«Ранее передовые процессы оптимиза-
ции материалов были движущей силой 
для рентабельности и производительно-
сти, – объясняет он. – Акцент будет сме-
щен на сбор данных, мониторинг НЗП и 
использование оцифровки для достиже-
ния более оптимальных решений.”

Мэтт Батча (FeneTech), говорит, что 
есть большой интерес к этому, что он 
называет «цифровизацией бизнеса». 
Автоматизация, безусловно, являет-
ся ее частью, поскольку производите-
ли требуют более высокоавтоматизи-
рованных машин, которые уменьшают 
физический труд. «Кроме того, сегод-
няшние машины с программным обе-
спечением могут осуществлять обрат-
ную связь, давая полную картину со-
стояния производства, – объясняет он. 
– Это позволяет пользователю иметь 
четкое представление о своем произ-
водстве и его «узких местах» с помо-
щью программного обеспечения».

Грег Кох, вице-президент по прода-
жам и маркетингу компании Deceuninck 
North America, добавляет к этому, что 
повышенная автоматизация не только 
помогает уменьшить количество оши-
бок, но и улучшает скорость произ-
водства и качество продукции. «Успе-
хи в автоматизации и технологических 
стандартах продолжают оказывать 
влияние на наш бизнес, как в произ-
водстве, так и в других операциях, – го-
ворит он. – Это основа для будущих до-
стижений в области инноваций, дизай-
на и устойчивого развития».

Поставщики тоже стремятся к авто-
матизации для решений по улучшению 
производственных линий. «Мы сдела-
ли значительные инвестиции в наши 

заводы по экструзии ПВХ-профилей и 
операции с новым автоматизирован-
ным оборудованием, – говорит Ларри 
Джонсон (Quanex). –Увеличение объ-
емов производства на этом оборудова-
нии может быть десятикратным, и мы 
ожидаем, что это поможет нам расши-
рить наши предложения». 

А что будет дальше? По словам 
Макглинчи, следующее поколение ав-
томатизации будет сосредоточено на 
адаптивных робототехнических техно-
логиях, в которых роботы акклимати-
зируются к изменчивости продукта и 
производственных процессов. В более 
общем смысле, как говорит Грег Хе-
дер, президент Solar Innovations, «буду-
щее выглядит ярким, поскольку новые 
инновации в автоматизации революци-
онизируют способ роста и адаптации 
бизнеса».

Трудовые ресурсы

Нехватка рабочей силы не произо-
шла в одночасье, и так же не может 
быть устранена в одночасье. У каж-
дой компании есть свой способ реше-
ния проблемы, чтобы не только помочь 
самим себе, но и помочь отрасли. «Со-
хранение и обучение талантливых чле-
нов команды - это самый важный ключ 
к устойчивому успеху», – считают в 
Solar Innovations.

«Это долгосрочные усилия, и мы 
строим отношения, которые могут быть 
плодотворными через несколько лет, – 
говорит Миллер (ProVia). – Некоторые 
примеры того, как мы достигаем этого, 
– это участие в нашем местном произ-
водственном лагере и участие в про-
фессиональных школах. Нет никакого 
тайного решения. Это просто должно 
быть частью долгосрочной стратегии».

Erdman Automation также ощущает 
нехватку рабочей силы, но по-другому, 
чем компании, у которых есть «поле-
вые» работники. «У нас есть более 
сфокусированное подмножество спе-
циальностей, чем у наших клиентов, 
–  объясняет Метц. – Нам нужны квали-
фицированные машинисты, програм-
мисты, сварщики и монтажники». Она 
отмечает, что, поскольку все меньше и 
меньше молодых людей идут на тех-
нические рабочие места, у компании 
есть специальная учебная программа, 
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чтобы научить требуемым навыкам 
молодых людей: «Мы работаем с мест-
ными школами и имеем устойчивый 
успешный прирост рабочей силы».

В связи с проблемами набора и 
удержания кадров, которые наблюда-
ются во всей оконной индустрии и в 
производстве в целом, все больше и 
больше процессов автоматизируются. 
«Если компании не могут нанять лю-
дей, то автоматизация должна стать 
частью решения», – говорит Кох.

Глобальное влияние

Многие поставщики в оконной 
индустрии Северной Америки име-
ют европейские корни. Но даже для 
тех, кто не имеет европейской штаб-
квартиры, Европа по-прежнему воз-
действует на то, что происходит на 
американском рынке. Прогресс Ев-
ропы в области автоматизации и тех-
нологии особенно повлиял на амери-
канскую машиностроительную про-
мышленность. Респонденты опроса 
указали на «прогресс технологий» 
и европейские технологии, дающие 
«доступ к более крупным единицам», 

поскольку европейские тенденции 
сильно повлияли на бизнес.

Эстетические тенденции также 
путешествуют через Атлантику, при-
чем респонденты указывают на цве-
товые решения как один из самых 
больших трендов, поступающих на 
североамериканский рынок. «Мы 
уже наблюдаем значительный рост 
цветовых решений в США и Канаде, 
и он продолжает расти», – отмечает 
Кох, добавляя, что, несмотря на это, 
спрос на «цвет» по-прежнему намно-
го меньше, чем в Европе.

Патерманн соглашается, что «цвет» 
находится на подъеме в США, гово-
ря, что рынок испытал неожиданный 
огромный рост потребности в цветной 
ламинации. «Выбор дизайна / цвета 
довольно консервативен, с нескольки-
ми традиционными вариантами, но мы 
видим, что существует растущий спрос 
на большее разнообразие в дизайне – 
не только в однородных расцветках, но 
и в современной отделке «под дерево».

Спрос на теплосберегающие окна 
также растет, сообщает Кох, в том числе 
окна для «пассивных домов» – области, 
где США следуют за лидирующей Евро-

пой. Существует так же тенденция к уве-
личению размеров окон, отвечающих 
самым высоким требованиям к энерго-
эффективности и теплосбережению.

Источники склонны соглашаться с 
тем, что технология и автоматизация 
являются более производительными и 
продвинутыми в Европе, чем в США. 
Но Паттерман уточняет, что США и Ев-
ропа имеют очень разные концепции, 
основанные на наследии, особенностях 
развития рынков, различных потребно-
стях и клиентах на каждом рынке. «Мы 
вдохновляемся друг другом, но техно-
логии не всегда можно передать напря-
мую», – говорит он.

Левандовски относится к Евро-
пе как к зрелому рынку, который из-
за малого роста населения не будет 
сильно расти. Это представляет вы-
зов для европейских компаний в от-
ношении сбыта их продукции, и они 
делают много для того, чтобы про-
давать свою продукцию в Северной 
Америке. Патерманн соглашается, 
говоря: «Европейские рынки в этом 
сегменте уже очень консолидирова-
ны и более или менее стабильны, что 
дает хорошую основу для планирова-
ния, но с другой стороны, там не ожи-
дается сильного роста».

Левандовски утверждает, что евро-
пейские компании технологически на-
много опережают американских про-
изводителей окон и дверей. «Из-за 
высокой стоимости энергоносителей 
в Европе создание более продвину-
тых продуктов становится необходимо-
стью. В США более дешевая энергия. 
Стоимость содержания дома с подо-
гревом или охлаждением в США ни-
же, поэтому наша потребность в высо-
копроизводительных продуктах не так 
высока, как в Европе».

Аналогичным образом, европей-
ские достижения в области автомати-
зации обусловлены необходимостью. 
«Так же, как и с энергией, стоимость 
труда высока, поэтому они использу-
ют автоматизацию для решения этой 
проблемы, – говорит Левандовски. – 
Они не просто обеспечивают эффек-
тивность рабочего места, но и пол-
ную операционную эффективность 
во всем производственном цикле».
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ДИНАМИКА ОСНОВНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ 
ПОКАЗАТЕЛЕЙ ВЕДУЩИХ СТРАН МИРА

Динамика ВВП ведущих 
экономик мира 

Динамика ВВП США, Японии, Ве-
ликобритании, Германии и стран ЕС-
28 в годовом выражении в постоян-
ных ценах, 2007–2019 гг., представ-
лена на рис. 1.

Динамика ВВП стран БРИКС в го-
довом выражении в постоянных це-
нах, 2007–2019 гг., представлена на 
рис. 2.

Некоторые показатели III кварта-
ла 2019 г.:

• По сравнению со II кварталом 
2019 г. темпы прироста экономи-
ки Великобритании в III квартале 
замедлились на 0,2 п.п. В годовом 
выражении (г/г) был зафиксирован 
рост на 1,0%.

• ВВП Германии в III квартале 
2019 г. продемонстрировал рост на 
0,2 п.п. по сравнению со II кварталом 
текущего года и составил +0,5% г/г.

• В III квартале 2019 г. темп при-
роста экономики Индии замедлился 
до минимума за последние 6 лет и 
составил 4,5% г/г.

Динамика цен на нефть и 
динамика бурения в США

Динамика цен на нефть и динамика 
бурения в нефтегазовом секторе США, 
2015–2019 гг., представлены на рис. 3.

В декабре 2019 г. цены на нефть 
выросли: в середине второй декады 
месяца цена нефти WTI и Brent соста-
вила 59,3 долл./барр. и 66,6 долл./барр. 
соответственно. 

В январе 2020 г. цены на нефть про-
демонстрировали снижение: в начале 
второй декады месяца цена нефти WTI 
и Brent составила 56,6 долл./барр. и 
62,2 долл./барр. соответственно.

Динамика промышленного 
производства

Динамика промышленного произ-
водства США, Японии, Великобрита-
нии, Германии и стран ЕС-28 с сезон-
ной очисткой, 2017–2019 гг., приведена 
на рис. 4.

Динамика промышленного про-
изводства стран БРИКС (Бразилия и 
ЮАР – с сезонной очисткой), 2017–
2019 гг., приведена на рис. 5.

Некоторые показатели ноября-де-
кабря 2019 г.:

• В декабре 2019 г. в США промыш-
ленное производство вновь начало ра-
сти (+1,0% г/г) после снижения в ноя-
бре (–0,7% г/г).

• В Китае темп прироста промыш-
ленного производства в ноябре 2019 г. 
увеличился и составил +6,2% г./г. про-
тив +5,4% г./г. в ноябре 2018 г. В дека-
бре 2019 г. темп увеличился на 1,2 п.п. 
в годовом выражении – до 6,9%.

• Темпы прироста промышленного 
производства в России в ноябре 2019 г. 
составили 0,3% против 2,4% г/г в ана-
логичном периоде предыдущего года.

• В 2019 г. в Японии темп прироста 
промышленного производства проде-
монстрировал отрицательную динами-
ку и в ноябре составил –6,7% в годовом 
выражении.

Рис. 2. Динамика ВВП стран БРИКС в годовом выражении в постоянных ценах

Рис. 1. Динамика ВВП США, Японии, Великобритании, Германии и стран ЕС-28 в годо-
вом выражении в постоянных ценах
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Динамика ключевых ставок 
центральных банков

Динамика ключевых ставок 
центральных  банков  ведущих 
стран мира, 2008–2019 гг., приве-
дена на рис. 6.

Некоторые показатели 2019 г.
• В 2019 году значение ключе-

вой ставки в России было сниже-
но пять раз (до 6,25% в декабре). 
С 10.02.2020 г. Банк России снизил 
ключевую ставку до 6,00 % годовых.

• Центральный банк Бразилии в 
декабре снизил ключевую ставку до 
4,5%, что стало минимальным значе-
нием показателя с 1997 года.

Бюллетень о текущих тен-

денциях мировой экономики, 

декабрь 2019 – январь 2020 

Рис. 3. Динамика цен на нефть и динамика бурения в нефте-
газовом секторе США

Рис. 4. Динамика промышленного производства США, Японии, 
Великобритании, Германии и стран ЕС-28 с сезонной очисткой

Рис. 5. Динамика промышленного производства стран БРИКС 
(Бразилия и ЮАР – с сезонной очисткой)

Рис. 6. Динамика ключевых ставок центральных банков веду-
щих стран мира
Источники – Thomson Reuters, Baker Hughes

	 КОММЕНТАРИЙ РЕДАКЦИИ:

Итак, начиная с 2015 года, центробанки России и Бразилии соревновались 
между собой за наиболее высокую ключевую ставку среди ведущих стран ми-
ра. Рекорд все же остался за Россией – 17% в 2015 г. (см. рис. 6). 

Как это «сопрягалось» с ВВП – см. совместно рис. 2 и рис. 6.
Видимо, руководство указанных стран кое-что, наконец-то, поняло. Во вся-

ком случае, ставки начали снижаться. Тем не менее, по итогам 2019 года Рос-
сия осталась лидером среди крупнейших стран мира по величине ключевой 
ставки центробанка. 

Насколько «почетно» такое лидерство – решать нашим читателям.
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По данным Министерства энерге-
тики РФ, выработка электроэ-

нергии в России за январь-декабрь 
2019 г. составила 1096,2 млрд. 
кВт•ч (+1,23% к соответствующему 
показателю предшествующего пе-
риода). Данные Минэнерго являют-
ся предварительными и будут уточ-
нены в последующем.

Россия занимает четвертое ме-
сто в мире по выработке электроэ-
нергии (до 2015 г. – третье место). 
Данные по другим крупнейшим про-
изводителям за 2019 г. пока отсут-
ствуют. На рис. 1. представлена ди-
намика производства электроэнер-
гии в мире в 1990-2018 гг.

Крупнейшие страны-производи-
тели электроэнергии в мире пред-
ставлены в табл. 1.

Крупнейшим производителем 
электроэнергии в мире, начиная 
с 2014 года, является КНР (при-
чем учитывается только производ-
ство в континентальном Китае, без 
Гонконга и Макао). При этом около 
87% выработки электроэнергии в 
КНР приходится на ТЭС и ГЭС.

На втором месте – США. Третье 
место занимает Индия, три года на-
зад опередившая Россию.

МИРОВЫЕ ЛИДЕРЫ В ПРОИЗВОДСТВЕ 
ЭЛЕКТРОЭНЕРГИИ

Следует отметить, что первая 
тройка мировых лидеров по произ-
водству электроэнергии по соста-
ву и порядку полностью идентична 
первой тройке по ВВП, рассчитан-
ному по паритету покупательной 
способности валют (ППС).

Производство электроэнергии в 
мире в 2018 году выросло на 3,5%.

Основной прирост мирового про-
изводства электроэнергии в 2018 
году произошел в Азии (+6,1%). Ки-
тай обеспечил почти 60% мирового 
роста благодаря высокому спросу и 
быстрому развитию генерирующих 
мощностей, за ним следуют Индия, 
Япония, Южная Корея и Индонезия.

Выработка  элек троэнергии 
также выросла в США (+3,6%), 
поскольку погодные условия и 
экономический рост стимулиро-
вали потребление электроэнер-
гии, в то время как в Канаде оно 
несколько снизилось. Производ-
ство электроэнергии продолжа-
ло расти в России, на Ближнем 
Востоке и в Африке. В Латинской 
Америке производство осталось 
без изменения, поскольку рост в 
Бразилии и Мексике был компен-
сирован сильным спадом в Вене-

суэле, вызванным политической 
напряженностью

В Европе производство элек-
троэнергии в 2018 г. осталось без 
изменения. Рост произошел во 
Франции и Турции благодаря ро-
сту выработки гидроэлектроэнер-
гии и энергии от возобновляемых 
источников (плюс увеличение вы-
работки на АЭС во Франции). Сни-
жение – в Бельгии (ограничение 
выработки на АЭС), Германии, 
Италии и Великобритании (мягкая 
зима).

Основная часть роста мирово-
го потребления электроэнергии 
приходится на Азию – почти 80%, 
причем почти 60% приходится на 
Китай. Спрос на электроэнергию в 
Китае ускорился на фоне устойчи-
вого экономического роста и про-
мышленного спроса. Спрос так-
же вырос в Индии, Южной Корее, 
Японии и Индонезии.

Потребление электроэнергии в 
США, снизившееся на 1% в 2017 
году, восстановилось в 2018 году 
(+2,2%). Большая часть этого при-
роста приходится на жилой сектор 
(+6,2%), в основном за счет уве-
личения потребления электроэ-

Рис. 1. Динамика производства электроэнергии в мире в 1990-2018 гг.

User
Текст



ССК  «ОКНА и ДВЕРИ»  № 1 (205) 2020

энергосбережение

54

нергии для бытовой техники (что 
составляет около половины по-
требления электроэнергии) и кон-
диционирования воздуха (почти 
90% американских домов исполь-
зуют централизованные или ин-
дивидуальные системы кондици-
онирования воздуха). Экономиче-
ский рост и промышленный спрос 
также способствовали росту по-
требления электроэнергии в Ка-
наде, Бразилии и России. Потре-
бление так же возросло в Африке, 
особенно в Египте, и на Ближнем 
Востоке, особенно в Иране.

Как и в 2017 году, потребление 
электроэнергии в Европе в 2018 
году оставалось стабильным: сни-
зилось во Франции и Германии, 
не изменилось в Великобритании, 
Италии и Испании, выросло в Гол-
ландии, Польше и Турции.

По данным Международного 
энергетического агентства (МЭА), 
мировое потребление энергии 
всех видов в 2018 г. увеличилось 
на 2,3%. Высокий спрос, «обу-
словленный сильной глобальной 
экономикой и более высокими 
потребностями в отоплении и ох-
лаждении в некоторых регионах», 
привел к увеличению выбросов 
CO2 на 1,7% – до нового максиму-
ма в 33 гигатонны.

Увеличился спрос на все ви-
ды топлива, но лидером был при-
родный газ, на который пришлось 
45% роста энергопотребления, 
главным образом, за счет Китая и 
США.

Лидерами по росту выбросов 
стали Китай, Индия и США, на 
которые пришлось 85% чистого 
прироста выбросов. В то же вре-
мя выбросы сократились в Герма-
нии, Японии, Мексике, Франции 
и Великобритании, отмечается в 
отчете.

Доля угля в мировой энерге-
тике продолжает снижаться, но в 
2018 году его потребление в аб-
солютных цифрах снова увеличи-
лось, соответственно, выросли и 
выбросы. Азия – особенно Китай 
– является движущей силой это-
го роста. Выработка электроэнер-
гии на угольном топливе дает 30% 

Таблица 1.
Крупнейшие страны-производители электроэнергии

Место Страна-производитель
Производство, 
млрд. кВт•ч * 

1 КНР (без Гонконга и Макао) 7092

2 США 4429

3 Индия 1643

4 Россия 1128

5 Япония 1102

6 Канада 663

7 Германия 647

8 Бразилия 596
9 Южная Корея 593

10 Франция 571

11 Саудовская Аравия 351
12 Великобритания 334

* За 2018 г., по данным Статистического ежегодника мировой энергии Enerdata

Таблица 2.
Страны с наиболее высокой долей электроэнергии, полученной из 

возобновляемых источников (ВИЭ)

Место Страна-производитель
Доля ВИЭ в 

производстве, % *
1 Германия 25,0

2 Португалия 23,4

3 Испания 23,3

4 Новая Зеландия 21,9

5 Великобритания 21,0

6 Италия 16,3

7 Бельгия 14,8

8 Румыния 12,5

9 Турция 12,0

10 Голландия 11,7

11 Чили 11,1

12 Швеция 10,4

* За 2018 г., по данным Статистического ежегодника мировой энергии Enerdata

Рис. 2. Цены на природный газ, бензин и электроэнергию в 2018 г. в России и некоторых 
других странах мира 
Источник: Евразийская экономическая комиссия, 2020 г.
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мировых выбросов CO2. Большая 
часть угольной генерации сегод-
ня сконцентрирована в Азии, где 
возраст среднестатистической 
угольной электростанции состав-
ляет всего 12 лет, на десятки лет 

Рис. 3. Экспорт сырой нефти по странам, в расчете на 1 чел., долл. США
Источник: Евразийская экономическая комиссия, 2020 г.

меньше среднего экономического 
срока службы (около 40 лет). Од-
нако рост угольной энергетики в 
мире замедляется.

Производство энергии на осно-
ве возобновляемых источников  в 

мире выросло в 2018 году на 4%, 
составив почти четверть роста по-
требления первичной энергии за 
год.

Доля ветровой и солнечной 
энергетики в совокупной выработ-
ке электроэнергии в мире в 2018 
г. достигла 7,5%.

Страны с наиболее высокой 
долей электроэнергии, получен-
ной из возобновляемых источни-
ков (ВИЭ), приведены в табл. 2.

Крупнейшие страны-произво-
дители электроэнергии в мире 
представлены в табл. 1.

Крупнейшим производителем 
электроэнергии в мире, начиная с 
2014 года, является КНР (причем 
учитывается только производ-
ство в континентальном Китае, 
без Гонконга и Макао). При этом 
около 87% выработки электроэ-
нергии в КНР приходится на ТЭС 
и ГЭС.

На втором месте – США. Тре-
тье место занимает Индия, три го-
да назад опередившая Россию. 

Следует отметить, что первая 
тройка мировых лидеров по про-
изводству электроэнергии по со-
ставу и порядку полностью иден-
тична первой тройке по ВВП, рас-
считанному по паритету покупа-
тельной способности валют (ППС) 
см. табл. 3.

Цены на природный газ, бен-
зин и электроэнергию в 2018 г. в 
России и некоторых других стра-
нах мира приведены на рис. 2.

Учитывая роль нефти в миро-
вом энергобалансе, целесообраз-
но привести здесь некоторые дан-
ные, которые ранее не публикова-
лись. На рис. 3 приведены данные 
по экспорту сырой нефти по стра-
нам, в расчете на 1 чел., долл. 
США, 2017-2018 гг.

Таблица 3.
Крупнейшие экономики мира по ВВП, рассчитанному по паритету 

покупательной способности валют (ППС), млрд. инт. долларов

Место 
(2019 г.) Страна

ВВП (ППС), млрд. инт. 
долларов Место 

(2018 г.)
2019 г. 2018 г.

1 КНР (без Гонконга и Макао) 27308,9 25398,7 1

2 США 21439,4 20544,3 2

3 Индия 11325,7 10500,2 3
4 Япония 5747,5 5415,1 4

5 Германия 4444,4 4401,4 5

6 Россия 4349,4 4050,8 6

7 Индонезия 3737,5 3500,9 7

8 Бразилия 3456,4 3371,7 8

9 Великобритания 3131,2 3056,7 9

10 Франция 3061,1 3037,4 10

11 Мексика 2627,8 2504,2 12
12 Италия 2442,8 2527,9 11
13 Турция 2346,6 2310,6 13
14 Республика Корея 2319,9 2071,2 14
15 Испания 1940,5 1855,7 15
16 Канада 1899,9 1783,7 16

* Данные за 2018 г. – World Bank; оценка показателей 2019 г. – International Monetary Fund, World Economic Outlook 
(October - 2019)
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