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   Тел./факс: (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: (495) 798-0542, 920-9514
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ЗНАНИЕ РЫНКА – ЗАЛОГ УСПЕХА ВАШЕГО БИЗНЕСА!

     Аналитические отчеты:
• Российский строительный рынок: 

итоги развития в 2000-2011 годах 
и перспективы на 2012-2015 годы

• Российский рынок окон из ПВХ 
в 2000-2011 годах и перспективы 
на 2012-2015 годы

• Российский оконно-фасадный рынок: 
итоги развития и перспективы на 
2012-2015 гг.

• Российская тысяча. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций ЦФО. Москва и МО

• Российская тысяча. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций ЦФО (кроме Москвы и МО

• Производители профильно-погонажных 
изделий из ПВХ в России.

Способ 
предоставления: 

Электронная версия 
в формате PDF. 

Базы данных 
предоставляются 

отдельно

Демоверсии 
представлены на сайте 

www.ssk-inform.ru
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ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ 
СИСТЕМЫ

КРУПНОГАБАРИТНЫЕ ПОДВИЖНЫЕ 
И НЕПОДВИЖНЫЕ ЖАЛЮЗИ

СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОЗЫРЬКИ ТИПА «С»

ТЕХНИЧЕСКИЕ ЖАЛЮЗИ ТИПА «Z»

ШУМОЗАЩИТНЫЕ ЖАЛЮЗИ

СТАВНИ

• Приглашаем к сотрудничеству производителей алюминиевых светопрозрачных конструкций, а также 

производителей солнцезащитных конструкций

• Мы обеспечиваем техобслуживание,проекты CAD, подбор материалов по самойлучшей цене.

• Продажа готовых к монтажуэлементов или профилей и аксессуаров для собственного производства клиента.

ПРИГЛАШАЕМ ПОДРОБНО ОЗНАКОМИТЬСЯ С НАШИМ САЙТОМ.

SOLAR-TECH, ООО

ул. Бискупинска 23, 30-732 Краков

тел. +48 12 290 04 06, факс: +48 12 290 04 07, внутренний номер: 103

akardas@solar-tech.com.pl; solar-tech@solar-tech.com.pl

www.solar-tech.com.pl

УВАЖАЕМЫЕ ГОСПОДА!

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ НА СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ИЗДАНИЯ

«ОКНА И ДВЕРИ», «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ», «СТЕНЫ И 
ФАСАДЫ», «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

С любого числа любого месяца Вы можете оформить годовую подписку на журналы в редакции, в наших 

представительствах или агентствах (см. список на 1 или 2 стр.).

Также Вы можете воспользоваться удобной формой для подписки в on-line режиме на нашем сайте 

www.ssk-inform.ru. В этом случае система, после регистрации, создаст для Вас собственный офис, через который можно 

получить счет и доступ к электронным изданиям.

СТОИМОСТЬ ГОДОВОЙ ПОДПИСКИ НА 2012 ГОД

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом рассылки 
и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем 
за 2 комплекта, %

Количество комплектов

Для подписчиков РФ,
руб.

Для зарубежных
подписчиков,

евро
2-8 9-20 21-50 51-100 свыше 

100 

«Окна и Двери»
(6 номеров) 3480 150

15 20 24 27 30

«Стены и Фасады»
(2 номера) 1160 55

«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2320 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2320 75

«Рольставни. Ворота. 
Солнцезащитные Конструкции» 580 35

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. 

Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сбербанк (способ оплаты для физических лиц).

При оформлении подписки на все четыре издания (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.

Итого сумма годовой подписки на все четыре издания (для подписчиков РФ): 

для физических лиц – 6496 руб.; для юридических лиц – 7424 руб.

Подписка оформляется на год.

Юридическим лицам, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, 

накладная) на каждый вышедший из печати журнал.

Физическим лицам счета-фактуры и накладные не высылаются.

ТЕПЕРЬ ВЫ МОЖЕТЕ ПОЛУЧАТЬ СВЕЖИЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ ВЕРСИИ ЖУРНАЛОВ В PDF ФОРМАТЕ. 

Журналы «Окна и Двери», «Стены и Фасады», «Кровля и Изоляция», «Фасадные Системы» – в день их выхода из 

печати. Для этого Вам необходимо зарегистрироваться на сайте и оформить подписку на электронную версию. 

Вы получите доступ в собственный кабинет, откуда можно скачать журнал в электронном виде.

ВОСПОЛЬЗУЙТЕСЬ ЭТОЙ ВОЗМОЖНОСТЬЮ! 

Оперативное получение журналов, дает возможность следить за маркетинговой средой, оценивать эффективность 

деятельности, вовремя координировать стратегию действий и в результате получить конкурентное преимущество.

С любого числа любого месяца вы можете подписаться на текущие номера или журналы из архива.

ТАКЖЕ ВЫ МОЖЕТЕ ВЫПИСАТЬ:

1. КАТАЛОГИ-СПРАВОЧНИКИ: 

• «Комплектующие для окон, дверей и фасадных 

конструкций» – 450 руб.;

• «Теплоизоляционные материалы и изделия» – 300 руб.; 

• «Системные профили для окон, дверей и 

фасадных конструкций» – 450 руб. 

2. ПРОГРАММНЫЕ ПАКЕТЫ: 

• База данных «Комплектующие для производства окон и 

дверей» – 2500 руб. 

• База данных «Производители ПВХ-

профилей» – 2700 руб.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить 
по телефону в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо pay@ssk-inform.ru

rwst_1_2012.indd   2rwst_1_2012.indd   2 17.09.2012   16:14:0117.09.2012   16:14:01



ССК  «РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ»  № 1 (1) 2012 1

К строительным конструкциям и материалам сегодня предъявляются новые требования, направленные на повыше-

ние качества жизни, энергосбережение и гармонизацию строительных объектов со средой обитания. Инновацион-

ные солнцезащитные системы, автоматические двери, рольставни, ворота, системы безопасности и контроля доступа, 

системы комплексной автоматизации зданий – без всего этого уже невозможно представить современное строитель-

ство. Время требует от специалистов отрасли комплексного подхода к строительству и оснащению зданий, включая ин-

теграцию IT-систем в строительные конструкции.

Отвечая на вызов времени, редакция Информационно-издательского центра «Современные Строительные Кон-

струкции» приняла решение о создании нового журнала: 

РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» («РВСК»)

Цель издания:

Стимулирование применения в строительстве инновационных строительных изделий, материалов и технологий, 

способствующих созданию комфортной и безопасной среды обитания человека.

Основная тематика журнала:

Рольставни, жалюзи, автоматические двери, ворота. Солнцезащитные системы. Технологии и материалы. Оборудо-

вание. Автоматика и системы управления. Системы наблюдения и контроля доступа. Конструктивные решения. Инно-

вационные энергосберегающие материалы и технологии. Дизайн. Интерьерные решения. Экономика. Рынок.

Основные рубрики журнала:

Солнцезащитные системы: жалюзи, шторы, навесы, маркизы и др.; конструктивное исполнение и применяе-

мые материалы; качественные характеристики; технологии производства и монтажа.   

Рольставни: конструктивное исполнение и применяемые материалы; качественные характеристики; технологии 

производства и монтажа.

Автоматические двери: назначение и особенности конструктивного исполнения (раздвижные, карусельные, 

маятниковые и др.); применяемые материалы; технологии производства и монтажа; характеристики.

Ворота: назначение и особенности (промышленные ворота, гаражные ворота и др.); конструкции и применяе-

мые материалы; технологии производства и монтажа; качественные характеристики.

Энергосбережение: снижение энергопотребления на кондиционирование помещений с использованием совре-

менных солнцезащитных систем; снижение теплопотерь за счет применения дополнительного теплоизолирующего кон-

тура в зимний период; применение современных теплоизоляционных материалов в конструкциях рольставен, дверей и 

ворот; комбинированные конструкции и материалы; энергоэффективные технические решения.  

Энергосберегающие системы: оптимальное использование естественного освещения путем применения си-

стем перераспределения светового потока; светоотражающие, светопередающие, светоулавливающие элементы и 

конструкции; снижение затрат на искусственное освещение; системы перераспределения тепла и света в зданиях.

Технологическое оборудование для производства солнцезащитных систем, рольставен, автоматических две-

рей и ворот; характеристики оборудования; комплектация производственных цехов и участков.

Приводы и автоматика. 

Системы наблюдения, безопасности и контроля доступа.

Системы автоматизации и управления зданием: дистанционное управление солнцезащитными системами; 

системы управления внутренним микроклиматом помещений; автоматизированные системы управления зданием.

Строительство

Объектные решения

Дизайн. Интерьерные решения.

Экономика. Рынок.

Первыми читателями журнала станут наши подписчики на издания, выпускаемые ИЦ «Современные Строительные 

Конструкции». Это производители и продавцы строительных конструкций, изделий и комплектующих, проектные и на-

учно-исследовательские организации, инвестиционно-строительные компании, генподрядные и субподрядные органи-

зации, административно-государственные структуры, эксплуатирующие и экспертные организации, частные предпри-

ниматели из почти 300 городов и населенных пунктов практически всех регионов-субъектов Российской Федерации.

Выход первого номера журнала «Рольставни. Ворота. Солнцезащитные Конструкции» был приурочен к открытию 

первой международной выставки «R+T» в России. Сегодня он перед Вами. 

ПРИГЛАШАЕМ К ВЗАИМОВЫГОДНОМУ СОТРУДНИЧЕСТВУ С НОВЫМ ИЗДАНИЕМ!

ВРЕМЯ БРОСАЕТ ВЫЗОВ! 

 
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Развитие рынка рольставен, ворот 

и солнцезащитных конструкций в 

России происходило вслед за разви-

тием оконно-фасадного рынка. 

Некоторые известные оконные 

фирмы начинали свою деятельность 

в первой половине 90-х гг. прошло-

го века как поставщики жалюзи. Во 

второй половине 90-х жалюзи и роль-

ставни были включены в товарную 

номенклатуру многих компаний-про-

изводителей окон из ПВХ, но играли 

в основном дополняющую роль. 

Интенсивный рост оконно-фасад-

ного рынка в России в 2000-2008 гг. 

стимулировал развитие в секторе 

жалюзи и рольставен, который в ито-

ге приобретал все большую автоном-

ность. После кризиса 2009 г. эта тен-

денция усилилась.

Рост потребления гаражных во-

рот, обусловленный повышением до-

ходов населения и быстрым ростом 

объемов продаж легковых автомоби-

лей, стимулировал развитие еще од-

ного сектора рынка. 

РЫНОК РОЛЬСТАВЕН, ВОРОТ 
И СОЛНЦЕЗАЩИТНЫХ КОНСТРУКЦИЙ 
В РОССИИ

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Формированию рынка так же спо-

собствовало развитие малоэтажного 

домостроения и торгового бизнеса. 

Сегодня российский рынок роль-

ставен, ворот и солнцезащитных кон-

струкций можно рассматривать как 

новый самостоятельный рынок. 

Классификация 
и терминология

Классификация основных товар-

ных групп рынка рольставен, ворот и 

солнцезащитных конструкций разра-

ботана недостаточно. Во многом это 

обусловлено практически полным от-

сутствием отечественной норматив-

ной базы в этой области. Практика 

здесь явно далеко опередила «науку». 

Терминология также не является 

устоявшейся. Многие термины трак-

туются и понимаются неоднозначно. 

Так, например, термин «жалюзи» мо-

жет использоваться как для эксплу-

атируемых внутри помещений тка-

невых жалюзи, так и для эксплуати-

руемых снаружи защитных алюми-

ниевых рольставен. В то же время, 

термин «рольставни» используется 

для обозначения как защитных роль-

ставен, так и интерьерных рулонных 

штор.

Широко использующийся термин 

«роллетные системы» объединяет 

как конструкции защитных рольста-

вен для окон, витрин и торговых па-

вильонов, так и соответствующие 

конструкции гаражных ворот.

Рольставни, гаражные и промыш-

ленные ворота иногда объединяют 

в общий класс под названием «под-

вижные ограждающие конструкции».

Основные виды продукции

Основными видами товарной про-

дукции, формирующими рынок, мож-

но считать:

– гаражные и промышленные во-

рота;

– защитные конструкции для окон 

и витрин (рольставни, называемые 
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также роллетными жалюзи, а также 

ставни и защитные конструкции дру-

гих типов);

– интерьерные жалюзи (верти-

кальные, горизонтальные, рулон-

ные), устанавливаемые на оконные 

проемы изнутри помещений; 

– шторы, занавесы и другие инте-

рьерные солнцезащитные конструк-

ции; 

– наружные солнцезащитные кон-

струкции (фасадные жалюзи, раф-

шторы, маркизы, навесы, тенты и 

др.).

В состав основных видов товар-

ной продукции, формирующей ры-

нок, могут быть включены автома-

тические двери, стальные входные 

двери (в т.ч. двери в промышленных 

воротах), а также шлагбаумы и неко-

торые другие позиции. 

По условиям эксплуатации, опре-

деляемым местонахождением отно-

сительно помещений зданий, все ви-

ды конструкций могут быть укрупнен-

но разделены на следующие группы: 

– конструкции, эксплуатируемые 

вне зданий; 

– ограждающие конструкции, 

эксплуатируемые в составе других 

ограждающих конструкций (стен, 

окон) зданий; 

– внутренние (интерьерные) кон-

струкции, эксплуатируемые в поме-

щениях зданий. 

Материалы 

В СССР для изготовления про-

мышленных и гаражных ворот тра-

диционных типов использовалась 

сталь и древесина. В качестве солн-

цезащитных конструкций использо-

вались, главным образом, текстиль-

ные шторы. В небольших городах и 

сельских населенных пунктах про-

должали применяться деревянные 

ставни для окон. Жалюзи (преи-

мущественно, деревянные) имели 

весьма ограниченное распростра-

нение. 

В 90-х гг. прошлого века на фор-

мирующийся российский рынок 

пришли роллетные системы, верти-

кальные, горизонтальные и рулонные 

жалюзи. В 2000-х годах – секционные 

ворота различных типов, мультифак-

турные жалюзи, современные тек-

стильные материалы и др.

Соответственно, перечень приме-

няемых материалов значительно рас-

ширился и включает:

– алюминий (ламели роллетных си-

стем, вертикальных и горизонтальных 

жалюзи, секционные элементы ворот, 

ламели фасадных жалюзи, короба, 

конструктивные элементы и др.); 
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– сталь (полотна ворот и дверей, 

ламели роллетных систем, направ-

ляющие, конструктивные элементы 

и др.);

– полимерные материалы (ламе-

ли роллетных систем, жалюзи, ко-

роба, полотна солнцезащитных кон-

струкций, конструктивные элементы 

и др.);

– теплоизоляционные и шумоизо-

ляционные материалы (пенополиуре-

тан и др.) для ворот, секционных эле-

ментов, ламелей;

– древесина (жалюзи, ставни, 

шторы);

– текстильные материалы (полот-

на штор и других солнцезащитных 

конструкций). 

Гаражные и промышленные 
ворота

По способу открывания гаражные 

и промышленные ворота подразде-

ляются на следующие группы:

– распашные;

– сдвижные; 

– раздвижные, в т.ч. раздвижные 

складывающиеся (многостворчатые);

– подъемные;

– откатные, в т.ч. многостворча-

тые;

– другие, в т.ч. комбинированные.

По конструктивному исполнению 

их можно подразделить на ворота:

– с цельными полотнами (одно– 

или двухполотные);

– секционные;

– многостворчатые;

– роллетные (состоящие из шар-

нирно связанных элементов неболь-

шой высоты, которые наматываются 

на вал);

– другие.

По типу открывания (проем от-

крывается снизу вверх, а закрывает-

ся сверху вниз) в группу подъемных 

ворот объединяются как однополот-

ные промышленные подъемные во-

рота традиционного типа, так и сек-

ционные и роллетные ворота совре-

менных конструкций, значительно 

отличающиеся по конструктивному 

исполнению. 

Распашные ворота, ранее широко 

использовавшиеся, в том числе в ка-

честве гаражных, требуют значитель-

ного пространства при открывании, 

имеют большую массу и мало удоб-

ны в эксплуатации. Поэтому в насто-

ящее время им на смену приходят 

секционные подъемные ворота, уби-

рающиеся при открывании под пото-

лок, роллетные и раздвижные много-

створчатые ворота.

Роллетные ворота по конструк-

тивному исполнению, в сущности, 

аналогичны защитным рольставням 

для окон и витрин.

Защитные конструкции 
для окон и витрин

Традиционные оконные ставни в 

России, как и в Европе, были широ-

ко распространены еще в XIX веке. 

Их применение в городских и сель-

ских постройках было обусловлено 

как целями защиты от «нежелатель-

ных лиц», так и целями энергосбере-

жения: зимой закрытые деревянные 

ставни давали ощутимый выигрыш в 

сокращении теплопотерь через окна.

В многоквартирных домах мас-

совых серий, построенных в СССР 

за послевоенный период, защитные 

конструкции для окон не предусма-

тривались. Для защиты квартир от 

несанкционированного проникнове-

ния жильцы (уже после заселения) 

оборудовали окна первых этажей 

стальными решетками, часто прида-

вавшими зданиям весьма своеобраз-

ный вид. 

Защитные рольставни из алю-

миния, появившиеся на российском 

рынке в 90-х гг. прошлого века, по-

зволяли в значительной мере обе-

зопасить квартиры, торговые точки 

и офисные помещения от несанкци-

онированного доступа. Возникший 

спрос быстро оценили многие ком-

пании-производители окон из ПВХ, 

включившие защитные рольставни в 

товарную номенклатуру.

Сегодня рольставни из алюми-

ния (в меньшей степени – из стали) 

для окон, витрин, торговых павильо-

нов являются наиболее широко рас-

пространенным товаром на рынке 

защитных ограждающих конструк-

ций. 

Фасадные солнцезащитные 
конструкции

Фасадные солнцезащитные кон-

струкции в настоящее время доста-

точно разнообразны. В содружестве 

с признанными во всем мире архи-

текторами их разработку и продви-

жение осуществляют компании, за-

нимающие лидирующие позиции в 

области фасадных технологий. 

В качестве примеров можно при-

вести управляемые фасадные ла-

мельные системы Schueco, отражаю-
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щие солнечный свет днем или пере-

направляющие его в помещения для 

более продолжительного естествен-

ного освещения в вечернее и утрен-

нее время. Или фасадные системы 

Kalzip из перфорированных алюми-

ниевых листов, рассеивающие сол-

нечный свет и одновременно укры-

вающих находящихся внутри здания 

людей от любопытных взглядов с 

улицы.

К сожалению, в российском стро-

ительстве такие конструкции пока не 

получили достаточного распростра-

нения. 

Одним из новых для российского 

рынка типов солнцезащитных кон-

струкций являются наружные жалю-

зи (рафшторы), которые закрывают 

оконные проемы не изнутри, а снару-

жи помещения. 

Преимуществом рафштор перед 

обычными жалюзи и шторами яв-

ляется то, что рафшторы отража-

ют солнечные лучи до их прохожде-

ния через стекла. Тем самым устра-

няется эффект «парниковой зоны», 

неизбежно присутствующей между 

шторами (интерьерными жалюзи) и 

стеклом, из которой тепло распреде-

ляется по помещению. Создавая за-

тенение, рафшторы не дают также 

нагреваться оконным стеклам, что 

дополнительно снижает передачу 

тепла внутрь помещения.

Интерьерные 
солнцезащитные 
конструкции

Основные виды изделий (кон-

струкций): 

– интерьерные жалюзи (верти-

кальные, горизонтальные, рулон-

ные);

– шторы (в т.ч. плиссе); 

– занавесы и другие интерьерные 

солнцезащитные конструкции.

Отдельную группу по конструк-

тивному исполнению образуют жалю-

зи, применяемые непосредственно в 

оконных конструкциях (так называе-

мые «встроенные» жалюзи). Они мо-

гут устанавливаться либо в межсте-

кольном пространстве стеклопакетов 

(например, горизонтальные жалюзи 

E.A.S.Y.), либо между стеклом и сте-

клопакетом в окнах так называемого 

«скандинавского» («финского») типа.

В последнее время распростране-

ние получили также рулонные шторы 

для окон из ПВХ-профилей, устанав-

ливаемые непосредственно на створ-

ки или на не открывающиеся части 

окон. 

Некоторыми конструктивными 

особенностями отличаются шторы и 

жалюзи для мансардных окон.

Новым направлением развития 

технологий является использование 

солнечной энергии для управления 

солнцезащитными конструкциями. 

Фотоэлектрические элементы, укре-

пленные на внешней стороне солнце-

защитных ламелей и преобразующие 

световую энергию в электрическую, 

заряжают аккумуляторную батарею, 

которая приводит в действие мотор, 

опускающий, поднимающий или по-

ворачивающий ламели. 

Такую систему с дистанционным 

пультом управления разработала и 

недавно вывела на российский рынок 

компания Isotra.

Структура рынка. 
Производители и продавцы

Структура рынка рольставен, во-

рот и солнцезащитных конструкций 

во многом аналогична структуре 

оконно-фасадного рынка (подробнее 

см. аналитические отчеты «Россий-

ский рынок окон из ПВХ в 2000-2011 

годах и перспективы на 2012-2015 го-

ды», «Российский оконно-фасадный 

рынок: итоги развития в 2000-2010 

годах и перспективы на 2011-2015 го-

ды», выпущенные ИЦ «ССК»).
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Основные группы «игроков» 

рынка:

1. Производители профилей, ком-

плектующих, приводов и автоматики.

2. Производители изделий (сбо-

рочные предприятия).

3. Продавцы изделий, осущест-

вляющие также их монтаж.

Компании первой группы осу-

ществляют продажу своей продукции 

(непосредственно или через дистри-

бьюторов) компаниям второй груп-

пы. Компании второй группы (в ряде 

случаев выполняющие также функ-

ции дистрибьюторов) осуществляют 

сборку изделий и их продажу компа-

ниям третьей группы («дилерам»), а 

также продажу конечным потребите-

лям и монтаж конструкций. Компании 

третьей группы осуществляют прода-

жу изделий конечным потребителям 

и монтаж конструкций.

Лидером российского рынка сре-

ди производителей профилей для 

роллетных защитных конструкций 

является белорусская компания 

Alutech, занимающая также ведущие 

позиции среди производителей про-

филей и комплектующих для секци-

онных ворот. Второе место занимает 

компания DoorHan (Московская обл., 

г. Одинцово). На третьем месте Hoer-

mann (Германия). 

По оценкам, продукция компаний 

первой тройки занимает от 85 до 95% 

в этом секторе рынка.

На рынке также представлена 

продукция компаний Aluprof (Поль-

ша), Alulux, Normstahl, SKS Stakusit, 

Heroal (Германия), Simplex (Россия), 

Sipar (Италия), Flexy Force B.V., Doka 

NL (Голландия) и др., но доля каждой 

из них весьма незначительна. 

Рынок в данном секторе в значи-

тельной мере монополизирован.

Наряду с производством алюми-

ниевых профилей, компании выпу-

скают комплектующие для рольста-

вен (короба, октагональные валы, на-

правляющие, системы управления, 

уплотнители и др.). Некоторые ком-

пании производят также стальные 

профили.

Профили и короба для рольста-

вен производят и ведущие произво-

дители ПВХ-профилей, такие как Ve-

ka и Deceuninck.

Приводы и автоматику постав-

ляют, в основном, иностранные ком-

пании: Nice, Came, Somfy, Selve, 

Euromatic, FAAC и др. 

Число компаний, осуществляю-

щих сборку конструкций, примерно 

на полтора порядка выше, чем чис-

ло производителей (поставщиков) 

профилей, и в настоящее время мо-

жет быть оценено величиной около 

200. 

Число компаний, осуществляю-

щих продажу и монтаж конструкций, 

еще на порядок выше. Значитель-

ную часть из них составляют оконные 

фирмы.

В секторе солнцезащитных кон-

струкций ситуация аналогична. До-

минирующее положение среди пред-

ставленных на рынке компаний-про-

изводителей материалов и ком-

плектующих для жалюзи занимают 

несколько компаний. Наиболее из-

вестные – Isotra (Isolite) Proma (PRiS). 

Доля каждого из других производите-

лей сравнительно невелика. Значи-

тельная часть продукции поступает 

из стран ЮВА. 

Далее следует группа компа-

ний-производителей изделий (жа-

люзи, штор и др.), число которых 

на полтора-два порядка больше (до 

200). Число же фирм, осуществляю-

щих продажу продукции конечным 

потребителям, еще на порядок выше. 

Как и в секторе защитных конструк-

ций, значительную часть из них со-

ставляют оконные фирмы.

Учитывая, что материальные и 

трудовые затраты на производство 

интерьерных жалюзи и штор сравни-

тельно невелики (для производства 

достаточно 2-3 человек, стоимость 

станков незначительна по сравнению 

с оборудованием для производства 

окон), многие компании совмещают 

производство и продажу изделий. 

Ведущие компании-производи-

тели окон и фасадных конструкций, 

осуществляющие также продажу и 

монтаж рольставен, жалюзи, автома-

тических дверей, промышленных и 

гаражных ворот Центрального и Юж-

ного федеральных округов представ-

лены в табл. 1-3.

Объем рынка

Рынок рольставен, ворот и солн-

цезащитных конструкций в постсо-

ветской России возник практически 

одновременно с оконно-фасадным 

рынком в начале 90-х годов прошло-

го века, но долгое время был «в те-

ни» последнего и не рассматривался 

как самостоятельный. 

Специфика рынка рольставен, во-

рот и солнцезащитных конструкций 

такова, что его объем, как правило, 

оценивается по отдельным секторам. 

Так, IndexBox Marketing оценивало 

объем российского рынка рольста-

вен в 2007 году величиной 3,55 млрд. 

руб. (около 100 млн. евро). Отмеча-

лось, что с 2003 по 2007 гг. объем 

рынка в финансовых показателях вы-

рос в 4 раза, но в 2007 году началось 

насыщение рынка.

 
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По оценке «Рестко Холдинг», в 

эти же годы происходил стабиль-

ный рост рынка гаражных ворот, до-

стигшего в 2007 году объёма свыше 

7,8 млрд. руб. Из них около 60%, или 

примерно 4,7 млрд. руб., пришлось 

на секционные ворота. Рост рынка, в 

том числе наблюдавшийся в 2006 г. 

«бум», связывается с большими объ-

ёмами и высокими темпами строи-

тельства.

Здесь следует отметить, что 2006 

год явился годом наибольшего при-

роста объемов (в физических и фи-

нансовых показателях) и на россий-

ском оконно-фасадном рынке. Это 

лишний раз подтверждает, что рынки 

являются смежными и развивались 

во многом синхронно, хотя заметно 

отличаются по объемам.

Тенденции развития рынка роль-

ставен, ворот и солнцезащитных 

конструкций или его отдельных сек-

торов различными маркетинговыми 

агентствами оцениваются сходным 

образом. Что же касается количе-

ственных оценок, то они в ряде слу-

чаев отличаются весьма значитель-

но. Это не удивительно, учитывая, 

что «исходным материалом» для 

выводов служат, как правило, экс-

пертные оценки сотрудников фирм-

производителей (продавцов), обыч-

но завышающих показатели дея-

тельности собственных компаний. 

Поэтому вопрос, насколько адек-

ватными были полученные сводные 

цифры, остается открытым. Как и 

вопрос о реальных объемах рос-

сийского рынка рольставен, ворот 

и солнцезащитных конструкций в 

2009-2011 годах.

Перспективы развития

Потенциал российского рынка 

обычно оценивается как «огромный» 

(и не только в отношении рольставен 

и жалюзи). 

Ожидаемый рост объемов потре-

бления рольставен, ворот и солнце-

защитных конструкций обосновыва-

ется увеличением объемов жилищно-

го строительства, развитием малоэ-

тажного домостроения, увеличением 

доходов населения, ростом продаж 

автомобилей.

Все это, безусловно, имело и 

имеет место. Однако следует на-

помнить, что развитие рынка в 

2000-х гг. носило, по существу, «то-

чечный» характер. Рынок рос бла-

годаря спросу, создавшемуся в 

крупнейших мегаполисах и городах-

«миллионниках»: Москве, Санкт-

Петербурге, Краснодаре, Казани, 

Самаре, Екатеринбурге, Новоси-

бирске. Причем в этих «точках ро-

ста» уже в 2007 году началось насы-

щение рынка. Спрос же в большин-

стве других регионов по-прежнему 

оставался низким.

При оценке перспектив развития 

рынка необходимо учитывать:

• Ввод жилья в 2009-2010 гг. 

снижался, составив в 2010 году ме-

нее59 млн. кв. м вместо планиро-

вавшихся в соответствии с извест-

ным нацпроектом «Доступное и ком-

фортное…» 80 млн. кв. м. Для резко-

го увеличения объемов жилищного 

строительства в среднесрочной пер-

спективе нет необходимых экономи-

ческих условий.

• Доля малоэтажного домо-

строения в общем объеме годового 

ввода жилья, вопреки разреклами-

рованным «приоритетам», остается 

практически неизменной, начиная с 

2000 года – на уровне 42-44%. Усло-

вия для резкого увеличения объемов 

малоэтажного домостроения не соз-

даны.

• Потребительский спрос не 

восстановился до докризисного уров-

ня и остается достаточно вялым.

• Прогрессирует дифферен-

циация доходов населения стра-

ны. Среднедушевой доход в Мо-

скве и некоторых других городах-

«миллионниках» в несколько раз 

превышает доходы населения боль-

шинства других регионов. При этом 

50% населения России проживает в 

малых городах (менее 100 тыс. жи-

телей) и населенных пунктах сель-

ского типа, имеет соответствующий 

уровень доходов и объективно «вы-

падает», тем самым, из числа потен-

циальных покупателей. 

• Воздействие макроэкономиче-

ских факторов. 

Для оценки реальных объемов 

рынка рольставен, ворот и солнце-

защитных конструкций, определения 

его потенциала, выявления тенден-

ций развития необходимо проведе-

ние полномасштабного мониторинга 

рынка. Только на этой основе воз-

можно построение корректных про-

гнозов его развития на среднесроч-

ную перспективу. 

Использованы иллюстрации 
и фотоматериалы компаний 

Efaflex, Warema, Renson, 
Weinor, Multifilm 

и собственные материалы 
ИЦ «ССК».
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Таблица 1.
Компании-производители окон и фасадных конструкций, осуществляющие продажу и монтаж рольставен, жалюзи, автоматических дверей, про-

мышленных и гаражных ворот Москвы и Московской области

Наименование ком-
пании

Местонахождение 
производства

Роль-
ставни

Жалю- 
зи Ворота Авт. 

двери
Стальн. 
двери Марки

Ком-
плектую-
щие

«Айдо-С» Москва ●

«АЛЮМ» Москва
●

Geze, 
Dorma; 
Nabco;

«АлюСтек» Москва ● Manusa, 
Record

«Алютерра СК», ГК Москва (пр-во в Орлов-
ской обл.) ● Dorma

«Атирус» МО, Ногинский р-н ● ● ●

«БАМО», ГК МО, Солнечногорский р-н, 
п. Смирновка-2 ● Geze

«Белые окна» МО, Сергиево-Посадский 
р-н, п. Пересвет ● ●

«БиМакс-Евроок-
на», ГК

Москва, Санкт-Петербург, 
Воронеж, Екатеринбург и др. ● ●

«Виктори» МО, Люберецкий р-н, п. 
Томилино ● ● ● Somfy, 

Nabco

«Дипласт Групп» Москва, МО ●

«Домком Оконные 
Технологии»

МО, г. Фрязино ●

«Домодедовский 
оконный завод»

МО, г. Домодедово ● ● ● Alutech, 
DoorHan

«Доступные окна» МО, г. Железнодорожный ● ● ● ●

«Дэфи» МО, Ленинский р-н, с. Мо-
локово ● GU, Geze

«Евро-Пласт» МО, г. Ногинск, д. Жилино ● ● Pris

«Завод «Горизонт» МО, Люберецкий р-н, д. 
Жилино ●

«Имидж-строй» МО, г. Клин ● ● ● ● Alutech

«Компания «Окна 
Арт»»

МО, Солнечногорский р-н, 
д. Благовещенка ● ●

«Компания ОкнаМо-
бифон»

МО, Мытищинский р-н, д. 
Грибки ●

«Компания «Окон-
ный континент»

МО, Серпуховской р-н, 
пгт. Оболенск ● ● Geze

«Компания «Петров-
ские окна»

МО, Красногорский р-н, с. 
Петрово-Дальнее ● ● Geze

«Компания Супер-
Окна»

МО, Одинцовский р-н, Го-
лицыно, д. Малые Вяземы ● Isolite

«Компания ТВК» МО, Щелковский р-н, д. 
Осеево ● Geze, 

Dorma

 «Ласма» МО, Подольский р-н, д. 
Алтухово ● Dorma

«Латераль», ГК МО, г. Пушкино ● ●

«Лига Окон» МО, г. Лыткарино ● ● ● Alutech

«Лучший выбор» МО, г. Пушкино ● ●

«МегаПласт» МО, г. Подольск ● ● ● DoorHan,
Alutech

«Межрегиональная 
Алюминиевая Ком-
пания»

Москва, МО
● ● ●

Geze, 
Dorma

«Моделайн», ГК МО, Люберецкий р-н, п. 
Малаховка ● ●

«Одинцовские Окна» МО, Одинцовский р-н, п. 
Старый Городок (Кубинка) ● ●

«Окна Аттик», ГК МО, Раменский р-н, д. 
Первомайка ●

 
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Наименование ком-
пании

Местонахождение 
производства

Роль-
ставни

Жалю- 
зи Ворота Авт. 

двери
Стальн. 
двери Марки

Ком-
плектую-
щие

«Окна в Дом» МО, г. Ивантеевка ● ●

«Окна Виртуаль» Москва ● ●

«Окна Мастер» МО, Наро-Фоминский р-н, 
п. Первомайский ●

«Окна-Проплекс» МО, г. Королев ●

«Окна Роста» МО, г. Дмитров ● ● ● Dorma

«Окно в Париж» 
(«БАСК-ХХI»)

МО, Истринский район, 
п/о Павловская Слобода, 
д. Лобаново

● ●
Alutech

«Панорама – О.С.» Москва ● ● Alutech

«Пласт-Декор-Окно» МО, г. Балашиха ● ● Pris

«Пласток» МО, г. Ступино ● Isolite

«ПО «Стеклострой» Сергиев Посад, МО ● Tormax Dorma

«Проект 21 –  Фасад-
ные Технологии»

Москва ● Besam, 
Dorma

«Профи», ГК МО, Клинский р-н, д. Куз-
нечково ● Dorma

«Проффасад» МО, г. Подольск

●

Dorma, 
Porte 

Automa-
tiche

«Русокон» МО, г. Клин ●

«Симплекс», ГК МО, г. Подольск
● ● ● ●

Simplex, 
Alutech

Nice, 
Саме, AN 
Motors 

«Смартал» МО, г. Подольск ● ● ● Geze

«Софос», ГК МО, г. Солнечногорск ● ● ● Geze

«Спецмонтажна-лад-
ка-53» («Импульс»)

МО, Щелковский р-н, с. 
Оболдино ● ● ● ● ● «Форпост»

«Столичный окон-
ный завод»

МО, Подольский р-н, г. 
Щербинка ● ● Isolite

«Строительная фир-
ма «Теплоресурс»

МО, г. Коломна ● ● ● ● Isolite

«Строй Мастер» МО, Одинцовский р-н, п. 
Хлюпино ● ● ● ● Alutech

«СтройПласт» МО, г. Химки ● ● ● ● Alutech

«СтройТехКом-
плекс» («Дилл»)

МО, г. Старая Купавна
● ● ●

«Форпост», 
Pandoor, 
Gerda

«СУ-155», ГК МО: Одинцово, Домодедо-
во; Ленинградская обл., 
Гатчинский р-н

● ●

«Техноком», ГК МО, Чеховский р-н, р.п. 
Столбовая ● Geze

«Фирма Бизнес-М» Москва ● ● Isotra

«ФК Окна» / «Окон-
ные конструкции»

МО, г. Домодедово ● ● ● «Форпост» «Фор-
пост»

«Формула окна – Са-
ламандер»

Москва
● ●

Isolite, Isotra 
Hit, Mini, 
Uni-2;

«Хамелеон» МО, г. Климовск
● ● ● ●

Hoermann, 
Ditec, Tormax, 
Kaba; Proma;

«Хоббит», ГК МО, г. Люберцы ● ● ●

«ЭкоОкна» МО, Сергиево-Посадский 
р-н, п. Бужаниново ● ● ● Alutech

«Элекс Профиль» МО, Люберецкий р-н,  п. 
Томилино ● ●

«Юнстрой» /«Окон-
ные технологии»

МО, г. Одинцово ● ● ● ●
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User
Текст



ССК  «РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ»  № 1 (1) 2012

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

11

Таблица 2.
Компании-производители окон и фасадных конструкций, осуществляющие продажу и монтаж рольставен, жалюзи, автоматических дверей, 

промышленных и гаражных ворот. 
Центральный федеральный округ (без Москвы и Московской обл.)

Наименование ком-
пании

Местонахождение 
производства

Роль-
ставни Жалюзи Ворота Авт. 

двери
Стальн. 
двери Марки

Ком-
плектую-
щие

«Альтэк» Воронеж ● ● ● Tormax, Boon  
Adam

«Алюпласт-Костро-
ма»  

Кострома ● ● Alutech

«Алютерра СК» Орловская обл., с. Звя-
гинки ● Dorma

«Антарес-Обнинск» Калужская обл., г. Об-
нинск ● ● ● Geze

«Армада» Ярославль ●

«БиПлан» Курск ● ● ● Alutech, «То-
рэкс»

«Брянские окна» Брянск ● ● ● Alutech

«ВегаАвангард» Смоленск ● ● ●

«Велес» Рязань ● ●

«Вертикаль-Р» Рязань ● ●

«Випласт» Воронеж ● ●

«Витраж» Воронеж ● ●

ПК «Воронежпла-
стокно»

Воронеж ● ● ● ● Alutech

«Воронежский окон-
ный завод»

Воронеж ● ● ● ●

«Галерея Окон» Курск ● ●

«Гелиос» Рязань ● ● ● Alutech

«Горизонт-Строй» Воронеж
● ● ● ● ●

DoorHan, 
Alutech, 
Tormax,  

Dorma

«Делк» Воронеж ● ● ● ● DoorHan

«Дизайн Сервис» Ярославль ● ● Alutech, 
Izolite

«Доберман» Кострома ● ●

«ЕвроОкна К» / ИП 
Яковлев

Калуга ● ● ● ● Alutech, Sim-
plex, Pris

«Европейские окна» Брянск ● ●

«Еврострой плюс» Калуга ●

«Интер Окна» Курск ● ●

«Интер-Пласт» Тамбов ●

ИП Комисаров Владимирская обл., г. 
Александров ● Pris

«Китеж» Владимирская обл., д. 
Вяткино ● ● Alutech

«Кольт Плюс» Тверь ● ● ● ● ● Alutech, «Гар-
диан»

Nice, 
Marantec

«Курскспецпласт» Курск ●

«Лекс-31» Белгород ● ● ● Alutech

«Леми» Белгород ● ●

«ЛЗСК Оконные си-
стемы»

Липецкая область, г. 
Грязи ● ● ● ● DoorHan, 

Tormax

«Ливенский ДОЦ» Орловская обл., г. Ливны ●

«Липецк-Книппинг» Липецк ● ● ●

 
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Наименование ком-
пании

Местонахождение 
производства

Роль-
ставни Жалюзи Ворота Авт. 

двери
Стальн. 
двери Марки

Ком-
плектую-
щие

«Литпласт» Воронеж ●

«Людиновоокно» Калужская обл., г. Лю-
диново ● ● ● DoorHan, 

Alutech

«Магнит» Воронеж ● ● ● ●

«Максиформ» Смоленск ● ●

«Мастер Окон» Курск ●

«Мир Окон» / «Ста-
тус»

Тверь ● ● ●

«Новые окна» / ИП 
Цуканов

Орел ● ●

«Обнинские окна» / 
«ЛИК»

Калужская обл., г. Об-
нинск ● ●

«Окна Азбука Ком-
форта»

Рязань ●

«Окна Века» Кострома ● ● Alutech, Pris

«Окна Люкс» Тверь ●

«Оконные конструк-
ции «Яропласт»

Ярославль
● ● ● ●

Alutech, Hoer-
mann,  Schue-

co- Jansen

ESCO,  
Schueco, 
Forster

«Оконные Системы» Тверь ● ● ● Alutech

«Оконные Техноло-
гии»

Рязань ● ● ● ● DoorHan, 
Alutech

«Оконный двор» Брянск ● ●

«Оконный мастер 
ДИСА»

Брянск ●

«Олимп» Владимир ● ● Alutech, 
Proma 

«Панорама» Воронеж ● ● ● ● Somfy

«Плазо +» Смоленск ● ● ● Alutech

«Пласт Окно» Воронеж ● ●

«Пластика-Ярос-
лавль»

Ярославль ● ● Alutech

«Пласт-Плюс» Иваново ● ● ● Alutech

«ПластСистемы» Рязань ● ● ● Alutech

«Промсервис» Ивановская обл., р.п. Но-
вописцово ● ●

«Проф-Алюмин» Белгород ● ● ● Alutech

«Профит», ГК Тула ● ● ● ●

«Радуга-Р» Рязань ● ● ● ● Alutech

«РЕМиС»/ ИП Часов-
ских

Белгородская обл., г. Ста-
рый Оскол ● ● ● Alutech

«РИСАЛ» Белгородская обл., п. Со-
сновка ● ●

«Роккос» / «Мир 
Окон»

Калуга

● ● ●

Мottura, 
«Меттем», 

«САМ», 
Kale

«РосПластКонструк-
ция»

Смоленская область, г. 
Рославль ● ● Alutech

«Русские окна» Брянск ● ● ● Alutech

«Сателс» Рязань ● ● Alutech

«Синтел» Тверская область, г. Ко-
наково ● ● Alutech

«Система-1» Кострома ● ● ● ● DoorHan, Pris

 
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Наименование ком-
пании

Местонахождение 
производства

Роль-
ставни Жалюзи Ворота Авт. 

двери
Стальн. 
двери Марки

Ком-
плектую-
щие

«Сити-Лайф» Тверь
● ● ● ● ●

Alutech Cisa, 
Mottura, 

Kale

«СтеклоПласт-
Строй»/ ИП Ярос-
лавкин

Липецкая область, г. Ус-
мань ● ● ●

Alutech

«Стиль-Пласт» Кострома ●

«СтройКомплект-
Сервис»

Калужская обл., г. Мало-
ярославец ●

«СтройКомплект- Сер-
вис»

Рязань ● ●

«Стройпласт» Ярославль ● ● Alutech

«СтройПромСер-
вис»/ ГК «Русский 
Дом»

Рязань
●

«Райт», «Гар-
диан»

«Тверские окна» Тверь ● ●

«ТверьМеталл-Ком-
плект»

Тверь ● ● ● ● ● Alutech, Vivo 
Porte

«Тверьтехпласт» Тверь ●

«ТД «Хафнер» Белгород ●

«ЧерноземСтрой» Воронеж ● ● ● ● ● Alutech Nice

«Экопласт» Липецк ● ●

«ЭлитПласт» Тамбов ● ● ● ● Alutech, 
«Астэл»

В представленном здесь списке 

представлены 70 компаний-произво-

дителей окон и фасадных конструкций, 

входивших по итогам года в список 

ведущих в ЦФО по данному виду дея-

тельности (всего в списке ведущих бы-

ло представлено 151 компаний) и осу-

ществляющих также продажу и мон-

таж рольставен, автоматических две-

рей, промышленных и гаражных ворот. 

Таким образом, доля ведущих фирм-

производителей окон и фасадных кон-

струкций ЦФО, осуществляющих также 

продажу и монтаж рольставен, автома-

тических дверей, промышленных и га-

ражных ворот, составляет 46%.

Следует отметить, что в список ве-

дущих в ЦФО компаний-производите-

лей окон и фасадных конструкций были 

включены также производители окон 

из древесины, которые, как правило, 

не занимаются рольставнями, автома-

тическими дверями и воротами. При 

их исключении, доля ведущих фирм-

производителей окон и фасадных кон-

струкций ЦФО, осуществляющих также 

продажу и монтаж рольставен, автома-

тических дверей, промышленных и га-

ражных ворот, превысит 50%.

Таблица 3.
Компании-производители окон и фасадных конструкций, осуществляющие продажу и монтаж рольставен, жалюзи, автоматических дверей, 

промышленных и гаражных ворот ЮФО

Наименование ком-
пании Местонахождение Роль-

ставни
Жалю- 
зи Ворота Авт. 

двери
Стальн. 
двери Марки

Ком-
плектую-
щие

«АлПласт» Волгоград

● ● ● ●

Magnum, Iso-
lite, Holis,
DoorHan, 
Alutech, 

«Торэкс»

«Арт Мобили Групп» Волгоград ● ●

«Арт-Пласт» Ростов-на-Дону ● ● ● Alutech

«Астраханские окна» Астрахань ● ● ● ●

«Ателье Окон» Краснодар ● ● ● ● Alutech, 
Hoermann

«Вента» Краснодар ● ● ● ●

«ВитражСтекло» Волгоград ● ●

«Германские окна» Краснодар ● ●

«Горизонт» Ростовская обл., г. Аксай ● ●

«Европа» Армавир ● ● ●

 
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Наименование ком-
пании Местонахождение Роль-

ставни
Жалю- 
зи Ворота Авт. 

двери
Стальн. 
двери Марки

Ком-
плектую-
щие

«Европейские окна» Волгоград ● ●

ЗМК «Спектр» / ИП Ва-
сильцов

Ростов-на-Дону ● ● ● DoorHan

«Империя» Краснодар
● ● ● ● ● Doormaster

Nice, 
Roger, 
O&O;

«Империя окон» Волгоград ● ● ● ●

«Компания КПИ» Таганрог ● ● ● DoorHan

«Континент» Ростов-на-Дону ● ● ● Alutech, 
DoorHan

«Малко» Батайск ● ● ● ●

«Мастер Люкс» / 
«ВТРС-Центр»

Волгоград ● ● Dorma

«Мастер Окон» Новочеркасск ● ● ● ● DoorHan

«МастерПЛАСТ» Ейск ● ●

«Немо» Новороссийск ● ● ● Simplex,  
Pris

«Новые окна» Краснодар ● ● ● Alutech

«Окна +» Краснодар ● ● ● ● Alutech,
DoorHan

Dorma

«Окна Юг» Новороссийск ● ●

«ОкнаМакс» Волгоградская обл., р.п. 
Городище ● ●

«Окна-Мегаполис» Краснодар ● ●

«Оникс» Ростовская область, г. 
Батайск ● ● ●

«Панорама» Ростовская обл., Мясни-
ковский район, с. Чалтырь ● ● ● ● ● Alutech, 

DoorHan

«Пласт-Сервис» Ростов-на-Дону ● ● ● ● Alutech, 
DoorHan

«Пласт-Центр» / «Ви-
тязь»

Ростовская обл., г. Мил-
лерово ● ● ● Pris

«ПС-Групп» Краснодар ● ●

«Радва» Новороссийск ● ● ● ●

«Райтер» Волгоград ● ●

«Рона» Волгоград ● Manusa, 
Record

Dorma

«Ростовские окна» / 
«Риол-Пласт»

Ростов-на-Дону ● ● ● Simplex,  
Pris

«Русфасад» / «Окна 
Сочи»

Сочи ● ● ● ● RollHan, 
DoorHan

Geze

«Старт» Ростов-на-Дону ● ● ● ● Alutech Omron, 
Camozzi

«ТДС» Волгоградская область, г. 
Волжский ● ●

«Фабрика дышащих 
окон»

Краснодар ● ●

«Фабрика окон» / 
«АСК»

Астрахань
● ● ●

Alutech, 
Doorhan, 
Simplex

«Фасад-Дизайн» Ростов-на-Дону ● ● ● ● Alutech

«Фирма «Скат» Новочеркасск ● ●

«Франпласт» Волгоград ● ● ● ● Doorhan

«Центр-Пласт» Ростов-на-Дону ● ● DoorHan FAAC

«ЭЛЬпласт» Ростов-на-Дону ● ● ●

«Южная Оконная Ком-
пания»

Ейск ● ● ● ● Alutech

 
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«АЛЮЦЕНТР» – динамично раз-

вивающаяся компания, официальный 

партнер в Курской и Орловской об-

ластях группы компаний ALUTECH – 

лидера рынка роллетных систем 

стран Восточной Европы, ведущего 

производителя секционных ворот и 

алюминиевых профильных систем в 

странах СНГ.

Наша миссия заключается в про-

изводстве надежных, качественных и 

доступных товаров, которые призва-

ны служить удобству и более высоко-

му качеству жизни наших заказчиков.

Приоритетным направлением 

деятельности компании являются оп-

«АЛЮЦЕНТР» РАСШИРЯЕТ ВОЗМОЖНОСТИ

товые и розничные поставки всех ви-

дов автоматических ворот и систем 

автоматики, производство роллет и 

конструкций из алюминия, навесных 

вентилируемых фасадов, алюминие-

вых перегородок.

Мы стремимся к повышению эф-

фективности деятельности компа-

нии, уделяя огромное внимание каче-

ству, как самого товара, так и оказы-

ваемых услуг.

Собственное производство рол-

летных конструкций в Курске и в Ор-

ле обеспечивает изготовление про-

дукции в короткие сроки и ее быст-

рую доставку потребителям.

Нашим клиентам мы предлагаем 

не только продукцию гарантирован-

но высокого качества, но и большой 

перечень дополнительных услуг по 

подбору наиболее эффективных ре-

шений, монтажу и обслуживанию кон-

струкций. Мы считаем, что каждый 

клиент является нашим другом, а дру-

зьям мы предлагаем только лучшее!

Все вышеперечисленное позво-

ляет компании «АЛЮЦЕНТР» вопло-

щать в жизнь проекты любого уровня 

сложности и занимать уверенную по-

зицию среди лидеров на строитель-

ном рынке Курской и Орловской об-

ластях.

 
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Впервые в 2012! 

www.rt-russia.com

26 – 28 сентября 2012, Москва
МВЦ ”Крокус Экспо“

R +T Russia – ключевая специализированная выставка рольставен, дверей, ворот, 
окон, стекла и солнцезащитных конструкций. R+T Russia предлагает широкий спектр 
продукции, инноваций и тенденций развития индустрии, а также открывает доступ к 
международной сети R+T.  Это уникальная площадка для российских и иностранных 
экспонентов и посетителей.

Более подробную информацию вы можете найти на сайтах выставок R+T:  
www.rt-russia.com, www.rt-expo.com, www.rt-asia.org.

 
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Одно из лидирующих положе-

ний на рынке роллет Восточной 

Европы занимает Группа компаний 

«АЛЮТЕХ», которая уже более 16 лет 

специализируется на производстве 

и поставке комплектующих для рол-

летных систем и ворот. ГК уже давно 

вошла в разряд экспертов роллетно-

воротного дела. Ее опыт интересен 

еще и тем, что компания более деся-

ти лет успешно представлена на за-

падноевропейском рынке. Сегодня 

продукция «АЛЮТЕХ» поставляет-

ся в 37 стран мира. Об особенностях 

российского рынка роллет и ворот 

по сравнению с западноевропей-

ским, а также перспективах его раз-

вития редакция журнала «Рольстав-

ни. Ворота. Солнцезащитные Кон-

струкции» беседует с Владимиром 

Рыбаковым, заместителем генераль-

ного директора, директором по мар-

кетингу ГК «АЛЮТЕХ».

«РВСК»: Как Вы оцениваете се-

годняшнее состояние рынка рол-

лет в России и каковы Ваши про-

гнозы относительно его развития?

В. Рыбаков: По нашим оценкам, 

рынок роллет в России будет раз-

виваться спокойными темпами – до 

5-10 % в год. Конечно, если сравни-

вать с Западной Европой, объемы 

рынка в десятки раз ниже. Это связа-

но с особенностями географического 

расположения России. Если в Запад-

ной Европе роллеты используются, 

прежде всего, для защиты помеще-

ния от солнца, то в российских широ-

тах, где в большинстве регионов яр-

кое солнце бывает только несколько 

месяцев в году, эта функция не всег-

да приоритетна. Главный аргумент 

для применения роллет в России – 

защита помещения от взлома.

Можно выделить и еще одну осо-

бенность. В Западной Европе уже 

давно доказали, что роллеты позво-

ляют реально сэкономить на отопле-

нии в зимний период и снизить затра-

ты на работу кондиционера в жаркие 

периоды. В России потребитель пока 

еще не научился экономить. Но я ду-

маю, что это лишь вопрос времени.

«АЛЮТЕХ»: МНЕНИЕ ЭКСПЕРТА

«РВСК»: Что, на Ваш взгляд, по-

мимо особенностей региона сдер-

живает сегодня развитие россий-

ского рынка роллет и ворот?

В. Рыбаков: Прежде всего, несо-

вершенство нормативной базы. Ряд 

европейских стандартов, которые ре-

гламентируют производство роллет и 

ворот в странах Евросоюза, не при-

меняются в России. В результате рос-

сийский потребитель не защищен на 

100 % от некачественного продукта. 

Стоит отметить, что в последнее вре-

мя делаются определенные шаги в 

сторону гармонизации европейских и 

российских стандартов качества. Так, 

с сентября 2012 года в России введен 

в действие новый ГОСТ на роллет-

ные конструкции, который разрабо-

тан на основе EN 13659:2004 – стан-

дарта на роллеты, действующего в 

странах Евросоюза.

Если нормативная база на рол-

леты совершенствуется, то с воро-

тами дела обстоят не так оптими-

стично. В России уделяется недо-

статочно внимания вопросам без-

опасности. Все ворота, которые 

предлагаются в Западной Европе, 

обязательно должны иметь марки-

ровку СЕ, что указывает на их соот-

ветствие стандартам EN в области 

безопасности. А это – гарантиро-

ванная защита от обрыва полотна, 

защемления пальцев и т. д. В Рос-

сии, к сожалению, эти параметры не 

регламентируются.

Таким образом, по причине от-

сутствия многих регламентируемых 

норм в сфере производства роллет 

и ворот уровень защиты потребителя 

в России с европейской точки зрения 

гораздо ниже.

«РВСК»: Каковы планы компа-

нии на 2012 год и на перспективу 

до 2015 года?

В. Рыбаков: В наших планах – 

дальнейшее расширение ассорти-

мента и совершенствование выпу-

скаемого продукта. В роллетном на-

правлении мы будем продолжать 

продвигать новые формы коробов – 

круглые, полукруглые, короба 20 и 

45-градусные. Планируем также рас-

ширять цветовую гамму комплекту-

ющих, которая на сегодня насчиты-

вает около 35 цветов. Очень скоро 

мы представим на российском рынке 

роллеты со встроенной антимоскит-

ной сеткой, а также ряд других кон-

структивных решений.

Наряду с увеличением ассорти-

мента, в наших планах значительное 

увеличение производственных воз-

можностей, которое будет реализо-

вано в двух направлениях – произ-

водство экструдированного профиля 

и производство ворот. В настоящее 

время мы строим вторую очередь 

экструзионного завода «Алюмин-

Техно», функционирующего в рам-

ках Группы компаний «АЛЮТЕХ». 

Его производственные мощности в 

2013 году составят 45-48 тыс. тонн 

экструдированного профиля в год, 

что почти в два раза превышает воз-

можности нынешнего производства.

Также мы завершаем строитель-

ство нового производственного пред-

приятия, ориентированного на произ-

водство комплектующих для ворот, 

площадью около 50 тыс. кв. м. Про-

изводственная мощность завода со-

ставит 220 – 240 тыс. ворот в год. Вы-

йдя на эту мощность в течение трех-

четырех лет, мы претендуем на одно 

из ведущих мест в Европе по выпуску 

ворот.

 
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SOLAR ENERGIE PACK 
ЭЛЕКТРИЧЕСКИЕ СТАВНИ 
БЕЗ ПОДКЛЮЧЕНИЯ К СЕТИ!

Новинка от SELVE позволяет использовать только 

бесплатную солнечную энергию, которой достаточно 

для полноценной работы рольставен во всех режимах. 

Нет нужды в подключении системы к электросети!

Солнечная панель устанавливается снаружи над вы-

носным коробом и подключается прямо к двигателю рол-

летной системы. Система поставляется с двумя типа-

ми двигателей: SEP 1 / 10 (ш35 мм, 10Нм) или SEP 2 / 20 

(ш45 мм, 20Нм). В солнечную панель интегрирован ак-

кумулятор на случай ненастной погоды и использования 

ставни в ночное время, а также радиоприемник. Управ-

ление осуществляется с помощью самоклеящейся на-

стенной радио-кнопки. Это позволяет избежать ненуж-

ных монтажных работ по прокладке кабеля!

Преимущества:

• Простая установка.

• Автономная работа.

• Экономия электроэнергии.

• Изящность технологических решений.

• Подключение до 16 устройств управления.

• До 40 полных циклов работы по 30 сек. при заря-

женном аккумуляторе.

1- Солнечная панель с аккумулятором (NiMH), радиоприемником, 
штекером
2-Кабель-удлинитель
3- Внутривальный привод, индекс защиты IP44: SEP 1 / 10 (ш35мм, 
10Nm, 3,3A, 40W, артикул 364500) для 40-го вала или SEP 2 / 20 
(ш45мм, 20Nm, 6,7A, 80W, артикул 364510) для 60-го вала
4- Регулировочный ключ
5-Радиокнопка
6-Крепежный набор

 
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Алюминий и стекло – два приори-

тетных материала современной 

архитектуры. Не признавая нацио-

нальных границ, фасады из стекла и 

алюминия стали символом прогрес-

са, олицетворяя собой уровень техно-

логий и экономическую мощь инду-

стриальной цивилизации.

Можно принимать или не прини-

мать такую архитектуру, спорить о 

ее достоинствах и недостатках. Но 

она именно такова, какая есть, и раз-

вивается по своим законам, часто не 

вписываясь в рамки традиций. Обо-

лочка здания? Нет, это уже слишком 

примитивно. Образ жизни и образ 

мышления – вот идеал! Соединение 

несоединимого: высочайшая функци-

ональность и стремление к индиви-

дуализации, практицизм и гармония, 

ультрамодный стиль глобализации и 

национальный колорит...

Именно таким предстает новое 

здание Верховного суда в Шанхае 

(КНР). Построенное в 2003 году, оно 

стало новым архитектурным ориен-

тиром города, контрастируя своим 

обликом с «вертикальной» устрем-

ленностью других новостроек. Глав-

ный вход со стеклянным атриумом, 

символизирующий открытость и про-

зрачность, и четкие геометрические 

линии наклонного фасада, дополни-

тельную строгость которому придают 

солнцезащитные ламели, олицетво-

ряют собой назначение здания.

Фасады этого уникального объек-

та выполнены в системах Schuco FW 

60+ (алюминиевая фасадная термои-

золированная система) и Schuco Sun 

Control (система электроуправляе-

мых солнцезащитных ламелей). Под-

робнее об этих системах см. публи-

кации в журналах «Окна и Двери» и 

«Стены и Фасады» за 2004-2005 гг.

Ниже предлагаем Вашему внима-

нию интервью с главным архитекто-

ром проекта г-жой Фанг Джиян, ко-

торое она дала редакции журнала 

Profile (специальное издание для ар-

хитекторов), издаваемого компанией 

Schuco International KG.

ФУНКЦИОНАЛЬНОСТЬ И ИНДИВИДУАЛЬНОСТЬ
ЗДАНИЕ ВЕРХОВНОГО СУДА (HIGH�GRADE COURT), ШАНХАЙ, КИТАЙ

 
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Корр.: Окрестности, в непосред-

ственной близости к которым располо-

жено здание Верховного суда, произ-

водят впечатление застройки хаотич-

ной, без единого архитектурного плана. 

Средства массовой информации пишут 

о «лоскутном коврике – смеси социа-

листического архитектурного украша-

тельства и моды на административные 

здания – башни Запада». Имелся ли 

план архитектурной застройки?

Ф. Д.: Ничего общего с Шанхаем мо-

его детства у сегодняшнего Шанхая нет. 

Город утерял свою композиционную це-

лостность, и пропорции уже нарушены. 

Те немногие из памятников культуры, что 

еще остались, кажутся миниатюрами в го-

роде, которого в прежнем виде уже более 

нет. В прошлом не было ничего, что мог-

ло бы направить безудержный рост в гра-

ницы разумного. И только с недавних пор 

пытаются с помощью охранных террито-

рий положить этому конец. И теперь никто 

«КАМЕНЬ, БРОШЕННЫЙ 
В НАШУ СТОРОНУ, 
ОБЕРНУЛСЯ САМОРОДКОМ»

Архитектор Фанг ДЖИЯН, Шанхай, КНР

более не может изменять облик окрест-

ностей вокруг здания Верховного суда по 

своему усмотрению.

Корр.: Вы работаете на государ-

ственном предприятии. Как обстоят 

дела со свободой творчества архитек-

тора и много ли обязательных для ис-

полнения предписаний и плановых за-

даний? Были ли у Вас возможности по-

влиять на то, каким будет здание?

Ф. Д.: В смысле творческого самовы-

ражения в настоящее время нет никаких 

ограничений. Как и в других странах, я 

обязана соблюдать ведомственные пред-

писания по безопасности зданий и соору-

жений. В принципе бытует такое правило, 

что у китайского архитектора не так уж 

много прав в сравнении с его коллегой на 

Западе. Облик здания зависит от понима-

ния архитектуры застройщиками и инве-

сторами и зачастую имеет мало общего 

с красотой. В нашем случае застройщик 

был изрядно осведомлен в архитектуре и 

соглашался с нашими предложениями. Но 

это исключение. Я считаю, что несправед-

ливы по отношению к китайским архитек-

торам те, кто упрекает их в недостаточ-

ном понимании композиции.

Корр.: Какое значение имели для 

Вас вопросы энергообеспечения при 

претворении Ваших проектов в жизнь и 

экологичность строительства? Что на-

шло свое воплощение?

Ф. Д.: Экологичность строительства у 

нас еще в зачаточном состоянии. Быстрая 

выгода – только это и учитывается. О дол-

говечности – мыслей нет и впомине. Не-

ужели Вы полагаете, что застройщик из-

начально согласился, чтобы фасад был с 

ламелями, только из-за того, что это сулит 

большие возможности экономии электро-

энергии? Глубоко ошибаетесь! В действи-

тельности эти вопросы никого не побуж-

дали всерьез задуматься. Я думаю, что 

примером экологичности строительства 

это быть здание быть не может. Только со-
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всем недавно наши законодатели приня-

ли законы, посвященные этой тематике. 

Здесь нам у европейцев многому нужно 

поучиться.

Корр.: Какое проектное значение у 

фасада с ламелями? Он резко проти-

воречит обратной стороне здания. Это 

входило в Ваши намерения при соз-

дании проекта? И как так вышло, что 

40-метровый фасад наклонный? 

Ф. Д.: Идея фасада с ламелями при-

надлежит одному нашему сотруднику. Он 

видел подобные фасады, путешествуя на 

поезде по Франции. А застройщику, на-

оборот, надо было призвать изрядную 

долю мужества, когда он соглашался на 

такой эскиз, так как никто и не знал тог-

да, как, в конце концов, будет выглядеть 

фасад. У правительства в этом отноше-

нии имелись более четкие представления: 

этот фасад должен быть единственным 

в своем роде, современным, со вкусом. 

Вместе с тем он должен демонстрировать 

смену имиджа, наводить на мысли об от-

крытости, справедливости, прозрачности. 

И когда я увидела макет, то мне стало яс-

но, что к нашему проекту хорошо подой-

дут ламели с электроприводом. Кроме то-

го, нашему клиенту будет удобно с ними 

обращаться и ухаживать за ними, а, имея 

добротную продукцию, мы довели идею 

до реализации. Решение же о строитель-

стве 40-метрового наклонного фасада 

было принято только лишь после начала 

Вертикальный разрез

1. Алюминиевый профиль солнцезащитных ламелей; 2. Стальная решетка; 3. Профиль несу-
щей подконструкции; 4. Опорный алюминиевый профиль; 5. Крепежное винтовое соединение; 
6. Крепежное винтовое соединение; 7. Т-образный соединитель; 8. Опорный алюминиевый 
профиль; 9. Соединительная штанга; 10. Отметка уровня пола соответственно проектному ре-
шению; 11. Присоединительный элемент; 12. Крепежное винтовое соединение; 13. Крепежное 
винтовое соединение; 14. Специальный элемент Schuco с фальцевым уплотнением; 15. Отмет-
ка уровня потолка соответственно проектному решению
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строительных работ. Просто мое мнение 

было, что нам следует придать фасаду 

еще более открытый и прозрачный вид. И, 

как выяснилось впоследствии – правиль-

ное решение.

Корр.: А какие трудности Вам при-

шлось преодолеть при планировании и 

разработке проекта?

Ф. Д.: Сооружение фасада такого раз-

мера возможно только лишь в том случае, 

если все участвующие в этом деле фирмы 

строго придерживаются общего дела. Для 

фирмы, занимающейся фасадами, этот 

контракт стал чем-то особенным. Фаса-

Горизонтальный разрез

1. Безопасное изолирующее остекление; 2. Крепление двигателя; 3. Осевой размер
4. Алюминиевый профиль для солнцезащитных ламелей; 5. Кромка стекла; 6. Среднее уплот-
нение; 7. Уплотнение стекла; 8. Профили рамы и створки; 9. Стальная решетка; 10. Двигате-
ли; 11. Присоединительный элемент для двигателя; 12. Опорный алюминиевый профиль; 13. 
Боковое покрытие

ды, подобные нашему – из алюминиевых 

панелей и стекла – им еще не доводилось 

производить. Но конструкторы прояви-

ли фантазию и изготовили 20-метровый 

пробный фасад. Это оправдало себя.

Корр.: Вы довольны результатом?

Ф. Д.:Большая часть фасада произво-

дит именно тот эффект, на который мы и 

рассчитывали. Обратной же стороной фа-

сада мы не совсем довольны. Действи-

тельно, переходы к основному зданию не 

едины. Исправить это для нас не пред-

ставлялось возможным. Для реализации 

строительных проектов в Китае отводится 
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План здания на уровне главного входа:
1. Бюро; 2. Техническое помещение; 3. Администрация; 4. Регистрация; 5. Почта/портье; 6. 
Вестибюль; 7. Залы судебных заседаний; 8. Арбитражные помещения; 9. Холл; 10. Помещения 
для посетителей

Разрез А-А

чрезвычайно мало времени. Рынок опре-

деляет сроки строительства. И может так 

получиться, что строительные работы в 

отдельных частях здания уже завершены, 

в то время как проектирование других ча-

стей еще, напротив, не закончено. И это 

обстоятельство делает невозможным ре-

ализацию проекта сразу. И, как мне ка-

жется, это заметно по уже отстроенному 

зданию. Достоинства здания проявляются 

в его деталях.

Корр.: Это звучит совсем не как по-

хвала.

Ф. Д.: Не обязательно. Когда я приня-

ла этот проект -незадолго до начала про-

изводства строительных работ, то, несмо-

тря на невероятную нехватку времени, 

попыталась, соответственно будущему 

предназначению здания, придать его об-

лику немного больше открытости, гласно-

сти. И нам это тоже удалось – исходя из 

тех возможностей, которыми мы распола-

гали. Образно выражаясь, «камень, бро-

шенный в нашу сторону, обернулся само-

родком».
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Это первое в Шанхае здание с 

фасадом, оснащенным ламе-

лями. Прекрасное его устройство 

и новый дизайн южного фасада с 

современными ламелями с элек-

троприводом -сплошное загляде-

нье - приковывает к себе взгляды и 

общепризнан заказчиками. Перед-

ЯРКОЕ АРХИТЕКТУРНОЕ 
РЕШЕНИЕ

Жанг ЖОНГЖУН, 
начальник отдела фирмы Wuxi Wangxing Curtain Wall Decorative Engineering Co., Ltd., Шанхай, КНР

ний фасад разделен на два равных, 

симметричных друг другу сегмента. 

Отличительный признак проекта – 

наклонный, 40-метровой высоты 

стеклянный фасад, контрастирую-

щий с его слегка вогнутым сводом. 

Большие части фасада смонтирова-

ны с использованием системы сто-

ечно-ригельных шумопоглощающих 

фасадов FW 60+, и, как мы считаем, 

здание получилось стильным. Сво-

ему предназначению оно соответ-

ствует.

Материалы предоставлены компанией 
Schuco International.
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По данным результатов исследо-

ваний Interconnection Consulting, 

европейский рынок солнцезащитных 

устройств растет. В ходе исследова-

ния были проанализированы рынки 

семи ведущих европейских стран: 

Италии, Испании, Франции, Герма-

нии, Австрии, Швейцарии и Польши.

Во всех этих странах, за исклю-

чением Испании, рынок солнцеза-

щитных устройств в 2011 году вырос. 

В среднем, рост рынка составил в 

2011 году 3,4 % в стоимостном выра-

жении и 1,5 % в количественном вы-

ражении к уровню 2010 г.

Interconnection Consulting прогно-

зирует, что рост рынка в 2012 году со-

ЕВРОПЕЙСКИЙ РЫНОК СОЛНЦЕЗАЩИТНЫХ 
УСТРОЙСТВ ВЫРОС В 2011 ГОДУ НА 3,4 %

ставит 5,6 % в стоимостном выраже-

нии и 4,2 % в количественном выраже-

нии. Отмечается, что рынки в Темпы 

роста продаж жалюзи, оконных ста-

вен и рольставен увеличивается бо-

лее интенсивно, чем темпы продаж 

окнах, в основном за счет ускоренно-

го обновления в этом сегменте.

Рынок жалюзи 
и рольставен растет 
быстрее, чем рынок окон

Рынок жалюзи и рольставен в 

большинстве стран развивался па-

раллельно с рынком окон, но эта тен-

денция изменилась в 2010 году, и в 

большинстве стран темпы роста рын-

ка жалюзи и рольставен сейчас выше, 

чем темпы роста оконного рынка.

В шести ведущих по объемам 

внутренних рынков европейских стра-

нах в 2011 году было продано более 

15,6 млн. единиц роллетных конст-

рукций на общую сумму € 2.589 млн. 

Из этого рыночного объема алюми-

ниевые роллетные конструкции со-

ставили 65,2 %, конструкции из ПВХ – 

27 %, конструкции из стали – 5,6 %.

Важными факторами, обусловив-

шими рост рынка в шести ведущих 

европейских странах, стали повы-

шенное внимание к вопросам энерго-

сбережения и позитивный прогноз по 

сектору строительства.

Прогнозируется, что рост рынка 

в 2012 году составит до 5,6 % в стои-

мостном выражении и 4,2 % в количе-

ственном выражении. Объем рынка 

достигнет 16,8 млн. единиц, составив 

в стоимостном выражении € 2.734 

млн.

Ремонт как двигатель роста

Большинство домохозяйств в Ев-

ропе при проведении ремонта жилья 

меняют жалюзи, рольставни и што-

ры, причем этот процесс идет с уско-

рением. В стоимостном выражении 

потребление жалюзи и рольставен в 

сегменте ремонта составляет 64 % от 

общего объема рынка.

Эта тенденция будет укреплять-

ся в ближайшие годы, так как боль-

шое количество жилых зданий тре-

бует реконструкции для того, чтобы 

соответствовать новым стандартам 

энергосбережения. Новые системы 

рольставен и солнцезащитных кон-

струкций придут на смену нынешним 

средствам защиты и затенения окон. 

Это открывает хорошие перспективы 

для компаний, работающих в этой об-

ласти.

Аналогичная ситуация происходит 

в секторе реконструкции нежилых 

зданий. Рынок растет, хотя в этом 
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IC Market Tracking® ежегодно публикует доклад, выполненный на основе 

первичных исследований, охватывающий промышленность и рынок в каж-

дой стране, содержащий конкурентный анализ и прогнозы в секторе.

Interconnection Consulting Group является ведущей европейской компа-

нией в сфере маркетинговых исследований промышленных и строительных 

рынков. Компания специализируется на комплексных исследованиях, ори-

ентированных на потребности рынка.

Наряду с бетонной промышленностью, были исследованы рынки про-

дукции около 30 различных отраслей стройиндустрии во всех европейских 

странах. Кроме того, выполняются прогнозы развития рынка, анализ спро-

са в основных секторах, исследуются ценность брендов, ценовые решения, 

испытания продукции, удовлетворенность клиентов. Предоставляются ре-

зультаты исследований.

секторе доля нового строительства 

в потреблении рольставен и солнце-

защитных конструкций выше, чем в 

секторе жилых зданий.

Применение 
автоматизированных 
конструкций возрастает 
в большинстве стран 
Европы

Прогнозируется, что продажи 

рольставен с автоматизированными 

приводами в европейских странах в 

2012 году составят около 5,5 миллио-

на единиц, тогда как продажи роль-

ставен и жалюзи с ручным управле-

нием составят 10,4 млн. единиц. Око-

ло 35 % от общего объема рынка со-

ставят конструкции с электрическим 

приводом. Объемы потребления ав-

томатизированных конструкций рас-

тут с каждым годом, а темпы роста 

их продаж выше, чем темпы роста 

продаж рольставен и жалюзи с руч-

ным управлением.

В отношении системы продаж от-

мечается, что продажи производите-

лей непосредственно потребителям 

составляют 39,2 %, далее следуют 

продажи через дистрибьюторов – 

28,2 %, затем «косвенные» прода-

жи – 25,6 %.

Ожидается, что в шести ведущих 

странах продажи через дистрибью-

торов увеличатся 4,6 %, на такой же 

процент возрастут продажи произво-

дителей, что является наиболее важ-

ным для них.

www.interconnectionconsulting.com.

По всем вопросам, пожалуйста, обращайтесь 
по тел.:

+43 1 585 4623 50

или по электронной почте

info@interconnectionconsulting.com.
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В соответствии с той долей, которую 

занимают здания жилого назначе-

ния в общем строительном объеме и 

общей площади вводимых зданий, а 

также с учетом социальной значимо-

сти жилищного строительства, пока-

затель ввода жилья следует рассма-

тривать в качестве основного пока-

зателя, характеризующего развитие 

строительства в стране [1-3].

Жилые здания в структуре 
ввода в эксплуатацию 
зданий жилого и нежилого 
назначения

Строительной продукцией (про-

дукцией, созданной в результате ра-

бот по виду экономической деятель-

ности «Строительство», раздел F 

ОКВЭД) являются законченные стро-

ительством здания и другие строи-

тельные сооружения, а также их ком-

плексы [4].

Подразделение на основные груп-

пы строительной продукции находит 

свое отражение в официальной ста-

тистике.

Количество, строительные объе-

мы и общие площади по категориям 

введенных в Российской Федерации 

за 2011 год зданий жилого и нежило-

го назначения (по данным Росстата, 

в соответствии с «Общероссийским 

классификатором основных фон-

дов»), приведены в табл. 1.

Доля жилых зданий составила 

94,2% в общем количестве, 75,0% в 

общем строительном объеме и 81,4% 

в общей площади введенных в РФ за 

2011 год зданий.

Структура ввода зданий по их на-

значению (доля площади введенных 

зданий соответствующего назначе-

ния в совокупной площади введен-

ных зданий), несмотря на послед-

ствия кризиса, по данным официаль-

ЖИЛИЩНОЕ СТРОИТЕЛЬСТВО В РОССИИ: 
ДИНАМИКА, ПОТЕНЦИАЛ, ПЕРСПЕКТИВЫ 

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА,
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

ной статотчетности в 2008-2011 гг. 

изменилась незначительно. 

Динамика показателей общего 

ввода зданий в 2007-2011 гг. показа-

на на рис. 1.

На основании графиков, пред-

ставленных на рис. 1, можно сде-

лать вывод, что в динамике основных 

показателей ввода зданий в 2011 

году произошел разворот тренда 

 Таблица 1.
Ввод в эксплуатацию зданий жилого и нежилого назначения в 2011 г. 

Наименование Количество 
зданий, единиц

Общий 
строительный 
объем зданий, 
тыс. куб. м

Общая площадь
зданий, 
тыс. кв. м

Здания – всего 223763 407655,9 94750,3

В том числе:

Жилые здания 210757 305552,3 77105,4

Здания нежилого назна-
чения 1) 13006 102103,6 17644,9

из них зданий:

 промышленных 1869 23408,5 2292,0

 сельскохозяйственных 1503 12302,5 2658,9

 коммерческих 4588 30856,9 5325,7

 административных 776 5713,8 1341,9

 учебных 551 7753,9 1820,8

 здравоохранения 647 5180,3 1190,2

 других 3072 16887,7 3015,4
1) Здания нежилого назначения распределены в статотчетности исходя из целей их использования 
в соответствии с «Общероссийским классификатором основных фондов».

Рис. 1. Динамика показателей общего ввода зданий в РФ в 2007-2011 гг. 
Источник: данные Росстата (ФСГС)
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«в плюс». Об этом, вроде бы, свиде-

тельствует и зафиксированный ста-

тистикой рост объемов ввода жилья 

на 6% к уровню 2010 г.

Однако на деле все обстоит не так 

просто.

Объемы и динамика ввода 
жилья в РФ в 1990-2011 гг.

Рост объемов жилищного строи-

тельства в 2001-2008 гг. многие рас-

ценивали как «строительный бум», 

который будет продолжаться неогра-

ниченно долго. При этом не учитыва-

ли, что этот рост был обусловлен об-

щим ростом российской экономики, 

происходившим, прежде всего, бла-

годаря сверхблагоприятной внешнеэ-

кономической конъюнктуре [1-3, 5-7]. 

Национальным проектом «До-

ступное и комфортное…» предусма-

тривался ввод в 2010 году не менее 

80 млн. кв. м жилья.

Но ситуация развивалась не в со-

ответствии с «проектом». С падени-

ем мировых цен на энергоносители 

рост российской экономики прекра-

тился, сменившись спадом в конце 

2008 г. Аналогичной была ситуация 

и в строительстве. На смену «буму» 

пришел спад.

В результате, вместо запланиро-

ванного роста ввод жилья в РФ сни-

жался два года подряд (даже несмо-

тря на начавшееся в большинстве 

секторов экономики РФ посткри-

зисное восстановление), составив 

по итогам 2010 года 58,1 млн. кв. м 

(90,6% к показателю докризисного 

2008 г.). 

В 2011 году, по данным Росстата, 

ситуация стала выправляться. Ввод 

жилья по итогам года составил 62,3 

млн. кв. м (рост более чем на 6%), 

вплотную приблизившись к докри-

зисному уровню. 

Динамика ввода жилья в РФ в 

1990-2011 гг. (на основании данных 

Росстата) представлена на рис. 2. 

Следует учитывать неоднократ-

ную последующую корректировку ра-

нее опубликованных цифр официаль-

ной статотчетности в отношении как 

показателей 2009-2010 гг., так и дру-

гих годов (2000, 2004, 2006-2008). 

В ноябре 2010 г. правительство 

РФ утвердило федеральную целевую 

программу «Жилище» на 2011-2015 

гг., в которой предусматривается, что 

каждый регион (субъект РФ) будет 

теперь сам разрабатывать собствен-

ную программу жилищного строи-

тельства. На реализацию ФЦП пла-

нируется затратить 424 млрд. руб. из 

федерального бюджета. Планирует-

ся, что доля семей, способных купить 

жилье на собственные средства и 

кредиты, к 2015 году должна вырасти 

более чем в 2,5 раза по сравнению с 

2009 годом – с 12 до 30% (!). 

Согласно программе, ввод жилья 

в России должен составить:

2011 год – 63 млн. кв. м, 

2012 год – 67 млн. кв. м, 

2013 год – 71 млн. кв. м, 

2014 год – 79 млн. кв. м, 

2015 год – 90 млн. кв. м, 

2016 год – 101 млн. кв. м, 

2017 год – 110 млн. кв. м, 

2018 год – 120 млн. кв. м, 

2019 год – 131 млн. кв. м, 

2020 год – 145 млн. кв. м.

Целевая установка программы 

очевидна – выйти, наконец, на завет-

ный уровень ввода 1 кв. м жилья на 1 

чел. в год. 

Цель, безусловно, достойная: по 

обеспеченности жильем на ту самую 

пресловутую «душу населения» Рос-

Рис. 2. Динамика ввода жилья в РФ (годовые объемы ввода жилья, млн. кв. м)
Источник: данные Росстата (ФСГС)
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сия примерно вдвое уступает стра-

нам Евросоюза, в 3,5 раза – США, а с 

2005 г. – и Китаю. 

Напомним только, что ФЦП «Жи-

лище», включавшая в себя несколь-

ко подпрограмм, уже существовала 

в 2002-2010 гг. и, начиная с 2006 г., 

считалась основным механизмом 

реализации нацпроекта «Доступ-

ное и комфортное жилье – гражда-

нам России». Результаты хорошо 

известны.

Отметим, что отчетный ввод жи-

лья по итогам 2011 г. (первого года 

выполнения новой ФЦП), несмотря 

на значительный рост, все же не 

дотянул до контрольного показате-

ля.

«Ввод» и «строительство»: 
имеется разница

Необходимо обратить внимание 

на существенную разницу между по-

нятиями «ввод» и «строительство» 

объектов. Эта разница наглядно про-

является в статданных о годовом 

«вводе жилья» в сопоставлении с 

объемами выполняемых строитель-

ных работ, но касается и других ви-

дов строительной продукции (зданий 

нежилого назначения, сооружений). 

Годовой «ввод жилья» является 

«отчетной» цифрой, которая опреде-

ляется подписанными в течение года 

соответствующими актами и, как пра-

вило, не совпадает с цифрой фактиче-

ски построенного (законченного строи-

тельством) за этот год жилья. Цифры 

«строительства» и «ввода» сходятся 

на более продолжительных временных 

интервалах (годы, десятилетия), и чем 

длиннее рассматриваемый интервал, 

тем выше сходимость [1,5].

Поэтому суммарные площади жи-

лья, построенного и введенного за 

1990-2011 гг., примерно равны. Тогда 

как площади построенного и введен-

ного жилья за конкретный год могут 

существенно отличаться. Еще боль-

ше разница площадей построенного 

и введенного жилья на коротких вре-

менных интервалах (квартал, месяц).

При анализе цифр ввода жилья 

следует принимать во внимание:

1. Изменение от 28.04.2003 г. в 

методике учета «общей площади жи-

лых домов».

2. Корректировку данных за пред-

шествующие годы в официальной 

статотчетности . 

3. Легализацию ранее построен-

ных объектов недвижимости (вклю-

чая так называемую «дачную амни-

стию»).

4. Возможность «двойного счета» 

(Москва – Московская обл., Санкт-

Петербург – Ленинградская обл.).

Динамика поквартального 
и помесячного ввода жилья 
в РФ

Ввод жилья характеризуется высо-

кой неритмичностью: максимальный 

объем ввода жилья в отчетных дан-

ных ежегодно приходится на декабрь 

и, соответственно, на IV квартал (рис. 

3). Это определяется не столько фак-

тором сезонности строительных ра-

бот, сколько «фактором отчетности». 

То есть организацией финансирова-

ния строительных работ, предопре-

деляющей необходимость «освоить» 

выделенные средства и подписать 

«закрывающие» документы до завер-

шения года (квартала). 

Поэтому «всплески» объемов вво-

да жилья ежегодно приходятся на по-

следние месяцы первого-третьего 

кварталов с «пиком» в последнем ме-

сяце четвертого квартала (декабрь).

Отметим, что, несмотря на изме-

нение структуры собственности стро-

Таблица 2.
Доля ввода жилья за квартал в годовом объеме ввода в 1993-2011 гг., %.

Год
Квартал

Всего за год
I II III IV

1993 10,0 17,5 17,5 55,0 100

1994 10,2 16,8 17,6 55,4 100

1995 10,5 18,8 18,0 52,7 100

1996 12,8 22,5 16,3 48,4 100

1997 12,2 19,0 18,6 50,2 100

1998 13,7 17,6 18,5 50,2 100

1999 12,8 17,2 18,4 51,6 100

2000 13,5 18,8 19,5 48,2 100

2001 12,6 18,0 20,8 48,6 100

2002 14,2 18,9 21,6 45,3 100

2003 15,4 19,6 20,9 44,1 100

2004 14,6 17,6 21,0 46,8 100

2005 15,4 17,7 20,4 46,5 100

2006 12,6 18,7 20,5 48,2 100

2007 15,3 19,0 20,9 44,8 100

2008 15,9 17,9 21,1 45,1 100

2009 17,4 18,7 22,2 41,7 100

2010 16,5 20,7 19,6 43,2 100

2011 14,9 18,2 21,1 45,8 100

Таблица 3.
Помесячный ввод жилья в 1999-2011 гг., млн. кв. м 
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1999 0,7 0,9 2,5 1,0 1,1 3,4 1,2 1,3 3,4 1,6 2,2 12,7 32,0
2000 0,9 1,1 2,1 1,2 1,4 3,1 1,3 1,4 3,2 1,6 2,0 11,0 30,3
2001 1,0 0,9 2,1 1,2 1,3 3,2 1,4 1,6 3,6 2,1 2,6 10,7 31,7
2002 1,3 1,2 2,3 1,5 1,5 3,4 1,7 1,9 3,7 2,3 2,9 10,1 33,8
2003 1,7 1,5 2,4 1,7 1,7 3,7 2,0 1,9 3,7 2,5 2,6 11,0 36,4
2004 1,8 1,7 2,5 1,8 1,8 3,6 2,2 2,4 3,9 2,8 3,4 13,1 41,0
2005 2,1 1,8 2,7 1,9 1,9 3,9 1,9 2,6 4,4 2,8 3,6 14,0 43,6
2006 1,8 1,5 3,0 2,2 2,2 5,0 2,1 3,0 5,1 3,5 4,6 16,6 50,6
2007 2,9 2,5 4,0 2,9 2,8 6,0 3,1 3,7 6,0 4,1 5,9 17,3 61,2
2008 3,2 2,6 4,4 3,0 2,9 5,6 3,9 3,8 5,8 4,7 5,8 18,4 64,1
2009 3,1 2,0 4,5 3,3 3,0 4,9 4,1 4,0 5,2 4,7 5,8 14,5 59,9
2010 3,1 2,9 3,6 3,8 3,1 5,1 3,1 3,8 4,5 4,7 5,9 14,5 58,1
2011 2,6 2,7 4,0 3,1 2,9 5,4 3,7 3,9 5,5 5,0 6,5 17,0 62,3
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ительных организаций (90% из них 

находятся в частной собственности), 

формальные сроки ввода основных 

объемов жилья в годовом цикле прак-

тически не изменились по сравнению 

с временами «плановой экономики». 

Можно отметить лишь слабую тен-

денцию к уменьшению доли, прихо-

дящейся на четвертый квартал, в го-

довых объемах ввода жилья, а также 

тенденцию к увеличению доли, прихо-

дящейся на первый квартал (рис. 4).

Доля ввода жилья за квартал в го-

довом объеме ввода в 1993-2011 гг. 

(в % к годовому объему ввода) пред-

ставлена в табл. 2.

Помесячный ввод жилья в 1999-

2011 гг., млн. кв. м (по данным Рос-

стата), представлен в табл. 3. Поме-

сячная динамика ввода жилья пред-

ставлена на рис. 5.

Объемы и динамика ввода 
жилья по федеральным 
округам РФ

По объемам ввода жилья в 2011 г. 

на первом месте, как и в предшеству-

ющие годы, был Центральный феде-

ральный округ (ЦФО). За ним следо-

вали Приволжский (ПФО) и Южный 

(ЮФО) федеральные округа. 

Доли федеральных округов в объ-

еме ввода жилья в 2011 г. представ-

лены на рис. 6.

Динамика ввода жилья по феде-

ральным округам РФ (совокупный 

ввод жилья регионами-субъектами РФ 

в границах федеральных округов) в 

1990-2011 гг. представлена на рис. 7.

Как по объемам, так и по темпам 

ввода жилья в 2000-2011 гг. феде-

ральные округа значительно отлича-

лись. Различия обусловлены геогра-

фическим расположением округов, 

численностью населения, уровнем 

экономического развития входящих 

в их состав регионов-субъектов РФ и 

рядом других факторов [1, 3, 5].

Объемы и динамика 
ввода жилья в регионах-
субъектах РФ

Начиная с 2004 года, абсолютным 

лидером по объем ввода жилья сре-

ди субъектов РФ является Москов-

Рис. 3. Поквартальная динамика ввода жилья (1993, 1997, 2001, 2005, 2010, 2011 гг.), 
в % к годовому объему ввода
Источник: расчеты ИЦ «ССК» по данным Росстата (ФСГС)
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Рис. 4. Динамика поквартального ввода жилья (доля поквартального ввода жилья в годовом 
объеме ввода в 1993-2011 гг.), %
Источник: расчеты ИЦ «ССК» по данным Росстата (ФСГС)
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Рис. 5. Помесячная динамика ввода жилья в 2002-2011 гг., млн. кв. м 
Источник: расчеты ИЦ «ССК» по данным Росстата (ФСГС)
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ская область (МО). По данным Рос-

стата, ввод жилья в МО за 2011 год 

составил 8,2 млн. кв. м. 

На втором месте по объемам вво-

да жилья, начиная с 2008 г., находит-

ся Краснодарский край. На третьем 

месте Санкт-Петербург – 2656,5 тыс. 

кв. м (4,6%). Далее – Татарстан, Баш-

кортостан, Ростовская обл., Сверд-

ловская обл. и др. 

Подробнее о вводе жилья в реги-

онах см. данные Росстата. Здесь от-

метим, что в состав лидеров по объ-

емам ввода жилья, как правило, вхо-

дят регионы с наиболее высоким 

уровнем экономического развития. 

Аутсайдерами же в большинстве сво-

ем являются так называемые «де-

прессивные» регионы. Тем самым, в 

очередной раз подтверждается, что 

строительство – не «локомотив», а 

индикатор развития экономики. В 

том числе, экономики (уровня эконо-

мического развития) отдельного ре-

гиона.

Значительно больший интерес 

для анализа ситуации в строитель-

стве представляют не итоги 2011 го-

да (они закономерны), а динамика 

ввода жилья за 20 лет. Причем как 

в ведущих по объемам ввода жилья, 

так и в «отстающих» регионах. 

Динамика ввода жилья за 1990-

2011 гг. в регионах-лидерах по объ-

емам ввода жилья в 2007-2011 гг. 

представлена на рис. 8. 

Как наглядно демонстрирует рис. 

8, за период с 1990 г. по 2006 г. зна-

чительный рост объемов годово-

го ввода жилья произошел только в 

трех регионах – Москве (ввод жилья 

увеличился в два раза относительно 

уровня 1990 г.), Московской области 

(в 2,2 раза), Санкт-Петербурге (в 2,1 

раз). В 2007 году к ним присоединил-

ся Краснодарский край, ввод жилья в 

котором за указанный год резко воз-

рос, составив 191% к уровню пред-

шествующего 2006 г. (тем самым, 

ввод жилья в крае за 2007 г. оказал-

ся почти в 2,5 раза больше, чем за 

1990 г.).

Остальные же 8 регионов за этот 

период показывали достаточно уме-

ренную динамику. Так, Республи-

ка Татарстан, Новосибирская обл. и 

Ростовская обл. по объемам годово-

го ввода жилья превысили уровень 

1990 г. только в 2007 году, а Респу-

блика Башкортостан, Нижегород-

ская обл. и Тюменская обл. – в 2008 

году. Саратовская обл. вышла на 

уровень, а Свердловская обл. при-

близились к уровню 1990 г. только в 

2011 году. 

По объемам ввода жилья Мо-

сква, занимавшая до 2004 г. первое, 

до 2008 г. второе, а по итогам 2009 г. 

третье место, по итогам 2010 года от-

катилась на 8-е, а по итогам 2011 г. – 

на 10 место среди субъектов РФ (см. 

ниже).

Спад объемов ввода жилья в 

Москве произошел еще в 2008 го-

ду – раньше, чем в других регионах-

субъектах РФ. И оказался он наибо-

лее сильным. В итоге, ввод жилья в 

Москве за 2010 год составил лишь 

78,5% к уровню 1990 г. (!).

В других регионах-лидерах спад 

был менее сильным. Тем не менее, 

ввод жилья за 2010 год оказался ни-

же уровня 1990 г. так же в Саратов-

ской, Свердловской и Тюменской об-

ластях.

Отметим, что в Московской обла-

сти спад объемов ввода жилья отме-

чен только в 2010 г., но цифра ввода 

при этом составила 324,9% к уровню 

1990 г. (!).

Не менее интересную картину 

представляет динамика годового 

ввода жилья за 1990-2011 гг. в две-

надцати других регионах РФ (количе-

ство – по аналогии с числом ведущих 

регионов, см. рис. 8; регионы отобра-Рис. 7. Динамика ввода жилья по федеральным округам РФ (ввод жилья регионами-субъек-
тами РФ в границах федеральных округов) в 1990-2011 гг., тыс. кв. м
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Рис. 6. Доли федеральных округов в объеме ввода жилья в 2011 г.
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ны методом случайной выборки), ко-

торая представлена на рис. 9. 

Особых комментариев рис. 9 не 

требует.

Показанная на рис. 9 динамика 

годового ввода жилья в целом ха-

рактерна и для других регионов РФ. 

Подавляющее большинство из них, 

несмотря на так называемый «стро-

ительный бум» 2000-2008 гг., так и 

не преодолело спад 90-х гг. и по объ-

емам годового ввода жилья так и не 

вышло на уровень 1990 года. 

Естественно, имеют место регио-

нальные различия. В частности, весь-

ма удручающе выглядит ситуация в 

Мурманской области, где ввод жилья 

за 2010 год составил лишь 27,8 тыс. 

кв. м, или 4,8% к уровню 1990 г. 

В целом, по показателю ввода жи-

лья в 2011 г. превзошли уровень 1990 

г. 22 региона-субъекта РФ из 83-х. 

Анализ динамики годового вво-

да жилья по регионам РФ приводит к 

следующим выводам: 

Рост объемов ввода жилья в РФ 

в 2001-2008 гг. был достигнут за счет 

сравнительно небольшого числа ре-

гионов-лидеров с высоким уровнем 

экономического развития, обладаю-

щих соответствующими финансовы-

ми ресурсами, характеризующихся 

наиболее высоким уровнем покупа-

тельной способности населения.

В 21 регионе-субъекте РФ ввод 

жилья в 2011 г. превысил 1 млн. кв. м.

22 региона-субъекта РФ по вво-

ду жилья в 2011 году превзошли уро-

вень 1990 года. Но их перечень не 

полностью включает регионы, ввод 

жилья в которых превысил в 2011 гг. 

1 млн. кв. м. 

Доля регионов с объемом ввода 

жилья в 2011 году, превышающим 

уровень 1990 г., составляет 29% в об-

щем числе регионов-субъектов РФ. 

Доля регионов с объемом ввода жи-

лья за 2010 год более 1 млн. кв. м со-

ставляет 25%.

В большинстве остальных регио-

нов РФ объемы годового ввода жи-

лья, несмотря на обозначившийся в 

докризисные годы подъем, остались 

значительно ниже уровня 1990 г.

За прошедшие 20 лет региональ-

ные различия по показателю объ-

емов годового ввода жилья только 

усилились, что свидетельствует об 

увеличении разрыва в экономиче-

ском развитии регионов и несбалан-

сированности экономики страны в 

региональном аспекте.

Объемы и динамика ввода 
жилья в Москве

По итогам 2007 г. ввод жилья в 

Москве увеличился на 3,8% к уровню 

2006 г., но затем произошел обвал 

(рис. 10).

И этот обвал начался не после, 

а до начала финансово-экономи-

ческого кризиса и общего кризиса 

в российском строительстве: ввод 

жилья за первое полугодие 2008 г. 

в Москве составил лишь 1161,8 тыс. 

кв. м, или 49,3% к соответствующе-

му периоду 2007 г. (спад более чем 

на 50%!). Спад же за год оказался 

существенно меньше – около 33% 

(см. рис. 20), а ввод жилья за вто-

рое полугодие составил 2101,7 тыс. 

кв. м. 

То есть, показатели московской 

стройки за второе полугодие 2008 го-

да оказались лучше, чем за первое. 

Вопреки кризису! 

Но затем объемы ввода жилья 

в столице продолжили падение: за 

кризисный 2009 год – на 17,2%; а за, 

казалось бы, уже «посткризисный» 

2010 год – на 34,5% (!). 

В итоге, ввод жилья в Москве за 

три года сократился на 63,3%, или 

более чем в 2,7 раза! 

Так «виноваты» ли в этом миро-

вой кризис, отсутствие свободных 

площадей под застройку или же есть 

резон поискать другие причины?

Рис. 8. Динамика ввода жилья за 1990-2011 гг. в регионах-лидерах по объемам ввода жилья 
в 2011 году
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Более вероятно, что они кроются 

в сложившейся (и не только в столи-

це) системе управления строитель-

ством. А точнее – в сформирован-

ной в масштабах страны строитель-

ной пирамиде, с встроенной в нее 

системой допусков, разрешений и 

соответствующих «откатов», разме-

ры которых давно превысили нор-

мальный уровень доходности биз-

неса. 

Отдельная тема – финансовые 

потоки и структура собственников 

крупнейших строительных компаний.

Строительный рынок

На протяжении 2000-2008 гг. рос-

сийский строительный рынок, пре-

одолев спад 90-х гг., являлся одним 

из наиболее активно развивающихся 

секторов национального рынка. 

Быстрыми темпами шел рост 

объемов жилищного строительства. 

Ввод жилья в 2008 г. увеличился в 2,1 

раза к уровню 2000 г., составив 64,1 

млн. кв. м. Интенсивно развивалось 

строительство коммерческой недви-

жимости, промышленное строитель-

ство, строительство инфраструктур-

ных сооружений. Рост объемов ново-

го строительства и строительно-мон-

тажных работ, сопровождающийся 

впечатляющим ростом цен на жилую 

и коммерческую недвижимость, рас-

ценивался как «строительный бум», 

который будет продолжаться неогра-

ниченно долго.

Однако уже к середине 2000-х гг. 

стали проявляться проблемы, тор-

мозящие рост реальных объемов 

строительства и развитие отрасли. 

Первым сигналом стали дела много-

численных «обманутых дольщиков», 

начавшиеся в 2005 г. По существу, 

они означали, что строительным ор-

ганизациям стало не хватать средств 

на достройку начатых объектов. А 

учитывая, что практически все эти 

объекты строились с использовани-

ем привлеченных средств не только 

«дольщиков», но и банков – о нако-

плении финансовых проблем в от-

расли. 

Растущий дефицит денежных 

средств на достройку объектов не-

движимости был обусловлен не ро-

стом цен на стройматериалы (как об 

этом неоднократно заявляли чинов-

ники от строительства), а ростом не-

производственных издержек в строи-

тельстве, в составе которых ускорен-

ными темпами происходил рост за-

трат на «согласования» и «откаты».

В условиях растущего рынка де-

велоперы и строители перекрыва-

ли дефицит денежных средств на 

достройку объектов недвижимости 

с помощью заемных средств, при-

влекаемых для строительства новых 

объектов. 

Такая схема финансирования 

строительства неизбежно вела к ро-

сту цен на недвижимость. Более то-

го – рост цен на недвижимость яв-

лялся условием ее существования, 

поскольку темпы роста объемов за-

емных средств и выплат по кредитам 

превосходили темпы роста объемов 

реального строительства. 

В результате на рынке недвижи-

мости опережающими темпами, по 

сравнению с ростом платежеспособ-

ного спроса, надувался «ценовой пу-

зырь». 

К 2008 г. (т.е., еще до начала фи-

нансово-экономического кризиса) 

предложение превысило платеже-

способный спрос. Но, по понятным 

причинам, руководители строитель-

ных, девелоперских и риэлтерских 

фирм, чиновники от строительства, 

отраслевые «аналитики» и другие за-

интересованные лица предпочитали 

об этом умалчивать. 

Отчетные цифры Росстата пока-

зывают, что ввод жилья за 10 лет 

вырос только в 2 раза, тогда как 

объемы работ по виду деятельно-

сти «Строительство» – в 10 (!) раз.

Даже с учетом инфляции, опе-

режающего роста объемов строи-

тельства коммерческой нежилой не-

движимости и инфраструктурных 

объектов в 2000-2008 гг. (далее эти 

факторы перестали действовать), по-

добный разрыв между «реальными» 

(ввод жилья) и «финансовыми» (объ-

емы работ) показателями свидетель-

ствовал о том, что ситуация в отрас-

ли неблагополучна. Что развитие от-

расли, особенно в 2005-2008 гг., про-

исходило, преимущественно, за счет 

ее «накачки» деньгами. А образовав-

шийся «ценовой пузырь» неизбежно 

должен был привести к сокращению 

спроса со всеми вытекающими по-

следствиями.

Что, собственно, и произошло.

Под воздействием финансово-

экономического кризиса упал не 

только спрос, но и доступность заем-

ных средств. Следствием стал обвал 

строительного рынка в 2009-2010 гг. 

Отмеченный статистикой подъ-

ем ввода жилья в 2011 году не дает 

повода для излишнего оптимизма. 

Лишь 2012-2013 годы покажут, про-

изошел ли в действительности пере-

лом тренда или же имел место триви-

альный «отскок» от локального дна, 

обусловленный реализацией отло-

женного спроса. 

Рис. 10. Динамика ввода жилья в Москве за 1990-2011 гг., тыс. кв. м
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Динамика объемов работ по виду 

экономической деятельности «Стро-

ительство» в 2000-2011 гг. (в факти-

ческих ценах, млрд. руб.) представ-

лена на рис. 11.

Необходимо отметить, что за-

фиксированный статистикой спад 

объемов работ по виду деятельно-

сти «Строительство» в 2009 году к 

уровню 2008 г., как в фактически 

действовавших, так и в сопостави-

мых ценах, был существенно ниже, 

чем спад производства большин-

ства видов строительных материа-

лов. В фактически действовавших 

ценах он составил 11,7%, тогда как 

в сопоставимых ценах – 13,2% (ра-

нее в статотчетности фигурировала 

цифра 16%). 

Максимальная доля в учитывае-

мых статистикой годовых объемах 

работ по виду деятельности «Строи-

тельство», как и максимальная доля 

ввода жилья, традиционно приходит-

ся на декабрь, хотя разница между 

декабрьскими показателями и пока-

зателями июля-ноября здесь менее 

значительна.

По объемам работ по виду дея-

тельности «Строительство» в 2011 

году докризисный уровень был за-

метно превзойден. Отметим, что объ-

емы «освоенных» средств (в факти-

чески действовавших ценах) еще в 

декабре 2010 г., несмотря на сниже-

ние фактических объемов строитель-

ства и снижение ввода жилья, оказа-

лись выше, чем в декабре 2008 г. (!)

Факторы, воздействующие 
на развитие строительного 
рынка

Можно ли было прогнозировать 

спад 2009-2010 гг. заранее?

Безусловно, но для этого необхо-

димо иметь соответствующие опе-

режающие индикаторы. Самым про-

стым из них является индекс приро-

ста/спада годового ввода жилья к 

уровню предшествующего года. Этот 

показатель позволял еще в 2007 г. 

предупреждать о надвигающемся 

кризисе в строительной отрасли [8].

Отметим, что, несмотря на оче-

видный спад строительства, ввод жи-

лья в кризисном 2009 году оказался 

значительно выше, чем предрекали 

«катастрофичные» прогнозы Мин-

региона, АСР и других организаций 

и ведомств. Напомним, что в пер-

вой половине 2009 г. все они дружно 

«прогнозировали», что из-за падения 

объемов строительства ввод жилья 

по итогам года составит не более 52-

53 млн. кв. м. 

Напомним также, что еще в нача-

ле 2009 года авторами настоящей ра-

боты были выполнены расчеты и опу-

бликована цифра ожидаемого ввода 

жилья за 2009 год, равная 60,8 млн. 

кв. м [9]. Погрешность нашей рас-

четной оценки по сравнению с ито-

говыми данными, опубликованными 

ФСГС (59,9 млн. кв. м.), составила 

0,9 млн. кв. м, или 1,5%.

В [3, 5, 6] показано, что развитие 

строительного рынка определяется 

его местом в структуре мировой и на-

циональной экономик (иерархия си-

стем).

Как еще раз подтвердили собы-

тия 2008-2010 гг., включая провал 

нацпроекта «Доступное и комфорт-

ное…», реальную ситуацию на стро-

ительном рынке определяют не пла-

ны его участников, не «контрольные» 

цифры или заявления ответственных 

лиц, включая руководство страны, и 

даже не финансовые «вливания» со 

стороны государства. В полном соот-

ветствии с иерархией систем, ее про-

диктовали макроэкономические фак-

торы.

Эта зависимость от воздействия 

макроэкономических факторов, как 

правило, не учитывается. Планы на 

будущее строились и продолжают 

строиться «от достигнутого», исходя 

из «контрольных цифр» нацпроектов 

и программ. Кризис продемонстриро-

вал, к чему приводит подобная прак-

тика. 

Воздействие макроэкономиче-

ских факторов и системных связей 

хорошо проявляется в корреляцион-

ной зависимости между вводом жи-

лья и добычей нефти в России (рис. 

12). Эта зависимость была опублико-

вана нами в 2007 году [8]. Наложение 

графиков двух, казалось бы, не свя-

занных между собой процессов на-

глядно свидетельствует: десять тонн 

добытой нефти позволяет с лагом в 

1,5-2 года построить (ввести) 1,1-1,2 

кв. м нового жилья. Это демонстри-

рует статистика за 20 лет, вне зави-

симости от интерпретации данных. 

В 2006 году темпы роста ввода 

жилья оказались значительно более 

высокими, чем темп роста нефтедо-

бычи, а в 2007-2008 гг. ввод жилья 

оказался более высоким, чем могло 

ожидаться, исходя из отмеченной за-

висимости. На 10 тонн добытой неф-

ти пришлось уже 1,3 кв. м жилья. Но 

объективных предпосылок для по-

добного роста не было. Строитель-

ный сектор продолжал развиваться 

экстенсивно, системные проблемы в 

нем продолжали накапливаться. При 

этом, интенсивный рост добычи неф-

ти в стране, происходивший с 1999 по 

2004 гг., с 2005 года резко замедлил-

ся (по времени это совпадает с лик-

Рис. 11. Динамика объемов работ по виду экономической деятельности «Строительство» 
в 2000-2011 гг. (в фактических ценах), млрд. руб.
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видацией ЮКОСа и огосударствле-

нием нефтяной отрасли). 

Это еще пять лет назад (более 

чем за год до начала кризиса в стро-

ительной отрасли) позволило про-

гнозировать, что контрольные цифры 

нацпроекта «Доступное и комфорт-

ное…» в 2009 и в 2010 гг. не будут до-

стигнуты [8]. Даже без воздействия 

мирового кризиса годовые объемы 

ввода жилья не должны были превы-

сить 65 млн. кв. м.

Так и произошло. Уже в 2008 г. 

темпы роста ввода жилья резко за-

медлились, а в 2009 г. произошел 

спад. В результате, по итогам 2009 

года на 10 тонн добытой нефти при-

шлось 1,2 кв. м введенного жилья, 

а по итогам 2009 года – 1,16 кв. м 

введенного жилья. Графики на рис. 

12 в 2009 г. вновь стали сходиться, 

а по итогам 2010 г. сошлись полно-

стью. 

В перспективе до 2015 года годо-

вая добыча нефти в стране ожидает-

ся на уровне порядка 510-530 млн. 

тонн. Исходя из этого, наиболее ве-

роятно, что цифры годового ввода 

жилья в 2012-2015 гг. будут находить-

ся в пределах 61-64 млн. кв. м. 

Отметим, что зависимость цен 

на недвижимость (и, прежде всего, 

цен на жилье) от цены на нефть от-

мечалась за прошедшие годы неод-

нократно, в т.ч. даже руководством 

страны. Но статистические данные 

свидетельствуют, что от цен на нефть 

зависят именно цены на жилье, а не 

объем вводимого жилья.

Состояние российской экономи-

ки определяется ситуацией на ми-

ровом нефтегазовом рынке. То есть 

спросом и ценой на экспортируемые 

нефть и газ, от которых непосред-

ственно зависит приток валютных ре-

сурсов. Состояние экономики стра-

ны, в свою очередь, определяет ситу-

ацию на строительном рынке. Таков 

факт.

Реальный потенциал 
строительного рынка

Фиксируемый в статотчетности 

годовой ввод жилья в действитель-

ности складывается из следующих 

четырех компонентов: 

– завершение строительства (до-

стройка) и ввод многоквартирных 

жилых домов (в т.ч. дома, строитель-

ство которых было начато в предше-

ствующем году или ранее); 

– завершение строительства и 

ввод жилья индивидуальными за-

стройщиками (в т.ч. дома, строи-

тельство которых было начато в 

предшествующем году или ранее);

– ввод (легализация) объектов, 

построенных в предшествующие го-

ды (включая и так называемую «дач-

ную амнистию»);

– «ввод», обеспечиваемый ины-

ми средствами, включая приписки.

В 2009-2011 гг. ввод многоквар-

тирных жилых домов во многом осу-

ществлялся за счет достройки объ-

ектов незавершенного строитель-

ства. Этот резерв был достаточно 

велик. На 01.01.09 г. в стадии неза-

вершенного строительства находи-

лось около 40 млн. кв. м квартир в 

многоквартирных жилых домах.

В объеме ввода индивидуальных 

жилых домов и цифре совокупного 

ввода жилья немалую долю состави-

ла легализация ранее построенных 

объектов, включая перевод части 

«дачного фонда» в жилищный фонд 

(теме индивидуального жилищного 

строительства будет посвящена сле-

дующая публикация).

Определенную роль, как показы-

вает анализ региональных рынков, 

сыграл и последний компонент.

Для оценки потенциала строи-

тельного рынка и перспектив его 

развития на 2012-2015 гг. придется 

констатировать:

1. Пути выхода из кризиса се-

годня продолжают обсуждаться без 

комплексного анализа действующих 

факторов и причинно-следствен-

ных связей, которые к этому кризису 

привели, и без понимания того фак-

та, что этот кризис носит системный 

характер. 

2. Анализ хода выполнения го-

сударственных программ, деятель-

ности министерств, ведомств и вне-

бюджетных фондов показывает, что 

за счет государства (выкуп жилья, 

прямые инвестиции и иные вложе-

ния) можно ежегодно строить 10-12 

млн. кв. м нового жилья. С учетом 

средств внебюджетных фондов и 

средств местных бюджетов – до 25 

млн. кв. м, что составляет менее по-

ловины от годовых объемов ввода 

жилья в 2007-2008 гг. Это означает, 

что государство, без участия населе-

ния и бизнеса, не сможет восстано-

вить строительство жилья до докри-

зисного уровня. 

3. Резерв увеличения отчетных 

показателей годового ввода жилья 

в России за счет легализации ранее 

построенных объектов недвижимо-

сти к настоящему времени в значи-

тельной мере исчерпан. В итоге, для 

значительного увеличения данного 

показателя в ближайшие годы оста-

ется, по существу, лишь одно сред-

ство – приписки.

4. Реальный потенциал строи-

тельного рынка определяется не Рис. 12. Динамика годового ввода жилья и добычи нефти в России в 1990-2011 гг. 
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правительственными программа-

ми и не потребностями населения в 

новом жилье, а реальным платеже-

способным спросом. Число граждан, 

которые способны выступить в ка-

честве потенциальных покупателей 

жилья, оценивается на уровне 22-

25 млн. человек. И очевидно, что в 

2012-2015 гг. эта цифра вряд ли за-

метно возрастет. Стоимость жилья 

на первичном и вторичном рынках в 

2011 г. (по данным Минрегиона РФ) 

приведена в табл. 4.

5. О региональных диспропор-

циях речь уже шла выше. Их сохра-

нение в существующих масштабах 

будет «успешно» сводить на нет ре-

ализацию любых общероссийских 

программ. 

Перспективы развития 

1. Ввод жилья в 2012 год при со-

хранении благоприятной ситуации 

в экономике страны составит 63-64 

млн. кв. м, то есть будет на 2-3 млн. 

кв. м ниже, чем предусматривает 

пролонгированная ФЦП «Жилище». 

При наличии соответствующих 

указаний «сверху» итоговая цифра 

ввода может быть подтянута до 65 

млн. кв. м. 

При негативном развитии ситу-

ации на мировом рынке (в первую 

очередь, снижении спроса на энер-

горесурсы и падение цен на них) 

ввод жилья по итогам года будет ни-

же – на уровне 61-62 млн. кв. м.

2. Ввод жилья в объеме 90 млн. 

кв. м в 2015 году достигнут не будет. 

При крайне благоприятной внеш-

неэкономической конъюнктуре 

(устойчивый подъем цен на нефть 

на протяжении 5 лет, который может 

поддержать экстенсивное развитие 

сырьевой российской экономики) 

возможно достижение уровня ввода 

жилья в 77-80 млн. кв. м. 

Однако этот сценарий маловеро-

ятен. В иных же случаях лимит роста 

составит 68-72 млн. кв. м. 

3. Ввод в 2020 году 140 млн. кв. м 

жилья теоретически возможен. 

Но на практике для этого необ-

ходима кардинальная перестройка 

экономики страны, включая систем-

ное реформирование земельных от-

Таблица 4.
Регионы-лидеры по вводу жилья в 2011 году и стоимость 1 кв. м

Субъект

Объем ввода 
жилья 

в 2011 г., млн. 
кв. м

Средняя цена 
1 кв. м

жилья, на пер-
вичном рынке, 

руб.

Средняя цена
1 кв. м

жилья, на вто-
ричном рынке, 

руб.
Московская обл. 8,2 69119 65895

Краснодарский край 3,7 39215 51784

Санкт-Петербург 2,7 78851 87384

Республика Татарстан 2,4 35750 38387

Республика Башкортостан 2,1 38238 43011

Ростовская обл. 1,9 45664 46490

Свердловская обл. 1,8 42011 47745

Москва 1,8 129524 163203

Нижегородская обл. 1,5 45972 46497

Новосибирская обл. 1,5 34129 46661

Тюменская область (без авто-
номных округов) 1,2 45111 47168

Самарская обл. 1,3 36405 41940

Челябинская обл. 1,3 32332 29880

Белгородская область 1,1 40383 32899

ношений, развитие частной инициа-

тивы, реальное ограничение дикта-

та госмонополий, реальное разви-

тие конкуренции, реальную борьбу с 

коррупцией, ограничение возможно-

стей для властей любого уровня вли-

ять на бизнес и т.д. Включая также 

безусловный демонтаж существую-

щей в отечественном строительстве 

системы разрешений, допусков и 

«откатов». 

И это только краткий перечень 

необходимых условий.

Без этого любые разговоры о 

возможности ввода в 2020 г. 140 

млн. кв. м жилья могут рассматри-

ваться либо как непонимание суще-

ства вопроса, либо как заведомый 

блеф. 
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нее про ст ран ст во, до бав ля ют ую т 

и ком фор т, да ют воз мож ность на-

слаж дать ся при ро дой круг лый год, 

от дох нуть ду шой сре ди зе ле ни, рас-

ши ря ют жи лое про ст ран ст во, под-

чер ки ва ют ин ди ви ду аль ность их 

вла дель цев, по вы ша ют об щую сто-

и мость су ще ст ву ю щих зда ний.

На си с тем ной ос но ве со зда ют ся 

от дель но сто я щие со ору же ния и по-

ме ще ния зда ний, име ю щие раз лич-

ное функ ци о наль ное на зна че ние: 

ос тек лен ные тер ра сы и ве ран ды, 

круг ло го дич но оби та е мая «зе ле ная 

ком на та» с оби ли ем тро пи че с ких 

рас те ний и др. Мо дой се го дняш не го 

ЗИМНИЕ САДЫ –
СИСТЕМНОЕ РАЗНООБРАЗИЕ 
ФИРМЫ SCHUCO

Про филь ные си с те мы Schuco 

поз во ля ют кон ст ру и ро вать зим-

ние са ды с раз лич ны ми ар хи тек тур-

но�ком по зи ци он ны ми функ ци я ми. 

Они ха рак те ри зу ют ся раз но об ра-

зи ем форм – от клас си че с ких при-

ст ра и ва е мых до впи сан ных в по-

во ро ты и из ги бы пла на. Име ет ся 

мно же ст во ва ри ан тов кро вель – от 

од но скат ных до мно го уголь ных в 

па ви ль он ном сти ле. При этом воз-

мож на как ре кон ст рук ция ста рых 

зда ний, так и но вое стро и тель ст во – 

в жи лых до мах, гос ти ни цах, ка фе, 

ре с то ра нах, оз до ро ви тель ных и 

спор тив ных ком плек сах, бас сей нах 

и пр. Ре ше ния Schuco для од но� или 

дву хэ таж ных кон ст рук ций под хо дят 

для зда ний лю бо го ар хи тек тур но го 

сти ля.

Солн це за щит ные ус т рой ст ва 

Schuco поз во лят Вам на слаж дать ся 

пре бы ва ни ем в зим нем са ду да же в 

жар кую по го ду.

Раз но об ра зие ди зай на и бы с т-

ро та мон та жа и бе зу преч ное ка че-

ст во га ран ти ро ва ны.

Бла го да ря ком плекс ным ре ше-

ни ям Schuco в об ла с ти кон ст ру и ро-

ва ния зим них са дов и фор ми ро ва-

ния их ми к ро кли ма та при об ре та ет-

ся но вое про ст ран ст во для жиз ни, 

гар мо нич но со еди ня ю щее дом и ок-

ру жа ю щую сре ду.

Зим ние са ды так же ин ди ви ду-

аль ны, как и их оби та те ли. Бла го-

да ря  си с тем ной тех но ло гии  меч-

ты о зим нем са де при ни ма ют эко-

но мич ные за кон чен ные фор мы и 

при об ре та ют свой не по вто ри мый 

об раз. При этом ин ди ви ду аль ность 

це нит ся пре вы ше все го.

Больше света, больше 
места, больше ком фор та

Зим ние са ды на пол ня ют дом 

све том, рас ши ря ют его вну т рен-
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дня ста ли так же свет лые, про зрач-

ные ра бо чие ка би не ты с ве ли ко-

леп ны ми ус ло ви я ми ес те ст вен но го 

ос ве ще ния. Для каж до го объ ек та и 

каж до го сти ля  пред ла га ет адек ват-

ные ре ше ния без же ст ко за фик си-

ро ван ных рас тро вых раз ме ров или 

ка ких�ли бо дру гих ог ра ни че ний.

Ши ро кие воз мож но с ти про филь-

ных си с тем  поз во ля ют кон ст ру и ро-

вать зим ние са ды, име ю щие раз-

лич ное функ ци о наль ное и ар хи тек-

тур но�ком по зи ци он ное на зна че ние 

в зда нии. «Клас си че с кие» при ст-

ра и ва е мые зим ние са ды по вы ша-

ют сто и мость су ще ст ву ю щих зда-

ний. Это, как пра ви ло, од но этаж-

ные зим ние са ды, стро я щи е ся не-

по сред ст вен но пе ред зда ни ем или 

впи сан ные в по во ро ты и из ги бы 

пла на.

При этом на вы бор пред ла га ют-

ся раз лич ные фор мы крыш, на чи-

ная от од но скат ных и клас си че с ких 

дву скат ных – до че ты рех скат ных и 

валь мо вых крыш. Раз лич ная кон-

фи гу ра ция крыш зри тель но под чер-

ки ва ет ар хи тек тур ные осо бен но с-

ти до ма. Не о гра ни чен ную сво бо ду 

оформ ле ния пред ла га ют ин те г ри-

ро ван ные в но вые зда ния зим ние 

са ды, ко то рые «рас тво ря ют ся» в 

нем и яв ля ют ся од но вре мен но вы-

де ля ю щи ми ся яр ки ми ком по зи ци-

он ны ми эле мен та ми.

Раз но об раз ные кон ст рук тив ные 

воз мож но с ти про филь ных си с тем  

поз во ля ют по лу чить вы ра зи тель-

ные ком по зи ци он ные ре ше ния зда-

ний раз лич но го на зна че ния как при 

но вом стро и тель ст ве, так и при ре-

кон ст рук ции.

Для две рей эф фек тив ны ши-

ро ко мас штаб ные па но рам ные ре-

ше ния с подъ ем но�раз движ ны ми, 

скла ды ва ю щи ми ся раз движ ны ми 

или па рал лель но�от став ны ми раз-

движ ны ми функ ци я ми.

На и боль шую слож ность в кон-

ст ру и ро ва нии  зим них са дов тра-

ди ци он но пред став ля ют кро вель-

ные кон ст рук ции. Для кли ма ти че-

с ких ус ло вий Рос сии, с про дол жи-

тель ной зи мой и зна чи тель ны ми 

сне го вы ми на груз ка ми,  ши ро кие 

воз мож но с ти кро вель ных си с тем 

ос тек ле ния яв ля ют ся на и важ ней-

ши ми. Про филь ная про грам ма  поз-

во ля ет про ек ти ро вать и про из во-

КОНСТРУКЦИЯ:

• пол но стью теп ло изо ли ру ю щая кон-
ст рук ция;
• про стые и фи гур ные стой ки и ри ге-
ли;
стан дарт ный цвет RAL 9016, а так же 
все воз мож ные рас цвет ки;
• осо бо пло с кие на клад ки, что сни-
жа ет за гряз ня е мость;
• от вод про ни ка ю щей под дав ле ни ем 
ве т ра во ды, ин те г ри ро ван ная си с те ма 
во до сто ков;
• воз мож ность ус та нов ки скры тых 
вен ти ля ци он ных фра муг, а так же солн-
це U
за щи ты.

ТИПОВЫЕ РЕШЕНИЯ:

• дли на ска та од но скат ной кры ши до 
500 см;
• по ли го ны ра ди у сом до 300 см;
• на клон кры ши от 7° до 45°;
• шаг уг лов по ли го нов: 90°, 120°, 
135°, 180°;
• вы со та во до сто ка до 250 см;
• тол щи на ос тек ле ния от 26 до 32 мм;
• ог ра ни че ние по дли не зим не го са да 
от сут ст ву ет.
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дить све то проз рач ные кров ли зим-

них са дов в ши ро ком спе к т ре ге о-

ме т ри че с ких воз мож но с тей.

В зим них са дах из се рий WI60 

и WA60 до пу с ка е мый ук лон кры-

ши из ме ря ет ся в пре де лах от 7° 

до 45°.

Про филь ные кон ст рук ции хо ро-

шо теп ло изо ли ро ва ны, осо бен но 

в кри ти че с ких точ ках: в конь ко вом 

уз ле и уз ле спря же ния стро пил с 

на руж ной сте ной. Пе ре кры ва ю щая 

си с те ма во до от во да из по пе реч но-

го про гон но го про фи ля в стро пиль-

ный обес пе чи ва ет мак си маль ную 

гер ме тич ность.

Се рия WI60 пред наз на че на для 

кон ст ру и ро ва ния кро вель с «вну т-

рен ни ми» не су щи ми стро пи ла ми, 

ко то рые на хо дят ся пол но стью под 

пло с ко стью ос тек ле ния.

Се рия WA60 пред наз на че на для 

кон ст ру и ро ва ния кро вель с «на руж-

ны ми» не су щи ми стро пи ла ми: вер-

ти каль ные ре б ра стро пиль ных кон-

ст рук ций вы сту па ют над пло с ко-

стью ос тек ле ния. Это ре ше ние эф-

фек тив но для ус та нов ки сплош ной 

солн це за щи ты, обес пе чи ва ю щей 

пол ное за тем не ние кров ли.

Зри тель ная эле гант ность со-

ору же ния и эф фек тив ность кон-

ст рук тив но го ре ше ния в ча с ти со-

пря же ния кров ли с вер ти каль ны ми 
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• Но вый верх ний про филь кар ни за, ос-
на щен ный по ло с тью для со еди ни тель ной 
встав ки при дли не зим не го са да 6,5 м.
• Пре до хра ни те ли от вы тя ги ва ния для 
шар нир но го конь ко во го про фи ля. Об лег-
ча ет мон таж при боль ших на кло нах кры-
ши.
• Но вый ко зы рек для уг лов на кло на 
кры ши до 32U45°.

• Но вый ниж ний про филь кар ни за, ос-
на щен ный по ло с тью для со еди ни тель ной 
встав ки при дли не зим не го са да 6,5 м.
• Уси лен ная за глуш ка стро пи лы для 
боль ших на кло нов кры ши.
• Сталь ные уси ли те ли те перь по став ля-
ют ся со скла да Schuco.
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стек лян ны ми сте на ми обес пе чи ва-

ет ся сте но вой про филь ной се ри ей 

FW50+WI.

Регулирование 
микроклимата

Ми к ро кли мат зим не го са да ре гу-

ли ру ет ся ком плек сом ав то ма ти че с-

ких ус т ройств. Ав то ма ти че с кое уп рав-

ле ние ок на ми и дру ги ми си с тем ны ми 

эле мен та ми яв ля ет ся клю чом к ком-

фор ту, оп ти маль ной ос ве щен но с ти и 

ес те ст вен ной вен ти ля ции по ме ще ний.

Schuco пред ла га ет спе ци аль-

ные ман сард ные ок на для вен ти-

ля ции по ме ще ний, ав тома ти че-

с ки уп рав ля е мые си с те мы при-

точ ной и вы тяж ной вен ти ля ции и 

да же пол но стью ав то ма ти зи ро ван-

ное ус т рой ст во кли мат�кон тро ля 

Vento�Control.

Vento�Control ав то ма ти че с ки ре-

гу ли ру ет от кры ва ние и за кры ва-

ние ман сард ных окон и за те ня ю щих 

мар киз, уп рав ля ет си с те мой про ве-

т ри ва ния и за те не ния, обес пе чи ва-

ет вклю че ние и вы клю че ние вен ти-

ля то ров, ре гу ли ру ет тем пе ра ту ру и 

влаж ность воз ду ха и со зда ет при ят-

ную ат мо сфе ру в зим нем са ду.

В зим нем са ду ав то ма ти че с ки 

ре гу ли ру ет ся тем пе ра ту ра и влаж-

ность воз ду ха. При бо ры для при то-

ка и вы тяж ки воз ду ха, ок на, мар ки-

зы, што ры и жа лю зи уп рав ля ют ся 

на ба зе сле ду ю щих дан ных:

СИСТЕМЫ ВЕНТИЛЯЦИИ

 
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Тем пе ра ту ра вну т рен не го 

воз ду ха

Дан ные дат чи ка тем пе ра ту ры 

в Vento�Control срав ни ва ют ся с за-

дан ны ми про грамм ны ми ве ли чи на-

ми; сту пе ни про ве т ри ва ния и по зи-

ции окон уп рав ля ют ся в за ви си мо с-

ти от раз ни цы тем пе ра тур и за дан-

но го вре ме ни про ве т ри ва ния.

Влаж ность вну т рен не го 

воз ду ха

Дан ные дат чи ка влаж но с ти в 

Vento�Control срав ни ва ют ся с за-

дан ны ми про грамм ны ми ве ли-

чи на ми; при пре вы ше нии за дан-

ных ве ли чин ок на от кры ва ют ся и 

вклю ча ют ся вен ти ля ци он ные ус т-

рой ст ва.

Ос ве щен ность

Сол неч ная ос ве щен ность с се-

ве ра, вос то ка, юга и за па да раз-

дель но с каж дой из сто рон или 

сред няя ве ли чи на ос ве щен но с ти 

по всем 4�м на прав ле ни ям кон тро-

ли ру ет ся на руж ны ми дат чи ка ми. 

При пре вы ше нии за про грам ми-

ро ван но го по ро га ос ве щен но с ти 

мар ки зы и жа лю зи ав то ма ти че с ки 

опу с ка ют ся. До пол ни тель но мож-

но ус та но вить «тем пе ра тур ный по-

рог» для мар киз. В дан ном слу чае 

для по лу че ния сиг на ла за те не ния 

долж ны быть пре вы ше ны пре дель-

ные зна че ния ос ве щен но с ти и тем-

пе ра ту ры.

 
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Сиг нал опо ве ще ния 

о ве т ре, дож де и мо ро зе

На руж ные дат чи ки сра зу же по-

сы ла ют дан ные на Vento�Control. 

Ес ли на чи на ет ся дождь или си-

ла ве т ра до сти га ет мак си маль но-

го зна че ния, то мар ки зы или што-

ры уби ра ют ся, а ок на за кры ва ют ся. 

При сиг на ле о мо ро зе (тем пе ра ту-

ра < 5°С) мар ки зы не опу с ка ют ся во 

из бе жа ние по вреж де ний от на ле ди. 

Управление временем

Вы мо же те за про грам ми ро вать 

ин тер ва лы про ве т ри ва ния до 20 про-

ве т ри ва ний в день с со от вет ст ву ю-

щей про дол жи тель но с тью до 59 ми-

нут. При этом Вы мо же те вы ста вить 

на ча ло и окон ча ние вклю че ния вре-

ме ни с точ но с тью до ми ну ты от 0.00 

до 23.59. С по мо щью вто ро го тай ме-

ра Вы мо же те сде лать уп рав ля е мы-

ми по вре ме ни и што ры, за дав вре-

мен ную ко ман ду на под ня тие и опу-

с ка ние.

Сумеречный эффект

При на ступ ле нии тем но ты што-

ры и жа лю зи ав то ма ти че с ки опу с-

ка ют ся, а с вос хо дом солн ца вновь 

уби ра ют ся. Вы мо же те за про грам-

ми ро вать ве ли чи ны ос ве щен но с ти, 

а так же ус та но вить про дол жи тель-

ность вре ме ни, в те че ние ко то ро го 

што ры и жа лю зи не долж ны быть 

пол но стью за кры ты.

Системный статус

На дис плее Vento�Control Вы мо-

же те ос та вить за фик си ро ван ны ми 

кли ма ти че с кие дан ные: тем пе ра-

ту ра вну т ри/сна ру жи по ме ще ния; 

влаж ность воз ду ха вну т ри/сна ру жи 

по ме ще ния; ско рость ве т ра.

Ручное управление

С Vento�Control Вы мо же те уп-

рав лять все ми под клю чен ны ми 

при бо ра ми вруч ную, на при мер, на-

жа ти ем кноп ки от крыть или за-

крыть ок но, под нять или опу с тить 

мар ки зы, а так же ус та но вить сту пе-

ни про ве т ри ва ния.

Программирование

Ок на от кры ва ют ся в ав то ма ти че-

с ком ре жи ме так же и в Ва ше от сут-

ст вие. Вы мо же те ис поль зо вать ре-

жим «ав то ма ти че с кий кон троль бе-

зо пас но с ти». Вен ти ля то ры при этом 

уп рав ля ют ся ав то ма ти че с ки, но ок-

на ос та ют ся за кры ты ми.

Бла го да ря ком плекс ным ре ше-

ни ям  в об ла с ти кон ст ру и ро ва ния 

зим них са дов и фор ми ро ва ния их 

ми к ро кли ма та при об ре та ет ся но-

вое про ст ран ст во для жиз ни, гар-

мо нич но со еди ня ю щее дом и ок ру-

жа ю щую сре ду.

 
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За пять дней эффективной работы 

с 28 февраля по 3 марта 2012 го-

да выставка R+T Stuttgart смогла по-

бить собственный рекорд, собрав бо-

лее 60 000 специалистов из 110 стран 

мира!

Ошеломительный успех «R+T 

2012» вновь укрепил ее позиции 

как ведущей мировой выставки и 

продемонстрировал значитель-

ный прогресс индустрии рольста-

вен, ворот и солнцезащитных кон-

струкций с 2009 года.

«Это была лучшая «R+T» за всю 

историю ее проведения», – к такому 

выводу пришли как экспоненты, так 

и посетители выставки «R+T 2012» в 

Штутгарте.

«R+T 2012» удалось превзойти 

результат 2009 года: число компа-

R+T STUTTGART 2012 ПОСТАВИЛА 
НОВЫЙ РЕКОРД!

ний-экспонентов выставки достиг-

ло 817 (в 2009 году – 747), а процент 

международных участников вырос с 

65 до 66 %.

Помимо Германии, в экспозиции 

«R+T» была представлены 42 страны 

мира. Все 9 павильонов нового вы-

ставочного центра в Штутгарте были 

полностью заняты, а общая площадь 

экспозиции составила 105200 кв. ме-

тров.

По числу посетителей выставка 

«R+T 2012» смогла побить собствен-

ный рекорд, собрав более 60 000 по-

сетителей-специалистов из 110 стран 

мира (в 2009 году – 106 стран)! В ра-

диусе 75 км от Штутгарта были за-

бронированы практически все отели.

Мировую значимость «R+T» под-

твердил стабильный рост числа по-

сетителей из других стран, доля ко-

торых составила в 2012 году 51 % (в 

2009 г. – 50 %). Выигрышное местора-

сположение выставочного центра ря-

дом с аэропортом Штутгарта позво-

лило международным гостям сделать 

свою поездку на «R+T» максимально 

комфортной. «Я прилетел из Тель-

Авива утром и уже вечером улетаю 

обратно», – сказал один из посетите-

лей.

Традиционно в фокусе «R+T» ока-

зались рольставни, двери, ворота 

и системы защиты и главный тренд 

индустрии – энергосбережение за 

счет использования систем контроля, 

управляемых при помощи смартфо-

на. «R+T 2012» позволила осветить 

актуальные темы энергоэффектив-

ности и безопасности зданий, не схо-

дящие с повестки дня во всех разви-

тых странах мира.

«Посетители готовы делать инве-

стиции. Из них 17 % могут инвестиро-

 
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вать более 100 000 евро», – комменти-

рует Ульрих Кромер, генеральный ди-

ректор Messe Stuttgart. – Это говорит о 

том, что интеллектуальные решения, 

которые предлагает «R+T», становят-

ся все более и более популярными».

Каждые три года вся индустрия 

рольставен, ворот и солнцезащитных 

конструкций встречается в Штутгар-

те. В 2012 году атмосфера была луч-

ше, чем когда-либо.

«Высокий статус посетителей и 

их большой интерес к инновациям 

«R+T» вызывает у экспонентов энту-

зиазм», – делится своим наблюдени-

ем Вольфганг Коссманн, президент 

Федерального союза производите-

лей рольставен и солнцезащитных 

конструкций (Берлин).

«Чтобы разработать настоящие 

инновации, индустрия дверей и во-

рот должна пройти трехлетний цикл. 

Для наших экспонентов это была луч-

шая «R+T» за всю историю проведе-

ния выставки: они познакомились с 

многочисленными новыми зарубеж-

ными клиентами», – говорит доктор 

Клаус Швенцер, президент Промыш-

ленного союза производителей тех-

нического текстиля, рольставен и 

солнцезащитных конструкций (Мён-

хен-Гладбах).

Специализированное меропри-

ятие для архитекторов и проекти-

ровщиков – Архитектурный форум 

по интегральному проектированию 

«The Art of Planning» – превысило са-

мые смелые ожидания организато-

ров, которыми были Messe Stuttgart 

и BauNetz. Число его участников со-

ставило 1500 человек. Дизайн ин-

теллектуальных фасадов и их зна-

чимость для энергоэффективности 

зданий определили проблематику 

форума.

В 2015 году R+T отпразднует 

свой юбилей: пятидесятая выставка 

пройдет с 24 по 28 февраля в Штут-

гарте!

 
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29 февраля 2012 г. в Штутгарте 

состоялся Международный форум 

«R+T», посвященный дочерним вы-

ставкам «R+T» по всему миру. Пред-

МЕЖДУНАРОДНЫЙ ФОРУМ R+T

ставители выставочного общества 

Messe Stuttgart рассказали об уже су-

ществующих проектах «R+T» и анон-

сировали запуск новых.

«R+T» – старейшая (проводится 

46 лет) и самая масштабная в мире 

выставка рольставен, ворот и солн-

цезащитных конструкций. Раз в 3 го-

да «R+T» собирает тысячи специали-

стов из многих десятков стран и ста-

новится центром профессионального 

общения, установления деловых от-

ношений и источником информации 

о рынке и новейших технологиях.

Авторитет «R+T» для специали-

стов со всего мира позволяет выстав-

ке активно расширять свою между-

народную сеть и осваивать новые 

перспективные рынки. Сегодня пул 

дочерних мероприятий «R+T» вклю-

чает 3 выставки: в Германии, Китае и 

России. Учитывая специфику нацио-

нальных рынков, «R+T» привносит и 

адаптирует свой уникальный формат 

и становится плацдармом для пози-

тивных изменений в индустрии.

О дочерних проектах «R+T» и 

преимуществах развивающихся рын-

ков представители выставочного об-

щества Messe Stuttgart рассказали на 

Международном форуме «R+T», со-

стоявшемся 29 февраля 2012 года.

Форум вызвал чрезвычайный ин-

терес со стороны участников рынка 

и собрал более 60 представителей 

ведущих компаний-производителей 

рольставен, дверей, ворот и солнце-

защитных конструкций, среди кото-

рых Alutech, Hella, DoorHan, Somfy, 

Hunter Douglas, Oba Perdesan, Selve, 

Simplex, Stobag, Wellsun и другие. 

По итогам форума целый ряд компа-

ний, принявших в нем участие, зая-

вил о сотрудничестве с международ-

ными проектами «R+T».

Спикерами форума выступили: ге-

неральный директор Messe Stuttgart 

Роланд Бляйнрот, генеральный ди-

ректор ООО «Бизнес Медиа Раша» – 

представительства Messe Stuttgart в 

России Алексей Матвеев, глава де-

 
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партамента международных выставок 

Messe Stuttgart Бернхард Мюллер, гла-

ва представительства Messe Stuttgart в 

Австралии Тюрейн Айе.

В Москве выставка «R+T» впер-

вые состоится 26 – 28 сентября 

2012 года. Выбор России для прове-

дения выставки закономерен – рос-

сийский строительный рынок стре-

мительно растет и является одним из 

самых привлекательных в Европе.

«На сегодняшний день R+T Russia 

демонстрирует позитивную динами-

ку: выставку поддержали ключевые 

европейские профессиональные ас-

социации и более 24 отраслевых 

СМИ, интерес к участию в выставке 

выразили крупнейшие игроки отрас-

ли», – поделился первыми успехами 

«R+T Russia» с участниками форума 

Алексей Матвеев.

По словам г-на Матвеева, залогом 

успеха «R+T Russia» является не толь-

ко благоприятная ситуация в строи-

тельной индустрии, но и трансформа-

ция российской выставочной отрасли 

в целом: «Российский выставочный 

рынок переходит от общих межотрас-

левых мероприятий, к более специа-

лизированным и ориентированным на 

конкретную индустрию. Подтвержде-

нием тому является запуск в 2012 го-

ду сразу нескольких международных 

специализированных выставочных 

брендов, таких как ISH, Domotex, R + 

T, Chillventa и других».

О значительных изменениях на 

российском выставочном рынке сви-

детельствует и сотрудничество трех 

крупнейших немецких выставоч-

ных компаний: с 26 по 28 сентября 

2012 года на одной площадке прой-

дут три специализированные вы-

ставки: «Heimtextil Russia», выстав-

ка домашнего текстиля и интерьер-

ных тканей (организатор – Messe 

Frankfurt), «DOMOTEX Russia», вы-

ставка напольных покрытий (органи-

затор Deutche Messe) и «R+T Russia», 

выставка рольставен, ворот, окон и 

солнцезащитных конструкций (орга-

низаторы: Messe Stuttgart и «Бизнес 

Медиа Раша»). Совместное прове-

дение трех проектов обеспечит боль-

шее количество профессиональных 

посетителей, а также условия для 

тесного взаимодействия как экспо-

нентов, так и посетителей.

Аналогичная модель сотруд-

ничества присутствует и на «R+T 

Историческая справка:

Штутгартская выставка «R+T» проходит один раз в три года при содей-

ствии выставочного общества Landesmesse Stuttgart GmbH, немецкого Фе-

дерального союза производителей жалюзи и солнцезащитных систем, Фе-

дерального союза производителей дверей и ворот (BVT) и Промышленного 

союза производителей технического текстиля, жалюзи и солнцезащитных 

систем (ITRS). «R+T» является ведущей в мире выставкой жалюзи, дверей, 

ворот и солнцезащитных систем. С момента открытия в Штутгарте самого 

современного центра проведения выставок и конгрессов в Европе осенью 

2007 года, выставка «R+T» удвоила занимаемую площадь и побила все ре-

корды по посещаемости. С тех пор в Шанхае с большим успехом прошла 

выставка «R+T Asia», а в 2010 году выставка «R+T Middle East» впервые 

была организована в Дубае.

Asia», которая с 2005 года проходит 

в Шанхае совместно с выставкой 

«DOMOTEX». В условиях переориен-

тации китайской промышленности на 

повышение качества производимой 

продукции, «R+T Asia» необычайно 

востребована и ежегодно демонстри-

рует уверенный рост числа посетите-

лей и экспонентов: с 27 по 29 марта 

2012 года в выставке примут участие 

370 компаний, а ожидаемое число по-

сетителей составит порядка 16 500.

В заключение Международного 

форума «R+T» был анонсирован но-

вый дочерний проект в самой солнеч-

ной стране мира – «R+T Australia», 

запуск которого запланирован на 

2013 год. По аналогии с российской 

выставкой, тематика австралийской 

«R+T» расширена и включает окна, 

рольставни, ворота и солнцезащит-

ные конструкции.
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Проект технического регламента 

Таможенного союза «О требова-

ниях пожарной безопасности к про-

дукции» был разработан в 2011 г.

Регламент разработан «с целью 

установления на единой таможенной 

территории Таможенного союза еди-

ных обязательных для применения и 

исполнения требований в области по-

жарной безопасности к продукции, 

обеспечения свободного перемеще-

ния продукции, представляющей по-

жарную опасность или предназначен-

ную для обеспечения пожарной без-

опасности…».

Проектом устанавливается, что 

«в отношении зданий, сооружений 

и строений, промышленных объек-

тов… должны соблюдаться требова-

ния пожарной безопасности, установ-

ленные национальными законода-

тельствами государств – участников 

Таможенного союза».

Основные положения проекта, ка-

сающиеся строительных конструк-

ций, кровельных и изоляционных ма-

териалов, приведены ниже.

Классификация материалов 
по пожарной опасности

Классификация материалов по по-

жарной опасности основывается на их 

свойствах и способности к образова-

нию опасных факторов пожара.

Пожарная опасность материалов 

характеризуется следующими свой-

ствами:

1. Горючесть.

2. Воспламеняемость.

3. Способность распространения 

пламени по поверхности.

4. Дымообразующая способность.

5. Токсичность продуктов горе-

ния.

По горючести строительные ма-

териалы подразделяются на горючие 

(Г) и негорючие (НГ).

О ПРОЕКТЕ ТЕХНИЧЕСКОГО РЕГЛАМЕНТА 
ТАМОЖЕННОГО СОЮЗА «О ТРЕБОВАНИЯХ 
ПОЖАРНОЙ БЕЗОПАСНОСТИ К ПРОДУКЦИИ»

Материалы относятся к негорю-

чим при следующих значениях па-

раметров горючести, определяемых 

экспериментальным путем в стан-

дартных условиях:

– прирост температуры – не бо-

лее 50 градусов Цельсия;

– потеря массы образца – не бо-

лее 50 %;

– продолжительность устойчиво-

го пламенного горения – не более 10 

секунд.

Материалы, не удовлетворяющие 

хотя бы одному из вышеуказанных 

значений параметров, относятся к го-

рючим.

Горючие материалы подразде-

ляются на следующие группы:

1. Слабогорючие (Г1), имеющие 

температуру дымовых газов не бо-

лее 135 градусов Цельсия, степень 

повреждения по длине испытывае-

мого образца не более 65 %, степень 

повреждения по массе испытываемо-

го образца не более20 %, продолжи-

тельность самостоятельного горения 

0 секунд.

2. Умеренногорючие (Г2), имею-

щие температуру дымовых газов не 

более 235 градусов Цельсия, степень 

повреждения по длине испытывае-

мого образца не более 85 %, степень 

повреждения по массе испытываемо-

го образца не более 50 %, продолжи-

тельность самостоятельного горения 

не более 30 секунд.

3. Нормальногорючие (Г3), имею-

щие температуру дымовых газов не 

более 450 градусов Цельсия, степень 

повреждения по длине испытываемо-

го образца более 85 %, степень по-

вреждения по массе испытываемого 

образца не более 50 %, продолжи-

тельность самостоятельного горения 

не более 300 секунд.

4. Сильногорючие (Г4), имеющие 

температуру дымовых газов более 

450 градусов Цельсия, степень по-

вреждения по длине испытываемо-

го образца более 85 %, степень по-

вреждения по массе испытываемого 

образца более 50 %, продолжитель-

ность самостоятельного горения бо-

лее 300 секунд.

Для материалов, относящихся к 

группам горючести Г1 – Г3, не допус-

кается образование горящих капель 

расплава при испытании (для мате-

риалов, относящихся к группам горю-

чести Г1 и Г2, не допускается образо-

вание капель расплава). Для негорю-

чих строительных материалов другие 

показатели пожарной опасности не 

определяются и не нормируются.

По воспламеняемости горючие 

материалы (в том числе напольные 

ковровые покрытия) в зависимости 

от величины критической поверхно-

стной плотности теплового потока 

подразделяются на следующие груп-

пы:

1. Трудновоспламеняемые (В1), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока 35 киловатт на квадратный метр 

и более.

2. Умеренновоспламеняемые (В2), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока не менее 20, но не более 35 ки-

ловатт на квадратный метр.

3. Легковоспламеняемые (В3), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока менее 20 киловатт на квадрат-

ный метр.

Способность распространения 

пламени по поверхности материалов 

характеризуется скоростью распро-

странения пламени в стандартных 

условиях. По скорости распростране-

ния пламени по поверхности горючие 

строительные материалы (в том чис-

ле напольные ковровые покрытия) в 

зависимости от величины критиче-

ской поверхностной плотности тепло-
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вого потока подразделяются на сле-

дующие группы:

1. Нераспространяющие (РП1), 

имеющие величину критической по-

верхностной плотности теплового по-

тока более 11 киловатт на квадрат-

ный метр.

2.  Слабораспространяющие 

(РП2), имеющие величину критиче-

ской поверхностной плотности тепло-

вого потока не менее 8, но не более 

11 киловатт на квадратный метр.

3. Умереннораспространяющие 

(РП3), имеющие величину критиче-

ской поверхностной плотности тепло-

вого потока не менее 5, но не более 8 

киловатт наквадратный метр.

4. Сильнораспространяющие 

(РП4), имеющие величину критиче-

ской поверхностной плотности теп-

лового потока менее 5 киловатт на 

квадратный метр.

По дымообразующей способно-

сти горючие материалы в зависимо-

сти от значения коэффициента дымо-

образования подразделяются на сле-

дующие группы:

1. С малой дымообразующей спо-

собностью (Д1), имеющие коэффици-

ент дымообразования менее 50 квад-

ратных метров на килограмм.

2. С умеренной дымообразующей 

способностью (Д2), имеющие коэф-

фициент дымообразования не менее 

50, но не более 500 квадратных мет-

ровна килограмм.

3. С высокой дымообразующей 

способностью (Д3), имеющие коэф-

фициент дымообразования более 500 

квадратных метров на килограмм.

По токсичности продуктов го-

рения горючие материалы подраз-

деляются на следующие группы в со-

ответствии с таблицей 1 приложения 

2 к настоящему техническому регла-

менту:

1. Малоопасные (Т1).

2. Умеренноопасные (Т2).

3. Высокоопасные (Т3).

4. Чрезвычайно опасные (Т4).

Для классификации материалов 

следует применять значение ин-

декса распространения пламени 

(I) – условного безразмерного по-

казателя, характеризующего спо-

собность материалов или веществ 

воспламеняться, распространять 

пламя по поверхности и выделять 

тепло.

Классификация материалов по 

распространению пламени и методы 

испытаний по определению класси-

фикационных показателей пожарной 

опасности материалов устанавлива-

ются нормативными документами по 

пожарной безопасности.

Требования к материалам

Значения показателей пожар-

ной опасности строительных, тек-

стильных и кожевенных материа-

лов, установленные изготовителем 

(поставщиком) в соответствии с их 

классификационной принадлежно-

стью и областью применения, опре-

деленные в соответствии с требо-

ваниями нормативными докумен-

тами по пожарной безопасности, 

должны соответствовать условиям 

п. 4.1.1.1 технического регламента 

(согласно классификации материа-

лов по пожарной опасности, см. вы-

ше).

Изготовитель (поставщик) должен 

разработать техническую докумен-

тацию на вещества и материалы, со-

держащую информацию о безопас-

ном применении этой продукции.

Техническая документация на ве-

щества и материалы (в том числе 

паспорта, технические условия, спе-

цификации, технические описания, 

технологические регламенты) долж-

на содержать информацию о показа-

телях пожарной опасностивеществ и 

материалов.

Применимость показателей по-

жарной опасности материалов для 

включения в техническую документа-

цию, в зависимости от их классифи-

кационной принадлежности, приве-

дена в таблицах 2 приложения 2.

Классификация средств 
огнезащиты

Средства огнезащиты в целях 

применения настоящего техническо-

го регламента, по виду защищаемого 

объекта подразделяются на:

– вещества и материалы для за-

щиты древесины и материалов на её 

основе;

– средства огнезащиты для ка-

бельной продукции (огнезащитные 

кабельные покрытия);

– средства огнезащиты для сталь-

ных конструкций (огнезащитные по-

крытия стальных конструкций).

Вещества и материалы для защи-

ты древесины и материалов на её ос-

нове по огнезащитной эффективно-

сти подразделяются на группы:

I – для которых потеря массы при 

испытании в стандартных условиях 

составляет не более 9 %;

II-для которых потеря массы при 

испытании в стандартных условиях 

составляет не более 25 %.

Средства огнезащиты для сталь-

ных конструкций в зависимости от 

наступления предельного состояния 

при испытании в стандартных усло-

виях подразделяются по огнезащит-

ной эффективности на 7 групп:

1-я группа – не менее 150 мин;

2-я группа – не менее 120 мин;

3-я группа – не менее 90 мин;

4-я группа – не менее 60 мин;

5-я группа – не менее 45 мин;

6-я группа – не менее 30 мин;

7-я группа – не менее 15 мин.

Классификация элементов 
систем противодымной 
защиты зданий 
и сооружений

Элементы систем противодымной 

защиты зданий и сооружений под-

разделяются на следующие виды:

– клапаны противопожарные ин-

женерных систем зданий и сооруже-

ний (в том числе вентиляциионных 

систем различного назначения, сис-

тем пневмотранспорта, вакуумной 

пылеуборки, мусороудаления, конди-

ционирования) и для защиты техно-

логических проемов (далее – клапа-

ны противопожарные);

– вентиляторы дымоудаления.

Элементы систем противодымной 

защиты зданий и сооружений под-

разделяются по огнестойкости, ха-

рактеризуемой пределом огнестой-

кости – наступлением предельного 

состояния в условиях стандартных 

испытаний.

Наступление предельного состоя-

ния клапанов противопожарных уста-
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навливается по времени достижения 

любого из следующих признаков:

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Потеря плотности (Е).

По значению предельного состоя-

ния клапаны противопожарные

подразделяются на следующие 

группы: 15, 30, 45, 60, 75, 90, 120, 

150, 180, отражающие минимальное 

время наступления предельного со-

стояния. Наступление предельного 

состояния вентиляторов дымоудале-

ния устанавливается по времени дос-

тижения любого из следующих при-

знаков:

• Потеря функциональной спо-

собности.

• Разрушение.

Требования к элементам 
систем противодымной 
защиты зданий, 
сооружений и строений

Условные обозначения пределов 

огнестойкости клапанов противопо-

жарных инженерных систем зданий 

и сооружений и для защиты техноло-

гических проемов должны содержать 

обозначения предельного состояния 

и группы (согласно классификации 

выше).

Значения предельных состояний 

элементов систем противодымной 

защиты зданий и сооружений в зави-

симости от их типа и классификаци-

онной принадлежности, определен-

ные в соответствии с нормативными 

документами по пожарной безопас-

ности, должны соответствовать зна-

чениям, установленным изготовите-

лем (поставщиком).

Потеря теплоизолирующей спо-

собности дымовых клапанов сис-

тем вытяжной противодымной 

вентиляции с механическим побу-

ждением тяги и дымовых люков 

(клапанов) систем вытяжной про-

тиводымной вентиляции с естест-

венным побуждением тяги не рег-

ламентируется.

Потеря плотности дымовых люков 

(клапанов) систем вытяжной проти-

водымной вентиляции с естествен-

ным побуждением тяги не регламен-

тируется.

Клапаны противопожарные инже-

нерных систем зданий и сооружений и 

для защиты технологических проемов 

должны иметь автоматический и дис-

танционный ручной привод исполни-

тельных механизмов и устройств про-

тиводымной вентиляции. При вклю-

чении систем приточно-вытяжной 

противодымной вентиляции зданий, 

сооружений и строений при пожаре 

должно осуществляться обязательное 

отключение систем общеобменной и 

технологической вентиляции и конди-

ционирования воздуха (за исключени-

ем систем, обеспечивающих техноло-

гическую безопасность объектов).

Классификация 
узлов пересечения 
строительных конструкций 
зданий и сооружений 
из неметаллических 
материалов

Узлы пересечения строительных 

конструкций зданий и сооружений 

подразделяются на следующие виды:

– узлы пересечения строитель-

ных конструкций электрическими ли-

ниями (кабельные проходки и герме-

тичные кабельные вводы, шинопро-

воды низковольтные);

– узлы пересечения строитель-

ных конструкций трубопроводами ин-

женерных систем зданий и сооруже-

ний различного назначения.

Узлы пересечения подразделяют-

ся по огнестойкости, характеризуе-

мой пределом огнестойкости – насту-

плением предельного состояния в ус-

ловиях стандартных испытаний.

Наступление предельного состоя-

ния узлов пересечения строительных 

конструкций электрическими линия-

ми устанавливается по времени дос-

тижения любого из следующих при-

знаков:

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Потеря целостности материа-

ла заделки (Е).

• Достижение критической тем-

пературы нагрева материала элемен-

тов изделия в необогреваемой зоне 

проходки (Т).

Наступление предельного состоя-

ния узлов пересечения строительных 

конструкций трубопроводами инже-

нерных систем зданий и сооружений 

устанавливается по времени достиже-

ния любого из следующих признаков:

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Потеря плотности (Е).

По значению предельного состоя-

ния узлы пересечения строительных 

конструкций электрическими линия-

ми подразделяются на следующие 

группы: 15, 30, 45, 60, 90, 120, 150, 

180, 240, 360, а узлы пересечения 

строительных конструкций трубопро-

водами инженерных систем зданий и 

сооружений подразделяются на сле-

дующие группы: 15, 30, 45, 60, 75, 90, 

105, 120, 150, 180, отражающие ми-

нимальное время наступления пре-

дельного состояния.

Требования к узлам 
пересечения строительных 
конструкций зданий 
и сооружений из 
неметаллических 
материалов

Условные обозначения пределов 

огнестойкости узлов пересечения 

должны содержать обозначения пре-

дельного состояния и группы (в соот-

ветствии с классификацией).

Значения предельных состояний 

узлов пересечения в зависимости от 

их типа и классификационной при-

надлежности, определенные в со-

ответствии с нормативными доку-

ментами по пожарной безопасности, 

должны соответствовать значениям, 

установленным изготовителем (по-

ставщиком).

Классификация заполнений 
проемов противопожарных 
преград зданий 
и сооружений

Заполнения проемов противопо-

жарных преград зданий и сооруже-

ний подразделяются на следующие 

виды:

противопожарные окна, двери, 

двери шахт лифтов, ворота, люки;

противопожарные занавесы.

Противопожарные окна, двери, 

двери шахт лифтов, ворота, люки 
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подразделяются по огнестойкости и 

дымо-газонепроницаемости (харак-

теризуемой пределом огнестойкости 

(дымо-газонепроницаемости) – на-

ступлением предельного состояния в 

условиях стандартных испытаний).

Наступление пределов огнестой-

кости и дымо-газонепроницаемости 

противопожарных окон, дверей, две-

рей шахт лифтов, ворот, люков уста-

навливается по времени достижения 

любого из следующих признаков пре-

дельных состояний:

• Потеря целостности (Е).

• Потеря теплоизолирующей 

способности (I).

• Достижение предельной ве-

личины плотности теплового потока 

на нормируемом расстоянии от нео-

богреваемой поверхности конструк-

ции (W).

• Потеря дымо-газонепроницае-

мости (S).

По значению предельного состоя-

ния противопожарные окна, двери, 

двери шахт лифтов, ворота, люки 

подразделяются на следующие груп-

пы: 15, 30, 45, 60, 75, 90, 105, 120, 

150, 180, отражающие минимальное 

время наступления предельного со-

стояния.

Противопожарные занавесы под-

разделяются по пожарной опасности 

на четыре класса – К0, К1, К2, К3 – 

по совокупности показателей пожар-

ной опасности.

Применимость показателей по-

жарной опасности противопожарных 

занавесов в зависимости от клас-

са пожарной опасности приведена в 

таблице 4 приложения 2.

По сочетанию различных видов и 

групп предельных состояний запол-

нения проемов подразделяются на 

три группы. Классификация запол-

нений проемов по сочетанию различ-

ных видов и групп предельных со-

стояний приведена в таблице 5 при-

ложения 2.

Требования к заполнениям 
проемов противопожарных 
преград зданий 
и сооружений

Условные обозначения преде-

лов огнестойкости узлов пересече-

ния должны содержать обозначения 

предельного состояния и группы по 

п. 4.1.3.

Значения предельных состояний 

заполнений проемов противопожар-

ных преград в зависимости от их ти-

па и классификационной принадлеж-

ности, определенные в соответствии 

с нормативными документами по по-

жарной безопасности, должны соот-

ветствовать значениям, установлен-

ным изготовителем (поставщиком).

Окна в противопожарных прегра-

дах должны быть неоткрывающими-

ся, а противопожарные двери и во-

рота должны иметь устройства для 

самозакрывания. Противопожарные 

двери, ворота, шторы, люки и клапа-

ны, которые могут эксплуатироваться 

в открытом положении, должны быть 

оборудованы устройствами, обеспе-

чивающими их автоматическое за-

крывание при пожаре.

Обеспечение соответствия 
требованиям пожарной 
безопасности

«Соответствие продукции насто-

ящему техническому регламенту Та-

моженного союза обеспечивается 

выполнением его требований безо-

пасности непосредственно, либо вы-

полнением требований взаимосвя-

занных с настоящим техническим ре-

гламентом Таможенного союза стан-

дартов.

Выполнение на добровольной ос-

нове требований названных стандар-

тов свидетельствует о презумпции 

соответствия требованиям безопас-

ности настоящего технического рег-

ламента Таможенного союза».

Методы исследований (испыта-

ний) устанавливаются в стандартах, 

включенных в Перечень стандартов, 

содержащих правила и методы ис-

следований (испытаний) и измерений, 

в том числе правила отбора образ-

цов, необходимых для применения и 

исполнения требований техническо-

го регламента Таможенного союза и 

осуществления оценки (подтвержде-

ния) соответствия продукции.

Перечень взаимосвязанных с на-

стоящим техническим регламентом 

Таможенного союза стандартов ут-

верждается Комиссией Таможенного 

союза.

Оценка и подтверждение 
соответствия продукции 
требованиям пожарной 
безопасности

Подтверждение соответствия 

продукции требованиям пожарной 

безопасности на территории госу-

дарств-участников Таможенного со-

юза осуществляется в форме декла-

рирования соответствия или в форме 

обязательной сертификации.

Обязательному подтверждению 

соответствия подлежит продукция, 

внесенная в «Единый перечень про-

дукции, подлежащей обязательной 

оценке (подтверждению) соответст-

вия в рамках таможенного союза с 

выдачей единых документов», утвер-

ждаемый решением Комиссии тамо-

женного союза, требования пожар-

ной безопасности к которой устанав-

ливаются настоящим техническим 

регламентом.

Подтверждение соответствия про-

дукции требованиям пожарной безо-

пасности в форме декларирования с 

привлечением третьей стороны про-

водится только в организациях, упол-

номоченных на право проведения та-

ких работ в порядке, установленном 

Таможенным союзом.

Форма декларации о соответст-

вии утверждается решением Комис-

сии таможенного союза.

Оформленная заявителем декла-

рация о соответствии подлежит реги-

страции в электронном виде в едином 

реестре в соответствии с установлен-

ным Таможенным союзом порядком.

При декларировании соответствия 

заявитель, не применяющий вклю-

ченные в перечень документы в об-

ласти стандартизации, в результате 

применения которых на доброволь-

ной основе обеспечивается соблю-

дение требований технических регла-

ментов, может обратиться в орган по 

сертификации за проведением работ 

по подтверждению соответствия сво-

ей продукции требованиям техниче-

ских регламентов и на основании по-

лученных результатов принять декла-

рацию о соответствии.
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Приложение 1
ПЕРЕЧЕНЬ ПРОДУКЦИИ,

подлежащей обязательному подтверждению соответствия требованиям технического регламента Таможенного союза «О требованиях пожарной 
безопасности к продукции»

№ 
п / п Наименование продукции Код согласно ТН ВЭД ТС

1. Материалы строительные, текстильные икожевенные

1.1. Материалы отделочные и облицовочные:

Плиты и блоки из поливинилхлорида из 3918, из 3919, 3920 43, 3920 49, 3921 12 000 0, 3921 90 600 0

Материалы листовые (листы, плиты, пластины, блоки) из термопла-
стов

3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, 
(кроме 3921 14 000 0)

Материалы пленочные отделочные 3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921 
(кроме 3921 14 000 0)

Материалы отделочные для стен и потолков, обои из текстильных 
материалов и стекловолокна (включая ткани декоративные из стек-
ловолокна) и материалы пленочные на основе полимеризационных 

смол

3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, 
(кроме 3921 14 000 0), из 3925 90, из 4814, из 5603, из 5903, из 5905 00, 
из 6809, из 7016 90, из 7019 32 000, из 7019 52 000 0, из 7019 59 000 0, из 

7019 90, из 7606 1 100 0, из 7606 12 500 0, из 7610

Панели декоративные (из древесностружечных и древесноволокни-
стых плит, фанеры) отделочные и огнестойкие

из 4410, из 4411, из 4412, из 4421 90

Материалы листовые и слоистые (кроме стеклопластикови электро-
изоляционных материалов)

3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, 
(кроме 3921 14 000 0)

Изделия профильно-погонажные из полимерных материалов из 3916, из 3925

1.2. Материалы тепло- и звукоизоляционные:

Изделия минераловатные на синтетическом связующем, плиты мине-
раловатные

6806

Маты минераловатные прошивные 6806

Утеплитель минераловатный 6808 00 000 0

Конструкции теплоизоляционные минераловатные 6808 00 000 0

Изделия минераловатные тепло-и звукоизоляционные прочие 6808 00 000 0

Материалы и изделия теплоизоляционные неминеральные и из пено-
полиуретанов

3921 13, 6808 00 000 0

Плиты битум-вермикулитовые гипсокартонные звукопоглощающие и 
полистирольные

6809

Плиты из стекловолокна, стекловаты и базальтового волокна тепло-и 
звукоизоляционные, ячеистое и пеностекло

из 6806 90 000 0, из 6815 99 100 0, из 7016 90, из 7019, из 7019 39 000

Маты из стекловолокна, стекловаты и теплоизоляционные из базаль-
тового волокна

из 6806 90 000 0, из 6815 99, из 7019, 7019 31 000

1.3. Покрытия пола:

Пластмассовые, резиновые наливные (композиции из эпоксидных, 
полиуретановых и иныхсмол, применяемые для изготовления полов 

методом окрашивания наливом), ламинат

из 3208, из 3214, из 3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 
3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, (кроме 3921 14 000 0), из 4008, 

(кроме 4008 29 000 0), 4016 91 000 0, из 4411, из 4412

Плитки для полов полимерные из 3918, из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 
3921 (кроме 3921 14 000 0), из 3925 90

Линолеум из 3918, 5904

1.4. Кровельные и гидроизоляционные материалы:

Материалы рулонные кровельные и гидроизоляционные (материалы 
мягкие кровельные и изоляционные)

из 3919 90, из 3920, (кроме 3920 71 – 3920 73, 3920 79), из 3921, (кро-
ме 3921 14 000 0), из 6807

Материалы листовые, включая листы битумные, резинобитумные и 
резинотекстильные

4008 11 000 0, 4008 19 000 0, 4008 21

… … …

1.6. Материалы отделочные и теплоизоляционные для подвижного соста-
ва железнодорожного транспорта и метрополитена, включая элемен-

ты мягкой мебели

из 3916, из 3919, из 3921, из 4412, из 5515, из 5603, (кроме 
5603 14 100 1, 5603 94 100 1), из 5903, из 6806, из 6815, из 7019, из 

9401, из 9404 90

… … …

3. Узлы пересечения ограждающих строительных конструкций зданий и сооружений, выполненные из неметаллическихматериалов

3.1. Узлы пересечения строительных конструкций электрическими ли-
ниями

Кабельные проходки из 3214 (кроме 3214 10 900 0), из 3506, из 6806, из 6809, из 6810 11, из 
6810 91, 6815

Проходы шинопроводов из 8537 00, из 8544

 
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№ 
п / п Наименование продукции Код согласно ТН ВЭД ТС

Герметичные кабельные вводы из 8401

3.2. Узлы пересечения строительных конструкций трубопроводами инже-
нерных систем зданий и сооружений различногоназначения (муфты)

из 6806 90 000 0, из 6815 10, из 6815 99 100 0, из 8484 10

4. Заполнения проемов противопожарных преград зданий и сооружений

4.1. Окна, двери, двери шахт лифтов, ворота, люки из 4418 10, из 4418 20, из 7308 30 000 0, из 7308 90 990 0, из 
7610 10 000 0, из 7610 90 900 0, из 8431 31 000 0

4.2. Противопожарные занавесы 7019 59 000 0

5. Элементы систем противодымной защиты зданий и сооружений

5.1. Клапаны противопожарные инженерных систем зданийи сооруже-
ний (в том числе вентиляциионных систем различного назначения, 
систем пневмотранспорта, вакуумной пылеуборки, мусороудаления, 

кондиционирования) и для защиты технологических проемов

из 8481 80,

5.2. Вентиляторы дымоудаления из 8414 59

13. Огнетушащие веществаисредства огнезащиты:

… … …

13.4. Огнезащитные вещества и материалы для древесины и материалов 
на её основе из 3209, из 3809, 3824 90 700 0, из 6806, из 6808 00 000 0, из 6815

13.5. Огнезащитные вещества и материалы для кабелей из 3209, из 3809, 3824 90 700 0, из 6806, из 6808 00 000 0, из 6815

13.6. Огнезащитные вещества и материалы для стальных конструкций из 3209, из 3809, 3824 90 700 0, из 6806, из 6808 00 000 0, из 6815

Приложение 2
КЛАССИФИКАЦИОННЫЕ ТРЕБОВАНИЯ

к материалам, пожарным занавесам и заполнениям проемов в противопожарных преградах
Таблица 1

Классификация горючих строительных материалов по значению показателя токсичности продуктов горения

Класс опасности Показатель токсичности продуктов горения в зависимости от времени экспозиции

5 минут 15 минут 30 минут 60 минут

Малоопасные более 210 более 150 более 120 более 90

Умеренноопасные более 70,
но не более 210

более 50,
но не более 150

более 40,
но не более 120

более 30,
но не более 90

Высокоопасные более 25,
но не более 70

более 17,
но не более 50

более 13,
но не более 40

более 10,
но не более 30

Чрезвычайно опасные не более 25 не более 17 не более 13 не более 10

Таблица 2
Перечень показателей, необходимых для оценки пожарной опасности строительных материалов

Назначение строительных 
материалов

Перечень необходимых показателей 
в зависимости от назначения строительных материалов

группа 
горючес ти

группа 
рас простране-
ния пламени

группа 
вос пламеняе-

мости

группа 
по дымооб ра-
зующей способ-

ности

группа 
по токсично-
сти продуктов 
горения

Отделочные и облицовочные ма-
териалы для стен и потолков, в 
том числе по крытия из красок, 
эмалей, лаков

+ - + + +

Материалы для покрытия полов, в 
том числе ков ровые - + + + +

Кровельные материалы + + + - -

Гидроизоляции онные и паро изо-
ляционные материалы тол щиной 
более 0,2 миллиметра

+ - + - -

Теплоизоляции онные материалы + - + + +

Примечания:
1. Знак «+» обозначает, что показатель необходимо применять.
2. Знак »-» обозначает, что показатель не применяется.
3. При применении гидроизоляционных материалов для поверхностного слоя кровли показатели их пожарной опасности следует определять по по-

зиции «Кровельные материалы».

 
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КОММЕНТАРИЙ РЕДАКЦИИ:

Данный проект технического ре-

гламента Таможенного союза не 

устанавливает дополнительных тре-

бований в сфере обеспечения по-

жарной безопасности, повторяя тре-

бования действующих нормативных 

документов, в т. ч. технического ре-

гламента о требованиях пожарной 

безопасности РФ.

Приведена терминология и клас-

сификация объектов технического 

регулирования, находящихся в сфере 

действия данного технического рег-

ламента.

Подробно расписана классифи-

кация и требования к пожарно-тех-

нической продукции (вплоть до по-

жарных лестниц, пожарного инст-

румента, индивидуальных средств 

Таблица 5
Пределы огнестойкости заполнения проемов в противопожарных преградах

Наименование элементов заполнения 
проемов в противопожарных прегра-

дах

Тип заполнения 
проемов в про-
тиво пожарных 
преградах

Предел огнестой-
кости, не менее

Двери (за исключением дверей
с остеклением более 25 % и
дымогазонепроницаемых дверей), ворота, люки, 
клапаны, шторы

1 ЕI 60

2 ЕI 30

3 ЕI 15

Двери с остеклением более
25 %

1 EIW 60

2 EIW 30

3 EIW 15

Дымогазонепроницаемые
двери (за исключением дверей
с остеклением более 25 %)

1 EIS 60

2 EIS 30

3 EIS 15

Дымо-газонепроницаемые
двери с остеклением более
25 %, шторы

1 EIWS 60

2 EIWS 30

3 EIWS 15

Двери шахт лифтов 2

ЕI 30 (в зданиях 
высотой не более 

28 метров предел ог-
нестойкости дверей 
шахт лифтов прини-

мается Е 30)

Окна 1 2 3 Е 60 Е 30 Е 15

Занавесы 1 EI 60

защиты пожарных и т. д.). Но необ-

ходимость включения данных во-

просов в общий технический регла-

мент, сфера действия которого рас-

пространяется на все организации 

и предприятия и на всех граждан 

РФ, а не только на ведомственные 

организации МЧС, весьма пробле-

матична. Насколько целесообразно 

возведение внутриведомственных 

вопросов (а вопросы технического 

оснащения пожарных служб – это 

именно такие вопросы) в ранг во-

просов даже не российского, а меж-

дународного уровня?

С другой стороны, крайне подроб-

но расписаны вопросы подтвержде-

ния соответствия. Причем – с явным 

упором на приоритет обязательной 

сертификации, осуществлять кото-

рую будут исключительно организа-

ции, уполномоченные ведомством-

разработчиком.

Особо надо отметить следующие 

положения:

• Регистрацию деклараций о со-

ответствии осуществляют органы по 

сертификации, аккредитованные в 

соответствии с порядком, установ-

ленным законодательством государ-

ств-участников Таможенного союза 

и уполномоченные решением Комис-

сии Таможенного союза.

• По желанию заявителя под-

тверждение соответствия продукции 

требованиям пожарной безопасности 

путем декларирования может быть 

заменено обязательной сертифика-

цией.

• Объем, периодичность, содер-

жание и порядок проведения перио-

дического инспекционного контроля 

устанавливаются органом по серти-

фикации в решении о выдаче серти-

фиката.

Интересно также, что обязатель-

ное подтверждение соответствия 

предусматривается для полимерных 

строительных и отделочных материа-

лов, теплоизоляционных материалов 

на основе минеральных и стеклянных 

волокон, но не предусматривается 

для строительных конструкций и из-

делий из древесины. Либо пожарная 

опасность древесины ниже, чем у ба-

зальтового волокна, либо…

Вряд ли это недоработка авторов 

проекта. Скорее – повышенное вни-

мание к материалам, играющим все 

большую роль в современном строи-

тельстве. А точнее – повышенное 

«внимание» к компаниям-производи-

телям и продавцам этих материалов, 

как к источнику извлечения доходов 

путем сертификации, проведения 

«контрольно-надзорных» мероприя-

тий и т. д.

Таким образом, проект регламен-

та фиксирует сложившееся положе-

ние в сфере регулирования обеспе-

чения пожарной безопасности, при 

этом дополнительно усиливая пол-

номочия контрольно-надзорных ор-

ганов.

Будет ли он способствовать по-

вышению пожарной безопасности на 

деле – совершенно другой вопрос.
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ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ 
СИСТЕМЫ

КРУПНОГАБАРИТНЫЕ ПОДВИЖНЫЕ 
И НЕПОДВИЖНЫЕ ЖАЛЮЗИ

СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОЗЫРЬКИ ТИПА «С»

ТЕХНИЧЕСКИЕ ЖАЛЮЗИ ТИПА «Z»

ШУМОЗАЩИТНЫЕ ЖАЛЮЗИ

СТАВНИ

• Приглашаем к сотрудничеству производителей алюминиевых светопрозрачных конструкций, а также 

производителей солнцезащитных конструкций

• Мы обеспечиваем техобслуживание,проекты CAD, подбор материалов по самойлучшей цене.

• Продажа готовых к монтажуэлементов или профилей и аксессуаров для собственного производства клиента.

ПРИГЛАШАЕМ ПОДРОБНО ОЗНАКОМИТЬСЯ С НАШИМ САЙТОМ.

SOLAR-TECH, ООО

ул. Бискупинска 23, 30-732 Краков

тел. +48 12 290 04 06, факс: +48 12 290 04 07, внутренний номер: 103

akardas@solar-tech.com.pl; solar-tech@solar-tech.com.pl

www.solar-tech.com.pl

УВАЖАЕМЫЕ ГОСПОДА!

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ НА СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ИЗДАНИЯ

«ОКНА И ДВЕРИ», «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ», «СТЕНЫ И 
ФАСАДЫ», «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

С любого числа любого месяца Вы можете оформить годовую подписку на журналы в редакции, в наших 

представительствах или агентствах (см. список на 1 или 2 стр.).

Также Вы можете воспользоваться удобной формой для подписки в on-line режиме на нашем сайте 

www.ssk-inform.ru. В этом случае система, после регистрации, создаст для Вас собственный офис, через который можно 

получить счет и доступ к электронным изданиям.

СТОИМОСТЬ ГОДОВОЙ ПОДПИСКИ НА 2012 ГОД

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом рассылки 
и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем 
за 2 комплекта, %

Количество комплектов

Для подписчиков РФ,
руб.

Для зарубежных
подписчиков,

евро
2-8 9-20 21-50 51-100 свыше 

100 

«Окна и Двери»
(6 номеров) 3480 150

15 20 24 27 30

«Стены и Фасады»
(2 номера) 1160 55

«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2320 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2320 75

«Рольставни. Ворота. 
Солнцезащитные Конструкции» 580 35

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. 

Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сбербанк (способ оплаты для физических лиц).

При оформлении подписки на все четыре издания (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.

Итого сумма годовой подписки на все четыре издания (для подписчиков РФ): 

для физических лиц – 6496 руб.; для юридических лиц – 7424 руб.

Подписка оформляется на год.

Юридическим лицам, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, 

накладная) на каждый вышедший из печати журнал.

Физическим лицам счета-фактуры и накладные не высылаются.

ТЕПЕРЬ ВЫ МОЖЕТЕ ПОЛУЧАТЬ СВЕЖИЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ ВЕРСИИ ЖУРНАЛОВ В PDF ФОРМАТЕ. 

Журналы «Окна и Двери», «Стены и Фасады», «Кровля и Изоляция», «Фасадные Системы» – в день их выхода из 

печати. Для этого Вам необходимо зарегистрироваться на сайте и оформить подписку на электронную версию. 

Вы получите доступ в собственный кабинет, откуда можно скачать журнал в электронном виде.

ВОСПОЛЬЗУЙТЕСЬ ЭТОЙ ВОЗМОЖНОСТЬЮ! 

Оперативное получение журналов, дает возможность следить за маркетинговой средой, оценивать эффективность 

деятельности, вовремя координировать стратегию действий и в результате получить конкурентное преимущество.

С любого числа любого месяца вы можете подписаться на текущие номера или журналы из архива.

ТАКЖЕ ВЫ МОЖЕТЕ ВЫПИСАТЬ:

1. КАТАЛОГИ-СПРАВОЧНИКИ: 

• «Комплектующие для окон, дверей и фасадных 

конструкций» – 450 руб.;

• «Теплоизоляционные материалы и изделия» – 300 руб.; 

• «Системные профили для окон, дверей и 

фасадных конструкций» – 450 руб. 

2. ПРОГРАММНЫЕ ПАКЕТЫ: 

• База данных «Комплектующие для производства окон и 

дверей» – 2500 руб. 

• База данных «Производители ПВХ-

профилей» – 2700 руб.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить 
по телефону в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо pay@ssk-inform.ru
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информационно-издательский центр

По вопросам подписки и распространения просим обращаться:
109129, Москва, 8-я улица Текстильщиков, дом 13, корпус 2

   Тел./факс: (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: (495) 798-0542, 920-9514
E-mail: pay@ssk-inform.ru, info@ssk-inform.ru   Сайт: www.ssk-inform.ru

ЗНАНИЕ РЫНКА – ЗАЛОГ УСПЕХА ВАШЕГО БИЗНЕСА!

     Аналитические отчеты:
• Российский строительный рынок: 

итоги развития в 2000-2011 годах 
и перспективы на 2012-2015 годы

• Российский рынок окон из ПВХ 
в 2000-2011 годах и перспективы 
на 2012-2015 годы

• Российский оконно-фасадный рынок: 
итоги развития и перспективы на 
2012-2015 гг.

• Российская тысяча. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций ЦФО. Москва и МО

• Российская тысяча. Ведущие 
производители оконных и фасадных 
конструкций ЦФО (кроме Москвы и МО

• Производители профильно-погонажных 
изделий из ПВХ в России.

Способ 
предоставления: 

Электронная версия 
в формате PDF. 

Базы данных 
предоставляются 

отдельно

Демоверсии 
представлены на сайте 

www.ssk-inform.ru
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