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IVAPER 70 СОВРЕМЕННОЕ РЕШЕНИЕ
 
Окна с именем и гарантией немецкого качества. Проверенные временем технологии из Германии 
для высококачественных светопрозрачных конструкций гарантируют надежность и долговечность 
Ваших металлопластиковых окон и дверей.

Система оконных и дверных полимерных 
профилей IVAPER 70 отвечает всем современным 
требованиям строительной физики и включает 
в себя широкую номенклатуру основных и 
дополнительных профилей для рационального и 
экономичного производственного процесса.  

Морозостойкая система в пяти, и трехкамерном 
исполнении с монтажной глубиной 70 мм. 
Применяется для оконных и дверных блоков 
повышенной ударной вязкости, стойких к 

климатическим воздействиям. Система может 
использоваться во всех категориях зданий. 
Широкий диапазон решений для нестандартных 
светопрозрачных конструкций. Варианты 
исполнения: белый, односторонняя ламинация, 
двусторонняя ламинация на окрашенном в 
массе профиле.  Возможность использования 
унифицированного армирования в основных профилях 
системы. Возможность установки стандартных, 
энергосберегающих и звукоизоляционных 
стеклопакетов шириной до 40 мм. 
Профессиональная техническая поддержка и сервис.

Всегда надежно. Всегда красиво. www.ivaper.ru

Успешная премьера R+T Russia сос-
тоялась в 2012 году. 56 компаний из 
14 стран мира: Австрии, Белоруссии, 
Китая, Чехии, Германии, Греции, 
Италии, Кореи, Польши, России, 
Испании, Тайваня, Турции и США 
представили свои новейшие тех-
нологии и инновации на площади в 
1300 кв. м. 3 427 профессиональных 
посетителей из 35 стран мира про-
демонстрировали большой интерес 
и подтвердили абсолютный успех 
первой выставки R+T Russia. 

25 – 27 СЕНТЯБРЯ 2013, МОСКВА
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ОТВЕЧАЯ НА ВЫЗОВ ВРЕМЕНИ

Экономическая ситуация в мире остается нестабильной. Очередной виток 
финансового кризиса вновь нависает над еврозоной. В 2012 году – Греция, в 
2013 году – Кипр… Кто следующий?

Мировые проблемы не могут не касаться и России. Пока спасает благопри-
ятная конъюнктура на энергоносители. Но обостряются внутренние проблемы, 
обусловленные пороками выстроенной за последнее десятилетие в стране го-
сударственно-монополистической экономической модели. Темпы экономиче-
ского роста падают. Вновь началось снижение промышленного производства. 
Несмотря на превосходные отчетные данные Росстата о росте объемов стро-
ительства и ввода жилья, рынок строительных материалов фактически вхо-
дит в стагнацию. Вести бизнес становятся сложнее. Прежняя ставка на «вал», 
«объемы» уже не приносит былых успехов. Время требует новых решений, но-
вых методов работы с клиентами, новых рыночных стратегий. В этих условиях 
роль информационного обеспечения возрастает, как никогда. 

Приглашаем Вас к взаимовыгодному сотрудничеству с Информационно-
издательским центром «Современные Строительные Конструкции».

Для специалистов строительной отрасли  мы предлагаем периодические 
издания, освещающие все вопросы, связанные с технологиями, производ-
ством и рынком строительных материалов и изделий:

• «Окна и Двери» (регулярно издается с 1997 года),
• «Стены и Фасады» (регулярно издается с 1998 года),
• «Кровля и Изоляция» (регулярно издается с 1998 года),
• «Фасадные Системы» (регулярно издается с 2007 года),
• «Современные Строительные Конструкции» – объединенное изда-

ние, включающее всю строительную тематику (регулярно издается с 2003 года).
Время бросает вызов! В строительстве все активнее применяются иннова-

ционные технологии и материалы. Лозунгом дня стало зеленое строительство и 
энергосбережение. Предъявляются новые требования, направленные на повы-
шение качества жизни и гармонизацию строительных объектов со средой обита-
ния. Использование инновационных технологий требует от специалистов отрасли 
комплексного подхода к строительству и оснащению зданий.

Поэтому в 2012 году мы начали выпуск двух новых журналов:
• «ЗЕЛЕНЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ»
• «РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ».
Партнерство с нашими изданиями дает Вам возможность взаимодейство-

вать с широкой целевой аудиторией, охватывающей все регионы РФ. Мы помо-
жем определить оптимальный вариант, тематику, состав и объем публикаций. 

Опубликованные материалы наших партнеров размещаются так же на сай-
те www.ssk-inform.ru, еще более расширяя тем самым круг читателей. 

Каждому из наших партнеров-рекламодателей бесплатно предоставляется 
разработанная специально для него страница сайта для размещения инфор-
мационных и рекламных статей, новостей, объявлений, видеофильмов и др.

ИЦ «ССК» продолжает реализацию масштабного проекта по мониторингу 
строительного рынка и рынка строительных материалов и изделий, начатую в 
2008 году. Выпущенные по результатам работ аналитические отчеты предо-
ставляют нашим партнерам надежную базу для принятия верных стратегиче-
ских решений. 

В январе 2013 г. вышел новый аналитический отчет «Производители ПВХ-
профилей в России», в котором представлено около 300 компаний.

В 2013 году выходят новые аналитические отчеты:
• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители оконных и фа-

садных конструкций» (9 аналитических отчетов, в которых представлена под-
робная характеристика более 1000 ведущих компаний-производителей).

• «Российский оконно-фасадный рынок. Итоги развития в 2000-2012 
годах и перспективы на 2013-2015 годы».

В нынешних непростых условиях, когда многие компании выжидают, сни-
зив активность, мы предлагаем Вам использовать ситуацию в свою пользу, 
расширить свое присутствие и свою долю на рынке.

ПРИГЛАШАЕМ К СОТРУДНИЧЕСТВУ!
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• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Центрального 

федерального округа. Москва и Московская область».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Центрально-

го федерального округа (кроме Москвы и Московской 

области».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Северо-За-

падного федерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Южного фе-

дерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Северо-Кав-

казского федерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Приволжского 

федерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Уральского 

федерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Сибирского 

федерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие произво-

дители оконных и фасадных конструкций Дальнево-

сточного федерального округа».

Отчеты содержат подробную и постоянно обновляе-

мую информацию о ведущих российских компаниях-про-

изводителях оконных и фасадных конструкций.

В рамках реализации проекта «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯ-

ЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАД-

НЫХ КОНСТРУКЦИЙ» с 2011 года ежегодно выходят 9 

аналитических отчетов, в которых представлены более 

1000 ведущих компаний-производителей оконных и фа-

садных конструкций Российской Федерации.

В отчеты включены компании, суммарный годовой 

объем производства которых составлял более 10 тыс. кв. 

м / более 1 тыс. кв. м в мес. (учитывая изделия из всех ви-

дов применяемых рамных материалов).

Отчеты формируются по итогам предшествующего 

года:

– отчеты, вышедшие в 2011 году – по итогам 2010 г.;

– отчеты, вышедшие в 2012 году – по итогам 2011 г.;

– отчеты, выходящие в 2013 году – по итогам 2012 г.

Выход 9 новых отчетов (по итогам 2012 г.) запланиро-

ван на февраль-май 2013 г.

В настоящее время по итогам 2012 года уже вышли 

4 аналитических отчета:

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Уральского 

федерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Южного фе-

дерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производи-

тели оконных и фасадных конструкций Северо-Кав-

казского федерального округа».

• «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие произво-

дители оконных и фасадных конструкций Дальнево-

сточного федерального округа».

Заканчивается обновление данных, и готовятся к вы-

ходу остальные 5 новых отчетов по итогам 2012 года.

СТРУКТУРА ОТЧЕТОВ (РАЗДЕЛЫ):

1. Краткая характеристика федерального округа и вхо-

дящих в его состав регионов-субъектов РФ.

2. Строительный и оконно-фасадный рынки федераль-

ного округа.

3. Региональные объемы производства и потребления 

оконных и фасадных конструкций.

4. Перечень ведущих компаний-производителей окон-

ных и фасадных конструкций федерального округа по 

итогам 2012 г.

5. Информационные карты компаний-производителей 

(см. ниже).

6. Распределение ведущих компаний-производителей 

в регионах-субъектах РФ, входящих в состав федераль-

ного округа, по объемам производства. Региональные ли-

деры.

7. Сводные данные:

– групповое распределение и суммарные объемы про-

изводства ведущих компаний; их доля в региональных 

объемах производства;

– баланс товарооборота между регионами;

– особенности региональных рынков; оценка потен-

циала регионов.

Выводы.

ИЦ «СОВРЕМЕННЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» ИНФОРМИРУЕТ О ВЫХОДЕ НОВЫХ 
АНАЛИТИЧЕСКИХ ОТЧЕТОВ, ПОДГОТОВЛЕННЫХ В РАМКАХ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 
ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»
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ИНФОРМАЦИОННЫЕ КАРТЫ

Информационная карта каждой компании содержит 

следующие данные:

• Наименование, юридическая форма, торговая марка.

• Структура компании (подчиненность, предприятия, 

филиалы, представительства).

• Руководство компании, должностные лица (долж-

ность, Ф. И. О.).

• Виды деятельности, основная продукция, типы 

производимых изделий (по назначению; по виду исполь-

зуемых материалов – ПВХ, алюминий, дерево, др.).

• Место расположения (компании, производства); 

адрес, тел. / факс, e-mail, сайт;

• Год основания / год начала производства.

• Количество сотрудников (общее / основной произ-

водственный персонал).

• Структура производства (количество и виды про-

изводств, производственные площади, цехи, участки).

• Характеристика технологического оборудования 

(используемое оборудование, марки, годы поставки / вво-

да в эксплуатацию, уровень автоматизации производ-

ства, число и характеристика сборочных линий (пилы, 

обрабатывающие центры, сварочные и зачистные маши-

ны,  фурнитурные столы и др.), наличие и число линий 

производства стеклопакетов).

• Мощность производства (номинальная, расчетная).

• Используемые профили, фурнитура, стеклопаке-

ты, другие комплектующие и материалы (стекло, герме-

тики, приводы и т. д.).

• Реализация продукции (регионы реализации, ос-

новные потребители);

• Система продаж (торговый дом, филиалы и пред-

ставительства, число и местонахождение офисов / пунктов 

продаж, дилерская сеть, число и местонахождение диле-

ров, основные дилеры или список дилеров);

• Объемы производства за 2012 г. (экспертная 

оценка / данные компании), в том числе по видам исполь-

зуемых рамных материалов.

• Объемы производства за 2006-2012 гг. (динами-

ка): экспертная оценка / данные компании.

• Финансовые показатели деятельности компании.

• Дополнительная информация (реализованные 

объекты, партнеры, участие в региональных програм-

мах, членство в СРО, наличие административного ре-

сурса, заказы и др.).

• Оценка перспектив развития на 2013-2014 гг. (про-

гноз: позитивный, нейтральный или негативный).

Поскольку информационная карта каждой компа-

нии занимает от 1 до 4 стр., размещение файлов дан-

ных всех компаний в одной книге (отчете) явилось бы не-

удобным для пользователя. Поэтому информация сфор-

мирована по федеральным округам РФ, что позволило 

сократить число информационных карт фирм в одной 

книге от 55 до 210.

Аналогичным образом, по федеральным округам РФ, 

сформированы отчеты. С целью удобства пользования, ин-

формационный блок по Центральному федеральному окру-

гу разделен на два отчета (2 книги): Москва и Московская 

обл.(первая книга); остальные регионы ЦФО (вторая книга).

В совокупности 9 отчетов содержат подробную харак-

теристику более 1000 ведущих российских компаний-про-

изводителей оконных блоков и фасадных конструкций.

Компании, представленные в отчетах, в совокупности 

контролировали в 2010-2012 гг. (непосредственно или че-

рез своих дилеров) более 75 % оконно-фасадного рынка 

РФ в целом и около 80 % рынка в секторе ПВХ.

По объему и полноте представленной информации 

проект «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗ-

ВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» 

является уникальным для России.

ОТЧЕТЫ «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. 
ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ 

И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»:

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Центрально-

го федерального округа. Москва и 

Московская область».

Отчет выходит в апреле 2013 г.

В отчете представлено более 120 

компаний.

Стоимость 29 тыс. руб.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Центрального 

федерального округа (кроме Мо-

сквы и Московской области)».

Отчет выходит в мае 2013 г.

В отчете представлено более 150 

компаний.

Стоимость 34 тыс. руб.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных и 

фасадных конструкций Северо-За-

падного федерального округа».

Отчет выходит в апреле 2013 г. 

В отчете представлено более 110 

компаний.

Стоимость 27 тыс. руб.
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«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Южного фе-

дерального округа».

Отчет вышел в марте 2013 г. 

В отчете представлено 83 компа-

нии.

Стоимость 20 тыс. руб.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Северо-Кав-

казского федерального округа»

Отчет вышел в марте 2013 г. 

В отчете представлено 56 компа-

ний.

Стоимость 17 тыс. руб.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Приволжско-

го федерального округа».

Отчет выходит в мае 2013 г.

В отчете представлено около 210 

компаний.

Стоимость 46 тыс. руб.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Уральского 

федерального округа».

Отчет вышел в феврале 2013 г. 

В отчете представлено 88 компа-

ний.

Стоимость 22 тыс. руб.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Сибирского 

федерального округа».

Отчет выходит в апреле 2013 г.

В отчете представлено около 180 

компаний.

Стоимость 40 тыс. руб.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ве-

дущие производители оконных и 

фасадных конструкций Дальнево-

сточного федерального округа».

Отчет вышел в марте 2013 г. 

В отчете представлено 63 компа-

нии.

Стоимость 17 тыс. руб.

Открыта подписка на аналитические отчеты

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ – 2013»

Договор на подписку оформляется на основании присланной Вами заявки.

При оплате подписки на отчет не позднее месяца, предшествующего ме-

сяцу выхода отчета, предоставляется скидка в размере 10 %.

При подписке на 2 отчета и более предоставляются дополнительные скидки.

ПО ВОПРОСАМ ПОДПИСКИ НА ОТЧЕТЫ ОБРАЩАЙТЕСЬ, ПОЖАЛУЙСТА:

ТЕЛ: +7 495 798�0542

ФАКС: +7 495 638�5248

director@ssk�inform.ru
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ИЦ «СОВРЕМЕННЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» 
ИНФОРМИРУЕТ О ВЫХОДЕ НОВОГО АНАЛИТИЧЕСКОГО ОТЧЕТА

«ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПВХ�ПРОФИЛЕЙ В РОССИИ»

Дата выхода отчета: 18.03.2013 г.

Количество: страниц – 100, разделов – 9, таблиц – 26, графиков и диаграмм – 4.

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF; возможно предоставле-

ние в печатном виде.

Стоимость: 39 тыс. руб. (НДС не облагается)

Демонстрационная версия отчета представлена на сайте http://www.ssk-inform.ru

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра-

бот, выполненных в 2008-2012 гг. в рамках реализации проекта «Мониторинг российского 

рынка строительных материалов и изделий».

В отчете представлено более 290 компаний-производителей экструдированных ПВХ-

профилей, в том числе более 60 производителей системных профилей для окон и дверей.

Отчет предназначен, в первую очередь, для производителей и поставщиков экструзионного оборудования и ин-

струмента, ПВХ-смолы, аддитивов и компаундов. Он может быть также полезен производителям ПВХ-профилей, в 

т. ч. производителям системных оконных профилей (для оценки рынка).

Отчет содержит:

1. Перечень российских компаний-производителей экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных из-

делий из ПВХ) с указанием местонахождения производства и видов производимой продукции.

2. Подробные данные о компаниях-производителях, сгруппированных по федеральным округам РФ:

– наименование, юридическая форма, торговая марка (марки);

– контактные данные: местонахождение офиса / производства, адрес, тел., факс, e-mail, сайт;

– Ф. И. О. руководителей и ответственных (должностных) лиц компании; 

– производственная номенклатура и торговые марки; 

– количество экструзионных линий;

– производственные мощности, данные об объемах производства; 

– дополнительная информация, в т. ч. данные о деятельности в 2008-2012 гг.

3. Основные показатели рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: 

– объемы производства ПВХ; 

– объемы и структура потребления ПВХ в секторе производства профильно-погонажных изделий;

– производство системных ПВХ-профилей; 

– импорт и экспорт; 

– потребление системных ПВХ-профилей; 

– структура рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: внутреннее производство, потребление, импорт и экспорт

4. Сводные данные: 

– перечень производителей системных оконных и дверных профилей; ТОП-20 ведущих компаний;

– перечень производителей подоконных досок, откосов и отливов; ТОП-20 ведущих компаний;

– перечень производителей панелей и вагонки; ТОП-20 ведущих компаний; 

– перечень производителей сайдинга;

– перечень производителей плинтусов (в т. ч. из вспененного ПВХ); ТОП-20 ведущих компаний; 

– производители других ППИ; ведущие производители;

– территориальное распределение производств.

Представлена производственная структура подотрасли (производство экструдированных ПВХ-профилей строи-

тельного и иного назначения) по видам изготавливаемой продукции.

Дана оценка перспектив развития рынка экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных изделий из 

ПВХ) в 2013-2015 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7  903 798 05 42, факс: +7 495  638 52 48

director@ssk-inform.ru
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Современная фурнитурная сис-

тема activPilot, предлагаемая ком-

панией Winkhaus, ориентирована 

на решение не только текущих за-

дач, но и вопросов, которые будут 

актуальны для участников строи-

тельного рынка и конечных по-

требителей в будущем. Фурнитура 

activPilot – это обеспечение безо-

пасности с гарантией высокого 

уровня комфорта в пользовании.

Цель инженеров-конструкторов 

фирмы Winkhaus, спроектировав-

ших систему activPilot, заключалась 

в создании продукта, определяющего 

стандарты рынка оконных и дверных 

конструкций. Поставленная задача 

была успешно осуществлена. В ре-

зультате проведения многочисленных 

исследований и испытаний разрабо-

тана высококачественная фурнитура, 

включающая широкий спектр иннова-

ций в области оконной и дверной тех-

ники. Продукт позволяет предложить 

пользователю более высокий уро-

вень функциональности и безопасно-

сти, а производителю – оптимизацию 

накладных расходов при производст-

ве оконных конструкций.

Новое поколение 
фурнитуры из Германии

Система activPilot является дос-

тойным продолжением традиций вы-

сокого качества и удобства оконной 

техники Winkhaus. Она представля-

ет собой развитие популярной сис-

темы autoPilot от Winkhaus, обеспе-

чивая новое измерение комфорта и 

надежности с заслуживающими вни-

мания эффективными и еще более 

привлекательными характеристика-

ми. Меньшее количество элементов, 

возможность оснащения их дополни-

Фурнитура Winkhaus activPilot–
БЕЗОПАСНЫЕ ОКНА С ИННОВАЦИОННЫМИ ВОЗМОЖНОСТЯМИ

тельными функциями, традиционная 

регулировка прижима вручную, про-

стой монтаж наряду с повышенной 

безопасностью – эти и другие осо-

бенности системы получают высокие 

оценки отраслевых профессионалов 

и, конечно, пользователей.

Активный восьмигранный 
эксцентрик

Стержнем фурнитуры activPilot от 

Winkhaus является система запирания 

с регулировкой прижима при помощи 

восьмигранного грибка-эксцентрика. 

Благодаря своей уникальной конструк-

ции, он предоставляет возможность 

простой регулировки прижима створ-

ки вручную. Дело в том, что изменения 

температуры влияют на расширение и 

усадку материала, из которого выпол-

нено окно, поэтому требуется периоди-

ческая регулировка прижима створки 

к оконной раме. Поворачивая грибок, 

можно легко и без усилий уменьшить 

прижим летом, а увеличить – зимой. 

Регулировка дает гарантию для поль-

зователя, что даже при больших коле-

баниях температуры окна будут гер-

метичными, и это все без применения 

специальных инструментов.

Многофункциональность 
и комфорт

В фурнитуре activPilot многие эле-

менты выполняют две или даже боль-

ше функций. Наглядным примером 

может быть блокировка поворота 

ручки с микролифтом. Этот механизм 

не позволяет наклонить створку, если 

окно открыто. Благодаря ему, не про-

исходит так называемого «выстеги-

вания» створки из верхней петли. Ме-

ханизм легко приподнимает створку 

и обеспечивает ее плавный переход 

из открытого положения в закрытое. 

Рычаг с кнопкой разблокировки облегчает 
открывание окон со штульпом

Характерный для фурнитуры activPilot 
восьмигранный запирающий грибок
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Эту функцию особенно рекомендует-

ся применять для окон больших раз-

меров.

Дополнительно систему activPilot 

можно оснастить функцией ступен-

чатого наклона MSL. Благодаря ему, 

вместо одного получаем несколько-

положений створки в наклоне, регу-

лируя интенсивность проветривания 

и избегая тем самым ненужных по-

терь тепла. Створка в положении на-

клона предохранена от захлопыва-

ния. Обращая особое внимание на 

удобство для конечного потребителя, 

Winkhaus предоставил возможность 

оснащения двустворчатых штульпо-

вых окон ручкой-рычагом с кнопкой. 

После нажатия кнопки высовывается 

ручка-рычаг, которая открывает вто-

рую створку. Это решение – не толь-

ко элегантное, но и очень выгодное 

для пользователя.

Зацепы на раму и петли запроек-

тированы согласно новейшим трен-

дам в промышленном дизайне. Кро-

ме того,закругленные края фурни-

туры легко содержать в чистоте. Ус-

тановка этих и других элементов с 

дополнительными функциями в окне, 

уже оснащенном фурнитурой, проис-

ходит легко и быстро.

Безопасность прежде всего

Высокий стандарт защиты – одна 

из самых важных функций, которую 

должна обеспечить оконная фурни-

тура. Система запирания восьми-

гранными грибками-эксцентриками 

от Winkhaus взаимодействует как со 

стандартными, так и противовзлом-

ными ответными планками из стали. 

Именно от них зависит уровень про-

тивовзломности: чем больше сталь-

ных зацепов, тем выше устойчивость 

окна против взлома. Этим обеспечи-

вается свобода выбора для пользо-

вателя: стандартный уровень защиты 

можно повысить до уровня 1-ой или 

2-ой степени противовзломности.

Нет необходимости производить 

замену элементов на створке на спе-

циальные, поскольку каждый стан-

дартный элемент, взаимодействуя с 

противовзломной ответной планкой, 

отвечает требованиям повышенной 

взломостойкости. Достаточно произ-

вести замену количества зацепов и 

добавить сертифицированную ручку с 

ключиком. Это возможно даже после 

нескольких лет эксплуатации окна.

Оценка activPilot клиентами 
и потребителями

Следует отметить высокий инте-

рес российских клиентов к этому виду 

фурнитуры. Известно, что то, какими 

функциями оснащено окно, «решает» 

фурнитура, спрятанная между створ-

кой и рамой. Каждый тип современ-

ной фурнитуры позволяет открывать, 

наклонять и запирать створку. Это 

сегодня уже стандарт. Но activPilot – 

это больше, чем стандартное пред-

ложение, это инновационная система 

фурнитуры, обладающая как техни-

ческими, так и эстетическими досто-

инствами.

Подтверждение этому – слова 

С. А. Лыкова, генерального директо-

ра ООО «Фэнстер» из Новомосков-

ска, производителя ПВХ-окон, од-

ного из клиентов фирмы Winkhaus. 

На фурнитуре activPilot предприятие 

«Фэнстер» работает около года, но 

позитивную оценку фурнитурной 

системе ставит уже сейчас. Прежде 

всего, Сергей Александрович под-

черкивает тот факт, что фурниту-

ра Winkhaus выгодно выделяется на 

оконном рынке России своими пре-

имуществами: солидным и надежным 

исполнением, высоким технологиче-

ским уровнем, функциональными ха-

рактеристиками, европейским каче-

ством и взломоустойчивостью, под-

твержденными соответствующими 

сертификатами. Кроме того, фурни-

турные решения можно оптимально 

совмещать с требованиями заказчи-

ка. Компоненты фурнитуры пригод-

ны для ручной, полуавтоматической 

и автоматической сборки, поэтому 

процесс монтажа створок и рам про-

ще, быстрее и эффективнее. Допол-

нительно, благодаря сокращению 

количества фурнитурных деталей, 

снижаются затраты на логистику и 

организацию складского запаса. Од-

ним словом, только позитивы. Сер-

гей Александрович указывает также 

на одобрительные оценки фурнитуры 

activPilot со стороны потребителей – 

клиентов своей фирмы.

Резюмируя вышесказанное, мож-

но еще раз подчеркнуть роль, ко-

торую выполняют в окне на первый 

взгляд невидимые, но значимые фур-

нитурные элементы. Благодаря при-

менению новаторских решений, наи-

высшего качества исполнения, а так-

же особой заботы о деталях, система 

activPilot фирмы Winkhaus обеспечит 

Вам удобство и ощущение безопас-

ности, такие важные в каждом доме.

Противовзломный зацеп с повышенной 
взломостойкостью

Ген. директор ООО “Фэнстер” С. А. Лыков

Представительство Winkhaus

141701, Московская обл.,

г. Долгопрудный,

проспект Пацаева, д. 7, корп. 1

Тел.: +7 (495) 722�0470

E-mail: winkhaus@ru.winkhaus.pl
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АНОНС

В МАЕ 2013 Г. ВЫХОДИТ НОВЫЙ АНАЛИТИЧЕСКИЙ ОТЧЕТ

«РОССИЙСКИЙ ОКОННО�ФАСАДНЫЙ РЫНОК. 
ИТОГИ РАЗВИТИЯ В 2000�2012 ГГ. И ПЕРСПЕКТИВЫ 

НА 2013�2015 ГОДЫ»

Впервые отчет будет доступен в двух вариантах: полный и сокращенный

Дата выхода отчета: май 2013 г.

Язык отчета: русский

Количество страниц: 

– полный отчет – 260

– сокращенный отчет – 140

Полный отчет содержит: разделов – 15, таблиц – 52, графиков и диаграмм – 78

Сокращенный отчет содержит: разделов – 15, таблиц – 40, графиков и диаграмм – 66

Подробнее на сайте www.ssk-inform.ru 

 

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам работ, выполненных в 2008-

2012 гг. в рамках реализации совместного проекта «Мониторинг российского строительного рынка». 

Отчет содержит следующую информацию:

• Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного рынка.

• Динамика развития рынка в 2000-2012 годах. Последствия финансово-экономического кризиса и посткризисное 

восстановление 2010-2012 гг.

• Развитие рынка в секторе ПВХ. Развитие рынка в секторе алюминия. Развитие рынка в секторе древесины

• Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.

• Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность пред-

приятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка производствен-

ных мощностей.

• ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2010 года.

• Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и мате-

риалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие в 2009-2012 

гг., и проявившиеся тенденции.

• Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-

тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

• Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах и субъ-

ектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

• Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-

ральным округам и субъектам РФ).

• Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос и ценообразование.

• Нетарифное регулирование. Правовая и нормативная база. Изменения, ожидаемые в 2013-2015 гг., и их воз-

можные последствия.

• Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.

• Сценарии развития в 2013-2015 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития и вероятности их реализации, с учетом ожидаемых измене-

ний макроэкономической ситуации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, дана оценка перспектив 

развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2013-2015 гг.

Открыта подписка. 

При оформлении и оплате подписки до 30.04.2013 г. предоставляется скидка до 20%.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7 495 798 0542;   факс: +7 495 638 5248

director@ssk-inform.ru 
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Концерн Weinig заявляет о себе в 

Ганновере как о технологическом 

лидере для всей технологической це-

почки в области обработки массив-

ной древесины. На примерно 3800 кв. 

метрах в павильоне 12 будет пред-

ставлено 30 экспонатов, в том чис-

ле новинки и усовершенствования 

во всех четырех производственных 

подразделениях. В непосредствен-

ном соседстве, в павильоне 11, на-

ходится стенд компании Holz-Her, что 

подчеркивает компетентность группы 

компаний Weinig в сегменте деревоо-

бработки. Инновации Weinig находят-

ся под знаком эффективного исполь-

зования всех ресурсов: персонала, 

сырья и энергии. Используя символ 

«BlueCompetence», концерн Weinig 

однозначно указывает на свое осо-

бое ноу-хау при разработки экологи-

ческих, ориентированных на будущее 

производственных технологий.

Подразделение 
профилирования

Новые технологии

В области своей ключевой ком-

петенции – строгании и профилиро-

вании – концерн Weinig выдвигает на 

первый план современные техноло-

гии обработки, обеспечивающиезна-

чительную экономию, увеличиваю-

щие выход готовой продукции и даю-

щие возможность открытия новых 

рынков. Идеальной платформой для 

этого является полностью представ-

ленная на выставке серия станков 

Powermat моделей 600, 1200, 2400 и 

2500. Будет продемонстрирована ра-

бота установленного под углом к 

заготовке шпинделя, вертикального 

плавающего шпинделя и системы 

3D-структурирования. Новая систе-

Weinig на LIGNA: 
экологичные и передовые 
станки, установки и системы

ПАВИЛЬОН 12

ма противодавления позволяет пре-

дотвратить сколы древесины на по-

следнем нижнем шпинделе.

Новинка: MemoryPlus 2.0

MemoryPlus – это новая систе-

ма управления начального уровня от 

концерна Weinig для клиентов, рабо-

тающих с небольшим разнообрази-

ем профилей. Функция EasySet по-

зволяет быстро и просто исправить 

возможные ошибки измерения на 

инструменте. С помощью системы 

MemoryPlus можно управлять мо-

бильным шпинделем, а также агрега-

том для снятия фасок или же выпол-

нять раскрой штапиков.

Новинка: зубчатый валик 

версии 2.0

Новое поколение подающих вали-

ков Weinig отличается, прежде всего, 

улучшенным захватом, обеспечиваю-

щим оптимальную транспортиров-

ку детали. Уменьшенное прижимное 

усилие снижает количество следов 

на древесине. Уменьшенное загряз-

нение и меньший износ увеличивают 

срок службы валиков.

Новинка: агрегат для 

снятия фасок 90°

Новый агрегат для снятия фа-

сок имеет не зависящие от шпинде-

лей оси. При установке под углом 90° 

можно снимать фаски с закругления-

ми и радиусами.

Усовершенствования 

станков CUBE и Powermat

Представляя новый штабелевоч-

ный автомат, концерн Weinig допол-

няет ассортимент дополнительного 

оборудования для компактного четы-

рех стороннего строгального станка 

CUBE. Управление и подача загото-

вок значительно облегчаются. Также 

был оптимизирован отлично зареко-

мендовавший себя узел продольной 

распиловки станка Powermat 2400 

SP. Улучшенная расклинивающая 

система увеличивает срок службы 

инструментов, повышает точность и 

уровень безопасности.

Подразделение 
производства окон

Новинка: ConturexCompact

Премьерой на выставке LIGNA 

станет ConturexCompact. Он рас-

ширяет известную серию Conturex 

на еще один станок, который особен-

но хорошо соответствует требовани-

ям небольших деревообрабатыва-

ющих предприятий. В соответствии 

с многообразием продукции станок 

ConturexCompact предлагает практи-

чески такую же гибкость в примене-

нии, как его более мощные собратья, 

над которыми также была проведе-

на работа для оптимизации их гибко-

сти и производительности. На LIGNA 

это можно будет увидеть на примере 

станка Conturex 124. Чтобы исполь-

зовать энергию торможения, этот 

Conturex оснащен системой реку-

перации энергии. Кроме того, с по-

Современные технологии строгания: уве-
личение выхода готовой продукции благо-
даря размещенному под углом шпинделю
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мощью преобразователей частоты 

привод работает в зависимости от 

потребности и с учетом таких пара-

метров обработки, как, например, ча-

стота вращения и скорость подачи.

Усовершенствования 

Multirex

Новое поколение Multirex может 

похвастаться внешним инструмен-

тальным магазином длиной 6,5 м и 

с собственной осью. Благодаря это-

му передача инструмента к дисково-

му устройству смены инструментов 

в станке осуществляется без поте-

ри времени, – все равно, в каком по-

ложении находится станок и ее ос-

новной шпиндель в данный момент. 

Кроме того, новое поколениестанков 

Multirex в состоянии автоматически 

управлять периферийным оборудо-

ванием. Это позволяет без проблем 

обмениваться данными списка рас-

кроя или данными для последующей 

установки дюбелей.

Подразделение раскроя 
и оптимизации

Новинка: системотехника 

для крупных и малых 

установок

В Ганновере концерн Weinig пока-

жет первую в мире полностью авто-

матизированную раскройную уста-

новку с OptiLink, программным ре-

шением Weinig для 2D-оптимизации. 

В эту линию входит по одному ска-

неру CombiScan 200 R для раскроя и 

торцовки, оптимизирующий кругло-

пильный станок ProfiRip 450 Speed, 

а также высокоскоростная оптими-

зирующая торцовая пила OptiCut 450 

FJ+ III со штабелевочным автоматом 

ST 10-1500. Вся система объединена 

в единое целое впомощьюпрограмм-

ного обеспечения OptiLink, концеп-

ция которого была впервые пред-

ставлена в 2011 г., а теперь выходит 

на рынок в качестве решения для се-

тевого управления технологическим 

процессом на установках с несколь-

кими сканерами. Другими особенно-

стями этой установки являются новое 

поколение сервопривода для макси-

мальной производительности пиле-

ния при непрерывной работе, а также 

раскрой на фиксированную длину от 

80 мм для увеличения выхода гото-

вой продукции. Модульная концеп-

ция установки обеспечивает возмож-

ность расширения производственных 

мощностей с установкой до четырех 

пил OptiCut.

На выставке дебютирует систе-

ма из сканера EasyScan и оптими-

зирующей торцовой пилы OptiCut 

200 Elite в качестве стандартного 

решения для простых областей при-

менения при оптимизации раскроя. 

Система OptiComDirect обеспечива-

ет единые функции обслуживания и 

управления для всей установки.

Новый ассортимент 

дополнительного 

оборудования

Концерн Weinig представляет в 

Ганновере новый ассортимент допол-

нительного оборудования для пил с 

толкателем. Оно позволяет автома-

тизировать и интегрировать в техно-

логический процесс рабочие опера-

ции, выполняемые после торцовки. 

Новый агрегат Superdrill обеспечива-

ет выполнение операций торцовки и 

сверления, а также торцовки и фре-

зерования за один проход. Калиль-

ный штемпель IPPC автоматически 

наносит логотип на деталь после тор-

цовки. На выходе из пилы пакетный 

штабелевщик надежно укладывает 

детали одинаковой длины в штабель.

Усовершенствование: 

ProfiPress L II Comfort

Высокочастотный пресс для 

склеивания ProfiPress II Comfort ос-

нащен полуавтоматическим устрой-

ством нанесения клея с ленточным 

транспортером и подачей посредст-

вом пластинчатой цепи. Еще одной 

особенностью являются рабочие ци-

линдры пресса с регулировкой по вы-

соте, отключаемые электромагнитны-

ми клапанами. Очень простое управ-

ление, оптимальное использование 

энергии и компактность при высокой 

производительности – вот то, что от-

личает этот пресс.

Новинка: два 

оптимизирующих 

круглопильных станка

Впервые будет представлен оп-

тимизирующий круглопильный ста-

нок ProfiRip 450 с шириной резания 

450 мм и 4-кратной регулировкой 

пильных дисков. Новинкой также яв-

ляется оптимизирующий круглопиль-

ный станок ProfiRip 310 с шириной 

резания 310 мм и 3-кратной регули-

ровкой пильных дисков. Гибкая в при-

менении продольная дисковая пила 

Powermat 2400: идеальная платформа для серийного производства Multirex: новое поколение с минимальным временем переналадки
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FlexiRip 3200 дополнена новыми функциями. К ним отно-

сятся автоматическое распознавание высоты пропила, за-

висящая от нагрузки регулировка подачи, распознавание 

оператора и программа оптимизации ширины.

Подразделение сращивания и обработки 
торцов

Новинка: PowerJoint 8

В области производства клееной древесины концерн 

Weinig представляет на выставке LIGNA самую быструю 

компактную линию сращивания на рынке. На новой ли-

нии ProfiJoint 8 каждую минуту может выполняться фре-

зеровка и сращивание до восьми заготовок. Эту линию 

сращивания можно осмотреть на заводе в Альфельде. 

Там, недалеко от Ганновера, заинтересованные посетите-

ли LIGNA могут увидеть во время выставки модели Ultra, 

ProfiJoint и Turbo-S с раскройной пилой, а также другие ли-

нии сращивания.

Новинка: Ultra TT 2000

Ultra TT 2000 из серии GreconLine – это пакетная ли-

ния сращивания для деталей до 2000 мм. Комбинация из 

автоматического поворотного стола и транспортера перед 

пакетной фрезой делает эту установку настоящим гиган-

том производительности. После фрезеровки пакета дета-

лей на поворотный стол может сразу же подаваться но-

вый, еще необработанный пакет.

Новинка: двусторонний шипорезный станок

Представляя новый двусторонний шипорезный станок, 

концерн Weinig подчеркивает свою позицию поставщика 

комплексных решений. Двусторонний шипорезный ста-

нок – это логическое расширение подразделение обору-

дования для обработки торцов, которое раньше на заводе 

в Альфельде концентрировалось на линиях сращивания. 

Начиная выпуск двустороннего шипорезного станка, мы 

обращаемся к широкому кругу клиентов, выпускающих 

мебель, щиты, окна, напольные покрытия, изоляционные 

материалы, конструкционный брус и обрабатывающих 

массивную древесину.

WEINIG
WORKS
WOOD

 

MemoryPlus: новая система управления начального уровня
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«ОД»: Компании Winkhaus Polska 

в прошедшем году исполнилось 

20 лет. Расскажите немного о Ва-

шей компании и ее продукции. Ка-

ковы успехи в прошедшем 2012 го-

ду? Что производится сейчас, что 

нового планируете выводить на ры-

нок в ближайшие годы?

Я. Р.: Да, действительно, это уже 

20-летие деятельности Winkhaus в 

Польше, но что эти 20 лет в сравне-

нии с цифрой 159 – временем, в тече-

ние которого осуществляет свою дея-

тельность компания Aug. Winkhaus. 

Но все-таки мы очень гордимся тем, 

чего нам удалось достичь «за такой ко-

роткий срок». После кризиса 2009 года 

наша фирма в Польше – бесспорный 

лидер в отрасли. В последнее время 

КАКОВА СИТУАЦИЯ НА РОССИЙСКОМ 
ОКОННОМ РЫНКЕ?

Журнал «ОКНА и ДВЕРИ» продолжает публикацию серии интервью с руководителями ведущих компаний 

отрасли об итогах прошедшего года, текущей ситуации и перспективах развития оконного рынка. Публикация 

была начата в №1/2013.

Как показали уже первые полученные ответы на вопросы редакции, мнения и оценки руководителей окон-

ных компаний по ряду вопросов далеко не всегда совпадают с мнениями и оценками руководителей компаний, 

занимающихся производством системных профилей и комплектующих, среди которых тоже нет единогласия. 

Налицо различные точки зрения. И это, тем более, интересно!

В представленных ниже интервью содержатся различные оценки рыночной ситуации. Мнение редакции и 

имеющиеся в ее распоряжении данные могут не совпадать с мнениями и оценками респондентов.

Благодарим всех участников!

На вопросы редакции «ОД» отвечают Януш Родски, 
председатель правления компании Winkhaus Polska, 
и Кшиштоф Якимович, директор представительства 
Winkhaus в России

нам удалось также значительно повы-

сить уровень экспортных продаж, осо-

бенно в России. В фирме Winkhaus в 

Польше работает около 600 человек, 

это одно из 4 производственных пред-

приятий Aug. Winkhaus.

Здесь изготавливаются все виды 

оконной фурнитуры, а также много ви-

дов дверных цилиндров и систем гене-

рального ключа. Новаторским реше-

нием последних лет является фурни-

тура activPilotComfort – единственная 

на рынке – с функцией открывания 

створки для проветривания как накло-

ном, так и параллельным смещением 

створки по всему периметру.

«ОД»: Торговая марка Winkhaus 

давно зарекомендовала себя на рос-

сийском рынке оконной фурнитуры. 

Каких результатов удалось добить-

ся в России в 2012 году? Насколько 

вырос (остался без изменений, сни-

зился) объем продаж?

Я. Р.: Мне кажется, что в последнее 

время успехом компании стало повы-

шение узнаваемости нашей марки на 

рынке России. Удалось также достичь 

уровня роста продаж более чем на 

20 % по сравнению с 2011 годом. У нас 

есть солидная сеть наших сильных и 

лояльных дилеров, обслуживающих 

значительную часть России. Дальней-

шую экспансию на рынки планируем 

осуществлять именно через активную 

поддержку и развитие дилеров.

«ОД»: А как Вы оцениваете итоги 

2012 года для российской оконной 

отрасли в целом?

К. Я.: Несмотря на то, что рост рын-

ка происходит не в таком темпе, како-

го желали бы себе все производители 

окон, по нашему мнению, российский 

оконный рынок продолжает находить-

ся на этапе роста / развития. Это мож-

но оценить, к примеру, по количеству 

старых окон, которые следовало бы 

поменять на новые. Многие россияне 

еще не сделали той первой замены, а 
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это звучит оптимистически для произ-

водителей окон, хотя, конечно, денеж-

ные возможности клиентов здесь тоже 

имеют значение. Однако повышение 

оплаты за электроэнергию и все боль-

ший уровень осведомленности клиен-

тов на тему энергосберегающих окон 

будут иметь влияние на развитие окон-

ного рынка в следующих годах, чему 

подтверждением стал год 2012.

«ОД»: Что нового появилось на 

российском оконном рынке за по-

следние годы? Какие тенденции 

проявились в технологиях, в органи-

зации производства и сбыта, в мар-

кетинговой политике?

К. Я.: То, что мы замечаем, – это 

улучшение качества производимых 

окон. Большее внимание обращается 

также на экономию электроэнергии. 

Для нас это время введения на рынок 

самой новой из фурнитурных систем 

Winkhaus – activPilot. Эта современ-

ная фурнитура характеризуется но-

вым дизайном, высшим уровнем про-

тивовзломности, уменьшенным коли-

чеством деталей, что очень нравится 

нашим клиентам. Все большее число 

внедрений программы WHOkna под-

тверждает огромные потребности в 

области организации производства и 

сбыта. Конкуренция с каждым годом 

растет, поэтому клиенты, которые бу-

дут в состоянии наилучшим образом 

использовать доступные возможности 

по модернизации производства, такие, 

например, как оптимизация производ-

ственных и торговых процессов, будут 

задавать тон на оконном рынке. Доста-

точно упомянуть, что оптимизация рас-

кроя – это экономия расходов на уров-

не 5-7 % стоимости профиля.

«ОД»: Производители окон-

ной фурнитуры ранее поставляли 

свою продукцию сборочным окон-

ным производствам, главным об-

разом, через крупных дистрибь-

юторов, обладающих развитыми 

сбытовыми сетями. После 2009 го-

да ситуация изменилась: многие 

производители стали поставлять 

свою продукцию сборочным про-

изводствам напрямую, некото-

рые создали свои сбытовые се-

ти. Что эффективнее? Какой сбы-

товой стратегии придерживается 

Ваша компания?

Я. Р.: Нет единственной, эффек-

тивной системы дистрибьюции, у ка-

ждой из них свои недостатки и свои 

преимущества. На разных рынках на-

ша компания применяет разные систе-

мы поставок. В России мы решили об-

служивать клиентов через стабильную 

сеть дилеров. В ближайшее время не 

планируем поставок производителям 

окон и дверей напрямую.

«ОД»: Вопрос качества оконных 

конструкций сегодня стоит очень 

остро. Многие производители окон 

после кризиса 2009 г. стремятся пре-

дельно снизить цены на свою про-

дукцию, используя наиболее деше-

вые профили, фурнитуру, комплек-

тующие – со всеми вытекающими 

последствиями для качества. В «це-

новых войнах» проигравшей сторо-

ной всегда оказывается конечный 

потребитель. Мы знаем, что компа-

ния «Винкхаус» всегда уделяет каче-

ству своей продукции повышенное 

внимание. Что, по Вашему мнению, 

необходимо предпринять для того, 

чтобы при выборе окон на первом 

месте стоял бы вопрос качества, а не 

цены, или, по крайней мере, соблю-

дался баланс «цена – качество»?

Я. Р.: Дальнейшее снижение цен на 

предлагаемые товары могу сравнить с 

так называемой «спиралью смерти». 

Удешевление товара влечет за собой 

поиск материалов еще более дешевых 

и поэтому, конечно же, плохого качест-

ва. Дополнительно снижается уровень 

заработной платы, вследствие чего на 

работу устраиваются рабочие с более 

низкой квалификацией, и т. д. Это все 

складывается, приводя к резкому сни-

жению качества изделий, потере хоро-

ших клиентов, снижению объемов сбы-

та и необходимости поиска новых спо-

собов сэкономить…

Чтобы развиваться, фирмы долж-

ны зарабатывать и направлять эти 

средства на финансирование своего 

дальнейшего развития. Вроде бы все 

об этом знают, но все время появляют-

ся производители, которые умеют про-

давать только по самым низким ценам. 

Раньше или позже – но все они раз-

делят судьбу тех многих, которые уже 

проверили «спираль смерти» и давно 

ушли из рынка.

Чтобы продавать качественные и 

одновременно дорогие окна, предла-

гаемый продукт, во-первых, должен 

быть действительно хорошего качест-

ва, во-вторых, – выгодно отличаться 

чем-то от общедоступных, дешевых 

изделий и, в-третьих, продавец должен 

уметь убедить покупателя, что запла-

тив немного больше, он получит про-

дукт намного лучше.

Считаю, что в двух первых случаях, 

хотя это будет связано с дополнитель-

ными расходами, можно достичь успе-

ха относительно легко. Самое тяжелое 

испытание – третий пункт, потому что 

сбыт более дорогих товаров требует 

соответствующего изменения сбыто-

вой политики, профессионального обу-

чения и решительной позиции менед-

жеров продаж.

«ОД»: Деятельность «Винкхаус-

Польска» характеризуется иннова-

ционным подходом, отношением к 

инновациям как к искусству. Среди 

разработок – модульные программ-

ные комплексы, автоматизация рас-

кроя, «безбумажное производст-

во» и многое другое. Как идет вне-

дрение инноваций в России? Какие 

трудности приходится при этом пре-

одолевать?

К. Я.: Да, инновация и качество – 

это вещи для нас очень важные. По-

этому и в области базового продукта, 

т. е. фурнитуры, и в области программ-

ного обеспечения, направленного на 

поддержку производства и продажу 

окон, мы однозначно за перманентную 

инновационность. По нашему мнению, 

российские клиенты любят инноваци-

онные решения, что можно заметить 

не только в оконной отрасли. Поэтому 

наша программа ежедневно поддер-

живает производственные процессы 

на многих предприятиях-производи-

телях окон. Клиенты, которые име-

ли возможность работать с другими 

программами, знают, чем они отли-

чаются. Кроме того, в ситуации, когда 

оконные конструкции с каждым годом 

становятся все более изысканными, 

роль хорошего программного обеспе-

чения тоже будет расти. Поэтому, пе-

ред тем, как принять решение о покуп-
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ке какой-то дорогой программы, кото-

рая может не отвечать ожиданиям, 

мы всегда предлагаем ознакомиться 

с нашим предложением. Для клиен-

тов, которые работают на фурнитуре 

фирмы Winkhaus, наши решения са-

мые выгодные. Процесс внедрения 

программного обеспечения нашими 

специалистами – это для нас расходы, 

поэтому ставящиеся перед нами за-

дачи выполняем как можно лучше и в 

кратчайшие сроки.

«ОД»: Поделитесь, пожалуйста, 

планами компании на 2013 год и 

среднесрочную перспективу.

Я. Р.: Самые важные направле-

ния деятельности Winkhaus в 2013 го-

ду – это дальнейшее укрепление по-

зиции компании на российском рынке. 

Прежде всего, это развитие торговой 

марки, введение на рынок России, как 

образца рыночного стандарта, самого 

нового на рынке продукта, каким яв-

ляется фурнитура activPilot, введение 

также новых продуктов, повышающих 

функциональность оконных конструк-

ций, как, например, поворотно-откид-

ной фурнитуры с параллельным сме-

щением створки по всему периметру 

аctivPilotComfort, раздвижной фурниту-

ры duoPort PAS и т. п.

Мы будем также продвигать рас-

ширение предложения стандартных 

комплектов фурнитуры, включая в них 

такие дополнительные функции, как, 

например, ступенчатый наклон меха-

низма MSL. OS, детский замок FSV, 

а также решения для двустворчатых 

окон со штульпом, в частности – руч-

ку-рычаг с кнопкой, открывающую вто-

рую створку. Это решение не только 

новаторское и элегантное, но и очень 

выгодное в пользовании. И еще очень 

важный аргумент – деятельность ме-

ханизма сдала экзамен в условиях 

российской зимы.

Кроме предложения самых луч-

ших и самых современных, доступ-

ных в нашем арсенале решений, пла-

нируем использовать опыт работы на 

других рынках, продолжая активно 

поддерживать клиентов, проводить 

обучение сотрудников наших партне-

ров, искать новые способы развития 

фирмы, оптимизации производства и 

т. д., и т. п.

Стратегические цели, планы и за-

дачи Winkhaus на будущее можно пе-

речислять до бесконечности, но, опа-

саясь ограничений по размеру статьи 

со стороны редакции Вашего журнала, 

остановлюсь, пожалуй, на тех упомяну-

тых мною выше. Искренне благодарю 

за возможность поделиться ними с чи-

тателями Вашего издания.

«ОД»: Светлана Анатольевна, 

прошедший год был для Вас очень 

тяжелым. Стойкость и мужество, 

с которым Вы продолжаете дело, 

начатое совместно с Андреасом 

Пертелем, вызывают искреннее 

восхищение. Как Вы оцениваете 

общие итоги 2012 года для Вашей 

компании и для оконной отрасли в 

целом?

На вопросы редакции «ОД» отвечает С.А. Иванова, 
руководитель группы компаний IVAPER

С. И.: Этот год действительно 

был очень сложным. Он стал про-

веркой всей нашей с Андреасом 

предыдущей работы. Я очень гор-

жусь нашим коллективом и благо-

дарна всем нашим партнерам за 

ту поддержку, которую они оказа-

ли в это непростое время. Мы дос-

тойно завершили 2012 год: прирост 

к 2011 году составил 12,5 %. При 

этом наши региональные партнеры 

показали даже большие темпы рос-

та, чем мы ожидали. Я считаю это 

очень неплохим результатом, учи-

тывая, что сейчас вся отрасль пере-

живает достаточно сложное время, 

которое характеризуется растущей 

конкуренцией и снижением рента-

бельности.

«ОД»: В 2012 году истек срок 

действия лицензионного согла-

шения с GEALAN Fenstersysteme 

GmbH, и Ваша компания полно-

стью перешла на выпуск ПВХ-про-

филей под собственной торговой 

маркой IVAPER. Как это повлия-

ло на объем производства Ваше-

го предприятия по сравнению с 

2011 годом? Какова динамика объ-

емов продаж?

С. И.: Сегодня группа IVAPER 

имеет совсем другое лицо на рос-

сийском рынке, чем год назад. Дей-

ствительно, осенью мы попрощались 

с торговой маркой GEALAN. Как Вы 

знаете, к этому решению мы шли 

сознательно и заблаговременно, соз-

давая и развивая свою собственную 

торговую марку. Поэтому переход на 

полное производство профильных 

систем под собственной маркой про-

шел спокойно, гладко, без каких-ли-

бо сложностей. Подавляющее число 

наших партнеров оценили и выбрали 

качественный продукт вместе с про-

фессиональным сервисом, к которо-

му все привыкли за долгие годы. Это 

также является одним из положитель-

ных итогов года для меня лично и для 

компании.

«ОД»: Ваш завод в Санкт-Пе-

тербурге успешно развивается. 
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Расскажите немного о его продук-

ции. Что производится сейчас, что 

нового будет выведено на рынок в 

ближайшие годы?

С. И.: В настоящий момент мы 

производим 3 профильные системы 

с различными монтажными глуби-

нами: 62 мм, 70 мм и 74 мм. Речь 

идет о производстве как основных, 

так и дополнительных профилей. Все 

три системы выпускаются в белом и 

цветном исполнении. Мы предлага-

ем нашим партнерам 7 основных и 

24 дополнительных вариантов деко-

ров ламинации как на белых профи-

лях, так и на профилях, окрашенных 

в массе. Все профили мы произво-

дим на предприятии в Санкт-Петер-

бурге.

Хочу отметить большой интерес 

рынка к нашей системе IVAPER 70. 

Только в этом году уже 20 новых 

партнеров ввели ее в свои производ-

ственные программы. 

В конце прошлого года мы пред-

ложили рынку новый продукт из Гер-

мании – встроенные короба рольста-

вень. К нему большой интерес про-

явил рынок частного домостроения.

В 2013 году мы планируем дальней-

шее расширение ассортимента до-

полнительных профилей для систем 

IVAPER. 

Наш конструкторский отдел в Гер-

мании занимается проектировани-

ем системы с монтажной глубиной 

более 80 мм. В скором времени мы 

представим ее рынку. К сожалению, 

на сегодняшний день не вижу пока 

готовности российского рынка к мас-

совому спросу на такие профили. Од-

нако широкие системы – это тренд. 

Как современное российско-немец-

кое производство мы уделяем боль-

шое внимание инновациям, и обя-

зательно сделаем это предложение 

рынку.

«ОД»: Год назад, в интервью на-

шему журналу, Андреас Пертель 

говорил, что верит «в здоровое 

эволюционное развитие россий-

ского рынка и, как следствие, рост 

качественных требований заказчи-

ков к приобретаемым окнам, кото-

рые не должны являться предме-

том сиюминутной экономии». Из-

менилась ли ситуация за прошед-

ший год?

С. И.: Так быстро она поменяться 

не может. Однако наши клиенты от-

мечают, что заказчик с каждым го-

дом становится все более информи-

рованным и требовательным. Тем не 

менее, сегмент рынка, занимаемый 

окнами с минимальными требования-

ми, по-прежнему велик. Желание сэ-

кономить (не переплатить) понятно. 

Но зачастую потребитель, не задумы-

вается, какие последствия и затраты 

в будущем вызовет эта экономия.

На рынке ведется активное разъ-

яснение преимуществ соблюдения 

технологии и выбора качественных 

комплектующих для производства 

окон. Мы также прилагаем к этому 

немалые усилия и в средствах массо-

вой информации, и на специализиро-

ванных семинарах для клиентов.

Я уверена, что большинство ком-

паний заботится о своей репутации и 

стремится выпускать качественные 

окна. Во всяком случае, среди на-

ших клиентов – таких большинство. 

Поэтому я верю в здоровое развитие 

российского рынка. Только хочется, 

чтобы до момента роста спроса на 

высококачественный продукт, имидж 

пластикового окна не был разрушен.

«ОД»: «Ценовые войны», о ко-

торых много говорят, – это реаль-

ность сегодняшнего рынка или са-

мооправдание тех, кто проигрыва-

ет в конкурентной борьбе?

С. И.: Очевидно, что компании, 

предлагающие разработанные це-

лостные системы профилей имеют 

меньшую возможность проведения 

агрессивной ценовой политики, чем 

компании, производящие лишь огра-

ниченное количество артикулов. Но-

вички на рынке, как правило, тоже в 

качестве аргумента используют дем-

пинг. Еще более сложная ситуация на 

рынке оконных производителей. Так 

было всегда, и так будет в дальней-

шем, пока рынок интересен большому 

числу игроков. Но если всю политику 

строить только на самой низкой цене – 

вряд ли это приведет даже к средне-

срочному успеху. У компании всегда 

должен быть финансовый люфт для 

развития. Если снижать цену до мини-

мума, то не останется средств ни на 

качественный продукт, ни на иннови-

ции, ни на техническое перевооруже-

ние. На рынке останутся те компании, 

которые кроме цены имеют и другие 

аргументы в свою пользу.

«ОД»: Производители оконных 

профилей поставляют свою про-

дукцию сборочным оконным про-

изводствам либо напрямую, либо 

через крупных дистрибьюторов, 

обладающих развитыми сбытовы-

ми сетями. Что эффективнее? Ка-

кой сбытовой стратегии придержи-

вается Ваша компания, какие мар-

кетинговые методы использует?

С. И.: Мы предпочитаем прямые 

поставки производителям окон. Од-

нако считаю, что любая сбытовая 

стратегия имеет право на сущест-

вование и успех. Мы удовлетворены 

собственной стратегией, и менять 

свое поведение на рынке не соби-

раемся. Прямой контакт с оконными 

фирмами мы используем для лучше-

го и более эффективного маркетинга 

профильных систем IVAPER на рынке 

России.

«ОД»: ПВХ-профили, которые 

производит Ваша компания, ис-

пользуют в производстве окон 

многие сборочные предприятия в 

самых различных регионах Рос-

сии. В каких регионах деятель-

ность Вашей компании идет наибо-

лее успешно?

С. И.: Традиционно позиции IVA-

PER очень сильны на Северо-западе 

России. Нас даже выдвинули на еже-

годную премию газеты «Аргументы 

и Факты», где мы стали победителя-

ми в номинации «В Россию с любо-

вью» за вклад в развитие региональ-

ной экономики предприятиями с ино-

странным капиталом.

В 2012 году мы отметили интен-

сивный рост и позитивное развитие 

наших региональных партнеров в 

Поволжье, Центральной России, на 

Урале, в ЮФО. Логистика и органи-

зация прямых поставок позволяет, 

например, прекрасно сотрудничать с 

партнерами из Петропавловска-Кам-

чатского, Омска, Брянска, Чебоксар, 

Мурманска, Челябинска и других го-
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родов России, даже не имея там соб-

ственного склада.

«ОД»: За последние годы в от-

расли было создано несколько 

союзов (объединений). Каково, на 

Ваш взгляд, их влияние на рынок, 

на отношение производителей к 

качеству окон? Какова роль раз-

рабатываемых новых стандартов? 

Будет ли ввод новых стандартов 

стимулировать производителей 

окон к повышению качества про-

изводимой продукции?

С. И.: Считаю, что на сегодняш-

ний день профессиональные, обще-

ственные организации или союзы 

еще мало способствуют развитию. 

Насколько мне известно, наиболее 

активную деятельность ведет соз-

данный в 2011 году Союз производи-

телей полимерных профилей. Более 

того, уже есть информация, что раз-

работаны первые отраслевые стан-

дарты. Хотя мое убеждение, что стан-

дарты – стандартами, но никто нико-

гда не должен забывать о совести и 

об ответственности мастера.

«ОД»: Год назад многие про-

изводители отмечали проблемы с 

сырьем (ПВХ-смолой) и дисбаланс 

в таможенных пошлинах на импорт 

сырья и изделий. Что изменилось 

за прошедший год? Будет ли, по Ва-

шему мнению, вступление России в 

ВТО способствовать стабилизации 

положения с ценами на сырье?

С. И.: Логистика всегда являлась 

сильной стороной группы IVAPER. 

Мы импортируем все сырье от евро-

пейских и американских поставщи-

ков. Поставки планируем заранее. 

Поэтому проблем с поставками ни 

в прошлом ни в позапрошлом годах 

не было. Единственно на что мы де-

лаем поправку, это на отсутствие 

стабильности и предсказуемости 

таможенных требований. Поддерж-

ка российских производителей пу-

тем создания таможенных барьеров 

на ввоз импортного сырья, конеч-

но же, вредит здоровой конкурен-

ции. Будем надеяться, что вступ-

ление в ВТО поможет развитию от-

расли, но вряд ли это произойдет в 

ближайшее время.

Если правила ценообразования 

на сырьевые компоненты едины и 

действуют для всех участников рын-

ка, то лично я не вижу ничего осо-

бенно плохого даже в ценовой неста-

бильности. На сегодняшнее положе-

ние рынка фактор меняющихся цен 

на сырье не оказывает решающего 

воздействия.

«ОД»: Поделитесь, пожалуй-

ста, планами компании IVAPER на 

2013 год и среднесрочную пер-

спективу.

С. И.: В течение 2013 года мы 

запустим в производство несколь-

ко новых профилей в рамках уже 

производимых систем. Продолжим 

продвижение новых продуктов, та-

ких как рольставни. В среднесроч-

ной перспективе мы стремимся к 

более интенсивному региональ-

ному развитию, активно исполь-

зуя хорошо зарекомендовавшие 

на практике логистические схемы. 

В общем, будем продолжать укреп-

лять позиции.

«ОД»: Константин Леонидович, 

Ваша компания развивается вы-

сокими темпами и сегодня входит 

в число ведущих производителей 

системных оконных ПВХ-профи-

лей в Сибири. Традиционный во-

На вопросы редакции «ОД» отвечает К.Л. Косых, 
исполнительный директор ООО «Спутник» (ТМ Ortex)

прос: как Вы оцениваете общие 

итоги 2012 года для Вашей компа-

нии и для оконной отрасли в це-

лом?

К. К.: Спасибо за высокую оцен-

ку деятельности нашей компании! 

Для нас 2012 год, как и три предше-

ствующих, стал годом значительно-

го роста и развития. Основной рост 

продаж был достигнут за счет расши-

рения ассортимента, а также за счет 

расширения географии сбыта. Если 

в прошлом году основной упор был 

сделан на расширение продуктовой 

линейки, то этот год ознаменовался 

для нас переменами и улучшениями в 

инфраструктуре: введены в эксплуа-

тацию новые складские площади на 

производственной базе в Омске, от-

крыт склад в г. Новокузнецке.

Что касается оконной отрасли в 

целом, то она, по-моему, стагнирует.

«ОД»: Насколько вырос (остал-

ся без изменений, снизился) объем 

производства Вашей компании по 

сравнению с 2011 годом? Какова 

динамика объемов продаж?

К. К.: Объем производства нашей 

компании вырос на 26 %. По-прежне-

му радует, что такой значительный 

прирост получен по широким про-

фильным системам, ведь в 2012 го-

ду мы производили только профиль-

ные системы с монтажной глубиной 

70 мм. Данный факт говорит о том, 

что культура потребления растет, все 

больше и больше внимания уделяет-

ся энергоэффективности.

Объем продаж также вырос.

«ОД»: Ваш завод в Омске ус-

пешно работает, последовательно 

наращивая объемы производства. 

Расскажите немного о его продук-

ssk_1.indb   18ssk_1.indb   18 21.03.2013   16:20:1521.03.2013   16:20:15



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 2 (164) 2013

ОКОННЫЙ РЫНОК

19

ции. Что производится сейчас, что 

нового планируется вывести на 

рынок в ближайшие годы?

К. К.: Ежегодно мы разрабаты-

ваем и внедряем минимум 2 новых 

продукта, что помогает нам полнее 

удовлетворить потребности наших 

действующих партнеров, а так же 

привлечь новых переработчиков к со-

трудничеству. На данный момент в 

ассортиментный ряд нашей продук-

ции входят: шестикамерная система 

ORTEX, окрашенный в массе профиль 

COLORTEX, система алюминиевых 

накладок DECOREX, дверная систе-

ма DOORTEX, трехкамерная система 

SIBPROF и полный перечень различ-

ных соединительных и расширитель-

ных профилей.

В этом году на отраслевой ярмар-

ке в Новосибирске мы презентовали 

дополнительные профили системы 

DECOREX, позволяющие устанавли-

вать жалюзи в межстекольное про-

странство, и программный продукт 

ORTEXWINPAD – приложение для ав-

томатизации замера. Разработка но-

вых продуктов ведется непрерывно, 

но не каждой новинке суждено вый-

ти на рынок, поэтому о перспективах 

ближайших лет умолчу, скажу лишь, 

что в следующем году мы обязатель-

но представим на суд переработчи-

ков что-то интересное, полезное и ин-

новационное.

«ОД»: «Ценовые войны», о ко-

торых много говорят, – это реаль-

ность сегодняшнего рынка или са-

мооправдание тех, кто проигрыва-

ет в конкурентной борьбе?

К. К.:«Ценовые войны» – это не 

наш метод. Наш ответ – выпуск но-

вых продуктов, отвечающих требова-

ниям рынка.

«ОД»: Профили Ortex сегодня 

используют в производстве окон 

многие ведущие сборочные пред-

приятия не только в Сибири, но и 

в других регионах России. В каких 

регионах Ваша деятельность идет 

сегодня наиболее успешно?

К. К.: В любом регионе, где мы 

присутствуем, наша деятельность 

успешна. Ведь наши партнеры и це-

левая аудитория – это крупные ком-

пании, для которых кризис – время 

новых возможностей, большинство 

из них лидеры своих региональных 

рынков, нацеленные укреплять свои 

позиции из года в год. В пользу это-

го говорит и тот факт, что за прошед-

ший год все наши партнеры показа-

ли положительную динамику.

«ОД»: Производители оконных 

профилей поставляют свою про-

дукцию сборочным оконным про-

изводствам либо напрямую, либо 

через крупных дистрибьюторов, 

обладающих развитыми сбыто-

выми сетями. Что эффективнее? 

Какой сбытовой стратегии при-

держивается Ваша компания, ка-

кие маркетинговые методы ис-

пользует?

К. К.: На вопрос что эффективнее 

ответить сложно, мы для себя выбра-

ли работу напрямую с переработчи-

ком, как гарант оперативного реше-

ния любых вопросов, возникающих в 

текущей деятельности, и справедли-

вой стоимости наших продуктов.

«ОД»: Вопрос качества оконных 

конструкций сегодня стоит очень 

остро. В борьбе за заказы произ-

водители окон часто стремятся 

снизить цены на свою продукцию 

любыми средствами, в том числе – 

за счет ее качества. Проигравшей 

стороной при этом всегда оказы-

вается конечный потребитель. Что, 

по Вашему мнению, необходимо 

предпринять для того, чтобы у за-

казчика при выборе окон на пер-

вом месте стоял бы вопрос качест-

ва, а не цены, или, по крайней ме-

ре, соблюдался баланс «цена – ка-

чество»?

К. К.: Этот вопрос касается ско-

рее наших партнеров, ведь именно 

они трудятся на передовой, общаясь 

с заказчиками. Мы, в свою очередь, 

помогаемим, гарантируя поставку 

высококачественной продукции, про-

водяобучение технических специали-

стов и менеджеров по продажам на-

ших партнеров.

«ОД»: За последние годы в от-

расли было создано несколько 

союзов (объединений). Каково, на 

Ваш взгляд, их влияние на рынок, 

на отношение производителей к 

качеству окон? Будет ли ввод раз-

рабатываемых новых стандартов 

стимулировать производителей 

окон к повышению качества про-

изводимой продукции?

К. К.: Думаю, что создание таких 

союзов дисциплинирует переработ-

чиков. Наверное.

«ОД»: Год назад многие произ-

водители жаловались на пробле-

мы с сырьем (ПВХ-смолой) и дис-

баланс в таможенных пошлинах на 

импорт сырья и изделий. Что из-

менилось за прошедший год? Бу-

дет ли, по Вашему мнению, всту-

пление России в ВТО способство-

вать стабилизации положения с 

ценами на сырье?

К. К.: За прошедший год ниче-

го не изменилось в лучшую сторону. 

На мой взгляд, цены на сырье сохра-

нятся на неоправданно высоком уров-

не. Вряд ли.

«ОД»: Поделитесь, пожалуйста, 

планами компании на 2013 год и 

среднесрочную перспективу.

К. К.: В 2013 году мы, как и в 

2012 году, и в 2011 году, увеличи-

ваем производственные мощности. 

Это – необходимость, связанная как 

с расширением ассортиментного ря-

да, так и с ростом потребления на-

шей продукции. Если вы планируете 

работать в течение трех лет, тоу вас 

будет много конкурентов, если вы го-

товы инвестировать в семилетний пе-

риод, то количество конкурентов сни-

жается…

Мы много инвестируем. Некото-

рые из инвестиций окупаются, неко-

торые нет. Но компания в любом слу-

чае получает ценный урок. Так, на-

пример, не оправдала наших ожида-

ний трехкамерная система SIBPROFс 

монтажной глубиной 70 мм, в этом 

году мы обновим линейку SIBPROF, 

заместив трехкамерную «70-ку» пол-

ноценной пятикамерной системой и 

выпустив узкую систему. Обновлен-

ная линейка SIBPROF создаст новый 

сегмент «высокое качество по прием-

лемой цене».
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Компания Freedonia Group (США) 

в сентябре 2012 года представи-

ла исследование об оконном рынке 

США с прогнозом развития до 2016 и 

до 2021 гг.

В отчете (468 стр.) приведеныс-

водные показатели по рынку в целом 

и по его основным секторам (металл, 

древесина, пластик), рассмотрено по-

требление (спрос) в секторах жилищ-

ного строительства и строительства 

нежилых зданий и сооружений, рас-

смотрены рынки основных регионов 

и тенденции развития. Представлена 

информация о крупнейших компани-

ях-производителях.

В период 2012-2016 гг. 
спрос на окна и двери 
в США будет расти на 10 % 
в год

Спрос на окна и двери в США, по 

прогнозуFreedoniaGroup, в период 

2012-2016 гг. будет расти со средне-

годовым темпом 10 % в год и достиг-

нет в 2016 году $ 34,2 млрд.

В период 2006-2011 гг. объемы 

продаж жилья и объем инвестиций 

резко снизились, в результате чего 

спрос на окна и двери так же сильно 

упал.

Рост оконного рынка в 2012-2016 гг. 

будет стимулироваться начавшимся-

восстановлением в секторе жилищ-

ного строительства и общим увеличе-

нием расходов на строительство («от-

скок» от уровня 2011 г.).

Доли секторов оконного рынка 

США (по видам используемых рам-

ных материалов) в 2016 году, по про-

гнозу, составят в стоимостных пока-

зателях:

• Металл (алюминий, сталь) – 

41 %.

• Древесина – 30 %.

• Пластик (ПВХ и стеклопла-

стик) – 29 %

ОКОННЫЙ РЫНОК США
С ПРОГНОЗОМ РАЗВИТИЯ ДО 2016 И ДО 2021 ГОДОВ

Спрос на окна и двери для 
жилищного строительства 
будет расти наиболее 
высокими темпами

Рынок жилищного строительст-

ва в США начал восстанавливаться. 

По прогнозу, в результате увеличе-

ния расходов на жилищное строи-

тельство спрос на окна и двери в 

период 2012-2016 гг. будет расти со 

среднегодовым темпом, измеряе-

мым двузначными числами. Это оп-

ределяется, в первую очередь, рас-

тущими требованиями к энергоэф-

фективности зданий, увеличением 

потребительского спроса на изделия 

с высокими теплоизолирующими ха-

рактеристиками и соответствующих 

предложений со стороны произво-

дителей. В связи с этим, возрастет 

потребление окон с двухкамерными 

стеклопакетами, дверей с повышен-

ной теплоизоляцией и других изде-

лий с более высокой стоимостью.

Спрос в секторе реконструкции и 

ремонта жилья, по прогнозам, будет 

расти более скромными темпами. Мно-

гие домовладельцы воспользовались 

льготными кредитами, связанными с 

ростом цен на энергоносители, которые 

предлагались в период 2009-2011 гг. 

для замены старых окон и дверей на 

новые, более энергоэффективные. Та-

кие домовладельцы вряд ли будут уча-

ствовать в проектах по замене окон и 

дверей в ближайшем будущем.

Сектор окон и дверей 
из пластика будет расти 
наиболее высокими 
темпами

Из всех типов окон и дверей по 

виду используемых рамных мате-

риалов, потребление пластиковых 

(ПВХ и стеклопластик) окон и две-

рейв 2012-2016 гг. будет расти наи-

более высокими темпами. По прогно-

зу, спрос в этом секторе будет расти 

в среднем на 12 % в год и составит в 

2016 году$ 9,8 млрд.

Продолжающийся рост спроса на 

пластиковые окна обусловлен тем, 

что потребители воспринимают их 

как хорошую продукцию с высокой 

энергоэффективностью. В последние 

десятилетия пластиковые окна и две-

ри отвоевали долю рынка у древеси-

ны и металла, и эта тенденция будет 

продолжаться в течение 2012-2016 гг. 

Окна из ПВХ-профилей и двери из 

стеклопластика являются относи-

тельно недорогими, но обладают та-

кими характеристиками, как долго-

вечность и минимальные требования 

к техническому обслуживанию.

На окна, двери и фасадные конст-

рукциииз металла (алюминий, сталь) 

приходилась наибольшая доля рынка 

в стоимостных показателях в 2011 го-

ду, и ожидается, что они продолжают 

лидировать на рынке в 2016 году. Вос-

становление жилищного строительст-

ва будет стимулировать рост потреб-

ления этих изделий, особенно на Юге 

и Западе США. Рост объемов строи-

тельства зданий нежилого назначе-

ния также будет способствовать повы-

шению спроса. Окна, двери и фасад-

ные конструкции из металла наибо-

лее часто устанавливаются в нежилых 

зданиях и сооружениях, поскольку об-

ладают долговечностью и сравнитель-

но невысокой стоимостью.

Ожидается, что спрос на деревян-

ные окна и дверитакже будет расти 

со среднегодовым темпом, измеряе-

мым двузначными цифрами, но сле-

дует учитывать конкуренцию со сто-

роны пластиковых окон и дверей, 

обеспечивающих высокуюэнергоэф-

фективность и долговечность при бо-

лее низкой стоимости.

В различных регионах США (Юг, 

Запад, Северо-Восток) темпы роста 

будут отличаться.
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Пластиковые окна премиум-
класса

Пластиковые окна премиум-клас-

са со стеклопакетами включают в се-

бя все типы окон, кроме штормовых, 

легких раздвижных, мансардных и 

декоративных. На пластиковые окна 

премиум-класса (вертикально-раз-

движные и распашные) в 2011 году 

пришлось 81 % спроса. Окна преми-

ум-класса преобладают при замене 

окон в жилых зданиях. Тем не менее, 

в новом жилищном строительстве в 

период 2012-2016 гг. также ожидает-

ся высокий рост спроса, обусловлен-

ный восстановлением рынка жилья. 

Кроме того, новые строительные нор-

мы требуют, чтобы дома были более 

энергоэффективными, поэтому окна 

из ПВХ и стеклопластика будут более 

востребованными.

Вертикально-раздвижные двой-

ные окна состоят из двух вертикально 

движущихся створок, расположенных 

в отдельных пазах. Каждая створка 

открывает и закрывает разные части 

окна, что обеспечивает вентиляцию 

максимальную через одну половину 

окна. По сравнению с распашными 

окнами, вертикально-раздвижные ок-

на имеют более традиционный внеш-

ний вид (для США, прим. ред.).

На долю вертикально-раздвиж-

ных окон пришлась наибольшая до-

ля пластиковых окон премиум-клас-

са в 2011 году. Спрос на эти окна, по 

прогнозу, будет расти почти на 13 % в 

год и составит в 2016 году около $ 3,1 

млрд. Рост будет вызван восстанов-

лением жилищного строительства, а 

также возрастающими потребитель-

скими предпочтениями в отношении 

этих окон.

Вертикально-раздвижные двой-

ные окна с наклоняемымистворка-

ми легче мыть, что является важным 

фактором при выборе окон домовла-

дельцами. Кроме того, эти окна явля-

ются менее дорогостоящими, чем ок-

на с распашными створками.

Распашные пластиковые окна 

занимали вторую по величине до-

лю оконного рынка в секторе пла-

стиковых окон в 2011 году Спрос на 

распашные пластиковые окна, по 

прогнозу, будет расти примерно на 

11 % ежегодно и составитв 2016 го-

ду около $ 2,4 млрд. Спрос будет 

поддерживаться за счет увеличения 

потребительского интереса к рас-

пашным окнам. Домовладельцы и 

дизайнеры все чаще выбирают эти 

окна, потому что они имеют боль-

шую открываемую площадь и про-

пускают больше воздуха при про-

ветривании, чем вертикально-раз-

движные окна.

Крупнейшие компании-
производители

Крупнейшимикомпаниями-произ-

водителями, работающиминаокон-

номрынкеСША, являются (валфа-

витномпорядке): Alcoa Incorporated, 

Amarr Garage Doors, Andersen Cor-

poration, ASSA Abloy, Associated Ma-

terials, Atrium Corporation, Champion 

Windows Manufacturing, Drew Indus-

Спрос и предложение на окна, двери и другие светопрозрачные конструкции (всего) и дере-
вянные окна и двери в США

Год 2001 2006 2011 2016* 2021*
Объемы жилищного строительства, млрд. 
$ 2005 484,7 624,9 257,0 466,0 600,0

Спрос на окна, двери и другиесветопрозрач-
ные конструкции (всего) / 1000 $ объемов жи-
лищного строительства

21,9 19,2 22,8 18,7 17,0

Спрос на деревянные окна и двери,
млн.$ 2005 10610 12020 5860 8700 10200

С учетом ценового дефлятора 
(2005 г. =100 %) 95,4 103,4 109,2 119,5 126,5

Спрос на окна, дверии другиесветопрозрач-
ные конструкции (всего), млн. $ 25520 33320 21250 34200 42700

В том числе на окна и дверииз древесины, % 39,7 37,3 30,1 30,4 30,2
Спрос на деревянные окна и двери, млн. $ 10120 12430 6400 10400 12900
В том числе:
Двери 5735 7820 3265 6460 8560
Окна 3850 4110 2750 3460 3850
Другие конструкции 535 500 385 480 490
– Экспорт 570 960 460 600 750
+ Импорт 130 180 190 250 250
Продажидеревянных окон и дверей 9680 11650 6130 10050 12400

* Прогноз

Динамика спроса на окна и двери на Северо-Востоке США

Год 2001 2006 2011 2016* 2021*
Жилищное строительство на Северо-Востоке 
США, млрд. $ 153,6 192,9 143,9 238,0 328.0

Спрос на окна, двери и другие светопро-
зрачные конструкции (всего) / 1000 $ объемов 
жилищного строительства на Северо-Восто-
ке США

22,9 22,4 23,7 20,2 17,5

Спрос на окна, двери и другиесветопрозрач-
ные конструкции (всего) на Северо-Востоке 
США

3510 4320 3410 4800 5740

Спрос по регионам:
Новая Англия 990 1225 905 1280 1520
Среднеатлантический 2520 3095 2505 3520 4220
Спрос по рынку:
Жилищное строительство 2265 3005 2095 3000 3580
Строительство нежилых зданий 1245 1315 1315 1800 2160
Доля Северо-Востока США в общем спросе в 
США, % 13,8 13,0 16,0 14,0 13,4

Спрос на окна, двери и др. светопрозрачные 
конструкции (всего) в США, млн. $ 25520 33320 21250 34200 42700

* Прогноз
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tries, Elixir Industries, Fortune Brands 

Home & Security, Georgia Gulf, Griffon 

Corporation, Harvey Industries, HWD 

Acquisition, Ingersoll-Rand plc, JELD-

WEN Incorporated, JLL Partners, Kolbe 

& Kolbe Millwork, Marvin Companies, 

Masco Corporation, Masonite Interna-

tional, MI Windows and Doors, Modern 

Builders Supply, Monarch Materials, 

ODL Incorporated, Pella Corporation, 

Ply Gem Holdings, Saint-Gobain, San-

wa Holdings, Serious Energy, Stanley 

Black & Decker, Stock Building Supply, 

Ultraframe UK, VKR Holding, Weather 

Shield Manufacturing, Windsor Republic 

Doors, Woodgrain Millwork.

Рыночные доли крупнейших про-

изводителей окон и дверей в 2011 г. 

(объем рынка – $ 21,25 млрд.) пред-

ставлены на рис.

По материалам The Freedonia Group, Inc., 
Cleveland, OH, USA

Рыночные доли крупнейших производителей окон и дверей в США в 2011 г.
Источник: Freedonia Group

Системные ПВХ-профили EXPROF 

для изготовления окон и дверей 

вошли в каталог 100 лучших товаров 

России 2012 года.

Под занавес ушедшего 2012 го-

да компания «ЭксПроф» стала ди-

пломантом 15-й юбилейной всерос-

сийской программы-конкурса «100 

лучших товаров России». 

19 декабря состоялась торже-

ственная церемония награждения 

победителей. Качество системных 

ПВХ-профилей  EXPROF для изго-

товления оконных и дверных кон-

струкций не вызвало сомнений у 

комиссии по качеству и организа-

торов конкурса, которые присудили 

ПРОДУКЦИЯ EXPROF В ЧИСЛЕ 100 ЛУЧШИХ 
ТОВАРОВ РОССИИ

им победу в номинации «Продукция 

производственно-технического на-

значения». Информация о продук-

ции компании «ЭксПроф» внесена в 

официальный каталог «100 лучших 

товаров России» и получила право 

маркироваться сооответствующим 

знаком. 

Победа «ЭксПроф» в конкурсе – 

это не только общественное при-

знание достижений компании в об-

ласти качества, но и добровольно 

взятое на себя обязательство под-

держивать стабильность показате-

лей качества и высокий уровень по-

требительских характеристик своей 

продукции, в подтверждение чего 

победители конкурса подписали Де-

кларацию качества.
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ПРЕДЛАГАЕМ КАТАЛОГ�СПРАВОЧНИК

«КОМПЛЕКТУЮЩИЕ ДЛЯ ОКОН, ДВЕРЕЙ 
И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»

Каталог-справочник предназначен для специалистов оконно-фасадной ин-
дустрии, работающих в области проектирования, комплектации, изготов-

ления, монтажа, эксплуатации и ремонта окон, дверей и фасадных конструк-
ций. Он может быть также полезен строителям, проектировщикам, архитек-
торам, специалистам проектных организаций, служб заказчика, предприятий 
ЖКХ.  

В каталоге-справочнике содержится систематизированная информация о 
комплектующих изделиях и материалах, применяемых для изготовления окон, 
дверей и фасадных конструкций. Представлены системы оконной и дверной 
фурнитуры, поворотно-откидные и раздвижные механизмы, комплектующие 
для раздвижных конструкций, ручки, петли, подоконники, монтажные матери-
алы, системы безопасности и контроля. Приведены данные о производителях 
и поставщиках, включая номенклатуру поставок, контактную информацию, 
адреса представительств и дистрибьюторов. Представлена инновационная 
продукция ведущих компаний-производителей.

Дополнением к настоящему каталогу являются информационные базы 
данных «Комплектующие и материалы для производства оконных, двер-
ных и фасадных конструкций», предоставляемые на электронных носите-
лях и содержащие подробную информацию о компаниях-производителях и по-
ставщиках. Перечень производимой (поставляемой) продукции в базах дан-
ных расширен по сравнению с тем, который представлен в основных разделах 
каталога-справочника, и включает более 60 товарных групп. 

Базы данных предоставляются в вариантах: «К-1» (1000 компаний) и «К-2» 
(более 2500 компаний).

Каталог-справочник. — 3-е изд., перераб. и доп. / Под. ред. Н.Л. Гаврилова-Кремичева и И.Л. Николаевой. — 
М.: Информационно-издательский центр «Современные Строительные Конструкции», 2011. — 104 с.,ил.

ПРЕДЛАГАЕТСЯ ПОДПИСКА 

Стоимость каталога-справочника (брошюры) – 450 руб. 
База данных «К-1» – 1000 руб. 
База данных «К-2» – 2500 руб.

ПРЕДОСТАВЛЯЮТСЯ СКИДКИ НА КОМПЛЕКТ: 

При покупке комплекта «каталог + база данных «К-1» – общая стоимость 1200 руб. 
При покупке комплекта «каталог + база данных «К-2» – общая стоимость 2600 руб. 
Расценки представлены с учетом пересылки (НДС не облагается).

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить по телефону 
в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо и отправить его по адресу pay@ssk-inform.ru  
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Индекс промышленного производ-

ства1) в январе-феврале 2013 г. 

по сравнению с январем-февралем 

2012 г. составил – 98,5 %, в февра-

ле 2013 г. по сравнению с февралем 

2012 г. – 97,9 %, по сравнению с янва-

рем 2013 г. – 99,2 %.

1) Индекс промышленного производ-

ства исчисляется по видам деятельности 

«Добыча полезных ископаемых», «Обра-

батывающие производства», «Производст-

во и распределение электроэнергии, газа и 

воды» на основе данных о динамике про-

изводства важнейших товаров-представи-

телей (в натуральном или стоимостном вы-

ражении). В качестве весов используется 

структура валовой добавленной стоимо-

сти по видам экономической деятельности 

2008 базисного года. С учетом поправки 

на неформальную деятельность.

РОССТАТ: ИНДЕКС ПРОМЫШЛЕННОГО 
ПРОИЗВОДСТВА 

И ВЫПУСК ВАЖНЕЙШИХ ВИДОВ СТРОИТЕЛЬНЫХ МАТЕРИАЛОВ И ПРОДУКЦИИ, 
ПОТРЕБЛЯЕМОЙ В СТРОИТЕЛЬСТВЕ В ЯНВАРЕ�ФЕВРАЛЕ 2013 ГОДА

Наименование
Январь-
февраль 
2013 г.

Февраль 2013 г. в % к Январь- 
февраль
2013 г. 
в % к
январю- 
февралю 

2012 г.

февралю 
2012 г.

январю
2013 г.

Лесоматериалы, продольно распиленные или расколотые, разделенные на 
слои или лущеные, толщиной более 6 мм; шпалы железнодорожные или 
трамвайные деревянные, непропитанные, млн. м3

3,0 97,7 111,3 101,6

Фанера клееная, состоящая только из листов древесины, тыс. м3 524 101,7 102,3 102,5
Плиты древесноволокнистые из древесины или других одревесневших мате-
риалов, млн. усл. м2 65,3 87,1 97,0 88,6

Блоки дверные в сборе (комплектно), млн. м2 2,0 120,8 113,3 127,5
Окна и их коробки, подоконники полимерные, млн. м2 2,3 124,0 130,7 123,9
Двери и их коробки полимерные, тыс. м2 91,6 103,4 110,1 102,0
Стекло листовое термически полированное и стекло листовое с матовой или 
полированной поверхностью, но не обработанное другим способом, млн. м2 27,3 118,6 101,5 111,5

Кирпичи, блоки, плитки и прочие изделия огнеупорные, кроме изделий из 
кремнеземистой каменной муки или диатомитовых земель, тыс. тонн 184 94,7 104,2 94,4

Плитки керамические глазурованные для внутренней облицовки стен, млн. м2 10,0 92,5 93,1 103,2
Плитки керамические для полов, млн. м2 14,8 116,3 101,6 111,6
Кирпич керамический не огнеупорный строительный, млн. усл. кирпичей 917 101,3 100,0 102,3
Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый и аналогичные 
цементы гидравлические, млн. тонн 6,5 127,2 126,7 116,5

Блоки и камни стеновые мелкие из бетона, млн. усл. кирпичей 56,2 144,6 150,2 129,5
Блоки стеновые мелкие из ячеистого бетона, млн. усл. кирпичей 818 118,1 157,8 113,3
Конструкции и детали сборные железобетонные, млн. м3 3,7 116,8 118,6 116,1
Листы асбестоцементные волнистые (гофрированные) (шифер), млн. штук 
усл. плиток 125 98,6 107,6 96,5

Индексы промышленного производства в % к среднемесячному значению 2010 г.
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«ФС»: Господин Рихтер, ком-

пания «Капарол» – одна из веду-

щих компаний-производителей 

материалов для штукатурных фа-

садов, занимающая видное ме-

сто на российском строительном 

рынке. Как Вы оцениваете общие 

итоги 2012 года для Вашей ком-

пании и для отрасли в целом?

Н.Р.: Строительная отрасль в 

целом в 2012 году, с нашей точки 

зрения, еще не вышла на показате-

ли докризисных времен.

В прошлом году серьезная кон-

курентная борьба развернулась 

в сегменте строительных красок. 

По данным «Хим-Эксперт» (Ана-

литический бюллетень № 1 / 2013 

«Декоративные ЛКМ»), основные 

игроки рынка потеряли в 2012 году 

свои позиции на рынке. Поставки 

материалов на крупнейшие строй-

ки страны, такие как олимпийские 

объекты в г. Сочи, на фасады ЖК 

Академический в г. Екатеринбур-

ге, на крупнейшие стройки в Санкт-

Петербурге, Москве и Уфе, и эф-

фективное развитие ассортимента 

позволили увеличить ООО «Капа-

рол» долю рынка на рынке ЛКМ.

Рост компании в стремитель-

но растущем сегменте систем те-

плоизоляции фасадов значитель-

но превысил среднерыночные по-

казатели, как в натуральном, так и 

в денежном выражении. Основной 

успех обеспечили новинки, выпу-

щенные в 2012 году, и уникальные 

характеристики системы Capatect.

« Ф С » :  Н а с к о л ь к о  в ы р о с 

(остался без изменений, снизил-

КАКОВА СИТУАЦИЯ НА РОССИЙСКОМ 
РЫНКЕ ФАСАДНЫХ СИСТЕМ?

Журнал «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ» в начале года традиционно проводит опрос, цель которого – выяснение 

мнений руководителей ведущих компаний отрасли об итогах прошедшего года, текущей ситуации и перспекти-

вах развития рынка.

Здесь мы публикуем интервью с Норбертом Рихтером, генеральным директором ООО «Капарол», д. н. э.

ся) объем производства Вашей 

компании по сравнению с 2011 

годом? Какова динамика объе-

мов производства / продаж?

Н.Р.: Рост продаж и производ-

ства в Российской Федерации по 

всем ассортиментным направлени-

ям по сравнению с 2011 годом на-

много превысил 10 %.

«ФС»: Компания «Капарол» 

производит сухие смеси, фасад-

ные штукатурки, клеи, краски, 

грунтовки, финишные покрытия, 

а также фасадную теплоизоля-

цию Capatect. Расскажите немно-

го о разработках и продукции 

компании. Что производится сей-

час, что нового будет выведено 

на российский рынок в ближай-

шие годы?

Н.Р.: В России Caparol произво-

дит материалы на двух заводах.

Завод вододисперсионных ма-

териалов в г. Тверь выпускает кра-

ски для фасадов зданий и интерье-

ров, грунтовки и шпатлевки, а так-

же большой ассортимент декора-

тивных структурных штукатурок. 

В прошлом году была запущена в 

производство уникальная силикат-

ная краска Caparol Sylitol Plus для 

окраски фасадов зданий на осно-

ве калиевого жидкого стекла. Кра-

ска имеет высокую паропроница-

емость. Она отвечает всем немец-

ким и российским требованиям для 

защиты исторических и современ-

ных фасадов зданий. В этом году 

мы планируем производство новой 

вододисперсионной краски для ин-

терьеров Toplatex. Краска разра-

ботана научным центром Caparol 

в Германии специально для рос-

сийского рынка. Материал облада-

ет хорошими технологическими и 

декоративными свойствами и при 

этом имеет невысокую цену.

Сухие строительные смеси про-

изводит завод в поселке Малино 

Московской области. Ассортимент 

продукции завода включает в себя 

клеевые и армирующие смеси для 

системы теплоизоляции Capatect, 

декоративные минеральные штука-

турки с различной структурой для 

системы теплоизоляции фасадов, 

а также штукатурных фасадов; фи-

нишные шпатлевки для фасадов и 

интерьеров зданий. Материалы для 

системы теплоизоляции фасадов 

производятся с учетом многолет-

него опыта Caparol в области уте-

пления и защиты фасадов зданий. 

В 2012 году началось производство 

декоративной структурной штука-

турки Capatect Mineralputz R50 для 
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системы теплоизоляции с крупной 

фракцией (5 мм), которая обра-

зует более выразительную тексту-

ру на фасаде и имеет длительный 

срок службы. В этом году планиру-

ется старт производства сухих сме-

сей для упрочнения бетонных полов 

в производственных, складских, 

торговых и общественных зданиях. 

Данные смеси позволят повысить 

прочность и стойкость к истиранию, 

а также придать цвет поверхности 

пола.

«ФС»: Продукция компании 

«Капарол» применялась при 

строительстве и реконструкции 

большого числа объектов. Какие 

из них особенно запомнились?

Н.Р.: За годы работы в России 

компания поставляла материалы 

для решения различных задач: для 

нового строительства и реставра-

ции, при утеплении и санации зда-

ний, при создании современных и 

воссоздании старинных интерье-

ров. На территории России у нас 

несколько тысяч объектов. Извест-

нейшие из них: собор Василия Бла-

женного, Большой Кремлевский 

дворец и храмы Московского Крем-

ля, здания Сената и Синода, Эрми-

таж в Санкт-Петербурге, Большой 

Дворец в Петергофе, мечеть аль 

Марджани в Казани.

Материалы Caparol активно ис-

пользуются так же на новых стро-

ительных объектах: на олимпий-

ских объектах Сочи, в городе бу-

дущего – Академическом и на мно-

гих других объектах. Но самым 

интересным объектом был для меня 

Благовещенский кафедральный со-

бор в г. Воронеже. Архитектор сое-

динил в проекте современные тех-

нологии и архитектурное наследие 

России. Сейчас это единственный 

в России собор, где применена си-

стема теплоизоляции фасадов. И я 

очень рад, что на этом объекте при-

менялась система теплоизоляции 

Capatect.

«ФС»: Какие маркетинговые 

методы Ваша компания исполь-

зует для увеличения объемов 

продаж, привлечения новых пар-

тнеров? Какие данные и методи-

ки Вы используете для оценки 

потенциала рынка?

Н.Р.: Основой для эффектив-

ного роста продаж и привлечения 

новых партнеров является отла-

женная и прозрачная схема работы 

компании, позволяющая развивать 

взаимовыгодное сотрудничество 

как с существующими, так и с но-

выми партнерами. Компания также 

гордится системой обучения, кото-

рая позволяет оказывать профес-

сиональную поддержку в примене-

нии поставляемых материалов.

«ФС»: Вопрос качества фасад-

ных работ сегодня стоит очень 

остро. Многие производители 

работ стремятся предельно сни-

зить цены на свою продукцию, 

используют наиболее дешевые 

комплектующие и материалы, 

применяют не всегда оправдан-

ные технические решения – со 

всеми вытекающими последстви-

ями для качества и безопасности. 

Проигравшей стороной при этом 

всегда оказывается конечный по-

требитель. Что, по Вашему мне-

нию, необходимо предпринять 

для того, чтобы у заказчика при 

выборе материалов и технологий 

на первом месте стоял бы вопрос 

качества, а не цены, или, по край-

ней мере, соблюдался баланс 

«цена – качество»?

Н.Р.: Вопрос не простой и дол-

жен решаться комплексно. Во-

первых, необходимо постепенно от-

казываться от тендерной системы, 

основанной на цене. Во-вторых, и 

проектные, и подрядные организа-

ции должны нести реальную ответ-

ственность за качество строитель-

ства, предоставляя как минимум 

пятилетнюю гарантию на выпол-

ненные работы и выбранные мате-

риалы. В-третьих, мы, как произво-

дители материалов и поставщики 

технологии, должны быть активны 

в вопросе предоставления инфор-

мации рынку и потребителю. И сам 

заказчик, безусловно, должен же-

лать и четко отдавать себе отчет, 

т. е. более ответственно относиться 

к выбору поставщика и технологии.

Базой для введения системы 

качества во всех регионах мог бы 

стать государственный стандарт, 

регламентирующий уровень каче-

ства строительных работ.

«ФС»: За последние годы в от-

расли было создано несколько 

союзов (объединений). Каково, 

на Ваш взгляд, их влияние на ры-

нок, на отношение производите-

лей к качеству используемых ма-

териалов и выполняемых работ? 

Какова роль разрабатываемых 

новых стандартов? Будет ли ввод 

новых стандартов стимулировать 

производителей к повышению 

качества работ?

Н.Р.: Сегодня в нашей жизни но-

вые технологии, которые повышают 

качество работ, а также и уровень 

жизни людей, внедряются очень ин-

тенсивно. Наша компания произ-

водит современные высокотехно-

логичные и долговечные матери-

алы, и мы уделяем особое внима-

ние внедрению новых материалов и 

технологий на объектах.

Мы входим в Ассоциацию про-

изводителей и поставщиков фасад-

ных систем теплоизоляции, которая, 

в том числе, занимается вопросом 

разработки стандартов в области 

утепления фасадов зданий. Сегод-

ня уже разработаны ГОСТы на ма-

териалы с цементным вяжущим, 

классификация системы и термины 

и определения СФТК. В комплекс-

ной программе стандартизации, ко-

торую осуществляет АНФАС, плани-

руется разработка остальных стан-

дартов по фасадным теплоизоляци-

онным композиционным системам с 

наружными штукатурными слоями. 

Кроме этого, создание новых стан-

дартов, таких как СТО НОСТРОЙ 

2.14.7-2011, позволит повысить ка-

чество производимых материалов и 

строительных работ, а также долго-

вечность строительных конструкций 

и систем.

Наша компания является чле-

ном Национального агентства мало-

ssk_1.indb   27ssk_1.indb   27 21.03.2013   16:20:2021.03.2013   16:20:20



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 1 (25) 2013

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

28

этажного и коттеджного строитель-

ства (НАМИКС). Агентство ведет 

активную работу в разработке тех-

нических стандартов, поправок и 

изменений и дополнений в действу-

ющее законодательство в области 

малоэтажного строительства.

В результате активной деятель-

ности ассоциаций и объединений в 

области строительства были созда-

ны новые стандарты и внесены из-

менения в существующие, которые 

позволяют повысить уровень каче-

ства строительных материалов и 

работ, а также оптимизировать за-

конодательные требования к стро-

ительным работам и материалам, 

что должно привести к повышению 

качества жизни россиян.

«ФС»: Что, по Вашему мнению, 

мешает ведению бизнеса, разви-

тию российского строительного 

рынка, внедрению инновацион-

ных материалов и технологий – 

недостаточный уровень платеже-

способного спроса, администра-

тивные барьеры, налоговая на-

грузка, устаревшая нормативная 

база или другое? Кто и что может 

(должен) сделать для улучшения 

ситуации?

Н.Р.: Я работаю в России более 

20 лет. Россия для меня второй дом. 

Работать на российском рынке не-

просто. Часто меняется законода-

тельство, таможенные, налоговые, 

транспортные правила. Я часто 

слышу пословицу о том, что в Рос-

сии две беды: дороги и дураки. Пло-

хих дорог еще очень много, и конеч-

но, они очень мешают работать.

Производство высококачествен-

ных материалов требует высокока-

чественного сырья. Такое сырье на 

сегодняшний день выпускается на 

территории РФ пока не в полном 

объеме. Достаточно много сырья 

приходится пока импортировать, 

что в значительной степени влияет 

на конечную цену продукта, но при 

этом дает возможность поддержать 

качество продукта.

Но любые проблемы удается 

успешно решать благодаря очень 

умным людям и настоящим профес-

сионалам в своем деле, с которы-

ми я работаю здесь, в России. Бла-

годаря им наш «Полосатый Слон» 

чувствует себя отлично!

«ФС»: Государственное ре-

гулирование рынка сегодня, на 

Ваш взгляд, является недоста-

точным или избыточным? В ка-

ком направлении должно разви-

ваться взаимодействие государ-

ства и бизнеса?

Н.Р.: Наша компания ведет ра-

боту в нескольких секторах, и в 

каждом из них есть свои плюсы и 

минусы во взаимодействии госу-

дарства и бизнеса.

Есть очень жестко прописанные 

требования и нерешенные вопросы 

в налоговой сфере, которые, на мой 

взгляд, мешают развиваться роз-

ничному бизнесу. По-прежнему нет 

полной прозрачности в выделении 

земли под строительство, что ведет 

к удорожанию стоимости квадрат-

ного метра. Не соответствующая 

современным требованиям тендер-

ная система ведет к снижению каче-

ства строительства, хотя, справед-

ливости ради, нужно отметить, что 

в последние пару лет наметилась 

положительная тенденция в данном 

вопросе, и многие компании все бо-

лее серьезно подходят и к соблюде-

нию строительных норм, и к подбо-

ру строительных материалов.

Очень много вопросов в обла-

сти энергосбережения. Столь энер-

гично начатая программа по сниже-

нию затрат на потребление энергии 

при отоплении, кондиционировании 

и освещении зданий не получила 

должного продолжения, хотя в мас-

штабах такой страны, как Россия, 

можно получить огромный эконо-

мический эффект. И в данной про-

грамме роль государства должна 

быть определяющей.

Именно так и должно строиться 

взаимодействие: государство опре-

деляет задачу, программу и прави-

ла (например, необходимо обеспе-

чить требования по энергоэффек-

тивности при санации или новом 

строительстве), обеспечивает эф-

фективный контроль выделяемых 

на программу средств, а бизнес 

активно включается в данную про-

грамму и реализует ее по заранее 

определенным правилам игры.

«ФС»:  Поделитесь,  пожа-

луйста, планами компании на 

2013 год и среднесрочную пер-

спективу.

Н.Р.: В планах – расширение ге-

ографии присутствия, для чего не-

обходимо строить новые производ-

ственные площадки, развивать си-

стему логистики и выходить на но-

вые сегменты ранка.

В 2013 году мы планируем ак-

тивно расширять присутствие ком-

пании в сегментах декоративных 

материалов и материалов для про-

мышленных полов. Для эффектив-

ного внедрения новейших техноло-

гий необходимо совершенствовать 

подготовку специалистов: в бли-

жайших планах компании – стро-

ительство современного учебного 

центра.

Caparol является лидером в Гер-

мании и занимает передовые пози-

ции на европейском рынке. Есте-

ственно, мы преследуем цель за-

нять лидирующие позиции и на рос-

сийском рынке.

«ФС»: Благодарим за интер-

вью и желаем успехов.
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материалами, поэтому фирма КНАУФ 

предлагает использовать в своих сис-

темах любой из этих видов утепли-

теля. Предприятие выпускает для 

утепления зданий пенополистироль-

ные плиты – KNAUF Therm Facade 

(размер 1200х1000, толщина 50, 100, 

150, 200 мм).

Пригодность систем КНАУФ-

Теплая стена для использования в 

строительстве на территории России 

подтверждают проведенные огневые 

испытания и «Техническое свидетель-

ство», а также разработан альбом ра-

бочих чертежей на конструкцию, имею-

щий сертификат соответствия.

Доказано, что системы подобной 

наружной теплоизоляции эффективно 

оберегают стены от воздействий дож-

дя и ветра, а также от сезонных темпе-

ратурных колебаний. При применении 

наружного утепления стена круглого-

дично находится в зоне положительных 

температур и в сухом состоянии. Все 

резкие колебания температуры окру-

жающей среды воспринимаются утеп-

лителем, соответственно, стена не ис-

пытывает разрушающих воздействий и 

потери тепла не происходит.

Данную продукцию можно приоб-

рести как напрямую в Северо-Запад-

ной сбытовой дирекции КНАУФ, так и у 

дилерских организаций. Специалисты 

компании оказывают квалифициро-

ванные консультации по применению 

продукции не только в офисе компа-

нии, но и проводят бесплатные выезд-

ные консультации и демонстрации на 

объектах. Кроме того, все желающие 

могут пройти обучение применению 

и монтажу системы в Учебном центре 

компании КНАУФ.

Специалисты подсчитали, что в Рос-

сии в большинстве домов тепло 

безвозвратно уходит наружу – 18 % че-

рез окна, столько же процентов – че-

рез крышу, из подвала уходит 10 %, а 

вот самое большое количество тепла 

выходит через стены – свыше 40 %! 

Поэтому, если вы построили или купи-

ли загородный дом, вопрос энергосбе-

режения и экономии ресурсов, которые 

к тому же постоянно растут в цене, вы-

ходит перед вами на первый план.

Одним из наиболее рациональных 

способов утепления загородного дома 

с одновременной декоративной отдел-

кой фасада является вариант наружно-

го утепления штукатурным способом. 

Фирма КНАУФ предлагает вам полно-

ценную фасадную систему утепления, 

уже получившую повсеместное призна-

ние – КНАУФ-Теплая стена. Все ма-

териалы, входящие в состав системы, 

идеально сочетаются друг с другом, а 

система работает, как единое целое.

Применение системы КНАУФ-

Теплая стена позволит вам:

– защитить несущее основание до-

ма от атмосферных и температурных 

воздействий;

– увеличить полезную площадь вну-

тренних помещений;

КНАУФ�ТЕПЛАЯ СТЕНА: 
ПОДАРИ СВОЕМУ ДОМУ «ШУБУ»

Северо-Западная сбытовая 

дирекция КНАУФ
Санкт-Петербург, 

Выборгская наб., д. 61, оф. 304

Тел. / факс: (812) 718 81 94

E-mail: info-spb@knauf.ru

www.knauf.ru

– сократить расходы на отопление;

– снизить нагрузки на конструкцию;

– стабилизировать температурный 

режим помещений;

– использовать декоративные эле-

менты на фасаде дома.

Как же устроена данная система? 

На предварительно очищенное ос-

нование приклеивается утеплитель с 

помощью штукатурно-клеевой смеси 

КНАУФ-Севенер и дополнительно за-

крепляется тарельчатыми дюбелями. 

Затем наносится защитный слой из 

смеси КНАУФ-Севенер, армирован-

ный стеклосеткой. И уже на него после 

грунтования наносится защитно-деко-

ративный слой штукатурки КНАУФ-

Диамант, с возможностью окраски в 

любые цвета.

Фирма КНАУФ выпускает системы 

наружного утепления зданий КНАУФ-

Теплая стена I и КНАУФ-Теплая стена II. 

В системе КНАУФ-Теплая стена I в ка-

честве утеплителя применяются пе-

нополистирольные плиты, в системе 

КНАУФ-Теплая стена II в качестве утеп-

лителя используются минераловатные 

«собратья».

Минеральная вата и пенополисти-

рол по своим теплотехническим харак-

теристикам являются сопоставимыми 

1. Несущая стена (строительное основание)
2. Клеевой слой (КНАУФ-Севенер)
3. Цокольный опорный профиль
4. Дюбель для крепления цокольного про-
филя
5. Утеплитель (пенополистирол или мине-
ральная вата)

6. Защитный слой (КНАУФ-Севенер) армиро-
ванный стеклосеткой
7. Дюбель для крепления плит утеплителя
8. Грунтовка КНАУФ-Изогрунд
9. Декоративно-защитный слой (КНАУФ-Диа-
мант)
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Правовой базой сертификации в 

Германии служат законы в облас-

ти охраны здоровья и жизни населения, 

защиты окружающей среды, безопас-

ности труда, экономии ресурсов, защи-

ты интересов потребителей.

С 1990 г. в стране действует закон 

об ответственности за изготовление 

недоброкачественной продукции, кото-

рый гармонизован с законодательст-

вом стран – членов ЕС и служит зако-

нодательной базой для сертификации 

в рамках единого рынка. Закон охваты-

вает весьма широкий круг товаров от 

игрушек до некоторых видов оборудо-

вания.

По данным Германского информа-

ционного центра ГАТТ / ВТО, Общена-

циональная система сертификации в 

стране включает несколько систем сер-

тификации. Потребности германкой 

экономики на 80-90 % удовлетворяют 

следующие системы, составляющие 

общенациональную систему:

А – система сертификации соответ-

ствия регламентам;

А1 – система сертификации соот-

ветствия стандартам DIN;

А2 – система сертификации VDE;

АЗ – система сертификации DVGW;

В – система сертификации Герман-

ского института гарантии качества и 

маркировки RAL;

С – система сертификации на знак 

GS промышленной технологии;

D – система надзора за соответст-

вием строительных конструкций феде-

ральным нормам;

E – система сертификации средств 

измерений и эталонов;

F – система сертификации соответ-

ствия разделу 24 Германского промыш-

ленного законодательства.

Составляющие элементы общена-

циональной системы сертификации

Система А1 охватывает все ви-

ды изделий, на которые установлены 

СЕРТИФИКАЦИЯ В ГЕРМАНИИ 
требования в стандартах DIN. Руково-

дит ею Германский институт стандар-

тизации. Система носит добровольный 

характер. К ней имеют одинаковый 

доступ германские и зарубежные ор-

ганизации, заинтересованные в серти-

фикации своей продукции. Непосред-

ственные работы по сертификации в 

этой системе осуществляет Общество 

по оценке соответствия DIN CERTCO, 

которое участвует в нескольких согла-

шениях по сертификации в рамках ЕС 

и сотрудничает с международными ор-

ганизация ми. Изделия, испытанные 

на соответствие требованиям стан-

дартов DIN, маркируются знаком DIN 

GEPRUFT («испытано на соответствие 

требованиям DIN»), рисунок 1. Исполь-

зование знака сопровождается инспек-

ционным контролем.

Этот знак введен в дополнение к 

унаследованному еще от довоенной 

Германии и зарегистрированному во 

всех странах, подписавших Мадрид-

скую конвенцию о торговых знаках, зна-

ку DIN. Этот знак проставлялся на изде-

лиях, сертифицированных на безопас-

ность, но вместе с тем изготовителям 

не запрещалось также маркировать им 

свои товары, указывая тем самым на 

их соответствие требованиям стандар-

та DIN. На применение этого знака не 

требуется лицензии. Знак соответствия 

DIN GEPRUFT, введенный с 1972 г., мо-

жет использоваться только для марки-

рования сертифицированных изделий.

Инспекционный надзор за соблю-

дением законов по безопасности труда 

и закона о безопасности техническо-

го оборудования проводят отделы про-

изводственного надзора министерств 

труда и социального обеспечения фе-

деральных земель. Инспекция заклю-

чается в том, чтобы максимально ог-

раничить применение оборудования, 

не прошедшего сертификационные ис-

пытания. Техническую инспекцию осу-

ществляют ассоциации изготовителей 

оборудования, которые несут ответст-

венность за предотвращение несчаст-

ных случаев, страхование и возмеще-

ние ущерба работникам предприятий. 

Они также разрабатывают и издают 

требования по безопасности устано-

вок и оборудования. Проверки обору-

дования ассоциации организуют либо 

по запросам предприятий (фирм), либо 

после отрицательных результатов сер-

тификации. Для выполнения проверок 

приглашаются профессиональные тех-

нические инспекторы. Ассоциации со 

стоят из групп, организуемых по отрас-

левому признаку. Наиболее известные 

из них группа GBG (Gewerbliche Berufs

genossenschaften) – Профессиональная 

ассоциация для промышленности.

Система А2 – это система Союза 

электротехников (VDE), поддерживае-

мая Институтом сертификации и испы-

таний (PZI). В ней сертифицируют все 

виды электротехнических и электрон-

ных изделий, на которые распространя-

ются правила VDE, а иногда и стандар-

ты DIN. С 1980 г. проводятся испытания 

на соответствие стандартам МЭК. Сер-

тификация в системе А2 может быть 

добровольной и обязательной, что за 

висит от наличия законов, непосредст-

венно регламентирующих требования к 

конкретному виду товаров. VDE – уча-

стник европейских и международных 

многосторонних соглашений о взаим-

ном признании результатов испытаний 

и систем сертификации, что способст-

вует признанию знаков соответствия 

системы VDE за рубежом. Они зареги-

стрированы и признаны практически во 

всех европейских странах.

Система АЗ – это система серти-

фикации Ассоциации фирм по газо- и 

водоснабжению Германии – DVGW. Га-

зовое оборудование в Германии в соот-

ветствии с Законом «Об обеспечении 

безопасности технических устройств» 

подлежит обязательной сертифика-

ции на соответствие стандартам DIN. 

Не сертифицированное газовое обору-

дование местные газовые компании от-

казываются подключать к системе газо-

снабжения. Особенностью требований к 

газовому оборудованию в Германии яв-

ляется его соответствие тому типу газа, 

который применяется в конкретной об-

ласти страны, что учитывают изготови-

тели оборудования. В отношении серти-

фикации других видов товаров, приме-

няемых в сфере газо- водоснабжения, 

сертификация носит добровольный ха-

рактер, но потребители всегда предпо-

читают сертифицированный товар.
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Система В (называемая системой 

RAL) работает под руководством Гер-

манского института гарантии качества 

и маркировки, в состав которого вхо-

дит около 150 обществ по качеству. Ка-

ждое общество по качеству организу-

ет свою деятельность применительно 

к одному виду продукции. Область рас-

пространения системы RAL – сельско-

хозяйственные товары и строительные 

материалы. Несмотря на то, что в сис-

теме проводят добровольную сертифи-

кацию, ее правила основаны на стан-

дартах DIN. RAL – член европейских и 

международных организаций по испы-

таниям и сертификации и участник со-

глашений о взаимном признании, что 

способствует признанию сертификатов 

и знака RAL за рубежом.

Система С – это система сертифи-

кации, которая подтверждает соответ-

ствие изделий требованиям Закона о 

безопасности приборов (GSG), что удо-

стоверяется маркировкой знаком GS. 

В Германии действует около 100 орга-

нов по сертификации, которые прово-

дят испытания приборов на соответст-

вие знаку GS. Система носит добро-

вольный характер, но испытания про-

водятся на соответствие требованиям 

стандартов ОШ, а также техническим 

правилам, которые являются обще при-

знанными и внесены в специальный пе-

речень.

а) Знак а отмечает соответствие 

стандартам и техническим требовани-

ям следующих видов продукции:

– установочных материалов;

– аппаратуры бытового назначе-

ния;

– осветительного оборудования;

– трансформаторов, используемых 

для обеспечения безопасности;

– радио- и телевизионных уст-

ройств.

б) Знак б указывает на соответст-

вие требованиям стандартов кабелей и 

электрических шнуров.

в) Знаком в отмечается соответст-

вие требованиям стандартов на подав-

ление радиопомех.

г) Знак г используется для марки-

ровки сертифицированных электрон-

ных компонентов.

Федеральное министерство по труду 

и социальному обеспечению устанав-

ливает требования по инспекционному 

контролю, определяет испытательные 

центры, которые имеют право марки-

ровать приборы (технические средства 

труда) знаком GS, обязует испытатель-

ные центры обеспечивать доступ к сис-

теме зарубежных заявителей.

Система D в отличие от предыду-

щих является обязательной и распро-

страняется на продукцию строительно-

го профиля, на которую действуют за-

конодательные предписания и распоря-

жения. Как правило, это распоряжения 

органов управления федеральных зе-

мель. Общее руководство системой на-

ходится в ведении Германского инсти-

тута строительной техники (DIBT), а ос-

новные нормативные документы систе-

мы – стандарты DIN.

Система Е – система сертифика-

ции, действующая в рамках законода-

тельной метрологии.

В Германии основным федераль-

ным органом в области метрологии яв-

ляется Федеральный физико-техниче-

ский институт. Кроме него, в системе 

задействованы соответствующие ор-

ганизации федеральных земель и ак-

кредитованные испытательные центры, 

которым предоставлено право подтвер-

ждения соответствия из мерительных 

приборов, подлежащих обязательной 

сертификации по Закону о поверке. Ос-

новные области действия данной сис-

темы – приборы, связанные с электри-

чеством, теплом, газом, водой, а также 

трансформаторы. В системе существу-

ет несколько знаков соответствия: знак 

о допуске (выдает Федеральный физи-

ко-технический институт); знак поверки 

(выдают органы по поверке); удостове-

ряющий знак (выдают аккредитован-

ные на федеральном уровне испыта-

тельные центры). В системе Е может 

осуществляться как обязательная, так 

и добровольная поверка приборов. 

Обязательная проверка проводится в 

соответствии с положениями упомяну-

того выше закона. Правила системы 

гармонизованы с международными и 

европейскими правилами. Федераль-

ный физико-технический институт ис-

пользует рекомендации Международ-

ной организации законодательной мет-

рологии (МОЗМ) и директивы ЕС (как 

обязательные).

Система F занимается сертифика-

цией паровых котлов, баллонов высоко-

го давления, средств транспортировки 

горючих жидкостей, взрывозащищен-

ного электрооборудования, подъемных 

устройств. Согласно распоряжению Фе-

дерального правительства установлен 

строгий режим инспекционного контро-

ля за указанными товарами, которые 

определены как потенциально опас-

ные: соответствие установленным тре-

бованиям проверяется до начала экс-

плуатации, периодически и процессе 

эксплуатации и в соответствии с ведом-

ственными правилами.

Практическую работу по сертифи-

кации систем качества в Германии ве-

дет Общество по сертификации сис-

тем качества (DQS), созданное еще до 

выхода в свет стандартов ИСО серии 

9000. Это некоммерческая организа-

ция, которая осуществляет оценку сис-

тем качества и выдает сертификат и 

лицензию на использование знака со-

ответствия, аккредитует организации 

на право проведения сертификации 

систем качества от имени DQS, обучает 

инспекторов, представляет Германию в 

международных организациях в рамках 

своей компетенции.

В DQS аккредитованы коммерче-

ские организации, которые получают 

благодаря этому право на деятельность 

по сертификации систем качества. Та-

ким образом, право на проведение сер-

тификации получили германские обще-

ства по техническому надзору TU в раз-

ных землях страны. С 1989 г. работы по 

сертификации систем качества регла-

ментирует ТU CERT – организация, ко-

торая официально зарегистрирована 

на европейском уровне и ее деятель-

ность основана на стандартах ИСО се-

рии 9000.

Работами по аккредитации в Герма-

нии руководит Немецкий совет по ак-

кредитации (DAR), который занимает-

ся аккредитацией в регламентируемых 

законодательством областях. В нерег-

ламентируемой сфере эти функции вы-

полняет Головное общество по аккре-

дитации (TGA). Аккредитация испыта-

тельных лабораторий и органов по сер-

тификации проводится в соответствии 

с европейскими стандартами ЕN серии 

45000.

Источник – http://www.din.de
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Существуют различные рейтин-

ги и соревнования для эколо-

гического строительства. Создание 

обеспечивающего себя особняка не 

является слишком большой пробле-

мой на данный момент, тогда как 

строительство энергетически авто-

номного небоскреба – сложный и 

требующий четкого планирования 

проект.

По итогам международного кон-

курса чикагская архитектурная ком-

пания Skidmore, Owings & Merrill 

(SOM) выиграла право на созда-

ние в городе Гуаньчжоу (КНР) новой 

штаб-квартиры отделения Китай-

ской национальной табачной компа-

нии (CNTC).

300-метровая 69-этажная «Баш-

ня Жемчужной реки» (Pearl River 

Tower) будет полностью обеспечи-

вать все собственные энергетиче-

ЭКОЛОГИЧНЫЙ НЕБОСКРЕБ В КИТАЕ

ские потребности без использова-

ния электричества из внешней сети.

Главный архитектор проекта 

Гордон Джилл (Gordon Gill) спроек-

тировал не просто обычное высот-

ное здание. Плавные формы «Баш-

ни Жемчужной реки» напоминают 

дюны, сформированные пустынны-

ми ветрами. Они являются не толь-

ко частью оригинального дизайна, 

но обусловлены конструктивными 

особенностями здания.

Один из компонентов «зелено-

го» здания – это двойное остекле-

ние южного фасада с вентиляцией 

межстекольного пространства, спо-

собствующей снижению нагрева 

здания. Элементом фасада являют-

ся также автоматические жалюзи, 

поворачивающиеся с изменением 

времени суток и открывающиеся в 

пасмурную погоду для увеличения 

естественного освещения офисов. 

Все это снижает потребление элек-

троэнергии и затраты на кондицио-

нирование.

Ряды солнечных батарей постав-

ляют электричество в аккумуляторы 

здания. Кроме фотоэлектрических 

панелей здесь в оболочку здания 

интегрированы солнечные тепло-

вые коллекторы, нагревающие во-

ду для внутренних нужд небоскре-

ба. Еще одним немаловажным но-

вовведением являются спроекти-

рованные для «Башни Жемчужной 

реки» система сбора дождевой во-

ды и система очистки и рециркуля-

ции технической воды, что долж-

но сократить до минимума потреб-

ность здания во внешнем водоснаб-

жении.

Самый главный компонент, 

определяющий необычный внешний 

облик сооружения – это ветровые 

турбины, установленные внутри 

здания на двух технических этажах, 

продуваемых насквозь. Именно для 

этого необходимы такие обтекае-

мые формы.

Плавные закругления стен на-

правляют воздух в эти узкие кана-

лы, где даже небольшие перепады 

давления между двумя основными 
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фасадами превращаются в доволь-

но быстрый ветровой поток, враща-

ющий установленные ветрогенера-

торы. Так как фасад башни ориен-

тирован в сторону преобладающего 

в этой части города ветра, то выра-

ботка энергии оказывается весьма 

существенной. Это – первый такой 

крупный эксперимент.

Еще целый ряд новинок, способ-

ных сократить расход энергии на 

поддержание микроклимата, при-

менен в системе охлаждения зда-

ния. Среди них – пассивные осуши-

тели вентиляционного воздуха (ка-

налы вентиляции проходят в полах 

здания), система охлаждения воз-

духа в офисах с высоким КПД, ос-

нованная на циркуляции хладагента 

по многочисленным разветвленным 

каналам, также пронизывающим 

полы на всех этажах. Строитель-

ство Pearl River Tower должно было 

быть закончено к концу 2009 году, 

но фактически строительство было 

завершено в конце 2012 года.

Авторы проекта считают, что 

данный проект позволил собрать 

вместе практически все известные 

на данный момент «зеленые» техно-

логии для небоскребов.
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В центре One Angel Square также 

есть стоянка для велосипедов и стан-

ция подзарядки электромобилей.

В Манчестере завершилось строи-

тельство самого большого биз-

нес-центра на территории Велико-

британии. Над уникальной архитек-

турой здания One Angel Square рабо-

тали специалисты лондонского бюро 

3D Reid.

В основу архитектурной концеп-

ции здания заложены экологичность 

и функциональность. Авторы проекта 

максимально задействовали природ-

ные ресурсы: днем здание генериру-

ет солнечную энергию для освещения 

в ночное время. Бизнес-центр спосо-

бен перерабатывать дождевую воду, 

двойное покрытие фасада экономит 

отопительную энергию, системы вен-

тиляции обеспечивают естественную 

циркуляцию воздуха.

Высота – 72,5 м, общая пло-

щадь – 30 470 мІ, бюджет строитель-

ства – Ј110 млн. Это лишь некото-

рые, самые впечатляющие, парамет-

ры нового объекта One Angel Square. 

В здании смогут разместиться 4000 

сотрудников, которым обеспечен 

комфорт и все условия для эффек-

тивного рабочего процесса.

Бизнес-центр, спроектированный 

архитекторами бюро 3D Reid, стал 

крупнейшим офисным центром в Ве-

ликобритании.

Здание из стекла и стали своей 

округлой формой напоминает яйцо 

со срезанной по диагонали верхуш-

кой – к такому сравнению прибегают 

ONE ANGEL SQUARE � CАМЫЙ БОЛЬШОЙ 
БИЗНЕС�ЦЕНТР ВЕЛИКОБРИТАНИИ

сами авторы. Его экологические по-

казатели заслуживают особого вни-

мания: в проекте предусмотрены сис-

темы сбора и переработки дождевой 

воды, аккумулирования солнечной 

энергии. Двойное остекление фаса-

да минимизирует затраты энергии на 

обогрев и кондиционирование поме-

щений и создает условия для естест-

венной вентиляции.

В процессе проектирования ди-

зайнеры также учли проблему гло-

бального потепления и погодные про-

гнозы до 2050 года. Таким образом, 

здание может справиться с потенци-

альным увеличением летних темпе-

ратур на 3-5 градусов и на 30 %-е уве-

личение осадков в зимний период.
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О ПРОБЛЕМАХ КАДРОВОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ 
СТРОИТЕЛЬНОЙ ОТРАСЛИ
ИЗЛОЖЕНИЕ ДОКЛАДОВ НА ФОРУМЕ «КАДРОВЫЙ ПОТЕНЦИАЛ СТРОИТЕЛЬНОЙ ОТРАСЛИ», 
6 ФЕВРАЛЯ 2013 ГОДА, НОВОСИБИРСК

В. А. БЕККЕР, С. В. ЛИНОВСКИЙ, А. П. ЯНЕНКО,
Новосибирский Государственный Архитектурно-Строительный Университет, Новосибирск

Для успешной деятельности лю-

бой строительной или проект-

ной организации, помимо огромно-

го количества экономических, орга-

низационных, технических и других 

вопросов должен рассматриваться 

и вопрос ее кадрового обеспечения. 

Причем его следует рассматривать 

не только в аспекте подготовки спе-

циалистов низового, среднего и выс-

шего звена. Самым серьезным обра-

зом необходимо обратить внимание 

на уровень подготовки тех, кто в на-

стоящий момент времени работает 

в этих организациях, с целью выяс-

нить – способны ли они в условиях 

рыночной экономики способствовать 

успешному развитию своей органи-

зации.

Подготовку инженеров-строите-

лей в Российской Федерации осуще-

ствляют 137 различных высших учеб-

ных заведений, объединенных в 11 

групп по регионам. Во главе каждой 

группы стоит, как правило, специали-

зированный вуз – лидер строитель-

ного образования России, задача ко-

торого – обеспечивать методическое, 

организационное и кадровое сопро-

вождение вузов, входящих в состав 

региональной группы.

Сибирский Федеральный ок-

руг разбит на две группы во главе с 

Томским и Новосибирским архитек-

турно-строительными университе-

тами. Подготовка инженеров-строи-

телей всеми вузами в настоящее 

время идет в полном соответствии с 

Государственными образовательны-

ми стандартами, учебными планами 

и программами. Вместе с тем, к на-

стоящему времени в вопросах под-

готовки инженерных кадров накопи-

лось немало проблем.

Первая проблема: сегодня под го-

товк у инженеров-строителей в Си-

бири осуществляют 18 высших учеб-

ных заведений вместо четырех, как 

это было раньше. Такое обилие выс-

ших учебных заведений, занимаю-

щихся сегодня подготовкой инжене-

ров-строителей, вызвано в первую 

очередь отсутствием государствен-

ного распределения молодых специа-

листов. И для того, чтобы ликвидиро-

вать нехватку инженеров-строителей, 

во многих городах на базе политех-

нических вузов стали осуществлять 

подготовку кадров для строительной 

отрасли. Однако лабораторная ба-

за и кадровый потенциал для подго-

товки именно инженеров-строителей 

многих этих вузов далеки от совер-

шенства, и в связи с этим уровень 

выпускаемых специалистов в них су-

щественно отстает от современных 

требований.

Мы все должны понять, что не-

возможно в каждом городе осуще-

ствлять обучение будущих инжене-

ров-строителей. Это абсолютно не 

государственный подход, т. к. база 

для подготовки специалиста высоко-

го уровня требует больших капитало-

вложений. В связи с этим полагаем, 

что в Сибирском федеральном окру-

ге (СФО) должны быть определены 

базовые вузы, призванные осущест-

влять качественную подготовку ин-

женеровстроителей для всего округа. 

Однако при этом государству следует 

еще раз внимательно изучить вопрос 

о государственном распределении 

молодых специалистов и вернуться к 

нему.

Дело в том, что с введением с 

2011 года в нашей стране двухуров-

невой системы подготовки специали-

стов (магистров и бакалавров) не все 

вузы получат лицензии на право под-

готовки магистров, в соответствии с 

государственными образовательны-

ми стандартами являющихся специа-

листами, которым будет доверено за-

нимать высшие должностные посты в 

производственной, проектной и над-

зорной сфере. А что касается бака-

лавров, то они в соответствии с дей-

ствующим законодательством могут 

занимать только низшие инженерные 

должности; на стройке, к примеру – до 

прорабов, в проектных организаци-

ях – до инженера-проектировщика.

При этом срок обучения бакалав-

ра составит 4 года, магистра – 6 лет. 

Хотелось бы подчеркнуть, что с пере-

ходом в России вузов на двухуровне-

вую подготовку выпускников прекра-

тится подготовка инженеров в том 

виде, в котором она существовала 

раньше. Ассоциации строительных 

высших учебных заведений удалось 

добиться, что-бы вузы осуществля-

ли подготовку специалистов (инже-

неров) со сроком обучения 5 лет, 

только по одной специальности – 

«Строительство уникальных зданий 

и сооружений». А по всем остальным 

специальностям, в соответствии с ре-

шением Министерства образования 

и науки РФ, мы обязаны теперь го-

товить только бакалавров, со сроком 

обучения 4 года.

Но и в этом вопросе появилась не-

большая проблема. До сих пор мы го-

товили инженеровстроителей по раз-

личным специальностям, и в дипломе 

у них была запись, что такой-то моло-

дой человек является инженером по 

специальности, допустим, ПГС, ТиВ, 

ВиК, производство строительных ма-

териалов и т. п. Теперь же нам пред-

писывают делать в дипломе иную 

запись – «бакалавр по направлению 

строительство». И только в приложе-

нии к диплому можно будет увидеть 

запись, что обладатель данного ди-

плома обучался по профилю ПГС или 

какому-то другому. Т. е. теперь при 

приеме на работу молодого специа-

листа потребителям нашей продук-
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ции надо будет требовать от него не 

только предъявления диплома о выс-

шем образовании, но и приложения к 

нему.

Выше уже говорилось, что имея 

диплом бакалавра, выпускник вуза 

не может претендовать на высшие 

инженерные должности. Поэтому со 

временем, чтобы осуществить свою 

мечту о карьерном росте, ему надо 

получить диплом магистра. Но по-

ка предполагается, что государство 

на ступенях подготовки магистров 

сохранит не более 10-20 процентов 

бюджетных мест от выпуска бакалав-

ров. В этой ситуации, чтобы в буду-

щем молодой человек, получивший 

степень бакалавра и не прошедший 

по конкурсу в магистратуру на бюд-

жетные места, мог занимать на про-

изводстве более высокие должности, 

ему придется заканчивать магистра-

туру либо за свой счет, либо за счет 

предприятия.

Какие еще вопросы вызывают 

беспокойство в связи с переходом 

высшей школы к общепринятой ми-

ровой практике подготовки специа-

листов? Все мы до сих пор забываем, 

что кроме высшей школы, и другие 

отрасли должны готовится к этому 

переходу. Между тем, основным по-

требителям нашей продукции – про-

изводственникам – трудовое законо-

дательство вообще не дает ответа на 

вопрос, кто такие бакалавры и маги-

стры и где им место на производст-

ве. И если по бакалаврам последние 

правительственные документы что-то 

пытаются прояснить, то про магист-

ров забыли совсем. Примеров по-

добного рода можно привести много. 

В силу этих причин, полагаем, следу-

ет в масштабах государства проана-

лизировать то, что необходимо будет 

сделать по различным ведомствам в 

связи с переходом высшей школы на 

мировую систему подготовки специа-

листов, и реализовать это на практи-

ке в самое ближайшее время.

В связи с изменениями в рабо-

те высшей школы ведущим высшим 

учебным заведениям страны, осуще-

ствляющим подготовку кадров для 

строительной отрасли, пришлось ос-

новательно поработать над учебны-

ми планами подготовки бакалавров 

с учетом их 4-х летнего срока обуче-

ния. Новые государственные обра-

зовательные стандарты позволяют 

вузам совместно с работодателями 

планировать как по объему, так и по 

содержанию до 50 процентов всех 

дисциплин у бакалавров и до 70 про-

центов у магистров, с целью полу-

чения выпускниками определенных 

знаний, умений, навыков для скорей-

шего включения их в производствен-

ную деятельность по конкретному 

профилю работы той или иной орга-

низации. Думается, что если нам уда-

стся совместно с производственника-

ми правильно распорядиться этими 

часами и дисциплинами, опираясь на 

достижения научнопроизводствен-

ных школ вузов, то мы не только со-

храним уровень подготовки специа-

листов, но и повысим его.

С нашей точки зрения, потребите-

ли продукции высших учебных заве-

дений должны быть прямо заинтере-

сованы в высоком уровне подготовки 

нами специалистов, чтобы не осуще-

ствлять процесс завершения обуче-

ния специалиста непосредственно на 

производстве, а получать от нас тот 

«продукт», который им необходим.

Но, несмотря на такую заинтере-

сованность, за последние годы прак-

тически ни один руководитель про-

изводства не обратился к нам в вуз 

с конкретным предложением – ка-

ким же они хотели видеть молодого 

специалиста, какими знаниями и на-

выками он должен обладать? Что мы 

должны делать, чтобы на производ-

стве не пришлось доучивать наших 

выпускников? В силу того, что мы ра-

ботаем в вузе, в котором вопросы ка-

чества подготовки специалистов все-

гда стояли и стоят на первом месте, 

не побоимся сказать, что именно про-

изводственники должны предъявлять 

вузам четкие обоснованные требова-

ния по вопросам качества подготовки 

специалистов и, не стесняясь, требо-

вать с нас это.

Для реализации этого необходимо 

обеспечить постоянный контакт вузов 

и производственников. Реальным пу-

тем такого контакта является созда-

ние при базовых строительных вузах 

СФО, да и не только при них, попечи-

тельских советов, в со ставе которых 

должны быть признанные лидеры 

ведущих строительных и проектных 

организаций. И задача этих попечи-

тельских советов в первую очередь 

должна состоять в том, чтобы актив-

но вмешиваться в учебный процесс, 

контролировать его, при необходимо-

сти корректировать учебные планы и 

постоянно отслеживать качество под-

го- товки специалистов.

Кроме этого, думается, что не 

только члены попечительского сове-

та, но и многие крупные руководите-

ли производства должны принимать 

активное участие в непосредствен-

ной подготовке специалистов путем 

чтения установочных, проблемных 

и обзорно-аналитических лекций, 

спецкурсов, а также совместно с со-

трудниками высшей школы готовить 

монографии, особенно по вопросам 

технологии и организации строитель-

ного производства. Кроме этого, сле-

дует основательно продумать вопрос 

о местах производственных прак-

тик студентов практически в каждой 

строительной организации, т. к. все 

эти практики являются одним из ос-

новных элементов подготовки спе-

циалиста, который позволит прибли-

зить многих студентов непосредст-

венно к производству.

Не менее острым в сегодняшних 

условиях является вопрос о том, в 

каких условиях проходит процесс 

подготовки специалистов. Нам ка-

жется, что производственникам сле-

дует внимательно рассмотреть во-

прос оснащения лабораторий ка-

федр вузов современным обору-

дованием. К слову, руководством 

нашего вуза в последние годы про-

делана большая работа в данном на-

правлении. Так, за последние 10 лет 

нами приобретено оборудования на 

сумму более 60 миллионов рублей, и 

мы хорошо оснастили кафедры фи-

зики, химии, автоматики и т. д. А вот 

лабораториям наших выпускающих 

кафедр, таких как ТСП, МК, ЖБК и 

других, необходима помощь заинте-

ресованных строительных организа-

ций – по одной простой причине: фи-

нансирование вузов государством 

теперь резко снизилось, а оборудо-

вание для этих лабораторий стоит 

немалых средств. И нам фактически 
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самим предписывают решать эти 

проблемы.

Но сегодня ни один вуз страны, 

занимающийся подготовкой кадров 

для строительной отрасли, не спосо-

бен приобрести действующие маке-

ты производственного оборудования, 

закупить для лабораторных работ со-

временные установки и материалы. 

А что касается преподавателей, то 

они чаще всего могут познакомить-

ся с современными строительными 

технологиями только на выставках, 

т. к. вузы практически не имеют фи-

нансовых возможностей для обеспе-

чения их стажировок в продвинутых 

строительных организациях России 

и других стран. И решение всех этих 

вопросов следует, с нашей точки зре-

ния, находить совместно с производ-

ственными организациями и членами 

попечительского совета.

Остановимся еще на одном во-

просе. Вы прекрасно знаете, что ди-

плом о высшем образовании сви-

детельствует только о том, что его 

предъявитель овладел необходимы-

ми академическими знаниями. Но к 

самостоятельной производственной 

деятельности его допускать еще ра-

но. Научить молодого специалиста 

работать на конкретном производст-

ве – задача производственников.

На Западе выпускника вуза, по-

лучившего диплом бакалавра, на на-

чальном этапе не допускают к само-

стоятельной работе. В этот период к 

нему прикрепляется опытный произ-

водственник – наставник, который 

контролирует его деятельность, да-

ет разумные советы, т. е. постепенно 

вводит его в курс дела по производ-

ственным вопросам.

Пройдя своеобразную стажиров-

ку под руководством наставника, мо-

лодой человек затем должен сдать 

экзамен на зрелость членам профес-

сиональных союзов, в которых суще-

ствует специальная группа аккреди-

тации инженерного состава. И только 

в том случае, если этот экзамен бу-

дет сдан успешно, молодого челове-

ка допускают к самостоятельной ра-

боте.

Думается, что и нам надо подни-

мать на должный уровень, отвечаю-

щий всем международным стандар-

там, работу профессиональных сою-

зов и создавать в ближайшее время 

институт наставников и экспертов, 

которые будут принимать экзамены 

у молодых специалистов, прошедших 

стажировку и желающих заниматься 

самостоятельной деятельностью, при 

условии выхода соответствующих за-

конодательных документов.

Также нам следует воспользо-

ваться еще одним опытом развитых 

стран мира и начать создавать на-

циональный реестр – своеобразный 

банк аккредитованных специалистов 

по различным производственным на-

правлениям, получивших официаль-

ный статус после сдачи экзамена на 

профессиональную зрелость, чтобы 

при переходе молодого человека на 

работу в другую организацию та име-

ла возможность заглянуть в этот банк 

данных.

Заметим, что сегодня в ведущих 

странах мира крайне престижным яв-

ляется членство в профессиональ-

ных союзах, особенно международ-

ных. И одним из основных условий 

допуска той или иной компании к вы-

полнению подрядных работ является 

уровень квалификации инженерного 

персонала, основным критерием ко-

торого является членство в профес-

сиональных союзах, в том числе в 

международном институте инжене-

ров строителей, штабквартира кото-

рого расположена в Лондоне.

Но стать членом этого института 

для многих наших производственни-

ков будет крайне непросто, посколь-

ку, помимо демонстрации объектов, 

в строительстве которых принимал 

участие тот или иной инженер, им на-

до будет предоставить документаль-

но подтвержденные свидетельства 

о ежегодном повышении квалифи-

кации. Да-да, о ежегодном повыше-

нии квалификации, в объеме от 30 

до 70 часов. В развитых странах ми-

ра действует система непрерывного 

обучения по профилю своей специ-

альности. Мы же все себя считаем 

прекрасными специалистами. Но при 

этом забываем, что жизнь, особен-

но в условиях рыночной экономики, 

стремительно меняется, в том числе 

и в нашей отрасли. За этими изме-

нениями должны постоянно следить 

соответствующие специалисты, пре-

жде всего работники высшей школы, 

и доводить эту информацию для слу-

шателей на постоянно действующих 

при вузах семинарах по повышению 

квалификации.

В связи с этим напрашивается вы-

вод о необходимости непрерывной 

профессиональной подготовке инже-

неров-строителей в нашей стране по 

примеру западных стран. Да, именно 

непрерывной, в течение всего перио-

да работы. Если до настоящего мо-

мента времени различные строитель-

ные и проектные организации были 

вынуждены в среднем 1 раз в 5 лет 

направлять своих сотрудников на по-

вышение квалификации, в связи с 

тем, что при получении лицензий это 

от них требовалось, то в связи с отме-

ной лицензирования в нашей стране 

и созданием СРО этот вопрос повис 

в воздухе. Полагаю, что именно са-

морегулируемые организации долж-

ны поставить на системную основу 

постоянное повышение квалифика-

ции сотрудников всех строительных и 

проектных организаций, входящих в 

ту или иную СРО.

Но тут возникает вопрос: а ка-

кие из имеющихся высших и средних 

учебных заведений СФО и различ-

ных фирм, предлагающих свои услу-

ги в этом направлении, способны на 

высоком уровне осуществлять повы-

шение квалификации специалистов 

строительной отрасли? По-настоя-

щему, не ради галочки? Вы прекрас-

но знаете: в каждом городе сущест-

вует десятки маленьких фирм, ко-

торые предлагают свои услуги в во-

просах повышения квалификации. 

Однако у них практически нет ника-

кого оборудования, нет лицензионно-

го программного обеспечения, а об 

уровне подготовки тех, кто пытается 

учить вас, зачастую говорить вообще 

не приходится. В связи с этим хоте-

лось напомнить, что еще 26 сентября 

2001 года Координационный совет по 

строительству и архитектуре межре-

гиональной ассоциации «Сибирское 

соглашение» принял решение в си-

бирском регионе вопросы подготовки 

и переподготовки кадров для строи-

тельной отрасли доверить двум веду-

щим вузам России в области строи-
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тельства: Томскому и Новосибирско-

му архитектурно-строительным уни-

верситетам.

Эти два вуза входят в состав 5 

лучших строительных вузов России и 

имеют официальную международную 

аккредитацию Международного ин-

ститута инженеров-строителей, в со-

став которого входят организации бо-

лее 130 стран мира. Более того, экс-

перты этого института, прибывшие 

в Новосибирск из Лондона, увидев 

высокой уровень подготовки специа-

листов в Сибстрине, приняли реше-

ние открыть на его базе свое пред-

ставительство в азиатской части РФ. 

Для реализации упомянутого реше-

ния МА «Сибирское соглашение» на-

ми создан Институт дополнительного 

образования.

А теперь еще раз несколько слов 

о качестве подготовки специалистов. 

Нас очень сильно беспокоит этот во-

прос. И давайте посмотрим на него с 

другой стороны, в связи с введением 

в нашей стране системы ЕГЭ – еди-

ного государственного экзамена, по 

итогам которого происходит зачис-

ление студентов в вузы. Мы конста-

тируем, что сегодня резко снизился 

уровень знаний тех абитуриентов, 

которых мы вынуждены зачислять к 

себе в вуз. Снизился, во-первых, за 

счет реформы средней школы. Рань-

ше большинство из нас училось по 

стройной системе, когда из года в год 

усложнялись изучаемые предметы, 

такие как математика, физика и дру-

гие основополагающие для будущего 

инженера дисциплины. Теперь такой 

системы нет. А школьников стали по-

просту натаскивать на то, чтобы нау-

читься правильно нажимать ту или 

иную кнопку на компьютере во вре-

мя пресловутого ЕГЭ. А вот знаний, к 

сожалению, у большинства из них по 

нужным для будущего инженера дис-

циплинам очень мало.

Кроме этого, негативную роль 

играет и тот факт, что большинст-

ву школьников хочется прежде все-

го просто стать студентом, неважно 

какого вуза – педагогического, сель-

скохозяйственного, строительного, 

медицинского или какого-то друго-

го. Большинство подают заявления 

в разрешенные 5 вузов и ждут – ку-

да зачислят. А став студентом не то-

го вуза, о котором мечтал, человек 

в итоге очень прохладно относится к 

учебному процессу.

Заметим, что при этой схеме в бо-

лее привилегированном положении 

оказались вузы Москвы и Санкт-Пе-

тербурга, которые снимают слив-

ки абитуриентов со всей страны, 

т. к. очень многие выпускники школ, 

имеющие высокий балл ЕГЭ, пода-

ют заявления и в вузы этих городов 

с мечтой о том, что после окончания, 

допустим, московского вуза они не-

пременно устроятся работать имен-

но в этом городе, где жить, как им ка-

жется, намного лучше. За счет этого 

в сибирских вузах стал ниже конкурс 

среди абитуриентов и не так высок 

средний балл ЕГЭ тех, кого мы зачис-

ляем в вуз.

С нашей точки зрения, резко по-

низит качество выпускников вуза и 

намерение российского Министер-

ства образования и науки ввести 

5-процентный предел для отчисле-

ния студентов за весь срок обучения. 

Но ведь программу подготовки спе-

циалистов может освоить далеко не 

каждый студент. Судите сами. В на-

шем вузе средний процент выпуска 

специалистов от численности набо-

ра на 1 курс составляет примерно 70 

процентов. То есть 30 процентов от-

числяются из вуза от этого набора, в 

основном за академическую неуспе-

ваемость, – и иначе нельзя, ведь мы 

боремся за качество наших выпуск-

ников.

Именно за счет высокого качества 

подготовки специалистов наш вуз два 

года подряд, в 2008 и 2009 годах, по 

данным общественной организации 

«Деловая Россия», входил и продол-

жает входить в число 50 лучших ву-

зов России, выпускники которых яв-

ляются наиболее востребованными. 

А теперь нам говорят: вы не имеете 

права так много отчислять студентов, 

отчисляйте максимум 5 процентов, в 

противном случае вам существенно 

снизят финансирование! Мы убежде-

ны, что такое требование нашего ми-

нистерства не будет способствовать 

повышению качества выпускников.

И еще одна проблема, о которой 

нельзя молчать. Сегодня крайне вы-

сок средний возраст профессорско-

преподавательского состава в ву-

зах. Сотрудников в возрасте от 25 до 

40 лет становится всё меньше. Моло-

дежь не идет работать в вузы на те 

оклады, которые сегодня предусмот-

рены в стране для бюджетников. Су-

дите сами – начальный оклад асси-

стента сегодня составляет пример-

но 5000 рублей. Как можно в сего-

дняшних условиях содержать семью 

на эти деньги и думать о будущем? 

Кто из выпускников вуза пойдет ра-

ботать на эти оклады, когда на про-

изводстве ему предлагают зарплату 

от 15-20 тысяч рублей? И в соответ-

ствии с этим для всех руководителей 

вузов постоянной головной болью се-

годня является вопрос – кто же бу-

дет проводить занятия в вузах через 

5-6 лет. Решение этой проблемы, по 

идее, должно быть найдено в самое 

ближайшее время, но пока от высше-

го руководства страны звучат только 

одни обещания, да и то с отсрочен-

ной до 2018 года датой.

Что же делать? Ректору – идти 

с протянутой рукой к вам – произ-

водственникам? Мы против этого, 

т. к. деньги, не заработанные своим 

трудом, развращают людей. Их на-

до именно заработать. И одним из 

путей решения данной проблемы 

должны стать, с нашей точки зрения, 

договорные отношения между про-

изводственными организациями и 

вузами о целевой подготовке моло-

дых специалистов в полном соответ-

ствии с теми требованиями, которые 

они нам предъявят. Также речь идет 

о повышении квалификации сотруд-

ников каждой конкретной организа-

ции и выполнении хоздоговорных 

работ для той или иной организа-

ции. Именно за счет этих дополни-

тельных внебюджетных средств мы 

сможем поднимать зарплату сотруд-

никам вуза, в том числе и молодым 

специалистам.

В вопросах подготовки специа-

листов существует немало проблем. 

И решить их в сегодняшних условиях 

возможно только в условиях нашей 

совместной деятельности. В связи с 

этим авторам этой статьи хочется уз-

нать мнение производственников по 

этому вопросу.
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Тоньше, легче, прочнее и универ-

сальнее. Такими хотят видеть 

строительные материалы сегодня. 

Но путь современным материалам в 

массовое строительство чаще всего 

преграждают укоренившиеся убеж-

дения, традиции или привычки. На-

ружная стена КНАУФ с технологией 

АКВАПАНЕЛЬ® ломает устаревшие 

традиции, позволяя создавать кон-

струкции, проектирование которых 

было трудно себе представить ранее. 

Стены, которые изящно изгибаются, 

давая больше пространства и полез-

ной площади. Стены, которые вдох-

новляют на новые идеи, открывают 

АКВАПАНЕЛЬ. 
БОЛЬШЕ ПРОСТРАНСТВА

Северо-Западная сбытовая 

дирекция КНАУФ

Санкт-Петербург, 

Выборгская наб., д. 61, оф. 304

Тел. / факс: (812) 718 81 94

E-mail: info-spb@knauf.ru

www.knauf.ru

Учебный центр 

«КНАУФ Северо-Запад»

Санкт-Петербург, ул. Егорова, д. 5 / 8

Тел.: (812) 495 35 11

Факс: (812) 485 35 12

E-mail: uz-spb@knauf.ru

свежий взгляд на вещи, предлагают 

лучшие способы строительства.

Наружная стена КНАУФ АКВА-

ПАНЕЛЬ® является новым поколени-

ем строительных конструкций, с помо-

щью которых возможно создание дол-

говечных структур, обладающих боль-

шей строительно-физической эффек-

тивностью в сравнении с привычными 

конструкциями из кирпича и блоков.

Данная стена, в качестве ненесу-

щей ограждающей конструкции зда-

ния, формирует климатически устой-

чивую оболочку, способную выдер-

живать экстремальные погодные 

условия и противостоять повышен-

ной влажности окружающей среды. 

Благодаря тому, что в базовом ком-

поненте системы – цементно-мине-

ральной плите АКВАПАНЕЛЬ® – от-

сутствуют какие-либо органические 

включения, она совершенно не под-

вержена образованию плесени, не 

размягчается и не набухает под воз-

действием влаги.

В связи с тем, что конструкция 

стены изготавливается методами 

сухого строительства, она обладает 

всеми преимуществами этого про-

грессивного метода: при сохранении 

одних и тех же показателей по огне-

стойкости, звуко- и теплоизоляции 

экономится до 65 % веса конструк-

ции и до 40 % толщины стены. Мень-

ший вес стены означает меньшую 

нагрузку на фундамент и перекры-

тия, а значит, и экономию на стоимо-

сти фундамента и железобетонного 

каркаса. При сравнительно высокой 

стоимости отдельных компонентов 

системы, общая стоимость конструк-

ции оказывается существенно ни-

же. Меньшая толщина стены в свою 

очередь означает, что при одном и 

том же внешнем периметре здания, 

возможно увеличение до 8 % полез-

ной площади внутреннего простран-

ства. И хотя эти стены тоньше, они 

обеспечивают такие же теплотехни-

ческие характеристики, как и обыч-

ные стены, благодаря использова-

нию принципа слоистой конструк-

ции, предоставляющей простран-

ство для применения эффективной 

изоляции.

Наружная стена КНАУФ АКВА-

ПАНЕЛЬ® поставляется в виде от-

дельных строительных материалов, 

монтируемых непосредственно на 

строительной площадке, и устанав-

ливается быстрее, чем кирпичные 

или блочные стены. Это позволяет 

на 27 % быстрее закрывать тепловой 

контур здания и приступать к после-

дующим отделочным работам, что 

ведет к соблюдению сроков сдачи 

здания в эксплуатацию и быстрей-

шей оборачиваемости инвестиций.
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Несмотря на свой ультратонкий 

дизайн, наружные стены жесткие, 

прочные, сейсмостойкие, способные 

выдерживать даже самые серьезные 

погодные или механические нагруз-

ки. Основу стены составляет плита 

АКВАПАНЕЛЬ® Наружная, представ-

ляющая собой листовой материал с 

цементным сердечником, содержа-

щим минеральные наполнители, об-

легчающие вес плиты. Плита с обе-

их сторон покрыта армирующей сте-

клосеткой, придающей материалу 

дополнительную прочность. Такой 

состав материала отражается на ее 

уникальных свойствах. Щелочная 

среда плиты препятствует развитию 

любых видов плесени. 100 % влаго-

стойкость материала означает проч-

ность конструкции даже в условиях 

мокрого режима эксплуатации. Эта 

особенность выгодно проявляет се-

бя в плите для внутреннего примене-

ния – АКВАПАНЕЛЬ® Внутренняя, с 

помощью которой возводятся самые 

изысканные внутренние конструк-

ции при отделке бассейнов, саун, 

бань, общественных кухонь, прачеч-

ных, больничных палат и т. п.

Как Наружная стена КНАУФ 

АКВАПАНЕЛЬ®, так и решения для 

мокрых помещений с помощью АКВА-

ПАНЕЛЬ® Внутренняя соответству-

ют высоким требованиям экологиче-

ской устойчивости в архитектуре и 

строительстве.

Цель КНАУФ – помочь создавать 

здания, которые предоставляют лю-

дям возможности для роста и про-

странство для жизни. Наша техно-

логия используется в самых разных 

областях: от офисных зданий, боль-

ниц и гостиниц до спортивных арен и 

спортивно-оздоровительных соору-

жений.

Наружная стена КНАУФ АКВА-

ПАНЕЛЬ® и решения для мокрых по-

мещений АКВАПАНЕЛЬ® Внутренняя 

помогают архитекторам отказывать-

ся от обыденного мышления и более 

смело внедрять инновации. Благо-

даря более тонким и легким мате-

риалам, старые ограничения уходят 

в прошлое, при этом впечатляющие 

купола и дополнительные надстрой-

ки, которые были бы невозможны 

при использовании традиционных 

строительных материалов, теперь 

становятся осуществимы.
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ПРИМЕНЕНИЕ СВАЙ�РИТ В ФУНДАМЕНТАХ 
ВЫСОТНЫХ ЗДАНИЙ

Первые сваи-РИТ были изготовле-

ны более 30 лет назад [1]. Мас-

совое применение началось в 1990-х 

гг. [2]. Во время освоения технологии 

сваи-РИТ применяли под нагрузки 

до 25т на сваю, в основном для уси-

ления фундаментов реконструируе-

мых зданий. Затем сваи-РИТ стали 

применять в новом строительстве, в 

начале под нагрузки 70 т на сваю, в 

2000 г. перешагнули рубеж 100 т, а 

еще через 2 года успешно испыты-

вали висячие сваи-РИТ диаметром 

300 мм нагрузками за 300 тс. При та-

ких нагрузках несущая способность 

свай-РИТ по грунту приблизилась к 

пределу несущей способности по ма-

териалу ствола сваи.

При устройстве сваи-РИТ осуще-

ствляют электрические разряды им-

пульсов тока (РИТ) напряжением до 

10 кВ в скважине, заполненной бе-

тонной смесью. В результате серии 

электровзрывов ствол сваи-РИТ при-

обретает уширения в зонах разрядно-

импульсной обработки за счет уплот-

нения грунта. По всей длине ствола 

такая свая имеет надежное сцепле-

ние с грунтом, поэтому сваи-РИТ ра-

ботают не только на вдавливающие, 

но и на выдергивающие нагрузки. 

Свойства грунта основания при этом 

улучшаются за счет его уплотнения.

В большинстве практических слу-

чаев при строительстве высотных 

зданий предусматриваются подзем-

ные многоуровневые автостоянки, 

что требует устройства глубоких кот-

лованов. Неравномерное разуплот-

нение оснований при раскрытии глу-

боких котлованов может стать причи-

ной развития неравномерных осадок 

и кренов высотных зданий, привести 

к образованию трещин в фундамент-

ной плите, нарушению гидроизоля-

ции подземной части. Использова-

ние свай-РИТ позволяет снизить риск 

значительного разуплотнения осно-

вания. Для решения данной задачи, 

В.Л. КУБЕЦКИЙ, В.Я. ЕРЕМИН
ГУП «НИИМосстрой», ПСП РИТА

до разработки грунта в котловане на 

полную глубину, с уровня промежу-

точного котлована выполняется свай-

ное поле. До окончания разработки 

грунта в котловане и возведения под-

земной части здания сваи будут ра-

ботать как анкеры, препятствуя подъ-

ему дна котлована и разуплотнению 

грунта. Данное мероприятие позво-

лит обеспечить более полное вовле-

чение фундаментной плиты в работу 

свайно-плитного фундамента.

При использовании свай-РИТ в 

основании высотных зданий созда-

ется геомассив, включающий фунда-

ментную плиту, грунтовое основание 

с улучшенными строительными свой-

ствами за счет его уплотнения, арми-

рованное вертикальными железобе-

тонными элементами – сваями-РИТ, 

работает такой геомассив как еди-

ный блок.

На основе анализа и обобщения 

накопленного опыта были разрабо-

таны ТР 50-180-06. «Технические ре-

комендации по проектированию и 

устройству свай-РИТ для зданий по-

вышенной этажности» (утвержде-

ны Правительством Москвы 6 мая 

2006 г.) [3], которые включены в пере-

чень нормативных документов, рег-

ламентирующих строительство на 

территории Российской Федерации.

В геотехнике накоплен большой 

опыт устройства фундаментов из бу-

ронабивных свай большого диаметра 

(1 м и более) для строительства вы-

сотных зданий [4]. Как альтернативу 

можно рассматривать строительст-

во за последние 10 лет в России ря-

да зданий повышенной этажности 

на сваях-РИТ буровым диаметром 

320 мм. В качестве примера можно 

привести следующие объекты в Мо-

скве: 25-этажные жилые дома на ули-

це Удальцова, д. 25-27; 36-этажный 

жилой дом на проспекте Вернадско-

го, д. 37; 25- и 27-этажные жилые кор-

пуса на Давыдковской улице, д. 19А, 

33-этажное офисное здание на Семе-

новской улице, д. 21; 42-этажный жи-

лой дом на проспекте Маршала Жу-

кова, д. 45; 32-этажный дом на улице 

Генерала Глаголева, д. 19 и 40-этаж-

ный жилой дом на Рублевском шос-

се, д. 107.

Первое высотное (36-этажное) 

здание на сваях-РИТ в Москве по-

строено в 2003 г. (рис. 1).

Территория для строительства 

жилого комплекса ограничена:

– с севера – зданием, располо-

женным в одном метре от фунда-

ментной плиты;

– с востока – прудом, отделенным 

дамбой, в теле которой проложена 

районная теплосеть, зеркало воды в 

пруде на 2 м выше дна котлована;

– с юга – коллектором (две тру-

бы 1,7 м) и магистральной тепло-

сетью;

– с запада – упомянутым коллек-

тором, проложенным ниже отметки 

фундаментной плиты возводимого 

здания на 3,6…6 м, а дальше про-

спектом Вернадского.

Рис. 1. Жилой комплекс (проспект Вер-
надского, 37), фото со стороны пруда
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Верхняя часть разреза представ-

лена водонасыщенными насыпными 

не слежавшимися грунтами: суглин-

ками и глинами с остатками строи-

тельного мусора. Их толща, остав-

ляемая под фундаментной плитой, 

составляет 3…6 м. Ниже по разрезу 

залегают:

– современные озерно-аллюви-

альные суглинки текучепластичной и 

тугопластичной консистенции, слоем 

от 0 до 4 м;

– верхнечетвертичные покровные 

суглинки слоем до 1,6 м;

– надморенные флювиогляциаль-

ные отложения слоем от 0 до 1,4 м, 

представленные песками, супесями, 

суглинками и глинами;

– моренные отложения дне-

провского оледенения мощностью 

8…12 м, представленные суглинка-

ми от мягкопластичной до полутвер-

дой консистенции, глинами полутвер-

дой консистенции;

– флювиогляциальные среднечет-

вертичные отложения, образующие 

фациальнонеоднородную толщу, ме-

стами достигающую 3,8 м, сложен-

ную суглинками, супесями, песчаны-

ми разностями до галечниковых во-

донасыщенных грунтов.

На глубине 17…19 м от дна кот-

лована залегают нижнемеловые по-

роды мощностью 7…12 м, представ-

лены мелкими и пылеватыми песка-

ми с линзами глин, суглинков и супе-

сей (0,4…0,8 м).

Под нижнемеловыми породами 

залегают верхнеюрские отложения, 

представленные водонасыщенны-

ми плотными пылеватыми и мел-

кими песками, вскрытая мощность 

32…34 м.

В основании здания, на 4…5 м ни-

же фундаментной плиты, находился 

коллектор, для перелива воды из пру-

да во время паводков, который нужно 

было сохранить до прокладки байпаса.

Из-за наличия под плитой не 

слежавшихся насыпных грунтов 

вся нагрузка от зданий должна вос-

приниматься сваями. Первоначаль-

ным проектом были предусмотре-

ны буронабивные сваи диаметром 

1000 мм, длиной 24 и 22 м. До уст-

ройства фундаментов следовало вы-

нести упомянутый выше переливной 

коллектор, что отодвигало начало 

основных работ на год. Устройство 

такого свайного основания лишало 

экономической целесообразности 

освоение площадки, расположенной 

у станции метро.

В связи с этим был разработан 

проект с использованием свай-РИТ 

расчетной несущей способностью по 

грунту 150 тс. Для высотного корпу-

са с вертикальной нагрузкой 128 000 

тс было запроектировано 899 свай-

РИТ длиной 21 м диаметром 320 мм 

(по бурению), объединенных пли-

той площадью 1570 м2. Армирова-

ние свай предусмотрено каркасами 

из двух секций, стыкуемых внахлест: 

верхние секции 628 А500С, нижние 

625 А500С.

Восемь свай-РИТ были испыта-

ны статической вдавливающей на-

грузкой. Учитывая то, что сваи-РИТ 

впервые применяли в основании зда-

ния высотой 36 этажей, специали-

сты НИИОСП им. Н. М. Герсеванова 

предложили провести контрольные 

испытания грунтов сваями нагрузкой 

216 тс (расчетная нагрузка не дости-

гала 144 тс на сваю). При нагрузке 

216 тс осадка всех свай стабилизиро-

валась в пределах 13,52…18,46 мм, 

остаточные деформации после раз-

грузки составили 1,77…5,90 мм.

В течение двух лет после окон-

чания строительства специалисты 

НИИОСП им. Н. М. Герсеванова осу-

ществляли мониторинг за деформа-

циями. По результатам мониторин-

га осадки здания стабилизирова-

лись, не достигнув 40 мм, а крены 

не превысили 0,0006, что значитель-

но меньше предельных значений для 

таких зданий.

В 2004 г. были построены два 

здания по адресу: ул. Давыдков-

ская, д. 19А высотой здания А =78 м 

и Б = 82 м. (рис. 2) с вертикальной 

нагрузкой более 160 000 тс на сваях-

РИТ в количестве 1371 диаметром 

320 мм длиной 19…20 м.

Грунтовые условия характеризо-

вались значительной сложностью; 

так под одним из зданий от подош-

вы фундаментной плиты до глубины 

17…18 м преобладали водонасы-

щенные пылеватые пески и текучие 

супеси с плывунными свойствами.

Учитывая высокий уровень под-

земных вод, под фундаментной пли-

той был выполнен пластовый дренаж 

из щебня слоем 250 мм, поэтому при 

устройстве свай их оголовки форми-

ровали выше бетонной подготовки на 

300 мм (рис. 3).

Контрольным испытанием ста-

тической вдавливающей нагрузкой 

было подвергнуто 10 свай-РИТ. Ис-

пытания свай проводили научные 

сотрудники сектора 26 НИИОСП им. 

Н. М. Герсеванова под руководством 

доктора технических наук, профес-

сора А. А. Григорян. По результатам 

испытаний допускаемая нагрузка на 

сваю под зданиями А и Б составила 

144 тс и 150 тс соответственно. Осад-

ки здания стабилизировались в 2006 

г, составив 38 мм.

Для 33-этажного офисного здания 

(Семеновский пер., д. 21; рис. 4) бы-

ло выполнено 502 сваи-РИТ. На рас-

Рис. 2. Жилой комплекс на ул. Давыд-
ковская 19А, вид после окончания строи-
тельства

Рис. 3. Жилой комплекс на ул. Давыдков-
ская 19А, фрагмент свайного основания
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стоянии 9 м от крайнегоряда свай 

находился тоннель метро, постро-

енный в 1930-е гг. Для уменьшения 

влияния нагрузок от здания на обдел-

ку тоннеля было выполнено три ря-

да свай со стороны тоннеля длиной 

26 м, остальные – по 18 м. Работы 

велись в стесненных условиях, так 

как красные линии проходили по кон-

туру котлована.

Осадки здания составили 80 мм 

при расчетных 100 мм, крены здания 

составили 0,0005, что значительно 

меньше предельного значения.

Выводы. Всего на сваях-РИТ 

возведено девять высотных зданий. 

Для них использовался мелкозерни-

стый бетон по ГОСТ 26633-91* класса 

В30 по прочности на сжатие и марки 

W10 по водонепроницаемости. Арми-

рование свай-РИТ на всех названных 

объектах выполнялось арматурными 

каркасами из 2-х секций по длине. Ар-

матура продольных (рабочих) стерж-

ней использовалась класса А500С, 

расчетное сопротивление на сжатие 

435 МПа, площадь рабочей арматуры 

определялась из условия восприятия 

всей расчетной нагрузки. Бетон обе-

спечивал передачу усилий на грунт и 

защиту арматуры от коррозии.

Анализ результатов мониторин-

га, а также технологии устройства 

свай-РИТ и их испытаний позволяет 

Рис. 4. 33-этажное здание (Семеновский 
пер., д. 21)

считать, что сваи-РИТ буровым диа-

метром 320 мм обеспечивают требу-

емую надежность высотных зданий 

в сложных инженерно-геологических 

условиях.
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УЖЕСТОЧЕНИЕ ПРАВИЛ ОБЕСПЕЧЕНИЯ
ИСПОЛНЕНИЯ ГОСКОНТРАКТОВ:
КТО ВЫИГРАЕТ В ОЧЕРЕДНОМ РАУНДЕ БОРЬБЫ ЗАКОНОДАТЕЛЯ ПРОТИВ ЖУЛИКОВ?

C. В. МАЦЕЛЕВИЧ,
НП СРО «Первая гильдия строителей», Омск

Законодательство предусматрива-

ет, что победитель государствен-

ного или муниципального тендера на 

выполнение строительных работ для 

заключения соответствующего кон-

тракта обязан предоставить заказчи-

ку обеспечение исполнения контрак-

та в размере до 30 % от начальной 

суммы тендера.

Изначально закон 94-ФЗ «О гос-

закупках» предусматривал широкий 

перечень способов обеспечения ис-

полнения контракта. Это могли быть 

страховка, поручительство, бан-

ковская гарантия и залог денежных 

средств.

До 2010 года наиболее распро-

страненным способом обеспечения 

исполнения контракта было страхо-

вание. Однако вскоре стало очевид-

но, что большинство страховок фик-

тивны и совершенно не покрывают 

риски, возникающие у заказчика в 

связи с исполнением контрактов. Вы-

платы страховых компаний по таким 

страховкам были мизерны по срав-

нению с суммой их сборов от данного 

вида страхования. Так, один некруп-

ный филиал известной страховой 

компании заработал на обеспечении 

исполнения контрактов 50 миллионов 

рублей, а выплатил 12 тысяч рублей. 

Примерно такова же статистика дру-

гих страховых компаний. И это не оз-

начает, что все застрахованные кон-

тракты были исполнены безупречно. 

Просто страховщики всегда умудря-

лись ограничить договором и прави-

лами страхования свою реальную от-

ветственность.

Естественным ответом на это ста-

ло исключение из перечня способов 

обеспечения исполнения госконтрак-

тов страховки.

Так началась долгая и, пока, без-

результатная борьба законодателя 

за ужесточение правил обеспечения 

исполнения контрактов.

После запрета страхования стра-

ховщики стали продавать собствен-

ные банковские гарантии, благо та-

кая лазейка существовала – Граж-

данский кодекс действительно пре-

дусматривает возможность выдачи 

банковских гарантий страховыми 

компаниями. Новые изменения в за-

кон 94-ФЗ положили конец этому, но 

не всему бизнесу по торговле бумаж-

ками.

Основным способом обеспечения 

исполнения контракта стало поручи-

тельство. Причем торговали им, как 

правило, те же страховщики.

Раздуть активы компании так, 

чтобы она соответствовала требова-

ниям закона к поручителю, не состав-

ляло труда.

Тогда законодатель ужесточил 

требования к финансовым показа-

телям и имуществу поручителя: тре-

бовалось наличие недвижимости и 

прибыли на миллиарды рублей. Ре-

зультатом стало то, что недобро-

совестные торговцы обеспечением 

контрактов стали просто подделы-

вать печати и штампы налоговых 

инспекций и проставлять их на фик-

тивную отчетность поручителей, ко-

торая в реальности никуда не пред-

ставлялась. Доходность этого биз-

неса была настолько велика, что не 

помогали единичные возбужденные 

в стране дела: на месте одной сруб-

ленной головы вырастали десятки 

новых.

Ответным шагом законодателя 

стал запрет поручительства в сфе-

ре госзаказа. Соответствующий за-

кон вступил в силу 23 июля прошло-

го года. В какой-то момент казалось, 

что это изменит ситуацию. Способа-

ми обеспечения исполнения контрак-

тов остались только залог денежных 

средств и банковская гарантия.

Однако рынок заполонили под-

дельные и «серые» гарантии. Так 

называемые «серые» гарантии под-

писываются зведомо неуполномо-

ченными лицами и не отражаются в 

учете банка. В стране есть несколько 

квази-банков, которые специализиу-

ются именно на этом. Такие гарантии 

также недействительны, как и пол-

ные подделки, и по ним банк никогда 

ничего не выплатит.

В интернете можно легко найти 

признаки недействительных банков-

ских гарантий. Но проверить действи-

тельность банковских гарантий в ус-

тановленный законом короткий срок 

для большинства заказчиков сейчас 

практически невозможно. Кроме то-

го, практика показывает, что зачас-

тую заказчика устраивает подделка, 

по крайней мере если ее предоста-

вил нужный подрядчик. Так или ина-

че, пока заказчики принимают «ле-

вые» банковские гарантии, у подряд-

чиков нет стимула получать более до-

рогие, а, главное, не всем доступные 

настоящие гарантии.

В конце прошлого года в Государ-

ственную Думу РФ внесен законо-

проект, предусматривающий ведение 

единого реестра банковских гарантий 

в интернете на том же сайте, на кото-

ром размещается информация о гос-

закупках. Вероятно, вскоре он будет 

принят и вступит в силу. Станет ли он 

наконец победой законодателя? По-

лагаем, что возможность для этого 

есть при условии внесения в него не-

больших корректировок.

Первое. В настоящее время зако-

нопроект гласит, что заказчик впра-

ве заключить контракт, если предос-

тавленная подрядчиком банковская 

гарантия включена в реестр банков-
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ских гарантий. Чтобы до конца ис-

ключить двоякое толкование, следу-

ет уточнить формулировку. Напри-

мер, следующим образом: заказчик 

не вправе заключить контракт с под-

рядчиком, если представленная им 

банковская гарантия не включена в 

реестр банковских гарантий. Иначе 

может получиться, что заказчики бу-

дут требовать настоящие (дорогие и 

неудобные в получении) банковские 

гарантии от большинства участни-

ков тендеров, а от узкого круга при-

ближённых подрядчиков будут прини-

мать дешевые поддельные гарантии. 

Это поставит подрядчиков в нерав-

ное положение, создаст возможность 

произвола со стороны заказчиков.

Второе. Законопроект предусмат-

ривает, что реестр банковских гаран-

тий будет доступен только для заказ-

чиков и антимонопольной службы. 

Если законопроект вступит в силу в 

таком виде, даже у самого подряд-

чика не будет возможности прове-

рить, включена ли приобретенная им 

гарантия в реестр или он заплатил 

за подделку. С нашей точки зрения, 

следует максимально расширить круг 

лиц, имеющих доступ к просмотру 

реестра банковских гарантий. Жела-

тельно сделать его общедоступным. 

В этом деле только полная гласность 

является защитой от различного ро-

да злоупотреблений.

Я бы не придирался так к содер-

жанию законопроекта, не настаи-

вал бы на мелких изменениях его тек-

ста, если бы весь предыдущий опыт 

борьбы законодателя с нарушениями 

в этой сфере не был столь безуспеш-

ным. Если оставить хоть одну лазей-

ку – она обязательно превратится в 

черную дыру.

Есть еще один вопрос. Нужно ли 

вообще государству и бизнесу нор-

мальное обеспечение исполнения 

контрактов, настоящие банковские 

гарантии? Наш ответ – да. Наиболее 

очевидно, что для государства это са-

мый эффективный способ компенса-

ции потерь, связанных с недобросо-

вестным исполнением работ на гос-

заказе. Но кроме того, нормальную 

банковскую гарантию очень сложно 

получить неплатежеспособным, нена-

дежным компаниям. Банки не захотят 

нести ответственность за них. Что за-

труднит участие таких компаний в 

гостендерах. Как следствие, должна 

уменьшиться недобросовестная кон-

куренция на аукционах и демпинг. 

А это уже благо, как для государства, 

так и для бизнеса.

До сих пор все усилия законода-

теля, все множество принятых за-

конопроектов привели лишь к тому, 

что относительно легальные способы 

жульничества – включение в договор 

страхований условий, исключающих 

ответственность – сменились неле-

гальными – предоставленим под-

дельных документов.

Надеюсь, что принятие закона о 

реестре банковских гарантий ста-

ет победой государства и реального 

бизнеса. Долгожданной и такой нуж-

ной победой.
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1 февраля 2013 бундесрат ФРГ 

одобрил закон об изменениях в право-

вых нормах, регулирующих наем жи-

лья (жилищном праве – Mietrecht), с 

целью обеспечить их соответствие ак-

туальным требованиям. В законе об 

изменениях в жилищном праве речь 

идет, в первую очередь, об облегчении 

модернизации жилых домов, выполня-

емой в целях экономии энергии и обу-

словленной изменением климата.

Энергетическая модернизация жи-

лья является центральным элементом 

в переходе страны на возобновляе-

мые источники энергии и, тем самым, 

задачей всего общества. 40 % потреб-

ляемой энергии в Германии приходит-

ся на здания различного назначения, 

в том числе жилые, которые составля-

ют значительную их часть.

Действующее жилищное право 

уже сейчас содержит положения о 

том, как следует осуществлять мо-

дернизацию такого дома в период 

действия отношений найма жилья 

и как такая модернизация должна 

сказаться на повышении квартпла-

ты. Особенно важны эти положения 

для энергетической модернизации в 

период перехода к возобновляемым 

источникам энергии. Ведь хорошая 

изоляция и улучшенная техника ото-

пления экономят энергию. При этом 

снижаются расходы на отопление и 

обеспечивается более эффективная 

защита окружающей среды. Уже в 

существующих строениях становит-

ся при этом возможным достижение 

существенной выгоды.

ЭНЕРГЕТИЧЕСКАЯ МОДЕРНИЗАЦИЯ ЖИЛОГО 
ДОМА ПРИ РЕФОРМЕ ЖИЛИЩНОГО ПРАВА 
ГЕРМАНИИ  
В. ТОЛСТОНОГ,
ExRus

Согласно реформе жилищного 

права, предписания об осуществле-

нии мероприятий по обеспечению 

сохранности жилого дома и его мо-

дернизации (прежде § 554 BGB) ре-

формируются. Гораздо больший вес 

получает вновь возникшее понятие 

«энергетическая модернизация». 

Это понятие охватывает меры, ко-

торые ведут к экономии конечной 

энергии в связи с квартплатой, при 

осуществлении наружной изоляции 

жилого дома или применении в нем 

техники использования солнечной 

энергии в целях получения горя-

чей воды для отопления или хозяй-

ственно-бытовых нужд. Это создает 

правовую гарантию для желающего 

произвести инвестиции арендода-

теля (далее по тексту – квартиро-

дателя). Меры чисто защитно-кли-

матического характера или меры 

по монтажу устройства фотоэлек-

трических солнечных батарей на 

крыше здания, которые позволяют 

сэкономить электроэнергию в госу-

дарственных электросетях, должен 

даже поддерживать квартиросъем-

щик. Конечно, речь идет не только 

о нулевом тарифе: квартиродатель 

должен, прежде всего, инвестиро-

вать модернизацию жилья. Но при 

этом он обязан учесть финансовые 

возможности квартиросъемщиков в 

части оплаты ими повышенной сто-

имости найма квартир. Именно по-

этому жилищное право заботится 

о том, чтобы осуществление и фи-

нансовое бремя энергетической мо-

дернизации взвешенно распреде-

лялось между квартиродателем и 

квартиросъемщиками.

Что должно в связи с этим 
измениться?

Как и прежде, закон ясно регули-

рует, какая допустима модерниза-

ция с целью экономии энергии и за-

щиты окружающей среды и при ка-

ких условиях справедливо повыше-

ние квартплаты. Квартиросъемщик 

должен, в конечном счете, не толь-

ко оплатить соответствующие меры, 

которые приведут к экономии конеч-

ной энергии, но и тем самым добить-

ся регулярного снижения расходов 

на отопление.

Пример.

Квартиродатель Н. хотел бы 

впредь обеспечить нагрев воды для 

квартир дома с сдаваемым внаем 

жильем частично с помощью сол-

нечного коллектора. Это позволит 

сэкономить конечную энергию, что 

окажется выгодным для квартиро-

съемщиков, и потому повышение 

квартплаты является справедли-

вым при такой модернизации дома. 

Но такая модернизация будет вы-

глядеть по-другому, если кварти-

родатель намеревается с помощью 

фотоэлектрических солнечных бата-

рей, установленных на крыше дома, 

производить электроэнергию и на-

правлять ее в государственную сис-

тему электроснабжения.

Хотя с таким мероприятием квар-

тиросъемщик и должен мириться, но 

при этом повышение квартплаты бу-

дет для него несправедливым. И ес-

ли он выразит свое несогласие с 

объявленными квартиродателем ме-

рами, опасаясь возникших при этом 

затруднений личного и экономиче-

ского характера, то он должен свои 

возражения заблаговременно сооб-

щить квартиродателю с тем, чтобы 

тот учел их при планировании ме-

роприятий. При этом, как и прежде, 

квартиросъемщик может сослаться 

на то, что он из-за своего стесненно-

го экономического состояния не мо-

жет оплачивать повышенную кварт-

плату. В этом случае квартирода-
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тель не должен рассчитывать на то, 

что после осуществления такой мо-

дернизации дома он может повы-

сить квартплату.

Пример.

Квартиродатель Н. хотел бы уси-

лить теплоизоляцию крыши и фа-

сада дома. В соответствии объяв-

ленными квартиродателем меро-

приятиями по модернизации дома 

ожидается повышение квартплаты. 

Однако квартиросъемщик М. соглас-

но своим доходам в состоянии опла-

чивать только прежнюю квартплату, 

о чем он и сообщает квартиродате-

лю, ссылаясь при этом на свое эко-

номическое положение. Тем не ме-

нее, согласно закону, энергетиче-

ская модернизация может осущест-

вляться, хотя за ней в этом случае и 

не последует повышение квартпла-

ты. На практике эта ситуация долж-

на быть урегулирована с помощью 

включения в действующий договор 

о найме квартиры соглашения о мо-

дернизации, в котором оговорены 

как меры по модернизации, так и 

вопрос повышения квартплаты. Ес-

ли договорным сторонам не удает-

ся прийти к обоюдному согласию, то 

придется обратиться в суд.

Какие еще нововведения 
предусматривает реформа 
жилищного права?

Энергетическая модернизация 

больше не должна вести к сниже-

нию квартплаты в течение ограни-

ченного тремя месяцами периода 

времени из-за неудобств, связан-

ных с строительными работами (§ 

536 BGB). Так, если изолирование 

наружного фасада дома связано с 

шумом от строительных работ, то 

исключается возможность для квар-

тиросъемщиков требовать в тече-

нии трех месяцев снижения кварт-

платы из-за этого неудобства. А вот 

начиная с четвертого месяца, мож-

но, как и прежде, потребовать сни-

жения квартплаты по этой причине, 

если строительные работы не были 

завершены и проживание в кварти-

ре из-за этого становится крайне не-

удобным. Причем временное исклю-

чение возможности снижения кварт-

платы действует только при энерге-

тической модернизации дома. При 

других мероприятиях по его модер-

низации (например, замена ванн), 

сохраняется неограниченное во вре-

мени право на снижение квартпла-

ты. Неприкосновенным, конечно, со-

храняется право квартиросъемщи-

ка на снижение квартплаты, когда 

в квартире становится невозможно 

проживать из-за строительных ме-

роприятий.

Прежде начало мероприятий по 

модернизации могло откладывать-

ся, если квартиросъемщик заявляет, 

что предусмотренное законом пере-

несение расходов на осуществление 

этих мероприятий на его квартпла-

ту ведет к созданию для него особо 

трудного финансового положения. 

Проверка этого положения делается 

во время последней процедуры по-

вышения квартплаты, чтобы можно 

было осуществить модернизацию 

без промедления. Если же кварти-

росъемщик ссылается на то, что он, 

согласно своему финансовому поло-

жению, не в состоянии оплатить по-

следующий за модернизацией пере-

нос части расходов на квартплату, 

то квартиродатель, тем не менее, 

может осуществить запланирован-

ные им мероприятия, однако без по-

вышения размера квартплаты, по-

скольку возражение квартиросъем-

щика является справедливым.

Это обеспечивает надежность 

планам модернизации в фазе строи-

тельных работ. Впредь возражение 

квартиросъемщика с ссылкой им на 

особые у него финансовые трудно-

сти должны подаваться в письмен-

ном виде и заблаговременно. При 

этом квартиродатель должен ука-

зать квартиросъемщику на необхо-

димость соблюдения формы заявле-

ния и его срока. После завершения 

мероприятий по модернизации еще 

раз проверяется основание для осо-

бо трудного финансового положе-

ния квартиросъемщика, даже если 

не произошло обострение этой си-

туации. Таким образом, квартиро-

съемщик получает надежную защи-

ту от повышения квартплаты, если 

он не в состоянии ее оплатить. При 

наличии особо трудного в финансо-

вом отношении случая, квартиро-

съемщик должен также, несмотря на 

осуществленную модернизацию, и в 

последствии не платить более высо-

кую квартплату.

Формальные требования к обос-

нованию обязанностей квартирода-

теля при модернизации снижают-

ся, чтобы избежать завышения этих 

требований. При этом квартирода-

тель может сослаться на признан-

ные в регионе паушальные оценки 

ситуации, чтобы, к примеру, описать 

способность окон пропускать теп-

ло, вынуждающего его заменить их. 

Прежде правовая практика требо-

вала в этом случае дорогостоящей 

экспертной оценки специалистами.

В законоположениях о местных 

сравнительных размерах квартпла-

ты (§ 558 BGB) разъясняется, что 

должно учитываться энергетиче-

ское оборудование и его структура, 

а также качество при определении 

размера местной сравнительной 

квартплаты. Впредь энергетиче-

ские критерии должны быть усиле-

ны при образовании т. н. зеркала 

квартплаты.

Что должно остаться 
прежним?

Действующее право в отноше-

нии перенесения на квартплату еже-

годно 11 % понесенных расходов, 

понесенных на мероприятия по мо-

дернизации, не изменяется (§ 559 

BGB). Возможность такого перене-

сения расходов по энергетической 

модернизации в то же время не оз-

начает, что становится допустимым 

ежегодно повышать квартплату бо-

лее чем на 11 %. Расходы на другие 

мероприятия, связанные с модер-

низацией, в любом случае не долж-

ны вести к повышению квартплаты. 

Впредь это положение должно бо-

лее подробно регламентироваться 

в интересах квартиросъемщика, так 

как в законе оно недостаточно разъ-

ясняется.

Источник http://www.bmj.de / 
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Что касается сегодняшнего дня, 

то, конечно, мировая рецессия 

не может не влиять и на экономику 

Германии, основу которой состав-

ляют высокотехнологичные экс-

портно ориентированные отрасли. 

Темп роста ВВП в первом полуго-

дии не превышает 2 %, но в то же 

время рост германского экспорта 

продолжается, и притом впечатля-

ющими темпами. Достаточно ска-

зать, что продажа BMWв Китае вы-

росла на 30 % в этом году и экспорт 

растет в Россию, Южную Америку 

и на Ближний Восток. Негативный 

момент: начался спад инвестиций в 

бизнес, и это тревожный симптом. 

Но безработица ниже 7 %, самая 

низкая в Европе (во Франции око-

ло 13 %, а в странах Южной Евро-

пы еще выше) и ниже, чем в Амери-

ке. И хотя чрезмерный оптимизм в 

отношении перспектив германской 

экономики по меньшей мере неуме-

стен, следует признать, что в усло-

виях нынешней «штормовой пого-

ды» она сохраняет устойчивость.

Чем объясняется 
относительное 
благополучие Германии, 
можно ли извлечь уроки из 
ее опыта?

Будет не лишним напоминать об 

известных свойствах национально-

го характера немцев – их трудолю-

бии, дисциплинированности, добро-

совестности. В наши дни, когда мир 

взбудоражен надвигающейся сле-

НЕМЕЦКОЕ «ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ЧУДО»

Борис Румер, профессор, Центр Дэвиса по изучению России и Евразии Гарвардского университета, 
США

дующей волной кризиса и все бо-

лее вероятна неспособность власть 

имущих ее предотвратить, начи-

наешь рыться в недавней истории, 

вспоминать другие, еще более тя-

желые времена и успокаивать себя 

тем, что «как-нибудь образуется». 

А как? Вспоминается, как жаждала 

толпа «Чуда! Чуда!» в замечатель-

ном фильме Якова Протазанова 

«Праздник святого Йоргена» с Кто-

ровым и Ильинским. И вот сверши-

лось чудо – немецкое «экономиче-

ское чудо» – послевоенное восста-

новление Германии, не имеющее 

в истории прецедента по темпам и 

результатам. Социальная полити-

ка Конрада Аденауэра и экономи-

ческая политика Людвига Эрхарда 

создали это чудо. Они заложили 

фундамент здания, способного вы-

держать и сегодняшние потрясе-

ния.

Их опыт должен быть в наши 

дни как нельзя более востребован. 

Только представьте, с какого дна 

предстояло подниматься повержен-

ной стране! Густав Столпер, немец-

кий историк, экономист, блестящий 

публицист, умерший в 1947 году, 

так описал Германию после пора-

жения: «Биологически искалечен-

ная, интеллектуально изуродован-

ная, морально уничтоженная нация 

без продуктов питания и сырья, без 

функционирующей транспортной 

системы и чего-либо стоящей валю-

ты, страна, где голод и страх убили 

надежду». Куда уж безнадежнее?

Скромное обаяние 
буржуазии

Надо воздать должное и гер-

манскому предпринимательскому 

классу. Львиная доля дохода, по-

лученного бизнесом, направлялась 

не на потребление, а в инвестиции. 

Только за три первых года восста-

новительного периода (1949-1951) 

инвестиции в производство вырос-

ли почти в два раза. Приоритет на-

копления – вложения в основной 

капитал – над потреблением стал 

смыслом экономической жизни. 

Может быть, и в этом проявился 

немецкий национальный характер. 

Генрих Белль описал, как скром-

но жили даже немецкие «олигар-

хи» в послевоенные годы. Не рос-

кошные особняки, яхты, замки в 

Англии, куршевели и виллы на Ла-

зурном берегу поглощали нажитые 

капиталы, а новое оборудование, 

вложения в создание новых техно-

логий и подготовка высокопрофес-

сиональных кадров, что и объясня-

ет резкий рост производительности 

труда (только за год, с 1948-го по 

49-й, почти на 30 %). И уж, конечно, 

не утекали деньги на счета в зару-

бежных банках. Все внутри, все в 

национальный котел. Вообще гер-

манская экономика – традиционно 

в меньшей степени экономика по-

требления, чем накопления и в биз-

несе, и в домашнем хозяйстве.

Изначально основа экономиче-

ского курса Людвига Эрхарда – ук-

репление валюты, освобождение 

экономики от избыточного контро-

ля государства, предельное стиму-

лирование частного предпринима-

тельства. С давних пор поклоняясь 

Эрхарду, видя в нем образец эконо-

миста-реформатора по убеждени-

ям, по стилю, я поражался его гиб-

кости, тактической маневренности 

при сохранении стратегической ли-

нии. Он не был ортодоксом-антиго-

сударственником, видел роль госу-

дарства только в определении при-

оритетов развития, надзоре и огра-

ниченном регулировании, создании 

благоприятного инвестиционного 

и предпринимательского климата, 

эффективного законодательства. 

Убежденный рыночник, он, тем не 

менее, прибегал к вмешательст-

ву правительства и удивительным 
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образом определял, в каких слу-

чаях и в каких пределах это необ-

ходимо. Профессор экономики, он 

был свободен от неукоснительного 

следования догматам той или иной 

теоретической школы и выраба-

тывал свой курс, ориентируясь на 

конкретную экономическую и поли-

тическую конъюнктуру. Никоим об-

разом не отрицая цикличность, ор-

ганически присущую капиталисти-

ческой рыночной экономике, он не 

воспринимал циклы как что-то пре-

допределенное, неизбежное, как 

повышательные и понижательные 

фазы кондратьевских больших цик-

лов**. Эрхард исходил из возмож-

ности сглаживания, коррекции эко-

номических циклов, создания по-

зитивных долговременных трендов 

развития.

Проведенная им в 1948-м либе-

рализация цен не стала «шоковой 

терапией», так как одновремен-

но был принят закон против произ-

вольного завышения цен, публико-

вались каталоги, так сказать, «при-

емлемых» цен. Большинство регу-

лирующих бизнес-положений было 

отменено, но часть сохранилась, 

и т. д. Он не был релятивистом: по 

принципиальным позициям был 

тверд и последователен. Проводил 

осторожную фискальную политику, 

не допуская бюджетного дефицита, 

в чем, впрочем, была большая за-

слуга и министра финансов «мер-

кантилиста» Фрица Шеффера.

Конечно, это не было линей-

ным движением к успеху. Так, вско-

ре после создания ФРГ, то есть в 

феврале 1950-го, разразился жес-

токий кризис: спад производства 

и рост безработицы. Производст-

венные мощности составляли еще 

немногим более четверти довоен-

ного уровня. На запад Германии 

хлынул поток беженцев из восточ-

ной, советской ее части. Их надо 

было адаптировать, обустраивать. 

Еще только-только начал сказы-

ваться мультипликативный эффект 

американской помощи по плану 

Маршалла* плюс шок от недавно 

закончившейся годовой блокады 

Западного Берлина. Торговый ба-

ланс был негативный: превышение 

импорта над экспортом. Нависла 

угроза «суверенного банкротства». 

Можно только поражаться, как бы-

стро, как решительно, как профес-

сионально, мастерски преодолел 

Эрхард этот кризис. Девальвиро-

вав марку, введя ограничения на 

импорт и приняв меры по стимули-

рованию экспорта, он уже в 1951-м 

добился перелома сальдо торгово-

го баланса, оно стало активным.

С этого момента начинается по 

сей день продолжающаяся экспорт-

ная ориентация германской про-

мышленности. Эрхард тогда проло-

жил курс на внешнеторговую экс-

пансию как на важнейший фактор 

экономического роста страны. За-

воевывавший мир германский экс-

порт, отличавшийся высоким каче-

ством, надежным сервисом и кон-

курентными ценами, обеспечил 

быстрый рост золотовалютных ре-

зервов (второе место в мире с се-

редины 1950-х). Подъем сельского 

хозяйства был достигнут благода-

ря приватизации земли, проведен-

ной в 1947-1949 годах земельной 

реформе, в ходе которой основная 

часть юнкерских латифундий пере-

шла в руки мелких и средних фер-

меров. С 1953-го начался бурный 

рост промышленного производства 

(очень умело проводилась конвер-

сия военных заводов) и жилищно-

го строительства. Вторая полови-

на 1950-х отличается чрезвычайно 

низкой безработицей и, более того, 

стал все заметнее сказываться де-

фицит рабочей силы. Пошел поток 

гастарбайтеров из Турции, Югосла-

вии, Италии.

Это уже в семидесятые Эрхард 

стал культовой фигурой (не помню, 

где видел, может, в Берлине, пре-

красный памятник ему), в сороко-

вые и даже в пятидесятые его не-

щадно били и слева, и справа.

Эрхард часто повторял, что на-

дежная экономическая политика 

является лучшей социальной поли-

тикой. А социальную политику про-

водил Аденауэр.

Политический гений 
Конрада Аденауэра

Немецкое «экономическое чу-

до» могло состояться только в ус-

ловиях социальной стабильности, 

достигнутой благодаря политиче-

скому гению Конрада Аденауэра. 

Аденауэр заложил основу социаль-

ного партнерства труда и капита-

ла – работников и работодателей. 

Благодаря своей политической из-

воротливости ему беспрецедентно 

многое удалось в этом важнейшем 

для достижения социального мира 

направлении. Ему удалось забло-

кировать планы социал-демократов 

национализировать промышлен-

* Невозможно переоценить в этих достижениях роль плана Маршалла. Но ведь он распространялся и на другие западноевропей-

ские страны. На долю Германии, по-моему, пришлось не более 10 % американских финансовых инъекций в экономику послевоенной 

Европы. Стартовые позиции послевоенного восстановления Франции, Италии, Испании были несопоставимы с германскими. Их эко-

номический потенциал не был основательно разрушен. Но разве можно сравнить темпы, уровень, качество и социальный эффект их 

экономического развития в восстановительный период, да и позже, с германским? Были и другие благоприятные для стремительного 

возрождения экономики ФРГ факторы: в стартовый период не надо было тратиться на оборону, поддержка американской военной ад-

министрации и более чем лояльное отношение к политике Аденауэра и Эрхарда ее главы генерала Люциуса Клея, огромный спрос и 

др. Но это все вторично, хотя и существенно.

** «Длинные волны Кондратьева» – удобная для объяснения цикличности, для экономического прогнозирования теория. (Вооб-

ще-то, цикличность экономической динамики изучается давно. В числе ее основоположников был и Маркс, разработавший теорию 

циклических кризисов.) Периодически вспыхивает увлечение «кондратьевскими длинными волнами» (и я не избежал его в свое вре-

мя), однако сам Николай Дмитриевич Кондратьев не абсолютизировал свою теорию, а преподносил ее только как гипотезу.
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ность, удалось изолировать проф-

союзы от политической активности, 

создать централизованную профсо-

юзную федерацию и главу ее сде-

лать партнером в проводимой им 

социальной, экономической поли-

тике – то есть, по сути, осуществить 

политическую кастрацию профсою-

зов и контроль над ними. Он сконст-

руировал и через бундестаг законо-

дательно закрепил в 1951-м парт-

нерство профсоюзов и бизнеса, им-

плантировав профсоюзы через их 

представителей в руководство кор-

пораций, сделал их соответствен-

ными, создав солидарную заинте-

ресованность в успешном бизнесе, 

зависимость заработков и бонусов 

от рентабельности.

Антисоциалисты и рыночники, 

Аденауэр и Эрхард создали лучшую 

в мире систему социальной защи-

щенности. На практике доказали, 

что свободный рынок и социальная 

защищенность абсолютно совмес-

тимы. В годы их нахождения у вла-

сти быстро росли доходы населе-

ния, заработная плата, пенсия. Бы-

ла создана разветвленная система 

социального страхования, рекорд-

ными темпами строилось жилье 

(по объему жилья на душу населе-

ния ФРГ занимала, а может, и сей-

час занимает первое место в мире). 

Не буду перечислять все хорошо 

известные, впечатляющие дости-

жения тех лет в социальной сфере, 

науке, образовании, здравоохране-

нии, осуществленные в Западной 

Германии.

Аденауэр и Эрхард были против-

никами патерналистского государ-

ства. В основе своей политической 

и экономической философии исхо-

дили из примата личности, приори-

тета частного над публичным. Хри-

стианская этика принималась ими 

как духовная и правовая основа но-

вого германского общества, только 

что мучительно переболевшего на-

цизмом. Государство должно быть 

федеральным с сильными органа-

ми самоуправления. Эти принци-

пы Аденауэр провозгласил в своей 

первой послевоенной программной 

речи в Кельнском университете в 

марте 1946-го и за четырнадцать 

лет своего лидерства воплотил их 

в жизнь.

В личности Аденауэра сочета-

лись огромный, порой драматиче-

ский, жизненный, политический, 

административный (был обербурго-

мистром Кельна в донацистский пе-

риод) опыт, здравый смысл, грани-

чащий с цинизмом, мастерство по-

литической эквилибристики, знание 

человеческой психологии, мощный 

интеллект и, главное, колоссаль-

ная целеустремленность, направ-

ленная на восстановление страны, 

нации, – цель, на которую работа-

ли все его незаурядные качества. 

Преданный католик, патриот, но не 

националист, ненавидевший прус-

ский милитаризм, юнкерство, ев-

ропеец в культурном смысле, пожа-

луй, больше европеец, сочетавший 

в себе «и острый галльский смысл, 

и сумрачный германский гений», 

чем немец, антифашист, не избе-

жавший концлагеря. В нем в опти-

мальной для политика такого мас-

штаба пропорции сочетались выс-

шей пробы идеализм и самый что 

ни на есть земной прагматизм, из-

воротливость, в некоторых случаях 

даже коварство: использовал сла-

бости и прегрешения людей, создал 

своюprivate intelligence service, не 

доверял своим министрам и соби-

рал на них компромат (вместо «До-

веряй, но проверяй» его принципом 

был «Не доверяй и проверяй»). Это 

не во всем симпатичное, но эффек-

тивное для достижения цели соче-

тание, которым обладали и его со-

временники Рузвельт, Черчилль, де 

Голль. Дело только в том, какова 

цель. (Вообще, бессмысленно изо-

бражать политиков такого масшта-

ба, ограничиваясь только черно-бе-

лыми тонами. Это из области соц-

реализма. Тут нужна гораздо более 

полная палитра.)

Сама по себе власть не была его 

самоцелью. В 1926-м ему было пред-

ложено стать канцлером. Отказался. 

«Дай рвущемуся к власти навластво-

ваться всласть» – это не о нем. Был 

авторитарен, но не страдал мегало-

манией. Не идеализировал немцев. 

Осознавал, до какой степени народ 

сросся с режимом в 1930-1940-е. 

(Представляю себе, что он испыты-

вал, наблюдая массовый экстаз при 

появлениях Гитлера.) Понимая это, 

отказывался от участия в заговорах, 

что и спасло ему жизнь. Думаю, что 

он был патриотом щедринского ти-

па: и любовь к своему этносу, и злая 

самоирония, и знание темных сторон 

его «коллективного бессознательно-

го». Свойственный, увы, немногим 

комплекс.

Не слишком ли я персонифици-

рую достижения послевоенной Гер-

мании – и ничего о самих немцах, о 

значении в достигнутом хорошо из-

вестных свойств их национально-

го характера, о которых упомянул 

выше? Что говорить об этом, это 

очевидно. Но так же очевидна ис-

торическая роль этих двух выдаю-

щихся немцев. Это был их проект. 

Они вложили в него душу, страсть, 

волю, безоглядную решимость – и 

не из кризиса, не из рецессии, не 

из депрессии, а буквально из руин 

подняли страну. По контрасту с ни-

ми, кто из современных участников 

«восьмерки» или «двадцатки» мо-

жет быть включен в высшую лигу 

политиков, членами которой они по 

праву были? Никто. Слишком вы-

сока планка, заданная ими и их со-

временниками Черчиллем, Рузвель-

том, де Голлем. Как ни не хочется 

признать, но и Сталиным и Гитле-

ром. Двое последних – клинические 

случаи антропологического извра-

щения. Поражавший «беспокойного 

старика Иммануила» нравственный 

закон в душе человекане имеет к 

ним никакого отношения. Но и они 

обладали недюжинным политиче-

ским интеллектом, были гроссмей-

стерами в сложнейших внутренних 

и геополитических комбинациях 

своего времени. Сейчас же по то-

му, по гамбургскому счету – кто? 

Разве что несколько выделяется 

Ангела Меркель… И вот еще один, 

ныне здравствующий бывший гер-

манский канцлер – предшественник 

Меркель Герхард Шредер должен 

быть, по моему убеждению, принят 

в клуб значительных политических 

личностей нашего времени.

После ухода в 1962-м Аденауэра, 

а в 1966-м и сменившего его Эрхар-
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да в течение нескольких лет еще 

сказывались достигнутые за годы 

их правления результаты. Но уже и 

в последние годы их правления ста-

новилось все труднее маневриро-

вать между поддержанием высоко-

го и все растущего уровня социаль-

ного обеспечения и соблюдением 

макроэкономических пропорций, 

проводить твердую фискальную по-

литику. После ухода Эрхарда и ско-

рого прихода к власти социал-де-

мократов началось отступление с 

занятых позиций. Как кто-то заме-

тил, немецкая социальная рыноч-

ная экономика становилась все бо-

лее социальной и все менее рыноч-

ной.

После 1966-го начал расти бюд-

жетный дисбаланс. Росла нагрузка 

на бюджет социальных пособий, не-

померно высокого уровня пенсий. 

Начался рост государственного дол-

га. Повышение налогового бреме-

ни на бизнес негативно сказалось 

на экономическом росте. Выросла 

безработица. Чрезмерная зарегу-

лированность экономики, рост доли 

государства в ВВП, рост госбюро-

кратии – короче говоря, проявились 

все родовые свойства классической 

кейнсианской модели. Все это усу-

губилось последствиями объедине-

ния Германии в 1990-м.

Феномен Шредера

Перелом был достигнут благо-

даря воле, способности политиче-

ски рисковать, осознанию своей от-

ветственности канцлера Герхарда 

Шредера. Шредер, презираемый 

ныне многими немцами за то, что 

после ухода с политической сцены 

за весьма солидное вознагражде-

ние стал обслуживать Путина, про-

явил себя как смелый реформатор, 

которому нынешняя Германия обя-

зана своим относительным благо-

получием. Когда он стал канцлером 

в 1998-м, безработица достигала 

11 %, а рост ВВП был почти нуле-

вым. Основанное Бисмарком гер-

манское welfare state под тяжестью 

социальных обязательств было до-

ведено за 30 с небольшим лет по-

сле ухода со сцены Эрхарда почти 

до банкротства. Феномен Шреде-

ра в том, что он, социал-демократ, 

выступил как консервативный ре-

форматор-рыночник. В первый че-

тырехлетний срок ему не удалось 

существенно снизить безработицу 

(это были годы рецессии в Европе). 

Немцы дали ему еще один шанс, и 

тут он себя показал.

Никто из социал-демократиче-

ских лидеров послевоенной Евро-

пы не решился на такой крутой по-

ворот в социальной политике, как 

социалист-вероотступник Шредер. 

Он снизил стоимость трудозатрат, 

сократил чрезмерно протяженные 

во времени пособия по безработи-

це, урезал всякого рода социальные 

бенефиты, тяжелым бременем ле-

жащие на работодателях, и либера-

лизовал в их пользу трудовое зако-

нодательство, снизил подоходный 

налог и налоги на бизнес, на корпо-

рации, сократил количество регуля-

ций, душивших бизнес. Таким обра-

зом, он устранил чрезмерный крен в 

сторону социальных благ, тянущий 

вниз экономику, дестимулирущий 

инвестиции, добился сокращения 

роли и расходов государства, пере-

ключив экономическую активность 

на поддержку бизнеса, корпораций.

Однопартийцы «слева» обосно-

ванно обвиняли его в предатель-

стве, его реформы называли скан-

дальными и аморальными, бунтова-

ли, конечно, профсоюзы. Но у него 

хватило воли довести эти болез-

ненные, но спасительные реформы 

до победного конца. Он пренебрег 

популярностью, играл ва-банк, по-

ставил на кон свое политическое 

будущее, не мог не сознавать, что 

шансы на выигрыш, то есть на по-

беду социал-демократов на выбо-

рах, совсем невелики. И они проиг-

рали в 2005-м христианским демо-

кратам. Он проиграл, но Германия 

выиграла. Безработица сократи-

лась, изменился бизнес-климат, на-

чался рост инвестиций, заработала 

supply-side economics – рост за счет 

снижения налогов, дерегуляции в 

разумных пределах. Редкий случай 

политического самопожертвования. 

Маргарет Тэтчер, должно быть, ап-

лодировала ему из Лондона.

Но как же он, Шредер, продался 

за чечевичную похлебку?! Правда, 

похлебка, предложенная ему про-

фессиональным гэбэвским вербов-

щиком с большим опытом работы 

с немцами, была густой и навари-

стой. Уходя, оценивая сделанное, 

он сказал: вот, результаты говорят 

сами за себя. И ему было чем гор-

диться. И дальше – его известное: 

«В течение долгого времени мы бы-

ли больным человеком Европы. Те-

перь – мы здоровая Frau of Europe». 

Еще один пример того, как одно-

мерное изображение искажает, 

обедняет представление о полити-

ческом деятеле. Сменившая его Ан-

гела Меркель, вступая в должность, 

сказала в инаугурационной речи, 

что она персонально благодарна 

канцлеру Шредеру за его мужество, 

за то, что он сделал для Германии. 

Ей было за что его благодарить: 

он выполнил за нее черную рабо-

ту, вернул корабль на проложенный 

Аденауэром–Эрхардом курс, пере-

дал ей штурвал, и она идет этим 

курсом, не поддаваясь убеждениям 

заокеанских и брюссельских горе-

лоцманов изменить его.

К чему весь этот текст? К то-

му, что в периоды таких, как те-

кущий, кризисов спасение – в от-

казе от политэкономических фан-

тазий о построении государства 

всеобщего благосостояния, от по-

пулистского заигрывания с мас-

сами, обещая им все хорошее без 

ущемления того, что они уже име-

ют, науськивая малоимущих на со-

стоятельных и состоявшихся и под-

талкивая к «экспроприации экспро-

приаторов». Все это многажды уже 

проходили. И ежу понятно, к чему 

это неизбежно ведет. И приводит, 

если не появляется сrisismanager, 

у которого хватает мужества и от-

ветственности сказать людям, как 

сказал англичанам Черчилль, на-

чав свое премьерство в 1940-м, в 

самый отчаянный, критический мо-

мент: «Я не обещаю вам легкой по-

беды. Я обещаю вам кровь, пот и 

слезы…». И это сработало.

ExRus
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ЛЕДОВЫЙ ХОККЕЙНЫЙ ДВОРЕЦ ЗИМНИХ 
ОЛИМПИЙСКИХ ИГР � 2014 В СОЧИ

Hockey arena for the Olympic 

Winter Games 2014 in Sochi 

Twin-skin roof constructions are 

typical in lightweight metal building 

because of the flexibility they offer in the 

combination different components. This 

allows unusual demands on the design 

or strict requirements for fire, acoustic 

and lightning protection to be met. To 

combat material-related heat loss or 

thermal bridging through metal parts, 

there are well established solutions 

provided by the use of alternative 

materials without any loss of quality 

or performance. Using the example of 

demanding requirements on the shape 

and size of the roof for a new sports 

arena for the 2014 Winter Olympics in 

Sochi, the performance capability of 

a twin-skin construction with profiled 

metal deck lining and an outer skin of 

industrially manufactured of Aluminium 

standing seam profiles is shown. 

Двухслойные кровельные кон-

струкции сегодня стали классикой лег-

ких металлических конструкций, по-

скольку в них могут использоваться са-

мые разнообразные комбинации эле-

ментов. Позволяя создавать любые, 

в том числе особо сложные конструк-

тивные формы, они обеспечивают так-

же требования к защитным функциям: 

противопожарную защиту, звукоизо-

ляцию, молниезащиту. Для обеспече-

ния тепловой защиты имеются прове-

ренные решения, предусматривающие 

комбинацию с теплоизоляционными 

материалами и минимизацию тепло-

вых потерь через крепежные элемен-

ты («мостики холода»). Примером, де-

монстрирующим возможности двух-

слойных конструкций с нижним слоем 

из профилированных трапециевид-

ных стальных листов и оболочкой из 

Дитер ДЮРНБЕРГЕР, 

Карл-Фридрих ФИК, 

Роберт ТИБЕС

алюминиевых профилированных ли-

стов, является уникальная в отноше-

нии форм и размеров крыша ледовой 

хоккейной арены зимних Олимпийских 

игр – 2014 в Сочи.

1. Конструктивный 
принцип «двухслойной 
металлической кровли»

Двухслойная металлическая 

кровля – это классическая кровля из 

легких металлических конструкций, 

которую не следует отождествлять 

с конструкциями из сэндвич-пане-

лей. Под двухслойной металличе-

ской кровлей понимается конструк-

ция, имеющая нижний слой из трапе-

циевидных стальных листов, поверх 

которого устраивается пароизоля-

ционный барьер и укладывается те-

плоизоляция, покрываемая внешней 

оболочкой – фальцевым кровельным 

покрытием из профилированных ли-

стов. Соединение верхней оболоч-

ки с нижним слоем (несущим сталь-

ным настилом) осуществляется про-

межуточными точечными опорами и 

крепежными элементами. Такой кон-

структивный принцип предоставля-

ет в распоряжение широкий выбор 

вариантов конструктивных решений, 

способных удовлетворять требова-

ния в отношении тепловой защиты, 

звукоизоляции, пожарной безопас-

ности, молниезащиты. В каждом кон-

кретном случае необходимо произво-

дить инженерные расчеты и предо-

ставлять доказательства надежности 

и безопасности. Поэтому двухслой-

ная крыша – это «произведение ин-

женерного искусства», создание ко-

торого невозможно только с ремес-

ленными навыками, без необходи-

мой подготовки и руководства.

В соответствии с конструктив-

ным исполнением нужно различать 

«кровлю с укладкой по стропилам» 

и «кровлю с укладкой по прогонам». 

В первом случае (рис. 1) несущий 

стальной настил устанавливается на 

стропилах, расстояние между кото-

рыми составляет несколько метров. 

Для настила используются прочные 

профилированные листы трапецие-

видного сечения с большой высотой 

ребер, обеспечивающие жесткость 

конструкции. При этом ограниче-

ния по размерам, связанные с про-

изводством или транспортировкой, 

Рис. 1. Двухслойная кровля с укладкой по стропилам и комбинированными клип-опорами
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могут компенсироваться поперечны-

ми стыками внахлест, так называе-

мыми «жесткими стыками». Во вто-

ром случае несущий стальной настил 

устанавливается на прогонах. Так как 

расстояния между ними, естествен-

но, меньше, чем расстояния между 

стропилами, используются более лег-

кие профилированные листы трапе-

циевидного сечения с меньшей высо-

той ребер.

1.1. Защита от конденсата

Для влажностного режима двух-

слойных металлических крыш важ-

ным является то, что кровельное по-

крытие (внешний слой кровли) ук-

ладывается непосредственно на те-

плоизоляцию, поэтому крыша «не 

вентилируется». Причем для таких 

крыш предпочтительно использова-

ние мягкой теплоизоляции из мине-

ральных волокон, слой которой при 

укладке листов кровельного покры-

тия должен быть сжат на несколько 

сантиметров. Неоднократно выдви-

гавшееся требование о том, что про-

странство под кровельным покрыти-

ем всегда должно быть вентилируе-

мым, с позиций строительной физики 

ошибочно для крыш с малым укло-

ном и большой длиной (площадью) 

кровельного покрытия, так как в та-

ких крышах конденсационная влага 

не может отводиться из подкровель-

ного пространства за счет циркуля-

ции воздуха.

Гораздо более важным и обяза-

тельным требованием для двухслой-

ных металлических крыш является 

наличие пароизоляционного барье-

ра, который должен выполняться не-

посредственно на внутреннем несу-

щем настиле и препятствовать диф-

фузии водяных паров в подкровель-

ное пространство между внутренним 

и наружным металлическими слоями. 

Пароизоляционный барьер должен 

не допускать проникновения тепло-

го и влажного воздуха из внутренней 

части здания в подкровельное про-

странство, где содержащаяся в нем 

влага могла бы конденсироваться на 

холодных конструктивных элементах, 

накапливаться и стекать с них в под-

кровельное пространство и оттуда 

поступать в здание. Поэтому листы 

пароизоляционного барьера при ук-

ладке необходимо герметично склеи-

вать по краям между собой, а также 

герметично склеивать в местах при-

мыканий ко всем другим конструк-

тивным элементам. Даже небольшая 

трещина в пароизоляционном барь-

ере, например, от кабельных прово-

док или упавшего инструмента, не-

проклеенный стык или примыкание, 

могут при определенных условиях 

пропускать такой объем воздуха, что 

конденсирующаяся при его охлажде-

нии вода будет образовываться лит-

рами и стекать внутрь помещений.

Значительная часть влаги из нахо-

дящегося в подкровельном простран-

стве воздуха, в том числе, остаточ-

ная влажность после монтажа, при 

нагревании кровельного покрытия 

солнечным излучением, создающим 

избыточное давление воздуха в под-

кровельном пространстве вследствие 

его нагрева, выводится наружу через 

продольные стыки профилированных 

листов. Это не нарушает влажност-

ный режим эксплуатации кровли. Так 

как теплофизические причины для 

движения водяных паров в противо-

положном направлении отсутствуют, 

а продольные стыки надежно закры-

ты от проникновения влаги снаружи, 

накопления влаги в подкровельном 

пространстве («помповый эффект») 

для двухслойных металлических 

крыш исключено.

1.2. Огнезащита, шумозащита, 

молниезащита

Требования пожарной безопасно-

сти, например, DIN 18 234, выполня-

ются за счет использования исклю-

чительно негорючих или трудногорю-

чих, устойчивых против воздействия 

пламени конструктивных элементов. 

Для двухслойных металлических 

крыш при использовании огнестой-

ких конструктивных можно обеспе-

чить класс огнестойкости F 90.

В зависимости от конструктивно-

го исполнения кровель, можно с от-

носительно небольшими затратами 

обеспечивать звукоизоляцию более 

чем 50 дБ.

Согласно DIN EN 62305-3 «Мол-

ниезащита – защита строительных 

объектов и людей», металлическая 

крыша считается естественным мол-

ниеотводом, защищающим от пора-

жения молнией, при условии опреде-

ленной толщины листов кровельного 

покрытия и их прочного соединения 

между собой для беспрепятственно-

го прохождения электрического то-

ка. Это установлено и подтвержде-

но тестированием как для кровель из 

листов без покрытия, так и для кро-

вель из листов с поверхностным за-

щитным покрытием, соединенных по 

длине и скрепленных между собой 

заклепками или винтовыми соеди-

нениями. При этом кровля должна 

иметь надежное электрическое за-

земление, для создания которого мо-

жет использоваться металлическая 

обшивка стен. Такое комплексное 

решение позволяет создать превос-

ходный молниеотвод и для уже суще-

ствующих объектов, причем требует 

осуществления лишь нескольких до-

полнительных мероприятий.

1.3. Тепловая защита

Растущие требования к тепловой 

защите зданий вынуждают приме-

нять все более толстые слои тепло-

изоляционных материалов, причем 

их эффективность с увеличением 

толщины, как известно, снижается. 

При этом все большее значение на-

чинают играть термические мосты 

(«мостики холода»), образующие-

ся из-за металлических связей, об-

ладающих высокой теплопроводно-

стью. Избежать образования тер-

мических мостов, к сожалению, не 

всегда возможно, так как необхо-

димо обеспечить передачу нагру-

зок, воспринимаемых внешней обо-

лочкой (кровельным покрытием), на 

внутренний несущий настил и далее 

на несущие конструкции здания. 

Это предопределяет необходимость 

прочных связей кровельного покры-

тия с несущим настилом и его кре-

пления на настиле. Для сокращения 

тепловых потерь через «мостики хо-

лода» предлагаются различные ре-

шения, что можно продемонстри-

ровать на примере кровельных си-

стем Kalzip – высокотехнологичных 

фальцевых кровельных систем из 

профилированных алюминиевых 

листов:
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1.3.1. Термическое 

разъединение внутренней и 

внешней оболочки

Используется теплоизоляция, ко-

торая способна выполнять несущую 

функцию и передавать нагрузки от 

внешней оболочки, т. е. обычный ми-

неральноволокнистый утеплитель за-

меняется пеностеклом (рис. 2). Плиты 

из пеностекла приклеиваются с помо-

щью холодного клея или горячего би-

тума к подконструкции, например, не-

сущему настилу из стальных профи-

лированных листов трапециевидного 

сечения, стыковые пазы полностью 

заклеиваются, верхняя поверхность 

полностью проклеивается. Для кре-

пления опор кровельного покрытия к 

плитам из пеностекла крепятся зубча-

тые анкерные пластины, количество и 

расположение которых определяется 

требованиями статического расчета. 

Такая конструкция кровли абсолютно 

свободна от термических мостов теп-

ла и может нести весьма высокие на-

грузки. Преимущества с технической 

точки зрения:

– низкая теплопроводность  = 

0,04 Вт / (м K), такая же хорошая, как 

у изоляции из минеральных волокон;

– негорючесть (класс A1 по DIN 

4102 / класс A по EN 13 501): возмож-

ность распространения пламени че-

рез слой изоляции исключается;

– прочность: все точечные на-

грузки от опор кровельного покры-

тия передаются на зубчатые анкер-

ные пластины, распределяющие на-

грузки по пеностеклу, а затем рас-

пределенные нагрузки через слой 

пеностекла передаются на подкон-

струкцию;

– паронепроницаемость и водо-

непроницаемость: обработанный по 

всей поверхности клеем или битумом 

слой пеностекла уже представляет 

собой водонепроницаемое и герме-

тичное кровельное покрытие. Воз-

можные дефекты поверхности плит, 

вызванные неосторожностью при 

монтаже, обычно неопасны. Необхо-

димый для других кровельных кон-

струкций пароизоляционный барьер 

в данной конструкции обычно может 

не выполняться.

– в зависимости от конструкции 

крыши, достигается звукоизоляция 

до 56 дБ.

1.3.2. Уменьшение 

теплопроводящих 

металлических связей

Если уменьшается масса тепло-

проводящих металлических связей, 

соединяющих внешнюю и внутрен-

нюю оболочки, то влияние образован-

ных ими термических мостов («мости-

ков холода») также становится менее 

значительным. Такой конструктивный 

принцип реализован в системе Kalzip 

DuoPlus (рис. 3), в которой использу-

ются промежуточный конструктив-

ный элемент – шина из прессованного 

алюминиевого профиля, устанавли-

ваемая на жесткие минеральноволок-

нистые теплоизоляционные плиты и 

поддерживающая контакт с внутрен-

ней оболочкой (несущим настилом) 

только лишь несколькими винтами. 

Нагрузки от внешней оболочки рас-

пределяются в шине и передаются ее 

нижней поверхностью на слой жест-

кой теплоизоляции, а через него не-

посредственно на несущий настил. 

Поэтому нагрузки на винты, соеди-

няющие шину с несущим настилом, 

незначительны. Так как используют-

ся винты из нержавеющей стали со 

сравнительно невысокой теплопрово-

дностью, тепловыми потерями через 

них практически можно пренебрегать. 

В зависимости от особенностей кон-

струкции, в этой кровельной системе 

можно также сократить долю тепло-

вых потерь, приходящихся на алюми-

ниевые клип-опоры.

Благодаря различным вариантам 

толщин жестких минеральноволокни-

стых изоляционных плит под алюми-

ниевой шиной и их комбинации с мяг-

кой изоляцией, укладываемой между 

жесткими плитами, обеспечиваются 

крайне незначительные теплопоте-

ри и высокая звукоизоляция, которая 

может превышать 40 дБ. Поскольку 

все элементы кровельной конструк-

ции выполнены из металла или мине-Рис. 2. Кровельная конструкция без термических мостов с теплоизоляцией из пеностекла

Рис. 3. Кровельная конструкция Kalzip DuoPlus с промежуточной алюминиевой шиной
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рального волокна, какие-либо допол-

нительные меры в отношении пожар-

ной безопасности не требуются.

1.3.3. Замещение 

металлических связей 

пластмассовыми связями

Пластмассы по сравнению с метал-

лами обладают сравнительно неболь-

шой теплопроводностью. Хотя пласт-

массы уступают металлу по несущей 

способности, они могут быть усилены 

путем армирования боле прочными 

материалами (сталь, стекловолокно) 

и выдерживать высокие нагрузки в те-

чение длительного времени. Коэффи-

циент теплопередачи кровель Kalzip, 

зависящий от количества клип-опор, 

уменьшается при замене клип-опор 

из алюминия клип-опорами из арми-

рованного полиамида (рис. 1). Экс-

периментальные и теоретические ис-

следования института строительной 

физики Фраунгофера (Германия) по-

казали эффективность такой замены: 

крыша свободна от тепловых мостов. 

Как и ожидалось, замена материала 

сопровождается небольшим, но ма-

лозначимым на практике, снижением 

несущей способности.

1.3.4. Комбинация мероприятий

Комбинация трех представленных 

вариантов сокращения теплопотерь 

через термические мосты или полно-

го устранения последних позволяет 

двухслойным кровельным конструк-

циям удовлетворять высоким требо-

ваниям по тепловой защите зданий 

не только сегодняшнего, но и зав-

трашнего дня.

2. Кровля и стены Ледового 
хоккейного дворца в Сочи

О почти неограниченных архи-

тектурных возможностях двухслой-

ных металлических крыш с внешней 

оболочкой Kalzip свидетельствуют 

уже построенные уникальные объек-

ты в различных странах. Об этом го-

ворят обиходные названия зданий: 

«Подушка» (Alexa / Берлин), «Резьба» 

(BMW, Лейпциг и Arcam, Амстердам), 

«Австралийские холмы» (Southern 

Cross Station, Мельбурн), «Крыло са-

молета» (Pilatus, Станс), «Морской 

прибой» (National Convention Centre, 

Ханой).

Ниже речь пойдет об особенной 

двухслойной конструкции кровли и 

стен объекта, который из-за эллип-

тической формы можно рассматри-

вать как вызов для проектирования, 

строительства и монтажа. Это Ледо-

вый хоккейный дворец зимних Олим-

пийских игр – 2014 в Сочи.

2.1. Описание 

строительного объекта

Всю оболочку здания (рис. 4, рис. 

5) можно подразделить на несколько 

областей. Собственно крыша – это 

эллиптический купол с изогнуты-

ми краями, который заканчивается 

коробчатым желобом. К нему ниже 

примыкает технический этаж, в ко-

тором размещается климатическое 

оборудование, сверху облицованный 

стальными ламелями. Далее сле-

дует стена, также в форме эллипса 

вращения, оболочку которой образу-

ют либо стеклянные элементы, либо 

профилированные листы Kalzip. Не-

посредственно над землей эллипти-

ческая поверхность стены переходит 

в вертикальную.

Рис. 4. Ледовый дворец, вид сверху

Рис. 5. Ледовый дворец во время строительства

Рис. 6. Несущий настил кровли Ледового 
дворца:
a) изнутри, b) снаружи
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Сверху, со стороны, спереди и 

сзади контур здания представля-

ет собой эллипс. Его длина в самой 

длинной оси составляет 200 м, ши-

рина 140 м и высота 40 м. Площадь 

кровельного и стенового покрытия, 

без учета стеклянных элементов, со-

ставляет при этом около 23.000 ква-

дратных метров.

Конструкция кровельного и сте-

нового покрытия обычна. На сталь-

ную несущую подконструкцию из 

стропил и прогонов уложен стальной 

профилированный настил трапецие-

видного сечения: форма поперечно-

го сечения 100 / 275; толщина листов 

0,88 мм, максимальная длина 6 м 

из-за закругленной формы здания, 

образующего как бы единый про-

лет. Под кровлей для шумопоглоще-

ния использованы акустические про-

филированные листы с перфориро-

ванными стенками (рис. 6а, рис. 6b). 

По верхним поясам профилирован-

ных трапециевидных листов наклеен 

самоклеящийся пароизоляционный 

барьер из битумно-полимерного ма-

териала с алюминиевым покрытием. 

Поверх него установлены уголки из 

нержавеющей стали с полкой длиной 

250 мм, присоединенные заклепка-

ми к верхним поясам профилирован-

ных трапециевидных листов, которые 

служат для выравнивания поверхно-

сти кровельного покрытия (картина 

7a). Между парами уголков на тре-

буемой высоте закреплены посредст-

вом саморезов алюминиевые трубы 

диаметром 80 мм с толщиной стенки 

3 мм (рис. 7b). Этого дополнитель-

ного каркаса из труб уже достаточ-

но, чтобы клип-опоры Kalzip были вы-

ставлены на требуемую высоту.

Для установки клип-опор и их вы-

равнивания по оси и по высоте с уче-

том уклона кровли был использованы 

сателлитные прессованные алюми-

ниевые профили, имеющие форму 

седла и разработанные в предше-

ствующих проектах специально для 

монтажа на трубы. Располагаясь сво-

ей дугообразной нижней стороной на 

поверхности трубы, они могут пово-

рачиваться или перемещаться вдоль 

до тех пор, пока не займут необходи-

мую позицию. После этого к их пло-

ской верхней поверхности крепятся 

клип-опоры (рис. 7b, рис. 9).

После выравнивания (юстиров-

ки) и привинчивания всех клип-опор 

(рис. 8a, 8 b) можно начинать монтаж 

профилированных листов Kalzip – 

вначале предварительный монтаж 

(рис. 10), что рекомендуется при та-

ких сложных строительных проектах, 

и только затем окончательный мон-

таж. Перед этим на пароизоляцион-

ный барьер между клип-опорами ук-

ладывается и прижимается к нему 

минеральноволокнистая теплоизоля-

ция (рис. 11a, 11 b).

Рис. 7.
a) Стальные уголки с алюминиевой трубой на несущем настиле
b) Прессованный сателлитный профиль с клип-опорой, установленный на алюминиевой трубе

Рис. 8. Юстировка клип-опор:
a) по оси установки, b) по высоте с учетом уклона

Рис. 9. Юстировка клип-опор по высоте, осям и уклону
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2.2. Конструкции и монтаж 

профилированных листов и 

полос

Для формования и монтажа на 

данном строительном объекте про-

филированные листы и полосы долж-

ны были быть сконструированы со-

ответствующим образом. Из-за эл-

липтической формы здания не могли 

быть использованы обычные прямые 

профилированные листы и полосы из 

легкого металла с параллельными 

краями. Напротив, они должны бы-

ли иметь выпуклую форму, похожую 

на апельсиновую корку, кроме того, с 

различными радиусами изгиба. Бла-

годаря близкой к осесимметричной 

форме оболочки здания, удалось не-

сколько сократить количество типо-

размеров. В общей сложности было 

смонтировано несколько более 4000 

профилированных листовых полос 

(1600 на крыше, 2400 на стенах), при-

чем каждая четвертая была сконст-

руирована заново и имела отличия. 

Все полосы были проверены и прону-

мерованы. Границами для их конст-

руктивного исполнения были, в част-

ности, возможные радиусы кривизны 

и ширина полос, отношение наимень-

шей монтажной ширины к наиболь-

шей, длина и вес обрабатываемой по-

лосы. Изготовленные профилирован-

Рис. 10. Контрольный монтаж профилированных листов на стену

Рис. 11. Последовательность монтажа:
a) на крыше, b) на стене

ные листы и полосы имели длину от 5 

до 50 м. Благодаря совершенствова-

нию разработанных конструкторских 

программ, время на проектирование 

и разработку конструкторской доку-

ментации было сокращено с несколь-

ких месяцев, как это бывало ранее, 

до нескольких недель. Как и при по-

добных строительных проектах, ком-

пьютерное проектирование осущест-

влялось в Кобленце, данные переда-

вались в Сочи, на мобильный участок 

формования, где и осуществлялись 

профилирование (рис. 12). После их 

производства профилированные лис-

ты и полосы поднимались краном на 

крышу и перемещались к месту мон-

тажа вручную (рис. 13).

Так же, как и профильные дос-

ки, к контуру строительного объекта 

должны были быть приспособлены 

алюминиевые трубы, которые конст-

руировались на компьютере до мон-

тажа (рис. 13). По аналогии с профи-

лированными листами, каждая труба 

получала свой номер и – после опре-

Рис. 12. Профилирование полос на мо-
бильной установке формования

Рис. 13. Перемещение профилированных листов по крыше

ssk_1.indb   59ssk_1.indb   59 21.03.2013   16:20:2921.03.2013   16:20:29



ССК  «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ»  №1 (61) 2013 

РЕАЛИЗОВАННЫЕ ОБЪЕКТЫ

60

Рис. 15. Алюминиевые трубы как помощь в восхожденииРис. 14. Альпинистский монтаж

деления ее формы – свое положение 

по трем точкам измерения в специ-

ально разработанном «плане уклад-

ки труб».

Если крыша была еще относитель-

но плоской и, следовательно, доступ-

ной для перемещения по ней, то мон-

таж обшивки стен был более слож-

ным и трудоемким, поскольку эллип-

тический свод не допускал установку 

лесов. В связи с этим были затребо-

ваны альпинистские навыки монтаж-

ного персонала (рис. 14), причем для 

помощи в восхождении использова-

лись алюминиевые трубы (рис. 15). 

Отягощающим обстоятельством явля-

лось то, что стеновое остекление ни-

же монтируемых профилированных 

листов Kalzip было уже установлено, 

а стены ниже экватора имели наклон 

внутрь (рис. 10, рис. 11b).

Литература:

1. Fick K., Ramich A., Tiebes 

R. Komplexe…

2. Fick K., Duernberger D. Bauen…
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 УВАЖАЕМЫЕ КОЛЛЕГИ! 

В НОЯБРЕ 2013 ГОДА СОСТОИТСЯ 

ПЯТАЯ ЮБИЛЕЙНАЯ МЕЖДУНАРОДНАЯ НАУЧНО�ТЕХНИЧЕСКАЯ КОНФЕРЕНЦИЯ 

 «ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ 
ТЕПЛОГАЗОСНАБЖЕНИЯ И ВЕНТИЛЯЦИИ» 

КОНФЕРЕНЦИЯ ПОСВЯЩАЕТСЯ 90�ЛЕТИЮ СО ДНЯ РОЖДЕНИЯ АКАДЕМИКА РААСН, 

 ПРОФЕССОРА, ДОКТОРА ТЕХНИЧЕСКИХ НАУК В.Н. БОГОСЛОВСКОГО 

Организатор конференции: 

ФГБОУ ВПО «Московский госу-

дарственный строительный универ-

ситет» (НИУ МГСУ) при участии На-

учно-исследовательского институ-

та строительной физики Российской 

академии архитектуры и строитель-

ных наук (НИИСФ РААСН). 

Дата проведения конференции: 

20-22 ноября 2013 г. 

 

Тематическая направленность 

конференции: теоретические осно-

вы и перспективные направления на-

учных исследований в области тепло-

газоснабжения и вентиляции. 

К участию в конференции пригла-

шаются преподаватели, студенты, 

аспиранты, докторанты и сотрудни-

ки вузов, научно-исследовательских 

и проектных организаций из Россий-

ской Федерации и других стран. 

Тематика пленарных заседаний и 

секций: строительная теплофизика, 

энергосбережение и энергоэффек-

тивность, отопление, вентиляция и 

кондиционирование воздуха, тепло-

снабжение, котельные установки, га-

зоснабжение. 

Предполагаемая информаци-

онная поддержка конференции: 

журналы «С.О.К.», «Инженерные си-

стемы», «Новости теплоснабжения», 

«Энергосбережение и водоподго-

товка», «Водоснабжение и санитар-

ная техника», «Полимергаз», «Све-

топрозрачные конструкции», Ин-

формационно-издательский центр 

«Современные Строительные Кон-

струкции». 

К началу конференции предпола-

гается издание сборника докладов. 

Доклады авторов, принявших личное 

участие в конференции, будут при 

возможности опубликованы после 

конференции в журналах, входящих 

в список, рекомендуемый ВАК РФ 

для публикации материалов диссер-

таций на соискание ученых степеней 

кандидата и доктора наук. К публи-

кации принимаются доклады только 

научно-технического характера и не 

несущие в себе элементов рекламы, 

которые публикуются в сборнике бес-

платно. Все доклады рецензируются 

Научным комитетом конференции, 

который оставляет за собой право 

отклонить доклад при его несоответ-

ствии тематике и требованиям к на-

учным публикациям. 

В рамках конференции предпо-

лагается проведение открытого кон-

курса на лучшую нааучно-исследо-

вательскую работу среди студентов, 

аспирантов и молодых ученых (в воз-

расте до 30 лет и не имеющих ученой 

степени кандидата наук). От каждой 

организации может быть представ-

лено не более 2-х докладов. Соответ-

ствующий доклад должен быть под-

готовлен без соавторства старших по 

возрасту сотрудников, за исключени-

ем научного руководителя конкурсан-

та. Другие условия конкурса будут 

сообщены дополнительно. 

Место проведения: Москва, 

Ярославское ш., д.26, ФГБОУ ВПО 

«Московский государственный стро-

ительный университет» 

Представители оргкомитета: 

проф., к.т.н. Махов Леонид Михайло-

вич; доц., к.т.н. Самарин Олег Дми-

триевич; доц., к.т.н. Троицкая Еле-

на Владимировна (научный редак-

тор); заместитель директора ИИЭСМ 

МГСУ по научной работе Лушин Ки-

рилл Игоревич 

Тел. (499) 188-36-07 

E-mail: tgvconf@mail.ru 

О намерении участвовать в кон-

ференции в качестве докладчика или 

участника просьба сообщить в оргко-

митет по E-mail до 30 марта 2013 г. 

При этом необходимо выслать ори-

ентировочные названия тем докла-

дов и их краткие тезисы. Если рабо-

та направляется на конкурс молодых 

ученых, это должно быть отмечено в 

письме. В случае принятия доклада 

оргкомитетом конференции Вы полу-

чите инструкцию по его оформлению 

и условия проведения молодежного 

конкурса.

ПРИГЛАШАЕМ 
К СОТРУДНИЧЕСТВУ! 

ДО ВСТРЕЧИ В МОСКВЕ! 

Оргкомитет конференции 
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Проект, победивший на Междуна-

родном Архитектурном Конкур-

се AC-CA (Architectural Competition 

Conours d’Architecture) – экологиче-

ская рыночная площадь города Каса-

бланки (Марокко).

Базар или рынок являются неотъ-

емлемой частью марокканской куль-

туры. Но они часто переполнены на-

родом и загрязнены, так как плот-

ность населения этой североафри-

канской страны постоянно растет.

Компания «ТомДэвид Архитэк-

тен» (TomDavid Architecten) из Ни-

дерландов, основанная Томом ван 

Оджиком (Tom van Odijk) и Дэвидом 

Баарсом (David Baars), представила 

свой проект экологической рыночной 

площади города Касабланки (Марок-

ко), который стал победителем пре-

стижного Международного Архитек-

турного Конкурса AC-CA (Architectural 

Competition Conours d’Architecture).

Этот проект экологически сбалан-

сированной рыночной площади про-

думан до мелочей и включает систе-

мы сбора и использования дождевой 

воды, сбора мусора и его незаметно-

го направления в подземные баки. 

Выразительность проекту придают 

солнцезащитные листовидные наве-

сы из железобетона, установленные 

внахлест, легкие, тонкие и вместе с 

тем очень прочные. Внутренняя сто-

РЫНОЧНАЯ ПЛОЩАДЬ В КАСАБЛАНКЕ

рона «листьев» футерована мерцаю-

щими золотом плитками, придающи-

ми всему сооружению яркий нацио-

нальный колорит.

Рыночная площадь с солнцеза-

щитными навесами и подземным 

сервисным уровнем, с оригинальным 

дизайном, который обеспечивает ин-

тенсивную вентиляцию пространства 

при интенсивном людском потоке, 

подчеркивает национальный колорит 

и отлично вписывается в этнический 

облик города.

Вода, стекающая с навесов, соби-

рается и хранится в подземных кон-

тейнерах, которые доставляют необ-

ходимое количество воды для водо-

провода рыночной площади или для 

уборки тротуаров.

Архитекторы проекта говорят: 

«Мы объединили местную самобыт-

ную форму жилья и температурный 
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контроль, учли место расположения 

сооружений и применили инноваци-

онные материалы, не требующие ча-

стого обслуживания и ремонта. Та-

ким образом, мы создали эффектив-

ную и прагматичную модель рынка 

нового поколения, которая послужит 

толчком для последующих модерни-

заций.

Листовидные навесы «природ-

ной» формы обеспечивают тень и 

укрытие, как листва деревьев. При 

этом навесы, расположенные внах-

лест, обеспечивают сток дождевой 

воды каскадом и позволяют воздуху 

свободно циркулировать. Бетонная 

конструкция изогнутой формы явля-

ется одновременно данью современ-

ной архитектуре Касабланки и одо-

брением красоты женских форм как 

посвящение культуре доминирования 

мужской половины на улицах».

Оригинальность этого проекта вклю-

чает в себя еще и новаторский подход к 

уборке мусора, который становится все 

большей проблемой не только в Марок-

ко, но и в других странах.

Система лотков между колоннами 

направляет мусор в мусорные баки, 

скрытые под землей.

«В данном проекте наш вклад в 

экологическую безопасность состо-

ит из двух частей. Во-первых, с по-

мощью простых технологий: исполь-

зование и повторное использование 

дождевой воды для туалетов и убор-

ки рыночной площади, использова-

ние испаряющейся под воздействием 

солнечного тепла и ветра влаги для 

получения постоянного свежего воз-

духа под крышей.

Во-вторых, чтобы быть уверен-

ным в экологической рационально-

сти, должны были быть устранены 

любые возможные негативные вли-

яния на окружающую среду. При-

менение разработанных систем об-

работки воды и мусора, использу-

ющих стойкие и недорогие матери-

алы, позволяет рассчитывать, что 

объект будет работать долго и с вы-

сокой надежностью», – говорят ар-

хитекторы.
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Компания Freedonia Group (США) 

представила обширное исследо-

вание о мировом рынке теплоизоля-

ции с прогнозом развития до 2016 и 

до 2021 гг. В отчете (376 стр.) рассмот-

рены основные региональные рынки: 

Северная Америка, Западная Европа, 

Азиатско-Тихоокеанский регион, Цен-

тральная и Южная Америка, Восточ-

ная Европа, Африка и Ближний Восток. 

Представлена информация о рынках 

стран в каждом из указанных регионов 

(включая Россию), приведена струк-

тура мирового рынка, представлены 

крупнейшие компании-производители 

теплоизоляционных материалов.

В 2013-2016 годах спрос на 
теплоизоляцию в мире будет 
расти на 5,5 % ежегодно

Объем мирового рынка теплоизо-

ляции в 2011 году оценивается величи-

ной $ 32,3 млрд.

Мировое потребление теплоизоля-

ционных материалов, согласно прогно-

зу, будет расти со среднегодовым тем-

пом 5,5 %, достигнув в 2016 году 23,1 

млрд. условных кв. м.

Это будет значительное ускорение 

по сравнению с 2006-2011 годами.

Ожидается, что в развивающихся 

странах, спрос на теплоизоляцию бу-

дет расти более высокими темпами в 

связи с ростом строительства и произ-

водственной деятельности. Произой-

дет «отскок» после падения спроса в 

2008-2009 гг. из-за коллапса на рынке 

жилья в ряде стран. Кроме того, усилия 

правительств по сокращению потреб-

ления энергии приведут к принятию но-

вых строительных норм и более широ-

кому использованию теплоизоляции.

В целом же, объем потребления те-

плоизоляционных материалов в разви-

вающихся странах будет полностью оп-

ределяться ситуацией на рынке жилья.

Доли регионов в мировом объеме 

потребления теплоизоляционных мате-

риалов, по прогнозу, составят:

• Азиатско-Тихоокеанский реги-

он – 44 %.

МИРОВОЙ РЫНОК ТЕПЛОИЗОЛЯЦИИ
С ПРОГНОЗОМ ДО 2016 И ДО 2021 ГОДОВ

• Северная Америка – 24 %.

• Западная Европа – 18 %.

• Другие регионы – 14 %.

Азиатско-Тихоокеанский 
регион – самый 
быстрорастущий рынок

Крупнейшим по объемам потребле-

ния теплоизоляционных материалов в 

2016 г. будет Азиатско-Тихоокеанский 

регион.

По прогнозу, в АТР ожидается са-

мый высокий рост спроса на теплоизо-

ляционные материалы до 2016 года 

вследствие роста объемов жилищного 

строительства, а также промышленно-

го производства.

В период между 2011 и 2016 годами 

на страны АТР придется более 53 % но-

вого глобального спроса на теплоизо-

ляционные материалы. Ожидается, что 

в АТР продолжится рост крупнейших 

национальных рынков, в том числе в 

Китае, Индии, Индонезии и Таиланде.

Основным драйвером 
роста будет жилищное 
строительство

Основным драйвером роста спроса 

на теплоизоляционные материалы бу-

дет жилищное строительство.

Ожидается, что в Северной Амери-

ке в период между 2011 и 2016 годом 

среднегодовой темп роста объемов 

продаж теплоизоляции составит 9,2 %, 

в основном за счет восстановления 

рынка жилья в США.

В Западной Европе «отскок» на 

рынках жилья в нескольких странах 

приведет к умеренному спросу на те-

плоизоляцию до 2016 года, по сравне-

нию со спадом спроса в 2006-2011 гг. 

Во многих странах Западной Европы, 

правительственные усилия по поощ-

рению использования теплоизоляции 

в целях снижения потребления энер-

гии также будет способствовать росту 

спроса.

Миграция из сельских районов в 

городские будет стимулировать строи-

тельную деятельность в развивающих-

ся странах Азиатско-Тихоокеанского 

региона, Африки и Ближнего Востока, 

Центральной и Южной Америки, спо-

собствуя росту спроса на теплоизоля-

ционные материалы. Рост доходов на 

душу населения позволит увеличить 

использование современных строи-

тельных технологий и материалов, в 

том числе – теплоизоляционных мате-

риалов. Принятие минимальных тре-

бований к теплоизоляции зданий в от-

дельных странах также будет способст-

вовать росту спроса.

Спрос на изоляцию для промыш-

ленных целей, систем вентиляции и 

кондиционирования, а также холодиль-

ных установок будет зависеть от рас-

ширения объемов производства ком-

паниями-производителями соответ-

ствующего оборудования. Мировые 

потребление холодильников и моро-

зильников как ожидается, будут расти 

до 2016 г. со среднегодовым темпом 

2,6 %. Кроме того, до 2016 года прогно-

зируется рост мирового потребления 

мобильных транспортных холодильни-

ков – в среднем, на 6,1 % ежегодно.

Западная Европа. Испания

В 2011 году потребление теплоизо-

ляционных материалов в Испании со-

ставило 193 млн. усл. кв. м, что состав-

ляет 5 % от общего западноевропей-

ского потребления.

Интенсивность использования теп-

лоизоляции в Испании, по сравнению 

с численностью населения, ВВП, и ин-

вестициями, довольно низкая в срав-

нении с другими странами Западной 

Европы, что обусловлено теплым кли-

матом страны и менее развитой эконо-

микой. Тем не менее, промышленный 

сектор Испании, в том числе производ-

ство крупного промышленного обору-

дования, порождает спрос на теплоизо-

ляционные материалы.

Спрос на теплоизоляционные ма-

териалы в Испании в период между 

2006 и 2011 годами упал почти на 10 %. 

В течение этого периода Испания была 
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одним из худших рынков сбыта в За-

падной Европе. Обвал рынка жилья в 

условиях мирового финансового кри-

зиса, который начался в 2008 году, при-

вел к потерям спроса на рынке жилищ-

ного строительства. Спрос в секторе 

строительства нежилых зданий также 

понес огромные потери, что снизило 

потребление. Спрос на изоляцию для 

промышленных целей, систем вентиля-

ции и кондиционирования также упал, 

так как промышленное производство 

резко сократилось.

По прогнозу, в период до 2016 года 

потребление теплоизоляционных мате-

риалов в Испании будет увеличиваться 

в среднем на 5,7 % ежегодно – гораздо 

выше, чем в среднем по региону. По-

требление в 2016 году составит около 

255 млн. усл. кв. м. «Отскок» на рынке 

жилья от низкой базы 2011 года будет 

основным драйвером спроса. Тем не 

менее, не ожидается, что уровень спро-

са вернется к докризисному уровню. 

Рост спроса в строительстве нежилых 

зданий, в промышленности, производ-

стве оборудования для вентиляции и 

кондиционирования, холодильных и на-

гревательных установок будет более 

умеренным.

В денежном выражении спрос на 

теплоизоляцию в Испании будет расти 

в среднем на 7,8 % в год – до $ 655 мил-

лионов в 2016 году. Наибольший рост 

спроса ожидается на пенопласты, так 

как эти материалы имеют наибольшую 

популярность в строительстве и про-

мышленности.

Крупнейшие компании-
производители

Крупнейшими компаниями-произ-

водителями теплоизоляционных мате-

риалов являются (представлены в ал-

фавитном порядке): Aislantes Minerales, 

Armacell International, BASF SE, Bay-

er AG, BBMG Corporation, Beijing New 

Building Materials, Berkshire Hathaway, 

Bridgestone Corporation, Byucksan Cor-

poration, CRH plc, CSR Limited, Dow 

Chemical,

Finetec Corporation, Fletcher Building, 

Hood Companies, Huntsman Corporation,

Italmobiliare SpA, KCC Corporation, 

Kingspan Group, Knauf Gips, NICHIAS 

Corporation, Ningbo Firewheel Thermal, 

Insulation & Sealing, Nitto Boseki, Nori-

sol A / S, Owens Corning, Paroc Group, 

PENOPLEX St. Petersburg, Recticel SA, 

Rockfibras do Brasil Industria e Comercio, 

Rockwool International, Saint-Gobain, Si-

am Cement, Sto AG, Styron LLC, swisspor 

Management, TechnoNICOL Corporation, 

Thermafiber Incorporated, Uralita SA.

В списке крупнейших по версии 

Freedonia Group – две российские 

компании: «Пеноплэкс» и «Техно-

НИКОЛЬ».

Рыночные доли крупнейших 

производителей теплоизоляции в 

2011 г. (объем мирового рынка – $ 32,3 

млрд.) представлены на рис.

По материалам The Freedonia Group, Inc.,

Cleveland, OH, USA

Испания: условия для рынка теплоизоляции

Год 2001 2006 2011 2016 2021
Население, миллионов чел. 40,8 44,1 46,4 47,9 49,2
ВВП на душу населения, $ в год 30000 32700 31470 32050 34650
Валовой внутренний продукт, $ 
млрд. (2010 г.)

1224 1442 1460 1535 1705

Объемы инвестиций, миллиардов $ 
млрд.(2010 г.)

321,8 424,9 313,7 361,5 396,5

Объемы инвестиций, % от ВВП 26,3 29,5 21,5 23,6 23,3
Потребление теплоизоляции, млн. 
усл. кв. м

249 322 193 255 290

Усл. кв. м. / на душу населения 6,10 7,30 4,16 5,32 5,89
Усл. кв. м / 1000 $ ВВП 0,20 0,22 0,13 0,17 0,17
Усл. кв. м / 1000 $ инвестиций 0,77 0,76 0,62 0,71 0,73

Испания: предложение и спрос на теплоизоляционные материалы

Год 2001 2006 2011 2016 2021
Потребление теплоизоляции, всего, 
усл. кв. м

249 322 193 255 290

В том числе:
– жилищное строительство 93 147 52 97 115
– строительство зданий нежилого 
назначения

47 67 52 59 68

– оборудование (холодильное, на-
гревательное)

109 108 89 99 107

$ за 1 усл. кв. м 1,55 2,00 2,33 2,57 2,93
Потребление теплоизоляции 386 645 450 655 850
В том числе:
Пенопласты 261 456 319 470 610
Стекловолокно 80 123 84 120 155
Минеральное волокно 26 38 28 37 49
Другие 19 28 19 28 36
+ экспорт - – 15 – 15 – 35 – 50
Производство теплоизоляции 386 630 435 620 800

Рыночные доли крупнейших производителей теплоизоляции в 2011 г. ($ 32,3 млрд.)
Источник: Freedonia Group
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СНЕГ НА СВЕТОПРОЗРАЧНЫХ КРОВЛЯХ 
ОТАПЛИВАЕМЫХ ЗДАНИЙ

А.П. КОНСТАНТИНОВ, А.А. ПЛОТНИКОВ, И.В. БОРИСКИНА
ФГБОУ ВПО «МГСУ»

В настоящее время в России, 

климат значительной части ко-

торой характеризуется холодной и 

продолжительной зимой, возведено 

и эксплуатируется большое количе-

ство светопрозрачных кровель. Од-

нако из-за отсутствия четкой мето-

дики и нормативных документов, 

регламентирующих проектирова-

ние подобных конструкций, при их 

эксплуатации возникает множество 

проблем.

Одной из главных таких про-

блем является скопление снежно-

го покрова на их поверхности, ко-

торое приводит к частичной по-

тере основной функции подобных 

конструкций – пропускать видимый 

солнечный свет и тем самым обе-

спечивать естественное освещение 

подкровельного пространства.

При этом наиболее распростра-

ненным способом решения подоб-

ной проблемы является примене-

ние дорогостоящей системы элек-

троподогрева остекления, отличаю-

щейся значительным потреблением 

энергии. Однако ее использование 

не всегда экономически оправда-

но, так как функциональное назна-

чение здания и режим его эксплуа-

тации могут допускать наличие сне-

га или тонкого слоя льда на кровле 

от нескольких часов до нескольких 

суток. При правильном подборе ха-

рактеристик стеклопакетов и раци-

ональном конструировании кров-

ли это время будет достаточным 

для стаивания снега с поверхности 

кровли. Данный путь решения по-

ставленной проблемы использует-

ся в настоящее время крайне огра-

ниченно ввиду малой изученности 

процессов накопления и стаивания 

снежного покрова с поверхности 

остекления. Поэтому рассмотрим 

его более подробно.

Натурные наблюдения и экспе-

рименты за процессами накопле-

ния и стаивания снежного покро-

ва с поверхности светопрозрачных 

кровель, описанные в [1], показы-

вают, что они по-разному происхо-

дят на кровлях с разным углом на-

клона. Снежный покров, скаплива-

ющийся на кровлях с малым углом 

наклона остекления (менее 15°), не 

будет скатываться с поверхности, 

а останется лежать там до полного 

его стаивания. На светопрозрачных 

кровлях с большим углом наклона 

остекления (30° и более) процесс 

накопления и стаивания снега бу-

дет носить циклический характер. 

Снежный покров, скопившийся на 

таких кровлях, будет лежать там 

лишь ограниченное время – до тех 

пор, пока он не начнет подтаивать. 

Определим продолжительность на-

хождения снежного покрова на 

остеклении с различным наклоном.

Процесс таяния снежного покро-

ва, скапливающегося на поверхности 

кровельного остекления, носит до-

статочно сложный характер. Поэтому 

при дальнейшем его исследовании 

будем использовать физическую мо-

дель, имеющую ряд допущений.

1. Светопрозрачная кровля с ле-

жащим на ней снежным покровом 

рассматривается как многослойная 

стенка, состоящая из нескольких 

слоев: 1) наружный воздух; 2) снеж-

ный покров; 3) стеклопакет; 4) воз-

дух подкровельного пространства.

2. Процесс передачи тепла че-

рез многослойную стенку опреде-

ляется только теплопроводностью. 

Передача тепла излучением и кон-

векцией не учитывается.

3. Многослойная стенка явля-

ется замкнутой системой, поэтому 

влагообмен с окружающей средой 

не учитывается. Снег является «су-

хим», в нем нет как свободной, так 

и связанной влаги.

4. Толщина снега в процессе та-

яния изменяется – как только тем-

пература слоя снега, непосред-

ственно прилегающего к стекло-

пакету, становится равной 0 °С, он 

считается растаявшим и исключа-

ется из рассмотрения.

Таким образом, согласно приня-

той физической модели таяние сне-

га будет осуществляться только за 

счет теплового потока, вызванного 

разностью температур наружного и 

внутреннего воздуха (рис. 1).

Этот процесс можно описать 

уравнением кондуктивной тепло-

проводности с внутренними тепло-

источниками. Записанное в энталь-

пийной форме, оно будет иметь вид

, (1)

где Е – удельная энтальпия; С
ЭФ

 – 

эффективная теплоемкость, учиты-

вающая теплоемкость материала и 

Рис. 1. Физическая модель таяния снега 
за счет теплового потока из подкровель-
ного пространства
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теплоту фазовых переходов матери-

ала; 
м
 – коэффициент теплопрово-

дности материала; Т – температура; 

q
х
 – внутренний источник теплоты.

Рассмотрим следующий круг за-

дач по определению продолжитель-

ности нахождения снежного покро-

ва на наклонных участках остекле-

ния (задача 1); продолжительности 

таяния снежного покрова, скапли-

вающегося на горизонтальных 

участках кровельного остекления 

(задача 2).

Рис. 2. Математическая модель процесса таяния снега: а — состояние системы до снегопада; 
б — состояние системы после окончания снегопада; в — механизм удаления растаявшего 
снега

Для решения этих задач числен-

ным методом будем использовать 

математическую модель, предпо-

лагающую динамический характер 

процесса таяния снега (рис. 2). За-

дачи будем решать методом конеч-

ных разностей с аппроксимацией 

уравнения (1) по явной схеме

, (2)

Продолжительность нахождения снежного покрова, ч, на наклонных участках остекления 
в зависимости от температуры наружного воздуха и типа остекления 

Термическое 
сопротивление 
остекления

Снежный покров Температура наружного воздуха, °С
Плот-
ность, 
кг/м3

Толщи-
на, см –5 –10 –15 –20

4-16-4
R = 0,372
м2∙°С∙ч/ккал

150

5 4,5 18 н/т н/т
10 6,5 14 32 н/т
15 9 16,5 27 48
20 11,5 19 29 42

350

5 25 н/т н/т н/т
10 31 н/т н/т н/т
15 38 н/т н/т н/т
20 44 н/т н/т н/т

4-Ar16-И4
R = 0,768
м2∙°С∙ч/ккал

4-16-4

150

5 6,25 н/т н/т н/т
10 8,75 20 144 н/т
15 11,5 21 40 156
20 14 24 38 64

350

5 112 н/т н/т н/т
10 56 н/т н/т н/т
15 56 н/т н/т н/т
20 60 н/т н/т н/т

Условные обозначения: н/т — снег не тает

где i – пространственные координа-

ты; k – шаг по времени;  – размер 

шага по времени; h – размер шага 

по пространству.

При рассмотрении этих про-

цессов будем использовать про-

граммный комплекс для решения 

теплофизических задач «ТЕМРА», 

разработанный А. А. Плотнико-

вым. Расчеты в данной програм-

ме происходят по методике, осно-

ванной на решении уравнения те-

плопроводности в энтальпийном 

виде. При рассмотрении системы 

снег+стеклопакет последний зада-

ется термическим сопротивлением 

RСП, а снег изме няется по толщи-

не со временем.

Решение каждой из задач про-

изводим при различных комбинаци-

ях исходных данных:

1) температура наружного воз-

духа (– 5, – 10, – 15, – 20 °С);

2 )  т е р м и ч е с ко е  с о п р о т и в -

ление остекления (R =  0 ,372 

м2·°С·ч / ккал – однокамерный сте-

клопакет без низкоэмиссионного 

стекла, заполненный воздухом, и R 

= 0,768 м2·°С·ч / ккал однокамерный 

стеклопакет с низкоэмиссионным 

стеклом, заполненный аргоном);

3) толщина (5, 10, 15, 20 см) и 

плотность снега (150 и 350 кг / м3).

Решение задачи 1 позволило 

определить продолжительность 

нахождения снежного покрова на 

кровлях с большим углом наклона 

остекления (табл.).

Расчеты показали, что снег бу-

дет стаивать с поверхности осте-

кления только при высоких темпе-

ратурах наружного воздуха (– 5 °С 

и выше). Продолжительность пол-

ного таяния снега будет зависеть от 

термического сопротивления осте-

кления, а также толщины и свойств 

выпавшего снега. При более низ-

ких температурах снег будет таять 

только в случае использования «хо-

лодного» остекления.

Решение задачи 2 позволило 

определить продолжительность та-

яния снежного покрова на кровлях 

с малым углом наклона остекления. 

Расчеты показали, что продолжи-

тельность нахождения снежного по-

крова на поверхности остекления 
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зависит от множества факторов, 

среди них можно выделить:

1) снег. Большое влияние на 

процесс таяния снега оказыва-

ют его свойства. Два типа снега, 

теплофизические характеристи-

ки которых закладывались в рас-

четы, имеют совершенно разный 

характер таяния. Расчеты показа-

ли, что при одинаковых условиях 

(Т
н
 = – 5 °С, R

сп
 = 0,37 (м2 °С ч) / ккал) 

таяние тяжелого снега (плотно-

стью 350 кг / м3) в первые часы по-

сле снегопада будет происходить в 

5…7 раз медленнее, чем в случае 

таяния легкого снега (плотностью 

150 кг / м3). При дальнейшем таянии 

интенсивность различалась еще 

более значительно;

2) остекление. Расчеты показа-

ли, что при использовании «тепло-

го» остекления снег всегда будет 

лежать продолжительное время на 

светопрозрачной кровле. При ис-

пользовании «холодного» остекле-

ния это явление будет наблюдаться 

только в условиях низких темпера-

тур наружного воздуха (ниже – 15 

°С). В остальных же случаях он бу-

дет стаивать. При этом величина 

снежного покрова, который оста-

Рис. 3. Зависимость интенсивности таяния снежного покрова от вида остекления и снега при 
температуре наружного воздуха –5 °С

нется лежать на поверхности «хо-

лодного» остекления, во всех слу-

чаях будет меньше, чем на анало-

гичном «теплом» остеклении;

3) температура наружного воз-

духа. Расчеты показали, что если 

снегопад и таяние снега будет про-

исходить при высоких температурах 

наружного воздуха (выше – 5 °С), то 

снег в любом случае будет стаивать 

с остекления. Продолжительность 

нахождения снежного покрова на 

поверхности остекления от момен-

та окончания снегопада до момента 

его полного стаивания составит от 

2 до 5 сут (в случае использования 

«холодных» стеклопакетов). При ис-

пользовании «теплых» стеклопаке-

тов это время несколько увеличится 

(5…7 сут) (рис. 3).

Снег, находящийся на свето-

прозрачной кровле при температу-

ре наружного воздуха – 10 °С, не 

будет полностью с нее стаивать. 

При таких условиях на остеклении 

будет продолжать лежать не менее 

5 см снега.

При температурах наружного 

воздуха – 15 °С и ниже скорость та-

яния снега очень мала. Значитель-

ное количество снега будет лежать 

на поверхности остекления до тех 

пор, пока температура не повысит-

ся. На поверхности остекления при 

этих условиях будет лежать не ме-

нее 8 см снега.

Выводы. 1. Снег, скапливаю-

щийся на светопрозрачных кровлях 

с большим углом наклона остекле-

ния (30° и более), будет стаивать 

лишь при температурах наружного 

воздуха выше – 10 °С. При более 

низких температурах снег будет 

оставаться лежать на кровле до тех 

пор, пока температура наружного 

воздуха не повысится.

2. Продолжительность нахожде-

ния снежного покрова на поверхно-

сти светопрозрачной кровли будет 

сильно зависеть от типа остекле-

ния. Использование остекления с 

высоким показателем термическо-

го сопротивления (однокамерные 

стеклопакеты с низкоэмиссионным 

стеклом, двухкамерные стеклопа-

кеты) будет приводить к тому, что 

в зимнее время поверхность све-

топрозрачной кровли почти всегда 

будет покрыта снежным покровом. 

При использовании остекления с 

малым показателем термического 

сопротивления (однокамерные сте-

клопакеты) снег будет лежать на 

кровле лишь при низких температу-

рах наружного воздуха.

3. Снег, скапливающийся на 

светопрозрачных кровлях с малым 

углом наклона остекления (менее 

15°), будет лежать на поверхности 

остекления до тех пор, пока полно-

стью не стает, либо пока его тол-

щина не уменьшится до граничной, 

при которой таяние снега не наблю-

дается.
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КАДРЫ ПО�ПРЕЖНЕМУ РЕШАЮТ ВСЕ …
ЭФФЕКТИВНОСТЬ ЭКОНОМИКИ ОПРЕДЕЛЯЕТСЯ НЕ ФОРМОЙ СОБСТВЕННОСТИ, А 
ИСКЛЮЧИТЕЛЬНО КОМПЕТЕНЦИЕЙ И ПРОФЕССИОНАЛИЗМОМ КОНКРЕТНЫХ МЕНЕДЖЕРОВ

Е. И. ЗАГОРОДНОВ,

Новосибирский Государственный Архитектурно-Строительный Университет, Новосибирск

Разврат завтракает с Богатством, обедает с Бедностью, ужинает с Нищетой и ло-

жится спать с Позором…

Бенджамин Франклин

В 2012 наблюдался рост цен и объ-

емов строительства на рынке не-

движимости. По данным АН «Жил-

фонд», «средневзвешенная цена 

предложения в многоквартирных до-

мах на рынке жилья в Новосибир-

ске на конец декабря составляла 

59,64 тыс. руб. за квадратный метр. 

За весь 2012 год цены поднялись на 

8,52 %. А с 31.12.2010 цены выросли 

в целом на 21 %.

И этот рост продолжается, при-

чем по всем направлениям. Зато 

ощутимо снижается накал полити-

ческой борьбы. А в результате – ста-

билизация. Как перед штормом – ат-

мосферное давление нарастает и 

все сущее, как бы испугавшись, на 

время замирает (стабилизируется) в 

тревожном ожидании. Однако у та-

кой стабилизации есть и обратная 

сторона: нация по-прежнему дрейфу-

ет к крайней степени нравственного 

упадка, когда страсть к наживе, все-

общая жадность, разврат и жажда 

удовольствий превышают здравый 

смысл. А прибавьте сюда еще стада 

социальных паразитов – всех этих 

бизнес-, шоу- и прочих суперменов…

В то же самое время прибыли кор-

пораций продолжают расти, и зар-

плата работников подрастает, толь-

ко уже гораздо меньшими темпами. 

И все еще актуален лозунг: «жизнь 

стала лучше, а жить, соответствен-

но, становится гораздо веселей». 

Предметы прежде недоступной для 

большинства электората «роскоши»: 

долгожданная колбаса, айфоны, ай-

пэды, машины и прочий иностранный 

инвентарь стали широко распростра-

ненными и доступными. Люди поку-

пают, покупают и покупают… Осо-

бенно активно идет торговля – спеку-

ляция жилой недвижимостью.

Постоянно внушаемые народона-

селению представления о ее (спеку-

ляции) непреходящей ценности и по-

лезности обусловили постоянный и 

неуклонный рост стоимости всего и 

вся. Общество неискушенных ново-

обращенных потребителей сбито с 

толку минибумом в потребительских 

расходах, простимулированных, 

увы, не бурным ростом отечествен-

ного промышленного производства 

и опережающим зарплату ростом 

производительности труда, т. е. на-

стоящими факторами подлинной 

стабильности и благополучия, а ак-

тивно проводимой государственной 

политикой расширения и всеобщей 

доступности для населения необес-

печенных кредитов. Мало того, этот 

фетиш позиционируется властями 

как зримый и наглядный пример пре-

словутой экономической стабильно-

сти. Хотя не надо быть уж слишком 

искушенным политэкономом, что-

бы обнаружить: налицо все класси-

ческие и грозные признаки близкой 

расплаты за самонадеянность и не-

профессионализм, описанные еще 

в бессмертных произведениях клас-

сиков (Карла Маркса, Фридриха Эн-

гельса и других).

На этом фоне, в качестве звуко-

вого сопровождения лубочной кар-

тинки эпохи великой стабилизации, 

всеобщее внимание привлекают ре-

чи записных публичных политиков – 

пламенных трибунов, полные показ-

ного негодования и обличения алч-

ности имущих классов, наглости вы-

сокопоставленных коррупционеров 

и хищничества монополистов, и все 

это в духе уже подзабытого популиз-

ма недавнего прошлого. Тем самым, 

вольно или невольно, решается глав-

ная задача правящего буржуазно-чи-

новничьего режима – подчинения се-

бе электоральной массы и удержания 

ее под контролем любой ценой. В том 

числе посредством ловкого подсовы-

вания лукавого тезиса о возобнов-

лении многопартийности в системе 

государственного власти. При этом, 

испытывая давление со стороны мо-

гущественных (кстати, сугубо одно-

партийных) частно-государственных 

монополий и их прессы, единокров-

ное правительство тормозит осуще-

ствление провозглашенных реформ, 

предусмотрительно не связывая себя 

никакими конкретными обязательст-

вами, предпочитая реальным срокам 

обещания того, что все лучшее у нас, 

как всегда, впереди. Таким образом, 

к началу четвертого срока пребыва-

ния у власти нового «старого» пре-

зидента реакция и движение к контр-

реформе продолжают набирать си-

лу. Следствием этого рискует стать 

«В стадах нет ничего хороше-
го, даже если они послушно бе-
гут вслед за тобой…»

(Ф. Ницше)
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не только ликвидация политической 

системы и фальсификация народно-

го представительства, но и полное 

прекращение творческого подхода к 

государственной службе и экономи-

ческим проектам государственного 

масштаба. Одной из главных причин 

этого явления, по-видимому, являет-

ся верхушечный, элитарный харак-

тер сложившегося государственного, 

суверенного либерализма, подчинен-

ного всецело классовым интересам 

народившейся крупной буржуазии и 

обслуживающей ее бюрократии. От-

сюда спонтанность и непоследова-

тельность государственной политики 

последнего времени, которые стано-

вятся его отличительной чертой, от-

сюда боязнь почина демократиче-

ских масс, становящаяся родовым 

его признаком. При этом степень эф-

фективности финансово-экономиче-

ских мер «нового курса» как сред-

ства сохранения стабилизации, этой 

«священной коровы» государствен-

ной власти, и выведения экономики 

из депрессивного состояния и соз-

дания барьера против возможных 

спадов в будущем, все еще далека 

от того, на что рассчитывали их не-

задачливые инициаторы. Неожидан-

ное для ньюреформаторов наступле-

ние нового экономического кризиса в 

2008 году – лучшее тому доказатель-

ство. Вместе с тем, реформы «ново-

го курса», вопреки заявлениям на-

ционального лидера в его послании 

Федеральному собранию (декабрь 

2012 г.) о приоритете сугубо частно-

собственнического, мелкобуржуаз-

ного (миллионы частных собствен-

никовсвободных предпринимателей) 

характера суверенного капитализма, 

на деле могут оказаться лишь шир-

мой для дальнейшего усиления гнета 

государственномонополистического 

капитала. Государственные расхо-

ды – один из важнейших признаков и 

институтов государственно-монопо-

листического капитализма. Их резкое 

и устойчивое возрастание за относи-

тельно короткий срок и есть одно из 

доказательств трагического перерас-

тания монополистического капита-

лизма 90-х в государственно-монопо-

листический капитализм 2000-х. Это 

подтверждает и текущая государст-

венная жилищная политика, состоя-

щая в активизации государственной 

поддержки жилищных программ, сти-

мулирующих преимущественно спрос 

на коммерческое жилье через обес-

печение максимальной доступности 

для населения жилищных займов 

(ипотеки), должных, по замыслу ав-

торов, в кратчайшие сроки трансфор-

мировать традиционное малодос-

тупное городское, преимущественно 

многоэтажное домостроение в пре-

словутую «одноэтажную Россию».

Однако при этом надо иметь в ви-

ду, что государственное стимулиро-

вание только спроса, в современных 

условиях, в условиях разбалансиров-

ки жилищного рынка – это однознач-

но антирыночное, а следовательно, 

и антигосударственное занятие, по-

скольку, вопреки объективным зако-

нам экономики, создает благоприят-

ные условия для удивительного и не-

объяснимого, с точки зрения здраво-

го смысла, роста объемов и цены на 

строительную продукцию одновре-

менно. До сих пор предпринимаемые 

попытки влиять на процесс созда-

ния продукта (квартир), с целью его 

оптимизации на завершающей ста-

дии строительной цепочки, на стадии 

приобретения, когда монопольно вы-

сокая цена на коммерческое жилье 

практически уже сформирована – со-

вершенно бесперспективны и недо-

пустимы! Формируя рынок жилья, 

государство должно действовать по 

рыночным принципам и, вследствие 

этого, его прямым долгом и священ-

ной обязанностью является сбалан-

сированное стимулирование спроса 

и предложения.

При этом основной крен текущей 

государственной жилищной полити-

ки надо направить на то, чтобы на по-

рядок увеличить предложение госу-

дарственного, социального жилья и 

таким образом сбить спекулятивную 

цену. Решение жилищного вопроса 

требует не активизации строитель-

ства как такового, а повышения сте-

пени доступности жилья для обыч-

ных граждан. Следует осуществить 

массовую программу строительства 

малоэтажного жилья экономическо-

го класса по современным дешевым 

технологиям с технической и соци-

альной инфраструктурой, с обяза-

тельным учетом предложений Пре-

зидента РФ о безвозмездном пре-

доставлении земли для такого рода 

строительства. «Земля должна пре-

доставляться тем, кто строит соци-

альное, экономичное жилье и соци-

альные объекты – бесплатно (в об-

мен на ограничение продажной цены 

жилья)», – так писал Президент в од-

ной из своих статей.

И предоставлять такое жилье на-

до по договорам социального най-

ма. Необходимо прекратить всякую 

господдержку банков, владеющих 

значительными объемами непродан-

ного жилья, чтобы побудить их реа-

лизовать это жилье, снизив тем са-

мым его остающуюся неоправданно 

завышенной цену. Тем самым будет 

проявлена забота о собственных гра-

жданах, а не о наживающихся на их 

бедах спекулянтах. Пока этот фунда-

ментальный подход не изменится, ре-

шение жилищной проблемы остается 

невозможным вне зависимости от ди-

намики ввода в строй нового жилья.

Именно исходя из этих соображе-

ний сегодня должна формироваться 

новая институциональная база для 

проведения активной жилищной по-

литики государства на ближайшие 

годы в целях:

1. Создания конкурентной среды 

в сфере жилищного строительства за 

счет формирования альтернативного 

коммерческому сектора доступного 

государственного арендного жилья 

экономического класса на базе госу-

дарственного заказа, через механизм 

государственно–частного партнерст-

ва (ГЧП) с применением преимуще-

ственно высокоплотной малоэтажной 

застройки городского типа.

2. Планомерного и научно обос-

нованного территориального разви-

тия с использованием разработанных 

и утвержденных документов терри-

ториального планирования и градо-

строительного зонирования и, что 

особенно актуально, обеспечения 

необходимыми ресурсами планов их 

реализации.

3. Эффективного и бережного ос-

воения народных бюджетных средств 

на возвратной основе (налоговые от-

числения в бюджет), обусловленного 
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спецификой применения государст-

венного заказа на основе ГЧП (госу-

дарственно-частного партнерства).

4. Обеспечения государственным 

арендным жильем наиболее важных 

прорывных, инновационных направ-

лений экономики регионов (в качест-

ве стимулирующего фактора созда-

ния дополнительных рабочих мест).

5. Подготовки условий и предпо-

сылок для ввода (учета) вновь возво-

димого жилья со 100 % степенью го-

товности;

6. Ориентации на опережающее 

развитие инфраструктурных направ-

лений рынка строительства жилья – 

инженерную подготовку площадок 

нового жилищного строительства.

7. Разработки нормативной ба-

зы для реализации положений Зе-

мельного кодекса РФ в части безвоз-

мездного предоставления земли под 

строительство социальных типов жи-

лья через процедуру конкурсного от-

бора с учетом государственных при-

оритетов по доступности и качеству.

8. Применения прогрессивного об-

щеевропейского стандарта – поквар-

тирного статистического учета вво-

димого жилья, вместо «накачанных» 

валовых показателей в виде тысяч 

квадратных метров, не отражающих, 

по субъективным причинам, реаль-

ного положения с обеспеченностью 

жильем населения.

Понятно, что эти планы невозмож-

ны без активного государственного 

влияния и разнообразных форм гос-

регулирования: налогового, промыш-

ленного или какого-либо иного, при-

том вне зависимости от дефицита 

или профицита финансов. Такой под-

ход играет главную роль в обеспече-

нии экономической стабильности в 

большинстве промышленных стран 

с устойчивой рыночной экономикой, 

где сила экономического кризиса 

проявляется, прежде всего, в резком 

падении промышленного производ-

ства. Нет необходимости объяснять, 

что это особенно актуально и для 

России.

И все-таки главная надежда в 

том, что благодаря планам по загруз-

ке военными проектами наша страна 

сможет выйти из кризиса, и уровень 

промышленного производства ста-

нет повышаться, знаменуя собой на-

чало выхода экономики из затяжной 

рецессии. Такой государственный 

подход окажет громадное психоло-

гическое воздействие на миллионы 

россиян, вызвав кардинальные изме-

нения в массовом сознании. Он ре-

шительно пошатнет культ бизнеса, 

который был создан за два десятиле-

тия господства монополий. И неуди-

вительно, что массовая психология 

стала возлагать вину за разруши-

тельное экономическое потрясение 

на тех самых «капитанов индустрии», 

которых еще недавно принято было 

обожествлять.

Заслуга кризиса в том, что он во-

очию показал полнейшую несостоя-

тельность идей всемогущества ча-

стнопредпринимательского индиви-

дуализма и «созидательной» роли 

крупного бизнеса. Пришла пора во-

площения идеи государственного ка-

питализма и государственного регу-

лирования экономики, модернизации 

правовых институтов в целях упоря-

дочения под эгидой государства со-

циальных отношений, ока¬завших-

ся в результате неконтролируемого 

хозяйничанья крупного капитала на 

грани опасного предела.

Государственный капитализм, ис-

пользующий преимущества откры-

тых свободных рынков и в то же вре-

мя закрывающий ключевые, наибо-

лее уязвимые сектора национальной 

промышленности становится новым 

вызовом современной экономике. 

Он мобилизует ресурсы государства, 

стимулирует создание так необходи-

мых сегодня совместных предпри-

ятий, объединяющих иностранные и 

национальные компании для транс-

ферта знаний и технологий, и при 

этом осуществляет контроль ключе-

вых предприятий и естественных мо-

нополий, субсидируя их гармоничное 

развитие и экспансию за рубеж.

Сегодня государственный капи-

тализм может с полным основанием 

зачислить в свой актив наиболее ус-

пешную крупную экономику мира – 

китайскую. В России же пока с ма-

ниакальной настойчивостью, достой-

ной лучшего применения, внушают 

общественности идею, что присутст-

вие государства в экономике должно 

быть минимальным, поскольку яко-

бы частные компании эффективнее 

государственных; что частный биз-

нес – это фактически синоним кон-

куренции и, следовательно, сниже-

ния себестоимости и потребитель-

ских цен, обновления производства и 

всеобщего процветания. Но, говоря о 

конкуренции, снижении цен и всеоб-

щем процветании, нельзя не вспом-

нить еще недавнюю реформу РАО 

ЕЭС, которая проводилась под эти-

ми же лозунгами. Теперь, когда при-

ватизация состоялась, а тарифы на 

электроэнергию растут ежегодно на 

десятки процентов, об этом вспоми-

нать как-то неудобно… Не очень-то 

падают (скорее, наоборот) и цены на 

бензин после приватизации нефтедо-

бывающих компаний в 1990-е годы.

Но главное заключаются в том, 

что частные компании не решают со-

держательные государственные за-

дачи, и грандиозные планы модер-

низации экономики страны могут 

оказаться под большим вопросом. 

Уже доказано, что противопоставле-

ние частного бизнеса государствен-

ному – неконструктивно. Более того, 

повсюду в мире имеет место усиле-

ние позиций государства, особенно 

в странах, озабоченных проблемами 

индустриализации и устойчивого бы-

строго экономического развития, к 

которым с полным правом относится 

и Россия. На самом деле нет сущест-

венных различий эффективности ме-

жду частными и государственными 

компаниями, поскольку в современ-

ной экономике функция управления 

должна быть отделена от собственно-

сти, и между частными и государст-

венными компаниями происходит ин-

тенсивный обмен кадрами. Эффек-

тивность экономики определяется не 

формой собственности, а исключи-

тельно компетенцией и профессио-

нализмом конкретных менеджеров. 

Кадры по-прежнему решают все.

Статья предоставлена журналом 
“Проектирование и строительство в Сибири”в 

рамках информационного объмена
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УВАЖАЕМЫЕ ДАМЫ И ГОСПОДА!

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ НА СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ИЗДАНИЯ

«ОКНА И ДВЕРИ», «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ», «СТЕНЫ И ФАСАДЫ», 
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ», «РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ», 

«ЗЕЛЕНЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ»

С 2012 года все подписчики на печатные версии имеют доступ к электронным версиям журналов.

СТОИМОСТЬ ГОДОВОЙ ПОДПИСКИ НА 2013 ГОД

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом рассылки 
и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем 
за 2 комплекта, %

Количество комплектов
Для подписчиков РФ,

руб.
Для зарубежных
подписчиков, евро 2-8 9-20 21-50 51-100 свыше 

100 
«Окна и Двери»
(6 номеров) 3480 150

15 20 24 27 30

«Стены и Фасады»
(2 номера) 1160 55

«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2320 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2320 75

«Рольставни. Ворота. 
Солнцезащитные 
Конструкции»
(2 номера)

1160 55

«Зеленые Строительные 
Технологии»
(2 номера)

1160 55

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сберкассу. 

При оформлении подписки на все шесть изданий (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.

Итого сумма годовой подписки (для подписчиков РФ):

для физических лиц – 8120 руб.;

для юридических лиц – 9280 руб.

Подписка оформляется на год.

Для юридических лиц, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, на-

кладная) на каждый вышедший из печати журнал.

Для физических лиц документы не предоставляются.

ТАКЖЕ ВЫ МОЖЕТЕ ЗАКАЗАТЬ:

1. КАТАЛОГИ-СПРАВОЧНИКИ: 2. ПРОГРАММНЫЕ ПАКЕТЫ:

• «Комплектующие для окон и дверей» – 450 руб.;
• «Теплоизоляционные материалы и изделия» – 300 руб.;
• «Системные профили для окон, дверей и фасадных 
конструкций» – 450 руб.

• База данных «Комплектующие для производства окон и 
дверей» – 2500 руб.

• База данных «Производители ПВХ-профилей» – 
2700 руб.
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IVAPER 70 СОВРЕМЕННОЕ РЕШЕНИЕ
 
Окна с именем и гарантией немецкого качества. Проверенные временем технологии из Германии 
для высококачественных светопрозрачных конструкций гарантируют надежность и долговечность 
Ваших металлопластиковых окон и дверей.

Система оконных и дверных полимерных 
профилей IVAPER 70 отвечает всем современным 
требованиям строительной физики и включает 
в себя широкую номенклатуру основных и 
дополнительных профилей для рационального и 
экономичного производственного процесса.  

Морозостойкая система в пяти, и трехкамерном 
исполнении с монтажной глубиной 70 мм. 
Применяется для оконных и дверных блоков 
повышенной ударной вязкости, стойких к 

климатическим воздействиям. Система может 
использоваться во всех категориях зданий. 
Широкий диапазон решений для нестандартных 
светопрозрачных конструкций. Варианты 
исполнения: белый, односторонняя ламинация, 
двусторонняя ламинация на окрашенном в 
массе профиле.  Возможность использования 
унифицированного армирования в основных профилях 
системы. Возможность установки стандартных, 
энергосберегающих и звукоизоляционных 
стеклопакетов шириной до 40 мм. 
Профессиональная техническая поддержка и сервис.

Всегда надежно. Всегда красиво. www.ivaper.ru

Успешная премьера R+T Russia сос-
тоялась в 2012 году. 56 компаний из 
14 стран мира: Австрии, Белоруссии, 
Китая, Чехии, Германии, Греции, 
Италии, Кореи, Польши, России, 
Испании, Тайваня, Турции и США 
представили свои новейшие тех-
нологии и инновации на площади в 
1300 кв. м. 3 427 профессиональных 
посетителей из 35 стран мира про-
демонстрировали большой интерес 
и подтвердили абсолютный успех 
первой выставки R+T Russia. 
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АНАЛИТИЧЕСКИЕАНАЛИТИЧЕСКИЕ
ОТЧЕТЫОТЧЕТЫ

«Комплектующие
для окон и дверей»

«Теплоизоляционные
материалы и изделия»

«Системные профили
для окон, дверей

и фасадных конструкций»

ЖУРНАЛЫЖУРНАЛЫ

«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

«ЗЕЛЕНЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ»

«РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ»

«Российская тысяча. 
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций - 2012» 
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