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Пяти- и трехкамерное морозостойкое исполнение 
профилей. Профильные системы применяются для 
оконных и дверных блоков повышенной ударной 
вязкости, стойких к климатическим воздействиям. 
Возможно использование во всех категориях зданий. 
Широкий диапазон решений для конструкций 
различной степени сложности. 

Варианты исполнения: белый, односторонняя 
ламинация, двусторонняя ламинация на окрашенном 
в массе профиле. Возможность использования 
унифицированного армирования. Возможность 
установки стандартных, энергосберегающих 
и звукоизоляционных стеклопакетов. 
Профессиональная техническая поддержка и сервис.

www.ivaper.ru

Оконные системы IVAPER® отвечают современным требованиям современного строительства и 
располагают оптимальным набором основных и дополнительных профилей для рационального 
производства металлопластиковых окон и дверей. 

ВСЕГДА НАДЕЖНО. ВСЕГДА КРАСИВО.

УВАЖАЕМЫЕ ДАМЫ И ГОСПОДА!
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«Стены и Фасады»
(2 номера) 1380 55

«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2760 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2760 75
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(1 номер)
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Для физических лиц документы не предоставляются.
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1. КАТАЛОГИ-СПРАВОЧНИКИ: 2. ПРОГРАММНЫЕ ПАКЕТЫ:

• «Комплектующие для окон и дверей» – 450 руб.;
• «Теплоизоляционные материалы и изделия» – 300 руб.;
• «Системные профили для окон, дверей и фасадных 
конструкций» – 450 руб.

• База данных «Комплектующие для производства окон и 
дверей» – 2500 руб.

• База данных «Производители ПВХ-профилей» – 
2700 руб.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить 

по телефону в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо pay@ssk-inform.ru
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ПРОБЛЕМЫ И ПЕРСПЕКТИВЫ 2014 Г.

Каковы перспективы развития строительной отрасли в 2014 году? Одно-
значный прогноз давать трудно.

Итоги прошедшего 2013 года не впечатляют. Несмотря на превосходные 
данные Росстата о росте объемов строительства и ввода жилья (69,4 млн. кв. 
м, или 105,6% к предыдущему году), объемы строительно-монтажных работ 
снизились. Рынок строительных материалов во многих секторах фактически 
вошел в стагнацию. Реальное состояние дел компании-производители почув-
ствовали на себе.

За 6 лет, в рамках работ по мониторингу строительного рынка и рынка 
строительных материалов и изделий (включая оконно-фасадный рынок), ИЦ 
«ССК» выпустил более 30 аналитических отчетов. Было показано, что разви-
тие как отдельных подотраслей, так и строительной отрасли в целом опреде-
ляется, прежде всего, воздействием макроэкономических факторов. То есть 
состоянием экономики страны, которая вновь начала «хромать». 

По итогам 2013 г. рост ВВП оказался значительно ниже ожиданий, соста-
вив лишь 1,8%. Началось снижение объемов промпроизводства. Все это впол-
не закономерно: созданная в стране государственно-монополистическая эко-
номика исчерпала потенциал развития. Пока спасает благоприятная конъюн-
ктура на нефтегазовом рынке…

Некоторые тенденции обозначились в начале 2014 года: 
• Падение курса рубля по отношению к доллару и евро, которое с нача-

ла года уже составило более 10%. Соответственно происходит рост рублевых 
цен на импортируемые товары, который неизбежно приводит к росту цен на 
продукцию внутреннего производства и стоимости услуг, включая «услуги» 
госмонополий. 

• Ускорившийся отток капиталов из страны и снижение российских бирже-
вых индексов. Это создает напряженность в финансовой сфере, проблемы с 
получением новых кредитов и перекредитованием в производственной сфе-
ре. Рост процентных ставок вполне предсказуем, а это, в свою очередь под-
толкнет вверх цены на товарную продукцию, ведет к сокращению инвестиций. 
Усилятся так же проблемы с реализацией вводимого жилья и коммерческой 
недвижимости.

В 2014 году к экономическим проблемам добавились политические. Со-
бытия на Украине и присоединение Крыма неизбежно будут иметь далеко 
идущие последствия. Кроме риска военного конфликта, гарантированная на 
2014 год политическая и экономическая нестабильность в этой стране давит 
на курс рубля и неизбежно ведет к потерям для российского бизнеса. А вве-
денные против России экономические санкции, при всей их ограниченности, 
создают психологическое давление и способствуют сокращению инвестиций. 

В настоящее время просматриваются три сценария дальнейшего развития 
ситуации.

Вероятность «катастрофичного» сценария мала. Как известно, «политика 
есть концентрированное выражение экономики». Бизнесу же катастрофа не 
нужна. Однако история знает много примеров, когда экономические интересы 
приносились в жертву политическим амбициям, а затем вступало в силу «про-
должение политики другими средствами»... Остается надеяться, что до это-
го не дойдет, и политическая конфронтация не перерастет в прямое военное 
столкновение, последствия которого могут быть разрушительными для всего 
мира.

Два других сценария можно назвать «умеренно-негативным» и «негатив-
ным». Их отличия – в степени воздействия внешних факторов на экономику 
страны, а далее – на инвестиции, строительство, строительный рынок. Пока 
нет оснований говорить о разрыве экономических связей, замораживании ин-
вестпроектов и свертывании деятельности зарубежных компаний в России. 
Дальнейшее нагнетание обстановки и конфронтация никому не выгодны, в 
том числе и политикам. Поэтому «умеренно-негативный» сценарий для 2014 
года остается наиболее вероятным.
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160�ЛЕТНИЙ ЮБИЛЕЙ 
WINKHAUS С РОССИЙСКИМИ 
ПАРТНЕРАМИ

В р а м к а х  п р а з д н о в а н и я 

160-летнего юбилея   компании 

Winkhaus, российские партнеры 

фирмы – представители крупных 

компаний по производству окон 

посетили главный офис Winkhaus 

в городе Тельгте (Германия).

Встречи руководства компании 

Winkhaus с российскими торговы-

ми партнерами происходили в ста-

ринных немецких городах Тель-

гте и Мюнстер в земле Северный 

Рейн-Вестфалия. Сначала гости 

прибыли в Тельгте, где вечером в 

их честь состоялся праздничный 

ужин.

Основная часть программы 

юбилейных мероприятий началась 

на следующий день – гости были 

приглашены в центральный офис 

фирмы Winkhaus в городе Тельгте, 

где их приветствовало руководство 

семейного предприятия, предста-

вители пятого поколения учредите-

лей и совладельцов компании Со-

фи и Тильман Винкхаус. Участников 

провели по музею, посвященному 

истории компании, представленной 

на фотографиях, иллюстрирующих 

главные вехи становления и разви-

тия фирмы.

Экскурсия продолжилась осмо-

тром производственных помеще-

ний компании, где гостям нагляд-

но показали стадии производства 

фурнитуры от вырубки элементов 

из стали до сборки уже готовых из-

делий. Участникам экскурсии под-

робно рассказали о типах использу-

емого оборудования на каждой ста-

дии изготовления фурнитуры.

Особое внимание в ходе экскур-

сии было посвящено осмотру ла-

боратории контроля качества, где 

происходит оптический контроль 

размеров изготавливаемых дета-

лей.

После экскурсии по произ-

водству представители компании 

Winkhaus провели презентацию 

 Учредитель и совладелец компании Winkhaus Тильман Винкхаус в обществе российских партнеров
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продукции Winkhaus. В первую оче-

редь рассматривалась фурнитура 

нового поколения activPilot: была 

дана общая характеристик систе-

мы, отмечены ее ключевые особен-

ности и преимущества, среди кото-

рых подробно разбиралась встро-

енная функция противовзломности, 

позволяющая обеспечить каче-

ственно новый уровень комфорта 

и безопасности окна для потреби-

теля. 

Еще одна разработка Winkhaus, 

представленная на презентации – 

это фурнитура proPilot, ориентиро-

ванная на экономичное и рацио-

нальное производство оконных кон-

струкций. 

Важной темой обсуждения бы-

ли портальные системы Winkhaus 

(duoPort PAS), востребованность 

которых актуальна на российском 

рынке.

Следующий блок вопросов пре-

зентации касался новых разработок 

Winkhaus, среди которых activPilot 

Comfort PADK, activPilot Comfort 

PADS, activPilot Comfort PAD Ergo, 

преимуществом которых является 

инновационная функция щелевого 

проветривания с помощью периме-

трального отвода створки от рамы 

на 6 мм, что позволяет обеспечить 

эффективный и безопасный возду-

хообмен в помещении. 

В качестве самой последней но-

винки Winkhaus была представле-

на поворотно – откидная фурнитура 

activPilot Giant для исключительно 

больших и тяжелых створок, весом 

до 200 кг. Петли данной систем вы- Музей Winkhaus в г.Тельгте

Первые запорные механизмы WinkhausОсмотр показательных образцов фурнитуры Winkhaus

Фурнитура activPilot для деревянных окон
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держивают нагрузку до 180 кг, кро-

ме того, они эстетически привле-

кательны и гармонично сочетают-

ся с остальными составляющими 

оконной конструкции. Кроме впе-

чатляющей нагрузки на створку, 

данная фурнитурная система име-

ет также высокий уровень противо-

взломности – до 2-ого класса.

Отдельный блок вопросов пре-

зентации касался современных 

разработок Winkhaus в области 

Партнеры Winkhaus на экскурсии в Амстердаме

дверной фурнитуры. Участникам 

был представлен обзор замков 

с многоточечным запиранием, сре-

ди которых easyLock, hookLock и 

autoLock, важной особенностью 

которых является обеспечение 

прижима дверной створки к раме 

по всему периметру дверного по-

лотна (в верхней и нижней обла-

стях), а также простое, удобное 

и быстрое запирание дверей и вы-

сокая степень противовзломности.

Представительство Winkhaus

141701 РФ, Московская область,     

г. Долгопрудный,

ул. Пр-кт Пацаева, д. 7, кор.1

T +7(495)722-04-70

winkhaus@ru.winkhaus.pl

Завершающим предметом об-

суждения на презентации были ме-

ханические системы защиты – двер-

ные цилиндры Winkhaus. В рамках 

данного вопроса, освещался мо-

дельный ряд механических цилин-

дров (RPE, ZRV), были обозначены 

их основные технические характе-

ристики и функциональные особен-

ности использования. 

После окончания презентации 

гости побывали на строительной 

площадке, где активно ведутся ра-

боты по возведению нового пред-

приятия Winkhaus в Мюнстере (с об-

щей площадью 30.000 м2). В новом 

комплексе Winkhaus гости посетили 

уже оборудованные производствен-

ные цеха, которые соответствуют 

самым современным стандартам.

Конец дня был посвящен экскур-

сии по городу Мюнстер, после кото-

рой состоялся праздничный банкет 

в одном из его ресторанов. Ужин 

прошел в веселой и дружеской ат-

мосфере, гости делились впечат-

лениями дня, обсуждали вопросы 

и темы, затронутые на презентации.

Следующий день юбилейных ме-

роприятий был посвящен поездке 

в Амстердам, в ходе которой гости 

в сопровождении гида совершили 

экскурсию по достопримечательно-

стям города, посетили музей воско-

вых фигур Мадам Тюссо и прокати-

лись на прогулочном корабле по ре-

ке Амстел, на которой расположен 

город.

День завершился в уютном ре-

сторане, где гости угощались блю-

дами местной кухни и активно об-

щались в приятной обстановке. 

В завершении вечера представите-

ли компании Winkhaus поблагода-

рили всех гостей за участие в юби-

лейных мероприятиях и выразили 

уверенность в дальнейшем плодот-

ворном сотрудничестве и укрепле-

нии партнерских отношений.

Фурнитура activPilot для пластиковых окон
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Повышенное внимание к деталям делает оконные разработки Winkhaus 

одними из самых инновационных и высоконадежных в мире. Вот уже 160 

лет наше семейное предприятие стремится к высоким стандартам качества 

продукции и сервиса, обеспечивая таким образом успех своим клиентам  

и торговым партнерам.

Оконные системы фурнитуры activPilot продолжают традиции инноваций. 

Благодаря модульной системе фурнитуру activPilot можно установить на 

любой оконной конструкции. Кроме того, уменьшенное количество элемен-

тов позволяет обеспечить быстрый и легкий монтаж фурнитуры. Оконная 

система activPilot универсальна и отвечает любым запросам клиента.

Считается, что в Германии самые высокие стандарты качества в мире.  

В Winkhaus мы имеем самый высокий уровень стандартов качества даже 

для Германии. Я не дал бы своего имени ни для чего другого.

«Говорят, что в Германии любят точность. Похоже,
  мне на роду написано быть немцем «в квадрате».
Тильман Винкхаус, Генеральный директор и совладелец компании

www.winkhaus.ru
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КАКОВА СИТУАЦИЯ НА РОССИЙСКОМ 
ОКОННОМ РЫНКЕ?

«ОД»: Прошедший 2013 год был 

непростым для российского окон-

ного рынка. Многие планы оказа-

лись не реализованными. У ряда 

компаний произошло снижение 

объемов производства, сокращение 

объемов продаж. Каким прошед-

ший год был для компании «Винк-

хаус» в России? Как Вы оцениваете 

его общие итоги для Вашей компа-

нии и для оконной отрасли в целом?

Я. Р.: Прошлый год был для на-

шей компании очередным из послед-

них 5 лет годом роста. Правда, не та-

кого, как годом раньше, но, в срав-

нении с 2012-м годом, мы получили 

«одноциферный» рост.

Фирма трудоустроила новых ра-

ботников, было проведено много 

учебных семинаров и встреч с по-

тенциальными клиентами. Надеемся, 

что в 2014 году у нашей компании бу-

дет рост выше уровня развития рын-

ка в России.

«ОД»: Торговая марка Winkhaus 

давно зарекомендовала себя 

на российском рынке оконной 

фурнитуры. Компания «Винкхаус» 

за последние годы значительно 

нарастила свой оборот на россий-

ском рынке и приобрела много но-

вых клиентов. Какие факторы спо-

собствовали этим успехам? Уда-

лось ли Вашей компании в 2013 го-

ду сохранить объемы продаж 

в России на уровне предшествую-

щего 2012 года или превзойти его?

Я. Р.: Не только удалось сохра-

нить, но и повысить. Это результат 

тяжелой работы многих наших со-

трудниц и сотрудников в последние 

несколько лет деятельности фирмы. 

Благодаря трудоустройству новых 

работников, удалось приобрести мно-

гих новых клиентов, организовать 

многочисленные обучающие семина-

ры как для производителей окон, так 

и для их продавцов.

Были так же введены в продажу 

самые новые продукты, которые при-

меняются как на западных рынках, 

так и на восточных. Мы не ведем рас-

продажи старых артикулов. К каждо-

му из наших торговых партнеров у нас 

серьезный и уважительный подход, 

они это видят и оценивают. Это един-

ственный способ развития продаж.

«ОД»: Расскажите немного 

о компании «Винкхаус», которой 

в этом году исполняется 160 лет, 

и о компании «Винкхаус Поль-

ска», отметившей 20-летний юби-

лей в прошлом году. Какая продук-

ция производится? Что поставля-

ется на российский рынок сейчас, 

что нового планируется вывести 

на рынок в 2014 году?

Я. Р.: Нашу фирму основал 

в 1854 году Август Винкхаус (August 

Winkhаus). Все это время предпри-

Журнал «ОКНА и ДВЕРИ» в начале нового строительного сезона регулярно публикует серию интервью с ру-

ководителями ведущих компаний, в которых дается оценка итогов прошедшего года, текущей ситуации, тен-

денций и перспектив развития оконного рынка. 

Как показывают предшествующие публикации, мнения и оценки респондентов по ряду вопросов далеко не 

всегда совпадают. В представленных ниже интервью так же представлены различные точки зрения и различ-

ные оценки рыночной ситуации. И это тем более интересно!

Мнение редакции и имеющиеся в ее распоряжении данные могут не совпадать с мнениями и оценками ре-

спондентов. 

Благодарим всех участников!

На вопросы редакции «ОД» отвечают Януш Родски, 
генеральный директор российского представительства 
компании «Винкхаус», и Кшиштоф Якимович, коммерческий 
директор российского представительства компании «Винкхаус»
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ятие принадлежит семье Винкхаус. 

Компанией управляют представи-

тели уже пятого поколения наслед-

ников – Софи и Тильман Винкхаус. 

Нашу фирму воспринимают как од-

ну из самых инновационных в отрас-

ли, имеющую при этом самый солид-

ный и долголетний (160 лет!) опыт 

деятельности на рынке. Семейные 

традиции и современные тенденции 

удается соединить воедино, благода-

ря быстро принимаемым решениям 

и четко определенной стратегии со-

владельцев фирмы.

Winkhaus в Польше уже больше 

20 лет. С самого начала предприятие 

было очень важным производствен-

ным звеном для всей группы, а так-

же удобным логистическим центром 

для всех восточных рынков. В Рос-

сии «Винкхаус» продает несколько 

фурнитурных систем для окон, начи-

ная с компактной фурнитуры proPi-

lot, предназначенной прежде всего 

для промышленных объектов и за-

канчивая системой, наиболее усовер-

шенствованной в отрасли – activPilot. 

Ее версии – это Select, Tilt First, еди-

ная в своем роде фурнитурная отстав-

ная система activPilot Comfort PADK 

и PADM, а также раздвижная фурни-

тура с функцией безопасного прове-

тривания duoPort PAS. Одним из на-

ших приоритетных желаний и заданий 

в настоящее время является развитие 

продажи дверной фурнитуры – стан-

дартных решений для механиче-

ских и электронных замков-реек STV 

с многоточечным запиранием.

К. Я.: 160 лет на рынке – это 

очень важный юбилей. В связи с этой 

датой, совладелец и учредитель фир-

мы Тильман Винкхаус (Tilmann Win-

khaus) сам лично принимает актив-

ное участие в рекламной кампании 

в России. Он – лицо рекламной кам-

пании «Винкхаус» в России. Я думаю, 

что у читателей вашего журнала уже 

была возможность воспользоваться 

случаем увидеть владельца фирмы 

на страницах издания. Результат этих 

действий можно заметить во время 

встреч с нашими клиентами.

«ОД»: Деятельность «Винк-

хаус» характеризуется иннова-

ционным подходом, отношени-

ем к инновациям как к искусству. 

Среди разработок – модульные 

программные комплексы, авто-

матизация раскроя, «безбумаж-

ное производство» и многое дру-

гое. Как идет внедрение инноваций 

в России? Какие трудности прихо-

дится при этом преодолевать?

Я. Р.: Мы – единственная фирма 

в отрасли, которая создала и далее 

совершенствует собственную мно-

гоязычную программу, предостав-

ляющую возможность комплексно-

го обслуживания производственных 

предприятий по изготовлению окон, 

в том числе интегрирования этих 

объектов с международной сетью 

продаж. Развитие программы проис-

ходит при участии нашего собствен-

ного международного коллектива 

программистов, а успех программы 

заключается в том, что его совер-

шенствование происходит на осно-

ве тесного сотрудничества с нашими 

клиентами, учитывая их актуальные 

пожелания.

На сегодняшний день мы можем 

похвастаться многими интересными 

внедрениями, диапазон применения 

которых приспособлен к организаци-

онным и производственным возмож-

ностям и потребностям клиента, на-

чиная от так называемого базового 

внедрения и заканчивая комплекс-

ным «безбумажным» производством 

с управлением станками, процессом 

оптимизации и расчетом произво-

дительности труда на производстве, 

вплоть до расчета вознаграждений, 

выплачиваемых производственным 

рабочим.

К. Я.: Работа коллектива наших 

специалистов IT не прекращается 

ни на минуту, отсюда подтвержде-

ние того, насколько программа важ-

на и необходима российскому отрас-

левому рынку. Эта потребность ощу-

тима еще более наглядно во време-

на все более жесткой конкуренции. 

Именно тогда все большее внимание 

обращается на оптимизацию раскроя 

или производительность производ-

ства, потому что именно эти показа-

тели влияют на преимущества перед 

конкурентами. Примером этому мо-

жет послужить сравнение двух фирм 

с похожим уровнем производства, 

но с одной разницей – одна из этих 

компаний внедрила оптимизацию 

и обращает внимание на произво-

дительность производства, а вторая 

работает, что называется, «стандар-

тно». Разница в издержках по себе-

стоимости может составить даже не-

сколько процентов.

Помимо того, что многие из на-

ших  клиентов  работают  у же 

на каких-то системах, нам удается 

их все-таки переубедить, чтобы вне-

дрили именно наше программиро-

вание, базирующееся на модулях, 

связанных с управлением станка-

ми и бухгалтерскими программами. 

А благодаря тому, что наши сотруд-

ники IT – это профессионалы и спе-

циалисты высокого класса, все боль-

ше клиентов принимает решение со-

трудничать с фирмой «Винкхаус».

«ОД»: Мы знаем, что компания 

«Винкхаус» всегда уделяет каче-

ству своей продукции повышенное 

внимание. Но демпинг, «ценовые 

войны», предельное удешевление 

продукции любой ценой и, как след-

ствие, снижение качества оконных 

конструкций – это, к сожалению, 

реалии сегодняшнего российско-

го оконного рынка. Из-за жесткой 

ценовой конкуренции падает рен-

табельность бизнеса. Не секрет, 

что многие сборочные оконные 

предприятия, в том числе, крупные, 

сегодня переживают не лучшие вре-

мена. Каким Вы видите дальней-

шее развитие событий? Сможет ли 

отрасль в обозримой перспективе 

перейти от приоритета дешевизны 

к приоритету качества?

Я. Р.: Считаю, что российский 

рынок развивается очень похожим 

образом, если провести сравнение 

с другими, можно сказать, «более 

опытными» западными рынками. 

В самом начале, особенно во вре-

мена сильного замедления эконо-

мического развития, когда для всех 

клиентов приоритетом была цена, 

существовал большой спрос на де-

шевые товары и, как негативное 

следствие вышеупомянутого – так 

называемое «всеобщее согласие» 

на продажу продуктов сомнительно-

го качества.
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Однако вскоре происходит мед-

ленное насыщение рынка, возраста-

ют требования к товарам со стороны 

клиентов – все более образованных, 

ожидающих профессионального об-

служивания от продавцов. Кроме то-

го, покупаемый ими продукт должен 

быть изготовлен с использованием 

оригинальных комплектующих, ос-

нащен многими дополнительными 

и полезными функциями (например, 

противовзломность), иметь обеспе-

ченный гарантийный сервис после за-

купки и т. п. Это вовсе не какое-то да-

лекое будущее, но уже сегодняшние 

реалии многих фирм, которые реши-

ли использовать шанс продавать то-

вары намного лучшие, но одновре-

менно также более дорогие.

Обратите внимание на тот факт, 

что в Москве начал продажу своих 

товаров самый большой в Западной 

Европе производитель окон из Ав-

стрии Internorm. Инновационные про-

дукты этого производителя всегда 

отожествлялись с очень высоким ка-

чеством и неоднократно стоили в не-

сколько раз дороже, чем изделия 

конкурентов.

Все это подтверждает факт, 

что в России, как и на других рынках, 

есть много места на товары более до-

рогие и более высокого качества. Это 

также является лучшим доказатель-

ством того, что стоит думать и актив-

но развивать сбыт товаров, которые 

чем-то отличаются от товара конку-

рентов, а не только снижать стои-

мость продукта за счет его качества – 

всегда найдется кто-то, чей товар бу-

дет дешевле вашего, но в конечном 

итоге в мире ничего нет даром.

К. Я.: Если Jack Trout (гуру марке-

тинга) прав, что самая лучшая стра-

тегия, чтобы выжить, это чем-то от-

личаться от остальных, то произ-

водство только белых прямоуголь-

ных окон является точным примером 

стратерии диаметрально противопо-

ложной.

Очень легко сравнить и выбрать 

более дешевый продукт из числа 

двух одинаковых. Однако нас радует 

то, что, анализ продаж наших более 

продвинутых продуктов показывает 

заинтересованность со стороны кли-

ентов не только в самых дешевых ре-

шениях.

«ОД»: Инфляция, снижение кур-

са рубля по отношению к доллару 

и евро неизбежно приведут (и уже 

приводят) к росту цен на фурниту-

ру, материалы и комплектующие. 

Тем самым, несмотря на жесткую 

конкуренцию, фактически предо-

пределен и рост цен на изготав-

ливаемые оконные блоки. Каким, 

на Ваш взгляд, он будет?

Я. Р.: К сожалению, мы не в со-

стоянии повлиять на темпы снижения 

курса рубля, поэтому предполагаем, 

что рост цен на материалы и ком-

плектующие будет пропорционален 

по отношении к росту цен валюты.

Дополнительно следует помнить 

так же о том, что на Западе все вре-

мя растут издержки по себестоимо-

сти производства в евро, к примеру, 

связанные с ростом вознаграждений 

и т. п. В течение последних лет бы-

ло замечено значительное снижение 

как цен на фурнитуру, так и цен на дру-

гие импортные комплектующие, поэто-

му тяжело представить себе ситуацию, 

когда, даже помимо ослабления кур-

са рубля, цена на окна могла бы оста-

ваться на прежнем уровне.

«ОД»: Стагнация, спад, подъем? 

Как, по Вашему мнению, будет раз-

виваться оконный рынок в 2014 го-

ду?

Я. Р.: Опасаюсь, что вслед-

ствие последних напряженных собы-

тий, связанных с кризисом в Укра-

ине, в текущем году мы не можем 

ожидать большого роста на строи-

тельном рынке. Надеемся, однако, 

на дальнейший рост доли продуктов 

Winkhaus на рынке России.

С нашей стороны были приняты 

и внедрены многие важные страте-

гические решения, которые, как мы 

считаем, позволят рассчитывать да-

же на больший рост, чем это было бы 

возможно при свободном развитии 

рынка.

«ОД»: Последний вопрос: чего 

Вы сами хотели бы пожелать себе 

и Вашей компании?

Я. Р.: Пожеланий всегда много, 

но прежде всего хотел бы пожелать 

стабильного и свободного роста рын-

ков, на которых мы действуем, мно-

гих клиентов с новыми идеями раз-

вития своих фирм, которые будут 

праздновать, как и Winkhaus, очеред-

ные юбилеи (когда-то так же 160-ле-

тия). А также хотя бы немного сво-

бодного времени, чтобы иметь воз-

можность радоваться нашим общим 

успехам.

К. Я.: Хотелось бы пожелать се-

бе и нашим клиентам, чтобы со-

трудничество с нами было более 

комфортным, чем с нашими конку-

рентами.

«ОД»: Благодарим за интерес-

ное интервью. Желаем дальней-

ших успехов.

На вопросы редакции «ОД» отвечает В.В. Бочкарев, 
председатель совета директоров компании «ЭксПроф»

«ОД»: Василий Владимирович, 

прошедший 2013 год был непро-

стым для российского оконного 

рынка. Многие планы оказались 

не реализованными. У ряда ком-

паний произошло снижение объ-

емов производства. Каким про-

шедший  год был для компании 

«ЭксПроф»? Как Вы оценивае-

те его общие итоги для Вашей 

компании и для оконной отрасли 

в целом?

В. Б.: Да, действительно, год был 

непростым. Особенно динамика его 

первой половины вызывала серьез-

ные опасения – падение к аналогич-

ному периоду 2012 года выглядело 

устрашающим – более 20 %. Однако 
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во второй половине рынку удалось 

в значительной степени наверстать 

объемы, хотя выйти в плюс не полу-

чилось.

По отзывам оконных компаний, 

общий спад рынка по году мог со-

ставить до 10 %. Одной из очевид-

ных причин мы считаем насыщение 

рынка. Разумеется, сказываются 

и макроэкономические факторы. За-

медление темпов роста ВВП, сниже-

ние активности строительного рынка, 

усиление инфляции не могли не от-

разиться негативно на доходах рос-

сиян и объеме заказов на светопроз-

рачные конструкции, как корпора-

тивных, так и частных. Тем не менее, 

компания «ЭксПроф» сумела реали-

зовать все свои планы и сохранить 

прочные позиции на рынке.

В прошедшем году мы открыли 

собственные склады продаж в трех 

городах, расширили сбытовую сеть 

на несколько дилерских складов, 

в том числе в ряде новых регионов, 

дополнили линейку выпускаемых 

профилей новой 6-камерной энергос-

берегающей оконной системой, при-

обрели новых клиентов. Словом, ра-

ботали в штатном режиме и серьез-

ных проблем не ощутили.

«ОД»: Компания «ЭксПроф» 

в настоящее время является одним 

из лидеров российского рынка си-

стемных оконных ПВХ-профилей. 

Удалось ли Вашей компании 

в 2013 году сохранить объемы про-

изводства на уровне предшеству-

ющего 2012 года или превзойти 

его? Какова динамика объемов 

продаж?

В. Б.: Как я уже говорил, итоги 

первого полугодия заставили повол-

новаться и нас, но в третьем кварта-

ле мы почувствовали усиление ак-

тивности рынка и к концу года вышли 

почти в ноль. В рублях продали при-

мерно на 4 % меньше, чем в 2012 го-

ду, в тоннах на 3 %. При этом в ряде 

регионов наши продажи заметно вы-

росли.

«ОД»: Расскажите немного 

о Вашем предприятии, его тех-

нической оснащенности, про-

изводимой продукции. Каковы 

производственные мощности, 

сколько экструзионных линий 

в эксплуатации?Что производит-

ся сейчас, что нового планируется 

вывести на рынок в 2014 году?

В. Б.: У нас по-прежнему 28 ли-

ний с номинальной мощностью около 

60 000 тонн пвх-профилей в год. Все 

линии используются только для экс-

трузии системных профилей. Послед-

ний раз мы инвестировали в нара-

щивание производственного потен-

циала в юбилейном для «ЭксПроф» 

2011 году. Но продолжаем улучшать 

инфраструктуру завода. Модерни-

зировали системы охлаждения, уве-

личили мощности башен смешения, 

оптимизировали автоматическое 

управление распределением пнев-

моподачи драйбленда между цеха-

ми и линиями, прирастили складские 

площади и погрузочно-разгрузочные 

мощности. Регулярно по плану про-

изводим обновление парка фильер. 

Это все очень важные мероприятия, 

без которых сложно добиться ста-

бильного качества продукции и повы-

сить КПД оборудования.

Помимо основного производства 

завод «ЭксПроф» имеет цех термо-

пластавтоматов, в котором выпу-

скаются штучные комплектующие 

из пластика: подкладки, заглушки, 

соединители и т. д. Всего около 40 

артикулов. Последние годы практи-

чески непрерывно работает цех ла-

минации. Цветные профили, декори-

рованные под дерево или в другие 

цвета, становятся все более востре-

бованными на рынке, и поток заказов 

на ламинацию не иссякает.

Производственная программа 

профильной продукции насчитывает 

сегодня 10 оконных систем, облег-

ченную систему остекления балко-

нов и лоджий, а также дверную и фа-

садную системы. Значительная часть 

номенклатуры системных профилей 

включает выпуск дополнительных оп-

ций: профилей, тонированных в мас-

се, с протянутым уплотнением раз-

личных цветов и т. д.

Новинкой 2013 года стала 6-ше-

стикамерная энергосберегающая 

оконная система EXPROF Experta 

с удалением оси фурнитурного паза 

13 мм и ряд вспомогательных про-

филей для систем 70 мм. В этом году 

также порадуем клиентов новинками: 

дверная створка наружного откры-

вания более жесткой конструкции, 

новая створка для оконной системы 

Profecta Plus 70 мм, версия створки 

с фурнитурным пазом 13 мм для си-

стемы Prowin, ряд доборных профи-

лей для оконных серий 70 мм.

«ОД»: Справедливо отмеча-

ют, что успех любого дела зависит 

от исполнителей, от команды. Вы-

сокая текучесть кадров – «голов-

ная боль» многих предприятий. Су-

ществует ли эта проблема у ком-

пании «ЭксПроф»? Естествен-

но, команда единомышленников 

лучше, чем наемный «персонал», 

но как ее создать, как мотивиро-

вать? Можете поделиться опытом?

В. Б.: Абсолютно с Вами согла-

сен, добиться успеха и сделать успех 

правилом можно только будучи ко-

мандой единомышленников и про-

фессионалов. Мне кажется, в ком-

пании «ЭксПроф» сложилась имен-

но такая команда, способная решить 

любые задачи и преодолеть любые 

трудности. Текучести в управленче-

ском персонале и ИТР у нас практи-

чески нет. Большинство сотрудников 

работают по 5–8 лет, многие более 

10 лет. Среди них есть немало и тех, 

кто участвовал в создании экструзи-

онного производства. Материальная 

мотивация, разумеется, играет свою 
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роль. Квалифицированный, грамот-

ный, опытный специалист должен 

получать достойную компенсацию – 

это аксиома. Но секрет стабильности 

коллектива «ЭксПроф», как мне ка-

жется, все-таки в другом.

В нашей компании надо работать, 

всем без исключения. Надо думать, 

проявлять самостоятельность, брать 

на себя ответственность, уметь вза-

имодействовать с другими сотрудни-

ками не по принципу начальник-под-

чиненный, а скорее на отношениях 

заказчик-подрядчик, или партнер-

партнер. Ленивые, некомпетентные, 

заносчивые, непорядочные люди 

в такой обстановке чувствуют себя 

некомфортно и обычно не задержи-

ваются в компании.

Так что главную роль в формиро-

вании команды «ЭксПроф», навер-

ное, сыграл «естественный отбор», 

сложившаяся в компании атмосфера 

и нетипичная для российских пред-

приятий горизонтальная структура 

управления.

«ОД»: Демпинг, «ценовые во-

йны», предельное удешевле-

ние продукции любой ценой и, 

как следствие, снижение качества 

оконных конструкций – это, к со-

жалению, реалии сегодняшнего 

рынка. Из-за жесткой ценовой кон-

куренции падает рентабельность 

бизнеса. Не секрет, что многие 

сборочные оконные предприятия, 

в том числе, крупные, сегодня пе-

реживают не лучшие времена. Ка-

ким Вы видите дальнейшее разви-

тие событий? Сможет ли отрасль 

в обозримой перспективе перейти 

от приоритета дешевизны к прио-

ритету качества?

В. Б.: Я сомневаюсь, что такой 

переход может произойти сам по се-

бе, без ощутимого внешнего воз-

действия. В среде производителей 

СПК уже несколько лет прослежи-

вается определенный тренд к укруп-

нению и повышению автоматизации 

производства. Но двигателем это-

го тренда является все то же стрем-

ление приспособиться к ценовому 

демпингу и не потерять прибыль. За-

куп автоматических линий пресле-

дует цель минимизировать произ-

водственные издержки и за счет вы-

игрыша в цене и объемах захватить 

больший рынок. Качество изготовле-

ния оконных изделий на автоматиче-

ских центрах по определению выше. 

Но, во-первых, на них перерабаты-

ваются в основном все те же «объ-

ектные» трехкамерные узкие профи-

ли, во-вторых, рынок по-прежнему 

сильно раздроблен и заполнен мно-

жеством мелких производителей, 

а деньги на модернизацию и сме-

лость на расширение производства 

есть только у единиц. Так что струк-

турные изменения идут едва замет-

но, и перехода количества в качество 

ждать пока не приходится.

Внешний импульс, о котором 

я упомянул вначале, теоретиче-

ски вполне возможен. Он «зреет» 

где-то глубоко в недрах сразу не-

скольких источников. Я имею в виду 

ужесточение технических, климати-

ческих и энергосберегающих требо-

ваний к СПК в нормативной докумен-

тации различных уровней и механиз-

мы контроля их соблюдения.

Здесь рынок ждет (правда уже 

давно и безнадежно) конкретных ша-

гов со стороны правительства, осо-

бенно в исполнение закона об энер-

госбережении. По линии Союза про-

изводителей полимерных профилей 

мы с коллегами проводим серьезную 

работу по реализации и продвиже-

нию программы «Качественное ок-

но». Она предусматривает и созда-

ние пакета стандартов, и механизм 

оценки соответствия изделий этим 

стандартам, и знак качества, и ши-

рокое информирование об этом всех, 

кто создает спрос и влияет на него.

Изменение приоритетов в про-

изводстве и предложении СПК мо-

жет произойти только при изменении 

приоритетов в спросе – доброволь-

ном или принудительном, под воз-

действием рекламы, саморегулиро-

вания или обязывающих требова-

ний государства – без разницы. По-

другому никак.

«ОД»: Инфляция, снижение 

курса рубля по отношению к дол-

лару и евро неизбежно приве-

дут (и уже приводят) к росту цен 

на ПВХ-смолу и аддитивы. Тем са-

мым, несмотря на жесткую конку-

ренцию, фактически предопреде-

лен и рост цен на ПВХ-профили. 

Каким, на Ваш взгляд, он будет?

В. Б.: Рост цен по-видимому, не-

избежен. Мы уже больше года не по-

вышали цены на профили. Были 

частные понижения по отдельным 

артикулам, но повышения не было. 

При более или менее стабильном 

рубле мы могли себе это позволить. 

Но если курсы евро и доллара будут 

расти и дальше так, как они это де-

лали последний месяц, держать су-

ществующие цены станет убыточно. 

Однако, полагаю, что резко менять 

ценник не будет ни один произво-

дитель профилей. Вероятнее всего 

первое повышение ограничится стан-

дартными 5–7 %, ну максимум 10 %. 

А дальше все будут смотреть, как от-

реагирует рынок, как изменится объ-

ем заказов, и как поведет себя даль-

ше рубль. Не исключено, что через 

какое-то время придется еще раз 

корректировать прайс по ситуации.

«ОД»: Стагнация, спад, подъем? 

Как, по Вашему мнению, будет раз-

виваться оконный рынок в 2014 го-

ду?

В. Б.: Даже будучи отъявленным 

оптимистом, рассчитывать на рост 

не приходится. Рынок насыщен, эко-

номика скатывается к стагнации, 

рубль слабеет, цены на окна будут 

расти. Эти факторы объективно сни-

жают спрос. Усугубились экономиче-

ские риски в связи с последними со-

бытиями в Украине, Крыму. Их воз-

можные последствия вряд ли могут 

улучшить прогноз.

«Второго дыхания» оконного рын-

ка, под которым имеют ввиду вто-

рую волну остекления, т. е. замену 

старых пластиковых окон на новые, 

тоже не стоит ожидать. Такая заме-

на в локальных масштабах уже про-

исходит – многие новоселы меня-

ют «тендерные» окна, доставшиеся 

им от застройщика или от прежнего 

владельца квартиры. Но это скорее 

не волна, а «рябь» на поверхности 

оконного рынка. Она вносит некото-

рый, но очень размытый и незначи-

тельный вклад в поддержание рынка 

на плаву.
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Тем не менее, тот же оптимизм 

не позволяет мне прогнозировать 

серьезный спад. Коллапс экономики 

пока не наступил. Температура суб-

фибрильная, но самочувствие нор-

мальное. Учитывая все эти факторы 

можно ожидать стагнации или про-

должения медленного спада.

В этих условиях индивидуальный 

успех или неуспех компании в боль-

шой степени зависит от правильно 

выбранной стратегии продвижения. 

Повышается роль рекламного и тех-

нического сопровождения продаж, 

дополнительного сервиса, построе-

ния более тесных и доверительных 

отношений с клиентами, новых, не-

стандартных каналов коммуника-

ции с заказчиками и воздействия 

на их выбор. В компании «ЭксПроф» 

мы сейчас этими вопросами активно 

занимаемся.

«ОД»: Последний вопрос: чего 

Вы сами хотели бы пожелать себе 

и Вашей компании?

В. Б.: Не терять хладнокровия, 

сохранять здоровый и рациональ-

ный оптимизм, засучить рукава 

и с энтузиазмом окунуться в новый 

сезон 2014 года. Ну а сотрудникам 

компании «ЭксПроф» и всем участ-

никам оконного рынка желаю бла-

гополучия, процветания и поступа-

тельного развития – только вперед 

и выше!

«ОД»: Благодарим за подроб-

ные ответы и, конечно, за Ваш 

оптимизм. Он сейчас нужен рын-

ку. Желаем Вам и компании «Экс-

Проф» дальнейших успехов.

«ОД»: Господин Диль, про-

шедший 2013 год был непростым 

для российского оконного рынка. 

Планы большинства компаний ока-

зались не реализованными. У не-

которых из них произошло сни-

жение объемов производства, со-

кращение объемов продаж. Каким 

оказался прошедший год для ком-

пании «Зигениа» в России? Как Вы 

оцениваете его общие итоги 

для Вашей компании и для окон-

ной отрасли в целом?

Х. Д.: Что касается объемов про-

даж в России, то в целом, по общей 

оценке, 2013 год принес падение 

рынка светопрозрачных конструкций 

порядка 15 % в сравнении с 2012 го-

дом. Многие наши клиенты в нега-

тивном ключе оценивают перспекти-

вы всего оконного рынка. Мы, к со-

жалению, тоже не смогли сохранить 

объемы на уровне 2012 года, однако 

стоит отметить, что наше падение 

оказалось значительно меньшим 

в отличие от общего падения продаж 

на рынке и в количественном выра-

жении практически равно уровню 

прошлого года.

«ОД»: Торговая марка Siege-

nia давно зарекомендовала се-

бя на российском оконном рынке. 

Компания «Зигениа» является од-

ним из лидеров российского рын-

На вопросы редакции «ОД» отвечает Ханс Диль, 
руководитель российского представительства компании 
«Зигениа»  

ка оконной фурнитуры, сотрудни-

чая с большим количеством клиен-

тов практически во всех регионах 

страны. Какие факторы способ-

ствовали Вашим успехам?

Х. Д.: Основными конкурентными 

преимуществами Siegenia являются 

ярко выраженная инновационная со-

ставляющая, постоянно совершен-

ствующееся качество и предостав-

ляемый технический сервис. Как го-

ворят, экспромт должен быть хорошо 

подготовлен. То же самое можно ска-

зать и в отношении успеха.

В последние годы клиент обра-

щает внимание не только на каче-

ство самого продукта, но и на допол-

нительные сервисы – совместные 

маркетинговые программы, помощь 

в оптимизации производственных 

процессов, обучение персонала 

фирмы на всех уровнях и т. д. Наша 

компания активно работает как в на-

правлении улучшения клиентского 

сервиса, так и в направлении разви-

тия отношений с клиентами. Siegenia 

активно внедряет систему Lean 

Production («бережливое производ-

ство»), что позволяет совершенство-

вать режим наших поставок.

У нас есть все необходимые ре-

сурсы, чтобы поддерживать своих 

клиентов на каждом этапе производ-

ства и продаж. Мы проводим специа-

лизированные обучающие семинары, 

как для производственников и мон-

тажников, так и для менеджеров 

по продажам готовых СПК. В послед-

ние годы основная цель обучения – 

научиться выявлять истинные по-

требности клиента и грамотно прода-

вать окна, используя преимущества 

дополнительных возможностей про-

дукта, порой делая на них основной 

акцент. Плюс, маркетинговая и сбы-

товая система поддержки клиентов 

играют значительную роль при вы-

страивании долгосрочных и взаимо-

выгодных отношений с потребителя-
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ми. Одним словом, на всех фронтах 

ведется неустанная работа, дабы по-

стоянно улучшать как свойства на-

шей продукции, так и непосредствен-

ные услуги с ним связанные.

«ОД»: Расскажите немного 

о компании «Зигениа». Какая про-

дукция производится, каково тех-

ническое оснащение производ-

ства? Что поставляется на рос-

сийский рынок сейчас, что ново-

го планируется вывести на рынок 

в 2014 году?

Х. Д.: Siegenia имеет репутацию 

высокотехнологичной и инновацион-

ной компании. Технологии и процес-

сы производства фурнитуры Siegenia 

полностью автоматизированы.

На всех заводах компании «Зиге-

ниа» установлено самое современ-

ное оборудование, станки-автоматы 

оснащены микропроцессорной тех-

никой управления и контроля тех-

нологического процесса на каждой 

стадии. Налажена система контроля 

качества на каждом этапе производ-

ства, быстрая переналадка оборудо-

вания, контролируемые складские 

запасы готовой продукции – все это 

позволяет предлагать нашим клиен-

там продукцию наивысшего качества 

по адекватным ценам и тем самым 

отвечать на нужды и потребности ди-

леров в соответствии с современны-

ми решениями.

Специфика российского рын-

ка такова, что внимание конечного 

клиента с каждым годом все боль-

ше привлекают технические новин-

ки. Siegenia предлагает целый ряд 

таких новинок – это электронная си-

стема слежения за состоянием окон 

iWindow, а также KFVkeyless, эта про-

грамма позволяет бесконтактно – че-

рез Bluetooth – открывать и закры-

вать дверь, а также контролировать 

доступ в помещение.

В начале этого года, в Новосибир-

ске, мы представили целый ряд инно-

вационных решений в направлении 

раздвижных конструкций на россий-

ском рынке. Там был представлен 

абсолютно новый продукт – портал 

Eco Slide, а также интересные допол-

нительные опции – энергоэффектив-

ный порог Eco Pass, комфортная те-

лежка для PSK 160 Plus и другие но-

винки.

Новая продуктовая линия Titan AF 

еще не завершена, но на данный мо-

мент еще рано говорить о конкрет-

ных деталях расширения этой систе-

мы. В арсенале остается, отлично 

зарекомендовавшая себя система 

Favorit, мы внедрили новую петлевую 

группу, новые рамные детали. С од-

ной стороны, она была унифицирова-

на с системой Titan AF, а с другой, мы 

получили возможность сделать инте-

ресное ценовое предложение нашим 

партнерам.

«ОД»: Легко ли вести бизнес 

в России? Какие трудности прихо-

дится преодолевать?

Х. Д.: Как известно, основную 

долю рынка занимают европейские 

производители фурнитуры. При этом 

доля продаж так называемой «бюд-

жетной фурнитуры» продолжает ра-

сти, как правило, этот сегмент зани-

мают турецкие и китайские произво-

дители. Не желая оставаться в сторо-

не от этой тенденции, «европейцы» 

разрабатывают облегченные вариан-

ты своих систем, естественно, по бо-

лее низкой цене, в результате чего 

и без того жесткая конкуренция ста-

новится еще жестче.

В связи экономической ситуацией 

в стране оптовый сегмент стремился 

и будет стремиться к удешевлению 

продукции, в то время как частный 

сектор, являющийся конечным потре-

бителем, стремится к сохранению ка-

чества приобретаемого товара.

В компании Siegenia мы разра-

батываем решения, способные от-

ветить спросу различных рыночных 

сегментов, как для взыскательных 

частных клиентов, так и клиентов, 

считающих стоимость основным кри-

терием при выборе фурнитуры. Од-

нако для нас, как производителей, 

важно быть уверенными в качестве 

предоставляемого товара.

«ОД»: Мы знаем, что компания 

«Зигениа» всегда уделяет качеству 

своей продукции повышенное вни-

мание. Но демпинг, «ценовые вой-

ны», предельное удешевление про-

дукции любой ценой и, как след-

ствие, снижение качества оконных 

конструкций – это, к сожалению, 

реалии сегодняшнего российско-

го оконного рынка. Из-за жесткой 

ценовой конкуренции падает рен-

табельность бизнеса. Не секрет, 

что многие сборочные оконные 

предприятия, в том числе, крупные, 

сегодня переживают не лучшие 

времена. Каким Вы видите даль-

нейшее развитие событий? Смо-

жет ли отрасль в обозримой пер-

спективе перейти от приоритета де-

шевизны к приоритету качества?

Х. Д.: Продавать «простые окна» 

и получать за это достойную при-

быль, стало довольно проблематич-

но. Как Вы заметили, все больше 

преобладает ценовая конкуренция. 

Однако уже сейчас, наметилась тен-

денция к усилению двух ценовых сег-

ментов: Premium-класса, в котором 

будут представлены особые знако-

вые технологические решения, каче-

ственно отличающие производите-

лей друг от друга, и Econom-класса, 

в котором борьба сведется к процес-

су удешевления стандартной продук-

ции. Таким образом, вырисовыва-

ется довольно контрастная картина 

на оконном рынке, где преобладают 2 

ценовых сегмента, высокий и низкий, 

а средний, в котором по доступной 

цене предлагался стандартный про-

дукт высокого качества, будет сни-

жаться.

Единственно верный путь – это 

создать для потребителя диверси-

фицированные возможности, быть 

гибкими и мобильными в своих пред-

ложениях. В продуктовом портфеле 

Siеgenia имеются решения для раз-

ных сегментов рынка:

Фурнитурная система Titan AF – 

это система для клиента, которому 

важно, какими свойствами облада-

ет окно. Благодаря примененным 

комфортабельным грибовидным 

цапфам, система Titan AF лучшим 

образом выполняет важнейшие 

из задач, возложенных на фурниту-

ру в современном окне: надежное 

уплотнение сопровождается весьма 

легким ходом ручки, т. е. мягкость 

и бесшумность работы механизма – 

это отличительное свойство данной 

линейки.
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Все цапфы, по умолчанию, явля-

ются противовзломными, что дает 

возможность предлагать взломоза-

щитные окна по интересной цене, кро-

ме того, монтажники получают допол-

нительную регулировку. Для произво-

дителя, взаимодействующего напря-

мую с конечным потребителем, эти 

свойства имеют решающее значение, 

так как они ложатся в основу диффе-

ренциации при рекламных кампани-

ях и позволяют выделиться продукту 

в высококонкурентной среде.

Систему Favorit оценит клиент, 

которому важна цена конечного из-

делия без потери качества. Перера-

ботчику же данный продукт позво-

ляет быть уверенным в его качестве, 

но при этом иметь определенный «от-

ступной запас» по созданию лучшего 

ценового предложения для конечного 

покупателя.

«ОД»: Инфляция, снижение 

курса рубля по отношению к дол-

лару и евро неизбежно приве-

дут (и уже приводят) к росту цен 

на фурнитуру, материалы и ком-

плектующие. Тем самым, несмотря 

на конкуренцию, фактически пре-

допределен и рост цен на изготав-

ливаемые оконные блоки. Каким, 

на Ваш взгляд, он будет?

Х. Д.: В настоящее время неко-

торые поставщики комплектующих 

(профиль, стекло) фиксируют цены 

в рублях, тем самым удерживая и це-

ны на конечные изделия.

К сожалению, рост цен неизбе-

жен и будет иметь сезонный харак-

тер. Параллельно с увеличением 

спроса на окна начнется и удоро-

жание комплектующих, и, как след-

ствие, конечного изделия. Резкого 

скачка не предвидится, он будет про-

исходить плавно с повышением це-

ны на 3–5 % ежемесячно. Однако, 

как упоминалось ранее, дабы выров-

няться по ценовым показателям, про-

изойдет удешевление продукта – бо-

лее дешевые системы профилей, бо-

лее дешевые комплектующие. В этой 

связи производители будут вынуж-

дены дифференцировать свои пред-

ложения для потребителей из очень 

разных ценовых сегментов – Econom- 

и Premium-класса.

«ОД»: Стагнация, спад, подъем? 

Как, по Вашему мнению, будет раз-

виваться оконный рынок в 2014 го-

ду?

Х. Д.: В 2014 году нами видится 

стагнация и даже небольшой спад 

продаж на оконном рынке. В России 

произошло определенное насыще-

ние рынка, следовательно, и ожи-

дать резких скачков продаж также 

не приходится. Однако не думаю, 

что объемы продаж оконной фурни-

туры будут резко снижаться. Что же 

касается изменения объема окон-

ных конструкций, то динамика рынка 

будет негативная, и падение рынка 

в 2014 году будет составлять поряд-

ка 5–10 %.

«ОД»: Последний вопрос: чего 

Вы сами хотели бы пожелать себе 

и Вашей компании?

Х. Д.: Наша отрасль требует 

от каждого сотрудника постоянного 

развития и личностного роста. Каж-

дый день несет перемены, и у нас 

есть только два пути – просчитывать 

каждый свой и чужой шаг или остать-

ся за бортом. Подобные реалии тре-

буют от меня лично и от представи-

телей нашей компании молниенос-

ной реакции на изменения «погодных 

условий» и неистощимой энергии. 

Поэтому в честь 100-летия компа-

нии нами и выбран следующий де-

виз: «Больше драйва, чем когда ли-

бо», и мне хотелось бы пожелать 

всем нам, в каждом вопросе и в каж-

дой детали следовать девизу, и тогда 

наш корабль будет всегда двигаться 

в правильном курсе.

«ОД»: Благодарим за интер-

вью. Поздравляем с наступающим 

юбилеем и желаем успехов вопре-

ки всем изменениям «погодных 

условий»!

На вопросы редакции «ОД» отвечает С.А. Иванова, 
руководитель группы компаний «ИВАПЕР»

«ОД»: Светлана Анатольевна, 

прошедший 2013 год был непростым 

для российского оконного рынка.  

Многие планы оказались не реали-

зованными. У ряда компаний прои-

зошло снижение объемов производ-

ства. Каким прошедший год был для 

компании «ИВАПЕР»? Как Вы оце-

ниваете его общие итоги для Вашей 

компании и для оконной отрасли в 

целом?

С.И.: Мы полностью выполнили на-

ши планы. Как вы знаете, в прошлом 

году  у нас была очень непростая конку-

рентная ситуация, которая отразилась в 

оттоке части объемов нескольких кли-

ентов. Однако резкий рост региональ-

ного присутствия IVAPER, новые окон-

ные фирмы-партнеры и хорошая конъ-

юнктура у существующих партнеров 

позволили нам компенсировать эти по-

тери. 

Но уменьшение объемов объектно-

го строительства и падение платеже-

способного спроса в целом оказали не-

гативное давление на рынок, в том чис-

ле на наших клиентов. 

«ОД»: Не так давно Ваша компа-

ния полностью перешла на выпуск 
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ПВХ-профилей под собственной тор-

говой маркой IVAPER. При этом Вам 

удалось не только сохранить пода-

вляющее большинство «старых» 

клиентов, но и приобрести новых. За 

счет каких факторов был достигнут 

этот успех? Какова сегодня геогра-

фия поставок?

С.И.: Да, оказалось, что привязан-

ность к бренду не так сильна, как мог-

ло показаться на первый взгляд.  Более 

сильной и действенной оказалась при-

вязанность к нашей репутации как на-

дежного производителя и поставщика. 

За что мы искренне признательны всем 

нашим клиентам. 

Стабильное качество товара, широ-

кий спектр услуг, полная линейка про-

филей, которые могут покрыть любой 

спрос от экономичного до элитного сек-

тора – эти факторы помогли нам укре-

пить позиции.  

Что касается географии поставок, 

то она не изменилась. По-прежнему 

мы отправляем профиль нашим кли-

ентам по всей России, расположенным 

от Мурманска до Петропавловска-Кам-

чатского. В настоящий момент мы уси-

ливаем свое присутствие в тех регио-

нах, где до этого были представлены 

слабо, и продолжаем внедрение на но-

вые рынки. 

«ОД»:  Расскажите немного о 

Вашем предприятии, его техниче-

ской оснащенности, производимой 

продукции. Каковы производствен-

ные мощности, сколько экструзи-

онных линий в эксплуатации? Что 

производится сейчас, что нового 

планируется вывести на рынок в 

2014 году?

С.И.: С точки зрения производ-

ственных мощностей существенных из-

менений не произошло. А в отношении 

планов могу сказать, что в 2014 году 

мы представим рынку ряд новых про-

филей, ориентированных на использо-

вание в элитном строительстве. Более 

пoдробную информацию мы предоста-

вим на страницах нашего сайта www.

ivaper.ru в скором времени. 

Из технологических новинок можно 

отметить ввод в производство профи-

лей с коэкструдированным уплотнени-

ем. В этом году мы так же существенно 

расширили программу ламинации.  

«ОД»:  Справедливо отмечают, 

что успех любого дела зависит от 

исполнителей, от команды. Высо-

кая текучесть кадров – «головная 

боль» многих предприятий. Суще-

ствует ли эта проблема у компании 

«ИВАПЕР»? Естественно, команда 

единомышленников лучше, чем на-

емный «персонал», но как ее соз-

дать, как мотивировать? Можете по-

делиться опытом? 

С.И.: Что касается нашего коллек-

тива, то у нас определенно работает 

команда единомышленников, которая 

создавалась много лет.  Большая часть 

коллектива работает с самого начала. 

Мы очень дорожим доброжелательным 

внутренним климатом,  атмосферой 

взаимной поддержки и уважения.  

Очень важно, чтобы работа достав-

ляла не только материальное, но и мо-

ральное удовлетворение. Человеку 

должна нравиться его работа, тогда он 

будет работать с отдачей. Но при этом, 

мы всегда приветствуем определенное  

обновление кадров, так как оно прино-

сит пользу развитию бизнеса.  

«ОД»:  Демпинг, «ценовые вой-

ны», предельное удешевление про-

дукции любой ценой и, как след-

ствие, снижение качества оконных 

конструкций – это, к сожалению, 

реалии сегодняшнего рынка. Из-за 

жесткой ценовой конкуренции па-

дает рентабельность бизнеса. Не се-

крет, что многие сборочные оконные 

предприятия, в том числе, крупные, 

сегодня переживают не лучшие вре-

мена. Каким Вы видите дальнейшее 

развитие событий? Сможет ли от-

расль в обозримой перспективе пе-

рейти от приоритета дешевизны к 

приоритету качества?  

С.И.: Мы считаем, что реалии се-

годняшнего рынка требуют как раз ка-

чественного, но доступного по цене 

продукта. Мы видим свою задачу  в оп-

тимизации производственных, марке-

тинговых и логистических процессов, 

в снижении затрат при  поддержании 

стабильного качества продукции. Тем 

самым мы даем нашим клиентам  до-

стойный продукт, который позволяет 

им успешно конкурировать. 

Сейчас сверхприбылей на оконном 

рынке уже нет, и в скором времени он 

перестанет быть интересным компани-

ям, ориентированным на сиюминутную 

выгоду. Наши клиенты не относятся к 

тем, кто стремится только к дешевизне. 

Мы ожидаем, что рынок стабилизирует-

ся. И тогда главенствовать будет нор-

мальный качественный продукт, а не 

демпинг. 

  

«ОД»:  Инфляция, снижение кур-

са рубля по отношению к доллару 

и евро неизбежно приведут (и уже 

приводят) к росту цен на ПВХ-смолу 

и аддитивы. Тем самым, несмотря на 

жесткую конкуренцию, фактически 

предопределен и рост цен на ПВХ-

профили. Каким, на Ваш взгляд, он 

будет?

С.И.: Я предполагаю, что при суще-

ствующих экономических тенденциях, к 

сожалению, рост цен неизбежен.  

Как правило, отечественные произ-

водители сырьевых компонентов всег-

да «корректируют» свои цены по запад-

ным. Так что, думаю, повышения не из-

бежать и тем компаниям, которые рабо-

тают на отечественном ПВХ. 

«ОД»:  Стагнация, спад, подъ-

ем? Как, по Вашему мнению, будет 

развиваться оконный рынок в 2014 

году?  

С.И.: Увеличение цены, падение 

продаж, сокращение рынка – на мой 

взгляд это ближайшая перспектива.  

Все это приведет к санации отрасли и 

коснется как оконных фирм, так и про-

изводителей профиля. 

Мы выступаем за стабильное фи-

нансовое состояние наших клиентов и 

строим взаимоотношения с ними имен-

но на этой основе.  Надеемся, что в этот 

период наши клиенты, в том числе за 

счет умелого управления рисками, не 

только сохранят устойчивое положение, 

но и сами воспользуются плодами скла-

дывающейся конъюнктуры.

«ОД»:  Последний вопрос: чего 

Вы сами хотели бы пожелать себе и 

Вашей компании? 

С.И.: Ответ прост: коммерческого 

успеха и дальнейшего развития!

«ОД»: Благодарим за интер-

вью. Желаем Вам и всей команде 

«ИВАПЕР» дальнейших успехов.
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10 ПРИЧИН ДЕЛАТЬ ОКНА 
ИЗ ПРОФИЛЕЙ EXPROF

ООО «ЭксПроф»

625061, г. Тюмень, 

ул. Производственная, 25

тел. +7 (3452) 77-16-11, 

факс +7 (3452) 77-16-10

www.exprof.ru

На оконном рынке продолжает-

ся борьба «кто дешевле», и ка-

жется, что заказчиков ничто другое 

не интересует. Однако, частный поку-

патель по умолчанию хочет получить 

за свои кровные тепло, тишину, удоб-

ство и отсутствие проблем на мно-

го зим. Дополнительная защита от-

косов, здоровый воздух тоже нужны 

многим. Просто не все свои потреб-

ности заказчики осознают без помо-

щи продавца.

Скрытые потребности можно пре-

вратить в реальный спрос, и тогда 

способность его удовлетворить пре-

вращается в долгосрочное конку-

рентное преимущество оконной ком-

пании. Оконные системы EXPROF – 

мощный источник таких преиму-

ществ для любого изготовителя СПК. 

Почему именно EXPROF? Потому 

что EXPROF – это:

1. Суперсовременная техноло-

гия производства

Компания ЭксПроф первая в Си-

бири основала производство пвх-

профилей на базе новейших западных 

технологий и оборудования. Это завод-

автомат, оснащенный экструдерами 

Cincinnati (Австрия), Krauss Maffei (Гер-

мания), линиями Greiner (Австрия), си-

стемами приготовления рецептуры пвх 

Henschel (Германия), системой управ-

ления Siemens (Германия).

2. Уникальная рецептура пла-

стика

Компания ЭксПроф раньше дру-

гих российских производителей вне-

дрила систему автоматического до-

зирования и смешивания рецепту-

ры пвх. Уникальная рецептура вклю-

чает высокотехнологичные добавки 

от международных концернов IKA 

(Германия), DuPont (США), Arkema 

(Франция), Omya (Франция). Они 

обеспечивают профилям EXPROF 

лидерство по морозостойкости и дол-

говечности.
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3. Морозостойкое исполнение

Компания ЭксПроф одна из пер-

вых в стране начала выпускать моро-

зостойкие профили по ГОСТ 30 673–

99. Более 10 лет вся номенклатура 

EXPROF выпускается в морозостой-

ком исполнении. EXPROF один из не-

многих брендов, чьи окна стали эта-

лоном надежности в аномально мо-

розную зиму 2006 года и безупречно 

работают в Заполярье.

4. Белизна и долговечность 

60 лет

Минимум 60 лет сохраняются ис-

ходная белизна и физические свой-

ства профилей EXPROF в окнах. Это 

доказано испытаниями и подтверж-

дается 13-ю годами реальной эксплу-

атации.

5. Низкий коэффициент линей-

ного расширения

Благодаря тонкостям рецеп-

туры EXPROF он в 2 раза ниже, 

чем у других пвх-профилей. Это зна-

чит, что от контрастов и колебаний 

температур воздуха створки в окнах 

EXPROF деформируются в 2 раза 

слабее, а блоки EXPROF в 2 раза 

меньше «играют» в проеме. К дол-

говечности материала прибавляет-

ся долговечность монтажного шва 

и безотказной службы окна.

6. Широкий выбор готовых ре-

шений для любых задач остекле-

ния

EXPROF – это оконные системы 

премиум класса для элитного сег-

мента, энергосберегающие систе-

мы с противовзломным фурнитур-

ным пазом, общедоступные пяти-

камерные системы для массового 

заказчика и демократичные трехка-

мерные системы. Но EXPROF – это 

еще и двери, входные группы, там-

буры, витражи, остекление балко-

нов и лоджий, сплошные навесные 

фасады, превосходящие алюминий 

по энергоэффективности.

7. Приток свежего воздуха 

без шума и сквозняков

«Дышащие» модификации окон-

ных систем EXPROF Aero с усилен-

ной теплозащитой откосов и эксклю-

зивными преимуществами для ми-

кроклимата доступны во всех цено-

вых сегментах. Внутрипрофильный 

доступ приточного воздуха не пропу-

скает уличный шум, безопасен и без-

отказен даже в лютый мороз при ура-

ганном ветре.

8. Надежная профилактика сы-

рости и конденсата

«Дышащие» окна EXPROF Aero 

превращают даже очень сырые квар-

тиры в комфортное жилье с сухими 

откосами. Приток воздуха улучша-

ет воздухообмен. Дополнительный 

воздухообмен снижает влажность 

и риск выпадения конденсата на ок-

нах. «Широкие» рамы не дают отко-

сам переохладиться, устраняя оста-

точный риск.

9. Подтвержденная санитарно-

гигиеническая безопасность

Испытания профилей EXPROF в ла-

боратории Роспотребнадзора подтвер-

дили отсутствие каких-бы то ни было 

выделений при нагреве в диапазоне 

эксплуатации. Окна EXPROF рекомен-

дованы к применению в детских садах, 

больницах, школах и жилых помещени-

ях без ограничений.

10. Экономия Ваших денег

Надежные,  морозос тойкие , 

долговечные окна EXPROF, устра-

няющие сырость и улучшающие 

микроклимат, сокращают число 

рекламаций от заказчиков. До-

вольный клиент – это источник но-

вых заказов.

Схема работы внутрипрофильного 
доступа приточного воздуха в окнах 
EXPROF Aero:

Уличный воздух заходит в вентиляцион-
ную камеру через отверстия в нижней 
части рамы. По мере движения по воз-
духоводу вверх он прогревается. Подо-
гретый воздух поступает в комнату через 
отверстия в верхней части рамы. На вы-
ходные отверстия монтируются пластико-
вые колпачки или пластиковая заслонка 
(не показаны).
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Компания ««ЭксПроф»» приня-

ла участие в Неделе архитекту-

ры и строительства Международной 

строительной и интерьерной выстав-

ки «СибБилд–2014».

Выставка проходила с 28 по 31 

января в Новосибирском Экспо-

центре.

Стенд компании «ЭксПроф» при-

влекал посетителей необычным ди-

зайном, многообразием представ-

ленных образцов продукции и ра-

душием сотрудников. Об экспози-

ции оконных систем EXPROF гости 

выставки узнавали еще в вестибю-

ле Экспоцентра: все дни на боль-

шой видеостене демонстрировался 

рекламный ролик Окна EXPROF – 

здоровье Вашего дома, а аниматор 

в костюме «Яблока» раздавал посе-

тителям рекламные буклеты о здо-

ровьесберегающих оконных техно-

логиях EXPROF.

Несмотря на то, что выставка 

собрала в этом году меньше участ-

ников, чем в прошлом, стенд «Экс-

Проф» на протяжении всех дней был 

полон гостей. Особенно на второй 

КОМПАНИЯ ЭКСПРОФ НА ВЫСТАВКЕ «СИББИЛД–2014»

день выставки было, что называет-

ся, яблоку негде упасть. Учредите-

ли, директора, технические специ-

алисты оконных компаний из всех 

городов Сибири, соседнего Казах-

стана и даже европейской части 

России приходили на стенд, чтобы 

увидеть новинки и ноу-хау, обсудить 

с руководителями компании «Экс-

Проф» технические и коммерческие 

аспекты сотрудничества, пообщать-

ся и обменяться опытом с коллегами 

из других регионов.

В частности заметно активизи-

ровался интерес со стороны пе-

реработчиков к внутрипрофиль-

ной приточной вентиляции в окон-

ных системах EXPROF Aero. Это-

му способствовал успешный опыт 

широкого применения этих систем 

в Восточной Сибири, которым ще-

дро делились оконщики Иркут-

ска и Улан-Удэ. По итогам встреч 

ряд крупных клиентов «ЭксПроф» 

в Центральной Сибири уже по-

ставило в свои ближайшие пла-

ны наладить массовое производ-

ство «дышащих» окон EXPROF 

Aero и продвигать их в том числе 

на тендерных объектах.

Традиционно в период выстав-

ки 29 января компания «ЭксПроф» 

провела для своих переработчиков 

клиентский вечер в одном из ресто-

ранов Новосибирска. После напря-

женной работы на стенде партне-

ры смогли отдохнуть и пообщаться 

в неформальной обстановке. Кон-

цертная программа, включавшая во-

кальные, танцевальные и юмористи-

ческие номера, никого не оставила 

равнодушным.

www.exprof.ru
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ПРОФИЛЬНЫЕ СИСТЕМЫ 
IVAPER: 
ВСЕГДА НАДЕЖНО, ВСЕГДА КРАСИВО

IVAPER 62:

Система предназначена для но-

вого строительства и замены окон 

в большинстве климатических зо-

нах РФ в городской, загородной 

и промышленной застройке. Уни-

версальная система, отвечающая 

основным требованиям современ-

ного строительства.

Характеристики 

и преимущества:

•  3-камерная система ПВХ-

профилей глубиной 62 мм с 2 кон-

турами притворного уплотнения 

для типовых металлопластиковых 

окон и дверей.

• Приведенное сопротивление 

теплопередаче комбинации профи-

лей без усилительных вкладышей 

рама / створка = 0,77 м2 оС / Вт.

• Прочность сварных угловых со-

единений: рама = 3200 Н, створка = 

4533 Н.

•  Долговечность профиля – 

не менее 60 условных лет.

• Тип, форма и дизайн окна ин-

дивидуальны и определяются архи-

тектурными идеями заказчика.

• Возможность использования 

стеклопакетов шириной до 33 мм.

• Более 40 вариантов цветов 

и декоров поверхности профилей 

как в белом исполнении, так и ко-

ричневых в массе.

• Опыт многолетней успешной 

эксплуатации окон из профилей се-

рии IVAPER 62 на российском рын-

ке в различных климатических ус-

ловиях.

IVAPER 70:

Система предназначена для но-

вого строительства и замены окон 

во всех климатических зонах РФ: 

городская, загородная и промыш-
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ленная застройка. Морозоустойчи-

вое исполнение профилей, повы-

шенные требования к теплоизоля-

ции светопрозрачных конструкций.

Характеристики 

и преимущества:

•  5-камерная система ПВХ-

профилей с 2 контурами притворно-

го уплотнения для энергосберегаю-

щих окон и дверей с монтажной глу-

биной 70 мм.

• Приведенное сопротивление 

теплопередаче комбинации профи-

лей без усилительных вкладышей 

рама / створка = 0,90 м2 оС / Вт.

• Прочность сварных угловых со-

единений: рама = 3450 Н, створка = 

4000 Н.

•  Долговечность профиля – 

не менее 60 условных лет.

• Тип, форма и дизайн окна ин-

дивидуальны и определяются архи-

тектурными идеями заказчика.

• Возможность использования 

стеклопакетов шириной до 40 мм.

• Более 40 вариантов цветов 

и декоров поверхности профилей 

как в белом исполнении, так и ко-

ричневых в массе.

• Успешная эксплуатация окон 

из профилей серии IVAPER 70 

на российском рынке в различных 

климатических условиях, включая 

районы Крайнего Севера.

• Множество отличных отзывов 

в городском и загородном строи-

тельстве бизнес-класса.

IVAPER 74:

Система предназначена для но-

вого строительства и и замены окон 

во всех климатических зонах РФ: 

индивидуальная застройка и экс-

клюзивная архитектура. Повышен-

ные требования к статике и теплои-

золяции светопрозрачных конструк-

ций. Окна из профилей IVAPER 

74 – это окна для тех, кто ценит экс-

клюзив и комфорт: совершенная 

техника, современный дизайн, ста-

бильная форма.

Характеристики 

и преимущества:

•  5-камерная система ПВХ-

профилей с 2 контурами притворно-

го уплотнения для энергосберегаю-

щих окон и дверей с монтажной глу-

биной 74 мм.

• Приведенное сопротивление 

теплопередаче комбинации профи-

лей без усилительных вкладышей 

рама / створка = 0,94 м2 оС / Вт.

• Прочность сварных угловых со-

единений: рама = 2733 Н, створка = 

4083 Н.

•  Долговечность профиля – 

не менее 60 условных лет.

ООО «ИВАПЕР»

196 084 Санкт-Петербург,

ул. Парковая, д. 4, литер Б

Тел.: +7 (812) 458-07-44

IVAPER 62 IVAPER 70 IVAPER 74

• Тип, форма и дизайн окна ин-

дивидуальны и определяются архи-

тектурными идеями заказчика.

• Возможность использования 

стеклопакетов шириной до 44 мм.

• Более 40 вариантов цветов 

и декоров поверхности профилей 

как в белом исполнении, так и ко-

ричневых в массе.

• Успешная эксплуатация окон 

из профилей серии IVAPER 74 

на российском рынке в различных 

климатических условиях, включая 

районы Крайнего Севера.

• Идеален для эксклюзивных ар-

хитектурных проектов с повышен-

ными требованиями по энергосбе-

режению, звукоизоляции и безопас-

ности и городского высотного стро-

ительства.

Более подробную информацию 

Вы можете узнать, обратившись 

к нам в офис, или на страничках на-

шего сайта www.ivaper.ru.
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ИЦ «СОВРЕМЕННЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» 
ИНФОРМИРУЕТ О ПОДГОТОВКЕ НОВОГО АНАЛИТИЧЕСКОГО ОТЧЕТА

«РОССИЙСКИЙ ОКОННО�ФАСАДНЫЙ РЫНОК. 
ИТОГИ РАЗВИТИЯ В 2000�2013 ГГ. И ПЕРСПЕКТИВЫ 

НА 2014�2016 ГОДЫ»

Дата выхода отчета: июнь 2014 г.

Язык отчета: русский

Количество страниц:  240

Отчет содержит: разделов – 15, таблиц – 72, графиков и диаграмм – 68

Подробнее на сайте www.ssk-inform.ru 

 

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам 

работ, выполненных в 2008-2014 гг. в рамках реализации совместного проекта «Монито-

ринг российского строительного рынка». 

Отчет содержит следующую информацию:

• Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного 

рынка.

• Динамика развития рынка в 2000-2013 годах. Последствия финансово-экономиче-

ского кризиса и посткризисное восстановление 2010-2012 гг. Итоги 2013 г.

• Развитие рынка в секторе ПВХ. Развитие рынка в секторе алюминия. Развитие рынка в секторе древесины

• Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.

• Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность пред-

приятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка производствен-

ных мощностей.

• ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2013 года.

• Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и мате-

риалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие в 2009-2013 

гг., и проявившиеся тенденции.

• Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-

тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

• Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах и субъ-

ектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

• Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-

ральным округам и субъектам РФ).

• Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос и ценообразование.

• Нетарифное регулирование. Правовая и нормативная база. Изменения, ожидаемые в 2014-2016 гг., и их воз-

можные последствия.

• Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.

• Сценарии развития в 2014-2016 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития и вероятности их реализации, с учетом ожидаемых измене-

ний макроэкономической ситуации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, дана оценка перспектив 

развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2014-2016 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7 495 798 0542;   факс: +7 495 638 5248

director@ssk-inform.ru 
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Передовые технологии Weinig 

созданы как платформа для са-

мых разных областей применения. 

Небольшие предприятия могут ров-

но так же воспользоваться их пре-

имуществами, как и крупные ком-

пании. И доказательством этого яв-

ляются те станки и оборудование, 

которые представит в Нюрнберге 

лидер мирового рынка в области 

обработки массивной древесины. 

В центре внимания находятся уни-

версальные и ориентированные 

на перспективу системы и сетевые 

процессы.

На базе совсем недавно пред-

ставленного станка Powermat 600 

Compact концерн Weinig представ-

ляет пакет для производства окон 

и пакет для работы с конструк-

ционной древесиной. Управляе-

мые ЧПУ оси обеспечивают вы-

сокий уровень удобства в работе. 

КОНЦЕРН WEINIG НА ВЫСТАВКЕ 
«HOLZ�HANDWERK / 
FENSTERBAU FRONTALE 2014»:
МАКСИМУМ ЭФФЕКТИВНОСТИ ДЛЯ ПРЕДПРИЯТИЙ ЛЮБОГО 
РАЗМЕРА

ПАВИЛЬОН 9, СТЕНД 304

Для управления используется но-

вая система Memory Plus, которая 

позволяет чрезвычайно быстро из-

менять размеры. Пакет для про-

изводства окон предназначен 

для предприятий, которые хотят 

без проблем выполнять раскрой 

штапиков и изготавливать бруски 

и планки разного профиля и любо-

го вида на строгально-калевочном 

станке. Нажатия одной кнопки до-

статочно для того, чтобы перейти 

к раскрою штапиков или вернуть-

ся к обработке других элементов. 

Пакет для коротких деталей делает 

производство оконных элементов 

на Powermat 600 Compact еще бо-

лее универсальным. Использова-

ние варианта для конструктивной 

древесины имеет смысл в том слу-

чае, когда необходимо строгание 

деталей больших размеров. Новый 

интегрированный фрезерный агре-

гат, работающий под углом 90°, 

экономит время и расходы при пе-

реналадке.

Инновации концерна Weinig при-

носят новые веяния в области си-

стем управления и программных 

решений для сетевых технологиче-

ских процессов. Новое высокоэф-

фективное программное обеспече-

ние Moulder Master стало этапным 

решением в деле превосходной ор-

ганизации рабочей зоны. Moulder 

Master соединяет все предшеству-

ющие производству технологиче-

ские процессы от идеи и до готово-

го профиля. Весь свой потенциал 

данное программное обеспечение 

демонстрирует в комбинации с си-

стемой управления PowerCom и но-

вой, использующей камеру системе 

OptiControl Digital, которая также 

будет впервые показана в Нюрн-

берге. OptiControl Digital – это но-

вое поколение высокоточных си-

стем для измерения инструментов 

и регулировки станков. Предусма-

тривается применение по выбору 

в качестве автономного устройства 

или же в виде безбумажного про-

цесса с подключением к PowerCom 

и Moulder Master. Представляя воз-

можность дополнительного объе-

динения с шаблонным фрезерным 

агрегатом, концерн Weinig демон-

стрирует свою комплексную компе-

тенцию в области строгания и про-

филирования, которая включает 

в себя все процессы, от инстру-

ментов, полной подготовки к ра-

боте и до экономичной обработки 

деталей со скоростью до 12 000 

об/мин. Еще одним важным ша-Новый Moulder Master: программное обеспечение для превосходной организации работы
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гом вперед является внедрение си-

стемы управления PowerCom Plus 

в производство окон. В комбина-

ции с зарекомендовавшим себя 

запатентованным инструментом 

с креплением PowerLock это озна-

чает серьезную экономию време-

ни при переналадке. В Нюрнберге 

Conturex 125 Vario: Больше производительности для производителей окон при высокой экономичности

концерн Weinig продемонстрирует 

этот подход на примере Powermat 

1200 для окон. Этот старший брат 

станка Powermat 600 идеально под-

ходит для обработки брусков и рас-

кроя штапиков в соответствии с вы-

сокими требованиями; кроме того, 

он позволяет объединить в одну 

сеть другое оборудование Weinig 

для производства окон, а имен-

но обрабатывающий центр с ЧПУ 

Conturex и оптимизирующую торцо-

вую пилу OptiCut.

Концерн Weinig представля-

ет новое программное решение 

и в сфере раскроя. OptiPal авто-

матически создает писки пропилов 

для изготовления ящиков и поддо-

нов. Эти данные также автомати-

чески передаются на пилу OptiCut, 

которая работает в соответствии 

с ними.

В качестве опции OptiPal пред-

лагается с  интегрированными 

функциями предварительной оп-

тимизации. При этом на основа-

нии списков пропилов, созданных 

OptiPal, определяется оптималь-

ная длина заготовок с учетом име-

ющегося на складе материала. 

Данные длины заготовок и количе-

ства досок, требуемые для следу-

ющей распиловки, отображаются 

для оператора на экране OptiCom 

Direct. В добавление к этому в ре-

шении OptiPal Elite в качестве оп-

ции предлагается  практичная 

функция управления остатками ма-

териала.

После вывода на рынок пол-

ностью автоматизированный об-

рабатывающий центр Conturex 

Новый ProfiShape: двусторонний шипорезный станок с качеством Weinig
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с ЧПУ был чрезвычайно хорошо встречен произво-

дителями окон и мебели. Одной из главных причин 

этого является центральный элемент каждого станка 

Conturex – уникального запатентованного стола с цан-

говым креплением. Эта технология обеспечивает бе-

режную обработку детали в ходе одной технологиче-

ской операции. За прошедшие годы концерн Weinig 

смог перенести эту технологию, а также другие высо-

котехнологичные особенности на все варианты данно-

го обрабатывающего центра с ЧПУ. Преимущества-

ми такого подхода могут воспользоваться как вла-

дельцы версии начального уровня Conturex Compact, 

так и крупные предприятия, использующие модель C 

226 в максимальной комплектации. А теперь концерн 

Weinig еще больше расширил этот спектр благодаря 

новой модели 125 Vario. Данный станок ориентирован 

на производителей окон, которым необходима высо-

кая производительность при максимальной экономич-

ности. Минимизация времени, необходимого для сме-

ны инструментов, и оптимизация технологическо-

го процесса ведут к повышению производительности 

до 20 процентов. Новинкой является обработка парных 

деталей длиной до 1600 мм с торцовкой без сколов, 

в том числе при выполнении продольных пазов. Гибкая 

конструкция делает станок 125 Vario привлекательным 

как для производителей оконных систем и входных 

дверей, так и для изготовителей косяков, брусков, эле-

ментов зимних садов, межкомнатных дверей, ставень, 

внутренних интерьеров и мебели.

С недавнего времени концерн Weinig также пред-

ставлен в области двусторонних шипорезных стан-

ков, где он предлагает станок ProfiShape. Прототип 

этой машины был впервые показан на выставке «Ligna 

2013». Теперь данный станок доступен на рынке, и он 

сразу покорил потенциальных покупателей своим вы-

соким уровнем гибкости в применении. Его особенно-

стями являются всеобъемлющая стандартная комплек-

тация и большое количество дополнительных опций. 

Максимальная скорость подачи ProfiShape составляет 

80 м/мин, при этом возможна обработка деталей дли-

ной до 6000 мм с соблюдением высочайших требова-

ний к качеству как с точки зрения обработки поверхно-

стей, так и точности.

Однако концерн Weinig выступает в Нюрнберге 

не только как ведущий поставщик современных тех-

нологий. Все больше места занимает и сектор услуг. 

Помимо подразделения Weinig Concept, занимающе-

гося разработкой проектов, во время выставки «Holz-

Handwerk / fensterbau frontale» также продемонстри-

рует свои возможности в таких сферах, как сервис, 

финансирование, обучение и продажа подержанного 

оборудования. Благодаря этому в сегодняшней ситу-

ации, которая выдвигает все более сложные задачи, 

концерн Weinig предлагает своим клиентам оптималь-

ное сопровождение как в области производственных 

процессов, так и во всех других связанных с ними во-

просах.

WEINIG
WORKS
WOOD
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ИЦ «СОВРЕМЕННЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» 
ИНФОРМИРУЕТ О ВЫХОДЕ НОВОГО АНАЛИТИЧЕСКОГО ОТЧЕТА

«ПРОИЗВОДИТЕЛИ ПВХ�ПРОФИЛЕЙ В РОССИИ»

Дата выхода отчета: 2014 г.

Количество: страниц – 110, разделов – 9, таблиц – 28, графиков и диаграмм – 5.

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF; возможно предоставле-

ние в печатном виде.

Стоимость: 39 тыс. руб. (НДС не облагается)

Демонстрационная версия отчета представлена на сайте http://www.ssk-inform.ru

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра-

бот, выполненных в 2008-2013 гг. в рамках реализации проекта «Мониторинг российского 

рынка строительных материалов и изделий».

В отчете представлено около 300 компаний-производителей экструдированных ПВХ-

профилей, в том числе более 60 производителей системных профилей для окон и дверей.

Отчет предназначен, в первую очередь, для производителей и поставщиков экструзионного оборудования 

и инструмента, ПВХ-смолы, аддитивов и компаундов. Он может быть также полезен производителям ПВХ-профилей, 

в т. ч. производителям системных оконных профилей (для оценки рынка).

Отчет содержит:

1. Перечень российских компаний-производителей экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных из-

делий из ПВХ) с указанием местонахождения производства и видов производимой продукции.

2. Подробные данные о компаниях-производителях, сгруппированных по федеральным округам РФ:

– наименование, юридическая форма, торговая марка (марки);

– контактные данные: местонахождение офиса / производства, адрес, тел., факс, e-mail, сайт;

– Ф. И. О. руководителей и ответственных (должностных) лиц компании; 

– производственная номенклатура и торговые марки; 

– количество экструзионных линий;

– производственные мощности, данные об объемах производства; 

– дополнительная информация, в т. ч. данные о деятельности в 2008-2012 гг.

3. Основные показатели рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: 

– объемы производства ПВХ; 

– объемы и структура потребления ПВХ в секторе производства профильно-погонажных изделий;

– производство системных ПВХ-профилей; 

– импорт и экспорт; 

– потребление системных ПВХ-профилей; 

– структура рынка профильно-погонажных изделий из ПВХ: внутреннее производство, потребление, импорт и экспорт

4. Сводные данные: 

– перечень производителей системных оконных и дверных профилей; ТОП-20 ведущих компаний;

– перечень производителей подоконных досок, откосов и отливов; ТОП-20 ведущих компаний;

– перечень производителей панелей и вагонки; ТОП-20 ведущих компаний; 

– перечень производителей сайдинга;

– перечень производителей плинтусов (в т. ч. из вспененного ПВХ); ТОП-20 ведущих компаний; 

– производители других ППИ; ведущие производители;

– территориальное распределение производств.

Представлена производственная структура подотрасли (производство экструдированных ПВХ-профилей строи-

тельного и иного назначения) по видам изготавливаемой продукции.

Дана оценка перспектив развития рынка экструдированных ПВХ-профилей (профильно-погонажных изделий из 

ПВХ) в 2014-2015 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7  903 798 05 42, факс: +7 495  638 52 48

director@ssk-inform.ru
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РЕЙТИНГ СПИРАЛЬНЫХ НЕБОСКРЕБОВ
МОНОЛИТНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ПОЗВОЛЯЮТ ЗАКРУТИТЬ ЗДАНИЕ НА 360° 

В прошлом году в Дубае состо-

ялось открытие самого высо-

кого здания, завинченного вокруг 

своей оси, – Infinity Tower. В это же 

время завершилось строительство 

железобетонного каркаса башни 

«Эволюция» в Москве. Спираль-

ная форма объектов набирает по-

пулярность и воплощается в жизнь 

во многих уголках планеты. Мы со-

ставили рейтинг, закрученных не-

боскребов по высоте, и попросили 

рассказать экспертов об особен-

ностях строительства таких зда-

ний.

Самым высоким спиральным не-

боскребом, как уже отмечено выше, 

является Infinity Tower в ОАЭ – 310 

метров. В здании – 75 жилых этажей, 

где каждый последующий поворачи-

вается на 1,2 градуса по отношению 

к предыдущему. Общий угол оборота 

составляет 90 градусов.

Второе место в «закрученном» 

рейтинге занимает башня из Рос-

сии – «Эволюция» (Evolution Tower), 

расположенная в деловом комплек-

се «Москва-Сити». Высота объекта – 

255 метров, угол оборота от нижнего 

этажа к верхнему составляет 150°. 

Этот спиральный небоскреб уника-

лен – впервые в мире несущие колон-

ны так же выполнены спиральными.

По словам Геннадия Минкина, ин-

женера компании «ПромСтройКон-

тракт», осуществлявшей поставку 

опалубочных систем и комплектую-

щих на объект, «вылет консольной 

части перекрытий местами достигал 
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1,30 м. Поэтому была жизненно необ-

ходима прочная рабочая поверхность 

для опалубки – чем надежнее этот 

показатель, тем выше безопасность 

при проведении монолитных работ 

на высоте. Фанера (в данном случае 

использовалась фанера СВЕЗА) дер-

жала тонны бетона на 200-метровой 

отметке и доказала прочность рос-

сийской березы на деле!»

Следующей в нашем рейтин-

ге стоит Башня Революции (The 

Revolution Tower) из Панамы, по фор-

ме напоминающая штопор, с углом 

оборота в 360 градусов. Ее высота – 

245 метров.

Четвертым по высоте спиральным 

объектом является Кувейтский торго-

вый центр – Al Tijaria Tower – 218 м.

Здание Turning Torso, располо-

женное в Швеции, высотой 190 ме-

тров занимает 5-е место. Особен-

ность скандинавской башни в том, 

что она состоит из девяти бетонных 

О группе компаний «СВЕЗА»:

«СВЕЗА» – современная, динамичная компания, выпускающая высоко-

качественную фанеру из русской березы и являющаяся мировым лидером 

в этой области. Общий объем производства – более 1 200 000 м3 древесных 

плит в год: фанеры – 920 000 м3 и ДСП – 310 000 м3.

Система менеджмента качества «СВЕЗА» соответствует междуна-

родному стандарту ISO 9001 (сертификационный центр TUV, Германия). 

Продукция СВЕЗА производится из FSCTM-сертифицированного сырья 

(ForestStewardshipCouncil® – Лесной попечительский совет – международ-

ная некоммерческая организация, целью которой является содействие эко-

логически ответственному лесопользованию и управлению лесными ресур-

сами).

В состав группы «СВЕЗА» входят 6 комбинатов на территории России, 

которые располагаются в местах, традиционно богатых березовыми леса-

ми: Усть-Ижорский фанерный комбинат (УИФК, г. Санкт-Петербург); «Фан-

плит» (г. Кострома), Великоустюгский фанерный комбинат «Новатор» (Во-

логодская область), Пермский фанерный комбинат (ПФК, Пермский край), 

Мантуровский фанерный комбинат (Костромская область), «Фанком» 

(Свердловская область).

сегментов (по 5 этажей в каждом), 

которые вращаются вокруг верти-

кального стержня. Общий угол обо-

рота объекта – 90 градусов.
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Шестое место в списке занимают 

сразу два небоскреба из Канады, ко-

торые образовали комплекс Absolute 

World Towers, высотой 161 и 173 метра. 

Угол оборота башен – 208 градусов.

Башня c зеркальными стенами – 

Avaz Twist – из Боснии и Герцеговины 

высотой 172 метра заняла 7-е место.
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Завершает список Mode Gakuen 

из Японии. Высота небоскреба – 170 

метров. Здание разделено на 3 ко-

нусообразных крыла, соединенных 

между собой центральным стержнем. 

Башня с разных ракурсов визуально 

меняет свою форму и внешние очер-

тания.

Реализация сложнейших архитек-

турных проектов из приведенного вы-

ше рейтинга стала возможна благода-

ря развитию монолитной технологии 

строительства, где основой для уклад-

ки бетона служит опалубочная систе-

ма. Поскольку возведение высотных 

спиралевидных зданий имеет целый 

ряд особенностей, то и к компонен-

там опалубки предъявляются высо-

кие требования. Таким требованиям 

полностью удовлетворяет ламиниро-

ванная опалубочная фанера, которая 

производится из березового шпона.

«На 100-метровой высоте любой 

дефект щита опалубочной системы 

может обернуться срывом сроков 

строительства или, что еще хуже, ча-

стичным обрушением. Поэтому фа-

нера выбирается очень тщательно. 

Она должна выдерживать огромные 

нагрузки (до 8 тонн залитого бето-

на на м2) и быть устойчивой к агрес-

сивному термическому и химиче-

скому воздействию застывающего 

бетона, – рассказывает Андрей Ко-

бец, менеджер по развитию продук-

та группы «СВЕЗА», мирового лиде-

ра по производству березовой фане-

ры. – Мы гордимся тем, что фанера 

СВЕЗА нашла применение при стро-

ительстве сложнейших и интересней-

ших объектов во всем мире. Таких, 

как башни «Эволюция» (г. Москва) 

и «Аль-Хамра» (Кувейт)».

press@sveza-press.ru
www.sveza.ru
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Последние 3-4 года идет активное 

обсуждение состояния ценообра-

зования в строительном комплексе. 

Неоднократно оценку стоимости осу-

ществляемого за счет федерального 

бюджета строительства давали пер-

вые руководители государства, и это 

сопровождалось соответствующими 

поручениями и проверками.

3.7. Повышение качества 
проектов

В соответствии со ст. 743 п. 1 

(Техническая документация и сме-

та) Гражданского кодекса РФ: «Под-

рядчик обязан осуществлять строи-

тельство и связанные с ним работы 

в соответствии с технической доку-

ментацией, определяющей объем, 

содержание работ и другие предъяв-

ляемые к ним требования, и со сме-

той, определяющий цену работ».

При отсутствии иных указаний 

в договоре строительных подрядов 

предполагается, что подрядчик обя-

зан выполнить все работы, указан-

ные в технической документации 

и в смете.

Предусмотрено внесение измене-

ний в техническую документацию (ст. 

744 ГК) и установление цены работы 

в договоре подряда (ст. 709 ГК).

В совокупности это выражает 

связь технических решений проекта 

с их сметной стоимостью, определя-

емой специальным разделомпроекта 

с применением государственных ме-

тодологий и сметных нормативов.

При обсуждении реформы цено-

образования специалисты отмеча-

ют: «пора уже понять всем, что со-

блюдение проекта является законом 

для исполнителей, осуществляющих 

его реализацию, отступление от про-

ектной документации карается зако-

ном [21].»

Постановление Правительства 

РФ от 16.02.2008 г. № 87 «О составе 

О РЕФОРМИРОВАНИИ ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ
В СТРОИТЕЛЬСТВЕ

чает на вопрос: а сколько же это бу-

дет фактически стоить к концу стро-

ительства?

По убеждению некоторых специ-

алистов, по сметам, разработанным 

в составе проектной документации, 

в подавляющем большинстве случа-

ев достоверную цену объекта опре-

делить невозможно. Цель проекти-

ровщиков – проработать техническое 

решение всех разделов, которые, од-

нако, не всегда соответствуют совре-

менному уровню требований и, веро-

ятно, будут уточняться на следующей 

стадии проектирования – «рабочая 

документация».

Смета является функцией проект-

ных решений – произведением про-

ектных объемов работ на соответ-

ствующие стоимостные показатели 

действующей региональной системы 

ценообразования по установленным 

методическим правилам.

Сегодня сметчик составляет смету 

по проектным решениям.

Если проектная документация при-

ближена к реальному строительному 

процессу и строитель сможет постро-

ить объект без последующих техниче-

ских и организационных изменений, 

то и к сметной документации нужно 

приложить умения специалистов, что-

бы она отражала современный рынок 

строительных ресурсов (материалов, 

машин и оплаты труда).

Важной задачей специалиста 

по ценообразованию – обеспечить 

прохождение экспертизы составлен-

ной им сметной документации, вы-

ставляемой на аукцион. В настоя-

щее время отсутствуют официальные 

сметные нормы и расценки на целый 

ряд прогрессивных технических реше-

ний с применением новых технологий, 

материалов и механизмов. Одним 

из требований экспертных органов 

является соответствие примененных 

расценок утверждаемым в установ-

ленном порядке. В итоге создается 

В. С. МАТВЕЕВ, В. Г. ГОЛОСКОКОВ,
ОАО Корпорация «Стройсиб», НП МНОС «Сибирь», Новосибирск

разделов проектной документации 

и требованиях к их содержанию» – 

это переработанный СНиП 11-01-95 

в соответствии с которым на протя-

жении многих лет разрабатывались 

проекты строительства.

Минрегион РФ опубликовал пись-

мо № 19 512-СМ / 08 от 08.08.2008 г., 

в котором указано, что «…в отли-

чие от ранее действовавших нор-

мативных документов Положением 

не предусматривается стадийность 

проектирования – «рабочий про-

ект»…». Если раньше использова-

лись такие стадии как «ТЭО», «про-

ект», «рабочий проект», «рабочая 

документация», то теперь проекти-

рование выполняется в двух стадиях: 

«проектная документация» и «рабо-

чая документация». При этом объем 

«проектной документации» включает 

в себя объем применявшегося ранее 

«рабочего проекта».

Изменена структура стоимости 

проектных работ с увеличением сто-

имости разработки проектной доку-

ментации. В идеале проект должен 

быть рассмотрен и утвержден до на-

чала строительства. И все же глав-

ное – не формулировка, термин, по-

нятие, а существенные изменения 

в процессе подготовки и более каче-

ственной разработки документации 

проектов.

Строительство – это динамичный 

процесс, зачастую его продолжитель-

ность отличается от установленной 

проектом, так как исполнение стро-

ительных работ зависит от множе-

ства факторов. Календарный гра-

фик, график финансирования и дру-

гие проектные документы, условия 

контракта откладывают отпечаток 

на процесс формирования цены кон-

тракта. Поэтому смета в составе про-

ектной документации, составленная 

по усредненным сметным нормати-

вам на определенную дату и скор-

ректированная на прогноз, не отве-
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абсурдная ситуация: есть решения но-

вые – вынуждены применять расцен-

ки старые, ведущие к удорожанию.

Согласно п. 6 Постановления Пра-

вительства РФ от 16.02.2008 г. № 87 

«О составе разделов проектной доку-

ментации и требований к их содержа-

нию» раздел 6 «Проект организации 

строительства» и раздел 11 «Смета 

на строительство объектов капиталь-

ного строительства» разрабатывается 

в полном объеме для объектов капи-

тального строительства, финансируе-

мых полностью или частично за счет 

средств соответствующих бюджетов. 

Во всех остальных случаях необходи-

мость и объем разработки указанных 

разделов определяется заказчиком 

и указывается в задании на проекти-

рование.

Проект организации строитель-

ства должен содержать такие важные 

разделы, влияющие на сметную стои-

мость и ее распределение по месяцам 

и годам строительства, как:

• технологическая последователь-

ность работ при возведении объектов,

• обоснование в потребности стро-

ительных ресурсов,

• обоснование принятой продолжи-

тельности строительства,

• календарный и строительный ге-

неральный план и др.

Достоверность стоимости строи-

тельства определяется необходимым 

и достаточным объемом и качеством 

проектных решений. В недалеком 

прошлом основой для планирования 

капитальных вложений использова-

лись календарные и сетевые графики, 

проекты организации строительства 

(ПОС) и проекты производства работ 

(ППР). К сожалению, за последние де-

сятилетия подобные подходы редко 

применяются.

Сегодня назрела серьезная необ-

ходимость в подготовке проектной до-

кументации в том составе, который 

сможет послужить реальной основой 

для формирования начальной цены 

контракта.

Достоверное определение на-

чальной цены контракта без тщатель-

но проработанной проектной доку-

ментации как исходного материала 

для ее формирования крайне пробле-

матично.

На основе календарного графика 

и графика финансирования Подряд-

чик будет производить работы, защи-

щать материалы и др. Поэтому необ-

ходимо ужесточить требования заказ-

чика к разделам ПОС.

По мнению ФЦЦС «теперь смета 

после проверки государственной экс-

пертизой, когда появилась оценка до-

стоверности в виде цифры, утрачи-

вает свое значение. Она выполнила 

свою функцию. На торги выставляет-

ся именно стоимость объекта».

Здесь надо отметить, что автор за-

нижает роль и значение смет в стро-

ительстве. С переходом на рыночные 

отношения составление сметы за-

креплено законодательством (ст. 743 

Гражданского кодекса и др.), состав-

лению сметы и определение досто-

верности сметной стоимости посвя-

щен целый ряд постановлений Прави-

тельства РФ.

Сметная стоимость является осно-

вой для:

• расчетов за выполненные рабо-

ты,

• определения себестоимости ра-

бот,

• определения технико-экономиче-

ских показателей проекта,

• определения затрат по охране 

окружающей природной среды, пуско-

вого комплекса и др.

Руководитель ФЦЦС Е. Ермолаев 

так объясняет сложившуюся ситуа-

цию в проектировании.

На стадии «Проект», то есть на той 

стадии проектирования, когда извест-

ны лишь общие характеристики буду-

щего объекта строительства, его тех-

нико-экономические показатели (пло-

щади и объемы помещений, высота 

и этажность) и конструктивные реше-

ния по основным несущим и ограж-

дающим конструкциям, элементная 

система ГЭСН, ФЕР и ТЕР неприме-

нима. Необходима соответствующая 

система укрупненных показателей 

по видам работ, система показателей 

стоимости строительства на едини-

цу измерения площади, объема, про-

тяженности (для линейных сооруже-

ний) объекта строительства. Система 

укрупненных показателей должна пол-

ностью корреспондироваться с эле-

ментной системой ценообразования.

Необходимость создания новой 

системы укрупненных норм давно на-

зрела, так как в существующей систе-

ме заключения и реализации государ-

ственных и муниципальных контрак-

тов заложены многоступенчатые по-

грешности [6]:

• при составлении сметной доку-

ментации используются не вполне 

корректные, прямо скажем, давным-

давно устаревшие объектыаналоги, 

хотя потом строятся совсем другие 

объекты;

• вторая стадия погрешностей свя-

зана с применением индексов, посчи-

танных по принципу «средняя темпе-

ратура по больнице»;

• третья стадия наступает на тор-

гах, когда идет необоснованный дем-

пинг, зная, что расчет будет по факту;

• уровень оплаты труда на 20–50 % 

ниже фактического и подрядчики 

в последствии вынуждены это ком-

пенсировать приписками, а ведь это 

основа исчисления накладных расхо-

дов сметной прибыли.

В настоящее время разработан 

комплекс новых документов, на осно-

вании которых определенные на ста-

дии бюджетного планирования рас-

четные показатели затрат будут 

для стадии проектирования предель-

ными.

Проектировщики должны принять 

конструктивные решения и опреде-

лить стоимость объекта с помощью 

новых сборников-показателей стои-

мости конструктивных решений. Эта 

стоимость объекта должна быть в пре-

делах ранее установленного лимита, 

определенного на стадии бюджетно-

го планирования по новым укрупнен-

ным нормативам цены строительства. 

Проектировщик должен взять на себя 

обязательства спроектировать объ-

ект в заданном параметре стоимости. 

Сметы будут максимально прозрачны. 

Каждый вид конструкции будет иметь 

стоимость текущего уровня цен. Про-

цесс проверки достоверностисметной 

стоимости отделяется от процесса 

экспертизы проекта.

Свою точку зрения о составлении 

смет к проекту руководитель ФЦЦС 

выразил следующим образом [22]: 

«Когда составляется смета, смета 

оторвана от графической части про-
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ектной документации. То есть, берет-

ся проект, графическая часть, и так 

называемый сметчик сидит, рисует 

отдельные элементы, считает на по-

лях – конечно, дверные проемы он 

обычно из кладки не изымает, и так 

далее, то есть, все по утрированной 

процедуре производится, и в боль-

шинстве случаев объемы работ завы-

шены, и это очень трудно выявить».

С этим мнением проектировщики 

не согласны. При применении укруп-

ненных нормативов каждый вид кон-

струкции будет иметь стоимость в те-

кущем уровне цен, потому что те 

выкладки, которые до этого совер-

шались, то есть, на стадии проекти-

рования, когда заключается сделка, 

применяются нормативы, определяю-

щие стоимость технологий строитель-

ных вуровне цен 2000 года, умножае-

мые потом на индексы. Вот если по-

садить два квалифицированных смет-

чика и дать обсчитать один и тот же 

объект – у них получится разный ре-

зультат процентов на 10. А если по-

ставить одному задачу завысить рас-

четы, а другому занизить – разница 

может составить 30 %, поскольку эти 

документы не предназначены, не мо-

гут позволить описать стоимость того, 

что называется на сегодня проектной 

документацией. Эти нормативы могут 

применяться на стадии, когда рабочая 

документация разрабатывается. Раз-

рабатывается она в процессе строи-

тельства. Поэтому по нашим оценкам 

в ценах государственных контрактов 

на строительство и в муниципаль-

ных контрактах порядка 40 % резер-

вов, действительно, было в основном, 

за счет раздутых объемов работ в со-

ставе сметы, которые очень затрудни-

тельно проверить.

А как осуществлялось ценообра-

зование на олимпийских стройках?

В интервью заместителя Министра 

регионального развития РФ Ю. Рей-

лян, курирующего олимпийскую 

стройку, отмечалось.

У инвесторов на коммерческих 

объектах проблем с определением 

цены и финансированием меньше, 

чем у «федералов». Однако объек-

ты в Сочи находятся под таким жест-

ким прессом, что компании пытаются 

по каждому своему решению по фор-

мированию цен получить одобрение 

Минрегиона России.

Была озвучена проблема: крупные 

подрядчики олимпийской стройки от-

мечают нехватку нормативной базы 

по использованию импортной техни-

ки, и задержки с финансированием, 

из-за которых они фактически сами 

кредитуют строительство.

В ответе было сказано, что под-

рядчики правы, но помимо госрегули-

рования ценообразования существу-

ет формирование сметы ресурсным 

методом. Подрядчик сам формирует 

смету и должен ее подтвердить соб-

ственными расчетами.

В е д е т с я  а к т и в н а я  р а б о т а 

с «Олимпстроем», чтобы они форми-

ровали сметы по ресурсному методу. 

Есть и затратный метод формирова-

ния цены на основании подсчета за-

трат. Было принято принципиальное 

решение совместить графики строи-

тельства и финансирования в элек-

тронной программе в единой форме, 

с указанием процента строительной 

готовности объекта, а также объемов 

финансирования, людских ресурсов, 

машин и механизмов. При этом в од-

ном графике отражаются и связаны 

друг с другом план освоения капита-

ловложений, план финансирования 

и объемы строительства. Оба же эти 

показателя существуют в отрыве друг 

от друга.

Однако в этих условиях по со-

общению вице-премьера Д. Козака 

по фактам необоснованного завыше-

ния стоимости некоторых объектов 

Олимпиады на 30 % возбуждено три 

уголовных дела.

Что касается участия ФЦЦС 

в определении стоимости объектов 

Сочинской олимпиады: «объекты Со-

чинской олимпиады – мы лишь сейчас 

должны подключиться к этой рабо-

те для того, чтобы разработать те по-

казатели приведенных базовых цен, 

в которых определена проектная до-

кументация, в уровне цен на 1 января 

2000 года, в текущие цены, что воз-

можно, позволит понизить те цифры, 

которые на сегодня намечались в пла-

новых документах» [22]. О достигну-

той эффективности информации нет.

9 февраля 2011 года в Государ-

ственной академии специалистов ин-

вестиционной сферы состоялось все-

российское совещание руководителей 

организаций экспертизы проектной 

документации и результатов инже-

нерных изысканий. Выступавшие от-

мечали, что качество проектной доку-

ментации, поступающей в органы го-

сударственной экспертизы, оставляет 

желать лучшего. По данным органов 

госэкспертизы субъектов РФ, из чис-

ла представленных в 2010 году на экс-

пертизу проектов в среднем около 

45 % получили отрицательное заклю-

чение или были возвращены на дора-

ботку на стадии приемки. В отдельных 

субъектах РФ доля возврата проектов 

на доработку составляет до 70 %.

Возникает вопрос: не приведет ли 

в таком случае предложение Мин-

региона РФ (в Правительство РФ 

ушел подготовленный законопроект, 

предусматривающий ликвидацию 

к 2013 году региональных государ-

ственных экспертиз) к резкому ухуд-

шению качества строительства?

На основании сводного сметно-

го расчета в составе утвержденного 

проекта заказчик формирует началь-

ную (максимальную) цену контрак-

та. От того, насколько качественно 

на этапе подготовки контракта (рабо-

та сметчика в объеме более 50 %) бу-

дет выполнена работа по обоснова-

нию цены, зависит успех реализации 

проекта.

Говоря о текущих задачах башкир-

ских сметчиков, Б. Суркова (руково-

дитель РЦЦС Республики Башкорто-

стан) отмечает, что более 50 % про-

ектной документации возвращалось 

на повторную доработку два и более 

раз, а сроки доработки проектной до-

кументации составляли 2–3 и более 

месяцев.

И сегодня качество проектов близ-

ко к вышеизложенному.

В выступлении руководитель 

ФЦЦС Е. Ермолаев отметил [20]:

Основными причинами сложив-

шихся избыточных бюджетных затрат 

по нашим оценкам являются:

• нерациональные решения о буду-

щем размещении объекта строитель-

ства, принимаемые на стадии бюд-

жетного планирования;

• избыточные объемно-планиро-

вочные решения и экономически не-
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эффективные конструктивные реше-

ния, принимаемые на стадии проекти-

рования;

• затягивание сроков строитель-

ства в связи с несвоевременным фи-

нансированием и административны-

ми барьерами.

При этом заметим, что это причи-

ны не являются результатом профес-

сиональной деятельности сметчиков, 

а проектировщиков (п. 1, 2) и заказ-

чиков (п. 3). С административными 

барьерами начали заниматься после 

указа Президента РФ от 7 мая 2012 г. 

№ 600 с изданием целого комплекса 

правовых документов.

До введения в действие новой си-

стемы сметных нормативов в 2011 го-

ду оценки стоимости и на стадии бюд-

жетного планирования и в процессе 

проектирования остаются субъектив-

ными.

Система ценообразования в стро-

ительстве, создание которой завер-

шается до конца года значительно 

ограничит все еще существующие 

возможности для злоупотреблений 

и коррупции за счет сокращения сте-

пеней свободы для принятия субъек-

тивных решений на всех стадиях ин-

вестиционного процесса.

Следует отметить, что стоимост-

ные нормативы являются финансо-

вым отражением технических норм 

и технологических решений.

По предварительным оценкам соз-

даваемая система ценообразования 

в строительстве должна минимизиро-

вать избыточные затраты бюджетов 

без ущерба качеству строительства, 

обеспечив совокупную экономию 

средств не менее 20 %. Сокращение 

издержек в строительстве возмож-

но за счет отказа от избыточных ар-

хитектурно-планировочных и неэф-

фективных конструктивных систем, 

применения современных технологий 

и методов организации строительного 

производства.

На фоне процессов гармонизации 

российского законодательства в об-

ласти технического регулирования 

с системами техрегулирования стран 

с развитой рыночной экономикой, на-

циональная система ценообразова-

ния в строительстве строится по евро-

пейским принципам.

Анализируя принципы органи-

зации сметного дела и стоимостно-

го контроля строительства в крупных 

подрядных фирмах США, строящих 

крупные промышленные здания и со-

оружения в разных районах страны, 

можно отметить следующее. В струк-

туре подрядных фирм функционируют 

отделы, занимающиеся составлением 

смет и стоимостным контролем.

Эти отделы, как правило, подчи-

нены непосредственно руководству 

фирмы (президенту, управляюще-

му или их заместителям) и состоят 

из сметчиков, экономистов, техноло-

гов и других специалистов.

Сметное дело и стоимостной 

контроль являются ответственной 

и сложной частью инженерного дела. 

Сметчики обладают не только ква-

лифицированными знаниями строи-

тельного дела, но и бухгалтерского 

учета и вопросов снабжения. Они со-

ставляют не только сметы и ведомо-

сти объемов работ, но и разрабаты-

вают предложения по замене мате-

риалов, конструкций и оборудования, 

составляют проекты организации 

работ, сетевые графики, циклограм-

мы, графики поставок оборудования 

и материалов, расстановки рабочей 

силы и использования строительного 

оборудования.

Составляется информация о фак-

тической стоимости строительства.

Какие же изменения намечаются 

в составе проектных материалов?

Предлагается в составе разделов 

проектной документации предусмо-

треть новые данные, которые будут 

называться «Технико-экономические 

показатели», наличие которых с опи-

санием конструкции заметно сократит 

время на составление и проверку сме-

ты. Это уже апробировано на олим-

пийских объектах.

Отмечается, что для исключения 

возможности завышения стоимости 

проектных и изыскательских работ 

необходимо разработать соответству-

ющие нормативы стоимости работ 

на объекты капитального строитель-

ства непроизводственной сферы и ин-

женерной инфраструктуры.

В составе проектирования должна 

появиться стадия обоснования инве-

стиции, стадия эксплуатации.

Во избежание завышения стоимо-

сти путем завышения объемов работ, 

учитываемых при составлении смет-

ной документации, было предложено 

внести изменения в постановление 

Правительства РФ № 87 «О составе 

разделов проектной документации», 

предусмотрев обязательное наличие 

ведомости объемов работ, что повы-

сит ответственность за их учетом.

Минрегионом России утверждены 

Правила формирования и ведения ре-

естра типовой проектной документа-

ции (Приказ № 106 от 29.03.2013 г.). 

Сведения в реестре открытые.

Существенные условия отбора – 

показатели энергоэффективности, 

соотношения стоимости строитель-

ства к расчетному сроку эксплуата-

ции, полезной площади объекта к об-

щей площади и другие.

«Проекты повторного применения 

обеспечат широкое использование 

современных экономичных архитек-

турных, конструктивных и техноло-

гических решений, позволят эконо-

мить средства бюджетов всех уровней 

на стадии подготовки проектной доку-

ментации и в ходе строительства.

В Минрегионе России 12 июля 

2103 года на первом заседании Коор-

динационного совета по взаимодей-

ствую с национальными объединени-

ями саморегулируемых организаций 

в сфере строительства были приня-

ты решения: подготовить с привлече-

нием экспертов изменения в законо-

дательство отрасли строительства, 

касающиеся уточнения состава про-

ектно-сметной документации, техни-

ко-экономического обоснования про-

екта, стадии эксплуатации объекта 

строительства, стадии разработки 

проектно-сметной документации.

Профессиональное сообщество 

обсудило 31 июля 2013 года в г. Мо-

скве проблемы организации деятель-

ности главных инженеров проектов 

(ГИПов). В России проектными рабо-

тами занимается примерно 400 тысяч 

специалистов. Отметили, что основ-

ные задачи ГИПа – обеспечение пра-

вильного расходования инвестиций 

при проектировании, строительстве, 

и эксплуатации объекта, а в последу-

ющем – доходов заказчика от реали-

зации проекта.
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Поэтому ГИП должен руководство-

ваться критериями экономической 

эффективности и проектирования, 

и строительства, и эксплуатации объ-

екта. Применение при проектирова-

нии научно-технических достижений 

и прогрессивных технологий способ-

ствует решению этих задач.

Принято решение подготовить:

• методический документ для раз-

работки должностной инструкции ГИ-

Па;

• профессиональный стандарт 

для ГИПа;

• методические рекомендации 

по оценке экономической эффектив-

ности проекта как бизнес единицы 

внутри организации.

Рекомендовано участие ГИПов 

на базах «Школ ГИПов». Безусловно 

вышеназванные мероприятия направ-

лены на повышение качества проек-

тов с экономической эффективностью 

проектирования.

3.8. Об улучшении 
информации по вопросам 
ценообразования

Приказом Минздравсоцразвития 

РФ от 23 апреля 2008 года № 188 ут-

верждены квалификационные харак-

теристики специалистов архитектуры 

и градостроительной деятельности 

по ценообразованию и сметному нор-

мированию.

Инженер-сметчик должен знать: 

законы и иные нормативные право-

вые акты РФ в области градостро-

ительной деятельности; распоряди-

тельные, методические и правовые 

документы в области ценообразова-

ния и сметного нормирования в стро-

ительстве.

Институт специалистов стоимост-

ного инжиниринга так оценивает со-

вершенствование знаний сметчика: 

«современное состояние системы це-

нообразования в строительстве тре-

бует от специалистов данной сферы 

не только серьезной базовой подго-

товки, но и постоянного совершен-

ствования своих знаний. Регулярно 

издаются новые нормативные и пра-

вовые документы, выпускаются но-

вые методики, утверждаются новые 

и дополняются уже изданные сборни-

ки. Чтобы эффективно и квалифици-

рованно выполнять свою работу, спе-

циалист-сметчик должен постоянно 

быть в курсе всех нововведений».

Такую информацию можно опера-

тивно получать на сайтах Минрегион-

развития РФ, Госстроя и ФЦЦС. Ин-

формация также публикуется в жур-

нале «Вестник ценообразования 

и сметного нормирования» и «Цено-

образование и сметное нормирова-

ние».

А какая же аудитория специали-

стов пользуется этой информацией? 

По сообщению «Общероссийского 

профессионального союза сметчи-

ков» в Российской Федерации в на-

стоящее время трудится около 300 

тыс. сметчиков.

Важнейшим содержанием этой 

информации является ее объектив-

ность, соответствие правовым доку-

ментам, отражение реальных сроков 

объявленной разработки нормативов, 

методик и т. д., которые предназначе-

ны для практического применения.

Какие же мы видим проблемные 

направления – издаются документы 

с нарушением установленных поста-

новлением Правительства РФ «Пра-

вил подготовки нормативных право-

вых актов федеральных органов ис-

полнительной власти и их государ-

ственной регистрации» (№ 1009 от 13 

августа 1997 г.) и разъяснений Миню-

ста РФ от 4 мая 2007 г. № 88.

Нормативные правовые акты фе-

деральных органов исполнительной 

власти издаются только в виде по-

становлений, приказов, распоряже-

ний, правил, инструкций и положений 

(в виде писем и телеграмм не допу-

скается).

Следует иметь ввиду, что норма-

тивные правовые акты, не прошед-

шие государственную регистрацию 

в Министерстве юстиции, не влекут 

правовых последствий, как не всту-

пившие в силу, и не могут служить 

основанием для регулирования соот-

ветствующих правоотношений, при-

менения санкций к гражданам, долж-

ностным лицам и организациям за не-

выполнение содержащихся в них 

предписаний.

На указанные акты нельзя ссы-

латься при разрешении споров.

В информационном поле имеют 

место следующие нарушения:

• издание правового докумен-

та без отмены действующего (см. п. 

3.5.1);

• отмена действующих докумен-

тов без издания их заменяющих (см. 

п. 3.5.1);

• отсутствие регистрации право-

вых документов в Минюсте РФ (см. п. 

3.5.2);

• изложение противоречивых по-

ложений о разработке и применении 

сметных нормативов (см. п. 3.5.2).

Для сметных нормативов, подле-

жащих применению при определении 

сметной стоимости объектов капи-

тального строительства, строитель-

ство которых финансируется с при-

влечением средств федерального 

бюджета приказами Минрегиона РФ 

утверждены:

• порядок разработки (№ 75 / ГС 

от 04.12.2012 г.);

•  классификация (№ 76 /  ГС 

от 04.12.2012 г.);

• порядок формирования и веде-

ния федерального реестра (№ 17 / ГС 

от 05.02.2013 г.).

При ведении реестра должны 

быть обеспечены (п. 7) доступность 

содержащейся информации, ее цен-

ность и достоверность.

Ниже приводится выписка из рее-

стра.

Методические документы под но-

мерами 83, 84, 85 утверждены поста-

новлением Госстроя России и вне-

сены в реестр под номерами 93, 94 

и 95. Практически они должны при-

меняться в утвержденном постанов-

лением виде.

Внесение изменений в эти доку-

менты должно оформляться по ана-

логии с документом № 143. В приказ 

№ 321 от 04.08.2009 г. «Об утвержде-

нии государственных сметных норма-

тивов…» вносятся изменения прика-

зом № 632 от 29.12.2011 г. и теперь 

этот документ должен применяться 

с учетом утвержденного изменения.

Однако, отметим, что практика 

применения документов изобилует 

отклонением от установленных пра-

вил. В документ с регистрационным 

№ 95 внесено изменение приказом 

Минрегиона № 220 от 1 июня 2012 г., 
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которое в реестр не внесено. В доку-

менты с регистрационными № 93 и 94 

внесены изменения неправовыми 

документами – письмами, которые 

по предписанию Минюста РФ Мин-

регион РФ вынужден был отозвать, 

что не нашло отражение в реестре. 

(см. таблицу 1).

Устранение вышеизложенных 

нарушений позволит повысить до-

стоверность информации, снизит 

информационный шум для профес-

сионального сообщества и также 

позволит повысить правовую обо-

снованность в принятии текущих ре-

шений.

Государство намерено создать 

систему, направленную на снижение 

цены строительной продукции и ее 

достоверное определение путем ре-

формирования сметного нормирова-

ния и ценообразования, совершен-

ствования законодательства и других 

направлений инвестиционного про-

цесса. Ведущим государственным 

органом в проведении этой реформы 

является Министерство региональ-

ного развития России, а теперь Мин-

строй России и его подразделения – 

ФАУ ФЦЦС с участием национальных 

объединений саморегулируемых ор-

ганизаций изыскателей, проектиров-

щиков и строителей, а также РЦЦС.

Профессиональное сообщество 

строительного комплекса ожидает, 

что проводимая реформа ценообра-

зования в свете высказанных пред-

ложений специалистов должназавер-

шиться в ближайшее время и обеспе-

чит:

• применение новых материалов, 

технологий, строительных машин, 

стимулирование инноваций;

• формирование цивилизованных 

рынков со свободной конкуренцией 

и снижением неэффективных затрат;

• совершенствование законода-

тельства и издаваемых правовых до-

кументов;

• объективную информацию о раз-

работке и введении в действие нор-

мативно-методических документов;

• стимулирование развития новых 

подходов проектирования, создание 

банка данных объектов повторно-

го применения, стоимость которых 

«до мелочей» может быть просчита-

на заблаговременно еще на старте 

стройки;

• работу органов негосударствен-

ной экспертизы в оценке экономиче-

ской эффективности проектных ре-

шений как с точки зрения единовре-

менных затрат, так и с учетом после-

дующих эксплуатационных издержек;

• других предложений.

Время исполнения заявленных на-

правлений совершенствования цено-

образования уже прошло. Намерение 

исполнения некоторых длится более 

пяти лет и специалисты подтвержда-

ют необходимость их проведения.

Все направления находятся в пре-

делах полномочий федерального ав-

тономного учреждения «Федераль-

ный центр ценообразования в стро-

ительстве и промышленности строи-

тельных материалов» (ФАУ ФЦЦС), 

созданного приказом Минрегиона 

РФ (№ 132 от 30.03.2011 г.).

Время больше не ждет и требует 

практических действий.

По традиции в конце года про-

фессиональные союзы сметчиков 

обсудят состояние дел и выскажут 

свое мнение. Заблаговременно из-

вестно, что профессиональный союз 

сметчиков одобрит проводимую Мин-

регионом политику в области цено-

образования, а профессиональный 

союз инженеров-сметчиков – отме-

тит проблемность в состоянии цено-

образования, неудовлетворительное 

Таблица 1. 
Реестр государственных сметных нормативов (ГСН) (по состоянию на: 10.09.2013) (выписка)

№ 
п/п

Наименование госу-
дарственного сметного 

норматива

Дата и номер приказа 
Минрегиона России

Регистрационный номер 
сметного норматива 
и дата его включения 

в Реестр

Иная информация, не-
обходимая для обеспече-
ния надлежащего учета 
сметных нормативов

83 Методические указания по 
определению величины 
сметной прибыли в строи-
тельстве (МДС 81-25.2001)

от 15.12.2009 №93 Постановление Госстроя 
России от 28.02.2001 № 15

84 Методика определения сто-
имости строительной про-
дукции на территории Рос-
сийской Федерации (МДС 

81-35.2004) 

от 15.12.2009 №94 Постановление Госстроя 
России от 05.03.2004 № 

15/1

85 Методические указания по 
определению величины на-
кладных расходов в строи-
тельстве (МДС 81-33.2004)

от 15.12.2009 №95 Постановление Госстроя 
России от 12.01.2004 № 6

143 Изменения в приказ Ми-
нистерства регионального 
развития Российской Феде-
рации от 04.08.2009 № 321 
«Об утверждении государ-
ственных сметных норма-
тивов на монтаж оборудо-
вания, капитальный ремонт 
оборудования и пусконала-

дочные работы»

от 29.12.2011 №632 от 30.12.2010 №161 Приказ Министерства ре-
гионального развития 

Российской Федерации от 
29.12.2011 № 632
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состояние направлений проводимых 

реформ и даст оценку внедряемых 

укрупненных показателей сметной 

стоимости и др.

Будем ждать результаты конфе-

ренций.
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Новые решения для жалюзи, две-

рей, ворот и солнцезащитных 

систем представляются каждые три 

года на выставке R+T в Штутгарте. 

Организаторы выставки уже сегод-

ня могут рассказать о том, какие 

тенденции в тентовых системах бу-

дут в приоритете в следующем го-

ду. Безусловно, широко будут пред-

ставлены системы защиты от ат-

мосферного воздействия.

R+T: ВОДОНЕПРОНИЦАЕМЫЕ ТЕНТЫ СТАНОВЯТСЯ 
ВСЕ БОЛЕЕ ПОПУЛЯРНЫМИ

Многие производители тенто-

вых систем представят новые раз-

работки и решения для террас, 

как для дополнительной жилой 

площади со всеми возможными 

удобствами. Это означает, что за-

щитная функция тентов заключа-

ется не только в защите от солн-

ца, но и в защите от дождя. Одной 

из самых больших проблем здесь 

является воздействие сильных ве-

тров при непогоде. Это также под-

тверждает Юрген Шульц, управля-

ющий директор компании-произво-

дителя тентов Leiner GmbH из Ауг-

сбурга: «Наблюдается тенденция 

к росту продаж навесов, которые 

можно использовать практиче-

ски в любую погоду. Для очень ве-

треных мест пользуются спросом 

устойчивые складывающиеся по-

крытия. Водонепроницаемые ПВХ 

Благодаря водонепроницаемым тентовым тканям, тенты Casa Sunrain от компании Leiner GmbH защищают от солнца и дождя
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ткани в качестве тентового матери-

ала здесь необходимы».

Что касается долговечности тен-

товых систем, то это часто зависит 

от того, каким образом складыва-

ются материалы покрытия.

М а р т и н  Тр о й е р ,  у п р а в л я -

ющий директор Hel la  Sonnen-

Wetterschutztechnik GmbH, объяс-

няет: «Использование водонепро-

ницаемых материалов, которые 

склеены, а не сшиты, позволяет 

улучшить защитные функции на-

весов. Эта хорошая защита от до-

ждя и ветра, а не только от солнца, 

что является инновацией в тенто-

вых системах. Что касается ком-

форта, желаемого клиентами, он 

улучшается за счет использования 

светильников. Благодаря светоди-

одам, интегрированным в секциях 

тентов, террасой практически мож-

но пользоваться круглосуточно».

Потребителей больше 
всего интересует сервис 
и простота обслуживания

Каждый год, концепция серви-

са находится в самом верху списка 

востребованности. На это потреби-

тели обращают особое внимание, 

говорит Мартин Тройер: «Потреби-

тели ожидают технически зрелый 

продукт и простую установку тен-

тов, только настоящие специалисты 

в состоянии установить тент на сте-

не с полной изоляцией». Консульта-

ции так же очень важны. Продавец 

должен найти правильное решение 

для каждого клиента. Различные 

типы тентов и дополнительные ре-

шения могут предоставить клиенту 

решения с учетом его конкретных 

требований.

Концепция сервисного обслужи-

вания так же находит свое отраже-

ние в улучшении тентовых систем. 

Маркизы используются более ин-

тенсивно, чем это было в несколь-

ко лет назад, поэтому замена тен-

товой ткани в течение жизненного 

цикла наблюдается чаще. «Систе-

мы, позволяющие заменить ткань, 

помогают свести к минимуму рас-

ходы и позволяют произвести за-

мену без ущерба для качества, – го-

ворит Юрген Шульц. – И это не ме-

нее важно, чем наличие запасных 

частей в течение нескольких лет 

Тенты KLIP от Hella Sonnen- und Wetterschutztechnik Gmb H представляют превосходное сочета-
ние великолепного дизайна с надежной конструкцией и защитой от солнца

после покупки». Конечные пользо-

ватели, в конечном счете, готовы 

инвестировать много денег в тен-

товые системы, если они отвеча-

ют их требованиям и гарантируется 

длительный срок службы.

R+T в Штутгарте, 
24–28 февраля 2015 года

R+T в Штутгарте является спе-

циализированной выставкой № 1 

во всем мире. Это барометр инду-

стрии и инновационная платфор-

ма. Сердце индустрии рольставен, 

дверей, ворот и систем защиты 

от солнца бьется в ритме ведуще-

го мирового выставочного центра 

R+T. Новые продукты разработаны 

специально для R+T и представле-

ны на R+T.

В дополнение к выставке R+T 

в Штутгарте, которая будет от-

мечать свое 50-летие в 2015 го-

ду, успешно проводятся выставки 

в Шанхае, Стамбуле и Мельбур-

не. Девиз выставки R+T:   «Мыс-

ли глобально – встречайся у нас 

со всем миром».

Комфорт улучшается за счет использова-
ния светильников
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PMR представило результаты 

исследования под названием 

«Промышленное строительство 

в Польше в 2014 году и прогноз 

на 2014–2019 гг.».

Согласно данным исследова-

ния, польский рынок промышлен-

ного строительства (промышлен-

ные и складские здания, линии 

электропередач, промышленные 

комплексы) в 2013 году достиг 

рекордного уровня – свыше 20 

млрд. злотых (PLN), или в пере-

счете € 4,8 млрд. Кроме того, объе-

мы строительно-монтажных работ 

в энергетическом сегменте будут 

увеличиваться в краткосрочной 

перспективе.

Позитивным сигналом для ро-

ста явилось начало строитель-

ства энергоблоков на АЭС Опо-

ле. Объем инвестиций в реализа-

цию данного проекта составит око-

ло 2 млрд. PLN (€ 480 млн.) в год 

в 2014–2015 годах. Есть и другие 

крупные проекты, которые будут 

получать инвестиции, например, 

строительство энергоблока на объ-

екте Явожно, где в течение четырех 

должно быть освоено около 1 млрд. 

PLN (€ 240 млн.) инвестиций.

Однако  следует  отметить , 

что строительство электростанций 

связано не только со строитель-

ПОЛЬСКИЙ РЫНОК ПРОМЫШЛЕННОГО 
СТРОИТЕЛЬСТВА В 2013 ГОДУ ПРЕВЫСИЛ 
4,8 МЛРД. ЕВРО

ством энергоблоков нового поко-

ления, но и со строительством вы-

соковольтных линий. Расходы PSE 

по ЛЭП последние три года неу-

клонно увеличивались. Количество 

запланированных на 2014 году 

лишь немного ниже, чем в 2013 го-

ду. Компании, работающие в про-

ектировании и строительстве вы-

соковольтных линий, получат кон-

тракты на несколько миллионов 

злотых. Стоимость инвестицион-

ных проектов, включающих стро-

ительство высоковольтных линий 

для распределения электроэнер-

гии, за 2014–2019 гг. превысит 40 

млрд. PLN (€ 9,5 млрд.).

Инвестиции в строительство 

промышленных и складских зда-

ний не так велики, но они в так же 

относятся к промышленному стро-

ительству. Хотя стоимость отдель-

ных проектов намного меньше, 

чем энергетических проектов, они 

составляют до 50 % общего объ-

ема инвестиций в промышленное 

строительство. В целом количество 

этих объектов значительно боль-

ше, а скорость реализации значи-

тельно выше из-за более простого 

проектирования и строительства. 

Кроме того, они обеспечивают вы-

сокую занятость не только боль-

ших строительных организаций, 

но и малых, специализированных 

компаний.

Ежегодное количество новых 

производственных и складских 

зданий составляет 3100–3200, 

из которых около 70 % – это резер-

вуары, силосы или склады. Резер-

вуары и силосы имеют в среднем 

меньшую общую площадь, поэтому 

их доля в общей площади зданий 

составляет всего 54 %. Оставшие-

ся 46 % составляют   промышленные 

здания.

Большинство проектов, свя-

занных строительством заводов 

в Польше, находятся в особых эко-

номических зонах, которые в стра-

не занимают почти 16 000 га. Под-

рядчиков привлекают особыми эко-

номическими условиями, которые 

поднимают прибыльность отдель-

ных проектов до очень высокого 

уровня. Кроме того, особые эконо-

мические зоны часто лучше под-

готовлены, чтобы быть привлека-

тельными для производств с точки 

зрения доступа к необходимой ин-

фраструктуре.

К о л и ч е с т в о  и н в е с т и ц и о н -

ных  проек тов  резко  сократи-

лось в 2009 году. Тем не менее, 

в 2013 году в этом отношении про-

изошли значительные измене-

ния: было выдано 255 разреше-

Ин вестиции в особых экономических зонах в Польше, 2006–2013 гг.

Показатели 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012
2013
оценка

Ежегодные инвестиции (PLN млрд.) 10 10.7 10.6 9.9 6.6 6.4 6.2 7.5

Общий объем инвестиций (PLN, млрд.) 35.4 46.1 56.7 66.6 73.2 79.6 85.8 93.3

Новые рабочие места н / д 36,473 28,177 –2,514 17,261 16,311 6,800 8,000

Всего рабочих мест 145,892 182,365 210,542 208,028 225,289 241,600 248,400 256,400

Количество выданных разрешений 
на строительство 230 201 205 131 177 188 167 255

Источник: PMR, 2014
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ний на общую сумму 7,5 млрд. PLN 

(€ 1,8 млрд.). Как это ни парадок-

сально, плохое финансовое состо-

яние многих строительных компа-

ний сыграло важную роль в росте 

количества разрешений – после 

инвестиционного бума в граждан-

ском строительстве, эти компании 

чаще всего сообщали об убытках 

в своей финансовой отчетности. 

С целью улучшения своего финан-

сового положения они участвова-

ли в новых, менее рискованных 

проектах. Значительное увеличе-

ние количества компаний, пред-

лагающих строительные услуги, 

значительно улучшили позиции 

инвесторов, у которых появилась 

возможность выбирать из большо-

го числа потенциальных подрядчи-

ков.

Негативные изменения, которые 

ждут в 2014 году особые экономи-

ческие зоны – это то, что они долж-

ны будут справиться с сокраще-

нием дотаций. В настоящее время 

компании имеют право на получе-

ние финансовой поддержки в раз-

мере 50 %, 40 % или 30 % от сто-

имости проекта. Тем не менее, 

в июне объемы государственной 

помощи, предлагаемой компаниям 

в отдельных районах, будут сниже-

ны до 35 % и 25 % (в наименее раз-

витых районах сохранится уровень 

помощи 50 %).

Сокращение государственной 

помощи будет введено во всех 

странах ЕС. Чтобы избежать не-

гативного влияния пересмотрен-

ной политики ЕС, компаниям не-

обходимо будет получить соот-

ветствующие разрешения к июлю 

2014 года. Таким образом, после 

отличного 2013-го года в 2014 году, 

как ожидается, так же произойдет 

рост числа выданных разрешений 

на строительство.

О Компании PMR

Компания РМR Ltd. занимается обработкой и предоставлением инфор-

мации, консультациями и исследованием рынков Центральной и Восточной 

Европы.

Высококвалифицированный персонал и более чем десятилетний опыт 

в международной коммерческой деятельности делают PMR одной из веду-

щих компаний в этой области.

 www.pmrcorporate.com.
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У НЕМЕЦКИХ ИНВЕСТОРОВ В РОССИИ 
ИСПОРТИЛОСЬ НАСТРОЕНИЕ

«Настроение немецких компаний 

в России по сравнению с пре-

дыдущим годом стало хуже», – кон-

статируют Восточный комитет не-

мецкой экономики и Германо-Рос-

сийская внешнеторговая палата. Они 

уже в 11-й раз проводили ежегод-

ный опрос среди фирм из ФРГ, ра-

ботающих на российском рынке. Ре-

зультаты опроса были представлены 

на пресс-конференции в Берлине 29 

января 2014 г.

56% респондентов отметили ухуд-

шение делового климата в минувшем 

году и без особых надежд смотрят 

в будущее. Только треть ожидают 

в 2014 году улучшений, ровно поло-

вина считает, что ничего не изменит-

ся, а 14% опасаются ухудшения ра-

мочных условий. Всего 7% немецких 

коммерсантов, ведущих дела в Рос-

сии, позитивно оценивают динамику 

экономических реформ в стране.

«Россия хромает»

Представляя результаты опро-

са, руководитель Восточного ко-

митета немецкой экономики Эк-

хард Кордес (Eckhard Cordes) ука-

зал, что в 2013 году – по состоянию 

на ноябрь – товарооборот Германии 

со многими странами бывшего СССР 

был ниже, чем в 2012 году.

При этом главную причину спада 

взаимной торговли он видит имен-

но в России, которая, по его словам, 

«в прошлые годы была своего рода 

экономическим локомотивом этой 

торговли, а теперь хромает». Объ-

ем товарооборота между Германией 

и Россией сократился в прошлом го-

ду примерно на 5%. «Если в 2014 го-

ду нам удастся остановить такую тен-

денцию, это уже будет успехом», – от-

метил Кордес.

Правда, отчасти сокращение дву-

стороннего товарооборота объясня-

ется снижением цен на нефть и газ. 

Каков точно эффект от этого, Кор-

дес, отвечая на вопрос DW, сказать 

не смог, но подчеркнул, что «объемы 

импортируемых из России энергоно-

сителей остались на прежнем уров-

не».

Пять главных российских 
проблем

Чтобы прокомментировать ре-

зультаты опроса, из Москвы на пресс-

конференцию в Берлин специально 

прилетел председатель правления 

Германо-Российской внешнеторго-

вой палаты Михаэль Хармс (Michael 

Harms).

Его особенно беспокоит та ско-

рость, с которой испортились настро-

ения немецких инвесторов в Рос-

сии. Ведь еще в сентябре прошлого 

года, по данным Хармса, 60% фирм 

из ФРГ были настроены оптимистич-

но в отношении 2013 года, с позитив-

ным прогнозом на 2014-й выступали 

75%.

Впрочем, он не считает Россию 

«исключительным случаем» и ука-

зывает на замедление темпов роста 

и экономические проблемы, которые 

стали испытывать в последнее вре-

мя и другие страны с развивающими-

ся рынками, в частности, Аргентина, 

Бразилия, Турция. «Поэтому ситуа-

цию в России следует рассматривать 

в контексте всей мировой экономи-

ки», – заявил Хармс.

Но есть у РФ и свои особенности. 

Так, вот уже который год неизменны, 

по выражению Хармса, пять главных 

проблем, вызывающих у немецких 

инвесторов сильнейшую головную 

боль. Это – коррупция, бюрократия, 

дефицит квалифицированных ка-

дров, процедура получения разреше-

ний и таможня. А вот налоговое бре-

мя их беспокоит меньше всего.

Именно весьма терпимым – 

по сравнению с немецким – уровнем 

налогообложения в России, а также 

высоким потребительским спросом 

и доходностью бизнеса объясняет-

ся сохранение устойчивого интере-

са предпринимателей из ФРГ к рос-

сийскому рынку. Ни о каком бегстве 

немецких коммерсантов из России 

не может быть и речи, сказал, отве-

чая на вопрос DW, Михаэль Хармс. 

Их число – примерно 6100 фирм – 

остается относительно стабильным. 

Более того, Германо-Российская 

внешнеторговая палата в Москве ре-

гистрирует растущее число запросов 

от немецких компаний, желающих 

попробовать свои силы на россий-

ском рынке.

Сочи-2014 и бизнес

Амбивалентно отношение немец-

кого бизнеса к экономическому эф-

фекту подготовки к зимним Олим-

пийским играм в Сочи.

Около ста немецких фирм, глав-

ным образом, высокоспециализиро-

ванные средние компании, были так 

или иначе задействованы в этом про-

екте, реализовали заказы на общую 

сумму в полтора миллиарда евро. 

Германо-Российская внешнеторговая Экхард Кордес

Михаэль Хармс
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палата рассматривает это, как боль-

шой успех, в том числе, и своей дея-

тельности.

Вместе с тем, Хармс призна-

ет, что «Сочи был локальным фе-

номеном» без особых позитивных 

импульсов для общеэкономиче-

ской ситуации в стране, на кото-

рые надеялись немецкие инвесто-

ры в России. По оценке половины 

опрошенных, «сочинский эффект» 

равен нулю, а 14% назвали его да-

же отрицательным для российской 

экономики.

От торговли с Россией зависят 300 

тысяч рабочих мест в ФРГ, со-

общил Восточный комитет немецкой 

экономики.

Представители немецкой эконо-

мики высказываются против введе-

ния санкций в отношении России. 

С РФ сотрудничают 6,2 тысячи не-

мецких фирм, и от торговли с этой 

страной зависят 300 тысяч рабочих 

мест в ФРГ, сообщило 14 марта изда-

НЕМЕЦКИЙ БИЗНЕС НАЗВАЛ АБСУРДНЫМ ВВЕДЕНИЕ 
САНКЦИЙ ПРОТИВ МОСКВЫ

Как быть с Украиной?

Большую тревогу у деловых кру-

гов ФРГ вызывает ситуация на Укра-

ине, товарооборот Германии с кото-

рой в прошлом году также уменьшил-

ся, по данным Кордеса, на 3–4 про-

центных пункта.

«40% опрошенных нами в России 

немецких предпринимателей, – заявил 

он, – опасаются негативных послед-

ствий для своего бизнеса от конфлик-

та в треугольнике ЕС-Россия-Украина». 

Причем, добавил Кордес, опрос прово-

дился еще до эскалации ситуации в Ки-

еве и первых погибших там.

По мнению Восточного комитета 

немецкой экономики, Украину нель-

зя ставить в ситуацию выбора «или – 

или». «Необходимо найти решение, 

которое бы сделало возможным ас-

социацию Украины с ЕС, не подвер-

гая при этом риску ее экономические 

связи с Россией», – пояснил Кордес. 

Он ратует за трехсторонние пере-

говоры между Брюсселем, Москвой 

и Киевом, в которых роль посредника 

отводит правительству Германии.

По материалам DW

ние The Economist со ссылкой на дан-

ные Восточного комитета немецкой 

экономики.

Объем немецких инвестиций 

в России составляет 20 миллиардов 

евро, РФ является 11-м по значимо-

сти рынком сбыта немецких товаров. 

Поэтому Восточный комитет немец-

кой экономики назвал возможные 

санкции «абсурдными», пишет далее 

издание.

Против санкций в отношении Мо-

сквы выступает и Федеральное объ-

единение оптовой и внешней торгов-

ли Германии. Приостановка торго-

вых отношений с Россией негативно 

отразится на Германии, заявил гла-

ва организации Антон Бернер (Anton 

Boerner). Он призвал вместо введе-

ния санкций принять меры для ско-

рейшей деэскалации крымского кон-

фликта.
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СЕЙСМОСТОЙКИЕ ФУНДАМЕНТЫ 
УНИКАЛЬНЫХ И ВЫСОТНЫХ ЗДАНИЙ 
БАШЕННОГО ТИПА

Проектирование и строительство 

сейсмостойких зданий повы-

шенной этажности, как показывает 

практика, представляет собой весь-

ма сложную, но все же, решаемую 

инженерную задачу.

С ростом этажности зданий услож-

няются их проектные решения: видо-

изменяются каркасы и конфигурация 

зданий в плане и по высоте, использу-

ются новейшие достижения в техноло-

гии, сверхпрочные строительные мате-

риалы и т. п.

С целью снижения негативного 

влияния ветровых и сейсмических на-

грузок высотные здания и сооруже-

ния приобретают более плавные очер-

тания – переходя от прямоугольных 

и квадратных в плане (в том числе с за-

кругленными углами), к круглым, либо 

в виде трилистника.

При значительной высоте зданий, 

достигающей 200–400 м, вопрос выбо-

ра конструктивной схемы здания и осо-

бенно фундаментов, как уже было ска-

зано, становится чрезвычайно сложной 

задачей.

Что же предлагается в качестве 

фундаментов для таких объектов?

В данной статье рассматриваются 

технические решения подземных ча-

стей здания, включая каркас подзем-

ной части, обратную засыпку пазух 

с наклонными откосами из материалов, 

поглощающих сейсмические колебания 

вместо стен подвалов, а также внешний 

фундамент стаканного типа по контуру 

котлована. Каркас расположен в много-

ярусном подвале на плитном автоном-

ном фундаменте с элементами универ-

сальной сейсмозащиты на надежном 

искусственном основании.

Это обеспечивает:

• возможность выполнения СМР 

в глубоком котловане и защиту от грун-

товых вод в ходе строительства и экс-

плуатации;

• снижение сейсмических воз-

действий за счёт замены вертикаль-

ных стен подвала наклонными стена-

ми-откосами;

• повышение несущей способно-

сти и устойчивости при работе на вер-

тикальные и горизонтальные нагрузки 

за счет включения в работу наклонных 

стен по контуру котлована (по аналогии 

с пирамидальным фундаментом);

• снижение величины крена над-

земной части здания или сооружения 

от вертикального положения в ходе 

строительства и при эксплуатации.

Аналогичные технические решения 

сейсмостойких фундаментов и подзем-

ных частей зданий повышенной этаж-

ности были изложены ранее автором 

в ряде публикаций [1–4] и др., в том 

числе для обычных, а также просадоч-

ных и слабых грунтов.

1. Общие принципы
и подходы

• Обеспечение несущей способ-

ности и надежности надземной части 

высотных зданий башенного типа на-

прямую зависит от надёжности фунда-

ментов и подземной части здания, вви-

ду их совместной работы. Иными сло-

вами, повышая несущую способность 

основания и фундаментов, можно до-

стичь усиления надземнойчасти и по-

высить в целом надежность здания. 

При использовании систем сейсмои-

золяции для высотных зданий с учетом 

п. 4.6 СП 14.13 330.2011 (СНиП II-7-81*) 

предполагается осуществление строи-

тельства таких объектов на площадке 

с благоприятными грунтовыми услови-

ями, соответствующими I-ой категории 

по сейсмическим свойствам, мощно-

стью более 30 м от планировочной от-

метки, согласно указанному СП табл. 1, 

примеч. п. 4. Очень важно, что при этом 

условии фоновая сейсмичность райо-

на площадки может быть снижена на 1 

балл, что является весьма существен-

ным.

• Если иметь ввиду высокую сейс-

мичность, можно полагать, что речь 

идет о горной местности с выхо-

дом скальных пород на поверхность, 

или залегающих, как правило, близко 

к ней хотя бы на отдельных участках. 

В этом случае выбор оптимального ва-

рианта площадки со скальными грунта-

ми вполне обоснован, что подтвержда-

ется, например, опытом строительства 

первого моста через реку Обь в г. Но-

восибирске, причем даже в несейсми-

ческих условиях и, в основном, на рав-

нинной местности. Как исключение 

(при конкретном проектировании) в ка-

честве основания могут быть приня-

ты грунты II-й категории по сейсмиче-

ским свойствам, при условии улучше-

ния их до соответствия I-ой категории 

по аналогии с рекомендациями в моно-

графии [5] на стр. 349,356–357,427.

Наиболее полный анализ техниче-

ского решения и геотехнического обо-

снования высотного строительства, 

в том числе подземной части, изложен 

также в трудах Международной конфе-

ренции в г. С-Петербурге в 2008 году [6].

• Объемное решение сооружения 

башенного типа, как наиболее опти-

мальное в виде усеченной пирамиды 

с наклонными гранями, принято услов-

но (из книги американского конструкто-

ра В. Шуллера «Конструкции высотных 

зданий», стр. 107 [7]).

Можно отметить, что аналогичное 

(или весьма близкое) принципиаль-

ное решение башни предполагается 

для строительства в г. Грозном (судя 

по фотографии с макета, представлен-

ного на презентации в этом городе, опу-

бликованной в сентябре текущего года 

газетой «Комсомольская правда»).

• Конструкции каркаса надземной 

части в данной статье не рассматри-

Ю. А. ШИШКОВ,
ООО «Новосибирский государственный проектный институт», Новосибирск
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вались. Предполагается, что каркас ее 

стальной, пространственный с колон-

нами, ригелями, обвязочными балками 

и наклонными диагональными связями 

по наружному периметру.

Причем диагональные связи 

вместе с колоннами и обвязочны-

ми балками не только обеспечивают 

жесткость при работе каркаса на го-

ризонтальные нагрузки, но и частич-

но работают как наклонные колонны 

на вертикальные нагрузки. Согласно 

схеме работы [7], такая система наи-

более эффективна для очень высо-

ких зданий. Дополнительно в целях 

повышения надежности (прочности, 

жесткости и пожарной безопасности) 

можно рекомендовать в конкретном 

проекте предусмотреть обетонировку 

(с армированием) стальных наружных 

колонн (по всей высоте здания), а так-

же внутренних колонн подвальных 

и нижних этажей.

• В рассматриваемом случае, с уче-

том повышения надежности, предпо-

лагается также, что объект при земле-

трясениях в результате толчков может 

подвергаться воздействию не только 

горизонтальных, но также наклонных 

и значительных вертикальных сейс-

мических нагрузок в различном соче-

тании их с короткими промежутками 

по времени между ними (как это про-

изошло, например, при землетрясении 

в Ленинакане 8 декабря 1988 г.), так 

как объект расположен условно в эпи-

центральной зоне с расчетной сейс-

мичностью 9 баллов [8].

На основе имеющегося опыта про-

ектирования попытаемся сформули-

ровать основные критерии решения 

поставленной задачи и принципы вы-

бора наиболее оптимальных решений 

в общем виде, хотя в каждом конкрет-

ном случае, конечно, могут возникнуть 

и дополнительные факторы, требую-

щие уточнения.

Эти критерии и принципы следую-

щие:

• зависимость надежности зданий 

при землетрясениях от правильности 

их объемнопланировочных и конструк-

тивных решений, а также мер активной 

сейсмозащиты на контакте грунтов ос-

нований и подземной части на различ-

ные виды сейсмических воздействий 

(с учетом п. 4.6 вышеуказанного СП);

• допущение возможности местных 

повреждений отдельных конструкций, 

согласно СП 14.13 330.2011 (СНиП II-

7-81*) табл. 5, что может быть целесо-

образно экономически, а в отдельных 

обоснованных случаях и технически. 

Такое допущение должно быть пред-

усмотрено заранее при проектирова-

нии и при условии гарантированно-

го обеспечения безопасности людей, 

а также несущей способности и устой-

чивости каркаса здания в целом;

• максимальное заглубление под-

земной части зданий в грунты основа-

ний является оптимальным, как с це-

лью снижения сейсмических воздей-

ствий, так и обеспечения устойчивости 

надземной части;

• необходимость учета крутящего 

момента относительно вертикальной 

оси здания или сооружения согласно п. 

5.15 вышеуказанного СП.

2. Принятые 
принципиальные решения

Схема сейсмостойкого здания (со-

оружения) условно показана на рис. 1.

При реальном проектировании не-

обходимо учитывать весь комплекс 

взаимосвязанных конструктивных ре-

шений, изложенных выше, приводя-

щих к снижению сейсмических воздей-

ствий.

Основной отличительной особенно-

стью проектных предложений является 

первоочередное выполнение конструк-

ций котлована с укрепленными откоса-

ми в виде наклонных стен по периме-

тру здания.

Подземная часть многоэтажного 

каркасного здания максимально за-

глублена ниже нулевой отметки, пред-

положительно на 3–5 этажей, в кото-

рых могут размещаться, например, 

вспомогательные производственные 

и складские помещения, что является 

оптимальным с учетом технологиче-

ских требований и обеспечения устой-

чивости здания, а также уплотнения 

городской застройки и высокой стои-

мости земельных участков. Согласно 

рекомендациям вышеуказанного СП 

п. 4.7, на нижнем подвальном этаже 

предусмотрена установка станции на-

блюдения за динамическим поведени-

ем конструкций и грунтов, а также конт-

роля за элементами сейсмоизоляции 

согласно п. 6.17.12.

На рис. 2 показан фрагмент под-

земной части здания, включая кон-

струкции фундамента на катковых ша-

ровых опорах, после его возведения 

и стабилизации осадок.

3. Рекомендуемый порядок 
осуществления строительно-
монтажных работ

• После выполнения котлована про-

изводится отсыпка горизонтальной 

гравийно-песчаной подушки 1 в осно-

вание днища запроектированных фун-

даментов; выравнивание наклонных 

откосов обетонированием их поверх-

ностей монолитным железобетоном 2 

в виде подготовки повышенной проч-

ности, а затем и по горизонтальной 

подушке с предварительной укладкой 

по верху ее герметизирующего мате-

риала (не показано) для предохране-

ния от протечки цементного молока 

при бетонировании.

• После чего выполняется гидроизо-

ляция из геомембраны-экрана, являю-

щейся одновременно сейсмоизоляци-

ей 3 (например, 2-слойной из плоского 

и гофрированного полимерных листов 

для создания сминаемого зазора меж-

Рис.1. Схема сейсмостойкого высотного 
здания (сооружения) башенного типа с под-
валом
1. Надземная часть
2. Подземная часть (включая подвал и мо-
нолитные железобетонные фундаменты 
по контуру котлована)
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ду ними и повышения демпфирования 

боковых поверхностей стен котлована, 

а также из 2-х плоских листов в уровне 

днища, учитывая значительные нагруз-

ки сжатия).

• После бетонирования внутренних 

стен по периметру котлована и плиты 

днища пространственного в виде чаши 

коробчатого фундамента 4 обеспечива-

ются благоприятные условия для выпол-

нения дальнейших строительных работ. 

Отметим особо, что принятое решение 

о строительстве объекта на скальных 

грунтах максимально повысило надеж-

ность оснований и фундаментов, исклю-

чило необходимость их усиления и при-

менения традиционных свайных фунда-

ментов, существенно снизило трудоем-

кость строительства и его стоимость.

• Промежуточная подушка 5 меж-

ду коробчатым фундаментом 4 и авто-

номным фундаментом 8 выполняется 

из слабосжимаемого песчано-гравий-

ного грунта с включением в ее соста-

ве сборных железобетонных шаровых 

опор большего 6 и меньшего 7 диа-

метров, разложенных в толще подуш-

ки в особом порядке, как в плане, так 

и по высоте. Решение защищено па-

тентом СССР № 1 774 976 [9]. Использо-

валось при проектировании объектов 

отрасли Минрадиопрома СССР в 90-х 

годах прошлого столетия, имеется ряд 

публикаций по этому вопросу, в том 

числе за рубежом, причем для различ-

ных вариантов решений фундаментов 

и оснований. Например, статья автора 

в журнале БСТ № 9 в 1995 году «Сей-

смостойкие железобетонные плитные 

фундаменты на катковых опорах».

При строительстве новых объек-

тов на Алтае после землетрясения там, 

в 2003 году, институтом Запсибнипиа-

гропром в качестве варианта шаровых 

опор были применены каменные валуны 

двух типоразмеров с демпферными про-

кладками по верху из двух сплошных по-

лимерных листов ЗАО «Техполимер».

• Основные опоры 6, на которые ча-

стично опирается фундаментная пли-

та, и дополнительные, промежуточные 

опоры 7 меньшего размера, укладыва-

ют с таким расчетом, чтобы между ни-

ми и низом фундаментной плиты 8 бы-

ло расстояние, ориентировочно равное 

ожидаемой осадке плиты после возве-

дения здания (на рис. 2 не показано).

По верху крупных опор 6 выполня-

ются упругие прокладки, например, 

из нескольких слоев полимерных ли-

стов. Пространство между опорами 

заполняется сыпучим материалом (пе-

ском) с целью образования условного 

(сминаемого) зазора для последующей 

осадки плиты при возведении здания 

с таким расчетом, чтобы прослойка 

из сыпучего материала после оконча-

тельной стабилизации осадок опор 6 

(см. узел А) осталась менее уплотнен-

ной, чем под опорами 6. В итоге, на-

грузки на основание под фундаментом 

8 воспринимаются в основном в виде 

равномерно-распределенных под по-

дошвой, а также сосредоточенных 

под катковыми опорами 6.

• Фундаментная плита 8 состоит 

из двух слоев разной прочности: ниж-

ний слой из бетона на крупном щебне 

меньшей прочности (класса В10-В15), 

верхний – из более прочного бетона 

с усиленным армированием. При кон-

кретном проектировании нижняя зона 

верхнего слоя плиты в местах опира-

ния шаровых опор 6 может быть уси-

лена сетками косвенного армирования 

и даже стальными листами.

• Обратная засыпка 11 предусмо-

трена из материала, поглощающего 

сейсмические колебания. Традицион-

ные стены подвальных этажей зда-

ния заменены наклонными откосами 

12, расположенными частично на пе-

рекрытиях в пределах высоты каж-

дого этажа. С целью повышения сей-

смостойкости в составе откосов мо-

жет быть предусмотрено устройство 

экранов из геосинтетических материа-

лов. Поверхности откосов облицованы 

сборными плитами.

4. О работе конструкций 
подземной части
на сейсмические нагрузки

• Распространяемые в грунте коле-

бания встречают на пути преграду в ви-

де сплошного экрана с наклонными 

стенами 2 и горизонтальным днищем. 

Частично колебания отражаются и рас-

сеиваются в окружающем грунте, а ча-

стично поглощаются самим экраном 2.

При очень сильных сейсмических 

воздействиях, в ходе которых экран 

будет подвергаться горизонтальным 

и вертикальным смещениям, наклонам 

и т. п., какая-то часть колебаний пере-

дается и на искусственно созданное 

грунтовое основание внутри экрана 

со стороны днища и боковых поверхно-

стей, а также на конструкции защища-

емого здания.

Рис.2 Фрагмент поперечного разреза зда-
ния, защитного экрана и котлована
1. Гравийно-песчаная подушка
2. Обетонированные поверхности котлова-
на (стен и днища) монолитным железобе-
тоном
3. Сейсмоизоляция боковых поверхностей 
стен и днища
4. Монолитный железобетонный короб-
чатый фундамент в виде плиты, жестко 
соединенной с боковыми наклонными сте-
нами по периметру
5. Промежуточная подушка из слабосжи-
маемого грунта
6. Основные катковые опоры большого 
диаметра с демпферными прокладками
7. Промежуточные катковые опоры мень-
шего диаметра
8. Фундаментная плита из двух слоев раз-
ной прочности
9. Наружные наклонные колонны каркаса
10. Внутренние вертикальные колонны 
каркаса
11. Засыпка из материала, поглощающе-
го сейсмические колебания
12. Наклонные откосы в пределах этажей
13. Упоры с демпферными устройствами
14. Распорки (с демпферами) между на-
клонными стенами коробчатого фунда-
мента и каркасом подвальной части (пока-
заны условно)
15. Выносные горизонтальные пояса-
экраны
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Значительная часть их будет по-

глощаться или снижаться в результате 

предусмотренных конструктивных ме-

роприятий, обеспечивающих демпфи-

рование горизонтальных и вертикаль-

ных толчков, уменьшающих тем самым 

до минимума сейсмические воздей-

ствия.

• Благодаря принятому решению, 

сейсмические волны при землетрясе-

ниях не встречают стен подвала зда-

ния, так как наклонные откосы 12 бу-

дут выполнять роль «смещающихся 

поверхностей», в результате чего об-

щая площадь боковой поверхности 

строительных конструкций стен подва-

ла, воспринимающая горизонтальные 

сейсмические нагрузки, действующие 

на подвальную часть, снижается в 10–

15 [1] и более раз. Но и это еще не все 

возможности принятых конструктив-

ных решений по повышению сейсмо-

стойкости и надежности.

• Относительно слабое сейсмиче-

ское воздействие на фундаментную 

плиту 8 гасится дополнительной осад-

кой катковых шаровых опор 6 в сжима-

емом верхнем слое промежуточной по-

душки 5 и упругостью прокладок, а так-

же проворачиванием или смещением 

этих опор на менее уплотненном участ-

ке подушки из сыпучего материала.

• Работа шаровых опор 6 в рассма-

триваемом случае отличается от рабо-

ты традиционных чисто кинематиче-

ских катковых опор.

Шаровые опоры в виде включений 

в составе подушки (как несущего еди-

ного основания) будут выполнять роль 

шарнирных, обеспечивающих возмож-

ность поворота их на небольшой угол 

в одних случаях при раскачке, в дру-

гих – возможность смещений при гори-

зонтальных воздействиях.

Принцип работы их заключается 

в следующем. Вертикальные нагруз-

ки воспринимаются в основном точеч-

ными более высоко расположенны-

ми опорами, вдавливаемыми в грунт 

по мере возведения здания. Засыпка 

тоже участвует в работе, но остается 

слабоуплотненной. Промежуточные 

опоры воспринимают вертикальные 

нагрузки по-разному, в зависимости 

от их высоты. В основном они включа-

ются в работу при нарастании верти-

кальных нагрузок. Их основное предна-

значение (как мгновенно включающих-

ся и выключающихся связей) «сбить» 

шаг между основными опорами, изме-

нить жесткость основания и тем самым 

не допустить резонанса.

В целом, предложенная конструк-

ция обеспечивает саморегулирование 

нагрузок и осадок.

В конкретном случае могут быть 

предложены для использования при-

родные местные материалы (каменные 

валуны, песок), обладающие значи-

тельной долговечностью и низкой сто-

имостью [9]. Высокое качество работ 

не требуется.

Наоборот, некоторое отличие 

по размерам валунов (не строго чет-

кое их размещение и т. д.) сбивает шаг 

между опорами при сильных земле-

трясениях, что способствует снижению 

или полному исключению резонанса.

При использовании решений, изло-

женных в статье, надежность объектов 

с каждым новым сейсмическим толчком 

не снижается, а наоборот, может повы-

шаться. Это объясняется тем, что в пе-

риод длительной эксплуатации в рай-

онах с повышенной сейсмической ак-

тивностью проявляются частые незна-

чительные сейсмические толчки силой, 

например, 3–5 баллов и происходит поэ-

тапное демпфирование и как бы «посте-

пенное» приспособление конструкций 

фундамента к восприятию более силь-

ных землетрясений силой 7–9 баллов.

Проблема сейсмозащиты чрезвы-

чайно сложна. Изменение грунтовых 

условий на контакте фундамента и ос-

нования, что веками использовали 

древние зодчие, а также уровень со-

временных знаний о землетрясениях 

могут решить эту важную задачу.

При более значительном сейсми-

ческом воздействии на площадке (7–9 

баллов) демпфирование фундамента 

обеспечивается местным смятием бе-

тона нижнего слоя фундаментной пли-

ты в местах опирания опор 6. Проме-

жуточные катковые опоры 7, имеющие 

меньший диаметр, включаясь в работу 

периодически, выполняют роль мгно-

венно изменяемых связей, что позво-

ляет избежать явления резонанса. Кро-

ме того, они могут воспринимать часть 

вертикальных нагрузок, если осадка 

основных опор 6 превысит предполага-

емую расчетом.

5. Об обеспечении 
устойчивости зданий 
(сооружений)

Устойчивость каркаса подземной 

части здания обеспечивают:

• наличие упора 13 с демпферными 

устройствами в уровне фундаментной 

плиты с ограничением возможности 

смещения ее в горизонтальном и вер-

тикальном направлениях;

• устройство распорок 14 в верхней 

части подвала в уровне перекрытий 

при наличии 3-х и более этажей с анало-

гичными демпферными прокладками;

• выполнение выносных горизон-

тальных поясов-экранов 15 из плит, 

шарнирно прикрепленных к плитам пе-

рекрытий, и ограничение угла их пово-

рота для обеспечения упора в грунте 

засыпки 11;

• наличие наклонных стен 2, 4, 

включающихся в работу при опрокиды-

вании здания.

Наклонные стены 4 могут быть пло-

скими или ребристыми в зависимости 

от их высоты.

В особых случаях они могут быть 

раскреплены системой связей (на рис. 

2 не показано).

При конкретном проектировании 

устойчивость автономного фундамен-

та 8, имеющего большие габариты, мо-

жет быть повышена устройством до-

полнительных сквозных анкерных опор 

в плите 8 с уширениями в нижней зо-

не в скальном грунте и консольными 

уширениями, и демпферами в верхней 

(над плитой) для гашения вертикаль-

ных колебаний.

Предлагаемые решения позво-

ляют не только значительно повы-

сить надежность зданий и соору-

жений для принятых экстремаль-

ных условий, но и обеспечить мак-

симальную их этажность, а также 

устойчивость.

6. Выводы, предложения 
и рекомендации

• Снижение расчетной сейсмично-

сти района строительства на 1 балл, 

благодаря принятым оптимальным гео-

логическим условиям, и дополнительно 

еще на 1–2 балла, согласно комплексу 

строительных решений с элементами 
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сейсмозащиты, является большим до-

стижением.

Для особо уникальных объектов, 

учитывая целесообразность повыше-

ния их надежности, рекомендуется при-

нимать расчетную сейсмичность в раз-

мере 7 баллов, то есть на 2 балла ме-

нее, в сравнении с исходной, условно 

принятой в размере 9 баллов.

• Указанное снижение балльности 

приведет к уменьшению сейсмических 

нагрузок не менее чем в 4 раза. В этом 

случае более существенными по свое-

му значению при проектировании ста-

нут ветровые нагрузки, условно приня-

тые для V ветрового района.

• Принятая сейсмозащита являет-

ся универсальной, обеспечивающая 

защиту от различных видов сейсмиче-

ских воздействий, в том числе с раз-

личных глубин и направлений их, а так-

же по времени между толчками. В ряде 

случаев принятые решения сейсмоза-

щиты дублируют друг друга, что в це-

лом повышает надежность зданий (со-

оружений).

• Несущие конструкции подвальной 

части многоэтажного каркасного зда-

ния расположены на автономном фун-

даменте и искусственном основании 

(см. начало статьи), являющемся по су-

ществу буферной зоной между ними 

и естественными грунтами по периме-

тру котлована.

При этом разница осадок колонн 

каркаса подвала и коробчатого фунда-

мента по контуру котлована практиче-

ски нулевая, что повышает надежность 

упоров 13 и распорок 14 с демпферны-

ми устройствами.

Необходимо особо подчеркнуть, 

что возможности повышения сейсмо-

стойкости и надежности не определя-

ются только изложенными в статье ре-

шениями, так как объем ее ограничен. 

Возможны и другие варианты при ре-

альном проектировании (например):

• применение катковых шаровых 

опор, расположенных в круглых вы-

емках в плане по авт. свид. СССР 

№ 1 723 263, 1992 г.;

• при необходимости повышения 

жесткости каркаса подземной части 

могут быть предусмотрены металли-

ческие портальные или кре стовые 

связи-энергопоглотители с креплени-

ем их на фасонках кольцевого типа 

для обеспечения эффекта демпфиро-

вания;

• устройство экранов в грунте по пе-

риметру котлована (на некотором уда-

лении от стен 2) из скважин внутрен-

него и внешнего рядов, расположен-

ных в шахматном порядке и заполнен-

ных сейсмопоглощающим материалом 

по авт. свид. СССР № 1 629 416, 1991 г. 

(данное решение использовалось 

НГПИ при разработке проектов по объ-

ектам отрасли в 80-х годах прошлого 

столетия, а также институтом Запсиб-

нипиагропром при проектировании 

и усилении объектов на Алтае после 

землетрясения там, в 2003 году) и т. д.

• Как ни парадоксально, но по всей 

вероятности, наиболее сложные и труд-

норешаемые проблемы возникнут 

в надземной части высотных зданий 

и сооружений из-за повышенных ветро-

вых нагрузок, с учетом требований СП 

20.13 330.2011 (СНиП 2.01.07–85*). Это 

касается в первую очередь допустимо-

сти предельных прогибов и перемеще-

ний, а также обеспечения несущей спо-

собности и долговечности наружных 

ограждений из стекла. С целью сниже-

ния влияния ветровых нагрузок на зда-

ние, а также использования его в каче-

стве телебашни, возможен в порядке 

компромисса альтернативный (комби-

нированный) вариант объемно-плани-

ровочного решения, нижняя часть 

которого до высоты, определяемой 

по расчету, представляет здание с пе-

рекрытиями и наружным ограждени-

ем. Средняя зона – снаружи открытые 

несущие конструкции без наружного 

стенового ограждения, без перекрытий 

с закрытым стволом и перекрытиями 

для обслуживания лифтов и коммуни-

каций во внутренней центральной зо-

не. Верхняя зона – технические этажи, 

с учетом временного пребывания пер-

сонала, с перекрытиями и наружным 

ограждением по периметру башни.

Конечно, это только предложение, 

которое должно быть обосновано рас-

четами генпроектировщиком и принято 

заказчиком.

Пользуясь рекомендациями, изло-

женными в статье, в принципе можно 

запроектировать не только высокие 

сейсмостойкие здания и сооружения, 

но и с учетом конкретных исходных 

данных объекты меньшей этажности, 

с учетом различных инженерно-геоло-

гических условий и другой объемной 

компоновкой их надземной части.

По изложенным в статье вопро-

сам можно обращаться к автору ста-

тьи (тел. 8-383-221-60-01; E-mail: 

ngpi.nsk@mail.ru.
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ОЦЕНКА ХАРАКТЕРИСТИК АРМАТУРЫ
ИЗ КОМПОЗИЦИОННОГО МАТЕРИАЛА

С 1 января 2014 года в России вве-

ден в действие ГОСТ 31 938–2012 

[1], которым установлены однознач-

ные понятия при определении размер-

ных и механических характеристик 

арматуры, изготавливаемой из поли-

мерного композиционного материала 

(КМ) и предназначенной для армирова-

ния бетонных конструкций. Указанный 

ГОСТ также установил методы опреде-

ления этих характеристик.

Следует отметить, что до введения 

этого стандарта производители опре-

деляли диаметр арматурного стерж-

ня, изготовленного из КМ, неодно-

значно: кто-то по диаметру выступов, 

кто-то по диаметру впадин. Третьи же 

при определении удельной характери-

стики «прочность» вводили понятие не-

кого «расчетного диаметра», который 

определяли произвольно, но он обяза-

тельно был меньшим, чем самый малый 

из всех замеряемых инструменталь-

но диаметров на данном арматурном 

стержне. Понятно, что прочность стерж-

ня в интегральном смысле – это нагруз-

ка при которой он разрушится, и равно-

прочные стержни разрушаются при оди-

наковой разрывной нагрузке. Но, вводя 

«расчетный диаметр», а с ним и соот-

ветствующую ему «расчетную площадь 

сечения», эти, мягко говоря, «хитрецы» 

утверждали, что их арматура самая 

прочная, потому что при делении оди-

наковой разрывной нагрузки на мень-

шее значение «расчетной» площади ха-

рактеристика, именуемая «прочность» 

и определяемая отношением разрыв-

ной нагрузки к площади сечения испы-

тываемого стержня, естественно, будет 

выше. Соответственно, пропорциональ-

но прочности завышалась другая, не ме-

нее важная для прочностных расчетов 

характеристика – модуль упругости. 

Соответственно, потому что однона-

правлено армированный композит под-

чиняется закону Гука (пропорциональ-

ная связь между прочностью и модулем 

упругости) вплоть до разрушения.

Кроме того, по просторам инфор-

мационного поля «бродит», так назы-

ваемая «таблица равноценной заме-

ны», разработчики которой утвержда-

ют, что можно смело менять стальную 

арматуру на композитную в пропор-

циональной зависимости от соотно-

шения их прочностей, а поскольку це-

на килограмма композитной армату-

ры выше чем стальной, то кажущее-

ся преимущество (по цене продукции) 

будет иметь тот производитель, кото-

рый при одинаковых в его понимании 

диаметрах покажет большую харак-

теристику, называемую «прочность» 

или «модуль упругости».

Автор просит прощения за столь 

подробное изложение прописных ис-

тин, так как, к сожалению, вопросы це-

нообразования в современном стро-

ительстве становятся столь значимы-

ми, что люди, принимающие решении 

о выборе, зачастую забывают о зако-

нах физики, механики и положениях 

наук о прочности, ставя на первое ме-

сто цену.

До введения в действие стандарта 

[1], производители и даже некоторые 

аттестованные на определение меха-

нических характеристик материалов 

Испытательные центры определяли 

механические характеристики арма-

туры из КМ по неприемлемым для КМ 

методикам, например, по стандартам 

на методы испытания арматурной ста-

ли. Разумеется, что полученные таким 

образом характеристики не соответ-

ствуют действительным. [2] и [3].

После 1 января 2014 года характе-

ристики арматуры из КМ определяют-

ся, как уже было сказано, однознач-

но. Например, номинальный диаметр, 

используемый при определении ме-

ханических характеристик арматуры 

и прочностных расчетах конструкций, 

где эта арматура применена, опреде-

ляется абсолютно так же, как привыч-

ный всем диаметр стальной арматуры 

по ГОСТ 5781–82: это диаметр гладко-

го цилиндра, равновеликого по объему 

со стержнем сложного (периодически 

меняющегося) профиля. Объем стерж-

ня со сложным профилем легко опре-

деляется методом гидростатического 

взвешивания, основы которого изло-

жены в ГОСТ 15 139–69. Также в ГОСТ 

31 938–2012 подробно описаны методы 

определения механических характери-

стик КМ: разрушающего напряжения 

(предела прочности) при растяжении 

и модуля упругости.

Кроме того, приведена методика 

определения стойкости КМ к агрессив-

ному воздействию щелочной среды и, 

что особенно важно, методики опре-

деления прочности сцепления армату-

ры с бетоном и остаточной прочности 

сцепления ее с бетоном после агрес-

сивного воздействия щелочной среды, 

аналогичной щелочной среде влажно-

го бетона.

Поэтому добросовестный произ-

водитель арматуры из композицион-

ного материала должен по первому 

требованию потребителя, заинтересо-

ванного в надежности бетонной кон-

струкции, армированной композитной 

арматурой, предъявлять сертификат 

соответствия выпускаемой продукции 

требованиям ГОСТ 31 938–2012 и про-

токолы испытаний по определению 

этих характеристик в соответствии 

с методиками, приведенными в дан-

ном стандарте.

Закономерен вопрос: «а каков мак-

симальный уровень механических ха-

рактеристик, которые могут быть полу-

чены в том или ином композиционном 

материале?»

Теоретически достижимые меха-

нические характеристики однонаправ-

лено армированного композиционного 

материала можно определить по «пра-

вилу смесей» (правило аддитивности) 

[5, 6].

В соответствии с «правилом сме-

сей» модуль упругости Е однонаправ-

ленно армированного КМ в направле-

нии армирующего волокна определя-

ютпо формуле [6, стр. 228]:

Е = Е
волокна

·V
волокна

 + Е
св
·V

св
, (1)

где Е
волокна

 – модуль упругости волокна;

V
волокна

– объемное содержание во-

локна в КМ;

ssk_1_2014.indb   51ssk_1_2014.indb   51 28.03.2014   18:37:4428.03.2014   18:37:44

User
Текст



ССК  «СТЕНЫ И ФАСАДЫ»  №1 (69) 2014 

МАТЕРИАЛЫ

52

Е
св
 – модуль упругости связующего;

V
св
– объемное содержание связую-

щего в КМ.

Теоретически достижимую проч-

ность композитного материала можно 

также рассчитать по правилу смесей, 

исходя из экспериментально доказан-

ного положения, что однонаправленно 

армированный композитный материал 

подчиняется закону Гука вплоть до раз-

рушения [6,7]:

σ
км

= σ
в
 · (V

волокна
 + V

св
· Е

св
 / Е

волокна
) (2)

В соответствии с [7], зная массовое 

содержание компонентов, можно рас-

считать их объемное содержание в ком-

позиционном материале по формуле:

V
волокна

 = Х
волокна

 / (Х
волокна

 + Х
св
·ρ

волокна
 / ρ

св
), (3)

или V
волокна

 = (1 – V
св
) · ρ

км
 / ρ

волокна
,

где Х
волокна

 – массовое содержание во-

локна в КМ;

Х
св
 – массовое содержание связую-

щего в КМ;

ρ
волокна

 – плотность волокна;

ρ
св
 – плотность связующего.

ρ
км

 – плотность композиционного 

материала

Например, в соответствии с про-

токолами производственного конт-

роля, массовое содержание связую-

щего в стеклокомпозитной арматуре, 

выпускаемой ООО «БЗС», составля-

ет не менее 18 %, соответственно – 

массовое содержание волокна равно 

не менее 82 % или не менее 0,82.

Оценим характеристики КМ 

при худшем соотношении в нем исход-

ных материалов, например, «массовое 

содержание связующего в стеклоком-

позитной арматуре равно 20 %».

Подставив, в формулу (2) массовое 

содержание связующего в стеклоком-

позитной арматуре и значения плотно-

стей волокна и связующего из таблиц 1 

и 2, получим:

V
волокна

= 0,8 / (0,8+0,2·2490 / 1300) = 0,67

Соответственно,

V
св
 = 1 – V

волокна
 = 0,33.

В соответствии с формулой (1), до-

стигаемый при идеальном технологи-

ческом процессе (т. е. коэффициент 

реализации характеристик исходных 

материалов равен 100 %) модуль упру-

гости КМ на стекле Е и эпоксидном свя-

зующем (характеристики исходных ма-

териалов равны приведенным в табли-

цах 1 и 2) при объемном содержании 

волокна, равном 0,67, равен:

Е = 72·0,67 + 3,45·0,33 = 48,24 + 1,1385 =

= 49,38 ГПа.

Очевидно, исходя приведенных вы-

ше положений, повысить механические 

характеристики композиционного ма-

териала можно тремя путями:

• увеличить содержание в КМ арми-

рующего волокна (с теми же исходны-

ми механическими характеристиками);

• при неизменном содержании ар-

мирующего волокна в КМ, использо-

вать в КМ волокно с более высокими 

исходными механическими характери-

стиками;

• совершенствовать технологиче-

ский процесс, с целью как можно бли-

же довести коэффициент реализации 

в КМ механических характеристик ис-

ходных материалов до 100 %.

Самый просто реализуемый путь, 

это «использовать в КМ волокно с бо-

лее высокими исходными механиче-

скими характеристиками». Напри-

мер, компания Owens Corning предла-

гает стеклоровинги на основе стекла 

Advantex с характеристиками, пред-

ставленными в таблице 3. Однако 

при этом всегда следует иметь в виду, 

что цена материалов с более высокими 

характеристиками всегда выше, что, 

естественно, отражается в стоимости 

конечного продукта – арматуры из КМ.

Любознательный производитель 

и потребитель, не робеющие перед че-

тырьмя действиями арифметики, всег-

да могут, основываясь на изложенных 

выше рассуждениях и приведенных 

формулах, рассчитать предельно до-

стижимые характеристики КМ, зная 

Таблица 1. 
Свойства армирующего волокна [4, стр.21]

Волокно ρ, кг/м3 Тпл, °С σ
в
, МПа Е, ГПа

Стекло Е 2490 1316 3450 72

Таблица 2. 
Свойства связующего – эпоксидной системы, отвержденной ангидридом кислоты [4, стр.109]

Показатель Значение

Предел прочности при растяжении, МПа 72,4

Деформация при разрушении, % 2,7

Модуль упругости, ГПа 3,45

Плотность 1200-1300 [4, стр.103]

Таблица 3. 
Свойства армирующего волокна Advantex [8]

Волокно ρ, кг/м3 Т
пл

, °С σ
в
, МПа Е, ГПа

Advantex класса Е-CR 2620 916 3100-3800 80-81

характеристики исходных материалов, 

из которых этот КМ изготовлен и сте-

пень армирования (содержание арми-

рующего волокна в материале).

Если приводить в пример конкрет-

ного производителя, то для достиже-

ния требуемых ГОСТом механических 

характеристик, оцениваемых по зна-

чению модуля упругости «не менее 50 

ГПа», ООО «БЗС» применило первый 

и третий из обозначенных путей [9]:

• обеспечивает и контролирует мас-

совое содержание армирующего во-

локна в стеклопластике «не менее 

82 %,» при использовании качествен-

ного сырья со стабильными механиче-

скими характеристиками;

• совершенствует технологический 

процесс с целью доведения реализа-

ции мех. характеристик исходного сы-

рья до 100 %.

Если рассматривать вопрос о соот-

ношении прочностных и массовых ха-

рактеристик композиционного матери-

ала, то, как видно из формул (1) и (2), 

они связаны прямо пропорциональ-

ными зависимостями. Таким образом, 

плотность КМ или масса одного погон-

ного метра арматуры, изготовленной 

из КМ, могут служить ориентировоч-

ным показателем теоретически дости-

гаемых в данном изделии механиче-

ских характеристик.

Например, при соотношении в КМ 

объемов составляющих его материа-

лов (с характеристиками, приведенны-

ми в таблицах 1 и 2) армирующее во-

локно / связующее (матрица), равном 

0,67 / 0,33 (что по массе равно соотно-
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шению 80 / 20), плотность стеклопла-

стика ρкм (также по правилу смесей) 

равна:

ρ
км

 = ρ
волокна

· V
волокна

 + ρ
св
· V

св
 =

= 0,67·2490 + 0,33·1300 =

= 2097 кг / м3 = 2,1 г / см3

Тогда, например, удельная мас-

са (масса 1 метра) стеклопластиково-

го стержня с номинальным диаметром 

18 мм содержащего 80 % (по массе) ар-

мирующего волокна – стекла Е равна:

m = ϖ ·d2 / 4·l·ρ
км

 = 

= 0,785·1,8·1,8·100·2,1 =

= 534 г / м = 0,534 кг / м.

На основании приведенных выше 

расчетов без проведения испытаний 

можно утверждать, что если плотность 

стеклопластика на стекле Е и эпоксид-

ном связующем, отвержденном анги-

дридом, меньше чем 2,1 кг / м3 или по-

гонный метр арматурного стержня ди-

аметром 18 мм меньше чем 0,534 кг, 

то модуль упругости у КМ в данном ар-

матурном стержне меньше, чем рас-

считанное выше теоретически дости-

жимое значение 49,4 МПа.

Таким образом, при оценке механи-

ческих характеристик двух стержней 

из композиционного материала с оди-

наковым номинальным диаметром 

(определяемым строго в соответствии 

с ГОСТ 31 938–2012!!!), изготовленных 

из одинаковых компонентов (волок-

но и связующее одной марки), можно 

без проведения сравнительных испы-

таний утверждать, что лучшим будет 

тот стержень, у которого выше плот-

ность: в нем заложено больше армиру-

ющего волокна.

По приведенному алгоритму рас-

четов потребитель может составить 

таблицу предельных удельных масс 

для арматурных стержней из конкрет-

ных КМ (стеклокомпозитной из стекла 

Е или стекла Advantex, базальтокомпо-

зитной и т. п.) любых номинальных диа-

метров. Руководствуясь приведенными 

в ней значениями, он будет уверенно 

чувствовать себя в безбрежном море 

предлагаемой на рынке арматуры из КМ 

и сможет выбрать ту продукцию, кото-

рая обеспечит надежную работоспособ-

ность армированной бетонной конструк-

ции в течение всего срока эксплуатации.

При всесторонней оценке качества 

композитной арматуры, предназначен-

ной для армирования бетонных кон-

струкций, также следует принимать 

во внимание требование по прочности 

ее сцепления с армируемым бетоном, 

в том числе стойкости арматуры к дол-

говременному воздействию щелочной 

среды бетона. Как уже было сказано, 

эти технические требования, по обо-

им критериям, предусмотрены ГОСТ 

31 938–2013.

Для удовлетворения этим требова-

ниям ГОСТ 31 938–2012 ООО «БЗС» 

разработало и выпускает арматуру 

со специальным, обеспечивающим сце-

пление с бетоном, профилем. В армату-

ре, выпускаемой ООО «БЗС», периоди-

ческий профиль формируется из мате-

риала стержня в процессе его изготов-

ления и составляет единую (цельную) 

со всем объемом стержня структуру.

Некоторые производители, выпу-

скающие стеклокомпозитные стержни 

такого же назначения (армирование бе-

тонных конструкций), используют дру-

гие приемы для обеспечения сцепле-

ния арматуры с бетоном, например, 

профиль формируется спиральной на-

вивкой специального жгута. Однако 

при этом, жгут скрепляется с основным 

стержнем только за счет незначитель-

ного вдавливания в тело стержня и сце-

пления, обеспечиваемого заполимери-

зовавшимся связующим. Другие произ-

водители для обеспечения сцепления 

композитной арматуры с бетоном нано-

сят на ее поверхность песчаный слой. 

Кстати, следует отметить, что ГОСТ 

31 938–2012 не распространяется на ар-

матуру с опесчаненной поверхностью, 

т. е. не регламентирует технические тре-

бования к такой арматуре, хотя, и не за-

прещает потребителю, и производителю 

этой арматуры, руководствоваться поло-

жениями, изложенными в нем.

Как показывают проведенные экс-

периментальные исследования [10], 

спиральная навивка жгута и «опес-

чанивание» арматуры недостаточны 

для обеспечения требования надежного 

сцепления с бетоном, даже без учета не-

обходимости обеспечения ее работоспо-

собности в условиях долговременного 

воздействия окружающей армирующий 

стержень щелочной среды бетона. Это 

обстоятельство потребитель также дол-

жен учитывать при выборе производите-

ля арматуры, которая обеспечит задан-

ную надежность конструкции, и руковод-

ствоваться при оценке качества не только 

сертификатом соответствия, но и прото-

колами испытаний выбранной им армату-

ры в надежных, аккредитованных на про-

ведение испытаний данной продукции 

испытательных центрах, например Испы-

тательном центре НИИЖБа.
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РАЗМЕЩЕНИЕ ОБЪЕКТОВ 
ВЫСОКОСКОРОСТНОГО ЖЕЛЕЗНОДОРОЖНОГО 
ТРАНСПОРТА 
В ЦЕНТРАЛЬНОЙ ЗОНЕ НОВОСИБИРСКОЙ АГЛОМЕРАЦИИ

Обозначились перспективы раз-

вития высокоскоростного со-

общения на Востоке страны. Речь, 

в частности, идет о высокоскорост-

ной железнодорожной магистрали 

«Екатеринбург-Новосибирск-Крас-

ноярск», которая пройдет по тер-

ритории Сибири (далее – ВСМ «Си-

бирь»). Несмотря на то, что о сро-

ках реализации проекта говорить 

пока рано, вопросы территориаль-

ного и транспортного планирова-

ния, учитывающего данную пер-

спективу, являются вполне актуаль-

ными, поскольку сама необходи-

мость развития высокоскоростного 

наземного сообщения на просторах 

крупнейшей страны мира не вызы-

вает никакого сомнения.

В рассмотренных ранее материа-

лах1 была показана целесообразность 

формирования на территории Новоси-

бирской области нового транспортно-

го коридора федерального значения. 

Наметить новый коридор необходимо 

уже сейчас, поскольку его положение 

окажет существенное влияние на дол-

госрочное стратегическое планиро-

вание в регионе. Размещение нового 

коридора, а также станций, вокзалов 

и других объектов новой магистрали, 

повлияет на вопросы территориаль-

ного и транспортного планирования 

Новосибирской области и Новосибир-

ской агломерации. Отметим, что све-

жепринятая Схема территориального 

планирования Новосибирской агло-

мерации не рассматривает данные 

вопросы. Но их актуальность будет 

только возрастать по мере пробле-

матизации высокоскоростного транс-

портного сообщения в Восточной ча-

сти страны.

В данной статье рассматриваются 

территориальные и транспортные во-

просы размещения участка ВСМ «Си-

бирь» и станции Новосибирск-ВСМ 

в центральной зоне Новосибирской 

агломерации.

Технические требования к высоко-

скоростным магистралям, обозначен-

ные в нормативных документах2, уста-

навливают ряд ограничений плани-

ровочного и технического характера, 

в частности:

• минимальные радиусы кри-

вых в плане на путях ВСМ не менее 

2000 м;

• устройство пересечений с доро-

гами, пешеходными путями, путями 

движения животных только в разных 

уровнях;

• подмостовой высотный габарит 

для пересекающих линию путепрово-

дов не менее 8,2 м;

• продольный уклон на линии ВСМ 

не более 24‰.

Первое условие означает необ-

ходимость использования обширных 

и свободных от застройки территорий 

для организации поворотных участ-

ков линии ВСМ. Другие перечислен-

ные условия предопределяют значи-

тельные габаритные размеры транс-

портных сооружений и дороговизну 

устройства пересечений линии ВСМ 

с автомобильными и железными до-

рогами. Из этого следуют важный вы-

вод, влияющие на размещение кори-

дора ВСМ: он должен в минимальной 

степени затрагивать застроенные 

территории и количество пересече-

ний с дорогами должно быть миними-

зировано. С другой стороны, рассто-

яния между станциями ВСМ, опреде-

ляемые условиями организации дви-

жения, составляют порядка 50–70 км. 

Это значит, что в районе Новосибир-

ска будет размещаться только одна 

станция. При этом через нее будет 

проходить значительная часть внеш-

него пассажиропотока агломерации.

Оценим возможные варианты раз-

мещения трассы ВСМ в районе Ново-

сибирска.

Действующий в границах города 

коридор Транссиба имеет радиусы по-

воротных участков порядка 300–500 м 

в плане. Он пересекается большим 

количеством существующих и пер-

спективных городских магистралей, 

для которых, в случае прохождения 

линии ВСМ, потребуется устройство 

громоздких путепроводов с высотой 

съездов 10–11 м.

Следовательно, размещение трас-

сы ВСМ в данном коридоре суще-

ственно осложнит планировочные 

и транспортные условия развитие го-

рода. Оно не целесообразно и с точки 

зрения размещения здесь единствен-

В. А. ГРИГОРЬЕВ, 
ООО «Концепт-Проект», Новосибирск

1 Григорьев В.А. «Перспективы размещения высокоскоростной железнодорожной магистрали на территории Новосибирской обла-

сти» // Проектирование и строительство в Сибири, № 1, 2014.
2 «Специальные технические условия для проектирования, строительства и эксплуатации высокоскоростной железнодорожной 

магистрали «Москва–Казань–Екатеринбург»
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ной станции, ради доступа к которой 

необходимо будет «втиснуть» линию 

ВСМ в пределы узкого 30-километро-

вого участка Транссиба, пересекаю-

щего территорию города.

Аналогичные сложности вызовет 

предлагаемое некоторыми специа-

листами использование для данных 

целей коридора перспективной Ель-

цовской автомобильной магистрали 

скоростного движения. Здесь возни-

кают те же ограничения техническо-

го и планировочного характера, ос-

ложняющие территориальное разви-

тие города с одной стороны и удоро-

жающие строительство участка ВСМ 

и транспортных пересечений с другой.

Таким образом, прохождение ли-

нии ВСМ по центральным застроен-

ным районам города, пусть даже в со-

ставе нового транспортного коридора, 

выглядит нецелесообразным по пла-

нировочным и технико-экономиче-

ским причинам.

Выполнение требуемых техни-

ческих и планировочных условий 

возможно при прохождении трассы 

по окраинным территориям Новоси-

бирска. Просматриваются два воз-

можных варианта: первый – север-

ный – вдоль трассы Северного авто-

мобильного обхода города, второй – 

южный – по территории Советского 

района в наиболее узком месте пят-

на городской застройки. В последнем 

случае предлагается использовать 

планируемый транспортный коридор 

федерального значения, предусмо-

тренный для размещения южного ав-

томобильного обхода города с мостом 

через р. Обь, располагаемым в райо-

не Нижней Ельцовки.

Далее будет показана целесоо-

бразность максимального приближе-

ния нового вокзала Новосибирск-ВСМ 

к аэропорту Толмачево и необходи-

мость его обслуживания скоростны-

ми видами внеуличного транспорта. 

Местом размещения нового вокзала 

в первом рассматриваемом варианте 

может быть территория, расположен-

ная между районами Родники и Па-

шино, учитывая перспективу продле-

ния сюда Ленинской линии метропо-

литена, а также развитие линий лег-

корельсового транспорта (ЛРТ) в виде 

скоростного трамвая.

Во-втором случае вокзал целесоо-

бразнее разместить вблизи аэропор-

та Толмачево также с учетом перспек-

тивы продления сюда Ленинской ли-

нии метрополитена (см. рис. 1).

Какова может быть конфигурация 

основных транспортно-пассажирских 

узлов центральной зоны Новосибир-

ской агломерации в случае строитель-

ства ВСМ-Сибирь? К существующим 

здесь объектам – международному аэ-

ропорту Толмачево и железнодорож-

ной станции Новосибирск-Главный – 

добавится новая станция с условным 

названием Новосибирск-ВСМ. По-

следняя станет главным узлом обслу-

живания поездов дальнего следова-

ния в сибирском регионе.

Прогнозируя пассажиропоток че-

рез новый узел необходимо учесть 

перспективную трансформацию пас-

сажирских перевозок, которая воз-

никнет с развитием системы высо-

коскоростных магистралей России. 

Остановимся на этом чуть подроб-

нее. Система включает действующие 

и проектируемые магистрали: ВСМ-1 

«Москва-СПб», ВСМ-2 «Москва-Ка-

зань-Екатеринбург», ВСМ-3 «Мо-

сква-Адлер» и рассматриваемую 

нами ВСМ «Сибирь», проходящую 

по маршруту «Екатеринбург-Новоси-

бирск-Красноярск». Сибирская ма-

гистраль станет стержневой для на-

земных перевозок в направлении 

Сибирь – Урал – Поволжье – Центр, 

а также, вероятно, в направлении 

Сибирь – Юг (через Москву). Она пе-

реключит на себя основной трафик 

дальнего следования на территории 

Сибири с учетом развития подвоз-

ящих железнодорожных линий ско-

ростного движения на направлени-

ях Новосибирск-Барнаул, Новоси-

бирск-Томск, Кемерово-Новокузнецк. 

Кроме того, высокоскоростное желез-

нодорожное сообщение привлечет 

часть пассажиров с внутренних авиа-

линий. Учитывая сокращение време-

ни в пути примерно в 4 раза направ-

ление Сибирь – Центр и другие станут 

привлекательны для пассажиров, ис-

пользующих высокоскоростные же-

лезнодорожные маршруты.

Рис. 1 Схема размещения участков ВСМ «Сибирь» в районе г. Новосибирска (выполнена на 
картоснове СТП Новосибирской агломерации)
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Например, время в пути от Новоси-

бирска до Москвы сократиться до 15 

часов. Существующие вокзалы, рас-

положенные по линии Транссиба, пе-

реключаться в этой ситуации на об-

служивание преимущественно мест-

ных и пригородных перевозок. Сам 

Транссиб на участке от Красноярска 

до Москвы станет специализировать-

ся на обеспечении скоростного кон-

тейнерного транзита на направлении 

Восточная Азия – Европа. Крупные аэ-

ропорты в регионах будут выполнять 

преимущественно местные перевозки, 

а также международные чартерные 

рейсы. Региональные авиационные 

хабы Толмачево (Новосибирск), Коль-

цово (Екатеринбург) сосредоточатся 

на обслуживании магистральной сети 

международных и внутренних марш-

рутов. При этом линии ВСМ с одной 

стороны заберут часть пассажиров 

с внутренних авиалиний, но с другой – 

обеспечат ускоренную доставку пас-

сажиров в региональные авиахабы, 

обеспечивающие перелеты на регу-

лярных международных и внутренних 

линиях, чем, в конечном итоге, увели-

чат их общий объем перевозок.

Возвращаясь к Новосибирскому 

транспортному узлу можно прогнози-

ровать в перспективе кратное увели-

чение его внешних пассажиропото-

ков (рис. 2а). Рост будет базироваться 

на следующих изменениях внешней 

транспортной инфраструктуры.

Тяготеющее население террито-

рий, обслуживаемое новым вокзалом 

НовосибирскВСМ, составит 6,5 млн. 

чел, тогда как к действующему вок-

залу Новосибирск-Главный тяготеет 

только 2,5 млн. чел. Добавятся пасса-

жиры, доставляемые по планируемым 

линиям скоростного железнодорож-

ного сообщения (с максимальной ско-

ростью движения до 200 км / ч) на на-

правлениях Новосибирск – Алтай 

(через Барнаул до Горно-Алтайска), 

Новосибирск – Томск. Основной объ-

ем пассажирских перевозок дальнего 

следования переместиться при этом 

на новый вокзал. Он будет крупнее 

действующего – его расчетная вме-

стимость оценивается в 6,0 тыс. мест 

против 3,9 тыс. мест вокзала Новоси-

бирск-Главный.

В результате главным станет но-

вый вокзал Новосибирск-ВСМ, а дей-

ствующий вокзал сосредоточится 

на местных перевозках.

Тяготеющее население территорий, 

обслуживаемое аэропортом Толмаче-

во, возрастетс нынешних 8,5 млн. чел 

до 9,5 млн. чел к 2050 г. При этом ус-

ловия подвоза пассажиров существен-

но улучшаться за счет развития ско-

ростных и высокоскоростных перевоз-

ок из регионов юга Западной Сибири 

и Красноярского края. На значительное 

увеличение объема перевозок повлия-

ет и прогнозируемый кратный рост ави-

ационной подвижности населения3.

Общий объем перевозок дальне-

го следования через Новосибирский 

транспортный узел возрастет с нынеш-

них 8,3 млн. пассажиров в год до 24 

млн. пассажиров после запуска ВСМ 

«Сибирь» (в расчетах принято – с 2030 

г) и до 29 млн. пассажиров в год на про-

гнозный период до 2050 г. При общем 

росте пассажиропотока в 3,5 раза, доля 

транзитных пассажиров, осуществляю-

щих перемещение между транспортны-

ми узлами агломерации, составит поч-

ти половину всего объема и достигнет 

14 млн. пассажиров в год.

Данные показатели предъявляют 

серьезные требования к взаимному 

размещению основных транспорт-

ных узлов, между которыми и будет 

осуществляться перемещение значи-

тельного объема транзитников.

Расчеты показывают, что ос-

новное направление перемещений 

транзитных пассажиров будет груп-

пироваться между аэропортом Тол-

мачево и будущим вокзалом Ново-

сибирск-ВСМ (см. рис. 2б). Потоки 

со стороны подвозящих транспорт-

ных узлов агломерации (вокзал Ново-

сибирск-Главный, станции пересадки 

линий скоростного железнодорожного 

транспорта, автовокзалы города) со-

ставляют в 2–2,5 раза меньшие вели-

чины. Из этого следует, что при раз-

мещении основных транспортно-пас-

сажирских узлов Новосибирской агло-

мерации необходимо придерживаться 

следующих важных принципов:

• максимально сблизить в про-

странственном и транспортном от-

ношении самые загруженные транс-

портные узлы – аэропорт Толмачево 

и будущий вокзал НовосибирскВСМ 

(далее – главные узлы);

• вынести транспортные связи 

между главными узлами за пределы 

перегруженных центров города;

• приблизить к главным узлам 

объекты подвозящего внешнего 

транспорта – пространственно либо 

с транспортной точки зрения путем 

организации прямых скоростных пе-

ревозок;

• обеспечить все основные узлы 

внешнего пассажирского транспор-

Рис. 2 Изменение внешних пассажиропотоков через Новосибирский транспортный узел при 
строительстве высокоскоростной железнодорожной магистрали и станции Новосибирск-ВСМ.
Расчетный период строительства объектов ВСМ отнесен на 2020-2030 гг: а) Прогноз пассажи-
ропотоков через основные транспортные узлы агломерации; б) Транзитный пассажиропоток 
между основными узлами агломерации к 2050 г.

3 Схема территориального планирования Российской Федерации в области федерального транспорта, 2013 г.
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та агломерации взаимными связями 

с использованием преимущественно 

внеуличных и скоростных видов пас-

сажирского транспорта.

Какие варианты размещения вок-

зала Новосибирск-ВСМ могут быть 

реализованы на территории агломе-

рации при соблюдении данных прин-

ципов?

При прохождении трассы ВСМ 

вдоль Северного автомобильного об-

хода вокзал, как уже отмечалось вы-

ше, может быть размещен на террито-

рии, расположенной между районами 

Родники и Пашино. Сюда возможно 

подвести скоростные виды городско-

го транспорта – метрополитен и ЛРТ. 

Они позволят обеспечить связи 

с центром города, вокзалом Новоси-

бирск-Главный, а также с аэропор-

том Толмачево в случае их продления 

до г. Обь.

Недостатком данного размещения 

является необходимость перевозки 

транзитных пассажиров через центр 

города, в особенности по самому за-

груженному участку Ленинской линии 

метрополитена.

По второму рассмотренному ва-

рианту прохождения трассы ВСМ но-

вый вокзал можно разместить в мак-

симальной близости от аэропорта – 

в г. Обь. В этом случае главные узлы 

внешнего пассажирского транспор-

та агломерации будут максимально 

сближены.

Связи с городом целесообраз-

но будет обеспечить путем продле-

ния линии метрополитена до аэро-

порта через новый вокзал ВСМ. Че-

рез ст. Обь возможна организация 

подвоза со стороны Томской области 

при устройстве линии скоростного же-

лезнодорожного сообщения Новоси-

бирск – Томск.

Таким образом, транзитные пасса-

жиры будут доставляться к главным 

транспортным узлам, минуя централь-

ные районы города.

Второй вариант размещения вок-

зала Новосибирск-ВСМ выглядит бо-

лее предпочтительным по транспорт-

ным и планировочным критериям. 

В случае его реализации на западном 

направлении от Новосибирска воз-

никнет комплексный транспортно-пас-

сажирский узел межрегионального 

значения. Через него будут органи-

зованы основные транзитные пере-

возки, а также будет осуществляться 

главный въезд в город. Тема форми-

рования «аэросити» в г. Обь, заяв-

ленная в материалах Схемы терри-

ториального планирования Новоси-

бирской агломерации, получит в этом 

случае более комплексное развитие. 

Речь уже будет идти о формировании 

в западном пригороде Новосибирска 

комплексного авиа- и железнодорож-

ного узла высокоскоростных перевоз-

ок межрегионального значения.

В заключении отметим, что южный 

вариант размещения объектов ВСМ 

может существенно изменить и струк-

туру территориального развития горо-

да Новосибирска. Хорошо известна та 

важнейшая роль в формировании го-

родской планировки, которую в свое 

время сыграло размещение вокзала 

на станции Новосибирск-Главный. Не-

что подобное может произойти и те-

перь в левобережье города.

Если главный вокзал «переедет» 

на западную пригородную окраину, 

следствием этого могут стать значи-

тельные территориальные изменения, 

затрагивающие, в том числе, и поло-

жение границ расположенных здесь 

поселений, и структуру транспортного 

каркаса и функционального зониро-

вания территорий.

Территорий, заметим еще во-мно-

гом свободных и не застроенных. Тема 

структурных градостроительных изме-

нений в западной части Новосибирска 

и на прилегающих пригородных тер-

риториях в связи с размещением объ-

ектов ВСМ «Сибирь» требует своей 

дальнейшей детальной разработки.

Статья публикуется в порядке 
информационного обмена с издательством 

«Строительные ведомомсти» 
(г. Новосибирск)

ТУМАНЫ И МОРОЗЫ НЕ ПОМЕШАЮТ 
ИСПОЛЬЗОВАТЬ ЭНЕРГИЮ СОЛНЦА

В конце января 2014 года в Лондо-

не открылся самый большой в ми-

ре мост, оснащенный солнечными 

батареями. Здесь установлено 4400 

панелей суммарной мощностью 1,1 

МВт, что достаточно для обеспечения 

ж / д станции Блэкфрайарз (Лондон) 

электроэнергией на 50 %.

Это знаковое событие, поскольку 

столица Англии славится частыми ту-

манами. Однако использование сол-

нечных батарей доказывает свою ак-

туальность практически в любую по-

году в разных уголках планеты.

«В России впервые этим вопросом 

озадачились в Сколково и доказали, 

на примере первого здания инногра-

да, что даже в средней полосе выра-

ботка энергии фотоэлектрическими 

модулями может превысить ожидае-

мые прогнозы в два раза. При исполь-

зовании высокотехнологичного обо-

рудования энергии «светила» хватает 

для снабжения крупных инфраструк-

турных объектов и не только», – отме-

чает Павел Федотов, менеджер по ра-

боте с ключевыми клиентами отдела 

силовой электроники компании «Дан-

фосс», ведущего мирового произво-

дителя энергосберегающего оборудо-

вания.

Один из самых показательных 

российских примеров – решение в го-

роде Томске, где солнечная энергия 

обеспечивает аварийное освещение 

и декоративную подсветку здания Де-

партамента природных ресурсов и ох-

раны окружающей среды. Панели 

функционируют и при минусовой тем-

пературе. Чтобы их не засыпал снег, 

модули установили под углом в 70 

градусов.

ssk_1_2014.indb   57ssk_1_2014.indb   57 28.03.2014   18:37:4428.03.2014   18:37:44

User
Текст



ССК  «СТЕНЫ И ФАСАДЫ»  №1 (69) 2014 58

ЭНЕРГОСБЕРЕЖЕНИЕ

Не менее яркий пример на юге стра-

ны – там, на крыше ж / д вокзала в Ана-

пе, разместили около 560 солнечных 

модулей совокупной мощностью 70 ки-

ловатт. Такое оборудование обеспечи-

вает здание электричеством примерно 

на 70 %. За преобразование солнечной 

энергии в «привычное» электричество 

переменного тока отвечают инверторы 

Danfoss. «Это один из первых в России 

примеров практически полного перево-

да инфраструктурного объекта на аль-

тернативный источник энергии. Расчет-

ная окупаемость проекта составляет 

около 9 лет. Данный опыт показывает, 

что использование энергии солнца – 

и эффективно, и экономически обо-

снованно», – дополняет Павел Федотов 

(«Данфосс»).

В Европе ведущие позиции 

по установленным солнечным станци-

ям занимает Германия, далеко не са-

мая солнечная страна Старого Све-

та. Так, в конце 2011 года в Эггебеке 

(Германия) запущена электростанция 

мощностью 80 МВт и строится вто-

рая на 102 МВт. Суммарной мощно-

сти двух объектов будет достаточ-

но для обеспечения энергией более 

100 000 домов. Ключевым моментом 

работы подобных систем является 

преобразование получаемой энергии, 

которое в данном случае обеспечива-

ется инверторами Danfoss.

Благодаря современному обору-

дованию энергия солнца помогает 

решать потребности городов от эко-

номии на производстве электроэнер-

гии до защиты окружающей среды 

(в частности, установка солнечных ба-

тарей на вокзале в Лондоне сократит 

выбросы углекислого газа в атмосфе-

ру на 511 тонн в год).

Лидером по использованию излу-

чения светила по итогам прошлого го-

да стал Китай. Общая мощность уста-

новленных солнечных панелей здесь 

составляет 12 гигаватт. Такие успехи 

О компании «Данфосс»

«Данфосс» – ведущий мировой производитель энергосберегающего обору-

дования. Занимает лидирующие позиции на рынке тепловой автоматики, холо-

дильного оборудования, приводной техники. На российском рынке тепловой ав-

томатики доля «Данфосс» составляет 35 %. В настоящее время у компании 22 

представительства на территории России и Белоруссии. Российское представи-

тельство компании «Данфосс» было образовано в 1993 году. На сегодняшний 

день на российском рынке представлена вся продукция, производимая концер-

ном. В 2007 году в Истринском районе Московской области был открыт завод 

«Данфосс» площадью 11 тыс. кв. м. Общий объем инвестиций в новое произ-

водство составил 35 млн. евро. Производственная мощность предприятия: 600 

тыс. терморегуляторов и 100 тыс. шаровых кранов в год.

Ж / д мост в Лондоне

Ж / д вокзал в Анапе Солнечная станция в г. Эггебеке (Германия)

связаны с повсеместным внедрением 

новейших технологий по энергосбе-

режению и продвижением этих идей 

среди населения.

Новое тысячелетие ознаменова-

но глобальным осознанием в необхо-

димости перехода на новые источники 

энергии, в этой связи всё больше стран 

заинтересовано в продвижении и раз-

витии технологий по получению солнеч-

ной энергии. На сегодняшний день соз-

даются и совершенствуются фотоэлек-

трические модули, увеличивается мощ-

ность инверторов для преобразования 

энергии и т. д., но это далеко не предел.

Пресс-служба ООО «Данфосс»
www.danfoss.com
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КОМПАНИЯ «ПЕНОПЛЭКС» ПРОВОДИТ 
КОНКУРС ПРОЕКТОВ ПЛОСКОЙ КРОВЛИ

Компания «ПЕНОПЛЭКС», один 

из крупнейших российских про-

изводителей изоляционных материа-

лов на основе полимеров, организу-

ет конкурс проектов плоской кровли 

с применением полимерной мембра-

ны ПЛАСТФОИЛ®. Победителей ждут 

ценные призы: ноутбуки MacBook 

Pro 13.3 и смартфон Apple iPhone5s. 

На конкурс принимаются готовые 

проекты, разработанные в 2012–14 г. 

Срок приема заявок и работ: до 10 

августа 2014 года.

Принять участие в конкурсе про-

ектов плоской кровли могут архи-

тектурные бюро, проектные органи-

зации, а также индивидуальные ар-

хитекторы и проектировщики. При-

оритет в выборе победителей будет 

отдаваться уже реализованным про-

ектам. Для оценки работ приглашено 

экспертное жюри, в состав которого 

входят ведущие специалисты строи-

тельной отрасли.

Конкурс «Новая Кровля» при-

зван привлечь внимание к поли-

мерной мембране П ЛАСТФОИЛ®, 

которая дает возможность по ново-

му взглянуть на процесс гидроизо-

ляции. Миссия проекта рассчитана 

на профессионалов в области про-

ектирования и архитектуры, с це-

лью дать полную и исчерпываю-

щую информацию о новейших ма-

териалах и технологиях строитель-

ства и придать импульс развитию 

нового пространства для комфорт-

ной жизни.

В настоящее время в России, бла-

годаря деятельности сотрудников 

ООО «Пеноплэкс СПб» активно раз-

вивается сегмент плоских кровель, 

которые уже не одно десятилетие по-

пулярны в Европе. Теперь плоские 

кровли – это не только многочислен-

ные промышленные объекты и логи-

стические центры, это и бизнес цен-

тры, и спортивные сооружения, и го-

стиничные комплексы, и торгово-раз-

влекательные центры.

Очевидно, что подобные соору-

жения сегодня выдвигают новые 

требования к строительству, теперь 

важна не только скорость монтажа, 

но и безопасность укладки, эстети-

ческая составляющая и, безуслов-

но, срок службы. ПЛАСТФОИЛ® – это 

первая полимерная мембрана рос-

сийского производства, отвечающая 

самым современным зарубежным 

стандартам и уже высоко зарекомен-

довавшая себя на самых статусных 

объектах страны.

Применение мембраны ПЛАСТ-

ФОИЛ® предоставляет неограничен-

ные возможности для творчества 

при проектировании плоских кро-

вель, позволяя выполнять примыка-

ния высокой сложности на кровле 

с нестандартными архитектурными 

формами. Кто сказал, что плоская 

кровля не может быть оригиналь-

ной и красивой? Палитра полимер-

ной мембраны ПЛАСТФОИЛ® и вы-

сочайшее качество сварных швов 

открывают новый класс – корпора-

тивные кровли в фирменных цветах 

компании, с логотипом организации 

или символикой страны.

Кроме этого, ПЛАСТФОИЛ® ока-

зывает влияние на популяризацию 

инверсионных кровель, столь попу-

лярных на Западе, и в индивидуаль-

ном домостроении: возможность при-

обрести полноценный этаж вместо 

мансардного, устроить на крыше сад, 

бассейн или зону отдыха – теперь это 

становится не просто мечтой, а на-

стоящей реальностью.

Официальная церемония награж-

дения победителей конкурса про-

ектов «Новая кровля» состоится 

в ноябре 2014 года. Более подроб-

ная информация о правилах участия 

и требованиях, предъявляемых к кон-

курсным работам размещена на сайте 

www.plastfoil.ru, в разделе «конкурс».

ТВОРИТЕ И ВЫИГРЫВАЙТЕ ВМЕСТЕ С ПЛАСТФОИЛ®!
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«КИ»: Григорий Анатольевич, 

компания «ПЕНОПЛЭКС» – один 

из признанных лидеров строитель-

ной индустрии, занимающая вид-

ное место на российском строи-

тельном рынке. Как Вы оцениваете 

общие итоги прошедшего 2013 го-

да для Вашей компании и для рос-

сийской стройиндустрии в це-

лом? Удалось ли Вашей компании 

в 2013 году нарастить объемы про-

изводства? Какова динамика объ-

емов продаж?

Г.П.: Минувший год был для «ПЕ-

НОПЛЭКС» успешным и результа-

тивным, он ознаменовался для на-

шей компании значительным ростом 

производственных мощностей: за-

пуском нового завода в г. Новомо-

сковск, с годовым объемом произ-

водства более 300 тыс. кубических 

метров и вводом в эксплуатацию но-

вой производственной линии на на-

шем крупнейшем заводе в г. Кириши, 

Ленинградской области.

По итогам прошедшего года мы 

зафиксировали рекордные продажи 

по всем направлениям нашей дея-

тельности: совокупный объем про-

изводства теплоизоляции ПЕНО-

ПЛЭКС® в 2013 году вырос на 29 %, 

что было достигнуто за счет усилий 

нашей профессиональной коман-

ды специалистов и новых техниче-

ских решений, предложенных нами 

для рынка.

Оценивая российский строитель-

ный рынок в целом, мы опираемся 

на информацию, озвученную в ходе 

заседания Госстроя: «по результатам 

мониторинга достижения целевых 

показателей развития страны по ито-

гам 11 месяцев 2013 года был зафик-

сирован рост объема строительства 

КАКОВ БИЗНЕС�КЛИМАТ В СТРОИТЕЛЬНОЙ 
ОТРАСЛИ

теплозащита зданий с применением 

современных и высокоэффективных 

материалов, таких как теплоизоля-

ция ПЕНОПЛЭКС®.

Реагируя на данные потребности 

современного строительного рынка, 

мы первые среди российских произ-

водителей экструзионного пенопо-

листирола начали серийный выпуск 

теплоизоляционных плит толщиной 

150 мм на своих производственных 

площадках.

«КИ»: Расскажите немного 

о Вашей компании, производимой 

продукции, инновационных разра-

ботках. Что производится сейчас, 

что нового планируется вывести 

на рынок в 2014 году? Каковы пла-

ны на 2014 год?

Г.П.: «ПЕНОПЛЭКС» – это круп-

ный российский производитель стро-

ительных и декоративно-отделочных 

материалов на основе полимеров 

с 15-летней историей успешного пу-

жилья для россиян в минувшем году 

на 11 % в сравнении с аналогичным 

периодом прошлого года». Строи-

тельный рынок растет, и растет по-

требность населения в эффективных 

и качественных строительных мате-

риалах. Со своей стороны мы также 

отмечаем факт роста потребитель-

ского спроса на продукцию ПЕНО-

ПЛЭКС® в 2013 году.

«КИ»: Какие виды вашей про-

дукции пользовались наибольшим 

спросом?

Г.П.: Если анализировать пред-

почтения потребителей в минувшем 

году, то общие тенденции сохрани-

лись, и наибольшим спросом пользо-

валась наша розничная марка тепло-

изоляции ПЕНОПЛЭКС® КОМФОРТ, 

но наметился и новый, очень важный 

тренд: растут объемы продаж тепло-

изоляции ПЕНОПЛЭКС® толщиной 

100 мм и более. Такое перераспреде-

ление долевого соотношения попу-

лярности толщин теплоизоляционных 

плит отражает факт формирования 

у россиян активного и устойчивого 

спроса на теплоизоляцию с высо-

ким термическим сопротивлением. 

В развитых странах Евросоюза те-

плоизоляционные плиты толщиной 

50–100 мм для теплоизоляции уже 

вышли из употребления, а наиболь-

шим спросом пользуется теплоизоля-

ция толщиной более 250 мм. И сегод-

ня наше население все больше начи-

нает задумываться о необходимости 

повышения энергоэффективности 

домов, о проблемах энергосбереже-

ния. Энергоносители неуклонно до-

рожают, и для обеспечения экономии 

средств на обогрев и кондициониро-

вание жилья требуется качественная 

ИЦ «Современные Строительные Конструкции» в начале нового строительного сезона регулярно прово-

дит опрос руководителей ведущих компаний российского строительного рынка с целью выявления тенденций 

развития и характеристик делового климата в отрасли. При этом что мнения и оценки респондентов могут не 

всегда совпадать с мнением редакции и имеющимися в распоряжении ИЦ «ССК» данными. Здесь мы представ-

ляем ответы генерального директора компании «ПЕНОПЛЭКС» Григория Анатольевича Протосени на вопросы 

редакции журнала «Кровля и Изоляция».
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ти развития. Компания начала свою 

деятельность в 1998 году с запуска 

первой в России производственной 

линии по изготовлению теплоизоля-

ционных материалов из экструзион-

ного пенополистирола под торговой 

маркой ПЕНОПЛЭКС®. А к 2013 году 

мы имеем статус одного из крупней-

ших производителей в Европе и за-

нимаем лидирующие позиции на рос-

сийском рынке теплоизоляционных 

материалов из экструзионного пено-

полистирола (XPS).

«ПЕНОПЛЭКС» сегодня – это 8 

производственных площадок, более 

1000 квалифицированных специали-

стов и миллионы кубометров эффек-

тивной теплоизоляции в год!

Наша компания активно сотруд-

ничает с ведущими научно-исследо-

вательскими институтами и проект-

ными организациями и всегда пред-

лагает потребителям высокоэффек-

тивные инновационные решения 

и продукты.

На 2014 году у нас большие планы 

активной политики увеличения про-

изводственных мощностей: на нашей 

производственной площадке в г. Кап-

чагае (Казахстан) мы планируем за-

пуск новой производственной линии, 

оснащенной современным немецким 

оборудованием, мощностью 300 000 

куб. метров в год, и доведем суммар-

ный объем выпуска до 600 000 кубо-

метров в год. Кроме этого масштаб-

ного проекта, объем инвестиций в ко-

торый составит более 10 миллионов 

евро, мы планируем на 2014 год за-

пуск второй производственной линии 

на нашей новой площадке в городе 

Новомосковске (Тульская область). 

Этот завод в самом центре России 

мы запустили летом минувшего го-

да, и он стал восьмой производствен-

ной площадкой «ПЕНОПЛЭКС», с го-

довым объемом производства более 

300 тыс. кубометров теплоизоляции. 

Так что на текущий, 2014 год, у нас 

амбициозные планы развития, на-

правленные на укрепление наших 

лидирующих позиций на глобальном 

рынке энергоэффективных материа-

лов и технологий.

«КИ»: Продукция Вашей компа-

нии применялась при строитель-

стве и реконструкции большого 

числа объектов. Какие из них осо-

бенно запомнились?

Г.П.: Продукция компании «ПЕ-

НОПЛЭКС» уже многие годы с успе-

хом применяется при строительстве 

десятков тысяч жилых, производ-

ственных, административных и со-

циально-культурных зданий в самых 

различных регионах России и стра-

нах СНГ, в том числе и в областях 

с суровыми климатическими услови-

ями – в районах Сибири и Крайнего 

Севера. Сложно выделить какой-ли-

бо из них, было множество сложных, 

интересных и значимых проектов. 

С использованием продукции торго-

вой марки ПЕНОПЛЭКС® построены 

такие стратегически важные объек-

ты, как Краснодарская ТЭЦ, завод 

Hyundai, Сенная площадь в Санкт-

Петербурге, Константиновский дво-

рец в Стрельне, высокогорный ле-

довый каток Медео в Казахстане, 

аквапарк Dreamland в Минске, спор-

тивные объекты Олимпиады-2014 

в Сочи, объекты саммита АТЭС 

во Владивостоке, железная дорога 

на Ямале и многие другие интерес-

ные здания и сооружения.

«КИ»: Вопрос качества строи-

тельных работ сегодня стоит очень 

остро. Многие производители ра-

бот стремятся предельно снизить 

цены на свою продукцию, исполь-

зуют наиболее дешевые материа-

лы и комплектующие, применяют 

не всегда оправданные техниче-

ские решения – со всеми вытекаю-

щими последствиями для качества 

и безопасности. Проигравшей сто-

роной при этом всегда оказыва-

ется конечный потребитель. Что, 

по Вашему мнению, необходимо 

предпринять для того, чтобы у за-

казчика при выборе материалов 

и технологий на первом месте сто-

ял бы вопрос качества, а не цены, 

или, по крайней мере, соблюдался 

баланс «цена – качество»?

Г.П.: Вы совершенно правы, во-

прос контроля качества строитель-

ных материалов и выполнения стро-

ительных работ сегодня очень актуа-

лен. И решение данного вопроса мы 

видим в организации двустороннего 

контроля: производителя работ долж-

ны контролировать государство и за-

казчик.

Качество определяется, прежде 

всего, корректностью применения 

строительных технологий, качеством 

применяемых материалов и профес-

сионализмом исполнителей. Ответ-

ственные Заказчики должны думать 

не о сиюминутной выгоде, а о долго-

срочной эксплуатации зданий и соо-

ружений с минимальными затратами 

на их эксплуатацию. Именно поэтому 

приоритетным направлением взаи-

модействия с потребителем для нас 

является, прежде всего, обеспечение 

населения достоверной информаци-

ей о теплоизоляции ПЕНОПЛЭКС®.

Являясь на сегодняшний день 

крупнейшим в Европе производите-

лем теплоизоляции на основе экстру-

зионного пенополистирола, мы счи-

таем своей просветительской мисси-

ей доводить до частных потребите-

лей корректную информацию об этом 

материале и его отличительных осо-

бенностях, научить применять и по-

нимать разницу, преимущества. Мы 

стремимся к тому, чтобы потребите-

ли умели отличать достоверную ин-

формацию от укоренившихся мифов. 

Покупатели должны знать, на какие 

важные параметры необходимо об-

ращать внимание при выборе уте-

плителя в свой дом.

«КИ»: За последние годы в от-

расли было создано несколько 

союзов (объединений). Каково, 

на Ваш взгляд, их влияние на ры-

нок, на отношение производите-

лей к качеству используемых ма-

териалов и выполняемых работ? 

Какова роль разрабатываемых 

новых стандартов? Будет ли ввод 

новых стандартов стимулировать 

производителей к повышению ка-

чества работ?

Г.П.: Я считаю, что объединения 

производителей являются мощной 

силой, которая может позволить от-

расли выдерживать заданные крите-

рии качества. В рамках Ассоциации 

производителей экструдированно-

го пенополистирола (РАПЭКС) наша 

компания инициировала проведе-

ние независимых испытаний продук-
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ции различных утеплителей. В рам-

ках этих испытаний, если продукция 

не отвечала заявленным требовани-

ям, мы об этом сообщали ее произ-

водителю, чтобы он внес изменения 

в режимы производства. Благодаря 

авторитету компаний – членов РА-

ПЭКС – недобросовестным компани-

ям приходилось реагировать на наши 

замечания и устранять свои недора-

ботки в области качества.

«КИ»: Инфляция, снижение кур-

са рубля по отношению к доллару 

и евро неизбежно приведут (и уже 

приводят) к росту цен сырье, ма-

териалы, комплектующие, обо-

рудование. Тем самым, несмотря 

на жесткую конкуренцию, факти-

чески предопределен и рост цен 

на продукцию стройиндустрии. Ка-

ким, на Ваш взгляд, он будет?

Г.П.: Да, к сожалению, экономи-

ческая и даже политическая ситуа-

ция в мире оказывают свое влияние 

и на стройиндустрию. Колебания кур-

са и инфляция не могут не влиять 

на цены на сырье, а это неизбежно 

сказывается на себестоимости про-

дукции, но это зависит в первую оче-

редь от объема вовлекаемого им-

портного сырья, используемого каж-

дым конкретным производителем. 

Компания «ПЕНОПЛЭКС», напри-

мер, использует минимальное коли-

чество импортного сырья, что позво-

ляет нам в меньшей степени зави-

сеть от колебаний курсов валют в от-

личие от иностранных поставщиков.

«КИ»: Подъем, стагнация, спад? 

Как, по Вашему мнению, будет раз-

виваться рынок в 2014–2015 годах?

Г.П.: Скорее всего, рост, хотя 

прогнозировать достаточно сложно, 

слишком много факторов, определя-

ющих в настоящее время объем рын-

ка. Снизилась покупательская спо-

собность, но доминирующим факто-

ром развития рынка строительных 

материалов, безусловно, есть и бу-

дет объем построенных квадратных 

метров. Если строительный рынок 

будет расти, это позволит развивать-

ся и расти и рынку стройматериалов, 

а наличие конкуренции как раз поло-

жительно скажется на качестве ра-

боты. Мы «за» конкуренцию, потому 

что абсолютно уверены в качестве 

своей продукции и ее высоких потре-

бительских свойствах.

«КИ»: Последний вопрос: чего 

Вы сами хотели бы пожелать себе 

и Вашей компании?

Г.П.: Стабильности и процвета-

ния, достижения и опережения наших 

плановых показателей: мы амбици-

озная компания профессионалов, мы 

занимаем статус ведущего игрока 

рынка теплоизоляционных матери-

алов – у нас большие планы по под-

тверждению этих статусов и завоева-

нию новых!

«КИ»: Благодарим за интервью. 

Желаем Вам и Вашей компании 

дальнейших  успехов.
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БИТУМ VS ПОЛИМЕР? 
ВСЯ ПРАВДА О ПОЛИМЕРНЫХ ГИДРОИЗОЛЯЦИОННЫХ МЕМБРАНАХ

Два самых важных и ответствен-

ных элемента здания – это фун-

дамент и кровля. От надежности этих 

двух элементов зависит срок службы 

и безопасность всего здания в целом. 

На фундаменте возводятся все осталь-

ные конструкции здания, кровля же 

предохраняет здание от внешних воз-

действий. И на обоих этих элементах 

конструкции необходимо примене-

ние гидроизоляционных материалов. 

В данной статье рассмотрены виды по-

лимерных мембран, область их приме-

нения и основные достоинства.

Обзор полимерных 
материалов

К полимерным материалам отно-

сятся гидроизоляционные материалы. 

Это различные гидроизоляционные 

и кровельные мембраны на основе ка-

учуков – ЭПДМ мембраны и полиме-

ров ПВХ и ТПО. Мембраны, помимо 

материала, из которого они сделаны, 

можно еще разделить по способу по-

лучения шва между полотнами. ЭПДМ 

мембраны имеют клеевой шов, а ПВХ 

В. БЕЛЯКОВ, 
технический специалист компании «ПЕНОПЛЭКС»

и ТПО – сварной. Это одно из важных 

отличий этих типов мембран. Клеевое 

соединение менее надежно, чем свар-

ное: сварной шов имеет прочность 

почти в 2 раза выше, чем основное 

полотно мембраны, т. к. имеет двой-

ную толщину.

Мембраны монтируются, как пра-

вило, без приклейки к основанию – 

с помощью балласта или механиче-

ского крепления, как следствие, нет 

необходимости обеспечивать адгезию 

к основанию – можно вести монтаж 

по сырому основанию даже в неблаго-

приятных погодных условиях.

Мембраны монтируются в 1 слой. 

Площадь материала в рулоне также 

значительно больше, чем у битум-

но-содержащих материалов, и может 

достигать от 50–55 кв. м. (ТПО и ПВХ 

мембраны) до 900 кв. м. (ЭПДМ-

мембраны Firestone). Как следствие, 

меньше швов, меньший процент на-

хлестов, большая скорость выполне-

ния работ.

Полимерные мембраны, как пра-

вило, обладают пониженной степенью 

горючести. Например, группа горю-

чести полимерных мембран Лоджи-

круф, Пластфоил и др. Г1, что делает 

возможным их применение на кров-

лях с большими площадями без ор-

ганизации дополнительных противо-

пожарных мер (согласно Приложения 

8 СНиП II-26–76 кровельный матери-

ал группой горючести Г2 может мон-

тироваться на основание НГ или Г1 

без ограничения по площади).

Существуют следующие типы 

полимерных мембран:

• ПВХ мембраны (PVC, поливи-

нилхлорид), например ПЛАСТФОИЛ, 

ПРОТАН L, SIKA;

• ТПО (TPO, термопластичные по-

лиолефины, термопластичные эла-

стомеры), например ATARTEC;

• ЭПДМ (EPDM, этилен-пропилен-

диен-мономер, композиции на основе 

искусственных каучуков), например 

Firestone;

Другие типы мембран практически 

не представлены на российском рынке.

Наиболее популярными и перспек-

тивными полимерными материалами 

являются ПВХ мембраны. Низкая по-

пулярность, например, ЭПДМ мем-

бран, обусловлено следующими фак-

торами:

• высокие цены на исходное сырье 

(ЭПДМ-каучук);

• более высокая в Европе себесто-

имость по сравнению с материалами 

из ПВХ и ТПО;

• более сложная технология мон-

тажа кровельного материала (исполь-

зование специальных клеевых соста-

вов, праймеров и т. д. против сварки 

у ПВХ и ТПО).

В соответствии с представленной 

сравнительной таблицей технических 

характеристик полимерной и ЭДПМ 

мембраны можно сделать следующие 

выводы:

Прочность на разрыв ПВХ мем-

браны превышает соответствую-

щие характеристики ЭПДМ мембран, 

что говорит о меньшей вероятности 
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появления трещин и разрыва гидро-

изоляционного ковра в местах сопря-

жения различных конструкций (пара-

петы, воронки);

Морозостойкость ПВХ мембраны 

(гибкость на брусе 5 мм до –55°С у от-

дельных производителей) позволяет 

применять материала на кровлях с су-

ровыми климатическими условиями;

Технологический процесс сварки 

ПВХ мембраны позволяет минимизи-

ровать погрешность человеческого 

фактора при выполнении монтажных 

работ, в отличие от процесса склеива-

ния, когда работы выполняется вруч-

ную и качества «стыка» напрямую за-

висит от квалификации и ответствен-

ности монтажника;

Факторы популярности ПВХ 

мембран:

• максимальная диффузия пара, 

т. е. для организации «дышащих» кро-

вель не нужны дополнительные меры.

• очень больший диапазон примене-

ния: кровля, горные тоннели, метропо-

литены, подземные переходы, бассей-

ны, свалки ТБО, гидроизоляция и пр.

• лучшие показатели по пожаробе-

зопасности (Г1-Г2 против Г4 у боль-

шинства ТПО мембран) и как след-

ствие, возможность укладки без огра-

ничения площади и укладка на объ-

ектах с повышенными требованиями 

пожаробезопасности.

• более простой монтаж ПВХ мем-

бран по сравнению с ТПО.

Уверенно можно сделать вывод, 

что полимерная гидроизоляция абсо-

лютно адекватно способна заменить 

ТПО мембрану в конструкции плоской 

кровли.

Более того – данная замена улуч-

шает качественные характеристики 

кровельного «пирога», так как в виду 

добавления пластификатора в состав 

ПВХ мембраны, материал является 

более эластичным и удобоукладывае-

мым. Кроме того, ПВХ мембрану мож-

но укладывать в широком диапазоне 

температур.

ПВХ мембраны. Особенности, 
сферы применения.

Основные сферы применения по-

лимерных мембран можно разделить 

на три направления:

Кровельные системы:

• механически закрепляемая си-

стема

• балластная кровля

• клеевая система

Системы гидроизоляции резер-

вуаров (препятствует проникнове-

нию жидкости из резервуара нару-

жу):

• гидроизоляция бассейнов

• гидроизоляция прудов, каналов, 

водохранилищ и других гидротехниче-

ских сооружений

• гидроизоляция резервуаров с пи-

тьевой водой

• изоляция контейнеров для сыпу-

чих веществ

• изоляция свалок, мест хране-

ния и захоронения ядовитых отходов 

и т. д., для предотвращения попада-

ния данных продуктов в почву.

Системы гидроизоляция подзем-

ных сооружений (препятствует про-

никновению влаги извне в конструк-

цию)

• гидроизоляция фундаментов, 

подземных сооружений и т. д.

• гидроизоляция тоннелей, мостов 

и метрополитенов

• другие виды изоляции

Таблица 1.
Сравнение основных технических характеристик полимерной и ЭПДМ гидроизоляции:

Показатель Ед. измерения Полимерная 
мембрана

ЭДПМ мембра-
на

Ширина мм 2100

2280; 2750; 
3050; 6100; 
7620; 9150; 

12 200; 15 250

Длина Мм 20 000 15 250; 30 500; 
61 000

Толщина мм 1,5 1,14;

Условная прочность МПа, не менее 13,0 8

Относительное удлинение  %, не менее 140 300

Водопоглощение  %, не более 0,2 0,15

Гибкость на брусе 5,0 (± 
0,2) мм °С – 35°

Nord до –55° –45

Изменение линейных раз-
меров при нагревании  %, не более 0,5 (до 300°С) 0,5

Твёрдость по Шору А усл. ед. 82

Тип армирования м2 сетка из полиэ-
стера

Цвет
Светло-се-

рый / тёмно се-
рый

Оттенки черно-
го, не исключен 
сильный нагрев 

кровли

Таблица 2. 
Сравнение основных технических характеристик полимерной и ТПО гидроизоляции:

Показатель Ед. измере-
ния

Полимерная 
мембрана ТПО

Габаритные размеры
Ширина
Длина
толщина

мм
2100
20 000

1,5

3050
20 000
1,52

Группа горючести Г2 Г2

Условная прочность на разрыв МПа 14,0 11,5
Относительное удлинение 
при разрыве, не менее  % 120 130

Водопоглощение в течение 24 ч, 
по массе  % 0,20 0,68

Цвет

светло-се-
рый / тёмно 
серый.

Возможен лю-
бой цвет

белый / серый
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Преимущества ПВХ мембран 
перед традиционными 
битумосодержащими 
материалами

Применение ПВХ мембран 

на кровле, по сравнению с традицион-

ными битумосодержащими материа-

лами, позволяет:

1. Продлить строительный се-

зон. Укладка материала может про-

изводиться практически круглогодич-

но (зимой до –30 градусов). Возможна 

укладка материала в любых погодных 

условиях, т. к. мембрана обладает вы-

сокой паропроницаемостью.

2. Сэкономить на материалах. 

Большая площадь рулонов (длина 

до 25 метров) и малый процент нахле-

ста позволяет существенно снизить 

расход материала и ускорить процесс 

укладки. Стоимость ПВХ мембран 

(ПЛАСТФОИЛ, ПРОТАН) дешевле 

двух слоев традиционных битумосо-

держащих материалов с аналогичным 

и даже меньшим сроком службы.

3. Забыть об обслуживании кро-

вельных покрытий. Материал после 

укладки не требует специального об-

служивания, пригоден для ремонта 

даже после многих лет эксплуатации 

при возникновении механических по-

вреждений.

4. Избежать проблем при мон-

таже. Мембрана укладывается с ис-

пользованием механического крепле-

ния к основанию кровли. Свободная 

укладка создает эффект т. н. «дыша-

щей кровли», при данном способе 

монтажа не возникает проблем с ад-

гезией к основанию. Снижаются за-

траты времени и денежных средств 

на подготовку основания.

5. Не беспокоиться о безопас-

ности выполнения работ. Работы 

по гидроизоляции кровли производят-

ся без использования открытого пла-

мени, что особенно важно для отдель-

ных пожароопасных объектов.

6. Значительно сократить сроки 

выполнения работ. Механизирован-

ная технология укладки материалов. 

Укладка в один слой.

7. Гарантировать качество 

укладки кровельного покрытия. 

Возможность инструментального кон-

троля качества сварного шва.

8. Соответствовать инновациям. 

Устойчивость к проникновению кор-

ней позволяет использовать мембра-

ны для устройства, столь популярных 

сегодня, инверсионных кровель.

9. Избежать разрывов покрытия 

от колебаний здания. Высокая проч-

ность и эластичность (относительное 

удлинение на разрыв около 320 %, 

благодаря этому ПВХ-мембрана 

(ПЛАСТФОИЛ, ПРОТАН) свободно 

переносит напряжения, возникающие 

впоследствии колебания конструк-

ции). Для придания дополнительной 

прочности ПВХ мембрана армирова-

на полиэфирной сеткой.

10. Легко согласовать кровель-

ное покрытие с пожарниками. Вы-

сокие показатели пожаробезопас-

ности по сравнению с другими ги-

дроизоляционными материалами, 

делает возможным их применение 

на кровлях с большими площадями 

и укладка на объектах с повышен-

ными требованиями пожаробезо-

пасности без организации дополни-

тельных противопожарных мер (со-

гласно Приложения 8 СНиП II-26–76 

кровельный материал группой горю-

чести Г2 (ПВХ мембрана ПЛАСТФО-

ИЛ, ЗИКА (Г1) может монтироваться 

на основание НГ или Г1 без ограни-

чения по площади).

11. Не бояться воздействия ме-

ханических нагрузок в зимний пе-

риод. ПВХ мембраны имеют высокие 

технические характеристики, меха-

ническую прочность и эластичность 

при широком диапазоне температур. 

Например, гибкость ПВХ мембран 

на брусе R=5mm -55-400C (например, 

ПВХ мембрана Алькорплан, ПЛАСТ-

ФОИЛ).

12. Относиться к швам как к од-

ним из самых надежных элемен-

там покрытия. Рулоны свариваются 

между собой до монолитного состоя-

ния с помощью сварки горячим воз-

духом. Прочность сварного шва вы-

ше прочности самого материала, так 

как имеет практически двойную тол-

щину.

13. Сэкономить на материалах 

при строительстве. ПВХ мембрана 

не создает дополнительные весовые 

нагрузки на конструкции сооружения, 

так как вес кровельной мембраны со-

ставляет всего 1,3–1,4 кг / кв. м.

14.  Легко ремонтировать. 

При возникновении механических 

повреждений, материал пригоден 

для ремонта даже после многих лет 

эксплуатации.

15. Применять в неблагоприят-

ных условиях окружающей среды. 

Материал изготовляется со специ-

альной ультрафиолетовой защитой, 

стоек к атмосферному загрязнению, 

агрессивным средам, перепаду тем-

ператур.

16. Расширить область приме-

нения. Применяется на кровлях с лю-

бым уклоном, включая нулевой.
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17. Стилизовать внешний вид. 

Предлагается широкая цветовая 

гамма.

18. Придерживаться экологич-

ности. Возможность вторичной пере-

работки и утилизации отходов и ста-

рых кровельных покрытий. ПВХ мем-

браны не токсичны.

19. Забыть о кровле надолго. Ре-

альный срок службы материала более 

30 лет.

По данным анализа технических 

характеристики полимерно-битумных 

материалов существенно уступают 

характеристикам полимерных мем-

бран по параметрам:

• Большие габариты рулонов 

(следствием будет меньшее количе-

ство стыков);

• Водопоглощение (ПВХ мембрана 

впитывает меньшее количество вла-

ги, что увеличивает надежность изо-

лируемой конструкции);

• Относительное удлинение: в про-

цессе эксплуатации любого здания 

неизбежна осадка здания, которая ве-

дет к изменению линейных размеров 

гидроизоляции. Особенно остро стоит 

проблема герметизации узлов примы-

кания и сопряжения различных кон-

струкций (парапеты, аэраторы, ворон-

ки, зенитные фонари). В связи с этим 

очевидно, чем эластичнее гидроизо-

ляционный ковер, тем выше надеж-

ность всей конструкции;

• Гибкость при отрицательной тем-

пературе и возможность монтажа 

ПВХ мембраны при отрицательных 

температурах (до -19С у отдельных 

производителей) позволяют макси-

мально продлить сроки строитель-

ства.

Особенности применения 
полимерных пленок

На кровлях, как правило, применя-

ют армированную мембрану толщи-

ной 1,2 мм. Детали примыканий, уси-

лений, накладок и т. д. изготавливают 

из неармированной мембраны толщи-

ной 1,5 мм.

ПВХ мембрана имеет следующие 

особенности применения:

• при монтаже мембраны непо-

средственно на цементно-песчаную 

стяжку необходимо предусмотреть 

разделительный слой из геотекстиля 

плотностью 300 г / кв. м.

• при монтаже мембраны на би-

тумные материалы (например, при ре-

монте кровли) стяжку необходимо 

предусмотреть разделительный слой 

из геотекстиля плотностью от 350 

г / кв. м.

• при монтаже мембраны на по-

листирольные плиты необходи-

мо предусмотреть разделительный 

слой из геотекстиля (110-150г / м. кв.) 

или стеклохолста плотностью (40 

г / м. кв.)

Для организации пешеходных до-

рожек на кровле применяют толстые 

неармированные текстурирован-

ные мембраны, которые приварива-

ют поверх основного слоя изоляции.

Для подземной гидроизоляции приме-

няют неармированные ПВХ мембраны 

с нанесенным на поверхность тонким 

«сигнальным» слоем другого цвета 

(черный + красный; черный + жел-

тый). Повреждение данного тонкого 

слоя в процессе монтажа или при вяз-

ке арматуры сигнализирует о необ-

ходимости поставить заплатку на по-

врежденное место до заливки фунда-

ментной плиты или других элементов 

фундамента.

Перспективы и выгоды 
применения ПВХ мембран

Использование полимерных ма-

териалов в качестве гидроизоляции 

в Европе началось еще в 60-х годах 

прошлого века и на сегодняшний мо-

мент составляет более 30 % рын-

ка, при этом эта доля имеет устойчи-

вую тенденцию роста. В России же 

рынок полимерных материалов на-

чал формироваться только в 2001–

2003 годах с приходом крупных меж-

дународных торговых сетей (METRO, 

IKEA, Ашан, Рамстор и т. д.), когда 

активно стало развиваться строи-

тельство крупных торговых комплек-

сов с кровлями большой площади.

Если сравнивать существующие цены 

на мембраны, можно сделать вывод, 

что цены на 1 кв. м. мембраны сравни-

мы или даже ниже цен на 2 слоя битум-

но-полимерного материала топ-класса, 

а с учетом большей площади рулонов, 

большей скорости выполнения работ 

и других преимуществ, совокупная сто-

имость мероприятий по гидроизоляции 

с помощью полимерных материалов 

значительно ниже стоимости гидроизо-

ляции с помощью традиционных (биту-

мосодержащих) материалов.

Таблица 3. 
 Сравнение основных технических характеристик полимерной и рулонной битумной 

гидроизоляции:

Наименование по-
казателя Ед. изм. Полимерная мем-

брана
Материал рулон-
ный битумный

Твердость по ШОРу А, 
не менее усл. ед. 82 н / д

Теплостойкость 
при температуре 100 
°С в течение 2 ч

отсутствие взду-
тий и потеков 

(при температуре 
110 °С) 

отсутствие вздутий 
и потеков

Водопоглощение в те-
чение 24 ч,  % по мас-
се, не более

 % по массе 0,20 1,00

Гибкость материала 
на брусе °С

отсутствие трещин 
при температуре 
минус 35 на брусе 
радиусом 5 мм

отсутствие трещин 
при температуре 
минус 25 на брусе 
радиусом 25 мм

Морозостойкость °С – 35 (-55) 
Требуемое количество 
слоев шт. 1 2 + праймер

Долговечность лет 30 10
Пожаробезопасность Сварка горячим 

воздухом
Сварка открытым 

пламенем
Относительное удли-
нение  % 120 при толщине 

1,2 мм 30

Условия монтажа до –30°С +5°С
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Процесс возникновения и разви-

тия минеральной изоляции пред-

ставляет собой вековую историю. Не-

смотря на это, она по праву считает-

ся самым современным, безопасным, 

долговечным, эффективным и вос-

требованным на сегодняшний день 

теплоизоляционным материалом.

История создания изделий 
из минеральной ваты

Минеральная вата – это теплоизо-

ляционная продукция, производимая 

на основе каменного волокна или сте-

кловолокна. Все материалы произво-

дятся из неорганических продуктов. 

Исходными материалами для камен-

ной ваты служат базальт, доломит, из-

вестняк и диабаз, для стекловолокна – 

песок, сода, известняк.

Изначально процесс производства 

изделий из минеральной ваты заклю-

чался в расплаве породы и создании 

волокон. Но, благодаря техническому 

прогрессу, появились модернизиро-

ванные системы производства, кото-

рые позволили получать качественную 

и эффективную продукцию. Начались 

применяться усовершенствованные 

технологии – производство стекло-

волокна по центробежному способу 

(технология волокнообразования TEL) 

и производство минеральной ваты 

ИННОВАЦИОННОЕ РАЗВИТИЕ МИНЕРАЛЬНОЙ 
ИЗОЛЯЦИИ

заданных размеров и упаковывается 

в полиэтиленовую пленку.

Технологии производства изделий 

из минеральной ваты постоянно со-

вершенствуется. В начале 90-х годов 

на российском рынке появляются из-

делия из минеральной ваты абсолют-

но нового поколения – качественный 

материал, обеспечивающий эффек-

тивную тепло и звукоизоляцию зда-

ний. Открываются новые, современ-

ные заводы по изготовлению изделий 

из минеральной ваты. Разрабатывают-

ся новые технологии и оборудование, 

позволяющие производить продукт 

наивысшего качества, с повышен-

ными теплозащитными свойствами 

и уникальным сочетанием технических 

и эксплуатационных характеристик.

Разработка более эффективного 

технологического оборудования и пла-

вильных агрегатов, совершенствова-

ние способов переработки расплава 

в волокно, автоматизация и компью-

теризация производства, повышение 

и доведение качества синтетического 

связующего до мирового уровня, раз-

работка новых более экологически 

безопасных связок и разработка и вне-

дрение современных камер тепловой 

обработки позволили получить изде-

лия из минеральной ваты совершен-

но нового поколения. Применение но-

вых видов синтетического связующе-

Е. СВИРИДОВА, 
НП «Росизол»

на основе каменного волокна по техно-

логии валковой центрифуги.

Процесс волокнообразования про-

текает следующим образом: струя 

расплава при попадании на враща-

ющиеся с большой скоростью коле-

са центрифуги (при производстве 

каменного волокна) или «спинера» 

(при производстве стеклянного волок-

на) под действием струи пара (в за-

висимости от способа волокнообра-

зования) разбивается на ряд капелек. 

В определенном температурном режи-

ме происходит затвердевание капель 

расплава, и они полностью или ча-

стично вытягиваются в тонкие волок-

на. Затем добавляется связующее ве-

щество, которое соединяет волокна 

между собой, образуя жесткие связи 

и создавая скелет материала, прида-

ет материалу толщину, объем, упругие 

свойства. Далее ковер из минераль-

ной ваты перемещается в термокаме-

ру, где под воздействием высокой тем-

пературы синтетическое связующее 

полимеризуется, а сама минераль-

ная вата приобретает окончательную 

форму и объем. Следует отметить, 

что в процессе тепловой обработки 

в термокамере синтетическое связую-

щее становится химически нейтраль-

ным. На завершающем этапе прошед-

шая полимеризацию минеральная ва-

та разрезается на плиты или рулоны 

Производство минеральной ваты в 40-е годы Производство минеральной ваты в настоящее время
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го на основе растительных (органи-

ческих) компонентов или акриловых 

смол позволило значительно повысить 

химическую и экологическую безопас-

ность минераловатных изделий.

Модернизированные системы про-

изводства также оказали влияние 

на вес теплоизоляционных продуктов. 

В 40-е годы теплоизоляция была тяже-

лой – мат толщиной 20 мм весил 100 кг. 

Новые способы производства позво-

лили создавать несравнимо легкое 

и тонкое волокно.

Изделия из минеральной ваты но-

вого поколения состоят из тонких, 

упругих и прочных волокон, материал 

мягкий, приятный на ощупь, не такой 

колющийся, как в советское время, 

ничего общего со старой стекловатой 

и шлаковатой. Существенное влияние 

на физико-механические свойства во-

локнистых теплоизоляционных мате-

риалов оказывает ориентация волокон 

в материале. Она влияет на прочност-

ные характеристики изделий. У из-

делий на основе каменного волокна 

расположение волокон в ковре – пре-

имущественно хаотичное, а у изделий 

из стекловолокна – преимуществен-

но горизонтальное. Инновационность 

производства минераловатной изоля-

ции заключается в снижении диаме-

тра волокна в теплоизоляционном из-

делии и повышении степени однород-

ности размещения волокон в изделии, 

что приводит к снижению коэффи-

циента теплопроводности и, соответ-

ственно, к повышению энергоэффек-

тивности конструкции.

Инновационный продукт обладает 

низкой теплопроводностью, обеспе-

чивая высокую теплозащиту зданий 

при незначительных затратах, являет-

ся пожаробезопасным, защищая зда-

ния от огня и последующего разруше-

ния конструкции, экологически безо-

пасным для окружающего мира и здо-

ровья человека.

Внедрение новых прогрессивных 

решений позволило получить сверх-

легкие высококачественные, устойчи-

вые к внешним воздействиям тепло-

изоляционные минераловатные изде-

лия, альтернативы которым сегодня 

практически нет.

Свойства минеральной 
ваты

В России основную долю рынка 

теплоизоляционной отрасли – около 

75 % – занимает продукция из мине-

ральной ваты.

Минеральная вата обладает одним 

из самых низких коэффициентов те-

плопроводности – λ10 = 0,030–0,044 

Вт / (м•К). Благодаря этому, продукты 

из минеральной ваты обеспечивают 

максимальную теплозащиту зданий 

и конструкций.

Важным свойством качественной 

минеральной ваты, отличающим ее 

от большинства утеплителей, являет-

ся устойчивость к высоким температу-

рам. Минеральная вата относится к не-

горючим материалам (НГ). Благодаря 

этому она не только препятствует рас-

пространению пожара, но и защища-

ет от возгорания конструкции из горю-

чих материалов, уменьшая возможные 

последствия пожаров. Сохраняются 

не только недвижимость и имущество, 

подвергшиеся возгоранию, но и чело-

веческие жизни.

Минеральная вата является долго-

вечным материалом и обладает вы-

сокой прочностью. Теплоизоляцион-

ные и механические свойства изде-

лий из минеральной ваты сохраняются 

на первоначальном уровне в течение 

нескольких десятков лет (все участ-

ники РОСИЗОЛ подтверждают долго-

вечность своей продукции не менее 

50 лет).

Более того, благодаря природно-

му происхождению, минеральная вата 

является экологически чистым и без-

опасным продуктом. Компании-участ-

ники ассоциации РОСИЗОЛ, как от-

ветственные производители, регуляр-

но проводят исследования всей своей 

продукции. Результаты таких испыта-

ний, проводимых общепризнанными 

аккредитованными организациями, 

служат дополнительным подтвержде-

нием безопасности материалов из ми-

неральной ваты. Подтверждением это-

го являются исследования, лаборато-

риями Роспотребнадзора, исследо-

ваниями центров РАМН, Европейской 

комиссии по сертификации изделий 

из минеральной ваты EUCEB.

Применение минеральной изоля-

ции позволяет создавать максималь-

но комфортный микроклимат в доме 

и обеспечивать отличную звукоизоля-

цию. Минеральная вата является од-

ним из лучших шумоизолирующих ма-

териалов.

Сегодня, качественная минераль-

ная вата важный элемент безопас-

ности зданий, тепло- и огнезащиты, 

энергосбережения, комфортности жи-

лья и сохранения экологической ста-

бильности. Доказано, что качествен-

ная изоляция является одним из глав-

ных способов сокращения расходов 

энергии и выбросов CO2. Более того, 

качественная теплоизоляция позволя-

ет снизить энергопотребление здания, 

а, следовательно, сэкономить на опла-

те за энергоресурсы. Результаты опро-

са ВЦИОМ показали, что наиболее эф-

фективным и востребованным тепло-

изоляционным материалом является 

именно минеральная вата. По мнению 

россиян, утепление домов качествен-

ными теплоизоляционными матери-

алами входит в тройку наиболее эф-

фективных мер сдерживания роста 

коммунальных платежей.

Основное будущее за новыми тех-

нологиями, системными решениями – 

продуктами, которые помогут сде-

лать здание наиболее безопасным, 

качественным и позволят сэкономить 

денежные и временные ресурсы. 

И в этом вопросе, благодаря своим 

уникальным свойствам и непрерывно-

му развитию и совершенствованию, 

именно теплоизоляция из минераль-

ной ватызанимает ключевую пози-

цию.
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В данном повествовании речь пой-

дет о созидательном и тяжелом 

труде в виде первого уникального ку-

пола для православного храма, кото-

рый был покрыт объемной черепицей 

ручной работы мастерами нашей Арте-

ли в Пензенской губернии. До октября 

2013 года подобные кровельные рабо-

ты на православных храмах на терри-

тории земли Пензенской не проводи-

лись. С древних времен работы рус-

ских мастеров всегда ценились высоко 

и представляли собой монументаль-

ные шедевры кровельного искусства. 

Наше вступление в гильдию мастеров 

в русле зодчества началось в далеком 

ЗОЛОТЫЕ КУПОЛА РУССКИХ МАСТЕРОВ

объемный гонт, объемный шестигран-

ник и объемный лемех. При этом так-

же возможно изготавливать декора-

тивные изделия в виде малых фаль-

цевых картин, которые мы первыми 

начали применять на наших подведом-

ственных объектах в Пензенской гу-

бернии (храмовое и коттеджное стро-

ительство). Таким образом, благода-

ря личному волеизъявления Николая 

Савченко, его 25-летнему передовому 

кровельному опыту, организации тех-

нических обучающих курсов для рус-

ских мастеров и его многим техниче-

ским разработкам, в частности в виде 

гибочного станка Эдельвейс мы смог-

ли создать свой первый претендент 

в храмовом строительстве Пензенской 

губернии.

История кровельных работ 

по изготовлению мелкоформатной 

штучной металлической черепи-

цы в форме объемного ромба из не-

ржавеющей стали толщиной 0.5 мм 

с покрытием нитрид-титана и ее по-

следующей укладкой на куполе пра-

вославного храма началась в октябре 

2013 года в российской глубинке. Ма-

стера нашей Артели из технической 

группы по металлическим покрыти-

ям перед началом кровельных работ 

провели ряд обмерочных и свароч-

ных работ. Вначале были выполнены 

контрольные замеры длины окружно-

сти кирпичной кладки барабана ко-

локольни (10.330 мм), а также длины 

окружности металлокаркаса купола 

(9.390 мм). Учитывая полученные дан-

ные было принято решение по глу-

бине подкарнизной части купола, 

которое впоследствии была подши-

та декоративными металлическими 

элементами. Общая глубина карниз-

ной части купола (юбка) составила 

150 мм. Таким образом, общая дли-

на окружности купола после прове-

денных сварочных работ составила 

11.370 мм. Далее предстояли работы 

по покрытию карниза (юбка) купола 

красивыми декоративными элемен-

А. ЕФИМОВ, 
технический директор компании «Пенза Тайл»

2012 году когда мы успешно прошли 

практический курс в Академии кро-

вельного ремесла Savros, расположен-

ной в Воронежской губернии. Бесцен-

ный опыт нам был передан от ее ос-

нователя Николая Савченко, который 

разработал и запатентовал специаль-

ный гибочный станок сегментного ти-

па в мобильном исполнении. Вся че-

репица и специальные элементы бы-

ли полностью изготовлены на данном 

станке. Возможности станка позволя-

ют изготавливать практически любые 

виды штучных металлических изде-

лий, например такие формы черепицы 

как объемный ромб и шашку, а также 
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тыми. Преследуемая цель была в создании совершенно-

го покрытия купола в профессиональной технике исполне-

ния. Обмерив внутреннюю длину окружности юбки купо-

ла, которая составила 10.190 мм было принято целое зна-

чение в виде числа 60. Далее были изготовлены элементы 

трапецевидной формы в количестве 60 штук, которые впо-

следствии были установлены и закреплены на внутрен-

нюю рейку без видимого крепления. Все элементы были 

закреплены при помощи заклепок. Сварочные и кровель-

ные работы на юбке купола составили у наших мастеров 

целых три дня.

Следующим ответственным этапом был точный рас-

чет количества элементов в первом начальном ряду ку-

пола. Для предотвращения ошибки при изготовлении 

элементов из дорогостоящего металла были изготовле-

ны контрольные проверочные элементы из оцинкованной 

стали. Эти действия позволили рассчитать ширину и ко-

личество элементов в первом ряду с точностью до мил-

лиметра. После демонтажа проверочных элементов на-

чалась работа по изготовлению начального ряда. Количе-

ство элементов в ряду было определено в виде 34 единиц 

с шириной 302 мм. В качестве кляммеров использовалась 

нержавеющая сталь. После того как был создан ряд на-

чального уровня наши мастера приступили к изготовле-

нию ромба плоского типа с прямым носом. Принятая к ис-

полнению геометрическая фигура была в форме ромба 

и имела размеры 320х380 мм. После их полной установ-

ки в количестве 34 единиц были сняты размеры ширины 

следующего ряда черепицы, которые были выполнены 

в форме объемного ромба с амплитудой подъема 35 мм. 

По мере увеличения размеров черепицы при уклад-

ке менялась и высота амплитуды (переменный размер). 

Значение амплитуды было выдержано в пределах от 25 

до 55 мм. Максимальный размер черепицы был выполнен 

с учетом ее высоты 430 мм и ширины 372 мм с подъемом 

55 мм. По мере укладки черепицы на куполе последова-

тельно выполнялись работы по сборке деревянных лесов. 

Заказчику наши мастера продемонстрировали изготов-

ление и монтаж декоративных штучных элементов выс-

шей категории сложности со сложной радиусной геоме-

трией и точной повторяемостью изделий. Другими слова-

ми были проведены эксклюзивные виды работ в части со-

вмещения различных технологий. При укладке объемной 

шашки ее размер последовательно менялся от меньше-

го к большему и снова к меньшему. При этом количество 

черепицы в ряду остается неизменным. Кровельное по-

крытие в виде шашки является одной из разновидностью 

фальцевых кровель. Шашка – один из древних видов кро-

вельных покрытий, доживших до наших дней в том ви-

де, котором был придуман еще нашими прадедами. Все 

элементы для купола были изготовлены на специальном 

запатентованном гибочном станке сегментного типа рос-

сийского производства.

По мере последовательной укладки черепицы ее раз-

мер в последнем ряду имел размер 150х210 мм с ампли-

тудой подъема 25 мм. Завершающим этапом кровельных 

работ стало изготовление декоративных элементов в ви-

де плоских элементов (галстуки). Их крепление было вы-

полнение при помощи внутренней рейки на кляммерах. 

Перед изготовлением галстуков были сняты фактические 
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размеры нижней и верхней длины окружности. Учитывая 

длину от последнего ряда объемного ромба и до вершины 

купола, которая составила 1600 мм было принято реше-

ние о длине галстуков (570 мм). Данные элементы были 

выложены на куполе в виде двух рядов. Навершие затем 

было покрыто листом из нержавеющей стали свернутого 

в форме геометрической фигуры (усеченный конус), раз-

вертка которого была вначале выполнена на бумаге и за-

тем уже перенесена на металл. Расчеты полученных зна-

чений радиусов были получены при использовании про-

граммы AutoCAD. Таким образом, проектирование вида 

покрытия купола придало всей кровельной конструкции 

храма свой характер и архитектурные формы. Наши ма-

стера не допустили места штампу. Выразительность экс-

терьера купола была достигнута не только самим деко-

ративным покрытием ручной работы, но и пропорцио-

нальными соотношениями объемов и их различными де-

коративными элементами. Художественное мышление 

и гармоничное сочетание виртуозного мастерства позво-

лили создать образцово показательный шедевр кровель-

ного искусства. Творческий поиск и труды были вопло-

щены поистине в гордость Пензенской губернии. Осень 

2013 года, ноября в 16-ый день, сделан сей купол для хра-

ма Каменского уезда Пензенской губернии на доброволь-

ные пожертвования.

Нордическое упорство и целеустремленность при вы-

полнении данных кровельных работ позволила нашим ма-

стерам создать уникальный по своей технике исполнения 

архитектурный шедевр в виде купола с золотым покры-

тием. После проведения всех кровельных работ (три не-

дели) купол был установлен на колокольню храма святого 

благоверного княза Александра Невского, расположенно-

го в Каменском уезде Пензенской губернии (Россия). 

ssk_1_2014.indb   72ssk_1_2014.indb   72 28.03.2014   18:37:4828.03.2014   18:37:48



ССК  «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ»  №1 (65) 2014 

ЧЕРЕПИЧНЫЕ КРОВЛИ

73

А. ЕФИМОВ, 
технический директор компании «Пенза Тайл»

ШТУЧНАЯ ЧЕРЕПИЦА РУЧНОЙ РАБОТЫ

Начало истории наших работ в об-

ласти металлических кровель на-

чинается с Академии кровельного ре-

месла Savros, расположенной в горо-

де Россошь Воронежской губернии – 

глубинке России! Первое знакомство 

с основателем Академии Николаем 

Савченко и нашими мастерами тор-

жественно состоялось летом 2012 го-

да, августа в 13-ый день. В этот зна-

менательный день нам были проде-

монстрированы различные форматы 

и вариации применения металличе-

ских покрытий на скатных кровлях, ко-

торые Академия выполняла в течение 

долгих 25 лет своей успешной про-

фессиональной деятельности на сво-

их подведомственных объектах. Также 

при Академии создан Клуб юных ма-

стеров-кровельщиков в котором мо-

лодые мальчишки 10–14 лет трудятся 

на изготовлении декоративных покры-

тий для церковных куполов. Их упор-

ство и талантливые работы поражают 

воображение. Академия гордится сво-

ей запатентованной разработкой в ви-

де специального гибочного станка сег-

ментного типа Эдельвейс на котором 

собственно и происходит гибка раз-

личных декоративных кровельных по-

крытий. Точность гибов настолько по-

разительна, что позволяет создавать 

черепицу для куполов даже размером 

30х30 мм. Цеховой парк нашей Артели 

начался именно с приобретения данно-

го станка на который и был поставлен 

полностью весь расчет по нашему экс-

периментальному объекту под назва-

товления черепицы необходимо было 

согласовать ее размер. Для этого бы-

ли изготовлено несколько образчи-

ков из стали в четырех цветах (RR23, 

RR32, RR33 и RR750). Стоит упоми-

нуть, что перед их изготовлением 

для заказчика, нами были изготовле-

ны в единичном экземпляре несколь-

ко черепиц с переменным размером 

от меньшего к большему. По резуль-

татам визуального осмотра был опре-

делен оптимальный размер черепи-

цы при небольшой высоте карнизного 

свеса от земли (три метра). Встреча 

на объекте и последовавшее позже ут-

вердительное решение по данному ти-

поразмеру подтвердили наши взгляды 

по вопросу выбора размера черепицы. 

Проектные решения производились 

в программе AutoCAD. Черепица изго-

тавливалась вручную на специальном 

гибочном станке сегментного типа. Из-

готовление черепицы и доборных эле-

ментов было разделено на несколько 

этапов.

Карниз

Общая длина карнизного свеса со-

ставила 20 метров. Заранее были изго-

товлены карнизные планки определен-

ной развертки, которые впоследствии 

были закреплены на неподвижных 

кляммерах. Последовательность работ 

на карнизном свесе была разделена 

на несколько этапов: монтаж карниз-

ной планки, монтаж начальной полосы, 

монтаж плоских ромбов и монтаж сне-

нием «Русская баня». Практические 

работы на станке показали его высо-

кую производительность и надежность 

как автомат Калашникова вкупе с его 

малым весом и огромной мобильно-

стью в жестких условиях работы на от-

крытом воздухе в дождливую погоду 

и снегопадами в России!

Наша Артель начинает серию пу-

бликаций посвященную изготовлению 

и укладке штучных видов металличе-

ских покрытий, которые выполняли на-

ши технические специалисты на под-

ведомственных объектах в России. 

В данной статье речь пойдет о техни-

ческом регламенте кровельных работ 

по укладке штучной металлической че-

репицы ручной работы в формате объ-

емного ромба на кровле деревянной 

рубленной бани в псевдорусском сти-

ле, который был широко распространен 

в России в 1850–1890 гг. Возрождение 

данного архитектурного стиля на на-

ших объектах является приоритетным 

и важнейшим направлением в деле на-

стоящего кровельного ремесла.

В 2012 году нами были выполнены 

проектные работы, в части архитекту-

ры здания (раздел АР) и деревянные 

конструкции (ДК). По готовности сдачи 

нашему заказчику проектной докумен-

тации по конструктивной части стро-

пильной системы наши специалисты 

перешли к согласованию типа и фор-

мы черепицы. В качестве кровельно-

го покрытия заказчик выбрал форму 

объемного ромба с внешним централь-

ным переломом. Перед началом изго-
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гостопоров. Начальная полоса выпол-

няет ответственное и важное значение 

перед укладкой черепицы. Качество 

укладки начальной полосы напрямую 

влияет на последующую разметку ска-

та при помощи шнурки. Крепление на-

чальной полосы осуществляется также 

как и в случае карнизной планки на не-

подвижных кляммерах. В качестве 

крепежа были выбраны оцинкованные 

саморезы с прессшайбой. Два первых 

ряда были выложены в формате пло-

ского ромба вкупе с установкой сне-

гостопоров в шахматном порядке (два 

ряда).

Торцевая черепица

Черепица примыкающая к фрон-

тонам кровли была изготовлена 

с различной высотой амплитуды, так 

как объемная черепица также имела 

высоту подъема от 0 до 25 мм. Тор-

цевая черепица изготавливалась 

в половинчатом виде и разделялась 

на левые и правые стороны. Ее верх-

няя часть была выполнена в виде 

Г-образного сформированного греб-

ня, чтобы впоследствии при установ-

ке декоративных фронтонных эле-

ментов для обрамления ветровых 

досок они имели зацеп за черепицу. 

После того как вся черепица на ска-

тах кровли была уложена приступи-

ли к установке декоративных фрон-

тонных элементов на внешней рейке. 

Длина элементов составила 350 мм 

с шириной внешней рейки 80 мм. 

Крепление фронтонных элементов 

к ветровым доскам осуществлялось 

на кляммеры, а монтаж внешних ре-

ек производился в зацеп. Таким об-

разом, все установленные фронтон-

ные элементы в сопряжении с тор-

элементов ручной работы малого раз-

мера.

Конек

При возведении жилой мансарды 

создавалась одноконтурная вентиляция 

подкровельного пространства и имен-

но поэтому конек кровли был выполнен 

вентилируемым. Для защиты от птиц 

была закреплена вентиляционная сет-

ка из ПВХ, а защита от задувания снега 

была выполнена в виде конструктивного 

элемента конька (подъем примыкания 

металла на 30 мм). Укладка декоратив-

ных элементов с использованием вну-

тренней рейки выполнена на сплошное 

основание. Длина элементов состави-

ла 500 мм. Ширина видимой части вну-

тренней рейки – 40 мм. Завершающим 

этапом стала установка верхних деко-

ративных коньковых элементов (длина 

350 мм) с соединением их между собой 

как и в случае с фронтонными элемен-

тами на внешнюю рейку (ширина 80 мм). 

цевыми черепицами имела скрытый 

способ крепления элементов.

Дымоходная труба

Для придания дымоходной трубе 

эстетического вида был изготовлен 

каркас в виде усеченной трапеции (пи-

рамиды). Вокруг трубы были установ-

лены раздельные элементы примыка-

ния в фальцевой технике. Примыкание 

черепицы к дымоходной трубе было 

выполнено в категории А. Облицовка 

трубы была выполнена в технике штуч-

ной металлической черепицы – пло-

ский гонт с амплитудой подъема 10 мм. 

Для крепления гонта применялись 

кляммеры. Гонты имели длину 400 мм 

и были изготовлены вручную без ис-

пользования гильотины и специальных 

инструментов. Гибка черепицы была 

произведена на специальном гибоч-

ном станке сегментного типа. Обрам-

ление хребтов было выполнено в виде 

специальных объемных декоративных 
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ЭНЕРГОСБЕРЕЖЕНИЕ: «ЗАПАДНЫЙ ОПЫТ»

Усиленная теплоизоляция до-

мов экономит деньги и при-

родные ресурсы. Так уверяют 

эксперты и политики в стране. 

Но первая же мало-мальски се-

рьезная проверка показала недо-

стоверность этих утверждений!

Изоляция от Солнца

Если на стены домов прикре-

плять термоизолирующие плиты, 

то должно быть теплее, а расходы 

окупятся в будущем – благодаря 

экономии на отоплении. При этом 

разнообразные «эксперты» охотно 

подсчитают – за более или менее 

недорогую плату – величину пред-

полагаемой экономии и время вы-

хода на самоокупаемость.

Однако о том, что реальность 

не столь радужна, знают немногие. 

Например, слышали ли вы о том, 

что усиленная теплоизоляция мо-

жет в некоторых случаях привести 

к увеличению расходов на отопле-

ние? А ведь это давно доказанный 

факт. Даже в холодное время года 

мы не только теряем тепло в окру-

жающую среду, но и получаем его – 

прямо от Солнца! Теплоизоляция 

хорошо освещаемой южной стены 

ведет не только к тому, что снижа-

ется утечка тепла ночью, но и к то-

му, что солнечное тепло не доходит 

до помещений днем.

Общий теплобаланс на южной 

стороне дома может из-за теплоизо-

ляции оказаться не в нашу пользу! 

Неизвестно, знают ли об этом так 

называемые «эксперты», но в сво-

их расчетах они пренебрегают этим 

фактором – весьма немалым.

Экономили вслепую

Впрочем, история с изоляцией 

дома от притока солнечного теп-

ла – частный случай, пусть и важ-

ный. Ведь далеко не все дома име-

ют большую южную стену и хоро-

шо освещены солнечными лучами. 

В целом – по всем домам и всей 

стране – улучшение теплоизоляции 

действительно снижает расходы 

на отопление. Но способна ли эко-

номия топлива возместить затраты 

на утепление домов, хотя бы в тео-

рии? Государственный германский 

банк развития KfW недавно опла-

тил экспертизу и получил одно-

значный ответ: эти расходы не оку-

паются!

KfW – это как раз тот банк, через 

который государство тратит мил-

лиарды евро на субсидии и льгот-

ные кредиты на «модернизацию» 

(читай – утепление) прежнего жи-

лья (1,8 миллиарда в текущем го-

ду) и поощрение строительства 

особо утепленного нового (еще 1,8 

миллиарда). Поэтому неудивитель-

Энергосбережение – одна из ведущих тенденций в 

современном строительстве. Очень часто его отож-

дествляют с повышением теплозащитных характеристик 

ограждающих конструкций. Проще говоря, с использова-

нием дополнительной теплоизоляции. Но всегда ли это 

приводит к ожидаемому результату и экономическим вы-

годам?

Обычно при обосновании повышенных требований в 

отношении теплозащитных характеристик ограждающих 

конструкций ссылаются на «западный» опыт. Действи-

тельно, европейский опыт строительства зданий с низ-

ким энергопотреблением насчитывает уже более трех 

десятилетий. Непрерывно увеличивались и требования к 

ограждающим конструкциям. 

Например, в Германии федеральный закон об энер-

госбережении (Energieeinsparungsgesetz) был принят 

еще в 1976 году, а в 1996 году были введены повышен-

ные требования к коэффициенту теплопередачи огра-

ждающих конструкций. В 2002 году германским прави-

тельством было разработано постановление об энер-

госбережении (Energieeinsparverordnung), где были 

представлены подробные требования относительно по-

казателей расходуемой энергии в строящихся и суще-

ствующих зданиях. Постановление об энергосбережении 

было обновлено затем в 2004, 2007 и 2009 годах. В част-

ности, постановление 2009 года предусматривало, что 

требования энергоэффективности будут повышены на 

30% к 2012 году, и далее еще раз повышены на допол-

нительные 30%.

В 2002 году Евросоюз принял директиву об энергети-

ческой эффективности зданий (ДЭЭЗ), а в 2010 году – ее 

обновленную редакцию (Directive 2010/31/EU), призван-

ную способствовать ЕС достичь своих амбициозных це-

лей в энергосбережении, сокращении выбросов углекис-

лого газа, развитии альтернативной энергетики. 

Но какую цену придется за это заплатить? 

Представленная ниже статья, впервые опубликован-

ная в журнале «Рейнское время», №5, 2013, дает еще 

один повод для размышлений. 

Мы рассчитываем на отклики читателей и гото-

вы продолжить обсуждение данной темы на страницах 

журнала.

 Редакция

О ТЕПЛОИЗОЛЯЦИИ ЖИЛЫХ ДОМОВ В ГЕРМАНИИ
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но проведение экспертизы именно 

этим банком: удивительно, почему 

это сделано только сейчас…

Ведь борьба за теплосбереже-

ние идет уже давно. Год за годом 

все более ужесточаются требова-

ния к новым домам, зафиксирован-

ные в Предписании об экономии 

энергии (EnEV). Начиная с 1993 го-

да, к стенам немецких домов при-

крепили почти 770 миллионов ква-

дратных метров теплоизоляции 

(это больше, чем территория Гам-

бурга). И за все это время госу-

дарство не производило проверку 

того, оправданы ли эти гигантские 

затраты, львиную долю которых 

пришлось уплатить владельцам не-

движимости из своего кармана.

Оценка специалистов 
банка KfW

Проведенная же по заказу бан-

ка KfW экспертиза показала ра-

зорительность затрат на теплос-

бережение. Например, чтобы до-

стигнуть намеченных политика-

ми на 2050 год целей обществу 

придется потратить 838 миллиар-

дов евро. А энергии в результате 

этих затрат удастся сберечь всего 

на 370 миллиардов.

468 миллиардов – больше поло-

вины суммы – владельцы жилья по-

тратят без всякой для себя пользы!

Причем касается это не толь-

ко модернизации старых зданий, 

но и строительства новых – изна-

чально «утепленных». Теплосбе-

режение в том виде, как оно бы-

ло намечено немецкими полити-

ками (снижение расхода топлива 

на 80 % к 2050 году), не является 

самоокупаемым ни при каких об-

стоятельствах!

Неэффективно 
и недолговечно

Впрочем, даже вполне катастро-

фический итог экспертизы банка 

KfW – это лишь часть правды о «те-

плосбережении». На самом деле 

ситуация еще хуже!

Для дополнительной теплои-

золяции используются в основ-

ном материалы вроде пенопласта. 

Их срок жизни несравним с кирпи-

чом или бетоном: уже сейчас часть 

теплоизоляции 90-х годов повре-

ждена и, в принципе, ничего бо-

лее не изолирует! Достаточно да-

же мельчайшей трещинки, чтобы 

попавшая в нее дождевая вода на-

чала свою разрушительную рабо-

ту, расширяя и углубляя трещи-

ну при каждом замерзании. А ког-

да вся «изоляция» промокнет на-

сквозь, отток тепла пойдет полным 

ходом. На отопление придется тра-

тить больше топлива, чем было бы 

без прилепленной к капитальной 

стене «промокшей» изоляции!

К пресловутому 2050 году на-

верняка придется менять всю су-

ществующую сейчас «теплоизоля-

цию». В экспертизе банка KfW эти 

гигантские дополнительные расхо-

ды вообще не учтены!

С точки зрения окружающей 

среды ситуация тоже непригляд-

ная. Во-первых, изоляционные ма-

териалы – это продукт переработ-

ки нефти, которую надо добыть, 

переработать, перевезти (постоян-

но затрачивая при этом энергию). 

Во-вторых, сегодня отработавшую 

свое изоляцию не умеют превра-

щать во что-то полезное: ее просто 

вывозят на свалку. Но на сегод-

няшних свалках нет места для чу-

довищных гор отслужившей свой 

срок теплоизоляции. Придется за-

действовать новые территории. 

А лет через 20–30 подоспеет оче-

редная порция изоляционных от-

бросов…

И, кстати, все это не только 

антиэкологично, но и обойдется 

в миллиарды евро, которые тоже 

не учтены экспертами банка KfW.

А делать что?

Как и во многих других случа-

ях, защититься на индивидуальном 

уровне от положений государствен-

ной политики теплосбережения не-

возможно. Например, если вы хо-

тите построить новый дом, вам во-

лей-неволей придётся соблюсти 

нормы EnEV. Но, по крайней мере, 

не пытайтесь их превзойти!

По некоторым оценкам, из 400 

евро, потраченных на квадратный 

метр современной новостройки, 

отвечающей действующим нор-

мам, примерно 115 евро придутся 

на «теплосбережение». По сути это 

деньги, вынужденно потраченные 

на реализацию государственной 

политики теплосбережения.

Но вы вправе хотя бы не согла-

шаться ни на какие дополнитель-

ные «энергосберегающие» меро-

приятия сверх требований EnEV. 

Любой дополнительный процент 

мифического «теплосбережения» 

придется оплатить по двойной 

или тройной цене. Например, чтобы 

снизить расчетный уровень затрат 

на отопление до 55 % от требова-

ний EnEV, на «теплосбережение» 

придется потратить уже не 115 ев-

ро за метр, а все 250! И даже ес-

ли разницу полностью оплатит го-

сударство (чего оно делать не ста-

нет), лет через 20–30 всю тепло-

изоляцию придется менять – уже 

полностью за свой счет!

По сходным причинам предпоч-

тительней покупать дома без ис-

к у с с т в е н н о й  т е п л о и з ол я ц и и , 

или с минимальной.

А выбирая съемную кварти-

ру, лучше узнать у соседей реаль-

ную сумму расходов на отопление 

в прошлом году, чем ориентиро-

ваться на мнимое «теплосбереже-

ние» после недавней «модерни-

зации». Заодно поинтересуйтесь 

и насчет плесени, нередко появля-

ющейся именно в успешно «модер-

низированном» жилье.

Статья публикуется в порядке 
информационного обмена

с издательством ExRus (Германия)
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Пяти- и трехкамерное морозостойкое исполнение 
профилей. Профильные системы применяются для 
оконных и дверных блоков повышенной ударной 
вязкости, стойких к климатическим воздействиям. 
Возможно использование во всех категориях зданий. 
Широкий диапазон решений для конструкций 
различной степени сложности. 

Варианты исполнения: белый, односторонняя 
ламинация, двусторонняя ламинация на окрашенном 
в массе профиле. Возможность использования 
унифицированного армирования. Возможность 
установки стандартных, энергосберегающих 
и звукоизоляционных стеклопакетов. 
Профессиональная техническая поддержка и сервис.

www.ivaper.ru

Оконные системы IVAPER® отвечают современным требованиям современного строительства и 
располагают оптимальным набором основных и дополнительных профилей для рационального 
производства металлопластиковых окон и дверей. 

ВСЕГДА НАДЕЖНО. ВСЕГДА КРАСИВО.

УВАЖАЕМЫЕ ДАМЫ И ГОСПОДА!

ПРЕДЛАГАЕМ ВАМ НА ВЫБОР НЕСКОЛЬКО РАЗЛИЧНЫХ ВАРИАНТОВ ПОДПИСКИ НА СПЕЦИАЛИЗИРОВАННЫЕ ИЗДАНИЯ

«ОКНА И ДВЕРИ», «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ», «СТЕНЫ И ФАСАДЫ», 
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ», «РОЛЬСТАВНИ. ВОРОТА. СОЛНЦЕЗАЩИТНЫЕ КОНСТРУКЦИИ», 

«ЗЕЛЕНЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ»

С 2012 года все подписчики на печатные версии имеют доступ к электронным версиям журналов.

СТОИМОСТЬ ГОДОВОЙ ПОДПИСКИ НА 2014 ГОД

Наименование 
издания

Стоимость годовой подписки с учетом 
рассылки 

и НДС за один комплект

Скидки при подписке более, чем 
за 2 комплекта, %

Количество комплектов
Для подписчиков РФ,

руб.
Для зарубежных
подписчиков, евро 2-8 9-20 21-50 51-100 свыше 

100 
«Окна и Двери»
(6 номеров) 4140 150

15 20 24 27 30

«Стены и Фасады»
(2 номера) 1380 55

«Кровля и Изоляция»
(4 номера) 2760 75

«Фасадные системы»
(4 номера) 2760 75

«Рольставни. Ворота. 
Солнцезащитные 
Конструкции»
(1 номер)

690 25

«Зеленые Строительные 
Технологии»
(1 номер)

690 25

Для физических лиц предоставляется скидка 10%. Оплату можно выполнить через Яндекс-Деньги или Сберкассу. 

При оформлении подписки на все шесть изданий (по одному комплекту) установлена общая скидка – 20%.

Итого сумма годовой подписки (для подписчиков РФ):

для физических лиц – 8694 руб.;

для юридических лиц – 9936 руб.

Подписка оформляется на год.

Для юридических лиц, при оплате по перечислению, предоставляются все необходимые документы (счет-фактура, 

накладная) на каждый вышедший из печати журнал.

Для физических лиц документы не предоставляются.

ТАКЖЕ ВЫ МОЖЕТЕ ЗАКАЗАТЬ:

1. КАТАЛОГИ-СПРАВОЧНИКИ: 2. ПРОГРАММНЫЕ ПАКЕТЫ:

• «Комплектующие для окон и дверей» – 450 руб.;
• «Теплоизоляционные материалы и изделия» – 300 руб.;
• «Системные профили для окон, дверей и фасадных 
конструкций» – 450 руб.

• База данных «Комплектующие для производства окон и 
дверей» – 2500 руб.

• База данных «Производители ПВХ-профилей» – 
2700 руб.

Если у Вас возникли сложности при оформлении подписки, Вы можете позвонить 

по телефону в редакцию (495) 638-5248 или написать письмо pay@ssk-inform.ru
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По вопросам подписки и распространения просим обращаться:
109129, Москва, 8-я улица Текстильщиков, дом 13, корпус 2

   Тел./факс: (495) 638-5248 (многоканальный).  Тел.: (495) 798-0542, 920-9514
E-mail: pay@ssk-inform.ru, info@ssk-inform.ru   Сайт: www.ssk-inform.ru

С П Е Ц И А Л Ь Н О  Д Л Я  С П Е Ц И А Л И С Т О ВС П Е Ц И А Л Ь Н О  Д Л Я  С П Е Ц И А Л И С Т О В

КАТАЛОГИКАТАЛОГИ

АНАЛИТИЧЕСКИЕАНАЛИТИЧЕСКИЕ
ОТЧЕТЫОТЧЕТЫ

«Комплектующие
для окон и дверей»

«Теплоизоляционные
материалы и изделия»

«Системные профили
для окон, дверей

и фасадных конструкций»

ЖУРНАЛЫЖУРНАЛЫ
«ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»

«ЗСТ»

«РВСК»

«Российская тысяча. 
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций - 2012» 

«Российский рынок окон из ПВХ в 2000-2011 годах 
и перспективы на 2012-2015 годы» 

«ТОП-100. Крупнейшие производители окон 
и фасадных конструкций в России»

«Производители ПВХ-профилей в России»

Продолжается подписка 
на 2014 год
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