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ВРЕМЯ ПЕРЕМЕН

Как это ни тривиально звучит, но мы действительно живем в быстро ме-
няющемся мире. Еще недавно все было так замечательно: экономика стра-
ны росла вместе с ценами на нефть, объемы строительства увеличивались, 
вместе с ними быстро рос рынок строительных материалов и изделий. Плюс – 
предолимпийская стройка в Сочи и отлично проведенная зимняя Олимпиа-
да-2014. Плюс – рост объемов ввода жилья, превысивших докризисный уро-
вень. Плюс – строительство крупных спортивных объектов к чемпионату мира 
по футболу и т.д. 

Но ситуация изменилась быстро, и сегодня вновь идут разговоры о надви-
гающемся кризисе: будет ли он и когда начнется? Пессимистические настрое-
ния подогреваются снижением мировых цен на нефть и обсуждением послед-
ствий западных санкций.

На наш взгляд, кризис не начнется, поскольку он не заканчивался. То, что 
мы имеем сейчас, и те события, которые произошли в 2014 году, включая во-
енный конфликт на Украине, – следствия продолжающегося мирового кризи-
са, начавшегося семью годами ранее.

Первой волной мирового кризиса стал финансово-экономический кризис 
2008-2009 гг. Вторая волна была купирована мощными финансовыми влива-
ниями со стороны центробанков ведущих мировых экономик. Следствием при-
тока ликвидности стал подъем 2010-2012 гг., но уже в 2013 г. эффект «деше-
вых денег» оказался исчерпанным. Этим, кстати, и обусловлен недавний от-
каз ФРС США от продолжения программы количественного смягчения (хотя 
официальные лица и объясняют это иными причинами). Стоит отметить, что 
если в  США на протяжении этих нескольких лет происходил небольшой, хотя 
и неустойчивый, рост экономики, то в еврозоне наблюдалась стагнация.

В результате кризиса доля так называемых «стран запада» (понятие не ге-
ографическое) в мировом ВВП сократилась. В первой десятке стран-лидеров 
по объему ВВП (ППС) «страны запада» занимают теперь только 5 мест.  Кро-
ме стран БРИК, в число 10 ведущих экономик мира в 2013 г. вошла так же Ин-
донезия. По данным Всемирного банка, в 2014 году США уже уступили первую 
строку рейтинга Китаю.

Продолжающийся мировой кризис закономерно привел к росту междуна-
родной напряженности (борьба за сферы влияния) и разрастанию военных 
конфликтов: Ирак, Сирия, Афганистан, Палестина, африканские страны, а те-
перь – и Украина. Кто далее? «Война есть продолжение политики иными сред-
ствами» (Клаузевиц).

Цены на нефть выглядят как опережающий индикатор роста / спада миро-
вой экономики. Их снижение может означать приближение новой волны эко-
номического кризиса. Банкротство американских компаний, занимающихся 
добычей сланцевой нефти (порог рентабельности – 90 долларов за баррель), 
при сохранении текущих цен в течение полугода, более чем вероятно. Послед-
ствия очевидны. 

Что все это означает для России?  Ответ неоднозначен. Госмонополиям, 
привыкшим жить на заемные средства, придется умерить аппетиты. Сниже-
ние курса рубля к доллару ведет к сокращению реальных доходов и снижению 
покупательной способности населения. Это бьет по многим производителям, 
особенно – использующим импортные комплектующие. С другой стороны, в 
лучшем положении оказываются экспортеры. Конкурентоспособность россий-
ской продукции возрастает как внутри страны, так и на внешних рынках. В 
строительстве пока снижения темпов не наблюдается. Напротив, по данным 
Росстата, ввод жилья за 9 месяцев 2014 года составил 126% к показателю со-
ответствующего периода 2013 г. Мониторинг секторов рынка стройматериа-
лов так же не дает повода для паники. 

Как считают китайцы, кризис – это возможность! 

Главный редактор
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работ, выполненных в 2008-2014 гг. в рамках реализации совместного проекта «Монито-

ринг российского строительного рынка». 

Отчет содержит следующую информацию:

• Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного 

рынка.

• Динамика развития рынка в 2000-2013 годах. Последствия финансово-экономиче-

ского кризиса и посткризисное восстановление 2010-2012 гг. Итоги 2013 г.

• Развитие рынка в секторе ПВХ. Развитие рынка в секторе алюминия. Развитие рынка в секторе древесины

• Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.

• Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность пред-

приятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка производствен-

ных мощностей.

• ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2013 года.

• Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и мате-

риалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие в 2009-2013 

гг., и проявившиеся тенденции.

• Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-

тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

• Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах и субъ-

ектах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

• Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по феде-

ральным округам и субъектам РФ).

• Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос и ценообразование.

• Нетарифное регулирование. Правовая и нормативная база. Изменения, ожидаемые в 2014-2016 гг., и их воз-

можные последствия.

• Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.

• Сценарии развития в 2014-2016 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития и вероятности их реализации, с учетом ожидаемых измене-

ний макроэкономической ситуации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, дана оценка перспектив 

развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2014-2016 гг.

По вопросам подписки и приобретения аналитического отчета обращайтесь, пожалуйста:

тел: +7 495 798 0542;   факс: +7 495 638 5248

director@ssk-inform.ru 

 



Повышенное внимание к деталям делает оконные разработки Winkhaus 

одними из самых инновационных и высоконадежных в мире. Вот уже 160 

лет наше семейное предприятие стремится к высоким стандартам качества 

продукции и сервиса, обеспечивая таким образом успех своим клиентам и 

торговым партнерам.

Оконные системы фурнитуры activPilot продолжают традиции инноваций. 

Благодаря модульной системе фурнитуру activPilot можно установить на лю-

бой оконной конструкции. Кроме того, уменьшенное количество элементов 

позволяет обеспечить быстрый и легкий монтаж фурнитуры. Оконная система 

activPilot универсальна и отвечает любым запросам клиента.

Считается, что в Германии самые высокие стандарты качества в мире. В 

Winkhaus мы имеем самый высокий уровень стандартов качества даже для 

Германии. Я не дал бы своего имени ни для чего другого.

Winkhaus – высокие стандарты качества от 160 лет

Тильман Винкхаус, Генеральный директор и совладелец компании Winkhaus на производстве в Тельгте (Германия)

www.winkhaus.com.ru
www.винкхаус.рф
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В ВОСТОРГЕ ОТ ИННОВАЦИЙ! 
WINKHAUS НА МЕЖДУНАРОДНОЙ ВЫСТАВКЕ SECURITY 2014

Прежде всего внимание по-

сетителей стенда компании 

Winkhaus на выставке Security 2014 

в Эссен притягивал, словно магнит, 

новый, экстрафункциональный, 

электронный ключ blueSmart Active. 

Не меньшее впечатление на гостях 

мероприятия произвели также дру-

гие высокотехнологические новин-

ки из области электронной и меха-

нической систем доступа или об-

разцы безопасных систем мно-

готочечного запирания для окон 

и дверей. «Качество представлен-

ных товаров, как и качество разго-

воров на выставочном стенде сно-

ва превзошли наши самые смелые 

ожидания», – подводя итоги выстав-

ки, заметил с удовольствием гене-

ральный директор фирмы Тильман 

Винкхаус. У кого не было возмож-

ности посетить наш стенд, мог сле-

дить за ходом событий на площад-

ке Winkhaus по Интернету.

«Ключом blueSmart Active мы от-

крываем новое измерение в мир со-

временного контроля доступа», кон-

статирует Тильман Винкхаус, «это под-

тверждают также многочисленные  по-

сетители стенда в ожидании введения 

blueSmart Active на рынок уже весной 

2015 года». Этот новый сверхактив-

ный ключ предоставляет возможность 

иметь свое собственное энергоснаб-

жение, он может выполнять роль заря-

жающего устройства или взять на себя 

функцию современного контролера. 

Это означает, что инновационный ум-

ный идентификатор может в полном 

объеме выполнять совершенно но-

вые функции: открывание и запирание 

дверных цилиндров, не имеющих сво-

его собственного источника питания, 

быть удобным в обращении програм-

матором или адаптером повышенной 

мощности. Winkhaus, как единствен-

ный производитель на отраслевом 

рынке предлагает, используя эту тех-

нологию и совмещая активные, пас-

сивные ключи и замочные цилиндры, 

применять комплексную установку 

с электронной системой запирания.

Среди механических технологий 

безопасности, показанных фирмой 

Winkhaus, в центре внимания нахо-

дились цилиндры keyTec RAP / RAP+, 

предназначенные для организаций 

и больших объектов промышленно-

го типа. Система RAP заинтересова-

ла гостей выставки тем, что в любое 

время предоставляет возможность 

легкого расширения базовой систе-

мы запирания и ее перевода на вер-

сию keyTec RAP+.

Надежная защита входных 
дверей

Наряду с запирающими система-

ми, внимание посетителей выставки 

как из Германии, так и представите-

лей международных рынков, при-

влекли также замки-рейки Winkhaus 

STV с многоточечным запиранием. 

Особенно популярным выставочным 

экспонатом в этой области оказался 

автоматический замок с возможно-

стью подключения электропривода 

Повышенное внимание посетителей выставочного стенда к новинкам Winkhaus в Эссен. 
Фото:  Winkhaus
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blueMatic EAV3, соединяющий в се-

бе высокий уровень защиты, надеж-

ную плотность запирания и удобство 

в пользовании. Кроме этого, в Эссен 

были показаны также новые замки 

для дверей аварийного и эвакуаци-

онного выходов.

Умная фурнитура для окон

Безопасность в области фурни-

турных систем для Winkhaus – прио-

ритетная тема. На Security компания 

презентовала новую линию умной 

фурнитуры activPilot Comfort для эф-

фективного проветривания помеще-

ний и activPilot Control с новым спосо-

бом управления окнами.

Комплексные решения 
для клиента

Кроме многих инновационных про-

дуктов, фирма Winkhaus предложи-

ла в Эссен образец прогрессивных, 

комплексных решений, сориентиро-

ванных на потребности клиентов. Ди-

апазон их применения охватывает 

как программное, так и техническое 

обеспечение заинтересованных. Это 

специальные предложения Winkhaus, 

рассчитанные на активное и взаимо-

выгодное сотрудничество с целевыми 

группами, существенно облегчающее 

функционирование предприятия, ра-

ботающего в сфере сервисного об-

служивания и менеджмента услуг.

Представительство Winkhaus: 

141701 РФ, Московская область, 

г. Долгопрудный,

ул. Пр-кт Пацаева, д. 7, кор.1 

Tел.: +7(495)722-04-70 

winkhaus@ru.winkhaus.pl

blueSmart Active от Winkhaus - электронный ключ для дверных цилиндров и программатор. 
Фото:  Winkhaus

Цилиндр keyTec RAP+ предназначенный 
для больших промышленных объектов. 
Фото:  Winkhaus

Интересные решения Winkhaus для дверей аварийного и эвакуационного выходов. 
Фото:  Winkhaus
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ОТКРЫТ ИСПЫТАТЕЛЬНЫЙ ЦЕНТР 
«РОТО ФРАНК»  

25 сентября 2014 года на заводе 

«Рото Франк» в г. Ногинске состоя-

лось торжественное открытие испы-

тательного центра, который позво-

лит проводить тестирование окон-

ной и дверной фурнитуры и прове-

рять готовые оконные и дверные 

блоки на соответствие требованиям 

стандартов.

В новом испытательном центре, 

оснащенном комплексом самого со-

временного оборудования, будут 

производиться испытания оконных 

и дверных блоков, элементов фа-

садных конструкций на водо- и воз-

духопроницаемость, устойчивость 

к ветровым нагрузкам. Учитывая 

разнообразие климатических усло-

вий России, предусмотрена провер-

ка изделий в интервале температур 

от –30°C до +60°C. Оконная и двер-

ная фурнитура будет испытываться 

на коррозионную стойкость и долго-

вечность в соответствии с требова-

ниями ГОСТ 538, ГОСТ 30 777–2012.

В праздничном мероприятии, 

посвященном открытию испыта-

тельного центра, приняли уча-

стие многочисленные партнеры 

компании из различных регионов 

России, представители отрасле-

вых СМИ. Открывая праздник, ге-

неральный директор ООО «Ро-

то Франк» Маттиас Эберляйн от-

метил, что за 20 лет работы Roto 

в России компанией поставлено 

100 миллионов комплектов окон-

ной фурнитуры. Причем за эти годы 

было зафиксировано только 1500 

случаев брака (15 ppm от обще-

го объемы продукции). «Как гово-

рил Черчилль, Россия – это загад-

ка, завернутая в тайну и упакован-

ная в секрет», – продолжил Эбер-

ляйн. – Так же и успех компании 

«Рото Франк» в России имеет свои 

тайны и секреты». «Тайна» работы 

компании в России в том, что она 

проявляет любовь и уважение к по-

требителю, отзывается на его же-

лания. «Секрет» в том, что считает 

самым важным качество продук-

ции, а не цену. И еще одна «тай-

на» в том, что компания проявляет 

в России большую смелость, вопре-

ки скептическому отношению «кол-

лег» выпускает качественную про-

дукцию и наращивает объемы про-

изводства. Сейчас компания даже 

поставляет фурнитуру из России 

в Китай. «Мы любим нашу работу 

и нашу компанию, поэтому у нас все 

получается. А продолжение смелых 

шагов – это открытие нашего испы-

тательного центра».

На празднике выступил пред-

седатель правления Roto Frank AG 

д-р Э. Кайлль. Свое эмоциональ-

ное выступление он начал с того, 

что очень радуется, когда бывает 

России, где, по его словам, чувству-

ет себя как дома, несмотря на кри-

зис и эмбарго. А чувствовать себя 

как дома для немцев означает осо-

бый смысл – это означает, быть сре-

ди друзей, ощущать себя спокойно 

и уверенно. «Мы всегда стремились 

понять российский рынок, рабо-

тать с клиентами в тесном сотруд-

ничестве и на уровне человеческих 

чувств, – сказал д-р Э. Кайлль. – 

Компания Roto Frank вложила 

в производство в России более 50 

миллионов евро. С фурнитурой 

Roto работают более 40 % пред-

приятий оконной отрасли и знают 

ее качество. Новый слоган компа-
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нии german made очень хорошо по-

дошел для российского рынка. Roto 

и Россия нашли друг друга!»

В своем выступлении Т. В. Вла-

сова, директор центра сертифи-

кации оконной и дверной фурни-

туры, отметила смелость руковод-

ства компании Roto Frank, которое 

«рискнуло и инвестировало в рос-

сийский оконный рынок». Они бы-

ли первыми в России, сказала она, 

и для них был важен не только биз-

нес, но и человеческие отноше-

ния. Нельзя, открывая окно, испы-

тывать неудобство: что-то заедает, 

что-то не открывается. Все это до-

стигается через испытания, другого 

метода человечество еще не приду-

мало. Необходимо делать так, что-

бы бизнес и наука, несмотря на по-

литические кризисы, работали ру-

ка об руку, а новый испытательный 

центр стал стимулом для разработ-

ки новых нормативов.

Центральным событием меро-

приятия стало торжественное от-

крытие испытательного центра 

с традиционным разрезанием крас-

ной ленточки. Сотрудники компании 

рассказали гостям о возможностях 

испытательного центра, продемон-

стрировали работу оборудования. 

Гостям была так же представлена 

новая высококачественная фурни-

тура Roto OK для объектного стро-

ительства.

Далее состоялась экскурсия 

по заводу. Завод «Рото Франк» 

в Ногинске является первым в Рос-

сии заводом полного цикла по про-

изводству оконной фурнитуры 

с передовыми технологиями в об-

ласти холодной штамповки и мон-

тажа, применяющим наиболее про-

грессивные методы организации 

и управления производственны-

ми и логистическими процессами. 

Ежемесячно на заводе выпускается 

до 2,5 миллионов готовых изделий. 

Большое внимание уделяется про-

фессиональному обучению и разви-

тию персонала.

Бесперебойное снабжение по-

требителей, как в России, так 

и за ее пределами, обеспечивается 

благодаря сотрудничеству с силь-

ными партнерами и наличию логи-

стического центра площадью 4500 

кв. метров.

В 2013 году компания «Рото 

Франк» стала обладателем премии 

им. Отто Вольфа фон Амеронге-

на, присуждаемой Российско-Гер-

манской внешнеторговой палатой, 

как лучшее немецкое предприятие 

среднего бизнеса в России.

В 2014 году исполняется 10 лет 

с момента открытия производства 

«Рото Франк» в России.

Новый испытательный центр 

«Рото Франк» расширит возмож-

ности в области тестирования про-

дукции Roto и откроет новые пер-

спективы для оконных произво-

дителей. Проведение совместных 

испытаний готовых изделий будет 

способствовать повышению каче-

ства выпускаемой в России окон-

ной продукции и укреплению парт-

нерских отношений участников 

рынка.
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WEINIG И HOLZ-HER 
НА ВЫСТАВКЕ «ЛЕСДРЕВМАШ 2014»: МАКСИМУМ 
ЭФФЕКТИВНОСТИ ДЛЯ ПРЕДПРИЯТИЙ ЛЮБОГО РАЗМЕРА

Передовые технологии Weinig могут 

применяться по всей цепочке созда-

ния стоимости и созданы как платфор-

ма для самых разных областей приме-

нения. Представляя свое оборудование 

на выставке в Москве, лидер мирово-

го рынка, подчеркнул свое стремление 

предлагать максимально эффективные 

решения для предприятий любого раз-

мера. В центре внимания находились 

универсальные и ориентированные 

на перспективу системы и сетевые про-

цессы. Впервые оборудование для об-

работки массивной древесины было 

представлено на совместном стенде 

с компанией Holz-Her, специализирую-

щейся в группе Weinig на оборудовании 

для древесных материалов. Компания 

Holz-Her была недавно интегрирова-

на в существующую торговую систе-

му, которая теперь может предложить 

клиентам консультации как в области 

массивной древесины, так и обработки 

древесных материалов.

Инновации концерна Weinig при-

носят новые веяния в области систем 

управления и программных решений 

для сетевых технологических про-

цессов. Новое высокоэффективное 

программное обеспечение Moulder 

Master стало этапным решением в де-

ле превосходной организации рабо-

чей зоны. Moulder Master соединяет 

все предшествующие производству 

технологические процессы от идеи 

и до готового профиля. Весь свой по-

тенциал данное программное обеспе-

чение демонстрирует в комбинации 

с системой управления PowerCom 

и новой, использующей видеока-

меру системой OptiControl Digital. 

OptiControl Digital – это новое поколе-

ние высокоточных систем для изме-

рения инструментов и регулировки 

станков. Предусматривается приме-

нение по выбору в качестве автоном-

ного устройства или же в виде без-

бумажного процесса с подключением 

к PowerCom и Moulder Master. Пред-

ставляя возможность дополнитель-

ного объединения с шаблонным фре-

зерным агрегатом, концерн Weinig 

демонстрирует свою комплексную 

компетенцию в области строгания 

и профилирования, которая включает 

в себя все процессы, от инструментов, 

полной подготовки к работе и до эко-

номичной обработки деталей со ско-

ростью до 12 000 об / мин. В качестве 

образца высокопроизводительных ав-

томатически строгально-калевочных 

станков Weinig было представлено 

новое поколение Powermat. Концерн 

Weinig предлагает широкий спектр 

этих станков от модели 600 до 2400, 

что позволяет подобрать предприяти-

ям оборудование в полном соответ-

ствии с их требованиями. Все станки 

этой серии оснащены системой кре-

пления инструмента PowerLock, обе-

спечивающей минимальное время 

наладки. Кроме того, эта система га-

Powermat 1200: максимальная гибкость для различных производственных задач



WEINIG
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рантирует превосходное качество поверхностей при самых 

разных скоростях подачи. Благодаря числовому программ-

ному управлению осями обеспечивается высокий уровень 

комфорта в работе. В Москве был представлен Powermat 

1200, отличительной особенностью которого является 

большая гибкость в применении.

Помимо основных тем, связанных с сетевыми произ-

водственными процессами и профилированием, концерн 

Weinig проинформирует посетителей выставки в Москве 

о большой палитре своего оборудования для таких об-

ластей, как раскрой, сканерные технологии, сращива-

ние и автоматизация. Кроме того, подразделение Weinig 

Concept продемонстрировало возможности создания про-

изводственных линий «под ключ». Лидер мирового рын-

ка также продемонстрировал в Москве свои возможности 

в таких сферах, как сервис, финансирование, обучение 

и продажа подержанного оборудования. Благодаря это-

му в сегодняшней ситуации, которая выдвигает все более 

сложные задачи, концерн Weinig предлагает своим клиен-

там оптимальное сопровождение как в области производ-

ственных процессов, так и во всех других связанных с ни-

ми вопросах.

Компания Holz-Her представила на выставке «Лес-

древмаш» новую серию станков Evolution для полной 

вертикальной обработки корпусных деталей. Этому пол-

ноценному обрабатывающему центру с ЧПУ требуется 

меньше пяти квадратных метров, а чрезвычайно малое 

время рабочего цикла и выдающаяся точность приводят 

заказчиков в восторг. Также был представлен большой 

5-осевой обрабатывающий центр с ЧПУ Pro-Master 7225 

и кромкооблицовочный станок Sprint 1329. Кроме того, 

отмечен большой интерес к лазерному кромочному мо-

дулю LTronic, который вместе с системой нанесения клея 

Glu Jet гарантирует превосходный внешний вид кромок 

и нулевой шов благодаря применению лазера.

Evolution
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ПОЛЬЗУЮЩИЙСЯ НЕУВЯДАЕМОЙ 
ПОПУЛЯРНОСТЬЮ ЭКСТРУДЕР «ALPHA» 
СТАЛ ТЕПЕРЬ ЕЩЕ КОМПАКТНЕЙ

«alpha» – это стандартизи-

рованный одношнековый экс-

трудер для технических профи-

лей и малых труб, внедренный 

на рынке двенадцать лет тому 

назад и реализованный за это 

время уже 750 раз. Теперь ком-

пания «bat tenfeld-cincinnati», 

г. г. Бад Эйнхаузен / Вена, предла-

гает свою успешную серию с неко-

торыми техническими усовершен-

ствованиями.

По сравнению с предыдущими 

вариантами исполнения новые экс-

трудеры «alpha» оснащены новым, 

особенно компактным редуктором. 

Он убеждает своими малыми раз-

мерами и значительно меньшим ко-

личеством требуемого масла. В ре-

зультате установки малогабарит-

ного редуктора конструкция экс-

трудера, кроме того, становится 

еще компактней, а благодаря пере-

работанной конструкции основания 

экономится еще больше места.

Дальнейшие новшества экструде-

ра «alpha» касаются установки высо-

кокачественных преобразователей 

частоты, обеспечивающих еще более 

точное регулирование частоты вра-

щения шнека и крутящего момента, 

а также регуляторов температуры. 

Последние отличаются высокой пре-

цизионностью, имеют функцию бы-

строй автоподстройки и интегриро-

ванное включение / выключение. Осо-

бенно удобными в управлении новые 

экструдеры «alpha» являются благо-

даря предупреждающей лампе с цве-

тами светофора. Зеленый цвет обо-

значает, что экструдер работает бес-

проблемно, желтый цвет указывает 

на наличие процессов, требующих 

внимания оператора оборудования, 

а красный цвет сигнализирует необхо-

димость немедленных действий

Новшества содержатся во всех 

моделях стандартизированного одно-

шнекового экструдера «alpha», реали-

зуемых во всем мире в сети оптовой 

продажи по унифицированной цене 

и с коротким сроком поставки. Все 

остальные характеристики высоко-

технических перерабатывающих ма-

шин сохранены, так что они и впредь 

могут использоваться в качестве уни-

версальных экструдеров или коэк-

струдеров. В распоряжении имеются 

типоразмеры alpha 45, 60 и 75 с глад-

кой или пазовой зоной загрузки мате-

риала.

www.battenfeld-cincinnati.com

Вид экструдера «alpha 45» сзади. Компактный редуктор помогает 
экономить еще больше места

Все экструдеры серии «alpha» по желанию заказчика могут также 
иметь и левое исполнение. Здесь изображен экструдер «alpha 60!»

Все экструдеры серии «alpha» управляют-
ся просто. Они оснащены дистанционным 
управлением
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КОМПАНИЯ «ЭКСПРОФ» ВНЕДРЯЕТ НОВЕЙШИЕ 
ЭКСТРУЗИОННЫЕ ТЕХНОЛОГИИ

На заводе «ЭксПроф» в Тюмени 

ведутся работы по запуску экс-

трузионной линии системы RED. 

LINE австрийской компании Greiner 

Extrusion GmbH. Эта система лишь 

недавно выведена на рынок. В ней 

реализованы новейшие разработки 

и уникальные технические решения 

австрийских конструкторов, повы-

шающие качество экструзии и суще-

ственно снижающие расход ресур-

сов. Монтаж новой линии на заводе 

«ЭксПроф» ведется в рамках пла-

нового обновления технологическо-

го оборудования. Завод экструдиру-

ет оконные пвх-профили уже более 

тринадцати лет, и своевременная 

замена устаревающего оборудова-

ния – необходимый процесс для по-

вышения эффективности производ-

ства и качества продукции. Австрий-

ская технология RED. LINE полно-

стью отвечает этим целям. Новая 

линия обеспечивает значительно бо-

лее высокую стабильность процес-

са экструзии, сокращает расход ма-

териала, экономит до 80 % электро-

энергии, требует намного меньше 

времени на обслуживание и перена-

стройку.

Компания «ЭксПроф» является 

одним из крупнейших в России произ-

водителей системных пвх-профилей 

для изготовления оконных и дверных 

конструкций.

www.exprof.ru

24 октября в Тюмени состоялась 

конференция «ЭксПроф»: Итоги го-

да 2014» с участием представителей 

региональных филиалов компании. 

В мероприятии приняли участие ди-

ректора и менеджеры продаж обо-

собленных подразделений компании 

«ЭксПроф» в Омске, Сургуте, Екате-

ринбурге, Уфе, Казани, Нижнем Нов-

городе, Воронеже, Москве и Санкт-

Петербурге, торговые и технические 

представители «ЭксПроф» в Сибир-

ском, Приволжском и Центральном 

федеральных округах, руководство 

компании «ЭксПроф».

Конференция проходила в бизнес-

центре «Соларис» и длилась более 

пяти часов. Участники делились поле-

выми данными и своими прогнозами 

по продажам оконных ПВХ-профилей 

в своих регионах, оценивали каче-

ство технического сопровождения 

продукции, результаты рекламных 

мероприятий, обсуждали проблемы, 

высказывали пожелания и предложе-

ния. Программа прошедшей конфе-

ренции была насыщенной. Делегаты 

посетили завод «ЭксПроф», осмотре-

ли производство, а вечером могли по-

общаться в неформальной обстанов-

ке за боулингом и приятным ужином в 

одном из развлекательных комплек-

сов Тюмени.

Осенние конференции, на которой 

подводятся итоги работы в текущем 

году и обсуждаются планы на следу-

ющий сезон, становятся ежегодной 

традицией компании «ЭксПроф». В 

ноябре компания «ЭксПроф» плани-

рует провести аналогичную конфе-

ренцию для своих региональных ди-

леров.

www.exprof.ru

В ТЮМЕНИ ПРОШЛА КОНФЕРЕНЦИЯ ФИЛИАЛОВ 
КОМПАНИИ «ЭКСПРОФ»



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 5 (173) 2014

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

14

СТРОИТЕЛЬНЫЙ И ОКОННЫЙ РЫНКИ 
ЮЖНОГО ФЕДЕРАЛЬНОГО ОКРУГА

В настоящей статье представ-

лены некоторые материалы 

из аналитического отчета «РОС-

СИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие 

производители оконных и фа-

садных конструкций Южного фе-

дерального округа» (ИЦ «ССК», 

2014).

Отчет подготовлен по резуль-

татам работ, выполненных в 2008–

2014 гг. в рамках реализации про-

екта «Мониторинг российского 

оконно-фасадного и строительно-

го рынка». В отчете представлена 

подробная информация о 95 веду-

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА, 

«ССК-Информ»

Таблица 1.
Характеристика регионов-субъектов РФ, входящих в состав Южного федерального округа
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ЮФО, всего 420,9 13 854,3 32,9 79 1 5 11 49 Ростов-на-Дону (ЮФО) 

Республики Ады-
гея 7,8 440,0 56 2 - - 1 - Майкоп (154,7), Адыгейск (12,2) 

Республика Кал-
мыкия 74,7 289,5 4 3 - - 1 - Элиста (103,0), Лагань (13,8), Городови-

ковск (9,5) 

Краснодарский 
край 75,5 5226,6 69 26 - 2 2 12

Краснодар (713,4),Сочи (341,9), Ново-
российск (228,7), Армавир (187,9), Ейск 
(87,2), Кропоткин (80,6), Славянск-на-
Кубани (64,9), Туапсе (63,0), Тихорецк 
(62,2), Лабинск (61,6), Крымск (57,3), 
Анапа (57,3), Белореченск (54,1), Ти-
машевск (54,0), Геленджик (53,7), 
Курганинск (47,9), Кореновск (41,9), 
Усть-Лабинск (41,8), Апшеронск (40,1), 
Темрюк (36,6), Гулькевичи (35,0), Ново-
кубанск (34,8), Абинск – (34,5), Примор-
ско-Ахтарск (32,2), Горячий Ключ (29,6), 

Хадыженск (21,2) 

Астраханская об-
ласть 49,0 1010,1 21 6 - 1 - 7

Астрахань (506,1), Ахтубинск (42,1), Зна-
менск (32,4), Харабали (18,1), Камызяк 

(16,1), Нариманов (11,1) 

Волгоградская об-
ласть 112,9 2610,2 23 19 - 2 1 23

Волгоград (979,6), Волжский (304,7), 
Камышин (116,0), Михайловка (58,7), 

Урюпинск (39,8), Фролово (38,8), Калач-
на Дону (26,2), Котово (25,2), Котель-
никово (19,5), Суровикино (19,4), Ново-
аннинский (17,9), Палласовка (16,4), 

Жирновск (16,1), Ленинск (15,5), Дубовка 
(14,7), Николаевск (14,5), Красносло-

бодск (14,5), Петров Вал (13,1), Серафи-
мович (9,4) 

Ростовская об-
ласть 101,0 4278,0 42 23 1 - 6 7

Ростов-на-Дону (1048,1), Таганрог 
(255,1), Шахты (245,2), Новочеркасск 
(176,7), Волгодонск (169,1), Новошах-
тинск (113,3), Батайск (104,1), Каменск-
Шахтинский (93,3), Азов (83,0), Гуково 

(67,1), Сальск (60,5), Донецк (50,2), 
Белая Калитва (43,9), Красный Сулин 
(42,4), Миллерово (37,2), Аксай (36,1), 
Морозовск (28,3), Зерноград (26,5), Зве-
рево (23,1), Семикаракорск (22,9), Про-
летарск (19,3), Константиновск (18,2), 

Цимлянск (14,7) 

user
Текст
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щих компаниях-производителях 

оконных блоков, фасадных и дру-

гих светопрозрачных строительных 

конструкций Южного федерального 

округа РФ (96 заводов) с объемом 

производства за 2013 г. от 10 тыс. 

кв. м и более (1000 и более кв. м 

в месяц).

Южный федеральный 
округ. Общая информация

Общая характеристика и адми-

нистративно-территориальное де-

ление регионов-субъектов РФ, вхо-

дящих в состав Южного федераль-

ного округа (ЮФО), представлена 

в табл. 1.

Данные об экономическом по-

тенциале, ВРП, природно-клима-

тических, хозяйственных, демогра-

фических, социальных и этно-куль-

турных особенностях регионов со-

держатся в аналитическом отчете 

«Российский строительный рынок. 

Итоги развития в 2000–2010 годах 

и перспективы на 2011–2015 годы» 

и библиографии к нему.

Строительный рынок ЮФО

Характеристика развития строи-

тельства в регионах-субъектах РФ, 

входящих в состав ЮФО, оценивает-

ся по абсолютным и относительным 

показателям ввода жилья в регио-

нах, в т. ч. по отношению к 1990 г., 

с учетом площади территории и чис-

ленности населения (табл. 2).

Южный федеральный округ 

в 2013 году оказался единствен-

ным среди федеральных округов 

РФ, в котором произошло сниже-

ние объемов строительства (ввода) 

жилья по сравнению с 2012 годом. 

В первую очередь это обусловле-

но снижением почти на 10 % объе-

мов ввода жилья в Краснодарском 

крае, на протяжении нескольких по-

следних лет являвшимся лидером 

по темпам ввода жилья в РФ и про-

должающим занимать второе ме-

сто среди регионов-субъектов РФ 

по объемам ввода жилья.

Снижение объемов ввода жилья 

в 2013 году, по данным Росстата, 

произошло так же в Волгоградской 

области. В остальных регионах 

ЮФО отмечен рост.

Таблица 2.
Показатели ввода жилья по субъектам РФ. Южный федеральный округ

Субъекты РФ
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 %

за
2013 г.

в  % к
2012 г. 

*

за
2012 г. 

**

за
2011 г.

за 
2010 г.

за
2009 г.

за
2008 г.

за
2007 г.

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Республика Адыгея 7,8 440,0 0,24 106,8 109,3 95,6 121,7 133,9 125,7 80,8 68,7 75,9

Республика Кал-
мыкия 74,7 289,5 0,38 108,9 127,7 85,5 99,0 80,6 72,3 59,3 77,7 70,1

Краснодарский край 75,5 5226,6 0,75 3943,7 90,2 4311,9 3688,7 3554,0 3411,7 3937,6 3704,1 263,6

Астраханская об-
ласть 49,0 1010,1 0,59 594,8 116,4 508,8 503,2 495,7 476,4 382,4 725,3 147,5

Волгоградская об-
ласть 112,9 2610,2 0,32 833,9 94,3 881,6 628,9 666,7 723,1 820,2 762,3 90,1

Ростовская область 101,0 4278,0 0,50 2133,6 107,5 1984,0 1880,3 1808,4 1805,2 2008,4 1705,6 172,9

ЮФО, всего 420,9 13 854,3 0,56 7721,6 97,3 7867,4 6921,8 6739,3 6614,4 7288,7 7043,7 177,3

* По данным Росстата 2013 г.

** По данным Росстата 2012 г.

Рис. 1. Динамика годового ввода жилья по регионам-субъектам РФ, входящим в состав Юж-
ного федерального округа, тыс. кв. м за год
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Наиболее высокие темпы ро-

ста отмечены в Республике Калмы-

кия (127,7 % к показателю 2012 г.) 

и Астраханской области (116,4 %). 

Более 2,1 млн. кв. м жилья бы-

ло введено в Ростовской области 

(107,5 % к показателю 2012 г.).

Необходимо отметить, что ввод 

жилья в ЮФО по итогам 2013 года со-

ставил 177,3 % к показателю 1990 го-

да (в нынешних границах округа) 

и 105,9 % к показателю докризисно-

го 2008 года. Причем, по данным Рос-

стата, ввод жилья в 2013 году во всех 

шести регионах ЮФО оказался вы-

ше, чем в 2008 году.

Динамика годового ввода жи-

лья в регионах-субъектах РФ, вхо-

дящих в состав ЮФО (на основании 

данных Росстата), представлена 

на рис. 1

Между регионами ЮФО имеют-

ся значительные различия, предо-

пределяемые воздействие ряда 

факторов: численность и доходы 

населения, уровень экономическо-

го развития и др. (подробнее см. 

аналитический отчет «Российский 

оконно-фасадный рынок: итоги раз-

вития в 2000–2012 годах и перспек-

тивы на 2013–2015 годы). Соответ-

ственно, значительно отличаются 

и объемы региональных строитель-

ных рынков.

Подтверждением этому являет-

ся и различие в темпах строитель-

ства: из шести регионов ЮФО толь-

ко в трех регионах – Краснодарский 

край, Ростовская и Астраханская 

области – ввод жилья превыша-

ет (причем, значительно) показа-

тель 1990 года. Три других региона, 

включая Волгоградскую область, 

по объемам ввода жилья до настоя-

щего времени не вышли на уровень 

1990 года.

Характеристикой развития стро-

ительства и стройиндустрии явля-

ется так же показатель ввода жи-

лья на 1 жителя (рис. 2).

Следует отметить, что данные 

Росстата за предшествующие го-

ды неоднократно подвергались кор-

ректировке, что приводит к разнице 

в цифрах темпов прироста (спада) 

объемов ввода жилья по федераль-

ным округам, включая ЮФО.

Более подробная информация 

о строительном рынке Южного фе-

дерального округа и строительных 

рынках регионов-субъектов РФ, 

входящих в состав ЮФО, содержит-

ся в аналитическом отчете «Рос-

сийский оконно-фасадный рынок. 

Итоги развития в 2000–2013 годах 

и перспективы на 2014–2016 годы».

Оконный рынок ЮФО

Расчет объемов потребления 

оконных, фасадных и других свето-

прозрачных строительных конструк-

ций (далее по тексту – «ОСПК») 

по регионам ЮФО за 2013 год осу-

ществлялся на основании следую-

щих параметров:

– численность населения реги-

она;

– среднедушевой доход населе-

ния региона;

– доля расходов на приобрете-

ние стройматериалов в структуре 

расходов домохозяйств;

– объемы жилищного строи-

тельства в регионе (расчетное по-

требление окон для нового жилищ-

ного строительства);

– объемы строительства зданий 

и сооружений нежилого назначения 

в регионе (расчетное потребление 

оконных и фасадных конструкций 

для этих целей);

– динамика объемов жилищного 

строительства в регионе за 2000–

2013 гг.;

– динамика объемов строитель-

ства зданий и сооружений нежилого 

назначения в регионе за 2005–2013 гг.;

– площадь существующего жи-

лищного и нежилого регионального 

фонда;

– усредненная оценка объемов 

региональных оконно-фасадных 

рынков в 2008–2013 гг., полученная 

на основании экспертных оценок;

– темпы роста регионального 

оконно-фасадного рынка в 2000–

2013 гг. (в сопоставлении со сред-

ними по РФ).

Учитывались также поправки 

на действие ряда других факторов, 

включая региональные строитель-

ные программы.

Оценка объемов производства 

оконных и балконных дверных бло-

ков, сборных элементов фасадных 

и витражных конструкций, конструк-

ций остекления лоджий, балконов 

и веранд, конструкций строений, кон-

струкций, монтируемых внутри зда-

ний и сооружений (далее по тексту – 

«ОСПИ») по регионам ЮФО в 2013 г. 

осуществлялась на основании:

– суммы расчетных объемов 

производства компаний региона 

(как представленных в отчете, так 

и не вошедших в него);

– данных компаний-производи-

телей, полученных в результате ан-

кетирования и опросов;

– экспертных оценок объемов 

производства компаний в 2005–

2013 гг.;

Рис. 2. Ввод жилья на 1 жителя в 2013 году в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЮФО
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– оценки объемов и динамики 

развития оконно-фасадного рынка 

региона в 2000–2013 гг.

Результаты расчета:

1. Совокупный объем производ-

ства ОСПИ из всех видов рамных 

материалов в Южном федеральном 

округе составил в 2013 году около 

5400 тыс. кв. м (доверительный ин-

тервал 5300–5460 тыс. кв. м).

2. Совокупный объем потре-

бления в ЮФО в 2013 году ОСПК 

из всех видов рамных материалов 

(оконные и фасадные конструкции, 

конструкции остекления лоджий, 

балконов и веранд, конструкции 

строений и конструкции, смонти-

рованные внутри зданий и соору-

жений) так же составил около 5400 

тыс. кв. м.

3. Совокупный объем производ-

ства в ЮФО в 2013 году оконных 

блоков, сборных элементов фасад-

ных конструкций, сборных элемен-

тов остекления лоджий, балконов 

и веранд (без учета элементов кон-

струкций строений и конструкций, 

монтируемых внутри зданий и соо-

ружений) составил около 4750 тыс. 

кв. м.

4. Совокупный объем потре-

бления в ЮФО в 2013 году окон-

ных и фасадных конструкций и кон-

струкций остекления лоджий, бал-

конов и веранд (без учета кон-

струкций строений и конструкций, 

смонтированных внутри зданий 

и сооружений) составил около 4750 

тыс. кв. м.

5. Доля Южного федерального 

округа в общероссийском объеме 

производства ОСПИ из всех видов 

рамных материалов в 2013 году со-

ставила около 9,85 %.

По объемам производс тва 

ОСПИ из всех видов рамных ма-

териалов ЮФО делит с Северо-

Западным федеральным округом 

(СЗФО) 4–5 место среди федераль-

ных округов РФ.

6. Доля ЮФО в общероссийском 

объеме потребления ОСПК всех ви-

дов в 2013 году составила до 9,9 %.

По объемам потребления ЮФО 

также делит с СЗФО 4–5 место 

среди федеральных округов РФ. 

По объемам потребления ОСПК 

на душу населения ЮФО занимает 

5-е место.

7. Баланс «производство – по-

требление» в ЮФО по итогам 

2013 года сводится практически 

с нулевым сальдо. По итогам 2011–

2012 гг. он оценивался еще как сла-

бо отрицательный;  по итогам 

2010 г. отрицательный баланс пре-

вышал 1,5 % объема потребления.

Объемы ввоза ОСПИ на тер-

риторию ЮФО и объемы их вы-

воза в 2013 году были практически 

сбалансированы (в 2012 г. дефи-

цит баланса составлял до 20 тыс. 

кв. м; в 2010 г. – до 100 тыс. кв. м, 

а в предшествующие годы дефицит 

превышал 200 тыс. кв. м). Разница 

покрывалась поставками из других 

федеральных округов.

Ввоз ОСПИ в ЮФО в 2013 г. 

осуществлялся из Центрального, 

Приволжского, Северо-Кавказско-

го, а также в незначительных объ-

емах из Северо-Западного, Ураль-

ского, и Сибирского федеральных 

округов. Вывоз ОСПИ из ЮФО 

в 2013 году осуществлялся в Севе-

ро-Кавказский, Центральный, При-

волжский федеральные округа, 

а также в Казахстан, Абхазию, Юж-

ную Осетию.

Значительный положительный 

баланс «вывоз-ввоз» существует 

у ЮФО с Северо-Кавказским феде-

ральным округом.

Ранее бывший отрицательным 

баланс «вывоз-ввоз» с Приволж-

ским федеральным округом сме-

нился на нулевой.

Небольшой отрицательный ба-

ланс «вывоз-ввоз» у ЮФО сохраня-

ется с Центральным федеральным 

округом, а также с Северо-Запад-

ным федеральным округом. Это, 

прежде всего, определяется объ-

емом поставок из нескольких ре-

гионов ЦФО в Краснодарский край 

(олимпийские объекты в Сочи) 

и другие регионы ЮФО. При этом 

значительный объем товарных по-

токов идет в обратном направле-

нии – из ЮФО в ЦФО (в т. ч., в Бел-

городскую, Воронежскую, Тамбов-

скую области, Москву, Московскую 

область и др.).

Расчетные суммарные объемы 

производства ОСПИ из всех ви-

дов рамных материалов и потре-

бления ОСПК всех видов по реги-

онам ЮФО в 2013 г. представлены 

в табл. 3.

Вследствие значительных раз-

личий между регионами ЮФО 

по численность и доходам населе-

ния, уровню экономического раз-

Таблица 3.
Расчетные суммарные объемы производства ОСПИ и потребления ОСПК в 2013 г. по регионам ЮФО

Регион-субъект 
РФ

Производство
за 2013 г.,
тыс. кв. м

К совокуп-ному 
объему произ-

водства
в ЮФО 

за 2013 г., в  %

Потребление
за 2013 г.,
тыс. кв. м

К совокуп-ному 
объему потре-

бления
в ЮФО 

за 2013 г., в  %

Баланс
(пр-во – потре-
бление), тыс. 

кв. м

Баланс, в  %, 
к объему по-
требления 
региона

Республика Адыгея 130 2,4 130 2,4 0 0 %

Республика Кал-
мыкия 30 0,6 90 1,7 –60 – 67 %

Краснодарский край 2160 40,0 2190 40,6 –30 – 1 %

Астраханская об-
ласть 340 6,3 380 7,0 –40 – 11 %

Волгоградская об-
ласть 880 16,3 920 17,0 –40 – 4 %

Ростовская область 1860 34,4 1690 31,3 + 170 + 10 %

ЮФО, всего 5400 100 5400 100 0 0 %
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вития и др., существенно отличают-

ся не только объемы региональных 

оконно-фасадных рынков, но и со-

отношение объемов производства 

и потребления внутри регионов.

Как по объемам производ-

ства, так и по объемам потребле-

ния оконных и других светопроз-

рачных строительных конструкций 

в Южном федеральном округе вы-

деляются два региона: Краснодар-

ский край и Ростовская область. 

На их долю (в сумме) приходится 

около 74 % в объеме производства 

и около 72 % в объеме потребления 

ЮФО.

Причем в Ростовской области 

баланс «производство-потребле-

ние» сводится с существенным про-

фицитом, а в Краснодарском крае – 

с небольшим дефицитом (ввоз пре-

вышает вывоз, несмотря на лидиру-

ющее положение края по объемам 

производства в ЮФО). Во многом 

это определяется объемами нового 

строительства в данных регионах 

и объемами бюджетного финанси-

рования. Сыграло свою роль также 

строительство олимпийских объек-

тов и прилегающей инфраструкту-

ры в г. Сочи.

Краснодарский край в настоя-

щее время является третьим по ве-

личине региональным оконно-фа-

садным рынком в Российской Фе-

дерации.

На третьем месте в ЮФО по объ-

емам производства и потребления 

оконных и фасадных конструкций 

находится Волгоградская область.

В трех остальных регионах 

ЮФО емкость региональных рын-

ков в несколько раз ниже. Объемы 

этих региональных оконно-фасад-

ных рынков и соотношение объ-

емов производства и потребления 

внутри регионов так же заметно от-

личаются.

Положительный баланс «произ-

водство – потребление» имеет Ро-

стовская обл. «Нулевой» баланс – 

Республика Адыгея.

Отрицательный баланс «про-

изводство – потребление» имеют 

остальные 4 региона, причем в Ре-

спублике Калмыкия за счет ввоза 

покрывается две трети объемов по-

требления.

Долевое распределение объ-

емов производства ОСПИ меж-

ду регионами ЮФО представлено 

на рис. 3.

Долевое распределение объ-

емов потребления ОСПК между 

регионами ЮФО представлено 

на рис. 4.

Региональные балансы 
товарооборота

На основании анализа деятель-

ности ведущих компаний выпол-

нена оценка товарооборота ОСПИ 

между регионами ЮФО и между 

ЮФО и другими федеральными 

округами РФ.

Товарооборот между регионами 

ЮФО и региональные балансы объ-

емов производства ОСПИ / объемов 

потребления ОСПК представлены 

в табл. 4.

Анализ товарооборота между 

регионами ЮЗФО и региональных 

балансов объемов производства 

ОСПИ / объемов потребления ОСПК 

показывает:

1. Во все регионы ЮФО осу-

ществляется ввоз продукции из Ро-

стовской области и Краснодарско-

го края. На долю этих двух регио-

нов в сумме приходится около 74 % 

в объеме производства и около 

72 % в объеме потребления ЮФО.

2. В Ростовской области баланс 

«производство-потребление» сво-

дится с существенным профици-

том, а в Краснодарском крае – с не-

большим дефицитом (ввоз превы-

шает вывоз, несмотря на лидиру-

ющее положение края по объемам 

производства в ЮФО). Во многом 

это определяется объемами нового 

строительства в данных регионах 

и объемами бюджетного финанси-

рования. Сыграло свою роль также 

строительство олимпийских объек-

тов и прилегающей инфраструкту-

ры в г. Сочи.

3. Практически во все регионы 

ЮФО осуществляется так же вывоз 

продукции из Волгоградской обла-

сти, но баланс «вывоз-ввоз» оста-

ется отрицательным.

0,024  
0,006  

0,4  

0,063  

0,163  

0,344  Республика Адыгея  

Республика Калмыкия  

Краснодарский край  

Астраханская область  

Волгоградская область  

Ростовская область  

Рис. 3. Долевое распределение объемов производства ОСПИ между регионами ЮФО в 2013 г.
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Республика Калмыкия  

Краснодарский край  

Астраханская область  

Волгоградская область  

Ростовская область  

Рис. 4. Долевое распределение объемов потребления ОСПК между регионами ЮФО в 2013 г.
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4 .  Положител ь н ы й  ба ла н с 

«вывоз-ввоз» имеет только Ростов-

ская область. «Нулевой» баланс 

у Республики Адыгея. В остальных 

регионах ввоз превышает вывоз.

Компании-производители

Анализ накопленной ранее и со-

бранной в ходе подготовки данно-

го аналитического отчета информа-

ции о деятельности в 2008–2013 гг. 

компаний, позиционирующихся 

в качестве производителей окон-

ных блоков и / или фасадного осте-

кления, показал, что:

1. Часть компаний, позициони-

рующиеся в качестве изготовите-

лей ОСПИ (включая оконные бло-

ки, сборные элементы фасадных 

конструкций, блоки остекления 

лоджий и балконов и др.), в дей-

ствительности таковыми не явля-

ются. Эти компании осуществляют 

монтаж оконных и фасадных кон-

струкций, выполняют дилерские 

функции или являются специали-

зированными монтажными подраз-

делениями компаний-производи-

телей.

2. Наряду с продажей и монта-

жом продукции собственного из-

готовления, многие компании осу-

ществляют также продажу и мон-

таж продукции других произво-

дителей. То есть одновременно 

выступают как в качестве произво-

дителей, так и в качестве дилеров.

3. Компания-производитель мо-

жет действовать на рынке под раз-

личными наименованиями (наиме-

нование юридического лица, тор-

говой марки и др.). Чаще это отно-

сится к производителям оконных 

блоков из ПВХ-профилей, работа-

ющим одновременно с несколькими 

конкурирующими профильными си-

стемами и не желающим обострять 

отношения с отдельными постав-

щиками.

4. За последние годы сформи-

ровались торгово-промышленные 

группы, состоящие из нескольких 

юридических лиц. Обычно они объ-

единяют в своем составе произво-

дителей ОСПИ, сбытовые и мон-

тажные фирмы, а также компании, 

занятые другими видами деятель-

ности. При этом все компании груп-

пы позиционируются в качестве 

производителей (с идентичными 

показателями объемов и мощности 

производства).

Все это заметно искажает об-

щую картину, затрудняет учет ре-

альных объемов производства 

и определение реальной численно-

сти производителей.

Во всех указанных случаях име-

ет место «двойной счет» или да-

же более чем двойной. Как прави-

ло, в многочисленных публикациях, 

«оценках» рынка и «маркетинго-

вых исследованиях» 2006–2013 гг. 

данный фактор не учитывался, 

что постоянно приводило (и про-

должает приводить) к значитель-

ному завышению получаемых 

сводных результатов. Тем самым, 

полностью подтвердились оцен-

ки и выводы в отношении реаль-

ных объемов и основных показате-

лей рынка, сделанные ранее в ана-

литических отчетах «Российский 

оконно-фасадный рынок. Итоги 

2008 года и перспективы на 2009–

2010 годы» и «Российский оконно-

фасадный рынок. Итоги 2009 года 

и перспективы на 2010–2012 годы».

5. По оценке, фактическое чис-

ло производителей ОСПИ из всех 

видов рамных материалов (вклю-

чая изготовление блоков остекле-

ния лоджий, балконов и веранд, 

павильонов, зимних садов и др.) 

на территории ЮФО в 2013 году со-

ставляло 520–550. Подавляющее 

большинство из них (более 80 %) 

составляют небольшие предприя-

тия с годовым объемом производ-

ства менее 10 тыс. кв. м (средний 

объем производства – 4–6 тыс. кв. 

м в год). Наибольшее число ком-

паний-производителей находится 

в Краснодарском крае.

Следует отметить, что у ком-

паний ЮФО, в сравнении с компа-

ниями большинства других феде-

ральных округов аналогичной про-

изводственной мощности, годовой 

Таблица 4.
Товарооборот между регионами ЮФО (оконные блоки и другие светопрозрачные строительные изделия)

Регионы, наимено-
вание

Вывоз в регионы ЮФО и др. Ввоз из регионов ЮФО и др. Баланс «про-
изводство-
потребле-
ние»

Регионы вывоза
Число 

регионов 
ЮФО

Регионы ввоза
Число 

регионов 
ЮФО

Республика Адыгея Краснодарский край; регионы 
СКФО 1 Краснодарский край, Ростовская 

обл.; регионы ЦФО, ПФО 2 0 %

Республика Калмыкия - -
Астраханская, Волгоградская, Ро-
стовская обл., Краснодарский край; 

регионы ЦФО, ПФО, СКФО
4 – 67 %

Краснодарский край

Адыгея, Калмыкия, Астраханская, 
Волгоградская, Ростовская обл.; 
регионы СКФО, ПФО, ЦФО; Абха-

зия и др.

5

Ростовская, Волгоградская обл., 
Краснодарский край, Адыгея; ре-
гионы ЦФО, СКФО, СЗФО, УФО, 

ПФО, СФО

4 – 1 %

Астраханская область
Волгоградская обл., Калмыкия; ре-
гионы ПФО, СКФО; Казахстан 2

Волгоградская, Ростовская обл., 
Краснодарский край; регионы ЦФО, 

ПФО, СКФО
3 – 11 %

Волгоградская область
Калмыкия, Астраханская, Ростов-
ская обл., Краснодарский край; 

регионы ПФО; Казахстан
3

Ростовская, Астраханская обл., 
Краснодарский край; регионы ЦФО, 

ПФО, СКФО
3 – 4 %

Ростовская область

Волгоградская, Астраханская обл., 
Краснодарский край, Адыгея, Кал-
мыкия; регионы ЦФО, ПФО, СКФО; 

Абхазия

5

Волгоградская обл., Краснодарский 
край; регионы ЦФО, ПФО, СКФО 2 + 10 %
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объем производства оказывается 

несколько выше. Это объясняется 

более выгодными климатическими 

условиями и, соответственно, мень-

шим влиянием фактора сезонно-

сти.

6. Доля средних и крупных ком-

паний-производителей, представ-

ленных в аналитическом отчете 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-

щие производители оконных и фа-

садных конструкций Южного фе-

дерального округа» (ИЦ «ССК, 

2014) составляет менее 19 % в об-

щем количестве предприятий окон-

но-фасадной индустрии в ЮФО. 

Но при этом доля этих компаний 

в совокупном объеме производства 

оконных и фасадных конструкций 

в ЮФО составляет около 62 %.

Особенностью ЮФО является 

то, что в нем численно преобла-

дают предприятия, не являющие-

ся юридическими лицами, принад-

лежащие частным предпринимате-

лям. Часть из них не афиширует де-

ятельность, продукция реализуется 

за наличный расчет, финансовая 

отчетность отсутствует. Некоторые 

из таких предприятий имеют весь-

ма значительные объемы производ-

ства. Это существенно усложняет 

оценку и рейтинг. В отчет не были 

включены несколько таких компа-

ний (с приближенной оценкой объе-

мов производства за 2013 год от 10 

до 25 тыс. кв. м), достоверные дан-

ные по которым отсутствовали.

В пересчете, средний объем 

производства за 2013 год, приходя-

щийся на один завод, представлен-

ный в настоящем отчете, составил 

34,4 тыс. кв. м. Тогда как средний 

объем производства за 2013 год, 

приходящийся на компании ЮФО, 

Таблица 5.
Групповое распределение ведущих компаний, представленных в отчете, по регионам ЮФО, в зависимости от объемов производства за 2013 год

Регион-субъект РФ
Кол-во компаний (производств) с объемом производства 

за 2013 г., тыс. кв. м Итого
Более 100 75–100 50–75 25–50 10–25

Республика Адыгея - - - 2 - 2

Республика Калмыкия - - - - - -

Краснодарский край 3 1 3 2 25 34

Астраханская область - 1 - - 6 7

Волгоградская область - - 2 2 19 23

Ростовская область 4 - 3 4 19 30

Южный федеральный округ, всего 7 2 8 10 69 96

не включенные в отчет, составил 

4,6–5,1 тыс. кв. м.

Групповое распределение заво-

дов ведущих компаний по регионам 

СЗФО, в зависимости от объемов 

производства за 2013 г., приведено 

в табл. 5.

Информационные карты

Подробные данные и характе-

ристики компаний-производителей, 

представленных в отчетах «РОС-

СИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие про-

изводители оконных и фасадных 

конструкций», содержатся в специ-

ально разработанных информаци-

онных картах, каждая из которых 

содержит следующие данные:

• Наименование, юридическая 

форма, торговая марка.

• Структура (подчиненность, до-

черние предприятия, филиалы, 

представительства).

• Виды деятельности, основная 

продукция.

• Место расположения (компа-

нии, производства), год основа-

ния / начала производства.

• Юридические лица (ИНН; год 

образования / ликвидации).

• Руководство компании (долж-

ностные лица, Ф. И. О.).

• Количество сотрудников (об-

щее / основной производственный 

персонал).

• Типы производимых изделий 

(по назначению; по видам исполь-

зуемых рамных материалов – ПВХ, 

алюминий, дерево, др.).

• Характеристика производства 

(мощность, производственные пло-

щади, цехи, участки).

• Характеристика оборудования 

(типы, марки, годы поставки / ввода 

в эксплуатацию, количество сбо-

рочных линий, линий производства 

стеклопакетов и др.).

• Уровень автоматизации произ-

водства, количество автоматизиро-

ванных линий.

• Используемые профили, фур-

нитура, стеклопакеты (в т. ч. из-

менения, произошедшие в 2009–

2013 гг.).

• Реализация продукции (основ-

ные регионы сбыта, основные по-

требители).

• Система продаж (филиальная 

и дилерская сеть, офисы продаж, 

число и местонахождение дилеров, 

основные дилеры / список дилеров).

•  О б ъ е м ы  п р о и з в о д с т в а 

за 2013 год, в том числе по видам 

используемых рамных материалов 

(экспертная оценка / данные компа-

нии).

• Динамика объемов производ-

ства в 2006–2013 гг. (экспертная 

оценка / данные компании).

• Финансовые показатели де-

ятельности компании (юридиче-

ских лиц); динамика показателей 

в 2006–2013 гг.

• Дополнительные данные (объ-

екты, партнеры, участие в реги-

ональных программах, членство 

в СРО, наличие административного 

ресурса и др.).

•  По каждой компании да-

на оценка перспектив развития 

на 2014–2015 гг. (прогноз: «пози-

тивный», «нейтральный» или «нега-

тивный»).

Типовая информационная карта 

компании-производителя показана 

на рис. 5.

user
Текст



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 5 (173) 2014

ЭКОНОМИКА. РЫНОК

21

Рис. 5. Типовая информационная карта компании-производителя
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Рис. 5. Типовая информационная карта компании-производителя (продолжение)
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Региональные лидеры

Ведущие компании-производи-

тели ОСПИ (оконных и дверных бло-

ков, сборных элементов фасадных 

и других светопрозрачных строитель-

ных конструкций) в регионах-субъ-

ектах ЮФО – региональные лидеры 

2013 г. – представлены в табл. 6.

Тенденции

1. По темпам роста объемов окон-

но-фасадного рынка Южный феде-

ральный округ в 2010–2012 гг. за-

нимал лидирующую позицию в РФ. 

В результате доля ЮФО в общерос-

сийском объеме производства ОСПИ 

заметно возросла, составив около 

9,8 %. Доля в общероссийском объе-

ме потребления так же увеличилась, 

что во многом было обусловлено ро-

стом объемов жилищного строитель-

ства и значительными инвестициями 

в строительство олимпийских объ-

ектов в Сочи и прилегающей инфра-

структуры.

2. Многие крупные и крупнейшие 

компании ЮФО по объемам про-

изводства еще в 2010 году вышли 

на уровень или превзошли показате-

ли 2008 г.: «КПИ», «Южная Оконная 

Компания» («ДМ-Классика»), «Дан-

ко-Диалог» («Горница»), «Фабрика 

Дышащих Окон», «Панорама» и др.

Часть из них продолжала наращи-

вать объемы производства не только 

в 2011–2012 гг., но и в 2013 году, ког-

да рост рынка сменился стагнацией.

3. В 2013 году продолжала дей-

ствовать наметившаяся еще в 2000-х 

гг. тенденция к увеличению объемов 

производства на предприятиях круп-

ных и крупнейших компаний при ста-

билизации или сокращении объемов 

производства у малых и средних ком-

паний. Совокупные объемы произ-

водства 96 заводов ведущих компа-

ний ЮФО, представленных в отчете, 

в 2013 году составили около 122 % 

к уровню докризисного 2008 года.

Соответственно, разрыв между 

крупнейшими компаниями-произво-

дителями и остальными производи-

телями ЮФО в 2010–2013 гг. значи-

тельно вырос и продолжает увеличи-

ваться.

4. При этом далеко не всем компа-

ниям ЮФО, ранее входившим в чис-

ло лидеров, удалось достичь докри-

зисных показателей. Прежде всего, 

необходимо упомянуть ГК «Первый 

оконный завод» (в 2007–2008 гг. – 

крупнейший производитель ОСПИ 

в ЮФО). В январе 2013 г. в отноше-

нии ООО «Первый Оконный Завод» 

была введена процедура наблюде-

ния; в конце 2013 г. решением Арби-

тражного суда Краснодарского края 

предприятие признано банкротом, 

открыто конкурсное производство.

Ряду известных компаний ЮФО 

также не удалось восстановиться 

после кризиса 2009 г. Более того, 

в 2010–2013 гг. часть из них ушла 

с оконного рынка.

5. Объемы производства 17 из 96 

заводов компаний (групп компаний), 

представленных в отчете, составили 

в 2013 г. более 50 тыс. кв. м (в 2012 г. 

их так же было 17). Из них 7 находят-

ся в Краснодарском крае и 7 – в Ро-

стовской области. По числу крупней-

ших компаний (с объемом производ-

ства за 2013 г. более 100 тыс. кв. м) 

эти регионы также лидируют – 4 ком-

пании в Ростовской области, 3 компа-

нии в Краснодарском крае. На эти же 

регионы приходится наибольшее чис-

ло компаний, представленных в отче-

те.

6. В целом, ситуация на оконно-

фасадном рынке ЮФО характеризу-

ется высокой изменчивостью: часть 

компаний резко увеличивают объ-

емы производства, часть – сокраща-

ют. Не только группы крупных и сред-

них, но и группа крупнейших ком-

паний за несколько лет претерпела 

значительные изменения. Перечень 

ведущих компаний ЮФО по итогам 

2013 году обновился на 15 % по срав-

нению с перечнем 2012 года (сме-

нилось 15 компаний). Это больше, 

чем по другим федеральным окру-

гам.

7. В 2009–2013 гг. часть компа-

ний, находящихся на территории 

ЮФО, по различным причинам из-

менила наименование или юриди-

ческий статус. Наблюдались случаи 

банкротства (в т. ч. преднамеренно-

го), но сравнительно немногочислен-

ные. Отдельные компании-произво-

дители (преимущественно, мелкие), 

некоторые из которых ранее совме-

щали производственные и дилерские 

функции, в 2009–2013 гг. остановили 

производство, перешли в категорию 

дилеров более крупных компаний 

или сменили профиль деятельности. 

Процесс продолжается и в 2014 году.

В целом с рынка ЮФО ушло 

до 15 % компаний, существовавших 

в 2008 году. Но за счет выхода на ры-

нок новых производителей общее 

Таблица 6.
Региональные лидеры. Ведущие компании-производители ОСПИ в регионах-субъектах РФ ЮФО

Регионы-субъекты РФ Компании
Местонахождение производства

(город, регион) 

Республика Адыгея ГК «Империя» («Завод Империя», «Геллас»)
«Окна Гарант»

п. Яблоновский
п. Яблоновский

Республика Калмыкия - -

Краснодарский край
«Данко Диалог» («Горница»)

«Южная Оконная Компания» («ДМ-Классика»)
«Фабрика Дышащих Окон»

Краснодар
Ейск

Краснодар

Астраханская область «АСК», ГК («АСК-Оконный завод») Астрахань

Волгоградская область «Макс» («ОкнаМакс»)
«Райтер»

Волгоград
Волгоград

Ростовская область
«КПИ»

«Панорама»
«Горизонт»

Таганрог
п. Чалтырь
Аксай
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число компаний по округу даже не-

сколько возросло по сравнению с до-

кризисным уровнем.

8. В 2009–2013 гг. в ЮФО был 

введен ряд новых современных за-

водов по производству оконных бло-

ков из ПВХ-профилей. На заводах 

ряда крупных производителей ОСПИ 

были введены новые производствен-

ные мощности, в т. ч. несколько высо-

копроизводительных автоматизиро-

ванных линий. Существующие на се-

годняшний день производственные 

мощности предприятий ЮФО более 

чем в два раза превышают фактиче-

ский объем производства.

Наращивание объемов производ-

ства крупнейшими компаниями при-

водит к росту показателя концен-

трации производства. Но по показа-

телю концентрации производства, 

из-за большого числа малых про-

изводителей, Южный федеральный 

округ пока отстает от среднего пока-

зателя по РФ.

9. Совокупные объемы произ-

водства ОСПИ в 2013 году в Южном 

федеральном округе оцениваются 

на уровне 110–111 % к показателю 

2008 г. Снижение к уровню 2012 г. 

составило около 1,5–2 %. По оцен-

ке, рынок ЮФО превысил докризис-

ный уровень не только в физических, 

но и в финансовых показателях – со-

вокупных объемах продаж, в млн. 

руб.

10. Перспективы развития окон-

но-фасадного рынка ЮФО в 2014–

2016 гг., учитывая достигнутую 

за последние годы значительную на-

сыщенность рынка, оцениваются 

как нейтральные (на уровне средних 

по РФ показателей).

Исходя из общей экономической 

ситуации в стране и динамики разви-

тия оконно-фасадного рынка ЮФО, 

в 2014–2015 гг. вероятно продолже-

ние стагнации рынка. Возможен не-

большой спад – до 2–4 % в физиче-

ских и до 4–6 % в финансовых пока-

зателях (в пересчете на «твердые» 

валюты). Но рост цен неизбежно при-

ведет к росту совокупных объемов 

продаж в рублях. Рентабельность 

бизнеса будет продолжать сокра-

щаться. Оживление рынка ожидается 

не ранее 2016 года.
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Текст
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ПОЛИМЕРНЫЕ ПОКРЫТИЯ ДЛЯ ПОЛОВ 
ОТ TIKKURILA

Конструкции из сборного или мо-

нолитного железобетона преоб-

ладают в современном строитель-

стве. Но не всегда учитывается, 

что бетонные поверхности требуют 

защиты от внешних воздействий. 

Применение эффективных защит-

ных покрытий крайне важно для обе-

спечения долговечности конструкций 

и, соответственно, успешной дли-

тельной эксплуатации всего соору-

жения.

Покрытия позволяют повысить из-

носостойкость, поверхностную проч-

ность, химическую стойкость. Кроме 

того, исключается возможность пы-

ления бетона, предотвращается впи-

тывание грязи, масел, химикатов. 

Высокие требования в этом отноше-

нии предъявляются при строитель-

стве объектов электротехнической, 

фармацевтической, химической про-

мышленности, IT-секторе и др., а так-

же при строительстве общественных 

и спортивных зданий и сооружений.

Особые требования предъяв-

ляются к наливным полам, устраи-

ваемым по бетонному основанию 

(их часто называют промышленны-

ми полами, хотя применяются они 

не только в промышленности). Дол-

говечность таких полов зависит 

от целого ряда факторов: качества 

основания, качества применяемых 

материалов, характера и интенсив-

ности эксплуатационных нагрузок 

и негативных воздействий, а также 

от точности соблюдения технологии 

укладки пола.

Мировая практика свидетель-

ствует, что оптимальным вариан-

том для таких полов является ис-

пользование полимерных составов. 

Полы из полимерных наливных ма-

териалов характеризуются высо-

кой износостойкостью, прочностью, 

устойчивостью к ударным и вибра-

ционным нагрузкам, высокой хими-

ческой стойкостью, имеют широкий 

интервал температур эксплуатации 

(от –40 до +60° С и выше). Некото-

рые обладают особыми свойства-

ми, например антистатичностью, 

повышенной эластичностью и т.д. 

Они гигиеничны, легко очищаются, 

при необходимости им можно при-

дать необходимое сопротивление 

скольжению даже в мокром состоя-

нии. Ремонт и обновление покрытий 

не требуют больших затрат, а долго-

вечность достигает 15–20 лет. При-

менение полимерных покрытий по-

зволяет получить разнообразные 

цветовые решения.

Полимерные полы каждого вида 

обладают определенными преиму-

ществами и недостатками. Но есть и 

общие минусы наливных покрытий, к 

которым относятся:

– необходимость тщательной под-

готовки основания;

– необходимость строгого соблю-

дения температурно-влажностного 

режима при укладке;

– трудоемкость демонтажа.

Центр Гимнастики, г. Казань. 
Окраска трибун краской Temafloor 150

Дальневосточный федеральный университет, г. Владивосток. 
Окраска бетонных полов краской Temafloor 150
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В соответствии с применяемым 

основным компонентом – полиме-

ром, покрытия подразделяются на:

• эпоксидные;

• полиуретановые;

• метилметакрилатные;

• цементно-акриловые.

По толщине покрытия подразде-

ляются на:

• тонкослойные (толщиной до 

0,5 мм);

• самовыравнивающиеся (толщи-

ной до 4 мм);

• высоконаполненные (толщина 

от 4–8 мм до 20 мм, степень наполне-

ния по весу – до 90 %).

Необходимо всегда помнить, 

что огромное значение имеет каче-

ство основания и ее прочность (мар-

ка бетона). От значения этих параме-

тров зависит не только выбор покры-

тия, но и расход материалов.

Например, цементно-песчаные 

стяжки являются пористыми и обла-

дают высокой впитывающей способ-

ностью, поэтому они нуждаются в за-

купорке пор и упрочнении верхнего 

слоя поверхности. В этом случае ре-

шением проблемы будет нанесение 

полимерной пропитки компании Tik-

kurila.

Финский концерн Tikkurila пред-

лагает широкий выбор покрытий 

для промышленных полов, успешно 

зарекомендовавших себя в России 

и за рубежом.

Среди новинок, недавно поя-

вившихся в ассортименте компа-

нии в России – грунтовочный состав 

Fontefloor EP Primer и водораство-

римая двухкомпонентная эпоксид-

ная краска Fontefloor EP 100. При-

менение этой системы позволяет 

значительно увеличить износостой-

кость пола.

Fontefloor EP Primer – двухком-

понентный водоразбавляемый эпок-

сидный грунтовочный состав:

Предназначен для грунтова-

ния новых и старых бетонных по-

лов перед нанесением покрытий 

и масс Temafloor, а также покрытий 

Fontefloor.

Хорошо впитывается бетоном, 

обеспечивая требуемую адгезию 

с окрашиваемой поверхностью.

Подходит для грунтования по-

верхности влажного бетона (отно-

сительная влажность бетона свыше 

97 %).

Подходит для грунтования неза-

твердевшего бетона. Действует в ка-

честве отвердителя бетона.

Проницаем для водяных паров.

Может использоваться для ремон-

та небольших трещин и выбоин в бе-

тоне.

Fontefloor EP Primer можно ис-

пользовать для всех напольных по-

крытий Tikkurila, в частности для во-

дорастворимых продуктов из линей-

ки Fontefloor, и продуктов, не содер-

жащих растворителей, из линейки 

Temafloor.

В сочетании с песком материал 

используется для заделки небольших 

трещин. Данный продукт обеспечива-

ет выход влаги из окрашиваемой по-

верхности.

Fontefloor EP 100 – это новая во-

дорастворимая двухкомпонентная 

эпоксидная краска для промышлен-

ных бетонных полов. Материал ре-

комендован для окрашивания по-

лов в промышленных, складских по-

мещениях и цехах, в помещениях, 

где поверхность полов подвергается 

умеренным механическим и химиче-

ским нагрузкам.

Fontefloor EP 100 может коле-

роваться в любой оттенок, пред-

ставленным в цветовых картах 

RAL, NCS, SSG, BS, Monicolor Nova 

и Tikkurila Symphony. Состав колеру-

ется по колеровочной системе Avatint 

от Tikkurila.

Еще один хороший пример – 

Temafloor 150 (один из материалов 

серии Temafloor). Это двухкомпонент-

ная эпоксидная краска, не содержа-

щая растворителей, предназначен-

ная для окраски новых и ранее окра-

шенных промышленных бетонных 

полов, или даже асфальтированной 

поверхности

Краска хорошо выдерживает хи-

мические воздействия и механиче-

ские нагрузки, поэтому идеально 

подходит для полов, для полов во 

многих отраслях промышленности. 

Она так же пригодна для бетонных 

полов складских помещений, ремонт-

ных мастерских, гаражей, лестнич-

ных клеток, балконов, душевых, под-

валов и др.

Temafloor 150 идеально подходит 

для окраски бетонных полов ледо-

вых хоккейных арен и конькобежных 

дорожек. Белый цвет краски арены 

хорошо виден сквозь прозрачный 

лед, выделяя ее и придавая значи-

мость месту события. Temafloor 150 

можно также использовать для хок-

кея на роликовых коньках без льда, 

поскольку окрашенная поверхность 

прочная, износостойкая и обеспе-

чивает хорошее сцепление роли-

ков во время игры. Этот матери-

ал применялся на таких объектах, 

как Центр гимнастики в Казани, 

Дальневосточный федеральный уни-

верситет во Владивостоке, Hartwall 

Areena в Хельсики – домашняя аре-

на известной хоккейной команды 

Jokerit, играющей в КХЛ, и многих 

других.

Подробно о материалах Tikkurila 

на сайте www.tikkurila.ru

Hartwall Areena, г. Хельсинки. Окраска арены краской Temafloor 150
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ДЕРЕВЯННОЕ ДОМОСТРОЕНИЕ, 
ПОЧЕМУ С CLT?

История существования фир-

мы Weinig насчитывает уже бо-

лее 100 лет. Основанная в 1905 го-

ду господином Михаилом Вайнигом 

фирма прошла долгий путь сквозь 

все сложности прошлого столетия 

и выросла в предприятие – извест-

ное во всем мире своим качеством. 

На сегодняшний день Weinig AG – это 

19 собственных предприятий рас-

положенных в 12 странах по всему 

миру. Более 600 экспертов Weinig 

на всех континентах помогают нашим 

клиентам решать задачи глубокой 

переработки древесины.

Можно без преувеличения ска-

зать, что фирма Weinig на сегодняш-

ний день является не только лиде-

ром в производстве качественного, 

энерго- и материало-сберегающего 

оборудования, но и надежным парт-

нером в области индивидуальных 

системных решений – от раскроя 

до штабелирования, от отдельной 

машины до полностью автоматизи-

рованной производственной линии. 

Подтверждением тому являются уже 

много лет успешно функционирую-

щие предприятия, как во всем ми-

ре, так и на территории Российской 

Федерации (СУ-155 / Москва; Ме-

кран / Красноярск; Вельский ДОК / Ар-

хангельская обл. и т. д.).

Спектр предлагаемых нами тех-

нических решений очень широк: 

от простых технологических шагов 

обеспечиваемых отдельными станка-

ми (раскрой, строжка, оптимизация, 

сращивание и т. д.) до сложных си-

стемных решений.

Все эти технологии находят от-

ражение и в современном деревян-

ном домостроении. Так, получившая 

более десяти лет назад начало в Ав-

стрии технология изготовления стро-

ений из перекрёстно-клееной древе-

сины (CLT / cross laminated timber) – 

набирает обороты, и на сегодняш-

ний день составляет около 500.000 м3 

в год. При этом львиная доля про-

изводства (около 360.000 м3 / год) 

как и прежде, приходится на Ав-

стрию.

Что же представляет из себя CLT?

Это массивная деревянная плита, 

состоящая из отдельных крест-накрест 

объединенных (как правило склеен-

ных) слоев, применяющаяся в дере-

вянном домостроении. Она состоит, 

по меньшей мере, из трех слоев.

Чем же так привлекательна эта тех-

нология, и почему в Европе все боль-

ше застройщиков решают инвестиро-

вать именно в деревянно-крупнопа-

нельное домостроения на основе CLT?

Объяснение тому лежит как 

в свойствах самой древесины, так 

и в многочисленных преимуществах 

готового продукта.

Вот некоторые из них:

1. Экологичность и комфорт-

ность пребывания в здании.

Во всем мире постройки из дере-

ва считаются самыми экологически 

чистыми, поскольку дерево не на-

капливает вредоносных веществ 

из окружающей среды, а содержа-

щиеся в древесине фитонциды спо-

собствуют подавлению роста и раз-

вития бактерий, микроскопических 

грибов и простейших организмов.

2. Использование в строительстве 

возобновляемого природного мате-

риала и простота его утилизации.

3. Активная защита климата 

и долговременная помощь по сохра-

нению и удержанию СО
2
 (до 15 кг / м3).

4. Значительно более высокие 

термоизоляционные свойства дре-

весины по сравнению с кирпичом, 

камнем или бетоном.

5. Высокая способность приня-

тия несущих нагрузок.

6. По сравнению с обычными 

строительными материалами – 

значительно лучшая сейсмическая 

устойчивость.

7. Возможность использова-

ния в стеновых элементах, не яв-

ляющихся несущими, низкосорт-

ной древесины.

8. Незначительное изменение 

геометрии (низкий уровень усадки 

или набухания) за счет поперечно-пе-

рекрестного расположения ламели. 

Фактически полное отсутствие всем 

известного в деревянном домостро-

ении эффекта, когда дом после по-

стройки еще долго «играет».

9. Так называемое «сухое строи-

тельство». Строительство без приме-

нения воды и как следствие – отсут-

ствие необходимости просушки поме-

щений, что ведет к сокращению на не-

сколько недель сроков строительства 

и затрат на просушку помещений.

10. Изначально повышенная 

по сравнению с обычной древеси-

ной степень огнестойкости за счет 

А. ЗАДВОРНЫХ, дипл. инж., «Системные решения Weinig Concept»
andreas.sadwornych@weinig.com
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перекрестного позиционирования сло-

ев древесины. Кроме того, испытания, 

проведенные «Studiengemeinschaft 

Holzleimbau e. V.» в Вуппертале (Гер-

мания), показали, что элементы, име-

ющие дополнительную склейку в сло-

ях по кромке ламели, имеют более 

низкую (на 30 %) скорость прогорания 

в сравнении с элементом со склейкой 

только лишь по пласти.

11. Отсутствие потребности 

в мощном фундаменте. Так как де-

ревянные стены значительно легче 

каменных, при строительстве из них 

нет необходимости в заливке мощно-

го, массивного фундамента.

12. Ветронепроницаемость. При 

планировании производств по вы-

пуску CLT- элементов, нами уделя-

ется особое внимание качеству про-

дукта и в первую очередь – надеж-

ной ветронепроницаемости. Это обе-

спечивается применением прессов 

для склейки ламели в слое по кромке 

(фактически – производство массив-

ного щита), из которого далее соби-

рается многослойная плита.

Могут иметь место также и ком-

бинации, когда, скажем, наружные 

слои состоят из ламели, уложенной 

без склейки по кромке, а внутрен-

ние со склейкой (массивного щита), 

или наоборот.

Можно ли всю ламель, во всех 

слоях укладывать свободно, без 

склейки по кромке? Безуслов-

но, однако необходимо учитывать, 

что при одновременном прессова-

нии многих слоев в пакете, для обе-

спечения плотного прилегания друг 

к другу, производится поджимание 

в слое свободно уложенной ламели 

с боков, но дерево природный мате-

риал и всегда имеет какие-либо от-

клонения от идеального состояния, 

которые в свою очередь ведут к об-

разованию в слое зазоров между 

ламелью. Далее, в случае дополни-

тельного высыхания – зазоры увели-

чиваются. И только применение мас-

сивного, склеенного по соответству-

ющей технологии щита обеспечивает 

абсолютное, надежное качество (ве-

тронепроницаемость) готовой платы.

13. Короткое время сборки до-

ма за счет использования крупно-

форматных деревянных панелей 

с высоким уровнем предваритель-

ной заводской готовности. Так, вре-

мя сборки одноквартирного дома, 

как правило, составляет от 12 часов 

до 3-х дней, в зависимости от объема 

и сложности конструкции объекта.

14. Точность монтажа за счет 

изготовления элементов на точном 

и высокопроизводительном оборудо-

вании.

Несмотря на то, что мы имеем де-

ло с массивными деревянными кон-

струкциями, длиной до 12 м (а в не-

которых случаях и больше), точность 

изготовления этих элементов лежит 

и пределах 1 мм, что в свою очередь 

позволяет говорить о точности изго-

товления сопрягаемых плоскостей 

строительных элементов.

15. Возможность обеспечения 

стандартизированного и проверяе-

мого качества.

Применение программного обе-

спечения, позволяющего перенимать 

трех дименсиональную задумку ар-

хитектора с последующей разбивкой 

на отдельные стеновые элементы, 

и просчет, к примеру, несущих воз-

можностей одного или другого эле-

мента, позволяют говорить в надеж-

ности строений из CLT-плиты, и со-

ответствии всех несущих характери-

стик существующим нормам. 

Высокая степень механизации 

с автоматическим учетом параме-

тров используемых материалов, по-

зволяет, в случае возникновения от-

клонений качества, проанализиро-

вав данные найти и устранить причи-

ну (к примеру: доска с повышенной 

влажностью, клей замороженный 

или с просроченным сроком, и т. д.).

16. Сравнительно, более низкая 

себестоимость строительства. 

Применение в производстве CLT 

новых клеевых технологий позволя-
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ет практически полностью исключить 

вредные химические материалы.

Кроме того, для получения стено-

вых элементов с крайне низкими вну-

тренними напряжениями и повышен-

ным изоляционным потенциалом по-

средством воздушных прослоек

– нами разработана технология, 

получившая название VIVAtec.

Отличительной особенностью 

VIVAtec от CLT – является примене-

ние облегченных ламелей с рядом 

пазов, нанесенных с двух сторон 

вдоль ламели по длине.

Так, в 2012 году в Ортенбурге 

(Германия) фирмой Weinig была уста-

новлена и принята в эксплуатацию 

первая в мире производственная ли-

ния по изготовлению домокомплек-

тов основанная на этой технологии. 

Производственная мощность линии 

составляет около 80 одноквартирных 

жилых домов в год, исходя из рас-

четной средней площади дома – ок. 

200 м2.

На данном производстве в осно-

ву принята технология, когда пер-

вым наружным слоем (на который 

производится крепление всех по-

следующих слоев) выступает мас-

сивный щит со склеенной по кромке 

ламелью. Ламель в этом щите пол-

ная (без пропилов). А свободно уло-

женная в поперечном направлении 

ламель имеет пазы (VIVAtec). Таким 

образом, мы имеет в слоях чередова-

ние между массивным щитом и сво-

бодно уложенной ламелью, соеди-

ненные друг с другом на металличе-

скую скобу.

Испытания, поведенные универ-

ситетом города Лейбциг (Германия) 

показали, что прочностные характе-

ристики полученного таким образом 

стенового элемента в несколько раз 

превышают необходимые нормы.

Технологические решения, при-

мененные в данном производстве, 

позволяют еще в процессе прес-

сования щита и укладки ламели 

для поперечного слоя, экономить 

до 20 % материала за счет заблаго-

временного выкладывания проемов 

для окон и дверей.

Толщина CLT- щитов, произво-

димых в настоящее время в Евро-

пе, варьирует от 60 до 320 мм. Одна-

ко исходя из соображений стоимости 

древесины и необходимости соблю-

дения условий по энергосбережению, 

для изготовления несущей части 

стеновых элементов, используются 

как правило платы толщиной 100–

120 мм с дополнительной внешней, 

а иногда и внутренней термоизоляци-

ей. Вы спросите можно ли обойтись 

одной древесиной? В конце концов су-

ществует достаточно примеров, когда 

люди живут в брусовых домах и до-

вольны? Да, действительно существу-

ет сложившаяся практика деревянно-

го домостроения, и условия прожива-

ния в таких домах (при обеспечении 

минимально-необходимой толщины 

стен) могут обеспечить удовлетворе-

ние условий «по санитарно-гигиени-

ческим и комфортным условиям про-

живания». Но для достижения совре-

менных «норм по энергосбережению» 

(в соответствии с существующими 

нормами СНиП «Тепловая защита 

зданий» 23-02-2003), толщина дере-

вянных стен, к примеру, для Москов-

ского региона, должна быть не менее 

500 мм. Учитывая возможности стан-



дартного оборудования по изготовлению CLT- щита толщи-

ной максимум до 400 мм, соблюдение условий по энергос-

бережению без применения дополнительных изоляцион-

ных материалов представляется сложным.

Во внутреннем исполнении стены могут быть с откры-

той древесной структурой и закрытые гипсо-картоном. 

По этому, различают визуальное, и индустриальные каче-

ства поверхности стеновых элементов.

При отделке внутренних помещений необходимо 

учитывать, что в соответствии с нормами по пожаробе-

зопасности, применяемыми в Германии – обшивка гип-

сокартоном толщиной от 12 до 25 мм обеспечивает воз-

растание класса пожаробезопасности до F60, F90 и да-

же F120. Это означает, что стены могут выдерживать 

воздействие открытого огня в течении 60, 90 и даже 120 

минут. Интересно, что в Германии хорошо защищенные 

от огня деревянные конструкции – дешевле каменных.

Ну и в заключении хотелось бы остановиться на степе-

ни заводской готовности стеновых элементов. Здесь каж-

дый производитель решает для себя сам, что для него бо-

лее приемлемо.

Первая, начальная стадия готовности, заключается в под-

готовке к последующей сборке только лишь фрезерован-

ных стеновых элементов из CLT плат с целью сборки несу-

щей конструкции здания, включая крышу. Остальные работы 

по дополнительной изоляции, прокладыванию всевозможных 

коммуникаций и дополнительную внутреннюю и внешнюю от-

делку производят уже после. При этом, многие работы могут 

выполняться собственными силами застройщика.

Вторая стадия подразумевает сборку стеновых эле-

ментов почти в комплекте еще на заводе. При этом мон-

тируются все утеплительные материалы, и производит-

ся большая часть внутренней и внешней отделки. Срок 

сборки таких стеновые элементов на стройке занимает та-

кое же время, что и в первом случае, но при этом увели-

чивается уровень качества работ за счет контроля процес-

сов еще на заводе, и уменьшается время доводки объек-

та до готовности после сборки. В этом случае коммуника-

ции прокладываются так же как и в первом случае – после 

сборки дома.

Третья стадия подразумевает все мероприятия входя-

щие во вторую стадию с той лишь разницей, что при завод-

ской сборке стеновых элементов в них заранее проклады-

ваются трубопроводы водоснабжения и отопления, а так же 

все электрические кабеля. В эти стеновые элементы встраи-

ваются специальные штекера для электро-соединений и тру-

бопроводов. Данная технология в настоящее время прохо-

дит тестирование в Европе. При последующей сборке зда-

ния штекера являются также и крепёжно-соединительными 

элементами, надежно фиксирующими смежные элементы 

стен. Так, после сборки всех элементов теоретически (если 

уже существует центральное подключение) можно включать 

потребители электроэнергии и пользоваться водой из крана.

Неважно, какой вид производства стеновых элемен-

тов вы сочтете для себя оптимальным, у нас Вы всегда 

найдете информационную поддержку и техническое ре-

шение вашей задумки!

WEINIG
WORKS
WOOD
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ОСОБЕННОСТИ АРХИТЕКТУРЫ 
И КОНСТРУКЦИЙ ЗАГОРОДНЫХ ДОМОВ

При строительстве садовых доми-

ков и дач обычно не прибегают к 

услугам архитекторов, и даже редко 

используют проекты.  Таунхаусы яв-

ляются преимущественно постройка-

ми городской периферии, и в мень-

шей степени загородным жильем. 

Поэтому далее речь пойдет в основ-

ном о коттеджах, или элитных дачах.

Итак, каков же должен быть хоро-

ший загородный дом? Назовем жела-

тельные качества (и легко согласим-

ся с теми, кто посчитает многие из 

них для себя избыточными).

Это внешняя и внутренняя красо-

та и гармония, создающие ощущение 

удобства, покоя, благополучия, даже 

созерцательности. Жилая площадь 

составляет примерно половину от об-

щей полезной площади. Кроме жи-

лых комнат и спален, нужно предус-

мотреть детские комнаты, прихожую, 

гостиную (парадный зал), кабинет, 

столовую, кухню, гардеробную, ка-

минный зал, русскую и турецкую ба-

ни, бассейн, купель, достаточное ко-

личество удобно расположенных туа-

летов с умывальниками, душами или 

ваннами, зимний сад, бильярдную, 

домашний кинотеатр, тренажерный 

зал, теплый гараж, винный погреб, 

подсобные помещения и кладовки. 

Необходимо предусмотреть так же 

котельную с регистрами распределе-

ния и управления, и электрощитовую.  

Желательны отдельные помещения 

для прислуги и охраны.  Главный вход 

и фасад желательно обратить к югу. 

Понадобятся также и другие входы – 

из парка, из гаража, через котельную.

В фасаде и в интерьере предпо-

чтительны умеренность, сдержанная 

выразительность, прагматичность 

и простота. Говоря о простоте, мы, 

конечно, подразумеваем не прими-

тивность, а ту благородную и выра-

зительную простоту, о которой гово-

рил А. В. Щусев: «…самым трудным 

и вместе с тем обязательным в архи-

тектурном творчестве является про-

стота. …эклектическая неразборчи-

вость недостойна архитектора» [1].

Прекрасно, если возможно соз-

дать собственный парк, а ещё лучше 

с водоемом, парковыми постройка-

ми, рельефом, дорожками, беседка-

ми и пр., и окружить его капиталь-

ным забором, который тоже, вместе 

с воротами, калитками и решетка-

ми, может являться произведением 

искусства, как и всякая постройка, 

большая или малая.  Об этом заме-

чательно и точно сказано Ф. Райтом 

[2]: «Постройка курятника – такая же 

хорошая работа, как постройка собо-

ра. Величина проекта мало значит в 

искусстве, если отвлечься от финан-

совых вопросов». 

Архитектурные наши предпочте-

ния отданы неоклассическому стилю, 

основанному на незыблемых принци-

пах классики (четкость и пропорцио-

нальность форм, симметрия, гармо-

ния), но в современном прочтении, 

с преобладанием лаконичности и 

функциональности, с использовани-

ем обдуманной асимметрии. Следует 

отметить, что достижение такой цели 

непросто. По мнению Д. Пшенични-

кова [3], «…построить классическое 

здание – большое искусство, высшее 

мастерство». 

Полагаем, что излишнее прене-

брежение к традиционным матери-

алам и формам, чрезмерное стрем-

ление к «современным» и «новым» 

решениям может привести и архитек-

тора, и его заказчика к созданию не-

обычных и даже эпатажных построек,  

которые, может быть, привлекут на 

некоторое время внимание окружаю-

щих, но,  в итоге, окажутся и неудоб-

ными, и негармоничными, и даже не-

современными, как это произошло с 

многими «поэмами из стекла и бето-

на», в том числе с недолго  красовав-

шимися гостиницами «Россия», «Ин-

турист», «Минск».  Подобные приемы 

создания умышленно эпатажных и 

даже уродливых «произведений» из-

вестны и в живописи, и в литературе, 

и в музыке, и в одежде.

А.С.Савватеев, 
руководитель группы компаний «Юнико»
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Стиль «хай-тек», порожденный 

новым уровнем развития науки, тех-

ники и технологий, соответствующи-

ми изменениями быта, образа жиз-

ни и сознания, неизбежно и логично 

интегрируется во все сферы техники, 

промышленности, транспорта, быта 

и искусства, в том числе и в архитек-

туру.  Но нам представляется, что в 

архитектуре этот стиль подходит пре-

имущественно для офисов, промыш-

ленных предприятий, общественных, 

торговых, транспортных, развлека-

тельных, спортивных, декоративных 

и тому подобных сооружений.  Но и 

здесь использовать его надо уме-

ренно и осмотрительно.  Например, 

в новом претенциозном администра-

тивном здании Центральной избира-

тельной комиссии РФ в Москве соз-

дан амбициозный интерьер в стиле 

«хай-тек», причем полы лифтовых 

холлов сделаны стеклянные, про-

зрачные. Теперь сотрудники и посе-

тители этого авторитетного феде-

рального учреждения получили воз-

можность рассматривать друг друга 

с новой, ранее мало известной сто-

роны.  В особо пикантном положении 

оказались дамы.

Что же касается индивидуально-

го жилища, будь оно малым или про-

сторным, скромным или богатым, в 

городе или вблизи природы, – оно и в 

наше стремительное время, как было 

всегда, должно обеспечивать удоб-

ство, покой, уют, достоинство. Этим 

требованиям в наибольшей степени, 

по нашему разумению, соответству-

ют упомянутые выше классика (те-

перь неоклассика), «экостиль» и т. п.

Жизнь показала, что многие из 

построенных 20-30 лет назад зданий, 

казавшихся тогда суперсовременны-

ми, очень быстро отстали от прогрес-

са и стали выглядеть более старо-

модными, чем классические здания, 

построенные на десятки и даже на 

сотни лет раньше.

Как тут не вспомнить слова А. С. 

Пушкина: «Дикость, подлость и неве-

жество не уважают прошедшего, пре-

смыкаясь перед одним настоящим» 

[4].  Известно, что в Англии, во Фран-

ции, в Испании, в Германии уникаль-

ным считается дом с историей. Ари-

стократы, владельцы замков и поме-

стий, а также и фермеры очень гор-

дятся прошлым своих жилищ.  Были 

такие владения и в нашей стране. К 

сожалению, вернуть разрушенное не-

возможно, но надо стараться, чтобы 

создаваемое новое стало достойно 

былого.

Замечательно сформулировано 

главное правило, принятое О. и Н. 

Явейнами при разработке грандиоз-

ного проекта «Большой Эрмитаж» в 

Санкт–Петербурге: «Самые ориги-

нальные, авангардные проекты чего-

то стоят только тогда, когда они опи-

раются на национальную культуру, 

существующие традиции» [5]. И дей-

ствительно, хорошо известны приме-

ры, когда выдающиеся архитекторы-

экспериментаторы, будучи поставле-

ны в жёсткие рамки соблюдения тра-

диций, добивались блистательных 

успехов. 

Не ломка, а именно продолжение 

и развитие плодотворной традиции, 

дополнение её современными ар-

хитектурными решениями способно 

помочь созданию элитных построек. 

При этом, конечно, не следует пы-

таться копировать старые дворцы 

или знаменитые виллы – копия всег-

да лишь копия, а будучи перенесена 

в другую среду и в новое время, она 

может оказаться просто нелепой. Ав-

тор с удовлетворением отмечает, что 

ранее заявленные им подходы были 

именно таковы [6]. 

Перейдём к практическим вопро-

сам.

Желательно избегать острых 

углов, тонких высоких стоек и откры-

тых балок, излишних зигзагов, изви-

лин и завитушек, будоражащих форм 

и ярких цветовых элементов, пестро-

ты, позолоты и т. п.  Следует стре-

миться к гармонии форм, размеров, 

линий, цветов и к органичному соче-

танию дома с ландшафтом.  В итоге, 

даже если не ставилась задача сле-

довать канонам модного восточного 

учения «Фэншуй», или требованиям 

нового модного архитектурного на-

правления «Экостиль», хорошо за-

проектированный дом будет им соот-

ветствовать. 

Хороший дом желательно строить 

из традиционных натуральных долго-

вечных материалов. 

Фундаменты предпочтительны 

ленточные, заглублённые не менее 

чем на глубину сезонного промер-

зания грунта, выполненные из моно-

литного железобетона.  Такой фун-

дамент не станет излишней тратой – 

он создаёт возможность устройства 

очень дешёвого полуподвального 

этажа. Установленный на такой фун-

дамент цоколь высотой 1-1,5 м по-

зволит наилучшим образом располо-

жить первый и последующие этажи 

дома, устроить красивый парадный 
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вход с высоким крыльцом, придать 

всему дому гармоничные пропорцио-

нальные формы. Оставленные в сте-

нах цоколя оконные проёмы обеспе-

чат превращение полуподвала в пол-

ноценное светлое хорошо вентилиру-

емое помещение.

Для устройства такого полупод-

вального (цокольного) этажа может 

быть применена общая фундамент-

ная плита, особенно при высоких 

грунтовых водах, а также при слабых 

сильнодеформируемых (например, 

торфянистых, плывунных, просадоч-

ных, набухающих, морозно-пучини-

стых и т. п.)  грунтах. Плиту следует 

выполнить их хорошего гидротехни-

ческого бетона с необходимым ар-

мированием.  С этой плиты возводят 

стены, лучше всего из монолитно-

го железобетона, по крайней мере, 

до уровня выше будущей отмостки. 

Подземную часть наружных стен и их 

примыкание к фундаментной плите 

надо защитить надёжной гидроизо-

ляцией, например, тиоколом. Кроме 

выигрыша целого этажа, такое реше-

ние даст преимущество в надёжно-

сти его гидроизоляции – плита прак-

тически водонепроницаема, а мало-

вероятные протечки по контакту с на-

ружными стенами легко устранимы.

Стены должны быть прочными, 

долговечными, тёплыми, непродува-

емыми но «дышащими». Наилучший 

материал стен – глиняный красный 

кирпич. Он прочен, долговечен, сла-

бовоздухопроницаем, экологически 

чист. В подмосковном климате для 

обеспечения необходимой теплоизо-

ляции рекомендуется толщина стен 

из сплошной кирпичной кладки 64 см 

(два с половиной кирпича), но в боль-

шинстве случаев жилые дома строят 

со стенами в два кирпича (51 см).  С 

наружной и внутренней штукатуркой 

получается стена толщиной 55-57 см, 

которая обеспечивает достаточную 

теплоизоляцию. В таком доме зимой 

тепло, а летом прохладно без конди-

ционера.  Легкие стеновые пеноблоки 

дёшевы, дают хорошую теплоизоля-

цию, удобны в работе, но менее проч-

ны и долговечны, менее пригодны для 

несущих стен, чем кирпич. Хорошим 

решением может быть устройство до-

ма с несущим каркасом из монолит-

ного железобетона и стеновым за-

полнением из материалов с низкой 

теплопроводностью (щелевой кирпич, 

пеноблоки, газобетон и т. п.), которое 

в этом случае может иметь невысо-

кую прочность. Такие стены должны 

быть защищены снаружи (например, 

штукатуркой, или плиткой, или сай-

дингом, и т. п.). Внутренняя поверх-

ность стен оформляется штукатуркой 

с последующей шпатлевкой и покра-

ской, или гипсокартоном, плиткой, ва-

гонкой, панелями, обоями, и т. п., по 

усмотрению и согласованию заказчи-

ка и архитектора.

Рациональным может быть такое 

решение.  Несущие стены выполня-

ются из монолитного железобетона, 

толщина достаточна 0,15 м. Снару-

жи бетон может быть оштукатурен 

или выровнен фасадной (цемент-

ной) шпатлевкой и покрашен, а еще 

лучше – покрыт долговечной деко-

ративной мастикой, например, типа 

«Святозар» или «Финкраска- ФК». 

Изнутри стена утепляется. Для это-

го может быть применена кладка из 

пеноблоков вплотную к бетону или 

с оставлением воздушной полости 

между бетоном и пеноблоками. Мо-

жет быть применен полужесткий или 

мягкий утеплитель по каркасу, с об-

лицовкой из гипсокартона или лами-

ната.  Такая стена будет прочнее, те-

плее и дешевле кирпичной.

Древесина – традиционный в Рос-

сии строительный материал. Она хо-

рошо обрабатывается, деревянные 

дома достаточно теплые, экологиче-

ски благоприятные, обладают непо-

вторимым древесным ароматом, со-

храняющимся на много лет. Удачным 

может быть и «комбинированный» 

дом, когда цоколь или первый этаж 

выполняется из кирпича, а верхние 

этажи из дерева. Из дерева могут 

быть созданы удобные, красивые, да-

же элитные постройки. Конечно, де-

рево менее долговечно, чем камень, 

но известны и обратные примеры, 

такие как Останкинский дворец, по-

строенный более 200 лет назад и пе-

реживший многих каменных «ровес-

ников». 

Окна очень важны как для осве-

щения и вентиляции внутренних по-

мещений, так и для украшения фа-

сада. Форма окон может быть пря-

моугольная, круглая, овальная, ароч-

ная, стрельчатая и т. д. Очень часто 

совершаемая ошибка – устройство 

маленьких подслеповатых окон, 

еще хуже – крохотные «санузловые» 

окошки на обширной глухой стене. 

Но в нашем климате для жилого до-

ма нехороши и слишком большие, 

тем более «витринные» окна и сте-

клянные стены. Оконные рамы, вме-

сто деревянных, уже более 15 лет 

делают пластиковые полихлорвини-
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ловые со стеклопакетами, предпо-

чтительно двухкамерными (три стек-

ла), но в последние годы для элитных 

домов заказывают снова деревян-

ные рамы из прочных долговечных 

красивых пород (дуб, лиственница, 

отборная бессучковая сосна) со сте-

клопакетами и с современной арма-

турой, обеспечивающей открывание 

и фиксацию в разных плоскостях, и 

плотное закрывание. 

Фасад желательно оштукату-

рить. Это не только улучшит тепло-

изоляцию дома, но радикально улуч-

шит внешний вид дома, позволит 

придать фасаду желательные по-

верхности, рельефы и возможность 

покраски, и защитит кирпичную 

кладку от дождей, наледей, замер-

зания во влажном состоянии, шелу-

шения, растрескивания и преждев-

ременного разрушения. Крупные 

выступающие элементы рельефов 

фасада следует выложить из кирпи-

ча при возведении стен, и затем ош-

тукатурить. 

Модные в последнее время вен-

тилируемые фасады с наружными 

облицовками из керамогранитных 

плиток или листового металла, или 

из сайдинга по каркасу не очень хо-

роши. Они весьма дороги. Только 

декоративное оформление такого 

фасада стоит 1500-2000 рублей за 

1 кв. м (для сравнения – штукатур-

ка, шпатлевка и покраска камен-

ного фасада обойдется в 700-900 

рублей за 1 кв. м, т. е. в 2 раза де-

шевле). Во-вторых, такие вентили-

руемые фасады хуже способствуют 

утеплению стены, поскольку в рых-

лый утеплитель проникает холод-

ный воздух. В-третьих, при близком 

рассмотрении на малоэтажном доме 

они выглядят намного хуже, чем на 

отдалённых поверхностях большого 

здания. Наконец, такой фасад менее 

прочен.

Междуэтажные перекрытия луч-

ше всего выполнить из монолитного 

железобетона. Такая технология по-

зволяет придать перекрытию любые 

размеры и формы, обеспечить требу-

емую прочность, выполнить работы 

в стеснённых и труднодоступных ме-

стах, и при необходимости обойтись 

без подъёмного крана. Сборные же-

лезобетонные плиты менее удобны, 

поскольку имеют фиксированные 

размеры и формы, а для их перевоз-

ки и монтажа необходимы специаль-

ные транспортные средства и подъ-

ёмные краны. Комбинированные 

металлодеревянные перекрытия не 

обладают достаточной звукоизоля-

цией и пожаробезопасностью.  Де-

ревянные перекрытия уместны толь-

ко в деревянных домах.

Крыша может быть выполнена 

в разных вариантах. Хороша высо-

кая крыша с чердаком над утеплен-

ным перекрытием верхнего этажа. 

Чердак дает дополнительное уте-

пление, улучшает вентиляцию кон-

струкций и утеплителей, повыша-

ет их надежность и долговечность, 

обеспечивает возможность их осмо-

тра и ремонта. 

Совмещенная крыша может 

быть устроена над основными поме-

щениями, если это требуется ком-

поновкой дома, или над мансардой. 

Такая крыша отличается тем, что в 

ее конструкциях и в утеплителе мо-

жет скапливаться конденсат, отче-

го ухудшится теплоизоляция и со-

стояние конструкций. Поэтому тре-

буются усиленные пароизоляция 

и утепление, а также вентиляция 

внутренних полостей совмещенной 

крыши.

Особым случаем является пло-

ская крыша.  Такая крыша может 

быть устроена над верхним этажом 

дома, окружена парапетом или ба-

люстрадой и оборудована внешни-

ми или внутренними водостоками. 

Многослойные рулонные на масти-

ке кровли таких крыш служат до-

статочно надежно, тем более что 

они доступны для осмотра и ремон-

та.  Но, если требуется устроить ис-

пользуемую горизонтальную пло-

щадку (террасу, широкий балкон и 

т. п.) с декоративным покрытием, 

задача сильно усложняется. Такие 

площадки очень украшают внеш-

ний вид дома и придают дополни-

тельные удобства его жителям, 

но архитектор должен быть очень 

осторожен. Декоративное покрытие 

такой площадки (чаще всего это ке-

рамическая или керамогранитная 

плитка на цементно-песчаном рас-

творе или на плиточном клее с це-

ментной основой) неизбежно будет 

страдать и разрушаться от увлаж-

нения осадками и зимними оттепе-

лями, от многократного замерзания 

и оттаивания. 

Скрытая под ним гидроизоля-

ция также может быть поврежде-

на от температурных деформаций 

(или еще при строительстве), но 

обнаружить и устранить поврежде-

ние будет уже невозможно. В ком-

натах появятся протечки, а намок-

ший утеплитель станет более те-

плопроводным, и к протечкам до-

бавятся последствия промерзания 

перекрытий. Поэтому для таких 

площадок необходимо применять 

особо надёжные материалы и кон-

струкции.

С учетом приведенных выше по-

ложе6неий автором с коллегами в те-

чение 12 лет были запроектированы, 

построены и введены в эксплуата-

цию более 20 различных построек в 

Московской и Тверской областях (см. 

фото).
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SIKA ОТМЕТИЛА ВЫПУСК 5-МИЛЛИОННОГО 
КИЛЛОГРАМА СТРОИТЕЛЬНОЙ СМЕСИ 
В РОССИИ

18 сентября 2014 года россий-

ское представительство швейцарско-

го концерна Sika провело пресс-тур 

на производство строительных сме-

сей в г. Ржев, посвященный выпуску 

упаковки с 5-миллионным килограм-

мом смесей Sika. Перед журналиста-

ми с докладами выступили техниче-

ский директор компании Антон Носов 

и директор по логистике и производ-

ству А. В. Кипкалов, рассказавшие 

о деятельности компании в мире 

и в России.

Sika в мире

Международный концерн по про-

изводству материалов и технологий 

строительной химии Sika имеет про-

изводственные предприятия, науч-

ные лаборатории, центры техниче-

ской поддержки и торговые предста-

вительства в 76 странах мира. Sika 

разрабатывает и предлагает ком-

плексные решения и системы прак-

тически для всех видов строительных 

объектов в различных частях света. 

Штаб-квартира компании находится 

в г. Баар (Швейцария). Являясь лиде-

ром в области материалов для скле-

ивания, герметизации, защиты, шу-

моизоляции, усиления несущих кон-

струкций, Sika входит в швейцарский 

индекс 30 лучших компаний Swiss 

Leader Index (SLI). Годовой оборот 

компании превышает 5 млрд. швей-

царских франков.

Компания работает в Европе, 

на Ближнем Востоке, в Африке, Ази-

атско-Тихоокеанском регионе, Се-

верной Америке и Латинской Аме-

рике, имеет 76 филиалов, более 150 

заводов по всему миру, более 120 

производственных и маркетинговых 

компаний. Персонал компании насчи-

тывает более 16 тыс. сотрудников.

В 160 странах мира компанией за-

регистрировано 15 680 торговых зна-

ков. Новая продукция, разработанная 

и представленная на рынке в течение 

последних 5 лет, составляет 32,7 % 

чистого объема продаж. Из 80 стран 

мира, где ведет операции Sika, имен-

но Россия в прошлом году показала 

наибольший рост. Если мировые про-

дажи Sika в 2013 году увеличились 

на 6,5 %, до 5,14 млрд. швейцарских 

франков, то в России они выросли 

на 18 % и превысили 70 млн. фран-

ков. Это рекордный показатель ком-

пании за всю ее историю. Его уда-

лось достичь за счет расширения 

марок продукции и участия в реали-

зации крупных инфраструктурных 

проектов в Краснодарском крае, Мо-

скве, Казани и Владивостоке.

Sika в России

В России компания Sika работа-

ет с 2003 года. Поставками и реали-

зацией торговой марки Sika в Рос-

сии занимается ООО «Зика» под ру-

ководством генерального директора 

Сергея Юрьевича Зюзи. Материа-

лы производятся на заводах в Евро-

пе и поставляются непосредственно 

со складов Швейцарии, Германии, 

Франции, Италии, Польши и других 

стран Европейского Союза. За 10 лет 

работы в России Sika организова-

ла собственные производственные 

мощности в Лобне, Ржеве и Санкт-

Петербурге. Компания имеет цен-

тральный офис и склад в г. Лобня 

(Московская обл.), филиалы в Санкт-

Петербурге, Казани, Екатеринбур-

ге, Краснодаре. Торговые предста-

вители компании работают в Сочи, 

Ростове-на-Дону, Самаре, Курске, 

Новосибирске, Владивостоке.

Sika в Ржеве

В 2008 году в Ржеве было открыто 

обособленное подразделение ООО 

«Зика» с целью самостоятельного 

таможенного оформления с учетом 

концепции Правительства РФ по раз-

мещению таможенных постов вне 

крупных мегаполисов (с объемом им-

портных перевозок тысяча 20-тонных 

грузовиков в год).
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В 2009 году состоялось открытие 

линии по производству добавок в бе-

тон производительностью 10 000 тонн 

в год (при работе в одну смену).

В 2010 году был открыт распреде-

лительный Центр в г. Ржеве с разме-

щением 47 % складских запасов ком-

пании.

В 2013 году запущена линия 

по производству сухих строительных 

смесей производительностью 10 000 

тонн в год (при работе в одну смену).

Всего в Ржеве теперь функцио-

нируют два завода: по производству 

добавок в бетон и по производству 

сухих строительных смесей. Инве-

стиции в строительство двух заво-

дов составили около 2 миллионов 

евро. В планах компании – модерни-

зировать завод и увеличить объем 

производства до 90 000 тонн в год, 

что связано с растущим спросом 

на сухие строительные смеси Sika 

в России.

Стратегия Sika в России

В 2014–2018 гг. Sika в России пла-

нирует умеренный рост с фокуси-

рованием на прибыльности продаж 

и оптимизации затрат. При этом за-

планированы следующие целевые 

показатели:

• Увеличение объемов продаж бо-

лее чем в 2 раза к 2018 г.

• Увеличение операционной при-

были более чем в 3 раза к 2018 г.

• Рост продаж по всем регионам 

России.

• Рост продаж по всей продукто-

вой линейке и целевым рынкам.

• Увеличение доли Sika на рынке 

строительной химии России до 10 %.

• Проведение работ по импорто-

замещению сырьевой базы для су-

ществующих заводов по производ-

ству добавок в бетон в Лобне и Рже-

ве к 2016 году.

• Строительство собственных 

заводов в Южном, Приволжском 

и Уральском федеральных округах 

до 2017 года.

Завод по производству 
сухих строительных смесей

В рамках пресс-тура для журна-

листов была организована экскур-

сия по предприятию, которую про-

вел руководитель подразделения 

ООО «Зика» Н. В. Залетов рассказал 

об особенностях технологии произ-

водства сухих строительных смесей. 

Приглашенные журналисты пред-

ставляли самые разные издания, 

а некоторые впервые посещали по-

добные производства, поэтому веду-

щему пришлось отвечать на множе-

ство самых разных вопросов (в том 

числе, не всегда «по теме»).

В ходе экскурсии журналисты по-

сетили расположенную на террито-

рии завода производственную лабо-

раторию, оборудованную всем необ-

ходимым для оперативного контроля 

качества. Начальник лаборатории 

подробно рассказал о процедурах 

проверки изготавливаемой продук-

ции.

Концерн Sika уделяет повышен-

ное внимание экологическим аспек-

там производства. На заводе уста-

новлено австрийское оборудование 

и реализован закрытый производ-

ственный цикл, обеспечивающий 
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полное отсутствие отходов и выбро-

сов в атмосферу.

Технический директор компа-

нии А. Носов вместе помощниками 

продемонстрировал в работе вы-

сокотекучий, самовыравнивающий 

подливочный состав SikaGrout® 316 

для подливки несущих элементов, 

опор, фундаментов машин и меха-

низмов, швов колонн из сборного же-

лезобетона, заливки анкеров и т. д., 

рассказал о способах использования 

и свойствах.

Так же был продемонстрирован 

в работе состав для структурного 

ремонта Sika MonoTop® 412N. Этот 

однокомпонентный, готовый к при-

менению раствор на цементной ос-

нове, модифицированный полимера-

ми и армированный волокнами, при-

меняется для структурного ремонта, 

усиления несущей способности бе-

тонных конструкций за счет увеличе-

ния толщины конструкции.

Закончилась экскурсия торже-

ственным выходом на конвейер 

5-миллионного килограмма строи-

тельной смеси Sika.

«Развитие собственной произ-

водственной базы на территории 

России является одним из важных 

направлений нашего развития, – от-

метил генеральный директор ООО 

«Зика» Сергей Зюзя на вечерней 

встрече с гостями. – Уже сейчас 

у нас действует 4 завода: в Санкт-

Петербурге, Ржеве, Лобне, а в пла-

нах до 2017 года – открытие новых 

заводов в Южном, Приволжском 

и Уральском федеральных округах. 

Мы также проводим работы по заме-

щению импортного сырья на россий-

ское для существующих производств 

добавок в бетон в Лобне и Ржеве. 

Полагаем, что рост строительного 

рынка России в сочетании с нашими 

мерами по увеличению предложения 

качественных строительных матери-

алов позволят Sika увеличить свою 

долю на рынке строительной химии 

в России до 10 %».

Конечно, на встрече обсужда-

лась сложившаяся ситуация с вве-

денными Евросоюзом санкциями. 

Всех беспокоил вопрос, как это по-

влияет на строительный рынок. По-

следние годы российский рынок 

материалов строительной химии, 

по существу, только начал разви-

ваться. Его росту способствова-

ли государственные инвестиции 

в крупные инфраструктурные про-

екты, а также региональные про-

граммы по ремонту и реконструк-

ции жилых зданий, муниципальных 

объектов. Ожидается, что допол-

нительным стимулом роста станет 

развитие строительства, связанно-

го с подготовкой к чемпионату ми-

ра по футболу, который пройдет 

в 2018 го ду в 11 городах России. 

Все это вселяет надежды.
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ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЕ ОЖИДАНИЯ В РОССИИ
В III КВАРТАЛЕ 2014 ГОДА

Росстат представляет итоги выбо-

рочного обследования потреби-

тельских ожиданий населения за III 

квартал 2014 года.

Индекс потребительской уве-

ренности, отражающий совокупные 

потребительские ожидания населе-

ния, в III квартале 2014 г. по сравне-

нию со II кварталом 2014 г. снизил-

ся на 1 процентный пункт и составил 

(–7 %).

Снижение индекса потребитель-

ской уверенности обусловлено отри-

цательной динамикой индексов про-

изошедших и ожидаемых изменений 

в экономике России и индекса ожида-

емых изменений личного материаль-

ного положения.

Индекс ожидаемых изменений 

экономической ситуации в России 

на краткосрочную перспективу в III 

квартале 2014 г. по сравнению со II 

кварталом 2014 г. снизился на 3,6 

процентных пункта и составил (–4 %).

В течение следующих 12-ти ме-

сяцев положительных изменений 

в экономике страны ожидают 24 % 

опрошенных (во II квартале 2014 г. – 

23 %). Доля негативных оценок уве-

личилась до 29 % (во II квартале 

2014 г. – 22 %). Считают, что эконо-

мическая ситуация в России не изме-

нится, 37 % опрошенных (46 % – во II 

квартале 2014 г.).

Индекс произошедших изме-

нений в экономике России снизил-

ся на 1 процентный пункт и составил 

(–7 %) против (–6 %) во II квартале 

2014 года.

Доля респондентов, положитель-

но оценивающих произошедшие из-

менения в экономической ситуации, 

по сравнению со II кварталом 2014 г. 

не изменилась и составила 20 %. 

В то же время доля отрицательных 

оценок увеличилась до 31 % (против 

30 % во II квартале 2014 г.).

Индекс ожидаемых изменений 

в личном материальном положе-

нии в III квартале 2014 г. снизился 

Индекс потребительской уверенности

Оценка изменений экономической ситуации в России

Оценка изменений личного материального положения
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на 2 процентных пункта и составил 

(–4 %) против (–2 %) во II квартале 

2014 года.

Доля респондентов, ожидающих 

улучшения своего материального по-

ложения в течение следующих 12-ти 

месяцев, по сравнению с предыду-

щим кварталом не изменилась и со-

ставила 12 %. Доля отрицательных 

оценок увеличилась до 17 % (во II 

квартале 2014 г. – 16 %).

Индекс произошедших измене-

ний в личном материальном поло-

жении вырос на 2 процентных пункта 

и составил (–4 %) против (–6 %) во II 

квартале 2014 года.

Доля респондентов, положитель-

но оценивающих изменения в своем 

материальном положении в течение 

года, не изменилась по сравнению 

со II кварталом 2014 г. и составила 

15 %. Доля респондентов, считаю-

щих, что их материальное положение 

ухудшилось, сократилась до 23 % 

(во II квартале 2014 г. – 24 %).

Индекс благоприятности усло-

вий для крупных покупок не изме-

нился по сравнению со II кварталом 

2014 г. и остановился на отметке 

(–16 %). Индекс благоприятности 

условий для сбережений поднялся 

на 2 процентных пункта и составил 

(–31 %) против (–33 %) во II квартале 

2014 года.

Индекс потребительской уве-

ренности по возрастным группам 

в III квартале 2014 г. по сравнению 

со II кварталом 2014 г. снизился на 1 

процентный пункт у молодежи (в воз-

расте от 16 до 29 лет) и у лиц старше-

го возраста (50 лет и более), а у лиц 

среднего возраста (от 30 до 49 лет) 

остался без изменений.

Индекс ожидаемых изменений 

экономической ситуации в Рос-

сии в III квартале 2014 г. по срав-

нению со II кварталом 2014 г. сни-

зился по всем возрастным груп-

пам: у молодежи (в возрасте от 16 

до 29 лет) – с (3 %) до (–0,2 %), у лиц 

среднего возраста (от 30 до 49 лет) –

с (–0,5 %) до (–2 %), у лиц старшего 

возраста (50 лет и более) – с (–2 %) 

до (–7 %).

Оценка текущих условий для крупных покупок и сбережений

Индекс потребительской уверенности 
по возрастным группам населения в 2014 году

Оценка ожидаемых изменений экономической ситуации через год





ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 4 (32) 2014

СЕМИНАРЫ. КОНФЕРЕНЦИИ

44

МЕЖДУНАРОДНАЯ ПРЕСС-КОНФЕРЕНЦИЯ, 
ПОСВЯЩЕННАЯ 50-ЛЕТИЮ ВЫСТАВКИ R+T 
В СТАМБУЛЕ

15-17 октября в Стамбуле со-

брались представители ведущих 

национальных и международных 

специализированных СМИ, руко-

водители европейских отрасле-

вых ассоциаций и ряда ведущих 

компаний, чтобы участвовать в 

пресс-конференции, посвященной 

50-летию крупнейшей международ-

ной выставки R+T (Штутгарт, Гер-

мания).

Проходящая один раз в три го-

да, Штутгартская выставка-яр-

марка R+T является главной меж-

дународной выставкой в отрасли 

производства рольставен, ворот, 

солнцезащитных систем. За 50 

лет R+T вышла далеко за рамки 

обычной специализированной вы-

ставки. Она задает тон, определя-

ет инновационный цикл, а кроме 

того – сама является генератором 

инновационных идей, предостав-

ляя уникальную в своем роде пло-

щадку для общения и обмена опы-

том специалистам из самых разных 

стран мира.

Именно поэтому пресс-конфе-

ренция, посвященная 50-летию 

R+T, вызвала такой интерес: около 

100 участников из 20 стран мира – 

от Испании до Ирана и от Финлян-

дии до Турции. Наиболее предста-

вительной, естественно, была де-

легация Германии, как страны-ор-

ганизатора. Россию представлял 

ИЦ «Современные Строительные 

Конструкции».

Б л е с т я щ е  о р г а н и з о в а н н а я 

пресс-конференция прошла на са-

мом высоком уровне. Организато-

ры предложили насыщенную и ин-

тересную программу, сочетающую 

деловую часть с возможностью не-

формального общения. 

На конференции с докладами 

выступили:

• Ульрих Кромер (Ulrich Kromer), 

генеральный директор Мессе Штут-

гарт (Мesse Stuttgart);

• Себастьян Шмид (Sebastian 

Schmid), руководитель проекта R+Т;

•  Ге о р г  Н ю с с г е н с  ( G e o r g 

Nussgens), президент Федераль-

ного союза производителей жа-

люзи и солнцезащитного оборудо-

вания (Bundesverband Rolladen + 

Sonnenschutz e.V.);

• Др. Клаус Швенцер (Dг. Сlaus 

Schwenzer), председатель Феде-

рального союза производителей 

дверей и ворот (ВVT - Vегband Тоге);

• Оливер Хопер (Оlivег Норегt), 

президент Промышленной ассоци-

ации технического текстиля, роль-

ставен и солнцезащитных систем 
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(Industrieverband Тесhnische Техtilien – 

Rollladen – Sonnenschutz е.V.);

• Проф. Ульрих Зиберат (Рrof. 

Ulrich Sieberath), директор Институ-

та оконных технологий ift Rosenheim 

(institut für fenstertechnik e.V.);

• Петер Винтерc (Peter Winters), 

президент Европейской органи-

зации по вопросам затеняющих 

систем (Еuropean Solar-Shading 

Оrganization (ЕS-SO).

Основные материалы докладов 

публикуются ниже. 

В ходе конференции непрерыв-

но происходил обмен мнениями по 

наиболее актуальным вопросам, 

в том числе, выходящим за соб-

ственно отраслевые рамки. Про-

должающийся экономический кри-

зис в Европе и обострение полити-

ческой ситуации волнует всех. По-

этому дискуссия по ряду вопросов 

была весьма оживленной. 

Однако, имея 50-ти летний опыт 

работы на рынке, организаторы вы-

ставки R+T не сомневаются, что 

кризис не помешает компаниям и 

посетителям увидеть широкое раз-

нообразие инновационных разрабо-

ток, представленных в павильонах, 

на форумах и специальных показах 

с применением успешного практи-

ческого опыта. Выставка чутко улав-

ливает отраслевые тенденции и сле-

дует им. Именно поэтому все круп-

ные мировые компании представля-

ют свои новинки на R+T. Недаром 

почти всех без исключения лидеров 

отрасли можно встретить на выстав-

ке в Штутгарте. Для специалистов – 

это важное условие, благодаря ко-

торому налаживаются выгодные 

контакты, осуществляется целена-

правленный и эффективный обмен 

знаниями и технологиями.

Можно не сомневаться, что в 

год своего 50-летнего юбилея вы-

ставка пройдет еще более ярко, бу-

дет сопровождаться новыми ком-

мерческими успехами, поставит 

новые ориентиры для развития от-

расли.

В этом были единодушны все 

участники встречи в Стамбуле. 

Конференцию завершил круиз 

по Босфору с последующим друже-

ским ужином.
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Доклад Ульриха Кромера фон Баэрле, 
директора выставочного центра Messe Stuttgart

R+T занимает очень важное ме-

сто в ряду прочих мероприятий 

Messe Stuttgart. Особенностью этой 

международной выставки рольста-

вен, ворот и солнцезащитных си-

стем является большое число ино-

странных участников и посетителей. 

Тот факт, что мы собрались сегодня 

в Стамбуле, чтобы совместно обсу-

дить перспективы R+T, свидетель-

ствует о том, какой огромный путь 

выставка прошла с момента осно-

вания до наших дней. В следующем 

году мы отметим 50-летие выставки 

R+T, которая переживает расцвет 

и имеет все шансы на сохранение 

успеха.

Прежде чем мы приступим к об-

суждению перспектив, я бы хотел на-

помнить Вам основные этапы успеш-

ного развития R+T. Для этого вер-

немся на пятьдесят лет назад, в 1965 

год. В том году вступили в должность 

президент Соединенных Штатов 

Америки Линдон Б. Джонсон и прези-

дент Франции Шарль де Голль, пер-

вый человек вышел в открытый кос-

мос, а Франц Беккенбауэр впервые 

принял участие в международном 

матче за DFB. 

За прошедшие пятьдесят лет мно-

гое изменилось. Это касается и вы-

ставки R+T.

Все началось в столице земли 

Баден-Вюртемберг, где в 1965 го-

ду открылась первая международ-

ная специализированная выставка 

рольставен «R65», задуманная как 

амбициозный проект. Тогда основ-

ным направлением деятельности 

были рольставни, что наглядно под-

тверждает буква R в названии вы-

ставки. Территория в штутгартском 

Киллесберге в то время еще полно-

стью соответствовала требованиям 

организаторов выставки. 

Всего в одном павильоне разме-

стились 117 участников из восьми 

стран. Посетители, участники и ор-

ганизаторы быстро оценили экспе-

римент «R65» как успешный. Пред-

ставители всех опрошенных ком-

паний-участников заявили о своей 

готовности вновь принять участие 

в выставке. В последующие го-

ды выставка расширилась не толь-

ко в пространственном отношении: 

в 1969 году были арендованы уже 

пять павильонов; в 1971 году число 

участников почти удвоилось, достиг-

нув 222. 

При этом в центре внимания, не-

смотря на большой рост, всегда были 

обмен личным опытом и информатив-

ная дискуссия с участием экспертов.

Выставка, которая изначально 

была задумана как мероприятие не-

большого формата, в последующие 

годы превратилась в важнейшее со-

бытие в отрасли производства роль-

ставен, ворот и солнцезащитных си-

стем. В 1971 году на выставке были 

зарегистрированы 12 000 посетите-

лей из 31 страны, с 5 континентов. С 

1979 года выставка стала проводить-

ся не каждые два года, а один раз в 

три года. Это связано с тем, что ор-

ганизаторы R+T исследовали и выяс-

нили ритм внедрения инноваций в от-

расли. Если раньше задачи выставки 

сводились исключительно к демон-

страции достижений, то теперь она 

превратилась в движущую силу инно-

ваций и конъюнктуры. 

80-е годы с многих точек зрения 

можно назвать «золотыми»: ежегод-

но отмечалось увеличение числа по-

сетителей выставки R+T на 30%. В 

этот период, наряду с функциональ-

ными аспектами, в центре внимания 

все чаще оказывался дизайн изде-

лий, что привело к расширению по-

требительской группы благодаря уча-

стию архитекторов, инженеров-стро-

ителей и дизайнеров интерьера. 
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Еще одним свидетельством укре-

пления позиций R+T, как движущей 

силы мирового рынка, явилось при-

суждение первой премии за дизайн в 

1991 году. 

Петер Франк, руководитель дизай-

нерского центра в Штутгарте, задолго 

до этого высказывал критические за-

мечания в отношении дизайна многих 

промышленных изделий, которому 

в те времена уделялось мало внима-

ния. Франк был одним из инициаторов 

вручения премии за дизайн, которая в 

дальнейшем превратилась в премию 

за инновационные решения. Сегодня 

этой наградой в девяти номинациях 

отмечаются самые выдающиеся тех-

нические разработки.

Вручение премии в прошлые годы 

всегда находило большой отклик в 

широких кругах специалистов. Став-

ка на высококачественные и иннова-

ционные изделия составляет в наши 

дни основу успеха R+T. 

Еще одно событие ознаменова-

ло 1991 год как важный этап в исто-

рии R+T: выставка, специализиро-

вавшаяся до сих пор на рольстав-

нях, расширилась, включив в ассор-

тимент представляемой продукции 

сегмент «Ворота и оборудование 

для ворот». С этого момента в на-

звании появилась буква «T». Такова 

история названия R+T, существую-

щего и по сей день. Кроме того, вы-

ставка рольставен, ворот и солнце-

защитных систем стала первой «об-

щегерманской выставкой» после 

воссоединения страны и «стартовой 

площадкой» для компаний из новых 

земель.

Следует отметить также, что вы-

ставка R+T всегда была международ-

ной. Уже в 1965 году 21% участников 

составляли зарубежные компании, 

среди посетителей было 40% ино-

странцев. Данное направление раз-

вития отмечалось и в последующие 

годы: в 1988 году зарегистрировано 

46% иностранных участников и 40% 

иностранных специалистов в числе 

посетителей.

Эта тенденция сохранилась до 

настоящего времени: на выставке 

R+T 2012 года среди участников бы-

ло 66% иностранных компаний из 39 

стран. Посетители прибыли на вы-

ставку из 125 стран; доля иностран-

цев среди посетителей составила 

50%. 

Таким образом, R+T оправдыва-

ет звание важнейшей отраслевой вы-

ставки в мире.

В 2000 году число посетителей 

преодолело отметку 50 000, одна-

ко наряду с небывалым интересом к 

выставке появилась новая проблема: 

площадь старого выставочного ком-

плекса стала слишком мала для тако-

го наплыва гостей. 

С закладкой фундамента ново-

го выставочного центра в 2004 году 

в местности Фильдерн были связа-

ны надежды на появление площадки, 

соответствующей постоянному ро-

сту R+T. И эти ожидания полностью 

оправдались: в 2009 году открылся 

великолепный ультрасовременный 

выставочный комплекс R+T. 

747 участников (рост на 37,6%) и 

около 57 000 посетителей – такой ре-

зультат свидетельствует о хороших 

позициях отрасли, несмотря на ми-

ровой кризис, и ее перспективности 

благодаря высокому инновационно-

му потенциалу.

Актуальные политические темы, 

связанные с переходом к исполь-

зованию альтернативных источни-

ков энергии, и такие рыночные тен-

денции, как энергоэффективность 

и «Умный дом», стали наиболее по-

пулярными на R+T в 2012 году. По-

следняя выставка вновь убедительно 

продемонстрировала, что она всегда 

идет в ногу со временем, и это явля-

ется важным фактором ее успеха. 

О значении R+T как ведущей 

международной выставки говорят не 

только цифры, но и отзывы участни-

ков. Мы постоянно слышим, что вы-

ставка является важнейшей плат-

формой для вывода на рынок новой 

продукции. Однако здесь не только 

представляются инновационные раз-

работки, но и заключаются сделки: 

результаты опроса, проводившегося 

Messe Stuttgart в рамках R+T 2012, 

свидетельствуют о большой готовно-

сти участников и посетителей к инве-

стированию в представленные на вы-

ставке решения. Будущие инвести-

ции названы среди основных причин 

посещения выставки.

Это подтверждает и тот факт, что 

почти половину посетителей состав-

ляют специалисты, ответственные за 

принятие решений: 45% среди посе-

тителей R+T 2012. Чрезвычайно по-

лезными результатами выставки на-

ши участники назвали как хорошие 

контакты, которые им удалось уста-

новить в рамках R+T, так и выгодные 
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сделки, заключенные в последую-

щем.

R+T как место встречи предста-

вителей отрасли по производству 

рольставен, ворот и солнцезащитных 

систем со всего мира имеет боль-

шое значение для развития Штутгар-

та. Messe Stuttgart ставит перед со-

бой задачу налаживания продуктив-

ных контактов между компаниями и 

людьми, а также создания идеальных 

условий для диалога и торговли на 

международном уровне. Мы успешно 

начали эту деятельность в сотрудни-

честве с R+T и продолжим ее вместе 

с участниками и посетителями вы-

ставки.

При этом Штутгарт имеет оче-

видное преимущество: Баден-Вюр-

темберг является одним из наибо-

лее развитых в экономическом от-

ношении регионов Европы и веду-

щим регионом в области разработки 

и производства высокотехнологич-

ной продукции. Высокая покупатель-

ная способность населения региона 

в комбинации с большой плотностью 

малых и средних предприятий дела-

ют выставку одинаково привлека-

тельной для производителей и посе-

тителей. 

Наш девиз «В центре рынка» ос-

нован на тесной связи с нашими по-

требителями, как в географическом, 

так и в экономическом отношении. 

Мы находимся в центре Европы и ря-

дом с аэропортом, который можно 

назвать воротами в мир, что очень 

удобно для наших иностранных го-

стей.

Что значит конкретно для такого 

города, как Штутгарт, прибытие око-

ло 58 000 гостей – таково было число 

посетителей R+T 2012 – одновремен-

но? Как правило, это приводит к то-

му, что Вам не удается снять номер в 

гостинице по доступной цене в ради-

усе 30 километров. Вывод: по оконча-

нии одной выставки стоит готовить-

ся к следующей! Большинство наших 

участников и посетителей бронируют 

номера в гостиницах на следующий 

раз сразу же по окончании выстав-

ки. А в феврале 2015 года в связи с 

50-летием R+T ожидается особый 

ажиотаж.

В преддверии круглой даты мы 

можем с уверенностью сказать, 

история выставки – это история 

большого успеха. Из «R65» на тер-

ритории штутгартского Киллесбер-

га выросла ведущая международ-

ная выставка рольставен, ворот и 

солнцезащитных систем, филиалы 

которой в Азии, Австралии - и, есте-

ственно, не в последнюю очередь в 

Турции – празднуют большой успех 

R+T, главными составляющими ко-

торого неизменно являются каче-

ство, инновации и международный 

статус. 

В этом направлении мы наме-

рены двигаться и в дальнейшем. 

Я буду рад приветствовать Вас в 

следующем году на юбилейной вы-

ставке R+T 2015, которая – теперь 

я могу об этом с уверенностью го-

ворить – побьет все прежние ре-

корды. Разрешите передать слово 

Себастьяну Шмиду, руководителю 

проекта R+T.

Доклад Себастьяна Шмида, 
руководителя проекта R+T, «Мессе Штутгарт»

R+T исполняется 50 лет: в следую-

щем году выставка отметит уже полу-

вековой юбилей. Но я бы хотел подчер-

кнуть, что эта выставка не просто оста-

ется «в тренде», что позволяет ей и се-

годня занимать лидерские позиции на 

рынке. Ее возможности намного шире. 

Ее главное отличие заключается 

в том, что она по-прежнему остает-

ся инновационной. Инновационность 

же международной выставки роль-

ставен, ворот и солнцезащитных си-

стем состоит, прежде всего, в том, 

что на протяжении многих лет ей 

удается сохранять свое главное ка-

чество, а именно – способность идти 

в ногу со временем. Не случайно эта 

выставка стала ведущей и завоева-

ла международный авторитет, де-

бютировав в 1965 году, правда, за-

помнившись тогда, я цитирую, «как 
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регистрировалось больше участни-

ков, чем в 2012 году. 

География наших участников 

охватывает 40 стран со всего ми-

ра. Среди ведущих стран, наряду с 

Германией, стоят Италия, Франция, 

Швейцария, Нидерланды и Испания. 

Среди новичков 2015 года –  участ-

ники из Лихтенштейна, Объединен-

ных Арабских Эмиратов, Румынии и 

Ирана. И это лишь немногие из них. 

По всей видимости, R+T снова зай-

мет всю выставочную площадь, ко-

торая составляет 105 000 кв. м. Мы 

также рассчитываем, что юбилейная 

выставка R+T снова побьет все пред-

шествующие результаты и установит 

новый рекорд. И мы этим очень гор-

димся.

Мы рады сообщить, что програм-

ма мероприятий приятно удивит про-

фессиональную публику огромным 

выбором интересных предложений: 

к юбилею R+T 2015 мы подготови-

ли более десятка специализирован-

ных показов, конгрессов и форумов. 

Благодаря сотрудничеству с нашими 

партнерами мы создаем площадки, 

где каждый участник выставки смо-

жет получить информацию по клю-

чевым вопросам и по возможности 

принять самое непосредственное 

участие. К таким мероприятиям от-

носятся форум «Ворота» Федераль-

ного союза производителей дверей 

и ворот (BVT) и Биржа кооперации, 

которые впервые были успешно про-

ведены еще на R+T 2009 совместно 

с агентством, оказывающим между-

народную поддержку ремесленным 

производителям земли Баден-Вю-

ртемберг (Handwerk International 

Baden-Württemberg). Кроме этого, 

особый интерес вызовет специали-

зированный показ Института окон-

ных технологий под названием «За 

гранью света и тени», где речь пой-

дет о важности комфорта, энергоэф-

фективности и безопасности, дости-

гаемых за счет технических, функци-

ональных и качественных возможно-

стей солнцезащитных систем, систем 

дневного света и ворот. Участники 

выставки также смогут померяться 

силами и навыками в традиционном 

состязании лучших мастеров. Коман-

ды из двух человек будут состязать-

ся в выполнении тематических общих 

заданий. Победит при этом самый 

быстрый. На специализированном 

показе «Юные таланты 2015» вни-

манию посетителей R+T будут пред-

ставлены лучшие работы молодых 

мастеров. 

В рамках Международного фору-

ма R+T компания «Мессе Штутгарт» 

представит на R+T и вспомогатель-

ные выставки. Специалисты и пред-

ставители международных отрасле-

вых профессиональных союзов рас-

скажут о зарубежном рынке и отве-

тят на все вопросы интересующихся 

участников. Помимо этого, в 2015 

году снова состоится семинар-прак-

тикум, проводимый Европейской ор-

ганизацией по вопросам затеняющих 

систем (ES-SO), где будут рассмотре-

ны вопросы солнцезащитных систем 

и энергоэффективности. Дополнят 

программу мероприятий ежедневные 

обсуждения профессиональных во-

просов на специальных семинарах, 

где докладчики от Союза производи-

телей жалюзи, рольставен и солнце-

защитных систем (BVRS) расскажут 

о тенденциях и важных изменениях в 

отрасли. 

R+T 2015 будет не просто соот-

ветствовать высокой планке, постав-

ленной ранее, а, учитывая особую 

торжественность и масштаб события, 

предложит много нового и увлека-

тельного. 

не самая крупномасштабная выстав-

ка». Она была и остается самой со-

временной. Без сомнения, такой она 

и останется. А полувековой опыт – 

это, безусловно, хороший повод для 

торжественных и праздничных меро-

приятий. 

Что же ожидает посетителей, 

участников и журналистов на R+T 

2015? 

Сегодня мы с уверенностью мо-

жем сказать, что уже в процессе под-

готовки R+T 2015 превзошла все 

ожидания. Посетителей, участников 

и всех желающих посетить выстав-

ку вновь ожидает грандиозное меро-

приятие. На настоящий момент заре-

гистрировалось уже 830 участников. 

280 из них – представители Герма-

нии. Число иностранных участников 

выставки насчитывает 550 компаний 

и составляет 66%. Такие показатели 

говорят сами за себя: уже сейчас за-
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50-летний юбилей мы ярко и три-

умфально отметим на праздничном 

вечере. По такому поводу програм-

ма мероприятий пополнилась тре-

мя премьерами. Среди них – форум 

Гентнера (Gentner Forum), представ-

ляющий тему «Умный дом». Здесь 

для посетителей форума наиболее 

широко будет освещен комплексный 

вопрос систем управления зданием, 

включающий рассмотрение отдель-

ных компонентов для эффективного 

использования и контроля за «умным 

домом», а также рекомендации для 

наиболее эффективной комбинации 

элементов с точки зрения проектиро-

вания. К новинкам программы также 

относится форум для специалистов 

по электротехнике, являющийся ин-

формационной площадкой по элек-

тротехническим вопросам. Здесь 

специалисты узнают, на что стоит об-

ращать внимание при проверке без-

опасности, и каким образом можно 

минимизировать материальные ри-

ски при строительстве. 

Помимо этого, пройдут мероприя-

тия для проектировщиков и консуль-

тантов, а также встреча для проек-

тировщиков в сфере недвижимости. 

Все три мероприятия состоятся 26 

февраля. 

Еще одним ярким событием вы-

ставки станет цикл мероприятий «Ис-

кусство проектирования» (The Art 

of Planning), успешно проводимый с 

2012 года, который включает также 

конгресс «Фасады 2015» (Façades 

2015). Подводя итог вышесказанно-

му, я бы хотел отметить, что имен-

но благодаря «Искусству проектиро-

вания» нам удалось три года назад 

привлечь к участию самых именитых 

архитекторов, включив в программу 

специальные мероприятия, интерес-

ные данной аудитории. И они нашли 

широкий отклик. Тогда зарегистри-

ровалось 1500 участников. Поэтому 

26 февраля «Искусство проектиро-

вания» вновь пройдет в рамках R+T 

2015. Заслуженные архитекторы, ин-

женеры и исследователи представят 

разработки, инновационные проекты 

и исследования и расскажут о фаса-

дах настоящего и будущего. Темой 

обсуждений станут также современ-

ные технологии и материалы, даю-

щие сегодня широкие возможности 

для создания фасадов. Здесь собе-

рутся опытные и заслуженные специ-

алисты, мастера своего дела, а так-

же смелые новаторы, приехавшие со 

всего мира. В программу мероприя-

тий включены, в том числе, яркие вы-

ступления и доклады архитекторов 

с мировым именем, в числе которых 

Фолькер Штааб (Volker Staab, Staab 

Architekten), Матиас Шулер (Matthias 

Schuler, Transsolar) и Мануэль Готран 

(Manuelle Gautrand, Manuelle Gautrand 

Architecture). 

Мы ожидаем, что большую попу-

лярность приобретет «День дизайне-

ров Германии» (GID Day), новый кон-

гресс в рамках R+T, который привле-

чет архитекторов и специалистов по 

обстановке и интерьеру. «День ди-

зайнеров» является уникальной пло-

щадкой для представления самых 

современных разработок в сфере 

создания интерьеров. Он идеально 

дополняет цикл «Искусство проекти-

рования», что еще более поспособ-

ствует привлечению внимания архи-

текторов к выставке. На конгрессе 

выступят такие знаменитости, как Ян 

Кляйхюс (Jan Kleihues), Юрген Май-

ер Х. (J. Mayer H.), Энрике Собеха-

но (Enrique Sobejano), Рольф Романи 

(Rolf Romani) и Петер Делузе (Peter 

Deluse). Включив в программу новые 

мероприятия, мы еще раз хотим под-

черкнуть, что R+T, даже 50 лет спу-

стя, отлично соответствует тенден-

циям рынка, задавая направление 

мысли многих специалистов, а так-

же создавая идеальные условия для 

укрепления R+T в статусе ведущей 

международной выставки. 

В 2015 году на R+T вот уже в де-

вятый раз будет вручен приз за ин-

новации. Самые инновационные и 

современные продукты будут отме-

чены в девяти категориях, представ-

ляющих основные группы продуктов: 

рольставни, маркизы, подъемные жа-

люзи, внутреннее солнцезащитное 

оборудование, технический текстиль, 

ворота, специальные решения, а так-

же приводы и системы управления. 

Кроме этого, в этот раз специальным 

призом будут отмечены достижения 

в области дизайна, энергоэффек-

тивности, а также ремесленного про-

изводства, где отдельно будут пред-

ставлены молодые мастера. Приз за 

инновации вручается от лица «Мес-

се Штутгарт», Федерального союза 

производителей жалюзи, рольста-

вен и солнцезащитных систем, Фе-

дерального союза производителей 

дверей и ворот, а также Промышлен-

ной ассоциации технического тексти-

ля, рольставен и солнцезащитных 

систем. Уже в январе 2015 года от-

дельные заявки могут быть направ-

лены на рассмотрение жюри. Приз 

вручается за один день до откры-

тия выставки. Компании-обладатели 
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приза за инновации, незамедлитель-

но получат признание и авторитет в 

своей профессиональной благодаря 

представительскому статусу R+T. С 

первого дня выставки постеры будут 

сообщать о победителях и победив-

шей продукции. Компания «Мессе 

Штутгарт» сообщает о призах и ла-

уреатах как до начала выставки, так 

и после ее завершения, озвучивая в 

пресс-релизе имена победителей. 

Выше перечисленные меропри-

ятия являются лишь кратким обзо-

ром всего спектра предложений R+T. 

Несомненно, в 2015 году участники 

нашей выставки смогут с пользой 

использовать широкое разнообра-

зие инноваций и знаний, представ-

ленных в павильонах, на форумах и 

специальных показах с применени-

ем нашего успешного практического 

опыта. Мы легко улавливаем все от-

раслевые тенденции и следуем им. 

Именно поэтому все крупные миро-

вые компании представляют свои но-

винки на R+T. И поэтому они с удо-

вольствием приезжают к нам. Неда-

ром почти всех без исключения ли-

деров отрасли можно встретить на 

выставке в Штутгарте. Для специа-

листов – это важно условие, благо-

даря которому налаживаются выгод-

ные контакты, осуществляется целе-

направленный и эффективный обмен 

знаниями и технологиями. 

Кроме того, это является отлич-

ным информационным поводом для 

специализированных СМИ, то есть 

Вас, участвовать в выставке R+T. 

Встреча представителей отрасли яв-

ляется для многих журналистов уни-

кальной возможностью, благодаря 

которой можно из первых рук полу-

чить информацию, общаясь с име-

нитыми участниками выставки, или 

же приобрести новые контакты. Вы-

ставка создает идеальные условия 

для целенаправленного представле-

ния новинок, разработок и трендов, 

а также создает предпосылки для 

успешной совместной деятельности. 

На пресс-конференциях отдельных 

участников можно получить дополни-

тельную информацию по актуальным 

вопросам и представленным иннова-

циям. Помимо этого, они способству-

ют налаживанию долгосрочного вза-

имодействия с компаниями и произ-

водителями. Конечно же, R+T ценит 

ту поддержку, которую оказывали 

СМИ в прошлые годы. «Мессе Штут-

гарт» окажет, как всегда, Вам, пред-

ставителям СМИ, качественную по-

мощь в работе, используя весь свой 

профессиональный опыт. Работа с 

прессой будет включать в себя под-

готовку сообщений для прессы в це-

лом для R+T 2015 и для специально-

го портала с информацией от участ-

ников. Как обычно, местный пресс-

центр предоставляет возможность 

подготовить первые прямые репор-

тажи с выставки. С помощью плана 

выставки, доступного онлайн, и путе-

водителя можно легко получить пред-

ставление об участниках на месте, 

что значительно упростит подготовку 

репортажей для целевой аудитории. 

С 24 по 28 февраля 2015 го-

да Штутгарт снова превратиться в 

центр сосредоточения информации 

о рольставнях, воротах и солнцеза-

щитных системах. Международная 

выставка R+T является важным ме-

роприятием для «Мессе Штутгарт» и 

для всей отрасли. Благодаря R+T де-

сятки тысяч специалистов посещают 

Штутгарт и прилегающие регионы. 

На протяжении всех трех лет внима-

ние отраслевой международной об-

щественности приковано к столице 

Баден-Вюртемберга, которая на пять 

дней превращается в мощную дви-

жущую силу и место сосредоточения 

инноваций. 

Вот и в 2015 году выставка R+T 

готова представить невероятно ши-

рокий список товаров и услуг, са-

мые современные инновации и вы-

сокие технологии. И, конечно же, та-

кую масштабную отраслевую встречу 

нельзя представить без увлекатель-

ных бесед и интересных дискуссий с 

профессионалами своего дела, при-

бывшими сюда со всего мира.

Доклад Георга Нюсгенса, 
президента немецкого Федерального союза производителей 
жалюзи, рольставен и солнцезащитных систем

Всемирная выставка-ярмарка 

производителей жалюзи, рольставен 

и солнцезащитных систем, R+T, в 

следующем году отмечает 50-летие. 

Праздновать юбилей приедут много-

численные гости со всего мира. Как 

всегда, каждый квадратный метр вы-

ставочного павильона Штутгарта бу-

дет оснащен интересными стендами 

и инновационными решениями.

И что может лучше подчеркнуть 

международный характер и инте-

рес специалистов разных стран ми-

ра к этой ярмарке, чем наша боль-

шая международная пресс-конфе-

ренция в Стамбуле?

Кто мог поверить в этот успех 

в далеком 1965 году, когда ярмар-

ка R+T, в ту пору еще просто «R», 

начинала свой славный путь на 

скромных 2800 квадратных метрах 

выставочной площади?

Уже тогда главную роль играл 

наш союз. 

Ведь новая выставка-ярмарка 

была ничем иным, как дальнейшим 
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успешном развитии R+T с самого 

начала, и по сей день интенсивно 

вовлекаемся в организацию ярмар-

ки и программы. 

Совместно с национальной яр-

маркой в Штутгарте мы также счи-

таем своим долгом участвовать в 

дальнейшем развитии R+T, с тем, 

чтобы она оставалась привлека-

тельной и для посетителей, и для 

компаний, и чтобы можно было при-

влечь дополнительные целевые 

группы.

К примеру, в 2012 году к работе 

выставки «Art of Planning» («Искус-

ство проектирования») были при-

влечены архитекторы. В 2015 году 

мы планируем продолжать разви-

тие данного направления и пригла-

шаем к участию архитекторов по 

интерьеру.

Как председатель Совета экспо-

нентов, я могу с удовлетворением 

констатировать, что история успе-

ха R+T также является историей 

успеха тесного партнерского, даже 

дружеского сотрудничества Штут-

гартской ярмарки с представленны-

ми на этой площадке союзами. Эти 

союзы представляют все направ-

ления наших отраслей и аспекты 

R+T – рольставни, солнцезащитные 

системы и ворота – и для экспонен-

тов, и для посетителей, для изгото-

вителей и их клиентов по всей це-

почке создания стоимости. 

При этом мой союз представ-

ляет, прежде всего, немецких про-

изводителей рольставен и солнце-

защитных систем. Это около 3800 

предприятий, где занято в общей 

сложности порядка 15700 высоко-

квалифицированных сотрудников.

Наши предприятия – незамени-

мые партнеры отрасли. И я знаю, о 

чем говорю – я ведь и сам руково-

жу таким предприятием в Аахене. 

В нашем бизнесе по производству 

рольставен и солнцезащитных си-

стем мы отвечаем перед конечным 

потребителем за монтаж и обслу-

живание продукции, которая стано-

вится все более сложной и универ-

сальной. Чтобы добиться всего это-

го, мы повышаем квалификацию 

всех наших специалистов до высо-

кого профессионального уровня. 

Все вы наверняка хотя бы раз 

слышали о системе дуального обу-

чения в Германии. Те, кто хочет ра-

ботать в нашем бизнесе, сначала 

осваивает профессию механика-э-

лектронщика рольставен и солнце-

защитных систем. Это трехлетний 

интенсивный курс, одну половину 

которого учащиеся проходят в про-

фтехучилище, а другую – на пред-

приятии. Это сочетание теории и 

практики гарантирует, что моло-

дые выпускники училища понима-

ют своё ремесло в самом прямом 

смысле этого слова и могут выпол-

нить работы соответствующего ка-

чества.

Конечно, такая система была 

разработана не случайно. Она тре-

бует определенных затрат не толь-

ко от молодых людей, но и от нас, 

предпринимателей. Ведь образо-

вание стоит времени и денег: уча-

щиеся получают стипендию, с ними 

нужно интенсивно заниматься, да-

вать им реальные знания. 

И мы считаем, что это важные 

и рентабельные инвестиции в бу-

дущее. Ведь только так можно га-

рантировать наличие необходи-

мых специалистов в будущем для 

поддержания высокого професси-

онального уровня в сфере произ-

водства и установки рольставен и 

солнцезащитных систем.

В качестве одной из наших за-

дач мы также видим поддержку 

предприятий нашего Союза в кон-

курентной борьбе за самые свет-

лые умы. Это важно именно сейчас, 

в эпоху демографических измене-

ний, которые могут привести к зна-

чительному дефициту квалифици-

рованных кадров. 

Уважаемые дамы и господа, в 

настоящее время мы в Германии, 

конечно, должны быть довольны 

экономическим положением наше-

го бизнеса. У нас хорошие показа-

тели прибыли, и это подтверждают 

использование производственных 

мощностей и оборот, составивший 

в нашей отрасли в 2013 году около 

2,1 млрд. евро.

Есть ряд факторов, благодаря 

действиям которых мы сейчас на-

блюдаем значительный рост в сфе-

развитием выставки в рамках еже-

годного собрания Федерального со-

юза производителей жалюзи, роль-

ставен и солнцезащитных систем. 

Она стала настолько успешной, что 

заинтересовала достойного пар-

тнера – организатора ярмарок из 

Штутгарта. Так родилась специали-

зированная ярмарка «R».

И наше совместное детище ста-

ло быстро расти. Сначала ярмарка 

проводилась раз в два года, и она 

стала привлекать посетителей со 

всей Германии, а потом и из сосед-

них стран. 

Она непрерывно набирала обо-

роты.

В 1982 году ярмарку стали про-

водить раз в три года. 

В 1991 году к названию «R» до-

бавилась литера «T» (от немецкого 

«Tore» –  ворота).

А в 2009 году произошел каче-

ственный прорыв: выставка-ярмар-

ка R+T переехала в новый суперсо-

временный выставочный центр воз-

ле аэропорта Штутгарта. 

Удвоилась площадь, теперь это 

в общей сложности девять залов. 

Выставка получила жизненно необ-

ходимое дополнительное простран-

ство для представления инноваци-

онной мощи отрасли и многообра-

зия изделий и услуг со всего мира.

За прошедшие пять десятилетий 

ярмарка R+T стала мировым успе-

хом – он вышел далеко за пределы 

Штутгарта:

– ярмарка R+T Asia в Шанхае 

(КНР) за последние десять лет 

прочно вошла в выставочный ка-

лендарь;

– еще добавились R+T Turkey 

здесь, в Стамбуле, и совсем недав-

но – R+T Australia.

Немецкий Федеральный со-

юз производителей жалюзи, роль-

ставен и солнцезащитных систем, 

как правило, принимает участие и 

в международных мероприятиях. 

Вместе с нашими партнерами из 

Федерального союза производите-

лей ворот мы отвечаем за так на-

зываемый «немецкий павильон» –  

общий стенд фирм из Германии. 

Будучи союзом-основателем, мы 

принимали активное участие в 
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ре производства и установки роль-

ставен и солнцезащитных систем. 

Мы извлекаем выгоду одновре-

менно из нескольких позитивных 

тенденций:

Значение современных элемен-

тов зданий, интеллектуально реаги-

рующих на ветер и осадки, холод и 

жару, возрастает не только в связи 

с пресловутым глобальным измене-

нием климата; 

Поставленные в Евросоюзе и во 

многих других регионах планеты 

цели по защите климата не достичь 

без энергетической оптимизации 

зданий; 

А эта оптимизация зданий, в 

свою очередь, невозможна без эф-

фективной защиты от солнца, теп-

ла и холода.

В исследовании бельгийского 

Института Physibel доказано, что 

эффективная защита от жары ле-

том и от холода зимой позволяет 

сократить выбросы CO2 в целом 

по Европе на 111 миллионов тонн 

ежегодно. В одной только Германии 

требуют ремонта и модернизации 

более 30 миллионов зданий, кото-

рым 20 и более лет. И это внуши-

тельный рынок. 

Согласно последним данным 

Немецкого института экономиче-

ских исследований (DIW) в Берли-

не объем инвестиций в энергетиче-

скую санацию составил в 2012 году 

52 млрд. евро. Из них 37 млрд. по-

шло на жилые здания и 15 млрд. – 

на нежилые.

Сюда добавляются еще неко-

торые требования, а именно: без-

опасная эксплуатация зданий, по-

требности пожилого населения, а 

также комфорт и привлекательный 

дизайн. 

А низкие в прошлом проценты 

приводят к тому, что на деле мно-

гие владельцы недвижимости, за-

стройщики и модернизаторы поль-

зуются возможностью для повыше-

ния стоимости своей недвижимо-

сти, при этом делая ставку, в том 

числе, и на нашу отрасль.

Современные рольставни у мно-

гих владельцев недвижимости яв-

ляются одними из главных пунктов 

в планах по модернизации, что 

подтверждает опрос, проведенный 

по заказу немецкого Федерально-

го союза производителей жалюзи, 

рольставен и солнцезащитных си-

стем. Более двух третей опрошен-

ных владельцев домов и квартир 

считают, что рольставни с электро-

приводом удобны и экономят вре-

мя. Почти столько же опрошенных 

заявили, что рольставни повышают 

стоимость их недвижимости. 

Однако пока лишь 27% опро-

шенных признают, что рольставни 

несут энергосберегающую функ-

цию. 

Здесь отраслевым союзам и, со-

ответственно, нам еще требуется 

провести разъяснительную работу.

Чуть лучше ситуация обстоит в 

плане защиты от проникновения: 

почти 40% опрошенных владельцев 

недвижимости считают, что роль-

ставни могут служить защитой от 

проникновения. 

И на самом деле, наша отрасль 

способна предложить высокоэф-

фективную защиту от проникнове-

ния благодаря противовзломным 

рольставням и другим механиче-

ским средствам обеспечения безо-

пасности в сочетании с современ-

ной управляющей электроникой и 

защитными устройствами.

Германию можно считать еще 

относительно безопасной страной. 

Но даже у нас, в среднем, каждые 

три минуты происходит взлом. На-

дежная защита своего дома для 

многих людей приобретает все 

большее значение и, таким обра-

зом, становится интересной обла-

стью и для предприятий нашего 

союза.

И еще: современная техника для 

дома переворачивает жизнь. Не 

случайно мы достигаем максималь-

ных темпов роста нашего бизнеса 

при интеграции наших рольставен и 

солнцезащитных систем в решения 

для «умного» дома.

Именно в названных областях 

наши специалисты, составляющие 

значительную часть посетителей 

R+T, в ближайшие годы ожидают 

от этой ведущей мировой ярмар-

ки интересных инноваций и стиму-

лов для развития своего бизнеса. 

Поэтому особое значение для нас 

имеет приз R+T за инновации, вру-

чаемый на ярмарке уже в девятый 

раз.

Кроме того, я, разумеется, хотел 

бы пригласить вас на мероприятия, 

разрабатываемый немецким Феде-

ральным союзом производителей 

жалюзи, рольставен и солнцеза-

щитных систем для юбилейной яр-

марки R+T 2015.

Это, к примеру, наше специаль-

ное шоу «Молодые таланты», где 

специалисты по жалюзи, рольстав-

ням и солнцезащитным системам и 

молодые мастера нашего предпри-

ятия покажут лучшие результаты 

своей дейтельности за последние 

три года. Здесь можно будет сно-

ва восхититься профессиональным 

умением и высоким уровнем кре-

ативности. Кроме того, большого 

внимания заслуживает конкурен-

ция специалистов в плане качества 

монтажа, которое вы сможете оце-

нить в рамках состязания лучших 

мастеров. И, конечно же, на Штут-

гартской ярмарке будет наш соб-

ственный стенд, расположенный 

в центре восточного входа. Наш 

RS-Lounge скорее всего опять ста-

нет излюбленным местом встречи 

представителей отрасли. 

Я приглашаю всех вас есте-

ственно и туда.

Будем рады увидеть вас на R+T 

2015 и в Союзе производителей жа-

люзи, рольставен и солнцезащит-

ных систем.
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ОТРАСЛЬ ПРОИЗВОДСТВА ВОРОТ 
В ПРЕДДВЕРИИ R+Т 2015: 
В 2014 ГОДУ ОЖИДАЕТСЯ НЕБОЛЬШОЙ РОСТ

Доклад доктора Клауса Швенцера, 
председателя Национальной ассоциации дверей и ворот 
(BVT - Verband Tore)

Рынок ворот в Германии, по срав-

нению с первым полугодием 2013 го-

да, вырос за первые шесть месяцев 

текущего года на 6,6%. Этого уда-

лось добиться благодаря стабиль-

ному внутреннему рынку и экспорту. 

Однако по последним оценкам такие 

хорошие показатели по результатам 

первого полугодия не удастся сохра-

нить в течение всего года. Тем не 

менее, благодаря незначительному 

улучшению общего экономического 

положения в Германии производство 

ворот остается стабильной отраслью. 

В 2015 году производители ворот, ди-

леры и поставщики ожидают роста в 

связи с проведением юбилейной R+T 

в феврале.

После преодоления финансово-э-

кономического кризиса в отрасли 

производства ворот в Германии на-

блюдается существенный рост, и те-

чение последних двух лет ее показа-

тели остаются на стабильно высоком 

уровне. В первом полугодии этого го-

да общий оборот в отрасли увеличил-

ся на 6,6% и составил 890 млн. евро. 

Такой прогресс объясняется, прежде 

всего, существенным ростом оборота 

в первом квартале, который, правда, 

наблюдался на фоне слабых показа-

телей первого квартала предыдуще-

го года, обусловленных погодными 

условиями. 

В этом году увеличение оборота 

произошло за счет внутреннего рын-

ка (+5,6%) и, в особенности, экспор-

та (+11,8%). После успешного начала 

года во втором квартале отмечалось 

сокращение количества заказов. Од-

нако в июле и августе наблюдалась 

положительная тенденция. Несмотря 

на некоторый спад во втором квар-

тале, производители отрасли рас-

считывают на увеличение спроса в 

предстоящие месяцы и ожидают по 

итогам 2014 года небольшого роста 

оборота по сравнению с прошлым го-

дом. 

Такие прогнозы основаны на поло-

жительном по-прежнему изменении 

конъюнктуры и хорошем спросе со 

стороны частных клиентов в Герма-

нии, а также на незначительном улуч-

шении ситуации в странах ЕС, сильно 

пострадавших в результате финансо-

вого кризиса. Некоторая неопреде-

ленность обусловлена главным обра-

зом политическими кризисами, пре-

жде всего в Восточной Европе.

Положительная в целом оценка 

подтверждается результатами послед-

него опроса предприятий-членов BVT.

• 42% предприятий отмечают уве-

личение количества заказов, 34% – 

стабильный уровень и 24% – сниже-

ние спроса.



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 4 (32) 2014

СЕМИНАРЫ. КОНФЕРЕНЦИИ

55

• Текущую ситуацию на рынке 

47% опрошенных оценили позитивно, 

34% – без изменений и 18% отмеча-

ют спад.

• В предстоящие шесть меся-

цев более половины производите-

лей ожидает сохранения количества 

заказов и оборота, и каждый тре-

тий производитель рассчитывает на 

рост.

• Еще одним признаком улучше-

ния ситуации на рынке производства 

ворот является стабильный уровень 

занятости.

Несмотря на падение конъюнкту-

ры рынка во втором квартале, в Гер-

мании наблюдается основная тенден-

ция к повышению. После ухудшения 

ситуации в первой половине года за-

метное оживление в текущем кварта-

ле отмечается, прежде всего, в сфе-

ре промышленного строительства. 

Количество разрешений на строи-

тельство нежилых зданий в первом 

полугодии увеличилось на 3,3%. Т. е. 

существует предпосылки для разви-

тия отрасли, которые через некото-

рое время положительно скажутся на 

показателях продаж в отрасли произ-

водства ворот.

Доля экспорта в отрасли производ-

ства ворот составляет в настоящее 

время около 21%. Стоимость ворот, 

проданных за пределами страны, в 

первом полугодии 2014 года достигла 

190 млн. евро. Важнейшими зарубеж-

ными рынками для немецких произ-

водителей являются страны Европей-

ского союза и восточноевропейские 

государства. Правда, большинство 

мелких и средних предприятий в Гер-

мании в основном поставляет свою 

продукцию на внутренний рынок.

На стабильном уровне остается 

занятость. В настоящее время в от-

расли производства ворот в Герма-

нии работают около 10 250 человек, 

что соответствует показателям про-

шлого года.

Большие надежды производите-

ли отрасли возлагают на юбилейную 

R+Т в феврале 2015 года. Именно в 

период менее выраженной динами-

ки рынка международная выставка 

может дать толчок развитию за счет 

традиционно представляемых на ней 

инновационных решений.

На выставке R+Т производите-

ли отрасли представят многочис-

ленные разработки для промыш-

ленных ворот в разделах «Энерго-

эффективность» и «Безопасность». 

В сегменте ворот для индивидуаль-

ных потребителей все большее зна-

чение приобретают такие темы, как 

«Комфорт» и «Дизайн». В юбилей-

ном году ВVТ выделяет следующие 

тенденции в отрасли производства 

ворот:

• Повышение энергоэффективности 

зданий за счет уменьшения времени 

открывания и площади проема ворот.

• Улучшение теплоизолирующих 

свойств и минимизация потерь тепла.

• Снижение расхода энергии в ре-

жиме ожидания.

• Более активное предложе-

ние экологических деклараций 

продукции (Environmental Ргоduct 

Declarations, ЕРD) для ворот в каче-

стве информационной базы для эко-

логической экспертизы зданий.

• Создание объединенных в сеть 

систем за счет интеграции систем 

управления воротами в комплекты 

оборудования зданий (например, ре-

гистрация температуры наружного 

воздуха, системы отопления и конди-

ционирования, системы охранной сиг-

нализации, системы контроля досту-

па), а также в производственные и ло-

гистические процессы предприятий.

• Передача информации, напри-

мер, сообщений о неисправностях 

или данных о состоянии ворот на 

мобильные устройства (например, 

смартфоны).

• Дальнейшее усовершенствова-

ние систем безопасности ворот в на-

правлении более активного исполь-

зования бесконтактных устройств.

• Защита уязвимых и частных 

объектов от взлома и вандализма по-

средством соответствующего осна-

щения ворот.

• Повышение удобства управле-

ния воротами.

• Выполнение индивидуальных 

требований к конструкции, материа-

лам и отделке поверхности ворот.

В связи с 50-летием R+Т BVT от 

всей души поздравляет выставоч-

ный центр в Штутгарте. Впервые вы-

ставка состоялась в 1965 году как 

выставка рольставен «R65» и разме-

щалась на площади 2800 кв. м. Се-

годня R+Т в сорок раз больше и те-

перь это международная выставка 

рольставен, ворот и солнцезащит-

ных систем. Союз BVT чрезвычайно 

рад подобным успехам, поскольку с 

1989 оказывает поддержку R+Т на 

профессиональном и идейном уров-
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нях и, таким образом, в течение бо-

лее 25 лет способствует развитию 

выставки.

Посетителям R+Т 2015 в рамках 

форума BVT-Тorforum будут предло-

жены доклады по следующим акту-

альным темам:

• Противопожарные и дымозащит-

ные системы

• Стандарты в области производ-

ства ворот и вспомогательные стан-

дарты

• Безопасность и техническое об-

служивание

• Энергия и устойчивое развитие

• Комфорт и безбарьерное про-

странство

Будем рады видеть Вас, а также 

всех посетителей и экспертов на на-

шей экспозиции и на форуме BVT-

Тorforum.

Доклад Оливера Хоперта, 
президента Промышленной ассоциации технического 
текстиля, рольставен и солнцезащитных систем

В следующем году международ-

ная всемирная ярмарка R+T в Штут-

гарте отпразднует свой 50-летний 

юбилей. Более 800 участников, и 

многочисленные посетители вы-

ставки со всего мира будут праздно-

вать вместе с нами.

Но что определяет успех этой по-

стоянно расширяющейся выставки? 

Отличная проектная команда под 

руководством Томаса Уолтера и Се-

бастьяна Шмида. В этот момент я 

хочу выразить мою искреннюю бла-

годарность за большой вклад и ак-

тивное сотрудничество с нашей ас-

социацией. 

Я также выражаю свою бла-

годарность Вам, г-н Кромер. Без 

креативного руководителя даже 

лучшая команда не добилась бы 

успеха. 

Новый выставочный комплекс 

также способствует быстрому ро-

сту R+T. И если возможности в Кил-

лесберге были исчерпаны, то здесь 

мы ожидаем нового роста. 

Изначально, в 1965 году R+T под-

держивало только изготовителей 

рольставен, но вскоре выставка так-

же заинтересовала и предпринима-

телей из области производства во-

рот. Таким образом «R» (Rollladen – 

рольставни) превратилось в «R+T» 

(Tore – ворота).

На самом деле сегодня она 

должна быть названа «R+T+S+A». 

Поскольку сейчас R+T дополнитель-

но охватывает всю продукцию таких 

областей, как рольставни, ворота, 

солнцезащитные системы и систе-

мы их автоматизации. 

По этой причине, начиная с 1999 

года, наша ассоциация названа 

ITRS - промышленной ассоциацией 

технического текстиля, рольставен 

и солнцезащитных систем.

Членами ассоциации являются в 

общей сложности 180 компаний, в 

том числе около 20 из соседних ев-

ропейских стран. 

В компаниях ассоциации работа-

ет около 40 000 сотрудников, оборот 

составляет около пяти млрд. евро в 

год. Свыше 90% входящих в ассоци-

ацию фирм выпускают свою продук-

цию в Германии. При этом одним из 

важнейших аспектов для нас явля-

ется подготовка молодых специали-

стов. Около 800 человек прошедших 

подготовку работают сейчас в раз-

личных областях деятельности в на-

ших компаниях-членах ассоциации. 

В ITRS входят 48 производите-

лей внутренних и внешних солн-

цезащитных систем, рольставен и 
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автоматики. Около 80 технических 

производителей от ITRS продают 

свою продукцию или осуществля-

ют сборку для предприятий ассо-

циации. Однако в центре внимания 

производителей в большей степе-

ни оказывается последующая про-

дукция участников ITRS, а также 

транспорт и защитные технологии. 

Так, например, цифровой принтер 

применяется в ITRS для печати мар-

киз и внутренних элементов солнце-

защитных систем с определенным 

дизайном. Так создаются индивиду-

альные продукты.     

Рольставни, благодаря цвето-

вому разнообразию и яркому виду, 

привлекают взгляды к фасадам до-

мов, как и подъемные шторы (они 

же «жалюзи»). 

Когда речь идет о защите от 

солнца, многие думают о террасных 

или об оконных маркизах. Однако 

в эту категорию входят так же вну-

тренние солнцезащитные системы, 

известные конечным потребителям 

как ролл-шторка или плиссе. Дизайн 

солнцезащитных изделий охваты-

вает всю палитру красок, а ассор-

тимент представлен как в однотон-

ном исполнении, так и с гармонично 

скомбинированными узорами. 

Но что стоили бы эти изделия без 

интеллектуальных систем управле-

ния? Если раньше речь шла о про-

стом двигателе, то сегодня это си-

стемы дистанционного управления 

на уровне «умного дома». И здесь 

техника тоже развивается стреми-

тельными темпами. 

И самые приятные сюрпризы от 

R+T ждут нас в феврале.

Продукция нашего производства 

выделяется не только благодаря 

эстетическим аспектам. 

Например, еще в 2005 году ис-

следования ESCORP-EU-25 Евро-

пейского Союза «European Solar-

Shading Organization» свидетель-

ствовали о том, что вся наша 

продукция обладает энергосбере-

гающими свойствами.  Рольставни 

на окнах могут сэкономить до 10% 

затрат на отопление в зимний пе-

риод. Маркиза способна защитить 

от проникновения в квартиру до 

95% УФ-лучей. Внутренняя защита 

от солнца с высокой отражающей 

способностью снижает поступление 

тепла на 30%. 

Исследования 2011 года, прове-

денные по заказу ITRS инженерным 

бюро «Hauser» выявило, что эко-

номия энергии при использовании 

рольставен и динамической систе-

мы защиты от солнца при потребле-

нии полезного тепла может соста-

вить до 44% энергии. 

Для получения наглядных дан-

ных и достоверных средних значе-

ний, в исследования, в числе про-

чих, были включены различные 

факторы: площадь окон, направле-

ние фасада, тип остекления, а также 

вид рольставен и солнцезащитных 

занавесок, выполненных из различ-

ных материалов. 

На более старых окнах и при 

очень хороших рольставнях и солн-

цезащитных системах были опреде-

лены значения максимальной эконо-

мии в 44%. 

В последние годы результаты 

этих исследований были исполь-

зованы ассоциацией ITRS в целях 

информирования потребителей по-

средством СМИ. Политические де-

ятели также были проинформиро-

ваны о преимуществах рольставен 

в задаче снижения эмиссии CO2, 

о системах защиты от солнца и 

возможностях интеллектуального 

управления. 

Принимая во внимание все вы-

шеупомянутые аспекты, невозмож-

но отрицать значимость рынка роль-

ставен, солнцезащитных систем и 

систем управления в современном 

мире. Поэтому проведение между-

народной отраслевой торговой яр-

марки R+T становится все более бо-

лее значимым событием для пред-

приятий-участников. 

На протяжении всех дней работы 

ярмарки ITRS будет, как и прежде, 

представлена на информационном 

стенде. Мы с нетерпением ждем Ва-

шего визита!
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СТАНДАРТИЗАЦИЯ КАК ИНСТРУМЕНТ 
НОВОЙ ИНДУСТРИАЛИЗАЦИИ

Сергей ТЮРИН, 
ТПП-Информ

Депутаты Государственной Думы 

РФ единогласно приняли в пер-

вом чтении проект федерального за-

кона «О стандартизации в Россий-

ской Федерации», разработанный 

Министерством промышленности 

и торговли России при участии экс-

пертов ТПП РФ.

Документ вместе с принятым неде-

лей ранее в первом чтении ФЗ «О про-

мышленной политике в РФ» призван 

создать нормативно-правовую базу 

для новой индустриализации, техниче-

ского переоснащения производства, 

внедрения инновационных технологий.

Законопроект «О стандартиза-

ции» направлен на модернизацию 

национальной системы стандартов, 

что позволит сделать стандартиза-

цию универсальным инструментом, 

применимым не только в узкой сфе-

ре производства конечной продукции, 

но и в отношении социальной сферы, 

банковской и оценочной деятельности, 

страховой медицины, инноваций, вне-

дрения наилучших доступных техноло-

гий (НДТ) и прочих.

«Для того чтобы стандартизация 

могла вносить достойный вклад в эко-

номическое развитие страны, ее роль 

и принципы должны быть адекватны 

современному уровню развития миро-

вой экономики, – отметил министр про-

мышленности и торговли России Денис 

Мантуров. –

Благодаря новому закону отече-

ственные производители получат воз-

можность более широко использовать 

инструменты стандартизации, наи-

лучшие практики, которые отражены 

в международных стандартах. Доступ 

к документам по стандартизации ста-

нет более удобным и свободным. Закон 

«О стандартизации» даст возможность 

применять зарубежные стандарты на-

прямую, не дожидаясь принятия анало-

гичных национальных стандартов».

По оценкам Минпромторга, благо-

даря закону прямой доступ к междуна-

родным стандартам позволит сэконо-

мить от 1 до 1,5 лет для освоения пере-

хода на новые стандарты. Кроме того, 

закон подразумевает приведение на-

ционального законодательства в соот-

ветствие с требованиями Всемирной 

торговой организации (ВТО) по техни-

ческим барьерам.

Разработчики учли наилучшие 

практики, которые были рекомендо-

ваны Международной организацией 

по стандартизации (ИСО) и Немецким 

институтом по стандартизации (DIN).

Некоторые положения законопро-

екта были разработаны на основании 

рекомендаций ЕЭК ООН.

В настоящее время сфера стандар-

тизации регулируется Федеральным 

законом «О техническом регулирова-

нии». Однако он не в полной мере опре-

деляет структуру системы стандартов, 

статус ее участников, приоритетное 

применение, финансирование деятель-

ности по разработке международных 

и межгосударственных стандартов. По-

этому одной из ключевых задач зако-

нопроекта является заполнение зако-

нодательного вакуума в сферах, не ох-

ваченных действием закона «О техни-

ческом регулировании».

Одной из новаций законопроекта 

является создание проектных техниче-

ских комитетов, задача которых – бы-

стро реагировать на инновационную 

активность участников бизнеса, разра-

батывать стандарты, способствующие 

ускорению внедрения новой продукции 

и технологий, вводить национальную 

маркировку продукции.

В целом введение в действие фе-

дерального закона позволит превра-

тить стандартизацию в ресурс социаль-

но-экономического развития, сделать 

ее эффективным механизмом фор-

мирования инновационного потенциа-

ла страны. По оценкам специалистов 

Минпромторга, вклад стандартизации 

в развитие экономики может составить 

около 1 % от объема ВВП.

Законопроект «О стандартизации» 

ускорит техническое переоснащение 

целого ряда отраслей промышленно-

сти – машиностроения, металлообра-

ботки, металлургии, атомной промыш-

ленности, авиационной и судострои-

тельной, электротехнической отрасли. 

Об этом заявил в комментарии ER. 

RU председатель Комитета Госдумы 

по экономической политике, инноваци-

онному развитию и предприниматель-

ству Игорь Руденский.

«Основные нововведения зако-

нопроекта – создание основанной 

на международной терминологии го-

сударственной политики в сфере стан-

дартизации, включение проектных тех-

нических комитетов в структуру нацио-

нальной системы стандартизации, вве-

дение технических условий в состав 

документов по стандартизации, ис-

пользование ссылок на национальные 

стандарты в нормативных правовых 

актах, обеспечение свободного досту-

па к национальным стандартам и соз-

дание стандартов по конкретным от-

раслям промышленности», – отметил 

И. Руденский.

По его словам, закон «О стандар-

тизации» ускорит техническую модер-

низацию. «В отличие от действующего 

законодательства, он позволит приме-

нять зарубежные стандарты, не дожи-

даясь принятия национальных. Это по-

может сэкономить от одного до полуто-

ра лет для освоения перехода на новые 

стандарты. Стандартизация должна 

стать важным механизмом форми-

рования инновационного потенциала 

страны и способствовать повышению 

конкурентоспособности российских то-

варов», – сказал депутат.

Стратегические цели национальной 

системы стандартизации четко опреде-

лены в законопроекте. Это содействие 

интеграции РФ в мировую экономику 

и международные системы стандарти-

зации в качестве равноправного парт-

нера.
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ПРОЕКТ «РУССКОЕ СЕРЕБРО»

Александр ЕФИМОВ, технический директор компании «Пенза Тайл»

Реечный фальц один из несколь-

ких видов фальцевой кровли рас-

пространенных в Российской империи 

в 18–19 веках. Эволюционное движе-

ние в производстве кровельного ин-

струмента и материалов в недавнем 

прошлом привело к модернизации 

и развитию различных узлов фальце-

вой кровли в частности и ее технологии 

в целом. Об истории монтажа кровли 

в технике реечного фальца 21 века вы-

полненного мастерами нашей Артели 

будет рассказано далее на страницах 

журнала. Данная статья будет также 

интересна и полезна начинающим кро-

вельщикам-жестянщикам которые хо-

тят, но не могут приобрести дорогосто-

ящий комплект инструментов. Реечный 

фальц в сравнении с классическим 

двойным фальцем не только в два раза 

надежнее из-за его поперечных швов 

высотой 50 мм (в то время как у двой-

ного фальца замок имеет всего лишь 

25 мм), но и требует в два раза мень-

ше наличия инструментов для работы 

с ним.

В 2014 году в службу заказов нашей 

Артели поступило предложение о по-

крытии кровли фальцевыми картина-

ми объекта, расположенного в лесном 

массиве на территории Московской об-

ласти. После проведенных переговоров 

с непосредственным заказчиком было 

определено о подходе к кровле с неор-

динарной и экстравагантной стороны 

вопроса. Пожелания заказчика были 

переданы в технический отдел Артели, 

которая приступила к изучению проек-

та кровли. Спустя некоторое время за-

казчику было представлено несколько 

форматов кровельного покрытия с тех-

ническими данными о расходе металла, 

узлами и т. д. Впоследствии выбор был 

сделан в пользу реечного фальца в ста-

ринной технике исполнения. На его ос-

нове техническая служба разработала 

исполнительную карту и узлы кровли. 

За несколько столетий эволюционное 

развитие технологии привело к новым 

кровельным покрытиям, таких как алю-

миний, титан-цинк и медь. Учитывая 

большую трудоемкость выполнения 

работ, выбор был сделан в пользу мак-

симально пластичного металла – кро-

вельного алюминия марки Prefa (Герма-

ния). Для придания декоративного эф-

фекта покрытию был выбран формат 

stucco – рельефная поверхность. При-

ятной неожиданностью для заказчика 

стала низкая цена на закупку алюми-

ния по сравнению с медью и титан-цин-

ком. Цветовое решение покрытия кров-

ли было решено выполнить в двух цве-

тах – серебристый металлик и серый. 

Основной объем покрытия кровли пло-

щадью 100 м2 (фальцевые картины) за-

казчик пожелал выполнить в благород-

ном цвете – серебро. По завершению 

переговоров объекту было присвоено 

кодовое название «русское серебро» 

из которого следует что работу выпол-

нили русские мастера, а в качестве ма-

териала было выбрано покрытие ассо-

циирующимся с серебром.

Изготовление картин

Непосредственно перед началом 

изготовления фальцевых картин пред-

варительно была произведена раз-

работка технической карты покрытия 

кровли с использованием программ-

ного продукта AutoCAD. На основании 

проведенных ранее расчетов присту-

пили к работам по разметке и резке 

металла. Предстояло изготовить два 

типоразмера заготовок – 1000х581 

и 500х333 мм. Одним из важных 

аспектов проектирования кровельного 

покрытия было не допустить наличия 

каких-либо отходов металла. Учитывая 

данное обстоятельство, были приняты 

к исполнению вышеуказанные разме-

ры. В качестве инструмента для раз-

меточных работ были использованы 

угольник, линейка, маркер и карандаш. 

Использование последнего с учетом 

фактурного покрытия алюминия было 

единственным правильным и верным 

решением (применение металлическо-

го специального разметочного шабло-

на и твердосплавного карандаша бы-

ло категорически недопустимо). Резка 

заготовок осуществлялась с примене-

нием специальных ножниц по металлу 

марок Stubai (Австрия) и Edma (Фран-

ция). Количество нарезанных загото-

вок для последующего профилирова-

Штрипс алюминия с шириной 500 (вес 31 кг) и 1000 мм (вес 60 кг) 
при толщине 0.7 мм был привезен на объект в небольших бухтах

Первоначальное кровельное покрытие объекта на период зимней 
консервации было покрыто рубероидом
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ния было произведено строго в соот-

ветствии с технической картой. Рабо-

ты по гибке металла были разделены 

на два этапа. Заготовки малого разме-

ра было решено профилировать на ги-

бочном станке сегментного типа мар-

ки Эдельвейс (Россия). Заготовки ши-

риной 1000 мм были профилированы 

с применением ручных роликовых ли-

стогибов (бендеры) марки Wuko (Ав-

стрия). Технические возможности бен-

дера позволяют производить профи-

лирование с неограниченной длиной 

заготовки (как правило, максимальная 

длина картины не превышает 12 пм). 

Таким образом, общий объем изготов-

ления картин силами двух специали-

стов за три рабочих смены (12 часов) 

составил немногим более 80 м2.

Подготовительные работы

Отдельно стоит перечислить пере-

чень дополнительных работ по подго-

товке сплошного основания кровли. 

Была произведена укладка обрезных 

досок толщиной 25 мм, предвари-

тельно обработанных антисептиком. 

Вид химической обработки – поверх-

ностная. После того как было выпол-

нено сплошное основание приступили 

к укладке разделительной мембра-

ны Icopal . Узел примыкания подкла-

дочного ковра к дымоходной трубе 

был выполнен с применением специ-

ального кровельного армированного 

Предварительная подготовка – организация рабочего места кро-
вельщика-жестянщика перед началом работ

Специальные инструменты для разметки и резки рулонного алюми-
ния, а также производства цикла работ по профилированию металла

Ручное профилирование фальцевой картины с применением ролико-
вого листогиба WUKO

Изготовление декоративных ветровых элементов в технике Г-образного 
стоячего фальца

Установка декоративных картин требует качественной подготовки по-
верхности лобовой доски (сушка, строгание, шлифовка, покраска)

Укладка битумного подкладочного ковра ICOPAL по сплошному осно-
ванию выполненного из обрезных досок толщиной 25 мм
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скотча D-Tack Tacoflex. Дополнитель-

но была произведена укладка вто-

рого слоя специальной диффузион-

ной мембраны на основе акрилата. 

Укладка данной мембраны позволила 

провести разделение между битум-

ной изоляции Icopal и кровельным по-

крытием. Также это повысило надеж-

ность кровельного покрытия для за-

щиты от дождевой влаги до начала 

укладки фальца. Стоит упомянуть, 

что осень 2014 года выдалась особен-

но дождливой и сопровождала атмос-

ферными осадками объект на всех 

этапах кровельных работ. Среднесу-

точная температура воздуха состав-

ляла +12 градусов. В качестве реек 

фальца на основании старой техники 

монтажа XIX века было принято реше-

ние об установке деревянных брусков 

размером 50х50 мм. Учитывая ли-

нейную температурную деформацию 

алюминия которая может достигать 

2.4 мм / пм (в зависимости от време-

ни года) необходимо было изменить 

форму брусков с квадратного сечения 

на усеченную пирамиду. Были прове-

дены работы по строганию древеси-

ны. Затем бруски были также обрабо-

таны антисептиком.

Карнизные свесы

Хронология работ в зоне карниза 

была разделена на несколько этапов. 

Важным моментом было изготовле-

ние лобовой доски шириной 200 мм. 

Общая длина карниза составила 

24 пм. Первоначально были складиро-

ваны доски толщиной 40 мм для есте-

ственной сушки на открытом воздухе. 

Продолжительность сушки древесины 

составила две недели. Далее предсто-

яло произвести строгание до требуе-

мой толщины – 20 мм. Завершением 

работ стала шлифовка и покраска до-

сок. После монтажа досок приступили 

к изготовлению декоративных элемен-

тов из алюминия. Размеры фальцевых 

картин составили 200х310 мм. Кре-

пление картин в технике Г-образного 

фальца производили с применением 

неподвижных кляммеров из нержавею-

щей стали. Обжим картин производи-

ли с помощью специального обжимно-

го инструмента (рамка для Г-образного 

фальца марки FREUND). Последним 

этапом стало изготовление фальш-

планки из оцинкованной стали. Раз-

вертка карнизной планки из алюминия 

предполагала внутреннее соедине-

ние с фальш-планкой. Стоит отметить, 

что по желанию заказчика на заднем 

скате кровли был установлен полукру-

глый водосточный желоб скандинав-

ского типа. Учитывая, что на переднем 

скате кровли желоб отсутствовал, это 

предполагало изготовление карнизных 

планок различной развертки. Для за-

щиты от птиц и насекомых установили 

защитную карнизную вентиляционную 

ленту из ПВХ шириной 100 мм.

Реечный фальц

Перед тем как непосредственно 

провести укладку фальца, необходи-

мо было выполнить разметку каждо-

го ската кровли в соответствии с тех-

нической картой кровельного покры-

тия. Разметку производили при по-

мощи складной деревянной линейки 

и маркеров. После того как все рабо-

ты по разметке были завершены при-

Укладка разделительного слоя в виде диффузионной мембраны Установка на карнизном свесе кровли фальш- и карнизной планок

Монтаж первого ряда фальцевых картин вдоль фронтонного свеса 
кровли (бельгийский вариант)

Обжим фальцевых картин специальным инструментом – универ-
сальной рамкой STUBAI
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ступили к установке фальш-планок 

в зоне карниза. Для увеличения жест-

кости карнизного свеса материалом 

фальш-планок выбрали оцинкованную 

сталь Ruukki толщиной 0.5 мм с поли-

уретановым покрытием pural (толщи-

на 50 мкм). Крепление всех элементов 

производили желтопассивированными 

саморезами 31 мм. Далее установи-

ли карнизные планки с креплением са-

морезами в шахматном порядке. Шаг 

установки саморезов – 80 мм. Следу-

ющим этапом была последовательная 

укладка фальцевых картин каждого ря-

да. Монтаж производили от фронтонов 

к центру кровли. Необходимо указать 

на один из самых важных моментов 

при монтаже фальца – крепление кар-

тин. В качестве крепежа применялись 

неподвижные кляммеры из нержавею-

щей стали австрийской компании Pre-

fa. Количество кляммеров для картин 

размером 1000х581 мм было четыре 

штуки, а для размера 500х333 мм – 

две штуки. Расстояние установки клям-

меров составило в среднем 200 мм. 

Учитывая высокую пластичность алю-

миния и большой размер картины 

1000х581 мм необходимо было доба-

вить надежности соединения установ-

кой дополнительного кляммера в цен-

тре. Одним из важных и ответственных 

работ при укладке фальца является 

установка последних картин каждого 

ряда в коньковой части кровли. Необ-

ходимо было выполнить подъем метал-

ла на 90 градусов и произвести работу 

по свертыванию углов картины конвер-

том при помощи специального инстру-

мента – цапля.

После того как первый ряд картин 

был установлен от карниза до конька 

приступили к их обжиму. Для этого ис-

пользовалась универсальная фальце-

вая рамка известного мирового брен-

да компании Stubai (Австрия). При по-

мощи данного инструмента был про-

изведен обжим картин в два прохода 

от Г-образного до двойного. Затем не-

обходимо было при помощи киянки 

(молекулярно-сшитый полиэтилен) сва-

лить двойной фальц по 70 мм с каж-

дой стороны картины. Завершением 

работ стал подъем боковых сваленных 

фальцев на 90 градусов. Для этих це-

лей применялись широкие конвертные 

Отбортовка боковых частей картины конвертными клещами Свертывание угла (конверт) картины в коньковой части кровли спе-
циальным инструментом – цаплей

Укладка V-образных деревянных брусков между картинами Двухстороннее крепление боковых частей картин кляммерами;

клещи. Все последующие ряды уклад-

ки фальцевых картин были произведе-

ны аналогичным способом.

Декоративная рейка

Установка ранее приготовленных 

строганых брусков не заняла много 

времени. Одновременно произвели 

гибку выступающих частей фальце-

вых картин в замковой области на 90 

градусов. Для удобства работы исполь-

зовались клещи Stubai с углом 45 гра-

дусов. Следующим этапом работ была 

установка начальных карнизных эле-

ментов (заглушки реек). Стоит упомя-

нуть, что в технике реечного фальца 

(исключение составляет листовой сви-

нец толщиной 2 мм) существует всего 

два способа изготовления начальных 

элементов – шведский и бельгийский 

варианты. Второй вариант предусма-

тривает установку на рейку внутренней 

заглушки с обжимом по боковым сто-

ронам выступающих частей от картин. 

Бельгийский вариант более изыскан-

ный за счет установки заглушки в виде 

единого обтекаемого элемента. Мате-
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риалом покрытия реечных элементов 

как ранее упоминалось, был выбран 

фактурный алюминий Prefa серого цве-

та. После того как заглушки на всех 

рейках расположенных на одной сторо-

не ската были установлены приступи-

ли к изготовлению последующих после 

заглушек рядовых элементов. Размер 

каждого бруска имел ширину 50 мм. 

При этом боковую отбортовку картин 

выполнили по 15 мм с каждой стороны, 

соответственно. Таким образом, общая 

ширина видимого покрытия реек соста-

вила 80 мм. При этом общая разверт-

ка изготавливаемого элемента (с уче-

том всех скрытых гибов) имела ширину 

120 мм. Стоит упомянуть и про второй 

узел крепления в верхней части эле-

мента. Если боковое крепление под-

разумевало простой обжим клещами 

45 градусов, то верхнее же крепление 

элемента имело замок стандартного 

двойного фальца. При установке эле-

ментов (как и в случае с фальцевыми 

картинами) применялись неподвижные 

кляммеры Prefa из нержавеющей ста-

ли. Обжим замков производили также 

фальцевыми рамками Stubai и Freund. 

После установки рядовых элементов 

по всей длине рейки (бруска) строгая 

последовательность работ предполага-

ла обжим рамкой всех замков с после-

дующей подгибкой клещами боковых 

частей элементов. После выполнения 

всех работ узлы соединения элемен-

тов имели красивый декоративный эф-

фект за счет применения техники двой-

ного лежащего фальца.

Дымоходная труба

В технике двойного стоячего фаль-

ца обход лицевой стороны трубы выпол-

няется в нескольких вариациях, а в тех-

нике реечного фальца всего лишь од-

ним традиционным способом. Нали-

чие большого количества инструмента 

для выполнения узлов по обходу трубы 

как в случае с классическим фальцем 

совершенно не требуется. Необходи-

мы лишь клещи 45 градусов, ножницы 

с короткой режущей частью (например, 

Edma), карандаш, линейка и цапля. 

Стоит напомнить, что на кровле находи-

лась одна дымоходная труба, располо-

женная на заднем скате. Данный скат 

кровли не стали размечать, так как он 

имел небольшие размеры по ширине. 

Учитывая данный факт, укладку кар-

тин начали производить от фронтонов 

к центру ската кровли. Когда ряд кар-

тин был уложен, вблизи трубы произве-

ли разметку для укладки деталей. Это 

позволило сэкономить время на раз-

метке ската кровли. Размер основания 

трубы имел 400х400 мм. Учитывая ма-

лую ширину задней части трубы, от вы-

полнения разуклонки было решено от-

казаться. Стоит сказать, что при уклад-

ке фальца не были использованы ка-

кие-либо уплотнительные материалы 

в виде ПСУЛ. Последовательность ра-

бот имела следующий порядок – пер-

воначально выполняется укладка ме-

талла до начала трубы, затем (в нашем 

случае) левая сторона, а после и пра-

вая часть. Завершением работ являет-

ся укладка металла на задней стороне 

трубы. Для производства работ на зад-

ней части дополнительно требуется ло-

патка-оправка и молоток со стальным 

сердечником. Высота подъема металла 

на вертикальные части трубы должна 

составлять 150 мм (например, в Фин-

ляндии во время моей служебной ко-

мандировки в 2014 году это значение 

составляет 250 мм). Стоит упомянуть, 

что дымоходная труба перед началом 

работ досталась нам с уже выполнен-

ной выдрой, что в XXI веке нецелесоо-

бразно. Учитывая наличие выдры, ме-

талл пришлось подводить под высту-

пающие части кирпича и впоследствии 

на все швы нанесли полиуретановый 

герметик Sikaflex. Недостатком (в на-

шем случае) трубы с выдрой можно 

Установка начальных декоративных заглушек в карнизной зоне 
кровли (бельгийский вариант)

Узел крепления декоративных рядовых реечных элементов

Готовый вид декоративных реечных элементов высотой 50 мм
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считать малую высоту подъема метал-

ла на задней стороне – всего 120 мм. 

Это является не соответствие нормам 

(правилам) и нарушением технических 

альбомов в области металлических 

(фальцевых) покрытий.

Водосточная система

Карнизный узел второго ската вы-

полнили с некоторыми изменениями 

в отличии от карниза первого ската. 

Предполагалось установить крюки же-

лоба с их креплением на обрешетке 

кровли. После расчета шага установ-

ки крюков при помощи стамески вы-

полнили в обрешетке пазы глубиной 

4 мм. После монтажа крюков закре-

пили полукруглый водосточный желоб 

скандинавского типа (ширина 125 мм). 

Стоит указать, что все элементы во-

доотвода изготовлены из оцинкован-

ной стали RUUKKI толщиной 0.6 мм 

с двухсторонним полиуретановым по-

крытием pural (50 мкм). Далее произве-

ли монтаж стандартной фальш-планки 

и немного измененной в развертке кар-

низной планки (оцинкованная сталь 

0.5 мм). Крепление элементов произ-

водили оцинкованными саморезами 

31 мм. После того как все работы с во-

достоком были завершены приступили 

к укладке металла на кровле.

Фронтонные свесы

Подкарнизные и фронтонные све-

сы кровли были выполнены полностью 

из дерева и имели видимый декоратив-

ный вид. Учитывая этот факт элемен-

ты фронтона из алюминия необходимо 

было выполнить таким образом, чтобы 

крайние стропильные ноги оставались 

максимально видимыми. После снятия 

размеров общей высоты фронтонного 

свеса на кровле было принято реше-

ние об изготовлении образчиков опре-

деленной развертки для согласования 

с заказчиком. При этом после установ-

ки декоративных элементов на фронто-

нах кровли видимая часть стропильной 

ноги составила 310 мм. Для опреде-

ления длины изготовления декоратив-

ных элементов произвели замер общей 

длины фронтонного свеса. Затем поде-

лили значение на равные части и при-

няли к сведению ширину видимых со-

единений данных элементов с исполь-

зованием декоративных внешних реек. 

После монтажа всех рядовых фронтон-

ных элементов необходимо было уста-

новить начальные элементы в карниз-

ной зоне. Учитывая сложность изготов-

ления данных элементов (всего необхо-

димо было изготовить четыре единицы) 

применили использование шаблонов 

из плотной бумаги. После того как бу-

Монтаж полукруглого внешнего водосточного желоба

мага приняла необходимую форму ис-

ходя из натурных замеров на кровле по-

лучили требуемую развертку изделия. 

После того как все размеры перенесли 

с бумаги на металл провели гибочные 

работы. Завершением работ на фрон-

тонах кровли стала установка началь-

ных заглушек в карнизной зоне. С каж-

дой стороны ската заглушки были вы-

полнены в двух вариациях с учетом во-

досточного желоба и без него. Всего 

было выполнено четыре элемента.

Коньковый узел

Последним этапом работ всегда 

при укладке фальцевых картин явля-

ется устройство коньковых узлов. В на-

шем случае учитывая укладку тепло-

изоляционных плит с устройством од-

ноконтурной вентиляции подкровель-

ного пространства, необходимо было 

выполнить конек вентилируемым. До-

полнительно для защиты от задувания 

снега в коньковую часть кровли уста-

Установка первой фальцевой картины на карнизном свесе (швед-
ский вариант)

Обход дымоходной трубы в технике реечного фальца
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новили по всей длине конька бруски 

сечением 70х50 мм. Высота 70 мм 

позволит в определенной степени за-

щитить конструкцию конька в зимнее 

время года и обеспечить тягу движе-

ния воздуха в венткамере. При устрой-

стве кровельного пирога использо-

вался контрбрус сечением 50х50 мм. 

Затем поверх брусков были установ-

лены ФСФ-плиты, которые заранее 

были обработаны краской Tikkurilla 

(Финляндия). Ширина плиты состави-

ла 435 мм. Далее были закреплены 

заранее приготовленные V-образные 

бруски сечением 50х50 мм (предвари-

тельная обработка антисептиком Neo-

mid, Россия). Длина брусков также со-

ставила 435 мм. Следующим этапом 

была установка вентиляционной сетки 

(ПВХ) шириной 100 мм с ее креплени-

ем в торцевых частях брусков. Таким 

образом, подконструкция конька защи-

щает кровлю от снега при установке 

первого ряда брусков высотой 70 мм, 

а второй ряд обеспечивает выход воз-

духа из венткамеры. Затем в качестве 

сплошного основания для покрытия 

конька выбрали OSB-плиту толщи-

ной 12 мм. Далее для дополнитель-

ной защиты деревянных элементов 

Установка начальных декоративных заглушек в карнизной зоне 
кровли (шведский вариант)

Подконструкция вентилируемого конька выполненного из деревян-
ных брусков и фанеры ФСФ

Монтаж декоративных коньковых элементов на внешней рейке Примыкание рядовой картины реечного фальца к коньку

Общий вид кровли в старинной утраченной технике реечного фальца 
ручной работы

Элементы декорации вентилируемого конька со стороны фронтона

поверх OSB-плиты произвели укладку 

диффузионной трехслойной мембра-

ны. Затем перешли в область работы 

с листовым металлом. Как и в случае 

с карнизным свесом кровли на конь-

ке установили усиленную Г-образную 

фальш-планку из оцинкованной ста-

ли. Затем произвели установку стан-

дартной карнизной планки. Декора-

тивное покрытие конька было решено 

выполнить небольшими элементами 

на внешней рейке. Ширина элемен-

тов составила 200 мм. Крепление эле-

ментов осуществляли кляммерами 

из алюминия.
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ЖИЛИЩНОЕ СТРОИТЕЛЬСТВО В РОССИИ: 
ДИНАМИКА, ПОТЕНЦИАЛ, ПЕРСПЕКТИВЫ
ЧАСТЬ 2. ЖИЛИЩНЫЙ ФОНД. ПОТЕНЦИАЛ И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ СТРОИТЕЛЬНОГО 
РЫНКА

Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА, 
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Динамика развития, основные по-

казатели и потенциал российского 

строительного рынка анализировались 

в [1–5]. Показано, что основным пока-

зателем (индикатором), характеризую-

щим уровень развития строительства, 

является ввод жилья. Итоги 2013 года, 

динамика строительства (ввода) жилья 

в 1990–2013 гг. и региональные осо-

бенности рассматривались в [6].

В данной статье оцениваются тем-

пы воспроизводства жилищного фон-

да, потенциал и перспективы развития 

строительного рынка, что, в свою оче-

редь, позволяет более адекватно оце-

нить потенциал и перспективы разви-

тия рынка строительных материалов 

и изделий.

Особенности оценки 
потенциала строительного 
рынка

Строительный рынок обладает 

специфическими особенностями, кото-

рые объективно отличают его от тради-

ционных товарных рынков [2, 4, 7]:

1. Особая форма и соответствую-

щий юридический статус основного то-

вара, которым являются здания и со-

оружения – объекты недвижимости. 

Приобретатель такого товара получа-

ет в собственность недвижимое иму-

щество со всеми вытекающими право-

выми последствиями, тогда как на тра-

диционных рынках приобретается так 

называемое «движимое» имущество. 

Недвижимость, в отличие от других 

товаров, по определению немобильна 

и при отсутствии где-либо платежеспо-

собного спроса не может быть просто 

вывезена для продажи в другой регион 

(супермаркет).

2. Длительный жизненный цикл то-

вара, измеряемый десятками лет и де-

лающий возможной его многократ-

ную перепродажу. Тем самым, наряду 

с первичным рынком недвижимости, 

формируется вторичный рынок, функ-

ционирующий параллельно с первым.

3. В отличие от традиционных то-

варных рынков, конечный потреби-

тель часто не является приобретате-

лем (собственником) товара, а лишь 

его пользователем. Это справедливо 

как в отношении жилых, так и админи-

стративных, производственных и др. 

зданий (аренда, наем). Но особенно – 

в отношении инфраструктурных со-

оружений (автомобильные и желез-

ные дороги, мосты, эстакады и др.), 

которые не являются собственностью 

их пользователей.

4. Особенности и высокая стои-

мость основного товара предопре-

деляют необходимость использова-

ния специфических методов продаж, 

включая ипотеку.

5. Особую роль в функционирова-

нии рынка играет государственное ре-

гулирование, включая градостроитель-

ную политику и регулирование земель-

ных отношений.

Соответственно, методы оценки 

потенциала рынка (market potential) от-

личаются от методов, рассматривае-

мых в классических работах по марке-

тинговым технологиям.

Согласно ОКВЭД, строительство 

составляет самостоятельную группи-

ровку видов экономической деятель-

ности (раздел F), в которую входят но-

вое строительство, реконструкция, ка-

питальный и текущий ремонт зданий 

и сооружений, включая индивидуаль-

ное строительство и ремонт по зака-

зам населения.

В отличие от строительного рынка, 

товары рынка строительных материа-

лов и изделий мобильны, что делает 

его сходным с традиционными товар-

ными рынками. Однако при этом ры-

нок строительных материалов и из-

делий не является самостоятельным, 

а всегда «привязан» к строительно-

му рынку назначением своих товаров. 

Между двумя рынками существует 

тесная взаимосвязь, в которой соб-

ственно «строительство» (производ-

ство строительных, ремонтных и иных 

работ, поименованных в разделе F 

ОКВЭД, вне зависимости от того, вы-

ступает их заказчиком строительная 

компания или частное лицо) выполня-

ет функцию коллективного заказчика 

для производителей строительных ма-

териалов и изделий.

Следовательно, потенциал рын-

ка строительных материалов и изде-

лий определяется потенциалом стро-

ительного рынка. То есть, совокупно-

стью строящихся и находящихся в экс-

плуатации ранее построенных зданий 

и сооружений, в которых при строи-

тельстве, реконструкции или ремон-

те могут быть использованы соответ-

ствующие строительные материалы 

и изделия (конструкции).

Характеристика 
существующего жилищного 
и нежилого фонда

По данным Росстата, на нача-

ло 2013 г. жилищный фонд Рос-

сийской Федерации составил 3349 

млн. кв. м общей площади. По рас-

четам, учитывая вывод зданий 

из эксплуатации, жилищный фонд 

РФ на 31.12.2013 г. составил около 

3410 млн. кв. м. Официальные дан-

ные пока отсутствуют. Показатели 

за 2013 г. (расчет) и предшествую-

щие годы (данные Росстата) приве-

дены в табл. 1.
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В общей площади жилищного фон-

да доля городских поселений состав-

ляет более 72 %, доля сельских посе-

лений – менее 28 %.

По данным Росстата, общая пло-

щадь жилых помещений, приходяща-

яся в среднем на одного жителя РФ, 

на 01.01.2013 г. составила 23,4 кв. м. 

По отношению к 2000 г. она возросла 

почти на 22 %. Рост вызван не только 

объемами ввода жилья, но и сокраще-

нием численности населения.

Доля многоквартирных домов в об-

щей площади жилых помещений в це-

лом по России, составляет более 70 %. 

Такая структура жилищного фонда 

не характерна для европейских стран 

и отражает методы решения жилищ-

ной проблемы, сложившиеся во вре-

мена планово-распределительной эко-

номики.

По данным Росстата, в среднем 

по России доля комплексно благо-

устроенного жилья, оборудованного 

одновременно водопроводом, кана-

лизацией, отоплением, горячим во-

доснабжением, газом или напольны-

ми электроплитами, по состоянию 

на 31.12.2012 г. составляла около 65 % 

(увеличение по сравнению с 2001 г. 

на 14 процентных пунктов). По состо-

янию на 01.01.2008 г. она составляла 

60,7 %.

В структуре жилищного фонда 

в 2012 г. (данные за 2013 г. отсутству-

ют) наибольшая доля приходилась 

на жилые дома, построенные в 1946–

1970 гг. (43,3 %). Однако наибольшая 

доля общей жилой площади приходи-

Таблица 1.
Жилищный фонд Российской Федерации

Жилищ-
ный 
фонд, 
млн. кв. 
м общей 
жилой 
площа-
ди

Год
19

80

19
90

19
95

20
00

20
01

20
02

20
03

20
04

20
05

20
06

20
07

20
08

20
09

20
10

20
11

20
12

20
13

Всего: 1861 2425 2645 2787 2822 2853 2885 2917 2955 3003 3060 3120 3177 3229 3288 3349 3410

Город-
ской жи-
лищный 
фонд

1291 1720 1911 2020 2045 2069 2093 2115 2129 2163 2209 2255 2293 2333 2374 2426 2479

Сельский 
жилищ-
ный 
фонд

570 705 734 767 777 784 792 802 826 840 851 865 884 896 914 923 931

1980–2012 гг. – данные Росстата (ФСГС);

2013 г. – расчет ИЦ «ССК».

лась на дома, построенные в 1971–

1995 гг. (42,5 %)..

Это означает, что к 1946–1970 гг. 

относится постройка основной части 

существующих малоэтажных жилых 

домов, тогда как на 1971–1995 гг. при-

ходится основная часть существую-

щих многоквартирных домов. Послед-

ние представляют собой, главным об-

разом, типовые дома массовых серий 

периода индустриального домострое-

ния. В их числе – построенные в 1959–

1985 гг. пятиэтажные панельные 

и блочные жилые дома общей площа-

дью около 300 млн. кв. м.

Структура жилищного фонда 

по годам постройки и проценту из-

носа, в  %, представлена в табл. 2, 

табл. 3. Распределение жилищного 

фонда по федеральным округам РФ 

в на 01.01.2013 г., млн. кв. м, показано 

на рис. 1.

По данным Росстата, на начало 

2013 г. жилищный фонд, отнесенный 

к ветхому и аварийному жилью, со-

ставил 101,1 млн. кв. м, увеличившись 

по сравнению с 2000 г. более чем в 1,5 

раза. Его доля в общей площади жи-

лищного фонда за этот период возрос-

ла с 2,4 % до 3,0 %.

В отношении нежилого фонда стат-

данные практически отсутствуют. Его 

величина оценивается на уровне 1500 

млн. кв. м.
Таблица 2.

Структура жилищного фонда по годам постройки, в  % (по состоянию на 2012 г.)

Годы постройки
Общая площадь
жилых помеще-

ний

Число жилых 
домов (индиви-
дуально-опреде-
ленных зданий) 

Число многоквар-
тирных жилых 

домов

до 1920 2,6 4,9 4,4

1921–1945 4,5 10,2 7,2

1946–1970 29,7 43,3 36,9

1971–1995 42,5 27,7 44,1

после 1995 20,7 13,9 7,4

Итого 100 100 100

Таблица 3.
Структура жилищного фонда по проценту износа, в  % (по состоянию на 2012 г.)

Процент износа

Доля в общей 
площади

жилых помеще-
ний

Число жилых 
домов (индиви-
дуально-опреде-
ленных зданий) 

Число многоквар-
тирных жилых 

домов

от 0 до 30 % 62,1 39,5 39,4

от 31 % до 65 % 34,3 53,5 51,5

от 66 % до 70 % 2,6 5,2 6,6

свыше 70 % 1,0 1,8 2,5

Итого 100 100 100
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Новое строительство

Жилищное строительство в Рос-

сийской Федерации в целом, строи-

тельство (ввод) жилья в федераль-

ных округах и регионах-субъектах РФ 

в 1990–2013 гг. подробно рассматри-

вались в [1–6].

Анализ динамики годового ввода 

жилья по регионам-субъектам РФ при-

водит к следующим выводам:

1. Рост объемов ввода жилья 

в РФ в 2001–2008 гг., а также в 2011–

2013 гг. был достигнут, главным обра-

зом, за счет нескольких регионов-ли-

деров с высоким уровнем экономиче-

ского развития, обладающих соответ-

ствующими финансовыми ресурсами, 

характеризующихся наиболее

высоким уровнем покупательной 

способности населения.

2. В большинстве остальных регио-

нов РФ объемы годового ввода жилья, 

несмотря на так называемый «строи-

тельный бум» 2003–2008 гг. и подъем 

2011–2013 гг., остались значительно 

ниже уровня 1990 года.

3. За период 1990–2013 гг. реги-

ональные различия по показателю 

объемов годового ввода жилья значи-

тельно усилились, что свидетельству-

ет об увеличении разрыва в экономи-

ческом развитии регионов и несбалан-

сированности экономики страны в ре-

гиональном аспекте. Но изменение 

основных трендов, характеризующих 

динамику жилищного строительства, 

в 2013 году и рост объемов ввода жи-

лья во многих ранее депрессивных ре-

гионах может свидетельствовать о на-

чале определенных позитивных сдви-

гов и некотором улучшения ситуации 

в целом [6].

Воспроизводство 
жилищного фонда

Для увеличения показателя жи-

лищной обеспеченности на 1 жителя 

воспроизводство жилищного фонда 

должно быть расширенным, т. е. общая 

площадь жилищного фонда должна 

ежегодно возрастать. Такой рост обе-

спечивается, если общая площадь по-

строенного (введенного) за год жилья 

превышает общую площадь жилья, 

выведенного из эксплуатации или пе-

реведенного в состав нежилого фонда 

в течение года.

С формальной точки зрения тем-

пы воспроизводства жилищного фон-

да в РФ (как и ранее в РСФСР) были 

достаточно высокими, обеспечива-

ющими непрерывный рост площади 

жилищного фонда, т. е. расширенное 

воспроизводство. Однако достигались 

они не только за счет нового строи-

тельства, но и за счет крайне низкой 

доли жилья, выводимого из эксплуата-

ции или переводимого в состав нежи-

лого фонда. При этом реконструкция 

и капитальный ремонт старых жилых 

домов осуществлялись в явно недоста-

точных объемах.

Такое экстенсивное обновление 

жилищного фонда привело к законо-

мерным результатам: хотя увеличение 

в его составе доли новых домов (с воз-

растом до 25 лет), начавшееся в кон-

це 50-х гг. благодаря резко возрос-

шим объемам жилищного строитель-

ства, продолжилось вплоть до середи-

ны 70-х гг., однако темпы обновления 

при этом неуклонно снижались.

Объясняется это тем, что рост жи-

лищного строительства замедлил-

ся, а совокупная площадь жилищного 

фонда (расчетная база) продолжала 

расти. Началось старение жилищного 

фонда (увеличение среднего возрас-

та находящихся в эксплуатации жилых 

домов), ускорившееся в 90-х гг. в связи 

с падением объемов нового строитель-

ства (см. выше).

В настоящее время в общей пло-

щади жилищного фонда Российской 

Федерации 36,8 % составляют жилые 

дома постройки до 1970 г. (см. табл. 

2), из которых до 0,8 млрд. кв. м при-

ходится на так называемые «хрущев-

ки» (блочные, панельные и кирпичные 

многоквартирные жилые дома с мало-

метражными квартирами этажностью 

от 2 до 5 этажей). Видимо, нет нужды 

еще раз подробно останавливаться 

на том, что они давно «перестояли» от-

веденный им срок и не соответствуют 

сегодняшним требованиям ни по уров-

ню комфортности жилища, ни по за-

тратам на эксплуатацию, ни по показа-

телям энергопотерь. Несложно подсчи-

тать, что для компенсации вывода этих 

домов из эксплуатации, исходя из про-

стого воспроизводства жилищного 

фонда, при строительстве и вводе по-

рядка 69 млн. кв. м жилья (показатель 

2013 г.) потребуется более 11 лет.

Показателем интенсивности обнов-

ления жилищного фонда является ко-

эффициент воспроизводства жилищ-

ного фонда. Он представляет отноше-

ние совокупной площади введенного 

за год жилья (за счет нового строи-

тельства и реконструкции) к площа-

ди жилищного фонда на начало года, 

в  %. Ту же цифру дает отношение вво-

да жилья на 1 чел. в год к жилищной 

обеспеченности в расчете на 1 чел.

В докризисной «среднеевропей-

ской» практике средний коэффициент 

воспроизводства жилищного фонда 

составлял около 2,5 % (ввод, равный 1 

кв. м на 1 чел. в год, к средней площа-

ди 40 кв. м на 1 чел.).

При сравнении российских коэф-

фициентов со «среднеевропейским» 

следует иметь в виду почти двукрат-

ную разницу между жилищной обеспе-

ченностью в расчете на 1 чел.

Рис. 1. Распределение жилищного фонда по федеральным округам РФ, млн. кв. м
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Несложно подсчитать, что для про-

стого воспроизводства жилищного 

фонда в течение 50 лет коэффициент 

обновления жилищного фонда должен 

составлять не менее 2 %. В ином слу-

чае неизбежно старение жилищного 

фонда с соответствующими послед-

ствиями.

По итогам 2013 г. для Российской 

Федерации в целом этот коэффици-

ент составил 2,07 % (по итогам 2012 г. 

он составлял 1,98 %; по итогам 2008 г. 

превышал 2 %, но по итогам 2010 г. 

снизился до 1,8 %).

По итогам 2013 года коэффициент 

воспроизводства жилищного фонда 

по федеральным округам РФ соста-

вил от 2,5 % (ЮФО) до 2,0 (ДФО). Не-

обходимо отметить, что в 2013 г. коэф-

фициенты воспроизводства жилищ-

ного фонда по федеральным округам 

начали сближаться: по итогам 2012 г. 

они составляли от 2,6 % (ЮФО) до 1,4 

(ДФО). Это можно рассматривать 

как позитивную тенденцию к вырав-

ниванию темпов воспроизводства жи-

лищного фонда за счет подтягивания 

строительства в отстающих регионах.

Коэффициент воспроизводства 

жилищного фонда по регионам-субъ-

ектам РФ, входящим в состав феде-

ральных округов, по итогам 2013 г. со-

ставил от менее чем 0,1 % (Мурман-

ская область) до 5,2 % (Чувашская Ре-

спублика).

Рейтинг регионов-
субъектов РФ по темпам 
воспроизводства жилищного 
фонда

Рейтинг ТОП-10 регионов-субъек-

тов РФ по темпам воспроизводства 

жилищного фонда – коэффициенту 

воспроизводства жилищного фонда 

по итогам 2013 года (отношение ввода 

жилья за 2013 год к жилищному фон-

ду на начало года, в  %), представлен 

в табл. 4.

Индикаторы развития 
строительного рынка

В ноябре 2010 г. правительство РФ 

утвердило (пролонгировало) феде-

ральную целевую программу «Жили-

ще» на 2011–2015 гг. В соответствии 

с данной программой, ввод жилья 

в РФ должен составить:

– в 2012 г. – 67 млн. кв. м;

– в 2015 г. – 90 млн. кв. м;

– в 2020 г. – 145 млн. кв. м.

Но, как показали события 2008–

2010 гг., включая провал нацпроекта 

«Доступное и комфортное…», реаль-

ную ситуацию на строительном рынке 

определяют не «контрольные» циф-

ры или заявления ответственных лиц, 

и даже не финансовые «вливания» 

со стороны государства. В полном со-

ответствии с иерархией систем [3, 8], 

ее продиктовали макроэкономические 

факторы.

Можно ли было, например, прогно-

зировать спад 2009–2010 гг. заранее?

Безусловно, но для этого необхо-

димо иметь соответствующие опе-

режающие индикаторы. Самым про-

стым из них является показатель при-

роста / спада годового ввода жилья 

к уровню предшествующего года (рис. 

2). Или прироста / спада за соответству-

ющие периоды (квартал, месяц). Этот 

показатель позволял еще в 2008 г. 

предупреждать о надвигающемся кри-

зисе в строительной отрасли [3, 7].

Другие индикаторы были рассмо-

трены в [1–5].

Воздействие макроэкономических 

факторов и системных связей хорошо 

проявляется в корреляционной зави-

симости между вводом жилья и добы-

чей нефти в России. Эта зависимость 

была установлена нами в 2007 году 

[7]. Наложение графиков двух, каза-

лось бы, не связанных между собой 

процессов наглядно свидетельствует: 

Таблица 4.
Рейтинг ТОП-10 регионов-субъектов РФ по темпам воспроизводства жилищного фонда 

в 2013 году

Ме-
сто Регионы-субъекты РФ

Ввод жилья 
в 2013 г., млн. 

кв. м

Жилищный 
фонд на 

01.01.2013 г., 
млн. кв. м

Коэффициент 
обновления 
жилищного 
фонда

1 Чувашская Республика 0,83 16 5,2

2 Республика Башкортостан 2,48 53 4,7

3 Тюменская область * 2,68 59 4,5

4–5 Республика Татарстан 2.4 66 3,6

4–5 Новосибирская область 1,70 47 3,6

6 Московская область 6,90 210 3,3

7 Краснодарский край 3,94 123 3,2

8–9 Республика Дагестан 1,53 50 3,1

8–9 Белгородская область 1,29 42 3,1

10 Липецкая область 0,86 31 2,8

* Включая автономные округа

Рис. 2. Динамика индекса прироста / спада объемов ввода жилья в РФ к предшествующему 
году,  %
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десять тонн добытой нефти позволяет 

с лагом в 1,5–2 года построить (ввести) 

1,1–1,2 кв. м нового жилья. Это демон-

стрирует статистика за 25 лет, вне за-

висимости от интерпретации данных.

Динамика годового ввода жи-

лья и добычи нефти в России в 1990–

2010 гг. представлена на рис. 3.

Это еще семь лет назад (более 

чем за год до начала кризиса в строи-

тельной отрасли) позволило прогнози-

ровать, что контрольные цифры нац-

проекта «Доступное и комфортное…» 

в 2009 и в 2010 гг. не будут достигну-

ты. Даже без воздействия мирового 

кризиса годовые объемы ввода жилья 

не должны были превысить 65 млн. кв. 

м.

Необходимо отметить, что зависи-

мость цен на недвижимость (и, пре-

жде всего, цен на жилье) от цены 

на нефть отмечалась за прошедшие 

годы неоднократно, в т. ч. даже руко-

водством страны. Но статистические 

данные свидетельствуют, что от цен 

на нефть зависят именно цены на жи-

лье, а не объем вводимого жилья.

Оценивая рекордный за историю 

постсоветской России ввод жилья 

в 2013 г., следует иметь в виду, что до-

быча нефти в России в 2013 г. также 

была рекордной – 523,2 млн. тонн.

Состояние российской экономи-

ки определяется ситуацией на миро-

вом нефтегазовом рынке. Т. е. спро-

сом и ценой на экспортируемые нефть 

и газ, от которых непосредственно за-

висит приток валютных ресурсов. Со-

стояние экономики страны, в свою оче-

редь, определяет ситуацию на строи-

тельном рынке. Таков факт.

«Теоретический» потенциал рынка

Потенциалом рынка в теориях 

маркетинга называют верхний пре-

дел совокупного рыночного спроса, 

при котором дальнейшее повыше-

ние маркетинговых усилий и расхо-

дов на маркетинг уже не будет вызы-

вать дальнейшего повышения спроса. 

На этапе растущего рынка его объем 

в значительной степени зависит от со-

вокупных маркетинговых усилий про-

изводителей и продавцов товаров. 

На этапе спада этого не происходит.

Рынок (market) определяется 

как совокупность всех покупателей 

определенного вида товара или ус-

луги, как реально существующих, так 

и потенциальных. В его составе выде-

ляют доступный, квалифицированный, 

целевой и освоенный рынки [9, 10].

Потенциал российского строитель-

ного рынка в секторе жилищного стро-

ительства часто определяют, исходя 

из общей (заявляемой) потребности 

граждан в улучшении жилищных ус-

ловий. Либо – исходя из текущих объ-

емов строительства и «контрольных» 

цифр программ и проектов, не учиты-

вая, что последние, как правило, обо-

снованы не столько расчетом, сколь-

ко конъюнктурными и политическими 

установками. Соответственно, получа-

ют цифры ожидаемых годовых показа-

телей и предполагаемых темпов роста. 

На этом же, весьма зыбком, основании 

обычно строятся и прогнозы в отноше-

нии развития рынка строительных ма-

териалов и изделий.

При этом не учитывается специфи-

ка строительного рынка, прежде всего:

1. Ограниченная покупательная 

способность большинства населения 

РФ, что предопределяет ограничен-

ность платежеспособного спроса. Поэ-

тому понятие «потенциальный рынок» 

применительно к строительному рынку 

означает даже не «доступный», а «ква-

лифицированный рынок».

2. «Разовый» характер большин-

ства приобретений недвижимости 

со стороны гражданских лиц. Поэтому 

«освоенный рынок» частных покупа-

телей жилья является для строителей 

и девелоперов, в значительной мере, 

уже потерянным рынком.

3. Сильная зависимость рынка 

от воздействия макроэкономических 

(внешних) факторов. Макроэкономи-

ческие факторы формируют базовые 

условия, в которых развивается ры-

нок, и непосредственно воздейству-

ют на его развитие. В конечном счете, 

именно их воздействие является опре-

деляющим, что в полной мере под-

твердили как кризис 2008–2009 гг., 

так и подъем строительства в 2010–

2013 гг.

Сравнение основных макроэконо-

мических показателей (включая курсы 

валют и цены на нефть) 2010–2013 гг. 

с показателями середины 2000-х гг. 

показывает, что макроэкономические 

условия для развития рынка в 2010–

2013 гг. были значительно более бла-

гоприятными [1, 2]. Со второй полови-

ны 2013 г. ситуация стала меняться 

не в лучшую сторону.

Реальный потенциал 
и перспективы развития 
строительного рынка

Как отмечалось в [2, 4, 5], так на-

зываемый средний класс в России со-

кратился в результате кризиса 2009 г. 

с 40–45 млн. человек до 30–35 млн. 

человек. Рост доходов населения 

и увеличение (восстановление) доли 

среднего класса в 2010–2013 гг. обе-

спечили подъем строительного рынка 

и увеличение объемов строительства 

(ввода) жилья в 2010–2013 гг. Именно 

Рис. 3. Динамика годового ввода жилья и добычи нефти в России в 1990–2013 гг.
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эта группа населения обеспечивала 

основной спрос на жилье, как в пост-

кризисные, так и в докризисные годы. 

Однако именно она в значительной ме-

ре уже решила свои жилищные про-

блемы.

Неизбежен вывод, что при сохра-

нении существующего уровня пла-

тежеспособного спроса населения 

в ближайшие годы потенциал россий-

ского строительного рынка в секторе 

жилищного строительства является 

в значительной мере исчерпанным.

К этому следует добавить ухудше-

ние внешнеэкономической конъюн-

ктуры, начавшееся еще в 2013 году, 

и резкое обострение политической на-

пряженности в 2014 году со всеми вы-

текающими последствиями, включая 

экономические потери для российской 

экономики и необходимость перерас-

пределения финансовых ресурсов го-

сударства в пользу оборонных отрас-

лей.

Тем не менее, отчетные данные 

Росстата [11], по вводу жилья за 9 ме-

сяцев текущего года выглядят превос-

ходно: 124 % к показателю соответ-

ствующего периода 2013 года. Однако 

при этом следует иметь в виду, что год 

еще не закончен, а основные объемы 

ввода жилья традиционно приходятся 

на IV квартал, конкретнее – на декабрь 

[1, 2, 6].

Перспективы развития:

1. Ввод жилья в объеме 90 млн. 

кв. м в 2015 году не будет достигнут. 

При крайне благоприятной внешнеэко-

номической конъюнктуре (значитель-

ный подъем мировых цен на нефть, 

что вряд ли произойдет в ближайшей 

перспективе) возможно достижение 

уровня ввода жилья в 75 млн. кв. м. 

Однако этот сценарий маловероятен. 

В ином же случае лимит роста соста-

вит 71–72 млн. кв. м. Причем этот ли-

мит может оказаться «выбранным» 

уже в 2014 году.

2. Ввод в 2020 году 140 млн. кв. 

м жилья теоретически возможен. 

Но на практике для этого необходима 

кардинальная перестройка экономики 

страны, включая системное реформи-

рование земельных отношений, раз-

витие частной инициативы, реальное 

ограничение диктата госмонополий, 

реальное развитие конкуренции, ре-

альную борьбу с коррупцией, реальное 

ограничение возможностей чиновни-

ков любого уровня осуществлять дав-

ление на бизнес и т. д. Включая также 

безусловный демонтаж существую-

щей в российском строительстве си-

стемы разрешений, допусков и «отка-

тов». И это только краткий перечень 

необходимых условий. Без этого лю-

бые разговоры о возможности ввода 

в 2020 г. 140 млн. кв. м жилья могут 

рассматриваться либо как непонима-

ние существа вопроса, либо как заве-

домый блеф.

3. Исходя из сегодняшнего поло-

жения дел, трудно рассчитывать на су-

щественный рост объемов жилищного 

строительства в 2015–2016 гг. Наибо-

лее вероятный сценарий на эти годы – 

отсутствие роста объемов ввода жилья 

(стагнация рынка). Однако значитель-

ный спад объемов жилищного строи-

тельства в эти годы маловероятен (ес-

ли исключить «катастрофичный» сце-

нарий втягивания страны в открытый 

военный конфликт). Это определяется 

не только степенью износа существу-

ющего жилищного фонда и потребно-

стью в его обновлении (во многом эта 

задача ляжет на владельцев индиви-

дуальных жилых домов), но и той по-

зитивной инерцией развития, которую 

набрал строительный рынок.

4. В 2017–2020 гг., при благопри-

ятном развитии ситуации, можно ожи-

дать увеличения объемов жилищного 

строительства. Прежде всего – за счет 

регионов, ранее считавшихся депрес-

сивными. Потенциал строительных 

рынков этих регионов далеко не исчер-

пан. Тенденция к относительному вы-

равниванию темпов жилищного строи-

тельства наметилась еще в 2013 году 

(см. выше). Это обусловлено необхо-

димостью обеспечения жильем значи-

тельной части населения страны и со-

стоянием существующего жилищного 

фонда.

5. Среднегодовые темпы роста 

объемов строительства (ввода) жилья 

в РФ в целом в 2015–2016 гг., види-

мо, будут близкими к нулю (в 2015 году 

возможно небольшое снижение объ-

емов ввода жилья к уровню 2014 г.). 

В 2017–2019 гг., при благоприятном 

развитии ситуации, среднегодовые 

темпы роста могут составить 5–6 %. 

Годовой объем ввода жилья в 2020 го-

ду в этом случае может достичь 90 

млн. кв. м (потенциал рынка – 90–95 

млн. кв. м).
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АВТОРСКИЙ НАДЗОР – ПРОЕКТНЫЙ НАДЗОР.
КОМУ ОН НУЖЕН?

В. С. ИКОННИКОВ,
НП «Гильдия проектировщиков Сибири», Новосибирск

Как известно, Градостроитель-

ный кодекс РФ не предусма-

тривает авторский надзор про-

ектной организации в градостро-

ительном регулировании, а огра-

ничивается только подготовкой 

проектной документации как ста-

дией проектирования для стро-

ительства. Его обязательность 

предусмотрена иными законода-

тельными документами и только 

для особо важных и ответствен-

ных объектов. Однако в «массовом 

строительстве» интерес к нему 

не утрачен и вполне обоснованно. 

Попробуем вкратце разобраться, 

почему это происходит.

Начнем со Статьи 48 ГрК РФ 

под названием «Архитектурно-стро-

ительное проектирование». Уже сло-

восочетание «архитектурно-строи-

тельное» вызывает некоторое не-

доумение своей раздельностью, по-

скольку архитектура как понятие 

и есть строительство, происходящее 

от греческого слова «архитектон», 

что означает «строитель». Статья ре-

гулирует исполнение только части 

проектной продукции для строитель-

ства – стадию «проектная документа-

ция», не предназначенную для непо-

средственного осуществления стро-

ительства, и не углубляется в проек-

тно-строительный процесс, а именно 

в разработку рабочей документации 

для строительства и тем более в ав-

торский надзор, как проектно-произ-

водственное звено в инвестицион-

но-строительном процессе. Поэто-

му авторский надзор в современном 

градостроительстве оказался «чемо-

даном без ручки».

Авторский надзор за строитель-

ством зданий и сооружений, как по-

нятие, сформировался в давние вре-

мена, когда за каждым значимым 

объектом строительства, ставшим 

признанным произведением архи-

тектуры, мыслился конкретный ав-

тор-архитектор, причем, участвую-

щий в его возведении. Со временем 

объекты строительства усложни-

лись, их проектирование стало но-

сить не персональный, а коллектив-

ный характер с привлечением многих 

разработчиков проекта. Появились 

«авторские коллективы», возглавля-

емые, как правило, архитекторами.

Стала меняться и сама архитек-

тура зданий и сооружений под воз-

действием научно-технического про-

гресса, а их проектирование сфор-

мировалось в самостоятельный 

коллективный вид деятельности. Су-

щественно изменилось и расшири-

лось архитектурное проектирование 

зданий и как понятие, и как само-

стоятельная деятельность, а вместе 

с ними и надзор автора-архитекто-

ра за реализацией его произведения 

архитектуры в комплексном проекте 

здания или объекта архитектуры, за-

крепленный законодательно.

В частности, в статье 1294 (п. 2) 

Гражданского кодекса РФ сказано, 

что «автор произведения архитекту-

ры…имеет право на осуществление 

авторского контроля за разработ-

кой документации для строительства 

и право авторского надзора за стро-

ительством здания или сооружения 

либо иной реализацией соответству-

ющего проекта». И далее: «порядок 

осуществления авторского контроля 

и авторского надзора устанавлива-

ется федеральным органом исполни-

тельной власти по архитектуре и гра-

достроительству». Таким образом, 

Гражданский кодекс устанавливает 

право разработчика произведения 

архитектуры на осуществление ав-

торского контроля и надзора за его 

реализацией, но умалчивает о его 

обязательности при строительстве 

зданий и сооружений, запроектиро-

ванных на его основе. И в этом суть 

проблемы авторского надзора в со-

временном градостроительстве.

Как же она решалась или регули-

ровалась в последние десятилетия? 

И в чем его практический смысл и це-

лесообразность?

Для этого придется обратиться 

к сути проектного процесса рядового 

проектировщика как главного лица 

в разработке документации для стро-

ительства, которая является графи-

ческим выражением его профессио-

нального замысла, проектных и тех-

нических решений, предназначенных 

для исполнения в натуре соответ-

ствующим участником строительного 

процесса. При этом каждый чертеж 

несет в своем содержании объем ин-

формации, отражающий как содер-

жание указанных решений, так и воз-

можный способ их исполнения в на-

туре. Иными словами проектировщик 

мысленно возводит то, что творит 

и с помощью установленных зна-

ков и положений стандартов систем 

ЕСКД и СПДС в графической фор-

ме передает в производство. Ключе-

вым фактором во всех случаях явля-

ется объем информации на чертеже, 

который должен отвечать принципу 

«разумной достаточности» и персо-

нальной ответственности, отражаю-

щих уровень профессионализма ис-

полнителя. Однако, заочный харак-

тер проектирования по отношению 

к строительному производству не мо-

жет по определению исключить ряд 

«несоответствий» в инвестиционно-

строительном процессе. Возникает 

объективная необходимость проект-

ного сопровождения строительного 

процесса в коллективном создании 

строительной (а ныне и товарной) 

продукции, ошибочно именуемом 

«авторским надзором».
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Во времена государственного 

управления и методического регу-

лирования градостроительной дея-

тельности указанное проектное со-

провождение определялось СНиП 

1.06.05–85 «Положение об автор-

ском надзоре проектных организаций 

за строительством предприятий, зда-

ний и сооружений», согласно которо-

му деятельность проектных органи-

заций в сопровождении реализации 

выполненной документации для стро-

ительства абсолютного большинства 

объектов была обязательной с ис-

полнением надзорных и контрольных 

функций и оплачивалась за счет сме-

ты на строительство. Его целью явля-

лось «..повышение ответственности 

проектных, строительно-монтажных 

организаций и заказчиков за обеспе-

чение высокого качества возводимых 

зданий и сооружений».

Обновленным нормативным до-

кументом (для рыночных условий) 

СП 11-110-99 «Авторский надзор 

за строительством зданий и соору-

жений» авторский надзор прибрел 

вид «услуг по надзору автора проек-

та и других разработчиков проектной 

документации (физических и юриди-

ческих лиц) за строительством, осу-

ществляемый в целях обеспечения 

соответствия решений, содержа-

щихся в рабочей документации, вы-

полненным строительно-монтажным 

работам на объекте. Необходимость 

проведения авторского надзора от-

носится к компетентности заказчи-

ка и, как правило, устанавливается 

в задании на проектирование объ-

екта». И если еще прочесть под-

раздел 6.2. «Основные обязанно-

сти», то станет ясным принципиаль-

но иной, регистрационный, характер 

проектного надзора: сопоставление 

выполненных в натуре работ с про-

ектными решениями, участие в ос-

видетельствовании выполненных 

(«скрытых») работ, информирование 

заказчика о невыполнении предпи-

саний проектировщиков и пр. То есть 

надзор проектных организаций ли-

шился функций профессионального 

участия в реализации проекта, а при-

обрел вид пассивной услуги по об-

служиванию деятельности технадзо-

ра заказчика.

Новую и весьма расширенную 

трактовку авторскому надзору пред-

усматривает проект обновленного 

Свода правил «Положение об автор-

ском надзоре за строительством зда-

ний и сооружений», подготовленный 

ОАО «ЦЕНТРИНВЕСТпроект», опре-

деляя его «…одним из видов строи-

тельного контроля, который прово-

дится лицом, осуществившем под-

готовку проектной документации 

и разработку рабочей документации, 

за соблюдение требований соответ-

ствующей документации». Соглас-

но этому СП основные разработчи-

ки всех разделов рабочей докумен-

тации должны руководствоваться 

124-мя руководящими документами 

в области стандартизации, участво-

вать в составлении актов на скры-

тые работы по 45-ти их видам, а так-

же в решении более 35-ти возможных 

проблемных вопросов в процессе 

строительства. Ясно, что для такого 

надзора необходимо постоянное при-

сутствие группы авторского надзо-

ра генпроектировщика, практически 

временно отказавшись от основной 

проектной деятельности.

К сожалению, для такого край-

него подхода к проведению автор-

ского надзора в современных усло-

виях сформировались объективные 

причины и предпосылки, вызванные 

конкурсным определением генпро-

ектировщика и генподрядчика в не-

связанных временных фазах. С рас-

стройства классического техноло-

гического треугольника «заказчик – 

генпроектировщик – генподрядчик» 

расстраивается весь инвестиционно-

строительный процесс и его отдель-

ные звенья. Особенно это отражает-

ся на проектном цикле, на качествен-

ном содержании проектной и строи-

тельной продукции.

При своевременно определенных 

генпроектировщике и генподрядчике 

застройщик (технический заказчик) 

может организовать проведение ин-

женерных изысканий с участием ген-

проектировщика в оптимальном объ-

еме и на должном качественном уров-

не для проектирования. А подготовку 

проектной документации и разработ-

ку рабочей документации для стро-

ительства осуществить с учетом со-

стояния строительной базы по месту 

расположения объекта, особенности 

земельного участка, а главное с уче-

том производственных возможностей 

генподрядчика и тем самым оптими-

зировать весь проектно-строитель-

ный процесс на основе более пол-

ной и содержательной рабочей доку-

ментации с организацией авторского 

надзора как связующего звена меж-

ду проектным и строительным про-

цессами. Так было в недалеком про-

шлом и подтверждено многолетним 

опытом.

Такие схемы в определенных мно-

гочисленных случаях эффективно 

функционируют и сейчас.

Однако, при конкурсном отборе 

генпроектировщика и генподрядчика 

вышеуказанное невозможно на за-

конном (!) основании. Генпроекти-

ровщик вынужден выполнять «без-

адресную» документацию для стро-

ительства, заведомо неполную 

для строительного процесса и поэ-

тому нуждающуюся в определенной 

доработке с целью приближения ее 

к «открывшимся» условиям строи-

тельства, даже если генподрядчик 

будет в последующем определен 

по подготовленной и утвержденной 

проектной документации. Немалова-

жен и «рыночный фактор», понужда-

ющий вносить изменения в рабочую, 

а иногда и в проектную документа-

цию в процессе строительства («тех-

нология под отделку», переплани-

ровки под запросы потенциального 

потребителя и пр.) Такую доработку 

можно выполнять при организован-

ном авторском надзоре по ходу стро-

ительства по мере выявления «несо-

ответствий» или рыночных предпо-

сылок с обязательным оформлени-

ем изменения подлинников рабочей 

(а при необходимости и проектной) 

документации. Нередки случаи и вы-

нужденного переутверждения про-

ектной документации.

К сожалению, необходимость при-

ведения проектной и рабочей доку-

ментации на уровне подлинников, 

хранящихся в техархиве проектной 

организации, в соответствие с нату-

рой по завершении строительства 

законодательно не предусмотрена, 

чем не обеспечены условия полноцен-
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ного управления объекта недвижимо-

сти и безопасной его эксплуатации.

Существует и другой, вполне 

объективный аспект, определяю-

щий необходимость участия генпро-

ектировщика в строительном про-

цессе, сопровождая его уточнением 

или решением технических вопро-

сов, связанных с технологией строи-

тельства. Это специфика структуры 

современного проектного сообще-

ства, характеризующаяся раздро-

бленностью и малочисленностью 

проектных организаций и бессис-

темностью их взаимодействия, не-

способных своими силами выпол-

нить комплексный проект и работа-

ющих поэтому по принципу «генпро-

ектировщик – субпроектировщик», 

а то и привлекая «ополчение времен-

щиков». В этих условиях, законода-

тельно закрепленных (!), доработка 

рабочей документации в процессе 

строительства оказывается неиз-

бежной и необходимой. Важно, что-

бы она осуществлялась теми же раз-

работчиками рабочей документации, 

а не «временщиками», обезличива-

ющими как объект проектирования, 

так и объект строительства и не не-

сущих фактически персональной от-

ветственности за выполняемую ими 

работу. Ясно, что такая доработка 

должна выполняться в установлен-

ном порядке или в порядке авторско-

го надзора по всем правилам проект-

ной деятельности.

И еще. Суть авторского надзора 

непосредственно для проектировщи-

ка (и поэтому его правильнее назы-

вать проектным надзором!) не толь-

ко и не столько в функциях и зада-

чах, предусмотренных нормативными 

и законодательными документами, 

а в производственном характере его 

деятельности и конечной цели, ко-

торой является не проект, а объект. 

Этот надзор выполняет роль связу-

ющего звена между творческим про-

цессом проектировщика любой спе-

циальности и производством в ре-

ализации его проектного замысла 

в материализованную строительную 

продукцию. Именно строительное 

производство является профессио-

нальным базисом для творческого 

процесса проектирования.

Осуществляя проектный надзор, 

проектировщик пополняет свой твор-

ческий потенциал базовым содер-

жанием, повышая профессионализм 

на ниве градостроительного проекти-

рования. Из этого следует, что в про-

ектном надзоре жизненно должен 

быть заинтересован прежде всего 

проектировщик.

А в инвестиционно-строитель-

ном процессе в целом – все его 

участники!

В качестве заключения хоте-

лось бы высказать следующее.

1. Авторский надзор проектной 

организации как традиционное пер-

сональное понятие принципиально 

видоизменился и приобрел коллек-

тивный характер деятельности ос-

новных разработчиков проекта. По-

этому его целесообразно переиме-

новать в «проектный надзор в стро-

ительстве», а авторский надзор 

в строительстве – в «архитектурно-

авторский надзор».

2. Авторский надзор в градостро-

ительстве подразумевает персональ-

ную творческую деятельность архи-

тектора, как автора произведения 

архитектуры самостоятельного объ-

екта или архитектурного раздела 

в комплексном проекте объекта ка-

питального строительства закреплен 

статьей 1294 Гражданского кодекса 

РФ в виде реализации права автор-

ского контроля и авторского надзора 

в соответствующих условиях его осу-

ществления. В общем случае он дол-

жен входить в состав проектного над-

зора, осуществляемого по договору 

с заказчиком или на других законных 

условиях в интересах потребителя 

строительной продукции.

3. В условиях «добровольности» 

нормативной градостроительной ба-

зы обязательность проектного над-

зора (или авторского надзора) с фор-

мальной точки зрения становится не-

законной (и поэтому бессмысленной). 

Но технологически он целесообразен 

в инвестиционно-строительном про-

цессе в целом. Поэтому проектный 

надзор в строительстве следует вве-

сти организационно как составную 

часть деятельности проектных орга-

низаций при выполнении функций ге-

нерального проектировщика. В этом 

случае в проектной организации, по-

лучившей доступ к выполнению дея-

тельности генерального проектиров-

щика, должно быть разработано спе-

циальное руководство по осущест-

влению проектного надзора с учетом 

ее организационно-производствен-

ной структуры и разрешенных видов 

деятельности. Основанием для раз-

работки такого «руководства» мо-

жет служить указанный выше СП 

11-110-99, а также «Практическое 

пособие по организации и осущест-

влению авторского надзора за строи-

тельством предприятий, зданий и со-

оружений» (ФГУП «ЦЕНТРИНВЕСТ-

проект», 2002 г.).

4. Особо следует обратить вни-

мание на завершающую стадию про-

ектного надзора – учет и отчетность, 

в результате которых должны быть 

внесены все необходимые измене-

ния в базовое содержание проект-

ной (при необходимости) и рабочей 

документации на уровне подлинни-

ков, хранящихся в техническом архи-

ве проектной организации, с выдачей 

измененных копий заказчику в ука-

занном в договоре количестве эк-

земпляров. Согласно действующему 

законодательству эта документация 

(реального содержания!) совмест-

но с исполнительной документацией 

генподрядчика должна передаваться 

пользователю возведенной недви-

жимости (или собственнику) для ее 

управления и безопасной эксплуата-

ции. А откорректированные подлин-

ники проектной и рабочей докумен-

тации согласно Федеральному зако-

ну от 27.10.2004 г. № 125-ФЗ «Об ар-

хивном деле в РФ» должны храниться 

в течение всего периода жизненного 

цикла построенного объекта.

5. Ждет своей очереди и норма-

тивноправовой документ «Положе-

ние о генеральнойпроектной органи-

зации» в условиях саморегулирова-

ния, без которого невозможна пол-

ноценная организация современного 

проектного процесса в градострои-

тельстве, в том числе и проектного 

и архитектурно-авторского надзора.

Статья публикуется в порядке 
информационного обмена с издательством 

«Строительные ведомости» (г. Новосибирск)
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РОССТАТ: 
ИНДЕКС ПРОМЫШЛЕННОГО ПРОИЗВОДСТВА 

И ВЫПУСК ВАЖНЕЙШИХ ВИДОВ СТРОИТЕЛЬНЫХ МАТЕРИАЛОВ И ПРОДУКЦИИ, 
ПОТРЕБЛЯЕМОЙ В СТРОИТЕЛЬСТВЕ В ЯНВАРЕ-СЕНТЯБРЕ 2014 ГОДА

Индекс промышленного про-

изводства1) в январе-сентябре 

2014 г. по сравнению с январем-сентя-

брем 2013 г. составил 101,5 %, в сен-

тябре 2014 г. по сравнению с сентя-

брем 2013 г. – 102,8 %, по сравнению 

с августом 2014 г. – 102,7 %.

1) Индекс промышленного производ-
ства исчисляется по видам деятельности 
«Добычаполезных ископаемых», «Обра-
батывающие производства», «Производ-
ство и распределение электроэнергии, га-
за и воды» на основе данных о динамике 
производства важнейших товаров-пред-
ставителей (в натуральном или стоимост-
ном выражении). В качестве весов исполь-
зуется структура валовой добавленной 
стоимости по видам экономической дея-
тельности 2010 базисного года. С учетом 
поправки на неформальную деятельность.

Наименование
Январь-
сентябрь
2014 г.

Сентябрь 2014 г.
в  % к

Январь-сен-
тябрь 2014 г.
в  % к янва-
рю-сентябрю

2013 г.
сентябрю 

2013 г.
августу
2014 г.

Материалы строительные нерудные, млн. м3
307 94,8 87,6 101,4

 Лесоматериалы, продольно распиленные или расколотые, разделенные 
на слои или лущеные, толщиной более 6 мм; шпалы железнодорожные 
или трамвайные деревянные, непропитанные, млн. м3 16,2 103,5 100,3 98,5

Фанера клееная, состоящая только из листов древесины, млн. м3 2,6 106,6 99,1 104,6

Блоки оконные в сборе (комплектно), тыс. м2 643 88,9 107,5 92,5

Блоки дверные в сборе (комплектно), млн. м2 9,4 70,3 100,1 80,5

Стекло листовое термически полированное и стекло листовое с матовой 
или полированной поверхностью, но не обработанное другим способом, млн. 
м2 132 98,7 106,8 100,2

Кирпичи, блоки, плитки и прочие изделия огнеупорные, кроме изделий 
из кремнеземистой каменной муки или диатомитовых земель, тыс. тонн 810 103,0 98,2 90,7

Кирпич керамический неогнеупорный строительный, млрд. усл. кирпичей 5,5 100,7 94,0 102,6

Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый и аналогичные
цементы гидравлические, млн. тонн 54,0 104,9 93,5 104,5

Блоки и камни стеновые мелкие из бетона, млн. усл. кирпичей 449 148,8 119,4 108,3

Блоки стеновые крупные (включая блоки стен подвалов) из бетона, млн. усл. 
кирпичей 558 81,8 93,2 90,1

Черепица, плитки, плиты и аналогичные изделия из цемента, бетона или ис-
кусственного камня, млн. м2 12,4 107,2 108,1 102,1

Плитка тротуарная из цемента, бетона или искусственного камня, млн. м2 9,5 104,4 108,3 97,2

Конструкции и детали сборные железобетонные, млн. м3 20,2 100,8 102,7 102,6

Листы асбестоцементные волнистые (гофрированные) (шифер), млн. штук 356 55,6 82,5 70,1

Конструкции строительные сборные из стали, млн. тонн 2,3 80,1 107,7 81,4

Индексы промышленного производства в % к среднемесячному значению 2011 г.
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