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INTECH 2018: 
НОВИНКИ WEINIG –  
КУРС НА ГАННОВЕР

За полгода до LIGNA, на домашней 
выставке InTech, группа Weinig 

намекнула на то, что еще можно бу-
дет увидеть. Две мировых премье-
ры и  множество усовершенствова-
ний – лидер мирового рынка в обла-
сти обработки массивной древесины 
дал новый мощный импульс в  Тау-
бербишофсхайме. «В Ганновере мы 
удивим всех еще больше, предста-
вив другие инновации во всех сфе-
рах деятельности», – пообещал пред-
седатель совета директоров группы 
Weinig Вольфганг Пешль на традици-
онной пресс-конференции компании, 
организованной для 30 журналистов 
из  специализированных журналов 
в канун выставки InTech.

Объединяющей темой фирмен-
ной выставки стала автоматизация 
и цифровизация. В технической сфе-
ре IT-служба показала быстрое раз-
вертывание централизованной си-
стемы управления по всему предпри-
ятию. «Внедрение этой компетенции 
во  всей группе компаний идет бы-
стрым ходом», – рассказал Грегор Ба-

умбуш, директор по продажам и мар-
кетингу. С  организационной точки 
зрения Weinig продолжает усиливать 
новое подразделение Automation & 
Digital Business с помощью новых со-
трудников и интеграционных мер.

В области строгания и профилиро-
вания 1000 посетителей InTech из 35 
стран впервые увидели в работе но-
вый станок Powermat 3000. Он за-
дает новый уровень с точки зрения 
удобства в работе, новой технологии 
джойнтирования и  интеграции си-
стемы мониторинга. Кроме того, вы-
вод на рынок станка Powermat 700 
Blackline в рамках InTech стал насто-
ящим стартовым выстрелом для де-
монстрации этой привлекательной 
специальной модели, выпускаемой 
ограниченной серией. Основная за-
дача этого автоматического стан-
ка с  широким спектром оснаще-
ния – стать убедительным аргумен-
том для  тех клиентов, которые все 
еще не решились перевести свое про-
изводство на оборудование Weinig те-
кущего поколения.

Еще одна мировая новинка, при-
влекшая большое внимание на InTech, 
относится к производству окон. Ста-
нок Conturex Artis стоит ниже мо-
дели начального уровня Compact, 
но при этом обладает многими тех-
ническими преимуществами. Напри-
мер, его выдающаяся особенность – 
дополнительная система RePos easy 
(подана заявка на патент) для цанго-
вого стола с креплениями Powergrip. 
«Это гибкий и производительный ста-
нок для небольших предприятий, он 
создан в качестве ответа на процесс 
консолидации на рынке окон», – объ-
яснил на пресс-конференции Карл-
Хайнц Молдан, руководитель под-
разделения оконного оборудования. 
На выставке LIGNA 2019 будет пока-
зан станок Conturex следующей эво-
люционной ступени.

Помимо 40 экспонатов особого 
внимания гостей удостоился расту-
щий проектный бизнес группы Weinig. 
Были продемонстрированы несколь-
ко примеров для системных решений, 
в  том числе часть комплексной ли-
нии для производства бочарной клеп-
ки, а подразделение раскроя показа-
ло систему для изготовления паркета 
с роботизированными компонентами. 
Примером компетенции Weinig в де-
ревянном домостроении стала CLT-
линия для производства ламелей.

Повестку дня выставки удачно до-
полняли ежедневные новые доклады.

Этот микс из демонстраций рабо-
ты оборудования и ориентированной 
на практику информации еще больше 
понравился гостям выставки 2018 го-
да. Довольный успехом Вольфганг 
Пешль считает, что концепция InTech 
доказала свою успешность: «Сердце 
обработки массивной древесины бьет-
ся в Таубербишофсхайме», – считает 
председатель совета директоров.

Много новинок на InTech 2018: новый Powermat 3000 стал центром притяжения на междуна-
родной фирменной выставке Weinig
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Вертикальные и 
горизонтальные 
решения для раскроя

Автоматическая
транспортировка 

плитных материалов

Строгание, 
профилирование, 
инструменты, заточка

Раскрой, сканирование, 
оптимизация, 
склеивание

Одна, двери, 
технология ЧПУ

Cращивание на шип, 
форматирование, 
профилирование 
кромки
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Строительный и  оконно-фасад-
ный рынки Северо-Кавказского 

федерального округа (СКФО) обыч-
но остаются как бы «в тени» более 
крупных рынков других федераль-
ных округов РФ. То  же относится 
и к компаниям, работающим на этих 
рынках. Однако, учитывая активное 
развитие ряда региональных рынков 
СКФО в последние годы, увеличе-
ние объемов ввода жилья, производ-
ства и потребления окон и фасад-
ных конструкций, интерес к состоя-
нию и тенденциям развития рынков 
СКФО растет.

Настоящая статья, характе-
ризующая состояние строитель-
ного и  оконно-фасадного рынков 
СКФО, подготовлена по материа-
лам нового аналитического отче-
та «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Веду-
щие производители оконных и фа-
садных конструкций СКФО» (ИЦ 
«ССК», 2018 г.). Отчет подготовлен 
ИЦ «Современные Строительные 
Конструкции» по результатам ра-
бот, выполненных в 2008–2018 гг. 
в рамках реализации проекта «Мо-
ниторинг российского оконно-фа-
садного рынка», и входит в состав 
9 аналитических отчетов «РОС-
СИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие про-
изводители оконных и  фасадных 
конструкций», в которых представ-
лено около 1000 ведущих компаний 
РФ.

В отчете проанализированы со-
стояние и  перспективы развития 
строительного и  оконно-фасадно-
го рынка СКФО, представлена под-
робная информация о  60 ведущих 
компаниях производителях окон 
и  фасадных конструкций СКФО 
с объемом производства за 2017 г. 
от 10 тыс. кв. м и более (1000 и бо-
лее кв. м в месяц).

СТРОИТЕЛЬНЫЙ И ОКОННО-ФАСАДНЫЙ 
РЫНКИ СЕВЕРО-КАВКАЗСКОГО 
ФЕДЕРАЛЬНОГО ОКРУГА
Н.Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И.Л. НИКОЛАЕВА,
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Общая информация

Северо-Кавказский федеральный 
округ (СКФО) включает в себя 6 ре-
спублик и 1 край, являясь единствен-
ным в России федеральным округом, 
не имеющим в своем составе обла-
стей.

Общая характеристика и админи-
стративно-территориальное деление 
регионов-субъектов РФ, входящих в со-
став СКФО, представлена в табл. 1.

СКФО является наименьшим 
по  площади федеральным округом 
России. На севере и западе он грани-
чит с Южным федеральным округом 
(ЮФО), на юге – с Азербайджаном, 
Грузией, Абхазией и Южной Осетией 
(границы проходят по Главному Кав-
казскому хребту). На востоке террито-
рия СКФО ограничена Каспийским мо-
рем. Выхода к мировому океану округ 
не имеет.

При сравнительно небольшой пло-
щади, СКФО отличается разнообра-
зием рельефа и природно-климати-
ческих зон. Климат на равнинах ре-
гиона континентальный, сухой. Зима 
малоснежная, лето сухое и жаркое. 
В предгорьях климат более умеренный 
и влажный, в горах – умеренно про-
хладный, в котловинах – более теплый. 
В предгорьях и горах Кавказа четко 
прослеживается высотная поясность. 
Предкавказье занято сильно расчле-
ненной широкими и глубоко врезан-
ными долинами и  балками Ставро-
польской возвышенностью, поднятой 
на  высоту 700–800 м, переходящей 
на востоке в Терско-Кумскую низмен-
ность. Южнее начинаются северные 
склоны Большого Кавказа, протянув-
шегося с северо-запада на юго-восток 
почти на 1000 км. Здесь находятся са-
мые высокие вершины России – Эль-
брус (5642 м) и Казбек (5033 м), являю-

щиеся недавно потухшими вулканами. 
К Главному хребту Большого Кавказа 
с севера примыкают хребты Боковой, 
Скалистый и др. К северу от Централь-
ного Кавказа, на стыке гор и предго-
рий, располагаются отдельные горы, 
представляющие собой куполообраз-
ные поднятия неизлившейся лавы 
(г. Бештау, Машук и др.). У их подно-
жий находятся многочисленные це-
лебные минеральные источники. Под-
нятие Кавказских гор продолжается, 
с чем связаны землетрясения и вулка-
низм.

Этнический состав населения 
СКФО крайне разнообразен, что пре-
допределяет наличие региональных 
этно-культурных особенностей. Они, 
в свою очередь, оказывают влияние 
на  потребительские предпочтения, 
включая тип и размеры жилища и при-
меняемые стройматериалы.

Численность населения СКФО, 
по данным Росстата, на 01.01.2018 г. 
составила 9 823 481 чел. (6,69% на-
селения России). Плотность населе-
ния – 57,64 чел./ кв. км. По плотности 
населения СКФО уступает в России 
только Центральному федеральному 
округу (60,46 чел./кв. км). Городское 
население СКФО составляет 49,8%, 
сельское – 50,2%.

Для СКФО характерен рекордный 
для российских федеральных округов 
рост численности населения. После пе-
реписи 2010 года, по данным Росста-
та, численность населения возросла 
во всех регионах СКФО. В целом чис-
ленность населения округа возросла 
за 7 лет на 337 тыс. чел. За истекший 
год – с 01.01.2017 г. по 01.01.2018 г. – 
население СКФО увеличилось на 47,7 
тыс. чел.

Валовый региональный продукт 
(ВРП) СКФО за 2016 г. составил 1798 
млрд. руб.
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ВРП на  душу населения  – 
184466 руб./чел. (2016 г.).

Регионы-субъекты РФ, входящие 
в состав СКФО, значительно разли-
чаются между собой как по размерам 
ВРП, так и по ВРП на душу населения. 
Наиболее высокими в СКФО эти по-
казатели являются у Ставропольско-
го края: ВРП – 651,9 млрд. руб.; ВРП 
на душу населения – 232,6 тыс. руб./
чел. Наихудшими эти показатели явля-

ются у Республики Ингушетия: ВРП – 
50,9 млрд. руб.; ВРП на душу населе-
ния – 106,9 тыс. руб./чел. (2016 г.).

Основные отрасли промышленно-
сти – машиностроение, электроэнер-
гетика, добыча и переработка нефти 
и газа, пищевая, химическая, строи-
тельных материалов, легкая и др. Од-
ним из  важнейших секторов эконо-
мики округа является сельское хозяй-
ство.

Строительный рынок СКФО

Характеристика развития стро-
ительства в  регионах-субъектах 
РФ, входящих в  состав округа, 
оценивается по абсолютным и от-
носительным показателям ввода 
жилья в регионах (по данным Рос-
стата РФ – ФСГС), в т. ч. по отно-
шению к показателям предшеству-
ющих лет, с учетом площади тер-

Таблица 1.
Характеристика регионов-субъектов РФ, входящих в состав СКФО

Регионы-субъ-
екты РФ

Пло-
щадь 
терри-
тории, 
тыс. 
кв. км

Чис-
лен- 
ность 
насе-
ления, 
тыс.
чело-
век *

Число 
жите-
лей 
на 1 
кв. км

Административно-территориальное 
деление

Столицы, центры (выделены 
шрифтом) и наиболее крупные 
города субъектов Российской 
Федерации (в скобках – число 

жителей, тыс. чел.) 

Горо-
да – 
всего

в т. ч.
с чис-
лом 
жите-
лей 
более
1 млн. 
чел.

в т. ч.
с чис-
лом 
жите-
лей
300–
999 
тыс. 
чел.

в т. ч.
с чис-
лом 
жите-
лей 
100–
299 
тыс. 
чел

Посел-
ки 

город-
ского 
типа

Республика Даге-
стан (Дагестан) 50,3 3063,9 60,5 10 – 1 3 18

Махачкала (593,0), Хасавюрт (141,3), 
Дербент (123,7), Каспийск (116,3), Буй-
накск (65,1), Избербаш (58,7), Кизляр 
(48,9), Кизилюрт (37,2), Дагестанские 
Огни (29,4), Карабудахкент (17,1), Баба-
юрт (16,1) 

Республика Ингу-
шетия
(Ингушетия) 

3,6 488,0 132,4 4 – – 1 –

Магас (7,8), Назрань (116,0), Сунжа 
(65,0), Карабулак (39,6), Малгобек (36,9), 
Нестеровская (23,1), Экажево (18,0), Тро-
ицкая (17,5), Кантышево (17,7) 

Кабардино-Балкар-
ская Республика 
(КБР) 

12,5 865,8 69,3 8 – – 1 –

Нальчик (239,2), Прохладный (57,9), 
Баксан (38,2), Нарткала (30,7), Май-
ский (27,1), Тырныауз (20,6), Дыгулыбей 
(20,6), Терек (19,5), Чегем (18,2) 

Карачаево-Черкес-
ская Республика 
(КЧР) 

14,3 466,3 32,7 4 – – 1 7
Черкесск (122,5), Усть-Джегута (30,4), 
Карачаевск (21,1), Зеленчукская (19,4), 
Учкекен (16,5) 

Республика Север-
ная Осетия-Алания 
(РСО-Алания) 

8,0 701,8 88,1 6 – 1 – 1

Владикавказ (306,3), Моздок (41,7), Бес-
лан (37,0), Алагир (20,0), Ардон (19,4), 
Заводской (16,3), Эльхотово (12,5), Сун-
жа (12,0) 

Чеченская Респу-
блика
(Чечня) 

15,6 1437,0 90,4 5 – – 1 –

Грозный (291,7), Урус-Мартан (58,6), 
Шали (53,0), Гудермес (51,8), Аргун 
(36,5), Курчалой (25,3), Ачхой-Мартан 
(23,3), Цоци-Юрт (20,0), Бачи-Юрт (18,6), 
Гойты (18,3), Автуры (17,3), Катыр-Юрт 
(14,2), Гехи (13,8), Гелдагана (13,4), 
Майртуп (13,1), Шелковская (12,7) 

Ставропольский 
край 66,2 2800,7 38,8 19 – 1 4 7

Ставрополь (433,6), Пятигорск (145,9), 
Кисловодск (129,6), Невинномысск 
(117,4), Ессентуки (108,7), Михайловск 
(90,7), Минеральные Воды (74,8), Георги-
евск (67,7), Буденновск (62,5), Изобиль-
ный (38,1), Светлоград (36,4), Горя-
чеводский (36,8), Зеленокумск (35,5), 
Благодарный (31,1), Иноземцево (27,5), 
Александровское (27,5), Новоалексан-
дровск (27,0), Новопавловск (26,2), Ко-
чубеевское (25,7), Нефтекумск (24,8), 
Железноводск (24,9), Ипатово (24,0), 
Лермонтов (22,6), Ессентукская (20,2), 
Незлобная (19,7),

СКФО, всего 170,4 9823,5 57,6 56 - 3 11 33 Пятигорск (СКФО) 

* По оценке Росстата, на 01.01.2018 г.

User
Текст

User
Текст



ССК  «ОКНА и ДВЕРИ»  № 5 (197) 2018

оконный рынок

8

ритории и численности населения 
(табл. 1).

Ввод жилья за 2007–2017 гг. и при-
рост / спад объемов ввода жилья 
в 2017 г. к показателю 2016 г., в соот-
ветствии с данными Росстата, приве-
ден в табл. 2.

В связи с неоднократной корректи-
ровкой официальной отчетности, опу-
бликованные в разные годы цифры, 
характеризующие ввод жилья за один 
и тот же период (год), не всегда совпа-
дают. Приведенные в табл. 2 цифры 
ввода жилья (тыс. м, %) соответствуют 
цифрам, представленным Росстатом 
в год, следующий за отчетным.

В  отличие от  остальных фе-
деральных округов, ввод жилья 
в СКФО по итогам 2017 г. не снизил-
ся. Более того, Росстатом отмечен 
даже незначительный рост, который, 
с  учетом практики последующего 
уточнения показателей по регионам, 
в  окончательных цифрах, видимо, 
будет выше.

Рост объемов ввода жилья в 2017 г. 
отмечен в 5 регионах СКФО из 7. Наи-
больший рост показала Карачаево-
Черкесская Республика (127,7% к по-
казателю 2016 г.). Рост объемов вво-
да жилья в 2017 г. произошел так же 
в РСО-Алания, Дагестане, Кабарди-
но-Балкарской и Чеченской республи-

ках. Снижение объемов ввода отмече-
но в Республике Ингушетия и Ставро-
польском крае.

Лидером по вводу жилья в СКФО 
на протяжении последних шести лет 
является Республика Дагестан. На вто-
ром месте укрепилась Чеченская Ре-
спублика. Ставропольский край, в ко-
тором ввод жилья снижается на протя-
жении последних четырех лет, остался 
на третьем месте. Наихудшие показа-
тели по объемам ввода жилья в СКФО 
остаются у РСО-Алания.

Между регионами СКФО имеются 
значительные различия, предопреде-
ляемые воздействие ряда факторов: 
численность и доходы населения, уро-
вень экономического развития и др. 
Соответственно, значительно отлича-
ются и объемы региональных строи-
тельных рынков.

При высоких темпах развития жи-
лищного строительства в последнее 
15 лет, по итогам 2017 года только 4 
из 7 регионов-субъектов РФ, входя-
щих в состав СКФО, по объему ввода 
жилья превзошли уровень 1990 г. Наи-
более значительно объемы ввода жи-
лья возросли в Республике Дагестан 
(219,5% к показателю 1990 г.), Кабар-
дино-Балкарской Республике (212,4%) 
и  Чеченской Республике (208,0%). 
В  трех регионах СКФО ввод жилья 

в 2017 году не достиг уровня 1990 го-
да. Наихудшим этот показатель явля-
ется в Республике Ингушетия (49,6% 
к показателю 1990 г.).

При этом в 2017 году 5 регионов 
СКФО, по объемам ввода жилья пре-
взошли уровень докризисного 2008 го-
да, показав позитивную динамику 
развития жилищного строительства 
в 2009–2017 гг. Не только среди реги-
онов СКФО, но и среди всех других ре-
гионов-субъектов РФ, по данному по-
казателю выделяется Чеченская Ре-
спублика – 1892,4% к объемам ввода 
2008 г.

Соотношения показателей ввода 
жилья в 2017 г. по отношению к пока-
зателям 1990 г. и 2008 г., характеризу-
ющие динамику развития жилищного 
строительства в регионах-субъектах 
РФ, входящих в состав СКФО, приве-
дены на рис. 1 и рис. 2.

Характеристикой развития строи-
тельства и стройиндустрии является 
так же показатель ввода жилья на 1 
жителя (рис. 3). По данному показате-
лю в СКФО еще в 2016 году в лидеры 
вышла Чеченская Республика, опере-
див Дагестан. Кроме них, рубеж 0,5 кв. 
м на 1 чел. в год преодолела так же Ре-
спублика Ингушетия.

По СКФО в целом этот показатель 
в 2017 г. составил 0,5 кв. м на 1 чел., 

Таблица 2.
Ввод жилья по субъектам РФ. Северо-Кавказский федеральный округ

Регионы-субъ-
екты РФ, вхо-
дящие в состав 

СКФО

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м *

В
во
д
 в
 2
01
7 
г.
 

к 
вв
од
у 

в 
20
16
 г
., 
%
*

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13
Республика Да-
гестан 800,1 907,1 1065,9 1123,8 1212,4 1435,9 1536,4 1647,7 1809,8 1844,8 1939,6 105,1

Республика Ингу-
шетия 231 62,2 37,3 158,4 81,8 89,4 250,6 259,5 262,3 271,6 248,1 91,3

Кабардино-Бал-
карская Респу-
блика

237 247,3 255,6 264,2 273,0 281,9 290,8 328,4 375,1 412,4 426,7 103,5

Карачаево-Чер-
кесская Респу-
блика

92,9 95,5 90,1 70,2 82,4 87,8 113,1 173,5 184,0 162,3 207,3 127,7

РСО-Алания 175,5 196,9 197,7 198,0 200,1 205,7 210,3 170,8 174,0 176,0 193,2 109,8

Чеченская Респу-
блика 45,3 55 74,8 115,3 76,0 315,9 365,7 1140,1 943,2 1039,4 1040,8 100,1

Ставропольский 
край 945,8 1065,1 1078,5 1100,9 1267,0 1332,7 1374,6 1291,9 1248,3 1020,0 877,2 86,0

СКФО, всего 2527,6 2629,1 2799,9 3030,6 3192,5 3749,3 4141,5 5011,9 4996,7 4926,4 4933,0 100,1

* По данным Росстата (2018 г.)
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что ниже, чем показатель по Россий-
ской Федерации в целом (0,54).

Ввод в действие объектов нежи-
лой недвижимости в 2017 г. в СКФО, 
по оценкам Росстата и другим данным, 
примерно соответствовал показате-
лям 2016 г., тогда как по РФ в целом 
снижение составило около 3%.

Ожидается, что  в  2018–2020  гг. 
в СКФО будет происходить рост объ-
емов ввода жилья и объектов нежилой 
недвижимости.

Оконно-фасадный рынок 
СКФО. Методика расчета

Расчет объемов потребления окон-
ных, фасадных и других светопрозрач-
ных строительных конструкций (окон-
ные, фасадные и витражные конструк-
ции, конструкции остекления лоджий, 
балконов и веранд, конструкции стро-
ений, конструкции, смонтированные 
внутри зданий и сооружений; далее 
по тексту – «СПК») по регионам СКФО 
за 2017 г., 2016 г. и предшествующие 
годы осуществлялся на основании сле-
дующих параметров:

– численность населения региона;
– среднедушевой доход населения 

региона;
– доля расходов на приобретение 

стройматериалов в структуре расхо-
дов домохозяйств;

– объемы жилищного строитель-
ства в регионе (расчетное потребле-
ние ОСПК для  нового жилищного 
строительства и реконструкции);

– объемы строительства зданий 
и сооружений нежилого назначения 
в  регионе (расчетное потребление 
СПК для этих целей);

– динамика объемов жилищно-
го строительства в регионе за 2000–
2017 гг.;

– динамика объемов строительства 
зданий и сооружений нежилого назна-
чения в регионе за 2005–2017 гг.;

– площадь существующего жи-
лищного и нежилого регионального 
фонда;

– усредненная оценка объемов ре-
гиональных оконно-фасадных рынков 
в 2008–2017 гг., полученная на основа-
нии экспертных оценок;

– темпы роста / спада на  реги-
ональных оконно-фасадных рын-

Рис. 1. Динамика жилищного строительства в  регионах-субъектах РФ, входящих в  состав 
СКФО: показатели ввода жилья 2017 г. к показателям 1990 г., в %

219,5

49,6

212,4

71,4

122,7

208,0

73,2

Рис. 2. Динамика жилищного строительства в  регионах-субъектах РФ, входящих в  состав 
СКФО: показатели ввода жилья 2017 г. к показателям 2008 г., в %

213,8
398,9

172,5 217,1 98,1

1892,4

82,4

Рис. 3. Ввод жилья на 1 жителя в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СКФО

0,64

0,52 0,49
0,44

0,27

0,74

0,31
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ках в 2000–2017 гг. (в сопоставлении 
со средними темпами по РФ).

Учитывались также поправки 
на действие ряда других факторов, 
включая региональные строительные 
программы.

Расчет объемов производства 
оконных и балконных дверных блоков, 
сборных элементов фасадных и ви-
тражных конструкций, конструкций 
остекления лоджий, балконов и  ве-
ранд, конструкций строений, конструк-
ций, монтируемых внутри зданий и со-
оружений (далее по тексту – «СПИ») 
по регионам СКФО за 2017 год и пред-
шествующие годы осуществлялся 
на основании:

– суммы расчетных объемов произ-
водства компаний региона (как пред-
ставленных в отчете, так и не вошед-
ших в него);

– данных компаний-производите-
лей, полученных в результате анкети-
рования и опросов;

– экспертных оценок объемов про-
изводства компаний в 2005–2017 гг.;

– оценки объемов производства 
СПИ и динамики развития оконно-фа-
садного рынка региона в 2000–2017 гг.

Сводные показатели оконно-
фасадного рынка СКФО

1.  Совокупный объем производ-
ства СПИ из всех видов рамных мате-
риалов составил в 2017 году в СКФО 
около 2280 тыс. кв. м (доверитель-
ный интервал 2120–2440 тыс. кв. м), 
или около 98,5% к показателю 2016 г. 
Снижение к показателю 2016 г. соста-
вило 1,5%, что лучше, чем по РФ в це-
лом (до 4%).

2. Совокупный объем потребления 
СПК всех видов, из всех видов рам-
ных материалов составил в 2017 году 
в СКФО около 2430 тыс. кв. м. Сниже-
ние к показателю 2016 г. составило ме-
нее 1,5%, что так же лучше, чем по РФ 
в целом.

3. Совокупный объем производства 
в регионах-субъектах РФ, входящих 
в состав СКФО, оконных блоков, сбор-
ных элементов фасадных конструкций, 
сборных элементов остекления лод-
жий, балконов и веранд (без учета эле-
ментов конструкций строений и кон-
струкций, монтируемых внутри зданий 

и сооружений) составил около 2020 
тыс. кв. м.

4. Совокупный объем потребления 
в регионах-субъектах РФ, входящих 
в состав СКФО оконных и фасадных 
конструкций и конструкций остекления 
лоджий, балконов и веранд (без учета 
конструкций строений и конструкций, 
смонтированных внутри зданий и со-
оружений) составил около 2160 тыс. 
кв. м.

5. Доля СКФО в общероссийском 
объеме производства СПИ всех ви-
дов в 2017 году составила около 5,7% 
(в 2016 г. – около 5,6%).

По  объемам производства СПИ 
СКФО находится на предпоследнем 
месте среди федеральных округов РФ, 
однако за последние годы наблюдает-
ся рост доли СКФО в совокупных объ-
емах производства СПИ в РФ.

6. Доля СКФО в общероссийском 
объеме потребления СПК всех ви-
дов в 2017  г. составила около 6,0% 
(в 2016 г. – около 5,9%).

По  объемам потребления СПК 
СКФО находится на предпоследнем 
месте среди федеральных округов РФ, 
однако за последние годы наблюдает-
ся рост доли СКФО в совокупных объ-
емах потребления СПК в РФ.

7. Превышение объемов ввоза СПИ 
на территорию СКФО над объемами 
их вывоза составило в 2017 г. около 
150 тыс. кв. м. Эта цифра имеет тен-
денцию к снижению – в 2012–2014 гг. 
превышение ввоза над вывозом со-
ставляло около 200 тыс. кв. м. Разни-
ца покрывалась поставками из других 
федеральных округов. Тем не менее, 
отрицательный баланс «производ-
ство – потребление» в СКФО остает-
ся значительным и по итогам 2017 г. 
оценивается величиной минус 6,2% 
(в 2012–2014 гг. он составлял 7–9%).

Таким образом, в настоящее время 
ввоз и вывоз СПИ в границах СКФО 
остаются не сбалансированными: по-
требность в СПК частично продолжает 
«закрываться» поставками из других 
федеральных округов (главным обра-
зом, из Южного федерального округа), 
а также (в сравнительно небольшом 
количестве) из некоторых зарубежных 
стран.

Подробнее о ситуации на россий-
ском оконно-фасадном рынке см. 

аналитический отчет «Российский 
оконно-фасадный рынок. Итоги раз-
вития в 2000–2017 годах и перспекти-
вы на 2018–2020 годы» (ИЦ «ССК», 
2018 г.).

Региональные объемы 
производства и потребления

Оценка объемов производства 
СПИ из всех видов рамных матери-
алов (суммарно) и потребления СПК 
всех видов в 2017 г. по регионам-субъ-
ектам РФ, входящим в состав СКФО, 
представлена в табл. 3.

Между регионами СКФО имеются 
значительные различия, предопреде-
ляемые воздействием ряда факторов 
(численность, возрастная структура 
и доходы населения, уровень экономи-
ческого развития региона, субвенции 
из федерального бюджета и др.). Зна-
чительно отличаются как объемы ре-
гиональных оконно-фасадных рынков, 
так и соотношение производства и по-
требления внутри регионов.

Оценку региональных объемов 
в СКФО, по сравнению с другими фе-
деральными округами РФ, ослож-
няет фрагментарность информации 
по большинству регионов, причем про-
верка ее достоверности, как правило, 
оказывается не возможной. Поэтому 
оценки объемов производства СПИ 
и потребления СПК по республикам 
СКФО, представленные в табл. 3, сле-
дует рассматривать как приближен-
ные.

По объемам производства ОСПИ 
и потребления СПК в СКФО продолжа-
ет лидировать Ставропольский край, 
на долю которого в 2017 г. пришлось 
около 39% в совокупном объеме про-
изводства СПИ и около 35% в сово-
купном объеме потребления СПК. Та-
кое положение во многом обусловле-
но высокой концентрацией в Ставро-
польском крае оконных производств, 
многие из  которых были созданы 
еще в конце 90‑х – начале 2000‑х гг., 
при другой экономической и полити-
ческой ситуации в Северо-Кавказском 
регионе. В настоящее время, несмо-
тря на строительный бум в Дагестане 
и Чеченской Республике, большинство 
крупных производителей СПИ продол-
жают оставаться в  Ставропольском 
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крае. Из него осуществляется вывоз 
СПИ во все остальные регионы СКФО, 
а также в регионы ЮФО.

Ставропольский край и Кабарди-
но-Балкарская Республика имеют по-
ложительное сальдо баланса «произ-
водство – потребление». Остальные 
регионы СКФО имеют отрицательное 
сальдо.

Долевое распределение объемов 
производства СПИ (из всех видов рам-
ных материалов, суммарно) между ре-
гионами СКФО представлено на рис. 4. 
Долевое распределение объемов по-
требления СПК (все виды) между реги-
онами СКФО представлено на рис. 5.

Баланс товарооборота 
между регионами

На основании анализа деятельно-
сти ведущих компаний-производите-
лей СПИ выполнена оценка товароо-
борота СПИ между регионами СКФО 
и между СКФО и другими федераль-
ными округами РФ.

Товарооборот СПИ между регио-
нами СКФО и региональные балансы 
объемов производства ОСПИ / потре-
бления ОСПК представлены в табл. 4.

Анализ товарооборота между ре-
гионами СКФО и региональных балан-
сов объемов производства СПИ / по-
требления СПК показывает:

1. Во все регионы СКФО осущест-
вляется ввоз СПИ из Ставропольско-
го края. На долю этого региона прихо-
дится около 39% в совокупном объеме 
производства СПИ и около 35% в со-
вокупном объеме потребления СПК 
в СКФО.

2. Только два региона из семи, вхо-
дящих в состав СКФО, – Ставрополь-
ский край и Кабардино-Балкарская Ре-
спублика – по итогам 2017 года имеют 
положительное сальдо баланса «про-
изводство-потребление».

3. Остальные пять регионов СКФО 
по итогам 2017 года сохранили отри-
цательное сальдо баланса «производ-
ство-потребление». Тенденцией явля-
ется снижение его абсолютной величи-
ны в большинстве регионов, что опре-
деляется развитием собственных 
производств.

4. Сохраняется значительный объ-
ем ввоза СПИ на территорию СКФО 
из других регионов. Ввоз СПИ во все 
регионы СКФО, включая Ставрополь-

ский край, осуществляется, главным 
образом, из  регионов Южного фе-
дерального округа (прежде всего, 
из Краснодарского края и Ростовской 
области). В меньших масштабах осу-
ществляется ввоз СПИ из регионов 
Центрального и Приволжского феде-
ральных округов. В некоторые регионы 
СКФО в сравнительно небольших объ-
емах поставок осуществляется ввоз 
СПИ из Турции.

Компании-производители

В зависимости от совокупных годо-
вых объемов производства, произво-
дители СПИ классифицируются следу-
ющим образом:

Таблица 3.
Расчетные суммарные объемы производства СПИ и потребления СПК в 2017 г. по регионам-субъектам РФ, входящим в состав СКФО.

Регион-субъект РФ
Производство 
за 2017 г., тыс. 

кв. м

К совокуп-
ному объему 
производства 

в СКФО 
за 2017 г., в %

Потребление 
за 2017 г., тыс. 

кв. м

К совокуп-
ному объему 
потребления 
в СКФО 

за 2017 г., в %

Баланс 
(производ-
ство – потре-
бление), тыс. 

кв. м

Баланс, в %, 
к объему по-
требления 
региона

Республика Дагестан 500 21,9 560 23,1 –60 –10

Республика Ингушетия 50 2,2 90 3,7 –40 –44

Кабардино-Балкарская 
Республика 240 10,5 210 8,6 + 30 + 16

Карачаево-Черкесская 
Республика 90 3,9 100 4,1 –10 –10

РСО-Алания 110 4,8 150 6,2 –40 –29

Чеченская Республика 400 17,6 470 19,3 –70 –15

Ставропольский край 890 39,1 850 35,0 + 40 + 5

СКФО, всего 2280 100 2430 100 –150 – 6,2%

21,9%

2,2%

10,5%

3,9%
4,8%

17,6%

39,1%

Дагестан

Ингушетия

КБР

КЧР

Рис. 4. Долевое распределение объемов производства СПИ между регионами СКФО в 2017 г.

Рис. 5. Долевое распределение объемов потребления СПК между регионами СКФО в 2017 г.

23,1%

3,7%

8,6%

4,1%

6,2%19,3%

35,0%
Дагестан
Ингушетия
КБР
КЧР
РСО-Алания
Чеченская Республика
Ставропольский край
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Крупнейшие – с объемом произ-
водства более 100 тыс. кв. м в  год, 
в том числе:

– крупнейшие (1), с объемом произ-
водства более 200 тыс. кв. м в год;

– крупнейшие (2), с объемом произ-
водства от 100 тыс. кв. м до 200 тыс. 
кв. м в год;

Крупные – с объемом производ-
ства от 50 до 100 тыс. кв. м в год.

Средние – с объемом производства 
от 10 до 50 тыс. кв. м в год.

Малые – с объемом производства 
до 10 тыс. кв. м в год.

При анализе деятельности в 2008–
2018  гг. компаний-производителей 
СПИ учитывалось, что:

1. Часть компаний, позициониру-
ющиеся в качестве производителей 
СПИ, в действительности таковыми 
не являются. Эти компании осущест-
вляют монтаж СПК, выполняют дилер-
ские функции или являются специали-
зированными монтажными подразде-
лениями компаний-производителей.

2. Наряду с продажей и монтажом 
СПИ собственного изготовления, мно-
гие компании осуществляют также 
продажу и монтаж СПИ других произ-
водителей. То есть одновременно вы-
ступают как в качестве производите-
лей, так и в качестве дилеров.

3. Компания-производитель может 
действовать на рынке под различны-
ми наименованиями (наименование 
юридического лица, торговой марки 
и др.). Чаще это относится к произ-

водителям оконных блоков из ПВХ-
профилей, работающим одновремен-
но с несколькими конкурирующими 
профильными системами и не жела-
ющим обострять отношения с отдель-
ными поставщиками.

4. За последние годы сформирова-
лись торгово-промышленные группы, 
состоящие из нескольких юридических 
лиц. Обычно они объединяют в сво-
ем составе производителей оконных 
блоков, сбытовые и монтажные фир-
мы, а также компании, занятые други-
ми видами деятельности. При этом все 
компании группы позиционируются 
в качестве производителей (с идентич-
ными показателями объемов и мощно-
сти производства).

Все это заметно искажает общую 
картину, затрудняет учет реальных 
объемов производства и определение 
реальной численности производите-
лей.

Во всех указанных случаях имеет 
место «двойной счет» или даже более 
чем двойной. Как правило, в многочис-
ленных публикациях, «оценках» рын-
ка и «маркетинговых исследованиях» 
2006–2017 гг. данный фактор не учи-
тывался, что  постоянно приводило 
(и продолжает приводить) к значитель-
ному завышению получаемых сводных 
результатов.

Подробнее см. аналитический от-
чет «Российский оконно-фасадный ры-
нок. Итоги развития в 2000–2017 годах 
и перспективы на 2018–2020 годы».

В  аналитическом отчете «РОС-
СИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие произ-
водители оконных и  фасадных кон-
струкций СКФО» (ИЦ «ССК», 2018 г.) 
представлено 59 компаний и  групп 
компаний (ГК), предприятия которых 
расположены на территории СКФО. 
В  отличие от  других федеральных 
округов, только одна компания СКФО, 
представленная в данном отчете, име-
ет 1 завод (ранее 3 завода) за преде-
лами округа. Групповое распределе-
ние заводов ведущих компаний, пред-
ставленных в отчете, в зависимости 
от объемов производства за 2017 г., 
приведено в табл. 5.

Суммарные объемы производства 
ОСПИ ведущими компаниями по реги-
онам СКФО в 2017 году представлены 
в табл. 6.

Анализ деятельности в  2008–
2018  гг. компаний-производителей 
СПИ СКФО показал, что:

1. Воздействие отраслевого кризи-
са 2013–2017 гг. на деятельность ком-
паний-производителей СПИ в СКФО 
в  целом оказалось менее сильным, 
чем в среднем по РФ. Снижение объ-
емов производства СПИ за три года 
(с 2014 по 2017 гг.) составило около 
12%, а снижение объемов производ-
ства СПИ в 2017 г. к показателю пред-
шествующего года составило лишь 
около 1,5% (в среднем по России оце-
нивается на уровне 3–4%). При этом 
ряд крупных, средних и даже неболь-
ших компаний в 2017 году даже увели-

Таблица 4.
Товарооборот СПИ между регионами СКФО

Регионы, наимено-
вание

Вывоз в регионы СКФО и др. Ввоз из регионов СКФО и др.
Баланс «про-
изводствопо-
треб-ление»Регионы вывоза

Число 
регионов 
СКФО

Регионы ввоза
Число 

регионов 
СКФО

Республика Дагестан
Ставропольский край, РСО-Алания, 
Ингушетия, Чеченская Республи-
ка; регионы ЮФО

4 Ставропольский край, КБР; регио-
ны ЮФО, ЦФО, ПФО 2 –10

Республика Ингушетия – – Все регионы СКФО; регионы ЮФО 5 –44

Кабардино-Балкарская 
Республика

Ставропольский край, РСО-Алания, 
Ингушетия, Чеченская Республика, 
КЧР; регионы ЮФО

5 Ставропольский край, КЧР, РСО-
Алания; регионы ЮФО 3 + 16

Карачаево-Черкесская 
Республика

Ставропольский край, КБР, Ингу-
шетия; регионы ЮФО 3 Ставропольский край, КЧР; регио-

ны ЮФО 2 –10

РСО-Алания КБР, Ингушетия 2 Ставропольский край, КБР, КЧР, 
Дагестан; регионы ЮФО 4 –29

Чеченская Республика Ингушетия 1
Ставропольский край, КБР, РСО-
Алания, Дагестан; регионы ЮФО, 
ЦФО, ПФО

4 –15

Ставропольский край Все регионы СКФО; регионы ЮФО, 
ПФО, ЦФО 6 КБР, КЧР, Дагестан; регионы ЮФО, 

ЦФО, ПФО 3 + 5
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чили объемы производства. Следова-
тельно, произошла адаптация к изме-
нившимся условиям ведения бизнеса.

2. В отличие от других федераль-
ных округов, в СКФО в 2014–2017 гг. 
не наблюдалось снижения числа ком-
паний-производителей ОСПИ (в пре-
делах погрешности оценки). Сравни-
тельно небольшое число компаний, 
ушедших с рынка, замещалось новы-
ми компаниями, начавшими производ-
ство. При этом многие компании, на-
ходящиеся на территории округа, из-
менили наименование или юридиче-
ский статус. Случаи банкротства были 
крайне немногочисленными. Отдель-
ные крупные компании нарастили про-
изводственные мощности.

3.  Как  правило, изменение юри-
дического статуса производителей 
ОСПИ происходило в форме перехо-
да из ООО (с его закрытием или пе-
ререгистрацией на подставных лиц) 
в статус ИП (индивидуального пред-
принимателя). Вероятно, этот переход 
обусловлен не только упрощением от-
четности, но и спецификой ведения 
бизнеса в некоторых республиках, вхо-
дящих в состав СКФО (Дагестан, Ингу-
шетия, Чеченская Республика).

4. В отличие от других федераль-
ных округов, в СКФО в 2014–2017 гг. 
большинство мелких производите-
лей, совмещающих производственные 
и дилерские функции, не прекратили 
собственного производства и не пе-
решли в  категорию дилеров более 
крупных компаний. Более того, отдель-
ные дилеры в период кризиса органи-
зовали собственные небольшие произ-
водства СПИ, воспользовавшись низ-
кими ценами на ранее использовавше-
еся оборудование.

5. Суммарное число предприятий-
производителей СПИ из всех видов 
рамных материалов на  территории 
СКФО в 2017 году составляло 310–
360, практически не  изменившись 
по сравнению с 2016 годом. Подавля-
ющее большинство из них (более 80%) 
составляют малые предприятия с годо-
вым объемом производства менее 10 
тыс. кв. м (средний объем производ-
ства – 2–5 тыс. кв. м в год).

6. Общее число компаний в отче-
те по итогам 2017 года практически 
не изменилось по сравнению с отче-
тами по итогам 2014–2016 гг., за счет 
включения в состав ведущих новых 
компаний. Коэффициент обновления 

за 3 года (с 2014 по 2017 гг.) составил 
по  СКФО около 29%  – сравнитель-
но высокий показатель по сравнению 
с другими федеральными округами. 
Но по сравнению с 2016 г. – только 3% 
(стабилизация).

7. Доля средних и крупных компа-
ний-производителей, представленных 
в отчете, составляет менее 20% в об-
щем количестве предприятий оконно-
фасадной индустрии в СКФО. Но доля 
этих компаний в совокупном объеме 
производства СПИ в СКФО составля-
ет около 56% (доля ведущих компаний, 
представленных в отчете по итогам 
2014 г., составляла менее 48%).

При этом в отчет не были включе-
ны несколько компаний (с приближен-
ной оценкой объемов производства 
за 2017 год около 10 тыс. кв. м или не-
сколько более), данные по которым бы-
ли недостоверны или противоречивы. 
В то же время в отчете были сохране-
ны несколько компаний, находивших-
ся в числе ведущих в 2014–2015 гг., 
но снизивших объемы производства 
в 2016–2017  гг., в  т. ч. находящихся 
в стадии реорганизации.

Средний объем производства СПИ 
за 2017 г., приходящийся на одну ком-

Таблица 5.
Групповое распределение заводов ведущих компаний, представленных в отчете, по регионам СКФО, в зависимости от объемов производства 

в 2017 году

Регионы–субъекты РФ, входящие 
в СКФО

Кол–во компаний с производством за 2017 г., тыс. кв. м
Итого

Более 100 75–100 50–75 25–50 10–25

Республика Дагестан – – 1 2 10 13

Республика Ингушетия – – – – – –

Кабардино-Балкарская Республика – 1 – – 5 6

Карачаево-Черкесская Республика – – – – 3 3

РСО-Алания – – – – 6 6

Чеченская Республика – – – – 6 6

Ставропольский край 1 1 1 3 20 26

Всего в СКФО 1 2 3 4 50 60

Таблица 6.
Суммарные объемы производства СПИ ведущими компаниями по регионам СКФО в 2017 году

Регионы–субъекты РФ, входящие 
в СКФО

Суммарные объемы производства ОСПИ компаниями
с объемами производства в 2017 г., тыс. кв. м Итого

Более 100 75–100 50–75 25–50 10–25

Республика Дагестан – – 60 70 135 265

Республика Ингушетия – – – – – –

Кабардино-Балкарская Республика – 75 – – 60 135

Карачаево-Черкесская Республика – – – – 35 35

РСО-Алания – – – – 60 60

Чеченская Республика – – – – 95 95

Ставропольский край 130 100 70 120 260 680

Всего в СКФО 130 175 130 190 645 1270
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панию (группу компаний, предприя-
тие, завод), представленную в настоя-
щем отчете, составил 21,2 тыс. кв. м, 
что меньше, чем в среднем по другим 
федеральным округам.

Средний объем производства 
СПИ за  2017  год, приходящийся 
на  одну компанию СКФО из  числа 
не включенных в настоящий отчет, 
составил 3,5–3,9 тыс. кв. м.

8. Совокупные объемы произ-
водства ведущих компаний СКФО, 
представленных в отчете, в 2017 го-
ду остались практически на уровне 
предшествующего 2016 года. Однако 
по СКФО в целом все еще наблюда-
лось небольшое снижение, обуслов-
ленное снижением объемов реализа-
ции у малых производителей (в т. ч. 
ИП), составляющих в СКФО значи-
тельную долю в совокупных объемах 
производства СПИ.

9. Характерная для других феде-
ральных округов тенденция к увели-
чению доли крупных и крупнейших 
компаний в совокупных объемах про-
изводства ОСПИ в СКФО проявляет-
ся слабо. Значительного увеличения 
доли крупных компаний, сосредото-
ченных, главным образом, в Став-
ропольском крае, в совокупных объ-
емах производства ОСПИ в СКФО 
за  последние годы не  произошло. 
Скорее, можно вести речь о стабили-
зации положения лидирующих ком-
паний.

10. В целом, СКФО характеризу-
ется низкой концентрацией произ-
водства ОСПИ и высокой долей мел-
ких компаний (в подавляющем боль-
шинстве – ИП). В сравнении с окон-
ными рынками других федеральных 

округов, которые еще в 2011–2012 гг. 
вступили в стадию насыщения, окон-
ный рынок СКФО по своей структу-
ре все еще является развивающим-
ся. Следует признать, что, в значи-
тельной мере, именно это позволило 
оконному рынку СКФО с меньшими 
потерями пережить отраслевой кри-
зис 2013–2017 гг.

11. Производство ОСПИ в расче-
те на одного жителя в СКФО в 2017 г. 
составило 0,23 кв. м, что  уступает 
среднероссийскому показателю  – 
0,27 кв. м. Следует отметить, что че-
тыре года назад разница в показа-
телях была гораздо более значи-
тельной. Ее уменьшение произошло 
не за счет роста объемов производ-
ства ОСПИ в СКФО, а за счет более 
сильного спада в других округах.

Региональные лидеры

Ведущие компании-производите-
ли СПИ в регионах СКФО – регио-
нальные лидеры 2017 г. – представ-
лены в табл. 7.

Следует отметить, что в  списке 
региональных лидеров по  итогам 
2017 г. практически не было измене-
ний по сравнению со списком по ито-
гам 2016 г.

Перспективы

Воздействие отраслевого кри-
зиса 2013–2017 гг. на деятельность 
компаний-производителей СПИ 
в СКФО оказалось менее сильным, 
чем в среднем по РФ, а в 2017 г. фак-
тически произошла стабилизация 
рынка.

Перспективы развития оконно-
фасадного рынка СКФО на  2018–
2020 гг. оцениваются как позитив-
ные (лучше средних по РФ показа-
телей).

В 2018  году ожидается переход 
к  росту оконно-фасадных рынков 
практически во всех регионах СКФО. 
При  сохранении относительно ста-
бильной ситуации в экономике стра-
ны, рост продолжится в 2019–2020 гг. 
Ожидаемый среднегодовой темп ро-
ста – 3–6%.

Учитывая значительные объемы 
строительства, можно рассчитывать 
на опережающий рост оконно-фасад-
ных рынков в Дагестане и Чеченской 
Республике.

Ожидается, что более высокие 
показатели будут показывать круп-
ные и крупнейшие компании-произ-
водители СПИ. Вероятно, увеличе-
ние числа крупных компаний с объ-
емами производства более 50 тыс. 
кв. м в год, за счет увеличения объ-
емов производства некоторых ком-
паний, в настоящее время относя-
щихся к числу «средних». Однако 
специфика оконно-фасадного рын-
ка СКФО с преобладанием на нем 
мелких производителей сохранит-
ся, как минимум, в ближайшие три 
года.

******

Подробнее о ситуации на россий-
ском оконно-фасадном рынке см. но-
вый аналитический отчет «Россий-
ский оконно-фасадный рынок. Итоги 
развития в 2000–2017 годах и пер-
спективы на 2018–2020 годы».

Таблица 7.
Региональные лидеры. Ведущие компании-производители ОСПИ в регионах СКФО

Регионы-субъекты РФ Компании
Местонахождение производства

(город, регион) 

Республика Дагестан
«Мир окон»
«Оконный завод «Прогресс»
«Империя окон»

Махачкала
Махачкала
Махачкала

Республика Ингушетия – –

Кабардино-Балкарская Республика «Окна Берта», ГК Зольский р-н, с. Светловодское

Карачаево-Черкесская Республика «ЕвроОкна» Черкесск

РСО-Алания «СТК-59» Владикавказ

Чеченская Республика «Фаворит», ГК / «Интер-Опт»
«Омега Плюс»

Старые Атаги
Грозный

Ставропольский край
«Партнер плюс» («ЮгСтройИнвест», ГК)
«Босфор» / «Оверон», ГК
«Жилье-Комфорт», ГК

Ставрополь
Пятигорск
Пятигорск
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Инновации Winkhaus  
в Международной Школе 
Познани 

С 2005  года в Познани (Польша) 
успешно работает Международ‑

ная Школа (www.isop.pl), в состав ко‑
торой входит детский сад, начальная 
восьмилетняя школа и общеобразо‑
вательный лицей. Школа работает 
по международной образовательной 
программе International Baccalaureate 
(Primary Years Programme и Diploma 
Programme). Ученики школы – это де‑
ти практически со всей Европы и ми‑
ра. Занятия ведут высококвалифи‑
цированные преподаватели, которые 
не только выполняют определенную 
программу, но и заботятся о том, что‑
бы обучение проходило в приятной 
для  учеников обстановке. Миссия 

школы – подготовить к жизни достой‑
ных «граждан мира».

В  августе 2018  года заверши‑
лось строительство нового здания 
школы, которое было спроектиро‑
вано по самым современным трен‑
дам промышленного дизайна и ос‑
нащено высокотехнологичными но‑
винками.

Комплексная организация 
доступа для школ  

Защита и  контроль доступа 
в  школьном здании организованы 
на основе механических систем запи‑
рания компании Winkhaus.

Доступом в помещения 2‑х зда‑
ний (старого отделения и  нового) 
школы управляет система Генераль‑
ный Ключ (Master Key) от Winkhaus, 
которая позволяет создать иерар‑
хию прав доступа и заменить связ‑
ку ключей от  разных помещений 
на один универсальный ключ. Бла‑
годаря этому определенные груп‑
пы сотрудников школы получают 
право на вход в нужные помещения. 
Для лучшей ориентации в назначе‑
нии ключей, т. е. для того, чтобы бы‑
стро определить, какие двери можно 
открыть данным ключом, доступны 
их разные цветовые варианты. На‑
пример, директор и работники адми‑

Международная Школа в Познани
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нистрации имеют генеральный ключ 
черного цвета, открывающий все 
двери школьного здания, в то время 
как профильные преподаватели сво‑

ими экземплярами ключей (синего 
цвета) могут открывать только свои 
кабинеты, а клининговый персонал 
может открывать определенные по‑

Новое здание Международной Школы в Познани с современной системой вентиляции  
от Winkhaus

Окна с activPilot Comfort в спортзале – естественное и безопасное для детей проветривание

мещения в школе с помощью клю‑
чей красного цвета. Повышенную 
взломостойкость дверям с системой 
Master Key обеспечивают 85 двер‑
ных цилиндров Winkhaus keyTec RPS 
c дополнительными штифтами по го‑
ризонтали.

Естественное 
проветривание школьных 
классов

Одним из многих новаторских ре‑
шений, успешно применяемых в но‑
вом здании школы  – фурнитура 
Winkhaus activPilot Comfort, которой 
оснащены окна во  всех школьных 
классах. Преимуществом данной си‑
стемы является функция естественно‑
го, энергоэффективного и безопасно‑
го для детей проветривания. С помо‑
щью activPilot Comfort воздухообмен 
в помещениях школы осуществляется 
через 6‑миллиметровый зазор между 
створкой и рамой, который образу‑
ется по всему оконному периметру, 
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обеспечивая важный для умственно‑
го труда школьников постоянный при‑
ток свежего воздуха, без сквозняков 
и уличного шума снаружи (1).

Безопасная вентиляция

В дополнении к естественной вен‑
тиляции без резких температурных 
перепадов, фурнитура activPilot се‑
рии Comfort обеспечивает надежную 
защиту и безопасность. Окно в режи‑
ме щелевого проветривания с фур‑
нитурой Winkhaus является взломо‑
стойким и соответствует классу RC2 
по нормам ENV 1627–1630. Благода‑
ря противовзломным свойствам но‑
вой системы учитель может в любое 
время оставить окна в классе в ре‑
жиме проветривания без присмотра, 
не беспокоясь о безопасности детей.

О  International School of Poznan, 
а  также о  применении современ‑
ных технологий Winkhaus расска‑
зала в  своем интервью руководи‑
тель наблюдательного совета Фонда 
International School of Poznan – Анна 
Кальвани (польск.: Anna Kalwani).

Интервью с  Председателем 
Наблюдательного совета Фонда 
International School of Poznan Ан-
ной Кальвани.

– Откуда появилась идея соз‑
дания школы, в которой обучение 
происходит на английском языке? 
Кто её основатель?

Идея создания школы родилась 
в 1991 году, когда после политиче‑
ских изменений в Польше стало воз‑
можным открывать непубличные об‑
разовательные учреждения. Желая 
представить ученикам интересное 
предложение, сначала мы созда‑
ли двуязычную школу, но уже тогда 
в наших планах было её расширение 
с внедрением лучшей в мире меж‑
дународной образовательной про‑
граммы – International Baccalaureate 
(ibo.org). Основное внимание в этой 

activPilot Comfort от Winkhaus – комфортная вентиляция круглый год

Окна с фурнитурой activPilot Comfort – вентиляция классных помещений без сквозняков  
и уличного шума

программе уделяется получению 
знаний и практических умений, твор‑
ческой работе, как в индивидуаль‑
ном, так и  в  групповом формате, 
а также активному развитию мульти‑
культурного образования учащихся.

Инициатором и основателем шко‑
лы является Рышард Матушевски 

(пол.: Ryszard Matuszewski) – Предсе‑
датель Правления Фонда International 
School of Poznan, органа, управляю‑
щего школой.

– Коллеги, которые делали фо‑
тографии в Вашей школе, расска‑
зывали нам, что микроклимат у Вас 

(1) Проветривание по ГОСТу

Эффективность проветривания с помощью фурнитуры серии activPilot Comfort подтверждена испытаниями Межрегионального института окна Санкт-

Петербурга. Согласно их результатам, activPilot Comfort обеспечивает полноценный воздухообмен в полном соответствии с ГОСТ 30 494–2011, является 

эффективной альтернативой воздушным клапанам и рекомендована для установки в детских учреждениях – школах и детских садах, где для поддержа‑

ния здорового микроклимата необходим постоянный воздухообмен.
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совсем не похож на так называе‑
мый «школьный»: везде чувствует‑
ся очень дружелюбная атмосфера, 
у учеников очень много свободы, 
и они могут по‑разному развивать 
свою креативность. Наши колле‑
ги сами охотно бы стали ученика‑
ми Вашей школы. Каким образом 
удалось Вам создать настолько не‑
обычную школу? Кто учится в ней?

Создателями неповторимой ат‑
мосферы в  нашей школе являют‑
ся превосходные ученики, родители 
и учителя – все вместе представля‑

ют примерно 50 стран европы и ми‑
ра. Ежедневно мы учимся взаимному 
уважению, толерантности и понима‑
нии других культур, благодаря чему 
становимся гражданами мира.

– Когда было принято решение 
о расширении школы и что было 
его первопричиной?

Интерес, проявленный к  школе, 
превзошёл все наши самые смелые 
ожидания. К нам очень быстро стали 
приходить новые ученики. В 2005 го‑
ду, когда мы открывали школу, у нас 

Комплексная система контроля доступа в школе с помощью системы Master Key от Winkhaus

Повышенную взломостойкость дверям в школьных помещениях обеспечивают цилиндры 
keyTec RPS от Winkhaus

было 34 ученика, в  2007 было уже 
больше 100, а в 2016 – более 550. Се‑
годня, в 2018 году, количество школь‑
ников составляет почти 600. В связи 
с таким быстрым ростом количества 
учеников уже 10 лет тому назад мы 
начали планировать расширение шко‑
лы. Строительство было начато ран‑
ней весной 2017 года, а уже в сентя‑
бре 2018 в нашем новом и современ‑
ном здании прозвучал первый звонок!

– Какая роль в проекте расши‑
рения школы принадлежит фир‑
мам Amberline и Winkhaus?

Участие фирм Amerline и Winkhaus 
в  расширении здания очень суще‑
ственное. Нам очень хотелось, чтобы 
в этом новом здании, предназначен‑
ном для детского сада и начальной 
восьмилетней школы, были простор‑
ные классные помещения с большим 
количеством света и очень хорошой 
системой вентиляции. Предприятие 
Amerline поставило нам красивые, 
большие, алюминиевые окна, а ком‑
пания Winkhaus оснастила эти окна 
самой современной фурнитурной си‑
стемой нового поколения с функци‑
ей параллельного смещения створки 
от рамы, обеспечивающей естествен‑
ное и  безопасное проветривание 
школьных помещений и кабинетов. 
Сотрудничество с представителями 
этих двух фирм было также на самом 
высоком профессиональном уровне.

– Как  в  практике сдают экза‑
мен окна с фурнитурой Winkhaus 
activPilot Comfort PADK? Использу‑
ете ли Вы функцию щелевого про‑
ветривания?

Окна с  фурнитурой Winkhaus 
activPilot Comfort PADK в  практи‑
ке работают превосходно. Функция 
щелевого проветривания путём об‑
разования зазора ок. 6 мм между 
створкой и рамой по всему оконному 
периметру очень полезная особен‑
но в школьных учреждениях, пото‑
му что предоставляет возможность 
естественной вентиляции классных 
помещений, не  подвергая школь‑
ников, сидящих вблизи окон сквоз‑
някам или непосредственному по‑
паданию на них холодного воздуха, 
а вследствие чего – заболеваниям.
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Узнайте больше из прило-

жения activPilot Comfort:

Обычные oкна могут быть
открытыми и закрытыми.
Современные окна могут быть 
также Открыто-Закрытыми.

Что означает иметь открыто-закрытое окно?
Новая фурнитура activPilot Comfort, сконструированная ин-

женерами фирмы Winkhaus, позволяет проветривать энер-

гоэффективно, безопасно и, как никогда раньше, комфор-

тно.

Здоровый микроклимат. Приток свежего воздуха через 

6-миллиметровый зазор по всему оконному периметру 

обеспечивает постоянный, естественный воздухообмен, 

защищая помещение от избыточной влажности и плесени.

Безопасность. Окно  в режиме  проветривания  является 

взломостойким и соответствует классу RC2 по нормам ENV 

1627-1630.

Без сквозняков. Конструкция фурнитуры исключает сквоз-

няки и удары оконной створки o раму при сильном порыве 

ветра.

Энергоэффективность. В зимнее время года проветрива-

ние помещений приводит к значительным теплопотерям. 

Щелевая вентиляция обеспечивает эффективную цирку-

ляцию воздуха без ненужной потери тепла. 

При любой погоде. Окно во время проветривания надежно 

защищает помещение от дождя и снега, а также снижает 

уровень шума.

www.winkhaus.ru
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Компания «ЭксПроф» начала про-
движение в сети интернет ново-

го уникального web-инструмента  – 
конфигуратора заказа пластиковых 
окон, интегрированного в обновлен-
ный корпоративный сайт компании – 
https://exprof.pro.

Уникальность конфигуратора 
«ЭксПроф» состоит прежде всего 
в том, что он учитывает климатиче-
ские требования к окнам индивиду-
ально для каждого населенного пун-
кта из более 3000, имеющихся в ба-

Конфигуратор «ЭксПроф» помогает грамотно 
заказывать окна

зе. Пользователю достаточно указать 
свой город или поселок, и конфигу-
ратор сам предложит ему оптималь-
ные для  климата данного региона 
профиль и стеклопакет. При подбо-
ре оптимальной комплектации про-
грамма учитывает уровень уличного 
шума за окном, а также, куда выхо-
дит окно – непосредственно на улицу 
или на застекленный балкон.

Алгоритм программы выбирает 
в качестве оптимальной самую эко-
номную комплектацию окна, обеспе-

чивающую достаточную тепло- и шу-
моизоляцию помещения для задан-
ных условий эксплуатации. Но  это 
еще не все. Инструменты конфигура-
тора позволяют пользователю «взять 
управление на себя» – то есть вы-
брать профиль и стеклопакет само-
стоятельно и тут же протестировать 
свой выбор на соответствие клима-
ту и шуму. Благодаря встроенному 
тестеру, пользователь сразу видит, 
насколько подходит та или иная ком-
плектация под его требования и мо-
жет по желанию выбрать более доро-
гую, повысив важные для него харак-
теристики окна, или, наоборот, сэко-
номить на менее важных параметрах, 
понимая при этом границы и риски 
такой экономии.

Выбрав профиль и  стеклопакет, 
задав размеры и конфигурацию ок-
на, пользователь получает грамот-
но оформленный заказ в  виде pdf-
файла, который может тут же отпра-
вить на просчет по электронной почте, 
выбрав на карте или в списке ближай-
шие к его дому оконные компании.

Иными словами, конфигуратор 
окон ПВХ на сайте «ЭксПроф» помо-
жет любому человеку, даже совер-
шенно не разбирающемуся в окнах, 
быстро составить грамотный заказ, 
отправить его в оконные офисы, по-
лучить цены и сравнить их.

В Минске завершились сертифи-
кационные испытания оконных 

и  дверных ПВХ-профилей exprof. 
На  продукцию завода «ЭксПроф» 
выдан новый сертификат соответ-
ствия национальной системы под-
тверждения соответствия Республи-
ки Беларусь.

Требования к  ПВХ-профилям 
для  производства светопрозрач-
ных конструкций в соседней стране 

Компания «ЭксПроф» сертифицировала 
оконный профиль в Беларуси

существенно выше, чем  в России. 
Отбор образцов профиля на заво-
де «ЭксПроф» производили пред-
ставители государственного органа 
по сертификации строительных ма-
териалов и изделий в Беларуси РУП 
«Стройтехнорм». Белорусские спе-
циалисты отбирали образцы непо-
средственно с производственных ли-
ний, протоколировали, упаковывали 
и опломбировали лично. Так же тща-
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15 октября завод «ЭксПроф» 
в Тюмени посетила делегация специ-
алистов немецкой компании Krauss 
Maffei, выпускающей экструзион-
ное оборудование для переработки 
пластмасс.

Завод «ЭксПроф», выпускающий 
ПВХ-профили для изготовления окон 
и дверей, располагает парком высо-
копроизводительных экструдеров 
Krauss Maffei, и  представители не-
мецкого партнера «ЭксПроф» прие-
хали на предприятие осмотреть обо-
рудование и обсудить перспективы 
сотрудничества по  сервисному об-
служиванию и обновлению.

Немецкая делегация осмотрела 
производственные мощности заво-

тельно соблюдались процедуры от-
бора по сварным уголкам.

Д о с т а в л е н н ы е  и з   Тю м е н и 
в  Минск образцы были подвер-
гнуты всему комплексу предусмо-
тренных испытаний в  лаборато-

рии ЦИСП РУП «Стройтехнорм». 
По  итогам профили exprof полу-
чили сертификат соответствия ТР 
BY №BY/112 02.01. 022 03255 от 20 
сентября 2018  года сроком дей-
ствия 5 лет.

Сертификат удостоверяет высо-
кое качество профилей exprof и их со-
ответствие белорусскому стандарту 
СТБ 1264–2001. Согласно протоко-
лу испытаний, для профилей Practica 
и Suprema подтвержден класс А.

Компания «ЭксПроф» – крупней-
ший российский производитель 

системных профилей из поливинилх-
лорида для изготовления светопроз-
рачных конструкций  – завершила 
плановую сертификацию всей линей-
ки оконных и дверных систем соб-
ственного производства.

Оконные  и   дверн ы е  ПВХ-
профили не  подлежат обязатель-
ной сертификации, но от их физи-
ко-механических свойств зависит 
надежность и долговечность окон 
и  дверей при  длительной эксплу-
атации в  самых разнообразных 
климатических условиях – от  Си-
бири и Заполярья до  субтропиче-
ского климата Черноморского по-
бережья и  Таджикистана. Компа-
ния «ЭксПроф» уделяет большое 

Компания «ЭксПроф» завершила плановую 
сертификацию оконных ПВХ-профилей

внимание качественным показа-
телям как собственной продукции, 
так и конечных изделий, и регуляр-
ная добровольная сертификация 
профилей exprof является одной 
из мер по их обеспечению.

Сертификаты на  оконные про-
фили выдаются аккредитованными 
учреждениями на основании резуль-
татов предусмотренного норматив-
ными требованиями перечня испыта-
ний и действуют три года. В течение 
лета компания «ЭксПроф» провела 
все необходимые испытания в лабо-
ратории Тюменского некоммерческо-
го фонда сертификации и в августе 
получила полный пакет сертифика-
ционных документов, включая про-
токолы испытаний различных харак-
теристик и сертификат соответствия 

ГОСТ Р со сроком действия до 17 ав-
густа 2021 года.

Все документы выложены в сво-
бодном доступе на  корпоративном 
сайте exprof. pro в разделе Произво-
дителям окон / Документация. Резуль-
таты испытаний подтверждают зна-
чительное превышение показателей 
продукции «ЭксПроф» над норматив-
ными требованиями стандартов. 

Завод «ЭксПроф» посетила делегация Krauss Maffei

да и провела переговоры с руковод-
ством компании «ЭксПроф». Немец-
кие партнеры дали высокую оценку 
техническому состоянию экструзи-
онного парка, особо отметив квали-
фикацию персонала и качество ра-
бот по обеспечению бесперебойной 
работы сложных агрегатов, состав-
ляющих экструзионное производ-
ство.

В ходе обсуждения многочислен-
ных тем укрепилась взаимная заин-
тересованность сторон в продолже-
нии и расширении сотрудничества. 
Krauss Maffei производит высокока-
чественные экструдеры и термопла-
ставтоматы, являясь одним из лиде-
ров мирового рынка в этой области. 

Оборудование этой известной бавар-
ской марки надежно работает на за-
воде «ЭксПроф» уже много лет и от-
лично себя зарекомендовало. Не ис-
ключено, что текущий визит гостей 
из Мюнхена послужит отправной точ-
кой для реализации новых совмест-
ных проектов.
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Спецификой климатологии, как на-
уки, является постоянно возоб-

новляемый цифровой объем инфор-
мации, на  базе систематического 
накопления данных. Разработка кли-
матических нормативов осуществля-
ется посредством научных иссле-
дований, осуществляемых на  базе 
наблюдений разнообразных метео-
рологических воздействий. При об-
работке больших объемов величин 
(накопление данных идет за  часы, 
сутки, месяцы, года, десятилетия 
и т. д.), используются многообразные 
математические методы, включая 
статистическую обработку данных. 
В  связи с  климатическими, градо-
строительными и территориальными 
изменениями, строительная отрасль 
нуждается в  регулярном пересмо-
тре расчетных значений метеороло-
гических параметров. Однако в ря-
де строительных нормативных доку-
ментов климатической информации 
не уделяется должного внимания. Ис-
пользование устаревших данных яв-
ляется недопустимым. Разработка 
современных климатических харак-
теристик, применительно к задачам 
различных направлений строитель-
ной отрасли позволит обеспечить 
экономию энергии и повысить каче-
ство работ в строительстве.

Стандартизированная система 
климатических наблюдений необхо-
дима для выявления и регистрации 
климатических условий. В  строи-
тельной практике используются кли-
матические нормативы, получаемые 
расчетным путем из данных наблю-
дений, измерений, регистрации и ос-
реднения различных метеорологи-
ческих величин, характеризующих 
процессы и явления, происходящие 
на территории РФ.

Вероятность и  количественные 
значения предлагаемых климатиче-
ских изменений приводятся в срав-

О НОРМИРОВАНИИ КЛИМАТИЧЕСКИХ 
ХАРАКТЕРИСТИК В СТРОИТЕЛЬСТВЕ

Н.Г. ВОЛКОВА, 
к. т. н., НИИСФ РААСН

нении с нормой, за которую принима-
ются средние многолетние и экстре-
мальные характеристики климати-
ческих параметров за определенный 
период. При выборе обеспеченности 
наружных климатических условий 
учитывают длительность эксплуата-
ции объекта. Повышение надежно-
сти эксплуатации зданий и сооруже-
ний связано с удорожанием строи-
тельства [1]. Требования к теплово-
му режиму помещений учитываются 
при  выполнении теплотехнических 
расчетов ограждающих конструкций.

Строительная климатология обе-
спечивает все своды правил, ГО-
СТы и др. нормативные документы 
России климатическими параметра-
ми и климатическими картами горо-
дов и  населенных пунктов России 
[2]. Результатом научных исследо-
ваний являются показатели клима-
тических воздействий на различные 
строительные объекты и материалы. 
Метеорологические характеристики 
определяют эксплуатационный эко-
номический эффект, учитываемый 
при  проектировании строительных 
объектов.

При строительстве городов и на-
селенных пунктов для каждого кли-
мата используются свои расчетные 
параметры, зонирование и климати-
ческие паспорта. Разработанные нор-
мативы применяются во многих Доку-
ментах, среди них: СП 42.13330.2011 
«СНиП 2.07.01–89*. Градостроитель-
ство. Планировка и  застройка го-
родских и сельских поселений», СП 
50.13330.2012 «СНиП 23‑02‑2003 
Тепловая защита зданий», СП 
60.13330.2012 «СНиП 41‑01‑2003 
Отопление, вентиляция и  конди-
ционирование», СП 54.13330.2011 
«СНиП 31‑01‑2003. Здания жилые 
многоквартирные» и др.

Развитие строительной климато-
логии началось с 50‑х годов прошло-

го столетия на базе института стро-
ительной физики в  содружестве 
с другими организациями, включая 
Росгидромет. Последующие годы 
охарактеризованы разработкой ря-
да фундаментальных нормативных 
документов: СНиП II-А. 6–62 «Стро-
ительная климатология и  геофизи-
ка», СНиП II-A. 6–72 «Строительная 
климатология и геофизика», к кото-
рому было разработано Руководство 
по строительной климатологии (посо-
бие по проектированию), 1977; СНиП 
2.01.01–82. «Строительная климато-
логия и геофизика», и несколькими 
годами позже справочное пособие 
к  нему. Значение и  популярность 
этих документов невозможно пере-
оценить. Строительная климатоло-
гия лидировала в мире, на междуна-
родные симпозиумы приезжали пе-
редовые ученые всего мира.

В  последующие годы перед на-
укой стояла задача выжить и сохра-
ниться. Метеорологическая инфор-
мации за  последующие годы бы-
ла представлена в СНиП 23‑01‑99. 
В  редакции Документа, 2003  г., 
СНиП 23‑01‑99*, произошли изме-
нения по количеству пунктов, были 
включены дополнительные параме-
тры такие как: максимальная ам-
плитуда температуры воздуха в ию-
ле, среднемесячное и годовое пар-
циальное давление водяного пара 
и  др. Справочное пособие к СНИП 
23‑01‑99*. Строительная климатоло-
гия было издано в 2006 г.

С  2008  г. начался новый этап, 
повышения требований к энергоэф-
фективности технических решений. 
В конце 2009 года был принят за-
кон Федеральный закон № 261‑ФЗ 
«Об энергосбережении и о повыше-
нии энергетической эффективности 
и о внесении изменений в отдель-
ные законодательные акты Россий-
ской Федерации», в  основу кото-
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рых положен указ Президента РФ 
№ 889 от 4 июня 2008 г. Пересмотру 
подверглись нормативные докумен-
ты, включая СНиП «Строительная 
климатология».

По данным оценочного доклада 
Росгидромет об изменениях клима-
та и их последствиях на территории 
Российской Федерации текущее из-
менение климата России в целом 
характеризуется как  продолжаю-
щееся потепление со  скоростью, 
более чем в два с половиной раза 
превышающей скорость глобаль-
ного потепления [3]. Мировая карта 
аномалий среднемесячной темпе‑
ратуры приземного воздуха в июне 
2016‑го представлена на рис. 1.

Также существует и оппозицион-
ное мнение, мировых ученых, объя-
вивших 2017 год – годом начала оче-
редного цикла похолодания на Земле 
[4]. Резкие климатические перемены, 
приводящие к строительным пробле-
мам, нуждаются в разработке новой 
стратегии адаптации зданий и соору-
жений к изменению климата [5]. Коли-
чество опасных природных явлений 
(ОЯ) на территории России в 2015 го-
ду выросло почти на десять процен-
тов и  превысило 400, подсчитали 
в МЧС России. Экстремальная пого-
да была зарегистрирована в 69 субъ-
ектах страны. Больше всего опас-
ных явлений произошло в Алтайском 
крае, Новосибирской области, Татар-
стане, Краснодарском крае, Север-
ной Осетии и Ставропольском крае. 
По данным МЧС, наиболее уязвимы-
ми к ОЯ в 2015 году оказались Баш-
кирия, Чечня, Чувашия и Пермский 
край. Количество погибших в резуль-
тате природных чрезвычайных ситу-
аций (43 человека) превысило пока-
затель 2014 года в 3,9 раза (11 чело-
век). На рис. 2 представлена динами-
ка роста опасных погодных явлений 
в России с 1998 по 2015 годы.

Климатические изменения на-
ходят свое отражение в норматив-
ном документе своде правил СП 
131.13330.2012, СНиП II  – 23–01 
«Строительная климатология», раз-
работанным НИИ строительной фи-
зики совместно с ГГО им. А. И. Во-
ейкова [6]. В  документ вошли до-
полнительные параметры, были до-

работаны таблицы, касающиеся 
определения суммарной солнечной 
радиации на  различно ориентиро-
ванные поверхности зданий и  др. 
Для  большинства пунктов, были 
определены нормативы за  период 
наблюдений с 1966 по 2010 г., были 
учтены изменения и дополнения, свя-
занные с обсуждением Проекта доку-
мента, в интернете и на конференци-
ях [7].

Постановлением Правительства 
РФ от 26.12.2014 N 1521, за исклю-
чением раздела 2 СП 131.13330.2012 
«Строительная климатология» вклю-
чен в перечень национальных стан-
дартов и сводов правил (частей таких 
стандартов и сводов правил), в ре-
зультате применения которых на обя-
зательной основе обеспечивается 
соблюдение требований Федераль-
ного закона «Технический регламент 

Рис. 1. Мировая карта аномалий среднемесячной температуры приземного воздуха в июне 
2016‑го (°C, относительно нормы 1961–1990 гг.). Желтые кружки – теплые максимумы, бе-
лые – холодные.
Источник: Росгидромет

Рис. 2. Динамика роста опасных погодных явлений в России с 1998 по 2015 годы. График 
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о  безопасности зданий и  сооруже-
ний».

НИИСФ РААСН совместно с ГГО 
им. Воейкова разработали клима-
тические нормативы для г. Москвы. 
Нормативный документ на  завер-
шающей стадии представлен в двух 
частях. Первая часть имеет два раз-
дела. В  первом разделе изложены 
ежемесячные и ежесуточные клима-
тические параметры, разработан-
ные, согласно СП 131 13330 2012 
«Строительная климатология». СНиП 
23‑01‑99*, для Москвы (север) и Но-
вой Москвы (юг): климатические па-
раметры холодного и теплого пери-
одов года. Во втором разделе даны 
ежечасные климатические параме-
тры стандартного года. Часть II по-
священа разработке климатических 
параметров «типового» года.

На основании проведенных иссле-
дований было рекомендовано приме-
нение универсального типового года, 
с почасовыми значениями метеоро-
логических параметров, применение 
которого позволяет осуществлять 
проектирование зданий и сооруже-

ний, при повышении качества техни-
ко-экономических расчетов энергос-
берегающих технологий [8].

При дальнейшей работе над Сво-
дом правил СП 131.13330 СНиП 
23‑01‑99*«Строительная климатоло-
гия» были разработаны климатиче-
ские параметры, учитывающие тер-
риториальные изменения, происходя-
щие в стране.

При разработке Документа «Из-
менение № 1» были учтены клима-
тические характеристики террито-
рии новой Москвы, за период с 1980–
2011  годы. Для  территории Респу-
блики Крым, «Изменение № 2», были 
также разработаны климатические 
параметры и карты для проектирова-
ния и строительства зданий и соору-
жений.

Сравнительный анализ клима-
тических показателей в различных 
редакциях СНиП позволяет отме-
тить, что в большей степени изме-
нениям подверглись значения тем-
пературы воздуха наиболее холод-
ных пятидневок и  суток. В  табли-
це 1 дано сравнение климатических 

параметров зимнего периода. Даны 
значения температуры воздуха наи-
более холодных суток и наиболее хо-
лодной пятидневки, °С, обеспеченно-
стью 0,92 и 0,98, представленные по-
следовательно в документах «Стро-
ительная климатология» 2003  г., 
2012 г., а также в последней редак-
ции, подготовленной в 2017 г.

Анализ нормативной литерату-
ры в строительной отрасли показал, 
что используемая в них климатиче-
ская информация является значи-
тельно устаревшей, что  в  принци-
пе недопустимо, особенно на фоне 
климатических перемен [9]. Совер-
шенствование климатических нор-
мативов в строительной отрасли обе-
спечит значительный технико-эко-
номический эффект, приведет к по-
вышению безопасности и качества 
строительных работ, а  также пре-
дотвратит использование устарев-
шей климатической информации. 
С этой целью необходима разработ-
ка федерального закона об исполь-
зовании климатических нормативов 
в  строительной отрасли [10]. В по-

Таблица 1. 
Температура воздуха наиболее холодных суток и наиболее холодной пятидневки, °С, обеспеченностью 0,92 и 0,98, представленная в документах 

«Строительная климатология» 2003 г., 2012 г., а также в последней редакции 2017 г.

Республика, 
край, область, 

пункт

СНиП 2003 г. (без *) СП 131. 13330 СНиП 23‑01‑99*, 
2012г Редакция СП, 2017 г.

Температура 
воздуха наибо-
лее холодных 
суток, °С, обе-
спеченностью

Температура 
воздуха наи-

более холодной 
пятидневки, °С, 
обеспеченно-

стью

Температура 
воздуха наибо-
лее холодных 
суток, °С, обе-
спеченностью

Температура 
воздуха наи-

более холодной 
пятидневки, °С, 
обеспеченно-

стью

Температура 
воздуха наибо-
лее холодных 
суток, °С, обе-
спеченностью

Температура 
воздуха наи-

более холодной 
пятидневки, °С, 
обеспеченно-

стью

0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98 0,92 0,98

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13
Москва* –36 –32 –30 –28 –35 –28 –29 –25 –35 –28 –29 –25

Санкт-
Петербург* –33 –30 –30 –26 –32 –27 –28 –24 –32 –27 –28 –24

Новосибирск* –44 –42 –42 –39 –43 –41 –41 –37 –44 –41 –40 –37

Екатеринбург* –42 –40 –38 –35 –41 –36 –37 –32 –41 –37 –35 –32

Нижний Нов-
город –38 –34 –34 –31 –38 –34 –34 –31 –38 –34 –34 –31

Казань* –41 –36 –36 –32 –41 –33 –33 –31 –41 –33 –33 –31

Челябинск* –39 –38 –35 –34 –39 –38 –35 –34 –40 –37 –36 –32

Омск* –42 –41 –39 –37 –42 –40 –38 –37 –42 –40 –39 –36

Самара –39 –36 –36 –30 –39 –36 –36 –30 –39 –36 –36 –30

Ростов-на-Дону* –29 –27 –25 –22 –25 –23 –22 –19 –23 –23 –22 –19

Уфа* –41 –39 –38 –35 –41 –38 –38 –33 –41 –39 –37 –33

Красноярск* –48 –44 –43 –40 –42 –39 –40 –37 –41 –39 –39 –37

Пермь* –42 –39 –38 –35 –42 –38 –36 –35 –43 –39 –38 –35

Воронеж* –32 –31 –28 –26 –31 –29 –25 –24 –31 –29 –25 –24

Красноярск* –48 –44 –43 –40 –42 –39 –40 –37 –41 –39 –39 –37
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слании Президента Федеральному 
собранию РФ, в 2014 г., было отме-
чено, что развитие Дальнего Восто-
ка является приоритетной задачей 
России на весь 21 век [11]. Инсти-
тут НИИ строительной физики РА-
АСН совместно с ГГО им. Воейкова 
при пересмотре последней редакции 
СНиП 23–01 «Строительная климато-
логия» разработал для этой террито-
рии и далее до Урала новые клима-
тические нормативы. Создание кли-
матологической базы для обеспече-
ния строительства и  эксплуатации 
зданий в Приморском крае, с учетом 
климатических перемен за  период 
с 1965 по 2015 годы позволит зна-
чительно сократить энергозатраты 
на 15–20% за счет повышения точно-
сти и достоверности расчетных кли-
матических параметров.
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ВЛИЯНИЕ ПОПРАВОК В DIN 18008  
НА ПРОЕКТИРОВАНИЕ ФАСАДОВ
МАРТИН РАЙК, дипл. инж. 

Сразу после публикации частей 1 
и 2 стандарта DIN 18008 в конце 

2010 года многие специалисты пред‑

упреждали, что, несмотря на преиму‑
щества, применение малоформат‑
ного многослойного изоляционного 
остекления, изготовленного из флоат-
стекла, будет затруднена этим стан‑
дартом [1–3]. Когда с 2014 года регу‑
лирующим органом серия стандартов 
была введена в действие, проблема 
стала очевидной [4]. Чтобы испра‑
вить и дополнить указанный стандарт, 
в 2015 году был начат пересмотр его 
частей 1 и 2. Результатом стали про‑
екты новых стандартов, которые были 
опубликованы [5–7]. Ниже приводятся 
наиболее важные изменения.

Как обычно, стандарт был профес-
сионально отредактирован, а ссылки 
обновлены. Вместе с тем была опре-

делена и расширена область приме-
нения стандарта. Были изменены спе-
циальные национальные положения, 
касающиеся осуществления решений 
Европейского суда в отношении Сво-
да строительных норм. Особо следует 
отметить следующие изменения, ко-
торые должны будут оказать положи-
тельное влияние на проектирование 
фасадов:

Определение понятия 
«Остекление»

В новом Приложении А изменен-
ной части 1 стандарта DIN 18008 зна-
чение термина «остекление» прини-
мается аналогичным использованно-
му в [8] и соответствующим значению, 
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рый, однако, не включен в строитель-
ные нормы Германии.

Толщина стекла

Номинальная толщина стекла, со-
гласно измененному стандарту, мо-
жет составлять от 2 до 25 мм. При но-
минальной толщине стекла 2 мм ко-
эффициент надежности при нагрузке 
необходимо увеличивать на 0,1, что-
бы компенсировать потерю жесткости 
из‑за отрицательного допуска на тол-
щину стекла. Таким образом, в соот-
ветствии с измененным стандартом, 
для остекления с так называемым тон-
ким стеклом можно отказаться от не-
обходимости испытаний, подтверж-
дения соответствия или технического 
одобрения (ZiE, AbZ).

Подтверждение несущей 
способности

В действующем стандарте не было 
определено, как проводить испытания 
на подтверждение несущей способно-
сти для конструкций, которые отлича-
ются от конструктивных типов, приве-
денных в его частях 2–5.

Новое приложение В к части 1 из-
мененного стандарта теперь содержит 
соответствующие спецификации. В ка-

честве альтернативы испытаниям под-
тверждение соответствия также может 
быть сделано путем расчета.

При условии соблюдения требо-
ваний частей 2–5 стандарта и  ис-
пользовании многослойного лами-
нированное безопасного стекла, со-
держащего пленочные слои из ПВБ 
(поливинилбутираль), а также при не-
которых других условиях, испытания 
для  подтверждения соответствия 
не требуются.

Расширенные возможности 
крепления

Согласно измененной части 2 стан-
дарта, линейно смонтированные эле-
менты остекления могут закреплять-
ся, как минимум, не только по двум 
противоположным краям, но  также 
и по смежным краям (см. рис.). В этом 
случае по‑прежнему будет необходи-
мо подтвердить несущую способность 
в соответствии с новым Приложени-
ем B части 1, но это будет менее за-
тратным, чем требуемое сегодня под-
тверждение соответствия (ZiE).

Несущая способность при закре-
плении только двух смежных краев 
должна быть подтверждена в соответ-
ствии с Приложением В к измененной 
части 1

Будущее обязательное требование: за-
крепление по  длине, как  минимум, двух 
краев.

применяемому в частях 2–5 стандарта. 
Под термином «остекление» понима-
ется «одно стекло или многослойное 
изолирующее стекло (т. е. стеклопакет, 
прим. ред.), вместе со всеми компо-
нентами, необходимыми для крепле-
ния и герметизации».

С точки зрения строительных норм, 
остекление является, таким образом, 
строительной конструкцией.

Классификация по степени 
опасности при разрушении

Измененный стандарт DIN 18008 
DIN теперь прямо регулирует расчет 
и  конструкцию остекления в  целях 
классификации по степени опасности 
при разрушении в соответствии с DIN 
EN 1990 (см. таблицу).

Действующий стандарт предпола-
гает, что все виды остекления соответ-
ствует классу CC 2. Но в действитель-
ности многие виды остекления соот-
ветствуют другим классам [9].

В измененном стандарте это учи-
тывается, в частности, при классифи-
кации одно- и двухслойного остекле-
ния (из‑за частичного снижения опас-
ности при разрушении).

Классы ниже CC 1, согласно части 
1 стандарта, относится к разрабатыва-
емому стандарту DIN EN 16612, кото-

Класс опас-
ности

Характеристика по степени опасности при раз-
рушении Примеры зданий или сооружений

CC 3 Высокая опасность для жизни людей или очень большой эконо-
мический, социальный или экологический ущерб

Трибуны спортивных сооружений, концертные залы, обще-
ственные здания со значительными опасными последствиями 

при возможном разрушении

CC 2 Средняя опасность для жизни людей, значительный экономи-
ческий, социальный или экологический ущерб

Жилые и офисные здания, общественные здания со средней 
степенью опасных последствий при возможном разрушении

CC 1
Низкая опасность для жизни людей, небольшие или незначи-
тельные экономические, социальные или экологические по-

следствия

Сельскохозяйственные здания и сооружения без внутреннего 
транспорта для перевозки людей (амбары, теплицы и др.) 

Существующее обязательное требование: закрепление по длине, как минимум, двух противо-
положных краев. Если выполняются другие конструктивные требования согласно части 2, 
то несущая способность считается обеспеченной
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Изогнутое остекление

Для линейного (плоскостного) осте-
кления в измененной части 2 уточняю-
щее определение «плоскостное» было 
опущено.

Поэтому остекление в  принципе 
может быть изогнутым (как и его эле-
менты). Однако необходимо отметить, 
что  изогнутые и  плоские элементы 
остекления отличаются друг от друга 
по прочности стекла и несущей спо-
собности, поэтому показатели и тре-
бования по  несущей способности 
для плоского остекления не могут быть 
перенесены на изогнутое остекление 
и  его элементы [10]. В  измененном 
стандарте, как и ранее, для примене-
ния изогнутого остекления и его эле-
ментов требуется обязательное под-
тверждение соответствия (AbZ, ZiE) 
или техническое одобрение уполномо-
ченного органа.

Концепция безопасности

В измененной части 1 дано опре-
деление безопасного характера раз-
рушения, практически идентичное 
с определением, данным в Техниче-
ских правилах устройства рабочих 
мест и предотвращения несчастных 
случаев.

Оно также используется в новом 
требовании «…обеспечения доступно-
го без использования вспомогатель-
ных средств вертикального остекле-
ния со стеклом с безопасным характе-
ром разрушения (…) на доступной сто-
роне, по крайней мере, на 0,80 м выше 
зоны передвижения». Для фасадного 
строительства это требование не ново. 
Для частного жилья это означает дав-
но назревшее согласование стандар-
тов безопасности соседних европей-
ских стран.

Контролируемое остекление 
из закаленного стекла (ESG)

Существующий стандарт опреде-
ляет требования к линейно смонтиро-
ванному вертикальному остеклению, 
выполненному из  закаленного без-
опасного стекла (ESG), верхние края 
которого находятся на высоте более 
4 м над зонами движения, как требова-

ния к продукту ESG-H согласно Своду 
строительных норм.

Вместо этого измененный стан-
дарт, который учитывает решение 
Европейского суда (EuGH-Urteil) в от-
ношении Свода строительных норм, 
теперь требует, чтобы остекление 
ESG соответствовало стандарту DIN 
EN 14179, устанавливающему меры 
по обеспечению качества и безопас-
ности, чтобы соответствовать классу 
надежности RC 2 в соответствии с DIN 
EN 1990.

В новом Приложении С к части 2 
описываются эти меры по обеспече-
нию качества и безопасности под аб-
бревиатурой «ESG-HF», причем буква 
«F» обозначает обязательность внеш-
него контроля.

Это означает, что остекление из за-
каленного стекла ESG по‑прежнему 
может применяться для фасадов, 
в том числе в качестве наружного слоя 
многослойного безопасного остекле-
ния или эмалированных фасадных па-
нелей.

Малоформатное 
многослойное остекление

Подтверждение соответствия ма-
лоформатного многослойного остекле-
ния из флоат-стекла в соответствии 
с  действующим стандартом часто 
оказывается невозможным, посколь-
ку комбинации нагрузок от климати-
ческих воздействий рассчитываются 
в соответствии с DIN EN 1990 с коэф-
фициентами запаса 1,35 и 1,5, что при-
водят к большим превышениям рас-
четных напряжений над фактическими 
[4].

В соответствии с измененной ча-
стью 2, подтверждение соответствия 
многослойного остекления с элемен-
тами площадью до 2 кв. м и толщиной 
стекла не менее 4 мм может в дальней-
шем осуществляться с коэффициен-
том запаса для нагрузок от климатиче-
ских воздействий, равным 1,0.

Фактически, при таких небольших 
элементах многослойного остекления 
опасность от повреждений, вызванных 
климатическими нагрузками, остается 
низкой, поскольку элементы остекле-
ния будут удерживаться кромочным 
герметиком.

Благодаря этим изменением, 
в дальнейшем будет возможно сно-
ва применять малоформатные много-
слойные элементы остекления, выпол-
ненные из флоат-стекла.

В свою очередь, было удалено пре-
дыдущее исключение обязательного 
подтверждения соответствия для не-
которых многослойных элементов 
остекления площадью менее 1,6 кв. м, 
чтобы теперь можно было проверить 
каждый элемент. Однако преимуще-
ства новой схемы, позволяющей при-
менять, наряду с закаленным стеклом, 
так же незакаленное стекло, вероятно, 
перевешивают.

Ожидаемый график 
введения новых норм

Измененные части 1 и 2 в оконча-
тельной редакции будут опубликованы 
в конце 2018 года.

В  зависимости от  действий фе-
деральных органов, введение новых 
строительных норм ожидается не ра-
нее начала 2019 года.

Однако, в  соответствии с  част-
ным правом, некоторые требования, 
в  частности, для  доступного верти-
кального остекления 0,8 м над зонами 
движения, могут быть введены ранее, 
чем произойдет введение новых стро-
ительных норм в целом [11].
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МИРОВОЙ РЫНОК ЦЕМЕНТА 
КРУПНЕЙШИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ, МОЩНОСТИ И ОБЪЕМЫ ПРОИЗВОДСТВА

Обзор ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Мировое производство цемента 
в 2017 году составило около 4100 

млн. метрических тонн.
Абсолютное лидерство в  мире 

по  объемам производства цемента 
уже многие годы принадлежит Китаю, 
на долю которого приходится более 
57% в совокупном мировом производ-
стве цемента.

Крупнейшие страны-
производители и объемы 
производства

Данные об объемах производства 
цемента по странам мира в различ-

ных источниках заметно различаются, 
как и динамика объемов производства.

Крупнейшие страны-производи-
тели цемента в  мире представлены 
в табл. 1.

Объемы производства в  2015  г. 
и в 2016 г. в табл. 1 приведены по дан-
ным USGS (Геологическая служба 
США; [1]). Данные USGS традиционно 
считаются наиболее объективными.

Объемы производства в  2017  г. 
приведены по данным Beta version of 
the Global Cement Directory 2018 (Бе-
та-версия Глобального Цементного ка-
талога 2018 г.; [2]), данным World and 
U. S. cement production [3] и данным 

национальных цементных ассоциаций 
и органов статистики.

В скобках даны цифры из прогно-
за Morgan Stanley (2016 г., приводятся 
по публикации [4]): 2015 г. – «факт»; 
2016  г.  – «оценка»; 2017–2019  гг.  – 
«прогноз».

Мощности по производству клинке-
ра в 2015 г. и 2016 г., по оценке USGS 
[1], представлены в табл. 2. Данные 
за 2017 г. USGS пока не публиковала.

Совокупное мировое производство 
цемента, в  соответствии с данными 
USGS, за 5 лет увеличилось на 10,8% 
(4100 млн. тонн в 2017 г. [2] и 3700 млн. 
тонн в 2012 г. [5]).

Отметим, что  данные [2] и  [3] 
не всегда совпадают с данными [1] и [5].

По данным [2], в 2017 г. насчитыва-
лось 159 стран и территорий, которые 
производили цемент либо на предпри-
ятиях полного цикла (41 страна), ли-
бо путем измельчения импортируемо-
го клинкера (18 стран и территорий). 
Совокупная мощность предприятий 
по производству цемента в 2017 г. со-
ставила 2,49 млрд. тонн в год, без уче-
та Китая, данные о мощности предпри-
ятий которого оценены в [2] как нена-
дежные. Для сравнения, в сопостави-
мых данных 2016 г. отмечено в общей 
сложности 158 стран и территорий, за-
нимающихся цементом и клинкером, 
совокупная мощность предприятий ко-
торых, без учета Китая, оценена вели-
чиной 2,69 млрд. тонн в год [2].

Сводные данные [2] включают за-
воды полного цикла и  помольные 
предприятия, которые, по имеющей-
ся информации, действовали в конце 
ноября 2017 г. Они не включают стро-
ящиеся объекты, объекты, которые 
в настоящее время вводятся в эксплу-
атацию, и объекты, указанные как «за-
планированные».

Преднамеренное исключение ки-
тайских компаний из каталога и рей-
тинга само по себе выглядит парадок-
сально, учитывая, что на долю КНР, 
по  оценкам Геологической службы 

Таблица 1.
Крупнейшие страны-производители цемента (по данным USGS, Global Cement Directory 2018 
и World and U. S. cement production; в скобках – оценка и прогноз Morgan Stanley, 2016 г.)

Страна
Производство, млн. тонн

2015 г. 2016 г. 2017 г. 2018 г.* 2019 г.*

Китай (КНР) 2350 
(2348) 

2400 
(2267) 

2380 
(2248) 

– 
(2229) 

– 
(2220) 

Индия 300
 (254) 

290
 (270) 

270** 
(291) 

– 
(318) 

– 
(346) 

США 84,3 
(85) 

85,9 
(92) 

86,3**
 (98) 

– 
(101) 

– 
(102) 

Вьетнам 67,4 70,0 86*** – –

Турция 71,4 
(74) 

77,0 
(77) 

83*** 
(79) 

– 
(83) 

– 
(86) 

Индонезия 58,0 
(62) 

63,0 
(66) 

до 65*** 
(71) 

– 
(77) 

– 
(81) 

Саудовская Аравия 61,9 
(59) 

61,0 
(62) 

63** 
(64) 

– 
(67) 

–
 (67) 

Республика Корея 51,7 55,0 до 59** 
(?) – –

Россия 62,1 
(62) 

55,0 
(60) 

54,7*** 
(62) 

– 
(64) 

– 
(64) 

Египет 55,0 55,0 58** 
(?) – –

Бразилия 65,3
(67) 

60,0
(62) 

до 54***
(63) 

–
(66) 

– 
(69) 

Иран 58,6 
(66) 

53,0
 (67) 

56** (?) 
(69) 

– 
(70) 

– 
(72) 

Япония 54,8 
(56) 

56,0 
(56) 

53** 
(55) 

– 
(55) 

– 
(55) 

Другие страны, все-
го (округленно) 760 810 – – –

Мир, всего 
(округленно) 4100 4200 4100 – –

* 2018 г. и 2019 г. – прогноз.

** По данным [3].

*** По данным национальных цементных ассоциаций и органов статистики стран.
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США (USGS; [1]), приходится более 
57% мирового производства цемен-
та. Причем вряд ли кто‑либо станет 
упрекать USGS в ангажированности 
оценок. Скорее, можно вести речь 
о предвзятости авторов [2], тем бо-
лее, что данные о многих европейских 
и американских компаниях, как мини-
мум, так же не отличаются особой до-
стоверностью.

Если верить данным [2], миро-
вые мощности по производству це-
мента, без учета Китая, сократились 
за год почти на 7,5%. Представляется, 
что подобное «сокращение» вряд ли 
соответствует реальному положению 
дел, а в действительности представ-
ляет собой всего лишь результат не-
корректных (точнее, предвзятых) оце-
нок и выводов.

Кстати, подобная же предвзятость 
прослеживается так  же в  оценках 
и прогнозах Morgan Stanley, что легко 
обнаруживается при анализе данных, 
приведенных табл. 1.

Что же касается Китая, то созда-
телям Global Cement Directory 2018 [2] 
следовало бы не отмечать «ненадеж-
ность» данных, а изучить годовые от-
четы китайских компаний-производи-
телей, как это было сделано авторами 
[6]. Возможно, не пришлось бы тогда 
«сокращать» мировые мощности…

Данные [2] не вполне совпадают 
с данными [3], согласно которым «Топ-
10» стран по объемам производства 
цемента в 2017 г. выглядит следую-
щим образом:

1. Китай
2. Индия
3. США
4. Вьетнам
5. Турция
6. Индонезия
7. Саудовская Аравия
8. Южная Корея
9. Египет
10. Россия
Ниже представлены данные 

о  странах мира, обладающих наи-
большими совокупными мощностями 
по производству цемента («Топ-10», 
в соответствии с [2]) и входящих в чис-
ло крупнейших по объемам его произ-
водства в 2017 г. [3].

Китай (КНР)

В течение многих лет Китай (Ки-
тайская Народная Республика) яв-
ляется абсолютным мировым лиде-
ром по объемам производства це-
мента и совокупной установленной 
мощности предприятий-производи-
телей. В [2] перечислены находящи-
еся на территории КНР 804 цемент-
ных завода полного цикла и 57 по-
мольных заводов с суммарной мощ-
ностью более 1,5 млрд. тонн в год. 
При этом отмечается, что абсолют-
ный масштаб отрасли и неполнота 
данных, связанная с особенностями 
китайской статистики, «позволяют 
полагать, что истинный потенциал 
отрасли в действительности намно-
го выше».

Геологическая служба США 
(USGS) оценивает совокупную мощ-
ность цементных заводов в  КНР 
на уровне 2,5 млрд. тонн в год, а в не-
которых источниках совокупная мощ-
ность китайских производителей це-
мента достигает 3,5 млрд. тонн в год. 
Несмотря на эту огромную величину, 
на китайском рынке цемента практи-
чески полностью доминируют круп-
ные национальные производители, 
а доля транснациональных компаний 
ничтожно мала.

За первые восемь месяцев 2017 г. 
производство цемента в  Китае со-
кратилось на  0,5% в  годовом ис-
числении – до 1,5 млрд. тонн, тогда 
как за тот же период в 2016 г., соглас-
но данным Национальной комиссии 
развития и реформ (NDRC), был отме-
чен рост на 2,5%.

В годовом исчислении это озна-
чает небольшое снижение  – с  2,40 
млрд. тонн в 2016 г. до 2,38 млрд. тонн 
в 2017 г.

Таким образом, за  5  лет произ-
водство цемента в  КНР возросло 
на 10,7% (2,15 млрд. тонн в 2012 г., 
по данным [5]).

Здесь стоит отметить, что сделан-
ный в конце 2016 г. прогноз Morgan 
Stanley [4] предусматривал, что сово-
купный объем производства цемен-
та в КНР в 2016 г. снизится до 2,267 
млрд. тонн, с  дальнейшим сниже-
нием в 2017 г. (до 2,248 млрд. тонн) 
и далее в последующие годы (до 2,22 
млрд. тонн в  2019  г.). На  практи-
ке этого не произошло: как оценка 
Morgan Stanley объемов производ-
ства в 2016 г., так и прогноз на 2017 г. 
оказались заниженными более 
чем на 5,5%.

В  марте 2017  г. госплан КНР 
объявил о предстоящем сокраще-
нии производственных мощностей 
в  ряде отраслей, включая уголь, 
сталь и цемент. NDRC рассматри-
вала возможность снижения объе-
мов производства цемента на 10%, 
но методология и временные рам-
ки для этого не были определены. 
При этом прорабатываются крупно-
масштабные слияния (часть из них 
уже осуществляется), а некоторые 
более мелкие производители, ви-
димо, будут вынуждены прекратить 

Таблица 2.
Мощности по производству клинкера, млн. тонн в год (оценка USGS)

Страна
Мощности, млн. тонн в год

2015 г. 2016 г.

Китай (КНР) 2000 2000

Индия 280 280

США 107 109

Вьетнам 80 90

Россия 80 80

Иран 79 79

Индонезия 64 78

Турция 76 77

Саудовская Аравия 65 75

Бразилия 60 60

Япония 53 53

Республика Корея 50 50

Египет 46 46

Другие страны, всего (округленно) 560 620

Мир, всего (округленно) 3600 3700
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деятельность. В некоторых провин-
циях КНР уже закрыто значитель-
ное количество цементных заводов, 
в т. ч. в связи с их неблагоприятным 
воздействием на состояние окружа-
ющей среды.

Индия

Как и в 2016 г., Индия по итогам 
2017 г. занимала второе место в мире 
по совокупным объемам производства 
цемента и  установленной мощности 
предприятий-производителей (163 це-
ментных завода и 103 помольных пред-
приятия совокупной мощностью 423 
млн. тонн в год). Доля Индия в мировом 
производстве цемента составляет око-
ло 6,9%. По данным USGS [1], в 2016 г. 
Индия произвела 290 млн. тонн це-
мента. Данные USGS за 2017 г. пока 
не опубликованы. По данным [3], произ-
водство цемента в Индии в 2017 г. со-
ставило около 280 млн. тонн.

Если эти данные соответствуют 
действительности, то за 5 лет (2012–
2017 гг.) объемы производства цемен-
та в Индии выросли на 12% (по дан-
ным [5], в 2012 г. в стране было произ-
ведено 250 тыс. тонн цемента).

На индийском цементном рынке 
преимущественное положение зани-
мают крупные национальные компа-
нии-производители: UltraTech Cement, 
Dalmia Bharat и  Chettinad Cement. 
Транснациональные компании при-
сутствуют на  индийском рынке че-
рез зарегистрированные в Индии до-
черние компании, такие как  ACC 

и Ambuja Cements, которые принадле-
жат LafargeHolcim [2].

США

США располагают крупной и хо-
рошо развитой цементной промыш-
ленностью, совокупная мощность 
предприятий которой по состоянию 
на  2017  г. оценивалась величиной 
120,5 млн. тонн цемента в год, а со-
вокупные мощности по  производ-
ству клинкера – 109 млн. тонн в год. 
В 2017 г. в стране действовали 97 це-
ментных заводов полного цикла – на 2 
меньше, чем в 2016 г., что объясняет-
ся процессами концентрации произ-
водства [2]

По  данным USGS [1], в  2016  г. 
США произвели 82,9 млн. тонн цемен-
та. Объем производства в 2017 г. со-
ставил 86,3 (или 85,9) млн. тонн [3].

За  5  лет (2012–2017  гг.) про-
изводство цемента в  США вырос-
ло на 16,6% (по данным [5], в 2012 г. 
в стране было произведено 74 тыс. 
тонн цемента).

Здесь необходимо напомнить, 
что сделанный полутора годами ра-
нее прогноз Morgan Stanley ( [4], см. 
табл. 1) предусматривал рост объ-
емов производства цемента в США 
в 2017 г. до 98 млн. тонн, а объем про-
изводства в 2016 г. оценивал на уров-
не 92 млн. тонн. Но фактические объ-
емы производства цемента в  США 
[1, 3] составили, соответственно, 82,9 
и 86,3 (85,9) млн. тонн.

На рынке цемента в США доми-
нируют транснациональные ком-

пании  – LafargeHolcim, Heidelberg
Cement, Cemex, CRH, Buzzi Unicem. 
Некоторые из  них работают через 
свои дочерние фирмы в США, такие 
как Essroc (принадлежит Heidelberg
Cement). Несмотря на историческую 
приверженность к  национальным 
производителям, у США их практи-
чески не осталось. Последняя аме-
риканская компания  – Ash Grove 
Cement – продана в 2018 г. ирланд-
ской компании CRH за $ 3,5 млрд.

Вьетнам

По данным [2], Вьетнам в 2017 го-
ду стал пятой в мире страной по сово-
купной установленной мощности це-
ментных заводов, которая составляет 
теперь 113,8 млн. тонн в год. Он имеет 
65 действующих заводов полного цик-
ла и 14 помольных заводов. На рынке 
доминируют национальные вьетнам-
ские компании, которые почти во всех 
случаях принадлежат или контролиру-
ются, прямо или косвенно, правитель-
ством страны.

Страна имеет централизованную 
плановую экономику, которая стре-
мится максимально использовать 
весь свой потенциал. Несколько но-
вых проектов по строительству це-
ментных заводов отложены, но неко-
торые заводы продолжают строиться. 
Избыток производимого в стране це-
мента идет на экспорт. Вьетнам стал 
одним из крупнейших экспортеров це-
мента в мире. По данным министер-
ства строительства, за первые 10 ме-
сяцев 2017 года в стране было прода-
но 64,6 млн. тонн цемента, что на 4% 
больше по  сравнению с  аналогич-
ным периодом 2016  года. Из  этой 
суммы, 49,3 млн. тонн было продано 
на внутреннем рынке (на 2% больше, 
чем в 2016 г.), а 15,3 млн. тонн бы-
ло экспортировано (так же плюс 2%). 
По состоянию на октябрь 2017 года 
во Вьетнаме было 3,3 млн. Тонн це-
мента и клинкера, главным образом 
клинкера.

По данным Вьетнамской цемент-
ной ассоциации (VNCA), в 2017 г. объ-
ем производства цемента во  Вьет-
наме достиг 86 млн. тонн (четвертое 
место в мире), а внутренний спрос со-
ставил около 60 млн. тонн. В 2017 г. Рис. 1. Производство цемента в США в 2007-2017 гг. (по данным [5])
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страна имела избыток цемента в 26 
млн. тонн, большая часть из которых 
была поставлена на экспорт.

За  5  лет (2012–2017  гг.) произ-
водство цемента во Вьетнаме вырос-
ло на 32,3% (по данным [5], в 2012 г. 
в стране было произведено 65 тыс. 
тонн цемента).

Однако по данным [3] производ-
ство цемента во Вьетнаме в 2017 г. 
было ниже – 78 млн. тонн (в 2016 г. – 
70 млн. тонн). Если именно эти дан-
ные соответствуют действительности, 
то рост за 5 лет так же был ниже – 
около 30%.

В любом случае, по итогам 2017 г. 
Вьетнам стал четвертой в мире стра-
ной по объемам производства цемен-
та, вплотную приблизившись по этому 
показателю к сохранившим пока тре-
тье место США.

Турция

Согласно [2], в 2017 г. Турция бы-
ла седьмой по величине страной-про-
изводителем цемента по совокупной 
установленной мощности цементных 
заводов. В стране действуют 52 це-
ментных завода полного цикла со-
вокупной мощностью 95,6 млн. тонн 
в  год. В настоящее время строятся 
четыре новых завода полного цикла; 
еще пять заводов находятся в про-
цессе реконструкции, один из кото-
рых передислоцируется. В Турции так-
же имеется 16 действующих помоль-
ных заводов совокупной мощностью 
более 8 млн. тонн в год (информация 
о производственных мощностях неко-
торых заводов недоступна).

По оценке [3], производство це-
мента в Турции в 2017 г. не измени-
лось по сравнению с 2015 и 2016 гг., 
составив 77 млн. тонн.

Турецкая ассоциация производи-
телей цемента (TCMA) утверждает, 
что в 2016 г. совокупная мощность це-
ментных заводов в Турции составила 
132 млн. тонн в год.

По  оценке TCMA, производство 
цемента в Турции в 2017 г. составило 
83 млн. тонн, клинкера – около 86 млн. 
тонн. В 2016 г. турецкий экспорт це-
мента составил 11,4 млн. тонн; пока-
затели 2017 г. оцениваются как ана-
логичные [7].

Если эти данные соответствуют 
действительности, то за 5 лет (2012–
2017 гг.) производство цемента в Тур-
ции выросло на 38,3% (по данным [5], 
в 2012 г. в стране было произведено 
60 тыс. тонн цемента). Если же верны 
данные [3], то за 5 лет производство 
цемента в Турции выросло на 28,3%, 
что так же весьма значительно.

Турецкое антимонопольное за-
конодательство способствует тому, 
что рынок цемента в стране имеет не-
обычно большое количество участ-
ников. Большинство производите-
лей составляют турецкие компании, 
но  на  рынке присутствуют так  же 
транснациональные компании, такие 
как HeidelbergCement, LafargeHolcim 
и Votorantim.

Индонезия

По оценке [2], в Индонезии насчи-
тывается 19 действующих цементных 
заводов полного цикла с суммарной 
мощностью 70,2 млн. тонн в год, а так-
же 6 помольных заводов с суммарной 
мощностью 3,7 млн. тонн в год. Все-
го – 73,9 млн. тонн в год. Еще 9 це-
ментных заводов полного цикла на-
ходятся в  процессе строительства 
или планируются к строительству.

По данным USGS [1], в 2016 г. Ин-
донезия произвела 63 млн. тонн це-
мента. В 2012 г. производство цемен-
та в стране составляло лишь 31 млн. 
тонн [5].

Таким образом, за 4 года (2012–
2016 гг.) производство цемента в Ин-
донезии возросло более чем вдвое.

Отмечается [8], что 2011 и 2012 гг. 
были отличными годами для цемент-
ной промышленности Индонезии: 
темпы роста продаж составляли, со-
ответственно, 20,0% и 14,6%. Тогда 
это привлекло значительные инвести-
ции в цементный сектор. Кроме наци-
ональных производителей цемента, 
вкладывавших значительные сред-
ства в расширение своих мощностей, 
такие темпы роста привлекли так же 
иностранные компании. Однако после 
2013 г. темпы роста продаж цемента 
значительно снизились.

Национальные производители 
продолжают доминировать на  це-
ментном рынке страны. Крупнейшим 

из  них является компания Semen 
Indonesia, производство которой 
в 2016 г. составило 28,3 млн. тонн.

По оценке [8], внутреннее потребле-
ние в 2017 г. составило до 65 млн. тонн, 
а  совокупная мощность цементных 
предприятий достигла 100 тыс. тонн.

По оценке [3], в 2017 г. Индонезия 
произвела 66 млн. тонн цемента. Од-
нако фактический объем производ-
ства, видимо, ниже и примерно соот-
ветствует потреблению, поскольку от-
мечается, что экспорт индонезийского 
цемента весьма мал [8].

Саудовская Аравия

Саудовская Аравия является круп-
нейшим производителем цемента 
на Ближнем Востоке. По данным [2], 
страна имеет 21 действующий це-
ментный завод полного цикла и 1 по-
мольный завод. Совокупная произ-
водственная мощность – 73, 2 млн. 
тонн в год. Подавляющее большин-
ство заводов принадлежит нацио-
нальным компаниям.

По данным USGS [1], в 2016 г. Са-
удовская Аравия произвела 61 млн. 
тонн цемента.

По данным [3], в 2017 г. производ-
ство цемента в Саудовской Аравии 
составило около 63 млн. тонн.

Таким образом, за  5  лет (2012–
2017 гг.) производство цемента в Са-
удовской Аравии выросло на 46,5% 
(по данным [5], в 2012 г. в стране было 
произведено 43 тыс. тонн цемента).

На рынке страны работает около 
15 компаний, занимающихся произ-
водством цемента: Arabian Cement, 
EPCCO, QACCO, Saudi Cement, 
Southern Cement и др. [9]. Практиче-
ски все контролируются националь-
ным капиталом.

Средняя цена цемента в  стране 
в 2017 г. составляла $ 67,17 за 1 ме-
трическую тонну.

Республика Корея

Потребление цемента в  Южной 
Корее достигло максимума в 1997 г., 
составив 61,7 млн. тонн. Затем оно 
значительно снизилось, составив 
в 2014 г. лишь в 43,7 млн. тонн. После 
этого вновь начался рост, и в 2016 г. 
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потребление увеличилось до  55,8 
млн. тонн.

По данным USGS [1], в 2016 г. Ре-
спублика Корея произвела 55 млн. 
тонн цемента, что на 6,4% больше, 
чем в 2015 г. (51,7 млн. тонн).

По оценке [3], в 2017 г. производ-
ство цемента в Республике Корея воз-
росло до 59 млн. тонн. При этом цифра, 
приведенная для 2016 г. (55 млн. тонн), 
совпадает с данными [1], но для 2015 г. 
указана цифра 63 млн. тонн, что значи-
тельно отличается от данных [1]. Поэ-
тому достоверность оценки [3] следует 
признать сомнительной.

По   данным Korea  Cement 
Association [11], в 2016 г. производ-
ство цемента в Республике Корея со-
ставило 56,7 млн. тонн. Это выше, 
чем указывается в [1, 3]

В последние годы южнокорейский 
рынок цемента характеризуется ак-
тивной консолидацией активов с уве-
личением доли национального капи-
тала. Так, в 2016 г. компания Baring 
Private Equity Asia (BPEA), имеющая 
штаб-квартиру в Гонконге, приобрела 
Lafarge Halla Cement за $ 469 млн. Об-
разованная новая компания-произво-
дитель Halla Cement, в свою очередь, 
была продана в 2018 г. компании Asia 
Cement за $ 723 млн.

Крупнейшими игроками на южно-
корейском цементном рынке в 2017 г. 
были компании Ssang Yong Cement 
(доля на  рынке 23%), Hanil Cement 
(22%), Asia Cement (19%), Sampyo 
(14%), Sung Shin (14%).

Россия

По данным [2], совокупная мощ-
ность цементных заводов в  России 
в 2017 г. составляла 114,4 млн. тонн 
в год. По данным [12], совокупная мощ-
ность цементных заводов в  России 
в 2017 г., с учетом законсервирован-
ных мощностей, составляла 113 млн. 
тонн в год. Следовательно, фактиче-
ская мощность действующих предпри-
ятий ниже, чем указывается в [2].

По данным USGS [1], в 2016 г. Рос-
сия произвела 56 млн. тонн цемента, 
что на 10,8% меньше, чем в 2015 г. 
(62,1 млн. тонн).

По данным Росстата, в 2017 г. про-
изводство цемента в России состави-

ло 54,7 млн. тонн, или 99,7% к показа-
телю 2016 г. (по данным независимых 
аналитических исследований, сниже-
ние к показателю 2016 г. составило 
до 0,6%). При этом, в ноябре и дека-
бре 2017 г. происходил рост объемов 
производства по сравнению с пока-
зателями соответствующих месяцев 
2016  г. – соответственно, на 12,1% 
и 9,4%.

Любопытно, что  в  [3] производ-
ство цемента в России в 2017 г. оце-
нено величиной 58 млн. тонн, что за-
вышено на 6% по сравнению с данны-
ми Росстата, который вряд ли можно 
упрекнуть в занижении отчетных дан-
ных. Это еще раз заставляет критиче-
ски оценить достоверность данных, 
публикуемых в «авторитетных» зару-
бежных источниках.

Объемы и динамика производства 
цемента в России в 2002–2017 гг. по-
казана на рис. 2.

По  данным Росстата, производ-
ство цемента в России за январь-ав-
густ 2018 г. составило 37,0 млн. кв. м, 
или 99,3% к показателю соответству-
ющего периода 2017 г.

Однако по  данным [12], произ-
водство за январь-август 2018 г. бы-
ло меньше – 35,9 млн. кв. м. Сниже-
ние к показателю соответствующего 
периода 2017 г. составило 3,2%. По-
требление за тот же период состави-
ло 36,1 млн. тонн, снизившись в срав-
нении с январем-августом 2017 года 
на 4,3%.

К р у п н е й ш и м  п р о и з в о д и -
телем на  российском цемент-
ном рынке является группа ком-

паний «Евроцемент». На  рынке 
так  же действуют ряд других ме-
нее крупных отечественных компа-
ний-производителей, а  также не-
которые транснациональные ком-
пании, такие как HeidelbergCement 
и LafargeHolcim [2].

Экспорт цемента из РФ, несмотря 
на незагруженные мощности и сни-
жение объемов потребления в 2015–
2017 гг., по‑прежнему остается мень-
ше, чем  импорт. Экспорт цемента 
в 2017 г., включая вывоз в страны Та-
моженного союза, составил 1,1 млн. 
тонн, тогда как импорт, включая ввоз 
из стран Таможенного союза, – 2,0 
млн. тонн. За январь-август 2018 г. 
импорт и экспорт показывают отрица-
тельную динамику к аналогичному пе-
риоду 2017 г. – соответственно, минус 
23,4% и минус 8,6% [12].

Таким образом, по объемам экс-
порта цемента в 2017 г. Россия при-
мерно в 10 (!) раз уступала Турции 
и не менее чем в 15 раз – быстро раз-
вивающемуся Вьетнаму. При увели-
чении мирового производства цемен-
та за 5 лет (2012–2017 гг.) на 10,8% 
(4100 млн. тонн в 2017 г. [2] и 3700 
млн. тонн в 2012 г. [5]), российское 
производство за этот же период сни-
зилось на  11,2% (с  61,6 млн. тонн 
до 54,7 млн. тонн). Все это не может 
не ставить вопрос об эффективности 
управления российскими компания-
ми-производителями (часто – регио-
нальными монополистами) и россий-
ской цементной отраслью в целом, 
их конкурентоспособности на миро-
вом рынке.
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Рис. 2. Объемы и динамика производства цемента в России, млн. тонн (2002-2017 гг.)
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Египет

По  данным USGS [1], в  2016  г. 
в  Египте было произведено 55 
млн. тонн цемента, как  и  в  2015  г. 
Для 2011 г. и 2012 г. USGS так же при-
водит одинаковые цифры – по 44 млн. 
тонн в каждом году [5]. Рост за 4 года 
(или 5 лет) составил, таким образом, 
около 25%.

По  данным [3], производство 
в 2012 г. составило 46,1 млн. тонн; 
в 2013 г. и 2014 г. – по 50 млн. тонн; 
в 2015 г. и в 2016 г. – по 55 млн. тонн; 
в 2017 г. – 58 млн. тонн.

Очевидно, что  эти цифры пред-
ставляют собой не объемы фактиче-
ского производства, а лишь его весь-
ма приближенные оценки. Видимо, 
эти оценки давались, исходя из общей 
позитивной оценки развития египет-
ского рынка, но их соответствие дей-
ствительности ничем не подтвержде-
но.

Как следует из доклада General 
Organization for Exports and Imports 
Control [10], экспорт египетского це-
мента в 2017 г. увеличился на 49%, 
достигнув $ 94 млн. (в 2016 г. – $ 63 
млн.). В сравнении с ведущими стра-
нами-экспортерами цемента это  – 
весьма скромная величина (см. ниже 
табл. 5).

Ожидается, что совокупная мощ-
ность цементных заводов в  Египте 
в 2018 г. достигнет 85 млн. тонн в год. 
Однако спрос остается низким и, не-
смотря на рост в 2018 г., не превысит 
57 млн. тонн [13].

На  египетском цементном рын-
ке работают национальные компа-
нии (объединены в ассоциацию), ком-
пании-производители из  соседних 
арабских стран и транснациональные 
компании, такие как LafargeHolcim, 
HeidelbergCement (Suez Cement 
Group), Cemex.

Бразилия

Рынок цемента в  Бразилии бы-
стро рос в течение 2000‑х гг., но за-
тем перестал расти из‑за  застоя 
в экономике. Цементный сектор оста-
ется большим и включает 75 заво-
дов полного цикла совокупной мощ-
ностью 92,9 млн. тонн в  год и  19 

действующих помольных заводов 
мощностью более 11,6 млн. тонн. 
Суммарно – 104,5 млн. тонн в  год. 
Бразильский рынок цемента поде-
лен между крупными национальными 
компаниями, такими как Votorantim 
и  InterCement, мелкими националь-
ными производителями и транснаци-
ональными компаниями.

По  данным USGS [1], в  2016  г. 
в  Бразилии было произведено 60 
млн. тонн цемента. Коэффициент за-
грузки мощностей, согласно [2], со-
ставлял около 65% (в пересчете фак-
тического производства в  2016  г. 
на совокупную мощность получается 
57%, а не 65%, как указывается в [2]; 
прим. ИЦ «ССК»). Четырьмя годами 
ранее, в  2012  г., производство це-
мента в Бразилии составляло 70 млн. 
тонн [5].

По  данным [3], производство 
цемента в  Бразилии составляло: 
2012 г. – 68,8 млн. тонн; 2013 г. – 70 
млн. тонн; 2014 г. и 2015 г. – по 72 млн. 
тонн; 2016 г. – 60 млн. тонн; 2017 г. – 
54 млн. тонн.

Однако по данным National Union 
of the Cement Industry (SNIC; Нацио-
нальный союз цементной индустрии), 
продажи цемента в Бразилии в 2016 г. 
составили только 57,2 млн. тонн, 
что на 11,7% меньше, чем в 2015 г. 
[14].

По  данным SNIC, за  9 меся-
цев 2017  г. продажи цемента упа-
ли на 7,6% в годовом исчислении – 
до 40,5 млн. тонн (за тот же период 
2016 г. они составили 43,8 млн. тонн). 
Продажи цемента упали во всех реги-
онах страны, особенно сильно – в Се-
верном и Северо-Восточном регио-
нах. Президент SNIC Пауло Камилло 
Пенна (Paulo Camillo Penna) проком-
ментировал, что темпы снижения за-
медляются по сравнению с 2016  г., 
и ожидается, что в 2018 г. наступит 
стабилизация, но для стимулирования 
этой тенденции необходимы дополни-
тельные инвестиции в государствен-
ную инфраструктуру. Однако в ию-
ле 2018 г. снижение объемов продаж 
продолжалось (на 2,5% по сравнению 
соответствующим периодом 2017 г.).

Таким образом, за  5  лет (2012–
2017 гг.) производство цемента в Бра-
зилии снизилось более чем на 23%, 

причем снижение продолжается 
в 2018 г. [11, 14, 15].

Иран

По  оценке [2], совокупная мощ-
ность 72‑х действующих цементных 
заводов полного цикла в Иране со-
ставляет 88,4 млн. тонн в год. Еще 15 
заводов находятся на разных стадиях 
строительства или ввода в эксплуата-
цию.

По  данным USGS [1], в  2016  г. 
в Иране было произведено 53 млн. 
тонн цемента. Подавляющая часть 
заводов принадлежат иранским ком-
паниям, которые абсолютно преоб-
ладают на  цементном рынке стра-
ны. Во многом это объясняется огра-
ничением иностранных инвестиций 
из‑за санкций США и стран ЕС.

В 2012 г. производство цемента 
в стране составляло 65 млн. тонн [5].

Таким образом, за 4 года (2012–
2016 гг.) производство цемента в Ира-
не снизилось на 18,4%.

По данным [3], производство це-
мента в Иране составляло: 2012 г. – 
70 млн. тонн; 2013 г. – 72 млн. тонн; 
2014 г. и 2015 г. – по 65 млн. тонн; 
2016 г. – 53 млн. тонн; 2017 г. – 56 
млн. тонн.

Очевидно,  что   эти  цифры 
(как и цифры, относящиеся к египет-
скому, бразильскому и ряду других 
рынков; см. выше) представляют со-
бой не объемы фактического произ-
водства, а лишь его приближенные 
оценки. Видимо, эти оценки дава-
лись, исходя из общих соображений 
о развитии соответствующих рынков, 
но их соответствие действительности 
не подтверждено.

Крупнейшие компании-
производители цемента

В  Бета-версии Global Cement 
Directory 2018 [2] представлены 671 
компания (без учета компаний из Ки-
тая), которая производила цемент 
в  2017  г. Из  них, 574 производили 
клинкер и цемент, а  97 производи-
ли цемент из клинкера, полученных 
от других производителей. В предше-
ствующей версии 2017 г. было пред-
ставлено 659 компаний (без  учета 
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компаний из Китая), которые произво-
дили цемент в 2016 г. Из них 582 про-
изводили клинкер и цемент, а 77 – це-
мент из клинкера, полученного от дру-
гих производителей.

В  [2] учтено 2087 цементных за-
водов за  пределами Китая (в  т. ч. 
1523 завода полного цикла и 564 по-
мольных завода) и 861 завод в Китае. 
В  предшествующей версии 2017  г. 
было учтено 2021 завод за пределами 
Китая (в т. ч. 1469 завода полного цик-
ла и 552 помольных завода) и 803 за-
вода в Китае.

Рейтинг «Топ-10» крупнейших 
мировых производителей цемента, 
по  данным [2], приведен в  табл. 3. 
В рейтинг не включены компании-про-
изводители из Китая, которые рас-
сматривались отдельно.

В рейтинге учтены мощности за-
водов полного цикла и помольных за-

водов, которые, по имеющимся дан-
ным, работали в конце ноября 2017 г. 
В итоговые суммы не были включены 
строящиеся объекты, объекты, ко-
торые в настоящее время вводятся 
в эксплуатацию, и объекты, которые 
указаны в каталоге как «запланиро-
ванные».

Как указывалось, в рейтинг Global 
Cement Directory 2018 [2] не  были 
включены компании-производители 
из Китая. Было отмечено, что «в Ки-
тае находятся некоторые из крупней-
ших мировых производителей цемен-
та, но из‑за трудностей с получением 
надежных данных из  Китая приво-
дят к тому, что показатели мощности 
предприятий сильно различаются» 
[2]. Данные о деятельности четырех 
крупнейших компаний-производите-
лей Китая и Тайваня, представленные 
в [2], не соответствуют данным, пред-

ставленным в годовых отчетах компа-
ний (подробнее см. ниже).

С  учетом компаний-производи-
телей из  Китая и  Тайваня рейтинг 
«Топ-10» крупнейших производите-
лей цемента выглядит совершенно 
иначе. Топ-10 производителей це-
мента по установленной мощности 
в 2018 г., с учетом компаний-произ-
водителей из Китая и Тайваня, пред-
ставлены в  табл. 4 в  соответствии 
с данными [6].

Данные о выручке компаний, зани-
мающих в табл. 4 места с 6‑го по 10‑е, 
представляются сомнительными (под-
робнее см. ниже).

В  совокупности 10 крупнейших 
компаний-производителей (групп ком-
паний) обладают производственными 
мощностями в сумме 1875,4 млн. тонн 
в год (мощности заводов полного цик-
ла и помольных заводов суммарно). 

Таблица 3.
Топ-10 крупнейших мировых производителей, без учета Китая (по данным [2])

Место 
в рей-
тинге

Компания-производитель

Всего Заводы полного цикла Помольные заводы

Совокупная 
мощность, млн. 
тонн в год

Кол-
во заво-
дов

Совокупная мощ-
ность, млн. тонн 

в год

Кол-
во заво-
дов

Совокупная 
мощность, млн. 
тонн в год

Кол-
во за-
водов

1 LafargeHolcim (Швейцария) 345,2 220 287,3 149 57,9 71

2 HeidelbergCement (Германия) 185,4 141 159,3 102 26,1 39

3 Cemex (Мексика) 91,6 61 85 52 6,6 9

4 UltraTech Cement (Индия) 91,4 39 52,2 18 21,6 21

5 Votorantim (Бразилия) 70,8 59 60,2 43 10,6 16

6 InterCement (Бразилия) 53,5 42 42,8 28 10,7 14

7 CRH (Ирландия) 50,5 54 41,9 39 8,6 15

8 Buzzi Unicem (Италия) 49,2 37 46,2 31 3 6

9 Eurocement (Россия) 47,2 19 47,2 19 0 0

10 Dangote Cement (Нигерия) 43,8 12 42,3 10 1,5 2

Таблица 4.
Топ-10 крупнейших мировых производителей, с учетом Китая (по данным [6])

Место 
в рей-
тинге

Компания-производитель
Совокупная мощ-
ность, млн. тонн 

в год

Доля в совокупной 
мировой мощно-

сти, %

Объем производ-
ства в 2017 г., млн. 

тонн

Выручка за 2017 г., 
$ млрд.

1 CNBM/Sinoma (КНР) 521 11,6 257,6 / – 19,6 / 8,7

2 LafargeHolcim (Швейцария) 356 8 210 23,4

3 Anhui Conch (КНР) 335 7,5 295 11,9

4 HeidelbergCement (Германия) 187,8 4,2 126 20,2

5 Cemex (Мексика) 95,6 2,1 68,5 13,7

6 UltraTech Cement (Индия) 93,5 2,1 59,3 4,4

7 China Resources 83,3 1,8 75,9 3,8

8 Votorantim (Бразилия) 70,9 1,6 - 2,5

9 Taiwan Cement (Тайвань) 69 1,5 - 0,9 (?) 

10 CRH (Ирландия) 63,3 1,4 - 29,4

10 круп-
нейших, 
суммар-

но

1875,4 41,8 - 138,5
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Это составляет около 41,8% от сово-
купной мировой мощности (суммар-
ной мощности всех заводов-произво-
дителей цемента в мире), указанной 
в Global Cement Directory 2018–4470,3 
млн. тонн в год, Показатели деятель-
ности китайских и тайваньских про-
изводителей были взяты из соответ-
ствующих отчетов компаний. Четыре 
китайских и тайваньских производи-
теля, входящие в Топ-10, в совокуп-
ности обладают мощностями в 1008,3 
млн. тонн в год, что составляет почти 
54% от мощности, имеющейся у 10 
крупнейших производителей цемента, 
и около 22,5% всех производственных 
мощностей по производству цемента 
в мире [6].

В последние годы на мировом це-
ментном рынке произошло несколь-
ко крупных слияний и  поглощений, 
включая образование LafargeHolcim, 
поглощение Italcementi группой 
HeidelbergCement и завершающееся 
слияние крупнейших китайских компа-
ний CNBM и Sinoma с целью создания 
крупнейшего производителя цемен-
та в мире. Ниже приведены характе-
ристики и показатели деятельности 
крупнейших мировых компаний-про-
изводителей («Топ-10», по данным [6]).

CNBM & Sinoma

Китайская государственная ком-
пания CNBM (China National Building 
Materials), основанная в 2004 г., обла-
дает производственными мощностя-
ми 409 млн. тонн цемента в год, вклю-
чая мощности ряда дочерних компа-
ний. Предприятия компании располо-
жены исключительно в Китае. CNBM 
находится на  заключительной ста-
дии слияния с другой государствен-
ной компанией – Sinoma, созданной 
в  1983  г. и  обладающей производ-
ственными мощностями 112 млн. тонн 
в год. Слияние должно было завер-
шиться во втором квартале 2018 г., 
но официального объявления о завер-
шении слияния не было. Новая ком-
пания сохранит наименование CNBM 
и с совокупными производственными 
мощностями 521 млн. тонн в год ста-
нет безусловным лидером на миро-
вом цементном рынке, хотя продол-
жит работать только в Китае.

Производство цемента группой 
CNBM в 2017 г. составило 257,6 млн. 
тонн [6]  – практически столько  же, 
сколько в  2016  г. (257,2 млн. тонн). 
По объемам производства группа зани-
мает второе место в мире (см. табл. 4).

Выручка (доход) группы компаний 
CNBM/Sinoma в  2017  г. составила, 
соответственно, $ 19,6 млрд. и $ 8,7 
млрд. В состав совокупной выручки 
CNBM ($ 19,6 млрд.), кроме выруч-
ки от реализации цемента, включена 
так же выручка от других видов дея-
тельности (в т. ч. производство и про-
дажа бетона, гипсокартона, ветроэ-
нергетических установок). В 2017 г. 
совокупная выручка компании вырос-
ла на 25,7% по сравнению с 2016 г. 
($ 15,6 млрд.). Чистая прибыль CNBM 
за 2017 г. составила $ 5,4 млрд., уве-
личившись на  31,7% по  сравнению 
с 2016 г. ($ 4,1 млрд.).

Ранее в Global Cement Directory 2018 
компания CNBM оценивалась как вто-
рой по величине производитель цемента 
в Китае в 2017 г., имеющий 94 цемент-
ных завода общей мощностью 176,2 млн 
тонн в год. Считалось, что CNBM «мень-
ше, чем HeidelbergCement, но больше, 
чем Cemex» [2].

CNBM управляет своими цемент-
ными активами посредством компа-
ний:

– China United (в  собственности 
100% акций); имеет более 30 дочер-
них предприятий в провинциях Шань-
дун, Цзянсу, Хэнань, Хэбэй, Аньхой 
и Сычуань;

– South Cement (в собственности 
80% акций); производства в провин-
циях Чжэцзян, Шанхай, Цзянсу, Ань-
хой, Хунань, Цзянси и Гуанси;

– North Cement (в собственности 
70% акций); совместное предприятие 
с Liaoyuan Jingang Cement и Honey 
Capital Management;

– Southwest Cement (в собствен-
ности 88,7% акций); управляет про-
изводствами Chongqing Kehua Group, 
Sichuan Lisen, Yunnan Simao Jianfeng 
Cement, Guizhou Taian Cement и др.

Sinoma также управляет активами 
по производству цемента через че-
тыре дочерних предприятия: Xinjiang 
Tianshan Cement (мощность 39 млн. 
тонн в год), Sinoma Cement (24 млн. 
тонн в год), Ningxia Building Materials 

(21 млн. тонн в  год), Quilianshan 
Cement (28 млн. тонн в год).

В 2017 г. предприятия China United 
произвели 57,9 млн. тонн цемента – 
на 3,4% больше, чем в 2016 г. (56,0 млн. 
тонн). Предприятия North Cement сни-
зили объемы производства на 12,4% – 
с 19,1 млн. тонн в 2016 г. до 16,7 млн. 
тонн в 2017 г. Производство на пред-
приятиях South Cement в 2017 г. соста-
вило 97,1 млн. тонн, практически не из-
менившись по сравнению с 2016 г. (97,0 
млн. тонн). Производство Southwest 
Cement выросло с  85,2 млн. тонн 
в 2016 г. до 86,0 млн. тонн в 2017 г.

В 2017 г. выручка от продаж це-
мента компании Sinoma составила 
$ 3,8 млрд. – 44% в совокупном объ-
еме выручки ($ 8,7 млрд.). Выручка 
цементных заводов составила $ 3,2 
млрд. (в 2016 г. – $ 3,0 млрд.). Компа-
ния сообщила, что увеличение выруч-
ки произошло в основном за счет бо-
лее высоких отпускных цен [6].

Слияние компаний CNBM и Sinoma 
было объявлено Комиссией по надзо-
ру за активами в августе 2016 г. Этот 
шаг является частью предпринимае-
мых китайским правительством мер 
по реформированию и концентрации 
промышленного производства. В ре-
зультате сделки Sinoma будет погло-
щена CNBM. Коэффициент обмена ак-
циями при сделке: 1 доля Sinoma к 0,85 
доли CNBM. Это обеспечит 58,8% в ка-
питале расширенной CNBM существу-
ющим акционерам компании.

Сделка была одобрена Антимо-
нопольным бюро Министерства тор-
говли в декабре 2017 г. и Комиссией 
по регулированию ценных бумаг Ки-
тая (CSRC) в марте 2018 г. На данный 
момент процесс слияния практически 
завершен, хотя официального объяв-
ления об этом пока не было.

В  июне 2018  г. CNBM увеличил 
свою долю в Southwest Cement с 70% 
до 88,7%.

CNBM входит в число девяти чле-
нов-учредителей Всемирной ассоци-
ации цемента и бетона, организован-
ной в конце января 2018 г.

LafargeHolcim

Группа компаний LafargeHolcim 
ведет свою историю от  компании 
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Lafarge, основанной во  Франции 
в 1848 г., и компании Holcim, основан-
ной в Швейцарии в 1912  г. Каждая 
компания росла благодаря расшире-
ниям и приобретениям по всему миру, 
чтобы стать ведущими мировыми про-
изводителями цемента к 2000 г.

Спустя три года после офици-
ального слияния Lafarge и  Holcim 
(2015  г.), крупнейший транснаци-
ональный производитель цемента 
со штаб-квартирой в Швейцарии все 
еще находится в стадии консолида-
ции и перемен. В 2017 г. произошли 
изменения на управленческом уров-
не, уменьшение числа рабочих мест 
и финансовые потери.

В 2017 г. при совокупной произ-
водственной мощности 356 млн. тонн 
в год совокупный объем продаж це-
мента составил 210 млн. тонн – только 
3‑е место среди крупнейших произво-
дителей цемента в мире (см. табл. 4).

По  данным [2], группа Lafarge
Holcim имеет 149 цементных заво-
дов полного цикла общей мощностью 
287,3 млн. тонн в год, а также 71 по-
мольный завод общей мощностью 
57,9 млн. тонн в год. Суммарно – 220 
заводов совокупной мощностью 345,2 
млн. тонн в год (т. е., несколько ниже, 
чем указано в табл. 4).

В  2017  г. группа LafargeHolcim, 
при  совокупной выручке от  продаж 
$ 23,4 млрд., понесла чистый убыток 
в размере $ 1,46 млрд. (в 2016 г. груп-
па получила прибыль в размере $ 1,92 
млрд. при совокупной выручке $ 26,9 
млрд.). Поскольку результаты года 
оказались неблагоприятными, группа 
разработала новую «Стратегию 2022 – 
Строительство для роста», направлен-
ную ​​на стимулирование прибыльно-
го роста и провозглашающую в каче-
стве цели упрощение бизнес-процедур 
для обеспечения устойчивой отдачи 
и привлекательности для заинтересо-
ванных сторон. «Стратегия» предус-
матривает на последующие 5 лет еже-
годный чистый рост продаж на 3–5%, 
EBITDA не менее 5%, улучшение сво-
бодного денежного потока до более 
чем 40% показателя EBITDA и повы-
шение до 8% возврата средств на ин-
вестированный капитал (ROIC).

Но в первом квартале 2018 г. груп-
па LafargeHolcim вновь столкнулась 

с падением доходов, что объяснялось 
плохой погодой в Северной Амери-
ке и Европе. EBITDA составила € 587 
млн., снизившись на 7,7% по сравне-
нию с аналогичным периодом 2017 г. 
(€ 678 млн.). При этом чистые прода-
жи выросли на 3,1% – до € 4,89 млрд., 
а объемы продаж цемента выросли 
на 3,2% – до 47,7 млн. ​​тонн [6].

По регионам объемы продаж груп-
пы LafargeHolcim снизились в Евро-
пе, на Ближнем Востоке и в Северной 
Америке. В Азиатско-Тихоокеанском 
регионе, несмотря на наращивание 
объемов продаж Китаем и Индией, 
финансовые показатели деятельно-
сти становятся несколько лучше.

В мае 2018 г. Европейский центр 
конституционных прав и прав чело-
века (ECCHR) обвинил компанию 
LafargeHolcim в сотрудничестве с ДА-
ИШ (ИГИЛ) в Сирии в 2012–2014 гг. 
(инкриминировано перечисление во-
оруженным боевикам $ 5,6 млн. за со-
хранение собственности компании 
во время сирийского конфликта). Ряд 
руководителей были задержаны; ге-
неральный директор LafargeHolcim 
Эрик Олсен ушел в отставку.

В мае 2018 года компания объяви-
ла, что к концу 2018 года ее основное 
офисное здание в Париже, место быв-
шей штаб-квартиры Lafarge, будет за-
крыто.

«Этот болезненный, но необходи-
мый шаг упрощения является ключом 
к созданию более компактного, бо-
лее быстрого и конкурентоспособно-
го LafargeHolcim», – заявил главный 
исполнительный директор Ян Дже-
ниш. Ранее были приняты решения 
о закрытии офисов в Майами (США) 
и Сингапуре [6].

Anhui Conch

Компания Anhui Conch была ос-
нована в 1997 г. и быстро росла, бла-
годаря росту потребления цемента 
в Китае в 2000‑х гг. Как и другие ки-
тайские производители, в последнее 
время она была вынуждена приспоса-
бливаться к падению спроса, хотя по-
вышение цен привело к увеличению 
выручки в 2017 г. на 35%.

Anhui Conch является третьей по ве-
личине цементной компанией в  ми-

ре, считая по  совокупной производ-
ственной мощности. Согласно отче-
ту за 2017 г. [6], она обладает мощно-
стями по клинкеру и цементу 246 млн. 
тонн в год и 335 млн. тонн в год соответ-
ственно. В течение года Anhui Conch от-
крыла восемь цементных и помольных 
заводов в Китае, в том числе Quanjiao 
Conch Cement, Anhui Xuancheng Conch 
Cement, Nantong Conch Cement.

За пределами Китая компания за-
вершила вторую фазу строительства 
помольного завода Merak в Индоне-
зии. Завершено строительство и на-
чато производство цемента на заво-
де North Sulawesi Conch в Индонезии 
и на заводе Battambang Conch в Кам-
бодже. В 2018 г. заводы в Индонезии 
и Камбодже должны начать коммер-
ческое производство. В Лаосе строит-
ся новый завод Luang Prabang Conch, 
проектируются завод Volga Conch 
в России, а также заводы во Вьентья-
не (Лаос) и Мандалае (Мьянма).

В 2017  г. компания Anhui Conch 
продала 295 млн. тонн цемента 
и клинкера (на 106,6% к показателю 
2016 г.). Это означает, что коэффици-
ент использования мощности соста-
вил 88%. По объемам производства 
в 2017 г. Anhui Conch стала первой 
среди крупнейших цементных компа-
ний в мире.

Ранее в  Global Cement Directory 
2018 отмечалось, что  Anhui Conch 
был крупнейшим производителем це-
мента в Китае в 2017 г. По оценке [2], 
компания имела 32 цементных заво-
да общей мощностью 217,2 млн. тонн 
в год – «меньше, чем LafargeHolcim, 
но больше, чем HeidelbergCement». 
В сравнении с представленными вы-
ше данными годового отчета компа-
нии, оценки [2] выглядят сильно зани-
женными.

Выручка от продаж Anhui Conch 
в 2017 г. возросла на 35%, составив 
$ 11,9 млрд. (в 2016 г. – $ 8,85 млрд.). 
Чистая прибыль компании почти уд-
воилась, достигнув $ 2,51 млрд. 
(в 2016 г. – $ 1,36 млрд.). Производи-
тель цемента сказал, что он «восполь-
зовался благоприятными возмож-
ностями, связанными с дальнейшим 
углублением структурной реформы 
со стороны предложения и стимулиро-
ванием производства вне сезона».
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В первом квартале 2018 г. выруч-
ка от продаж Anhui Conch Cement вы-
росла до $ 2,98 млрд., увеличившись 
на 38% по сравнению с аналогичным 
периодом 2017 г. ($ 2,16 млрд.). Чи-
стая прибыль более чем удвоилась 
(соответственно, $ 757 млн. и  $ 341 
млн.). Рост продаж и прибыли объ-
ясняется ростом цен на цемент в не-
больших городах и спросом со сто-
роны проекта Xiongan New Area. 
При этом производителем была полу-
чена государственная субсидия в раз-
мере $ 18 млн.

В  марте 2018  г. компания сооб-
щила, что потратила более $ 7,9 млн. 
на пилотный проект по улавливанию 
и очистке CO2 на 50000 т на своем 
цементном заводе Baimashan в про-
винции Аньхой. Реализация проекта 
осуществлялась в рамках правитель-
ственной программы по сокращению 
выбросов СО2.

В июне 2108 г. компания приоста-
новила производство на трех произ-
водственных линиях цементного заво-
да под управлением дочернего пред-
приятия Tongling Conch в  Гушенге 
(провинция Аньхой), в связи с времен-
ным закрытием используемого при-
чала из‑за новых правил в отношении 
питьевого водоснабжения и загрязне-
ния. Временная приостановка произ-
водственных линий завода снизила 
производительность по клинкеру с 15 
млн. до менее 9 млн. тонн в год.

В  апреле 2018  г. компания объ-
явила о планах открыть офис в Туни-
се для изучения инвестиционных воз-
можностей в Северной Африке.

В июне 2018 г. было объявлено, 
что компания изучает возможность 
строительства цементного завода 
в Одессе (Украина), в рамках возмож-
ного крупного торгово-промышленно-
го парка.

В декабре 2017 г. компания под-
писала соглашение о  стратегиче-
ском сотрудничестве с China Railway 
Materials Trading, дочерней компанией 
China Railway Group [6].

HeidelbergCement

Основанная и  базирующая-
ся в  Германии компания Heidel
bergCement поднялась в  рейтинге 

мировых производителей цемента 
в 2016 г., когда она приобрела ита-
льянского конкурента Italcementi 
с его производственными активами, 
при этом продав по требованию анти-
монопольной службы лишь немногие 
собственные активы. Сделка была за-
вершена в 2017 г.

Совокупные производственные 
мощности компании в 2017 г. состав-
ляли 187,8 млн. тонн [6]; продажи це-
мента составили 126 млн. тонн, уве-
личившись на  1,1% по  сравнению 
с 2016 г. (124 млн. тонн).

По несколько более ранним дан-
ным [2], совокупные мощности при-
надлежащих компании 102‑х действу-
ющих заводов полного цикла состав-
ляет 159,3 млн. тонн цемента в год. 
Плюс к этому – 39 действующих по-
мольных заводов совокупной мощ-
ностью 26,1 млн. тонн в год. В общей 
сложности  – 185,4 млн. тонн в  год 
на 141 действующем заводе.

Суммарная выручка от  продаж 
в 2017 г. достигла $ 20,2 млрд., увели-
чившись на 2,1% по сравнению с пред-
шествующим годом (€ 17,3 млрд. евро 
в 2017 г. и € 17,1 млн евро в 2016 г.). 
Как отметил Бернд Шейфеле, предсе-
датель правления HeidelbergCement, 
несмотря на многочисленные пробле-
мы, «в целом, 2017 год был рекорд-
ным для  объемов продаж, доходов 
и результатов текущих операций» [6].

HeidelbergCement увеличил объ-
емы поставок цемента во всех основ-
ных регионах мира, за исключением 
Африки и  Восточного Средиземно-
морья, где объемы продаж цемента 
снизились на 0,6% (до 19 млн. тонн 
с 19,1 млн. тонн) из‑за «плохого» рын-
ка в Египте.

Компания так же увеличила объ-
емы продаж цемента в первом квар-
тале 2018 г. до 28,2 млн. тонн (27,5 
млн. тонн в том же периоде 2017 г.), 
несмотря на неблагоприятную погоду 
и большое число сокращенных рабо-
чих дней. В годовом исчислении объ-
емы продаж цемента выросли на 2%. 
Снижение объемов продаж в Европе 
и Северной Америке были компенси-
рованы ростом в Азиатско-Тихоокеан-
ском регионе, в Африке и Восточном 
Средиземноморье. В Азии наиболь-
ший вклад в  рост объемов продаж 

внесли Индонезия и Индия; в Африке 
рост объемов продаж был зафиксиро-
ван в Египте, Гане и Танзании. Выруч-
ка от продаж увеличилась примерно 
на 2% – до € 3,78 млрд.

В  феврале 2018  г. Heidelberg
Cement объявила, что  ее дочерняя 
компания Lehigh Cement Company 
подписала соглашение о  продаже 
своей 51% доли в Lehigh White Cement 
Company миноритарным акционерам 
Aalborg Cement Company и  Cemex. 
«Как нишевый продукт с небольши-
ми объемами, автономное производ-
ство белого цемента не соответству-
ет стратегическому ориентиру на эф-
фективность HeidelbergCement»,  – 
объяснил это решение Бернд 
Щейфеле.

В феврале 2018 г. начались работы 
по модернизации помольного завода 
дочерней компании HeidelbergCement 
Cimburkina в Буркина-Фасо, после за-
вершения которой мощность завода 
возрастет вдвое – с 1 млн. тонн до 2 
млн. тонн в год.

В январе 2018 г. дочерняя компания 
HeidelbergCement Ghacem (Гана) откры-
ла новый терминал на 3000 тонн в Sefwi 
Dwenase в  муниципалитете Sefwi-
Wiawso. Этот блок стал шестым терми-
налом цементного завода в Гане.

В ноябре 2017 г. египетские дочер-
ние компании HeidelbergCement Suez 
Cement и Helwan Cement согласовали 
условия слияния. В тот же месяц груп-
па HeidelbergCement продала 50% 
своих активов в грузинских компани-
ях фирме Cement Invest [6].

Cemex

Компания Cementos Mexicanos 
(Cemex) ведет свою историю с 1906 г., 
когда была основана компания 
Cementos Hidalgo в северной Мекси-
ке. В 1931 г. произошло объединение 
с Cementos Portland Monterrey, после 
чего компания получила нынешнее 
наименование. В 1990‑х гг. деятель-
ность компании охватила ряд испа-
ноязычных стран, включая Испанию, 
Венесуэлу, Панаму, Колумбию, Доми-
никанскую Республику и Коста-Рику, 
а также Египет, США и Филиппины. 
В 2000‑х гг. продолжилось расшире-
ние в Европе благодаря приобрете-
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нию RMC (2003 г.), компания вышла 
на рынок Таиланда (2001 г.) и Пуэрто-
Рико (2002 г.). В 2007 г. был приобре-
тен австралийский производитель це-
мента Rinker.

После длительного периода сокра-
щения, вызванного долговой нагруз-
кой и последствиями мирового фи-
нансового кризиса, компания Cemex 
несколько увеличила свои цементные 
мощности и  объемы производства. 
В конце 2017 г. в составе компании 
было 52 действующих завода полно-
го цикла общей мощностью 91,6 млн 
тонн в  год [2] и 9 действующих по-
мольных предприятий. В общей слож-
ности – 61 завод.

По совокупной производственной 
мощности, которая в 2017 г. состави-
ла 95,6 млн. тонн в год, Cemex являет-
ся пятой цементной компанией в ми-
ре [6]. Объем продаж в 2017 г. соста-
вил 68,5 млн. тонн цемента, практи-
чески не изменившись по сравнению 
с 2016 г.

Выручка от  продаж Cemex 
в  2017  г. выросли на  2% до  $ 13,7 
млрд. (в 2016 г. – $ 13,4 млрд.). Опе-
рационная прибыль Cemex упала 
в  2017  г. из‑за  сильного снижения 
в США и Южной Америке, несмотря 
на рост в Мексике и Европе. EBITDA 
в 2017 г. составила $ 2,57 млрд., сни-
зившись на 7% по сравнению с 2016 г. 
($ 2,75 млрд.). Производитель так же 
сообщил о неожиданном убытке в чи-
стом доходе в  размере $ 105 млн. 
в четвертом квартале 2017 г., который 
он объяснил увеличением налогов 
и других расходов.

Операционная прибыль Cemex 
за первый квартал 2018 г. так же сни-
зилась (плохая погода, меньшее чис-
ло рабочих дней). EBITDA снизилась 
на 4% по сравнению с аналогичным 
периодом прошлого года и составила 
$ 535 млн. (за тот же период 2016 г. – 
$ 557 млн.). При этом продажи выросли 
на 8% – до $ 3,38 млрд. (в первом квар-
тале 2017 г. – $ 3,14 млрд.), а объемы 
продаж цемента увеличились незна-
чительно – до 16,1 млн. тонн (в первом 
квартале 2017 г. – 15,9 млн. тонн).

В марте 2018 г. генеральный ди-
ректор Cemex Фернандо Гонсалес 
(Fernando González) заявил, что ком-
пания рассматривает возможность 

выхода на рынки Бразилии и Индии – 
двух основных рынков цемента, на ко-
торых она в настоящее время не пред-
ставлена.

В июне 2018 г. Cemex UK объяви-
ла о том, что она с 01.07.2018 г. пере-
носит свою штаб-квартиру из Торпа 
(Суррей) в офисы для регби в Уорвик-
шире.

Также в  июне 2018  г. Cemex 
объявила, что цифровая платфор-
ма Cemex Go охватила более 10 
тыс. пользователей. Система по-
зволяет компании и  ее клиентам 
управлять размещением заказов, 
отслеживать поставки, движение 
счетов-фактур и оплаты продукции 
компании в режиме реального вре-
мени.

Cemex Phi l ipp ines вложила 
до 2018 г. $ 57 млн. в строительство 
новой производственной линии на за-
воде Solid Cement в Антиполо (Ризал). 
Проект увеличит производственные 
мощности завода с  1,9 млн. до  3,4 
млн. тонн в год.

Cemex Latam в мае 2018 г. подпи-
сала соглашение о продаже своей до-
ли в Cimento Vencemos do Amazonas 
в Votorantim Cimentos за $ 30 млн.

В марте 2018 г. Cemex объявила 
о том, что она стала первой компа-
нией в цементной промышленности, 
которая успешно управляет завода-
ми с помощью пульта дистанционного 
управления, расположенного в Мон-
террее (Нуэво-Леон).

По утверждению компании, Центр 
управления Cemento (C3) работает 
365 дней в году, отслеживая текущие 
данные о работе 14 цементных заво-
дов, 25 печей и 86 мельниц в Мексике. 
Он также контролирует цементный за-
вод в Колумбии и завод в США [6].

UltraTech Cement

UltraTech Cement является крупней-
шим индийским производителем це-
мента, мощности которого значитель-
но возросли в 2017 г. за счет покуп-
ки Century Textiles and Industries (12,4 
млн. тонн в год) и активов Jaiprakash 
Associates (18,7 млн. тонн в  год). 
По данным [2], теперь компания имеет 
18 заводов полного цикла (ранее было 
12) и 21 помольный завод (ранее 16). 

В течение 2017 г. компания так же пы-
талась приобрести Binani Cement (11,3 
млн. тонн в год). В 2017 г. была зака-
зана новая производственная линия 
мощностью 2,5 млн. тонн в год.

Совокупная производственная 
мощность компании по  состоянию 
на начало второго квартала 2018 г. 
оценивается [6] величиной 93,5 млн. 
тонн в год.

Продажи по итогам года (учетный 
год закончился 31.03.2018 г.) состави-
ли 59,3 млн. тонн.

Выручка составила $ 4,4 млрд. (не-
обходимо учитывать, что выручка, пе-
ресчитанная на доллары США по но-
минальному курсу, в  Индии всегда 
значительно ниже выручки, рассчи-
танной по  паритету покупательной 
способности валют).

По оценкам [2, 6], несмотря на бы-
стрый рост, UltraTech Cement все же 
еще несколько уступает мексиканской 
компании Cemex по совокупной про-
изводственной мощности.

China Resources Cement

Компания China Resources Cement 
имеет 45 линий по производству клин-
кера и 95 мельниц в семи провинци-
ях Китая. Одна линия клинкера и две 
мельницы были введены в эксплуата-
цию в 2017 г.

Совокупная мощность на начало 
2018 г. составила 83,3 млн. тонн в год 
(на начало 2017 г. – 79,3 млн. тонн 
в год).

Продажи цемента в 2017 г. соста-
вили 75,9 млн. тонн.

Доход за  2017  г. составил $ 3,8 
млрд. [6].

Votorantim

Votorantim Cimentos со  штаб-
квартирой в Бразилии является транс-
национальной компанией, которая ра-
ботает на рынках Северной и Южной 
Америки, Индии, Турции, Испании 
и Туниса.

Компания имеет 43 завода полно-
го цикла общей мощностью 60,2 млн. 
тонн в год и 16 помольных предприя-
тий общей мощностью 10,6 млн. тонн 
в год. Итого 70,8 млн. тонн в год на 59 
заводах [2].
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По данным [6], совокупная мощ-
ность предприятий компании на ко-
нец 2017 г. составляла 70,9 млн. тонн 
в год. Доход за 2017 г. составил $ 2,5 
млрд.

Taiwan Cement

Компания Taiwan Cement была ос-
нована в 1946 г. Совокупная произ-
водственная мощность в 2018 г. со-
ставляет 69 млн. тонн в год. По дан-
ным [6], компания является седьмым 
по совокупной мощности производи-
телем цемента в Китае и на Тайване 
(а по данным [2] – четвертым).

Доход компании в 2017 г. составил 
$ 870 млн. [6]. Цифра представляется 
сильно заниженной. Возможно, учи-
тывая трудности перевода с китайско-
го, имеется в виду EBITDA.

CRH

Ирландская компания CRH при-
обрела многочисленные активы 
по  производству цемента в  Се-
верной Америке и Европе в 2016–
2017 гг., добавив к тем, которые она 
купила при слиянии Lafarge и Holcim 
в 2015 г.

На начало 2017 г. CRH имела 39 
заводов полного цикла и 15 помоль-
ных заводов совокупной мощно-

стью 50,5 млн. тонн в год. После за-
вершения в 2018 г. сделки на сумму 
$ 3,5 млрд. по приобретению компа-
нии Ash Grove Cement (США) CRH 
стала еще более крупной: в ее со-
став вошли еще 8 заводов полного 
цикла общей мощностью 7,5 млн. 
тонн в год [2].

Представлено так же официаль-
ное предложение о покупке цемент-
ных активов компании PPC (ЮАР).

В  2018  г. совокупная мощность 
предприятий компании достигла 63,3 
млн. тонн в год. Выручка в 2017 г. со-
ставила $ 29,4 млрд. [6].

Лидеры по объемам 
экспорта

15 стран-лидеров по объемам экс-
порта цемента в 2017 г. в финансовых 
показателях (совокупной стоимости 
экспортированного цемента в долла-
рах США) и их доли в совокупном ми-
ровом экспорте, согласно [16], приве-
дены в табл. 5.

Обращает на себя внимание зна-
чительная разница между долями 
стран в  экспорте, рассчитанными 
на основании физических (в тоннах) 
и финансовых (в долларах США) по-
казателей, что  может объясняться 
значительной разницей в ценах и ус-
ловиями поставок.

*****

Более полная информация о круп-
нейших производителях цемента, со-
стоянии и  перспективах развития 
мирового и  региональных рынков 
цемента представлена в новом ана-
литическом отчете «Мировой рынок 
цемента: состояние и  перспективы 
развития», подготовленном ИЦ «Со-
временные Строительные Конструк-
ции» в 2018 г.
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Таблица 5.
15 стран-лидеров по объемам экспорта цемента в 2017 г. в финансовых показателях  

(долларах США) и их доля в совокупном мировом импорте (по данным [16])

Место Страна Экспорт цемента 
в 2017 г., $, млн.

Доля в мировом экс-
порте, %

1 Китай (КНР) 580,4 6,6

2 Таиланд 550,0 6,3

3 Турция 531,0 6,0

4 Германия 500,2 5,7

5 Канада 446,1 5,1

6 Вьетнам 442,6 5,0

7 Испания 441,9 5,0

8 Япония 358,4 4,1

9 ОАЭ 353,9 4,0

10 Индия 239,7 2,7

11 Греция 230,8 2,6

12 Пакистан 210,4 2,4

13 США 201,7 2,3

14 Ирландия 154,3 1,8

15 Хорватия 148,9 1,7

Всего (сум-
марный 
экспорт 

15 стран-
лидеров) 

61,3
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ПОЖАРНЫЕ БАРЬЕРЫ И МОСТИКИ ХОЛОДА 
В ВЕНТИЛИРУЕМЫХ ФАСАДАХ

САША КАРАЛЛУС,  
дипл. инж., менеджер по развитию ассортимента Hochbau bei der Deutschen Rockwool

Требования к противопожарной за-
щите многоэтажных зданий высоки 

и при применении навесных вентили-
руемых фасаде (НВФ) часто требуют 
сложных и дорогостоящих конструк-
тивных решений.

В представленной ниже статье из-
ложены требования строительного за-
конодательства, а также информация 
о способах устройства надежных про-
тивопожарных барьеров в НВФ без об-
разования «тепловых мостов».

Проектировщики и  специалисты 
по пожарной безопасности в послед-
ние годы часто спорят о необходимо-
сти использования противопожарных 
барьеров при монтаже вентилируемых 
фасадов зданий. Некоторые проекти-
ровщики считают, что при применении 
вентилируемого фасада (НВФ) созда-
ется большой риск распространения 
пожара, поэтому для их устройства не-
обходимо использовать только него-
рючие материалы и противопожарные 
барьеры. В то же время возникает во-
прос о том, как уменьшение вентили-
руемого пространства при использова-
нии противопожарных барьеров влия-
ет на работоспособность НВФ.

Основные положения 
пожарной защиты

Факт состоит в том, что существу-
ет необходимость в устройстве проти-
вопожарных барьеров в вентфасадах, 
и это должно быть предусмотрено за-
казчиками и проектировщиками, по-
скольку в случае пожара возникающий 
эффект тяги в вентиляционном зазоре 
НВФ может способствовать распро-
странению пламени и дыма, вырыва-
ющихся из окон, и усилить интенсив-
ность и опасность пожара.

Общие уровни безопасности на-
ружных стен представлены в  Глав-
ном строительном Кодексе ФРГ 2002 
(MBO 2002), §§ 28 и 30, и в соответ-

ствующих земельных строитель-
ных нормах федеральных земель. 
«Для многоэтажных наружных стено-
вых конструкций с полостями или воз-
душными пространствами, таких 
как  вентилируемые фасады, необ-
ходимо принять особые меры предо-
сторожности, чтобы предотвратить 
распространение огня между этажа-
ми», – указывается в пункте 4. Это от-
носится к зданиям четвертого класса, 
то есть ко всем зданиям с высотой бо-
лее 7 м над уровнем земли.

Стандарт для  навесных венти-
лируемых фасадов DIN 18516–1 
не  содержит никаких требований 
по противопожарной защите. Имеет-
ся отсылка к списку требований об-
щего технического строительного ре-
гламента (Musterliste der Technischen 
Baubestimmungen, ML TB) Германско-
го института строительных технологий 
(DIBt).

Поскольку этот стандарт больше 
не будут действовать и должен быть 
заменен положениями технических ре-
гламентов в ходе внесения поправок 
в Строительный кодекс, в настоящее 
время проектировщики должны руко-
водствоваться нормами соответствую-
щих федерального земель, в которых 
строятся здания.

Технические регламенты 
и строительные нормы

Требования к  противопожарной 
защите содержатся в общем техни-
ческом строительном регламенте 
(ML TB), пункт 2.6 / 4, и в общем ад-
министративном строительном ре-
гламенте (Muster-Verwaltungsvorschrift 
Technische Baubestimmungen, MVV 
TB) – в Приложении 6 «Требования 
к  вентилируемым навесным фаса-
дам» (VHF). Противопожарные тре-

Огнезащитный барьер из  листовой стали 
с  не  жесткой теплоизоляций, класс А1, 
температура плавления <1000 ° С.

Система Fixrock BWM Brandriegel Kit 
с жесткой теплоизоляций, класс A1, точка 
плавления ≥ 1000 ° C
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бования к навесным вентилируемым 
фасадам» (FVHF) определяются об-
щим административным строитель-
ным регламентом, пункт 4 которого 
устанавливает требование обязатель-
ного устройства через каждые два 
этажа горизонтального противопо-
жарного барьера.

Вентиляционный зазор в этом ме-
сте не должен превышать 10 мм в ка-
честве сплошного воздушного зазора 
или не более 100 см2 / м в виде равно-
мерно распределенных отдельных от-
верстий.

Независимо от того, насколько кон-
струкция здания позволяет создать 
свободный зазор, который обеспе-
чивает равномерный воздушный по-
ток, это трудно гарантировать и зави-
сит от многих сопутствующих факто-
ров. В частности, это может зависеть 
от ориентации фасада, воздействия 
солнечного излучения, перевязки 
швов фасадной облицовки или высо-
ты здания. Сокращение поперечного 
сечения воздушного зазора на этом 
уровне должно определяться как ком-
промисс между работоспособностью 
НВФ здания и противопожарной за-
щитой. Используемый для этой цели 
противопожарный барьер действует 
как каскадная противопожарная за-
щита, то  есть распространение ог-
ня и  пламени затрудняется за  счет 
блокировки зазора между этажами, 
но не предотвращается.

Конструкция 
горизонтальных 
противопожарных барьеров 
из стальных листов

Горизонтальные противопожар-
ные барьеры при  воздействии ог-
ня не должны разрушаться в течение 
30 минут. В техническом регламенте 
и строительных нормах для изготовле-
ния такого противопожарного барьера 
предлагается листовая сталь толщи-
ной не менее 1 мм. Этот барьер кре-
пится к внешней стене с расстоянием 
между точками крепления менее 60 см. 
Смежные листы должны перекрывать-
ся на стыках не менее чем на 30 мм. 
В зависимости от характера исполь-
зуемой изоляции необходимо указать 
следующее:

• При использовании нежесткой те-
плоизоляции с температурой плавле-
ния <1000 ° С, стальной лист должен 
быть непрерывным и крепиться к несу-
щей стене.

• При использовании жесткой те-
плоизоляции, которая имеет темпера-
туру плавления более 1000 ° С, сталь-
ной лист должен устанавливаться 
в пределах одного шага анкеровки, 
т. е. через каждые 60 см, и закреплять-
ся к  несущей стене. Стальной лист 
при этом следует подводить только 
к внешней стороне жесткой изоляции. 
На практике, как правило, лист углу-
бляется на 1–2 см в теплоизоляцион-
ный материал, чтобы учесть возмож-
ные неровности в нем.

Откосы и примыкания

Откосы оконных и дверных прое-
мов могут применяться как часть про-
тивопожарного барьера при условии, 
что их облицовка выполнена из ма-
териала (например, из листовой ста-
ли толщиной 1 мм) с огнестойкостью 
не менее 30 минут и частично пере-
крывает вентилируемый воздушный 
зазор. Если откосы и перемычки пол-
ностью изготовлены из такого мате-
риала, а фасад состоит из негорючих 
материалов, такую конструкцию мож-
но считать полноценным противопо-

жарным барьером. Горизонтальные 
противопожарные барьеры не требу-
ются в случае глухой стены без прое-
мов или если проемы (например, окон-
ные обрамления) не допускают рас-
пространения огня в вентилируемом 
воздушном зазоре. Практические ре-
комендации о том, как и где предус-
матривать противопожарные барье-
ры в НВФ даны в руководстве «Меро-
приятия по противопожарной защите 
навесных вентилируемых фасадов» 
(VHF), разработанном Союзом произ-
водителей НВФ (FVHF).

Интеллектуальные решения

На практике, устройство противо-
пожарных барьеров из стальных ли-
стов, которое рекомендуется в  ре-
гламентах и широко распространено, 
является трудоемким и при этом соз-
дает «мостики холода» на  фасаде. 
Поэтому в ходе анализа теплопотерь 
здания неизбежно возникает вопрос 
о том, существуют ли другие интел-
лектуальные решения, которые упро-
щают монтаж и позволяют создавать 
конструкции без «мостиков холода». 
Такую конструкцию предлагает компа-
ния Rockwool, разработавшая систему 
«Fixrock BWM Brandriegel Kit».

В этой системе, разработанной со-
вместно с изготовителем наружных 

В 2017 году в Гамбурге на берегу Эльбы был построен ансамбль «Интеллектуальный квартал». 
При устройстве горизонтальных и вертикальных противопожарных барьеров компания Degen + 
Rogowski GmbH использовала систему «Fixrock BWM Brandriegel Kit» фирмы Rockwool.
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панелей компанией BWM, в качестве 
противопожарного барьера использу-
ются жесткие минераловатные пли-
ты с температурой плавления более 
1000°C.  В  систему объединены три 
элемента: сплошная мягкая и жест-
кая изоляция, которые предваритель-
но склеивают, получая плиты необхо-
димой толщины, жесткая огнестойкая 
изоляция, которая заранее режется 
на необходимые размеры и доставля-
ется на строительную площадку, и спе-
циальные дюбели из полимерного ма-
териала. Они устанавливаются непо-
средственно в огнестойкую изоляцию 
и позволяют регулировать расстояние 
между ее наружной кромкой и обли-
цовкой фасада таким образом, чтобы 
получить необходимый вентилируе-
мый зазор.

Это исключительно простое в ис-
пользовании решение запатентовано 
и испытано, но только недавно стало 

применяться на практике. Конструк-
ция противопожарного барьера, раз-
работанная с использованием «Fixrock 
BWM FireBolt Kit», не содержит «тепло-
вых мостов», поскольку противопожар-
ный барьер из огнестойкой минераль-
ной ваты только зажат механически 
между сплошной изоляцией поверхно-
сти фасада. Это изоляция является ог-
нестойкой, так как имеет температуру 
плавления более 1000°C. Использова-
ние системы «Fixrock BWM Brandriegel 
Kit» в различных проектах показало, 
что свойства каменной ваты позволя-
ют достаточно просто создавать из нее 
эффективные противопожарные ба-
рьеры. При этом выполнение противо-
пожарных требований, предъявляемых 
к НВФ, надежно гарантировано.

Вертикальные 
противопожарные барьеры

Система «Brandriegel Kit» может 
быть так же использована для созда-
ния вертикальных противопожарных 
барьеров в области брандмауэров (§ 
30, раздел 7, MBO). В строительных 
регламентах (ML TB / MVV TB) суще-
ствует требование, чтобы в области 
брандмауэра была выполнена верти-
кальный противопожарный барьер, 
препятствующий распространению 
пламени через вентилируемый зазор. 
Этот противопожарный барьер выпол-
няется из жесткого теплоизоляционно-
го материала с температурой плавле-

ния > 1000°C, который в случае пожа-
ра сохраняет стабильность размеров 
и не разрушается. При этом обеспе-
чивается воздушный поток 100 см2 / п. 
м, который необходим по требованиям 
строительной физики. Таким образом, 
система «Fixrock BWM Brandriegel Kit» 
полностью соответствует предъявляе-
мым требованиям.

Вывод

Тема противопожарной защиты 
остается актуальной. Поэтому для вен-
тилируемых фасадов также разраба-
тываются интеллектуальные системы 
конструкций эффективных противопо-
жарных барьеров, соответствующих 
требованиям строительного законода-
тельства. Новые системы должны от-
вечать не только требованиям пожар-
ной защиты, но и требованиям по те-
плотехнике и строительной физике. 
В настоящее время существует край-
не мало таких эффективных и про-
стых в монтаже систем, как «Fixrock 
BWM Brandriegel Kit». Их применение 
дает возможность оптимизировать 
процессы создания высококачествен-
ных НВФ, обеспечивающих противо-
пожарную и тепловую защиту зданий 
и  не  имеющих «мостиков холода». 
Однако по‑прежнему важно, чтобы 
проектирование фасадов всегда осу-
ществлялось в тесном сотрудничестве 
с экспертом по противопожарной за-
щите.

Монтаж системы «Fixrock BWM Brandriegel 
Kit» вместо традиционного из стального листа

Три компонента входят в систему «Fixrock 
BWM Brandriegel Kit»: жесткая изоляция, 
мягкая изоляция и  специальные пласти-
ковые дюбели

Применение в качестве вертикального противопожарного барьера в области брандмауэра
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КАЗАХСТАНСКИЙ РЫНОК СТРОЙМАТЕРИАЛОВ

В соответствии с Государственной 
программой индустриально-ин-

новационного развития Республики 
Казахстан на 2015–2019 гг. (ГПИИР), 
производство строительных матери-
алов является одной из приоритет-
ных отраслей обрабатывающей про-
мышленности.

Казахстанский рынок строитель-
ных материалов обладает огромным 
потенциалом для развития. Наличие 
необходимой сырьевой базы создает 
предпосылки для дальнейшего роста 
производственных мощностей казах-
станских предприятий с  целью по-
крытия основных потребностей вну-
треннего рынка и снижения зависи-

мости от импорта. Однако на сегод-
няшний день основным драйвером 
развития данного сектора остается 
государственная поддержка в виде 
программы ГПИИР на 2015–2019 гг.

Динамика производства основ-
ных видов строительных материалов 
в Казахстане представлена в табл. 1.

За последние 3 года ввод жилья 
в Республике Казахстан 40%. Ожида-
ется, что высокие темпы роста объе-
мов строительства и ввода жилья со-
хранятся и далее. В первую очередь, 
это обусловлено увеличением спроса 
на недвижимость, который поддер-
живается благодаря росту численно-
сти населения Казахстана. Ежегод-

но население страны увеличивается 
примерно на 1%. Естественный при-
рост находится на уровне 15,5‰, тог-
да как в развитых странах он состав-
ляет от 8 до 12‰, а в России – 12,7%.

Мощный толчок для увеличения 
спроса на  недвижимость дала го-
сударственная программа «Нурлы 
жер» (утверждена постановлением 
Правительства Республики Казах-
стан от 22.06.2018 г. № 372), предус-
матривающая льготное кредитова-
ние приобретателей жилья, субсиди-
рование застройщиков и стимулиро-
вание индивидуального жилищного 
строительства. Программа рассчи-
тана на 15 лет. К ее окончанию ввод 

Таблица 1.
Динамика производства основных видов строительных материалов в Казахстане

Наименование 2014 2015 2016 2017*

Цементная промышленность

Клинкеры цементные, тыс. тонн 6 153,2 6 569,1 6 697,9 7 323,7

Портландцемент, тыс. тонн 8 139,7 8 729 9 203,6 9 820,9

Бетон товарный, тыс. тонн 17 601,1 26 097,4 17 164,8 15 825,6

Конструкции строительные сборные из бетона, тыс. тонн 1 100,6 1 052,0 992 1 105,8

Промышленность гидроизоляционных материалов
Шлаковата, вата минеральная силикатная и вата минеральная аналогич-
ная (включая их смеси), в блоках, листах или рулонах, тонн 60 772 41 347 37 543 28 958

Промышленность сборных металлических конструкций и изделий

Металлоконструкции строительные сборные, тонн 91 226 85 194 63 008 58 425

Промышленность стеновых материалов
Кирпичи керамические неогнеупорные
строительные, тыс. куб. м 942,5 769,3 803,6 731,8

Кирпичи	 силикатные и шлаковые, тыс. тонн 1 340,3 1 039,8 830,3 963,3

Плитки, плиты, кирпичи и изделия аналогичные из цемента, бетона 
или камня искусственного, тыс. тонн 3 966,2 3 454,5 1 069,2 1 043,7

Камень обработанный для памятников, отделки или строительства, тонн 49 606 34 529 49 920 52 033

Промышленность облицовочных материалов

Кирпичи керамические облицовочные; изделия готовые, перфорирован-
ные или цельные, для использования без покрытия наружного штукатур-
ного, тыс. куб. м

326,3 273,4 259,4 261,8

Промышленность известняковых и вяжущих материалов

Известь гашенная, негашеная и гидравлическая, тыс. тонн 923,3 870,7 927,9 983,2

Раствор строительный, тонн 824 846 998 852 791 516 711 939
Источник: Комитет по статистике МНЭ РК, * – прогнозные данные

Таблица 2.
Программа «Нурлы жер».

Планируемые объемы ввода жилья по Казахстану в 2017–2021 гг.

Целевые индикаторы 2017 2018 2019 2020 2021

Объем ввода жилья за счет всех источников финансирования, тыс. 
кв. м*,
в том числе:

10 116 10 530 10 652 10 694 10 797

Многоквартирное жилье 5116 5130 5172 5204 5297

Индивидуальное жилье 5000 5400 5480 5490 5500

*Данные индикаторы уточняются от объемов финансирования на соответствующие финансовые годы
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в эксплуатацию нового жилья дол-
жен возрасти в 1,5 раза и составить 
17 млн. кв. м. Показатели на 2017–
2021 гг. приведены в табл. 2.

Динамика ввода в эксплуатацию 
общей площади жилых зданий в Ка-
захстане за последние 3 года показа-
на на рис. 1.

На  30.11.2017  г. в  Казахстане 
было официально зарегистрирова-
но 25886 строительных компаний 
(включая производителей стройма-
териалов).

Наибольшая концентрация стро-
ительных компаний характерна 
для двух столиц республики – горо-
дов Астана и Алматы. Далее в рэн-
кинге – Южно-Казахстанская, Кара-
гандинская и Алматинская области.

Распределение строительных 
компаний по регионам Республики 
Казахстан показано на рис. 2.

Основными группами строймате-
риалов, учитываемых в официаль-
ной отчетности Казахстана, являют-
ся бетон, кирпич и строительные рас-
творы.

Основные показатели рынка то-
варного бетона, кирпича и строитель-
ных растворов в Казахстане приведе-
ны в табл. 3.

Как следует из представленных 
данных, по всем трем товарным груп-
пам сохраняется зависимость строи-
тельного сектора Казахстана от им-
порта. Наибольшей в структуре по-
требления является доля импорта 
строительных растворов (ТН ВЭД 
3824509000) – около 25%.

Из  указанных групп строитель-
ных материалов только товарный 
бетон производится практически 
во всех регионах Казахстана, однако 
при этом осуществляются так же по-
ставки товарного бетона между реги-
онами.

Кирпич производят предприятия, 
расположенные в Акмолинской, Ак-
тюбинской, Западно-Казахстанской 
(ЗКО), Карагандинской, Южно-Ка-
захстанской (ЮКО) и Восточно-Ка-
захстанской (ВКО) областях, а так-
же в Астане и Алматы. Практически 
в тех же регионах производятся стро-
ительные растворы.

Производство основных групп 
строительных материалов в регио-

Рис. 1. Динамика ввода в эксплуатацию общей площади жилых зданий в Казахстане за по-
следние 3 года
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Рис. 2. Распределение строительных компаний по регионам Республики Казахстан
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Таблица 3.
Основные показатели рынка товарного бетона, кирпича и строительных растворов в Казахстане

Товар Период Производство, 
тонн Экспорт, тонн Импорт, тонн Емкость рынка, 

тонн

Изменение 
за период 

2014–2016 гг.

Товарный бетон

2014 17 023 899 0 884 17 024 783

– 6%
2015 18 241 616 0 979 18 242 595

2016 16 071 350 0 1 029 16 072 379

2017* 10 455 592 0 236 10 455 828

Кирпич**

2014 128 738 1 107 5 408 341 631

– 3%
2015 150 788 876 8 815 323 223

2016 126 825 866 5 913 239 399

2017* 89 550 388 2 024 213 425

Строительные рас-
творы

2014 842 780 658 213 551 847 081

– 30%
2015 882 148 193 172 629 890 087

2016 819 704 1 232 113 806 824 751

2017* 506 826 804 124 678 508 462

* Данные за январь-сентябрь 2017 г.

** Расчетные данные: в 1 кв. м. примерно 50 кирпичей, вес 1 кирпича – 2,5 кг. Учет товарооборота производится в тыс. кв. м.

Таблица 4.
Производство основных групп строительных материалов в регионах Республики Казахстан

Регион
Товарный бетон, тыс. тонн Кирпич, тыс. тонн Строительные растворы, 

тыс. тонн

2016 2017* 2016 2017* 2016 2017*

Республика Казахстан 3 495,6 3 380,2 435,5 379,8 34,3 40,8

Акмолинская 2,5 6,7 0,2 - 8,8 14,2

Актюбинская 25,5 34,4 70,7 63,8 5,9 4,2

Алматинская 306,0 358,0 - - 2,9 5,2

Атырауская 63,5 78,0 - - - -

Западно-Казахстанская 31,1 40,8 1,5 1,0 - -

Жамбылская 60,1 62,5 - - - -

Карагандинская 147,1 137,0 0,9 0,2 - -

Костанайская 53,4 81,8 - - 3,5 4,2

Кызылординская 4,2 5,3 - - - -

Мангистауская 131,8 154,0 - - - -

Южно-Казахстанская 327,0 266,1 2,9 0,3 10,0 10,4

Павлодарская 72,3 83,1 - - 2,5 -

Скверо-Казахстанская 2,5 - - - - -

Восточно-Казахстанская 51,7 46,2 106,2 84,4 0,9 2,7

г. Астана 1 414,2 1 249,3 44,0 49,8 - -

г. Алматы 802,5 776,9 208,4 179,5 - -

* Данные за январь-сентябрь 2017 г.

нах Республики Казахстан приведено 
в табл. 4.

Наибольшее число компаний-
производителей стройматериалов 
и их предприятий располагается вбли-
зи двух столиц – в Алматы (174 ком-
пании), в Алматинской области (168 
компаний) и в Астане (143 компании).

Распределение производителей 
строительных материалов по регио-
нам Республики Казахстан показано 
на рис. 3.

Средние рыночные цены основ-
ных товарных групп стройматериа-
лов в сентябре 2017 г. составляли:

– бетон – 5 995 тенге за 1 тонну;
– кирпич  – 15 331 тенге за  1 

куб. м;
– растворы и сухие смеси – 32 300 

тенге за 1 тонну.

Прогноз развития рынка 
строительных материалов 
в Казахстане

В соответствии с прогнозом раз-
вития рынка строительных материа-
лов, выполненным «Институтом мар-
кетинговых и социологических иссле-
дований Elim», ожидается, что, не-

смотря на снижение емкости рынка 
основных строительных материалов 
(бетон, кирпич, строительные рас-
творы) в 2016–2017 гг. по сравнению 
с 2014 годом, государственная про-
грамма развития жилищного фонда 
«Нурлы жер» будет способствовать 
увеличению спроса и рыночных объ-
емов в ближайшей перспективе.

Отмечается, что хотя программа 
была принята еще в конце 2016 года, 
но пока казахстанский строительный 
рынок не ощутил ее влияния в пол-
ной мере.

По материалам: http://www.mid.gov.kz

User
Текст

User
Текст

User
Текст



ССК  «фасадные системы»  № 4 (44) 2018

Экономика. Рынок

48

Производство строительных 
материалов в Казахстане

Промышленность строительных 
материалов Казахстана потре-

бляет более 20 видов минерального 
сырья и относится к одним из круп-
нейших горнодобывающих отрас-
лей экономики Казахстана. Рынок 
основных видов строительных ма-
териалов1 Казахстана по  итогам 
2016  года обеспечивает до  5,5% 
объема производства обрабатыва-
ющей промышленности и находит-
ся на 5 место среди подотраслей, 
уступая металлургической промыш-
ленности, производству продуктов 
питания, машиностроению и произ-
водству кокса и продуктов нефте-
переработки. В общем объеме про-
мышленности рынок основных ви-
дов строительных материалов со-
ставляет до 2,3%.

В секторе действует чуть более 
1 000 предприятий, на которых за-
нято порядка 30 тыс. человек.

Значительный рост объема про-
изводства основных видов стро-
ительных материалов приходил-

Г. ШИНКЕЕВА, аналитик Рейтингового Агентство РФЦА 

ся на период 2011–2014  гг., когда 
темп прироста, в среднем, состав-
лял порядка 20%. Данный факт об-
условлен положительным эффек-
том Государственной форсирован-
ной программы индустриально-ин-
новационного развития Казахстана 
на 2010

– 2014  гг. (ГПФИИР), основной 
целью которой являлось удовлет-
ворение спроса внутреннего рынка 
за  счет увеличения производства 
отечественных строительных ма-
териалов, изделий и  конструкций, 
и выпуска продукции с высокой до-
бавленной стоимостью.

За период 2015–2016 гг. мы на-
блюдаем замедление темпов ро-
ста. По нашим оценкам, объем про-
изводства основных видов стро-
ительных материалов по  итогам 
2017 года может сократиться поряд-
ка на 3%–4% и составить около 428 
млрд. тенге.

Несмотря на  то, что  согласно 
Государственной программе инду-

стриально- инновационного раз-
вития Казахстана на 2015–2019 гг. 
(ГПИИР), производство строитель-
ных материалов остается одной 
из приоритетных отраслей обраба-
тывающей промышленности, ос-
новной тенденцией рынка за пери-
од 2015–2017 гг. является снижение 
объема продукции в  натуральном 
выражении по  многим товарным 
группам. Исключение составляет 
продукция цементной промышлен-
ности.

Основным фактором замедле-
ния развития рынка строительных 
материалов в Казахстане, учитывая 
высокую степень износа основных 
фондов, является сокращение инве-
стиций в основной капитал. По ито-
гам 2016  года сокращение объе-
ма инвестиций составило порядка 
30%, в 2017 году мы ожидаем сни-
жение в пределах 18%–23%.

В  настоящее время товарный 
рынок Казахстана насыщен стро-
ительными материалами, в  то  же 
время ассортимент отечественной 
продукции не  полностью удовлет-
воряет внутренний спрос потреби-
телей.

Так, импорт строительных ма-
териалов в десятки раз превышает 
объем экспортируемых строитель-
ных товаров. В общем объеме экс-
порта объем отечественных стро-
ительных материалов за  период 
2012–2016 гг. не достигает и 0,1%. 
В географическом разрезе до 80% 
продукции экспортируется в стра-
ны СНГ, причем данный показа-
тель имеет тенденцию к снижению – 
в 2012 году объем экспортируемых 

1 Согласно Общему классификатору видов экономической деятельности (ОКЭД) производство основных видов строительных материалов в Казах-

стане относится к группе «Производство прочей неметаллической минеральной продукции», в  связи с  чем, анализ рынка строительных материалов 

был проведен по данной группе.

Диаграмма 1. Объем производства прочей неметаллической минеральной продукции
Источник: Комитет по статистике РК, РА РФЦА, * – прогнозные данные
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строительных материалов в страны 
СНГ достигал до 93%.

Объем импортируемых стро-
ительных материалов составля-
ет порядка 1,5%–1,7% к  общему 
объему импорта республики. Доля 
импортеров-стран СНГ варьирует-
ся, в среднем, в пределах 53%–56% 
за рассматриваемый период.

В настоящее время сохраняется 
зависимость от импорта некоторых 
видов строительной продукции  – 
Казахстан полностью импортирует 
линолеум и листовое стекло. Сре-
ди материалов, производимых от-
ечественными предприятиями и по-
крывающих потребности внутрен-
него рынка, можно выделить только 
строительные растворы и товарный 
бетон.

Рынок строительных матери-
алов имеет огромный потенциал 
для  дальнейшего развития. Нали-

Таблица.
Динамика производства основных видов строительных материалов 

2014 2015 2016 2017*

Цементная промышленность

Клинкеры цементные, тыс. тонн 6 153,2 6 569,1 6 697,9 7 323,7

Портландцемент, тыс. тонн 8 139,7 8 729 9 203,6 9 820,9

Бетон товарный, тыс. тонн 17 601,1 26 097,4 17 164,8 15 825,6

Конструкции строительные сборные из бетона, тыс. тонн 1 100,6 1 052,0 992 1 105,8

Промышленность гидроизоляционных материалов

Шлаковата, вата минеральная силикатная и вата минеральная аналогич-
ная (включая их смеси), в блоках, листах или рулонах, тонн 60 772 41 347 37 543 28 958

Промышленность сборных металлических конструкций и изделий

Металлоконструкции строительные сборные, тонн 91 226 85 194 63 008 58 425

Промышленность стеновых материалов

Кирпичи керамические неогнеупорные строительные, тыс. куб. м 942,5 769,3 803,6 731,8

Кирпичи	 силикатные и шлаковые, тыс.тонн 1 340,3 1 039,8 830,3 963,3

Плитки, плиты, кирпичи и изделия аналогичные из цемента, бетона или 
камня искусственного, тыс.тонн 3 966,2 3 454,5 1 069,2 1 043,7

Камень обработанный для памятников, отделки или строительства, тонн 49 606 34 529 49 920 52 033

Промышленность облицовочных материалов

Кирпичи керамические облицовочные; изделия готовые, перфориро-
ванные или цельные, для использования без покрытия наружного шту-
катурного, тыс. куб. м

326,3 273,4 259,4 261,8

Промышленность известняковых и вяжущих материалов

Известь	 гашенная, 	негашеная и гидравлическая, тыс. тонн 923,3 870,7 927,9 983,2

Раствор строительный, тонн 824 846 998 852 791 516 711 939

Источник: Комитет по статистике МНЭ РК, * – прогнозные данные
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Диаграмма 2. Экспорт и импорт строительных материалов, в тыс. долларов США
Источник: Комитет по статистике РК, РА РФЦА, * – прогнозные данные

чие достаточной сырьевой базы 
имеет все предпосылки для  уве-
личения роста производственных 
мощностей казахстанских предпри-
ятий с  целью покрытия основных 
потребностей внутреннего рынка 

и  снижения импортозависимости. 
Но на сегодняшний день, основным 
драйвером развития данного секто-
ра остается государственная под-
держка в виде программы ГПИИР 
2015–2019 гг.
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Жилищное строительство В КАЗАХСТАНЕ 
пробуксовывает впервые за 5 лет. 
Год начат с минуса: показатели двух зимних месяцев уступают прошлогодним 
на 18%

Нацбанк поддержит притормо-
зившее жилищное строитель-

ство новой ипотечной программой, 
инициированной Президентом  – 
«7‑20‑25».

За январь-февраль текущего го-
да в  эксплуатацию было введено 
1,9 млн кв м жилья – на 17,6% мень-
ше, чем годом ранее. Для сравне-
ния, показатели первых двух меся-
цев прошлого года обгоняли дан-
ные аналогичного периода 2016 го-
да сразу на 44,7%.

Последний раз сезон бы начат 
со  снижения темпов жилищного 
строительства в 2013 (когда показа-
тели первых двух месяцев уступа-
ли аналогичному периоду 2012 го-
да на 20,9%). В целом 2013 год был 
окончен в плюсе, однако показате-
ли 2012 года были увеличены всего 
на 1,5%. Для сравнения, показатели 
2017 года превзошли 2016 на 6,2%, 
ранее годовой рост составлял сра-
зу 17,6% в  2016, 18,9%  – в  2015, 
9,8% – в 2014 году, соответственно.

В  региональном разрезе наи-
большее сокращение темпов жил-
строя отмечено в Алматы – сразу 
на 75,5% год-к-году, до 156,9 тыс. 
кв м за январь-февраль 2018, про-
тив 639,9 годом ранее. Также зна-
чительный минус зафиксирован 
в  СКО (на  47,1% за  год) и  ЮКО 
(на 25,4% за год).

О с н о в н о й  с п а д  п р и ш е л с я 
на  частные строительные компа-
нии – минус 21,3% год-к-году, до 1,7 
млн кв м, из которых 838,4 тыс. кв м 
было введено в эксплуатацию насе-
лением (минус 5,6% за год).

Государственные компании, на-
против, не  снижают темпы строи-
тельства – плюс 26,6% год-к-году. 
Также активизировались иностран-
ные застройщики – рост год-к-году 
сразу в 2,3 раза.

Впрочем, вполне вероятно, но-
вая программа, над которой работа-

ет Нацбанк по заданию Главы госу-
дарства, вскоре даст новый толчок 
буксующему жилстрою. Напомним, 
5 марта на совместном заседании 
палат Парламента Президент Ка-
захстана представил 5 социальных 
инициатив, направленных на  мо-
дернизацию страны, первая из ко-
торых касалась именно насущных 
вопросов улучшения жилищных ус-
ловий. Нурсултан Назарбаев пред-
ложил запустить новую ипотечную 
программу «7‑20‑25»: процентная 

ставка по ипотеке – 7% в год; пер-
воначальный взнос – от 20%, срок – 
до 25 лет.

Главный финрегулятор страны 
уже работает над  запуском про-
граммы: по  словам главы, НБ РК 
Данияра Акишева, в  ближайшее 
время правление Национального 
Банка рассмотрит вопрос созда-
ния 100%-ной дочерней специаль-
ной компании – оператора програм-
мы. Капитал новой компании будет 
сформирован за счет средств Нац-
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Примечательно, что, несмотря 
на активные процессы урбанизации 
и агломерирования, предусмотрен-
ные всеми ключевыми програм-
мами инфраструктурного разви-
тия страны, основной спад в сфере 
жилстроя пришелся на  городскую 
местность (минус 27,9% год-к-году, 
до 1,4 млн кв м). В сельской мест-
ности, напротив, отмечен прирост 
на 39,7% год-к-году, до 481,9 тыс. 
кв м.

Для сравнения, в целом по ито-
гам прошлого года застройщики 
ввели в  эксплуатацию в  городах 
8,8 млн кв м жилья, на 14% боль-
ше, чем  годом ранее, в  селах  – 
2,4 млн кв м, на  14,7% меньше, 
чем в 2016 году.

Использованы данные портала kapital. kz.

банка. В работе программы будут 
использоваться рыночные принци-
пы ипотечного кредитования через 

банки второго уровня, с обязатель-
ным механизмом секьюритизации 
ипотечных кредитов.

Алюминиевая Ассоциация и Союз 
проектировщиков России (СПР) 

подписали соглашение о сотрудниче-
стве. Подписание состоялось в рам-
ках конференции «Малоэтажная 
Россия», прошедшей в Москве.

Сектор строительства являет-
ся ведущим в России и СНГ по по-
треблению алюминия (21%). Отече-
ственные компании способны полно-
стью обеспечить потребности стро-

Алюминиевая ассоциация подписала 
соглашение о сотрудничестве с Союзом 
проектировщиков России

ительных компаний в строительстве 
от фасадов зданий до теплых алю-
миниевых оконных блоков. В соот-
ветствии с подписанным докумен-
том стороны будут внедрять новые 
технологии в проектировании, а так-
же взаимодействовать по развитию 
предприятий строительной отрасли.

Соглашение о сотрудничестве с СПР 
позволит усилить коммуникации членов 
Ассоциации с проектными организаци-

Граждане РФ готовы ежемесячно пла-
тить в среднем 300 рублей за страхо-

вание жилья, показали результаты со-
вместного исследования аналитическо-
го центра НАФИ и Всероссийского со-
юза страховщиков (ВСС) в сентябре.

В июле в стране был принят закон 
о страховании жилья от чрезвычайных 
ситуаций (ЧС). Как показало исследо-
вание, о новом законе слышал каждый 
третий россиянин. При этом те граждане, 

ями (в Союз входят около 400 компа-
ний), сотрудничество в сфере разработ-
ки и реализации программ и мероприя-
тий, отвечающих интересам двух сторон. 
При поддержке Алюминиевой ассоциа-
ции ежегодно разрабатываются и вне-
дряются крупные строительные объекты. 
Так, в октябре начался монтаж первых 
алюминиевых мостов в Сибири – в горо-
де Красноярске, где состоится XXIX Все-
мирная зимняя универсиада 2019.

Россияне готовы ежемесячно тратить  
300 рублей на страхование жилья

которые заинтересованы в страховании 
жилья, хотели бы прибегнуть к комплекс-
ному страхованию, которое покрывает 
не только риск ЧС, но и бытовые риски. 
За комплексное страхование они готовы 
платить в среднем 300 рублей в месяц.

«Это психологический порог, ком-
фортный для потребителя», – заявила 
генеральный директор НАФИ Гузелия 
Имаева в рамках пресс-конференции, 
посвящённой исследованию, уточнив 

при этом, что для жителей сельских рай-
онов эта сумма снижается до 200 рублей.

Закон о страховании жилья от ЧС 
начнет действовать в августе 2019 го-
да. Региональные власти будут вправе 
разрабатывать, утверждать и реализо-
вывать программы возмещения ущер-
ба, причиненного расположенным 
на их территориях жилым помещениям 
граждан, с использованием механизма 
добровольного страхования.
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РОССТАТ: индекс промышленного 
производства 
и выпуск важнейших видов строительных материалов и продукции, 
потребляемой в строительстве в январе-августе 2018 года

Индекс промышленного производ-
ства1) в январе-августе 2018г. 

по сравнению с январем-августом 
2017г. составил 103,1%, в авгу-
сте 2018г. по сравнению с августом 
2017г. – 102,7%, по сравнению с ию-
лем 2018г. – 102,7%.

1) Индекс промышленного производства ис-
числяется по видам деятельности: «Добыча по-
лезных ископаемых», «Обрабатывающие произ-
водства», «Обеспечение электрической энерги-
ей, газом и паром; кондиционирование воздуха», 
«Водоснабжение; водоотведение, организация 
сбора и утилизации отходов, деятельность по лик-
видации загрязнений» на основе данных о дина-
мике производства важнейших товаров-предста-
вителей (в натуральном или стоимостном выра-
жении). В качестве весов используется структура 
валовой добавленной стоимости по видам эконо-
мической деятельности 2010 базисного года.

Наименование
Январь-
август 
2018г.

Август 2018г.  
в % к

Январь-август 
2018г. в % к 

январю-августу 
2017г.

августу 
2017г.

июлю 
2018г.

Лесоматериалы, продольно распиленные или расколотые, разделенные на слои или лу-
щеные, толщиной более 6 мм; деревянные железнодорожные или трамвайные шпа-
лы, непропитанные, млн. куб. м

17,3 107,6 100,6 102,8

Фанера, млн. куб. м 2,6 106,2 104,7 102,7

Плиты древесноволокнистые из древесины или других одревесневших материалов, млн. 
усл. кв. м 424 106,9 103,8 107,0

Окна и их коробки деревянные, тыс. кв. м 386 101,9 101,3 98,1

Плиты, листы, пленка и полосы (ленты) полимерные, неармированные или не комбини-
рованные с другими материалами, тыс. тонн 725 112,3 102,6 108,7

Плиты, листы, пленка и полосы (ленты) прочие пластмассовые непористые, тыс. тонн 234 106,0 98,3 105,0

Материалы для покрытий пола, стен или потолка пластмассовые в рулонах или в форме 
плиток, млн.м2 150 81,1 99,3 86,6

Стекло листовое литое, прокатное, тянутое или выдувное, но не обработанное дру-
гим способом, млн. кв. м 71,6 103,5 96,7 100,1

Стекло листовое термически полированное и стекло листовое с матовой или полирован-
ной поверхностью, но не обработанное другим способом, млн. кв. м 87,6 112,1 95,2 98,6

Сетки, холсты, маты, матрасы, плиты и прочие изделия из стекловолокна, кроме сте-
клотканей, млн. куб. м 54,3 117,6 110,6 108,4

Плитки керамические глазурованные для внутренней облицовки стен, млн. кв. м 51,5 96,4 97,6 104,1

Плитки керамические для полов, млн. кв. м 65,8 104,6 107,1 102,2

Плиты керамические фасадные и ковры из них, млн. кв. м 5,8 107,7 122,3 119,2

Кирпич керамический неогнеупорный строительный, млрд. усл. кирпичей 3,7 90,7 96,9 95,6

Портландцемент, цемент глиноземистый, цемент шлаковый и аналогичные гидравличе-
ские цементы, млн. тонн 37,0 100,3 98,5 99,3

Кирпич строительный (включая камни) из  цемента, бетона или искусственного камня, 
млрд. усл. кирпичей 1,6 88,7 96,4 88,6

Блоки стеновые силикатные, млрд. усл. кирпичей 3,3 79,5 100,2 86,6

Блоки и прочие изделия сборные строительные для зданий и сооружений из цемента, 
бетона или искусственного камня, млн. куб. м 14,6 93,9 99,3 92,9

Бетон готовый к заливке (товарный бетон), млн. куб. м 18,9 95,2 103,1 95,8

Листы асбестоцементные (шифер), млн. усл. плиток 337 101,8 102,0 93,0

Конструкции и детали конструкций из черных металлов, млн.тонн 3,6 84,5 88,1 96,5

Конструкции и детали конструкций из алюминия прочие, тыс. тонн 40,6 94,3 99,3 97,4

Индексы промышленного производства в % к среднемесячному значению 2015 г.
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Российская Федерация в рейтинге 
Всемирного банка Doing Business 2018

В настоящее время одними из клю-
чевых приоритетов Правительства 

Российской Федерации являются раз-
витие и совершенствование инвести-
ционного климата, формирование 
благоприятной предпринимательской 
среды.

В  рамках этой работы Минэко-
номразвития России реализует при-
оритетный проект «Улучшение де-
лового климата в России на основе 
лучших международных практик», 
реализация которого запланирована 
на 2017–2018 года и предусматрива-
ет выполнение 29 мероприятий, на-
правленных на совершенствование 
законодательства в части упрощения 
условий ведения бизнеса и создания 
институтов.

В  целом результаты работы 
по этим направлениям мы уже видим. 
В октябре 2017 г. Всемирный банк опу-
бликовал очередной доклад «Веде-

Динамика движения России в рейтинге Всемирного банка «Ведение бизнеса 2018: Реформирование для создания рабочих мест»

2010 г.
Ведение 
бизнеса 
2011

2011 г.
Ведение 
бизнеса 
2012

2012 г.
Ведение 
бизнеса 
2013

2013 г.
Ведение 
бизнеса 
2014

2014 г.
Ведение 
бизнеса 
2015

2015 г.
Ведение 
бизнеса 
2016

2016 г.
Ведение 
бизнеса 
2017

2017 г.
Ведение 
бизнеса 
2018

Позиция Рос-
сии в рейтинге 124 120 112 92 62 51 40 35

ние бизнеса 2018: Реформирование 
для создания рабочих мест», в кото-
ром Российская Федерация заняла 35 
место, улучшив показатели на 5 пози-
ций по сравнению с прошлым годом 
и продолжив положительную динами-
ку движения в рейтинге.

Лидерами рейтинга остались Но-
вая Зеландия, Сингапур и Дания. Про-
изошли незначительные изменения 
в топ-20 стран рейтинга, в нее в этом 
году не вошли Австрия (22 место) и Ис-
ландия (23 место).

Среди стран БРИКС Россия про-
должает занимать первое место, су-
щественно опережая Китай (78), ЮАР 
(82), Бразилию (125), Индию (100).

Среди стран ЕАЭС Россия также 
занимает первое место: Армения (47), 
Белоруссия (38), Казахстан (36), Кир-
гизия (77).

Так же Россия в этом году опереди-
ла Словакию и Словению.

Россия продолжает сохранять тем-
пы роста в рейтинге, оставаясь един-
ственной страной, обеспечившей та-
кой значительный рост с 2011 г. – на 85 
позиций.

Рейтинг рассчитывается на осно-
вании значения «расстояние до пе-
редовой практики», и за 2017  году 
Россия существенно улучшила по-
казатель до 75,50 баллов (с 73,19). 
При этом у Новой Зеландии, зани-
мающей первое место в  рейтинге, 
данный показатель составляет 86,55 
балла.

Улучшились показатели по  4 
направлениям из 10, наибольший 
прогресс фиксируется по направ-
лениям:

– «международная торговля» (улуч-
шение на 40 позиций);

– «подключение к сетям» (улучше-
ние на 20 позиций);

Россия в сравнении с другими странами в рейтинге Doing Business

Страна DB 2010 DB 2011 DB 2012 DB 2013 DB 2014 DB 2015 DB 2016 DB 2017 DB 2018

Новая Зеландия 2 3 3 3 3 2 2 1 1

Сингапур 1 1 1 1 1 1 1 2 2

США 4 5 4 4 4 7 7 8 6

Грузия 11 12 16 9 8 15 24 16 9

Германия 25 22 19 19 21 14 15 17 20

Казахстан 63 59 47 53 50 77 41 35 36

Россия 120 124 120 112 92 62 51 40 35

ЮАР 34 34 35 39 41 43 73 74 82

Украина 147 145 152 137 112 96 83 80 76

Китай 89 79 91 99 96 90 84 78 78

Бразилия 129 123 126 118 116 120 116 123 125

Индия 133 134 132 131 134 142 130 130 100
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– «кредитование» (улучшение 
на 15 позиций).

В  2017  году Россия находится 
в топ-20 стран по 3 направлениям:

– «подключение к сетям» (10 ме-
сто);

– «регистрация собственности» (12 
место);

– «обеспечение исполнения кон-
трактов» (18 место).

Кроме того, согласно итогам ис-
следования, Россия входит в тридцать 
лучших стран по  показателям «ре-
гистрация предприятий» (28 место) 
и «кредитование» (29 место).

Изменения в методологии

В  2017  году единственным из-
менением для  России стала смена 
маршрута движения груза при рас-
чете значений по Москве с морского 
на сухопутный через Республику Бе-
ларусь. Это означает, что согласно 
статистике, в  Москву автозапчасти 
из Германии попадают чаще по сухо-
путной границе, чем морским путём 
через Санкт-Петербург, как рассчиты-
валось ранее.

Лидеры: ОАЭ, Корея, Тайвань, Гон-
конг, Германия.

В  сравнении 2017  г. с  2016  г. 
по данным Всемирного банка:

– повышение на 20 позиций до 10 
места в мире (с 30 в 2016 году);

– значительно сократился срок 
подключения по  Москве и  Санкт-
Петербургу до 80 дней и 90 дней соот-
ветственно (в рейтинге Doing Business 
2017–150 и 185 дней соответственно);

– учтено объединение процедур 
технологического присоединения 
и энергоснабжения.

В 2016 году реформа не была уч-
тена экспертами; в 2017 году принято 
постановление Правительства Рос-

Динамика значений показателей России в рейтинге Doing Business по направлениям

2010 г.
DB

2011 г.

2011 г.
DB

2012 г.

2012 г.
DB
2013

2013 г.
DB
2014

2014 г.
DB
2015

2015 г.
DB
2016

2016 г.
DB
2017

2017 г.
DB
2018

Подключение к сетям - 183 184 117 143 29 30 10 ↑20

Регистрация собственности 51 45 46 17 12 8 9 12 ↓ 3
Регистрация предприятий 108 111 101 88 34 41 26 28 ↓ 2
Налогообложение 105 105 64 56 49 47 45 52 ↓ 7
Международная торговля 162 160 162 157 155 170 140 100 ↑ 40

Защита миноритарных
акционеров 93 111 117 115 100 66 53 51 ↑ 2

Обеспечение исполнения
контрактов 18 13 11 10 14 5 12 18 ↓ 6

Получение разрешений 
на строительство 182 178 178 178 156 119 115 115

Разрешение неплатежеспо-
собности 103 60 53 55 65 51 51 54 ↓ 3

Кредитование 89 98 104 109 61 42 44 29 ↑ 15

Направление «Подключение к электрическим сетям»

Показатели DB2012 DB2015 DB 2016 DB 2017 Москва 
2018

Санкт-
Петербург
2018

DB 2018

Место в рейтинге 183 143 29 30 – – 10
(↑20) 

Процедуры (количество) 10 5,6 3 3 3 3 3

Срок (дни) 281 179,1 160,5 160,5 80
(↑70) 

90
(↑95) 

83
(↑77,5) 

Стоимость (% дохода на душу 
населения) 1 852,4 321 93,1 44,1 35

(↑2,2) 
56,5

(↑3,6) 
41,5

(↑2,6) 

Надежность электроснабжения 
и прозрачность тарифов (0-8) - - 8 8 8 8 8

Направление «Регистрация собственности»

Показатели
DB
2012

DB
2015

DB
2016

DB
2017

Москва
2018

Санкт-
Петербург 
2018

DB
2018

Место в рейтинге 45 12 8 9 – – 12 (↓3) 

Процедуры (количество) 5 3 3 3 4
(↓1) 

4
(↓1) 

4
(↓1) 

Срок (дни) 43 19 15 15
13

(↑2) 
13

(↑2) 
13

(↑2) 

Стоимость (% стоимости недвижимости) 0,2 0,1 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2

Качество регистрационной системы (0-30) – – 26 26 26 26 26
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сийской Федерации от 11 мая 2017 г. 
№ 557 в  части вопроса заключения 
договоров энергоснабжения до завер-
шения процедуры технологического 
присоединения энергопринимающих 
устройств потребителей электриче-
ской энергии, что способствовало, на-
ряду с подтверждениями респонден-
тов, учету реформы. Процесс получе-
ния доступа к электроснабжению был 
упрощен посредством создания воз-
можности заявителям заключить дого-
вор энергоснабжения до завершения 
мероприятий по технологическому при-
соединению (в том числе в электрон-
ном виде, посредством применения 
участниками отношений электронной 
цифровой подписи). При этом законо-
дательством установлено, что в таком 
случае все взаимодействие осущест-
вляется только через сетевую органи-
зацию без необходимости посещения 
поставщика электрической энергии.

Лидеры: Новая Зеландия, Руанда, 
Литва, Грузия, Беларусь.

В  сравнении 2017  г. с  2016  г. 
по данным Всемирного банка:

– улучшилось значение по срокам 
регистрации прав собственности  – 
9 рабочих дней (11 календарных дней) 
при обращении через МФЦ. Эксперта-
ми отмечается, что именно подача до-
кументов через МФЦ наиболее попу-
лярна в Москве и Санкт-Петербурге.

Реформы, повлиявшие на позицию 
в рейтинге:

– вступили в силу с 1 января 2017 г. 
нормы в соответствии с Федеральным 
законом от 13.07.2015 № 218‑ФЗ.

Лидеры: Казахстан, Новая Зелан-
дия, Грузия, Сингапур, Малайзия, Ма-
кедония, Индия.

В  сравнении 2017  г. с  2016  г. 
по данным Всемирного банка:

– повышение на 2 позиции до 51 
места в мире (с 53 в 2016 году);

– учтена норма законодательства, 
предусматривающая изменения прав 
по акциям только с согласия владель-
цев соответствующих категории ак-
ций.

– с 1 января 2017 г. сделки с заин-
тересованностью могут совершаться 
без одобрения органа управления ак-
ционерного общества, что повлекло 
потерю 3 баллов по направлению.

Реформы, повлиявшие на позицию 
в рейтинге:

– введены поправки в законода-
тельство в части раскрытия и предо-
ставлении информации о сделке с за-
интересованностью и конфликте инте-
ресов, в т. ч.:

а) введена обязанность лица, заин-
тересованного в совершении сделки, 
уведомить о заинтересованности об-
щество (статья 81 Федерального зако-
на от 29 декабря 1995 г. № 248 «Об ак-
ционерных обществах» в  редакции 
Федерального закона от 3 июля 2016 г. 
№ 343‑ФЗ);

б) установлены требования к по-
рядку направления и форме уведомле-
ний лиц, которые могут быть признаны 
заинтересованными в совершении ак-
ционерным обществом сделок (Указа-
ние Банка России от 3 апреля 2017 г. 
№ 4338‑У);

в) предусмотрена обязанность обще-
ства извещать о сделке, в совершении 
которой имеется заинтересованность, 
членов совета директоров общества, 
а в случае, если в совершении такой 
сделки заинтересованы все члены сове-
та директоров общества, или в случае, 
если его формирование не предусмо-
трено законом или уставом общества, – 
акционеров. При этом уставом обще-
ства может быть предусмотрена обя-
занность извещения акционеров наряду 
с членами совета директоров общества 
(статья 81 Федерального закона от 29 
декабря 1995 г. № 248 «Об акционерных 
обществах» в г) редакции Федерального 
закона от 3 июля 2016 г. № 343‑ФЗ);

уточняется, какая именно инфор-
мация указывается в сообщении о су-
щественном факте и годовом отче-
те о совершении эмитентом сделки, 
в совершении которой имеется заин-
тересованность. В частности, указы-
вается основание, по которому лицо 
признается заинтересованным, и его 
доля в уставном капитале общества 
и контрагента по сделке (указание 
Банка России от  1 апреля 2016  г. 
№ 3987‑У и положение Банка России 
от 12 февраля 2015 г. № 454‑П).

Лидеры: Новая Зеландия, Бруней-
Даруссалам, Колумбия, США, Замбия.

В  сравнении 2017  г. с  2016  г. 
по данным Всемирного банка:

– повышение на 15 позиций до 29 
места в мире (с 44 в 2016 году);

– учтены изменения, устанавлива-
ющие новый порядок направления зая-
вителем уведомлений о залоге движи-

Направление «Защита миноритарных акционеров»

Показатели
DB 2012 DB 2015 DB 2016 DB 2017 Москва 

2018

Санкт-
Петербург 
2018

DB 2018

Место в рейтинге 111 100 66 53 – – 51 (↑2) 

Индекс защиты  интересов миноритарных 
инвесторов (0-10) 4,7 5,1 5,7 6 – – 6,17

Индекс регулирования конфликта
интересов (0-10) – 5 5 5 5 5 5

Индекс открытости 6 – – 6 6 6 6

Индекс ответственности директора 2 – – 2 2 2 2

Индекс юридической ответственности ру-
ководителей (0-10) 6 – – 7 7 7 7

Индекс акционерного управления (0–10) – 5,2 6,3 7
7,3

(↑0,3) 
7,3

(↑0,3) 
7,3

(↑0,3) 

Индекс прав акционеров (0-10) – – – 8
9

(↑1) 
9

(↑1) 
9

(↑1) 

Индекс развития структуры управления (0-10) – – – 5 5 5 5

Индекса корпоративной прозрачности (0-10) – – – 8 8 8 8
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мого имущества в электронной форме 
на регистрацию в единой информаци-
онной системе (далее – ЕИС) нотариа-
та через уполномоченного оператора – 
Федеральную нотариальную палату;

– учтены изменения, предостав-
ляющие возможность использовать 
в качестве залога будущие или приоб-
ретенные впоследствии активы, а так-
же распространять залог на активы, 
полученные в результате использова-
ния исходных активов, поступления 
от этих активов или на заменившие 
их активы.

Реформы, повлиявшие на позицию 
в рейтинге:

– с 1 января 2017 г. на территории 
России направлять уведомления о за-
логе возможно в электронной форме 

на регистрацию в ЕИС через уполно-
моченного оператора ЕИС  – Феде-
ральную нотариальную палату (ст. 
103.1 и 103.7 Основ законодательства 
Российской Федерации о нотариате; 
порядок взаимодействия Федераль-
ной нотариальной палаты и нотариуса 
при регистрации уведомлений о зало-
ге движимого имущества в электрон-
ной форме установлен Приказом Ми-
нюста России от 28 декабря 2016 г. 
№ 323 «Об утверждении Порядка вза-
имодействия Федеральной нотариаль-
ной палаты и нотариуса при регистра-
ции уведомления о залоге движимого 
имущества»);

– с 1 июля 2014 г. предоставлена 
возможность использовать в качестве 
залога будущие или приобретенные 

впоследствии активы, а также акти-
вы, полученные в результате исполь-
зования исходных активов, поступле-
ния от этих активов или на заменив-
шие их активы (вступили в силу нормы 
Федерального закона от 21 декабря 
2013 г. № 367‑ФЗ «О внесении изме-
нений в часть первую Гражданского 
кодекса Российской Федерации и при-
знании утратившими силу отдельных 
законодательных актов (положений 
законодательных актов) Российской 
Федерации»). В  2017  году Всемир-
ный банк согласился с обосновани-
ем, что поскольку в Российской Фе-
дерации все залоговые правоотноше-
ния возникают на основании договора 
или закона, введение императивного 
автоматического распространения за-

Направление «Кредитование»

Показатели
DB
2012

DB
2015

DB
2016

DB
2017

Москва
2018

Санкт-
Петербург 
2018

DB 2018

Место в рейтинге 98 61 42 44 – – 29 (↑15) 

Индекс юридических прав (0-12) 3 4 6 6 8 (↑2) 8 (↑2) 8 (↑2) 

Индекс глубины кредитной информации 
(0-8) 5 7 7 7 7 7 7

Количество человек, находящихся на уче-
те в государственном реестре (% взросло-
го населения) 0 0 0 0 0 0 0

Количество человек, находящихся на уче-
те в частных бюро (% взрослого населе-
ния) 35,8 64,6 70,2 77,2

81,8
(↑4,6) 

81,8
(↑4,6) 

81,8
(↑4,6) 

Направление «Международная торговля»

Показатели
DB
2012

DB
2015

DB
2016*

DB 2017
Москва
2018

Санкт–Пе-
тербург 
2018

DB 2018

Место в рейтинге 160 155 170 140 – – 100 (↑40) 

Время на экспорт

Подготовка документов (часы) – – 43 25,4 26 24 25,4

Прохождение границы (часы) – – 96 96
72

(↑24) 
72

(↑24) 
72

(↑24) 

Стоимость экспорта

Подготовка документов (долл. США) – – 500 92 80 120 92

Прохождение
границы (долл. США) – – 1 125 765

665
(↑100) 

665
(↑100) 

665
(↑100) 

Время на импорт

Подготовка документов (часы) – – 43 43 43 43 42,5

Прохождение
границы (часы) – – 96 96

14
(↑82) 96

38,6
(↑57,4) 

Стоимость импорта

Подготовка документов (долл. США) – – 500 152,5 160 135 152,5

Прохождение
границы (долл. США) – – 1 125 1 125

400
(↑725) 

1025
(↑100) 

587,5
(↑536,5) 

* В 2015 г. полностью изменена методология расчета направления
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лога на продукты, полученные в ре-
зультате использования исходных ак-
тивов, поступления от  этих активов 
или заменившие их активы нецелесо-
образно.

Лидеры: Румыния, Венгрия, Поль-
ша, Чехия, Дания.

В  сравнении 2017  г. с  2016  г. 
по данным Всемирного банка:

– повышение на 40 позиций до 100 
места в мире (со 140 в 2016 году);

– изменился маршрут движения 
груза по Москве на сухопутный через 
Красную горку (Смоленская область) 
и  Республику Беларусь. Изменения 
маршрута способствовали сокраще-
нию сроков и стоимости по экспорту 
и импорту по Москве;

– эксперты также отмечают сокра-
щение затрат на прохождение грани-
цы при экспорте и импорте через порт 
Санкт-Петербург, а  также времени 
при экспорте, связывая это с возрос-
шей конкуренцией при работе много-
функционального морского перегру-
зочного комплекса «Бронка».

Реформы, повлиявшие на позицию 
в рейтинге:

– таможенными органами Россий-
ской Федерации упрощен порядок 
уплаты таможенных платежей. Орга-
низован централизованный учет упла-
ченных таможенных пошлин, налогов 
и иных платежей на единый лицевой 
счет участника внешнеэкономической 
деятельности на уровне ФТС России;

– внедрен электронный транзит;
– ускорены процедуры экспорта 

и импорта в морском порту Большой 
порт Санкт-Петербург («эксперимент 
в Большом порту Санкт-Петербурга»);

– внедрен электронный сервис 
по предоставлению участнику внешне-

экономической деятельности инфор-
мации о выпущенных товарах (в режи-
ме онлайн).

Лидеры: Дания, ОАЭ, Новая Зелан-
дия, Тайвань, Гонконг

В  сравнении 2017  г. с  2016  г. 
по данным Всемирного банка:

– позиция России (115 место) 
не  изменилась, несмотря на  значи-
тельный объем проделанной совмест-
но с правительствами Москвы и Санкт-
Петербурга в 2016–2017 годах работы 
по улучшению инвестиционного кли-
мата в сфере строительства.

Отсутствие продвижения пози-
ции Российской Федерации в рейтин-
ге в сфере строительства в основном 
связано с незавершенностью процес-
са внедрения ряда реализованных ре-
форм на момент проведения эксперта-
ми Всемирного банка оценки рейтинга 
(март-апрель 2017 года).

Не учтенные Всемирным банком 
реформы:

– сокращен срок процедур «Полу-
чение разрешения на строительство» 
и»Получение разрешения на эксплуа-
тацию здания» до 7 рабочих (9 кален-
дарных) дней;

– сокращен срок процедур «Полу-
чение разрешения на строительство» 
и»Получение разрешения на эксплуа-
тацию здания» до 7 рабочих (9 кален-
дарных) дней;

– отменено согласование проект-
ной документации систем водоснабже-
ния и водоотведения;

– отменено открытие и закрытие 
ордера на производство строитель-
ных работ в Санкт-Петербурге (ГАТИ 
законодательно не имеет права вы-
давать ордера на производство стро-
ительных работ на территории, на ко-

торые выдано разрешение на строи-
тельство);

– обеспечено включение в состав 
градостроительного плана земельно-
го участка (ГПЗУ) информации о сетях 
инженерно-технического обеспечения, 
расположенных в границах земельного 
участка, а также о технических услови-
ях подключения к сетям водоснабже-
ния и водоотведения;

– в г. Москве утверждены Правила 
землепользования и застройки;

– обеспечена постановка вновь по-
строенного объекта на кадастровый 
учет в  порядке межведомственного 
взаимодействия без участия застрой-
щика;

– обеспечено предоставление ус-
луг в сфере строительства в электрон-
ном виде и внедрение электронных 
сервисов, связанных с предоставле-
нием услуг в  сфере строительства: 
«Калькулятор процедур», перевод 
в  электронный вид архива Государ-
ственного Фонда материалов и данных 
инженерных изысканий (Геофонд) г. 
Москвы в части геологических изыска-
ний, перевод в электронный вид услуг 
по заключению договора на подклю-
чение к электрическим сетям и сетям 
водоснабжения и водоотведения, ввод 
в эксплуатацию электронной формы 
подачи и получения документов через 
Единую систему строительного ком-
плекса Санкт-Петербурга, позволяю-
щую застройщикам в электронном ви-
де подавать документы и получать ре-
зультат оказания 24 государственных 
услуг.

Источник: доклад Минэкономразвития России 
от 25.06.2018 г.

Направление «Получение разрешения на строительство»

Показатели
DB
2012

DB
2015

DB
2016

DB
2017

Москва
2018

Санкт-
Петербург 
2018

DB
2018

Место в рейтинге 178 156 119 115 – – 115

Процедуры (количество) 51 19,8 19 13,7
15

(↓1) 13 14,4

Срок (дни) 423 238,4 263,5 239,3
230,5
(↓1) 

260
(↑2) 239,4

Стоимость (% стоимости склада) 183,8* 1,9 1,6 1,4
1,4

(↑0,1) 
1,1

(↑0,1) 
1,3

(↑0,1) 

Качество контроля в строительстве 
(0-15) - - 14 10 10 10 10

* Расчет стоимости в DB2012 производился в % от дохода на душу населения
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ПРОЕКТ «РУССКОЕ СЕРЕБРО»
Александр Ефимов, технический директор компании «Пенза Тайл»

Реечный фальц один из  несколь-
ких видов фальцевой кровли рас-

пространенных в Российской империи 
в 18–19 веках. Эволюционное движе-
ние в производстве кровельного ин-
струмента и материалов в недавнем 
прошлом привело к  модернизации 
и развитию различных узлов фальце-
вой кровли в частности и ее технологии 
в целом. Об истории монтажа кровли 
в технике реечного фальца 21 века вы-
полненного мастерами нашей Артели 
будет рассказано далее на страницах 
журнала. Данная статья будет также 
интересна и полезна начинающим кро-
вельщикам-жестянщикам которые хо-
тят, но не могут приобрести дорогосто-
ящий комплект инструментов. Реечный 
фальц в  сравнении с  классическим 
двойным фальцем не только в два раза 
надежнее из‑за его поперечных швов 
высотой 50  мм (в то время как у двой-
ного фальца замок имеет всего лишь 
25  мм), но и требует в два раза мень-
ше наличия инструментов для работы 
с ним.

В 2014 году в службу заказов нашей 
Артели поступило предложение о по-
крытии кровли фальцевыми картина-
ми объекта, расположенного в лесном 
массиве на территории Московской об-
ласти. После проведенных переговоров 
с непосредственным заказчиком было 
определено о подходе к кровле с неор-
динарной и экстравагантной стороны 
вопроса. Пожелания заказчика были 

переданы в технический отдел Артели, 
которая приступила к изучению проек-
та кровли. Спустя некоторое время за-
казчику было представлено несколько 
форматов кровельного покрытия с тех-
ническими данными о расходе металла, 
узлами и т. д. Впоследствии выбор был 
сделан в пользу реечного фальца в ста-
ринной технике исполнения. На его ос-
нове техническая служба разработала 
исполнительную карту и узлы кровли. 
За несколько столетий эволюционное 
развитие технологии привело к новым 
кровельным покрытиям, таких как алю-
миний, титан-цинк и медь. Учитывая 
большую трудоемкость выполнения 
работ, выбор был сделан в пользу мак-
симально пластичного металла – кро-
вельного алюминия марки Prefa (Герма-
ния). Для придания декоративного эф-
фекта покрытию был выбран формат 
stucco – рельефная поверхность. При-
ятной неожиданностью для заказчика 
стала низкая цена на закупку алюми-
ния по сравнению с медью и титан-цин-
ком. Цветовое решение покрытия кров-
ли было решено выполнить в двух цве-
тах – серебристый металлик и серый. 
Основной объем покрытия кровли пло-
щадью 100  м2 (фальцевые картины) за-
казчик пожелал выполнить в благород-
ном цвете – серебро. По завершению 
переговоров объекту было присвоено 
кодовое название «русское серебро» 
из которого следует что работу выпол-
нили русские мастера, а в качестве ма-

териала было выбрано покрытие ассо-
циирующимся с серебром.

Изготовление картин

Непосредственно перед началом 
изготовления фальцевых картин пред-
варительно была произведена раз-
работка технической карты покрытия 
кровли с использованием программ-
ного продукта AutoCAD. На основании 
проведенных ранее расчетов присту-
пили к работам по разметке и резке 
металла. Предстояло изготовить два 
типоразмера заготовок  – 1000х581 
и  500х333  мм. Одним из  важных 
аспектов проектирования кровельного 
покрытия было не допустить наличия 
каких‑либо отходов металла. Учитывая 
данное обстоятельство, были приняты 
к исполнению вышеуказанные разме-
ры. В качестве инструмента для раз-
меточных работ были использованы 
угольник, линейка, маркер и карандаш. 
Использование последнего с учетом 
фактурного покрытия алюминия было 
единственным правильным и верным 
решением (применение металлическо-
го специального разметочного шабло-
на и твердосплавного карандаша бы-
ло категорически недопустимо). Резка 
заготовок осуществлялась с примене-
нием специальных ножниц по металлу 
марок Stubai (Австрия) и Edma (Фран-
ция). Количество нарезанных загото-
вок для последующего профилирова-

Штрипс алюминия с шириной 500 (вес 31 кг) и 1000 мм (вес 60 кг) 
при толщине 0.7 мм был привезен на объект в небольших бухтах

Первоначальное кровельное покрытие объекта на период зимней 
консервации было покрыто рубероидом
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ния было произведено строго в соот-
ветствии с технической картой. Рабо-
ты по гибке металла были разделены 
на два этапа. Заготовки малого разме-
ра было решено профилировать на ги-
бочном станке сегментного типа мар-
ки Эдельвейс (Россия). Заготовки ши-
риной 1000  мм были профилированы 
с применением ручных роликовых ли-
стогибов (бендеры) марки Wuko (Ав-
стрия). Технические возможности бен-
дера позволяют производить профи-

лирование с неограниченной длиной 
заготовки (как правило, максимальная 
длина картины не превышает 12 пм). 
Таким образом, общий объем изготов-
ления картин силами двух специали-
стов за три рабочих смены (12 часов) 
составил немногим более 80  м2.

Подготовительные работы

Отдельно стоит перечислить пере-
чень дополнительных работ по подго-

товке сплошного основания кровли. 
Была произведена укладка обрезных 
досок толщиной 25  мм, предвари-
тельно обработанных антисептиком. 
Вид химической обработки – поверх-
ностная. После того как было выпол-
нено сплошное основание приступили 
к  укладке разделительной мембра-
ны Icopal. Узел примыкания подкла-
дочного ковра к  дымоходной трубе 
был выполнен с применением специ-
ального кровельного армированного 

Предварительная подготовка – организация рабочего места кро-
вельщика-жестянщика перед началом работ

Специальные инструменты для разметки и резки рулонного алюми-
ния, а также производства цикла работ по профилированию металла

Ручное профилирование фальцевой картины с применением ролико-
вого листогиба WUKO

Изготовление декоративных ветровых элементов в технике Г-образного 
стоячего фальца

Установка декоративных картин требует качественной подготовки по-
верхности лобовой доски (сушка, строгание, шлифовка, покраска)

Укладка битумного подкладочного ковра ICOPAL по сплошному осно-
ванию выполненного из обрезных досок толщиной 25 мм
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скотча D-Tack Tacoflex. Дополнитель-
но была произведена укладка вто-
рого слоя специальной диффузион-
ной мембраны на основе акрилата. 
Укладка данной мембраны позволила 
провести разделение между битум-
ной изоляции Icopal и кровельным по-
крытием. Также это повысило надеж-
ность кровельного покрытия для за-
щиты от дождевой влаги до начала 
укладки фальца. Стоит упомянуть, 
что осень 2014 года выдалась особен-
но дождливой и сопровождала атмос-
ферными осадками объект на  всех 
этапах кровельных работ. Среднесу-
точная температура воздуха состав-
ляла +12 градусов. В качестве реек 
фальца на основании старой техники 
монтажа XIX века было принято реше-
ние об установке деревянных брусков 
размером 50х50  мм. Учитывая ли-
нейную температурную деформацию 
алюминия которая может достигать 
2.4  мм / пм (в зависимости от време-
ни года) необходимо было изменить 
форму брусков с квадратного сечения 
на усеченную пирамиду. Были прове-
дены работы по строганию древеси-

ны. Затем бруски были также обрабо-
таны антисептиком.

Карнизные свесы

Хронология работ в зоне карниза 
была разделена на несколько этапов. 
Важным моментом было изготовле-
ние лобовой доски шириной 200  мм. 
Общая длина карниза составила  
24 пм. Первоначально были складиро-
ваны доски толщиной 40  мм для есте-
ственной сушки на открытом воздухе. 
Продолжительность сушки древесины 
составила две недели. Далее предсто-
яло произвести строгание до требуе-
мой толщины – 20  мм. Завершением 
работ стала шлифовка и покраска до-
сок. После монтажа досок приступили 
к изготовлению декоративных элемен-
тов из алюминия. Размеры фальцевых 
картин составили 200х310  мм. Кре-
пление картин в технике Г-образного 
фальца производили с применением 
неподвижных кляммеров из нержавею-
щей стали. Обжим картин производи-
ли с помощью специального обжимно-
го инструмента (рамка для Г-образного 

фальца марки FREUND). Последним 
этапом стало изготовление фальш-
планки из оцинкованной стали. Раз-
вертка карнизной планки из алюминия 
предполагала внутреннее соедине-
ние с фальш-планкой. Стоит отметить, 
что по желанию заказчика на заднем 
скате кровли был установлен полукру-
глый водосточный желоб скандинав-
ского типа. Учитывая, что на переднем 
скате кровли желоб отсутствовал, это 
предполагало изготовление карнизных 
планок различной развертки. Для за-
щиты от птиц и насекомых установили 
защитную карнизную вентиляционную 
ленту из ПВХ шириной 100  мм.

Реечный фальц

Перед тем  как  непосредственно 
провести укладку фальца, необходи-
мо было выполнить разметку каждо-
го ската кровли в соответствии с тех-
нической картой кровельного покры-
тия. Разметку производили при  по-
мощи складной деревянной линейки 
и маркеров. После того как все рабо-
ты по разметке были завершены при-

Укладка разделительного слоя в виде диффузионной мембраны Установка на карнизном свесе кровли фальш- и карнизной планок

Монтаж первого ряда фальцевых картин вдоль фронтонного свеса 
кровли (бельгийский вариант)

Обжим фальцевых картин специальным инструментом – универ-
сальной рамкой STUBAI
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ступили к  установке фальш-планок 
в зоне карниза. Для увеличения жест-
кости карнизного свеса материалом 
фальш-планок выбрали оцинкованную 
сталь Ruukki толщиной 0.5  мм с поли-
уретановым покрытием pural (толщи-
на 50 мкм). Крепление всех элементов 
производили желтопассивированными 
саморезами 31  мм. Далее установи-
ли карнизные планки с креплением са-
морезами в шахматном порядке. Шаг 
установки саморезов – 80  мм. Следу-
ющим этапом была последовательная 
укладка фальцевых картин каждого ря-
да. Монтаж производили от фронтонов 
к центру кровли. Необходимо указать 
на один из самых важных моментов 
при монтаже фальца – крепление кар-
тин. В качестве крепежа применялись 
неподвижные кляммеры из нержавею-
щей стали австрийской компании Pre-
fa. Количество кляммеров для картин 
размером 1000х581  мм было четыре 
штуки, а для размера 500х333  мм – 
две штуки. Расстояние установки клям-
меров составило в среднем 200  мм. 
Учитывая высокую пластичность алю-
миния и  большой размер картины 

1000х581  мм необходимо было доба-
вить надежности соединения установ-
кой дополнительного кляммера в цен-
тре. Одним из важных и ответственных 
работ при укладке фальца является 
установка последних картин каждого 
ряда в коньковой части кровли. Необ-
ходимо было выполнить подъем метал-
ла на 90 градусов и произвести работу 
по свертыванию углов картины конвер-
том при помощи специального инстру-
мента – цапля.

После того как первый ряд картин 
был установлен от карниза до конька 
приступили к их обжиму. Для этого ис-
пользовалась универсальная фальце-
вая рамка известного мирового брен-
да компании Stubai (Австрия). При по-
мощи данного инструмента был про-
изведен обжим картин в два прохода 
от Г-образного до двойного. Затем не-
обходимо было при  помощи киянки 
(молекулярно-сшитый полиэтилен) сва-
лить двойной фальц по 70  мм с каж-
дой стороны картины. Завершением 
работ стал подъем боковых сваленных 
фальцев на 90 градусов. Для этих це-
лей применялись широкие конвертные 

Отбортовка боковых частей картины конвертными клещами Свертывание угла (конверт) картины в коньковой части кровли спе-
циальным инструментом – цаплей

Укладка V-образных деревянных брусков между картинами Двухстороннее крепление боковых частей картин кляммерами;

клещи. Все последующие ряды уклад-
ки фальцевых картин были произведе-
ны аналогичным способом.

Декоративная рейка

Установка ранее приготовленных 
строганых брусков не  заняла много 
времени. Одновременно произвели 
гибку выступающих частей фальце-
вых картин в замковой области на 90 
градусов. Для удобства работы исполь-
зовались клещи Stubai с углом 45 гра-
дусов. Следующим этапом работ была 
установка начальных карнизных эле-
ментов (заглушки реек). Стоит упомя-
нуть, что в технике реечного фальца 
(исключение составляет листовой сви-
нец толщиной 2  мм) существует всего 
два способа изготовления начальных 
элементов – шведский и бельгийский 
варианты. Второй вариант предусма-
тривает установку на рейку внутренней 
заглушки с обжимом по боковым сто-
ронам выступающих частей от картин. 
Бельгийский вариант более изыскан-
ный за счет установки заглушки в виде 
единого обтекаемого элемента. Мате-
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риалом покрытия реечных элементов 
как ранее упоминалось, был выбран 
фактурный алюминий Prefa серого цве-
та. После того как заглушки на всех 
рейках расположенных на одной сторо-
не ската были установлены приступи-
ли к изготовлению последующих после 
заглушек рядовых элементов. Размер 
каждого бруска имел ширину 50  мм. 
При этом боковую отбортовку картин 
выполнили по 15  мм с каждой стороны, 
соответственно. Таким образом, общая 
ширина видимого покрытия реек соста-
вила 80  мм. При этом общая разверт-
ка изготавливаемого элемента (с уче-
том всех скрытых гибов) имела ширину 
120  мм. Стоит упомянуть и про второй 
узел крепления в верхней части эле-
мента. Если боковое крепление под-
разумевало простой обжим клещами 
45 градусов, то верхнее же крепление 
элемента имело замок стандартного 
двойного фальца. При установке эле-
ментов (как и в случае с фальцевыми 
картинами) применялись неподвижные 
кляммеры Prefa из нержавеющей ста-
ли. Обжим замков производили также 

фальцевыми рамками Stubai и Freund. 
После установки рядовых элементов 
по всей длине рейки (бруска) строгая 
последовательность работ предполага-
ла обжим рамкой всех замков с после-
дующей подгибкой клещами боковых 
частей элементов. После выполнения 
всех работ узлы соединения элемен-
тов имели красивый декоративный эф-
фект за счет применения техники двой-
ного лежащего фальца.

Дымоходная труба

В технике двойного стоячего фаль-
ца обход лицевой стороны трубы выпол-
няется в нескольких вариациях, а в тех-
нике реечного фальца всего лишь од-
ним традиционным способом. Нали-
чие большого количества инструмента 
для выполнения узлов по обходу трубы 
как в случае с классическим фальцем 
совершенно не требуется. Необходи-
мы лишь клещи 45 градусов, ножницы 
с короткой режущей частью (например, 
Edma), карандаш, линейка и  цапля. 
Стоит напомнить, что на кровле находи-

лась одна дымоходная труба, располо-
женная на заднем скате. Данный скат 
кровли не стали размечать, так как он 
имел небольшие размеры по ширине. 
Учитывая данный факт, укладку кар-
тин начали производить от фронтонов 
к центру ската кровли. Когда ряд кар-
тин был уложен, вблизи трубы произве-
ли разметку для укладки деталей. Это 
позволило сэкономить время на раз-
метке ската кровли. Размер основания 
трубы имел 400х400  мм. Учитывая ма-
лую ширину задней части трубы, от вы-
полнения разуклонки было решено от-
казаться. Стоит сказать, что при уклад-
ке фальца не были использованы ка-
кие‑либо уплотнительные материалы 
в виде ПСУЛ. Последовательность ра-
бот имела следующий порядок – пер-
воначально выполняется укладка ме-
талла до начала трубы, затем (в нашем 
случае) левая сторона, а после и пра-
вая часть. Завершением работ являет-
ся укладка металла на задней стороне 
трубы. Для производства работ на зад-
ней части дополнительно требуется ло-
патка-оправка и молоток со стальным 
сердечником. Высота подъема металла 
на вертикальные части трубы должна 
составлять 150  мм (например, в Фин-
ляндии во время моей служебной ко-
мандировки в 2014 году это значение 
составляет 250  мм). Стоит упомянуть, 
что дымоходная труба перед началом 
работ досталась нам с уже выполнен-
ной выдрой, что в XXI веке нецелесоо-
бразно. Учитывая наличие выдры, ме-
талл пришлось подводить под высту-
пающие части кирпича и впоследствии 
на все швы нанесли полиуретановый 
герметик Sikaflex. Недостатком (в на-
шем случае) трубы с выдрой можно 

Установка начальных декоративных заглушек в карнизной зоне 
кровли (бельгийский вариант)

Узел крепления декоративных рядовых реечных элементов

Готовый вид декоративных реечных элементов высотой 50 мм
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считать малую высоту подъема метал-
ла на задней стороне – всего 120  мм. 
Это является не соответствие нормам 
(правилам) и нарушением технических 
альбомов в  области металлических 
(фальцевых) покрытий.

Водосточная система

Карнизный узел второго ската вы-
полнили с некоторыми изменениями 
в отличии от карниза первого ската. 
Предполагалось установить крюки же-
лоба с их креплением на обрешетке 
кровли. После расчета шага установ-
ки крюков при помощи стамески вы-
полнили в обрешетке пазы глубиной 
4  мм. После монтажа крюков закре-
пили полукруглый водосточный желоб 
скандинавского типа (ширина 125  мм). 
Стоит указать, что все элементы во-
доотвода изготовлены из оцинкован-
ной стали RUUKKI толщиной 0.6  мм 
с двухсторонним полиуретановым по-
крытием pural (50 мкм). Далее произве-
ли монтаж стандартной фальш-планки 
и немного измененной в развертке кар-
низной планки (оцинкованная сталь 
0.5  мм). Крепление элементов произ-
водили оцинкованными саморезами 
31  мм. После того как все работы с во-
достоком были завершены приступили 
к укладке металла на кровле.

Фронтонные свесы

Подкарнизные и фронтонные све-
сы кровли были выполнены полностью 
из дерева и имели видимый декоратив-
ный вид. Учитывая этот факт элемен-
ты фронтона из алюминия необходимо 
было выполнить таким образом, чтобы 

крайние стропильные ноги оставались 
максимально видимыми. После снятия 
размеров общей высоты фронтонного 
свеса на кровле было принято реше-
ние об изготовлении образчиков опре-
деленной развертки для согласования 
с заказчиком. При этом после установ-
ки декоративных элементов на фронто-
нах кровли видимая часть стропильной 
ноги составила 310  мм. Для опреде-
ления длины изготовления декоратив-
ных элементов произвели замер общей 
длины фронтонного свеса. Затем поде-
лили значение на равные части и при-
няли к сведению ширину видимых со-
единений данных элементов с исполь-
зованием декоративных внешних реек. 
После монтажа всех рядовых фронтон-
ных элементов необходимо было уста-
новить начальные элементы в карниз-
ной зоне. Учитывая сложность изготов-
ления данных элементов (всего необхо-
димо было изготовить четыре единицы) 
применили использование шаблонов 
из плотной бумаги. После того как бу-

Монтаж полукруглого внешнего водосточного желоба

мага приняла необходимую форму ис-
ходя из натурных замеров на кровле по-
лучили требуемую развертку изделия. 
После того как все размеры перенесли 
с бумаги на металл провели гибочные 
работы. Завершением работ на фрон-
тонах кровли стала установка началь-
ных заглушек в карнизной зоне. С каж-
дой стороны ската заглушки были вы-
полнены в двух вариациях с учетом во-
досточного желоба и без него. Всего 
было выполнено четыре элемента.

Коньковый узел

Последним этапом работ всегда 
при укладке фальцевых картин явля-
ется устройство коньковых узлов. В на-
шем случае учитывая укладку тепло-
изоляционных плит с устройством од-
ноконтурной вентиляции подкровель-
ного пространства, необходимо было 
выполнить конек вентилируемым. До-
полнительно для защиты от задувания 
снега в коньковую часть кровли уста-

Установка первой фальцевой картины на карнизном свесе (швед-
ский вариант)

Обход дымоходной трубы в технике реечного фальца
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новили по всей длине конька бруски 
сечением 70х50  мм. Высота 70  мм 
позволит в определенной степени за-
щитить конструкцию конька в зимнее 
время года и обеспечить тягу движе-
ния воздуха в венткамере. При устрой-
стве кровельного пирога использо-
вался контрбрус сечением 50х50  мм. 
Затем поверх брусков были установ-
лены ФСФ-плиты, которые заранее 
были обработаны краской Tikkurilla 
(Финляндия). Ширина плиты состави-
ла 435  мм. Далее были закреплены 
заранее приготовленные V-образные 
бруски сечением 50х50  мм (предвари-

тельная обработка антисептиком Neo-
mid, Россия). Длина брусков также со-
ставила 435  мм. Следующим этапом 
была установка вентиляционной сетки 
(ПВХ) шириной 100  мм с ее креплени-
ем в торцевых частях брусков. Таким 
образом, подконструкция конька защи-
щает кровлю от снега при установке 
первого ряда брусков высотой 70  мм, 
а второй ряд обеспечивает выход воз-
духа из венткамеры. Затем в качестве 
сплошного основания для покрытия 
конька выбрали OSB-плиту толщи-
ной 12  мм. Далее для дополнитель-
ной защиты деревянных элементов 

Установка начальных декоративных заглушек в карнизной зоне 
кровли (шведский вариант)

Подконструкция вентилируемого конька выполненного из деревян-
ных брусков и фанеры ФСФ

Монтаж декоративных коньковых элементов на внешней рейке Примыкание рядовой картины реечного фальца к коньку

Общий вид кровли в старинной утраченной технике реечного фальца 
ручной работы

Элементы декорации вентилируемого конька со стороны фронтона

поверх OSB-плиты произвели укладку 
диффузионной трехслойной мембра-
ны. Затем перешли в область работы 
с листовым металлом. Как и в случае 
с карнизным свесом кровли на конь-
ке установили усиленную Г-образную 
фальш-планку из оцинкованной ста-
ли. Затем произвели установку стан-
дартной карнизной планки. Декора-
тивное покрытие конька было решено 
выполнить небольшими элементами 
на внешней рейке. Ширина элемен-
тов составила 200  мм. Крепление эле-
ментов осуществляли кляммерами 
из алюминия.
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Потребительские ожидания в России 
в III квартале 2018 года

Росстат представляет итоги вы-
борочного обследования потре-

бительских ожиданий населения 
за IIIквартал 2018 года.

Индекс потребительской уве-
ренности, отражающий совокупные 
потребительские ожидания населе-
ния, в III квартале 2018 г. по сравне-
нию со II кварталом 2018 г. снизился 
на 6 процентных пунктов и составил 
(–14%).

Снижение индекса потребитель-
ской уверенности обусловлено отри-
цательной динамикой всех его ком-
понентов. При этом наибольшее вли-
яние оказало ухудшение субъектив-
ного мнения населения относительно 
произошедших и ожидаемых измене-
ний в экономике России.

Индекс ожидаемых изменений 
экономической ситуации в  Рос-
сии на  краткосрочную перспекти-

ву в  III квартале 2018 г. по сравне-
нию со II кварталом 2018 г. снизился 
на 13 процентных пунктов и соста-
вил (–11%) против 2% во II квартале 
2018 года.

Доля респондентов, положитель-
но оценивающих изменения в эконо-
мике России в течение следующих 
12‑ти месяцев, сократилась до 16% 
(во  II квартале 2018 г. – 25%). До-
ля негативных оценок увеличилась 
до  32% (во  II квартале 2018  г.  – 
20%). Доля респондентов, считаю-
щих, что  экономическая ситуация 
в  России останется прежней, со-
кратилась до  49% (во  II квартале 
2018 г. – 51%).

Индекс произошедших измене-
ний в экономике России снизился 
на 8 процентных пунктов и составил 
(–16%) против (–8%) во  II квартале 
2018 года.

Доля респондентов, положитель-
но оценивающих произошедшие из-
менения в экономической ситуации, 
по сравнению со II кварталом 2018 г. 
уменьшилась до 14% (во  II кварта-
ле 2018 г. – 19%). В то же время до-
ля отрицательных оценок увеличи-
лась до 40% против 31% во II кварта-
ле 2018 года. Доля нейтральных оце-
нок снизилась до 45% (во II квартале 
2018 г. – 49%).

Индекс ожидаемых изменений 
в личном материальном положе-
нии снизился на 4 процентных пункта 
и составил (–6%) против (–2%) во II 
квартале 2018 года.

Доля респондентов, ожидаю-
щих улучшения своего материаль-
ного положения в  течение следу-
ющих 12‑ти месяцев, по  сравне-
нию со  II кварталом 2018 г. умень-
шилась до  12% против 13% во 
II квартале 2018 года. Доля отрица-
тельных оценок увеличилась до 21% 
(во II квартале 2018 г. – 16%).

Индекс произошедших изме-
нений в личном материальном по-
ложении снизился на 3 процентных 

Индекс потребительской уверенности

Оценка изменений экономической ситуации в России

Оценка изменений личного материального положения
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пункта и  составил (–12%) против 
(–9%) во II квартале 2018 года.

Доля респондентов, положитель-
но оценивающих изменения в  сво-
ем материальном положении в тече-
ние года, сократилась до 9% против 
12% во II квартале 2018 года. Доля 
отрицательных оценок увеличилась 
до 31% (во II квартале 2018 г. – 27%).

Индекс благоприятности условий 
для крупных покупок опустился на 4 
процентных пункта и составил (–26%) 
против (–22%) во II квартале 2018 го-
да. Индекс благоприятности условий 
для сбережений снизился на 2 про-
центных пункта и составил (–35%) про-
тив (–33%) во II квартале 2018 года.

Индекс потребительской уве-
ренности по  возрастным груп-
пам в III квартале 2018 г. по сравне-
нию со II кварталом 2018 г. снизил-
ся по всем возрастным группам на 6 
процентных пунктов: у молодого по-
коления (в возрасте от 16 до 29 лет), 
у  лиц среднего возраста (от  30 
до 49 лет) и у лиц старшего возраста 
(50 лет и более).

Индекс ожидаемых изменений 
экономической ситуации в  Рос-
сии в III квартале 2018 г. по сравне-
нию со II кварталом 2018 г. также сни-
зился по всем возрастным группам: 
у  молодого поколения (в  возрасте 
от 16 до 29 лет) – с 7% до (–8%), у лиц 
среднего возраста (от 30 до 49 лет) – 
с 2% до (–10%), у лиц старшего воз-
раста (50  лет и  более)  – с  (–0,3%) 
до (–12%).

Оценка текущих условий для крупных покупок и сбережений

Индекс потребительской уверенности по возрастным группам населения в 2018 году

Оценка ожидаемых изменений экономической ситуации через год

Индекс потребительской уверенности в России и странах ЕС1)

Страна Май 2018 г. Август 2018 г. Страна Май 2018 г. Август 2018 г.

Россия –8,0 –14,1

Австрия 11,2 8,1 Люксембург 14,6 13,6

Бельгия 0,7 –0,6 Мальта 21,9 22,7

Болгария –22,1 –24,9 Нидерланды 16,5 16,2

Великобритания –3,0 –3,6 Польша 2,0 –0,4

Венгрия –6,9 –12,0 Португалия 4,3 –0,6

Германия 5,9 4,4 Румыния –24,3 –21,3

Греция –51,0 –47,8 Словакия –3,0 –3,9

Дания 15,9 14,2 Словения 1,0 –4,5

Ирландия 14,4 8,9 Финляндия 25,2 22,9

Испания 0,5 –2,5 Франция –5,3 –10,6

Италия –7,2 –6,6 Хорватия –6,3 –9,0

Кипр 2,9 –6,7 Чехия 11,9 6,8

Латвия –6,7 –7,2 Швеция 13,6 14,4

Литва –3,3 –2,5 Эстония 0,0 –2,4
1) Источник информации: электронная база данных Евростата (по всем странам, кроме России).  
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О ДЕЛОВОЙ АКТИВНОСТИ В СТРОИТЕЛЬСТВЕ
во II квартале 2018 года

Выборочное обследование дело-
вой активности строительных ор-

ганизаций во II квартале 2018 г. про-
водилось по  состоянию на  10 мая 
2018  года. В  нем приняли участие 
6,2 тыс. строительных организаций, 
различных по численности занятых 
и формам собственности, в том чис-
ле 4,6 тыс. субъектов малого пред-
принимательства (без  микропред-
приятий).

Обобщенная оценка конъюнкту-
ры в строительстве. Во II квартале 
2018 г. руководители 72% строитель-
ных организаций оценили экономи-
ческую ситуацию в  строительстве 
как  «удовлетворительную», 19%  – 
как «неудовлетворительную» и 9% – 
как «благоприятную».

В III квартале 2018 г. 69% руково-
дителей строительных организаций 
не ожидают ее изменения, 23% – счи-
тают, что  экономическая ситуация 
в  строительстве улучшится, 8%  – 
ожидают ее ухудшения.

Баланс оценок экономической си-
туации в строительстве, рассчитан-
ный как разница между процентом 
положительных и  процентом отри-
цательных ответов респондентов, вo 
II квартале 2018 г. составил (–10%). 
По  прогнозам руководителей, в  III 
квартале 2018 г. баланс оценок изме-
нения данного показателя составит 
(+15%).

Индекс предпринимательской 
уверенности вo II квартале 2018 г. 
составил –20%, что на 2 процентных 
пункта выше, чем в I квартале 2018г, 
и на 4 пункта ниже II квартала 2017 г. 
Среди субъектов малого предпри-
нимательства индекс предприни-
мательской уверенности составил 
(–24%).

Производственная деятель-
ность строительных организаций. 
Средняя обеспеченность заказами 
во II квартале 2018 г. по сравнению 
с I кварталом 2018 г. не изменилась 
и составила 6 месяцев. Среди субъ-
ектов малого предпринимательства 

средняя обеспеченность заказами 
составила 4 месяца.

Во II квартале 2018 г. доля орга-
низаций, у которых производствен-
ная программа соответствовала 
«нормальному» уровню, составила 
54%; доля тех, кто оценил ее «ниже 
нормального» уровня – 45%.

Вo II квартале 2018 г. доля органи-
заций, у которых отмечено увеличение 
объема работ, выполняемых по виду 
деятельности «Строительство», со-

ставила 22%, доля организаций, у ко-
торых зафиксировано его уменьше-
ние – 28% (в I квартале 2018 года 13% 
и 43%). Баланс оценок изменения это-
го показателя вo II квартале 2018 г. со-
ставил (–6%) против (–30%) в I кварта-
ле 2018 года. Среди субъектов малого 
предпринимательства 20% руководи-
телей отметили увеличение объема 
работ, выполняемых по виду деятель-
ности «Строительство», на уменьше-
ние указало 33%.

Таблица 1
Оценки основных показателей деятельности строительных организаций баланс оценок, 

в процентах

Наименование

II квартал 2018 г. 
по сравнению со I квар-

талом 2018 г.

III квартал 2018 г. 
по сравнению сo II квар-
талом 2018 г. (прогноз) 

Всего 
по строи-
тельным 
организа-
циям

в том числе 
по субъек-
там малого 
предприни-
мательства

Всего 
по строи-
тельным 
организа-
циям

в том числе 
по субъек-
там малого 
предприни-
мательства

Объем работ, выполняемых 
по виду деятельности «Стро-
ительство»

–6 –13 14 13

Число заключенных дого-
воров –7 –16 10 10

Численность занятых –12 –14 5 4

Обеспеченность собственны-
ми финансовыми ресурсами –6 –11 7 6

Просроченная кредиторская 
задолженность –7 –9 –4 –9

Просроченная дебиторская 
задолженность –6 –9 –4 –7

Цены на строительно-мон-
тажные работы 38 34 39 36

Собственная конкурентная 
позиция –10 –10 2 2

Динамика индекса предпринимательской уверенности в строительстве в процентах
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В III квартале 2018 г. доля орга-
низаций, у которых прогнозируется 
увеличение объема работ, больше 
удельного веса тех, кто предполагает 
его уменьшение; ожидается, что ба-
ланс оценок изменения показателя 
составит (+14%). Согласно прогнозу, 
увеличение физического объема ра-
бот ожидают 28% руководителей ор-
ганизаций, уменьшение – 14% руко-
водителей.

Средний уровень загрузки про-
изводственных мощностей вo II 
квартале 2018  г. по  сравнению с  I 
кварталом 2018 г. увеличился с 58% 
до 59%. При этом 17% организаций 
имели уровень загрузки не  более 
30%, 10% организаций – свыше 90%. 
Среди субъектов малого предприни-
мательства, средний уровень загруз-
ки производственных мощностей со-
ставил 50%.

Оценивая обеспеченность стро-
ительных организаций произ-
водственными мощностями отно-
сительно спроса на  строительные 
работы в  ближайшие 12 месяцев, 
руководители 86% строительных ор-
ганизаций отметили, что  их  будет 
«достаточно», 5% – «более чем до-
статочно», 9% – «недостаточно».

Во II квартале 2018 г. баланс оце-
нок изменения численности заня-
тых в строительстве составил (–12%) 
против (–25%) в I квартале 2018 года. 
В III квартале 2018 года не ожидают 
снижения численности занятых 73% 
респондентов, 16% респондентов 
предполагают ее увеличение.

На  низком уровне находится 
портфель заказов, баланс оценок 
изменения по данному показателю 
составил (-44). У малых предприятий 
баланс по данному показателю со-
ставил (-61). Лучшая обеспеченность 
заказами отмечена в  строитель-
ных организациях смешанной рос-

сийской собственности с долей соб-
ственности субъектов Российской 
Федерации.

Основными факторами, сдер-
живающими деятельность стро-
ительных организаций, являются 

Таблица 2
Распределение строительных организаций по уровню обеспеченности заказами во II квартале 2018 года доля организаций в % к их количеству

Наименование

Уровень обеспеченности заказами, месяцев:

Менее 1 1–3 4–6 7–9 10–12 13–15 16 и бо-
лее

Средний 
уровень, 
месяцев

По всем строительным организациям 13 29 21 11 18 2 6 6

в том числе:
по субъектам малого предпринимательства 21 38 21 7 9 1 3 4

Оценка производственной программы, доля органицаций в % к общему их количеству

Динамика оценок объема работ, выполняемых по виду деятельности «Строительство»

Таблица 3
Направления деятельности строительных организаций в iii квартале 2017 года

В % к итогу

Всего 100

в том числе:
строительство (новое строительство, реконструкция, расши-
рение, техническое перевооружение объектов) 

51

жилые здания 20

нежилые здания 12

сооружения 19

капитальный ремонт зданий и сооружений 7

текущий ремонт зданий и сооружений 8

другое 34
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«высокий уровень налогов» (на этот 
фактор указали 37% опрошенных ру-
ководителей организаций), «недоста-
ток заказов на работы» (31%) и «вы-
сокая стоимость материалов, кон-
струкций, изделий» (28%), «неплате-
жеспособность заказчиков» (27%).

Среди факторов, ограничива-
ющих производственную деятель-
ность по  субъектам малого пред-
принимательства, преобладают «не-
достаток заказов на работы (46%), 
«высокий уровень налогов» (43%) 
и «неплатежеспособность заказчи-
ков» (36%).

Финансовое состояние строи-
тельных организаций. Во  II квар-
тале 2018  года 23% респонден-
тов указали на  увеличение и  20% 
на  уменьшение прибыли. Баланс 

оценок увеличился с (–6%) в I квар-
тале 2018 года до (+3%) во II квар-
тале 2018 года. В III квартале 2018 г. 
руководители 26% строительных ор-
ганизаций прогнозируют увеличение 
прибыли и 8% – ее уменьшение, 51% 
респондентов не ожидают ее изме-
нения.

Во II квартале 2018 г. 10% руко-
водителей строительных организа-
ций отметили увеличение обеспе-
ченности собственными финансовы-
ми ресурсами, что на один процент-
ный пункт выше чем во  II квартале 
2017 г. Баланс оценок данного пока-
зателя увеличился с (–15%) в I квар-
тале 2018 г. до (–6%) во II квартале 
2018 года.

Средний уровень обеспеченности 
финансированием составил 5 меся-

цев. Среди субъектов малого пред-
принимательства – 3 месяца.

Вo II квартале 2018 года 8% стро-
ительных организаций указали 
на увеличение и 15% на уменьшение 
просроченной кредиторской задол-
женности.

В  III квартале 2018  года увели-
чение «просроченной кредиторской 
задолженности» прогнозируют 8% 
руководителей организаций, 80% – 
предполагают, что уровень неплате-
жей останется прежним.

Доля организаций, у которых вo II 
квартале 2018 года зафиксировано 
увеличение просроченной дебитор-
ской задолженности составила 8%, 
уменьшение  – 14%. На  отсутствие 
просроченной дебиторской задол-
женности указало 16% респондентов.

Таблица 4
Распределение организаций по оценке уровня использования производственных мощностей во II квартале 2018 года

доля организаций в % к их количеству

Наименование

Уровень использования производственных мощностей, %

Не более 
30 31–40 41–50 51–60 61–70 71–80 81–90 Свыше 

90
Средний 
уровень, %

По всем строительным организа-
циям 17 7 7 17 11 15 15 10 59

в том числе:
по субъектам малого предпринима-
тельства

26 10 8 18 11 13 8 6 50

Таблица 5
Распределение строительных организаций по уровню обеспеченности финансированием во ii квартале 2018 года

доля организаций в % к их количеству

Наименование

Уровень обеспеченности финансированием, месяцев:

Менее 1 1–3 4–6 7–9 10–12 13–15 16 и более
Средний 
уровень, 
месяцев

По всем строительным организациям 23 28 18 11 13 2 5 5

в том числе:
по субъектам малого предпринима-
тельства

34 35 16 5 7 1 1 3

Таблица 6
Оценка изменения цен

доля организаций в % к их количеству

Наименование

Цены 
на строительные материалы

Цены 
на строительно-монтажные работы

II квартал 2018 г. 
по сравнению с 
I кварталом 
2018 г.

III квартал 2018 г. 
по сравнению со 
II кварталом 

2018 г. (прогноз) 

II квартал 2018 г. 
по сравнению с 
I кварталом 
2018 г.

III квартал 2018 г. 
по сравнению со 
II кварталом 

2018 г. (прогноз) 

Повышение:
большими темпами 12 10 3 3

теми же темпами 50 50 33 33

меньшими темпами 8 7 7 7

Без изменений 28 31 53 54

Снижение 2 2 4 3
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Число респондентов, не пользую-
щихся кредитами банков вo II кварта-
ле 2018 г. составило 18%.

Инвестиционную деятельность вo 
II квартале 2018 г. не осуществляли 
27% организаций, у 6% организаций 
отмечался рост инвестиций.

Среди субъектов малого предпри-
нимательства не пользовались кре-
дитами банков 20%, инвестиционная 
деятельность отсутствовала у  38% 
строительных организаций, 3% отме-
тили рост инвестиций.

Во II квартале 2018 г. баланс по-
казателя «цены на  строительные 
материалы» по сравнению с I квар-
талом 2018 г. увеличился на три про-
центных пункта и составил (+68%), 
баланс показателя «цены на строи-
тельно-монтажные работы» увели-
чился с (+37%) в I квартале до (+39%) 
во II квартале 2018 года.

Региональные особенности 
деловой активности строитель-
ных организаций. Повышение де-
ловой активности во  II квартале 
2018 г. наблюдалось в 39 субъектах 
Российской Федерации. Результаты 
проведенного обследования свиде-
тельствуют, что в 39 из 85 субъектов 
Российской Федерации, участвую-

щих в обследовании, индекс пред-
принимательской уверенности вы-
ше, чем в среднем по России. Поло-
жительное значение этого показа-
теля отмечалось в Ставропольском 
крае, Магаданской и Тюменской (кро-
ме Ханты-Мансийского автономного 
округа-Югры и Ямало-ненецкого ав-
тономного округа) областях, Ханты-
Мансийском и Ямало-Ненецком ав-
тономных округах. Самое низкое зна-
чение индекса предпринимательской 
уверенности (–72%) зафиксировано 
в Чукотском автономном округе.

Наибольшее увеличение объ-
ема работ, выполняемых по  ви-
ду деятельности «Строительство», 
во II квартале 2018 г. (по сравнению 
с I кварталом 2018 г.) наблюдалось 
в  Удмуртской республике и  Респу-
блике Калмыкия, Самарской, Новго-
родской, Тверской и Московской об-
ластях.

В III квартале 2018 г. в 74 субъек-
тах Российской Федерации руково-
дители строительных организаций 
предполагают рост объемов работ 
и  в 73  – прогнозируют увеличение 
численности занятых в  строитель-
стве. Наиболее интенсивное увели-
чение численности занятых ожи-

дается в строительных организациях 
Чеченской Республики и Республики 
Калмыкия, Московской, Самарской 
и Тверской областях.

Основные факторы, сдержива-
ющие деятельность строительных 
организаций. На фактор «высокий 
уровень налогов» указали более 
60% руководителей строительных 
организаций, расположенных в Том-
ской и Липецкой областях, Ненец-
ком и Ямало-Ненецком автономных 
округах, городе Севастополе. Вли-
яние фактора «недостаток заказов 
на работы» подчеркнули более 63% 
руководителей строительных орга-
низаций республик Хакасия и  Ин-
гушетия и более 70% – Краснодар-
ского края, Костромской и Омской 
областях и Чукотского автономно-
го округа. Более 49% респонден-
тов, осуществляющих деятельность 
в Магаданской и Тульской и обла-
стях, и Чукотском автономном окру-
ге отметили фактор «высокая сто-
имость материалов, конструкций 
и изделий». Фактор «неплатежеспо-
собность заказчиков» отметили бо-
лее 55% респондентов, осуществля-
ющих деятельность в республиках 
Тыва и Ингушетия.

Приложение 1
Оценка экономической ситуации в строительстве руководителями строительных организаций во II квартале 2018 года  

в % от числа обследованных организаций

Благоприятная Удовлетворительная Неблагоприятная

Российская Федерация 9 72 19
Центральный федеральный округ 6 77 17
Белгородская область 16 59 25

Брянская область 1 66 33

Владимирская область 8 78 14

Воронежская область 3 67 30

Ивановская область 3 77 20

Калужская область 16 68 16

Костромская область 7 78 15

Курская область 29 52 19

Липецкая область 10 66 24

Московская область 10 76 14

Орловская область 6 73 21

Рязанская область 7 71 22

Смоленская область 5 78 17

Тамбовская область 4 71 25

Тверская область 10 70 20

Тульская область 10 83 7

Ярославская область 5 67 28

г.Москва 4 81 15

Северо-Западный федеральный округ 7 76 17
Республика Карелия 9 67 24
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Благоприятная Удовлетворительная Неблагоприятная

Республика Коми 9 86 5

Архангельская область 10 64 26

в том числе: 
Ненецкий авт. округ 51 49

Архангельская область без авт. округа 11 68 21

Вологодская область 5 79 16

Калининградская область 38 56 6

Ленинградская область 12 55 33

Мурманская область 12 40 48

Новгородская область 12 71 17

Псковская область 4 65 31

г.Санкт-Петербург 4 80 16

 Южный федеральный округ 15 53 32
Республика Адыгея 2 79 19

Республика Калмыкия 47 53

Республика Крым 4 66 30

Краснодарский край 22 34 44

Астраханская область 23 54 23

Волгоградская область 3 78 19

Ростовская область 6 82 12

г.Севастополь 3 78 19

 Северо-Кавказский федеральный округ 10 74 16
Республика Дагестан 8 57 35

Республика Ингушетия 100

Кабардино-Балкарская Республика 13 79 8

Карачаево-Черкесская Республика 77 23

Республика Северная Осетия - Алания 71 29

Чеченская Республика 15 84 1

Ставропольский край 11 74 15

Приволжский федеральный округ 10 74 16
Республика Башкортостан 11 81 8

Республика Марий Эл 7 82 11

Республика Мордовия 13 71 16

Республика Татарстан (Татарстан) 12 73 15

Удмуртская Республика 2 80 18

Чувашская Республика - Чувашия 6 58 36

Пермский край 5 87 8

Кировская область 4 73 23

Нижегородская область 16 67 17

Оренбургская область 8 76 16

Пензенская область 6 73 21

Самарская область 8 73 19

Саратовская область 19 68 13

Ульяновская область 6 58 36

Уральский федеральный округ 9 80 11
Курганская область 21 62 17

Свердловская область 15 63 22

Тюменская область 7 89 4

в том числе
Ханты-Мансийский авт. округ - Югра 5 91 4

Ямало-Ненецкий авт. округ 15 83 2

Тюменская область без авт. округов 6 87 7

Челябинская область 5 77 18

Сибирский федеральный округ 13 63 24
Республика Алтай 10 46 44

Республика Бурятия 4 69 27

Республика Тыва 3 27 70

Республика Хакасия 8 74 18

Алтайский край 2 80 18

Приложение 1. Продолжение
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Благоприятная Удовлетворительная Неблагоприятная

Забайкальский край 6 57 37

Красноярский край 17 67 16

Иркутская область 17 56 27

Кемеровская область 3 74 23

Новосибирская область 4 76 20

Омская область 37 42 21

Томская область 4 39 57

Дальневосточный федеральный округ 10 58 32
Республика Саха (Якутия) 12 77 11

Камчатский край 82 18

Приморский край 15 66 19

Хабаровский край 3 40 57

Амурская область 7 60 33

Магаданская область 11 78 11

Сахалинская область 19 60 21

Еврейская авт.область 11 77 12

Чукотский авт.округ 94 6

Приложение 2
Оценка экономической ситуации в строительстве руководителями малых строительных организаций во II квартале 2018 года

в % от числа обследованных организаций

Благоприятная Удовлетворительная Неблагоприятная

Российская Федерация 9 65 26
Центральный федеральный округ 8 68 24
Белгородская область 13 56 31

Брянская область - 57 43

Владимирская область 11 72 17

Воронежская область 3 81 16

Ивановская область 3 62 35

Калужская область 11 70 19

Костромская область 11 71 18

Курская область 15 67 18

Липецкая область 8 62 30

Московская область 18 59 23

Орловская область 16 69 15

Рязанская область 9 57 34

Смоленская область 8 75 17

Тамбовская область 4 68 28

Тверская область 1 62 37

Тульская область 3 84 13

Ярославская область 5 68 27

г.Москва 4 75 21

Северо-Западный федеральный округ 10 54 36
Республика Карелия 3 73 24

Республика Коми 8 79 13

Архангельская область 12 61 27

в том числе: 
Ненецкий авт. округ - - 100

Архангельская область без авт. округа 12 66 22

Вологодская область 5 72 23

Калининградская область 13 82 5

Ленинградская область 7 55 38

Мурманская область 3 56 41

Новгородская область 10 56 34

Псковская область 6 52 42

г.Санкт-Петербург 12 45 43

 Южный федеральный округ 15 53 32
Республика Адыгея 3 78 19

Приложение 1. Продолжение
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Благоприятная Удовлетворительная Неблагоприятная

Республика Калмыкия - 70 30

Республика Крым 8 53 39

Краснодарский край 23 39 38

Астраханская область 10 69 21

Волгоградская область 6 58 36

Ростовская область 10 72 18

г.Севастополь 12 48 40

Северо-Кавказский федеральный округ 8 66 26
Республика Дагестан 8 57 35

Республика Ингушетия - 100 -

Кабардино-Балкарская Республика 17 73 10

Карачаево-Черкесская Республика - 63 37

Республика Северная Осетия - Алания - 44 56

Чеченская Республика - 62 38

Ставропольский край 9 72 19

Приволжский федеральный округ 12 68 20
Республика Башкортостан 12 67 21

Республика Марий Эл 9 79 12

Республика Мордовия 9 74 17

Республика Татарстан (Татарстан) 19 71 10

Удмуртская Республика 4 61 35

Чувашская Республика - Чувашия 7 64 29

Пермский край 6 72 22

Кировская область 2 64 34

Нижегородская область 7 71 22

Оренбургская область 8 69 23

Пензенская область 9 68 23

Самарская область 9 72 19

Саратовская область 24 54 22

Ульяновская область 12 57 31

Уральский федеральный округ 9 70 21
Курганская область 9 72 19

Свердловская область 15 57 28

Тюменская область 6 84 10

в том числе
Ханты-Мансийский авт. округ - Югра 8 81 11

Ямало-Ненецкий авт. округ 11 89 -

Тюменская область без авт. округов 3 88 9

Челябинская область 7 63 30

 Сибирский федеральный округ 6 65 29

Республика Алтай 12 58 30

Республика Бурятия 6 71 23

Республика Тыва 30 48 22

Республика Хакасия 5 62 33

Алтайский край 5 66 29

Забайкальский край 4 65 31

Красноярский край 5 72 23

Иркутская область 8 50 42

Кемеровская область 7 70 23

Новосибирская область 8 66 26

Омская область 4 64 32

Томская область - 60 40

Дальневосточный федеральный округ 7 64 29
Республика Саха (Якутия) 2 76 22

Камчатский край - 79 21

Приморский край 5 58 37

Хабаровский край 8 60 32

Амурская область 12 65 23
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Магаданская область - 47 53

Сахалинская область 10 65 25

Еврейская авт.область - 85 15

Чукотский авт.округ - - -

Приложение 3
Индекс предпринимательской уверенности в строительстве в процентах

2017 г. 2018 г.

II
квартал

III
квартал

IV
квартал

I
 квартал

II
квартал

Российская Федерация -16 -16 -20 -22 -20
Центральный федеральный округ -18 -17 -22 -26 -25

Белгородская область -10 -20 -26 -14 -17

Брянская область -7 -4 -3 -41 -37

Владимирская область -4 -8 -3 -5 -6

Воронежская область -19 -20 -22 -24 -18

Ивановская область -35 -35 -40 -46 -41

Калужская область -23 -17 -22 -22 -18

Костромская область -23 -19 -23 -5 -17

Курская область -15 -20 -23 -21 -20

Липецкая область -20 -16 -23 -10 -20

Московская область -19 -23 -25 -25 -22

Орловская область -22 -40 -54 -28 -27

Рязанская область -37 -32 -39 -24 -30

Смоленская область -32 -32 -37 -26 -25

Тамбовская область -25 -34 -35 -23 -24

Тверская область -8 -10 -7 -2 -1

Тульская область -10 2 5 -1 -8

Ярославская область -38 -36 -36 -38 -40

г.Москва -16 -13 -20 -29 -28

Северо-Западный федеральный округ -18 -12 -12 -27 -23
Республика Карелия -26 -33 -41 -18 -29

Республика Коми -17 -27 -16 -12 -8

Архангельская область -33 -30 -40 -23 -29

в том числе: 
Ненецкий авт. округ -1 - -7 -25

Архангельская область без авт. округа -39 -36 -45 -25 -29

Вологодская область -26 -25 -23 1 -18

Калининградская область 2 10 6 1 -5

Ленинградская область -12 -10 -4 -34 -30

Мурманская область 8 6 -20 -8 -

Новгородская область -30 -32 -26 -25 -18

Псковская область -32 -31 -34 -49 -54

г.Санкт-Петербург -18 -8 -10 -33 -24

Южный федеральный округ1*) -6 -7 -9 -22 -24
Республика Адыгея -33 -33 -33 -37 -37

Республика Калмыкия -29 -60 -70 -53 -37

Республика Крым -20 -33 -26 -30 -19

Краснодарский край 4 4 4 -22 -29

Астраханская область -29 -34 -35 -30 -24

Волгоградская область -26 -19 -22 -19 -17

Ростовская область -16 -16 -29 -19 -17

г.Севастополь -8 -12 -16 -5 -13

Северо-Кавказский федеральный округ -12 -11 -11 -13 -14
Республика Дагестан -22 -22 -19 -43 -44

Республика Ингушетия -4 1 -7 -8 -
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2017 г. 2018 г.

II
квартал

III
квартал

IV
квартал

I
 квартал

II
квартал

Кабардино-Балкарская Республика -36 -33 -39 -26 -23

Карачаево-Черкесская Республика -22 -22 -39 -28 -26

Республика Северная Осетия - Алания -30 -37 -30 -44 -40

Чеченская Республика -9 -9 -9 -12 -37

Ставропольский край -3 -1 -1 -2 1

Приволжский федеральный округ -17 -21 -25 -18 -17
Республика Башкортостан -11 -12 -12 -12 -11

Республика Марий Эл -10 - -19 -29 -21

Республика Мордовия -40 -40 -44 -29 -26

Республика Татарстан (Татарстан) -9 -20 -30 -15 -12

Удмуртская Республика -17 -23 -19 -21 -22

Чувашская Республика - Чувашия -23 -24 -27 -17 -30

Пермский край -20 -28 -29 -15 -6

Кировская область -9 -10 -40 -19 -19

Нижегородская область -24 -23 -28 -21 -16

Оренбургская область -29 -27 -39 -35 -33

Пензенская область -27 -27 -28 -39 -25

Самарская область -11 -11 -13 -12 -11

Саратовская область -21 -23 -23 -15 -18

Ульяновская область -40 -38 -41 -35 -39

Уральский федеральный округ -12 -10 -11 -6 -5
Курганская область -21 -39 -29 -23 -19

Свердловская область -29 -17 -17 -20 -21

Тюменская область 6 2 2 2 5

в том числе
Ханты-Мансийский авт. округ - Югра 4 1 1 2 7

Ямало-Ненецкий авт. округ 11 9 5 1 3

Тюменская область без
авт. округов 3 -5 -2 6 6

Челябинская область -30 -26 -29 -14 -13

Сибирский федеральный округ -17 -26 -32 -17 -15
Республика Алтай -38 -46 -50 -46 -48

Республика Бурятия -31 -28 -42 -32 -32

Республика Тыва -45 -30 -39 -41 -14

Республика Хакасия -24 -27 -38 -5 -9

Алтайский край -21 -44 -30 -19 -20

Забайкальский край -16 -15 -25 -14 -12

Красноярский край -2 -14 -17 -5 -5

Иркутская область -28 -32 -40 -20 -11

Кемеровская область -22 -28 -28 -16 -11

Новосибирская область -22 -24 -44 -25 -19

Омская область -7 -24 -30 -11 -13

Томская область -16 -39 -47 -50 -50

Дальневосточный федеральный округ -33 -33 -36 -33 -32
Республика Саха (Якутия) -20 -19 -25 -6 -16

Камчатский край -18 -26 -35 -25 -34

Приморский край -28 -21 -31 -35 -30

Хабаровский край -55 -59 -56 -54 -57

Амурская область -19 -20 -25 -27 -15

Магаданская область 3 -11 -24 22 23

Сахалинская область -27 -21 -22 -27 -23

Еврейская авт.область -34 -28 -34 -42 -33

Чукотский авт.округ - - - - -72
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