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КРИЗИС «УСТОЙЧИВОГО РАЗВИТИЯ»

«Устойчивое развитие (англ. sustainable development) – новая концепция, 
которую «глобализаторы» успешно навязывали всему миру на протяжении не-
скольких десятилетий. 

С позиций как обычной физики, так и теории систем этот термин являет-
ся абсурдным: «устойчивость» предполагает равновесие, статическое состо-
яние, а любое «развитие» предполагает постоянное изменение – то есть по-
стоянное нахождение системы в неравновесном, динамическом состоянии. Об 
этом многократно говорилось многими серьезными учеными, но их мнение по-
просту блокировалось «независимыми» СМИ».

«Цели устойчивого развития», освященные авторитетом ООН, предусма-
тривали осуществление так называемого «зеленого перехода», результатом 
которого должно была стать уничтожение всей существующей «грязной» про-
мышленности в мире. 

Фактически же, за красивыми словами о всеобщем благе, защите природы 
и снижении выбросов парниковых газов была скрыта главная цель – сохра-
нение так называемой «мировой элитой» своего доминирующего положения. 
«Устойчивое развитие» – лишь часть концепции «великой трансформации», 
означающей переход к новому миропорядку под тотальным контролем этой 
«элиты».

Новая волна мирового кризиса началась с «пандемии коронавируса», как 
импульса к «великой трансформации». Но далее что-то пошло не так. Вначале 
коронавирус ударил не по тем этносам. Затем провалом завершился климати-
ческий саммит в Глазго. Наконец, грянул энергетический кризис, который стал 
следствием осуществлявшегося «зеленого перехода» и продемонстрировал 
несостоятельность всей концепции «устойчивого развития».

Это привело к новому нагнетанию истерии в «мировых СМИ» и новому вит-
ку военно-политического обострения. На этот раз цель была достигнута: на 
Украине началась спецоперация.

Какова конечная цель тех, кто разжигает конфликт?
Она была сформулирована еще Гарри Трумэном: воевать чужими руками и 

при этом «убивать как можно больше».
Это – не конфликт двух славянских народов (исполнение мечты «коллек-

тивного запада»).
Это – продолжение конфликта цивилизаций. Поэтому жители Украины 

должны обвинять в жертвах и разрушениях не Россию, а киевскую власть и ее 
покровителей в Вашингтоне и Лондоне.

У России же теперь, благодаря санкциям, нет необходимости соблюдать 
навязанные извне с 1991 года условия функционирования экономики. Появи-
лись возможности для восстановления экономического суверенитета, осво-
бождения от долларовой зависимости, выхода финансовой системы из из-под 
диктата МВФ. Можно остановить отток капитала, начать инвестировать в соб-
ственную экономику, восстанавливать отечественную индустрию, станкостро-
ение, авиационное и транспортное машиностроение. Строить новые предпри-
ятие взамен уничтоженных в 90-х; на новой технологической базе и без огляд-
ки на «углеродный след». 

Открывается даже не окно возможностей, а широчайший горизонт. У стра-
ны имеются ресурсы и силы для создания по-настоящему новой экономики. 
Но необходимы выверенные решения на всех уровнях для соблюдения как ин-
тересов государства, так и его граждан.

Игры в «устойчивое развитие» и «зеленый переход» кончились. Пора при-
ступать к развитию реальной экономики, независимой от «глобализаторов».

Главный редактор
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ГОТОВИТСЯ К ВЫХОДУ АНАЛИТИЧЕСКИЙ ОТЧЕТ

«РОССИЙСКИЙ ОКОННО-ФАСАДНЫЙ РЫНОК.  
ИТОГИ РАЗВИТИЯ В 2000-2021 ГГ. И ПЕРСПЕКТИВЫ  

НА 2022-2024 ГОДЫ»

Дата выхода отчета: июнь 2022 г.

Язык отчета: русский
Количество страниц: 278.
Отчет содержит: разделов – 14, таблиц – 107, графиков и диаграмм – 105.

Способ предоставления: электронная версия в формате PDF. 

Стоимость: 195 тыс. руб.

Отчет подготовлен ИЦ «Современные Строительные Конструкции» по результатам ра-
бот, выполненных в 2009–2022 гг. в рамках реализации совместного проекта «Мониторинг 
российского строительного рынка».

В отчете представлены результаты аналитических исследований по следующим основным вопросам:
• Структура, характеристика и основные показатели российского оконно-фасадного рынка.
• Динамика развития рынка в 2000–2021 годах. Основные итоги 2021 года.
• Развитие рынка в секторе ПВХ.
• Развитие рынка в секторе алюминия.
• Развитие рынка в секторе древесины.
• Развитие рынка в секторе комбинированных конструкций и конструкций из других материалов.
• Производители окон и фасадных конструкций. Производственный потенциал и техническая оснащенность пред-

приятий, их классификация и географическая локализация. Эффективность производства. Загрузка производствен-
ных мощностей.

• ТОП-100 ведущих компаний-производителей по итогам 2021 года.
• Производители и поставщики профильных систем, фурнитуры, стекла, стеклопакетов, комплектующих и мате-

риалов. Торговые марки и рыночные доли. Импорт и внутреннее производство. Изменения, произошедшие в 2010–
2020 гг., и проявившиеся тенденции.

• Потенциал рынка, исходя из состояния существующего жилищного и нежилого фондов, объемов нового строи-
тельства, реконструкции и ремонта, покупательской способности населения. Основные потребительские группы.

• Региональные особенности. Объемы потребления окон и фасадных конструкций в федеральных округах и субъек-
тах РФ. Потенциал и перспективы развития региональных рынков.

• Региональные лидеры (ведущие компании-производители оконных блоков и фасадных конструкций по федераль-
ным округам и субъектам РФ).

• Ценовая конъюнктура рынка. Факторы, влияющие на потребительский спрос. Влияние внешних факторов на цено-
образование.

• Системные риски. Оценка рисков для строительного и оконно-фасадного рынка.
• Сценарии развития в 2022–2024 гг. Вероятность реализации и последствия для развития рынка.

На основании анализа возможных сценариев развития, с учетом ожидаемых изменений макроэкономической си-
туации, внешнеэкономической конъюнктуры и других факторов, и вероятности их реализации дана оценка перспектив 
развития оконной индустрии и оконно-фасадного рынка в 2022–2024 гг.

По вопросам подписки на аналитический отчет обращайтесь, пожалуйста: 
 

Тел. +7 903 798 0542, факс +7 499 177 1807
e-mail: com@ssk-inform.com



ССК  «ОКНА И ДВЕРИ»  № 2 (218) 2022

МАТЕРИАЛЫ

5

Основные области 
применения ДПК-
материалов 

Древесно-полимерные компози-
ционные материалы (другие исполь-
зуемые наименования – «древес-
но-полимерные композиты», «ДПК-
материалы») получили достаточно 
широкое распространение. Основные 
области применения:

- строительство, производство 
строительных материалов и изделий;

- мебельная промышленность; 
- производство садовой мебели и 

инвентаря;
- автомобилестроение;
- производство тары и упаковки;
- электротехническая промышлен-

ность;
- приборостроение;
- изготовление бытовой техники
- другое.
Опыт использования ДПК-

материалов в автомобильной про-
мышленности насчитывает несколько 
десятков лет. В первую очередь их ис-
пользуют для отделочных элементов. 
Но не только. Так, например, детали из 
ДПК-материала более 35 лет применя-
ются в автомобилях FIAT; крючки для си-
дений автомобилей Mercedes S-класса 
изготавливают из ДПК-материала мето-
дом литья под давлением [1-3].

В мебельной промышленности 
ДПК-материалы начали широко при-
меняться более 20 лет назад. Причем 
речь идет не только о заготовках (про-

ДРЕВЕСНО-ПОЛИМЕРНЫЕ КОМПОЗИТЫ:
ВИДЫ ПРОДУКЦИИ, КЛАССИФИКАЦИЯ, ТЕХНОЛОГИЯ ПРОИЗВОДСТВА

фили, панели, листы), но и о готовых 
изделиях. Еще на 1-м германском кон-
грессе по ДПК (WPC) в 2006 г. [4] бы-
ло представлено, например, кресло из 
ДПК-материала, изготовленное мето-
дом ротационного литья.

Все более широкое распростране-
ние получает садовая мебель из ДПК-
материалов, устойчивая к атмосферным 
воздействиям. Ее виды и варианты ис-
полнения могут быть самыми различ-
ными (рис. 1). В Японии ДПК-материалы 
уже более 20 лет используются для про-
изводства садового инвентаря, цветоч-
ных ящиков, кашпо, оград, скамеек, сун-
дуков, ширм и др. [2]. Некоторые виды 
изделий показаны на рис. 2.

Тем не менее, основной сферой 
применения ДПК-материалов, как 
в мире, так и в РФ, остается строи-
тельство. По разным оценкам, на до-
лю строительства (включая произ-
водство строительных материалов и 
изделий) приходится 65-80% в сово-
купных объемах потребления ДПК-
материалов [1-3, 5-9].

Номенклатура продукции 
строительного назначения 
из ДПК-материалов

Номенклатура продукции строи-
тельного назначения, которая изготав-
ливается из ДПК-материалов:

- террасная доска для настилов тер-
рас и веранд (декинг; рис. 3);

- отделочные панели и листы для 
стен и потолков;

- фасадные панели, сайдинг (рис. 4);
- фасадная доска (планкен; рис. 5);
- панели и профили для заборов, 

балконных и других ограждений (рис. 
5, рис. 6);

- перила, поручни (рис. 6);
- ступени (рис. 7);
– плинтус (рис. 8);
- панели и листы для облицовки (от-

делки) стен и потолков;
- шумоизоляционные панели;
- подоконники (рис. 9);
- оконные рамы (рис. 9);
- дверные рамы, царги, полотна и 

обрамления (рис. 10);
- окантовочные профили;
- конструкционные профили;
- кровельные элементы;
- шпунтовочные рейки;
– кабель-каналы;
– элементы строительной опалубки;
– трубы;
– другая продукция.
Наиболее массовой продукцией из 

ДПК, как в мире, так и в РФ, остается 
декинг. На его долю приходится, по раз-
ным оценкам и в зависимости от стра-
ны, 65-80% в совокупных объемах по-
требления ДПК-материалов [3, 7-10, 24].

Преимущества и 
недостатки ДПК-
материалов

Преимущества и недостатки 
ДПК-материалов можно рассмо-
треть на примере террасной доски 
из ДПК.

Рис. 2. Некоторые виды изделий из ДПК, 
изготавливавшихся в Японии

Данная статья подготовлена по материалам аналитического отчета «Российский рынок древесно-полимер-
ных композиционных материалов» (ООО «Агентство ССК-Информ»).

Рис. 1. Некоторые виды садовой мебели из ДПК-материалов
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Рис. 3. Террасная доска различных типов из ДПК для настилов террас и веранд
Источники: [10-17]

Преимущества террасной до-
ски из ДПК:

• Влагостойкость, устойчивость к 
соленой и хлорсодержащей воде что 
позволяет использовать ее на откры-
том воздухе, у бассейнов, на пирсах.

• В отличие от натуральной древе-
сины, не нуждается в покраске и водо-
отталкивающей обработке.

• Устойчивость к колебаниям влаж-
ности и температур.

• Морозостойкость; возможность 
применения даже в северных регио-
нах страны (зависит от вида применя-
емого полимера и аддитивов)

• Достаточно высокая механиче-
ская прочность; способность выдер-
живать большие статические нагрузки 
(только у полнотелых досок).

• Стойкость к повреждению плесе-
нью, грибками и вредителями.

• Устойчивость к агрессивной воз-
душной среде, в т. ч. к промышленным 
выбросам.

• Нескользкая поверхность: благода-
ря рифленой поверхности, доска оста-
ется нескользкой даже после дождя или 
мытья; кроме того, качественный ДПК-
материал не впитывает влагу, поэтому 
зимой в периоды оттепели / заморозков 
на нем не появляется наледь.

• Безопасность: рифленая поверх-
ность создает легкий массажный эф-
фект; на поверхности не образуются 
сколы и заусенцы, поэтому настилы из 
них безопасны, в т. ч. для игр детей.

• Устойчивость цвета: качествен-
ная террасная доска из ДПК не выго-
рает на солнце и сохраняет насыщен-
ный цвет в течение многих лет.

• Простой уход: мыть террасную 
доску из ДПК можно с применением 
бытовых моющих средств (некислот-
ных) или проточной воды.

• Обеспечение дренажа (водоотво-
да) при укладке с зазорами.

• Долговечность: при правильном 
монтаже и щадящей эксплуатации срок 
службы террасной доски из ДПК может 
составлять от 20 лет и много более.

• Привлекательный и респекта-
бельный внешний вид.

Недостатки террасной доски из 
ДПК:

• Наличие в составе ДПК полиме-
ров и добавок, которые при несоблю-
дении технологии производства могут 

Рис. 4. Фасадные панели и сайдинг из ДПК-материалов

Рис. 5. Фасадная доска (планкен), универсальная доска, панели для заборов и ограждений, 
направляющая (лага) для планкена, заборы и ограждения из ДПК-материалов
Источники: [10, 11, 18]
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выделяться из материала в процессе 
эксплуатации.

• Горючесть; высокая токсичность 
продуктов горения (в зависимости от 
связующего полимера; в первую оче-
редь касается ПВХ).

• Хрупкость при отрицательных тем-
пературах (в первую очередь, касается 
материалов на основе ПП и пустотелых 
досок; известны случаи пробития доски 
каблуком-шпилькой).

• Стоимость: декинг известных 
брендов может продаваться по ценам, 
превышающим стоимость террасной 
доски из высококачественной нату-
ральной древесины.

• Высокая зависимость долговеч-
ности настила из ДПК от правильности 
его монтажа: настил должен монтиро-
ваться только на лаги, требуется исклю-
чить контакт с землей, иначе террасная 
доска быстро разрушится.

• Стирание рифленой или тисненой 
поверхности за несколько лет при ин-
тенсивной эксплуатации.

Классификация

Хотя нормативная база по ДПК-
материалам в ряде стран разрабаты-
валась достаточно продолжительное 
время, какого-либо единого подхода к 
требованиям, предъявляемым к ДПК-
материалам, не наблюдается. Отсут-
ствует и признанная единая классифи-
кация этих материалов, что делает не-
возможным создание полноценной си-
стемы стандартов (норм).

Классификация ДПК-материалов 
производится по нескольким класси-
фицирующим признакам. В качестве 
основного классифицирующего при-
знака обычно выступает материал по-
лимерной матрицы. Кроме этого, ДПК-
материалы классифицируют по приме-
няемой технологии производства, по 
видам используемого растительного 
сырья (наполнителя), а также по ряду 
других признаков.

Классификация по видам 
материалов полимерной 
матрицы

ДПК-материалы, как это и следует 
из их названия, состоят из двух основ-
ных компонентов – древесины и пласт-
массы (полимерной матрицы). Аддити-
вы (добавки) занимают сравнительно 
небольшую массовую долю. Обычно 
доля аддитивов учитывается вместе с 
долей полимера.

В качестве полимерного сырья при 
производстве ДПК-материалов преиму-
щественно используются термопласты: 

Рис. 6. Перила, стойки (столбы), балясины, подбалясенники для ограждений из ДПК-материалов
Источники: [10, 11, 18]

Рис. 7. Ступени из ДПК-материалов
Источники: [10, 12, 14, 18]

Рис. 8. Плинтус, уголки из ДПК-материалов тупени из ДПК-материалов

Рис. 10. Дверные рамы, царги, полотна и обрамления из ДПК-материалов
Источники: [21-23]

Рис. 9. Подоконники и оконные профили из ДПК-материалов 
Источники: [2, 6, 19, 20]
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полиэтилен, полипропилен, поливинилх-
лорид, реже – полистирол. Реактопла-
сты при производстве ДПК-материалов 
используются значительно реже. 

Классификация по видам материа-
лов полимерной матрицы:

- ДПК на основе полиэтилена (ПЭ; 
англ. PE), в т. ч. низкого давления (ПНД; 
англ. HDPE) и высокого давления (ПВД; 
англ. LDPE); 

- ДПК на основе полипропилена 
(ПП);

- ДПК на основе поливинилхлорида 
(ПВХ; англ. PVC);

- ДПК на основе других полимерных 
материалов.

Вид материала полимерной матри-
цы является основным классифициру-
ющим признаком для ДПК-материалов.

Классификация по 
применяемой технологии 
производства 

Одним из достоинств ДПК-
материалов является возможность их 
изготовления методами, применяемы-
ми для переработки пластмасс [1, 2, 5]. 

Исходя из применяемой технологии 
производства, ДПК-материалы подраз-
деляют на:

- изготавливаемые экструзией 
(включая последовательную экструзию 
и коэкструзию);

- изготавливаемые экструзией с по-
следующим каландрированием; 

- изготавливаемые литьем под дав-
лением;

- изготавливаемые прессованием;
- изготавливаемые ротационным 

формованием; 
- изготовленные по другим техноло-

гиям (в т. ч. комбинацией технологий).
Несмотря на разнообразие техно-

логий производства ДПК, в настоящее 
время более 90% (по некоторым оцен-
кам, до 95%) производимых мире ДПК-
материалов изготавливается методом 
экструзии, обеспечивающим высокую 
производительность и позволяющим 
получать профили сложных форм по-
перечного сечения при сравнительно 
невысоких издержках. При этом, прак-
тически 100% ДПК-материалов, приме-
няемых в строительстве, изготавлива-
ются методом экструзии, т. е. представ-
ляют собой ДПК-профили [8, 9, 25].

В приведенных цифрах не учиты-
ваются сходные по назначению и ха-
рактеристикам материалы и изделия с 
содержанием полимерного связующе-
го менее 30%, например, подоконники 
Werzalit (состав материала: 75% – из-
мельченная древесина; 25% – связую-
щее из дуропластовых смол (феноль-
ные, карбамидные и полиэфирные смо-
лы), относящиеся к реактопластам).

Следует отметить, что среди спе-
циалистов отсутствует единая точка 
зрения на то, какие именно материалы 
следует относить к ДПК. Во многих ра-
ботах и аналитических исследованиях к 
ДПК-материалам относятся только ма-
териалы с содержанием (массовой до-
лей) полимеров не менее 30%. Как пра-
вило, это термопласты (см. выше).

ДПК-материалы (изделия) с содер-
жанием полимерного связующего не 
менее 30% изготавливаются методом 
экструзии или с использованием мето-
да экструзии:

- экструдированные ДПК-профили 
различных видов и назначения;

- листы из ДПК, изготавливаемые 
экструзией с последующим каландри-
рованием.

Классификация по 
видам используемого 
растительного сырья 

В составе ДПК-материалов дре-
весина в форме волокон, муки или 
гранул составляет, как правило, наи-
большую долю. При этом, в зависи-
мости от вида применяемого дре-
весного сырья, получаемые ДПК-
материалы могут иметь самые раз-
ные свойствами.

Классификация ДПК-материалов 
по видам используемого раститель-
ного сырья:

а) изготавливаемые с использова-
нием древесной муки, в т. ч.

- муки из лиственных или хвойных 
пород древесины;

- муки из заменителей древесины – 
рисовой шелухи, шелухи семян подсол-
нечника, бамбука, костры льна и др.

б) изготавливаемые с использова-
нием древесных волокон.

Древесная мука в составе получа-
емого композиционного материала ра-
ботает как наполнитель, а древесное 

волокно длиной от 0,5 до 30 мм и диа-
метром от 0,02 до 0,04 мм – как арми-
рующий материал, повышающий меха-
нические характеристики готового про-
дукта.

В настоящее время ДПК-материалы 
изготавливают, главным образом, с ис-
пользованием древесной муки (в т. ч. 
муки из заменителей древесины). Ис-
пользование муки из мягких пород 
древесины способствует повышению 
качества экструдируемых профилей. 
Общее правило: чем мельче части-
цы муки, тем однороднее получаемый 
ДПК-материал.

Для производства некоторых ДПК-
материалов их производители исполь-
зуют волокна древесины хвойных по-
род длиной 2,5-3,0 мм и диаметром 0,03 
мм (соотношение диаметра к длине со-
ставляет примерно 1:100). Волокна под-
вергаются предварительной термоме-
ханической и/или химической обработ-
ке. Однако это значительно увеличивает 
производственные затраты, поэтому «во-
локонные» ДПК-материалы отличаются 
весьма высокой ценой [8, 9, 19, 26-28].

Классификация по другим 
признакам

Классификация по другим призна-
кам приведена на примере террасной 
доски (декинга).

1. Полнотелые и пустотелые про-
фили (панели).

Типологически, террасные пане-
ли (декинг), ступени, фасадные пане-
ли, доски, сайдинг из ДПК, как плоские 
профили с шириной, на порядок вели-
чины и более превышающей толщину, 
относятся к группе «панели» [29]. Они 
могут изготавливаться:

- полнотелыми (сплошными, одно-
слойными);

- пустотелыми (двухслойными, име-
ющими внутренние продольные пере-
мычки (ребра) с воздушными полостя-
ми между ними); называются так же 
ячеистыми.

Полнотелая террасная панель зна-
чительно превосходит пустотелую по 
стойкости к ударным нагрузкам и допу-
стимым статическим нагрузкам на еди-
ницу площади, но имеет значительно 
более высокий вес (масса 1 п. м поряд-
ка 3,5-4 кг против 2,2-2,7 у пустотелой) 
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и более высокую цену. В связи с этим, 
в РФ наибольшее распространение по-
лучили пустотелые террасные панели.

Промежуточным вариантом явля-
ются так называемые «усиленные пу-
стотелые доски» – панели с цилин-
дрическими продольными полостями. 
Они имеют более высокую стойкость к 
ударным нагрузкам и допустимую ста-
тическую нагрузку на единицу площа-
ди, чем пустотелых панелей. Недостат-
камии являются увеличенный вес и це-
на – на уровне цен на полнотелые па-
нели. Поэтому такие изделия находят 
ограниченное применение.

Отдельную группу составляют од-
нослойные панели с ребрами (или «до-
ски с профилем открытого типа»), в т. 
ч., фасонные панели. К ней относятся 
сайдинг (рис. 4, снизу), так называемый 
«декинг открытого типа с Ш-образным 
профилем» (рис. 3, в центре) и некото-
рые виды ступеней (рис. 7).

2. Рельеф и отделка поверхности.
Одно из требований, предъявляе-

мых к террасной доске (декингу), – не 
быть скользкой. Поэтому поверхность 
подвергается дополнительной обра-
ботке, включая нанесение рельефа.

Декинг изготавливается:
- с продольным рифлением («вель-

вет», «микровельвет»);
- с тиснением под текстуру дерева 

(«тангенциальный распил», «радиаль-
ный распил»);

- гладкая брашированная (обрабо-
танная металлической щеткой);

- гладкая необработанная или шли-
фованная.

3. Вид настила.
В зависимости от особенностей 

укладки, имеются два типа декинга: 
бесшовная доска для сплошного на-
стила (имеет шпунт и паз, укладывает-
ся без зазора) и «шовная» доска для 
укладки с зазором (при такой укладке 
обеспечивается водоотвод, что важно, 
например, для настилов у бассейнов).

Классификация других видов изде-
лий из ДПК-материалов может несколь-
ко отличаться от приведенной.

Сырье для производства 
ДПК-материалов

На этапе разработки методов и тех-
нологий получения ДПК-материалов 

(20-40 лет назад) предполагалось, что 
их применение позволит, с одной сторо-
ны, утилизировать отходы лесопильных 
и деревообрабатывающих производств, 
а с другой – снизить стоимость многих 
видов изделий, изготавливаемых из по-
лимеров, заменив их аналогичными из-
делиями из высоконаполненных дре-
весно-полимерных композиций. Следу-
ет признать, что ни одной из этих целей 
достичь не удалось.

Выяснилось, что для получения ка-
чественных ДПК-материалов измель-
ченная древесина должна удовлет-
ворять целому ряду требований. Во-
первых, быть чистой, т. е. не содержать 
грязи, масел, инородных включений и 
т. д, что в условиях существующих ле-
сопильных и деревообрабатывающих 
производств почти недостижимо. Во-
вторых, иметь постоянный состав, что 
так же плохо реализуемо. В-третьих, 
действует технологическое ограни-
чение по влажности, которая обычно 
не должна превышать 8% (в некото-
рых случаях, 12%). В-четвертых, дол-
жен быть правильно подобран раз-
мер частиц (при этом необходимо учи-
тывать вид, происхождение и породы 
перерабатываемой древесины). Есть 
«в-пятых», «в-шестых» и т. д.

Чтобы удовлетворить этим требо-
ваниям, потребовалось решать вопро-
сы специальной подготовки древесно-
го сырья. Одним из решений стал пе-
реход на двухступенчатый процесс, с 
изготовлением ДПК-гранул, используе-
мых для последующей экструзии. Но в 
итоге, возросли производственные за-
траты, а цены на производимые ДПК-
материалы оказались не ниже цен на 
полимерные материалы и изделия ана-
логичного назначения, что стало сдер-
живающим фактором для развития 
рынка ДПК-материалов.

Дороговизна подготовки древес-
ного сырья требуемого качества, рост 
цен на полимеры и экологические тре-
бования обусловили использование в 
производстве ДПК-материалов вторич-
ного полимерного сырья (рециклата) и 
заменителей древесины в «древесной» 
муке, для изготовления которой ста-
ли применяться измельченные отходы 
сельскохозяйственных культур (шелуха 
риса, шелуха семян подсолнечника, ко-
стра льна), бамбук и др.

Подготовка сырья зависит от при-
меняемой технологии: экструзия с ис-
пользованием гранулята, «прямая экс-
трузия» (с подачей компонентов – дре-
весного сырья, полимера и аддитивов 
– через систему дозирования непосред-
ственно в экструдер) или использова-
ние так называемой каскадной линии 
[30]. Если состав готовых гранул ДПК 
является сбалансированным, то состав 
компаунда для «прямой экструзии» не-
обходимо постоянно контролировать 
посредством системы объемного дози-
рования. Кроме того, требуется произ-
водить специальную обработку древес-
ного сырья, поскольку размер частиц, 
форма и характеристики имеют боль-
шое значение. Одни изготовители [10] 
считают возможным использовать дре-
весную муку с размером частиц от 0,01 
мм до 1,0 мм, другие [15] оптимальным 
считают 100 мкм (0,1 мм). Производи-
тели оборудования обычно рекомен-
дуют 300-500 мкм, или конкретно 400 
мкм [30], но имеется и опыт применения 
переработанных древесных отходов 
фракций 0,5-3 мм.

При применении технологии «пря-
мой экструзии» важным фактором явля-
ется влажность древесного сырья. Оп-
тимальная влажность, заявляемая раз-
ными производителями, различна. Это 
связано с особенностью конструкции 
экструдеров. Немецкие производители 
оборудования часто указывают допусти-
мое содержание влаги до 10-12%, при 
этом влажность 6-8% позволяет обеспе-
чить «щадящий» режим его работы. С 
другой стороны, встречаются рекомен-
дации, что влажность древесного сырья 
должна составлять 1-3% (но не ниже, т. 
к. теряется гибкость волокон, из-за чего 
ухудшаются свойства ДПК-материала), 
поскольку в этом случае процесс стано-
вится более стабильным, не требующим 
частой корректировки.

Прочность получаемых на сухом сы-
рье изделий заметно выше, как и удар-
ная вязкость, которая увеличивается в 
2-3 раза. Стоит отметить, что досушке в 
экструдере с целью уменьшения влаж-
ности подвергаются и гранулы-полуфа-
брикаты.

Следует учитывать, что повышен-
ное содержание влаги в сырьевой сме-
си приводит к интенсивному газообра-
зованию в процессе экструзии, появле-
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нию вздутий и пузырей, которые портят 
внешний вид изделия, и пустот, внутри 
профиля, значительно ухудшающих 
физико-механические характеристики 
материала.

Еще одним важнейшим вопросом 
является правильный подбор аддити-
вов [31, 32], в т. ч. смазок (лубрикантов) 
и антиоксидантов. Ошибки в подборе 
первых ведут к образованию раковин 
и заусенцев на поверхности изделия 
(из-за прилипания материала к форму-
ющему инструменту), либо к расслаи-
ванию древесно-полимерной массы. 
Ошибки в подборе вторых – к быстро-
му окислению материала в процессе 
эксплуатации и разрушению задолго до 
истечения гарантийного срока [10].

Оборудование для 
производства изделий из 
ДПК-материалов

Основным элементом технологи-
ческой линии по изготовлению про-
филей и панелей различных видов из 
ДПК-материалов является экструдер 
(рис. 11). Используются как одношне-
ковые, так и двухшнековые машины. 
Первые проще и дешевле, однако не 
всегда обеспечивают хорошее смеши-
вание материалов, а переход с одного 
вида сырья на другой затруднителен. 
Двухшнековые экструдеры имеют бо-
лее сложную конструкцию, у них выше 
стоимость, энергопотребление и требо-
вания к техобслуживанию. Но они лег-
ко адаптируются к различным видам 
сырья, обеспечивают лучшее переме-
шивание материала и более высокое 
качество конечного продукта. В зави-
симости от геометрии шнеков, двух-
шнековые экструдеры подразделяют на 
параллельные и конические. Вращение 
шнеков может быть однонаправленным 
или встречным.

Наибольшее распространение в 
производства террасной доски в на-
стоящее время получили двухшнеко-
вые конические экструдеры, обеспе-
чивающие хорошее перемешивание, 
равномерный прогрев массы и создаю-
щие высокое давление на выходе. 

Качество конечного продукта во 
многом определяет формующий ин-
струмент. Для экструзии ДПК разрабо-
таны специальные формующие голов-

ки, которые не только позволяют полу-
чать профили сложной конфигурации, 
но и определенным образом ориенти-
руют древесные волокна, что способ-
ствует повышению прочности готового 
изделия. Экструзионная головка состо-
ит из обогреваемого корпуса, который 
крепится к экструдеру, и формующе-
го инструмента (фильеры). Конструк-
ция фильеры отличается от фильер для 
экструзии полимеров наличием охлаж-
дения внутренних формующих элемен-
тов (при экструзии пустотелых профи-
лей) и наличием охлаждающих пластин 
на выходе из фильеры, предназначен-
ных для охлаждения внешнего контура 
профиля.

Охлаждение внутренних формую-
щих элементов фильеры обычно про-
изводят водой, но в случае полостей 
малой площади сечения применяют 
воздушное охлаждение. При произ-
водстве ДПК-профилей на основе ПВХ 
внутреннее охлаждение может не при-
меняться, поскольку ПВХ, в отличие от 
ПЭ, характеризуется низкой текуче-
стью и узким интервалом температур 
обработки.

Древесную муку получают из отхо-
дов лесопильного и столярного произ-
водства (опилок, стружки). Отходы дро-
бятся на ножевых или молотковых дро-
билках, измельчаются на мельницах 
тонкого помола, на валковых машинах 
(типа прокатного стана), на штифтовых 
мельницах. Затем материал просеива-
ется и фракционируется. Сушку дре-
весной муки перед переработкой осу-
ществляют в шнековых сушилках при 
температуре около 100оС. Желательна 

быстрая переработка подготовленной 
древесной муки, во избежание впиты-
вания влаги.

При использовании предваритель-
ной грануляции полученные гранулы же-
лательно переработать в течении суток 
после изготовления, т. к. из-за гигроско-
пичности их влажность может сильно 
повыситься. Даже при коротком време-
ни хранения готовых гранул целесоо-
бразно применение бункеров-сушилок.

Линия двухступенчатой экструзии 
состоит из линии грануляции с двух-
шнековым экструдером, на которой из 
сырья получают гранулы ДПК, и экс-
трузионной линии с одношнековым или 
двухшнековым экструдером и стан-
дартным постэкструзионным обору-
дованием (калибровочный стол, ванны 
водяного охлаждения, тянущее устрой-
ство, пила, укладчик), на которой из гра-
нул получают готовые изделия.

Линия «прямой» (одноступенчатой) 
экструзии ДПК-профилей состоит из 
двухшнекового экструдера с удлинен-
ными шнеками (L/D до 36/1) и стандарт-
ного постэкструзионного оборудования. 
Сырье (древесная мука, полимер и ад-
дитивы) дозируется и подается напря-
мую в экструдер. Зона дегазации долж-
на иметь достаточную длину, чтобы обе-
спечить выравнивание давления. Для 
снижения флуктуаций давления экстру-
дер может комплектоваться специаль-
ным насосом для нагнетания расплава 
с минимальным смесительным эффек-
том (время пребывания в нем расплава 
– 1-2 сек.). В качестве альтернативы на-
сосу может использоваться обыкновен-
ный одношнековый экструдер, смонти-

Рис. 11. Линия производства ДПК-профилей
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рованный на конце двухшнекового экс-
трудера [33].

Экструзия профилей из ДПК-
материалов

Экструзия ДПК-профилей принципи-
ально не слишком отличается от обыч-
ной экструзии полимерных профилей, 
но сам процесс имеет важные особен-
ности:

• Из-за высокой доли целлюлозы 
расплав ДПК имеет очень низкую тепло-
проводность, вследствие чего требует 
применения специальных температур-
ных режимов обработки.

• ДПК содержит большое количество 
гигроскопичной древесины, быстро впи-
тывающей влагу из воздуха. Это предъ-
являет особые требования к осущест-
влению процесса дегазации экструдиру-
емого материала.

• При изготовлении террасной до-
ски из ДПК и других пустотелых про-
филей влияние влажности исходно-
го сырья на процесс меньше, чем при 
экструзии полнотелых профилей или 
профилей с коэкструдированным сло-
ем (облегчен отвод водяных паров).

• Из-за низкой теплопроводно-
сти ДПК и более толстых стенок ДПК-
профилей, скорость их экструзии зна-
чительно ниже, чем экструзии профи-
лей из полимерных материалов. Для 
экструзионного оборудования и ос-
настки эконом-класса – в пределах 
0,25-0,5 м/мин, для высокопроизводи-
тельного оборудования и оснастки – 1-2 
м/мин.

• Существенно важным является 
так же необходимость дополнительно-
го охлаждения экструдрованных ДПК-
профилей за счет применения более 
длинных сухих калибраторов и длинных 
ванн водяного охлаждения. Чем выше 
скорость экструзии, тем лучшее охлаж-
дение требуется для получения каче-
ственных профилей. При скоростях вы-
ше 1 м/мин устанавливается дополни-
тельная ванна охлаждения.

Технологическая схема производ-
ства ДПК-профилей (в вариантах ис-
пользуемого сырья в виде компаунда 
или в виде гранул) приведена на рис. 12.

Использование технологии «прямой 
экструзии» для производства профи-
лей из ДПК-материалов получило «вто-

рое рождение» благодаря разработкам 
итальянской компании ICMA San Giorgio, 
предложившей использовать двухшне-
ковый экструдер с однонаправленным 
вращением шнеков и разделением зо-
ны пластификации полимера и зоны 
смешения компонентов путем боковой 
загрузки древесной муки в зону экс-
трудера, в которой полимер полностью 
перешел в расплав. Тем самым, время 
пребывания древесной муки в горячем 
экструдере значительно сокращается, 
что снижает вероятность обугливания. 
Для процесса прямой экструзии исполь-
зуют экструдеры с удлиненными шнека-
ми, по сравнению с экструдерами-грану-
ляторами.

Метод прямой экструзии обладает 
целым рядом преимуществ:

- снижение энергопотребления (толь-
ко один цикл нагрева/охлаждения мате-
риала);

- увеличение срока эксплуатации 
оборудования за счет того, что древес-
ная мука, обладающая абразивными 
свойствами, сразу же обволакивается 
расплавом полимера;

- возможность использования дре-
весной муки с большим процентом 
влажности;

- возможность изменять рецептуру в 
режиме реального времени;

- снижение текущих расходов (энер-
гия, трудозатраты, логистика, обслужи-
вание).

В настоящее время наблюдается тен-
денция постепенного перехода с двух-
ступенчатой технологии производства 
на одноступенчатую (обратная наблю-
давшейся ранее). При этом произошло 
разделение по региональному признаку: 
практически все ведущие европейские 
производители оборудования предлага-
ют технологию прямой экструзии, причем 
всегда – с разделением зоны пластика-
ции полимера и зоны ввода древесной 
муки непосредственно в расплав. Среди 
азиатских производителей (за исключе-

нием Японии) пока превалируют предло-
жения по многостадийной схеме. Однако 
на рынке появилось оборудования для 
прямой экструзии ДПК китайских компа-
ний-производителей [33].

При производстве ДПК-профилей (в 
т. ч. террасной доски) иногда применяет-
ся так же коэкструзия с нанесением на 
поверхность износостойкого слоя.

С помощью устанавливаемого в со-
ставе производственной линии допол-
нительного оборудования выполняет-
ся продольное рифление поверхности 
и глубокое тиснение «под древесину». 
Обе операции выполняются на частично 
охлажденном профиле.

Финишная обработка

Вид применяемой финишной об-
работки зависит от вида изготавливае-
мых изделий (профилей и др.) из ДПК-
материалов.

Например, финишная обработка 
террасной доски из ДПК может осу-
ществляться несколькими способами:

1. Обработка радиальными сталь-
ными щетками, так называемый «бра-
шинг» (от англ. brush – кисть, щетка). 
Придает поверхности шероховатость, 
что делает ее менее скользкой, и как бы 
состаренный внешний вид. Для обра-
ботки используют специальный станок. 
Этот вид обработки является наиболее 
распространенным в РФ.

2. Шлифовка. Рабочую поверхность 
террасной доски обрабатывают на шли-
фовальном станке. На выходе получает-
ся ровная гладкая поверхность. 

3. Тисненые (так называемый «эм-
боссинг», от англ. embossing – тисне-
ние), хотя правильнее называть такой 
вид обработки поверхностным обжигом. 
Как правило, имитирует древесину. Так 
как глубокого тиснения нет, рисунок со 
временем выгорает и стирается [15].

4. Глубокое тиснение, которое еще 
называют 3D-тиснением, или настоящий 

Рис. 12. Технологическая схема производства ДПК-профилей (в вариантах используемого сырья в 
виде компаунда или в виде гранул)
Источник: [10]
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эмбоссинг. Обычно делается на полно-
телых профилях, не имеющих внутрен-
них камер, так как пустотелая доска не 
выдерживает высокого давления, необ-
ходимого для нанесения текстуры, и ло-
мается. Поверхность доски после такой 
обработки имеет вид натуральной, соста-
ренной древесины. При этом сохраняет-
ся поверхностный слой, доска остается 
устойчивой к внешним воздействиям.

Производство других 
видов продукции из ДПК-
материалов

Производство листов.
Для производства листов из ДПК в 

качестве полимерного сырья чаще ис-
пользуют полипропилен (ПП). Техноло-
гический процесс изготовления листов 
из ДПК для автомобильной промышлен-
ности можно рассмотреть на примере 
АО «Техно-Полимер» (г. Тольятти, [34]).

Предприятие имеет 3 силоса-нако-
пителя по 50 куб. м для древесной муки, 
первичного ПП и рециклата. Из них ком-
поненты поступают в бункеры над экс-
трудером. Здесь же размещены 2 бун-
кера для аддитивов, что позволяет вво-
дить в систему до 8 компонентов. Для 
подачи первичного ПП и рециклата ис-
пользуется непрерывное ленточное гра-
виметрическое дозирование, для других 
компонентов – дифференциальные гра-
виметрические дозаторы.

После дозирования из 4-х техноло-
гических бункеров компоненты собира-
ются шнековым питателем экструдера 
и подаются в его 1-ю зону. По мере про-
движения в цилиндре экструдера смесь 
материалов нагревается и плавится, 
приобретая к 4-й зоне вязко-текучее со-
стояние. В эту зону, под углом 90° к вяз-
ко-текучему потоку, двухшнековым пи-
тателем подается древесная мука. Двух-
шнековый экструдер с однонаправлен-
ным вращением шнеков обеспечивает 
необходимую однородность смеси. По-
сле зоны дегазации смесь проходит 8-ю 
зону экструдера, где под давлением рас-
пределяется по плоскости и выдавлива-
ется через щелевую фильеру.

Сформованный лист-заготовка по-
ступает на линию каландрирования. В 
каландре на уплотняющийся и твердею-
щий лист могут накатываться адгезион-
ная и декоративная пленки, тканые и не-

тканые волокнистые материалы. Из ка-
ландра лист поступает на рольганг, где 
режется в продольном направлении, да-
лее – на гильотинные ножницы, где раз-
резается поперек. Обрезь листа измель-
чается и собирается в бункере-наполни-
теле, откуда как рециклат возвращается 
в производство. Упаковка и маркировка 
производятся в обычном порядке.

Литье под давлением
Разработки в области рецептур сме-

сей позволили начать изготовление 
ДПК-материалов на традиционном обо-
рудовании для литья пластмасс (термо-
пластавтоматах) с минимальной под-
стройкой и без внесений каких-либо 
изменений в конструкцию. В качестве 
полимерной матрицы используется по-
липропилен Несколько американских 
компаний по специальным заказам раз-
работали сложные технологии изготов-
ления ДПК-материалов с использовани-
ем со-инжекции и вспенивания. Однако 
особенности этих технологий не позво-
ляют вести речь об их широком исполь-
зовании [10].

Приведенное здесь краткое описа-
ние технологий производства и исполь-
зуемого оборудования является обоб-
щением, не относящимся к какому-либо 
конкретному случаю применения. Тех-
нология производства ДПК-материалов 
имеет множество нюансов и в каждом 
конкретном случае требует комплексно-
го подхода к подбору оборудования, ре-
цептуре смеси, режимам обработки.
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СТЕКЛО ДЛЯ АДАПТИВНЫХ ФАСАДОВ: 
ВЗГЛЯД НА ОБОЛОЧКУ ЗДАНИЯ БУДУЩЕГО

Что такое адаптивные 
фасады?

В связи с растущими требовани-
ями рынка характеристики огражда-
ющих конструкций могут и должны 
стать значительно лучше, чем сегод-
ня. Адаптивный фасад завтрашнего 
дня – многофункциональный, умный 
и самоуправляемый. Это также ак-
тивная, самообучающаяся и самооп-
тимизирующаяся система.

Концепции адаптивных фасадов 
сегодня варьируются от динамиче-
ского остекления (с переменным ко-
эффициентом g) и солнцезащитных 
систем до фотоэлектрической инте-
грации и шумопоглощающих, а также 
самоочищающихся фасадных мате-
риалов. И смарт-стекло играет здесь 
важную роль.

Еще одной долгосрочной целью 
производителей и разработчиков фа-
садов должно быть создание новых 
ограждающих конструкций, которые 
также являются самодостаточными 
с точки зрения энергии за счет соб-
ственного производства электроэнер-
гии, например, с помощью встроенных 
солнечных батарей. Адаптивные фа-
сады адаптируются, среди прочего, к 
изменению наружной температуры, а 
также к изменению солнечной радиа-
ции (затенение от солнца и защита от 
бликов). В то же время они позволяют 
оптимизировать приток естественного 
дневного света. Для достижения опти-
мума такие умные фасады интегриру-
ются в систему управления зданием.

Требования к адаптивным фаса-
дам:

- динамическая защита от солнца 
во избежание тепловых нагрузок;

- динамическая защита от бликов в 
зависимости от интенсивности солнеч-
ного излучения;

- достаточное пропускание дневно-
го света для оптимального освещения 
помещений;

- использование систем управле-
ния освещением для направления све-
та во внутренние помещения;

- выработка энергии, т. е. использо-
вание солнечного света зимой;

- производство электроэнергии 
(энергетическая самодостаточность, 
фотоэлектрические системы, интегри-
рованные в здание);

- функциональная вентиляция (по 
возможности, автоматизированная).

Умное стекло для 
адаптивных фасадов

Адаптивное остекление играет 
важную роль в функционировании 
адаптивных фасадов. Различают ак-
тивные (переключаемые) системы 
фасадного остекления и пассивные 
(реактивные) системы.

Пассивный способ действия ис-
пользуется, например, с вариантами 

фототропного, термотропного или тер-
мохромного стекла. До сих пор актив-
ный механизм действия достигался 
электрохромными или газохромными 
системами, а также глазурью на осно-
ве жидких кристаллов, диспергирован-
ных в полимере (PDLC), или устройств 
с взвешенными частицами (SPD). Наи-
более современным вариантом явля-
ется адаптивное стекло на основе жид-
кокристаллических технологий LCW.

Электрохромное стекло

В прошлом «активное» стекло в ос-
новном было доступно на рынке в виде 
электрохромных многослойных систем 
(EC-систем). Электрохромия относится к 
обратимому изменению цвета или изме-
нению пропускания света материалом в 
результате электрохимической реакции.

Электрохромное стекло изменяет 
свои свойства поглощения, пропуска-
ния и отражения при приложении по-
стоянного напряжения. Пропускание 
в видимом и ближнем инфракрасном 

Адаптивный фасад способен автономно реагировать на изменения условий окружающей среды для дости-
жения оптимальной эффективности с точки зрения технических требований и удобства пользователя. В то же 
время адаптивные фасады способны помочь снизить эксплуатационные расходы до минимума.

Первый магазин Lidl, оснащенный смарт-стеклом фирмы SageGlass
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спектре частично снижается из-за по-
вышенного поглощения, что является 
недостатком.

Сегодня электрохромное стекло 
прочно и надежно, способно сохранять 
свой цвет в течение всего срока служ-
бы и имеет столь же высокий диапазон 
переключения. Сейчас есть очень про-
стые в использовании системы управ-
ления, а потребность в электроэнергии 

составляет около двух ватт на квадрат-
ный метр.

Причинами, по которым использо-
вание электрохромного стекла на рын-
ке не так широко распространено, как 
могло бы быть, являются:

- ограничение ширины стекла до 1,6 
метра;

- цветовой градиент из-за падения 
напряжения;

- наличие стекол только синего или 
серого цвета.

Кроме того, в зависимости от усло-
вий, время переключения иногда мо-
жет быть больше: примерно от трех до 
20 минут. Это приводит к более высо-
кой защите от бликов, но также и к зна-
чительному изменению цвета.

Диапазон вариантов дизайна для 
электрохромного стекла обычно ограни-
чен. Фирма EControl предлагает самые 
широкие возможности, вплоть до кру-
глых окон. В настоящее время EControl 
так же поставляет многослойное безо-
пасное стекло в качестве конечного про-
дукта, что позволяет в дальнейшем из-
готавливать из него стеклопакеты. Сто-
имость электрохромных систем обыч-
но превышает 600 евро за квадратный 
метр, включая блок управления.

Стекло с промежуточным 
слоем PDLC

Эти многослойные стекла имеют 
промежуточные слои PDLC с изменяе-
мым светопропусканием на основе по-
лимерных жидкокристаллических пле-
нок, находящиеся между двумя листа-
ми стекла. Их относят так же к защитно-
му остеклению. Пленки PDLC обладают 
высоким коэффициентом поглощения. 
Поэтому стекла с пленками PDLC с из-
меняемым светопропусканием исполь-
зуютв качестве экранов для затенения 
(например, в конференц-залах), но не 
в качестве защиты от солнечных лучей 
при остеклении зданий – из-за затем-
няя, которую они создает. Поскольку 
существует много поставщиков проме-
жуточных слоев PDLC, качество и цены 
могут сильно различаться.

Система работает следующим об-
разом: внутри полимера хаотично ори-
ентированы молекулы жидкого кри-
сталла, которые рассеивают падаю-
щий свет – стекло непрозрачно. При 
подаче напряжения все молекулы 
жидкого кристалла ориентируются в 
одном направлении, и стекло стано-
вится прозрачным.

Стекло на основе жидких 
кристаллов

Недавно немецкий производитель 
и лидер рынка жидких кристаллов 

Фасад отеля в Амстердаме с электрохромным стеклом, изготовленный фирмой Hueck

Спустя 40 лет башню Глатт в Валлизеллене, Швейцария, пришлось отремонтировать. Башня 
получила новую оболочку здания, оснащенную смарт-стеклом фирмы SageGlass
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Merck начал предлагать «активное» 
стекло, которое теперь представлено 
на рынке под торговой маркой eyrise. 
Используемые жидкие кристаллы 
Licrivision представляют собой жидко-
кристаллические смеси с добавлени-
ем красителя, которые используются 
в смарт-стекле. Стекло eyrise теперь 
предлагается в качестве солнцезащит-
ных систем и систем обеспечения кон-
фиденциальности как для фасадного 
остекления, так и для затенения поме-
щений внутри зданий.

Для приведения стекол eyrise из не-
прозрачного в прозрачное состояние 
и наоборот используются холестери-
ческие LC-смеси, которые позволяют 
осуществлять это переключение без 
временной задержки и почти не имеют 
рассеяния/мутности, что делает стекла 
пригодными для фасадного остекле-
ния. Подавая относительно низкое пе-
ременное напряжение на LC-ячейку и 
изменяя тем самым параметры состо-
яния компонентов жидкокристалличе-
ской смеси, можно регулировать коэф-
фициент пропускания стекол eyrise за 
считанные секунды и контролировать 
интенсивность светового потока, дым-
ку, блики и прозрачность.

Стекло eyrise на основе LC-смесей 
в настоящее время может быть изго-
товлено размерами до 1,60 на 3,50 
метра, широкой цветовой гаммы и ис-
пользоваться в диапазоне температур 
от минус 40 до плюс 120 °C, а значе-
ния g могут быть оптимизированны-
ми. Для производства стекла eyrise 

компания Merck создала промышлен-
ные производственные мощности в 
Эйндховене (Нидерланды).

Дневной свет становится 
все более важным 
фактором

Согласно последним исследовани-
ям, для фасадных конструкций зданий 
требования в отношении естественного 
освещения помещений будут иметь все 
большее значение. Использование сол-
нечного и дневного света (48% солнеч-
ной энергии) становится все более важ-
ным. Цель состоит в том, чтобы обеспе-
чить минимальный нагрев летом и, в то 
же время, большую яркость и лучшее 
освещение внутренних помещений за 
счет управления светом. Блеска и бли-
ков следует избегать выборочно.

Учет биологических эффектов све-
та, включая цикл сна-бодрствования, 
выработку гормонов и витамина D и т. 
д., является важной дополнительной за-
дачей. Как и сокращение потребления 
энергии для электрического освещения 
(эквивалентно 19% мирового потребле-
ния электроэнергии). Ситуация ослож-
няется тем, что времена года, время 
суток и привычки пользователей предъ-
являют очень разные требования. По-
следние учитываются слишком мало, 
потому что они не регистрируются.

Умные решения требуют совмест-
ного сотрудничества и исследований. 
До сих пор в строительной отрасли, 
ориентированной на торговлю, не су-

ществовало целостного подхода. Та-
ким образом, разработки в основном 
ограничивалась отдельными компо-
нентами, что не позволяло найти оп-
тимальное решение. Кроме того, от-
сутствовали подходящие системы 
контроля, которые бы регистрировали 
и учитывали потребности пользовате-
лей и условия окружающей среды.

Вот чего предстоит достичь 
фасадному стеклу в 
будущем

Чтобы оптимально сбалансировать 
энергоэффективность, защиту от бли-
ков, подачу дневного света и климат 
в помещении, «активные» стекла для 
управления дневным светом в здани-
ях будут играть ведущую роль в общем 
контексте «адаптивных фасадов» и «ум-
ных зданий». Кроме того, «активное» 
смарт-стекло делает механические ком-
поненты затенения устаревшими.

В будущем фасадное стекло будет 
обеспечивать общий оптимум с уче-
том местоположения, размера и ори-
ентации, сезона и времени суток, а 
также погоды, способа и цели исполь-
зования фасада или изделия из стек-
ла. Будущие фасады будут оптимизи-
рованы для удобства пользователей 
и общего состояния здоровья с помо-
щью самообучающихся и самоконтро-
лирующихся систем.

Оптимальное решение – это про-
зрачный строительный элемент, свой-
ства которого могут быть адаптирова-
ны по-разному: для любого климата, 
для разных пользователей и для са-
мых разных форм и ориентаций кон-
струкции – с сенсорным управлением 
и реакцией, а также с самообучением. 

Конкретные потребности разра-
ботки активных систем включают 
снижение себестоимости продукта за 
счет разработки технологий и мате-
риалов, использования тонких стекол, 
производства стекла больших форма-
тов, нейтрального вида или различ-
ных цветов, улучшения индекса се-
лективности TL/TE и усиления защиты 
от солнечного излучения (г-значение).

Это требует разработки систем 
для различных климатических зон и 
областей применения, а также новой 
концепции управления и связи, а не 

Прозрачность и цвет стекол меняются в зависимости от температуры
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только интеграции в системы управ-
ления зданием, особенно регистрации 
комфорта пользователя.

Но никогда не забывайте: главная 
цель здания – чтобы люди чувствовали 
себя в нем комфортно, а не для того, 
чтобы оно было энергоэффективным. 
Ограничение возможностей пользова-
телей – неподходящий путь даже для 
освоения новых рынков. Если здание 
«знает», как люди его используют и 
каковы их предпочтения в плане вну-
треннего климата, оно может реагиро-
вать соответствующим образом.

Поэтому важно повышать комфорт 
и одновременно экономить энергию, ис-
пользуя подходящие системы обнару-
жения, а не чрезмерную автоматизацию 
здания. Защита от бликов и использова-
ние дневного света являются важными 
компонентами хорошего самочувствия.

Чего фасады должны будут 
достичь в будущем

До сих пор было трудно согласо-
вать физические требования к осте-
клению здания. Однако более сложным 
аспектом является успевать за меняю-
щимися требованиями пользователей. 
Решающим фактором является не про-
изводительность продукта как тако-
вая, а, прежде всего, простые системы 
управления (предпочтительно, адап-
тивные и самообучающиеся), которые 
в контексте всех структурных требова-

ний в зданиях учитывают меняющиеся 
требования пользователей и практиче-
ски не нуждаются в регулировании.

В центре внимания текущих иссле-
дований находятся активные и адап-
тивные системы, которые целенаправ-
ленно взаимодействуют со своими 
пользователями и окружающей сре-
дой. Здания завтрашнего дня будут 
значительно отличаться от сегодняш-
них жестких и пассивных строитель-
ных объектов благодаря интерактив-
ным пространствам и адаптируемым 
ограждающим конструкциям. В то 
же время активные системы должны 
стать значительно более экономичны-
ми и предлагать высокую степень сво-
боды проектирования и возможности 
интеграции.

До сих пор это было возмож-
но лишь частично с использованием 
электрохромных стекол, поэтому рост 
рынка был ограничен. Новые систе-
мы на основе жидких кристаллов, до-
ступные сегодня на рынке, открывают 
новые возможности, поскольку они не 
имеют фундаментальных технических 
ограничений в отношении цвета, раз-
мера и дизайна. Важнейшей задачей 
здесь является значительное сниже-
ние производственных затрат.

Разработка находится в фазе за-
воевании рынка, поскольку усовер-
шенствованные системы и новые 
технологии используются впервые, 
и есть шанс получить долю рынка до 

10% от общего мирового рынка в бли-
жайшие несколько лет. Достаточно 
причин, чтобы подробно рассмотреть 
эту тему и соответствующим образом 
согласовать ассортимент продукции и 
инвестиции. Интересны возможности 
использования не только в строитель-
ном секторе, но и на железнодорож-
ном, автомобильном и авиационном 
рынках, а также для круизных лайне-
ров и систем охлаждения.

Клиент покупает не продукт, он по-
купает решение для набора проблем/
потребностей, он покупает выгоду от 
использования, экономит затраты на 
энергию и способствует защите окру-
жающей среды. Нет никаких сомнений 
в том, что «умные» решения могут пол-
ностью заменить статическое остекле-
ние. Это произойдет в том случае, если, 
с одной стороны, они будут общеприме-
нимыми и допускать самые разные ар-
хитектурные решения, а с другой – бу-
дут иметь привлекательную цену.

Выводы

Адаптивный фасад будущего гене-
рирует, хранит и распределяет энер-
гию, имеет естественные системы вен-
тиляции и отличается высокой эффек-
тивностью с точки зрения энергопотре-
бления и использования ресурсов. Это 
делает его устойчивым и энергетически 
самодостаточным, а значит, и экономи-
чески интересным.

Решающим фактором проникнове-
ния на рынок являются не только харак-
теристики продукта, но, прежде всего, 
связанная с ним система контроля. Ры-
нок фасадов будущего должен вклю-
чать в себя интеллектуальные самообу-
чающиеся системы управления здани-
ями и фасадами. С одной стороны, они 
обеспечат оптимальный комфорт поль-
зователя в контексте всех требований 
строительной физики, а с другой – по-
могут снизить потребление энергии (на-
пример, за счет оптимизации защиты 
от солнца и тепла; снижения затрат на 
кондиционирование воздуха и освеще-
ние) и, таким образом, способствовать 
более устойчивому использованию ре-
сурсов в дополнение к снижению теку-
щих эксплуатационных расходов.

Источник: www.gw-news.eu/

facade-windows/

Прозрачность и цвет стекол меняются в зависимости от температуры
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– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конс трукций Центрального феде-
рального округа. Москва и Московская область».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Центрального феде-
рального округа (кроме Москвы и Московской области».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Западного фе-
дерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Южного федерального 
округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Северо-Кавказского 
федерального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Приволжского феде-
рального округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Уральского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Сибирского федераль-
ного округа».

– «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. Ведущие производители 
оконных и фасадных конструкций Дальневосточного фе-
дерального округа».

Отчеты содержат подробную и постоянно обновляе-
мую информацию о ведущих российских компаниях-про-
изводителях оконных и фасадных конструкций.

В рамках реализации проекта «РОССИЙСКАЯ ТЫ-
СЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФА-
САДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» с 2011 года ежегодно выходят 
9 аналитических отчетов, в которых представлены более 
1000 ведущих компаний-производителей оконных и фа- 
садных конструкций Российской Федерации.

В отчеты включены компании, суммарный годовой 
объем производства которых составлял более 10 тыс. 
кв. м / более 1 тыс. кв. м в мес. (учитывая изделия из всех 
видов применяемых рамных материалов).

Отчеты формируются по итогам предшествующего года:
– отчеты, вышедшие в 2011 году – по итогам 2010 г.;
– отчеты, вышедшие в 2012 году – по итогам 2011 г.;
– отчеты, вышедшие в 2013 году – по итогам 2012 г.;
– отчеты, вышедшие в 2014 году – по итогам 2013 г.;
– отчеты, вышедшие в 2015 году – по итогам 2014 г.;
– отчеты, вышедшие в 2016 году – по итогам 2015 г.;

– отчеты, вышедшие в 2017 году – по итогам 2016 г.
– отчеты, вышедшие в 2018 году – по итогам 2017 г.
– отчеты, вышедшие в 2019 году – по итогам 2018 г.
– отчеты, вышедшие в 2020 году – по итогам 2019 г.
– отчеты, вышедшие в 2021 году – по итогам 2020 г.
В настоящее время готовятся и выходят новые от-

четы по итогам 2021 года.
Информационные карты компаний-производителей, 

представленные в отчетах, актуализируются с учетом по-
казателей 2021-2022 гг.

СТРУКТУРА ОТЧЕТОВ (РАЗДЕЛЫ): 

1. Краткая характеристика федерального округа 
и входящих в его состав регионов-субъектов РФ.

2. Строительный и оконно-фасадный рынки феде-
рального округа.

3. Региональные объемы производства и потребле-
ния оконных и фасадных конструкций.

4. Перечень ведущих компаний-производителей окон-
ных блоков, фасадных и других светопрозрачных строи-
тельных конструкций в федеральном округе по итогам 
2020 г.

5. Информационные карты компаний-производите-
лей (см. ниже).

6. Распределение ведущих компаний-производите-
лей в регионах-субъектах РФ, входящих в состав феде-
рального округа, по объемам производства. Региональ-
ные лидеры.

7. Сводные данные:
– групповое распределение и  суммарные объемы 

производства ведущих компаний-производителей; их до-
ля в региональных объемах производства;

– баланс товарооборота между регионами;
– особенности региональных оконно-фасадных рын-

ков; оценка потенциала регионов.
Выводы.

ИНФОРМАЦИОННЫЕ КАРТЫ

Информационная карта каждой компании содержит 
следующие данные:

• Наименование, юридическая форма, торговая марка.
• Структура компании (подчиненность, предприятия, 

филиалы, представительства).
• Руководство компании, должностные лица (долж-

ность, Ф.И.О.).
• Виды деятельности, основная продукция, типы про- 

изводимых изделий (по назначению; по виду используе-
мых материалов – ПВХ, алюминий, дерево, др.).

ИЦ «СОВРЕМЕННЫЕ СТРОИТЕЛЬНЫЕ КОНСТРУКЦИИ» ИНФОРМИРУЕТ О ПОДГОТОВКЕ К 
ВЫХОДУ НОВЫХ АНАЛИТИЧЕСКИХ ОТЧЕТОВ В РАМКАХ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 
ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»
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• Место расположения (компании, производства); 
адрес, тел./факс, e-mail, сайт;

• Год основания / год начала производства.
• Количество сотрудников (общее / основной произ-

водственный персонал).
• Структура производства (количество и виды про-

изводств, производственные площади, цехи, участки).
• Характеристика технологического оборудования 

(используемое оборудование, марки, годы поставки / 
ввода в эксплуатацию, уровень автоматизации произ-
водства, число сборочных линий, наличие и число ли-
ний производства стеклопакетов); изменения, произо-
шедшие в 2012-2021 гг.

• Мощность производства (номинальная, расчетная).
• Используемые профили, фурнитура, стеклопаке-

ты, другие комплектующие и материалы; изменения, 
произошедшие в 2012-2021 гг.

• Реализация продукции (регионы реализации, ос-
новные потребители);

• Система продаж (торговый дом, филиалы и пред-
ставительства, число и местонахождение офисов / пун-
ктов продаж, дилерская сеть, число и местонахожде-
ние дилеров, основные дилеры или список дилеров);

• Объемы производства за 2021 г. (экспертная оцен-
ка / данные компании).

• Объемы производства за 2012-2021 гг. (динами-
ка): экспертная оценка / данные компании.

• Финансовые показатели деятельности компании 
(2012-2020 гг.).

• Дополнительная информация (реализованные 
объекты, партнеры, участие в региональных програм-
мах, членство в СРО, наличие административного ре-
сурса, заказы и др.).

• Оценка перспектив развития на 2022-2024 гг. (про-
гноз: позитивный, нейтральный или негативный).

Поскольку информационная карта каждой компа-
нии занимает от 2 до 8 стр., размещение всех их в од-
ной книге (отчете) явилось бы неудобным для пользо-
вателя. Поэтому информация сформирована по феде-
ральным округам РФ, что позволило сократить число 
информационных карт фирм в одной книге (отчете) от 
55 до 210.

Аналогичным образом, по федеральным округам 
РФ, сформированы отчеты. С целью удобства пользо-
вания, информационный блок по Центральному феде-
ральному округу разделен на два отчета (2 книги): Мо-
сква и Московская обл. (первая книга); остальные ре-
гионы ЦФО (вторая книга).

В совокупности 9 отчетов содержат подробную ха-
рактеристику около 1000 ведущих российских ком-
паний-производителей оконных блоков и фасадных 
конструкций.

Компании, представленные в отчетах, в совокуп-
ности контролировали в 2015-2021 гг. (непосред-
ственно или через своих дилеров) около 75% оконно-
фасадного рынка РФ в целом и до 80% рынка в сек-
торе ПВХ.

По объему и полноте представленной информации 
проект «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА. ВЕДУЩИЕ ПРОИЗ- 
ВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ» 
является уникальным для России.

ОТЧЕТЫ «РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.  
ВЕДУЩИЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ ОКОННЫХ 

И ФАСАДНЫХ КОНСТРУКЦИЙ»:

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Цен-
трального федерального округа. 
Москва и Московская область».

Отчет выходит в июне 2022 г. 
В отчете будет представлено около 
95 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 310, раз-

делов – 9, таблиц – 8, информационных карт – 95 (рас-
четно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Централь-
ного федерального округа (кроме 
Москвы и Московской области)».

Отчет выходит в июле 2022 г.
В отчете будет представлено 

ококло 150 компаний.
Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 415, разделов – 9, таблиц – 10, 

информационных карт – 151 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители оконных 

и фасадных конструкций Северо-За-
падного федерального округа».

Отчет выходит в августе 2022 г. 
В отчете будет представлено около 
100 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 290, разде-

лов – 9, таблиц – 10, информационных карт – 100 (расчет-
но).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.
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«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и  фасадных конструкций 
Южного федерального округа».

Отчет выходит в августе 2022 г. 
В отчете будет представлено около 
100 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 270, разде-

лов – 9, таблиц – 10, информационных карт – 100 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Се-
веро-Кавказского федерального 
округа»

Отчет выходит в сентябре 2022 г. 
В отчете будет представлено около 55 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 153, разделов – 9, таблиц – 10, 

информационных карт – 55 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и  фасадных конструкций 
Приволжского федерального 
округа».

Отчет выходит в октябре 2022 г. 
В отчете будет представлено около 
170 компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 480, разделов – 9, таблиц – 10, 

информационных карт – 170 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Ураль-
ского федерального округа».

Отчет выходит в сентябре 2022 г. 
В отчете будет представлено около 80 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 235, разделов – 9, таблиц – 10, 

информационных карт – 80 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия в фор-

мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и фасадных конструкций Си-
бирского федерального округа».

Отчет выходит в октябре 2022 г. 
В отчете будет представлено около 120 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц  – 350, раз-

делов – 9, таблиц – 10, информационных карт – 120 (рас-
четно).

Способ предоставления: Электронная версия в фор-
мате PDF. В печатном виде не предоставляется.

«РОССИЙСКАЯ ТЫСЯЧА.
Ведущие производители окон-

ных и  фасадных конструкций 
Дальневосточного федерального 
округа».

Отчет выходит в октябре 2022 г. 
В отчете будет представлено около 55 
компаний.

Общие данные:
Язык отчета: русский.
Количество: страниц – 170, разделов – 9, таблиц – 

10, информационных карт – 55 (расчетно).
Способ предоставления: Электронная версия 

в формате PDF. В печатном виде не предоставляется.

—	Доступны отчеты 2021 года

Договор на приобретение отчетов оформляется на основании присланной Вами заявки.
При покупке 2 отчетов и более предоставляются скидки.

тел: +7 967 060 7117,  факс: +7 499 177 1807
director@ssk-inform.com
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Тенденции развития, основные 
показатели и потенциал россий-

ского строительного рынка анали-
зировались в [1-6] и ряде других пу-
бликаций. Показано, что основным 
показателем и индикатором, харак-
теризующим уровень развития стро-
ительства как в отдельных феде-
ральных округах и регионах, так и в 
стране в целом, является ввод жилья.

Согласно опубликованным данным 
Росстата [7], в 2021 году в Российской 
Федерации ввод жилья достиг 92,6 
млн. кв. м – рекордный показатель за 
всю историю. Рост к показателю 2020 
года составил 10,4 млн. кв. м, или поч-
ти 13%. Однако при оценке этих цифр 
следует учитывать изменения в мето-
дике учета, произошедшие как в 2019 
г., так и в 2021 г. [1-3].

Тем не менее, рост ввода жилья, 
безусловно, произошел, несмотря на 
последствия «пандемии» и разверты-
вание мирового кризиса. Российское 

ЖИЛИЩНОЕ СТРОИТЕЛЬСТВО В РОССИИ.
ДИНАМИКА, ПОТЕНЦИАЛ, ПЕРСПЕКТИВЫ

Н. Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И. Л. НИКОЛАЕВА,
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

строительство вновь (как и в 2014-
2015 гг.) продемонстрировало устой-
чивость и высокий потенциал.

Перспективы на 2022 год и после-
дующие годы выглядят неоднознач-
но из-за резкого обострения военно-
политической ситуации. Однако не 
столь пессимистично, как это звучит 
в некоторых «экспертных» оценках. 
Если удастся удержать ситуацию под 
контролем, итоги 2022 года для стро-
ительной отрасли могут оказаться 
вполне удовлетворительными, даже 
с учетом вполне очевидных проблем.

Динамика строительства 
(ввода) жилья в РФ

По данным Росстата, общая пло-
щадь жилья, введенного в 2021 году 
(включая жилые дома на участках, 
предназначенных для ведения садо-
водства), составила 92,6 млн. кв. м 
(более точно – 92561,5 тыс. кв. м). Из 

общего объема ввода многоквартир-
ные дома составили 43,5 млн. кв. м, а 
индивидуальные жилые дома – 49,1 
млн. кв. м (более точно – 49102,3 тыс. 
кв. м) «общей площади жилых поме-
щений».

Минстроем РФ отмечается, что 
достигнутый показатель – это самый 
большой объем ввода жилья за всю 
историю, начиная с РСФСР (в соста-
ве СССР), а также указывается, что 
этот результат выше планового зна-
чения 2021 года на 18,7% и выше 
объемов ввода жилой недвижимости 
за предшествующий 2020 год на 10,4 
млн. кв. м, т. е. почти на 13%.

Площадь жилых домов, постро-
енных на участках для ведения садо-
водства (учитываются с августа 2019 
года в связи с тем, что «в полном 
объеме начали действовать нормы 
Федерального закона от 29.07.2017 
№ 217-ФЗ»), в данных Росстата по 
итогам 2021 года не выделялась, в 

Рис. 1. Динамика ввода жилья в РФ в 1990-2021 гг., (в соответствии с данными Росстата; до 2019 г. – без учета домов на земельных участках 
для ведения садоводства),, млн. кв. м
Источник: данные Росстата (ФСГС) ; расчеты ИЦ «ССК»

User
Текст
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отличие от данных за 2019 г. и 2020 
г. Поэтому сопоставление цифр вво-
да жилья за 2021 год с цифрами вво-
да за 2019 г. и 2020 г., а тем более, с 
цифрами ввода за предшествующие 
годы [1-3, 8-13], возможно только 
приближенно, с соответствующими 
поправками.

Исходя из практики регулярной по-
следующей корректировки Росстатом 
данных о вводе жилья, для коррект-
ной оценки изменения объемов ввода 
жилья за отчетный год следует срав-
нивать опубликованные первоначаль-
ные данные не со скорректированны-
ми (уточненными), а с первоначальны-
ми данными за предшествующий год 
(естественно, полученными по одной 
и той же методике). Так, например, по-
следующая корректировка «вверх» 
первоначальных цифр объемов ввода 
жилья составила по отчетным годам:

- 2015 г. – 1,5 млн. кв. м (1,8% к 
первоначальной величине);

- 2016 г. – 0,4 млн. кв. м (0,5%);
- 2017 г. – 0,6 млн. кв. м (0,8%);
- 2018 г. – 0,4 млн. кв. м (0,5%).
Поэтому не исключена последую-

щая корректировка данных Росстата о 
вводе жилья в 2021 году с увеличением 
показателей на 0,2-0,4 млн. кв. м.

Следует так же учитывать, что со-
гласно приказу Росстата от 18.01.2021 
г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.) «Об ут-
верждении методик расчета пока-
зателей «Объем жилищного стро-
ительства» и «Ввод жилья в много-
квартирных домах» (там же признан 
утратившим силу приказ Росстата от 
20.03.2019 г. №145 «Об утверждении 
методик расчета показателей «Объем 
жилищного строительства» и «Ввод 
жилья в многоквартирных жилых до-
мах») методология учета и расчета 
указанных показателей была вновь 
изменена в 2021 году. Видимо, имен-
но этот фактор – изменение методо-
логии учета – и стал основным, обу-
словившим резкий рост цифр ввода 
жилья в РФ в 2021 году.

Динамика ввода жилья в РФ в 
1990-2021 гг. (в соответствии с дан-
ными Росстата о годовых объемах 
ввода жилья; до 2019 г. – без учета 
домов на земельных участках, пред-
назначенных для ведения садовод-
ства), млн. кв. м, приведена на рис. 1.

Цифра ввода за 2021 год, види-
мо, получена по измененной методи-
ке учета (расчета), в соответствии с 
приказом Росстата от 18.01.2021 г. 
№5 (в ред. от 18.11.2021 г.).

По данным Росстата, в 2021 году 
в России было построено 10,1 тыс. 
многоквартирных жилых домов (в 
2020 г. – 9,0 тыс.; в 2019 г. – 9,1 тыс.). 
Населением построено 373,4 тыс. ин-
дивидуальных жилых домов (в 2020 
г. – 289,2 тыс., из них 51 тыс. – на 
участках, предназначенных для веде-
ния садоводства; в 2019 г. – соответ-
ственно, 262,5 тыс. и 8,7 тыс.). Всего 
было построено 1,2 млн. новых квар-
тир во введенных в 2021 году много-
квартирных и одноквартирных (ин-
дивидуальных) жилых домах (в 2019 
году, по данным Росстата, было по-
строено 1103,1 тыс. новых квартир, а 
без учета квартир в жилых домах на 
участках для ведения садоводства – 
1094,4 тыс. квартир).

Необходимо подчеркнуть разни-
цу в понятиях «ввод жилья» и «строи-
тельство жилья». Годовой «ввод жи-
лья» является «отчетной» цифрой, ко-
торая определяется подписанными в 
течение года соответствующими акта-
ми и не совпадает с цифрой фактиче-
ски построенного за год жилья. Цифры 
«строительства» и «ввода» сходятся 
на более продолжительных временных 
интервалах (5-10 лет), и чем длиннее 
рассматриваемый интервал, тем вы-
ше сходимость (это в равной мере от-
носится и к объектам нежилого назна-
чения). Поэтому для корректной оценки 
тенденций развития рынка указанные 
показатели следует рассматривать в 
динамике на достаточно продолжи-
тельных временных интервалах.

При анализе публикуемых Росстатом 
цифр ввода жилья следует учитывать:

• Изменения в методике учета «об-
щей площади жилых домов», произо-
шедшие в 2003-2021 гг.

• Корректировку данных за пред-
шествующие годы в официальной 
статотчетности.

• Легализацию ранее построенных 
объектов (включая т. н. «дачную амни-
стию»).

• Возможность «двойного счета» 
(Москва – Московская обл., Санкт-
Петербург – Ленинградская обл.).

Помесячная динамика 
ввода жилья

Ввод жилья характеризуется вы-
сокой неритмичностью: максималь-
ный объем ввода жилья в отчетных-
данных ежегодно приходится на де-
кабрь и, соответственно, на IV квар-
тал. Как отмечалось [1-5, 8-10], это 
определяется не фактором сезонно-
сти работ, а «фактором отчетности».

Однако в 2021 году ввод жилья по 
месяцам и кварталам оказался зна-
чительно более равномерным, а ввод 
за декабрь составил «только» 12,4% 
от годового ввода, и лишь 67% к по-
казателю декабря 2020 года. Ранее, 
в 2000-х гг. он составлял до 30% от 
годового ввода.

Впрочем, как показывает практи-
ка предшествующих лет, возможна 
корректировка.

Помесячная динамика ввода жи-
лья в 2002-2021 гг., млн. кв. м, пред-
ставлена на рис. 2.

Ввод жилья 
индивидуальными 
застройщиками

По данным Росстата, в 2021 году 
населением (т. е., индивидуальны-
ми застройщиками) было построе-
но (введено) 373,4 тыс. жилых домов 
общей площадью жилых помещений 
49102,3 тыс. кв. м, или 123,4% к пока-
зателю 2020 года. Расшифровки вво-
да (в т. ч., число домов на участках 
для ведения садоводства) Росстат не 
предоставляет.

Напомним, ввод, рассчитанный 
по новой методике (с учетом жилых 
домов на земельных участках, пред-
назначенных для ведения садовод-
ства), в 2020 г. составил 100,5% к по-
казателю 2019 г. Без учета жилых до-
мов на земельных участках, предна-
значенных для ведения садоводства, 
в 2020 г. было введено 238,2 тыс. жи-
лых домов площадью 33,6 млн. кв. м 
(в 2019 г., с жилых домов на участках 
для ведения садоводства, было вве-
дено 36,8 млн. кв. м, а без их учета,

согласно методике, действовав-
шей до августа 2019 г. – 35,9 млн. кв. 
м, или 110,7% к уточненному показа-
телю 2018 г.).
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Динамика ввода индивидуальных 
жилых домов в 2001-2021 гг. в сопо-
ставлении с динамикой совокупного 
ввода жилья в РФ (на основании опу-
бликованных данных Росстата) пред-
ставлена на рис. 3.

Доля индивидуального домостро-
ения в общей площади введенного 
жилья в РФ в последние годы растет. 
По итогам 2021 года она составила 
53,1%, впервые превысив ввод жилья 
компаниями-застройщиками (по ито-

гам 2020 г., с учетом жилых домов на 
участках, предназначенных для веде-
ния садоводства, она составила 48,0%; 
в 2019 г. она составляла 45,9%, а без 
учета жилых домов на участках, пред-
назначенных для ведения садоводства 

Рис. 3. Динамика ввода индивидуальных жилых домов и динамика совокупного ввода жилья в РФ в 2001-2021 гг., млн. кв. м.
Показатели за 2019 г. и 2020 г.: внизу – по методике учета, действовавшей до августа 2019 г.; вверху – по методике, действующей с августа 2019 г. (с учетом домов на участках 
для ведения садоводства).
Показатели за 2021 г. – по данным Росстата, без расшифровки.
Источник: Росстат (ФСГС); расчеты ИЦ «ССК»

Рис. 2. Помесячная динамика ввода жилья в 2002-2021 гг., млн. кв. м
Источник: Росстат (ФСГС); расчеты ИЦ «ССК»
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– 45,2%; по итогам 2018 г. – 43%; 2017 
г. – 42%; 2016 г. – 39%).

В отчетности Росстата за 2019-2020 
гг. были представлены цифры вво-
да как с учетом домов на земельных 
участках, предназначенных для веде-
ния садоводства, так и без них. Это по-
зволяло сопоставлять их с данными за 
предшествующие годы. Но неизбеж-
но возникает вопрос, действительно 
ли «дачные домики» не учитывались 
в предшествующие годы, или же они 
включались (полностью или частично) 
в статистику по ряду регионов и, соот-
ветственно – в статистику Росстата. 
Однозначного ответа на него нет.

Термин «индивидуальное жилищ-
ное строительство» часто использует-
ся как синоним термина «малоэтажное 
домостроение», что неверно, хотя ко-
личественные показатели схожи. На-
помним, что в соответствии с нацпро-
ектом «Доступное и комфортное…» 
планировалось увеличить долю мало-
этажного домостроения к 2020 году до 
75-80%. Однако этого не произошло и, 
очевидно, не произойдет и в гораздо 
более отдаленной перспективе.

Манипуляции со 
статистикой

Приведенные Росстатом данные за 
2021 г. практически не сопоставимы 
даже с данными за 2020 г. и 2019 г., не 
говоря уже о данных за предшествую-
щие годы, поскольку учет домов, по-
строенных населением на участках для 
ведения садоводства, осуществляется 
только с августа 2019 года. А в 2021 го-
ду методика учета (расчета) вновь была 
изменена, и итоговый показатель ввода 
жилья за 2021 год рассчитан уже в со-
ответствии с этой измененной методи-
кой [1-3].

«Окончательная» цифра за 2019 
г. представляла собой некий гибрид, 
полученный сложением данных, рас-
считанных по разным методикам (за 7 
месяцев – по одной; за 5 месяцев – по 
другой). Соответственно, ввод за 2019 
г. получился с «садоводческим дове-
ском», учтенным за 5 месяцев, а ввод 
за 2020 г. – с «довеском» за 12 меся-
цев. Отсюда и отмеченное Росстатом 
«увеличение» ввода на 0,5%, тогда как 
при учете за одинаковое число месяцев 

(как это принято в нормальной стати-
стике) был бы отмечен спад. Соответ-
ственно, и увеличение объемов ввода 
жилья по итогам 2021 года, рассчитан-
ное по прежней методике (методикам), 
фактически оказывается значительно 
меньше, чем показывает официальная 
статистика. Осуществив «обратный пе-
ресчет», можно определить, что если 
ввод жилья в 2021 году рассчитывать 
по методике, действовавшей до авгу-
ста 2019 г., он оказался бы не более 82 
млн. кв. м.

Вопрос: Росстат не знает азов 
статучета или не умеет считать?

Вряд ли.
Скорее, просто выполняет спу-

щенный «сверху» заказ.
Можно напомнить, что соглас-

но целевым показателям нацпроекта 
«Жилье и городская среда» (2018 г.), 
на 2024 год был запланирован ввод 
жилья в объеме 120 млн. кв. м, из ко-
торых ввод многоквартирных домов, 
профинансированный за счет ипотеч-
ного кредитования, должен был соста-
вить 53 млн. кв. м. Ввод жилья в 2018 
году должен был составить 86 млн. кв. 
м; ввод в 2019 г. – 88 млн. кв. м; ввод 
в 2020 г. – 98 млн. кв. м. Однако затем 
контрольные цифры были пересмотре-
ны «вниз», составляя теперь, соответ-
ственно, 75,7 млн. кв. м, 82,04 млн. кв. 
м, 77,0 млн. кв. м. Согласно Указу Пре-
зидента РФ от 21.07. 2020 г. № 474 «О 
национальных целях развития Россий-
ской Федерации на период до 2030 го-
да», увеличение объемов жилищного 
строительства до 120 млн. кв. м в год 
отложено до 2030 года».

Видимо, на «обеспечение роста» 
ввода жилья и были направлены отме-
ченные манипуляции с методикой уче-
та и статистикой в целом. Надо сказать, 
что в отношении 2021 года цель значи-
тельно перевыполнена: при «скоррек-
тированной» контрольной цифре на 
2021 год в паспорте нацпроекта, равной 
78,0 млн. кв. м, «отчетный» ввод жилья 
составил 92,6 млн. кв. м. Пора получать 
государственные награды…

Динамика ввода жилья в 
федеральных округах РФ

При сходной динамике годовых объ-
емов ввода жилья, темпы развития жи-

лищного строительства в федеральных 
округах РФ в 1990-2021 гг. существен-
но отличались. После провала в 90-х 
гг., благодаря так называемому «стро-
ительному буму» 2003-2008 гг. удалось 
восстановить объемы ввода жилья в 
РФ почти до уровня, достигнутого в со-
ветский период. Дальнейший рост объ-
емов ввода жилья в 2011-2015 гг. (по-
сле спада в кризисном 2009 г.) позво-
лил шести федеральным округам РФ 
из восьми по итогам рекордного 2015 
года превзойти показатели 1990 года в 
соответствующих границах. Однако по-
казатели Сибирского (СФО) и Дальне-
восточного (ДФО) федеральных окру-
гов оставались ниже уровня 1990 г.

По итогам 2022 г., если руковод-
ствоваться опубликованными данными 
Росстата, впервые все федеральные 
округа РФ превзошли показатели 1990 
года. Однако следует учитывать, что 
опубликованные Росстатом цифры вво-
да жилья за 2021 год, в действительно-
сти, не сопоставимы с цифрами ввода 
за 1990 год из-за различия в использо-
вавшихся методиках расчета (учета).

Различия между федеральными 
округами РФ обусловлены географи-
ческим положением, численностью 
населения, уровнем экономического 
развития входящих в их состав реги-
онов и рядом других факторов, пре-
допределяют и различия в годовых 
объемах ввода жилья. Так, если в 
2021 г. в Центральном федеральном 
округе (ЦФО) было введено 29,2 млн. 
кв. м жилья, то в ДФО (в расширен-
ных границах, в соответствии с Ука-
зом Президента РФ от 03.11.2018 г. 
№632 «О внесении изменений в пе-
речень федеральных округов…») – 
только 3,1 млн. кв. м.

По темпам развития жилищного 
строительства в 2000-2021 гг. высо-
кую динамику роста показали Юж-
ный (ЮФО) и Северо-Кавказский 
(СКФО) федеральный округа. Одна-
ко по объемам ввода жилья в абсо-
лютных показателях (тыс. кв. м) они, 
даже вместе взятые, заметно усту-
пают Центральному и Приволжскому 
(ПФО) федеральным округам. Это 
определяется выраженной корреля-
цией показателя ввода жилья с пока-
зателем численности населения фе-
деральных округов (рис. 4).
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Рост коэффициента корреляции, 
отмечаемый с 2012 года, свидетель-
ствует об определенном выравнива-
нии объемов ввода жилья в расчете на 
одного жителя, в т. ч. за счет развития 
строительства в ранее депрессивных 
регионах.

Динамика годового ввода жилья по 
федеральным округам РФ (в соответ-
ствии с данными Росстата) в 1992-2021 
гг. представлена на рис. 5.

Данные за 2021 г. на рис. 5 соот-
ветствуют первоначальным данным 
Росстата по федеральным округам и 
регионам-субъектам РФ, входящим 
в состав округов, опубликованным в 

дом ранее, ввод жилья по сравнению 
с предшествующим (2018) годом воз-
рос в семи федеральных округах [2-5]. 
Ввод жилья в федеральных округах РФ 
в 2021 году, в % к показателям 2020 го-
да, показан на рис. 6.

Следует отметить, что в 2021 го-
ду ввод жилья индивидуальными 
застройщиками впервые оказался 
больше, чем ввод жилья застройщи-
ками – юридическими лицами. По 
итогам 2021 г. во всех федеральных 
округах РФ ввод жилья индивидуаль-
ными застройщиками оказался вы-
ше, чем в 2020 году. Ввод жилья ин-
дивидуальными застройщиками в 
2021 году, в % к показателям 2019 го-
да, показан на рис. 7.

Напомним, что пять лет назад, по 
итогам 2016 г., на фоне снижения сово-
купных объемов ввода жилья, показа-
тели ввода жилья компаниями-застрой-
щиками (юридическими лицами) были 
значительно лучше, чем ввод индиви-
дуальными застройщиками, в 2017 г. 
по этим показателям проявились силь-
ные различия между федеральными 
округами, а в 2018 г. показатели при-
роста ввода жилья индивидуальными 
застройщиками впервые стали лучше, 
чем показатели прироста у компаний-
застройщиков [1-3, 10-11].

По регионам-субъектам РФ соот-
ношение объемов ввода жилья ком-

Рис. 5. Динамика годового ввода жилья по федеральным округам РФ в 1990-2021 гг.
Источник: Росстат (ФСГС); расчеты ИЦ «ССК»

феврале 2021 г. (с учетом изменений 
в методике учета). Уточненные циф-
ры за 2021 г. по федеральным окру-
гам РФ, видимо, будут представлены 
лишь через год, при сопоставлении 
показателей 2022 и 2021 гг.

По данным Росстата, в 2021 го-
ду во всех федеральных округах РФ 
ввод жилья возрос по сравнению с 
2020 годом. Для сравнения, в 2020 го-
ду по сравнению в 2019 годом рост 
был отмечен в трех федеральных окру-
гах РФ из восьми – Южном (ЮФО), 
Уральском (УФО) и Сибирском (СФО). 
В остальных пяти федеральных окру-
гах ввод жилья в 2020 г. снизился. Го-

Ввод жилья Численность населения

Рис. 4. Доля федеральных округов РФ во вводе жилья за 2021 г. и численности населения РФ 
(по состоянию на 01.01.2021 г.)
Источник: Росстат (ФСГС); расчеты ИЦ «ССК»
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паниями-застройщиками и жилья, 
введенного индивидуальными за-
стройщиками, различаются на поря-
док величины. Так, ввод жилья ин-
дивидуальными застройщиками в 
Республике Алтай, Карачаево-Чер-
кесской Республике, Чеченской Ре-
спублике, Белгородской области и 
Еврейской автономной области в 
2021 г. составил от 85% до 98%. А в г. 
Москве (в границах, установленных в 
2012 г.) – 9,3%.

Потенциал жилищного 
строительства и 
строительного рынка

Сравнение основных макроэконо-
мических показателей (включая кур-
сы валют и цены на нефть) 2010-2021 

гг. с показателями середины 2000-х 
гг. показывает, что макроэкономи-
ческие условия для развития строи-
тельного рынка в 2010-2012 гг. были 
еще сравнительно благоприятными. 
Но в 2013 года ситуация изменилась 
в худшую сторону [3-5, 11].

Тем не менее, вопреки воздей-
ствию негативных факторов, в 2013-
2015 гг. происходил рост объемов 
жилищного строительства. Ввод жи-
лья в 2015 г. составил 85,3 млн. кв. 
м – новый рекорд по объемам вво-
да жилья в России. Объемы ввода в 
2016-2017 гг. снизились, но остались 
на сравнительно высоком уровне, во-
преки делавшимся пессимистиче-
ским прогнозам. Объемы ввода не-
жилой недвижимости и коммерческо-
го строительства так же снизились.

Рис. 6. Ввод жилья в федеральных округах РФ в 2021 г., в % к показателям 2020 г.
Источник: Росстат (ФСГС); расчеты ИЦ «ССК»

Рис. 7. Ввод жилья индивидуальными застройщиками в 2021г., в % к показателям 2020г. 
Источник: Росстат (ФСГС); расчеты ИЦ «ССК»

Таким образом, в отличие от кризи-
са 2009 г., в 2013-2017 гг. российское 
строительство, как макроотрасль, про-
демонстрировало значительно возрос-
шую устойчивость к воздействию нега-
тивных внешних факторов. Экономика 
страны в целом так же выстояла и, бо-
лее того, сумела адаптироваться к не-
благоприятным условиям и внешним 
вызовам.

В 2016-2017 гг. ситуация стала 
меняться в лучшую сторону. Позитив-
ные факторы:

- начавшийся в 2016 г. рост про-
мышленного производства;

- стабилизация мировых цен на 
нефть; рост цен в 2017 г.;

- стабилизация курса рубля;
- начавшийся в 2017 г. переход 

экономики РФ в фазу роста.
Опережающие индикаторы, кото-

рые рассматривались, в частности, 
в [5, 6], еще в 2017 г. ясно указыва-
ли на завершение рецессии в строи-
тельстве. При сохранении макроэко-
номической стабильности, рост объ-
емов ввода жилья в РФ должен был 
начаться еще в 2018 году. Но этого 
не случилось. Напротив, несмотря 
на благоприятные внешние условия, 
вновь произошло снижение объемов 
строительства и ввода жилья, при-
чем гораздо более сильное, чем го-
дом ранее. Значительный спад отме-
чен так же в секторе строительства и 
ввода зданий нежилого назначения. 

И во всем этом – «заслуга» пра-
вительственных чиновников, которые 
своей очередной «реформой», изящ-
но названной «переходом к проект-
ному финансированию», фактиче-
ски спровоцировали новый кризис в 
строительной отрасли [10, 11].

В свою очередь, рост строитель-
ного рынка в 2019 году произошел 
не благодаря, а вопреки этим дей-
ствиям. Как и ожидалось [3, 13], стро-
ительная отрасль нашла способы 
адаптации к навязанной «реформе» 
финансирования жилищного строи-
тельства и другим «новациям». На-
чавшийся в 2019 г. рост объемов 
строительства и ввода жилья позво-
лил отыграть потерянное в 2018 г. 
Значительный рост произошел так 
же в секторе строительства и ввода 
зданий нежилого назначения. Трех-
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летняя рецессия на строительном 
рынке прекратилась. И даже воз-
действие «пандемии коронавируса» 
в 2020 году оказалось, в итоге, не 
слишком сильным.

Рост объемов ввода жилья в 2021 
году, пусть даже не столь значитель-
ный, как это выглядит по данным Рос-
стата, показывает, что устойчивость 
и потенциал развития строительной 
отрасли сохраняются даже в услови-
ях обострения внешнеполитической 
обстановки, последствий «пандемии 
коронавируса» и изменения макроэ-
кономической ситуации.

Развитие строительного рынка и 
жилищного строительства зависит от 
макроэкономических факторов. Воз-
действие макроэкономических фак-
торов и системных связей хорошо 
проявляется в корреляционной зави-
симости между вводом жилья и до-
бычей нефти в России. Эта зависи-
мость была установлена нами в 2007 
году [14]. Наложение графиков двух, 
казалось бы, не связанных между со-
бой процессов наглядно свидетель-
ствует: десять тонн добытой нефти 
позволяет с лагом в 1,5-2 года по-
строить (ввести) 1,1-1,2 кв. м нового 
жилья. Это демонстрирует статисти-
ка более чем за 30 лет, вне зависи-
мости от интерпретации данных (рис. 
8). Расхождение графиков в 2021 го-
ду обусловлено изменением в мето-
дике учета ввода жилья (см. выше).

Строительный рынок обладает 
специфическими особенностями, ко-

торые объективно отличают его от 
традиционных товарных рынков. Со-
ответственно, методы оценки потен-
циала рынка (market potential) отли-
чаются от методов, рассматривае-
мых в классических работах по мар-
кетинговым технологиям [8, 12, 14]. 
В первом приближении потенциал 
строительного рынка можно опреде-
лить как совокупность объектов не-
движимости различного назначения 
и местонахождения, которые могут 
быть продана потенциальным поку-
пателям за определенный период 
времени.

Потенциал жилищного строи-
тельства определяется реальными 
потребностями населения в улучше-
нии жилищных условий. По жилищ-
ной обеспеченности (около 27 кв. м 
на 1 чел.) Россия пока значительно 
уступает странам Западной Европы 
и США.

Для выхода на уровень западноев-
ропейских показателей в России не-
обходимо обеспечить среднегодовой 
ввод жилья на уровне более 100 млн. 
кв. м. Потенциал для этого имеется. 
Однако, учитывая экономическую си-
туацию в стране и в мире, а также рост 
внешнеполитической напряженности 
(с соответствующим отвлечением ре-
сурсов на поддержание обороноспо-
собности), выход на такие цифры вво-
да жилья в ближайшие 3 года пред-
ставляется маловероятным.

Тем не менее, жилищное стро-
ительство поддерживается и будет 

вынужденно поддерживаться на до-
статочно высоком уровне, что предо-
пределяется состоянием жилищного 
фонда в стране и необходимостью 
его модернизации.

Перспективы

Итак, в 2021 г. строительная от-
расль смогла успешно противосто-
ять как негативному воздействию 
последствий «пандемии коронави-
руса», так и изменению внешнеэко-
номической ситуации. Вне зависи-
мости от изменения методики рас-
чета и «окончательных» цифр, итоги 
года оказались значительно лучше, 
чем ожидалось. Однако воздействие 
внешних факторов на строительство 
сохраняется и усилилось в связи с 
операцией на Украине. Хотя воздей-
ствие «пандемии» на ВВП РФ ока-
залось менее сильным, чем у боль-
шинства экономически развитых 
стран, но перспективы на 2022-2024 
гг. остаются не слишком определен-
ными.

«Пандемия» не стала причиной 
мирового кризиса, а лишь выполнила 
роль «спускового крючка» для него. 
Развитием мирового кризиса стала 
ситуация вокруг Украины, с военной 
операцией РФ, санкциями и всеми 
сопутствующими последствиями.  В 
отличие от предшествующих кризи-
сов, быстро этот кризис не закончит-
ся. Очевидно, что начался демонтаж 
всей мировой финансовой системы, 
построенной на долларе США. Для 
российской экономики и российского 
строительства этот кризис станет се-
рьезным испытанием на прочность.

Причина кризиса – исчерпание по-
тенциала основанной на долларе миро-
вой финансовой системы и невозмож-
ность сохранения прежнего мирового 
порядка. Разработанная с целью со-
хранения статус-кво концепция «устой-
чивого развития» (англ. sustainable 
development,  нем. Nachhal t ige 
Entwicklung), хотя и была принята ООН 
в 2015 году, но не принесла ожидаемых 
ее авторами результатов.

Как выход, устами главы ВЭФ 
предлагалась «великая трансформа-
ция» с переходом к новому мировому 
порядку, названному «инклюзивным 

Рис. 8. Сравнительная динамика годового ввода жилья и добычи нефти в России в 1990-2021 гг.
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капитализмом». Ее цель – построе-
ние нового мирового порядка, в ко-
тором на смену государствам и на-
циям (плохо организованным и пло-
хо управляемым) должна была прид-
ти единая глобальная экономика, 
управляемая (естественно, хорошо 
и эффективно) небольшой «элитой». 
Численность остального «населе-
ния» следовало сократить до разум-
ного минимума (для этого осущест-
влялись несколько программ, но не 
слишком успешно).

Общество, состоящее из отдель-
ных индивидуумов (и потому пло-
хо управляемое) должно было быть 
трансформировано в безликую 
управляемую человеческую массу.

Задача по дебилизации и зомби-
рованию населения была возложе-
на на соцсети, воздействие которых 
на психику индивидуума более эф-
фективно, чем воздействие тради-
ционных СМИ. Тем не менее, зомби-
рованными оказались далеко не все. 
Для подавления сопротивления таких 
«асоциальных» элементов было не-
обходимо сформировать в обществе 
атмосферу всеобщего страха и по-
корности, что, начиная с 2020 г., вы-
полняла «пандемия коронавируса». 
Заменить лица безликими масками – 
разве это не прекрасная цель?

Одним из инструментов «великой 
трансформации» должна была стать 
так называемая «цифровизация», дей-
ствительная цель которой – установ-
ление тотального контроля за поведе-
нием каждого человека. Она – прямой 
путь в «инклюзивный новый мир» под 
чутким руководством финансовой оли-
гархии. Лишь одна цитата: «Чтобы по-

ложить конец пандемии, необходимо 
создать всемирную сеть цифрового 
контроля». И помните, что «Большой 
Брат» всегда видит вас!

Словом, читайте Оруэлла…
Еще год назад казалось, что «ве-

ликая трансформация» и переход к 
«инклюзивному капитализму» имеют 
большие шансы на успех. Но события 
2020 года перечеркнули планы так 
называемой «мировой элиты» (тех, 
кого с подачи экс-президента США 
Дональда Трампа именуют «глубин-
ным государством»). Операция на 
Украине стала тем рубежом, который 
знаменует крах проводившейся по-
литики глобализации, со всеми со-
путствующими «зелеными перехода-
ми», «трансформациями», «цифро-
визациями» и проч. Можно рассма-
тривать этот рубеж как изменение 
вектора развития мировой цивили-
зации (если таковая существует). Но 
объективно – это заключительный 
этап объективного процесса, о кото-
ром еще 100 лет назад предупреж-
дал Освальд Шпенглер.

Очевидно, что начался демонтаж 
всей мировой финансовой системы, 
построенной на долларе США. Для 
российской экономики и российско-
го строительства этот мировой кри-
зис станет серьезным испытанием на 
прочность.

*****
Проблемы, с которыми в 2022 

году столкнулись российское стро-
ительство и стройиндустрия – это 
лишь часть проблем более высокого 
порядка.

От того, как эти проблемы будут 
решаться, зависит многое. Не только 

Краткая характеристика существующего жилищного фонда РФ:

•• Жилищный фонд, всего – около 3,8 млрд. кв. м общей жилой площади; из них:

– городской – 72,3%

– сельский – 27,7%

•• Ветхий и аварийный фонд – около 2,1% от общей жилой площади.

•• Доля многоквартирных домов в общей площади жилых помещений – более 

70%.

•• Наибольшую долю в общей жилой площади составляют дома постройки 1971–

1995 гг. (в основном, панельные) – до 34%.

•• Доля домов, построенных в 1946–1970 гг., в общей жилой площади – до 22%.

•• Доля комплексно благоустроенного жилья (водопровод + канализация + ото-

пление + ГВС + газ или напольные электроплиты) – около 70%.

развитие экономики страны, включая 
строительство, но и само существо-
вание России. Похоже, это уже начи-
нают осознавать.
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19-23 ôåâðàëÿ 2024 ãîäà
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www.rt-expo.com

ведущая 
международная 
выставка жалюзи, 
рольставен, ворот, 
маркиз и 
солнцезащитных 
конструкций

Добро пожаловать на выставку R+T!
R+T – âåäóùàÿ Âñåìèðíàÿ âûñòàâêà ðîëüñòàâåí, âîðîò è ñîëíöåçàùèòíûõ 
êîíñòðóêöèé. Ýòî îä-íîâðåìåííî ìåñòî âñòðå÷è ïðåäñòàâèòåëåé èíäóñòðèè, áàðîìåòð 
òåíäåíöèé è ïëàòôîðìà äëÿ ïðåçåíòàöèè èííîâàöèé. Íà âûñòàâêå R+T ïðåäñòàâëåíû 
âñå ðàçðàáîòêè â ñôåðå ðîëüñòàâåí, âîðîò è ñîëíöåçàùèòíûõ êîíñòðóêöèé: îò 
íàðóæíûõ æàëþçè äî ñèñòåì óïðàâëåíèÿ ìàðêèçàìè, îò ïðîòèâîïîæàðíûõ äâåðåé äî 
ñèñòåì áåçîïàñíîñòè. Ïîçíàêîìüòåñü ñ èííîâàöèÿìè â îòðàñëè è âûñîêèìè 
òåõíîëîãèÿìè íà âûñòàâêå â Øòóòãàðòå ñ 19 ïî 23 ôåâðàëÿ 2024 ãîäà.

Встреча представителей отрасли в рамках гибридной концепции
Около 700 национальных и меж-

дународных экспонентов, в том 

числе ключевые лидеры на рынке, 

уже подтвердили свое участие в 

выставке R+T 2024. «Подготовка идет 

полным ходом, и мы очень рады 

снова лично встретиться с нашими 

посетителями и экспонентами после 

успешно проведенной выставки R+T 

digital в феврале 2021 года», – гово-

рит Себастьян Шмид, руководитель 

технологического отдела Messe 

Stuttgart. «Последние несколько 

месяцев показали, насколько важны 

очные встречи для профессиональ-

ного обмена и поддержания деловых 

отношений. Поэтому мы невероятно 

рады возрождению этих традиций на 

выставке R+T 2024 в Штутгарте». 

Тем не менее, события последних не-

скольких месяцев серьезно сказались 

на бизнесе. «Предстоящую выставку 

R+T мы планируем провести в рамках 

концепции гибридного меропри-ятия, 

с применением цифровых 

технологий. Вне зависимости от 

каких-либо действующих ограни-

чений на передвижение мы хотели 

бы предоставить всем посетителям 

возможность принять участие в R+T 

и обмениваться знаниями, получен-

ными за последние месяцы, в новом 

формате», – сообщает Себастьян 

Шмид. 

в отрасли. Помимо компаний, награжденных премией R+T 
Innovation Award 2024, на выставке будут представ-лены 
и другие инновационные производители в сфере 
рольставен, ворот и солнцезащитных конструкций.

3. Практические советы и информация для Вашей
работы:
Вашему вниманию предлагается широкая программа
форумов, семинаров и зрелищных мероприятий, на
которых Вы сможете познакомиться с технологиями, а
также узнать о последних тенденциях и задачах, су-
ществующих в отрасли. Дискутируйте с экспертами на
тему последних разработок R+T и получите полезные
практические знания для повседневной работы.

2. Выставка, на которой все можно потрогать руками:
На выставке R+T можно испытать вживую и детально
рассмотреть инновационные продукты и решения. В
программу входят оффлайн демонстрация продукции
и семинары, создающие особую живую эмоциональную
атмосферу выставки.

4. Установление полезных контактов:
На R+T представители отрасли встречаются в непри-
нужденной атмосфере. В павильонах созданы все
условия для того, чтобы Вам было легче устанавливать
новые контакты. Личное взаимодействие при соблю-
дении эпидемиологических требований по-прежнему
является основным преимуществом R+T.

Âîò 4 ïðè÷èíû, ïî êîòîðûì 
íåëüçÿ ïðîïóñòèòü R+T 2024: 
1. Откройте для себя инновации:
Выставка R+T — крупнейшая инновационная платформа

Íà âûñòàâêå R+T 2024 â Øòóòãàðòå áóäóò 
ïðåäñòàâëåíû ñëåäóþùèå îòðàñëåâûå ñåãìåíòû: 

+ Приводы и элементы управления

+ Наружные/фасадные жалюзи

+  Электрические системы

безопасности

+ Ставни и аксессуары к ним

+ Решетки и ограды

+  Внутреннее солнцезащитное

оборудование

+ Защита от насекомых

+ Маркизы и тенты

+ Жалюзи и комплектующие к ним

+ Технический текстиль

+ Ворота

+ Двери

+ Защита от непогоды (наружная)

Для безопасного и управляемого проведения R+T 

компания Messe Stuttgart разработала концепцию по 

защите здоровья всех участников и посетителей.

Дополнительная информация о концепции Safe Expo 

представлена на сайте: 

www.messe-stuttgart.de/safe-expo 

R+T 2024: Âñå ïîñëåäíèå òåíäåíöèè â ñôåðå 
ïðîèçâîäñòâà ðîëüñòàâåí, âîðîò è 
ñîëíöåçàùèòíûõ êîíñòðóêöèé â îäíîì ìåñòå

НОВАЯ
ДАТА
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Требования к противопожарной за-
щите многоэтажных зданий высо-

ки и при применении навесных венти-
лируемых фасаде (НВФ) часто тре-
буют сложных и дорогостоящих кон-
структивных решений.

В представленной ниже статье из-
ложены требования строительного 
законодательства, а также информа-
ция о способах устройства надежных 
противопожарных барьеров в НВФ 
без образования «тепловых мостов».

Проектировщики и специалисты 
по пожарной безопасности в послед-
ние годы часто спорят о необходи-
мости использования противопо-
жарных барьеров при монтаже вен-
тилируемых фасадов зданий. Не-
которые проектировщики считают, 
что при применении вентилируемо-
го фасада (НВФ) создается большой 
риск распространения пожара, по-
этому для их устройства необходимо 
использовать только негорючие ма-
териалы и противопожарные барье-
ры. В то же время возникает вопрос 
о том, как уменьшение вентилируе-
мого пространства при использова-
нии противопожарных барьеров вли-
яет на работоспособность НВФ.

Основные положения 
пожарной защиты

Факт состоит в том, что существу-
ет необходимость в устройстве проти-
вопожарных барьеров в вентфасадах, 
и это должно быть предусмотрено за-
казчиками и проектировщиками, по-
скольку в случае пожара возникающий 
эффект тяги в вентиляционном зазоре 
НВФ может способствовать распро-
странению пламени и дыма, вырыва-
ющихся из окон, и усилить интенсив-
ность и опасность пожара.

Общие уровни безопасности на-
ружных стен представлены в  Глав-
ном строительном Кодексе ФРГ 2002 
(MBO 2002), §§ 28 и 30, и в соответ-

ПОЖАРНЫЕ БАРЬЕРЫ И МОСТИКИ ХОЛОДА 
В ВЕНТИЛИРУЕМЫХ ФАСАДАХ
САША КАРАЛЛУС,  
дипл. инж., менеджер по развитию ассортимента Hochbau bei der Deutschen Rockwool

ствующих земельных строитель-
ных нормах федеральных земель. 
«Для многоэтажных наружных стено-
вых конструкций с полостями или воз-
душными пространствами, таких 
как  вентилируемые фасады, необ-
ходимо принять особые меры предо-
сторожности, чтобы предотвратить 
распространение огня между этажа-
ми», – указывается в пункте 4. Это от-
носится к зданиям четвертого класса, 
то есть ко всем зданиям с высотой бо-
лее 7 м над уровнем земли.

Стандарт для  навесных венти-
лируемых фасадов DIN 18516–1 
не  содержит никаких требований 
по противопожарной защите. Имеет-
ся отсылка к списку требований об-
щего технического строительного ре-
гламента (Musterliste der Technischen 
Baubestimmungen, ML TB) Германско-
го института строительных техноло-
гий (DIBt).

Поскольку этот стандарт больше 
не будут действовать и должен быть 
заменен положениями технических ре-
гламентов в ходе внесения поправок 
в Строительный кодекс, в настоящее 
время проектировщики должны руко-
водствоваться нормами соответствую-
щих федерального земель, в которых 
строятся здания.

Технические регламенты 
и строительные нормы

Требования к  противопожарной 
защите содержатся в общем техни-
ческом строительном регламенте (ML 
TB), пункт 2.6 / 4, и в общем адми-
нистративном строительном регла-
менте (Muster-Verwaltungsvorschrift 
Technische Baubestimmungen, MVV 
TB) – в Приложении 6 «Требования 
к вентилируемым навесным фасадам» 
(VHF). Противопожарные требования 

Огнезащитный барьер из  листовой стали 
с  не  жесткой теплоизоляций, класс А1, 
температура плавления <1000 ° С.

Система Fixrock BWM Brandriegel Kit 
с жесткой теплоизоляций, класс A1, точка 
плавления ≥ 1000 ° C



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  № 1 (55) 2022

ВЕНТИЛИРУЕМЫЕ ФАСАДЫ

33

к навесным вентилируемым фасадам» 
(FVHF) определяются общим админи-
стративным строительным регламен-
том, пункт 4 которого устанавливает 
требование обязательного устройства 
через каждые два этажа горизонталь-
ного противопожарного барьера.

Вентиляционный зазор в этом ме-
сте не должен превышать 10 мм в ка-
честве сплошного воздушного зазора 
или не более 100  см2 / м в виде равно-
мерно распределенных отдельных от-
верстий.

Независимо от того, насколько кон-
струкция здания позволяет создать сво-
бодный зазор, который обеспечивает 
равномерный воздушный поток, это 
трудно гарантировать и зависит от мно-
гих сопутствующих факторов. В част-
ности, это может зависеть от ориента-
ции фасада, воздействия солнечного 
излучения, перевязки швов фасадной 
облицовки или высоты здания. Сокра-
щение поперечного сечения воздушно-
го зазора на этом уровне должно опре-
деляться как компромисс между рабо-
тоспособностью НВФ здания и проти-
вопожарной защитой. Используемый 
для этой цели противопожарный ба-
рьер действует как каскадная противо-
пожарная защита, то есть распростра-
нение огня и  пламени затрудняется 
за счет блокировки зазора между эта-
жами, но не предотвращается.

Конструкция 
горизонтальных 
противопожарных барьеров 
из стальных листов

Горизонтальные противопожар-
ные барьеры при  воздействии ог-
ня не должны разрушаться в течение 
30 минут. В техническом регламенте 
и строительных нормах для изготовле-
ния такого противопожарного барьера 
предлагается листовая сталь толщи-
ной не менее 1 мм. Этот барьер крепит-
ся к внешней стене с расстоянием меж-
ду точками крепления менее 60  см. 
Смежные листы должны перекрывать-
ся на стыках не менее чем на 30  мм. 
В зависимости от характера исполь-
зуемой изоляции необходимо указать 
следующее:

• При использовании нежесткой 
теплоизоляции с температурой плав-

ления < 1000 ° С, стальной лист дол-
жен быть непрерывным и крепиться 
к несущей стене.

• При использовании жесткой те-
плоизоляции, которая имеет темпе-
ратуру плавления более 1000 ° С, 
стальной лист должен устанавли-
ваться в пределах одного шага анке-
ровки, т. е. через каждые 60 см, и за-
крепляться к несущей стене. Сталь-
ной лист при этом следует подводить 
только к внешней стороне жесткой 
изоляции. На практике, как правило, 
лист углубляется на 1–2 см в теплои-
золяционный материал, чтобы учесть 
возможные неровности в нем.

Откосы и примыкания

Откосы оконных и дверных прое-
мов могут применяться как часть про-
тивопожарного барьера при условии, 
что их облицовка выполнена из ма-
териала (например, из листовой ста-
ли толщиной 1 мм) с огнестойкостью 
не менее 30 минут и частично пере-
крывает вентилируемый воздушный 
зазор. Если откосы и перемычки пол-
ностью изготовлены из такого мате-
риала, а фасад состоит из негорючих 
материалов, такую конструкцию мож-
но считать полноценным противопо-
жарным барьером. Горизонтальные 
противопожарные барьеры не требу-

ются в случае глухой стены без про-
емов или  если проемы (например, 
оконные обрамления) не допускают 
распространения огня в вентилиру-
емом воздушном зазоре. Практиче-
ские рекомендации о том, как и где 
предусматривать противопожарные 
барьеры в НВФ даны в руководстве 
«Мероприятия по противопожарной 
защите навесных вентилируемых фа-
садов» (VHF), разработанном Сою-
зом производителей НВФ (FVHF).

Интеллектуальные решения

На практике, устройство противо-
пожарных барьеров из стальных ли-
стов, которое рекомендуется в ре-
гламентах и широко распространено, 
является трудоемким и при этом соз-
дает «мостики холода» на фасаде. 
Поэтому в ходе анализа теплопотерь 
здания неизбежно возникает вопрос 
о том, существуют ли другие интел-
лектуальные решения, которые упро-
щают монтаж и позволяют создавать 
конструкции без «мостиков холода». 
Такую конструкцию предлагает ком-
пания Rockwool, разработавшая си-
стему «Fixrock BWM Brandriegel Kit».

В  этой системе, разработанной 
совместно с изготовителем наруж-
ных панелей компанией BWM, в ка-
честве противопожарного барьера 

В 2017 году в Гамбурге на берегу Эльбы был построен ансамбль «Интеллектуальный квартал». 
При устройстве горизонтальных и вертикальных противопожарных барьеров компания Degen + 
Rogowski GmbH использовала систему «Fixrock BWM Brandriegel Kit» фирмы Rockwool.
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используются жесткие минераловат-
ные плиты с температурой плавления 
более 1000°C. В систему объедине-
ны три элемента: сплошная мягкая 
и жесткая изоляция, которые пред-
варительно склеивают, получая пли-
ты необходимой толщины, жесткая 
огнестойкая изоляция, которая за-
ранее режется на необходимые раз-
меры и доставляется на строитель-
ную площадку, и специальные дюбе-
ли из полимерного материала. Они 
устанавливаются непосредственно 
в огнестойкую изоляцию и позволяют 
регулировать расстояние между ее 
наружной кромкой и облицовкой фа-
сада таким образом, чтобы получить 
необходимый вентилируемый зазор.

Это исключительно простое в ис-
пользовании решение запатентовано 
и испытано, но только недавно стало 

применяться на практике. Конструк-
ция противопожарного барьера, раз-
работанная с использованием «Fixrock 
BWM FireBolt Kit», не содержит «тепло-
вых мостов», поскольку противопожар-
ный барьер из огнестойкой минераль-
ной ваты только зажат механически 
между сплошной изоляцией поверхно-
сти фасада. Это изоляция является ог-
нестойкой, так как имеет температуру 
плавления более 1000°C. Использова-
ние системы «Fixrock BWM Brandriegel 
Kit» в различных проектах показало, 
что свойства каменной ваты позволя-
ют достаточно просто создавать из нее 
эффективные противопожарные ба-
рьеры. При этом выполнение противо-
пожарных требований, предъявляемых 
к НВФ, надежно гарантировано.

Вертикальные 
противопожарные барьеры

Система «Brandriegel Kit» может 
быть так же использована для созда-
ния вертикальных противопожарных 
барьеров в области брандмауэров (§ 
30, раздел 7, MBO). В строительных 
регламентах (ML TB / MVV TB) суще-
ствует требование, чтобы в области 
брандмауэра была выполнена верти-
кальный противопожарный барьер, 
препятствующий распространению 
пламени через вентилируемый зазор. 
Этот противопожарный барьер выпол-
няется из жесткого теплоизоляционно-
го материала с температурой плавле-

ния > 1000°C, который в случае пожа-
ра сохраняет стабильность размеров 
и не разрушается. При этом обеспе-
чивается воздушный поток 100  см2 / п. 
м, который необходим по требованиям 
строительной физики. Таким образом, 
система «Fixrock BWM Brandriegel Kit» 
полностью соответствует предъявляе-
мым требованиям.

Вывод

Тема противопожарной защи-
ты остается актуальной. Поэтому 
для вентилируемых фасадов также 
разрабатываются интеллектуальные 
системы конструкций эффективных 
противопожарных барьеров, соответ-
ствующих требованиям строительно-
го законодательства. Новые системы 
должны отвечать не только требова-
ниям пожарной защиты, но и требо-
ваниям по теплотехнике и строитель-
ной физике. В настоящее время су-
ществует крайне мало таких эффек-
тивных и простых в монтаже систем, 
как  «Fixrock BWM Brandriegel Kit». 
Их применение дает возможность оп-
тимизировать процессы создания вы-
сококачественных НВФ, обеспечива-
ющих противопожарную и тепловую 
защиту зданий и не имеющих «мо-
стиков холода». Однако по‑прежнему 
важно, чтобы проектирование фаса-
дов всегда осуществлялось в тесном 
сотрудничестве с экспертом по проти-
вопожарной защите.

Монтаж системы «Fixrock BWM Brandriegel 
Kit» вместо традиционного из стального листа

Применение в качестве вертикального противопожарного барьера в области брандмауэра

Три компонента входят в систему «Fixrock 
BWM Brandriegel Kit»: жесткая изоляция, 
мягкая изоляция и  специальные пласти-
ковые дюбели



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  №1 (55) 2022 

СТРОИТЕЛЬНЫЕ ОБЪЕКТЫ

35

ЦЕНТР МИРОВОЙ КУЛЬТУРЫ КОРОЛЯ АБДУЛ-
АЗИЗА

Культурный центр в центре 
нефтедобычи

В сердце нефтяных месторожде-
ний Саудовской Аравии, в Дахране 
был завершен проект, который никог-
да ранее не реализовывался в таком 
виде: пять отдельных зданий с куль-
турными объектами, включая библи-
отеку и концертный зал, которые бле-
стят на солнце, как яркие «камешки 
из гальки». Впечатляющие трехмер-
ные фигуры свободной формы взмы-
вают в небо на высоту до 90 метров, 
покрытые футуристическим метал-
лическим фасадом.

Центр мировой культуры имени ко-
роля Абдул-Азиза, известный как iThra 
(что в переводе с арабского означа-
ет «обогащение»), построен по заказу 
нефтяной компании Saudi Aramco. Ос-
новной целью этого проекта являлось 
развитие культуры внутри королев-
ства. Однако, как планируется, он дол-
жен стать центром культурной жизни 
не только в стране, но и в мире.

В состав Центра мировой культу-
ры входит музей, выставочный зал, 

Центр мировой культуры имени короля Абдул-Азиза в Дахране – это смелая инициатива нефтяной компании 
Saudi Aramco, направленная на содействие культурному развитию в Саудовской Аравии. Первый камень в осно-
вание Центра был заложен в 2008 году королем Абдаллой. Официально центр был открыт в июне 2018 года. Его 
сразу же нарекли архитектурным чудом XXI века.

Описание объекта
Заказчик: Saudi Aramco (Германия).
Архитектурное бюро: Snohetta (Норвегия).
Дата завершения: 2018 г.
Объем работ подрядчика Seele (Германия): 
• фасад из труб из нержавеющей стали: 30 260 кв. м. (350 км);
• фасад со стоячим фальцем: 28 600 кв. м;
• изолированные стеклянные панели / стеклянные ребра площадью 2170 

кв. м в зданиях «Детский оазис», «Административный оазис» и «Оазис 
Большого зала»;

• 1700 кв. м колонн из клееного бруса/двойные стеклопакеты в здании 
«Источник»;

• вертикальные стеклянные экраны площадью 150 кв. м на главном и вто-
ром входе;

• решетчатая конструкция стоечно-рельсовой конструкции площадью 50 
кв. м на входной группе фасада;

• фасад с замковым камнем площадью 37 м2 (панели DGU для внешнего 
слоя в сочетании с панелями с одинарным остеклением для внутреннего 
слоя);

• 4 мансардных окон (2,4 кв. м каждое): эллиптические и наклонные пло-
ские стеклянные зенитные фонари;

• полосы на окнах башни: 1800 кв. м;
• световой люк в центральной башне: 90 кв. м;

Награды: 
Награда ACI за выдающиеся достижения в области бетонного строительства 

2019 г.
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аудитория для проведения меропри-
ятий, кинотеатр, библиотека и архив. 
Главная аудитория рассчитана на 930 
зрителей и приспособлена к абсо-
лютно разным культурным меропри-
ятиям: оперным выступлениям, сим-
фоническим концертам, мюзиклам. 
Эта аудитория и небольшой киноте-
атр вместе организуют зону массо-
вых культурных мероприятий.

Фонд библиотеки Центра насчи-
тывает более двухсот тысяч книг, ко-
торые находятся в открытом доступе. 

Тем самым, библиотека является пу-
бличным образовательным центром 
для посетителей любого возраста. 
Огромный выставочный зал предна-
значен для крупных выставок, а так-
же для проведения больших обще-
ственных мероприятий, банкетов и 
конференций.

Особенности проекта

В конкурсе на проект культурного 
центра в 2007 году победило норвеж-

ское архитектурное бюро Snohetta, 
которое знаменито своим особенным 
подходом к своим объектам. Рабо-
чий процесс в бюро строится на вза-
имодействии всех его структур, вни-
мании к окружающему ландшафту, 
истории места. Каждый год весь со-
став бюро совершает подъем к вер-
шине горы Snohetta.

Так было и с культурным центром 
в Дахране. В бюро разработали чет-
кую идейную и конструктивную кон-
цепцию проекта, которой неотрывно 
следовали. Дизайн культурного цен-
тра «соединяет в себе прошлое и бу-
дущее страны, воплощаясь в настоя-
щем», как говорят архитекторы.

На нижнем этаже помещения му-
зея и архива организованы вокруг 
пустого пространства – они «смо-
трят внутрь истины и знания, источ-
ником которых является само Коро-
левство». На верхнем уровне наобо-
рот – конструкция будто вырастает 
из земли, соединяясь с внешним ми-
ром. Вся композиция сбалансирова-
на, гармонична и одновременно ди-
намична, «что подчеркивает неисся-
каемую энергию Королевства Сау-
довская Аравия и главного заказчика 
культурного центра – нефтяной ком-
пании Saudi Aramko».

Монолитные объемы по форме 
напоминают гигантские камни, кото-
рые собраны в единую композицию. 
В центре комплекса находится Башня 
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Знаний, высотой 18 этажей. Общая 
площадь комплекса составляет 85 
тыс. кв. м, максимальная высота – 
90 м.

Композиция зданий передает 
идеи разнообразия и единства, ба-
ланса и динамики, а также команд-
ной работы: каждый элемент компо-
зиции индивидуален, но все они вза-
имозависимы и поддерживают друг 
друга. Внутренний дизайн отража-
ет миссию центра: подземные этажи 
предназначены для представления 

прошлого, первый этаж — настояще-
го, а самая высокая Башня Знаний – 
будущего.

Весь комплекс базируется на бе-
тонном ярусе, с ажурными арочны-
ми сводами. В этой заглубленной 
части комплекса размещены киноте-
атр, выставочные пространства, теа-
тральный зал. Такое необычное ар-
хитектурное решение не случайно: 
в огромных гладких камнях заложен 
глубокий смысл. Неразрывная связь 
прошлого и будущего, постоянный 

поиск истины, новых знаний. Одна 
из поставленных целей – сохранить 
наследие страны для потомков, сде-
лать маяком для ученых всего мира. 
Конструкция создана из множества 
отдельных компонентов, но вме-
сте они представляют большое еди-
ное целое, отражающее гармонию и 
равновесие. Детали взаимосвязаны, 
каждая на своем месте, ничего лиш-
него.

При разработке проекта были 
учтены особенности местной геоло-
гии и горных образований. В центре 
комплекса размещается монолитная 
башня, которая обрамляется более 
мелкими строениями в форме кам-
ней (гальки).

Архитектурно и технологически 
фасад здания не имеет аналогов. 
Его поверхность полностью обтянута 
гнутой трубой из нержавеющей ста-
ли общей протяженностью 350 км. 
На поверхности – лишь треть строе-
ния, остальное спрятано под землей. 
Между металлическими трубами 
на фасаде, которые так удивитель-
но мерцают на солнце, и основными 
стенами оставлен зазор, благодаря 
чему стены не так сильно нагрева-
ются. Общая длина труб составля-
ет 350 километров – это расстояние 
от Дахрана до столицы страны Эр-



ССК  «ФАСАДНЫЕ СИСТЕМЫ»  №1 (55) 2022

СТРОИТЕЛЬНЫЕ ОБЪЕКТЫ

38

Рияда. Всего их 75 тысяч и каждая – 
со своим углом изгиба.

В проекте участвовали семь 
стран: Германия, Австрия, Чехия, 
Норвегия, Великобритания, Италия, 
Саудовская Аравия. Материал мог 
происходить из одной страны, потом 
он шел на обработку в другую, ин-
женерные работы – в третьей и так 
далее. «Сотни часов мы потратили 

на то, чтобы это все разработать», 
– говорят проектировщики. – Чтобы 
закрепить каждую трубу уходило по 
12 минут».

Фасадная система

Культурный центр – одно из самых 
экологически чистых зданий в регионе. 
Сертификаты LEED подтверждают, что 

оно спроектировано с учетом принци-
пов «зеленого» строительства.

Комплекс окружает ландшафтный 
Парк Знаний площадью 220 тыс. кв. м, 
заключенный внутри эллипсоидальной 
дороги. Он четко разделен на две ча-
сти: сад, где высажено 15 тысяч расте-
ний, и ровное открытое пространство.

Подрядчиком комплекса была 
выбрана компания Seele (Германия, 
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Герстхофен). Климат пустыни экстре-
мальный, технические возможности 
ограничены, а наличие квалифици-
рованных специалистов минималь-
но. Но компания Seele успешно вы-
полнила все, даже самые сложные 
строительные задачи.  Каждый этап 
реализации был тщательно подго-
товлен с использованием современ-
ного 3D-проектирования и планиро-
вания, включая поэтапное выполне-
ние строительных работ, тщательную 

проработку управления рисками, до-
скональную экспертизу материалов и 
продуманную логистику.

Для фасада каждая из труб была 
отформована с помощью гибочного 
станка, который оснащен сложными 
механизмами и электронными изме-
рительными приборами, в соответ-
ствии с точно заданными трехмерны-
ми данными, конической формы труб 
на концах и радиальными предвари-
тельно просверленными или предва-

рительно распиленными местами со-
единений. Даже последовательность 
установки была точно определена 
заранее с использованием техноло-
гии компьютерного моделирования. 
Перед формованием для каждого от-
дельного элемента трубчатого фаса-
да были распечатаны инструкции по 
установке, которые наносились непо-
средственно на металл каждой тру-
бы. Маркировка являлась временной 
и по окончании работ смывалась. 

Компания Seele также позаботи-
лась о том, чтобы поверхности не-
скольких тысяч труб остались непо-
врежденными, упаковав их каждую 
по отдельности. Отверстия штуцеров 
закрывались на концах прокладочны-
ми заглушками. Затем трубы были 
упакованы в правильной последова-
тельности в транспортные ящики, ко-
торые, в свою очередь, отправлялись 
на стройплощадку в заранее опреде-
ленном порядке.

Источник: seele.com
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Мировой рынок

По предварительным данным USGS 
(Геологическая служба США), миро-
вое производство цемента в 2021 го-
ду составило около 4400 млн. метри-
ческих тонн, или 104,8% к показателю 
«ковидного» 2020 года. Данные USGS 
традиционно считались наиболее объ-
ективными, однако за последние годы 
они все чаще вызывают сомнения в до-
стоверности (подробнее см. [1]). При-
чем масштабы манипуляции с цифрами 
возрастают ускоренными темпами.

Так, в публикации 2022 года (пред-
варительные данные за 2021 год) 
USGS изменила цифры за 2020 год по 
Китаю (+200 млн. тонн), Индии (-45 млн. 
тонн), Вьетнаму, США, Турции, Индоне-
зии, Ирану, Японии, Египту, Бразилии, 
Южной Корее [2]. То есть – по 11 стра-

МИРОВОЙ И РЕГИОНАЛЬНЫЕ РЫНКИ 
ЦЕМЕНТА

нам из 12, данные по которым за 2020 
год были официально опубликованы в 
2021 году. Интересно, что единствен-
ной страной, показатели которой не из-
менились, стала Россия. Еще более ин-
тересно, что объемы российского про-
изводства цемента не изменились, по 
мнению USGS, и в 2021 году. И вообще 
не менялись три года подряд! Вот такая 
американская «статистика»! Росстат 
«отдыхает»…

Мировое производство цемента в 
2021 году, по данным USGS, составило 
4400 млн. метрических тонн. «Задним 
числом» повышена до 4200 тыс. тонн 
цифра мирового производства в 2020 
году. Ранее указывалось, что она не ме-
нялась три года подряд (2018-2020 гг.), 
составляя 4100 млн. тонн. Таким обра-
зом, объемы мирового производства 
цемента возросли, несмотря на «пан-

демию Covid-19». Совокупное мировое 
производство цемента за 20 лет (2000-
2020 гг.) увеличилось в 2,5 раза, а за 30 
лет (1990-2020 гг.) – в 3,5 раза.

Неоспоримым остается тот факт, 
что на протяжении уже более 30 лет 
абсолютное лидерство в мире по объ-
емам производства цемента принад-
лежит Китаю (КНР), на долю которого 
приходится более половины всего ми-
рового производства. Второе место, с 
многократным отрывом от лидера, за-
нимает Индия. Третье место занимает 
Вьетнам, сдвинувший в 2019 году США 
на четвертое место.

Крупнейшие страны-производители 
цемента в мире и их объемы производ-
ства в 1990-2021 гг., по данным USGS 
[2], представлены в табл. 1. Учитывая 
постоянные изменения в публикуемых 
USGS цифрах, указаны данные послед-

Таблица 1.
Крупнейшие страны-производители цемента (по данным USGS)

№ 
п/п

Климатические ха-
рактеристики

Производство, млн. тонн в год 2021 к 
2000, 

%1990 2000 2005 2010 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

1 Китай (КНР) 210 597 1069 1882 2359 2410 2331 2370 2300 2400 2500 419
2 Индия 49 95 145 220 300 280 290 290 340 295 330 347
3 Вьетнам 3 13 31 56 67 77 79 80 97 98 100 769
4 США 71 90 101 67 84 85 87 89 89 89 92 102
5 Турция 24 36 43 61 71 75 81 84 57 72 76 211
6 Индонезия 14 28 34 40 58 63 65 67 70 65 66 236
7 Бразилия 26 40 42 59 65 57 53 52 54 61 65 162
8 Иран 13 24 33 61 67 55 54 53 60 68 62 258
9 Россия 83 32 49 50 62 55 55 54 56 56 56 175

10 Саудовская Аравия - 21 23 42 62 61 47 45 - 53 55 262

11 Япония 84 81 70 52 55 53 55 56 53 51 52 64
12 Мексика - 32 35 34 35 - - - - 48 50 156
12 Республика Корея 34 51 51 47 52 57 57 56 50 48 48 94
11 Египет 14 24 33 45 55 55 53 55 47 42 40 167

Остальные страны 523 530 625 603 743 715 745 794 880 760 810 170

Мир, всего 1160 1660 2350 3290 4100 4100 4050 4100 4100 4200 4400 265

Данные об объемах производства цемента по странам мира и региональных (национальных) рынков цемен-
та в различных источниках заметно различаются. Нет единства и в оценках объемов мирового рынка.

Крупнейшие страны-производители цемента в мире и их объемы производства в 1990-2020 гг. были пред-
ставлены в [1]. Окончательные данные об объемах производства цемента за 2021 год по большинству стран 
еще отсутствуют. Ниже представлены первичные (предварительные) данные, которые могут быть уточнены в 
последующем.
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них официальных публикаций с показа-
телями за соответствующие годы. Не-
обходимо так же еще раз подчеркнуть, 
что цифры, публикуемые USGS, часто 
не совпадают с цифрами национальных 
органов статистики и производствен-
ных ассоциаций ряда стран [1].

Производство цемента в мире, в Ки-
тае, Индии и мире в целом в 1990-2020 
гг., млн. тонн, показано на рис. 1. До-
левое распределение ведущих стран-
производителей в мировом производ-
стве цемента по итогам 2021 года, в %, 
показано на рис. 2.

Россия

По опубликованным данным Рос-
стата, производство цемента в Рос-
сии (включая портландцемент, це-
мент глиноземистый, цемент шлако-
вый и аналогичные гидравлические 
цементы) в 2021 году составило 59,9 
млн. тонн, или 106,6% к показателю 
2020 года.

Динамика производства цемента 
в России, млн. тонн в год, представ-
лена на рис. 3.

Основной объем произведенного 
в стране цемента, пришелся на долю 
портландцементов без минеральных 
добавок. По данным Росстата, объ-
ем выпуска этой продукции составил 
37,44 млн. тонн, или 62,5% общерос-
сийского производства цемента. Вто-
рое место по объемам производства 
занимают портландцементы с мине-
ральными добавками – 19,29 млн. 
тонн, или 32,2% общероссийского 
производства. В 2021 году произо-
шел рост объемов производства всех 
видов цемента за исключением там-
понажных портландцементов.

Объем отгрузки цемента крупны-
ми и средними предприятиями всеми 
видами транспорта в 2021 году вырос 
на 7,8% по сравнению с показателем 
2020 года. Складские запасы произ-
водителей цемента по состоянию на 
конец декабря 2021 г. сократились по 
сравнению с началом года на 19% и 
составили 1,17 млн. тонн. По итогам 
2021 года объем отгрузки цемента 
железнодорожным транспортом на 
внутренний рынок вырос на 4,4% по 
сравнению с показателем 2020 го-
да, составив около 25,3 млн. тонн. 

Рис. 1. Производство цемента в мире, в Китае, Индии и мире в целом в 1990-2021 гг., млн. тонн 
(на основании данных USGS)

Рис. 2. Долевое распределение ведущих стран-производителей в мировом производстве цемента 
по итогам 2021 года, в %

Рис. 3. Производство цемента в России в 2013–2021 гг., млн. тонн 
Источник: Росстат
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На долю отгрузки железнодорожным 
транспортом в 2021 году пришлось 
42,8% от общего объема отгрузки це-
мента против 44,2% по итогам 2020 
года.

По итогам 2021 года объем импор-
та цемента в Россию снизился почти 
на 4% по сравнению с показателем 
2020 года, составив около 1,55 млн 
т. Основной объем поставок (около 
71%) традиционно пришелся на долю 
Республики Беларусь. Объем экспор-
та цемента в 2021 году составил 1,36 
млн т, что на 5% больше, чем в 2020 
г. Экспортные поставки осуществля-
лись в 20 стран мира, однако основ-
ными рынками сбыта российской 
продукции являлись страны бывшего 
СССР, в первую очередь – Казахстан 
и Беларусь, на долю которых суммар-
но пришлось около 90% российского 
экспорта. Лидером по объемам экс-
порта цемента по итогам 2021 г. ста-
ло ООО «Аккерман Цемент». Второе 
место заняло АО «Мальцовский порт-
ландцемент», третье – ООО «Топкин-
ский цемент». Суммарная доля этих 
трех компаний составила около 57% 
в совокупном объеме российского 
экспорта цемента.

Потребление цемента в России по 
итогам 2021 г. составило около 60,4 
млн. тонн, что на 7,2% больше, чем 
годом ранее. Рост объемов потребле-
ния цемента в 2021 году наблюдался 
во всех федеральных округах. Лиде-
рами по темпам роста потребления 
стали Сибирский и Дальневосточный 
округа (рост потребления более чем 
на 10% по сравнению с 2020 годом). 
Рост потребления цемента связыва-
ется, в первую очередь, с увеличени-
ем объемов жилищного строитель-
ства в 2021 году.

Еще осенью 2021 года Минпром-
торгом РФ отмечался локальный де-
фицит и рост цен в Центральном фе-
деральном округе, причем для ис-
правления ситуации пришлось пе-
рераспределять цемент из других 
регионов. Цены на цемент с ноября 
2020 года по декабрь 2021 года вы-
росли на 20% [3, 4].

В конце января 2022 года прика-
зом Росстандарта был ослаблен ин-
спекционный контроль, что позво-
лило упростить импорт из стран, не 

входящих в Евразийский экономиче-
ский союз (ЕАЭС). Ранее для каждой 
такой партии требовался 28-дневный 
период проверки. Теперь от этого от-
казались, чтобы стимулировать уве-
личение импорта цемента, повысить 
конкуренцию на рынке и сдержать 
рост цен на основной строительный 
материал.

Неоднозначна оценка совокупной 
производственной мощности россий-
ских предприятий-производителей. С 
одной стороны, их общая производ-
ственная мощность, включая закон-
сервированные и бездействующие 
заводы и производственные линии, 
оценивается величиной 105 млн. тонн 
цемента в год. С другой стороны, ука-
зывается, что фактическая мощность 
работающих производств составляет 
65 млн. тонн цемента в год.

В этом отношении характерна 
ситуация с группой «Евроцемент» – 
крупнейшим производителем цемен-
та в России, владеющим 16 заводами 
в европейской части страны (сово-
купная мощность тринадцати из них 
составляет 45,9 млн. тонн в год, еще 
три завода законсервированы). «Ев-
роцемент» был создан бизнесменом 
Филаретом Гальчевым в 2002 году, 
но в третьем квартале 2020 года пе-
решел под контроль Сбербанка из-
за долгов. Долгосрочные обязатель-
ства компании в 2019 году достигли 
69 млрд. руб., краткосрочные — 30,7 
млрд. руб. (по данным СПАРК). В 
апреле 2021 года банк продал группу 
вместе с долгами через электронную 
площадку Российского аукционного 
дома холдингу «Смиком» (ранее – 
«Базэлцемент») за 161 млрд. руб.

Холдингу «Смиком» принадлежат 
два цементных завода – «Ачинский 
цемент» и Серебрянский цемент-
ный завод (его «дочка» Михайлов-
ский КСМ и выиграла аукцион) об-
щей мощностью 3,6 млн. тонн, на ко-
торых в 2019 году было произведено 
лишь 2,6 млн. тонн. По собственным 
оценкам, их доля на рынке цемента 
в Центральном федеральном окру-
ге составляет 10%, в Сибирском фе-
деральном округе — 12%. Компания 
также выпускает известь, нерудные и 
стеновые материалы, железобетон-
ные конструкции, продукцию дерево-

обработки, сухие строительные сме-
си и средства отделки [5].

На производство и потребление 
цемента в РФ, безусловно, окажет 
влияние происходящая операция на 
Украине. Однако алармистские пред-
сказания о том, что под воздействи-
ем санкций зарубежные компании 
уйдут с российского рынка, а про-
изводство цемента значительно со-
кратится, на наш взгляд, выглядят 
несколько преждевременными. Не 
надо забывать, что Россия – страна 
непредсказуемая, для которой часто 
справедливым оказывается: «чем ху-
же – тем лучше». Кроме того, пред-
стоит восстанавливать территории 
на юго-западе страны, а для этого не-
обходимы строительные материалы 
и, в первую очередь, цемент.

Совок упная  доля  крупней-
ших иностранных игроков – ком-
паний LafargeHolcim, Dyckerhoff и 
HeidelbergCement и др. – на россий-
ском рынке цемента в 2020-2021 гг. 
составляла около 25%. Компания 
LafargeHolcim Россия уже объяви-
ла о намерении возобновить работу 
принадлежащего ей Воскресенско-
го цементного завода в Московской 
области, остановленного в 2016 го-
ду. Сейчас компания планирует по-
тратить 23 млн. евро на перезапуск 
завода и строительство на его пло-
щадке завода по производству сухих 
строительных смесей [6].

Украина

По данным Украинской цемент-
ной ассоциации («Укрцемент»), в 
2021 году на Украине было произве-
дено рекордные 11 млн. тонн цемен-
та (в 2020 году – 9 млн. тонн). Произ-
водство клинкера составило 8,11 млн 
тонн. Самым большим драйвером по-
требления цемента являлись инфра-
структурные проекты. Глава ассоци-
ации Павел Качур утверждает, что 
украинская цементная промышлен-
ность работает на 66% мощности [6].

Большой резонанс вызвало вве-
дение тарифов на импорт цемента из 
Турции, о которых было объявлено в 
сентябре 2021 года. После многочис-
ленных жалоб местных производите-
лей и расследования, проведенного 
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годом ранее, в 2020 году Межведом-
ственная комиссия по международ-
ной торговле ввела антидемпинго-
вые пошлины – 33-51% на импорт це-
мента из Турции в течение пяти лет.

Помимо этого, присутствовали 
энергетические проблемы. Так, цена 
на уголь с января по август 2021 года 
выросла втрое.

Крупнейшим местным произво-
дителем является компания CRH, ко-
торая управляет тремя входящими в 
ее состав заводами в Николаеве, По-
дольском и Одессе. В сентябре 2021 
года компания заявила, что объемы 
продаж цемента выросли, но пожало-
валась на высокую конкуренцию, вы-
нуждающую снижать цены. Несмотря 
на это, более низкие затраты на тех-
ническое обслуживание и логистику 
позволили ей увеличить операцион-
ную прибыль.

Buzzi Unicem через свою дочер-
нюю компанию Dyckerhoff Украина 
владеет двумя цементными завода-
ми на Украине («Волынь» и «Югце-
мент»), а также терминалами в Ки-
еве и Одессе. В 2021 году, благода-
ря восстановлению в строительном 
секторе, государственному стимули-
рованию и введение тарифов на им-
порт из Турции, чистый объем про-
даж Dyckerhoff Ukraine вырос на 9,4% 
в годовом исчислении, составив 127 
млн. евро.

Что касается других производи-
телей, то азербайджанская компа-
ния NEQSOL Holding, управляющая 
заводом Norm Cement недалеко от 
Баку, через свою дочернюю компа-
нию NEQSOL Holding Ukraine в октя-
бре 2021 года подала заявку в анти-
монопольный комитет Украины на 
приобретение доли в «Ивано-Фран-
ковскцементе». Ранее на Украине ра-
ботала компания HeidelbergCement, 
но в 2019 году принадлежавший ей 
Амвросиевский завод (Донецкая об-
ласть) был продан местным инвесто-
рам. Два других ее бывших завода 
теперь работают под брендом «Кри-
ворожский цемент». Наконец, рос-
сийская компания «Евроцемент» че-
рез свою дочернюю компанию «Бал-
цем» (Balcem), созданную в 2019 
году, управляет двумя заводами в 
Украине – в Балаклее (Харьковская 

область) и в Краматорске (Донец-
кая область). Однако статус второго 
завода в настоящее время неясен. 
Balcem сообщил, что завод в Бала-
клее возобновил производство пол-
ного цикла в марте 2021 года, ког-
да была перезапущена вторая печь 
(первая печь была перезапущена в 
2021 году после простоя с 2008 года). 
В настоящее время производствен-
ная мощность завода составляет око-
ло 1 млн. тонн в год.

Противостояние с Россией все 
последние годы оказывало влияние 
на состояние украинской экономики, 
включая производство стройматери-
алов. Операция, начавшаяся 24 фев-
раля 2022 года, стала логичным и 
объективно необходимым развитием 
ситуации. продолжением. В настоя-
щее время трудно предсказать, какие 
изменения претерпит украинский ры-
нок цемента в 2022 году.

Узбекистан

О высокой привлекательности 
рынка цемента в Узбекистане для ин-
весторов свидетельствует приобре-
тение в 2022 году российской компа-
нией «Аккерман Цемент» (Akkerman 
Cement) через свою дочернюю ком-
панию «УСМ» (USM) контрольный 
пакет акций компании «Ахангаран-
цемент» (Akhangarancement). Финан-
сировал сделку Газпромбанк. Сумма 
сделки не разглашается. 

Этой сделке предшествовали про-
дажа российской группы «Евроце-

мент» холдингу «Смиком» (см. выше) 
и продажа «Евроцементом» в июне 
2021 года принадлежащего ему кон-
трольного пакет акций «Ахангаранце-
мента» кипрской компании Lamanka 
Enterprises за 53 млн. долларов США. 
В 2021 году, в рамках новой предпро-
дажной подготовки, на предприятии 
«Ахангаранцемент» была введена 
новая линия производства по сухому 
способу мощностью 2,5 млн. тонн це-
мента в год. Что касается заинтере-
сованности компании «Аккерман Це-
мент» в том, чтобы стать транснаци-
ональным производителем цемента, 
то, по ее утверждению: «Инвестиции 
в «Ахангаранцемент», как и все ин-
вестиции USM в Узбекистане, в пер-
вую очередь направлены на развитие 
этой страны, малой родины Алише-
ра Усманова, основного акционера 
USM».

Сделке по приобретению «Ахан-
гаранцемент» предшествовали не-
сколько важных событий на узбек-
ском рынке, произошедших за по-
следние месяцы. В январе 2022 года 
агентство по управлению государ-
ственными активами UzAssets согла-
силось продать контрольный пакет 
акций государства в «Кызылцемент» 
(Qizilqumcement) за 174 млн. долла-
ров США компании United Cement 
Group (UCG). Это стало важным со-
бытием для Узбекистана, учитывая 
размер UCG в государствах Цен-
тральной Азии. До этой сделки UCG 
управляла двумя заводами и одним 
помольным агрегатом в Узбекистане. 

Рис. 4. Производство цемента в Узбекистане, млн. тонн, в 2016-2020 гг.
Источник: Государственный комитет Республики Узбекистан по статистике
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Приобретение завода «Кызылцемент» 
мощностью 3,4 млн. тонн в год делает 
UCG крупнейшей цементной компани-
ей по производственной мощности в 
стране. Компания также строит новую 
производственную линию, аналогич-
ную линии на заводе «Ахангаранце-
мент», ввод в эксплуатацию, которой 
неоднократно переносился и теперь 
запланирован на 2022 год.

Наконец, еще одно недавнее со-
бытие в Узбекистане произошло в 
декабре 2021 года, когда китайская 
компания Anhui Conch объявила о на-
чале строительства нового цемент-
ного завода мощностью 2,5 млн. тонн 
в год в Ахангаранском районе Таш-
кента. Стоимость проекта составляет 
200 млн. долларов США.

В начале 2021 года президент 
страны Шавкат Мирзиеев своим ука-
зом приостановил действие тарифов 
на импорт цемента, а затем прод-
лил действие указа до конца 2022 
года. Как заявляется, данный указ 
был подписан для того, чтобы цены 
на жилье оставались низкими. В ре-
зультате, за первые девять месяцев 
2021 года импорт вырос на 26% в го-
довом исчислении – до 2,2 млн. тонн. 
Основными поставщиками цемента 
были Казахстан (44%), Таджикистан 
(25%) и Кыргызстан (25%).

На рис. 4 показана динамика про-
изводства цемента в Узбекистане 
за последние пять лет. С 2021 года 
по сентябрь 2021 года общий объем 
внутреннего производства цемента 
вырос на 17% – до 9,08 млн. тонн. В 
2020 году годовой объем производ-
ства был почти таким же, как сово-
купная производственная мощность 
цементных заводов страны, состав-
ляющая 10,3 млн. тонн в год.

Участие российских и китайских 
компаний в недавних приобретени-
ях заводов и новых проектах, соот-
ветствует общему положению дел 
в экономике Узбекистана и гео-
графическому положению страны 
между более крупными экономика-
ми России и Китая. Необходимо от-
метить, что, по данным госкомста-
та Узбекистана, оборот двусторон-
ней торговли с Россией в 2021 году 
впервые с 2014 года превысил обо-
рот торговли с Китаем. За период 

2014-2020 гг. объемы товарооборо-
та страны с Китаем и Россией были 
схожими.

С середины 2010-х годов нацио-
нальная экономика Узбекистана была 
значительно либерализована, о чем, в 
частности, свидетельствуют инвести-
ции иностранных компаний в такие 
отрасли, как производство цемента. 
Продажа «Кызылцемент» также сви-
детельствует о тенденции к дальней-
шему переходу государственных ак-
тивов в частную собственность. По-
скольку фактическая загрузка про-
изводства приближается к 100%, а 
правительство поощряет импорт, сей-
час наступило благоприятное время 
для инвестиций в цементную промыш-
ленность Узбекистана.

Китай

Официальные данные по произ-
водству цемента в Китае (КНР) за 
декабрь 2021 года и 2021 год в це-
лом еще отсутствуют, По оценке 
USGS, объемы производства в Ки-
тае вновь возросли, составив око-
ло 2500 млн. тонн. Тем не менее, за-
рубежные аналитики отмечают по-
следствия довольно тяжелой осени: 
сокращение предложения угля, при-
оритет потребителей в отношении 
поставок энергии, более высокие за-
траты на ввод и замедление рынка 
недвижимости.

Поквартальное производство це-
мента в Китае в 2018–2021 гг., млн. 
тонн, по данным Национального бю-
ро статистики КНР, показано на рис. 
5. Данные за четвертый квартал 2021 
г. не полные.

Как показывает рис. 5, в начале 
2020 года производство резко сни-
зилось, а затем так же резко возрос-
ло после того, как отступил шок от 
вспышки коронавируса. До середи-
ны 2021 года ситуация была устой-
чивой, но затем изменилась. По дан-
ным [6], совокупный объем производ-
ства цемента в 2021 году составил 
2,36 млрд. тонн в 2021 году, или на 
1,2% меньше, чем в 2020 году (2,39 
млрд. тонн). Как отмечает Китайская 
цементная ассоциация (CCA), произ-
водство цемента начало замедлять-
ся с мая по август 2021 года из-за 
сезонных факторов и неоднократных 
локальных вспышек Covid-19 по всей 
стране.

Если рассматривать в первую 
очередь цены на энергоносители, то 
фьючерсные цены на уголь в Китае 
достигли почти десятилетнего макси-
мума в октябре 2021 года из-за раз-
личных сбоев на рынке. Казалось, 
ситуация должна была ухудшиться в 
начале января 2022 года, когда Индо-
незия, крупнейший зарубежный по-
ставщик угля в Китай, запретила экс-
порт на один месяц из-за внутренне-
го дефицита. Однако, по данным На-

Рис. 5. Поквартальное производство цемента в Китае, 2018–2021 гг. (данные за четвертый 
квартал 2021 г. не полные)
Источник: Национальное бюро статистики КНР
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ционального бюро статистики КНР, 
добыча угля в Китае выросла на 4% в 
годовом исчислении, составив в 2021 
году 4,07 млрд. тонн, причем добыча 
резко выросла к концу года для удов-
летворения спроса.

Что касается рынка недвижимо-
сти, CCA считает, что в 2021 году он 
был сначала «горячим», а затем «хо-
лодным». В начале года правитель-
ство Китая ввело новые постановле-
ния (так называемые «три красные 
линии политики»), благодаря кото-
рым удалось «охладить» рынок не-
движимости. В западной прессе этот 
процесс обычно ассоциировался с 
компанией Evergrande и ее долгами 
в размере более 300 млрд. долларов 
США (компания официально объяви-
ла дефолт в декабре 2021 года). Как 
сообщала газета Financial Times, в 
конце декабря 2021 года Evergrande 
объявила, что работа над 92% ее 
проектов, число которых исчисляет-
ся сотнями по всему Китаю, возоб-
новлена. Однако отдельные данные 
показали, что продажи жилья компа-
нией в том же месяце упали на 99%. 
Газета сравнивала подход китайско-
го правительства к Evergrande с его 
обращением с конгломератом HNA 
Group, который в конечном итоге 
был объявлен банкротом в 2021 го-
ду после медленного распада. По ее 
мнению, правительство будет кон-
тролировать процесс банкротства 
Evergrande посредством «серии ти-
хих вмешательств в течение дли-
тельного периода». Однако долги 
Evergrande, по-видимому, вдвое пре-
вышают долги HNA Group, и могут 
возникнуть дополнительные риски со 
стороны других компаний в секторе 
недвижимости. Все это создает ри-
ски для производителей цемента.

По оценке [6], показателем устой-
чивости цементного рынка Китая ста-
нут результаты второго квартала 2022 
года. В первом квартале неизбежно 
замедление (как и ранее, в 2018-2021 
гг.), обусловленное фактором сезонно-
сти (включая воздействие новогодних 
праздников, зимних остановкок и по-
следствий осенних проблем). Только к 
июню 2022 года станет ясно, насколько 
успешно цементные компании справ-
ляются с поставками угля, «охлажде-

нием» рынком недвижимости и всем 
остальным [6].

Турция

Турецкая цементная ассоциация 
Turkcimento сообщает, что ее члены 
в 2021 году произвели в совокупно-
сти 78,9 млн. тонн цемента, что на 
9,2% больше по сравнению с показа-
телем 2020 года. Загрузка производ-
ственных мощностей за год состави-
ла в среднем 71%. Продажи цемен-
та выросли на 8,2%, составив 60,2 
млн. Экспорт в 2021 году снизился 
на 1,9% к показателю 2020 года, со-
ставив 30,8 млн. тонн. В финансовых 

показателях экспорт составил 1,26 
млрд. долларов США, или 23% от об-
щего объема продаж.

Председатель Turkcimento Фатих 
Юселик отмечает, что турецкий це-
ментный рынок «развивался в 2021 
году в сложных условиях, после ро-
ста на 23% в 2020 году». Отметив, 
что сектор «быстро и сильно» ощутил 
последствия конфликта на Украине, 
он, тем не менее, прогнозирует рост 
рынка на 4% в 2022 году [6, 7].

Не исключено, что турецкий це-
мент будет активно использоваться 
при восстановлении украинских тер-
риторий (в том числе, бывших укра-
инских).

Рис. 6. Выручка от продаж ряда ведущих компаний-производителей цемента (млрд. долларов) 
в 2020 г. и 2021 г., млрд. долларов США
Источники: Global Cement, отчеты компаний

Рис. 7. Объемы продаж некоторых ведущих компаний-производителей цемента в 2020 г. и 
2021 г., тыс. тонн
Источники: Global Cement, отчеты компаний
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Ведущие компании-
производители

Как отмечает Global Cement, рын-
ки цемента большинства стран в 2021 
году в основном восстановились по-
сле «коронавирусного» шока в 2020 
году. Большинство производителей, 
опубликовавших свои результаты за 
2021 год, сообщили о значительном 
увеличении выручки от продаж и бы-
стром росте доходов, приблизивших-
ся к «нормальному состоянию».

Причем отмеченное восстанов-
ление произошло как у транснацио-
нальных, так и у крупнейших регио-
нальных компаний, доминирующих 
на соответствующих националь-
ных рынках. Такие крупнейшие ре-
гиональные компании, как UltraTech 
Cement (Индия) и Dangote Cement 
(Нигерия), отчитались о значитель-
ном увеличении объемов продаж в 
2021 году – более чем на 20% в годо-
вом исчислении.

Из крупнейших региональных 
компаний продажи снизились толь-
ко у Semen Indonesia (Индонезия), 
хотя и очень незначительно. При-
чинами снижения называются из-
быток производственных мощно-
стей, появление новых конкурентов 
и значительный рост цен на уголь. 
Компания отчиталась о падении 
своей прибыли до вычета процен-
тов, налогов, износа и амортизации 
(EBITDA) на 9%.

UltraTech Cement так же ощутила 
воздействие роста цен на уголь в на-
чале года и последствия волн коро-
навируса, однако в целом индийский 
региональный рынок восстановился, 
а государственные субсидии и инве-
стиции в сельское жилищное строи-
тельство и инфраструктуру поддер-
жали рост.

Показатели Dangote Cement не-
сколько замедлились из-за «панде-
мии», но в 2021 году компания возобно-
вила динамичный ростом: объемы про-
изводства, выручка и прибыль выросли 
более чем на 10%. В основном эти по-
казатели поддерживаются нигерий-
ским рынком, но дела у компании идут 
хорошо и на международном уровне.

Выручка от продаж ряда ведущих 
компаний-производителей цемента 

(млрд. долларов) в 2020 г. и 2021 г. 
представлена на рис. 1.

Увеличение выручки от продаж 
компаний Holcim и HeidelbergCement 
в 2021 году сопоставимо и составля-
ет около 10%. Объемы продаж про-
дукции Holcim в натуральном выра-
жении, включая цемент, товарный 
бетон и наполнители, выросли во 
всех регионах мира, как и выручка 
от продаж. Большим шагом Holcim 
в 2021 году стало расширение сво-
его сегмента «Решения и продук-
ты» за счет приобретения Firestone 
в апреле 2021 года. Теперь это про-
должилось с завершением покупки 
Malarkey Roofing Products 01.03.2022 
г. Главный исполнительный директор 
компании Ян Йениш назвал переход 
к легким строительным материалам 
«дальнейшим двузначным двигате-
лем роста для компании».

Крупнейший в Северной Амери-
ке производитель стройматериалов 
– компания CRH – продала свое под-
разделение по производству ограж-
дающих конструкций, в основном 
базирующееся в США, за 3,8 млрд. 
долларов. Бизнес, проданный CRH, 
включает производство архитектур-
ного стекла, фасадного и витражно-
го остекления и соответствующее 
технологическое оборудование. CRH 
явно придерживается другой бизнес-
стратегии, чем Holcim.

Компания HeidelbergCement так-
же сообщила об успешном завер-
шении 2021 года, хотя и без вторже-
ний на новые рынки, как у Holcim. В 
отчете компании отмечается значи-
тельный рост цен на энергоносители 
и ограничения, связанные с «панде-
мией», на некоторых ключевых рын-
ках Азии, незначительное снижение 
объемов продаж цемента в Африке и 
на Ближнем Востоке, а также паде-
ние доходов в Азии. «Козыри» ком-
пании – это проекты по улавливанию 
углерода, которые находятся в стадии 
разработки. Компания стремится на-
помнить об этом инвесторам с невы-
сказанным намеком на то, что это мо-
жет сэкономить деньги в будущем, с 
ростом налогов на выбросы углерода.

Cemex (штаб-квартира в Мекси-
ке, действует в 20 странах) и Buzzi 
Unicem (штаб-квартира в Италии; 

дочерние компании: Dyckerhoff AG, 
Deuna Zement GmbH, Unical SpA, 
Cimalux SA, Dyckerhoff Polska sp. 
z.o.o., Cement Hranice as, ОАО «Су-
холожскцемент» и др.) также увели-
чили в 2021 году объемы продаж и 
доходов, как и крупнейшие транс-
национальные компании, о которых 
шла речь выше. Рынки Центральной 
и Южной Америки, включая рынок 
Мексики, действительно «взлетели» 
в 2021 году, что обеспечило успех 
Cemex. Рост продаж наблюдался, хо-
тя и более низкими темпами, так же 
на рынках США, Европы, Ближнего 
Востока, в Африке и Азии (примеча-
тельно, что объемы производства це-
мента на Филиппинах выросли на 7%, 
даже с учетом разрушений, вызван-
ных тайфунами в конце года). Компа-
ния Buzzi Unicem показала хорошие 
результаты в 2021 году благодаря ро-
сту продаж в Италии, США и Восточ-
ной Европе, который компенсировал 
небольшое снижение продаж в Гер-
мании. В состав Buzzi Unicem входят 
два цементных завода на Украине и 
два завода в России, что неизбеж-
но должно сказаться на показателях 
компании по итогам 2022 года [6, 7].

Операция на Украине и связан-
ные с ней события создают множе-
ство экономических проблем для 
рынков, включая мировой и регио-
нальные рынки цемента. Продолжа-
ющийся рост цен на энергоносители 
в США и Европе приведет к дальней-
шей инфляции и, вероятно, глобаль-
ной рецессии. На европейские и аме-
риканские компании, работающие в 
России, оказывается огромное дав-
ление, чтобы побудить их покинуть 
российский рынок. Похоже, это дав-
ление будет усиливаться.
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6. https://www.globalcement.com/ 
7. https://www.cemnet.com/ 
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КАКОВА СИТУАЦИЯ НА РОССИЙСКОМ 
СТРОИТЕЛЬНОМ РЫНКЕ?

Как и в прошедшие годы, ИЦ «Современные Строительные Конструкции» в начале нового строительного 
сезона публикует серию интервью с руководителями ведущих компаний, в которых дается оценка итогов 
прошедшего года, текущей си¬туации, тенденций и перспектив развития строительного рынка.

Ситуация на рынке в 2021 году была неоднозначной, а действовавшие факторы – разнонаправленными. С 
одной стороны – взрывной рост цен на материалы и комплектующие, негативно воздействовавший на спрос 
и экономику предприятий, «раскручивающий» инфляцию. С другой – резкий рост объемов строительства, 
оказавший стимулирующее воздействие на стройиндустрию. Все это – на фоне продолжающейся «пандемии», 
энергетического кризиса в Европе, конфронтации с коллективным «западом». Рисков и проблем много. К ним 
уже в наступившем 2022 году прибавилась спецоперация на Украине и новые санкции.

В 2022 году нашим респондентам были предложены семь вопросов. К сожалению, не все респонденты 
прислали ответы на них – видимо, сказалась текущая ситуация.

Тем не менее, руководители и ведущие специалисты многих фирм нашли время для ответов. Часть интервью 
была опубликована ранее в журнале «Окна и Двери», №1/2022. Публикация серии интервью продолжена в этом 
объединенном издании «Современные Строительные Конструкции», №1/2022.

Все идет по плану.
Благодарим наших респондентов, нашедших в себе мужество не поддаться пессимистическим (а иногда, 

паническим) настроениям!

На вопросы редакции отвечает Сергей Плотников, 
директор по продажам компании PAROC в России

«ССК»: Какова Ваша оценка 
результатов 2021 года для строи-
тельной отрасли в целом и секто-
ра, в котором работает Ваша ком-
пания?

С.П.: 2021 год выдался успеш-
ным для всей строительной отрасли 

России. По данным Минстроя, ввод 
жилья составил 90 млн. кв. м, что яв-
ляется рекордным значением. Изна-
чально в минувшем году планирова-
лось сдать в эксплуатацию 78 млн. 
кв. м жилья.

Во многом такой рывок строи-
тельного рынка обусловлен пре-

одолением последствий пандемии.  
Строительный сезон прошлого го-
да можно назвать неординарным: 
большой объем работ выполнялся в 
зимний период, поскольку застрой-
щики спешили нагнать упущенное 
из-за приостановки стройки в пан-
демию. Поэтому по итогам первого 
квартала 2021 года рынок заметно 
вырос.

Неравномерность строительно-
го процесса, который из-за панде-
мии вставал на паузу в 2020 году, 
повлияла на рынок строительных 
материалов, включая теплоизоля-
цию. Многие производители плани-
ровали свои объемы на 2020 год, 
исходя из пессимистичных прогно-
зов, и снизили производственные 
мощности. Однако негативные сце-
нарии не реализовались: из-за от-
мены карантина стройка ожила, и 
большинство производителей ока-
зались к этому не готовы. В конце 
третьего – начале четвертого квар-
тала 2020 года рынок столкнулся с 
дефицитом теплоизоляционных ма-
териалов. Этот тренд при большом 
спросе сохранялся весь 2021 год.
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«ССК»: Каким был для Вашей 
компании минувший 2021 год? Что 
потребовало наибольших усилий, 
и каковы оказались результаты?

С.П.: В отличие от наших конку-
рентов, мы прогнозировали отло-
женный спрос в 2020 и 2021 годах, 
и подготовились к этому. Была про-
ведена приоритезация клиентов, по-
ставлена задача максимально обе-
спечить этот приоритетный клиент-
ский пул продукцией и не допустить 
срыва поставок.

С этой задачей команда PAROC 
отлично справилась. Подтверждение 
тому – письма с благодарностью за 
успешное сотрудничество которые 
мы получили от строительных ком-
паний по итогам 2021 года. Многие 
клиенты отметили профессиональ-
ный уровень нашей работы и побла-
годарили за то, что в такой сложный 
период компания PAROC помогла им 
справиться с возросшими объемами 
строительства. Наши материалы, по-
ставленные в срок и в нужном объе-
ме, позволили застройщикам завер-
шить многие объекты.

О том, что клиентский сервис 
PAROC на высоте, говорит и уровень 
удовлетворенности наших клиентов. 
Мы проводим такие «замеры» каж-
дый год, и по итогам 2021 года уро-
вень удовлетворенности клиентов со-
трудничеством с PAROC вырос. Мы 
уверены, что этот позитивный тренд 
сохранится и в 2022 году.

Несмотря на все вызовы, компа-
ния PAROC сохранила высокое ка-
чество продукции. Мы не только не 
пошли по пути оптимизации каче-
ства, а, наоборот, усовершенствова-
ли его. Была запущена технология 
PAROC QUADRO, благодаря кото-
рой значительно улучшилась одно-
родность материала. Как результат, 
по итогам 2021 года к нам поступило 
минимальное количество реклама-
ций. Это – большая победа!

Мы всегда боремся за качество, 
и это остается основным диффе-
ренциатором PAROC на рынке и в 
2022 году.

«ССК»: Как Вы оцениваете 
перспективы наступившего 2022 

года? Каковы планы Вашей ком-
пании в связи с изменением во-
енно-политической и экономиче-
ской ситуации?

С.П.: Строительная отрасль – 
одна из основных в нашей стране. 
Со стройкой связано много других 
отраслей, в строительном секторе 
работают миллионы людей. Как по-
казал опыт прошлых лет, государ-
ство при любых кризисах стремит-
ся поддержать строителей, поэтому 
уверены, что такая поддержка бу-
дет оказана и в 2022 году.

В текущем году строительный 
процесс в нашей стране не остано-
вится. Безусловно, определенное 
снижение активности произойдет 
в зависимости от сегмента стро-
ительного рынка. В меньшей сте-
пени этот процесс будет заметен 
в секторе жилого строительства. 
Скорее всего, объемы строитель-
ства в этом сегменте будут близки 
к прошлогодним.

В большей степени динамика 
снизится в сегменте промышленного 
и коммерческого строительства, где 
много зависит от частных инвесто-
ров. Также возможно сокращение 
объемов строительства в сегменте 
частного домостроения из-за сниже-
ния платежеспособности россиян.

«ССК»: Какие негативные фак-
торы сейчас наиболее сильно воз-
действуют на отрасль и работу Ва-
шей компании: общая ситуация, 
рост цен на сырье и энергоносите-
ли, проблемы с логистикой, неста-
бильность на финансовых рынках, 
кадровые проблемы или другое?

С.П.: Отрасль строительных ма-
териалов столкнулась с рядом вы-
зовов. Один из них – это дефицит 
и подорожание сырья по всему ас-
сортименту. В цене выросло почти 
все – дерево, металл, химия, упа-
ковочная пленка, угольный кокс. В 
производстве каменной ваты этот 
тренд, пожалуй, не коснулся только 
собственно камня. 

Производители отреагировали 
на резкий рост себестоимости по-
вышением отпускных цен на свою 

продукцию. Так, из-за роста стои-
мости сырья более чем в 2 раза, ми-
неральная вата прибавила в цене за 
год больше чем на 50%.

Другой серьезный фактор, кото-
рый в целом тормозит развитие от-
расли, это неуверенность в завтраш-
нем дне из-за ухудшения общей эко-
номической ситуации.

Из-за падения платежеспособно-
сти многие россияне будут не готовы 
инвестировать в покупку квартиры 
или строительство загородного до-
ма. Спрос на недвижимость снизит-
ся. Чтобы минимизировать это сни-
жение, нужна поддержка со стороны 
государства. Это может быть под-
держка рабочих мест, чтобы у людей 
был гарантированный доход и воз-
можность взять недорогой кредит по 
ипотеке. Нужно и продолжение про-
граммы льготной ипотеки: это под-
держит и спрос на жилье.

«ССК»: А какие факторы, по Ва-
шему мнению, можно рассматри-
вать как стимулирующие рост рын-
ка? Каковы, в частности, перспек-
тивы увеличения объемов поста-
вок в страны ЕАЭС?

С.П.: У компании PAROC есть 
большой опыт работы на рынках 
стран ЕАЭС. В частности, у нас 
большая доля на рынке Белорус-
сии. Рынок этой страны является 
приоритетным для PAROC, и мы 
будем продолжать свои поставки в 
Белоруссию.

«ССК»: Можно личный вопрос? 
Вы удовлетворены своей работой, 
чувствуете себя на своем месте? 
Довольны ли Вы достигнутым, или 
главное – впереди?

С.П.: Я доволен своей работой, 
а главное, работой в команде, ко-
торая собралась в PAROC. Это на-
стоящая синергия: каждый участ-
ник нашей команды развивается и 
стимулирует к профессиональному 
росту своих коллег. Благодаря это-
му, мы в PAROC не стоим на месте: 
создаем новые продукты, прораба-
тываем новые решения и развива-
ем качество.
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ЖИЛИЩНОЕ СТРОИТЕЛЬСТВО В РЕГИОНАХ 
РОССИИ.
ДИНАМИКА, РЕГИОНАЛЬНЫЕ ОСОБЕННОСТИ, ПЕРСПЕКТИВЫ

Н. Л. ГАВРИЛОВ-КРЕМИЧЕВ, И. Л. НИКОЛАЕВА,
ИЦ «Современные Строительные Конструкции»

Объемы и динамика строитель-
ства (ввода) жилья в РФ и фе-

деральных округах РФ, основные по-
казатели и потенциал российского 
строительного рынка анализирова-
лись в [1-7]. Они так же рассматрива-
лись в отдельной статье в этом объ-
единенном издании.

По данным Росстата [7], в 2021 го-
ду в Российской Федерации ввод жи-
лья достиг 92,6 млн. кв. м – рекорд-
ный показатель за всю историю. Рост 

к показателю 2020 года составил 10,4 
млн. кв. м, или почти 13%. Однако при 
оценке этих цифр следует учитывать 
изменения в методике учета, произо-
шедшие как в 2019 г., так и в 2021 г.

Предварительные 
замечания

С августа 2019 года Росстатом в 
объемах ввода жилья стала учитывать-
ся площадь жилых домов, построенных 

на участках, предназначенных для веде-
ния садоводства. Их учет обосновыва-
ется тем, что «в полном объеме начали 
действовать нормы Федерального зако-
на от 29.07.2017 № 217-ФЗ «О ведении 
гражданами садоводства и огородниче-
ства для собственных нужд и о внесении 
изменений в отдельные законодатель-
ные акты Российской Федерации...».

В отличие от данных за 2019 г. и 
2020 г., в данных Росстата по итогам 
2021 года общая площадь таких до-

Таблица 1.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Центральный федеральный округ

Регионы-субъекты 
РФ

Ввод в 
2021 г. к 
вводу в 
2020 г., 
% **

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020* 2021*

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Белгородская 
область

1097,3 1100,2 1148,2 1215,2 1294,6 1469,2 1554,9 1350,3 1300,5 1215,5 1234,3 1149,0 1165,2 101,4

Брянская область 352,9 390,1 421,4 453,0 526,8 550,7 644,3 665,1 558,3 403,1 407,1 426,7 451,5 105,2

Владимирская 
область

451 480,8 437,6 507,8 518,9 606,0 646,7 655,5 695,4 651,6 740,5 726,2 828,7 114,1

Воронежская 
область

887,7 1048,2 996,2 1110,4 1348,7 1572,9 1626,9 1679,9 1689,1 1691,1 1863,9 1723,3 1864,1 108,1

Ивановская 
область

186,5 190,7 216,6 221,9 232,0 252,6 260,2 176,8 300,8 362,2 321,8 330,3 362,6 108,8

Калужская 
область

456,7 507,5 598,4 612,8 657,1 807,8 796,1 736,4 864,1 787,1 791,2 820,5 862,0 105,2

Костромская 
область

180,4 150,5 156,4 204,7 228,2 328,3 322,4 309,2 309,1 196,7 211,2 258,3 334,5 129,4

Курская область 456,1 377,2 394,4 426,2 496,1 560,8 567,3 574,9 584,4 587,1 549,8 512,0 565,6 108,2

Липецкая область 731,5 736,0 761,7 807,0 858,1 1009,2 1060,5 1081,3 1083,6 910,3 1255,6 1203,3 1235,2 100,3

Московская 
область**

8452 7939,0 8244,2 6619,9 7406,5 9944,8 9623,3 8823,0 8798,5 8783,3 8443,6 8720,0 9215,1 101,9

Орловская 
область

301,6 249,1 333,5 359,4 379,0 469,0 479,3 351,3 270,4 288,4 296,9 442,1 308,3 70,0

Рязанская область 509,8 466,3 478,1 512,0 552,8 603,1 666,6 707,8 713,5 777,4 794,2 647,0 756,8 117,0

Смоленская 
область

345,7 348,0 370,7 261,2 410,5 448,6 513,5 626,5 483,7 363,0 447,6 441,1 483,1 108,8

Тамбовская 
область

559,2 569,1 603,3 635,7 704,4 770,5 825,8 831,8 845,0 859,1 932,1 698,7 765,7 109,0

Тверская область 450,4 452,3 421,9 410,3 504,8 538,1 556,0 495,7 581,5 422,6 632,3 656,1 596,6 90,4

Тульская область 394,8 394,8 262,7 310,2 503,0 580,0 770,5 622,6 696,7 726,5 645,6 679,4 836,1 123,0

Ярославская 
область

376,4 291,5 411,2 461,3 487,1 693,8 716,5 795,5 753,8 767,5 776,4 726,3 760,1 101,8

г. Москва** 2703,5 1768,3 1807,5 3049,7 3145,9 3341,8 3919,5 3385,1 3419,0 3541,2 5020,7 4977,8 7807,3 156,8

ЦФО, всего 18893 17461 18064 18179 20255 24547 25550 2397 23947 23334 25365 25138,1 29198,5 114,3

* По данным Росстата, опубликованным в 2020-2022 гг. (с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства).

** По данным Росстата (2022 г.); показатели рассчитаны по методике, утвержденной приказом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.).

*** С учетом изменения городских границ г. Москвы в 2012 г.
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мов отдельной строкой не выделялась. 
Данные о вводе жилья по регионам-
субъектам РФ в 2020 году, без учета 
жилых домов на участках, предназна-
ченных для ведения садоводства, Рос-
статом так же не были представлены. 
Поэтому сопоставление цифр ввода 

жилья за 2021 год с цифрами ввода за 
2019 г. и 2020 г., а тем более, с цифра-
ми ввода за предшествующие годы [1-
3, 8-13], возможно только приближен-
но, с соответствующими поправками.

Следует так же учитывать, 
что согласно приказу Росстата от 

18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 
г.) «Об утверждении методик расче-
та показателей «Объем жилищно-
го строительства» и «Ввод жилья в 
многоквартирных домах» (там же при-
знан утратившим силу приказ Росста-
та от 20.03.2019 г. №145 «Об утверж-

Таблица 2.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Северо-Западный федеральный округ

Регионы-субъекты 
РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод в 
2021 г. 
к вводу 
в 2020 

г., % **
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020* 2021*

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Республика 
Карелия

164,6 142,2 178,8 194,2 219,1 240,4 270,3 292,8 202,1 264,7 275,0 290,3 324,5 110,3

Республика Коми 120,1 81,2 115,3 85,5 142,7 155,4 270,5 232,9 179,0 290,4 234,5 201,8 179,4 87,8

Архангельская 
область

243,6 268,2 280,1 298,5 316,3 340,3 383,3 360,6 409,8 313,6 331,6 373,6 440,3 117,8

В т. ч. Ненецкий 
АО

42,6 39,8 28,1 29,0 26,7 34,2 33,9 22,9 27,9 14,1 11,5 21,0 17,8 80,5

Вологодская 
область

489,9 409,1 414,1 386,0 496,3 776,1 845,4 774,3 543,5 531,5 582,6 499,8 639,1 127,8

Калининградская 
область

608,1 525,4 545,0 581,8 629,5 1122,5 1205,8 1200,4 902,4 916,0 939,8 1173,3 1270,9 109,2

Ленинградская 
область

1030,8 1041,1 1075,2 1139,8 1292,7 1603,1 2323,0 2171,7 2620,9 2643,3 2433,6 2375,9 3386,4 127,0

Мурманская 
область

22,1 27,8 22,7 24,3 24,5 16,5 33,4 59,2 58,8 46,4 42,6 32,4 50,8 142,8

Новгородская 
область

246,3 250,2 272,5 303,5 320,5 353,6 359,0 361,9 231,6 264,4 277,4 282,4 307,5 108,8

Псковская 
область

191,6 139,5 174,6 186,7 184,6 293,6 325,8 264,7 194,5 233,6 259,2 267,4 314,5 115,4

г. Санкт-
Петербург

2604,4 2656,5 2705,7 2576,5 2583,5 3261,8 3030,7 3116,3 3536,1 3950,3 3471,2 3369,6 3463,8 102,8

СЗФО, всего 5719 5541 5784 5777 6210 8163 8984 8861 8879 9454 8847 8867 10377 113,3

* По данным Росстата, опубликованным в 2020-2022 гг. (с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства).

** По данным Росстата (2022 г.); показатели рассчитаны по методике, утвержденной приказом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.)

Таблица 3.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Южный федеральный округ

Регионы-субъек-
ты РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод в 
2021 г. к 
вводу в 
2020 г., 

% **
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020* 2021*

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Республики 
Адыгея

125,7 133,9 121,7 95,6 106,8 270,9 296,5 235,2 244,3 187,0 256,9 258,1 307,1 119,0

Республика 
Калмыкия

72,3 80,6 99,0 85,5 108,9 125,2 126,0 63,1 90,8 84,7 97,2 87,5 122,0 139,5

Республика 
Крым

- - - - - 634,2 252,6 284,9 833,6 764,0 650,6 775,8 742,7 91,8

Краснодарский 
край

3411,7 3554,0 3688,7 4311,9 3943,7 4759,0 4644,3 4557,6 4668,1 4391,3 4459,9 4520,8 6283,1 122,6

Астраханская 
область

476,4 495,7 503,2 508,8 594,8 623,7 575,2 593,7 471,1 328,3 317,8 364,9 543,4 148,9

Волгоградская 
область

723,1 666,7 628,9 881,6 833,9 1115,0 911,7 748,2 726,6 578,6 686,0 773,9 796,8 103,4

Ростовская 
область

1805,2 1808,4 1880,3 1984,0 2133,6 2325,0 2408,7 2292,4 2333,9 2347,4 2569,7 2614,0 2686,1 101,6

г. Севастополь - - - - - 244,6 105,0 218,5 174,3 294,3 407,1 640,0 518,0 80,6

ЮФО, всего 6614 6739 6922 7867 7722 9219 8986 8994 9543 8976 9445 10035 11999 112,1

* По данным Росстата, опубликованным в 2020-2022 гг. (с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства).

** По данным Росстата (2022 г.); показатели рассчитаны по методике, утвержденной приказом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.).
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Таблица 4. 
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Северо-Кавказский федеральный округ

Регионы-субъекты 
РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод в 
2021г. к 
вводу в 
2020 г., 

% **
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020* 2021*

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Республика 
Дагестан 

1065,9 1123,8 1212,4 1435,9 1536,4 1647,7 1809,8 1861,4 1939,6 891,2 991,7 957,3 1031,2 106,3

Республика 
Ингушетия 

37,3 158,4 81,8 89,4 250,6 259,5 262,3 271,6 248,1 235,7 202,4 175,3 112,0 62,1

Кабардино-
Балкарская 
Республика 

255,6 264,2 273,0 281,9 290,8 328,4 375,1 412,4 426,7 433,0 474,1 499,9 514,4 102,8

Карачаево-
Черкесская 
Республика 

90,1 70,2 82,4 87,8 113,1 173,5 184,0 162,3 207,3 174,8 213,8 127,7 235,2 183,9

Республика 
Северная Осетия-
Алания

197,7 198,0 200,1 205,7 210,3 170,8 174,0 176,0 193,2 209,9 225,2 239,1 322,2 134,6

Чеченская 
Республика 

74,8 115,3 76,0 315,9 365,7 1140,1 943,2 1041,6 1040,8 576,8 593,0 701,3 1024,5 135,5

Ставропольский 
край

1078,5 1100,9 1267,0 1332,7 1374,6 1291,9 1248,3 1020,0 877,2 899,2 1137,6 1208,6 1479,1 121,0

СКФО, всего 2800 3031 3193 3749 4142 5012 4997 5028 4933 3421 3838 3909 4719 118,1

* По данным Росстата (2021 г.), с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства.

** По данным Росстата (2021 г.). Относительные показатели рассчитаны с учетом жилых домов, построенных на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства.

Таблица 5. 
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Приволжский федеральный округ

Регионы-субъекты 
РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод в 
2021 г. к 
вводу в 
2020 г., 

% **
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020* 2021*

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Республика 
Башкортостан

2352,7 2007,0 2109,3 2323,6 2485,3 2652,1 2690,7 2698,5 2460,4 2288,3 2363,5 2455,1 2906,2 118,4

Республика 
Марий Эл

299,9 303,6 314,8 351,4 369,6 415,7 439,7 465,7 470,1 336,8 397,7 370,0 372,0 100,6

Республика 
Мордовия

276,6 289,0 298,1 265,8 304,7 320,8 324,5 328,6 330,1 333,6 348,2 324,5 340,7 105,0

Республика 
Татарстан

2010,2 2027,3 2396,1 2399,5 2400,4 2404,8 2405,6 2406,5 2408,1 2409,9 2675,4 2680,1 3011,5 112,4

Удмуртская 
Республика

464,8 482,0 504,9 516,1 532,6 633,0 648,5 651,9 657,0 721,5 749,3 802,6 841,4 104,8

Чувашская 
Республика

852,2 874,7 886,4 818,5 837,1 862,1 832,8 629,8 605,0 597,5 656,3 577,6 716,7 124,1

Пермский край 695,1 761,4 748,8 825,8 1004,0 1112,8 1154,1 1042,8 1084,6 1010,6 1111,0 1194,8 1317,0 108,4

Кировская 
область

335,9 378,3 405,4 409,2 487,1 684,5 726,6 662,8 543,1 551,3 505,3 457,4 508,9 110,5

Нижегородская 
область

1403,9 1453,4 1469,7 1501,1 1530,4 1587,9 1259,1 1271,7 1302,7 1351,5 1409,0 1476,8 1590,5 107,7

Оренбургская 
область

740,1 586,6 743,5 704,3 790,8 1151,8 1190,1 965,9 892,5 911,0 992,4 967,2 1101,6 113,9

Пензенская 
область

610,2 624,8 671,1 739,4 831,2 902,8 931,0 886,3 886,6 663,0 836,8 852,2 855,5 100,4

Самарская 
область

1023,4 1041,1 1331,0 1484,3 1738,7 1888,0 2211,7 1874,7 1746,6 1782,2 1702,9 1401,3 1802,7 128,7

Саратовская 
область

1129,9 1144,3 1169,6 1235,9 1314,4 1520,7 1140,0 1294,1 1210,0 1213,5 1201,8 1158,8 1181,4 102,0

Ульяновская 
область

530,6 466,8 553,8 607,3 633,8 718,9 934,8 966,9 976,6 981,1 1019,0 1034,1 857,8 83,0

  ПФО, всего 12726 12440 13602 14182 15260 16856 16889 16146 15573 15152 15969 15752 17404 110,3

* По данным Росстата, опубликованным в 2020-2022 гг. (с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства).

** По данным Росстата (2022 г.); показатели рассчитаны по методике, утвержденной приказом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.).
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дении методик расчета показателей 
«Объем жилищного строительства» 
и «Ввод жилья в многоквартирных 
жилых домах») методология учета 
и расчета указанных показателей 
была вновь изменена в 2021 году.

Видимо, именно этот фактор – 
изменение методологии учета – и 
стал основным, обусловившим рез-
кий рост цифр ввода жилья в РФ в 
2021 году.

Динамика ввода жилья в 
регионах-субъектах РФ

По данным Росстата [7], среди ре-
гионов-субъектов РФ наибольшие объ-
емы жилищного строительства (с уче-
том жилых домов, построенных на зе-
мельных участках для ведения садо-
водства, которые стали учитываться 
в совокупном вводе жилья с августа 
2019 г., и изменений в методике учета 

в 2021 г.) осуществлялись в Москов-
ской области, где введено 10,0% от 
сданной в эксплуатацию общей площа-
ди жилья по России в целом, Москве 
– 8,4%, Краснодарском крае – 6,8%, 
Санкт-Петербурге – 3,7%, Ленинград-
ской области – 3,7%, Республике Та-
тарстан – 3,3%, Республике Башкор-
тостан – 3,1%, Свердловской области 
– 3,1%, Тюменской области с автоном-
ными округами – 3,0%, Ростовской об-

Таблица 6. 
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Уральский федеральный округ

Регионы-субъек-
ты РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод в 
2021 г. 
к вводу 
в 2020 
г., % 

**

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020* 2021*

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 13 14

Курганская 
область

288,6 159,7 182,6 249,9 279,7 389,3 292,6 295,8 271,6 230,2 234,7 248,0 280,7 105,0

Свердловская 
область

1590,7 1770,1 1822,2 1869,4 1755,3 2424,0 2477,5 2107,5 2127,6 2076,3 2385,5 2374,6 2888,2 121,7

Тюменская 
область, всего *

2006,1 1815,9 2147,6 2564,7 2753,4 3161,4 3396,4 2607,2 2463,9 2095,1 2421,8 2698,6 2776,9 101,3

- в т. ч. ХМАО 827,2 564,4 757,4 1021,8 1044,2 1115,8 968,8 728,6 809,6 567,5 715,4 945,0 898,2 90,4

- в т. ч. ЯНАО  135,4 139,7 167,8 197,5 246,0 271,0 296,8 194,8 234,6 183,6 135,8 171,6 172,6 103,4

Челябинская 
область

1430,9 1072,9 1314,3 1676,6 1787,6 2002,0 1781,9 1312,2 1404,3 1515,8 1446,3 1529,1 1727,1 109,8

УФО, всего 5316 4819 5467 6361 6576 7977 7948 6323 6267 5917 6488 6850 7673 110,3

* По данным Росстата, опубликованным в 2020-2022 гг. (с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства).

** По данным Росстата (2022 г.); показатели рассчитаны по методике, утвержденной приказом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.).

Таблица 7. 
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Сибирский федеральный округ

Регионы-субъек-
ты РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод в 
2021 г. к 
вводу в 
2020 г., 

% **
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Республика 
Алтай

60,7 68,3 76,6 80,6 89,7 100,4 113,6 124,6 130,9 108,3 99,1 88,8 151,0 170,4

Республика 
Тыва

50,3 49,5 52,4 55,5 78,8 92,6 109,0 104,6 100,8 87,1 108,8 122,7 108,5 97,8

Республика 
Хакасия

184,8 140,6 156,2 173,5 202,7 261,9 301,3 185,9 231,7 189,8 241,0 287,4 317,0 110,2

Алтайский 
край

654,3 659,6 635,7 645,8 664,7 754,8 890,0 745,7 626,8 786,1 749,2 826,5 988,7 119,6

Красноярский 
край

860,6 987,9 1047,1 1076,8 1134,0 1200,6 1311,1 1353,2 1042,9 1141,0 1188,0 1251,7 1346,8 103,0

Иркутская 
область

602,2 628,1 755,2 871,1 973,3 835,7 922,6 881,5 966,1 982,3 975,1 1075,5 1203,8 108,9

Кемеровская 
область

1063,2 1002,9 1082,6 1085,5 1090,5 1097,8 1002,0 1090,5 980,5 639,8 762,9 824,5 839,9 101,9

Новосибирская 
область

1216 1379,9 1505,2 1571,0 1723,4 2302,0 2587,9 2209,8 1725,9 1739,0 1744,8 1940,1 2004,6 103,1

Омская 
область

605,2 706,7 836,7 738,7 826,5 848,0 785,2 772,8 456,7 506,3 540,9 524,7 639,3 118,1

Томская 
область

433,5 437,0 457,6 489,7 531,3 619,7 699,1 478,2 481,2 436,9 436,7 451,8 476,6 105,6

СФО, всего 5731 6061 6605 6788 7315 8114 8722 7947 6744 6617 6846 7394 8076 107,9

* По данным Росстата, опубликованным в 2020-2022 гг. (с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства).

** По данным Росстата (2022 г.); показатели рассчитаны по методике, утвержденной приказом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.).
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ласти – 2,9%, Новосибирской области 
– 2,2%, Воронежской области – 2,0%.  
В указанных субъектах Российской Фе-
дерации в 2021 году было введено 48,3 
млн. кв. м общей площади жилья, или 
52,2% в совокупном объеме ввода жи-
лья в 2021 году в России.

При этом во всех указанных реги-
онах-лидерах ввод жилья в 2021 году 
увеличился по сравнению с вводом жи-

лья в предшествующем 2020 году (на-
против, в 2020 г. отмечалось снижение 
ввода жилья по сравнению с 2019 г. в 
пяти из указанных регионов-лидеров: в 
Ленинградской, Воронежской, Сверд-
ловской областях, городах Москва и 
Санкт-Петербург).

Показатели годового ввода жилья 
в регионах-субъектах РФ, входящих в 
состав федеральных округов, в 2008-

2020 гг., по данным Росстата [7], тыс. 
кв. м, представлены в табл. 1 – табл. 8.

Состав и показатели Южного 
(ЮФО) и Северо-Кавказского (СКФО) 
федеральных округов даны в соответ-
ствии с границами, установленными в 
2009 году.

В показателях ЮФО с 2014 года 
учитываются включенные в 2016 году 
в его состав Республика Крым и г. Се-

Таблица 8.
Ввод жилья в регионах-субъектах РФ. Дальневосточный федеральный округ

Регионы-субъекты 
РФ

Ввод общей жилой площади за год, тыс. кв. м Ввод в 
2021 г. к 
вводу в 
2020 г., 

% **
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15

Республика 
Бурятия

248,1 271,7 304,4 339,4 380,1 409,4 414,7 334,5 259,6 247,8 217,9 275,8 279,3 101,3

Республика Саха 
(Якутия)

293,4 303,0 318,9 356,2 417,5 473,8 546,2 605,1 634,6 530,8 578,4 500,8 578,1 109,1

Забайкальский 
край

269,1 274,8 276,9 302,9 295,1 352,5 235,0 146,3 253,9 165,9 197,6 170,7 204,5 113,3

Камчатский 
край

63,3 57,8 68,8 72,4 82,5 87,7 72,3 75,0 66,7 35,5 44,7 68,1 60,1 88,2

Приморский край 399,0 535,2 591,8 610,8 614,7 671,6 498,5 491,7 418,0 533,8 544,7 645,5 885,3 136,1

Хабаровский край 379,0 315,1 402,0 344,2 325,1 443,7 449,9 388,6 269,7 272,8 281,7 223,1 334,3 145,8

Амурская область 149,6 166,3 240,9 317,4 363,5 343,5 261,3 221,2 179,0 156,2 176,2 155,7 226,3 144,9

Магаданская 
область

15,6 15,9 18,2 20,0 15,3 13,0 20,7 5,3 6,4 4,3 7,4 9,0 10,7 119,2

Сахалинская 
область

164,7 201,8 239,4 215,0 291,2 304,5 312,1 333,7 340,6 264,3 309,4 435,7 503,2 114,4

Еврейская авт. 
область

48,8 52,6 53,0 54,1 63,2 104,0 59,6 75,9 50,4 23,1 23,0 14,1 30,0 211,7

Чукотский авт. 
округ

4,0 0,3 2,2 1,2 0,4 1,8 2,2 2,5 4,1 1,6 1,3 1,7 3,0 182,2

ДФО, всего 2035 2195 2517 2634 2849 3206 2873 2534 2483 2236 2382 2500 3115 121,9

* По данным Росстата, опубликованным в 2020-2022 гг. (с учетом домах на земельных участках, предназначенных для ведения садоводства).

** По данным Росстата (2022 г.); показатели рассчитаны по методике, утвержденной приказом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в ред. от 18.11.2021 г.).

Рис. 1. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектам РФ, входящих в состав Центрального федерального округа. Москва и Московская 
область, тыс. кв. м за год
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вастополь (в 2014-2015 гг. находились 
в составе Крымского федерального 
округа).

Показатели и состав Сибирско-
го (СФО) и Дальневосточного (ДФО) 
федеральных округов даны в соответ-
ствии с изменениями, установленными 

Указом Президента РФ от 03.11.2018 г. 
№632 «О внесении изменений в пере-
чень федеральных округов…».

Динамика годового ввода жилья в 
регионах-субъектах РФ, входящих в со-
став федеральных округов, представ-
лена на рис. 1 – рис. 9.

В 2021 году по объемам ввода жи-
лья превысили показатели предше-
ствующего года:

- в ЦФО – 16 регионов-субъектов 
РФ из 18 (в 2020 г. – 8 регионов; в 2019 
г. – 14 регионов); наибольший при-
рост ввода жилья к показателю 2020 

Рис. 2а. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Центрального федерального округа (за исключением Мо-
сквы и Московской области), тыс. кв. м за год

Рис. 2б. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Центрального федерального округа (за исключением Мо-
сквы и Московской области), тыс. кв. м за год
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года отмечен в Москве – плюс 56,8%; 
по объемам ввода жилья Москва закре-
пилась на втором месте в РФ и прибли-
зилась к многолетнему лидеру – Мо-
сковской области; занимающая третье 
место в округе по объемам ввода жи-
лья Воронежская область (12-е место 
в РФ) значительно отстает от лидеров;

- в СЗФО – 9 регионов из 11 (в 2020 
г. – 3 региона; в 2019 г. – 6 регионов); 
наибольший прирост ввода жилья к 
показателю 2020 года отмечен в Мур-
манской области – плюс 42,8%, но ввод 
остается критически малым; лидерами 

в СЗФО остаются Санкт-Петербурге 
(четвертое место в РФ) и Ленинград-
ская область (пятое место в РФ);

- в ЮФО – 6 регионов из 8 (в 2020 
г. – 5 регионов; в 2019 г. – 6 регионов); 
наибольший прирост ввода жилья к по-
казателю 2020 года отмечен в Астра-
ханской области – плюс 48,9%; лиди-
рующий по объемам ввода жилья в 
округе Краснодарский край занимает 
третье место в РФ (уступил в 2019 г. 
второе место Москве); второе место в 
округе занимает Ростовская область 
(10-е место в РФ);

- в СКФО – 6 регионов из 7 (в 2020 
г. – 4 региона; в 2019 г. – 5 регионов); на 
протяжении 13 лет подряд растет ввод 
жилья в Кабардино-Балкарской Респу-
блике; наибольший прирост ввода жи-
лья к показателю 2020 года отмечен в 
Карачаево-Черкесской Республике – 
плюс 83,9%; по объемам ввода жилья 
укрепил лидирующие позиции в округе 
Ставропольский край; после сильного 
спада вновь увеличился ввод жилья в 
Чеченской Республике и Дагестане;

- в ПФО – 13 регионов из 14 (в 
2020 г. – 6 регионов; в 2019 г. – 11 

Рис. 3. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Северо-Западного федерального округа, тыс. кв. м за год

Рис. 4. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Южного федерального округа, тыс. кв. м за год
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регионов); наибольший прирост ввода 
жилья к показателю 2020 года отмечен 
в Самарской области – плюс 28,7%; по 
объемам ввода жилья лидирующие по-
зиции в округе сохраняют Республика 
Татарстан (шестое место в РФ) и Ре-
спублика Башкортостан (седьмое ме-
сто в РФ);

- в УФО – 5 регионов из 6 (в 2020 
г. – 4 региона; в 2019 г. – 4 региона); 
наибольший прирост ввода жилья к по-
казателю 2020 года отмечен в Сверд-
ловской области – плюс 21,7%; по объ-

емам ввода жилья на первое место в 
округе вышла Свердловская область 
(она теперь занимает восьмое место в 
РФ), на второе переместилась Тюмен-
ская область с автономными округами 
(девятое место в РФ);

- в СФО – 9 регионов из 10 (в 2020 г. 
– 7 регионов; в 2019 г. – 6 регионов); наи-
больший прирост ввода жилья к показа-
телю 2020 года отмечен в Республике 
Алтай – плюс 70,4%; по объемам ввода 
жилья лидером в округе остается Ново-
сибирская область (11-е место в РФ);

- в ДФО – 10 регионов из 11 (в 2020 
г. – 6 регионов; в 2019 г. – 8 регионов); 
наибольший прирост ввода жилья к 
показателю 2020 года отмечен в Ев-
рейской автономной области – плюс 
111,7%, но ввод остается малым; по 
объемам ввода жилья лидером в окру-
ге является Приморский край.

Таким образом, из 85 регионов-
субъектов РФ ввод жилья в 2021 го-
ду, по сравнению с предшествующим 
годом, возрос в 74 регионах, снизил-
ся в 11 регионах (в 2020 г. – возрос в 

Рис. 5. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Северо-Кавказского федерального округа, тыс. кв. м за год

Рис. 6. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Приволжского федерального округа, тыс. кв. м за год
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43 регионах, снизился в 41 регионе, 
остался без изменений в 1 регионе; в 
2019 г. – возрос в 60 регионах, сни-
зился в 24 регионах, остался без из-
менений в 1 регионе).

В 2021 году наиболее сильный 
рост объемов ввода жилья к показа-
телю 2020 г. отмечен в Еврейской АО 
(плюс 111,7%), Карачаево-Черкес-
ской Республике (плюс 83,9%), Чу-
котском АО (плюс 82,2%), Республи-

ке Алтай (плюс 70,4%), Москве (плюс 
56,8%), Хабаровском крае (плюс 
45,8%), Амурской области (плюс 
44,9%), Мурманской области (плюс 
42,8%), Приморском крае (плюс 
36,1%), Чеченской Республике (плюс 
35,5%), РСО-Алании (плюс 34,6%).

В 2021 г. наиболее сильное сни-
жение объемов ввода жилья к пока-
зателю 2020 г. произошло в Респу-
блике Ингушетия (минус 37,9%), Ор-

ловской области (минус 30%), Ненец-
ком АО (минус 19,5%), г. Севастополе 
(минус 19,4%), Ульяновской области 
(минус 17,0%).

Между регионами-субъектами РФ 
существуют огромные различия, обу-
словленные географическим положе-
нием, природно-климатическими усло-
виями, численностью населения, уров-
нем экономического развития и рядом 
других факторов. Это предопределяет 

Рис. 7. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Уральского федерального округа, тыс. кв. м за год (Тюмен-
ская область – включая автономные округа)

Рис. 8. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Сибирского федерального округа, тыс. кв. м за год
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огромную разницу в годовых объемах 
ввода жилья, объемах строительства и 
уровне развития стройиндустрии.

Лидером по объемам ввода жи-
лья в РФ уже 18 лет является Мо-
сковская область, в которой ввод в 
2021 г. составил 9215,1 тыс. кв. м (с 
учетом изменений в методике учета 
в 2010-2021 гг.), или 101,9% к пока-
зателю 2020 г., согласно [7]. Однако, 
даже с учетом изменений в методи-
ке учета, Московской области не уда-
лось достичь рекордного показателя 
2014 года, когда было введено 9944,8 
тыс. кв. м жилья. Доля Московской 
области в совокупном объеме вво-
да жилья в РФ в 2021 году составила 
10,8% (по итогам 2020 г. – 10,8%; по 
итогам 2019 г. – 10,7%).

На втором месте по объемам ввода 
жилья в РФ находится город Москва, в 
котором ввод жилья в 2021 г составил 
рекордные 7807,3 тыс. кв. м (156,8% к 
показателю 2020 года). Доля Москвы в 
совокупном объеме ввода жилья в РФ 
по итогам 2021 года составила 8,4%.

Доля Московского мега-региона 
(Москва и Московская область, сум-
марно) в совокупном вводе жилья в 
РФ в 2021 г. составила 18,4% (в 2020 
г. – 17,0%; в 2017 г. – 15,4%), а до-
ля во вводе жилья в ЦФО – 58,3% (в 
2020 г. – 54,5%; в 2017 г. – 51,0%). 
После снижения в 2012-2014 гг., до-
ля Московского мега-региона растет 
в течение 7 лет подряд.

Вторым крупнейшим мега-ре-
гионом в РФ является агломерация 
«Санкт-Петербург и Ленинградская об-
ласть». Суммарный ввод жилья в этом 
мега-регионе по итогам 2021 года со-
ставил 6850,2 тыс. кв. м (по итогам 
2020 года – 5745,5 тыс. кв. м). Доля это-
го мега-региона в совокупном вводе 
жилья в РФ в 2021 году составила 7,4% 
(в 2020 г. – 7,1%); доля во вводе жилья 
в СЗФО – 66,1% (в 2020 г. – 64,8%).

В десятку крупнейших регионов по 
объемам ввода жилья, с учетом жилых 
домов на участках для ведения садо-
водства, по итогам 2020 г. так же вхо-
дят: Краснодарский край – 6283,1 тыс. 
кв. м (в 2020 г. – 4520,8 тыс. кв. м), Ре-
спублика Татарстан – 3011,5 тыс. кв. 
м (в 2020 г. – 2680,1 тыс. кв. м), Респу-
блика Башкортостан – 2906,2 тыс. кв. 
м (в 2020 г. – 2455,1 тыс. кв. м); Сверд-
ловская область –2888,2 тыс. кв. м (в 
2020 г. – 2374,6 тыс. кв. м), Тюменская 
область с автономными округами – 
2776,9 тыс. кв. м (в 2020 г. – 2698,6 тыс. 
кв. м), Ростовская область – 2686,1 
тыс. кв. м (в 2020 г. – 2614,0 тыс. кв. м). 
На долю этих 10 регионов приходит-
ся 48,0% общей площади жилья, вве-
денного в 2020 году в РФ (в 2020 году 
– 45,6%).

Для сравнения, ввод жилья в Чукот-
ском АО в 2020 г. составил 3,0 тыс. кв. 
м (что эквивалентно 60-квартирному 
дому типовой застройки). Это состав-
ляет 0,1% в совокупных объемах ввода 

жилья в ДФО, или 0,004% в совокуп-
ных объемах ввода жилья в РФ.

Ввод жилья в регионах-
субъектах РФ в 2021 г. в 
сопоставлении с вводом в 
2008 г. и в 1990 г.

Показателями, характеризующи-
ми развития жилищного строитель-
ства в регионах, являются соотно-
шения ввода жилья за отчетный год 
к вводу жилья за 2008 год (предше-
ствующий кризису 2009 г., с макси-
мальным докризисным вводом жи-
лья) и 1990 год (последний год суще-
ствования РСФСР в составе СССР). 
Подробнее см. [8-11].

Ввод жилья в регионах-субъектах 
РФ, входящих в состав Центрального 
федерального округа (ЦФО), в 2021 го-
ду к вводу в 2008 году и в 1990 году, в 
%, представлен на рис. 10 и рис. 11.

В 2021 году 17 регионов из 18, 
входящих в состав ЦФО, по объе-
мам ввода жилья превзошли уровень 
2008 года (в 2020 г. впервые все 18 
регионов, входящих в состав ЦФО, 
по объемам ввода жилья превзошли 
уровень 2008 года). Наиболее высо-
кие показатели у Москвы (239,2%), 
Костромской (224,5%), Ивановской 
(212,3%), Тульской (200,5%), Вла-
димирской (197,6%), Ярославской 
(191,5%), Тверской (171,8%) и Липец-
кой (171,1%) областей.

Рис. 9. Динамика годового ввода жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав Дальневосточного федерального округа, тыс. кв. м за год
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Однако 6 регионов ЦФО (так же, 
как в 2017-2020 гг.) по объему вво-
да жилья в 2021 г. не достигли уровня 
1990 года (последнего года существо-
вания РСФСР в составе СССР). Хуже 
всего показатели у Орловской (66,0%), 
Брянской (71,3%) и Ивановской (72,7%) 
областей. Абсолютным лидером здесь 
является Московская область – 387,2% 
к вводу в 1990 г. Лишь немного отстает 
теперь от нее Москва – 346,0%.

Ввод жилья в регионах-субъектах 
РФ, входящих в состав Северо-Западно-
го федерального округа (СЗФО), в 2021 
году к вводу в 2008 году и в 1990 году, в 
%, представлен на рис. 12 и рис. 13.

Рис. 11. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЦФО, в 2021 году к показателям 1990 г., в %

Рис. 12. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СЗФО, в 2021 году к по-
казателям 2008 г., в %

Рис. 10. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЦФО, в 2021 году к показателям 2008 г., в %
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Рис. 13. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СЗФО, в 2021 году к по-
казателям 1990 г., в %

В 2021 году 9 из 11 регионов, входя-
щих в состав СЗФО, по объемам ввода 
жилья превзошли уровень 2008 года (в 
2020 г. – 10 регионов; в 2019 г. – 9 ре-
гионов). Но при этом только 3 региона 
СЗФО в 2021 году превзошли уровень 
1990 года (в 2018-2020 гг. – так же 3 ре-
гиона; в 2017 г. – 4 региона).

По сравнению с уровнем 1990 г., 
в несколько раз увеличили ввод жи-
лья Ленинградская область (419,1%), 
Калининградская область (356,9%) и 
Санкт-Петербург (325,7%). Осталь-
ные регионы не восстановились до 
уровня, существовавшего в СССР.

Ситуация со строительством жи-
лья в Мурманской области вплоть до 
2014 года была катастрофичной, ста-
ла несколько улучшаться в 2015-2016 
гг., но вновь ухудшилась в 2017-2020 
гг. Хотя ввод жилья в области в 2021 
году увеличился на 42,8% к показа-
телю 2020 года, он составил лишь 
8,8% от ввода в 1990 году. Позитив-
ным фактом является то, что по по-
казателю ввода жилья в 2021 г. к по-
казателю ввода в 2008 г. Мурманская 
область лидирует в СЗФО.

Ввод жилья в регионах-субъектах 
РФ, входящих в состав Южного фе-
дерального округа (ЮФО), в 2021 го-
ду к вводу в 2008 году и в 1990 году, 
в %, представлен на рис. 14 и рис. 15. 

В 2021 году 7 из 8 регионов, вхо-
дящих в состав ЮФО, по объемам 
ввода жилья превзошли уровень 
2008 года (в 2018-2020 гг. – 6 регио-
нов; в 2017 г. – 7 регионов). При этом 
6 регионов ЮФО превзошли уровень 
1990 года (в 2018-2020 гг. – 5 регио-
нов; в 2017 г. – 6 регионов).

В расчетах показатели по Респу-
блике Крым и г. Севастополю за 2008 г. 
принимались в соответствии с данны-
ми статотчетности Украины, коррект-
ность которых сомнительна. Эти дан-
ные использованы за неимением дру-
гих. С их учетом абсолютным лидером 
в ЮФО по итогам 2021 года является г. 
Севастополь – 627,9% к вводу в 2008 
году и 835,5% к вводу в 1990 году.

Высокие показатели так же у Респу-
блики Крым, Краснодарского края, Ре-
спублики Адыгея, Ростовской области.

Ниже уровня 1990 г. остается ввод 
жилья в Республике Калмыкии (78,6%), 
а также Волгоградской области (86,1%).

Ввод жилья в регионах-субъек-
тах РФ, входящих в состав Северо-
Кавказского федерального округа 
(СКФО), в 2021 году к вводу в 2008 
году и в 1990 году, в %, представлен 
на рис. 16 и рис. 17.

В 2021 году все 7 регионов, входя-
щих в состав СКФО, по объемам ввода 

жилья превзошли уровень 2008 года (в 
2019-2020 гг. – так же все 7 регионов; 
в 2018 г. – 5 регионов). При этом 5 ре-
гионов СКФО превзошли уровень 1990 
года (в 2020 г. – так же 5 регионов; в 
2017-2019 гг. – 4 региона).

В СКФО наблюдается край-
не неравномерное развитие регио-

Рис. 14. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЮФО, в 2021 году к по-
казателям 2008 г., в %

Рис. 15. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЮФО, в 2021 году к по-
казателям 1990 г., в %
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нов, причем с резкими различиями 
по темпам роста / снижения вво-
да жилья. Показатель Чеченской 
Республики, достигнутый в 2016 
г. – 1894% к вводу жилья в 2008 г. 
– остается рекордом в СКФО и РФ 
в целом. После резкого снижения 

в 2018 г., ввод жилья в республике 
вновь растет и по итогам 2021 года 
составил 1862,7% к уровню 2008 го-
да. По данному показателю Чечен-
ская Республика сохраняет абсолют-
ное лидерство не только в округе, но 
и в РФ в целом.

По показателю ввода жилья в 2021 
году к вводу в 1990 году лидирует Ка-
бардино-Балкарская Республика – 
256,0% по итогам 2021 года. Наихуд-
ший результат у Республики Ингуше-
тия – лишь 22,4% к вводу в 1990 году.

После четырехлетнего спада, четыре 
года подряд растет ввод жилья в Став-
ропольском крае, что позволило ему по 
итогам 2021 года укрепить лидерство в 
СКФО по объемам ввода жилья.

Ввод жилья в регионах-субъектах 
РФ, входящих в состав Приволжского 
федерального округа (ПФО), в 2021 го-
ду к вводу в 2008 году и в 1990 году, в 
%, представлен на рис. 18 и рис. 19.

При более ровных, по сравнению с 
другими федеральными округами, тем-
пах развития жилищного строитель-
ства, 13 из 14 регионов, входящих в со-
став ПФО, по объемам ввода жилья в 
2021 г. превзошли уровень 2008 года 
(в 2019-2020 гг. – так же 13 регионов; в 
2018 г. – 11 регионов; в 2017 г. – 12 ре-
гионов). При этом 11 регионов ПФО по 
объемам ввода жилья в 2021 году пре-
взошли уровень 1990 года (в 2020 г. – 8 
регионов; в 2019 г. – 9 регионов; в 2018 
г. – 7 регионов; в 2017 г. – 9 регионов). 
Только у трех регионов ПФО объемы 
ввода жилья в 2021 году не достигли 
уровня 1990 г.

По показателю ввода жилья в 
2021 году к вводу в 2008 году наилуч-
шие показатели в ПФО у Удмуртской 
Республики (173,0%) и Ульяновской 
области (168,7%); наихудшие – у Чу-
вашской Республики (73,3%).

По показателю ввода жилья в 
2021 году к вводу в 1990 году наилуч-
шие показатели в ПФО у Республики 
Татарстан (176,2%), Самарской обла-
сти (155,2%) и Республики Башкорто-
стан (151,8%); наихудшие – у Киров-
ской области (59,2%).

Ввод жилья в регионах-субъектах 
РФ, входящих в состав Уральского фе-
дерального округа (УФО), в 2021 году к 
вводу в 2008 году и в 1990 году, в %, 
представлен на рис. 20 и рис. 21.

В 2021 году 3 региона из 6, входя-
щих в состав УФО – в Свердловская 
область, Тюменская область и ХМАО 
– по объемам ввода жилья превзошли 
показатели 2008 года (в 2020 г. – те же 
3 региона; в 2019 г. – 2 региона; в 2018 
г. – 1 регион; в 2017 г. – 3 региона).

Рис. 17. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СКФО, в 2021 году к по-
казателям 1990 г., в %

Рис. 18. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ПФО, в 2021 году к показа-
телям 2008 г., в %

Рис. 16. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СКФО, в 2021 году к по-
казателям 2008 г., в %

User
Текст

User
Текст

User
Текст

User
Текст



ССК  «КРОВЛЯ И ИЗОЛЯЦИЯ»  № 1 (93) 2022

СТРОИТЕЛЬСТВО

63

Рис. 19. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ПФО, в 2021 году к показателям 
1990 г., в %

В четырех регионах УФО ввод жи-
лья в 2021 г. был выше, чем в 1990 
году (в 2020 г. было 3 таких региона; 
в 2019 г. – 2 региона; в 2018 г. – 1 ре-
гион; в 2017 г. – 3 региона).

Наилучшие показатели в УФО по 
итогам 2021 года у Свердловской об-
ласти: 169,7% к вводу в 2008 году; 
141,5% к вводу в 1990 году. Высокие 
показатели так же у Тюменской обла-
сти с автономными округами – соот-
ветственно, 125,1% и 130,4%.

Наихудшие показатели в УФО по 
итогам 2021 года у ЯНАО: 75,2% к вво-
ду в 2008 году; 36,2% к вводу в 1990 го-
ду. Низкие показатели так же у Курган-
ской области – соответственно, 99,9% 
и 50,9%.

Ввод жилья в регионах-субъектах 
РФ, входящих в состав Сибирского фе-
дерального округа (в составе и грани-
цах, установленных Указом Президен-
та РФ от 03.11.2018 г. №632 «О внесе-
нии изменений в перечень федераль-
ных округов…»), в 2021 году к вводу 
жилья в 2008 году и в 1990 году, в %, 
представлен на рис. 22 и рис. 23.

В 2021 году 7 регионов из 10, входя-
щих в состав СФО (в составе и грани-
цах, установленных Указом Президен-
та РФ от 03.11.2018 г. №632), по объ-
емам ввода жилья превзошли уровень 
2008 года (в 2019-2020 гг. – так же 7 ре-
гионов из 10; в 2018 г. – 6 регионов из 
10; в 2017 г. – 5 регионов из 12, ранее 
входивших в состав СФО). При этом в 
2021 году 3 региона СФО по объемам 
ввода жилья превзошли уровень 1990 
года (в 2020 г. – 1 регион (Новосибир-
ская обл.); в 2017-2019 гг. – 2 региона). 
Соответственно у 7 регионов СФО объ-
емы ввода жилья в 2021 году оказа-
лись ниже, чем в 1990 году.

По показателю ввода жилья в 2021 
году к вводу в 2008 году наилучшие по-
казатели в СФО у Республики Алтай 
(258,6%), Республики Тыва (243,8%) и 
Иркутской области (205,8%); наихуд-
шие – у Омской области (62,9%).

По показателю ввода жилья в 2021 
году к вводу в 1990 году наилучшие по-
казатели в СФО у Новосибирской об-
ласти (183,3%) и Республики Алтай 
(165,8%); наихудшие – у Омской обла-
сти (57,0%).

Абсолютным лидером по объемам 
ввода жилья и темпам роста объемов 

ввода жилья в СФО длительное вре-
мя является Новосибирская область. 
Наихудшие результаты показывает 
Омская область.

Ввод жилья в регионах-субъек-
тах РФ, входящих в состав Даль-
невосточного федерального окру-

га (в составе и границах, установ-
ленных Указом Президента РФ от 
03.11.2018 г. №632 «О внесении из-
менений в перечень федеральных 
округов…»), в 2021 году к вводу в 
2008 г. и в 1990 г., в %, представлен 
на рис. 24 и рис. 25.

Рис. 20. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав УФО, в 2021 году к показа-
телям 2008 г., в %

Рис. 21. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав УФО, в 2021 году к показа-
телям 1990 г., в %
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6 регионов из 11, входящих в со-
став ДФО (в составе и границах, уста-
новленных Указом Президента РФ от 
03.11.2018 г. №632), по итогам 2021 
года превзошли уровень 2008 года (в 
2020 г. – 5 регионов; в 2018-2019 гг. – 3 
региона). Но только один регион ДФО 
– Сахалинская область – по объемам 

ввода жилья в 2021 году превзошел 
уровень 1990 года (в 2018-2020 гг. – 
так же 1 регион; в 2017 г. таковых от-
мечено не было).

По показателю ввода жилья в 2021 
году к показателю 2008 года наилуч-
шие показатели в ДФО у Сахалин-
ской области (337,9%), Приморского 

края (235,8%), Республики Саха (Яку-
тия) и Чукотского АО – соответствен-
но, 198,7% и 187,5%. Наихудшие – у 
Магаданской области (71,3%), Еврей-
ской АО (76,1%) и Забайкальского края 
(79,1%).

По показателю ввода жилья в 2021 
году к вводу в 1990 году наилучшие по-
казатели в ДФО у Сахалинской обла-
сти (189,2%); наихудшие – у Чукотско-
го АО (0,1%) и Магаданской области 
(5,5%).

Ввод жилья в расчете на 1 
жителя

Важной характеристикой развития 
строительства и стройиндустрии явля-
ется показатель ввода жилья в расчете 
на 1 жителя (на душу населения).

Ввод жилья на 1 жителя в регионах-
субъектах РФ, входящих в состав фе-
деральных округов, по итогам 2021 го-
да приведен на рис. 26 – рис. 33.

По показателю ввода жилья на 1 жи-
теля среди всех регионов-субъектов РФ 
первое место по итогам 2021 г. занима-
ет Ленинградская область – 1,77 кв. м на 
1 чел. Второе место у Калининградской 
области – 1,24 кв. м на 1 чел.; третье – 
у Московской области – 1,19 кв. м на 1 
чел. Далее следуют: Липецкая область – 
1,11 кв. м на 1 чел.; Краснодарский край 
– 1,10 кв. м на 1 чел., Сахалинская об-
ласть – 1,04 кв. м на 1 чел.

Таким образом, по итогам 2021 
года в шести регионах-субъектах РФ 
ввод жилья в расчете на 1 жителя 
превысил 1 кв. м на 1 чел.

По городу Москве этот показа-
тель значительно ниже – 0,62 кв. м на 
1 чел. (но по итогам 2020 г. он состав-
лял только 0,39 кв. м на 1 чел.).

Критически низкие показатели у 
Чукотского АО (0,06 кв. м на 1 чел.), 
Мурманской области (0,07 кв. м на 1 
чел.) и Магаданской области (0,08 кв. 
м на 1 чел.).

Перспективы развития 
жилищного строительства 
и региональных 
строительных рынков в 
2022-2024 гг.

1. В 2013-2015 гг. строительный 
рынок развивался вопреки спаду в 

Рис. 23. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СФО, в 2021 году к пока-
зателям 1990 г., в %

Рис. 24. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ДФО, в 2021 году к пока-
зателям 2008 г., в %

Рис. 22. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СФО, в 2021 году к показа-
телям 2008 г., в %
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Рис. 25. Ввод жилья в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ДФО, в 2021 году к показа-
телям 1990 г., в %

экономике страны и негативному воз-
действию внешних факторов, показав 
высокую устойчивость. Причем ввод 
жилья в России в 2015 году оказался 
рекордным, превысив 85 млн. кв. м. 
В 2016-2017 гг. произошло снижение 
объемов ввода жилья и нежилой не-
движимости, тем не менее, ввод жилья 
оставался на уровне 80 млн. кв. м.

Несмотря на благоприятные ма-
кроэкономические условия, в 2018 
году вместо ожидавшегося подъема 
произошел сильный спад. Как было 
отмечено в [4], этот спад стал зако-
номерным результатом деятельности 
правительственных чиновников. Пре-
жде всего – «реформы» финанси-
рования жилищного строительства, 
красиво названной «переходом к 
проектному финансированию». Прак-
тически синхронное воздействие 
этой и ряда других правительствен-
ных «инициатив» (повышение НДС, 
«экологический налог», налог на «са-
мозанятых» и т.д.) фактически вогна-
ло строительный сектор экономики в 
новый кризис. Последствия «рефор-
мы» рассматривались в [2, 4].

2. Как и ожидалось [4, 11], строи-
тельная отрасль нашла способы адап-
тации к навязанной «реформе» финан-
сирования жилищного строительства 
и другим «новациям». В 2019 г. ввод 
жилья возрос. Рост объемов ввода 
жилья в 2019 году во многом был об-
условлен произошедшим годом ранее 
резким (более чем на 40%) увеличе-
нием числа объектов, находящихся в 
стадии строительства. Этот скачок, в 
свою очередь, был спровоцирован ус-
ловиями «реформы» (строительство 
объектов, находящихся в стадии стро-
ительства в 2019 г., могло финансиро-
ваться по прежней «инвестиционной» 
схеме). Кроме этого, произошел и ряд 
изменений в сроках проведения «за-
вершающего этапа перехода на заклю-
чение всех договоров участия в доле-
вом строительстве многоквартирных 
домов с использованием механизма 
эскроу-счетов и (или) специальных сче-
тов для расчетов по договорам участия 
в долевом строительстве». Определен-
ную, но отнюдь не решающую, роль сы-
грало так же снижение ипотечных ста-
вок. Все это, вместе взятое, позволило 
сгладить последствия «реформы» фи-

нансирования жилищного строитель-
ства. Однако при этом они неизбежно 
растягивались на 2020-2022 гг. 

3. Значительное отставание от 
графика нацпроекта заставило «от-

ветственных лиц» задуматься над 
увеличением темпов роста ввода жи-
лья. Было принято наиболее легкое 
решение – просто изменить методику 
учета. С августа 2019 г. в совокупный 

Рис. 26. Ввод жилья на 1 жителя в 2021 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЦФО

Рис. 27. Ввод жилья на 1 жителя в 2021 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СЗФО
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объем ввода жилья были включены 
«жилые дома, построенные на зе-
мельных участках, предназначенных 
для ведения садоводства». Проще 
говоря – дачные домики (безусловно, 
среди них есть и весьма недешевые 
«коттеджи», но доля их сравнительно 

невелика). «Прибавка» к совокупным 
объемам ввода жилья за счет просто-
го изменения методики учета по ито-
гам 2020 г. составила около 7%.

В 2021 году, в соответствии с при-
казом Росстата от 18.01.2021 г. №5 (в 
ред. от 18.11.2021 г.) «Об утверждении 

методик расчета показателей «Объем 
жилищного строительства» и «Ввод 
жилья в многоквартирных домах» (там 
же признан утратившим силу приказ 
Росстата от 20.03.2019 г. №145 «Об 
утверждении методик расчета показа-
телей «Объем жилищного строитель-
ства» и «Ввод жилья в многоквартир-
ных жилых домах») методология учета 
и расчета указанных показателей была 
вновь изменена. Видимо, именно этот 
фактор – изменение методологии уче-
та – и стал основным, обусловившим 
резкий рост цифр ввода жилья в РФ по 
итогам 2021 года.

4. Доля индивидуального строи-
тельства в совокупных объемах стро-
ительства и ввода жилья, остававша-
яся почти неизменной на протяжении 
более 15 лет (42-44%, за исключени-
ем 2009 г. и 2016 г.), в 2019-2020 гг. 
возросла и по итогам 2020 г., с уче-
том жилых домов на участках для ве-
дения садоводства, составила 48,0%. 
По итогам 2021 года, согласно дан-
ным Росстата, она вновь возросла, 
составив 53,1% и впервые превысив 
ввод жилья компаниями-застройщи-
ками. Не исключено, что доля инди-
видуального жилищного строитель-
ства в 2022-2024 гг. продолжит ра-
сти, но вряд ли превысит 65% в сово-
купных объемах ввода жилья в РФ, 
если, конечно, не изменить вновь ме-
тодику учета (например, ввести в со-
став вводимого жилья гаражи и соба-
чьи будки).

5. События 2016-2021 гг. свиде-
тельствуют, что потенциал россий-
ского строительного рынка остается 
достаточно высоким. В качестве по-
зитивных факторов следует отметить 
создание адаптированной к рынку 
мощной строительной индустрии, ос-
воение производства современных 
строительных материалов и изделий, 
наконец, ту позитивную инерцию, ко-
торую набрал строительный рынок за 
последние два десятилетия.

Потенциал развития и увеличения 
объемов жилищного строительства у 
отрасли есть. Однако необходимо учи-
тывать системные риски, значительно 
возросшие за последние годы.

6. Рост объемов жилищного стро-
ительства и ввода жилья предопре-
делялся сравнительно низкой жилищ-

Рис. 29. Ввод жилья на 1 жителя в 2021 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СКФО

Рис. 30. Ввод жилья на 1 жителя в 2021 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ПФО

Рис. 28. Ввод жилья на 1 жителя в 2021 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ЮФО
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Рис. 31. Ввод жилья на 1 жителя в 2021 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав УФО

ной обеспеченностью и состоянием жи-
лищного фонда страны. В 2019-2020 гг. 
рост объемов ввода жилья происходил, 
главным образом, в регионах, ранее 
считавшихся депрессивными; в регио-
нах-лидерах, за редким исключением, 
наблюдался спад или же относитель-
ная стабилизация. Но по итогам 2021 
года резкое увеличение объемов вво-
да жилья показали регионы-лидеры: 
Московская область и Москва, Санкт-
Петербург и Ленинградская область, 
Краснодарский край, Татарстан, Баш-
кортостан, Свердловская область Тю-
менская область, Ростовская область. 
При сохранении макроэкономической 
стабильности можно было бы ожидать 
увеличения объемов ввода жилья в 
2022-2024 гг. в среднем на 3-5% в год.

Однако весь ход событий в 2020-
2021 гг. свидетельствовал о нача-
ле новой волны мирового кризиса. 
«Пандемия коронавируса» стала 
лишь спусковым крючком для него. 
Формировавшийся в течение 30 лет 
«глобалистский» уклад мировой эко-
номики начал рушиться. Этот кризис 
будет гораздо более продолжитель-
ным, чем предшествующие кризисы 
1998 г. и 2008-2009 гг., и неизбежно 
приведет к разрушению всего суще-
ствующего миропорядка, включая 
демонтаж основанной на долларе 
мировой финансовой системы. Опе-
рация на Украине, начатая в 2022 го-
ду, резко ускорила все процессы.

В связи с этим, рассчитывать на 
стабильную ситуацию в российской 
экономике в ближайшие годы не 
приходится. Естественно, в строи-
тельном секторе ситуация так же бу-
дет нестабильной. Многое будет за-
висеть от действий правительства. 
Надо полагать, что они будут более 
адекватными, чем в 2018-2019 гг.

7. Мировой кризис начался и уже 
негативно воздействует на россий-
скую экономику. Объемы строи-
тельства в регионах теперь будут 
определяться не скоростью их адап-
тации к изменившимся условиям 
финансирования строительства, а 
общей макроэкономической ситу-
ацией в стране и приоритетами со-
ответствующих антикризисных, кон-
трсанкционных и оборонных про-
грамм. Не факт, что в лучшем по-

ложении в 2022-2024 гг. останутся 
нынешние регионы-лидеры.

Поддержание объемов ввода жи-
лья на достигнутом уровне будет за-
висеть от того, удастся ли правитель-
ству сохранить относительную ста-
бильность в экономике страны, что 
потребует от него активных и в то же 
время продуманных действий.

9. Завышенные ожидания в от-
ношении объемов строительства и 
ввода жилья не будут реализованы. 

Рис. 32. Ввод жилья на душу населения в 2021 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав СФО

Рис. 33. Ввод жилья на душу населения в 2020 г. в регионах-субъектах РФ, входящих в состав ДФО

Напомним, что в соответствии с кон-
трольными цифрами пресловутого 
нацпроекта «Доступное и комфорт-
ное…» ввод жилья в 2020 году дол-
жен был составить 140 млн. кв. м 
[10]; но затем цифры были скоррек-
тированы вниз, до 120 млн. кв. м, а 
впоследствии – до 100-110 млн. кв. 
м. «Фактический» ввод в 2020 году, с 
учетом манипуляций со статотчетно-
стью в 2019 г., составил, по «уточнен-
ным» данным Росстата, 82,2 млн. кв. 
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м. О бесславно почившем нацпроек-
те предпочитают не вспоминать, про-
сто заменив его новым.

10. То же относится и к реализации 
нацпроекта «Жилье и городская сре-
да» относительно ввода в 2024 году 
120 млн. кв. м жилья. Теоретически это 
было возможно, но требовало выпол-
нения вполне определенных условий, 
включая коренное реформирование 
экономики страны. Вместо этого бы-
ли предприняты очередные манипуля-
ции со статотчетностью (очередные из-
менения в методике учета), благодаря 
которым в 2021 году установлен «ре-
корд» по вводу жилья в РФ – 92,6 млн. 
кв. м. Тем не менее, реализация амби-
циозных планов была вновь отложена 
– выход на цифру ввода жилья на уров-
не 120 млн. кв. м перенесено на 2030 
год. Однако разворачивающийся ми-
ровой кризис и обострение военно-по-
литической ситуации делают осущест-
вление этих планов маловероятным.

На развитие строительства в 2022-
2024 гг. в равной степени будут влиять 
необходимость как реализации запла-
нированных крупнейших инфраструк-
турных проектов, так и ускоренного 
строительства объектов специального 
(оборонного) назначения, а также без-
условная необходимость восстановле-

ния жилищного фонда и инфраструк-
туры юго-западных регионов – ДНР, 
ЛНР, Новороссия.

******

Более подробная информация о 
перспективах развития российского 
строительного рынка представлена 
в аналитических отчетах ИЦ «Совре-
менные Строительные Конструкции» 
(2019-2022 гг.).
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WMF ВМЕСТЕ С CIFF (ШАНХАЙ) ОБЪЕДИНЯЮТ УСИЛИЯ ДЛЯ 
СОЗДАНИЯ НОВЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ

Шанхайская международная вы-
ставка мебельного и дерево-

обрабатывающего оборудования 
(WMF) пройдет 5-8 сентября 2022 го-
да в Национальном выставочном и 
конференц-центре в Хунцяо, Шанхай.

Ярмарка является одной из самых 
авторитетных и профессиональных 
выставок деревообрабатывающе-
го оборудования в Азии с 1986 года. 
Ввиду растущего спроса на иннова-

ционные технологии по всей цепочке 
поставок мебельного производства 
и деревообрабатывающей промыш-
ленности.

На выставке будут представлены 
новые разделы, такие как основное 
деревообрабатывающее оборудова-
ние, оборудование для производства 
панелей и т. д. Профиль экспонатов 
будет варьироваться от древесины 
до мебельной продукции, а также 
проектов «под ключ» по очистке от 
загрязнений.

CNFMA (Китайская ассоциация 
лесопромышленного оборудования) 
является одним из организаторов, 
WMF является единственной выстав-

кой деревообрабатывающего обору-
дования в Китае, которую поддержи-
вает EUMABOIS (Европейская феде-
рация производителей деревообра-
батывающего оборудования).

Тематические форумы «Наци-
ональный симпозиум по развитию 
индустрии древесных плит», «Tech 
Talk – технология обработки поверх-
ности» и «Конференция по разви-
тию парка деревообрабатывающей 
и портовой промышленности Китая», 
проведенные в связи с WMF2020, по-
лучили широкое признание. Парал-
лельные мероприятия WMF2022 бу-
дут продолжать держать вас в курсе 
тенденций рынка.
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СТЕКЛЯННАЯ КРЫША ДЛЯ ТОРГОВОГО 
ГИГАНТА SEELE: ТОРГОВЫЙ ЦЕНТР CHADSTONE

Британская архитектурная компа-
ния RTKL добавила тысячи ква-

дратных метров офисных и торговых 
площадей к торговому центру «Чад-
стон», расположенному недалеко от 
центра Мельбурна. Работы включали 
в себя строительство крыши из стали 
и стекла общей площадью 7080 кв. м. 
Ключевыми архитектурными особен-
ностями данного объекта являются 
галерея со вторым этажом и высокая 
куполообразная стеклянная крыша, 
которая позволяет большому коли-
честву дневного света достигать обо-
их этажей. Стеклянная крыша, охва-
тывающая линию торговых центров, 
представляет собой решетчатую вол-
нистую оболочку сложной формы с 
пролетами до 44 м.

Климат Мельбурна был еще од-
ним особым фактором, который ком-
пании Seele пришлось учитывать 
при возведении стеклянной крыши 
длиной до 260 м – это высокие тем-
пературы, которые регулярно быва-
ют в этом городе и могут привести к 
температурной деформации (удлине-

нию) до 135 мм. Поэтому было очень 
важно, чтобы опоры для стеклянной 
крыши здания не только выдержива-
ли высокие нагрузки, но и включали 

в себя деформационные узлы, ком-
пенсирующие значительные дефор-
мации, вызванные колебаниями тем-
пературы.

Краткое описание объекта:
Заказчик: CFS Retail Property Trust Group.
Архитектурный проект: Callison RTKL, Buchan Group.
Инженерное проектирование: Atelier One совместно с доктором Крисом Уи-

льямсом (Университет Бата, Великобритания).
Дата завершения: 2016 г.
Главный подрядчик: компания Probuild.
Объем работ подрядчика Seele (Германия): 
• общая площадь крыши 7080 кв. м;
• длина крыши 260 м;
• общий вес металлоконструкций около 500 т;
• 2810 стальных узлов;
• 5168 элементов рамы;
• 56 краевых балок;
• 2672 стеклопакетов площадью от 1,2 кв. м до почти 8 кв. м;
• 95% различных трапециевидных форм, квадратных, прямоугольных или тре-

угольный.
Награды: 
• Премия Международного совета торговых центров VIVA за выдающийся ди-

зайн и разработку.
• Премия МАПИК 2017.
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Волнистое перекрытие – это слож-
нейшее инженерное сооружение, обе-
спечившее высокий уровень комфорта 
для посетителей: солнцезащиту, тепло-
изоляцию и интенсивное естественное 

освещение (внутренний объем торго-
вого центра в дневное время букваль-
но залит светом, но в жаркое время го-
да люди внутри здания не ощущают на-
ружную температуру).

Каждый элемент уникален

Шатровое перекрытие набрано 
из 2670 модульных стеклянных бло-
ков «GEWE-therm 4SG», каждый из 
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которых имеет индивидуальную фор-
му, кривизну и площадь (от 1,2 до 8 
м2). Толщина модуля – 39 мм. Каждый 
модуль – это двухслойная теплоизо-
лирующая конструкция – стеклопакет, 
внутренний объем которой заполнен 
аргоном. Он обладает высоким терми-
ческим сопротивлением, практически 
бесцветен и в сочетании со стеклом 
обеспечивает необходимый коэффи-
циент светопропускания. Для изготов-
ления стеклопакетов использовалось 
ударопрочное, закаленное и пред-
варительно напряженное стекло ма-
рок ESG (Einscheibensicherheitsglas), 
VSG (Verbundsicherheitsglas), TVG 
(Teilvorgespsnntesglas).

Каждое стекло имеет разную 
форму и размеры – нет двух оди-
наковых трапециевидных или треу-
гольных стекол, даже с точки зрения 
формы их поверхности. Светопроз-
рачные элементы размерами от 1,2 
до чуть менее 8 квадратных метров 
были изготовлены так, чтобы соот-
ветствовать дизайну изогнутой кон-
струкции. Для этого команда опыт-
ных строителей фасадов использо-
вала процесс гибки «по месту», что-
бы подогнать стеклянные элементы, 
изначально изготовленные в виде 
плоских блоков, к предварительно 
изогнутым профилям. Таким обра-
зом «холодногнутое» стекло приоб-
ретало сферическую геометрию, не-
обходимую для каждой рамы. Это 
стало возможным потому, что, не-
смотря на выразительную волноо-
бразную форму всей конструкции 
крыши, каждое отдельное стекло 
имеет лишь минимальный изгиб.

Такой метод строительства являет-
ся сложной задачей даже при исполь-
зовании элементов с одинарным осте-
клением. В данном случае потребова-
лось сгибание двухслойных стекло-
пакетов фирмы Schollglas, состоящих 
каждый из одного листа закаленного 
безопасного стекла и одного слоя мно-
гослойного безопасного стекла, состо-
ящего, в свою очередь, из двух листов 
отожженного стекла. Стеклопакеты с 
заполненным аргоном межстекольным 
пространством имели толщину около 
39 мм и были изогнуты в соответствии 
с кривизной несущей конструкции во 
время установки.
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Schollglas – изготовитель и по-
ставщик указанных стеклопакетов – 
столкнулся с серьезными логистиче-
скими проблемами. Стеклопакеты в 
специальных контейнерах переправ-
лялись морским путем из Германии в 
Австралию отдельными партиями, по 
мере продвижения этапов строитель-
ства.

4SG оптимизирует 
функциональность и дизайн

Для своего солнцезащитного и 
теплоизоляционного стекла GEWE-
therm компания Schollglas использо-
вала распорную рамку 4SG с термо-
пластичной прокладкой, специаль-

но разработанную для фасадов со 
структурным остеклением. Распор-
ная рамка, которая может форми-
роваться гибкой, практически без 
остаточных напряжений, создает 
паро- и газонепроницаемое крае-
вое уплотнение, которое обеспечи-
вает как физическую, так и химиче-
скую адгезию и, таким образом, оп-
тимальное соединение между сте-
клом и силиконовым герметиком, 
применяемым для вторичной герме-
тизации.

Применение распорной рамки 
4SG позволяет обеспечить надеж-
ную герметизацию краев и «теплый 
край», выгодный с точки зрения 
энергопотребления. Особый эффект 
достигается в случаях сложной гео-
метрии стеклопакетов или там, где 
ожидается деформация стекла.

Основные характеристики ис-
пользованных модульных стеклопа-
кетов «GEWE-therm»:
•	Коэффициент пропускания солнеч-

ного света («солнечный фактор»): 
g = 37%.

•	Интегральный коэффициент пропу-
скания светового излучения в диа-
пазоне видимого спектра (λ =380-
780 нм): r = 60 -70%.

•	Коэффициент светоотражения пря-
мого излучения солнца: p = 11%.

•	Коэффициент теплопередачи: Ug = 
1,1 Вт/(м2 • К).

В итоге, обеспечен идеальный 
«климат» внутреннего объема зда-
ния: в дневное время интерьер бук-
вально насыщен неслепящим и «не 
горячим» светом солнца и небосвода. 
Даже в жаркую австралийскую зиму 
(в декабре, январе, феврале темпе-
ратура воздуха в регионе Мельбурна 
составляет 25-32 оС) посетители вну-
три торгового центра не испытывают 
теплового дискомфорта.

Продуманная логистика 

Все работы должны были выпол-
няться не только в очень сжатые сро-
ки, но и в то время, когда торговый 
центр открыт для широкой публи-
ки. Из-за этого максимальную гру-
зоподъемность строительного кра-
на пришлось ограничить, что также 
стало фактором, который необхо-
димо было учитывать при возведе-
нии необходимых для строительства 
огромных строительных лесов. Кро-
ме того, поскольку было невозможно 
изменить дату открытия новой тор-
говой площади, график реализации 
проекта был чрезвычайно плотным. 
Для подрядчика по возведению стро-
ительных лесов самой большой про-
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блемой было уложиться в этот сжа-
тый график.

Плотный и жесткий график, а так-
же быстро меняющиеся погодные ус-
ловия и строгие местные требования 
к условиям труда на стройплощадке 
потребовали четкой концепции ло-
гистики. Компания Seele разработа-
ла интеллектуальное решение для 
кровли из стали и стекла: сегменты 
кровли были в значительной степени 
предварительно собраны в гораздо 
более гибких условиях на отдельной 
строительной площадке, располо-
женной в 35 км от объекта. В резуль-
тате идеально скоординированных 
операций эти сегменты размером до 
18 х 4,5 м были затем доставлены на 
объект, где один за другим они были 
быстро подняты на место и закрепле-
ны. Этот жесткий график так же по-
зволил избежать перерывов из-за 
сильных ветров, которые часто на-
блюдаются в этом районе.

Все элементы решетчатой обо-
лочки площадью 7080 кв. м были до-
ставлены морем в 65 контейнерах на 
предварительную сборку. Для транс-
портировки все стеклянные элемен-
ты были чрезвычайно тщательно 
упакованы в морские контейнеры из 
цельного дерева, с использовани-
ем индивидуальной защиты стекол и 
устройств ShockWatch.

Выразительный характерный ди-
зайн стеклянной оболочки являет-
ся «изюминкой» торгового центра 
Chadstone не только с точки зрения 
градостроительства и архитектуры. 
Кроме того, теплоизоляционное осте-
кление крыши, обеспечивающее с 
большое количество естественного 
света внутри здания и предотвраща-
ющее его перегрев, также представ-
ляет впечатляющую экологическую 
ценность. Выбросы парниковых га-
зов сократились на 61% по сравне-
нию с другими торговыми центрами. 
Это было отмечено наградой «Green 
Building Council» Австралийского со-
вета по строительству «зеленых» 
зданий, который присудил центру 
5-звездочный сертификат экологиче-
ского соответствия.

Источник: seele.com
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В ЕВРОПЕ ХОТЯТ НАВЕСТИ ПОРЯДОК С 
«ЗЕЛЕНЫМИ» СЕРТИФИКАТАМИ

В настоящее время во всем ми-
ре существует 457 доброволь-

ных экологических этикеток, «и еще 
больше экологических претензий, ко-
торые часто плохо определены, объ-
яснены или поняты и не подкреплены 
несопоставимыми методами измере-
ния и оценки воздействия на окружа-
ющую среду», говорится в материа-
лах Комиссии. Только в ЕС действует 
более 100 таких ярлыков.

Согласно исследованию интернет-
магазинов и торговцев, проведенному 
Европейским союзом и национальны-
ми органами по защите прав потреби-
телей, многие из «зеленых» заявлений 
компаний преувеличены, ложны и по-
тенциально незаконны. Единая мето-
дология ЕС должна помочь потребите-
лям, бизнесу и инвесторам разобрать-
ся в этих претензиях.

Компании должны будут обосно-
вать свои претензии на «зеленость», 
используя единую методологию ЕС 
под названием Product Environmental 
Footprint (PEF). Этот метод, разра-
батываемый в течение почти десяти 
лет, измеряет «экологические пока-
затели продукта или организации по 
всей цепочке создания стоимости, от 
добычи сырья до конца срока служ-
бы, используя 16 категорий воздей-
ствия на окружающую среду», — го-
ворится в пояснительных документах 
Комиссии. Тестирование методоло-
гии на нескольких продуктах было 
запущено Европейской Комиссией 
еще в 2013 году.

Методология PEF основывается 
на оценках жизненного цикла (Life-
Cycle Assessments, LCA), или методах 
количественной оценки воздействия 
продукта на окружающую среду.

Хотя LCA являются чрезвычайно 
сложными схемами, они «абсолютно 
необходимы» для полного понимания 

воздействия продукта на окружаю-
щую среду, комментирует Мальте Ло-
хан, генеральный директор Orgalim, 
ассоциации технологической про-
мышленности ЕС. «Это – единствен-
ный способ получить истинную кар-
тину, особенно для сложных продук-
тов». Это также связано с конкурен-
тоспособностью. Вы хотите, чтобы 
рынок сравнивал затраты на сопо-
ставимой основе в течение полного 
жизненного цикла, поэтому потенци-
ально более дорогие продукты также 
могут отражать более высокую цен-
ность с устойчивой точки зрения», – 
убежден Лохан.

Предстоящий закон ЕС о марки-
ровке подвергся неизбежной кри-
тике. Эксперты указывают, что он 
представляет неполную картину воз-
действия на окружающую среду, 
слишком много внимания уделяя вы-
бросам углерода и игнорируя другие 
факторы, такие как перерабатывае-
мость и токсичность. По словам Жан-
Пьера Швейцера, старшего сотруд-
ника по вопросам политики в Евро-
пейском экологическом бюро (EEB), 
некоторые экологические послед-
ствия не охватываются, например, 
такие как утрата биоразнообразия 
или утечка микропластика в окружа-
ющую среду.

Существует несколько методоло-
гий LCA, используемых в продуктах и 
цепочках создания стоимости, и мно-
гие из них являются стандартами, ко-
торые устанавливаются на междуна-
родном уровне. Однако использова-
ние разных методологий для одних 
и тех же продуктов может привести 
к разным результатам, и может слу-
читься так, что одна и та же компания 
может иметь определенные требова-
ния к конкретному продукту и менее 
строгие требования к другим.

Принципиальные оставшиеся во-
просы введения PEF: будет ли PEF 
обязательным или добровольным 
требованием для компаний, и нуж-
но ли предприятиям будет добавлять 
этикетку на свой продукт, чтобы под-
твердить, что они соответствуют PEF.

Оценки PEF могут быть дорого-
стоящими мероприятиями, которые 
могут быть недоступными для мало-
го и среднего предпринимательства 
(МСП), так как PEF требует отслежи-
вания информации вплоть до добы-
чи сырья и по всей цепочке создания 
стоимости. Гораздо проще, указыва-
ют критики, просто фрагментировать 
этикетки, например, указать, что этот 
продукт долговечен или изделие ре-
монтопригодно.

Если PEF будет введена на до-
бровольной основе, то остается еще 
больше места для путаницы, потому 
что тогда неизбежно появление мно-
жество различных типов меток, осно-
ванных на данных LCA, которые мож-
но интерпретировать по-разному.

Источник: sectormedia.ru

КОММЕНТАРИЙ РЕДАКЦИИ:

Даже беглый анализ пути, кото-
рый «западная» экономика прошла 
за минувшие 20 лет, показывает, что 
генеральной линией развития явля-
лось безоглядное увеличение затрат 
на производство продукции. Абсо-
лютно бессмысленное с позиций нор-
мальной экономики, но, тем не ме-
нее, объяснимое. Рост цен в США и 
странах ЕС приводит к увеличению 
их номинального ВВП, что позволяет 
как бы сохранять мировое лидерство, 
в действительности уже утраченное 
(эту утрату фактически подтвердил 

С.Ю. ВОРОБЬЕВ, 
Институт развития технологий ТЭК (ИРТТЭК)

Европейская комиссия готовится представить 30 марта предложение, которое заставит компании обосно-
вать свои «зеленые претензии».
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и World Bank, признавший более объ-
ективной расчет ВВП, рассчитанный 
по паритету покупательной способ-
ности валют.

Для оправдания увеличения за-
трат используется ярлык «устой-
чивое», применяемый в разных ва-
риантах: «устойчивое развитие», 
«устойчивая экономика», «устой-
чивое строительство» и т. д. Теперь 
ко всем этим «перлам» творческой 
мысли добавлен новый: «устойчи-
вая точка зрения».

Комментировать его бесполез-
но. Разве что порекомендовать ав-
тору данного «перла» заменить в 
слове «точка» букву «т» на «к».

Еще одна группа «перлов» свя-
зана с безобидным словом «зеле-
ный», опять же – в разных вари-
антах: «зеленый переход», «зеле-
ная повестка», «зеленая энергия», 
«зеленая энергетика». Но какова 
агрессивность продвижения этих 
«перлов»!

Умалчивается, что все это неиз-
бежно ведет к фактическому увели-
чению затрат на производство любой 
продукции. Соответственно – к сни-
жению фактической эффективности 
производства. И фактическому уве-
личению нагрузки на природу, о со-
хранности которой так «заботятся» 
апологеты «зеленого перехода».

Маразм крепчает? Нет! Это, всего 
лишь – новый метод диктата и обол-
ванивания населения стран мира в 
эпоху интернета и соцсетей. В осно-
ве – известный принцип: «Ложь, по-
вторенная сто раз, становится исти-
ной». Правда, автор данного выра-
жения покончил с собой в 1945 году, 
но, как показывают нынешние собы-
тия, дело его живет. Достаточно бы-
ло лишь своевременно заменить сло-
во «ложь» на «глупость», и получить 
превосходный инструмент для фор-
мирования «общественного мнения» 
с помощью подконтрольных «незави-
симых» СМИ. 

Провозглашаемая цель – «вели-
кая трансформация», для которой не-
обходим «зеленый переход», поддер-
живаемый «пандемией коронавиру-
са». Фактическая цель – сохранение 
«мировой элитой» своего положения. 
А для достижения этой цели хороши 
все средства. Включая зомбирова-
ние собственного населения, сниже-
ние его уровня жизни, уничтожение 
промышленности, деградацию куль-
туры, науки, образования.

Все это – не по части логики. Это 
– проявление глубокого кризиса «ев-
ропейской» цивилизации. В полном 
соответствии со сценарием развития, 
предсказанным более 100 лет назад 
Освальдом Шпенглером.

В 2022 году ход исторического 
процесса заметно ускорился. 

Поэтому, какое там еще «прин-
ципиальное решение» придумает 
Еврокомиссия – в общем-то уже со-
всем не важно. Хоть ярлыки, хоть 
этикетки…

«СОЮЗЦЕМЕНТ» УТВЕРДИЛ ОБНОВЛЕННУЮ СТРАТЕГИЮ НА 
ПЕРСПЕКТИВУ ДО 2030 ГОДА

Правление Союза производителей 
цемента рассмотрело и утверди-

ло Стратегию НО «Союзцемент» на 
период от 2022 года и дальнейшую 
перспективу до 2030 года, сообщи-
ли в пресс-службе организации. До-
кумент был доработан с учетом из-
менений в экономической ситуации 
в Российской Федерации и в мире в 
феврале-марте этого года.

В Стратегии проанализированы 
основные вызовы для цементной от-
расли и механизмы реагирования на 
них. Вводимые санкции формируют 
новую экономическую ситуацию, в 
которой цементной промышленно-
сти необходимо приобрести устойчи-
вость и найти возможности для даль-
нейшего развития. Также Союз не 
отказывается от работы по решению 
стратегических задач, актуальных в 
долгосрочной перспективе.

Правление обсудило и согласо-
вало план реализации Стратегии Со-

юза на 2022 год, который фактически 
представляет собой план текущей ра-
боты. В частности, утверждены целе-
вые проекты. В текущем году плани-
руется запустить работу по актуали-
зации ряда стандартов на цементы.

«Важнейшей задачей является 
внесение изменений в ГОСТ Р 56836 
«Оценка соответствия. Правила сер-
тификации цементов», – комментирует 
председатель Правления НО «Союзце-
мент» Вячеслав Вячеславович Шма-
тов. – Стандарт необходимо актуализи-
ровать в связи с изменением действу-
ющего законодательства. Сохранение 
обязательной сертификации является 
необходимым условием эффективно-
го противодействия распространению 
фальсификата и контрафакта на це-
ментном и бетонном рынках страны».

Кроме того, утверждена позиция 
НО «Союзцемент» по низкоуглерод-
ному развитию отрасли. Как подчер-
кивается в документе, «члены НО 

«Союзцемент» привержены целям 
построения благополучного мира для 
будущих поколений. Поэтому наряду 
с устойчивым обеспечением обще-
ства жильем и инфраструктурой, в 
целях борьбы с изменениями клима-
та мы видим декарбонизацию отрас-
ли одной из основных своих задач и 
одним из главных вызовов.

В целом, мы поддерживаем мето-
ды снижения выбросов CO

2
 в цемент-

ной индустрии, заложенные в приня-
тую Правительством РФ Стратегию 
социально-экономического развития 
РФ с низким уровнем выбросов пар-
никовых газов до 2050 г».

На заседании переизбрали пред-
седателей трех комитетов Союза. В 
должности председателя комитета по 
защитным мерам в цементной про-
мышленности утверждена Наталья 
Владимировна Стржалковская, руково-
дитель департамента по техническому 
маркетингу АО «Евроцемент Груп».
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